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— Как долго вы собираетесь строить демократию?

   — Пока не построим.

   — А что будет потом?

   — Надеетесь, потом еще что-то будет?

   
Эта книга задумывалась как антология криминала. Однако, анализируя ухищрения и воровские приемы жуликов и грабителей, автор увидел, что методы «государственных мошенников» аналогичны работе профессионалов уголовной среды, хотя деятельность «государственников» не требует столь высокого интеллекта. С другой стороны, самые «крутые» аферы жуликов можно отнести к подвигам неразвитых новичков, сравнивая их с махинациями «отцов» отечественной экономики, обустраивающих «наш дом в России».

   Изменение политики от «минуса» к «плюсу», от социалистического строя к демократии лишь увеличило размах государственного воровства. Наверху остались те же лица, живущие безбедно, банкиры и коммерсанты, ничего не производящие, получающие сверхвысокие дивиденды, и криминальное сообщество, опекающее первых и вторых. Господские апартаменты управителей уставлены прихотливой мебелью, обеденный стол, вопреки заветам диетологов, ломится купеческим изобилием. Но не этим они доводят страну до краха. Клан более жестокий и беспринципный, чем уголовники, разрывает российское достояние на куски в приватизации, разрушает в экологических катаклизмах и вытравливает в алкогольно-наркотических кампаниях. Они не справляются с присвоенной себе функцией «верховного жреца», но в портрете, в характере, в действиях — неуемное желание отбирать и распределять. Это на фоне бездарности, безынициативности, жажды скоротечной наживы. Едва ли не каждый из властителей действует в собственных интересах, особо не стесняясь. Но нет интеллекта и воли, и потому, оттягивая крах, они стремятся только к обогащению. Из власти выходят миллионерами.

   Вуалируя воровские действия, властители предоставили свободу криминалу, который, развернувшись и обладая мощным волевым потенциалом, готов прибрать к рукам и саму власть, и всю Россию. Руководствуясь воровскими «законами», воры действуют как свободные люди: каждый предпринимает, что хочет, живет, как может, но во всем поддерживает «братанов». Успех каждого зависит от собственной предприимчивости; успех сообщества — от инициативы и энергии его членов. В этом разница между воровским сообществом и кланом управителей.

   Что мы видим? Организованность криминального сообщества и неразбериху в государственной системе; смещение криминала в сферу бизнеса, банковскую деятельность, коммерцию, и, наоборот, воровство, мошеннические махинации государственных чинов; наличие в криминальной среде сильных, активных лидеров, а во властных структурах — исполнительных номенклатурных середнячков. В результате преступное сообщество процветает, государство же медленно умирает.

   Еще Конфуций сказал: «Учение без размышления — вредно, размышление без учения — опасно». Книгу можно читать как развлекательный материал, насыщенный фактами хитроумного и остроумного жульничества, мошенничества, воровства, но можно задуматься над тем, что происходит в стране. Главные действующие лица здесь — мошенники и воры, но главный герой — их жертва. Тебе, читатель, посвящается эта книга, для тебя она пишется. Прими предоставленную информацию, используй ее, если сможешь, и не сетуй, если не воспользуешься.

   Возможно, автор субъективен в своих оценках и общество более здорово, чем он его видит. Пусть читатель судит об этом.

   
Александр Данилов
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    Часть I. Мошенники

    Наставления простофилям и инструкции мошенникам
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    «Не спрашивай у старого, спрашивай у бывалого»

    Пословица
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Философа спросили: «Кто глупее всех?» Он ответил: «Тот, кого обманывают дважды».

     Все мы независимо от расы, пола, интеллекта и образования принадлежим к двум враждующим группам — обманывающим и обманутым. В царской России купцы, ювелиры, виноделы часто чрезмерно увлекались подделкой изделий, забывая ставить покупателей об этом в известность. Императоры укрепляли купеческую память с помощью плахи и топора.

     ВЧК, ОГПУ, НКВД, утомившись борьбой с классовыми врагами, поставили в очередь флибустьеров криминала — мошенников и аферистов. Железные руки революции, которые тискали барышень, отбирая фамильные ценности, теперь стискивали горло «всякой прочей сволочи». Мошенникам ничего не оставалось делать, как благоразумно раствориться в человеческой массе, перебравшись на менее доходное и не такое рискованное поприще — домоуправы, завскладом, завмагом. Они переждали недолгий период революционного пафоса. Ощутив духовную и материальную скудость бытия, чекисты поняли выгоду сосуществования с криминалом. Действительно, зачем резать птицу, которая несет золотые яйца? Легче и правильнее отпустить в своем ленном владении мошенника на оброк. Так завершился недолгий исторический период борьбы с пережитками. Теперь флибустьеры и милицейские шли параллельными курсами, не мешая, а скорее поддерживая друг друга.

     В прежние времена мошенничеством занимались только владетельные классы и самые модные жульничества проводили с подложными документами — с их помощью можно было завладеть чужим имуществом, с невозвращением оплаченного векселя — по нему получали деньги еще раз. Теперь такое примитивное мошенничество — поприще человека, не приобщенного к силе и власти, скорее, соответствующее провинциальному деятелю. Мошенники первого слоя работают масштабно, за всю страну. Но и провинциал уже не боится города, как лошадь паровоза, наоборот, с легкостью внедряется в наиболее жирные регионы, снимая свою долю недополученных на периферии благ и льгот.

     Народ, еще недавно представлявший собой серую неулыбчивую массу, главной радостью которого было умыкнуть что-либо с родного предприятия, разделился на богатых и бедных. Кто-то скупил колхозные поля, превратив их в поля для гольфа, всерьез убеждая сомневающихся, что наворованное богатство — это изнурительный труд и мозолистые руки, а кто-то одевается в подержанные тряпки, завезенные находчивыми коммерсантами с европейских свалок. Первые, благодушно и самоуверенно почивая на виллах с бассейнами, аккуратно преклоняя узкую головку перед власть имущими, мечтают о дворянском звании, вторые, с хмурыми лицами — выжидают, когда можно будет оторвать свой кусок. Обе категории, и те и другие — былые несуны, но с каждой теперь приходится работать разным криминальным специалистам.

     Богатство не всегда сопутствует интеллекту. «Наши» богатые люди, едва получив некоторые средства, начинают демонстрировать всесилие, приобретают в огромных количествах золото, драгоценности, антиквариат. О, какая это благотворная среда для мошенника! Все, что богатому кажется ценным, начиная от бутылки шампанского в тысячу долларов и кончая «подлинником» Сезанна, можно продать ему, обманом и грабежом нажившему состояние. Мошенники от антиквариата сегодня успешно осваивают российский рынок. Спрос огромен, поскольку вкус, знания и интеллект его потребителей развиты слабо.

     Подделки — непременная атрибутика антикварного рынка. Процветают «умельцы» — изготовители старого серебра, икон, живописи. Для производства «старинных» шедевров используются старые холсты, с которых смывается краска, а затем пишется новое произведение. Когда картина готова, ее покрывают темным лаком, якобы потемневшим от времени. Далее — процесс старения. Или попросту подделывают подпись мастера на работе, близкой по духу и стилю к манере письма художника. В коллекции нефтяного магната Мидауза, признанного знатока искусства, из 58 экспонатов, исследованных группой экспертов, 44 оказались подделкой, 11 — «возможно, подлинники», 3 — внушают сильное подозрение. Все они были приобретены во Франции по «льготным» ценам, причем на каждую картину имелся сертификат о подлинности. Обманутый Мидауз разместил коллекцию фальшивок в особом зале виллы, присовокупив к ней собственный портрет с надписью: «Болван».

     
— Вы гарантируете, что это настоящий Ван Гог?

     — Да, гарантия на три года.

     
С той поры, когда демократическая Россия взяла решительный курс на капитализм, мошенники стали здесь привычным явлением, украшая смехотворными и жестокими сюжетами нашу многогранную отмирающую эпоху. Теория мошеннического ремесла не стоит на месте. Налицо рост и самых примитивных, и самых совершенных форм обмана. Время, постоянно разрушая питательный слой, на котором процветали былые профессионалы криминала, рождает новые темы и направления их ремесла. Отмерло посредничество в покупке дефицитных вещей. Любой дефицит лежит свободно на прилавках. А как на этом хорошо жилось! Не поработаешь уже на оригинальном поприще лженовосела, которые собирали урожай в районах новостроек, занимая у жильцов деньги, чтобы расплатиться с грузчиками.

     Некоторые профессии по-прежнему стабильны. «Ломщики» и «кукольники», чье рабочее место у пунктов обмена валюты, живут так же хорошо. Карточные игроки выкачивают деньги из пассажиров поездов и авиалиний. Жируют мастера подделки платежных документов, которые по фальшивым накладным получают товары с предприятий. Квартирные аферисты, продающие и сдающие арендованное жилье с помощью подложных документов, плодятся словно крысы. Благодаря им появилась армия бездомных, кто поддался на уговоры взять ссуду в банке под залог квартиры, а полученные деньги пустить в коммерческий оборот.

     Многим жуликам пришлось переквалифицироваться. Новые виды мошенничества только начинают находить путь на рынок обмана. Весьма привлекательная мошенническая ниша — компьютеры и сотовые телефоны — сочетание доступности и слабой защищенности. На руках счастливых избранников в России уже около 50 млн карманных компьютерных устройств. Цифры завораживают. Производители этой техники изо всех сил стараются скорее обеспечить мобильный доступ к услугам электронной коммерции и расчетам, доставке сообщений и прочему заманчивому сервису. Но далеко не всегда учитывается безопасность, поскольку так важно скорее выйти на рынок с новым продуктом.

     Мошенничества с кредитными картами — доходный бизнес за рубежом. Больше 10 % со всех продаж по кредитным картам, сотни миллионов долларов снимают мошенники. Мошенничество с поддельными чеками, «кайтинг» — выписка необеспеченных чеков на один банк для покрытия таких же чеков, выписанных на другой банк, приносит хороший доход. Для этого не требуется доступ к кассовой наличности и применять силу. Здесь все построено на доверии фирм и банковских клерков к своим клиентам. Банковские манипуляции с денежными средствами, в частности, перевод денег из банка в банк, с одной балансовой статьи на другую с целью хищения на одном из этапов — достаточно широко используются финансовыми структурами. Не менее интересны и доходны спекуляции ценными бумагами, махинации с кредитованием.

     Жулики жируют и наживаются до тех пор, пока государственные структуры позволяют им это делать. Измельчавшие сановные мерзавцы с магическим ореолом попечителей российских капиталов, взобравшись на самый верх служебной лестницы, все оценили, за все гребут куш, на остальное — плюют. Опытные куртизанки под звон хрусталя и шелест зеленых банкнот облегчают состояние тех, кто вошел в круг избранных, подставляя их под объективы видеокамер. Соратники потерпевших, терзаемые зловредным сочувствием, утешают поверженных героев, ссужая им безвредные обещания. Если же обесчещенные, но не разоренные неудачники уходят из жизни, номенклатурные мошенники скорбно тащатся за катафалком, соображая и просчитывая, кто будет следующим.

     Провинциал редко претендует на карьерный альпинизм — пусть этим занимаются люди ретивые и знающие, он нашел более легкий путь в российский истеблишмент: платит за титулы и должности. Хочешь протекцию — снимай деньги со счета, хочешь быть во власти — заплати, хочешь награду, орден, звание — переведи деньги, хочешь стать научным светилом — раскошелься.

     На примитивном фоне мошенничеств государственного уровня вызывают интерес разнообразные способы отнятия денег у отдельного человека, увлекательны «современные» приемы или наполнение старых методов новым содержанием. Диапазон их деятельности широк и охватывает все стороны нашей жизни.

     Предлагаемое исследование, возможно, будет рекомендовано студентам в качестве дополнительной литературы по криминологии. Но, независимо от намерений писателя, этот же труд служит инструкцией для мошенников. И разведчика, и контрразведчика учат одни и те же наставники. И у того, и у другого одни приемы. Зная их, можно избежать опасности. Но это трудно, поскольку для мошенника имидж честного человека — одна из составляющих успеха, в связи с чем многие жертвы их «творчества» не могут поверить в то, что перед ними жулик, настолько хороша маскировка. Масштабные действия современных аферистов намного превосходят аферы былого племени купцов-мошенников, апофеозом творчества которых были бочки с утолщенным дном или спиленные гири. Изобличение современных аферистов не требует исследовательского микроскопа, новизны в их действиях нет. Знаменитые сегодня «похождения» финансовых воротил являются лишь повторением вчерашних махинаций западных мошенников. Иллюстрация тому из книги американских авторов «Мошенничества».

     «Одной из самых известных афер прежних времен было жульничество с инвестициями К. Понци, который обещал выплачивать клиентам необычайно высокие проценты под вклады в развитие перспективных отраслей. В его афере интересно было следующее: во-первых, он ни разу не сделал капиталовложений в отрасли, как обещал своим вкладчикам, а во-вторых, он на самом деле выплачивал обещанный доход — по крайней мере вначале. По его схеме, если некто вкладывал 1000 долларов, то обычно в конце года Понци выплачивал этому инвестору 300 долларов. Поскольку эти 300 долларов брались из начальных 1000, в деле оставалось еще 700 долларов, но инвестор верил, что он действительно получил „доход“ в размере 30 % годовых, сообщая всем своим друзьям и соседям о чрезвычайно выгодном вложении капитала. В результате этой быстро проведенной аферы Понци положил в карман около 20 миллионов долларов».

     Этот аферист действовал в середине 1960-х годов. Насколько же мы «отстали» в развитии, если по прошествии 30 лет эта схема неоднократно повторилась в России, а отечественные жулики, используя те же способы, обманули бесконечное число жертв. Только у московских вкладчиков таким образом было похищено около 700 миллионов долларов, по всей же России — не счесть.

     Рейтинг самых богатых людей страны носит более чем гипотетический характер. Тем не менее, по оценкам экспертов Института социологии РАН, в конце 1995 года только в Москве насчитывалось около тысячи человек, чье состояние оценивалось в 1,5 миллиона долларов, несколько десятков человек — с состоянием в 500 миллионов долларов и выше. Кто это — мошенники или честные предприниматели?

     
— Живу хуже всех, как картошка. Если теща с женой за зиму не съедят, то весной точно посадят.

     
Торговец антикварными вещами пришел к дехканину и увидел, что в углу комнаты стоит старинный таз, а из него пьет кошка. Чтобы дехканин не запросил за таз слишком много, торговец решил схитрить:

     — Дружище, какая у тебя красивая кошка. Не продашь ли мне ее?

     — Сколько дашь?

     — Один туман.

     Перед тем как покинуть дом, торговец сказал как бы невзначай:

     — А вдруг кошка в пути захочет пить? Куплю-ка я у тебя и этот таз.

     Крестьянин засмеялся и ответил:

     — Пусть таз останется здесь, благодаря ему я продал уже шесть кошек.

     
Кто же в этой истории мошенник и кто жертва? Почему многое в сегодняшней жизни для нас определенно является мошенничеством, а юристы и суд то же самое могут признать законной финансовой операцией. Людям деньги нужны сегодня, сразу и много, а отсюда и всевозможные нетрадиционные способы «делать» деньги.

     Происхождение мошенничества относится к эпохе детства человечества. Эта «наука» прослеживается в веках вплоть до самой глубокой древности. Однако современные люди довели ее до совершенства, о каком и мечтать не могли наши бесхитростные предки.

     Оценку человеческих качеств мошенника как героя предлагаемого им спектакля дает Э. По.

     «Мошенником руководит корысть. Он не станет надувать просто ради того, чтобы надуть. Он считает это недостойным. У него есть объект деятельности — свой карман. И ваш тоже.

     Надувала упорен. Он не отчаивается из-за пустяков. Он упорно добивается своей цели и не выпускает свою добычу.

     Надувала горазд на выдумки. Способен на хитрейшие замыслы. Умеет войти в доверие и выйти из любого положения.

     Надувала отважен. Он бесстрашный человек, он ведет войну на вражеской территории. Нападает и побеждает.

     Надувала невозмутим. Никогда не нервничает. Не поддается суете. Его никто не выведет из себя — даже если выведет за дверь.

     Надувала оригинален, иначе ему совесть не позволяет. Мысли у него собственные. Устаревшие приемы он презирает. Он вернет вам кошелек, если только убедится, что раздобыл его неоригинальным надувательством.

     Надувала нахален. Хохочет вам в лицо. Он ест ваш обед, пьет ваше вино, занимает у вас деньги, пинает собачку и целует вашу жену.

     Настоящий надувала венчает все эти свойства ухмылкой. Он скалит зубы, когда закончен день, и исключительно для собственного удовольствия».

     Этот ретроспективный портрет не совпадает с сегодняшним мошенником. Современный деятель мошеннического бизнеса отличается большим цинизмом, жестокостью, мелочностью и отсутствием благородства. Можно сказать, что от творческого подхода к делу мошенник перешел в большей мере к физическому подавлению жертвы. Причем психологические нюансы его мало заботят, главная цель — получение прибыли независимо от способа ее достижения. Но, тем не менее, классические примеры мошенничества, описанные в плутовских романах средневековых авторов, и сегодня могут служить руководством для обманщика.

     Вот история, которая произошла в Средние века в Испании. Речь пойдет о монахе, торговце индульгенциями, бесстыжем и талантливом мошеннике. В одном из селений, несмотря на проповеди, у него никто не купил ни одной грамоты. Но монах нашел выход.

     «Вечером, играя в карты с предводителем сельской стражи — альгвасилом, они рассорились, и альгвасил в пылу ссоры, обозвав монаха мошенником, сказал, что его буллы подложные. Утром проповедник отправился в церковь, но народ возроптал. Проповедник стал убеждать народ не лишать себя такого блага, как отпущение грехов, приносимого святой буллой. В самый разгар проповеди в церковь вошел альгвасил, опустился на колени, сотворил молитву и сказал:

     — Люди добрые, выслушайте меня. Я пришел сюда из-за этого надувалы. Он ввел меня в соблазн и попросил помочь ему в его торговле, пообещав поделиться выручкой. Теперь же, раскаявшись в содеянном, я во всеуслышание объявляю вам, что буллы его подложные.

     Кто-то хотел вытолкать альгвасила из церкви, чтобы избежать скандала, но проповедник удержал их и, преклонив колена, воздев руки и возведя очи к небу, воскликнул:

     — Господи Боже, для тебя нет ничего невозможного, не оставь оскорбление, нанесенное тебе, безнаказанным. Яви здесь чудо, и пусть будет так: если правда то, что говорит он, то пусть я провалюсь под землю, а если правда на моей стороне, он же клевещет по наущению дьявола, да будет он так же точно наказан и обличен в своих злых намерениях.

     Едва окончил свою молитву благочестивый проповедник, как ноги у альгвасила подкосились, и он с грохотом повалился на землю. Он стонал, извергая изо рта пену, корчился, колотил руками и ногами и катался по полу. В церкви поднялся великий шум. Несколько человек попытались усмирить его и всем им изрядно досталось. Все это время проповедник пребывал на коленях и ничто не могло отвлечь его от молитв. Люди подошли к нему и стали просить, чтобы он помог умирающему альгвасилу. Монах, словно пробудившись от блаженного сна, посмотрел на преступника и заговорил:

     — Добрые люди, вам бы не следовало заступаться за этого человека. Но поскольку Господь повелевает нам прощать обиды, постараемся умолить его простить богохульника. Обратимся же к Господу!

     Все преклонили колена, а проповедник произнес трогательное слово и, взяв буллу, возложил ее на голову альгвасила. Грешник тотчас же начал приходить в себя, и едва лишь вернулся к нему рассудок, он бросился к ногам слуги божьего и признался, что говорил он по наущению дьявола, дабы причинить священнику зло и отомстить за обиду. Проповедник простил его, дружба между ними восстановилась, а торговля индульгенциями пошла так бойко, что никто в этом селении не остался без них. И во всех окрестных селениях народ валом валил в церковь, чтобы купить буллу. Никто не видел, правда, как позже проповедник и альгвасил смеялись и шутили над этой проделкой, подстроенной изобретательным монахом».

     Кроме изобретательности и хитроумия эта история демонстрирует необыкновенные актерские способности мошенника, что является непременным атрибутом ремесла жулика.

     В своей новелле «Надувательство как точная наука» Э. По приводит несколько примеров надувательств.

     К капитану судна, готового отчалить от пристани, является официального вида господин и вручает на редкость умеренный счет портовых пошлин. Радешенек отделаться по дешевке, капитан, задуренный тысячей неотложных забот, спешит расплатиться. Однако вскоре появляется другое лицо, которое сразу же со всей очевидностью доказывает, что первый сборщик пошлин — надувала и ранее произведенный сбор — надувательство.

     Или другой пример надувательства, построенного на казуистике. Мошенник подходит к прилавку в пивной и требует пачку табаку. Получив, некоторое время разглядывает и говорит:

     — Нет, не нравится мне этот табак. Нате, возьмите обратно, мне взамен налейте стакан бренди с содовой. — Бренди подается и выпивается, и надувала направляется к дверям. Но голос буфетчика останавливает его:

     — По-моему, сэр, вы забыли заплатить за бренди.

     — Заплатить за бренди? Но разве я не отдал взамен табак? Что же вам еще надо?

     — Но, сэр, прошу прощения, я не помню, чтобы вы заплатили за табак.

     — Что это значит, негодяй? Разве я не вернул вам ваш табак? Или я должен платить за то, что не брал?

     — Но, сэр… — бормочет буфетчик, совершенно растерявшись.

     — Никаких «но, сэр», — обрывает его надувала в величайшем негодовании. — Знаем мы ваши штучки, — и, ретируясь, хлопает дверью.

     А вот пример довольно пристойного надувательства, весьма похожего на современные финансовые аферы. В город приезжает пожилой джентльмен. По всему видно, человек положительный, аккуратный, уравновешенный и разумный. Одет безупречно, но скромно. Словом, с ног до головы зажиточный, респектабельный, трезвый делец.

     Господин этот с большой разборчивостью принимается за поиски квартиры, предпочитая снять комнату и поселиться в почтенной семье. При этом за ценой он не постоит. Единственное его условие: за квартиру он будет платить точно первого числа каждого месяца (сегодня второе) и очень просит свою квартирную хозяйку присылать ему счет ровно в десять часов утра первого числа каждого месяца. Устроившись с квартирой, наш господин снимает себе помещение под контору в квартале, скорее солидном, чем фешенебельном.

     Следующий шаг — объявление, которое помещается в одной из главных деловых газет города. До более дешевых он не снисходит: во-первых, они недостаточно солидны, а во-вторых, нечего требовать плату вперед.

     
      «ТРЕБУЕТСЯ. Податели сего объявления намерены начать в городе широкие деловые операции, в связи с чем им потребуются услуги трех или четырех образованных и высококвалифицированных клерков. Рекомендации представлять только самые лучшие о деловых качествах и о нравственной безупречности. Более того, поскольку через их руки будут проходить значительные суммы, было сочтено желательным, чтобы каждый из нанимаемых клерков вносил залог в размере пятидесяти долларов. В силу этого лиц, не располагающих указанной суммой и не имеющих надежных рекомендаций, просят не беспокоиться. Предпочтение будет отдано молодым людям с религиозным направлением ума».

     

     По объявлению в контору пришли человек пятнадцать — двадцать молодых людей, с каждым была проведена весьма обстоятельная беседа касательно религиозности направления ума, каждый получил квитанцию на свои пятьдесят долларов. Утром первого числа хозяйка квартиры не смогла вручить, как обещала, своего счета, поскольку почтенный глава торгового дома не стал задерживаться для этой цели в городе. Между тем молодые люди, все как один, стали отличаться несколько менее религиозным направлением ума.

     П. Барнум, талантливый мошенник, наживший этим ремеслом изрядное состояние, автор книги «История всемирного плутовства», однажды разрекламировал лошадь, у которой голова на месте хвоста, а хвост на месте головы. Люди стекались со всех сторон, чтобы посмотреть на это чудо природы и, уплатив за вход, видели обычную лошадь. Вместе с тем его изворотливость не защищала его от собратьев по ремеслу; он сам был неоднократно обманут, вкладывая, например, деньги в производство медвежьего жира, способствующего росту волос, или на изготовление часов, которых никогда не увидел.

     
Ловкач увидел гладкую колонну и сказал:

     — Если мне дадут денег, я залезу на самый верх.

     Ему дали денег и ждут, как же он заберется.

     — Теперь принесите лестницу, — попросил мошенник.

     Разини запротестовали:

     — Разве мы договаривались о лестнице?

     — Нет, но я вам и не обещал, что залезу туда без лестницы.

     
Классический пример мошенничества описан в книге Р. М. Гасанова «Бизнес и шпионаж». В феврале 1870 года в парижском Дворце Правосудия начался судебный процесс над мошенником Люком. Истцом на процессе выступала Академия наук, а ответчиком — крестьянин. Академик М. Шаль был обманут маленьким человечком жуликоватого вида. За 8 лет он сфабриковал и продал академику, страстному коллекционеру исторических автографов, около 30 000 фальшивок на сумму 140 000 франков (по тем временам большая сумма).

     В их числе были: подложные письма Паскаля Ньютону, которые были вынесены на обсуждение Академии (в год написания писем Ньютону было 12 лет, а Паскаль пользуется формулами, открытыми 100 лет спустя);

     письма Александра Македонского, Жанны д’Арк, святых апостолов (все на французском языке);

     письмо Клеопатры к Цезарю и письмо Марии Магдалины к Лазарю (тоже на французском) и многое другое.

     Врэн-Люк объяснял, что ему поручено обратить в деньги богатейшую коллекцию графа де Буажурдена, а это переводы и копии, сделанные в свое время самим Рабле (поэтому на французском языке). И академики ему верили!

     История, в том числе и история мошенничеств, повторяется. Например, в XVIII веке образовалось общество мошенников Лондона и Парижа, которые пользовались предметами торговли этих городов. Общество имело агентов, определяющих жертвы и нападающих на транспорт. После нападения груз прятали и затем реализовывали его по всей Европе и в Америке.

     Аналогичная, но более циничная ситуация сложилась на сегодняшнем рынке России и Европы. Мошенники используют различные приемы: от подложных документов, по которым получают товар у производителя, до простого грабежа на дороге, когда возможно все, вплоть до убийства экспедиторов. Далее товар оперативно, без вопросов, по заниженной цене находит сбыт у любого оптовика.

     Когда подобным образом действует мошенник, руководствуясь преступными канонами своей профессии, это воспринимается как необходимое общественное зло. Но когда те же приемы используют государственные чины, приходится говорить уже о мошенничестве в масштабе страны, о мошенниках государственного уровня. В начале 90-х годов сердобольный Запад предоставил России бесконечные транспорты гуманитарной помощи. Распоряжались ею по прибытии чиновники, которые с благословения властей предержащих пускали эти бесплатные дары в торговлю, получая необлагаемый никакими налогами баснословный доход. Для государства он был незначителен, но для каждого, кто пользовался этой «манной небесной», составлял целое состояние. Грандиозным возможностям государственных чиновников, которые, не занимаясь грабежом караванов на дорогах, получают вместе с тем «тихие» доходы, выводящие их в разряд состоятельнейших граждан страны с солидными текущими счетами в зарубежных банках, могут позавидовать скромные профессионалы-уголовники.

     Большим событием в мошенническом мире стал процесс над «преступником номер один» Германии, крупнейшим маклером недвижимости и подрядчиком Шнайдером, которому принадлежали самые роскошные дома и отели. Его долг банкам по кредитам составлял более 7 млрд марок. На уровне бюджета страны!

     Кем же был Шнайдер — мошенником или неудачливым бизнесменом? Ответ был найден скоро. Кредиты, которые ему предоставили банки, во много раз превосходили стоимость всех его объектов. Для получения таких кредитов он нашел способы, которыми с успехом пользуются и российские аферисты.

     Во-первых, раза в два завышалась общая площадь каждого реконструируемого им здания. Под эти объемы составляли смету и получали кредит, также в два раза превышающий реальные затраты.

     Во-вторых, завышалась балансовая стоимость объектов. С этой целью Шнайдер многократно перепродавал одно и то же здание, каждый раз поднимая цену. Для этого у него было несколько десятков мелких фирм, которыми он руководил через подставных лиц. Купленные дома Шнайдер формально перегонял с баланса одной своей фирмы на баланс другой. Поскольку банки выдают кредиты, ориентируясь на балансовую стоимость здания, то объемы кредитов оказывались значительно выше стоимости зданий. Тем более что Шнайдер и при покупке сознательно завышал цену приобретаемых зданий, предлагая на 50 % больше остальных маклеров.

     В-третьих, Шнайдер представлял банкам контракты на аренду реконструируемых зданий, подписанные иностранными партнерами, в которых арендная плата была многократно завышена. Тем самым он демонстрировал гарантированную возможность быстрого возврата кредита.

     Комбинация этих трех способов позволила доктору Шнайдеру в течение нескольких лет сколотить громадное состояние. Неудачной, в отличие от других его предприятий, оказалась попытка скрыться.

     В. Гюго в романе «Несчастные» пишет: «Бедность — удивительное и тяжкое испытание, из которого сильный выходит великим, а слабый — бесчестным». Эта красивая фраза опровергается в нашей богатой стране, граждан которой на протяжении десятилетий заставляли оставаться бедными. Вопреки всем идеологическим потугам правящей элиты, вопреки мерам юридического и морального подавления культивировалась «новая особь» — советский человек, действующий абсолютно рассогласованно с декларируемыми государством канонами. Отсюда на предприятиях и мелкие «несуны» рабочие и крупные расхитители-руководители; теневой бизнес и блатные места на базах и складах. Отсюда и эта книга, описывающая бесконечные способы и приемы обмана ближнего.

     Лицемерные моральные истины привели российский народ к тому, что независимо от силы или слабости личности стало безразлично, каким способом достичь преуспевания. Вся жизнь или отдельные поступки личности, особенно на фоне всеобщего обнищания и разгула преступности, формируются под воздействием свойств человека и внешних социальных условий: воспитанием, генетической предрасположенностью к риску и авантюре, духовными запросами, неудовлетворенностью местом в жизни.

     Социальная среда толкает человека на путь преступления. Начало 1990-х годов в России — яркая тому иллюстрация. Нестабильность политической системы, слабость власти, экономический и производственный кризис породили и возродили бесконечный ряд преступлений и способов обмана государства, фирм, граждан. Изъятие денег с государственных счетов по фальшивым авизо, сокрытие деятельности с целью неуплаты налогов, создание лжефирм и банков с целью получения вкладов населения — это почти узаконенные формы. По существу, на путь мошенничества встало все общество: от молодежи, промышляющей обманом, рэкетом и мелким жульничеством, до правительственных бонз, сделавших государственную собственность сферой своих интересов, а инструментом — политику. Этот феномен всеобщего жульничества требует еще своего исследования. Переход в мир иной (из социализма в капитализм) произошел слишком быстро, в ситуации, в которой мы сегодня живем, не разберешь, где кончается честность, а где начинается мошенничество. Социальные выбросы достигают огромных размеров.

     Описанные в средневековых плутовских романах способы мошенничества восхищают своим изяществом и наивностью. Сегодняшние мошенники отличаются масштабами деятельности и жестокостью реализации замыслов, им ничего не стоит отнять последнее у старика, отобрать состояние и даже жизнь партнера по мошенническому диалогу.

     Криминальные группировки, которые начинали свою деятельность с примитивного рэкета, совершенствуясь, переходят к изъятию целых транспортов товара по подложным документам. В связи с этим у них возникает необходимость создания собственных коммерческих фирм, занятых реализацией товаров, а также структур, занятых изготовлением подложных и фальшивых документов. Таким образом, криминал легализуется, приобретает видимую респектабельность, перемещаясь в разряд коммерческих структур.

     
Американский салун. Входит весь израненный ковбой и говорит:

     — Сматывайтесь! Сюда идет Белый Джо! — падает и умирает. Через пару минут входит одетый во все белое джентльмен, бросает мешок и говорит:

     — Деньги сюда!

     Поднимает полный мешок, садится на лошадь и кричит:

     — А теперь сматывайтесь! Сюда идет Белый Джо!
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      Технология мошенничества

     

     [image: after_title]

К парикмахеру заходит мужчина с ребенком.

     — Постричь, побрить? — спрашивает мастер.

     — И то, и другое.

     После того как парикмахер выполнил свою работу, мужчина поднимается и говорит:

     — Постригите теперь моего мальчика, а я пока схожу за газетой.

     Проходит полчаса, час, и мастер, потеряв терпение, кричит мальчику:

     — Ну куда же провалился твой папаша?!

     — Это не мой папа, — отвечает ребенок, — этот незнакомый дядя подошел ко мне на улице и предложил бесплатно постричься…

     
Неважно, что является целью мошенничества, — получить небольшую услугу или отобрать состояние, — главным инструментом является обман. В обман жертва должна поверить. И для этого жулику необходимо выполнить два условия.

     Первое — придумать и воплотить в жизнь сценарий, который может казаться достоверным любому, или, по крайней мере, объекту внимания мошенника. Второе — артистически разыграть сцену обмана, чтобы заставить жертву поверить мошеннику.

     Если сценарий и исполнение на высоте, то титулы и положение мошенника не имеют значения. Это может быть респектабельный высокообразованный джентльмен из хорошей семьи или опустившийся, ничтожный человек; он может быть простым крестьянином, а его жертвой может стать ученый и даже Академия наук, как в приведенном выше примере. Поэтому и мошенники прежних времен, и современные аферисты предлагают будущей жертве свой вариант обмана, сопровождая его соответствующей атрибутикой и декорациями: обходительные манеры, располагающая внешность, прекрасный офис и т. д. Большое значение имеет имидж главного героя: преуспевающий делец, фирма которого двести лет занимается коммерцией, генерал авиации в отставке или просто человек с очень большими связями. Число ролей бесконечно, так же как число возможных сценариев «спектаклей».

     Один из профессионалов по фамилии Воронцов действовал просто и без затей. Обладая легким даром вхождения в доверие, он своим дружелюбием располагал жертву к такому откровению, что за время путевого общения становился истинным другом собеседника, узнавал все о семье, обменивался адресами. Когда расставались, он направлялся прямиком в ближайшее почтовое отделение и телеграфировал жене «друга» от его имени: «Радость моя зпт украли паспорт с деньгами тчк жду триста имя Воронцова до востребования страшно голоден твой…»

     Схема мошеннической операции такова:

     — подготовка;

     — поиск и завлечение жертвы;

     — исполнение приема и отвлечение жертвы;

     — выход из игры.

     Подготовка — это рождение идеи, вынашивание плана и проработка деталей.

     Поиск жертвы начинается только после окончания подготовительного этапа. Зачастую будущая жертва мошенничества, демонстрируя свои не самые лучшие качества или неприспособленность к жизни, сама провоцирует жулика на обман. Мошенник, уверенный в успехе, не боится «работать» даже рядом с милицией.

     В мрачных кулуарах следственного отдела милиции плачущая женщина, естественно, вызывает сочувствие: либо муж, либо сын попали в передрягу. И вдруг рядом внимательный человек, да еще с располагающей внешностью, который представляется адвокатом, способным оказать практическую помощь. Сценарий готов, а жертва только ждет сочувствия и обязательно расскажет свою историю в надежде выручить сыночка. Суть рассказа. Беседа со следователем довела ее до слез, а того привела в величайшее раздражение, хотя она ему и предлагала все что угодно, благо возможности позволяют.

     Какая благодатная почва для действий «адвоката»! Выдерживая образ настоящего профессионала и доброжелательного человека: обходительность, внимательность, мягкий голос, заботливый взгляд, прекрасные манеры и одежда привлекают внимание женщины. Кроме того, он все может, со всеми знаком, а следователь этот просто зверь, к тому же недалекий человек. Клиентка согласна с оценкой и еще больше начинает верить «своему адвокату». Он приглашает отойти ее в сторонку, и она воспринимает это, как естественное начало делового диалога. Жертва готова.

     Легкий разговор на вольные темы, когда, почувствовав надежду, клиентка начинает думать уже о своей внешности, постепенно переходит в обсуждение условий сотрудничества. Чтобы добиться успеха и помочь, необходимо повлиять на следователя через руководство. А они мало не берут. Надо приготовить вот такую сумму. Сумма, как правило, максимальная, поскольку «адвокат» очень рискует, работая в стенах милиции, где во второй раз уже не появишься. Кроме того, он знает, что любящая мамочка согласится на все.

     На другой день мошенник и жертва встречаются у кабинета прокурора, и «адвокат», уложив сверток с деньгами в красивую папку, скрывается за дверью. Дача взятки — операция, как известно, сугубо конфиденциальная. Но не надо думать, что здесь «работа на па́ру» прокурор — адвокат. Мастерство мошенника должно быть настолько высоким, чтобы визит к прокурору был естественным, а повод для визита благовидным. Это уже заключительная стадия операции. Вся предыдущая обработка жертвы преследовала одну цель — получение денег от клиента.

     Переговорив о чем-либо с прокурором, сравнительно скоро «адвокат» появляется сияющий и довольный.

     — Порядок, дело будет прекращено. Если возникнут какие-либо вопросы, вот моя визитная карточка, обращайтесь.

     Любезный «адвокат» раскланивается и, лучезарно улыбаясь, исчезает, чтобы никогда больше не встретиться с осчастливленной им женщиной. Та действительно счастлива еще неделю — до вынесения следствием обвинительного заключения.

     Однако ситуация, когда жертва сама готова упасть к ногам мошенника, как в приведенном эпизоде, случается редко. Рядовая «работа» заключается в том, чтобы найти потенциального клиента, выдернуть его из толпы и «обработать», по существу, на виду у всех. Если говорить о мелком мошенничестве, поиск жертвы проводится методом психологического тестирования, или, говоря проще, путем выявления по облику человека его внутренних свойств и настроения. Например, цыганки ищут неустроенных, обиженных судьбой, больных людей, которые ждут психологической поддержки и легко могут поверить во все хорошее, что пообещает мошенник. Товарные «кидалы» выискивают самоуверенных, высокомерных субъектов, непомерная спесь которых открывает большие возможности для обмана. Валютный «кидала» работает методом «случайного поиска», обращаясь практически ко всем, кто попадает в сферу его действий.

     Методы завлечения различны, но в основном все они построены на использовании не самых лучших человеческих качеств: корыстолюбии, сластолюбии, высокомерии.

     Техника исполнения мошеннического приема разнообразна. Но всегда используется стандартный прием — накат, — когда сам исполнитель или его сообщники на короткое время, которого хватает на выполнение мошеннического действия, отвлекают внимание жертвы. Например, мошенник просит еще раз пересчитать деньги — и жертва пересчитывает, он демонстрирует опасение и озирается по сторонам, вследствие чего и клиент отвлекается от дела и начинает оглядываться. Мошенник может вас просто спросить о чем-либо, и вы в этот момент, посмотрев ему в лицо, отвлечетесь от наблюдения за его руками. Это может быть семейный скандал или бытовая ссора по соседству, вопль или громкий звук, которые заставят вас оглянуться. Разыгрываются эти эпизоды сообщниками преступника, и доли секунды достаточно, чтобы жулик совершил мгновенную манипуляцию по подмене одной вещи другой. В нормальной обстановке человек обязательно обратил бы внимание на те примитивные попытки отвлечения, которые мошенник предлагает в сценарии. Но в ситуации, связанной с финансовым или товарным ажиотажем, «мелочи» проходят мимо внимания простака, затуманенного жадностью или высокомерием.

     В иерархии преступников мошенник не занимает ведущих позиций. Однако эта категория — наиболее интеллектуальная часть криминальной среды. Мошенники всегда считались среди уголовников «аристократами ума», поскольку именно интеллект, хитрость, находчивость, артистизм позволяют им реализовать идею.

     
В городе закрыты уже все магазины и рестораны, а один пьяница все бродит по улицам в поисках спиртного.

     Наконец ему предлагают бутылку:

     — Тридцать тысяч.

     — Черт с тобой, давай.

     — Если захочешь еще, вот тебе телефон, позвони.

     Дома пьяница откупоривает бутылку и обнаруживает в ней чистую воду. В ярости он набирает номер телефона. Заспанный женский голос отвечает:

     — Дежурный диспетчер городской водопроводной службы.

     
Разновидностей мелкого мошенничества чрезвычайно много. Среди уличных мошенников часто встречаются так называемые «кукольники», для которых инструментом обмана служит денежная или вещевая «кукла». Если вы на рынке приобретаете вещь, то вместо нее можете получить «вещевую куклу». Например, вы примерили сапоги и просите их завернуть. На ваших глазах покупку упаковывают, а дома вы обнаруживаете в свертке старые опорки. Как это случилось? Очень просто. Когда вы внимательно следите за тем, как вам заворачивают покупку, вас отвлекают приемом уже описанного «наката». В результате жулику удается подменить один пакет на другой, заранее приготовленный, где лежит ненужный хлам.

     С большим успехом действовали мошенники в эпоху дефицита. Мы сохранили описание их приемов, поскольку цикличность исторических периодов, которые сами по себе являются мошенническим приемом властителей, очень высока.

     В эпоху дефицита было распространено такое жульничество. Вы ищете на рынке необходимую вам вещь, но там ее нет. Всегда рядом окажется обходительный человек, предлагающий как раз эту вещь. Товар у него дома, а живет он поблизости и любезно приглашает зайти к нему домой. Собеседник подводит клиента к «сквозняку» — проходному двору, проходной парадной, проходной комнате, которые позволят ему исчезнуть с места события. В старых домах можно найти двери, ведущие на другие лестничные площадки, в соседний подъезд, на улицу. Внешне они не отличаются от квартирных дверей. Для правдоподобия, имитируя обжитость и представительность, жулики могут их облагородить: врезать замок, установить кнопку звонка.

     Продавец вместе с покупателем заходят в подъезд. Попросив подождать покупателя на лестничной площадке, продавец открывает ключом дверь, заходит в «квартиру» и через минуту возвращается, находя благовидный предлог, чтобы не пустить гостя: ребенок спит, теща ругается и т. п. Далее он просит деньги, обещая через мгновение принести вещь. Не очень доверчивый, но деликатный и стеснительный покупатель отдает деньги и ждет… столько, сколько ему потребуется времени сообразить, что его обманули. Этот сценарий многие годы и очень талантливо разыгрывал профессионал, которого в уголовном мире знали под кличкой Игрок. Действовал он на многих «сценических площадках». Начинал в Киеве в 1960-х годах. Сюжет был таков.

     Продается дефицитная в то время шуба. Посредники ищут покупательниц, которых, по сценарию Игрока, приводят во двор какого-либо респектабельного жилого дома. Игрок выходит во двор дома. Надо сказать, что дома в центре Киева отличаются особой атмосферой большой семьи, как будто это родная хата и все обо всем знают. Посредник заранее разыгрывает свою роль от имени «овдовевшего дипломата», который недавно вернулся из-за рубежа и, не ожидая печальных событий, привез нежно любимой супруге много вещей. Теперь, поскольку он просто не может видеть все эти вещи, распродает их очень дешево. Покупательница, совершенно растроганная этим, протягивает деньги в надежде получить не только шубу, но и составить счастье безутешному герою. Через четверть часа она начинает проявлять признаки беспокойства и интересоваться у посредника судьбой избранника и шубы. Третий участник событий, появляющийся «случайно» рядом, называет номер квартиры. Она поднимается туда. Затем, когда обнаруживает, что подъезд проходной, убеждается в исчезновении посредника.

     В 1970-е годы, когда ожидалось скорое наступление эры коммунизма, торжественно обещанное руководителями страны, появилась возможность все скупать и продавать «из-под полы». Игрок появлялся во время обеденного перерыва в толпе жаждущих дефицита у дверей универмага и объявлял, что после обеда начинается продажа дефицитного товара. Покупатели, готовые вывезти к себе на периферию все, что продают в столице, становились в очередь, сдавали деньги, а взамен Игрок выдавал им кассовые чеки, объясняя, что их надо передать в определенном отделе в обмен на товар. Перед открытием универмага он исчезал.

     В конце 1980-х годов дефицит мебели и желание граждан вложить деньги хотя бы во что-нибудь позволили Игроку реализовать другую идею. Изготовив печать и бланки, он объезжал мебельные магазины и собирал заявки и деньги у желающих приобрести мебель. Для обеспечения рентабельности деятельности «фирмы» и надежного «портфеля заказов» заявки принимались на ближайшие два месяца. За мебелью приезжать надо было по указанному на бланке адресу, по которому, естественно, фирмы не оказывалось.

     В классическом исполнении мошеннического приема, особенно для нестойких женских особ, решающее значение имеют благородная внешность, представительность, мужская сексапильность героя. Эти качества являются важными, но не определяющими для исполнителя. Существует единая теория, которой руководствуется «профессионал-кукольник». Для совершения успешных действий с простаком необходимо иметь соответствующий антураж (представительность), хорошо подвешенный язык и небольшую ловкость рук. Теория рассчитана на сугубо «советские» условия, когда всего и всем не хватало, хотя с успехом «работает» и поныне. Исполняет роль представительный человек от торговли, «коммерческий директор» магазина, торгующего, например, меховыми изделиями. Антураж заключается в дорогой одежде, золотых перстнях на пальцах, общей вальяжности.

     Если вы хотите приобрести бытовую технику, то не делайте это на рынке, не прельщайтесь заниженными ценами. Вам подсунут мастерски выполненный муляж, с вмонтированным в него таймером. Добейтесь, чтобы продавцы продемонстрировали устройство прежде, чем вы за него рассчитаетесь. Хотя вам вряд ли это удастся. Как не удалось звезде эстрады Филиппу Киркорову, и высокомерный, а вместе с тем наивный исполнитель привез с зарубежного рынка в Москву красивую «деревяшку».

     Прежние времена. Клиент, ищущий например дорогую шубу, через посредника «выходит» на «коммерческого директора» магазина, который, напуская туман скрытности, соглашается, наконец, на уговоры посредника, очень близкого друга (только поэтому он и идет навстречу), называет цену и предлагает (в целях соблюдения той же секретности) положить деньги в конверт и запечатать. Сам он удаляется, чтобы окончательно согласовать операцию по продаже дефицита. Его долго нет, и посредник удаляется, чтобы прояснить ситуацию. «Коммерческий директор» сидит на заднем дворе и ждет посредника, чтобы подготовить похожий по объему конверт, но с нарезанной бумагой. Помощник, видевший деньги «клиента», сообщает: сотенных — десять, пятидесяток — шестнадцать и десяток — сто. Быстро подбирают нужное количество бумажек соответствующего формата и запечатывают в конверт. «Коммерческий директор», держа в руках дорогую тисненую папку, снизу которой он держит тот самый конверт, выходит к клиенту и, вытирая со лба пот, говорит, что все в порядке, конверт надо будет отдать кассиру Любе, она сидит вон там, в дальнем конце зала, но предварительно «разрешите мне поставить свою подпись на вашем конверте». Мошенник берет конверт с деньгами, достает ручку и… нечаянно роняет колпачок. Нагибаясь, он переворачивает папку — и наверху оказывается конверт с нарезанной бумагой, на котором он и ставит свою витиеватую подпись золотым пером. Все, «коммерческий директор» исчезает.

     Бывали случаи, когда на другой день, встретив свою жертву, мошенники умудрялись еще раз обвести ее вокруг пальца. Поскольку в первую встречу у простака с кассиром ничего не сложилось, он шел к коммерческому директору магазина, которого, по странному стечению обстоятельств, звали так же, как и его знакомого «коммерческого директора». Скорее всего, того не оказывалось на месте, и простак возвращался еще раз в магазин, чтобы, наконец, решить проблему. При этом он так и не вскрывает конверт, в твердой уверенности, что все складывается как нельзя хорошо. Встретив знакомого, очень обрадованный этой встречей, простак излагает суть проблемы, а «коммерческий директор», заверяя, что все будет в порядке, радует его новым «дефицитом», поступившим на склад. Тот, почитая его уже за близкого друга, веря на слово, отдает необходимую сумму и ждет, когда ему вынесут все, что он заказал.

     Времена дефицита прошли. Необходимо разрабатывать новые технологии и приемы. Но талант не знает границ. Мошенник может обмануть не только покупателя, но и рыночного торговца, который считает себя непревзойденным обманщиком и не может представить, что есть люди, которые превзойдут его. Тривиальный алгоритм обмана торгаша таков. Мошенник, выдавая себя, например, за военнослужащего, только что вышедшего в отставку и нуждающегося в приобретении штатской одежды, обстоятельным разговором располагает к себе торговца-жертву, подбирая между тем дорогое кожаное пальто или дубленку. Договариваются о цене, при этом «офицер» вынимает бумажник, набитый деньгами, демонстративно их пересчитывает (хватит или не хватит) и опускает в карман офицерского плаща. После этих подготовительных действий он снимает плащ, передает его продавцу, надевает пальто и под предлогом показать его жене, находящейся в машине, отходит и скрывается. Продавец через некоторое время обнаруживает в кармане плаща дыру, через которую бумажник попал в карман кителя «офицера».

     Интересно разворачивается этот сценарий, когда мошенник старается обмануть мошенника. Тогда сам продавец в предвкушении финансового успеха пытается скрыться с плащом, в кармане которого денег гораздо больше, чем стоит надетая на клиента вещь. Для этого сообщники создают толкотню, суету, помогая продавцу скрыться к великой радости мошенника, который бежит в противоположную сторону.

     Весьма тонко разыгрывается сюжет с «антиквариатом» и так называемой «отложенной покупкой». Вот сценарий на английский манер.

     Возле антикварного магазина играет на скрипке старик-нищий, собирая подаяние. Уже полдень, и старик, зайдя в магазин, просит у владельца разрешения оставить свой инструмент на часок, пока он перекусит. Пока его нет в магазин заходит прилично одетая дама и долго ходит, рассматривая выставленные вещи и прицениваясь. Наконец, увидев скрипку, проявляет к ней повышенный интерес. Она откровенно взволнована, у нее срывается и дрожит голос. Просит продать ее, предлагая 200 фунтов. Владелец магазина объясняет, что скрипка не его, но если она зайдет через час, он постарается уладить вопрос.

     Вскоре старик возвращается, и на предложение продать скрипку отвечает категорическим отказом. Но когда ему предлагают 100 фунтов, соглашается. Предвкушая барыш, хозяин магазина ждет даму, но она так и не появляется.

     Примитивный способ обмана автовладельцев предлагается на «рынке мошеннических услуг». Вы приобрели ценную вещь в магазине, вернулись к автомобилю и положили покупку на сиденье. Трогаетесь с места, однако вскоре вынуждены остановиться, чтобы заняться заменой колеса. Пока меняете заднее правое колесо, ваша покупка из салона исчезает. Обратите внимание, менять приходится не левое переднее, а именно заднее правое колесо, работая с которым, вы не в состоянии наблюдать за водительской дверью, которая, естественно, осталась открытой. Наблюдательные ребята, заметив сделанную вами покупку, оперативно приводят автомобиль в нерабочее состояние. Причем это касается не только владельцев роскошных лимузинов. Сегодня водители грузовиков зачастую выполняют дополнительные функции грузчиков или экспедиторов. И пока они заняты разгрузкой машины, к ним может подойти какой-либо надоедливый субьект и предложить все, что угодно (например, дешевый бензин). Не слишком любезный отказ его не обескуражит. У него совсем другая цель — наблюдать, насколько вы заняты в кузове своей машины, и дать сигнал сообщникам, то есть «постоять на стреме». Сообщники спокойно открывают кабину и берут все, что там есть ценного. Часто это практикуется на оптовых складах, где простой автомобиля у загрузочного окна лимитирован и где грузчики могут играть подсобную роль у мошенника, отвлекая и раздражая водителя-экспедитора. Тот, забывая основные функции, вынужден хватать за руку воришку-грузчика. Мошеннику это отвлечение кстати.

     Женщины-мошенницы — случай в практике нередкий. Они составляют до 30 % от общего числа промышляющих этим. Наряду с описанными выше способами они могут выступать с сольными номерами.

     Выбирая время, когда взрослых нет дома, женщина-мошенница с приятным голосом, называя детей по именам, передает им записку от матери, в которой говорится, чтобы малолетние дети отдали этой тете дорогостоящую вещь для чистки или продажи. При этом мошенница всячески демонстрирует близость с их матерью, указывает признаки вещи, которые заранее приметила, готовясь к преступлению. Дети, естественно, верят доброй тете, отдают все, что она просит.

     Вот другой сценарий. Женщина с грудным ребенком звонит в квартиру и просит разрешения перепеленать плачущего младенца: приехала в гости к подруге выше этажом, а ее нет. Хозяйка видит прилично одетую даму, не цыганку, что сразу успокаивает. Дама разворачивает младенца, демонстрирует пустую бутылку из-под молока и просит принести хотя бы теплой водички. Когда хозяйка возвращается, все уже готово. Места, где спрятаны семейные реликвии и ценности, традиционны до наивности: ваза в серванте, шкаф с бельем, матрац на кровати и т. п. Пропажа обнаруживается в лучшем случае только вечером, а то и много дней спустя.

     Приведенные примеры относятся к разряду махинаций с вещами. Следующий вид мошенничества — работа не с товаром, а с деньгами, валютой — лучше всего с долларом, который, на удивление, приспособлен для обмана обывателя. С тех пор как операции с валютой стали легальны, валютные «кидалы» с успехом используют свое искусство. Даже сегодня, когда приемы этих мошенников известны всем, у каждого обменного пункта вы найдете не совсем стандартную личность, которая с оглядкой предложит вам услуги по обмену. Соблазняют, как правило, несколько более высоким валютным курсом. Это мошенничество построено на том, что рисунок долларовых купюр любого достоинства с одной из сторон совершенно одинаков. Сценарий прост, но действует, как правило, безотказно.

     Жулик, найдя клиента, достает из кармана стопку долларов. Отделяет нужное количество и дает их осмотреть, чтобы жертва удостоверилась в подлинности купюр. Затем, забирая их обратно, складывает так, чтобы сторона денежного знака с обозначением достоинства банкноты была повернута вниз. Держа купюры в руках, жулик предлагает клиенту пересчитать свои деньги. Тот считает, все внимание, естественно, у него переключено на подсчет, за действиями продавца он не наблюдает. В момент пересчета рублей мошенник незаметно меняет доллары, которые покупатель уже осмотрел, на такое же количество купюр, но меньшего достоинства (обычно по одному доллару). Они приготовлены заранее и также сложены пополам. От первой пачки внешней стороной они ничем не отличаются. Потом происходит обмен банкнотами — сделка состоялась.

     Что должно в таких случаях насторожить:

     — постоянная демонстрация опасения милиции, грабителей и даже вас, также имеющего возможность обмануть мошенника при расчете;

     — то, что ваш партнер во время расчетов не выпускает из рук пачку денег или просит ее у вас «на минутку», чтобы завернуть и т. п., используя традиционный «накат».

     Несмотря на краткость, мгновения оказывается достаточно, чтобы в ваших руках оказалась либо пачка нарезанной бумаги, либо пачка однодолларовых купюр. Далее — исчезновение «кидалы» и появление рядом сообщника, который, отвлекая ваше внимание от предмета сделки, предлагает совершить еще дополнительную операцию по более низкой цене. Если даже вы сразу обнаружите обман, сделать уже ничего не сможете. «Кидала» уже далеко.

     Сообщники «кидалы» могут появиться под видом группы захвата «известного валютчика», и в тот момент, когда он взял доллары для обмена у доверчивого простака, его хватают на глазах изумленного и растерянного клиента и уводят за угол, после чего вся группа мгновенно растворяется. Клиент едва успевает забрать из рук валютчика «свои» доллары, которые уже превратились из сотенных в однодолларовые. «Накат» произошел, операция завершилась, а простофиля все еще обсуждает событие со словоохотливым собеседником, оказавшимся рядом и старательно отвлекающим внимание от купюр в руке до тех пор, пока мошенники не скроются.

     Самое интересное здесь то, что через короткое время мошенник окажется на том же месте и будет ждать очередную жертву. Если же вы, по своей наивности, подойдете к нему, даже с милиционером, обвиняя в содеянном и требуя наказания, жулик может только усмехнуться — доказательств нет. Единственный вариант — захватить его на месте преступления с поличным. Но это возможно лишь в том случае, когда мошенник уже не раз обращал на себя внимание милиции.

     Продажей «драгоценностей» занимаются «фармазонщики». Разыгрывается, например, такой сценарий. Один из группы «в силу острой материальной необходимости продает семейную реликвию». Деревенского вида мужичок, но глазки у него маленькие и верткие, как шильца. Второй, выступающий в роли представительного, опытного, но очень спешащего куда-то ювелира-оценщика, восхищается художественными достоинствами камня, демонстрируя своим ошеломленным видом восторг, назначает цену изделия. Третий участник — «покупатель-конкурент» — дает за изделие цену несколько ниже, чем запрашивает продавец. Начало действия — у скупочного магазина, а сама сделка, естественно, проводится в описанном уже «сквозняке», где ювелир «живет». Этот сюжет не устарел в наши дни, когда появилось много скупочных ювелирных магазинов и ломбардов. Но мошенники прорабатывают другие сценарии, связанные с подделкой камней и ювелирных изделий.

     Подделка драгоценных камней — столь же древнее ремесло, как и остальные древнейшие профессии. «Заменителей» алмазов известно много. Простейшие подделки бриллиантов — стразы (из стекла) и фианиты (из оксида циркония). Кроме того, за алмаз можно выдать любые прозрачные минералы — корунд, топаз, горный хрусталь. Есть алмазы с наполнителем, где от бриллианта остается только оболочка. Лазером «вырезается» вся внутренняя часть камня, тем более если она с трещинами, вкраплениями. Внутренность заполняется стеклом. Такую фальшивку никаким детектором распознать практически невозможно. Этим живут ювелиры и пользуются мошенники.

     Высокое качество обработки бриллиантов обеспечивается с помощью компьютерной техники, позволяющей воспроизводить и, следовательно, подделывать любой исторический шедевр. Причем найдены такие виды огранки, которые несколько повышают светосилу бриллианта, сберегая массу.

     Лазерная технология совершила революцию в бриллиантовом производстве. Известны фирмы в США — Yehuda Diamond Co, в Израиле — Koss & Shechter Diamonds, которые открыто производят заполненные бриллианты. Традиционные обманщики христиан евреи основали этот бизнес. Они продают бриллианты с большой скидкой и полным описанием размера и веса наполнителя. Но нелегальный рынок предлагает заполненные бриллианты по цене настоящих, так же, как и «дуплеты» — камни, склеенные из двух частей — в верхней бриллиант, а в нижней — стекло или фианит. Значительный процент изделий, выставленных сегодня на продажу в магазинах, муляжи. Например, большой камешек в центре украшения — натуральный, а часть мелких, рассыпанных по периферии, — поддельные.

     
Шотландский фермер вернулся из Ливерпуля с бриллиантовыми сережками. Жена придирчиво осмотрела подарок и спросила:

     — А может, они не золотые? И камни что-то похожи на фальшивые.

     — Что ты понимаешь в драгоценностях! Я отвалил за них целый фунт!

     
Еще известный прием работы мошенников с «драгоценностями» называется «лови гайку». Как и многие другие приемы жуликов, он рассчитан на человеческую жадность. «Гайка» — фальшивое кольцо, а «ловят» где угодно — в метро, на улице, у театра, у вашего дома и практически всех, поскольку обращение ни к чему не обязывает:

     — Гражданин, можно вас на секунду! Интеллигентное обращение — и вы останавливаетесь. К вам может подойти кто угодно. Далее, как правило, следует ссылка либо на трудные материальные обстоятельства, либо на неистребимое желание выпить, либо на несчастье (раздели, ограбили, осталось вот только обручальное кольцо, которое вам предлагается за бесценок). Многие поддаются импульсу жадности, но на клеймо пробирной палаты в этом случае можно не обращать внимания: колечки из медных сплавов, хорошо отполированные и с клеймом, соответствующим самой высокой пробе, мошенники изготавливают крупными партиями.

     Тот же пример с «гайкой».

     К прохожему обращается довольно неряшливого вида субъект, предлагая приобрести у него бриллиантовое кольцо:

     — Купите, пожалуйста, это колечко. Я только что нашел его на улице. Заявить не могу — на учете в милиции. Вам отдам недорого.

     Прохожему это кажется подозрительным, и он отказывается. Немного погодя навстречу ему — приличного вида господин.

     — Я только что потерял кольцо, вы его случайно не видели? Досталось по наследству, я им сильно дорожу. Готов отдать что угодно.

     — Подождите меня здесь, кажется, я знаю, где оно, — волнуется прохожий и, догнав бродягу, покупает у него кольцо. Но когда он возвращается к расстроенному владельцу, того и след простыл.

     Большой популярностью у мошенников пользуются приемы с использованием поддельных документов. Прикрываясь такими документами от высоких инстанций, они занимаются сбором пожертвований, получают различные пособия, льготные выплаты и т. д. В период становления советской власти был распространен прямо-таки гоголевский способ.

     Мошенник от имени государственного учреждения посылал на периферию телеграмму о том, что к ним едет в командировку ответственный работник. Прибывшего афериста местные власти встречали с подобающими почестями. По прибытии он заявлял, что его обокрали в дороге, получал из государственных фондов крупный аванс и скрывался.

     Позже, уже в наши дни, другой мошенник использовал аналогичный сценарий. Представляясь журналистом центральной газеты, он звонил из Москвы в администрацию какого-либо райцентра, сообщал, что ему известно о многочисленных нарушениях очередности распределения жилья и что редакция направляет его, чтобы разобраться с фактами на месте. Сообщал дату приезда. Перепуганные чиновники направляли в аэропорт за «журналистом» персональное авто. Журналист, демонстрируя поддельное редакционное удостоверение и командировочные документы, не отказывался от уговоров и взяток.

     
Покупатель читает объявление в магазине: «Пылесосы продаются только участникам войны 1812 года». Спрашивает продавца:

     — Неужели с тех пор живые остались?

     — А как же! Вчера двое приходили, справки от Кутузова показывали.

     
Официальные представительские возможности часто используют мошенники.

     Два модно одетых молодых человека входят в перворазрядный бар и заказывают по стаканчику. Каждый из них подает по крупной купюре бармену и получает сдачу. Поговорив и выпив, они покидают заведение. Через минуту в бар влетает человек, похожий на детектива, и обратившись к бармену, тихо говорит:

     — К вам заходили двое приятелей с крупными банкнотами?

     — Да.

     — Так я и думал, дайте-ка мне эти банкноты. Получив их, внимательно рассматривает в лупу.

     — Вы могли бы опознать этих людей?

     — О, конечно, они были одеты…

     — Не торопитесь, лучше следуйте за мной и покажите.

     Сказав это, он выскакивает на улицу. Последовавший за ним бармен не находит ни «детектива», ни банкнот.

     Среди уличных мошенников широко действуют так называемые «подкидчики» или «басманщики». Работают они, как правило, вдвоем. Один подыскивает жертву, выбирая ее среди тех, у кого есть деньги, и заводит разговор. Второй проходит мимо, роняя «случайно» туго набитый бумажник и, естественно, не замечая этого. Его соучастник поднимает кошелек, и жертва в большинстве случаев проявляет интерес к содержимому, требуя свою долю. Но возвращается собственник, которому кто-то указал подобравших кошелек, и требует возвратить деньги. Его сообщник заявляет, что они ничего не находили, и «подкидчик» обыскивает их, начиная обыск с жертвы. Компаньон благодушно дает ему свои деньги на просмотр, жертве тоже приходится это сделать в уверенности, что там ничего нет, и главное, чтобы скорее освободиться от присутствия «растяпы» для дележки барыша. Искусство состоит в том, чтобы незаметно изъять из кошелька жертвы либо часть купюр, либо все, заменив их на бумагу. Для этого служит отвлекающий маневр — накат. О нем мы уже говорили выше. Например, в ходе просмотра денег внезапно обнаруживается утерянный кошелек, и на фоне возникшей ссоры происходит замена или изъятие части денег.

     В сценарии могут быть варианты. Например, кошелек поднимает жертва, и сообщник, имитируя опасение, убеждает того положить кошелек в карман и завлекает в относительно глухое место поделить барыш. Обман в данном случае служит только как средство завлечения жертвы, а на втором этапе происходит просто грабеж. В последнее время этот вид мошенничества встречается достаточно часто. Поэтому, если вам «повезло» и вы нашли на улице кошелек, забудьте о возможности легкой наживы, лучше пройдите мимо, не заглядывая в него. Иначе можете оказаться в неприятной ситуации. Появляется подкидчик и, проверив содержимое кошелька, недосчитывается в нем какой-то суммы. Возникает напряженность, претензии и требование показать собственные деньги. Остается продемонстрировать ловкость рук. Для надежности замысла сценарий может быть усилен появлением группы поддержки, «друзей» подкидчика, спешащих ему на помощь. В этой ситуации накат проходит легко и незаметно для жертвы, которой приходится только бежать, не догадываясь о нанесенной его кошельку потере.

     Сценарий с подбрасыванием бумажника или денежной «куклы» разворачивается, как правило, в универмагах, крупных магазинах. Универмаг при развитом социализме был местом шумным и многолюдным, наполненным бестолковщиной, спекулянтами и мошенниками. Последних отыскивать не приходилось, они сами находили жертву, но зато милицейских вы не нашли бы и за деньги.

     Более половины случаев мошенничества совершаются вследствие алчности, корысти и жажды наживы жертвы. Поэтому о большой части преступлений потерпевшие не сообщают в правоохранительные органы. С жертвами, которые добыли деньги нечестным путем и предпочитают хранить их не на банковских счетах, мошенники поступают следующим образом.

     Глава семьи мысленно примерил на себя уже форму осужденного, и родственники знают об этом. Выбрав момент, когда жертвы нет дома, один из преступников сообщает жене или родственникам, что старшо́го арестовали и он просит все ценности отнести в надежное место. Перепуганные родственники (а дома днем находятся, как правило, женщины) торопливо укладывают в чемоданы все наиболее ценное, облегчая задачу мошенникам. Когда родственница, не обладающая изворотливым умом и жизненным опытом, что в основном характерно для среды «новых русских», выходит с чемоданами из квартиры, ее останавливает наряд милиции с представителем прокуратуры, которые пришли с обыском. Демонстрируют «документы». Если человек напуган и что-то старается скрыть, то даже угловой штамп жилищной конторы произведет ошеломляющее впечатление. «Прокурор» требует предъявить паспорт. Как правило, паспорта не оказывается, и следует вежливое предложение вернуться домой за документами, а вещи оставить под присмотром. Поскольку требования на досмотр чемодана нет, то, надеясь на благоприятный исход, жертва быстренько возвращается домой за паспортом. Эту сцену разыгрывают участники мошеннической группы. Как только жертва розыгрыша входит в квартиру, мошенники скрываются.

     Мгновенно появляются и новые мошеннические «разработки». Вот, например, технология массового обмана доверчивых гражданок.

     Бюро знакомств. Мощная реклама. Компьютер, роскошный офис, обходительный и безотказный прием. Поток доверчивых и стеснительных клиенток, которые, уплатив сравнительно небольшой взнос фирме, ждут своего избранника, не иссякает. Фирма предлагает на удивление широкий выбор «женихов», удовлетворяющих самым взыскательным вкусам клиенток. Сценарий «работы» прост. Для удовлетворения ажиотажного спроса фирма нанимает на роль «женихов» полтора десятка мужчин разных возрастных категорий, разной представительности, с почасовой оплатой. С удовольствием выступают в таком качестве обедневшие офицеры — от лейтенантов до полковников, и даже отставные генералы, которые за хорошую плату встречаются с женщинами, тратят на них «представительские» деньги, полученные от фирмы. Но «жениха», естественно, не удовлетворяет кандидатка, о чем фирма деликатно извещает «невесту», а «женихи» вынуждены искать следующую «единственную». К фирме не придерешься. Услуга предоставлена, аванс отработан.

     Приведенный пример мошенничества в сфере услуг населению не единственный. Обманывают, «оказывая услуги», фирмы и предприятия. Если частное лицо, расплачиваясь, всегда считает свои деньги и задумывается о качестве услуги, то фирма, в которой много пользователей, а плательщик один — бухгалтерия, зачастую «не глядя» выставляет платежные поручения.

     В Москве разоблачили мошенническую фирму, которая специализировалась на установке телефонов и взимании платы за услуги. Фирма была официально зарегистрирована как «Московская городская телефонная связь», в отличие от известной, которая называется «Московская… сеть». Алгоритм «работы» был прост. По факс-номерам, взятым из обычного справочника, фирмам рассылались счета за использование телефонного номера с угрозой отключения линии в случае неуплаты. Суммы запрашивались небольшие: сто-двести рублей. И организации исправно платили, перечисляя деньги на счет лжефирмы. Кому хочется остаться без телефона?

     Еще один нетрадиционный способ обмана — мошенничество с телефонными переговорами. На Западе серийно выпускаются так называемые «голубые», «черные» и «красные» коробки размером со спичечный коробок, которые легко подключаются к телефону и не оставляют следов мошенничества. «Голубые» коробки позволяют позвонить в любой город, исключив фиксирование звонков; «черные» коробки позволяют избежать оплаты переговоров по вашему личному телефону; «красные» коробки имитируют прохождение монеты через систему контроля в телефоне-автомате. Потери, связанные с телефонным мошенничеством в 1994 году в США, оценивались в сотни миллионов долларов и составили 4 % от общего оборота телефонных компаний, в Великобритании — 9 %.

     Приемы телефонного мошенничества эффективно используют российские жулики. Простая операция проводится с помощью вынесенной трубки. Для этого в квартире устанавливают телефон с радиотрубкой, которая и является главным инструментом мошенника. Второе главное условие — квартира должна находиться рядом с междугородным телефонным пунктом. Ее с удовольствием снимут телефонные мошенники. Поставив автомобиль рядом с пунктом, они предлагают всем желающим вынесенную радиотрубку на льготных условиях, адресуя оплату на ваш абонентский номер, в то время как наличность кладут себе в карман.

     Сотовый телефон стоит дорого, но счет за переговоры может намного превосходить ваши ожидания, если им воспользуются мошенники. Жулики программируют телефон на один из абонентских номеров какой-либо фирмы и она оплачивает их звонки… Здесь есть два недостатка: во-первых, вам не позвонят, во-вторых, необходимо менять «свой» номер, по крайней мере, раз в месяц. Таких «профессионалов» в мировой практике называют «телефонными двойниками», а способ их существования — «тонированием». Промышляют они у главпочтамта, у центрального телеграфа, у междугороднего переговорного пункта, предлагая «услуги» и технические средства желающим позвонить в другие города, за рубеж по расценкам существенно ниже, чем у телефонных компаний. Доход от деятельности обеспечивает безбедное существование.

     Чтобы восполнить потери от телефонных мошенников или затраты от собственных многочисленных разговоров по радиотелефону, некоторые находчивые ребята покупают второй телефон, кодируя его на тот же номер. Благодаря этому они могут имитировать «чужие» звонки, в то время как по жалобе на сверхвысокую абонентскую плату, телефонная фирма проверяет их номер на наличие двойника.

     Современные грамотные изощренные злоумышленники используют для безбедной жизни сетевые возможности мобильника. Он позволяет проникать в плохо защищенные банковские или информационные сети. «Крупнейшее мошенничество в Интернет» совершено с помощью сотового телефона, виртуальной голосовой почты, а также курьерской службы. Некий профессионал, Абрам Абдала, обманул банки, инвестиционные корпорации и брокерские конторы, которые имели доступ к номерам кредитных счетов потерпевших. В общей сложности жертвами преступника стали 200 человек из числа самых богатых людей Америки: Билл Гейтс, Стивен Спилберг, Джордж Лукас и многие другие. Они использовали свои мобильные телефоны для оплаты счетов, получения доступа к голосовой почте и отправления конфиденциальных данных.

     Безопасность обмена информацией была нарушена там, где она переходит из проводов в эфир. Данные традиционного формата, зашифрованные с помощью специального протокола, должны быть здесь расшифрованы, переведены в другой формат и снова зашифрованы иным протоколом. Если злоумышленник имеет доступ к шлюзу, он свободно перехватывает весь расшифрованный трафик в открытом виде, до того как данные поступают на перешифровку. Позже эта «брешь» была заделана. Но времени, когда коды доступа находились в руках преступника, хватило, чтобы похитить несколько миллионов долларов.

     Компьютер достаточно просто «подделывает» голос владельца кредитной карты. Звуковой файл направляется мошенником в систему виртуальной голосовой почты к менеджеру банка с просьбой предоставить дубликат кредитной карты. Нужно лишь указать уже известный номер, дату действия и полное имя владельца. Эта информация была получена мошенником с помощью сотового телефона. Цифровая подпись, похожая на подпись истинного владельца, подтверждала списание денег с его счета. В качестве адреса получателя мошенник называл адрес абонентского ящика, который зарегистрирован на похожее по звучанию имя жертвы (например, перестановка одной буквы), — тогда дубликат получал злоумышленник, а не владелец карты.

     Новизна мошенничества в том, что нарушитель не только использовал новейшие технологии, но учел слабости техники и ловко сыграл на человеческом факторе. Слишком часто защитные меры пользователей оказываются намного слабее того, что предоставляют технические устройства. Так, функции безопасности всегда снабжаются системой идентификации владельца. В простейшем случае это пароль доступа. Он может быть длинным и сложным для противостояния методам подбора. Однако богатые пользователи предпочитают самые тривиальные решения, например, набор из четырех цифр, знаков, типа года или даты рождения, клички своей собаки. Если владелец устройства не озабочен вопросами безопасности, то никакая техника помочь ему не в силах.

     Противостоять мошенническим действиям довольно просто. Одна из рекомендаций: никогда не оставляйте тот PIN-код, который вам поставили в салоне по продаже мобильной техники. Следите за балансом счета и регулярно сверяйте список своих звонков.

     
Новый вид мошеннического бизнеса основан на использовании информации рекламной прессы, в которую жертвы мошенников сами дают необходимые сведения. Например, интеллигентная женщина дает объявление о желании сдать квартиру сроком на месяц, но только иностранцу (иностранцы пользуются у нас безграничным доверием). Такой иностранец находится и, позвонив по телефону, договаривается о встрече.

     Вечером наносит визит импозантный сотрудник американской фирмы: иностранный акцент, цветы и вино, все документы, на взгляд очарованной хозяйки, в порядке. Соглашение достигнуто, плата за месяц вперед внесена. Отдельно оговорены расходы за телефонные переговоры, которые, разумеется, иностранец оплатит сам.

     На следующий день хозяйка, отбывающая в отпуск, передает ему ключи от квартиры и с легким сердцем, а также с суммой, достаточной для месячного отдыха на море, оставляет квартиру обаятельному клиенту. Через месяц, загоревшая и отдохнувшая, она находит ключи у соседки, как договаривались, квартиру в полном порядке и… астрономический счет за телефонные переговоры со многими странами и континентами. Попытки связаться с американской фирмой не приносят результата: представительный господин не является их сотрудником. В таком амплуа часто выступают прибалтийские коммерсанты, которые пользуются своим «иностранным» акцентом и возможностями полиграфической техники, позволяющей изготовить любые документы.

     Другой сценарий по рекламному объявлению разыгрывается так. Владелец продает дорогую видеотехнику. Потенциальный покупатель звонит, договаривается о встрече и, долго торгуясь, оговаривает стоимость. Во время встречи нерешительный и скуповатый покупатель опять начинает торговаться, пытаясь сбить цену. Хозяин непреклонен, и покупатель, скрепя сердце, достает пачку денег, перехваченную резинкой. Продавец пересчитывает деньги и обнаруживает нехватку одной купюры. Покупатель пересчитывает сам и, действительно, ему приходится доложить одну банкноту, последнюю, вынутую из бумажника. Поколебавшись, он решает отказаться от покупки. Забирает деньги и, как бы раздумывая, завязывает их резинкой, кладет в карман и направляется к двери. Раздраженный продавец магнитофона провожает его, но тут покупатель принимает окончательное решение и, отдав деньги хозяину, просит помочь ему взять коробку с магнитофоном и выпустить из квартиры. Хозяин провожает его и, уже закрывая дверь, видит красивую девушку, спускающуюся с верхнего этажа, которая обращается к нему с вопросом. Владелец квартиры с удовольствием вступает в разговор с красавицей, которая также весьма благосклонна к нему. Но все же она вскоре уходит, и он провожает девушку разочарованным взглядом. Разочарование еще ждет его. Вернувшись в квартиру под впечатлением приятной встречи, берет пачку денег, снимает резинку и… Вместо денег — «кукла». Догнать нерешительного покупателя, магнитофон и его красавицу-сообщницу, которая в нужный момент отвлекла незадачливого волокиту-простака, уже невозможно.

     
В переходе метро прохожий обращается к милиционеру:

     — Товарищ милиционер! Прямо перед вами играют в наперсток, а вы проходите мимо!

     — Ха, ищите дурака в другом месте! Я вчера поставил тысячу рублей и все продул…

     
Разнообразен набор мошенничеств, связанных с игровыми мотивами. «Наперсток» — игра, известная в Америке еще в прошлом веке под названием «скорлупка». Воскресшая в недавние годы, она как нельзя более подошла к сегодняшнему времени, оказавшись значительно проще и доходнее карточной. На ее примере можно проследить те приемы, которые использует мошенник для достижения своей цели.

     Действующие лица следующие. «Вертящий», или «катала», — бойкий и ловкий на руку молодой человек, который должен ярким монологом привлечь внимание публики и в нужный момент обмануть «лоха».

     «Зазывающий», или «мендер», — подставной, человек якобы из публики, который с подобающим сюжету артистизмом нерешительно подходит к «вертящему», с большой осторожностью и колебанием «поставить — не поставить?» ставит деньги и угадывает наперсток, под которым находится шарик. Роль «зазывающего» может исполнять и пенсионер, и домохозяйка, и другие лица, облик которых не вызывает подозрений. Чем лучше исполняется роль «зазывающим», тем больше азарт толпы и тем выше заработки наперсточников. Но ни один азартный игрок из толпы никогда не сможет отгадать, где на самом деле находится шарик. Шарик оказывается либо в руке «вертящего» — для этого нужна ловкость рук, либо, по современной «технологии» — в самом стаканчике: за счет гибкости стенок последнего шарик просто зажимается в нем пальцами «вертящего», когда тот его приподнимает, демонстрируя проигрыш очередной жертвы.

     «Солдаты», или «охрана», — последние действующие лица спектакля — надежные боевики, которые и предупредят, и встанут на страже интересов группы от «необоснованных» притязаний проигравших. Игра с их участием сводится по существу к уличному грабежу.

     Аналогичным образом разворачивается игра в карты или кости. В деле задействованы «катала», ведущий игру, и подставные игроки, как и в «наперстке» подхлестывающие азарт у наблюдающих зевак. Реквизит простой: «кости» и жетоны. На жетонах проставлены числа, которые соответствуют тем, что выпадают на кубиках. Сейчас игра усовершенствована. Вместо патриархальных кубиков и карт используют пневматическую винтовку, с помощью которой выбивается на крутящемся диске цифра.

     Прохожий, решившийся сыграть, приобретает жетон и если удача ему сопутствует и он выиграет, рядом с ним окажется подставной, у которого такой же выигрыш. Обратите внимание, катала никогда не начнет игру с одним игроком, он заманивает несколько, чтобы среди них спокойно затесался подставной — «мендер». В случае одинакового числа у двоих, «по правилам», выигрыш можно поделить. Но если один из игроков отказывается от этого и продолжает игру, а им, как правило, оказывается подставной, второй игрок должен последовать его примеру. В противном случае отказавшийся продолжить игру теряет выигрыш. Азартный игрок, попавший в эти ножницы, закономерно окажется, в конце концов, с пустым кошельком. Подходящие жетоны подставной каждый раз вынимает из кармана!

     Доказывать мошенничество в «лохотроне» сложно. Адвокаты с гордостью рассказывали автору, как выиграли процесс, где судили украинских гастролеров-лохотронщиков.

     
— Купите лотерейный билет! Главный выигрыш — легковая машина!

     — Зачем мне легковая машина?

     — Ну, все равно, возьмите билет, не все же выигрывают…

     
Лотерея и азартные игры имеют много общего. Лотерея предполагает эксплуатацию не лучших качеств человека. Ставки в ней невысоки, вероятность выигрыша приближается к нулю, хотя сам выигрыш назначается очень высоким. Поэтому желающих поучаствовать в лотерее — миллионы.

     В традиционном бизнесе государство претендует только на процент с прибыли в виде налога, в то время как в лотерее оно получает всю прибыль. Правительство собирает деньги за счет лотереи на самые безнадежные начинания, заставляя подданных финансировать то, что отказываются финансировать банкиры.

     Тираж мгновенной лотереи колеблется от 5 до 20 млн билетов. Общая сумма выигрышей по всему выпуску составляет примерно 30 % от стоимости проданных билетов. Допустив, что средняя цена лотерейного билета равна 1000 руб. и что тираж в 10 млн билетов полностью реализован, общий денежный оборот составит 10 млрд руб. Для того чтобы взять эти деньги у граждан, торговцы билетами мгновенной лотереи сулят выигрыш от 5 до 1000 долл., демонстрируя при этом пухлую пачку долларов.

     Какова же на самом деле вероятность выигрыша? Если, например, выручка лотереи при полной реализации тиража в 10 млн билетов составляет 10 млрд руб., то сумма выигрышей должна составлять 3 млрд руб.

     Иными словами, крупный выигрыш должен получить каждый стотысячный покупатель, или иначе необходимо затратить, покупая билеты по номиналу, 100 млн руб., чтобы получить выигрыш в 20 млн рублей. Средний выигрыш сможет получить каждый десятитысячный покупатель, мелкий — каждый тысячный покупатель. Но, откровенно говоря, даже в советское время, когда был относительный порядок, трудно вспомнить выигравших по лотерейному билету крупную сумму. Сейчас это тем более кажется невозможным.

     Цена на лотерейные билеты устанавливается по воле хозяина. Новый прием, используемый лотерейщиками для привлечения публики, — «игра со страховкой». Предлагают покупать по 10 билетов, гарантируя возврат денег, если не случится выигрыш. Конечно, вы получаете выигрыш, так как каждый третий билет должен выигрывать, но стоимость его будет, как правило, много ниже стоимости билетов. Благодаря этому приему резко увеличивается реализация билетов.

     Лотереи, розыгрыши, конкурсы — своего рода механизмы мошенничества тех, кто их устраивает. «Подпишитесь на наше издание, и вы можете стать счастливым обладателем…» Или туристическая путевка в Египет! «Милая Елена Александровна! Если вы желаете ощутить себя Клеопатрой и изведать наслаждение египетских ночей, срочно выберите в нашем каталоге и оплатите товар на 300 руб.». А вдруг? — думаете вы. Да еще почти бесплатно!

     Надежды тщетны. Жулики изворотливы, артистичны, хорошо обучены и быстро реагируют на ситуацию. Абонентский ящик — связь односторонняя.

     Фирмы сулят крупные выигрыши активным потребителям продукции. И он получает, наконец, пакет с торжественным оповещением о «Самом Главном Выигрыше»! Перечисляются конкуренты, кому повезло меньше: 15 000 руб., 10 000 руб., 5000 руб. «Вам же, уважаемая Елена Александровна, достался Единственный Выигрышный номер в категории 100 000 руб. Но, чтобы получить этот приз, вы должны купить хотя бы что-то из нашего каталога и оплатить прекрасные часы-калькулятор, которые мы Вам вышлем. Без этого ваш выигрыш будет аннулирован».

     Цена предлагаемого устройства — 99 руб.

     Если вы отправили требуемую сумму, получите безделушку с кнопочками, которое у лоточников стоит 25 руб., и уведомление на красивом бланке: «Уважаемый клиент! Благодарим Вас за доверие к нашей фирме. Оплаченный Вами заказ окончательно подтвердил включение Вас в категорию претендентов на Главный выигрыш. Сумма выигрыша зависит от количества участников, допущенных к розыгрышу». Количество же претендентов оказывается несколько тысяч человек.

     Чтобы заставить людей купить залежалый товар по завышенной цене, нужно что-то посулить. Иномарку, например, или выигрыш. Но, главное, покупателей необходимо убедить, что все эти обещания будут выполнены. В этом смысле листовки, рассылаемые фирмой «Еврошоп», бьют в десятку. По почте приходит красочный каталог с товарами, которые вам предлагают заказать и оплатить при получении. Даются гарантии, что если товар не понравится, клиент может отправить его обратно и получить деньги.

     Что же позволяет компании жить безбедно? Товары некачественные и имеют очень слабое сходство с теми, которые изображены в каталоге. Цены же соответствуют мировому уровню.

     Заманивают выигрышем. Заново присылают письмо о том, что вы уж теперь точно первоочередник, только надо снова что-нибудь заказать, и тогда перейдете в число избранных претендентов. Дурилка бесконечна. Если явные уличные мошенники уходят от наказания, судиться в гражданском порядке с абонентским ящиком бесперспективно. Да и кто из несостоявшихся миллионеров потратит тысячи для поездки из Владивостока или Сочи, чтобы в Москве добиваться возвращения нескольких сотен?

     Поэтому, вытащив конверт с очередным завлекательным предложением из почтового ящика, плюньте на него и отнесите на ближайшую помойку. Так же, как и в случае, когда прочитаете рекламное объявление, похожее на приведенные ниже.

     «Состоятельной паре необходим донор для рождения ребенка — молодой человек со спортивным телосложением, хорошей наследственностью и приятным лицом. Вознаграждение за контакт — новый автомобиль „Ока“ и 350 долларов…» Далее предлагается выслать на а/я автобиографию, фото и, главное, пятьсот рублей.

     «Милые дамы! Фирма, проводящая конкурс на лучшую форму губ, учреждает приз в пять тысяч долларов. По условиям конкурса, желающие участвовать в нем должны прислать оттиск губ и пятьсот рублей в почтовом конверте».

     Описанные случаи — лишь небольшая часть огромного множества жульнических махинаций, относимых к разряду мелкого мошенничества. Таким известным способам развлечений, как конные скачки, тотализатор, карточные игры и прочее, сопровождающимся возможностью или необходимостью делать ставки и заключать пари, всегда сопутствует обман.

     
Для исправления сына от пристрастия к азартным играм отец отправил его на учебу в колледж, предварительно написав письмо знакомому профессору.

     По прибытии профессор вызвал юнца для беседы. Не успел он открыть рот, как новичок предложил профессору пари на 50 долларов, утверждая, что у того на спине родинка. Заставив профессора снять рубашку и убедившись, что никакой родинки на спине у ученого мужа нет, парень спокойно отдал 50 долларов. Профессор взял деньги и написал его отцу письмо, что для начала он отучил его сына от пари, выиграв у него 50 долларов, и объяснил — как. В ответ получил письмо от отца юнца: «Перед отъездом сын поспорил со мной на 100 долларов, что в течение недели он заставит вас снять рубашку».
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      Карты и мошенничество
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— Почему тебе так везет в карты, а на скачках ты никогда не выигрываешь?

     — А ты пробовал когда-нибудь спрятать лошадь в рукаве?

     
Наиболее развитый в теоретическом и практическом плане инструмент мошенничества — игральные карты. Мошенника в этой игре называют шулером. Несмотря на некоторые отличия внешнего вида карт в каждой стране, в одном они схожи между собой: как и в древнекитайских картах, их число и окраска символичны — 52 карты соответствуют 52 неделям в году, а четыре масти — четырем временам года. Карты — прекрасное развлечение в тех случаях, когда люди, хорошо знающие друг друга, начинают чувствовать, что они между собой «все переговорили».

     Существуют азартные и коммерческие игры. Азартные игры: очко, сека, трына, тэрц и т. д. В коммерческих играх можно проиграть много, но не жизнь и состояние. К числу коммерческих игр относятся преферанс, винт, вист. Это игра равных возможностей. Правда, если партнер — шулер, неприятностей у вас будет так же много, как и в азартной игре. Это важно особенно сегодня, когда количество казино растет день ото дня, и человеческие страсти и азарт легче всего эксплуатируются мошенниками.

     В фешенебельные катраны приглашают не только профессиональных игроков, но и некоторых должностных лиц, желающих испытать острые ощущения. Часто здесь можно встретить юных девушек со старцами или пожилых матрон с юнцами. Здесь тупые провинциалы или бритоголовые «крутые» ребята выбрасывают на ветер шальные деньги, воображая, что они хорошо проводят время.

     Независимо от того, где и как протекает игра, существует следующая специализация шулеров и соответствующая ей терминология.

     Карточные мошенники разделяются на несколько категорий. На вершине пирамиды располагаются катранщики. Это — элита шулеров, наделенная по неписаным законам особыми полномочиями.

     Составитель, или наводчик, — организатор игры, имеющий квартиру, деньги, выдаваемые компаньонам для игры, и соответствующую представительную внешность.

     Пристяжной, свой человек — мошенник, заманивающий людей в игру, чтобы их обманули настоящие шулера.

     Арап, или племянник, — пособник шулера, ловкач, который выполняет различные вспомогательные функции в игре.

     Белый, простак, пижон, пассажир, папуас, лох — человек простодушный, которого собирается обмануть шулер.

     Угробить, или играть наизнанку, означает на языке подобных игроков вытянуть все деньги, т. е. обжулить своего ничего не подозревающего партнера.

     Мелкие арапы являются в клуб без рубля и добывают первоначальные средства займами у игроков. Крупные арапы имеют основной капитал, необходимый для их комбинаций. Арапа легко распознать. Он всегда весел, разговорчив, в его взоре видна «беспокойная ласковость», он всегда замечает новичков, сводит с ними знакомство, предупредителен и услужлив в мелочах (зажечь спичку, предложить сигарету, поднять карту).

     За катранщиками следуют гусары — мобильный отряд шулеров, гастролирующих в поездах дальнего следования, «работающих» в ресторанах на пару с проститутками, на пляжах, вокзалах, в аэропортах и даже в такси. Поэтому их зовут еще гонщиками. Обыграв простака, они продолжают игру между собой, демонстрируя объективность случившегося. Обычно они играют хорошо организованными группами, где роли распределены заранее, а приемы втягивания в игру и обыгрывания доведены до автоматизма. Один из группы мошенников ищет жертву и втягивает в простую игру в «подкидного». Другие — двое или трое — присоединяются как попутчики. Гусары обычно выдают себя за образованных, интеллигентных людей (нередко таковыми и являются).

     Технология карточного мошенничества в целом аналогична технологии любого надувательства и включает следующие стадии:

     — подготовку;

     — поиск и завлечение жертвы;

     — исполнение шулерского приема и отвлечение;

     — выход из игры.

     Для достижения высоких результатов шулеры используют следующие технологические возможности:

     — ловкость рук и помощников;

     — сигнализацию;

     — дополнительные предметы (например, отражатели, зеркала и т. п.).

     Шулер при всем запасе знаний специальной техники игры, хладнокровии, внешнем спокойствии, самообладании, смелости и нахальстве без посторонней помощи редко может справиться с делом. Особенно важны услуги «составителя», который организует игру. Истинные мастера основное внимание уделяют подготовке сценария и исполнению спектакля.

     Очень часто составителем оказывается женщина — в милой компании приятно и поиграть. Составители нанимают шулера-игрока и платят ему от 30 до 50 % дохода. «Свои люди» выискивают жертву и передают ее в руки составителя; нередко свои люди участвуют в игре. Они связаны общим интересом, и каждое лицо необходимо в их компании. Один — техник — неуловимо делает держки, вольты и т. д.; другой имеет дар общаться; третий отлично живет, имеет квартиру с приманками для дурачков; четвертый обладает талантом пронюхать, у кого можно выиграть; пятый всегда при деньгах, имеет большой круг знакомств.

     Цель всей этой компании найти такого простака, который стал бы постоянной их жертвой. Богатому человеку расставаться с ними и не захочется — милые люди, прекрасные женщины, бархатистые плечики, интересная компания. К концу вечера завязывается игра. Подобным образом организуется игра для вовлечения провинциалов и случайных людей.

     Способов организации игры чрезвычайно много, и они традиционны со старых времен до наших дней. Составитель под благовидным предлогом приводит легковерного игрока к «хозяину», роль которого сводится к тому, чтобы показать «пижону», что он есть то лицо, которое может устроить нужное дело (например, найти покупателя или продавца на товар, оказать содействие в чем-то и т. д.). После обстоятельного обсуждения интересующей «простака» проблемы разговор переходит на карты. Шулер, естественно, оказывается в числе играющих, но даже проигрыш-выигрыш перепускает на другого «своего человека», и «пижон» не может предъявить претензий, поскольку нет доказательств. А дело, ради которого он здесь оказался, расстраивается через короткое время.

     Организация игры в поездах и на пароходах проходит особенно легко. Особой бутафории здесь не надо.

     Карты — это бесчисленное количество вариантов, из которых надо выбрать один. Техника исполнения шулерских приемов — лишь дополнительный атрибут мастера, ловкость рук и крапленые карты — главные инструменты «творчества». У каждого шулера есть свои приемы, но все же «наука» их не уходит дальше нескольких номеров, которые мы разберем.

     Держка — происходит от слова дергать, выдергивать. Шулер-дергач пускает в ход ловкость рук в том случае, когда невыгодно подать партнеру карту, которая лежит сверху колоды. Он «дергает» для партнера вторую карту, лежащую под верхней. Процесс «дергания» таков: шулер держит карты, как и все, в левой руке, причем большой палец лежит сверху карт, а сбоку колоды — второй или третий пальцы. Главную работу в держке выполняет большой палец, которым необходимо ловко двинуть верхнюю карту. Вслед за этим шулер правой рукой берет нижнюю карту, одновременно оттягивая большим пальцем левой руки верхнюю карту назад. Дело сделано.

     Для совершения держки необходим навык, вследствие чего опытные шулера упражняются по многу лет, уделяя домашним упражнениям по нескольку часов ежедневно. Иногда шулер успевает подтасовать карты так, что ему всегда известны все карты, данные в прикупе.

     Метка — большинство шулерских приемов основано на знании карт. Чтобы знать карты, шулер «метит» их. «Зрительная» метка заключается в еле заметных подрисовках рубашки карт. «Осязательная» — в наколках, царапинках и вдавливаниях на тех местах, где должен лежать большой палец левой руки шулера. Наколки делаются булавкой на очковой стороне, отчего на противоположной стороне получаются маленькие выпуклости, легко ощущаемые опытным шулером с помощью большого пальца. Царапинки большей частью наносятся заостренным ногтем на лицевой стороне или ребре карты. «Механическая» метка легко обнаруживается. А поэтому шулер высокого класса предпочитает работать «на глаз». В Монте-Карло однажды мошенники почти разорили роскошное казино, срывая банк за банком. В сговоре с крупье они пользовались особым образом мечеными картами. Метки видны были только в поляризованном свете, а шулеры были в очках с поляроидами.

     Вольт — перенесение половины или части колоды сверху вниз или снизу вверх. Как правило, эта часть колоды уложена в известном шулеру порядке. Профессионал сознательно сдает карты как дилетант, чтобы его не вычислили, в то время как сам прием выполняет мгновенно в момент отвлечения партнера.

     Складка — этим приемом шулер может воспользоваться только с помощью своих людей, присутствующих при игре хотя бы в качестве «мазчиков». Проделка шулера и помощников заключается в том, что, собирая карты после одного тура для следующего, они подбирают их в известном порядке. Складка — это целая теория, чудо шулерского искусства. Банкомету-шулеру достаются выгодные для него складки, а когда банкометом становится честный игрок, ему подготавливают складку такую, что он проигрывает, а выигрывают понтеры. Складка на руках делается следующим образом. Тасующий колоду держит ее так, чтобы его помощнику была видна нижняя карта, и тот подает сигнал, если внизу оказывается нужная карта. Ее шулер берет и в тасовке помещает наверх колоды, а затем две или три карты — в зависимости от числа участвующих — для других игроков. Далее продолжается обычная тасовка до тех пор, пока не придет другая нужная карта. С ней поступают таким же образом. При этом выложенные наверх колоды карты при перетасовке, естественно, остаются в таком порядке, какой задуман шулером. Ловкий шулер может сделать складку на четыре удара за 20 секунд. Чтобы пожать плоды этого приема, необходимо использовать еще два: ложную тасовку и ложную съемку.

     Ложная тасовка — заключается в том, что подобранные карты до самой сдачи должны остаться в прежнем порядке. Предстоит тасовка, и шулер выполняет ее так: ставит карты длинной стороной на левую ладонь и сжимает их с левой стороны большим пальцем левой руки, с правой — остальными четырьмя пальцами. Потом правой рукой снимает часть карт сверху, быстро распускает их веером и направляет к нижней части колоды; в это время большой палец левой руки задерживает падение карт, а правой рукой шулер толкает их между большим пальцем и нижней картой (эту карту шулер запомнил). Дальше правой рукой он берет остальную часть колоды — «нетасованную», и снова перекладывает тем же способом. Тасовка получилась ложной, порядок карт сохранен.

     Ложная съемка — чтобы не испортить всю предварительную работу на этом последнем этапе, шулер старается «помочь» съемщику и устраивает так называемую «коробочку». Она заключается в следующем: отделив сверху часть колоды, шулер немного сгибает ее, сжимая пальцами, и кладет вниз; остальную часть колоды тоже сгибает, но в обратном направлении. Когда карты сложены, в колоде образуется щель между обеими частями. Давая колоду на стол снимать, шулер кладет на нее один палец, слегка нажимая им, чтобы щель не была заметна. Съемщик, ничего не подозревающий, обычно берет часть карт, как раз до щели. Успех шулера полный. Карты после перенесения оставшейся части на снятую сохранили тот порядок, в котором они были подобраны при складке. Иногда шулер обходится без коробочки и самым хладнокровным образом кладет снятую часть на прежнее место. Здесь все основано на быстроте работы и нахальстве.

     Накладка — этот прием шулер проделывает при участии помощников. Он немудрен, и в чем заключается, показывает само название. Когда шулер держит банк, помощники берут незаметно уже бывшие в игре карты, отходят, подбирают их и возвращаются к столу. После съемки эти карты, переданные шулеру, ловко кладутся сверху. При особом умении накладка производится и во время игры. Но здесь есть большой риск: играющие легко могут вспомнить, что карты идут во второй раз.

     Сменка — подмена одной колоды карт другой (необходимо сходство рубашек). Для сменки требуется особая ловкость, нахальство и хладнокровие, которые в большой цене у шулеров. Если шулер работает один, то кладет на колени платок. Когда наступает время метать, он вынимает из кармана заготовленные карты и прячет их в ладони. Приглашают «делать игру». В этот момент ловким движением сбрасывает со стола снятые карты к себе на колени и пускает в ход вынутые из кармана. Заметав, он кладет остаток карт на стол и начинает делать что-нибудь для отвода глаз, а тем временем левой рукой заворачивает сброшенные карты в платок и прячет в карман. С помощниками дело проще. Получив снятые карты, шулер складывает руки на груди и приглашает понтеров делать игру. Помощники толкутся вокруг. Один из них тем временем берет у шулера карты из одной руки, а сует в другую руку заранее приготовленную колоду. Дальше все идет «по-честному».

     Сдержка — снять верхнюю карту и положить ее вниз.

     Передержка — первую карту положить на место второй, а вторую — на место первой.

     Показка — игра «на показку» — одна из легких для шулера. Давая карты играющим как следует, свою он выносит несколько вправо и вверх, показывая помощнику-показчику. Показчик сидит без движения, делая вид, что с интересом следит за игрой. Когда карта неудовлетворительна, он делает условный знак, и шулер дергает себе следующую карту (о сигналах смотри далее). Хорошее зрение и быстрота взгляда — вот требования, которые предъявляются к помощнику шулера при игре на показку. Игра на показку (сдача карт и сигналы показчика) неуловима для неспециалиста. Даже арапы ее не замечают. Для достижения этого требуется длительная тренировка шулера вместе с помощником. Столичные шулера для игры на показку уезжают на гастроли в провинцию, а провинция в обмен высылает своих знаменитостей.

     Подсыпка — казалось бы, с тех пор как шулер перестает быть банкометом, он безвреден, а между тем шулер «работает» и во время понтировки. Если игра идет в карты, еще незнакомые ему, непомеченные, тогда он «подсыпает» свои. Для этого он предварительно похищает со стола некоторые карты, которые решил подменить новыми. После «подсыпки» можно и «дернуть» при случае.

     Присыпка — ловкое и быстрое подбрасывание денег к уже сделанной ставке в случае проигрыша банкомета.

     Двусторонка — берут две карты, например, 9 и 10, расклеивают их и потом склеивают одну с другой; образуется на одной стороне 9, на другой 10. Когда необходимо, кладут нужное очко.

     Наклеенное очко — очень часто лишнее очко обеспечивает успех игры. Учитывая это, шулер запасается вырезанным очком каждой масти и, когда нужно, ловко прикладывает его к карте. Так, из двойки получается тройка, из семерки — восьмерка и т. д.

     Широкий или длинный лист, — половина колоды и даже вся, за исключением некоторых карт (например, тузов), ровно обрезается на одну треть узкой стороны листа, не более чем на человеческий волос. Значит тузы будут шире всех прочих карт. При съемках на эти карты делается держка. Если ту же колоду обрезать таким же образом по длинной стороне, то можно отметить другие карты, например, валеты.

     Клины — с высочайшей точностью вся колода обрезается с одной стороны, вдоль, на одну треть листа. Колода делается клинообразной, что совсем неприметно для незнающих. Если в такой колоде одну или несколько карт перевернуть и стасовать, то перевернутую карту можно легко вытащить. Это делается так: первый и второй пальцы левой руки держат колоду внизу по обрезу; пальцы правой руки проводят по обрезу и из узкого конца колоды выдвигают все необрезанные листы. Для этого не надо никаких навыков, лишь бы карты были хорошо обрезаны. Клины применяются в таких играх, в которых карты не сдаются (например, в банке, штоссе).

     Сигналы, или телеграф, — особо распространены среди шулеров. В таких играх, как преферанс и винт, все шулерские приемы может заменить «телеграф». Участвующие в игре сообщники могут самыми безобидными движениями подсказывать ходы друг другу. Казалось бы, ничего особого нет в том, что игрок начинает вдруг протирать глаз; а между тем это значит: ходи с масти бубен. Прикасается к губам, проведет рукой по лбу, положит руки на стол плашмя (пропусти карту), сложит в кулак (бей). Если поставит карты на ребро — одно, поставит на угол — другое. Много изобретательности проявляют шулера, и нет возможности все перечислить, тем более что одно и то же движение в разное время необходимо понимать по-разному. Что вчера означало «пики» — сегодня «бубны»; что до 12 часов ночи — «бей», после 12 — «пропусти». Тем не менее существует ряд установившихся сигналов:

     пики — рука к подбородку или сложенные карты ставятся на угол;

     трефы — прикасается к губам или сложенные карты — на нижнее ребро;

     бубны — протирают глаза или сложенные карты — на боковое ребро;

     червы — проводят рукой по лбу или карты — на стол рубашкой вверх.

     Для того чтобы пропустить по игре ход, кладут свободную руку плашмя на стол; бить карту — кулак на стол.

     Игра с помощью отражателей — кроме арапов, своих людей и прочих прихлебателей, требующих от патрона известную мзду за содействие, у некоторых шулеров бывают особые, «бесплатные», помощники. Стоит только шулеру обзавестись широким золотым кольцом, хорошо отполированным, как игра в показку становится для него уже лишней. Кольцо надевается на мизинец левой руки и отражает каждую сдаваемую карту. Роль отражателя иногда играет мундштук или портсигар, небрежно брошенный поблизости. Провинциальные хитрецы довольствуются тем, что сажают своих недогадливых партнеров спиной к зеркалу, висящему на стене, и в зеркале «изучают» их карты.

     «Высшее» шулерство основано не столько на глупости партнеров, сколько на личной изобретательности и ловкости, достигнутых путем многолетней практики. Отвлечение — один из важных приемов их творчества. В момент выполнения приема исполнитель обращается с каким-нибудь вопросом к своему партнеру, который, разумеется, взглянет в это мгновение на него, и этого достаточно, чтобы отвлечь внимание от рук шулера.

     
Два джентльмена на палубе океанского лайнера.

     — Какая скука! Не сыграть ли нам в карты?

     — Можно. Но я последний раз брал карты в руки пятнадцать лет назад.

     — А я — двадцать… Стюард, колоду карт!

     Стюард приносит колоду. Один джентльмен взвешивает ее на ладони и говорит:

     — Тут одной карты не хватает.

     Второй тоже прикидывает колоду на руке и уточняет:

     — Восьмерки пик.

     
Арапы, стоя рядом с игроками, используют ряд приемов. Самый выгодный — расчет за банкомета. Малоопытный игрок, когда на столе много денег, неизбежно запутывается в расчете: кому сдача, кому половина ставки и т. д. Большинство арапов — специалисты по расчету. Даже опытного банкомета арапы и свои люди могут сбить, подняв крик, что сюда, например, мало дали. Другие его поддержат, и банкомет, нервничая, сбивается. Этим пользуется рядом стоящий арап. Его помощь принимается. Арап-счетчик имеет возможность в общей сутолоке заплатить одному из своих людей больше, чем положено, передать знакомому две сложенные купюры вместо одной. При крупной игре это проходит незаметно.

     Среди арапов ценятся специалисты по кличке «наемный убийца». Он занимает место за столом в качестве играющего и уговаривает соседа на совместный банк, говорит о своем огромном счастье и предлагает пижону метать за него. Неопытный игрок может согласиться, и тогда арап начинает его «топить».

     Изобилие приведенных приемов показывает, что для профессионала-шулера не составит большого труда показать вашу «невезучесть» в игре. Тем более сейчас, когда основным критерием права является сила. Однако, со слов шулеров, на предложение поиграть на деньги не соглашается лишь каждый пятый из намеченных пижонов. Но из втянутых в азартную игру от решающего кона, когда можно проиграть все, отказываются единицы, да и то, заподозрив неладное. Поэтому следует придерживаться простого правила — играть только со знакомыми. У профессиональных игроков нет морали и начисто отсутствует чувство порядочности.

     Поговорим о роли крупье в обжуливании игроков. Его профессионализм в следующем. Он должен великолепно знать теорию игры и все приемы. На первый взгляд, крупье находится не более чем в услужении у игроков. Однако именно от крупье зависят во многом «доходы» казино. Для этого он должен использовать свой главный талант — пока карты разбросаны на столе, сообразить, в каком порядке использовать эти карты для будущего банкомета, если он работает на пару с крупье. Ненужные карты переворачиваются, будто случайно, и потом извлекаются, как бы для приготовления колоды. В результате его «творчества» колода оказывается приготовлена для своего человека таким образом, что сверху в колоде лежат несколько «ударов», которые обрекают шулера на выигрыш, т. е. крупье готовит попросту складку для своего человека — банкомета. Неопытный игрок относит перевернутые карты к простой случайности. Между тем это — шулерский прием.

     Другой прием крупье — воровство жетонов со стола. Для этого он зажимает жетон между пальцами и, вытирая лицо, шею, нос платком, опускает его либо в карманы, либо за воротник. То же самое, если он скрестил руки на груди, — жетон окажется в жилетном кармане. Поэтому следите за движениями крупье, когда он ищет платок, скрещивает руки на груди, пересчитывает жетоны банка, передает карты понтерам, выдает выигрыш и получает проигрыш. Если вы заподозрили крупье в воровстве, можно потребовать от администрации замены его у стола, но в этом случае вся банда сообщников двинется как один на этого «обнаглевшего» игрока.

     В каждом клубе на денежного игрока приходится несколько десятков безденежных. Большая часть не играет, проводя бессонные ночи в душном помещении, и живет за счет мелких подачек от выигравших клиентов. Другие же процветают за счет обмана клиентов. Богатый игрок неизбежно обыгрывается независимо от того, мечет ли он банк или понтирует. Любого человека, живущего в атмосфере азарта, легко подкупить — азарт развращает. Доверчивое отношение к клубным приятелям стоит дорого: состояния, имущества, дела, семьи.

     Кинуть «лоха» — не проблема. Для того чтобы обвести мастера, необходима большая подготовительная работа. Обыгрывание собратьев по профессии называется спуском. Под намеченную жертву подводят неизвестного шулера, который якобы недавно чрезвычайно разбогател и абсолютно не знаком с тайнами игры. Техника игры в этом случае очень сложна и обычно заключается в контрнакладках и контрсменках. Эта операция, как правило, всегда удается, так как шулеру и в голову не может прийти, что его же товарищи по ремеслу являются предателями. Проигрыш всегда можно объяснить, но если возникают подозрения в ходе игры между профессионалами-шулерами, главная проблема — сохранить взятый куш. Для этого за спиной каждого играющего стоят один или два телохранителя, которые в критической ситуации отобьют игрока и даже убьют противника, если до этого дойдет дело.

     Начало игры сопровождается «спектаклем», когда первый игрок должен выглядеть и вести себя как «лох». У него всегда есть напарник, который не показывает своей причастности к игре в паре с первым, хотя по ходу дела, естественно, должен всячески способствовать выигрышу, работая на первого. Помимо этого у него за спиной — два мощных телохранителя, которым и десяток противников не страшен, в то время как у главного игрока за спиной — какой-нибудь затрапезного вида человечек, внешне не производящий впечатления, но способный, оказывается, нанести «энергетический удар» или проткнуть человека насквозь кистью руки. Кроме этого, на улице — группа прикрытия с пистолетами, автоматами, приборами ночного видения и хорошими автомобилями, ожидающая окончания «гастроли», чтобы вмешаться снаружи, если внутри разборка не завершится благополучно для своих.

     Процедура «заманивания» уже началась: внешний вид игрока и его охранника, демонстративное выкладывание на стол пачек денег, когда все присутствующие воспринимают «лоха», как теленка на заклание, и, самое главное, своевременное взвинчивание ставок. При этом противнику шулер сдает такую карту, чтобы он был абсолютно уверен в выигрыше, хотя у него самого карты будут чуть лучше. Эпилог в этой ситуации наступает быстро. Деньги оказываются у более подготовленной команды, а в случае конфликта в катране остаются трупы. Это жестокий финал развлекательной игры.

     
Женившемуся недавно врачу позвонили коллеги и пригласили на партию в бридж.

     — Срочный вызов, — объяснил врач, повесив трубку.

     — Что-то серьезное? — спросила обеспокоенная молодая, женщина, увидев, что муж спешно одевается.

     — Да, чрезвычайно! Три врача уже там!
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      Проституция, любовь и мошенничество
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— Соня, говорят, ты обладаешь даром прельщать мужчин?

     — Даром!? Ты что, с ума сошла?

     
За рубежом бизнес на проституции узаконен, обладает немалой представительностью и даже респектабельностью. Под хохот опытных куртизанок, под звон хрусталя и шелест банкнот богачи тешат свою страсть. В нашей стране этот бизнес напрочь теряет свою респектабельность, находясь в сфере уголовных интересов, предлагая массу рискованных развлечений. В нем процветают бывшие воровки, наводчицы, проститутки, работающие под опекой ребят из криминальной среды. Они «принимают на работу» пару десятков пай-девочек и гарантируют широкий спектр фирменных секс-услуг.

     Как правило, телефоны таких фирм с определителем номера. В каждой из фирм, кроме «обслуживающего персонала», содержится «технический персонал». В худшем случае они явятся к вам по следам милых девушек, когда вы еще будете находиться в клофелиновом забытьи, и вывезут все, что приглянется. Наиболее типичные случаи обработки клиентов проститутками не отличаются оригинальностью. Их несколько. Но приманкой всегда служит красота.

     Первый вариант — это ограбление на раннем этапе: в такси, во дворе, подъезде, даже в вашей квартире, куда вы пригласили любимую. Активную роль здесь играют мальчики спортивного вида, тот самый «технический персонал» фирмы, использующий инструмент физического или морального «убеждения».

     Как частный случай может быть задействован обман. Группа разведки намечает жертву, или «папуаса», с деньгами и подсылает к нему девушку, о которой можно только мечтать. Сердце героя наполняется любовью. После романтичного ужина в ресторане он провожает девушку. Ей холодно, он накидывает на ее плечи пиджак. По дороге девушка, извинившись, забегает в общественный туалет. Герой ждет, нервничает — в кармане пиджака выручка от продажи машины арбузов, но девушка испарилась. Здесь задействован знакомый уже «сквозняк» — второй выход из туалета.

     Один из самых распространенных случаев мошенничества в проституции — трюк с клофелином, приводящий клиента в бессознательное состояние. Такие случаи не редкость в ресторане при общении с местными дамами, но более эффективен он при «выезде на дом», когда пользуются телефоном рекламных объявлений. Любая газета, специализирующаяся на рекламе, делает массу предложений, не отвечая за результат обслуживания.

     Еще один вариант — классический — обеспечивает максимум прибыли мошенникам. Работа проводится совместно с «сотрудником милиции». Герой оказывается с ночной бабочкой в заранее намеченном месте, которое используют ее сообщники для «обслуживания клиентов». Разыгрывается сцена, в которой, со слов девушки, совершается попытка изнасилования. «Сотрудник милиции», внезапно и совершенно случайно оказавшийся на месте, предъявляет жесткие условия, а клиент, попавший в эту ситуацию, как правило, согласен на все, чтобы избежать суда или огласки. Еще один вариант — с «родителями» пострадавшей «несовершеннолетней» девочки. Клиент отдает все, лишь бы вырваться из этой квартиры.

     Все строится на шантаже, рассчитано, как правило, на высокопоставленных чиновников или добропорядочных мужей, от которых вымогают значительные суммы или склоняют к каким-либо противозаконным действиям. Квартира для реализации замысла оборудована скрытой камерой. Последующий шантаж клиента осуществляется с помощью фотоснимков или видеопленки.

     Вероятно, в дореволюционной России, где было более тысячи публичных домов, таких случаев обмана клиентов не было, поскольку любой хозяин заинтересован в стабильности бизнеса. Количество проституток в крупных городах исчисляется тысячами: женщины в возрасте 18–30 лет, работающие и безработные, студентки и учащиеся школ. Цифры «респектабельной» проституции не учитывают вокзальную, дорожную, подростковую. «Ночная бабочка», обслуживая клиентов фирменных отелей, зарабатывает за сеанс до 200 долл. Но своим заработком должна делиться со швейцаром и администратором гостиницы, таксистом, сутенером, а нередко и с милиционером. Чтобы быть на высоте, путане необходимы самые лучшие косметика и духи, дорогое белье и туалеты, «спецодежда бизнеса» — норковая шубка, без которой на успех нечего и рассчитывать.

     Проституция, как ни странно, — один из самых эффективных способов получения конфиденциальной информации и, следовательно, высоких доходов тех, кто занимается этим видом бизнеса. Технология обработки любвеобильного чиновника при этом традиционна:

     — подготовка операции;

     — завлечение жертвы в притон;

     — получение информации;

     — маскировка выполнения работы.

     Внешность, вкус, манеры и чувство собственного достоинства мадам Клод были пленительны. Она носила строгие платья из серого кашемира, украшенные жемчугами. Заниматься проституцией под ее покровительством считалось большой удачей. Принадлежать к кругу ее клиентов было, безусловно, привилегией. Привилегией богатых и знатных. Ее девушки могли поддерживать светскую беседу. Они были в состоянии обсуждать последние литературные новинки и нашумевшие премьеры. Она лично экзаменовала их и давала домашние задания. Она организовывала для них пластические операции и курсы иностранных языков. Девушек «от мадам Клод» не вызывали на 15 минут в сомнительные отели. С ними появлялись в свете, им устраивали престижные командировки.

     Готовят операцию по добыче информации самые высокие профессионалы экономического шпионажа. Красавица — лишь средство завлечения клиента. Естественно, она должна обладать широкими профессиональными качествами как в добыче информации, так и в своей основной профессии.

     Но обманывают не только женщины, часто они сами становятся жертвой коварных мужчин. Брачный аферист — довольно редкая специальность мошенника. Есть ряд впечатляющих сюжетов, разыгранных «гусарами-мошенниками» с трепетными провинциалками на выданье. Склонность к артистизму гарантирует возможности хорошего заработка. Амплуа разнообразно: полярник с дрейфующей льдины, старатель артели, состоящей из уголовников, московский опер, имеющий право стрелять без предупреждения, и «кавалер ордена Красной Звезды», вернувшийся с афганской войны. Рассказ всегда заканчивается одинаково: герой и лишенец мечтает о тихой жизни, о любви, о семье.

     Многоженец не ломает голову над проработкой сценария, который прост до банальности. Для исполнения достаточно по О. Бендеру «… дивного, серого в яблоках, костюма и 10 рублей для представительства и обольщения». Для карьеры многоженца не нужно сексуальное изобилие — достаточно «титула» и обещания безоблачной жизни в столице. Даже наоборот, преклонный возраст жениха — «профессора» из Москвы — возбуждает невесту больше, чем физические данные молодого красавца. В ослепительных мечтах она уже видит себя богатой вдовушкой в роскошных московских апартаментах. Жениха интересует только то, что ему достанется вместе с невестой, потенциальной обладательницей почетного титула «жены профессора», — деньги, имущество, квартира.

     Представительный «генерал авиации» разъезжал по городам, предлагая женщинам руку и сердце. Вид генерала с гордо выгнутой грудью, в мундире, увешанном тяжелыми орденами, моментально возбуждал энтузиазм поклонниц. Он «работал» и с перезрелыми матронами, и с молоденькими, раздираемыми пылкой любовью барышнями. Принимал от них суммы для устройства свадебной церемонии. Иногда продлевал счастливый период, чтобы отдохнуть. Но при первом удобном случае обкрадывал спутниц жизни.

     Особенно замечательной была встреча, когда влюбленный «генерал» очаровал хозяйку прекрасного домика на море. Бросив все и продав усадьбу, невеста с генералом поехали вместе в Москву на постоянное место жительства. Квартира генерала, само собой разумеется, — в центре города. А деньги за продажу домика, естественно, оказались для надежности у главы семьи. По дороге на промежуточной станции «генерал», взяв из чемодана бутылку коньяка, вышел, чтобы встретиться с однополчанином. «Встреча» была спланирована заранее. Но, к сожалению, увлекшись беседой, генерал «опоздал» на поезд. Однако не забыл любимую! Еще в поезде она получила телеграмму с известием, что он обязательно ее догонит, а если не догонит, то они найдут друг друга по известному адресу в Москве. Ключи от квартиры в чемодане. Каково же было ее удивление, когда оказалось, что ключи не подходят к дверям квартиры и, более того, генерал в этой квартире никогда не жил. Когда «генерал» в конце концов был задержан, припертый к стене фактами и свидетельницами, он не долго сопротивлялся, очистил душу чистосердечным признанием.

     Зеленая молодежь первой обратила взор на платные услуги брачных агентств, оттесняя от ремесла тюремных старожилов. Сетевые мошенники расширяют ареал обитания. В Йошкар-Оле арестовали группу молодых людей, которые «развели» больше ста американцев, получив от них примерно 250 тыс. долл. Аферисты размещали в Интернете брачные объявления, публикуя фотографии моделей и звезд эстрады, например, Алсу, Салтыковой, Лолиты, под рубрикой: «Очень хочу познакомиться и выйти замуж». Всем направляли послания, наполненные христианским смирением. Спрос на русских красавиц огромный. Собирая ответный урожай, русские кавалеры не подбирали персональный ключик к каждому отдельно взятому сердцу, штамповали стандартные ответы, безобразно одинаковые по стилистике и содержанию. Алгоритм общения был отработан: в первых посланиях не скупились на откровения, подталкивая абонентов к тому же, осторожно трогали струнки чужой души. В последующих — уже уверенно играли на чувствах. Распаленный жених приглашал виртуальную возлюбленную приехать в Америку. Естественно, требовались деньги, чтобы достойно выглядеть перед ним. Сетевой знакомый отправлял невесте несколько сотен или тысяч долларов, после чего та «исчезала».

     Брачные интернет-аферисты действовали и были арестованы в Екатеринбурге и Санкт-Петербурге, их фирмы находятся в Одессе, Москве, Питере, Киеве, Минске, Архангельске. Схема всегда одна и та же. Арендуется квартира, где устанавливаются компьютеры с выходом в Интернет. На сайте знакомств в Северной Америке размещается объявление, на которое быстро откликаются несколько претендентов. Программист из Екатеринбурга, под видом 17-летней девственницы выманил из влюбчивых американцев 400 тыс. долл. Он, может, вообще не попался бы, но обнаглел, попросив у одного из воздыхателей несколько тысяч долларов на лечение рака груди. Иностранец перевел деньги «несчастной девушке», но направил письмо лично Владимиру Путину, в котором просил его «не брать налоги с этой суммы». Администрация Президента России заинтересовалась больной девицей.

     Каждый пятый иностранец, пытающийся познакомиться с русской девушкой через Интернет, гарантированно становится жертвой мошенников.

     55-летний вдовец из США переписывался с Людой из Санкт-Петербурга. Уже через неделю Люда стала признаваться ему в любви. Он хотел приехать к ней, но она прислала сообщение: «Мы живем в ужасной стране. У нас на улице перестрелки между террористами, полицией и мафией, мы десятками хороним трупы убитых прохожих. В городе антисанитария, много болезней — чума, холера и оспа, масса людей умирает ежедневно. Я боюсь за тебя». Позже Люда сообщила, что ее маме бандиты сломали ногу, на операцию требуется 2 тыс. долл. Он отправил требуемую сумму и костыли новой модели, после чего Люда пропала.

     Компьютерщики иногда попросту издеваются над тупыми американцами, давая вымышленным девушкам такие имена, которых не существует в природе. Так, например, Надя из Тюмени, окрутившая не одного американца, сообщала, что живет в деревне Ебланово.

     Впрочем, девушки иногда и вправду бывают настоящими и даже приглашают иностранцев к себе, где крутят самое настоящее «динамо». Немец Хайнц общался с 24-летней Викой через Интернет полтора месяца, а потом прилетел в Москву. Любимая выбрала для свиданий один из самых дорогих китайских ресторанов «Панда», где каждый ужин обходился романтичному немцу минимум в 300 долл. Он купил невесте туфли, белье, золотые украшения. Походив с девицей в кабак с неделю, немец попытался предложить ей остаться на ночь в номере и получил гневный отпор: «Они для этого еще слишком мало знакомы!» После этого Вика объявила Хайнцу, что он не в ее вкусе, и ушла. Позже он узнал, что Вика замужем и встречается с иностранцами с согласия мужа, никогда не доводя дело до постели, даже до поцелуев.

     В «черных списках» ФБР и МВД находятся не только личности, но и около двух сотен брачных агентств: «Медея», «Рай ангелов», «Надежда», предлагающих иностранцам виртуальных невест. За каждое электронное письмо от выбранной на сайте девушки эти агентства брали по десять долларов. Жертвами аферистов стали тысячи иностранцев, оплативших удовольствие получать любовные письма по сети. Доходы фирмачей — миллионы долларов. Арестованы единицы обманщиков, и бизнес по «разводу» влюбчивых иностранцев разворачивается: ежемесячно открываются десятки фальшивых брачных контор.
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      Цыгане и мошенничество
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Попрошайничает цыган, но никто не подает.

     — Господин! Если не подашь мне, я сделаю то, чего не любил делать всю жизнь!

     Господин обернулся, протянул цыгану несколько монет и удивленно спрашивает:

     — А что бы ты сделал, если бы я тебе не подал?

     Цыган отвечает:

     — Если мне не подают, я иду и работаю.

     
Единственная нация, у которой мошенничество и обман являются одним из главных способов существования, — цыгане. Находчивость, хитрость, изворотливость, остроумие цыган известно из сказок и многочисленных житейских историй. Вас уговорят погадать, обманут, надуют, стащат то, что плохо лежит. Все это они делают весьма искусно. Сегодня, когда появилось множество официальных гадальщиков, магов и колдунов, несколько потеснивших цыганскую братию с этого рынка услуг, цыгане вынуждены направить свои усилия на другие сферы мошеннического бизнеса.

     Вот простейшие трюки цыганских мошенников:

     — продажа патоки вместо меда, когда на поверхность наливают сантиметровый слой натурального меда и предлагают в доказательство высокого качества продукта попробовать его;

     — продажа отечественных мужских кальсон, вложенных в яркие пакеты, вместо импортных модных брюк или «импортной» косметики, изготовленной там же, где они живут, а в лучшем случае — на подпольных заводиках в Польше и т. п.

     — основной промысел сегодня — наркотики.

     Главное в жизни цыгана — научиться ловкости и обману, во всем остальном они полагаются на судьбу. И живут, и выживают согласно традициям своего рода. Свобода, непритязательность, работа только в крайнем случае! Их не мучит честолюбие, они не напрашиваются на знакомство, не испрашивают милости у власти и богатых.

     
Торговец продавал дыни. Мимо шел цыган, и этот человек решил над ним подшутить.

     — Эй, цыган, — говорит, — если ты сейчас же мне соврешь, я дам тебе дыню.

     Цыган не растерялся и отвечает:

     — А зачем мне две дыни, мне вполне достаточно и одной.

     — Так я и говорю — одну!

     — Бог с тобой! Я прекрасно слышал, как ты пообещал мне две дыни.

     — Врешь, цыган!

     — Ну, раз я вру, тогда гони за вранье то, что обещал!

     
Каким образом племя цыган, загнанное, униженное в прошлом, оставило за собой славу предсказателей будущего, между тем как ворожба и гадание являются для них одним из приемов мошеннического ремесла?

     Кого выбирают цыгане, предлагая погадать? Используя приемы психологического тестирования, как правило, они определяют людей несчастных, перенесших личное горе, обделенных человеческой радостью. Окружающие редко внимательны к таким людям, которым больше всего необходимы сочувствие и утешение. Лучшим утешением для человека было и остается слово. Найти такое слово может врач, священник и цыганка-гадалка. Ласковым, проникновенным голосом обращается она к жертве, используя самые добрые слова: «Девонька моя ясноглазая! Милая моя, золотая! Что же ты такая несчастная, мучаешься, страдаешь?»

     Наиболее распространенный прием надежного завлечения жертвы — запугивание: «Ах! Какая за тобой порча тянется! Вижу ее, проклятую! Сколько нехороших людей вокруг: они твою доброту чистую пьют, а свою злобу черную на тебя льют».

     Особенно ловко цыгане пользуются неведением, суеверием, легковерием, хвастливостью и другими человеческими слабостями. Верит, например, человек в колдовство, и цыганка готова наворожить ему с три короба, а тот будет увязывать ее комментарии с внезапно прорезавшимися болями под ложечкой; любит человек прихвастнуть, и цыганка на чем свет стоит нахваливает его, потенциального обладателя блистательной карьеры, лишь бы дал он за это деньги.

     Народная молва приписывает цыганам дар предсказания, которое они вычитывают по линиям руки, морщинам, очертанию лица и головы, взгляду и прочему. И к красавице цыганке, и к старухе обращаются с верой в их великие способности. Если же не обращаются, они сами отлавливают простаков. Основная их клиентура — женщины за тридцать: разведенные, с усталыми глазами, дешевыми покупками. «Работают» цыганки в возле универмагов и на вокзалах. Вышла женщина из магазина с покупками: если в сумке кукла — значит есть доченька, если пистолет, — сыночек. Завлекая такую клиентку, запугивают: «Если не снимешь с себя порчу, то и твоему сыночку будет плохо». Пораженная «ясновидением» цыганки, женщина делает все, что та говорит ей.

     В основе профессионального гадания цыганок лежит так называемый «наговор», или гадание по глазам. От их быстрого и проницательного взгляда не ускользнет ни одно обстоятельство, которым бы они не воспользовались. Великую роль играет здесь жизненный опыт гадальщицы, ее красноречие. Отличные физиономисты, цыгане сразу выхватывают из толпы потенциального клиента и моментально «входят в образ». Странно и страшно видеть, когда эти смуглые сибиллы, с лицом худощавым, морщинистым, пронзительными глазами, лукавой, затаенной улыбкой, с некоторой таинственностью, внимательно всматриваются в черты лица, употребляя при этом для большей убедительности нашептывания, заклинания и прочее.

     Их искусство скорее можно отнести к ораторскому или актерскому мастерству, совмещенному с ловкостью рук. Остановив женщину, цыганка снимает со своего пальца золотое кольцо, незаметно подменив, кладет в ладонь жертве и сжимает ее руку в кулак. Подержав так руки и пошептав несколько секунд, раскрывает кулак — кольцо черное. «Вот они, черные силы!» Пораженная клиентка дальше выполняет все, что говорит ей цыганка. Та, заверяя, что все зло в металле, просит собрать сережки, кольца, цепочку и завернуть в платочек, чтобы снять сглаз. Потом следует какое-либо отвлечение: «Взгляни на ту девушку, за ней тоже порча тянется». Пока несчастная женщина рассматривает девушку, пытаясь увидеть признаки страшной порчи, цыганка заменяет платок на такой же, но с железками и, «поколдовав» еще некоторое время и получив за это надлежащую плату, отпускает жертву, предупредив, что разворачивать его в течение определенного времени нельзя, иначе снятие порчи не подействует.

     Завороженная и запуганная женщина (распознать беду или горе по внешним признакам человека достаточно легко) сама отдает ценные вещи. В диалоге всегда импровизация. Это разговор цыганки с собой на тему, важную для клиента. Всматриваясь в глаза собеседника, устанавливая незримый контакт с ним на уровне подсознания, она находит малейшие оттенки реакции на слово. При этом карты, как правило, играют подсобную или отвлекающую роль.

     Результат встречи — разочарование жертвы, обнаружившей пропажу. Но вместе с тем остается вера в то хорошее, что предсказала цыганка. И это сглаживает остроту потери.

     Используют цыганки, прибегая к опыту поколений, и хиромантию. В ходу у них различного рода манипуляции чисто циркового происхождения. Действуя группами, часть из них развлекает и отвлекает людей, другая часть в это время принимается за выпрашивание, гадание и прочее.

     Часто такой маленький табор наносит визиты в городские квартиры. Раздается звонок и, открыв дверь, хозяйка, как правило, престарелая женщина, сталкивается с группой цыганок — пять-шесть человек, которые просят разрешения перепеленать ребенка. Избавиться от них практически невозможно. Шум, гам, вещи и пеленки по всему коридору. Одна, опытная воровка, уже работает в комнате, а другие квалифицированно отвлекают внимание растерянной хозяйки. Здесь могут быть варианты — окровавленная нога одной из цыганок, которая умышленно царапает ногу. Хозяйка пытается помочь, а воровка из компании уже добралась до ценностей.

     Согласно цыганскому поверью, если хоть копейка вмешается в гадание, то силы оно не имеет. Поэтому для себя они гадают совсем иначе. А для заработка, помня об этом, профессионалы стараются обставить гадание так, чтобы деньги не играли в нем главную роль, и не проявляют к ним якобы интереса. Правда, потом деньги бесследно исчезают в потайных карманах их бесчисленных юбок.

     Все люди более или менее внушаемы, особенно дети и женщины. Цыгане с успехом используют гипноз и человеческую внушаемость. Сильного человека гипнозом не свалишь. Гипнотическому воздействию поддается тот, кто сам хочет, чтобы ему что-то внушили.

     Народы — как люди, у каждого свой характер, причем характер неизменный. Может быть мягким — женским или непреклонно твердым. Н. Бердяев впервые сказал о женском характере России. «У французов, грузин, венгров и многих других национальностей преобладают мужские черты характера, а у русских — женские. Название любой нации всегда существительное: швед, аргентинец… Лишь в России название нации является прилагательным. Значит, русский — при ком-то, это нечто подчиненное, не очень самостоятельное. Отсюда — внушаемость, подчиненность, терпение, послушание…»

     Гипноз известен давно — наверное, столько же, сколько существует человечество. Различают несколько стадий гипноза. Полудремотное состояние или сон — первая стадия гипноза. На второй стадии можно вызвать любые внушения в сфере движения, ограничения болевой чувствительности. В еще более глубоком гипнотическом состоянии — сомнамбулизме — можно увидеть и услышать все, что прикажут, даже самое немыслимое и нереальное. В этом состоянии человек может выполнить любую просьбу.

     Усиливая внушаемость человека, цыганка может сделать его своим рабом. А с рабом можно творить, что угодно. Можно выманивать из них, доверчивых, деньги, что и является целью мошенника-цыгана. Часто цыгане просят ценные вещи, на которых якобы совершается гадание, а чтобы легче отдавали, заверяют, что они потом к вам вернутся.

     Чем суевернее население, тем легче работать мошенникам, тем успешнее они могут использовать любые виды внушения. Для сельской местности цыгане используют, например, такой прием. Заходят в дом, зная, что там есть больной, и, обещая помочь ему, просят принести курицу. Подходят к больному с курицей, соответствующим образом обставляя сцену нашептываниями и заклинаниями. Затем от постели больного к порогу дома перемещают курицу, переворачивая ее через голову. Вследствие этого у курицы наступает гипнотическое состояние, которое называется каталепсией. Курица неподвижна, не трепыхается, словно мертвая. Но цыгане преподносят это, как следствие перехода болезни от человека на курицу, которую надо унести и закопать. Сообщники, естественно, сразу уносят ее.

     Увидев реакцию больного и родственников на это явление, цыганка стремится усилить впечатление и получить дополнительный доход. Просит принести стакан воды и, накрыв его платком, незаметно бросает туда щепотку черного порошка. Пошептав, снимает платок. Вода черная!

     — Ох, какие черные силы терзают тебя, пьют твою кровь!

     Присутствующие ошеломлены. Гадалка просит золотую вещицу, кладет на блюдце и, накрыв платком, ставит под кровать больного. Через две минуты усиленного бормотания непонятных слов просит достать блюдце. Кольца на нем нет!

     — Вот оно, зло! Металл, враг твой, притягивает злые силы. Они терзают и мучают тебя. Но уходит металл, уходит и зло, болезнь уходит. Больной будет скоро здоров.

     Завороженные родственники еще не раз приглашают чудесную целительницу. История повторяется до тех пор, пока в доме есть золото или ценные вещи. Человек остается больным, но иногда и выздоравливает.

     
Говорит цыган богачу:

     — Отгадай загадку! Если отгадаешь, моя кобыла будет твоей, а если нет — дашь мне ягненка.

     Богач подумал и согласился. Тогда цыган говорит:

     — Что такое: ночью работает — днем спит; ест, когда есть; крадет, когда может; найдешь его, если не в тюрьме, так в пещере или в чьем-нибудь курятнике; не имеет ни хозяйства, ни имущества; ест из ладошки, а ездит на вороном коне.

     — Так это же ты, цыган!

     — А вот и не угадал! Это мой брат! Я не краду, а честно зарабатываю. Отдавай мне ягненка.
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      Юридические аспекты мошенничества
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Мендель покрасил пароход и требует оплаты согласно договору.

     — Какая плата? Ты же покрасил только одну сторону…

     — Ну и что, посмотрите договор, там сказано: Мендель с одной стороны, Одесское пароходство — с другой.

     
Обман требует воли и мышления. Столь же находчивы и мошенники в выборе не только способа обмана, но и возможности защиты от закона в случае провала махинации или аферы. Приведу несколько выдержек на юридическом языке, от которого у обычного человека голова идет кругом, как будто от общения с мошенником. Согласно ст. 159 УК РФ «Мошенничество, то есть хищение чужого имущества или приобретение права на чужое имущество путем обмана или злоупотребления доверием».

     Злоупотребление волей и мышлением — есть насилие и обман. Обман в мошенничестве обычно состоит в возбуждении с помощью слов или действия ложного представления о выдаваемых за существующие обстоятельств и фактов. Обман имеет место тогда, когда посредством обыкновенного благоразумия нельзя избежать заблуждения. Обман может быть личным или вещественным. Личный — когда мошенник, например, выдает себя за уполномоченного другого лица или умалчивает о своей недееспособности. Вещественный — когда, например, продается позолоченное кольцо за золотое и т. п.

     Многие преступления могут быть совершены с помощью обмана (например, двоеженство, похищение и т. п.). Но здесь обман только форма, в которую облекается преступление, которое может быть совершено и другим образом. В мошенничестве обман — существенное условие преступления, без которого последнее невозможно. Жулик умышленно искажает истину или скрывает ее с целью введения в заблуждение владельца имущества, который затем добровольно сам передает это имущество преступнику.

     Почему так развито мошенничество на Руси? На это есть несколько причин. Главная из них — те «льготы», которые получили преступники при хищении частной собственности. Государственная идеологическая система, отрицавшая такое понятие, породила, как ни в какой другой стране, беспредел по отношению к личному имуществу граждан. И второе — особый менталитет русского человека, которому никогда не придет в голову отказать в пустяковой просьбе, в то время как за рубежом считается неприличным просить кого-либо об одолжении, даже незначительном. А между тем пустяковая просьба — это уже повод к диалогу, а в диалоге можно заговорить, отвлечь внимание и обмануть человека.

     
На экзамене по уголовному праву профессор спрашивает:

     — Что такое обман?

     — Профессор, это произойдет, если вы меня провалите.

     — ???

     — По Уголовному кодексу, обман совершает тот, кто, пользуясь незнанием другого лица, причиняет этому лицу ущерб.

     
Этот диалог — свидетельство широчайших возможностей трактовки любого положения кодекса в интересах той или иной стороны. Нет преступления, которое представляло бы в нашей стране для законодателей и правоохранительных органов столько затруднений, как мошенничество. Неистощимость форм, в которые облекается это преступление, и, самое главное, практическая безнаказанность не позволяют надеяться обывателю на улучшение ситуации в ближайшее время. В США за мошенничество гарантируют до 35 лет лишения свободы, у нас — до 5 лет общего режима. В Древнем Риме мошенничество считалось тяжким деянием, мошенников ссылали на безлюдные острова, где они умирали голодной смертью.

     
— Итак, вас обвиняют в мошенничестве. Вы продавали своим клиентам эликсир вечной молодости. Осуждались ли вы ранее?

     — Да, в 1650, в 1730 и в 1890 годах.

     
РЕКОМЕНДАЦИИ

     1. Традиционные способы «мелких мошенничеств»: валютные кидалы, кукольники, фармазонщики и др. Старайтесь вести диалог с незнакомыми подозрительными людьми, используя эту информацию.

     2. Меняйте валюту только в банках или их официальных представительствах.

     3. Азартные игры, включая «наперсток», «кости» и т. д. — верный способ потерять свои деньги. Никогда не играйте в карты с незнакомыми людьми. На том же уровне «надежности» находятся лотерейные развлечения.

     4. Случайные связи с проститутками приводят не только к венерическим болезням. Не дайте вовлечь себя в провокации с клофелином.

     5. Обаятельному или выгодному «жениху», домогающемуся вашей руки и сердца, если не в силах устоять, отдавайте все, кроме денег и собственности, иначе доверчивая влюбленная невеста останется и без денег, и без «жениха». Брачные агентства в совершенстве освоили традиционный мошеннический прием работы с клиентами: в лучшем случае вы получите встречу с обаятельным «женихом» или «невестой», но потеряете деньги.

     6. Старайтесь не вступать в диалог с цыганками; особенно это опасно для женщин, наиболее легко поддающихся влиянию и внушению. Старайтесь изобразить на своем лице неприступное выражение, когда делаются попытки со стороны цыган вступить с вами в диалог. Ни в коем случае не впускайте цыган в квартиру, какие бы мотивы при этом ни приводились.
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     Глава 2. Собственность, гражданин и мошенник
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      Денежная собственность и мошенники
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Любой технологический процесс, в том числе и технология мошенничества, может быть единичным, серийным и массовым. Все, что описано до сих пор, — это работа мастеров, использующих патриархальные методы индивидуально выборочно, с каждым клиентом. Такой подход не приносит высоких дивидендов. Действительно, попытайся сбыть новенькую стодолларовую купюру, изготовленную из однодолларовой. Это требует опыта и мастерства.

     Современные мошенники и аферисты владеют технологиями массового одурачивания. Возможность получить больше, чем где-либо, на вложенный капитал — самый распространенный прием завлечения легковерных простаков. Интересно, что все региональные фирмы-жулики с громкими периферийными названиями типа «Хопер» (это, как известно, река в глубинке России) переносят свою деятельность с окраин в центр, в столицу, где огромное количество простаков с большими деньгами, где масштабы деятельности соизмеримы с бюджетом небольшой страны, где есть возможность прямого взаимодействия во имя общего блага с государственными чинами, благословляющими уездных деятелей на работу в российском или даже международном масштабе.

     Попав в роскошный офис, сразу понимаешь, что люди здесь серьезные, с капиталом, по мелочам не работают. Высокий уровень представительности — один из традиционных приемов мистификации. Сцена, где происходит обман клиента, должна быть обставлена с блеском. В любом акционерном обществе и банке внешняя атрибутика — важнейший инструмент воздействия на акционеров и вкладчиков. На интерьер и представительство не жалеют денег. Особенно хорошо это видно сегодня, когда, казалось бы, монументальные структуры в одночасье оказываются «банкротами». А на стадии привлечения клиентов работа проводится по самым прекрасным сценариям.

     Чтобы повысить эффективность афер, современные жулики используют законы математики или, проще — «пирамиду», построенную по принципу геометрической прогрессии. Идею «пирамиды», или «сетевого маркетинга», российские мошенники — продавцы гербалайфа, поставщики автомобилей, торговцы ценными бумагами, страховые агенты — освоили мгновенно. Суть ее гениальна и вместе с тем проста: сделать обильную и не обязательно толковую рекламу, привлекающую как можно больше простаков сногсшибательными посулами, от которых не в силах отказаться, взять от обывателя как можно больше, неважно, кто он — пенсионер, несущий последнее, или разбогатевший бюргер, и успеть закрыть «дело», когда подходит срок расплачиваться с основной массой клиентов. Вспомните, это трюк Карла Понци, с которым он выступал в 60-е годы прошлого столетия, а срабатывает и поныне. Когда вас завлекают дивидендами выше десяти процентов, знайте — это афера.

     Почему подобное мошенничество называют пирамидой? Чтобы охарактеризовать это явление, представим себе строительство пирамиды Хеопса, но не с основания, как должно быть, а с вершины. Причем вершина, назовем ее первым уровнем, стоит на земле, а основание, т. е. все последующие уровни, расширяясь по мере роста, поднимаются вверх. Пример иллюстрирует ограничения, которые имеют место в афере и играют фатальную роль, приводя к разрушению пирамидальной структуры, оставляя без вложенных средств и тем более дивидендов огромное число ее «строителей». Иными словами, такая конструкция не может быть устойчивой и обязательно рухнет, похоронив надежды тех, кто вложил деньги в ее создание. Действительно, вершина пирамиды — владелец фирмы — ненадежный, лживый субъект, заранее готовый выскочить из-под рушащихся конструкций, а его строение — массивное, разлапистое и неустойчивое, малейшее воздействие на которое приводит к обвалу. Катастрофически влияет, например, спад денежных поступлений от новых клиентов, вследствие чего выплаты по старым вкладам становятся невозможны. Не дожидаясь этого момента, руководители компании переводят средства на заранее подготовленные счета дочерних фирм и прекращают выплаты по своим обязательствам. В итоге накопленный капитал транслируется на новые счета, а многочисленные вкладчики оказываются у закрытых дверей псевдобанкрота, объясняющего самыми разными причинами невыплаты, а чаще — просто ничего не объясняющего.

     Пирамида — это всегда заранее спланированная финансовая операция жулика, но не застенчивого воришки начала становления советской власти, а воспитанного этой властью интеллигента, спокойно взирающего на слезы и страдания обобранных пенсионеров. Бродяги, собирающие цветы на кладбищенских могилах, гораздо нравственнее этих интеллектуалов.

     Ограничениями для существования такой структуры являются время, интенсивность деятельности и критическая масса участников. А их бесконечно много, тех, кого заверили, что экономика — штука простая. Стоит только в одно окошечко сдать деньги, как из другого сразу начинают выдавать дивиденды. Трудиться при этом стахановцам и героям пятилеток совершенно не обязательно. Существовать без постоянной подпитки новыми вкладами от вновь приходящих простаков структура попросту не может, поскольку мгновенно наступает ее разрушение, выражающееся в прекращении выплат.

     Главный фактор успеха — это активность: объем вложенных на начальном этапе средств в рекламу, число пунктов работы с населением, число филиалов в разных городах Чем выше активность, тем круче рост и тем больше средств поступает на счета фирмы-мошенника. Самые известные из них «Гермес», «МММ», «GMM», «Телемаркет», «Чара», «Хопер» и другие. Как много уже забытых воровских компаний. А каковы объемы наворованных средств: миллиарды, триллионы!

     Известно несколько этапов деятельности пирамидальных структур. Этап А — период, когда автор идеи (хотя авторство им приписывать нельзя, поскольку идея родилась давно и не у нас), точнее, хозяева компании, обладая всеми необходимыми условиями для начала деятельности, открывают фирму и дают рекламу об этом. Для этого следует иметь:

     — начальный капитал, в крайнем случае кредит, для открытия роскошного офиса, приглашения на работу маклеров и симпатичных девушек, выпуска ценных бумаг и интенсивной рекламы,

     — связи (что является самым важным) с коррумпированными высокими чиновниками, закрывающими глаза на такую заведомо преступную деятельность.

     Кредит, взятый руководителем-мошенником под гарантии своих благодетелей с верхнего мошеннического (министерского) уровня для покрытия исходных затрат, возвращается без задержек, поскольку поток вкладов от клиентов во многие сотни раз превышает первоначальные вложения. На представительство и рекламу затраты не ограничиваются: сто миллионов, миллиард — пожалуйста. Это главный момент в организации «пирамиды» и других финансовых афер, обеспечивающий поиск и завлечение клиентов. Основной мотив, который предлагают радушные основатели компаний — максимум прибыли, больше, чем какая-либо другая фирма. Расчет основан на корыстолюбии человека и на российском «авось», когда действуют вопреки логике. Чем больше затраты на рекламу, тем выше доходы, которые в сотни, тысячи раз превысят первоначальные вложения. Через одну-две недели после открытия фирмы при удачном стечении обстоятельств можно изымать из кассы сотни миллионов рублей. Все последующие затраты эти прохиндеи от бизнеса покрывают за счет клиентов и, самое главное, основную работу выполняют не с помощью своих сотрудников, а эксплуатируя все тех же клиентов.

     Развитие пирамиды на этапе Б соответствует времени, когда реклама достигла глаз и ушей потребителей, появились и растут очереди у приемных пунктов, когда спешно открываются новые пункты и филиалы в других городах. На этом этапе назойливо работает реклама, Василиса Прекрасная или счастливый Иванушка Дурачок (Леня Голубков) убеждают на всех каналах телевидения: «А ты приобрел акции?..» Расширяются территории за счет открытия новых филиалов. Выплачиваются высокие дивиденды из поступающих вкладов новых простаков, жаждущих легких денег. Гарантированные доходы, так же как очереди простаков у дверей приемных пунктов, растут в геометрической прогрессии.

     — Дело-то надежное? — интересуются в очередях граждане, еще не определившиеся окончательно.

     — Надежнее ничего нет. Добыча алмазов. В правлении члены правительства, — подстрекает скользкий мужичонка, снуя вдоль очереди.

     Начало этого периода, в зависимости от активности на этапе А, составляет от недели до месяца с момента открытия, продолжительность этапа, опять же в зависимости от активности и мудрости мошенников-руководителей — от двух месяцев до года. Билеты Мавроди покупали и тогда, когда он был объявлен мошенником. Доходы и поток клиентов пропорциональны затратам на рекламную деятельность. Информацию о мощности и стабильности фирмы, построенной на «алмазах», «золоте», «нефти», недвижимости и других «фундаментальных» для русского человека понятиях, разбавляют приманками типа лотерейных розыгрышей, возможностью получения квартиры, машины и т. п.

     Но далее в любом случае наступает этап В, когда число вкладчиков убывает, а число желающих получить дивиденды растет. Получается, что фирма должна выплачивать столько же, и даже больше с учетом процентов, сколько и вносят на ее счета простаки. На этом этапе происходит, как правило, одно из двух событий: либо компания придумывает новые соблазнительные уловки, чтобы заманить клиентов, например, предлагает квартиры (как это делал «Гермес»), выпускает «новые ценные бумаги» (как поступила «МММ»), усиливает рекламную деятельность, повышает процент выплат по вкладам, зная, что этих выплат все равно не будет, либо объявляет о своих внезапно возникших трудностях, в связи с чем «временно» прекращает выплаты. Это «временно» тянется до тех пор, пока фирма решает текущие проблемы, как-то: сокрытие денег, ликвидация филиалов, закрытие лишних приемных пунктов. Собирая огромные очереди, фирмы дают обещания сделать приоритетные выплаты льготникам, заставляя их добывать и представлять справки. Этими приемами жулики выматывают клиентов, приучая их к мысли о безысходности ситуации, к мысли о потере денег.

     В какой-то момент (это уже этап Г) офис фирмы оказывается закрытым на переоборудование под выплату дивидендов, что следует из вывешенного на дверях объявления. Еще через неделю появляются блюстители порядка от государственных и правоохранительных органов, которые, заботясь об интересах граждан, опечатывают пустые помещения и накладывают арест на счета фирмы, с которых деньги уже ушли на счета дочерних фирм или за рубеж. Первоначальные улыбки счастливых избранников давно уже слетели с обеспокоенных лиц, на последнем этапе — это уже хмурые, настроенные враждебно и бескомпромиссно неудачники. Но враждебность излить не на кого. Владелец фирмы летит в авиалайнере, и его миллионы лежат во внутреннем кармане пиджака в виде пластиковой карточки «Америкен экспресс».

     Пирамида срабатывает везде. В компании, специализирующейся на продаже автомашин, главный соблазн в том, что стоимость ее составляет примерно 50 % от рыночной. Но выставляется ограничение: вы должны найти еще нескольких человек, готовых, как и вы, рискнуть своими деньгами. Если ваших знакомств, энергии, убежденности в истинности дела и убедительности в разговоре будет достаточно, вы сагитируете еще нескольких энтузиастов, которые заключат договор с фирмой на тех же условиях. Тогда вы получите вожделенный автомобиль, но лишь в случае, если в списках вы стоите первым.

     В страховой компании, работая в качестве агента фирмы и распространяя ее полисы, вы получите тот доход, который фирма обещает. Доход зависит от вашей активности. В соответствии с тем, на каком уровне пирамиды вы находитесь, назначается процент прибыли. С первого до восьмого уровня он составляет, как правило, от 0,5 до 2 % с каждой продажи. Продав полисы первым четырем клиентам на сумму, например, миллион рублей, вы переходите на второй уровень и получаете 5 тысяч рублей премии (в денежном эквиваленте 90-х годов); на втором — с этой суммы и с такого же количества вовлеченных клиентов — уже 6 тыс. руб. и т. д. Но, как известно, число желающих быть богатым и счастливым, реализовать мечту предлагаемым способом, готовых пожертвовать капиталом и спокойствием, убывает стремительно. Насыщение наступает гораздо раньше, чем реализуют свою мечту «счастливчики» второй ступени. Рынок жаждущих «счастья», оказывается, давно исчерпан. В итоге вершина пирамиды, т. е. руководители «пирамидальной компании» зарабатывают миллионы, а основная масса клиентов, работая на компанию, не получает ничего.

     Это, к сожалению, хорошо знакомо российскому гражданину, постигшему опыт, благодаря прекрасной рекламе «пирамидальных» мошенников.

     
Молодой человек продает газеты и выкрикивает:

     — Чудовищный обман! Шестьдесят жертв!

     Подходит гражданин, покупает газету. Продавец газет кричит:

     — Чудовищный обман! Шестьдесят одна жертва!
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      Недвижимость, риэлтеры и мошенники
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— Наверное, уроки игры на фортепиано для твоей дочери стоили тебе целого состояния?

     — Наоборот. Благодаря этому я купил соседнюю квартиру за полцены.

     
Некто, отбывающий наказание в местах лишения свободы, изобрел поразительно циничный и крайне эффективный метод мошенничества, позволивший ему сколотить небольшой капитал перед выходом из мест заключения. Он писал письма гражданам, нуждающимся в жилой площади. В письмах, выдавая себя за военнослужащего, предлагал им передать свою жилую площадь, не уточняя, что эта площадь в тюрьме. При этом требовал в счет причитающихся расчетов за эту площадь выслать ему небольшой аванс по адресу, где пребывал в настоящее время, мотивируя достаточно высоким спросом и конкуренцией на эту площадь. «Коммерция» была успешной.

     Если, находясь в местах заключения, можно предложить свою «жилплощадь» желающим и добиться при этом успеха, то свободный человек эту идею использует с большим эффектом. Тем более что дело чрезвычайно выгодно, поскольку:

     — огромный спрос на жилье;

     — высокая стоимость квартир, что привлекает мошенников;

     — отсутствует законодательное регулирование процесса и взаимодействие органов правопорядка;

     — преобладает правовая безграмотность населения.

     Ситуация как будто сознательно доведена до такого положения, когда мошенники имеют возможность «кинуть» любого гражданина.

     У квартирных аферистов появился свой словарь, который надо знать.

     Купец — клиент, покупатель. Могут быть использованы и ранее упоминавшиеся термины — простак, пижон, лох и т. д.

     Черный маклер — нелегальный посредник между купцом и продавцом, не выплачивающий налогов в казну, чаще всего выполняет функции кидалы, оставляя клиента без денег и квартиры. Пользуется широкими связями среди купленных чиновников различных служб для ускорения проведения сделки.

     Черный нотариус — чиновник или действительный нотариус, через которого идет оформление незаконных сделок, главный соучастник мошенничества.

     Грязная квартира — жилье, полученное путем махинаций.

     Квартира, мокрая по заказу — жилье, полученное путем ликвидации хозяев. Этот термин показывает заурядность ситуации, в которой стало возможным убийство человека из-за жилья. В Москве, по данным прокуратуры за 1995 год, 22 тысячи человек продали свои квартиры и исчезли; половина, как считается, убиты.

     Квартирные аферисты имеют две специализации: одни обманывают продавцов квартир, другие — покупателей. В зависимости от этого применяется различная тактика.

     Чтобы обмануть продавца квартиры, необходимо войти к нему в доверие, получить каким-либо образом паспорт, а затем изготовить фальшивую или настоящую доверенность, чтобы действовать от его имени. Менее щепетильные «торговцы» просто похищают паспорт, оформляют доверенность и начинают собирать справки на обмен или продажу от имени живого здорового владельца. Фальшивую доверенность изготавливают с помощью криминального «черного нотариуса»; для получения настоящей доверенности мошенники находят подходящего двойника или гримируют под владельца квартиры своего сообщника. Жертвой таких афер чаще всего становятся доверчивые молодые люди, пенсионеры и одинокие люди, а так же те, кто находится длительное время в отъезде. Уехав летом на дачу, пенсионер, например, может вернуться уже в чужую квартиру. А девушка, поверившая фальшивым комплиментам ухажера, целью которого является всего лишь ее паспорт, однажды, вернувшись домой после достаточно длительной прогулки с ним, оказывается без квартиры.

     Бесконечны роли мошенников, втирающихся в доверие, и виртуозен артистизм исполнения. Давняя знакомая родителей девушки ненадолго приехавшая погостить в город, представители благотворительного фонда, оказывающие помощь престарелым, сотрудники милиции и паспортной службы, проводящие ревизию жилого фонда. Достаточно грубый сюжет строился на запугивании. Вы оказываетесь участником ДТП, в котором вам подставляют дорогую иномарку. Находящиеся там боевые ребята выставляют счет за побитую машину, и, растерявшись, вы, как правило, подписываете расписку, признавая свою вину. После этого начинается вымогательство суммы, причем «включается счетчик», и вы вынуждены идти на все, в том числе и на продажу квартиры, поскольку сумма астрономическая.

     Ситуация с возвратом квартиры в случае незаконного отторжения может решиться только в судебном порядке. Да и то, если владельцу повезет и будет доказано, что документы поддельные. Сложнее разрешается сюжет в том случае, когда доверенность подлинная и нотариус заверил ее по всем правилам. Доказать в суде, что такая доверенность недействительна, крайне сложно. Правда, если нотариус не аферист, он будет заинтересован в оказании вам помощи. Но сколько времени, нервов, денег потратите вы на достижение результата! С другой стороны, новый владелец квартиры, купивший ее у жуликов, в любом случае тоже окажется в трудном положении; если квартира останется за ним — его замучает совесть, если ее вернут прежним владельцам — он окажется без денег и без жилья.

     Проблем у покупателя квартиры может возникнуть гораздо больше, поскольку мошенника, получившего деньги, отыскать практически невозможно Аферист, распоряжаясь чьей-либо квартирой, может показать ее дюжине лиц, со всеми заключить договор и совершить сделку. Изготовить дубликаты документов можно в любом количестве в соответствии со спросом. При прохождении документов через нотариальную контору не возникает трудностей и проблем, поскольку обязанностью нотариуса является удостоверение подлинности совершения сделки, а не проверка документов. Самая большая задача мошенника, если он решился на многократную продажу одной и той же квартиры, это регистрация собственности в Департаменте муниципального жилья (ДМЖ) или в Городском жилищном агентстве. Но и здесь изобретательность мошенника подскажет верный ход.

     Играет он, как правило, на доверчивости граждан, располагая их к себе. Действительно, кто может отказать в доверии человеку, который нашел и продал вам жилье по цене на 20 % ниже рыночной, который оформил все документы, вам осталось только взять у него ордер и занять жилплощадь. Естественно, такому человеку, которому вы полностью доверяете и который почти свой, вы смело даете доверенность на завершение формальностей. В результате, действуя уже от вашего имени и используя весь необходимый набор поддельных документов, мошенник может продать эту квартиру еще раз, можно сказать, в вашем присутствии. Так появляется новый бомж.

     Еще проще для мошенника складывается ситуация, если вы приняли от него фальшивый ордер. Пока вы занимаетесь ремонтом нового жилья, ваш «благодетель» продает ее второму «простаку», тоже по цене на 20 % ниже рыночной. Вы как громом поражены, когда как-то утром появляется другой владелец квартиры. Но еще пикантнее разворачивается сюжет, когда возвращается первый законный владелец этого жилья — пенсионер или командировочный.

     Действуя не через риэлтерскую фирму, вы рискуете купить несуществующую квартиру, либо уже проданную дважды, либо заключить сделку без соблюдения обязательных формальностей, из-за чего она может быть признана недействительной.

     Для продавца квартиры, который общается с маклером-мошенником, возможны следующие неблагоприятные исходы:

     а) потерять квартиру и не получить денег;

     б) не получить денег вообще;

     в) получить часть денег.

     Покупатель, действующий через маклера-мошенника, возможно приходит к такому результату:

     а) квартира продана нескольким лицам, и все оказались без площади и без денег;

     б) документы на квартиру подделаны, и покупатель остался без денег;

     в) продана другая квартира, а не та, которую он хотел купить.

     Квартирные аферисты, действуя от известных риэлтерских фирм, для представительности заказывают себе визитные карточки фирмы, бланки договоров и справок. Заказать и отпечатать их может каждый; воссоздать печать любой фирмы, в том числе муниципальных организаций и нотариальных контор, тоже несложно. В итоге мошенник имеет полный комплект средств обмана обывателя, представляя любые оформленные и заверенные документы. Возможно изготовить комплект документов, свидетельствующих, что квартира принадлежит кому угодно.

     Для успешной работы брокера остается добывать свежую информацию о квартирных потребностях в частных рекламных объявлениях. Можно обратиться к базе данных риэлтерской фирмы и подобрать варианты продажи, покупки или обмена, действуя самостоятельно или на пару с действующим брокером-информатором.

     Не часто, но случается, что сам владелец квартиры выступает в роли афериста. Суть махинации состоит в продаже неприватизированной квартиры:

     1) находится вариант обмена неприватизированной квартиры на приватизированную; ограничение при этом такое — первая квартира должна быть лучше либо находиться в престижном районе;

     2) подаются документы в Бюро обмена;

     3) срочно оформляется право собственности на эту квартиру;

     4) находятся покупатели на обе квартиры, обе продаются одновременно.

     Особенность аферы в том, что обмен, продажа и приватизация — независимые процедуры. Можно заниматься одновременно оформлением документов на продажу квартиры и ее приватизацией. И если темп операции выдержан, успех обеспечен. Новоиспеченный мошенник получает деньги за обе квартиры и должен мгновенно исчезнуть, поскольку его данные известны. Чаще всего «герой» уезжает за рубеж или покупает новые документы.

     Для покупателей, попавших в эту аферу, проблема практически неразрешима. У приватизированной квартиры оказывается два владельца: один имеет ее по праву собственности, другой — по ордеру и прописке. Первый из владельцев, купив эту квартиру и имея право собственности, не сможет в нее прописаться, оставшись и без квартиры и без денег. Человек, прописавшийся в квартире, имеет на нее не меньше прав, чем собственник. Он может проживать в ней, не владея. Владелец же может распоряжаться ею, а вот жить, поскольку там уже кто-то прописан, не может. Через суд можно решить проблему только с тем человеком, с которым вы заключили договор купли-продажи. А поскольку продавец исчез, проблема решается только по договоренности между двумя пострадавшими.

     Возможна афера с пропиской. Вы покупаете квартиру у владельца, он выписывается, передает вам оформленные документы на квартиру, но через небольшое время суд может вернуть ее прежнему владельцу, признав, например, его недееспособность в момент совершения сделки. Оказывается, он состоит на учете в психоневрологическом диспансере, и жить ему негде. Таков же исход, если в квартире помимо владельца были прописаны родственники. Многие аферисты живут только этим. Совершивший сделку «глухонемой» или «психбольной» через родственников опротестовывает ее, и суд в подавляющем большинстве случаев признает его право на жилье. В итоге ему возвращается квартира, а вам деньги, но лишь только те, которые значатся в договоре. Поскольку практически любая сделка совершается с доплатой (с целью уменьшения выплат налогов), то вы получаете меньшую часть заплаченной вами суммы. Поэтому до совершения сделки внимательно разберитесь, куда собирается выписываться владелец квартиры, сколько человек и кто еще прописан в ней, куда они выписываются, насколько надежны действия вашего партнера.

     Брокеры-мошенники используют те же приемы, что и другие представители клана мошенников, отвлекая и заманивая покупателя. Отвлекают, как и при покупке на рынке, например, джинсов, разрезанных на две штанины. Оказывается, можно купить не ту квартиру, которую желал. Показывают одну, а документы оформляют совершенно на другую квартиру. Мошенники могут перевесить номера квартир или даже поменять табличку с названием улицы. После этого покупателю демонстрируется роскошная квартира в центре, но табличка на доме висит с названием улицы, находящейся на далекой окраине. И документы на эту квартиру на окраине. В результате классической аферы новый хозяин так и не попадает в свое фешенебельное жилье, поскольку квартира снята лишь на месяц для показа клиенту. А его истинное обиталище — в пятиэтажке на окраине и на несколько десятков тысяч долларов дешевле.

     Если вам нужны деньги, вы меняете хорошую квартиру на худшую с доплатой. Для этого удобно воспользоваться рекламной газетой и дать объявление, на которое достаточно скоро откликнется обходительный брокер из престижной риэлтерской конторы. Подберет вариант, поможет оформить документы и перевезти вещи. И только на новом месте вы поинтересуетесь доплатой. До этого момента обходительные манеры брокера, его слово и ваша собственная деликатность мешали спросить о доплате. Но внимательного и обходительного помощника именно на последнем этапе переезда и полного расчета не окажется. Обращаться в риэлтерскую фирму, от имени которой он действовал, бесполезно, там он никогда не работал. В итоге тысячи долларов доплаты окажутся его прибылью и платой за оказанные услуги.

     Если бы владелец потребовал доплату перед выпиской из квартиры, возможно, ситуация сложилась бы для него более благоприятно. Но на этот случай, надо полагать, у «маклера» найдется соответствующий отвлекающий маневр, который позволит ему получить свою прибыль.

     Особую группу «черных маклеров» составляют мошенники, работающие со спившимися, опустившимися горожанами. Они получают информацию зачастую от участковых милиционеров и сотрудников жилищных контор. Информация, естественно, оплачивается, и более того, официальные лица сами участвуют в розыгрыше мошеннического сценария. Суть его состоит в психологическом давлении на жильцов, должников по квартплате. Наносится ряд визитов: сотрудник РЭУ — с требованием внести квартплату за все время, предупреждая о выселении; участковый милиционер — с жалобами соседей на шум и склоки в квартире или еще более существенными угрозами. Ситуация подготовлена, клиент «дозревает», и тут появляется «благодетель» с предложением обменять его квартиру на другую, выплатить все задолженности и дать еще кое-что сверху. Согласие получено, а далее для неплательщика исход может быть любой, вплоть до смертельного.

     
Сидят два уголовника, делят ворованное.

     — Слушай, — внезапно спрашивает один, — как нашего участкового зовут?

     — Его не зовут… Он сам приходит.

     
Велик риск при покупке комнаты, которую, как известно, можно приобрести только путем фиктивного обмена. Если вы нарвались на квартирного жулика, он подаст документы на обмен сразу в несколько районных пунктов и со всех покупателей получит деньги или аванс. Комнатой будет владеть тот, кто первым получит ордер на проживание. Но и здесь нет гарантии, поскольку подделать ордер предельно просто.

     Во всем мире часть риска клиенту гарантируется агентством недвижимости, а часть — страхуется. В России ни одна риэлтерская фирма не дает таких гарантий. Весь риск — на покупателе или продавце. Кроме того, фирма не может дать высоких гарантий, поскольку у нее нет полной информации, которой владеют жилищный департамент и милиция. По данным ГУВД Москвы, 20 % сделок с недвижимостью — махинации. Поэтому граждане, совершающие сделки с недвижимостью, должны иметь в виду следующее.

     1. Прежде чем начинать торговый диалог с маклером, предлагающим свои услуги, необходимо попросить удостоверение фирмы, которую он представляет. Лучше сверить телефон на визитке со справочником и уточнить по этому телефону, значится ли этот представитель среди сотрудников фирмы. Это обеспечит минимум гарантий.

     2. Надежнее всего иметь дело не с торговыми нелегалами, а с риэлтерской фирмой и ее представителями. Обязательно следует проверить наличие лицензии на операции с жильем. Договор на продажу или покупку квартиры необходимо заключать только в офисе фирмы.

     3. Если цена квартиры ниже рыночной, узнайте, почему? Завлекают клиента всегда как раз низкой стоимостью, и, торопясь совершить выгодную сделку, жертва забывает об осторожности.

     4. Увидев доверенность на право продажи квартиры, поинтересуйтесь, почему владелец сам не участвует в сделке. Лучше всего встретиться с ним лично и удостовериться, что перед вами истинный владелец.

     5. При покупке квартиры, в которой проживают пожилые люди, необходимо действовать с особой осторожностью. Такие квартиры часто продают по доверенности после того, как сам владелец квартиры умер, и сделка, естественно, является недействительной. В этом случае необходимо обязательно встретиться с наследниками, выяснить, оплачен ли налог на наследство.

     6. Обязательно убедитесь, что помимо владельца квартиры, совершающего сделку, в ней больше никто не прописан. Если же есть прописанные, необходимо знать, куда они будут прописываться после выезда из этой квартиры. Не поленитесь, получив у продавца справку по форме 9, уточнить в жилконторе соответствие ее содержания реальным спискам жильцов, проживающих в данной квартире. Особенно важно обращать внимание на операции с квартирами, в которых проживают дети.

     7. Если сделку по продаже квартиры торопятся совершить как можно быстрее или немедленно, постарайтесь, наоборот, потянуть время и получить дополнительную информацию. Это должно стать для вас первым сигналом о возможности попасть в аферу. Обычно все махинации с квартирами проводят в обстановке намеренно созданной спешки и суеты. Только получив ордер на квартиру, можно отдавать продавцу деньги. А еще лучше и удостовериться в подлинности ордера.

     8. Деньги продавцу квартиры следует передавать после регистрации договора в Департаменте муниципального жилья. Лучше всего осуществлять безналичные операции. А в случае расчета из рук в руки можно воспользоваться схемой, предлагаемой риэлтерскими фирмами. Покупатель в присутствии продавца кладет деньги в банк. После регистрации договора вместе возвращаются в банк, и продавец получает деньги в обмен на документы.

     Многие аферы направлены против недвижимости. Вот ситуация, сюжет которой придумали американские жулики, когда собственников убеждали заложить свои дома.

     Доводы фирмы при работе с клиентами звучали так: «Знаете ли вы, что ваш дом представляет огромное богатство, которое вы не используете? Ваш дом оценивается в 100 000 долларов, он полностью выплачен, и вы могли бы получить за него 80 000. Если согласитесь заложить его и внести на счет нашей фирмы 80 000 долларов, то мы будем выплачивать проценты по закладной. Кроме того, выплатим вам 10 % премии и купим новую шикарную машину».

     Вот что следует из этой аферы. Мошенники должны выплатить в первый год 10 % — проценты по закладной, 10 % — обещанные премиальные владельцу дома и новая машина стоимостью 30 000 долларов. То есть выплатить примерно 60 % от общего взноса клиента. Таким образом, от вклада 80 000 у них останется 34 000. Эту сумму фирма должна пустить в оборот и получать ежегодно от своих операций не менее 50 % прибыли для выплаты в течение еще 11 лет процентов по закладной и получения собственного дохода. Такие цифры прибыли для США нереальны и поэтому сразу можно было увидеть, что это жульническая махинация, цель которой — получение первоначальной разницы (34 000 долларов) и исчезновение, как это заведено у нас, либо банкротство, как это принято у них.

     Намерение приобрести виллу или особняк за рубежом может также привести к плачевным результатам.

     Под видом посреднической фирмы маклер дает рекламное объявление, предлагая дом в любой точке планеты. Расписывает прелести особняка и вывозит покупателя на место, например, на Кипр или в Испанию. В аэропорту встречает человек на роскошном лимузине, доставляет в отель и утром приезжает, чтобы отвезти посмотреть потенциальную покупку.

     Берег лазурного моря, прекрасный сад и скромная, но очень удобная вилла, где уже ожидает обходительный адвокат — представитель фирмы, продающей эту недвижимость. Адвокат прекрасно говорит по-русски, опережает все ваши желания и представляет любые документы, заверенные, как он уверяет, по всем правилам. Дом его находится рядом, всего в миле от вашего — с горы видно. — Так что будем соседями, — заверяет любезный адвокат. — Обязательно окажу помощь в получении вида на жительство, только приезжайте скорее.

     Самое приятное здесь даже не море и не дом с садом, а то, каких людей встречаешь! С такими людьми хочется жить рядом и общаться.

     Подписаны документы, адвокат предлагает услуги нотариуса, у которого их можно заверить, получает небольшой задаток. Остальное — в России, рассчитаетесь с нашим представителем. Наша фирма оплатит все ваши расходы за проживание в отеле и ждет скорейшего приезда.

     Воодушевленный удачной сделкой клиент возвращается в Россию, продает свою квартиру, расплачивается с маклером и уезжает на зарубежную виллу. Но на месте выясняется, что владеть нечем, дом принадлежит другому хозяину, полученные документы — фиктивные, инофирму и любезного адвоката никто не знает. Во всей округе не найти человека, говорящего по-русски: ни в полиции, ни в суде. Да и заниматься вашим делом они не хотят, поскольку вы не гражданин этой страны.

     За рубежом не меньше мошенников, чем в России. Традиционное доверие русского человека к иностранцам подводит. Трудности нового владельца особняка за рубежом усугубляются незнанием юридических норм страны. В отличие от покупателя, мошенники — и зарубежные и отечественные — чувствуют себя спокойно, зарабатывая на каждой такой «сделке» не менее 100 тысяч долларов, за вычетом всех затрат на любезный прием клиента.

     В аренде квартиры тоже есть риск. Пока вы отдыхаете на юге или Канарах, вашу квартиру, само собой, могут «взять». И это было бы еще полбеды, ключ от двери может попасть мошеннику, а тот раскручивает на обчищенной жилплощади свой сюжет. Квартира в его распоряжении на месяц!

     Десяток объявлений о желании вселиться в квартиру, по стилистике изобличающие состоятельных съемщиков, жулик берет на заметку. Остается позвонить и изложить всем желающим один и тот же текст: «Плата за полгода вперед, 200 долларов в месяц. Жду с паспортом и оговоренной суммой. Въехать можете завтра».

     После расчета очередной квартиросъемщик получает дубликат ключей, а мошенник — круглую сумму. Восточные единоборства между конкурентами на жилплощадь, когда они встретятся на другой день, не отнесешь к разряду водевильных спектаклей.

     По УК РФ, за любую аферу с частным лицом можно получить до 5 лет. Мелкое мошенничество. Вы теряете в случае неудачного знакомства со «специалистом»-риэлтером от 20 до 100 тыс. долл., что является состоянием для большинства людей. Для жулика, когда он выйдет из мест заключения, если попадется, это тоже неплохая поддержка на первых порах. Позднее он заработает еще. Вам же никто не восполнит потери.

     Матерые аферисты работают не только с частными лицами, пытаются обмануть фирмы, банки, финансовые компании. Такой сюжет мошенники пытались разыграть с риэлтерской фирмой «S. I. Realty». С гарантийными обязательствами от имени фирмы и идеей реализации крупных строительных проектов в Ясенево, на Кутузовском проспекте, и даже на Красной площади действовали ее «представители». Банки готовы были перечислять деньги на счет, указанный «представителями», но, к сожалению мошенников, президент не вовремя появился у инвесторов, наложив вето на их проекты.

     Для совершения подобных афер и махинаций с недвижимостью преступные группировки создают собственные нотариальные конторы. Мошенников, специализирующихся на совершении нотариальных действий, можно условно разделить на две группы. И тех и других называют «черными нотариусами».

     «Профессионалы» имеют все признаки нотариальных полномочий: лицензию, приказ Управления юстиции и печать на свое имя, которое даже значится в списках Нотариальной палаты. Они заводят солидный офис с оргтехникой и штатом сотрудников, что убеждает клиента в солидности конторы. Но все документы поддельные и существуют два нотариуса с такой фамилией: один — настоящий, другой — мошенник, который действует под фамилией первого по поддельным документам.

     Вторая категория — продажные нотариусы, которые имеют подлинные документы и права, но с целью получения финансовой выгоды закрывают глаза на незаконность совершаемой сделки.

     Поэтому необходимо обращаться к знакомому нотариусу, который может не только регистрировать сделки, но при необходимости и дать совет.

     
Заключив выгодную сделку, торговец земельными участками обнаружил, что проданный клиенту участок земли находится под водой.

     — Что делать? — спросил он шефа. — Вернуть деньги?

     — Ни в коем случае! Если вы умеете работать, то продадите еще пару скафандров и моторную лодку.
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      Автолюбитель и мошенники
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— У меня украли автомобиль!

     — А вы видели вора?

     — Нет, но я записал номер машины!

     
Ежедневно на территории России совершается в среднем 400 угонов автомашин. Бизнес на краденых автомобилях по доходности делит второе место с торговлей оружием и уступает только наркобизнесу. Страна поделена на территории, где работают оснащенные современной техникой преступные группировки. За ночь эти умельцы способны заменить двигатель, приборы, сидения и отделку салона.

     Угоняют в основном не самые дорогие, а самые ходовые машины, которые легче продать. При угоне используются различные отмычки, буксир либо выламывают замки. Новые совершенные технологии и технику преступники применяют редко. По статистике, отыскивают только половину угнанных автомобилей. Угнанные автомобили прячут в контейнеры, подвалы, засыпают снегом до весны. Под Москвой на территории госпредприятия обнаружили «стоянку» 250 ворованных машин, о которых руководство «не подозревало». Активный поиск автомобиля ведется в течение трех-четырех часов с момента угона. В компьютерной сети ГАИ и на постах информация об угоне появляется примерно через час.

     Уверенность в том, что дорогая импортная сигнализация поможет сохранить автомобиль, ошибочна. Вся совокупность предохранительных устройств: иммобилайзер (устройство ввода личного кода для запуска двигателя), антисканер и антиграббер (устройства против считывания личного кода), датчики открывания капота, дверей и багажника, датчик изменения объема (на случай проникновения в салон), датчик изменения положения — не спасут автомобиль от профессионала. Профессионал разбирается в своем деле и легко взломает любую систему.

     Чтобы «расшифровать» электронную охранную систему, используют компактный радиолокатор, с помощью которого в момент включения сигнализации засекается рабочая частота защитной системы. Далее угонщик, подъехав на стоянке к машине, установит на генераторе частот нужное значение и запустит генератор, который отключит систему.

     Сигнализация разблокирована, и машина открыта. Остается только завести ее и отогнать в надежное место.

     «Костыль» на руле, блокираторы колес, любые замки не спасают машину от угона. Замки отечественных машин открываются просто. У иномарок выворачивают замок. Скорость открывания машины любой марки — несколько секунд. «Мажорированная» система, т. е. совокупность простых механических средств, включающих «костыль» на руле, замок на педали, которые дополнены «секреткой» или тумблером, установленным в тайном и недоступном месте салона, сиреной с автономным аккумулятором, может стать надежной защитой. У угонщика на счету каждая секунда, столкнувшись с несколькими защитными устройствами, нервничая, он иногда отказывается от угона.

     Примитивный и жестокий способ отъема собственности в условиях разгула криминальной силы используют преступники на трассе и даже в городе, когда, подставив сознательно свою иномарку под приличную машину какого-либо пижона или пенсионера, берут с него расписку о нанесенном ущербе на крупную сумму, забирают документы, вышвыривают владельца из машины и уезжают. В этой ситуации лучше всего, несмотря ни на что, ждать приезда инспектора ГАИ. В крайнем случае, запереться в салоне и не выходить для беседы с партнерами по аварии.

     
Незадачливый автомобилист врезался в зад роскошного лимузина. Из него выскочили откормленные молодцы.

     — Ну, мужик, залетел! Ты кто?

     Заикающийся водитель покореженного жигуленка, волнуясь, отвечает:

     — Я писатель, прозаик…

     — Про каких, к черту, заек…?

     
Не забывают автомошенники «работать» с интересной общественной категорией — «новыми русскими».

     Обеденное время. Известный в городе ресторан. У входа — роскошный автомобиль, за рулем которого дремлет шофер. Вдруг рядом останавливается не менее роскошный лимузин, и вальяжный седок, опустив стекло, передает шоферу конверт со словами:

     — Отнеси-ка, братец, это немедленно хозяину.

     Шофер, угодливо согнувшись, вылезает из машины, идет в ресторан. Подходит к хозяину и передает письмо. Тот вскрывает конверт и читает: «Если удастся — хорошо, если не удастся — ничего не поделаешь».

     — Что это значит, — удивляется он.

     Шофер читает записку через плечо шефа и внезапно выбегает на улицу. Через мгновение он возвращается:

     — Удалось! — восклицает он.

     — Что удалось?

     — Угнать нашу машину.

     Как в любом деле, у профессионалов автобизнеса тоже существует специализация: угон автомашин, подделка документов, изготовление печатей и т. д. Дело поставлено на поток, и способствует этому разделение страны на ряд государств. Автомобиль, угнанный в России, можно продать в любой другой стране СНГ, и наоборот. Фирмы существуют именно на таких реверсных поставках. С документами проблем не стало. Все старые технические паспорта на автотранспорт прибалтийских стран в связи с заменой их на национальные и желанием оказать «услугу» старому товарищу — России — от прибалтийских попали к российским мафиози автобизнеса. Остается только вписать в документы фамилии владельцев и данные угнанных автомобилей. А далее следует оформление покупки через различные коммерческие автомагазины, главная цель которых — получение процента от сделки. Такие фирмы не затрудняют себя осмотром автомобиля.

     Проблемы возникают у нового владельца при постановке машины на учет в ГАИ. Только здесь обнаруживается, что номера на машине перебиты, что документы липовые, что машина находится в розыске. Потери от этой сделки уже не возместишь: продавца нет, а к посреднической фирме, оформившей сделку, особых претензий не предъявишь.

     Приводим несколько простых рекомендаций покупателям, собравшимся на авторынок.

     1. При покупке на авторынке обязательно проверьте автомобиль на угон, прежде чем совершить сделку.

     2. Не покупайте иномарки с иностранными номерами. Такую машину не поставить на учет в ГАИ.

     3. При продаже автомобиля не сажайте в салон для пробы на ходу более одного человека. Если «покупатель» сядет с «друзьями», через несколько сотен метров вы можете оказаться вышвырнутым на обочину без машины и документов.

     4. Лучше всего покупкой и продажей автомобиля заниматься вместе с помощником. При продаже ничего не рассказывайте покупателю о себе, способе и месте хранения автомобиля и т. п., как бы он ни приглянулся вам.

     Все описанные способы не имеют отношения к мошенничеству. Но существуют способы хищения машин, основанные на технологии мошенничества. Вот один из них.

     Стоящую во дворе машину начинают вскрывать пацаны, быстро приводя охранную систему в действие. Хозяин машины, естественно, бежит во двор, а в подъезде уже стоят два-три крепких молодца, которые спокойно, не нанося физического урона владельцу, отбирают у него ключи и предупреждают: «Если в течение получаса пикнешь, будет плохо и тебе, и квартире, и семье». Хозяин ждет, а машина исчезает. Далее — сообщение в ГАИ, поиск и отсутствие какой-либо вероятности обнаружения автомобиля, поскольку в эпизоде заняты профессионалы.

     Другой способ с использованием «детского труда» отличается особой гнусностью. К дворовому мальчишке подходят парни.

     — Пацан, хочешь заработать 500 рублей?

     — Хочу!

     — Сейчас сюда подъедет машина. Пока водитель не вышел из нее, подойди и плюнь ему в лицо.

     Через некоторое время автомобиль подъезжает к названному месту. Парнишка подходит к водителю:

     — Ну что тебе, малый?

     Вместо ответа получает плевок в лицо и в ярости устремляется за мальчишкой. Пока он бегает, его машина исчезает.

     Классический сценарий мошеннической махинации с автомобилем прост и рассчитан, как правило, на провинциалов. В основе — традиционный «сквозняк». В качестве реквизита используется чей-то новый, недавно купленный автомобиль, хранящийся на автостоянке. Оказывается, этот автомобиль может продать кто угодно, если соответствующим образом продумать сюжет. Действующие лица: «профессор» — очень занятый человек и доверенное лицо «профессора» или «родственник», который занимается поиском покупателя и продажей автомобиля.

     Сценарий разыгрывается на двух площадках. Первая — автостоянка, куда «родственник» приводит покупателей, чтобы показать машину. В качестве второй площадки используется коридор и проходная аудитория, допустим, медицинского института. Лимузин «профессора» срочно продается, поскольку владелец уезжает за границу для работы по контракту. Покупатели, походив вокруг машины на автостоянке (ключей почему-то у «родственника» не оказалось), заявляют, что машина им нравится и они готовы ее купить, но надо бы перед этим посмотреть документы.

     Едут к владельцу в медицинский институт. Заходят в здание, поднимаются на этаж и в коридоре встречают человека в белом халате, взъерошенного, рассеянного, который очень торопится на очередную операцию — больной ждет. Это — «профессор». Оробевшие перед светилом провинциалы почтительно останавливаются, сняв шапки. Доверенное лицо кратко излагает ситуацию: это покупатели, машину посмотрели, хотят купить.

     — Хорошо, мне сейчас очень некогда. Пусть привозят деньги, ты займись оформлением продажи, — говорит «профессор» и убегает.

     Покупатели, забыв посмотреть документы на машину, оперативно привозят деньги. «Родственник», ожидающий их в коридоре, говорит:

     — Давайте деньги, мы их в кабинете пересчитаем, я вынесу документы, и мы поедем оформлять покупку.

     Далее он робко стучит в дверь «кабинета» и скрывается за ней. Клиенты достаточно долго ждут, пока не решаются тоже заглянуть в «кабинет». Оказывается, это проходная комната, в которой уже нет ни «профессора», ни его «родственника». На стоянке тоже не знают профессора, а машина принадлежит неизвестному, который, естественно, даже не подозревает о «продаже» своей машины.

     Сюжет тривиален, как будто бы покупаешь ботинки, а не автомобиль. И приемы стандартны: важное лицо, вызывающее почтение у покупателей, дефицит времени, что требует быстрого принятия решения и быстрых действий. Однако актерские способности и классическое исполнение, несмотря на простоту сценария, приводят к успеху аферы.

     «Профессор» и его «родственник» были задержаны на подобной афере, но уже в другом городе. Поскольку по статье о мошенничестве дают от двух до пяти лет, они уже с успехом продолжают «гастроли», немного подкорректировав сценарий к ситуации сегодняшнего времени.

     Жертвой можно стать не только при продаже машины, но и на традиционном «извозе». Стратегия поведения мошенника в этом случае ориентирована, разумеется, на корыстолюбие, инструментом является соблазн получения высокого куша, а дополнительным фактором — способность мошенника расположить к себе простака.

     Сюжет таков. Некто останавливает частника и просит отвезти на большое расстояние — 100–150 км от города, сразу предлагая крупную сумму в качестве оплаты. При этом демонстрируется пачка денег как свидетельство платежеспособности. Соблазн получить месячную зарплату за несколько часов работы велик. В результате согласие получено. Мошенник едет, скорее всего, к своей потенциальной жертве, которую он собирается «кинуть». Поэтому во время поездки он старается установить «контакт» с водителем для того, чтобы на месте демонстрировать дружеские отношения обеим сторонам: одному и другому «клиенту». Одному — в том, что здесь налаженный деловой контакт (например, поставка яиц или кур в город); другому — в том, что есть некоторая гарантия надежности поставки: по крайней мере, известен номер автомобиля его близкого друга. Если потом водителя случайно найдут, ему будет очень трудно доказать, что он так же, как и птицефабрика, является жертвой мошенника. Но это все потом. А сейчас, возвращаясь в город, он находится в полной уверенности, что везет достойного человека, полезного не только на этот день, но и на будущее время, и что скоро получит хорошие деньги.

     Мошенник, чтобы окончательно завоевать доверие, поддерживает радужное настроение клиента, всячески демонстрирует свое расположение, рассказывает всю свою «биографию», останавливается на дороге и угощает водителя приличным обедом. В город въезжают уже друзьями. Наш герой просит завезти его еще по нескольким адресам, где он якобы должен окончательно согласовать вопрос будущей поставки. Везде заскакивает ненадолго и оперативно «решает» свои проблемы. Наконец, мошенник подъезжает к «сквозняку», просит еще раз остановиться, выходит и уже больше не возвращается. Существуют различные варианты сюжета, но результат всегда один — разочарование и проклятия в адрес обманщика.

     Чтобы повысить «рентабельность производства», фирмы-мошенники разрабатывают более совершенные способы обмана граждан. Идея «пирамиды» проникла в торговлю автомобилями, обогатив ряд фирм и сделав их известными в России. Рекламное объявление о возможности приобретения автомобиля за половину рыночной стоимости повергает в радостный трепет душу автомобилиста: можно продать свой подержанный, получить новый, да еще и сэкономить кое-что. Вероятность получения автомобиля, а тем более возврата денег в том случае, если вы не получите автомобиль, минимальна. А если и есть надежда, то получите деньги тогда, когда они существенно обесценятся вследствие инфляции.

     Примеры подобной «предприимчивости» демонстрировали многие, например, фирма «Огго» в Петербурге, фирма «Властелина» в Подольске и т. д. Здесь важно проявить инициативу и первому выйти с идеей на рынок.

     Если есть фирмы, обманывающие гражданина, почему государственные организации не могут использовать свои возможности? Конечно, существуют примеры подобных действий мошенников от власти. Давно уже ГАИ промышляет, водворяя задержанные автомобили на штрафные стоянки и накладывая огромные штрафы за их доставку и хранение. Дело обычно происходит так. Вас останавливает инспектор ГАИ и, вежливо представившись, просит документы. Проверка документов и осмотр машины позволяют ему предъявить претензии либо к качеству автомобиля, либо к состоянию водителя (например, за езду в нетрезвом виде). Если претензии справедливы, то инспектор вместе с водительским удостоверением отбирает ключи, а затем вежливые служители закона транспортируют вашу машину на штрафную автостоянку.

     Сейчас к этой компании присоединилась таможенная служба, которая с помощью ГАИ отлавливает водителей, управляющих автомашинами по доверенности, выданной на машину без права отчуждения, т. е. машины, ввезенной из-за рубежа и не растаможенной. Столкнувшись с такой ситуацией, водитель, растерявшись, отдает ключи от машины, впоследствии служители порядка предъявляют ему астрономический счет за время, проведенное машиной на автостоянке. Причем счет растет с каждым днем, а возможность забрать машину появляется только после выяснения ситуации либо в ГАИ, либо в таможенной службе. На это уходит, как правило, дней десять. Официальные лица изображают чрезвычайное усердие, делают вид, что рассматривают дело очень быстро: не за десять дней, а за семь. В итоге набегает штраф «всего» несколько тысяч рублей.

     Что можно сказать по этому поводу? Официальные лица действуют как мошенники, обманным образом завладевая вашей собственностью и, более того, навязывая свои «услуги» по ее хранению. Тем самым грубо нарушается Конституция РФ. В статье 35 указано, что никто не может быть лишен своего личного имущества иначе, чем по решению суда. «Услуга» по транспортировке на охраняемую штрафную автостоянку и парковке «любезно» навязывается вам фирмой, работающей на пару с ГАИ. В соответствии с Законом «О защите прав потребителей» навязывать платные услуги запрещается. Поэтому если вы попали в подобную ситуацию, во-первых, никогда не отдавайте ключи сотруднику милиции, даже если он очень убедительно просит. Это все равно что отдать ключи от собственной квартиры. Лучше закройте машину, поставив ее на сигнализацию, и оставьте там, где вас остановили. Во-вторых, если все же машина оказалась на штрафной стоянке, не платите «выкуп» за нее; в-третьих, если все же заплатили, возьмите обязательно квитанцию и через суд требуйте возврата заплаченной суммы и выплаты компенсации (несколько тысяч за каждый день нахождения вашего автомобиля в чужих руках).

     Почему так много? Потому что на основании ст. 151 ГК РФ вы понесли моральный ущерб, потеряли из-за отсутствия автомашины много времени, не заработали деньги, упустили выгодные сделки, потратили время на исковые хлопоты и судебные разбирательства и т. п. Вот когда вы это дело выиграете, а подобные прецеденты были, мошенники от власти вынуждены будут в следующий раз подумать, прежде чем причинять хлопоты гражданам.

     
Автомобиль застрял в огромной луже при въезде в деревню. Подвернувшемуся спасителю, крестьянину с трактором, владелец великодушно протянул 20 марок.

     — Мне очень жаль, но эта услуга стоит 100 марок, — сказал крестьянин.

     — Это уж слишком! За две минуты работы…

     — Но вы не учитываете, сколько я трачу времени, чтобы не дать луже высохнуть.
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      Страховое дело и мошенничество
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Два дельца, отдыхая у моря, разговорились о своих делах.

     — Думаю пробыть здесь недельку, — сказал один. — Я только что получил страховку за пожар на заводе.

     — Представь, я тоже получил страховку, но за ущерб от наводнения.

     — Гм… а ты не расскажешь, как устраиваешь наводнения?

     
Обилие анекдотов на тему страхования демонстрирует намерения большинства участников отношений со страховыми компаниями получить желанное страховое возмещение в отсутствие страхового случая. Попыток обмана страховых компаний своими клиентами так же много, как и остальных видов надувательства. 23 % всех опрошенных допускали когда-либо фальсификацию заявлений на получение страховок. Естественно, сегодня, при непомерном росте числа страховых компаний, складывается обратная ситуация, когда компании обманывают своих клиентов. Это объясняется не только издержками переходного периода.

     В 1995 г. около 1700 страховых компаний России собрали с населения и предприятий страховые взносы в сумме около 22 трлн руб. Страховые выплаты составили почти 16 трлн руб. В среднем получается, что доход каждой страховой компании составил 3,5 млрд рублей. За такие деньги можно работать! Странно, но при всей нашей нищете люди отдают страховым компаниям огромные деньги, не вспоминая их долги нам, составлявшие на 1991 год 25 млрд руб., которые ни государство, ни бывшая государственная страховая компания Росгосстрах отдавать не собираются, а сумма их долга с учетом инфляции должна составлять на сегодня 1250 трлн руб. Может быть, поэтому столь велико желание граждан воспользоваться выплатой страхового возмещения в отсутствие страхового случая.

     В 1980 г. у берегов Сенегала затонул танкер «Салем», перевозивший нефть из Кувейта британской монополии «Шелл». Команда благополучно покинула танкер. В ходе расследования обнаружилось, что танкер водоизмещением около 200 тыс. т, полностью загруженный нефтью, оставил на поверхности незначительное нефтяное пятно. Установили, что капитан и команда выгрузили нефть в ЮАР, закачали в танки морскую воду и пытались получить помимо дохода еще и страховку за судно. Припертый к стене, капитан все же долго сопротивлялся, но один из членов команды очистил душу чистосердечным признанием.

     Заработать на страховке можно, оказывается, не обманывая компанию.

     Во многих зарубежных странах полис по страхованию жизни — неотъемлемый атрибут бытия, обеспечивающий клиенту широкие возможности: от получения кредита в банке до оплаты лечения. Поэтому страхование жизни — одно из главных направлений деятельности страховых фирм, особенно сегодня, когда для привлечения клиентуры придумана новая система — «агрессивный маркетинг».

     Страхование производится следующим образом: сначала страхуешь свою жизнь, а затем получаешь право работать на компанию, продавая такие же полисы другим. С каждой продажи получаешь комиссионные, которые, по заверению страховщиков, должны возместить не только ваши расходы на покупку полиса, но и принести прибыль. Идея потребителям понравилась, возрос приток клиентов в страховые фирмы. В связи с этим представительства зарубежных страховых компаний, в частности, швейцарская «Safe-Invest» и австрийской «Save-Invest», учитывая малую активность российских фирм на нашем рынке и надеясь на значительное увеличение собственных доходов, занялись страхованием жизни российских граждан. Отсутствие особой рекламы, но достаточно соблазнительные обещания страховщиков привели в представительства этих зарубежных компаний много клиентов: от брокера, вкладывающего заработанные биржевыми спекуляциями доллары, до руководителей крупных предприятий, продающих за рубеж национальные богатства и имеющих возможность использовать часть валютных поступлений.

     Какие же услуги на самом деле предлагают иностранцы? Застраховавшись на определенную сумму, в случае фатального для вас исхода страховое возмещение могут получить ваши родственники. Либо вы по прошествии 11 лет получите накопленный страховой взнос с процентами. Предлагается, по существу, традиционная «пирамида» в лучшем ее исполнении: с вас не только берут деньги, но и предлагают поработать в качестве агента фирмы, оплачивая услуги по мизерным расценкам. Например, в швейцарской компании «Safe-Invest» на начальной ступени с каждой продажи вам полагается 0,8 %, а на предпоследней ступени — уже 2 %. На последней же ступени вам назначается ежегодное содержание в размере примерно 100 тыс. долл. Но поскольку это — схема «пирамиды», руководство компании не особо беспокоится, что кто-то, кроме них самих, доберется до верхнего уровня и получит вожделенную сумму. Это объясняется просто: они на верхушке пирамиды, а все, кто заключает договор с компанией, работают на них, получая мизерные суммы.

     Иными словами, для того чтобы удачно вписаться в эту схему, необходим постоянный приток (увеличивающийся в геометрической прогрессии) желающих застраховаться и действующих как ваши клиенты. Для упомянутого выше брокера это вряд ли возможно. Но руководитель металлургического гиганта вполне может добиться здесь успехов и дойти даже до последней ступени, застраховав ведущих сотрудников предприятия. Деньги, которые руководитель предприятия отдает страховой компании, принадлежат всем на предприятии, а получает страховую премию он один. Неважно, что полученная сумма во много раз меньше вложенной, важно то, что она принадлежит ему.

     Российские страховые фирмы уже переняли эту систему и пытаются конкурировать с иностранными. Цифры завораживают, и многие граждане вкладывают деньги. Какие же возникают ограничения? Во-первых, объем страхового взноса достаточно большой для рядового гражданина, во-вторых, место совершения платежа, как правило, — за рубежом; в-третьих, надежность всей этой процедуры заставляет задуматься.

     Минимальный страховой взнос составляет 500 долл. Он обеспечивает получение через 10 лет клиентом или его родственниками накопленного страхового вклада с процентами. Для работы по схеме «агрессивного маркетинга» ежегодный взнос составляет уже 2000 долл., которые необходимо внести лично или через своего представителя в швейцарский или австрийский банк. Возможно, ваши деньги не пропадут и по прошествии времени можно будет получить страховой вклад. Однако жить на доходы от этой деятельности, как это декларируется, вам вряд ли удастся. К тому же надо знать, что деятельность зарубежных страховых компаний на территории России запрещена. Поэтому, хотя в Швейцарии или Австрии и престижнее, но лучше пользоваться услугами отечественных компаний. Только выбирать надо более надежные, которые не «умрут» до начала выплат по страховым полисам. Зарубежные мошенники наш рынок простофиль уже освоили, и не исключено, что упомянутые страховые компании в перспективе имеют целью банкротство.

     1. Прежде чем заключать договор страхования, убедитесь в наличии у фирмы лицензии на интересующий вас вид страховой деятельности.

     2. Сравните размер страхового взноса этой фирмы с другими компаниями. Он должен находиться где-то посередине между малыми и большими. Малый взнос — признак ненадежности, большой — невыгоден.

     3. Обязательно убедитесь в платежеспособности страховщика, ориентируясь на размер уставного капитала и бухгалтерский баланс компании.

     4. Отношения с компанией оформляйте договором, в котором непременно должны быть отражены гарантийные обязательства страховщика перед клиентом.

     5. Форма общения с клиентом — профессионализм, тактичность, вежливость — один из критериев надежности фирмы.

     
Хозяйке богатого дома, собирающейся в отъезд, нанес визит «представитель» страховой компании. Он интересовался, как хозяйка заботится о безопасности имущества в случае отъезда. Сделав ряд замечаний типа «не следует опускать жалюзи на окнах, воры любят работать при опущенных шторах», — страховой агент удалился. Через неделю вор появился в доме, смеясь в душе над простодушной старушкой. Опустив жалюзи, он спокойно обчистил дом. Но, выйдя на порог, столкнулся с полицейскими.

     — Как же вы поняли, что я?..

     — Обернись, парень, — улыбаясь, сказал полицейский.

     На опущенных жалюзи большими белыми буквами по зеленому полю было написано: «ВНИМАНИЕ, ВНУТРИ ВОР!»
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      Мошенники от туризма
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— Это просто издевательство! — обращается к портье возмущенный турист. — Ваш отель называется «На берегу», а до моря 10 километров на машине.

     — Не расстраивайтесь. Соседний отель называется «Мадагаскар», а до него не меньше 15 тысяч километров.

     
Шумная реклама в прессе и на телевидении во многом способствует обману доверчивых российских граждан. Корыстолюбивые мотивы во всех случаях играют фатальную роль. Не являются исключением и туристические аферы, в которых помимо обещаний великолепного отдыха предлагают еще и соблазнительные приманки и льготы. Чтобы получить их, вы должны поучаствовать в лотерее, билет которой стоит всего 200 долл.; но обещанная льгота составляет 1500 долл. Когда уже вовлечены в игру, узнаете: поездка или таймшер стоит 4500 долл. Вложив выигранную в лотерею сумму, вы должны внести еще 3000 долл. Такие деньги для многих нереальны, но ваши 200 долл. за лотерейный билет фирма вполне «законно» положит себе в карман.

     Методы привлечения простаков мошенниками от туризма:

     — интенсивная реклама, обещающая высокие возможности отдыха, самые выгодные и удобные маршруты (рекламная информация не является обязательной для выполнения);

     — лотерейные розыгрыши бесплатных путевок в самые элитные места отдыха земного шара;

     — высокопарные, торжественные, но скромные презентации по случаю чествования выигравших лотерейные шоп-туры;

     — дифференцированная система скидок, обеспечивающая якобы возможность получения поездки по цене почти в два раза ниже обычной;

     — возможность пользоваться всю жизнь (!) однажды купленным в фирме таймшером, да не на одном курорте, а на любом курорте мира;

     — обещание бесплатной кредитной карты в придачу к приобретенному таймшеру, по которой можно получить скидки на всех курортах;

     — красочные буклеты и услужливое обхождение на стадии обработки клиента.

     Этап заманивания и совершения операции заканчивается одновременно с получением денег от клиента. Мошенническая операция завершена. Не менее поучителен выход из игры, заключающийся в еще более простых маневрах:

     — исчезновение лица, которое подписало контракт;

     — «отфутболивание» от одного служащего к другому и затягивание согласования и решения вопросов, связанных с вашей поездкой;

     — изменение условий контракта на более скромные, мотивирующееся тем, что заплаченная вами сумма как раз соответствует этим условиям;

     — изменение календарных сроков отдыха в связи с отсутствием, например, билетов на самолет;

     — затягивание возврата денег на несколько месяцев в случае расторжения вами контракта.

     В итоге после долгих и неприятных переговоров вы рады получить хотя бы часть денег. И, возможно, получите — примерно через полгода после начала диалога с фирмой.

     Так работают иностранные туристические фирмы с российским простаком, до сих пор верящим в надежность всего импортного. В суд на них не подашь, поскольку от сотрудничества они не отказываются.

     Обещание молочных рек — самый примитивный вид туристического мошенничества. Вместо пятизвездного отеля получаешь двухзвездный, вместо насыщенной экскурсионной программы — самостоятельные прогулки, вместо питания на 30 долл. — скромную трапезу на 10. Отечественные турфирмы как раз специализируются на такого рода «услугах».

     Некоторые из них предлагают на удивление низкие цены на поездки и широчайший выбор маршрутов, охватывающих практически весь земной шар. Низкие цены — прекрасный заманивающий фактор, но есть и другие: вы можете заплатить деньги сейчас, а поехать тогда, когда удобно, без всяких доплат и без учета инфляции. На вложенную сумму набегают проценты, что позволяет использовать накопленный капитал для отдыха. Такие услуги предлагала своим клиентам московская фирма «Меридиан». Более сотни москвичей-простаков поверили ей. Но до отдыха, естественно, дело не дошло. Фирма, собрав с клиентов деньги, исчезла.

     Вступая в деловые отношения с туристической фирмой:

     — проверьте лицензию фирмы (желательно в лицензионной палате); при выборе лучше всего опираться на опыт работы фирмы с вашими знакомыми и на их рекомендации;

     — обязательно заключите с фирмой договор, в котором должны быть оговорены все виды и формы услуг (транспорт, экскурсионное обслуживание, условия проживания, питание и т. д.);

     — оговорите штрафные санкции за нарушение условий договора и конкретное юридическое лицо, которому можно выставить претензии в случае их нарушения;

     — сравните цены на услуги в этой фирме с ценами других фирм;

     — уточните, работает ли эта фирма на туристическом рынке самостоятельно или является посредником.

     Большой соблазн для российского гражданина представляет получение работы за рубежом. Эта удача воспринимается как хорошая туристическая поездка, несмотря на тяжелейшие условия жизни и мизерную оплату, от которой отказываются и африканцы, и вьетнамцы. Этим и пользуются мошенники. Алгоритм прост: сначала рекламное объявление с самыми соблазнительными обещаниями и просьба выслать на абонентский ящик всего лишь конверт с вашим адресом. Когда абонент «клюнул», через две недели или месяц мошенники высылают ему его же конверт, вложив в него стандартный текст, отпечатанный на лазерном принтере (это внушает доверие), о том, что «…шведская фирма, рассмотрев предложение от Вашего имени, считает возможным заключить с Вами контракт на работу в течение двух лет. Условия работы фирма предлагает такие:… если Вас устраивает предложение, мы можем выслать Вам координаты шведской фирмы, бланк контракта и полный перечень документов, необходимых для оперативного завершения переговоров. Для этого просим перечислить на наш абонентский ящик аванс в размере… рублей. Окончательный расчет за посреднические услуги в размере… рублей мы проведем после заключения Вами контракта с фирмой. С уважением, генеральный директор…»

     Многие претенденты, учитывая сравнительно малые размеры запрашиваемой суммы, считают возможным рискнуть и воодушевленные блистательными перспективами тут же отправляют по известному адресу требуемую сумму. Ждут неделю, две, три… и только тогда понимают, что стали жертвой примитивного жулика. Взнос потерян, работы нет.

     Но иногда зарубежная фирма действительно набирает рабочих. Набор может проводиться в строительные, сельскохозяйственные и другие бригады. Для повышения привлекательности предложения менеджер может обещать по окончании контракта зарубежное гражданство — как самый большой соблазн для русского человека. По приезде на место обнаруживаются собачьи условия быта, к которым, впрочем, россиянин привычен. На руки деньги хозяева выдают только для покупки самого необходимого, мотивируя это тем, что все работающие на фирме уже имеют счет в банке, куда переводится заработок. Деньги получат по окончании работы. Завершение работ не приносит радости: ни счета, ни заработка, ни самой фирмы, которая в лучших традициях российских аферистов исчезает на заключительном этапе. Естественно, и о зарубежном гражданстве нет речи. Только бы выбраться назад, в Россию.

     Для того чтобы побывать за границей, необходимы зарубежный паспорт и виза. Поэтому помимо мошенников, зарабатывающих на «крутых» таймшерах, есть целая плеяда жуликов, изготавливающих фальшивые документы. Это направление мошеннической деятельности тем более актуально, что предусмотрительные российские бизнесмены, думая о ненадежности бытия, часто предпочитают запастись вторым гражданством какого-либо не слишком заметного государства, например, Аргентины, Италии, Польши. Такая «услуга» может быть полезна только в одном случае — незаметно покинуть российские пределы под видом иностранного подданного. Поскольку часто такую возможность клиенты пытаются получить, не афишируя ее, находчивые «преемники ОВИР» с радостью выполнят все ваши пожелания, немного увеличив плату за анонимность сделки.

     Специалисты в этой области, аферисты мирового уровня, идут навстречу запросам новых бизнесменов, продавая сувенирные паспорта под видом настоящих, запрашивая за них и за гражданство страны «всего» 15–20 тыс. долл. Это паспорта государств, которых уже нет, например, Британского Гондураса (старое название Белиз) или Государства Цейлон (ныне Шри Ланка). Последний паспорт покупают особенно охотно, учитывая популярность цейлонского чая, название которого, естественно, не изменили. Эти «паспорта» в США можно купить как сувенир вполне легально за 500 долл. Выглядят они очень убедительно, но гражданином страны по нему не станешь.

     «Паспорт Гражданина Мира» дает якобы право беспрепятственно пересекать границы 194 стран. И стоит это удовольствие недорого: от 1000 до 2000 долл. Проблем получения в этом случае второго гражданства или вида на жительство нет, а количество фирм, предлагающих содействие в получении такого паспорта, соответствует спросу. Документ весь золотой — от надписи «World Service Authority» со словом «Passport» на шести языках, включая русский. Означает эта надпись, что предъявитель сего — Гражданин Мира. А реакция на такое, понятно, должна быть уважительной: немедленная выдача виз и пересечение границ в любых направлениях. Фирма D. S. Express Advertising Corp. продаст паспорт Гражданина Мира за 300 долл., если вы в придачу купите оффшорную компанию. Самая дешевая — в штате Делавэр — стоит 1400 долл. Фирма Big Inc. предлагает мировое гражданство за 798 долл.

     Но оказывается, это тоже сувенир, и выбраться за рубеж с помощью документа невозможно. В консульском отделе МИД заявляют, что на территории России приняты только четыре документа, удостоверяющие личность при пересечении государственной границы: дипломатический паспорт, служебный, общегражданский и паспорт моряка. В посольстве США о такой организации и документах тоже не слышали. На КПП «Шереметьево-2» ежедневный «улов» Граждан Мира значителен. Пограничники паспорта изымают, а граждан отпускают «с миром».

     Поскольку многих сегодня интересует двойное гражданство, а получить его достаточно сложно, целый ряд простаков попадает на удочку мошенников. Лучше действовать медленнее, за более высокую плату, но с надеждой получить реальные, а не фальшивые бумаги.
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      Валюта и мошенники
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— Почему вы изготавливали фальшивые деньги?

     — Как почему? Потому что настоящие я еще не научился делать.

     
В ситуации с фальшивыми деньгами для каждого человека, если он не мошенник, сбывающий фальшивую продукцию, существует двойной риск:

     — экономический, если получишь фальшивые деньги вместо настоящих;

     — юридический, если окажешься привлеченным к следствию по делу о фальшивых деньгах.

     Прежде чем перейти к советам, которые помогут уберечься от получения фальшивых денег, расскажем о проблемах, с которыми сталкивается фальшивомонетчик.

     Сложностей и ограничений здесь много: технология, оборудование, материалы, секретность, сбыт. На каждом из этих этапов может наступить крах. Поэтому либо риск должен оправдываться возможной прибылью, либо его просто не должно быть. Прибыль, естественно, от этой деятельности высока. Но исключить риск можно только одним способом: заставить работать на себя подставных, да еще так, чтобы они не смогли ничего сказать в случае провала. Такую схему используют профессионалы криминала, заставляя работать толковых, но нищих высококлассных специалистов. В случае провала организаторы и инвесторы дела оказываются в стороне, а исполнители впервые оказываются на скамье подсудимых, причем по одной из самых тяжких статей УК. Выбор вариантов, как напечатать деньги, у фальшивомонетчика небольшой, но все же есть: можно изготавливать деньги самому, дорабатывать банкноты оригиналов, самый оригинальный — заставить государство напечатать для тебя деньги.

     Печатать деньги самому — дорого, неэффективно и опасно. Необходимо раздобыть клише или найти гравера, который изготовит из металла аверс и реверс денежного знака. Помимо этого следует знать, какая бумага используется и где приобретается, кто поставляет краски, какие хитрости используются при изготовлении банкноты, какие тайные метки наносятся при эмиссии.

     Поэтому вся эта информация, место, где печатают деньги, производство, транспортировка — государственная тайна. Иное дело, если производством фальшивых денег занимается государство, как в Чечне, которая была одной из мощных артелей российских фальшивомонетчиков. Производя фальшивые рубли и доллары, получая их за счет различных преступных махинаций, главари чеченской мафии «отмывали» их через турецкий банк «Япы ве кредит банкасы» в Стамбуле. Через него прошли миллиарды долларов.

     Наиболее простой путь фальшивомонетчика — доработка имеющихся банкнот (когда из одной купюры делают другую, более высокого номинала). Примитивные фальшивомонетчики на российском рынке пририсовывают нули к американским банкнотам. Но несовершенство технологии не позволяет достичь высокого качества, поэтому те жалкие подделки, которые попадаются на рынке, легко распознаются.

     Другое дело, когда этим занимается государство. Наивысшим качеством отличаются банкноты государственных фальшивомонетчиков. «Супердоллары» печатаются в Иране не в подполье, а в государственной типографии на подлинной бумаге, используемой Минфином США. Поэтому их не отличит от настоящих и специалист. Изготовители фальшивых долларов в Сирии смывают краску с настоящих банкнот, например, однодолларовых, и наносят на ней рисунок стодолларовой купюры. Различить подделку в этом случае возможно лишь по защитной полоске, на которой помимо букв USA впечатан номинал банкноты — 10, 20, 100.

     Но у российских умельцев есть современные, более доступные технологии, которые позволяют избежать упомянутых сложностей. В Москве раскрыта группа молодых мошенников, которые, используя компьютерную и множительную технику, разработали технологию производства долларов. Купюры были практически неотличимы от настоящих: цвет, фактура, текстура, тиснение рисунка, защитная полоска, вклеенная между двумя слоями бумаги. При этом фальшивомонетчики использовали доступные материалы, которые можно купить в свободной торговле. Техника была самая совершенная, а объемы выпускаемой «продукции» достигали миллионов долларов.

     Классический вариант валютной аферы — когда само государство помогает мошеннику, сумевшему внушить доверие государственным чиновникам. Такую операцию провел португальский авантюрист Рэйс. Он сфабриковал фальшивый контракт с участием немецких, английских и французских компаньонов и на основании этого контракта учредил «Международный консорциум» для проведения операций в португальской колонии Анголе. Обеспечив контракт необходимыми подписями, в основном поддельными, заверил его нотариально у представителей британского, германского, французского посольств, поскольку речь шла о международном консорциуме, а «полномочия» от представителей прочих стран у Рэйса были. Замена одних страниц контракта на другие, нужные для проведения аферы, прошла у Рэйса легко. На этих страницах Государственный банк Португалии «доверял» ему ведение финансовых операций от своего имени. Подпись португальского банкира он срисовал с банкнот, а подписи ангольского государственного деятеля все равно никто не знал. После этого Рэйс от имени Банка Португалии разместил заказ в Англии на печатание денег с финансовыми гарантиями «Международного консорциума». На самом деле английский печатный двор поверил Госбанку Португалии, выдавшему гарантии за неизвестный «консорциум», и отпечатал в кредит на миллион фунтов стерлингов эквивалентную сумму португальских эскудо. Респектабельная английская фирма не могла предположить, что общается с заурядным мошенником. Так велики были масштабы его аферы. Последний шаг — учреждение собственного банка «Angola and Metropolias», действующего от имени Государственного банка Португалии в Анголе, а позднее и в других странах.

     Суть идеи Рэйса проста. Действуя, как представитель Банка Португалии, под фальшивые гарантии Международного консорциума он получал необходимое количество денег, напечатанных от имени государства, и пускал их в оборот. Можно предположить, он хотел даже вернуть долг Банку Португалии. Что получилось и что не получилось у него? Миллиардную сумму Рейс заимел, и банк, основанный им, своей активностью завоевал репутацию спасителя отечества, что еще раз подтверждает творческие возможности мошенников. Операция была проведена блестяще во всем, за исключением мелочей. На мелочах обычно и проваливаются самые умные и осторожные профессионалы. Португальское казначейство решило провести эмиссию, т. е. допечатать необходимое количество банкнот. Здесь-то и выяснилось, что оно не расплатилось еще за предыдущий заказ по печатанию денег.

     Со дня выпуска первого доллара на скамью подсудимых попали тысячи, десятки тысяч фальшивомонетчиков. 90 % подделок среди валют мира приходится на доллары. В обращении во всем мире находится 350 млрд долл. Оборот фальшивых банкнот сопоставим с официальным. На руках у россиян от 12 до 15 млрд. долларов. В СНГ, согласно статистике, каждый десятый доллар фальшивый. Во всем мире их в шесть-семь раз больше. Самые неблагополучные страны в этом смысле — США, Канада, Великобритания. Но, с другой стороны, по словам высокопоставленного представителя ЦБР, в России заготовлено фальшивых долларов на десятки лет. И эта сумма должна быть «сброшена» на нелегальный рынок в течение плановой замены долларов.

     Как отличить фальшивую купюру? Можно было бы дать массу традиционных рекомендаций, но если фальшивка выполнена профессионально (например, иранский «супердоллар» или даже чеченский доллар), вы не сможете даже при тщательном осмотре распознать ее. Поэтому приведем простейшие советы:

     а) наиболее эффективные критерии качества и рубля, и доллара: качество бумаги — твердая, хрустящая, не расползающаяся; микропечать, водяные знаки и другие известные признаки; видимые в ультрафиолете знаки;

     б) если банкнота вызывает подозрение, ее лучше оставить владельцу;

     в) валютный обмен лучше проводить в надежных банковских пунктах.

     
— Ты не мог бы одолжить мне несколько сот фунтов?

     — Под какую гарантию?

     — Слово честного человека.

     — Хорошо, приведи его.

     
Наступили времена, когда банкнота стала виртуальной. Изменился не только объем знаний, но и мораль человека. Надменные столичные города совратили изобилием шальных денег неокрепшую юность. Истомленные торговыми неудачами отроки в поисках нового призвания, соответствующего их интеллекту и, самое главное, устремлениям, не помолившись и не перекрестив лба, вломились на новое поприще — интернет-забавы и сетевые игры, в частности, с кредитными картами. Это платежное средство появилось в России в начале 90-х годов.

     На сегодняшний день несколько сот банков используют российские платежные системы «Юнион Кард», «СТБ Кард», «Золотая корона» и другие, карты международных компаний «Виза», «Америкен экспресс», «Мастеркард» и т. д. Всего же в России насчитывается около двух миллионов различных пластиковых кредитных карт. Только в Москве 43 банка и почти 4,5 тысячи предприятий принимают их к оплате. Простор для мошенников!

     В Прибалтике раньше чем где-либо в СНГ в массовом порядке занялись копированием магнитных полос кредитных карт, поскольку пластиковые деньги там получили большее распространение. Но именно наши умельцы создали портативные считывающие устройства, и лишь позже их производство освоили в Эстонии. Персонал некоторых таллиннских ресторанов, магазинов, бензозаправок начал активно эксплуатировать новинку.

     Когда в Таллинн прибыл финский констебль поделиться опытом с эстонскими полицейскими и воспользовался своей карточкой «Виза», расплатившись за обед в респектабельном ресторане, он не предполагал, что обед обойдется ему в несколько десятков тысяч марок. Официант унес карточку к электронному терминалу — клиент подписал чек… Уже через пару дней его банковским счетом пользовался шустрый паренек. Объехав пол-Финляндии, он скупил товаров на все деньги, что были на счету полицейского.

     Разнообразны способы мошеннического использования чужих карт: от предъявления к оплате похищенных, утерянных или поддельных карт до применения «белых карт», когда на обычный пластик наносятся цифры реальных счетов и номеров. Даже с помощью таких фальшивок можно получить деньги с чужого счета. Наиболее распространена все-таки кража с кредитных карт, когда воры действуют совместно с сообщниками-продавцами. Как? Можно, например, распечатать две квитанции вместо одной и подделать подпись клиента. Пройдет два-три месяца, прежде чем владелец обнаружит утечку.

     Самое высокое достижение мошенников на новом поприще — фальшивый банкомат. Такой случай был в Англии. Банкомат исправно выдавал деньги по первому требованию, но при этом аккуратно считывал и запоминал пин-коды — цифровую комбинацию, открывающую доступ к счету. Остальное — дело техники. Ущерб от действий с картами соизмерим с традиционными воровскими способами.
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      Товары, торговля и мошенничество
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— Эй, бармен! Я нашел способ, благодаря которому вы сможете продавать вдвое больше пива.

     — Какой именно, сэр?

     — Наливайте кружку доверху.

     
Государство официально всегда превозносило советскую торговлю, несмотря на пустые прилавки и благодатную возможность продавать товары «из-под прилавка», несмотря на набор традиционных способов обмана в торговле; обвес, обсчет, торговлю несортовой и фальсифицированной продукцией.

     Мошенники от торговли делились с государственными мошенниками, поскольку в те годы это была единственная возможность, помимо теневой экономики, получить наличные деньги. И сейчас это полноценный источник доходов государственных мошенников.

     Данные розничной торговли свидетельствуют, что магазинные кражи, на борьбу с которыми направлены усилия специальных служб и персонала магазинов, составляют 30 %, тогда как мошенничество со стороны персонала — 70 % от всех случаев. Иными словами, торговый персонал крадет у себя в магазине больше, чем покупатели. Помимо этого, торговцы крадут еще у клиентов, обвешивая их и предлагая продукцию, не соответствующую цене.

     В России в среднем обвешивают каждого четвертого покупателя, и это самая примитивная, но широко распространенная у торговых работников форма мошенничества. Изобретательные мошенники от прилавка придумали бесконечное число способов обмана своих клиентов: «обвес с походом», «на бумажку», «на тару», «на бросок», «на разинь» и т. д. Все они рассчитаны либо на невнимательность и рассеянность покупателя, либо, наоборот, на отвлечение внимания клиента. Например, традиционный «обвес на бумажку», когда масса бумаги не учитывается в товарном весе продукта, или широко используемый прием «обвес на разинь», когда покупатель видит лишь часть шкалы весов, или «обвес на пушку», когда продавец отвлекает покупателя разговором, чтобы взгляд того не падал на стрелку весов, и т. д.

     Большой арсенал способов применяется в торговле на рынке, начиная с тривиального подпиливания гирь — «обвес на нахальство», а также «обвес с противовесом» — вместо гирь бутылка с водой, пачка соли, масса которых не соответствует килограмму, «обвес с магнитом», «обвес на время», когда темп взвешивания не позволяет покупателю заметить результат. Не удивляйтесь, если за батон вам пробьют в кассе рублей пятьсот. Если заметите, менеджер, посмотрев в компьютер, предположит: «Вместо хлеба вам случайно пробили бутылку французского вина — видите, код батона отличается всего на одну цифру». Если бы продали бутылку дорогого вина по цене хлеба, никто не возражал бы, но почему-то в магазинах такого не бывает. Кассир отлично знает коды и набирает в зависимости от ситуации. Если пробивает больше — обманывает покупателя. Если меньше — действует в сговоре с партнером и обманывает магазин. Чем длиннее чек, тем больше вероятность, что вас обсчитали, проверить метровые чеки не отходя от кассы практически невозможно. Столпотворение у касс создает нервозную атмосферу, упрощающую «работу» кассиров и продавцов, которые одинаково успешно обманывают и покупателей, и хозяев.

     Самый распространенный способ воровства, которым пользуются кассиры, — это обнуление позиций в чеке до того, как он выбит. Кассир объявляет покупателю сумму, дает сдачу, удаляет сведения о проданном товаре, а потом выносит его из магазина или употребляет на месте. Сумки продавцов проверяют, самих их обыскивают на выходе, за ними следят системы видеонаблюдения, но засечь воров трудно, особенно если они действуют в сговоре с сообщниками-покупателями. Покупатель набирает полную тележку, а кассир пробивает одну шоколадку. Потом они делят добычу. Такую операцию преступники повторяют неоднократно, магазин несет потери, не сравнимые с убытками из-за воровства покупателей. В гипермаркетах «издержки производства» возмещают за счет повышения цен.

     Обманывают покупателей не только кассиры. Завешивая кусочек семги или осетрины вместе с пенопластовой подложкой, которая весит 8–10 г, продавцы отпускают вам эту подложку по цене деликатеса. Если товар фасуется централизованно, что практикуют многие, обманутыми оказываются практически все покупатели. При взвешивании продуктов внимательно смотрите на весы или хотя бы делайте вид. Когда кассир называет сумму покупок, переспрашивайте: сколько-сколько? — второй ответ часто не совпадает с первым. Если есть сомнения, что вы переплатили, не стесняйтесь попросить пересчитать: теперь это в порядке вещей. Будьте особенно внимательны, покупая несколько товаров одного наименования: при введении кода вручную вероятность обсчета резко возрастает.

     Второй источник доходов торговых мошенников — продажа несортовой или фальсифицированной продукции. Мы не принимаем во внимание случаи, когда, по примеру Швейка, некоторые проходимцы, собирая на улицах котят и щенят, продают их как животных с потрясающей родословной или мажут воробьев желтой краской и выдают за канареек. Это скорее филантропия по отношению к животным, нежели мошенничество. Другое дело, когда торговцы знают, что им предлагают подделку, тем не менее закупают ее у мошенников-производителей по цене значительно ниже стоимости продукции истинного изготовителя, а продают ее по реальной цене. Огромные доходы, получаемые при этом торговцами, позволяют им не думать о вреде, наносимом и истинному производителю, и потребителю.

     В наш век фальсифицируют все: алкоголь, лекарства, парфюмерию, продукты питания, удобрения. Существуют подпольные предприятия, конкурирующие с государствами, производящие поддельные американские компьютеры и российское стрелковое оружие. Ежегодный оборот теневого бизнеса достигает 60 млрд долл. Российские «коммерсанты» еще не могут конкурировать с воротилами международной теневой экономики, но уже приближаются к ним. Некоторые начинали с самых простых приемов, например, покупали отечественное белье в магазине, пришивали пуговицы, яркую фирменную этикетку, вкладывали его в полиэтиленовый пакетик — и «импортное» изделие готово. Цена — в несколько раз выше, чем отечественное «сырье».

     В послевоенные годы фальсификацией товаров занимались Япония, Южная Корея, Гонконг, Тайвань, Таиланд, Сингапур, Мексика, Бразилия и другие страны. Сегодня этот бизнес разошелся широко, и Россия тоже, возможно, выходит в лидеры по изготовлению подделок. Вещи, изготовленные подпольно, трудно отличить от оригинала, но они в несколько раз дешевле. Например, швейцарская фирма «Картье» выпускает 250 тыс. штук часов в год, а в мире продается 2 млн часов с этой маркой. Фирма при этом, не получая прибыли, теряет авторитет, заработанный качественной работой многих поколений. Подпольные фирмы и жулики не заботятся о репутации, их цель — как можно больше урвать, прежде чем Интерпол заинтересуется источником их доходов.

     Подпольные фирмы налаживают производство продукции по той же технологии, из тех же элементов, что и основные, наиболее известные производители. Мошенники крадут технические и технологические секреты, важнейшие узлы и комплектующие, материалы и сырье. За рубежом организуются целые выставки с демонстрацией бесчисленного количества фальсифицированных изделий. Чтобы увидеть сегодня в России то же, достаточно побывать на любом коммерческом рынке, куда «челноки» свозят отовсюду самый дешевый поддельный товар.

     Огромные доходы приносит подделка алкоголя, и наибольшее число обманутых составляют покупатели алкогольных напитков. Повысить в звании ординарное вино до выдержанного марочного просто — стоит лишь наклеить соответствующую этикетку. Первопроходец конца XIX века на этом поприще — московское товарищество «Петр Арсеньевич Смирнов», торговая марка которого работает сегодня по обе стороны океана.

     Значительную часть отечественной водки производят подпольные «винокуры», разбавляя зачастую технический спирт водой. Причем если на ранних стадиях этого бизнеса товарный вид не соответствовал требованиям стандарта, то в настоящее время технология совершенна, и внешний вид продукции оказывается неотличим от заводской. Для крепости в «продукцию» добавляют метанол или метиловый спирт, от которого и слепнут, и травятся, и умирают. Предприимчивые «производители» наклеивают этикетки «Советского шампанского» на бутылки «Салюта», многие иностранные вина имеют местное происхождение. Купите коньяк: молдавский, армянский, грузинский, азербайджанский, греческий и т. д. — все напитки отдают одним и тем же — подделкой. Но самые мощные производители алкогольных подделок — зарубежные. Поддельный алкоголь оттуда завозится в страну огромными партиями. Как правило, производство подделок сосредоточено в соседних с Россией странах: Польше, Венгрии и др.

     Целые заводы работают на изготовлении поддельного «Абсолюта».

     На шведском концерне Vin & Sprit, производителе «Абсолюта», вдруг обнаружили катастрофическое падение продаж «Абсолюта» в России. Появился венгерский, а потом и другие восточноевропейские конкуренты шведской фирмы. Эта водка предназначалась в основном для Украины и России. За первое полугодие 1995 года венгерские производители продали почти 2,5 млн литров фальшивого «Абсолюта» на сумму около 20 млн долларов. Естественно, фальшивая водка продается по цене истинной.

     Другие спиртные напитки также подделывают. Отличить настоящий «Мартини» от второсортного вермута с такой же этикеткой нелегко.

     Французское шампанское «Черная карта», изготовленное в ФРГ, представляет собой смесь из воды, спирта, сахара, углекислоты и персикового аромата. В 1994 году в Россию поступило 10 млн бутылок этого газированного напитка. Альфред Фаззиан, открывший в Трире предприятие по изготовлению газированной смеси, смог продать ее только в Россию, поскольку не получил права на торговлю в Германии.

     Почему выгодно гнать фальшивый алкоголь из-за рубежа? Да потому что себестоимость его изготовления из дешевого сырья по примитивной технологии гораздо ниже. Закупая по такой цене, торговцы могут окупить не только транспортировку, акцизные и таможенные налоги, а еще получить прибыль выше, чем на отечественном продукте.

     Тяжелые времена настали для винных фальсификаторов, когда на них ополчились думские депутаты. Целых два представителя одной из ведущих фракций.

     Рядом с алкоголем по прибыльности стоят духи. Фальшивый «Chanel» вы приобретете в лавках всего мира, в том числе и в России. В соответствии с древним восточным ритуалом зажженные душистые вещества, поднимающиеся к небесам и ублажающие богов (per fumare — сквозь дым), должны приносить наслаждение и простым смертным. Парфюмеры весь свой талант и опыт посвящают именно этой цели. Мошенники от парфюмерии видят свою цель в другом: произвести как можно больше дешевой и похожей на оригинал продукции. Коммерческие точки забиты фальшивыми ароматами.

     Мошенники действуют с размахом, размещая заказы на производство флаконов на стекольных предприятиях. «Духи», то есть то, чем заполняют флаконы, изготавливают, как правило, в Польше. Таможенники не раз ловили на границе контрабандистов, которые возили лжедухи в канистрах. Возможно появление и собственных производителей. Для этого необходимы вода, спирт, для запаха — дешевый одеколон или шампунь. Самое «дорогое» в изготовлении духов — дизайн. Поэтому грубые подделки прошлого с флаконом от лекарственных препаратов, биркой из скотча и печатью с названием духов вытесняются более изощренными. Бизнес переходит из области коммерции в область производства, поэтому появляются подпольные предприятия — «конкуренты» известных фирм, осваивающие производство продукции, пользующейся спросом, которую подделывали и будут подделывать всегда. Если возникнут претензии по суду, фальшивый производитель всегда сможет доказать, что выпускаемая им продукция принципиально отличается от знаменитого «однофамильца». Для этого в названии сознательно допускается расхождение в одну или несколько букв. Если вы знаете язык, то сможете обнаружить подделку по этому признаку. Но знание языка — такая редкость.

     Наибольшее количество подделок, которые можно встретить в коммерческих ларьках, не только фальшивы, но и небезопасны, поэтому покупать их не стоит. Как это ни странно, серьезные санкции против фальсификаторов нашим законодательством не предусмотрены.

     Подделка ширпотреба известных фирм — не единственная сфера деятельности мошенников. Профессионалы высокого уровня весь свой талант и возможности отдают подделкам, фабрикуя «шедевры мирового искусства» и продавая их богатым простакам. Художник Д. Стейн выпустил книгу «Три Пикассо перед завтраком», демонстрируя возможность серийного производства «подлинных» шедевров живописи. Иллюстрацией возможностей действительно «серийного» воспроизводства произведений искусства стала, в частности, организация в Вашингтоне выставки картин величайших живописцев — Пикассо, Ренуар, Моне… в подделках. Триста вариантов «Моны Лизы» Леонардо да Винчи!

     Как уже говорилось, товар иногда продается по цене гораздо ниже себестоимости. Это случается тогда, когда надо быстро сбыть ворованную продукцию. Что же можно сказать о ситуации, когда за бесценок продают заводы, комбинаты, фирмы? Возникает масса вопросов, почему так происходит? Ответ на это дать трудно, но примеры деятельности «государственных мошенников» известны.

     «Иностранные фирмы» через механизм акционирования и приватизации стремительно проникают в ключевые отрасли промышленности. Так, единственный в России производитель турбинных лопаток для турбин большой мощности (Завод турбинных лопаток в Петербурге) фактически перешел в собственность американской фирмы Stuthammer, Металлический завод, тоже крупнейший производитель турбин — попал в зависимость от германской фирмы Simens.

     Эти случаи не единичны и иллюстрируют трагизм складывающейся в стране ситуации. Но в торговле бывают не только трагичные, но и анекдотичные случаи. Интересен эпизод, который произошел в одном из сел России. Некто, приехав на деревню и представившись агентом «Снабсбыта», предложил продать кому-либо телеграфную линию, вернее, деревянные столбы «на снос». Покупатель нашелся. На основе полученного «разрешения» он на следующий день спилил 54 телеграфных столба на протяжении трех с лишним километров и вывез их к себе на усадьбу. «Продавец», правда, не сказал ему, что линия действующая, и это послужило смягчающим обстоятельством при вынесении приговора «покупателю».

     Новые широкие возможности открылись перед мошенниками в оптовой торговле. Желание получить как можно быстрее прибыль нередко приводит к потерям. Чаще всего это происходит с залежалым товаром, который, например, по тысяче не идет, ушел бы по пятьсот, но жалко терять прибыль. Если к владельцу товара в этой ситуации подъедет клиент и, представившись оптовым покупателем, под хорошие гарантийные документы, со ссылкой на свои реквизиты, попросит отпустить ему вашу залежалую продукцию, да еще по тысяче — вы с небольшой долей опасения, но отпустите с радостью, поскольку он забирает и возвращает деньги через неделю. А вам пока можно планировать следующую торговую операцию, закупать новый товар.

     Но через неделю денег нет, фирма, от имени которой действовал представитель, не имеет такого сотрудника и, естественно, претензий не принимает. Нередко мошенники — «фирма» и ее представитель — действуют в подобных ситуациях заодно, т. е. представитель фирмы выступает от ее имени с ее полного одобрения и согласия. Он решает задачу вывоза товара от продавца, в то время как фирма берет на себя оперативную реализацию товара по сходной цене. Если «экспедитора» вычисляют каким-то образом, он не должен открывать имени своего «работодателя». Стоит он до конца, поскольку если «расколется», его ждет расплата уже со стороны «работодателя», который, в отличие от продавца, знает о нем все и может «достать» где угодно.

     Но иногда встречаются и одиночки. Основной чертой такого героя должна быть располагающая к доверию внешность. В мошенничество и обман ринулись практически все слои населения, в том числе и из интеллигенции, действующих лиц с подобающей внешностью хватает. Один из сценариев одиночки, практикующего от своей фирмы, выглядит так.

     Он арендует складское помещение, не обязательно сразу внося арендную плату, и, представляясь солидным коммерсантом, обращается к оптовикам с просьбой отдать на реализацию любой товар. Деньги будут выплачены через пару недель. Поскольку за ценой он не стоит, многие товар отдают, предполагая надежность этого партнера, — располагающая внешность, собственный склад, в котором они побывали, собственная фирма. Задача одиночки, работающего по такому алгоритму, заключается в том, чтобы как можно скорее взять больше товара на реализацию, как можно быстрее продать его. Действует он по уже описанной схеме, соглашаясь на любые условия собственника товара, на любую цену, заранее зная, что отдавать деньги не будет. А продает также по любой цене тому, кто сразу выплатит наличными. Операция длится пару недель, затем склад пустеет: товар продан, коммерсант исчез. Без денег остались несколько оптовиков и арендодатель. Доход коммерсанта за это время исчисляется круглой суммой. Крутые ребята, появляющиеся вслед за коммерсантом на складе с целью выбить долг, беспомощно потоптавшись, уходят восвояси.

     Еще один прием товарных «кидал» построен на использовании грузового автомобиля. Пользуются им, как правило, гастролеры, появляющиеся с этой целью в крупных городах у больших оптовых складов или на традиционной автостоянке транзитного автотранспорта. Сюжет основан на том, что номера автомашины и документы водителя поддельные. Оптовым покупателям часто нужно арендовать большегрузные автомобили для транспортировки товара в свой город. Если ему подвернется та машина, о которой мы говорим, то, загрузив ее товаром, заказчик записывает все данные автомашины, водительского удостоверения и паспортные данные водителя в твердой уверенности, что теперь-то он его из-под земли достанет, если что-либо случится с товаром. Он садится на самолет или поезд и отправляется в свой родной город ждать груз. Водитель же, наоборот, остается в твердой уверенности, что его никто не найдет, поскольку все, что записано, — «липа». Отвозит товар на склад, и сообщники, не торопясь, продают его по подложным документам. Такие гастролеры проворачивают две-три подобные операции, затем продают машину и исчезают.

     В сегодняшней рыночной ситуации часто крестьяне, собрав общий товар (например, мясо), отправляют в город своих представителей. Те приезжают в город и останавливаются в гостинице на колхозном рынке. Сегодня это рынки преступных группировок, под эгидой которых действуют жулики и кидалы. Провинциалы, увидев обилие коммерческих листков типа «Оптовик», «Апраксин двор» и т. д., которые предлагают услуги по покупке и продаже, решают, что никакого труда не составит продать мясо по максимальной цене: вместо цены, какую им предлагают, раза в полтора выше, как написано в этих изданиях. Начиная обзванивать фирмы, они, естественно, везде получают отказ: когда тебе делает коммерческое предложение человек, которого ты слышишь впервые, да еще и по предельной цене, как правило, отказываешься от этой любезности. Тогда появляются доброжелатели, которые «случайно», находясь в гостинице, прослышали, что есть мясо. А у них знакомая база, которая может принять товар. Они здесь же звонят на базу, долго говорят, убеждая принять товар и называя при этом цену несколько выше, чем цена продавцов. База отказывается, и доброжелатели, сетуя на невозможность оказать помощь «землякам», удаляются, «забыв» бумажку с записанным телефоном базы на столе. Провинциалы пробуют воспользоваться этим телефоном, снижают цену и, к великой радости, получают приглашение привозить мясо на базу.

     После нескольких дней неудач такой исход вдохновляет. Гордые своей оборотистостью и предприимчивостью, провинциалы едут на базу, где находят в офисе радушный прием со стороны земляков. Они оставляют продукцию на складе по цене, о которой мечтали. Деньги им обещают отдать через два дня. Окрыленные успехом, распрощавшись с присутствующими, за исключением хозяина офиса, который почему-то не принимает никакого участия ни в приемке товара, ни в сердечном общении с клиентами, провинциалы, не взяв никаких документов от «земляков», отбывают к себе в гостиницу обмывать удачную сделку.

     Через два дня приезжают на базу, где им предъявляют счет за хранение продукции на холодильнике в течение двух дней. Их покупатели, которые арендовали холодильник на два дня и которые только сегодня вывезли продукцию, переадресовали претензии директора по оплате услуг за хранение к хозяевам мяса. Хозяин офиса демонстрирует полную непричастность к афере, поскольку, действительно, он не принимал участия в переговорах. «Земляки» попросили его помещение на время проведения деловой встречи. Натяжки ощущаются кругом, но отсутствие каких-либо документов у провинциалов лишает их возможности и надежды на любую компенсацию потерь.

     Кто-то работает с богатыми клиентами в городе, другие предпочитают сельскую местность. Мошеннический опыт работы с домашним скотом и его хозяевами тоже интересен. Крестьяне, как известно, академий не кончают, и их доверчивой простотой воспользовались ветеринары-мошенники.

     Ранний визит. Ветеринары извещает владельца живности, что в соседнем районе вспышка свиной чумы, и потому проводится повсеместное освидетельствование скота. Медики требуют ветеринарное свидетельство на свиней, которого, естественно, нет. Пройдя в дом, подробно расспрашивают о кормах, о режиме питания, о подстилке. Тем временем водитель, оставшийся на улице, укалывает шприцом приглянувшуюся свинью. Препарат вызывает тошноту и сонливость у животного. Автомобильный сигнал извещает соучастников, что пора завершать процедуру. Ветеринары заходят в свинарник и обнаруживают зараженную, «умирающую» свинью. Ее, спящую, кладут на носилки и грузят в машину с синим ветеринарным крестом.

     Мошенники разнообразны. Предлагают услуги самого разного рода. Совсем недавно во многих европейских газетах и журналах появилось сенсационное рекламное объявление. Некий гамбургский врач предлагал за небольшие деньги решить проблему бесплодия по почте. Женщина, желающая забеременеть, должна была послать чек на круглую сумму в 500 марок, а взамен получала набор, содержащий все необходимое для искусственного оплодотворения, включая ампулу с консервированной спермой и подробную инструкцию, как забеременеть путем самообслуживания. Желающих оказалось немало. Но когда очередная заказчица получала посылку с чудо-набором, она находила в ней грошовую пластмассовую воронку, пробирку с небольшим количеством жидкого мыла для мытья посуды и инструкцию, в которой ей предписывалось встать на голову и через воронку заправить себя «спермой».

     В полицейские участки посыпались заявления. 56-летний мошенник, который успел продать примерно 900 наборов и заработать почти 250 тыс. долл., был арестован.

     
— Официант, это чай или кофе?

     — Разве вы не в состоянии понять это по вкусу?

     — Нет.

     — В таком случае, какая вам разница?

     
РЕКОМЕНДАЦИИ

     1. Если у вас есть желание потерять средства, отдайте их какой-либо банковской или коммерческой структуре на сохранение или в рост. Сегодня большинству финансовых и коммерческих структур доверять нельзя. Наиболее легкий способ наживы — обман.

     2. При продаже или покупке квартиры помните, что есть мошенники, специализирующиеся на обмане и продавца, и покупателя. Рынок мошенников-риэлтеров лучше обойти, пользуясь услугами известных контор по торговле недвижимостью.

     3. При продаже автомобиля на рынке не сажайте в салон более одного покупателя. При покупке обязательно предварительно проверьте машину на угон.

     4. В страховые компании и туристические фирмы лучше обращаться, если о них есть какая-либо положительная информация от ваших знакомых.

     5. Если идет обильная и шумная реклама, опасайтесь обмана. В будущем, думаю, ситуация не изменится.

     6. Обилие фальшивых купюр на рынке позволяет пользоваться простым и единственным защитным приемом — не принимать банкноту, вызывающую хотя бы малейшее подозрение.

     7. Чтобы не обсчитали в магазине, ходите по торговому залу с калькулятором и складывайте цены купленных товаров. Если сумма не совпадет с пробитой — разбирайтесь не отходя от кассы, не обращая внимание на очередь.

     8. Торговая мафия прочно сомкнулась с государственной и преступными группировками. Коммерческая торговля в большинстве случаев в погоне за прибылью готова предложить вам самые некачественные товары. Пользуйтесь ее услугами с осторожностью.

     9. При оптовых сделках не доверяйте документам, звонкам, координатам случайных клиентов; только наличный или безналичный расчет, подтвержденный получением денег на счет, может служить гарантией.
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     Глава 3. Мошенники против фирм и предпринимателей
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      Информация и собственность
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Тщедушный человечек в ресторане робко коснулся руки господина, надевающего пальто.

     — Извините. Вы, случайно, не мистер Смайл?

     — Нет! — фыркнул тот.

     — Понимаете, дело в том, что я мистер Смайл, а вы сейчас надеваете мое пальто!

     
Иерархия мошенников, «зарабатывающих» хлеб интеллектом, в зависимости от масштабов деятельности, такова:

     жулик — мелкий деятель криминальной среды, промышляющий обманом граждан;

     мошенник — то же самое, но с возможностью расширения ареала обитания до уровня фирм, торговых организаций, предприятий; второй смысл этого термина — нарицательный, определяющий не только принадлежность к мошеннической «масти» уголовного клана, но и всех, кто промышляет обманом;

     аферист — крупный мошенник, направляющий свои усилия на крупные объекты собственности, например, недвижимость, а также на коммерческие и государственные структуры.

     Суть их профессии состоит в завладении информацией и использовании ее для выманивания обманом финансовых или материальных средств.

     Частная собственность — особый объект вожделения мошенников. Впрочем, испытывая неодолимое влечение к частнику, как ловелас к стройной блондинке, мошенник не обделяет вниманием государственное и общественное достояние, считая, что это наиболее доступный для взаимодействия объект. Действительно, информацию о самых разнообразных и интересных целях мошеннических притязаний в госсекторе можно получить просто и дешево.

     Может ли интеллектуал, инженер, разработчик думать о достоянии страны, когда его зарплату впору разглядывать сквозь лупу, и он вынужден пробавляться случайными заработками. С отсутствием работы каждый человек может смириться, но к отсутствию зарплаты многие неравнодушны. Заботы государственных деятелей о выплате зарплат гражданам фальшивы, как родословная дворняжки, прикидывающейся тибетским терьером, и направлены только на повышение собственного рейтинга.

     Государственная, техническая и научная информация сегодня доступна, но до сих пор не стала объектом притязания отечественных мошенников, хотя зарубежные чины однозначно направляют сюда свои интересы. Западные «варяги» промышляют не только мошенничеством и коммерцией на нашем рынке. Студентам престижных колледжей и университетов читают специальные лекции о методах получения сведений. Шведский университет в Лунде, например, предлагает слушателям курс «Основы экономического шпионажа и разведки»; Гарвардский университет — курсы «Техника стратегической дезинформации», «Экономический шпионаж». Лучшим слушателям предлагаются поездки в зарубежные филиалы, предоставляется возможность пользоваться открытыми счетами и кредитными карточками корпораций. Привлечение к работе самых талантливых специалистов — это успех фирмы. Если успеха можно добиться, скупив лучшие идеи российских умов, которые, естественно, в этой фальшивой стране продают свой ум и труд тому, кто может его оплатить, почему же этим не воспользоваться?

     Существуют профессионалы шпионажа, ориентирующиеся на самое ценное — идею, разработку, интеллект. Наибольшие доходы в развитых странах получают не от торговых операций, как происходит в России, а от внедрения новейших идей, носителями которых являются интеллектуалы, инженеры, научные работники. Но это в развитых странах, где управители думают о мощи и потенциале страны. У нас управление страной — это накопление собственного капитала и властная возможность осуществить мошенническую операцию.

     
В НИИ стали приводить львов и выпускать в рабочее время в коридор, чтобы сотрудники не болтались, а работали. Потом случилось ЧП. Львов убрали. Один лев говорит другому:

     — И нужна была тебе эта уборщица! Я 22 научных работника съел и никто не заметил.

     
Этот забытый анекдот советских времен не соответствует реальному значению интеллектуального труда. Не привыкший получать достойную плату за труд, российский интеллектуал, творец, инженер работал и работает, довольствуясь немногим. Потому бесчисленные «фонды», «совместные предприятия» и просто зарубежные агенты, зная творческие возможности России и мизерные потребности высококлассных специалистов, нещадно эксплуатируют интеллектуальный потенциал, за бесценок скупают высокие отечественные технологии, качественные идеи, самых квалифицированных специалистов.

     «Государственные мошенники» уничтожили национальных производителей: пусть российский рынок заполонили импортные товары, пусть рушится национальная экономика — свой интерес «у них в кармане». Взятки, самая примитивная форма мошенничества, участие в прибылях бесчисленных СП и АО, занимающихся поставками импортных товаров на наш рынок, перекачка средств и ресурсов зарубежным банкам и фирмам — вот приемы, которые используют мошенники во власти.

     Поэтому большинство идей продается, и лишь небольшое количество фирм, находящихся в кабальной зависимости от налоговой системы, от арендатора, от государственной безалаберности, когда государство не только не может финансировать, более того, не поможет с кредитом под новейшую идею, сохраняют, а не продают «ноу-хау».

     Конкурент или мошенник, работая над проблемой нанесения ущерба или изъятия вашей собственности, уверяет вас в дружбе, любви и верности до тех пор, пока не получит необходимую информацию. Если у специалиста есть информация о том, что и где необходимо брать, то ваш «друг-конкурент» должен предварительно «въехать на доверии» в ваши владения с тем, чтобы получить достаточный объем необходимых сведений и, используя их, обвести вас.

     1. Самая большая ценность для бизнеса — информация. Информация о вашей деятельности, ставшая достоянием конкурента, может быть использована против вас.

     2. Чтобы преуспеть в делах, необходимо знать, где и какая информация имеется; уметь достать и оперативно использовать нужные данные; иметь возможность не потерять свою собственную информацию.

     3. Если необходимость защиты коммерческой и экономической информации стала очевидной, то информация о технических и научных достижениях еще достаточно свободно циркулирует на рынке идей и может легко стать достоянием заинтересованных лиц. Вложение денег в «идеи», в «ноу-хау» — самый перспективный способ размещения капитала.

     Как иллюстрацию этих тезисов вспомним похождения самого известного в России мошенника О. Бендера, которого И. Ильф и Е. Петров заставили на протяжении длительного времени пытаться добыть сведения для получения некой собственности. Проанализируем, как развивались события.

     1. Герой случайно узнает о наличии ценностей.

     2. Великий комбинатор разрабатывает план действий.

     3. Используя свой опыт аналитика, он начинает по крупицам собирать информацию.

     4. Попутно, зная приемы межличностного общения, добывает деньги на проведение операции.

     5. Цель по разным причинам оказывается не достигнута, т. е. эффективность деятельности мошенника, несмотря на его удивительную квалификацию, невысока.

     Какие выводы можно сделать из этого?

     1. Наличие или приобретение случайной информации — неэффективный путь достижения цели. Необходим системный, аналитический подход, позволяющий получать максимум важных сведений.

     2. Если сформулирована задача, решение ее следует искать как можно скорее, чтобы не возникло побочных мешающих факторов, в том числе и утечки информации.

     3. Оптимизация решения задачи по времени возможна только за счет привлечения к делу профессионалов.

     Информация считается более важным ресурсом, чем материалы и энергетика; только темпы получения сведений ограничивают возможности фирм. Получив информацию о новой идее, можно реализовать ее, взяв кредит, наняв исполнителей и арендуя производство. Не владея информацией, не имеешь ничего. Поэтому информация играет определяющую роль; «ноу-хау» может обеспечить развитие новых направлений технологии и создание новых фирм, и самое главное для мошенника, укравшего эту идею, — возможность превратиться в одного из самых состоятельных людей.

     Еще более увеличивается возможность победы над конкурентом и получения прибыли с помощью различных информационных «уток», ложной информации или недобросовестной рекламы. Нестабильность экономическая, политическая, правительственная, любая — на руку государственным мошенникам-мафиози. Она позволяет действовать без опаски. Например, завозят в страну радиоактивные отходы, что очень удобно: «товар» завезен, да еще и деньги за это получены. «Товар» на свалку, где он будет травить население собственной страны, деньги — в карман.

     Очень выгоден завоз недоброкачественного товара, который «профессионалы» мошеннического клана всех уровней за бесценок скупают на Западе и Востоке. Им еще и приплачивают за то, чтобы эти бесконечные «Сникерсы» и «Баунти», гербалайф и бальзам Биттнера, странным образом помогающий всем и от всех болезней, другие бесконечные рекламные предложения оказались в России. Достаточно напомнить тихо заглохший скандал с куриными окорочками. Главный ветеринарный врач слетал в Америку, было проведено несколько совещаний с американскими представителями — и окорочка снова потоком пошли в Россию, убивая собственное производство кур.

     Еще более яркий эпизод с английской говядиной. На телевидении гонят информацию о том, что европейские страны отказались от закупок этого мяса, российский министр уверяет общество, что поставок английской говядины в страну не будет, а в это время дешевая английская говядина уже появилась в магазинах Петербурга. Правда, дешевой она была всего полдня, цену быстро подняли, чтобы избежать шума. Это секретнейшая коммерческая информация, приносящая, несмотря на ущерб жизни и здоровью общества, колоссальные доходы государственным мошенникам.

     Различают два вида интеллектуальной собственности, представляющей ценность для конкурентов: коммерческую (деловую, личную) и промышленную (научно-техническую, технологическую и т. п.).

     В перечень коммерческой информации, представляющей интерес для других лиц, входят: сведения о кредитах, банковских операциях, статьях ассигнований, предполагаемых прибылях; сведения о заключаемых контрактах, планах инвестиций; сведения о поставщиках, контрагентах и клиентах; планы реализации, объем и цены закупаемой продукции; структура капиталов, бухгалтерские и финансовые отчеты; ведомости зарплаты, деловая переписка; сведения о сотрудниках фирмы, все, что можно использовать для получения информации, и т. д.

     Промышленную информацию составляют: сведения о новых идеях, изобретениях и патентах на стадии разработки; конструкторская и схемотехническая документация, отчеты о научно-исследовательских и опытно-конструкторских разработках; программное обеспечение; технологическая документация; рецепты, формулы, рекомендации; сведения о запасах полезных ископаемых, геологические карты и т. д.

     Особенностями информации являются: реальная и потенциальная ценность, недолговечность, необходимость оперативного использования, возможность легкой утраты, поскольку помимо документов она находится в головах разработчиков. Интеллектуальная собственность и коммерческая информация имеют не только реальную стоимость, в которую входят затраты на получение информации и защиту, но и потенциальную стоимость, т. е. возможную прибыль при ее реализации. Не меньшей стоимостью обладает негативная информация — то, что заставит конкурента затратить максимальные средства на тупиковые разработки. Простенькое объявление в коммерческом ларьке: «Не давайте обмануть себя в другом месте. Покупайте у нас!» и программные обещания депутатов и государственных деятелей — это все недобросовестная информация, направленная на сокрытие истины.

     Недобросовестная реклама коммерсанта и некорректная информация госдеятеля, которые выдаются в средства массовой информации, преследуют одну цель — обмануть, ввести в заблуждение тех, кто пользуется этой информацией. Не один миллион россиян попались уже на удочку лживой рекламы, позволяющей приписать такие исключительные качества предложению, от которого мало кто откажется до тех пор, пока не попробует.

     Любой товар благодаря рекламе удается реализовать. Сбыт эликсира для роста волос увеличился втрое, когда появилась надпись на этикетке: «Не натирайте эликсиром те места, где вы не хотите, чтобы выросли волосы». Скорее всего, эта надпись не отражает реальных свойств продукции, но ее форма позволила привлечь клиентуру.

     Наибольший успех фальшивая рекламная деятельность дает на финансовом рынке. В борьбе за клиента используют два приема. Первый — традиционный: на основе полученной конфиденциальной информации разворачивается интенсивная рекламная деятельность, позволяющая мгновенно завоевать рынок. Второй прием — чистейшей воды обман, когда в рекламе приводятся вымышленные возможности и достоинства. Российский непритязательный обыватель по своей доверчивости заглатывает мгновенно любую наживку, теряя на этом все.

     Реклама позволяет заманивать клиентов:

     — обещанием самых высоких по сравнению с другими финансовыми аферистами дивидендов;

     — лотерейными приманками на номерные акции, включая розыгрыш машин, квартир и других вещей, которые до сих пор остаются мечтой российского гражданина;

     — заманчивыми названиями фирм, гарантирующими якобы высокое качество и надежность;

     — роскошными офисами, очаровательными сотрудницами, прекрасным обхождением на стадии обработки клиентов.

     Те доходы, которые мошенники России получили в сфере экономики и банковской деятельности, возрастали пропорционально затратам на рекламу. Вспомним хотя бы бесконечный сериал рекламных роликов от «МММ». Доверие российских граждан к этой фирме было безгранично. Простодушные россияне помогли избавиться жулику — хозяину этой фирмы от тюрьмы, избрав в Думу. Тем самым во много раз повысили его возможности, обеспечив доступ к власти и информации. Позднее Савеловский суд г. Москвы по иску о защите собственной чести и достоинства вынес решение, что именование президента «МММ» аферистом и мошенником соответствует истине. Тем самым были разрушены слабые надежды обывателя на получение своих денег от афериста-депутата.

     Как раз выдвижение подобных личностей на высокие государственные должности — иллюстрация непритязательности российского гражданина, который бесконечно доверяет рекламе «надежных» фирм. Вопреки логике, отстаивая свой собственный личный интерес, обыватель готов сделать вождем любого авантюриста.

     
— Реклама — могучая сила!

     — И как вы это докажете?

     — Очень просто. Когда курица снесет яйцо, она громко кудахчет, а гусыня молчит.

     — Ну и что?

     — А то, что куриные яйца покупают все, а вот гусиные почему-то не покупает никто.

     
Почему же оказывается возможным распространение лживой рекламной информации? Потому, что заодно выступают мошенник-коммерсант и мошенник-чиновник. Потому, что до сих пор интеллектуальная собственность и конфиденциальная информация легко могут стать достоянием вора и мошенника, не отягощенных моральными канонами.

     В зарубежных источниках коммерческая тайна трактуется как любая информация, дающая преимущество в бизнесе перед конкурентами. У нас в стране ее определение таково: сведения, не являющиеся государственными секретами, связанные с производством, управлением, финансами и другой деятельностью, разглашение которых способно нанести ущерб интересам предприятия. Но кроме легкой декларации нет других ограничений, что позволяет любому желающему заглянуть в интеллектуальное достояние соседа по бизнесу. Пример тому — бесконечное количество фальшивой продукции, выпускаемой во всем мире с фирменными марками известных производителей.

     Для обеспечения успеха на рынке товаров ширпотреба, которые приносят доход, сопоставимый с выпуском наукоемкой продукции, помимо коммерческой конъюнктуры, необходимо иметь информацию о модных новинках сезона. Как любой продукт творческой деятельности, мода является предметом, находящимся в сфере интересов мошенников. О. Уайльд говорил: «Мода — это такой вид уродства, выносить который невозможно более полугода, поэтому она так часто меняется».

     Раз в полгода выдающиеся кутюрье, модельеры, дизайнеры и фирмы выставляют свои коллекции на обозрение. О модерне в искусстве многие говорят, но мало кто может понять. Так и произведения знаменитых кутюрье смотреть можно на сцене, но надеть в жизни удается очень редко. Знаменитые модельеры, которые являются обязательно талантливыми бизнесменами, такими показами создают себе шумную, а иногда и скандальную рекламу, чтобы «этим видом уродства» привлечь внимание к фирме и чтобы это способствовало интенсивному сбыту продукции ширпотреба с их фирменной маркой. Поэтому раз в полгода художники-жулики на этих вернисажах воруют замыслы светил от моды. И раз в полгода подпольные фирмы оперативно выпускают новые модели продукции, получая баснословные барыши. Не успевает автор модели получить прибыль от ее реализации, как рынок завален подделками «от Кристиан Диор», причем в несколько раз дешевле. Общеизвестно, в коммерции самый большой доход приносят простые, не вызывающие удивления товары, в том числе одежда для массового потребителя. И даже такая, на первый взгляд, незначительная информация о том, что будет модно в сезоне, приносит колоссальные доходы мошеннику и убытки владельцу, который не сумел сохранить секрет.

     Независимо от мощности фирмы необходимо знать те пути, по которым информация может уйти в другие руки. Чем слабее фирма, тем больше возможность утери ею собственного коммерческого и интеллектуального потенциала, тем выше реальность поглощения ее сильным конкурентом.

     
Голодный ковбой едет по прерии. У костра сидит индеец и жарит мясо. Ковбой молча спрыгивает с лошади, подходит к костру, берет мясо и начинает есть. Насытившись, он решил поговорить с индейцем:

     — Мне что-то не очень нравится ваш вождь.

     — Не нравится — не ешь.

     
Имя и известность личности играет важную роль в обмане доверчивого потребителя. Некоторые фирмы для рекламы товаров сомнительного качества привлекают известных актеров. Смотрит обыватель в телевизор и свято верит, что Кикабидзе все свои болезни вылечил циркониевым браслетом. Но оказывается, что завод-изготовитель называет браслеты «бижутерией», которую находчивые «лекари» продают по сотне баксов за штуку!

     Наталья Фатеева рекламировала услуги Храма Судьбы. Целительство души! Помогают вернуть сбежавших мужей и наказать вероломных жен-изменниц, снимают сглаз, порчу и проклятия.

     
      «Я уже достаточно наказана за то, что пропагандировала неизвестно что. Во-первых, меня совестил мой священник. Во-вторых, стыдно перед людьми, которые благодаря моему появлению в этой рекламе поверили в чушь и, возможно, пострадали. Снялась я несколько лет назад, а фирма все показывает и показывает! Я звонила, ругалась, мне обещали, что больше этот ролик крутить не будут. Но обманули».

     

     Школа актерского мастерства Натальи Крачковской выбивала сотни тысяч долларов из доверчивых простаков, мечтающих превратить своего ребенка в звезду. Рекламу этой школы пускали на телевидении регулярно. После просмотра ребенка менеджеры звонили родителям, рассказывая про его таланты. Если ребенок хоть что-то говорил или пел, превозносили его данные. Если стоял столбом, вещали про хороший типаж и огромный потенциал. Дальше предлагали год поучиться в школе. Стоило это 1300 долл. Если сумма кажется родителям слишком большой, уговаривали: «Поучитесь хотя бы полгода за шестьсот пятьдесят. Ваш ребенок отработает эти деньги, и будет содержать всю семью». Если родители не хотели платить, их координаты откладывали в архив и доставали через полгода. Теперь менеджер убеждал, что ребенка выбрал режиссер для съемок в кино или рекламе. Но надо пройти ускоренный месячный курс всего за триста пятьдесят долларов. Некоторые родители в итоге общения со «школой» выкладывали по нескольку тысяч долларов, так и не получив ребенка-звезду.

     Вывод прост: если вы мечтаете увидеть ребенка в большом кино, никому не давайте денег заранее. Ни за кастинг, ни за обучение, ни за портфолио. Талантливых детей обучают и снимают бесплатно.

     Вот простой и доступный способ разбогатеть с помощью рекламы. В ряде регионов России открылся спрос на надомников. Дни и ночи множество людей от Урала до Москвы корпели над бессмысленной работой. Требовалось из кулька с пластмассовыми гранулами отделить черные шарики от белых. Из белых потом обещали штамповать одноразовые шприцы. За каждую перебранную порцию (примерно 250 г) по договору предлагалась оплата 25 руб. Красная цена этих гранул составляет 100 руб. за тонну, но надомникам внушалось, что сырье очень ценное. В договоре стоял отдельный пункт о залоге в 140 руб. за первый кулек с гранулами. Мошенники предлагали вносить залог сразу за несколько кульков. А для большей убедительности в момент составления договора появлялись подставные лица, которым прилюдно платили деньги «за работу». Приманку заглатывали.
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      Получение информации
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Китайцы говорят: «Язык жены — лестница, по которой несчастье забирается в дом».

     Как можно вести законный бизнес, а тем более противозаконный, в условиях дефицита достоверной информации? Что необходимо делать и как действовать, чтобы сохранить свои секреты предпринимателю и бизнесмену?

     Простейшие технические и коммерческие секреты, то есть то, что ранее лежало на виду и не представляло никакой ценности, сегодня, в условиях конкуренции, становится ценнейшим достоянием, обладание которым дает неоспоримые преимущества перед соперниками.

     Это обстоятельство заставляет охотиться за новыми идеями. Зарубежный опыт показывает: кто не заботится о безопасности своей интеллектуальной собственности, теряет до 30 % прибыли, если не всю. Убытки от экономического шпионажа, краж научных и коммерческих секретов составляют миллиарды долларов. В отличие от материальных вещей стоимость идей одноразовая — за известные вещи никто не платит. В связи с этим, с одной стороны, необходимо заботиться о сохранении научных и коммерческих достижений, с другой — эта информация достаточно быстро может устареть, поскольку конкуренция велика и идеи витают в воздухе. Поэтому можно констатировать, что получение коммерческой и интеллектуальной информации методами экономического шпионажа является высокодоходным промыслом для мошенника.

     Получить достоверную информацию официальным путем практически невозможно. На страже коммерческой тайны в развитых странах стоит закон. У нас пока любые приемы против конкурента допустимы. Этим можно пользоваться, начиная свое дело и подавляя конкурента, если у вас есть деньги. Без информации невозможно процветание фирмы. Возможностей, которыми обладает предприниматель для получения интеллектуальных разработок, немного:

     1) разработка научной или коммерческой идеи с использованием собственных ресурсов;

     2) похищение или изъятие силой информации;

     3) покупка информации.

     Первая возможность сегодня практически нереализуема, поскольку затраты на научные исследования и конструкторские разработки не гарантируют быстрого возврата средств. Поэтому скорее доступно хищение секретов, приводящее конкурента к потерям, а вас — к успеху. При этом этические и нравственные нормы в расчет не принимаются. Главное — получение информации и оперативное использование ее.

     Р. Гасанов в своей книге «Бизнес и шпионаж» описывает принципы деятельности П. Гетти — мультимиллионера начала XX века, пустившего в оборот красивую фразу: «Информация — мать интуиции». Гетти совершенно случайно получил сообщение о том, что некто заключил договор на разведку нефти в Кувейте — в стране, которая никогда не считалась нефтеносной. Гетти, вопреки прогнозам специалистов, уверявших, что нефти в этой безжизненной пустыне нет, заплатил несколько миллионов долларов в виде задатка шейху Кувейта, чтобы перехватить концессию на разведку, и впоследствии платил еще, чтобы удержать это право. Шел год за годом, состояние Гетти таяло. За четыре года — 30 млн долл., большая часть которых, помимо изысканий, ушла на содержание двора его величества, взятки и подношения. Гетти использовал все возможные средства в работе с «агентурой»: с государственными чиновниками и второразрядными знаменитостями — подкуп и провокационные нашептывания о конкурентах; с евнухами, которые присутствуют практически везде и участвуют во многих делах своего повелителя, — взятки и подношения; с женами шейха — лесть, комплименты и подарки. Гетти балансировал на грани банкротства, и только благодаря своей настойчивости и интуиции он получил нефть и богатство. Без хороших осведомителей он вряд ли бы достиг цели и перехватил дело у крупнейших нефтяных воротил того времени — Рокфеллера и Ханта. Интуиция в условиях поиска оперативных решений — неэффективный поводырь. Это все равно, что гадание. Поэтому профессионалы, интуитивно ориентируясь в проблеме, полагаются в основном на деньги, покупая нужную информацию. Ф. Флик, единственный человек в истории бизнеса, которому дважды удалось стать миллиардером, был биржевым игроком с безошибочной интуицией. Но, тем не менее, он задумывал свои операции в глубочайшей тайне и, что самое важное, пользовался услугами собственной службы разведки, которая за любые деньги и любыми средствами обеспечивала Флика информацией.

     Скрывая информацию, можно значительно преумножить свое достояние в нашей богатой стране. В советское время в Государственном Эрмитаже более 30 лет не было ревизии и, по некоторым данным, большая часть полотен, находящихся там, не является уже подлинниками. Не вызывает сомнения то, что это делалось не без ведома людей, стоящих у власти.

     Обманом можно получить многое, но для этого необходима соответствующая подготовка клиента. Используются различные приемы, в том числе лесть, на которую реагируют практически все. Но это требует знания психологии человека. Поэтому лесть — инструмент мошенника-профессионала высокого интеллектуального уровня.

     
— Не стыдно ли вам попрошайничать? Вы достаточно сильны, чтобы работать.

     — Я это знаю, мадам. И вы достаточно красивы, чтобы сниматься в кино, но предпочитаете скромную жизнь…

     — Подождите, я поищу что-нибудь для вас на кухне…

     
Более доступным, но тоже весьма эффективным инструментом получения информации в чиновной среде является подкуп или взятка. При этом важно определить цену мздоимца, поскольку она во многом зависит от характера человека. Линкольн однажды вышвырнул из кабинета человека, предложившего ему большую взятку. Когда его спросили, чем он так выведен из себя, Линкольн ответил: «У каждого есть своя цена, а он подобрался к моей слишком близко!» Падкими на подарки, подношения, взятки оказались новоявленные представители исполнительной власти, которые познали наконец ощущения «инструктора райкома, допущенного в спецраспределитель».

     Любое дело, связанное с подкупом, совершается конфиденциально. Поэтому, как и заведено в мошеннической среде, обман, подкрепленный высокой степенью доверия и обоюдной заинтересованностью, долгое время остается скрытым. Нередко мошенники действуют под личиной чиновников и помощников крупных государственных деятелей. Один японский аферист представлялся секретарем премьер-министра Накасонэ и вымогал пожертвования у банкиров и промышленников. Он прикарманил 30 млн иен, а жертвователи долгое время помалкивали, поскольку чувствовали за собой грех в даче взятки.

     Инфляция, круто ударившая по нашей стране, — благотворная ситуация для мошенников, позволяющая всевозможными способами наживать состояния. Главная составляющая успеха здесь — информация. Информация нужна всем: и промышленникам, и финансистам, и жуликам. Оригинальную методику получения необходимой информации мошенники часто совмещают с простейшим способом получения денег, предлагая, например, выгодную работу за рубежом на морских буровых установках, всевозможные способы анонимного тестирования и предсказаний будущего, необыкновенные лекарственные препараты, позволяющие похудеть на десятки килограммов в месяц.

     В основу мошеннических сюжетов положены два условия: 1) малая сумма назначаемой платы за индивидуальные рекомендации, высылаемые наложенным платежом; 2) уникальное качество предлагаемой услуги (при этом следуют заверения в надежности и широте распространения опыта). На языке профессионалов любой масти это называется «уболтать» клиента. Необходимо, естественно, владеть информацией и знать, что можно предложить обывателю и где взять необходимые сведения.

     Газеты бесплатных объявлений размещают такие заметки: «Работа на дому. Зарплата до 200 долл. в неделю (цифры варьируются). Соискатель должен выслать конверт с обратным адресом на а/я…» «10 видов надомной работы. Рассылка почты и деловой корреспонденции. Заработок до 150 долл. в неделю. Ответим всем». «Нужны люди для обработки корреспонденции на дому. Возможна частичная и полная занятость. Ваш доход зависит от работоспособности и инициативы». Адрес «работодателя», как правило, — а/я.

     От обещаний заработка сердце замирает. В голове бродит мысль: «А вдруг что-то стоящее. Недаром говорят, что заработок зависит от работоспособности!»

     Вы соблазнились заманчивым предложением. Ответ приходит на удивление быстро. В письме бланк с таким текстом: «Служба труда и занятости города… разрабатывает социальные программы, которые помогают людям найти высокооплачиваемую работу на дому, не требующую ни специальных знаний, ни начального капитала и занимающую минимум времени. Предлагаем перечень работ, выполняя которые, Вы сможете зарабатывать до… рублей в месяц. Для этого Вам необходимо выслать… рублей на а/я… Этот взнос необходим для подготовки и распечатки документов по выбранному виду работ, а также как средство защиты от тех, кто относится к нашей работе несерьезно. Все работы юридически законны. Мы не имеем ничего общего с деятельностью организаций и частных лиц, злоупотребляющих доверием людей в корыстных и мошеннических целях».

     Если вы отважились отправить перевод, то вероятны такие варианты.

     1. Сразу забыть о своих деньгах, так как ответа не получите. По двадцать рублей с десятков и сотен тысяч доверчивых простаков — уже достаточный заработок для изобретателей способа.

     2. Вам пришлют «Программу», которая составлена, очевидно, весьма неглупым человеком. Но за всеми грамотными и красивыми фразами сквозит одна мысль: теперь ты сам должен ловить доверчивых простаков, помещая объявления в газетах и рассылая информационные листки от имени фирмы.

     Главное, назначайте умеренную цену за «информацию». Чем шире сеть вашей рекламы, тем больше откликов вы соберете. Но будьте корректны. Помните, что будущий клиент должен вам верить. С точки зрения закона, вы являетесь продавцом информации, а это ненаказуемо. Через некоторое время начнут приходить отклики-заявки, число которых может достигать тысячи писем в месяц.

     Замечательна приписка: «С нашей стороны все условия выполнены. Вы хотели иметь самостоятельную доходную работу на дому и получили соответствующе инструкции. Желаем удачи!»

     Конечно, главной целью мошенников-рекламодателей (например, при общении с желающими похудеть) является не филантропия и не забота о здоровье граждан, а сбор сравнительно малой суммы с большого числа клиентов, которых на удивление много. Если же реклама размещается в разных городах, малые суммы сольются в мощный поток денежных поступлений от российских простаков. Интересно то, что индивидуальные рекомендации по диете и совместимости продуктов питания для желающих похудеть приводятся из публикаций журнала «Работница».

     Помимо прикладной цели — получения денежных средств, с помощью этого мошенничества можно реализовать совсем другую задачу: получить информацию от клиентов методом анкетирования. Предлагая «услугу», мошенник «для повышения результатов использования методики» отправляет небольшую анкету с интересующими его вопросами. Основные вопросы — место работы и характер деятельности. Эта информация нужна мошеннику для того, чтобы реализовать другие, более грандиозные планы, поскольку он не ограничивает свои замыслы и масштабы этой операцией.

     Общение с клиентками самых разных слоев и положения позволяет без всяких затрат получить максимум конфиденциальной информации. Среди клиенток оказываются дамы из министерств, районных и городских администраций, банков и коммерческих фирм, владеющие ценнейшей для жулика информацией. После необходимой селекции начинается работа с клиентками по высшему разряду: клиентки действительно худеют. Общаются с ними в этом случае лучшие представители мошеннического клана, жертвуя временем и здоровьем ради одного — ради информации. Очарованные клиентки рассказывают «доктору» все, в том числе и деловые секреты. Целенаправленно полученные данные позволяет мошенникам перейти к более значимой и более доходной авантюре, связанной, например, с шантажом, запугиванием, изъятием денег с зарубежных счетов жертвы. Таким образом, с помощью рекламного объявления и простейшей жульнической махинации мошенник умудряется решить две задачи: получение денег и получение информации.

     Успешные действия по добыче сведений не всегда удаются предпринимателю и бизнесмену, поскольку хитрость и изворотливость, равно как и свежесть мысли, не для всех являются обязательным качеством. Многие нажили состояние элементарным воровством и наращивают его на простейших операциях «купил-продал». Надежда на интеллект ближайших сотрудников — средство слабое, оно может привести к потере информации, поскольку преданность сотрудника определяется лишь степенью его заинтересованности в доходах. Если доходы, на его взгляд, не соответствуют творческому потенциалу, он запросто продаст свою фирму и своего хозяина.

     Чтобы не оказаться в печальной зависимости от конкурента или мошенника, чтобы успех сопутствовал вам, необходимо позаботиться о секретности ваших дел и, по возможности, добывать необходимые сведения о конкурентах. Для этого нужно:

     1. Отладить оптимальную схему взаимодействия с персоналом фирмы.

     2. Вкладывать необходимые средства в получение информации, развивая при этом секретную службу, а не только охранную структуру, которая в состоянии лишь защитить от хулиганов.

     3. Создать внутренний и внешний представительский уровень фирмы. Внутренний — это высокий аналитический потенциал, обеспечивающий реализацию проблем вашего бизнеса, включая возможность получения важных для дела сведений. Внешний — это возможности и способы давления на конкурентов, в том числе способы маскировки собственной деятельности.

     4. Обеспечить секретность усилий на информационном и технологическом рынке.

     Эти правила позволяют при наличии в фирме группы аналитиков или хотя бы консультанта сделать правильные выводы о направлении развития фирмы, о качестве предлагаемых или похищенных идей, собрать и проанализировать информацию.

     Необходимо разделить задачи, которые должны решать собственные службы предприятий и консультационные конторы. Собственная служба должна разрабатывать постановочные идеи и формировать задания частным фирмам. Это важно потому, что наряду с разведкой необходима и контрразведывательная деятельность, главной целью которой является сокрытие собственных секретов, а это можно сделать с бо́льшей долей надежности, полагаясь только на собственные кадры.

     Экономический шпион — ударная сила служб информации. Он, по существу, является образованным, квалифицированным и мыслящим жуликом и, вероятно, в ближайшие годы станет самым необходимым для предпринимателя специалистом. Это настанет скоро, когда «государственные мужи», насытившись возможностями растаскивать российское имущество, поймут, что необходимо что-то создавать. Тогда отменят эти кабальные налоги на производителя и наложат пошлины на зарубежных поставщиков, как это делают во всех экономически развитых странах.

     Конторы промышленного шпионажа, как правило, не афишируют свою деятельность, имеют незаметные вывески: «Совет по руководству промышленными предприятиями», «Консультационное бюро», «Патентное бюро», «Отдел внешнего обслуживания» и т. п. Но все эти фирмы так же, как и службы предприятий, должны действовать эффективно и быстро, собирая и обобщая информацию из следующих источников:

     1) периодической литературы и официальных документов;

     2) сведений от сотрудников и контрагентов конкурирующих фирм, получаемых подкупом, шантажом, вымогательством, различными способами давления;

     3) биржевых и финансовых документов, брошюр, отчетов, проспектов и выставочных экспонатов, продукции конкурирующих фирм;

     4) материалов научно-технических конгрессов, конференций, симпозиумов;

     5) подслушивания переговоров, ведущихся в фирме, телеграфных и телефонных сообщений.

     Перечисленные способы получения сведений могут привести к успеху, но наиболее вероятные источники следующие: персонал, имеющий доступ к информации; документы, содержащие эту информацию; технические средства и системы обработки информации, в том числе линии связи, по которым она передается.

     Персонал — один из главных каналов утечки информации. Психологи западных стран утверждают, что только 25 % служащих фирм — честные люди, 25 % ждут удобного случая для разглашения секретов и 50 % действуют в зависимости от обстоятельств. Наибольший интерес, с точки зрения получения сведений, представляют сотрудники, занимающиеся сбытом продукции, а также поставщики и контрагенты, у которых, как правило, отсутствуют средства защиты.

     Вместе с тем, как заверяют специалисты, 95 % промышленной и экономической информации можно получить из специальных журналов, научных трудов, отчетов фирм, брошюр и проспектов. Цель агента — раздобыть оставшиеся 5 %, где и кроется секрет фирмы. Отнимать хитростью, а не силой — типичное определение мошенничества. В связи с этим всякая информация для мудрого человека превращается в богатство.

     Таким образом, есть два возможных мошеннических способа «честного» получения информации: с помощью обмана, важнейшим инструментом которого является лесть, и с помощью взятки, подкупа или покупки конфиденциальных сведений. К «нечестным» способам относится хищение информации с помощью различных технических средств, о которых ваш конкурент не должен догадываться. О них мы расскажем ниже.

     Бизнес имеет свои закономерности. И миллиардер, и гангстер занимаются бизнесом, экономическим шпионажем, уклоняются от налогов. Неизбежность возникает на пересечении случайностей и закономерностей. Иллюстрация тому — налоговые аферы, самый развитый инструмент мошенничества сегодня. Существует бесконечное количество фирм, занимающихся этим, и достаточное число способов укрытия налогов. Грядущий всплеск деятельности, направленной на получение коммерческой и промышленной информации как основной возможности становления и процветания фирмы, можно только прогнозировать на фоне сегодняшней «спокойной» утечки конфиденциальных сведений, которые с успехом используются криминальными структурами. Лидерами станут те, кто первым откроет для себя эту истину.

     
— Представляешь, вчера в театре мне подменили пальто!

     — Кому же понадобилось твое старое рваное пальто?

     — Не знаю, я ушел первым.
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      Защита секретной информации
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Сидят двое нищих. Перед одним плакатик — «Инвалид-афганец», перед другим — «Собираю на визу в Израиль». У афганца полно монет, а у еврея ни одной.

     — Слушай, — говорит прохожий второму нищему, — назовись тоже афганцем!

     Тот оборачивается к соседу:

     — Хаим, ты слышишь? Они еще будут нас учить коммерции!

     
Сохранить информацию о своей деятельности и дать дезинформацию с целью ввести в заблуждение конкурента более важно, чем добыть информацию о предпринимательских успехах. На этом поприще действуют профессионалы, которых с полной уверенностью можно отнести к «масти» мошенников, причем самого высокого уровня. Внешне они неприметны, но необыкновенно красноречивы и обходительны. Интеллект сотрудников защитной структуры должен соответствовать, а лучше превосходить интеллект похитителей-мошенников, чтобы перекрыть два главных канала, из которых в большинстве случаев ваши конкуренты черпают конфиденциальные сведения: болтливые или продажные сотрудники и ненадежные технические средства связи.

     Нет возможности сохранить то, что должно составить секрет для других, если этот секрет знают больше двух человек. Может быть, поэтому существовали пять заповедей советского интеллигента:

     1) не думай;

     2) если думаешь, не говори;

     3) если думаешь и говоришь, не пиши;

     4) если думаешь, говоришь и пишешь, не подписывай;

     5) если думаешь, говоришь, пишешь и подписываешь, не удивляйся.

     Хотя эти заповеди и анекдотичны, они всего лишь показывают расширение естественных каналов утечки информации в зависимости от объема деятельности.

     Приведем традиционный «джентльменский» набор рекомендаций, которые помогут сохранить секретность ваших разработок. Все меры защиты требуют существенных затрат, поэтому необходимо:

     — выделить минимальный состав, объем и срок жизни ваших «секретов», подлежащих защите;

     — ограничить доступ к тем данным, которые наиболее важны;

     — реализовать необходимые средства, методы и технологию защиты информации;

     — установить круг лиц, которые могут интересоваться вашей информацией;

     — оценить, во что обойдется защита.

     Учитывая влияние и интересы криминала, конкурентная борьба проходит достаточно остро. Необходимо готовить плацдармы, вводя в обиход понятия секретность, ограничение доступа, коммерческая тайна. Особую ценность представляет информация о клиентах, которую, если вы не хотите полного краха, должен иметь только владелец фирмы. Осведомленность о наиболее выгодных клиентах конкурента дает шанс победить в состязании с ним, если вам удастся переманить его клиентуру. Здесь на первый план выступает личностная информация, в частности, сведения о привязанностях, дружеских и иных связях в среде бизнесменов, которые влияют на принятие ими решений о поддержании деловых отношений с вашей фирмой или их прекращении. Сбор всей информации о клиентах и конкурентах фирмы должен быть тщательно упорядочен. Накапливаются сведения об объемах и цикличности поставок, личные данные о вкусах, потребностях, желаниях, привычках при заключении сделок, данные о предыдущих сделках и полученных привилегиях, а также сделанных уступках и т. д. Зная клиентуру конкурента, можно предлагать им более льготные условия, особенно на первом этапе общения.

     Эти же сведения должны быть объектом защиты от хищения. Служба защиты, рассматривая проблемы сохранения коммерческой информации фирмы, должна знать, где и как можно получить необходимые сведения о клиентах и конкурентах, дающие возможность выжить в конкурентной борьбе. С другой стороны, когда определен состав и объем информации, подлежащей защите, необходимо проработать технологические и организационные меры. Система защиты информации в нашей стране действовала достаточно эффективно. Традиционные правила можно использовать и сегодня:

     — ограничение доступа к информации;

     — дробление информации на локальные блоки;

     — дезинформация.

     Ограничение доступа и дробление секретной информации по пользователям во времени и в пространстве — наиболее эффективные инструменты защиты от конкурента. Всю конфиденциальную информацию расчленяют на обособленные контуры в зависимости от степени ее секретности. Вероятность успешного шпионажа значительно уменьшается, если каждый служащий фирмы или учреждения точно знает, кто за какой участок работы отвечает. В этом случае гораздо легче проследить пути исчезновения данных, документов или сумм и гораздо труднее безнаказанно совершить растрату или хищение.

     Если утечки информации нет, то ее инспирируют. Неверные сведения в случае использования украденной информации заставят ваших конкурентов пойти на дополнительные расходы и высокие траты на негодную технологию. Предприниматель может и должен прикладывать максимум усилий, чтобы эту информацию приняли за действительную. И если идея осуществляется, фирма может многократно увеличить свои доходы.

     Самую большую угрозу экономической безопасности, как это говорилось, представляют люди, особенно, если служащие переходят в конкурирующую фирму или создают собственную.

     Фирма, разработав техническую идею, приступила к производству продукта. Для этого арендовала площадь, закупила оборудование, вложив в организацию и становление производства большие деньги. Фирма нашла основного потребителя, который закупал более 60 % производимой продукции. Но через некоторое время этот потребитель прервал договор поставки. В результате фирма оказалась на грани банкротства. Позже выяснилось, что один из учредителей фирмы был недоволен заработками и продал потребителю рецептуру и технологию производства. Оснований для привлечения его к суду не оказалось, так как с ним не было заключено соглашение о соблюдении коммерческой тайны фирмы.

     При сегодняшнем «беспределе» с таким компаньоном «разобрались» бы сами, не обращаясь в судебные инстанции. Тем не менее пример показывает важность регламентации отношений не только с сотрудниками, но и с компаньонами. Ниже приводится выдержка из контракта зарубежной фирмы, содержащая пункты о неразглашении секретов производства.

     «Я обязуюсь, что ни во время моей работы, ни после увольнения не буду обсуждать с кем-либо или раскрывать какую-либо информацию или другое достояние компании, которые я получил либо разработал как служащий компании. Я согласен, что все идеи, схемы, чертежи, доклады и другие документы, подготовленные мною либо в сотрудничестве с другими во время моей работы, будут являться собственностью компании; и я сам не буду и не позволю никому делать копии, выдержки или аннотации на вышеуказанные документы».

     Это обязательство соответствует тем подпискам, которые давали в прошлом специалисты, поступающие работать на закрытые предприятия.

     Эффективной может быть лишь комплексная система защиты, сочетающая следующие меры: законодательные, морально-этические, нарушение которых ведет к потере авторитета, технические, административные. В частности, необходимо стремиться исключить уход сотрудников, используя, например, систему пожизненного найма, при заключении контракта брать с сотрудника письменные обязательства о неразглашении тайн фирмы, разумно ограничить доступ к информации, заключать договорные отношения с заказчиками и поставщиками о неразглашении коммерческой тайны.

     Эти условия выполнимы при наличии соответствующего законодательства. Если его нет, все усложняется. Конкурент может с легкостью купить, похитить, добыть любую информацию у разработчика и производителя. Тем не менее, если фирма приступила к разработке новой идеи, необходимо предусмотреть стандартные меры по ее защите. Для того чтобы предъявить иск в случае хищения интеллектуальной собственности, закон о коммерческой тайне США рекомендует:

     1) указать ценность информации, т. е. какие средства затрачены на разработку идеи и во что обойдется ее несанкционированное обнародование;

     2) назвать, какие меры защиты данного секрета были вами предприняты.

     Наибольший доступ к получению информации, как известно, имеют журналисты. Поэтому предприниматели, банкиры, коммерсанты, если им приходится сталкиваться с журналистами, должны осмотрительно относиться к диалогу. Фирмы, занимающиеся экономическим шпионажем, часто используют в качестве своих агентов профессионалов-газетчиков. Российский закон о печати наделяет журналиста правом «искать, получать и распространять информацию», и, независимо от возможности разглашения тайн, агент не остановится ни перед чем для получения интересных данных. Это влечет за собой реальную опасность прямого или косвенного ущерба для бизнеса. Следует отметить то, что человек, вступивший в диалог с журналистским диктофоном или объективом телекамеры, меняется, забывая об осторожности и интересах фирмы. Это некий психологический феномен, опираясь на который, можно в большинстве случаев добиться значительных результатов. Для постоянного общения с представителями прессы необходимо назначить компетентного, толкового сотрудника, способного контролировать сохранение коммерческих секретов фирмы.

     Обобщив сказанное, приведем ряд рекомендаций, которые помогут правильно сориентироваться в сложившихся производственных коммерческих отношениях на отечественном рынке.

     1. Охрана секретов и интересов остается частным делом фирмы, в связи с чем требуется создание развитых структур защиты. Это, естественно, не та примитивная «крыша», основным достоинством которой считается сила, и не служба, ограниченная утвержденными инструкциями советского времени. Это должна быть личность, возглавляющая коллектив или действующая самостоятельно, интеллектуально развитая, настроенная на аналитическую деятельность, способная принимать решения и выдавать рекомендации.

     2. Накануне острой конкурентной борьбы за рынок необходимо получать полнейшую информацию о потенциальных соперниках. Необходимо создание служб безопасности, занимающихся вопросами сбора и обработки информации о конкуренте, либо использование услуг фирм, специализирующихся на этом виде деятельности.

     3. Перспективно создание фирм, занимающихся сбором промышленной и коммерческой информации по заказам клиентов. Потребность в услугах таких фирм должна быть достаточно высока.

     4. Большое значение в вопросах получения и сохранения конфиденциальной информации имеет правильное использование журналистского корпуса.
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      Технические средства хищения и защиты деловой информации
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В магазине позади прилавка висит огромное зеркало.

     — Зачем вы повесили зеркало? — спросили директора.

     — Чтобы покупательницы не смотрели на весы.

     
Для защиты секретов существует целый арсенал средств, способов, приемов. Но все равно средства хищения превосходят по числу и качеству средства защиты. В Колумбии, например, чтобы сохранить достояние, музей золота не имеет окон. Частный банк в Люксембурге купил под свои помещения заброшенную тюрьму. Подобные ухищрения в значительной мере способствуют сохранению имущества и секретов фирмы. И тем не менее современный уровень средств получения информации может свести на нет все способы защиты.

     Зарубежные предприниматели тратят до 20 % прибыли на получение информации о конкурентах и контршпионаж. Мошенник, который в этой главе называется промышленным шпионом, может получать информацию в рукописном или машинописном виде, на магнитных носителях и аудио-, видеокассетах. Для получения информации на каждом из названных носителей служит большой набор технических средств, описанный в каталоге-справочнике.

     Из шпионской аппаратуры на нашем рынке можно купить практически все, в том числе и то, что во многих странах продается с большими ограничениями. Предлагаемый набор включает:

     — средства проникновения (отмычки, резаки, а также средства, позволяющие считывать письменную информацию через конверт, комплексы восстановления скрытых записей и т. д.);

     — подслушивающие устройства (передатчики, микрофоны, стетоскопы, магнитофоны, устройства для прослушивания телефонов, факсов, телексов);

     — системы скрытого видеонаблюдения (миникамеры, эндоскопы, фотоаппараты слежения);

     — средства контршпионажа (аппаратура обнаружения подслушивающих устройств, скремблеры, маскираторы, шифраторы, системы защиты информации);

     — системы компьютерного шпионажа.

     На кого же работают секретные технологии, разработанные спецслужбами? Ими в большой мере пользуются сегодня представители криминальных кругов, добывая нужную информацию. Но рынок ее использования постоянно расширяется. Огромный арсенал средств аудионаблюдения можно разделить на две группы:

     1) устройства, устанавливаемые на линиях связи (в основном телефонных, хотя имеется уже возможность считывать акустическую информацию и с других линий, например, с электропроводки);

     2) устройства, излучающие сигнал в эфир, действующие автономно или использующие напряжение телефонной линии.

     В мире существуют тысячи разновидностей радиомикрофонов, которые называются «жучок», «клоп» или «закладка» (от слова «заложить»), в том числе в России только за последние годы разработано более 100 типов подобных устройств. Их легко купить на рынке. Стоят они от 10 долл. «Слушают» звуки в радиусе до 20 м и передают информацию на расстояние до километра. Период активного существования радиомикрофона может продолжаться от нескольких часов до 20 лет. Эти передатчики маскируются в стакане, пепельнице, картине, зажигалке и т. п. Работают в широком диапазоне частот, в непрерывном режиме или включаются при появлении голоса либо иного звука. Могут сначала записать все, а уж потом передать в эфир.

     Ряд устройств (трансформаторы, усилители, реле) обладают микрофонным эффектом, поэтому электронные часы, датчики пожарной сигнализации, телефонные аппараты, магнитофоны, проигрыватели могут быть «естественным» источником наведенного акустического сигнала. Если такой прибор во время разговора включен в сеть, то по сети распространяются акустические волны. Достаточно подключиться к электрической, телефонной, пожарной сети — и звук можно уловить и прослушать. Такие устройства существуют и их можно приобрести на рынке. В качестве защитного средства служит генератор электромагнитного шума, включенный в сеть.

     Подслушать ваш телефонный разговор может любой желающий: от соседа-дилетанта до детектива. Подключиться к линии можно во многих точках, начиная с кабеля АТС, обслуживающей район, и кончая стандартной распределительной коробкой, от которой расходится 10 телефонных пар по квартирам. Для этого можно использовать примитивный инструмент телефонного мошенника — трубку монтера с номеронабирателем. Используя ее, подключившись к любому телефонному проводу, можно сделать бесплатный звонок в Америку или Австралию. Это распространенный сейчас вид мошенничества. Достаточно часто мы получаем счета за переговоры, которые никогда не вели. Но главное в этом случае не материальные потери, а потеря информации.

     Радиотелефон еще более уязвим, поскольку информация передается в эфир. Для съема информации может служить обычный радиоприемник, а профессиональные мошенники, добывающие информацию абонентов сотовой связи, используют специальную аппаратуру, позволяющую в короткое время определить частоту, на которой контролируемый аппарат произвел соединение с абонентом, и записать информацию.

     В Петербурге сотни тысяч клиентов сотовой радиотелефонной связи и только одна компания работает с цифровой передачей речи. Это затрудняет проблему радиоперехвата сообщений. Дальность радиоперехвата не меньше дальности работы телефона. По излучению радиосигнала можно установить местонахождение абонента. Именно так у немецкой фирмы «Schmidt und Fonke», которая конкурировала с другими компаниями в разработке месторождений на дне моря, был похищен ее самый ценный секрет: точное географическое положение обследованного района. Поэтому при переговорах по радиотелефону соблюдайте следующее:

     1) не упоминайте важных сведений: сумм договоров, фирм, фамилий, мест проведения встреч и т. п.; в крайнем случае, используйте простейшие кодограммы (например, «совещание назначено в „семерке“», «я поехал к „первому“»);

     2) не ведите переговоры при движении по важным для вас маршрутам; остановитесь, например, у универмага, сделайте звонок и продолжайте движение;

     3) не афишируйте номер своего телефона; сообщайте своим клиентам, партнерам номер телефона офиса; пусть только секретарь связывается с вами, докладывая о поступивших важных звонках.

     При покупке радиотелефона уточните:

     — как осуществляется защита от прослушивания переговоров;

     — как уберечься от несанкционированного использования вашего номера;

     — как вы можете проверить предъявленные вам счета за переговоры;

     — как решаются спорные вопросы об оплате переговоров, которые вы не вели.

     Если вы не получите удовлетворительных ответов, то следует поискать более авторитетную фирму.

     Информацию надежнее передавать с помощью факса, чем через телефон. Перехватить факс гораздо труднее, чем подслушать телефонный разговор. Правда, от прослушивания властными структурами ваши средства связи и ваш офис защитить невозможно.

     Для получения информации широко используют не только аудио-, но и видеосистемы. Скрытое наблюдение можно вести в самых трудных условиях: практически в абсолютной темноте, через отверстия диаметром 3 мм (и это не отражается на качестве снимков); изображение и звук можно транслировать на расстояние в несколько десятков километров, обеспечивая дистанционное управление. Специальную фотоаппаратуру размещают в часах, запонках и т. п., так что даже профессионал не всегда заметит ее. Стоимость систем — от нескольких сотен до нескольких тысяч долларов.

     Можно перехватить речевой сигнал, считав виброколебания. Для этого служат стетоскопы и лазерные микрофоны. Со стекол звуковая информация считывается лазерным прибором, в коммуникационные шахты и каналы опускаются микрофоны, со стен и перекрытий звуковая информация снимается стетоскопом, то есть практически отовсюду можно добыть информацию техническими средствами.

     Средства защиты, которые используются в контршпионаже, непрерывно совершенствуются. Средства обнаружения «жучков», как правило, специализированы и обеспечивают поиск работающих и неработающих устройств прослушивания. Простейшие устройства поиска «жучков», включенные в линию, через небольшое время сканирования выдают сигнал тревоги. Имеются разрушители «жучков», которые посылают мощный электрический заряд по телефонной линии, где предполагается наличие «закладок». Самый простой и дешевый прибор по обнаружению «закладок» на радиорынке стоит 100–200 долл. Более сложную аппаратуру по обнаружению «жучков» можно приобрести за 15 тыс. долл. Портативное устройство этого класса, смонтированное в чемоданчике, сигнализирует владельцу, что его подслушивают. Проверка помещений на отсутствие радиозакладок стоит от 50 до 100 долл. за квадратный метр. В контршпионаже обнаруженные приборы зачастую не устраняют, а оставляют на месте для передачи ложной информации.

     Детектор, обнаруживающий записывающий магнитофон, можно носить в кармане пиджака, его загорающийся светодиод дает знать об опасности. Существуют устройства для обнаружения работы скрытой видеокамеры, определяющие место ее расположения.

     Системы криптографической защиты информации позволяют перевести аналоговый сигнал в цифровой код, считывание которого возможно при наличии у абонента соответствующего устройства. Широкое применение нашли скремблеры. Существуют устройства маскировки тембра голоса, имеющие несколько уровней тембрового звучания: от детского и женского до самого низкого мужского.

     Параметры спецтехники, используемой для сбора конфиденциальной информации экономическим шпионом, достойны восхищения:

     — аппарат с телеобъективом размером со спичечный коробок, который фотографирует печатный текст на расстоянии 100 м;

     — бумага, поглощающая свет, тем самым исключающая возможность фотокопирования текстов и чертежей;

     — ружье-микрофон с лазером, гарантирующее хорошее качество речевой информации, снятой с двойных стекол на расстоянии нескольких сотен метров,

     — радиопередатчик, вмонтированный в зуб;

     — стетоскоп, позволяющий подслушивать разговоры не только в соседней комнате, но и через ряд комнат,

     — бинокль с вмонтированным фотоаппаратом, снимающий на расстоянии до одного километра;

     — зажигалка с магнитофоном и радиопередатчиком.

     Уровень промышленного шпионажа можно характеризовать объемом продаж атрибутов шпионажа. Например, в Великобритании ежедневно продается до 200 подслушивающих устройств.

     Закон о частной детективной и охранной деятельности гласит: «Запрещается использовать в своей деятельности специальные и технические средства, предназначенные для скрытого получения информации». Следовательно, детективам — запрещено, а просто гражданам или лицам криминальных группировок можно использовать все возможные средства, так как они не подпадают под действие этого закона.

     Сегодня государство предпринимает робкие попытки противостоять компьютерным взломщикам. В МВД создано специальное подразделение по борьбе с ними, в котором на каждого сотрудника приходится по тысяче хакеров, и число их все пополняется молодыми студентами и инженерами, не находящими работы.

     В банках появились отделы по информационной безопасности, которые разрабатывают комплексные методы защиты. Структура банковской сети, объединяющей филиалы не только страны, но и континентов, содержит несколько уровней, каждый из которых используется специалистами для различных целей. Самый защищенный — операционный уровень, доступ в который имеют несколько лиц, все действия при этом строго фиксируются. Есть другие уровни, которые используются для информационных целей, переписки, текущей работы. Защищенность этих уровней различна, а некоторые электронные ящики доступны прямому выходу на сеть Internet. Обслуживают сети филиалов разные по квалификации специалисты, поэтому у мошенника всегда найдется возможность «взломать» защиту и получить доступ к информации.

     Способствует успеху хакера слабая подготовка или некомпетентность специалистов, обслуживающих сеть. Основными функциями, которые должна осуществлять система защиты, являются: идентификация субъектов и объектов, разграничение доступа к вычислительным ресурсам и информации, регистрация действий в системе.

     Практика защиты информации диктует необходимость придерживаться следующих принципов безопасности:

     1) ограничение доступа к информации всех, кто не должен ею обладать;

     2) установка ловушек для провоцирования несанкционированных действий, когда, например, регистрируются те, кто пытается войти в систему защиты через специально оставленное «окно»;

     3) ограничение в управлении доступом к ресурсам компьютера; все лица, связанные с разработкой и функционированием защиты, не должны быть пользователями системы;

     4) всеобщее применение средств разграничения доступа ко всему множеству защищаемых подсистем.

     При идентификации используются различные методы: простые, сложные или одноразовые пароли, ключи, магнитные карты, средства анализа индивидуальных характеристик (голоса, отпечатков пальцев, геометрических параметров рук или лица) и т. п. При выполнении процедуры идентификации и установлении подлинности пользователь получает доступ к вычислительной системе, и защита информации осуществляется на трех уровнях: 1) аппаратуры; 2) программного обеспечения; 3) данных. Защита на уровнях аппаратуры и программного обеспечения предусматривает управление доступом к таким вычислительным ресурсам, как отдельные устройства, оперативная память, операционная система, специальные служебные программы. Защита осуществляется электронным блоком, доступ к которому имеет только «хозяин», открывающий его электронным ключом.

     Защита информации на уровне данных используется при передаче информации по каналам между пользователем и ЭВМ или между различными ЭВМ и на обеспечение доступа только к разрешенным данным и допустимым операциям над ними. Для защиты информации при ее передаче целесообразно шифрование: данные шифруются перед вводом в канал связи, а расшифровываются на выходе из него. Для этого в компьютеры абонентов устанавливаются дополнительные платы, которые занимаются шифровкой и дешифровкой информации. Стоимость такого комплекта — несколько сотен долларов. Управление доступом к информации позволяет ответить на вопросы: кто, какие операции и над какими данными может выполнить. В частности, для коммерческих целей в последнее время используется «электронная подпись», позволяющая исключить отправление сообщения от вашего имени. Например, платежку в банк о перечислении денег с вашего счета примут только с вашей «электронной подписью». Правда, мошенники и здесь на высоте — оказалось возможным изменить содержание файла, оставив подпись в силе.

     Система защиты доступа к информации регистрирует все действия, которые выполняют пользователи. Сведения об этом легко контролируются и собираются в специальном «журнале», доступ в который имеет только администратор. Например, можно увидеть, если кто-то несколько раз пытался вскрыть пароль.

     Кибершпионаж совмещает в себе научные достижения с обычным воровством, сверхумные компьютеры с мелким мошенничеством, высокое образование с ограблениями, невиданными ранее не только по способам, но и по масштабам. Эти преступления — самые сложные для раскрытий. О них известно немного. Руководство банков нуждается в услугах специальных служб, чтобы выяснить, кто тайно манипулирует программами или торгует информацией. Объем компьютерных махинаций — примерно 200 млрд долл. ежегодно и постоянно растет. Фирмы, специализирующиеся на компьютерной безопасности, утверждают, что средние потери от одного налета составляют до 1,5 млн долл. В США преступникам удается расшифровать до 20 % программ, используемых банками. Все эти преступления и ограбления держатся в тайне. В противном случае клиенты могут спросить, как же банкам можно доверять чужие деньги, если они свои не умеют хранить. Даже когда налетчиков выслеживают, банки не возбуждают уголовное дело, пытаясь сохранить престиж.

     В условиях ведения бухгалтерской документации на технических носителях в компьютерной системе значительно усложняется весь процесс ревизионного контроля. Так, по данным американского исследователя К. Лайдона, около 30 % зарегистрированных компьютерных преступлений обнаружены в результате предпринимаемых отделами безопасности регулярных проверок доступа к данным, 28 % — установлено с помощью осведомителей, 19 % — случайно, 13 % — ревизиями, 10 % — путем расследования. Как видим, вероятность документальной ревизии чрезвычайно мала.

     Но не только информация, сами программные средства становятся предметом посягательства мошенников. Это легко тиражируемый и дорогой продукт. Не случайно самым богатым человеком Америки является Б. Гейтс, который сравнительно недавно поставил на промышленную основу разработку и продажу своих программных систем. Разработка программного обеспечения — длительный процесс, поэтому хищение его дает возможность конкурентам сэкономить большие средства, в то время как защита представляет большие трудности.

     
РЕКОМЕНДАЦИИ

     1. Приближается новый этап производственных отношений конкурентов, поэтому интеллектуальная, коммерческая и технологическая информация становятся средством посягательств. Необходимо предусматривать все возможные меры защиты.

     2. Не забывайте о цене вашей информации на «черном рынке» конкуренции. Излишняя болтливость сотрудников, традиционный «обмен опытом», конфликтные ситуации, бесконтрольное использование информационных систем и отсутствие службы безопасности способствуют утечке информации.

     3. Использование средств экономического шпионажа — важный инструмент получения информации о конкурентах (коммерческие партнеры, инвестиции, кредиты, планы, разработки и т. д.).

     4. Для получения информации существуют такие возможности: разработать или создать самому, похитить или купить. Наиболее актуальна на сегодня возможность похитить или купить информацию. С этой целью необходимо формирование собственных профессиональных структур, использующих аналитические источники, технические средства, работу с сотрудниками конкурента и т. д.

     5. Наибольшую угрозу для хищения информации представляет собственная оргтехника. Необходима квалифицированная защита компьютеров от несанкционированного доступа. Затраты на защиту сэкономят вам значительно больше, если компьютерному шпиону или мошеннику не удастся проникнуть в систему.

     6. Службы информационной безопасности являются важным помощником предпринимателя и коммерсанта. В связи с этим фирмы должны позаботиться о постоянном сотрудничестве с такой службой. Постоянный клиент всегда выигрывает, получая льготы. Это направление деятельности становится выгодным и эффективным бизнесом, поэтому инициативные и способные люди могут задуматься о возможности создания собственной информационной службы в области защиты конфиденциальной информации.

     7. Интеллектуалы все больше внедряются в мошеннический бизнес. Компьютер, включенный в глобальную сеть, — мощное средство мошенничества, объем преступных махинаций превосходит объемы грабежей, воровства и хищений, совершаемых криминалом.
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      Коммерция, банковское дело и мошенничество
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— Обвиняемый, что вы можете сказать в свою защиту?

     — Только одно: мне были доверены миллионы, а я присвоил лишь тысячи.

     
Информация, власть, криминал — это всего лишь средство добраться до той сферы деятельности, которая дает деньги и которая респектабельно именуется экономикой и банковским делом. Общественное наслоение, назовем его условно верхушкой, обладающее названными средствами воздействия на экономику и финансы, использует незаконно огромные деньги. Причем финансово-экономическая среда оказывает услуги верхушке и не боится вследствие этого выйти за пределы допустимых действий, определяемых УК РФ. Они обеспечивают безбедную жизнь верхушке и «живут» сами. Вся экономика и финансы страны являются «питательной средой» для поддержания бытия и развития мошеннической верхушки общества.

     Финансовая и коммерческая среда государства является естественным базисом власть предержащей надстройки — государственного аппарата и преступного сообщества, что все вместе определяется как мафия. В стремлении оторвать для себя больший куш она не только растаскивает всеобщее достояние, но, что самое главное, не заинтересована в укреплении и усилении государства, в становлении его экономической мощи. Можно ли это явление назвать интеллектуальным преступлением? Можно, в связи с тем, что совершают его люди, находящиеся на разных ступенях власти. Но интенсивной интеллектуальной деятельности и интересного сценария здесь не требуется, нет здесь и риска, присущего интеллектуалам-мошенникам, это только примитивное растаскивание того, что плохо лежит. Поэтому в человеческом плане данная категория мошенников на самом деле — самая примитивная и заслуживающая наибольшего презрения часть сообщества. Карабас и Дуремар по сравнению с ними — положительные персонажи.

     Введенный в свое время в обращение постулат: «Все, что не запрещено законом, разрешено», сыграл определяющую роль в становлении всех категорий мошенников, но самые большие возможности получили государственные жулики и аферисты. Государство обманывало своих граждан всегда. В советское время инструментом тому служили:

     — мизерная оплата труда, когда около 90 % заработанных денег уходило на содержание государства и его аппарата;

     — из оставшихся 10 % зарплаты обязательная подписка на Государственные займы, а позднее — на бесчисленные лотерейные кампании, которые служили тем же целям;

     — обязательная подписка на газеты и журналы идеологической направленности;

     — сборы в помощь угнетенным братьям в других странах, которые на самом деле всегда жили лучше, чем «свободные» граждане страны Советов.

     В демократические времена государство придумало другие способы изъятия средств:

     — огромные налоги на любую деятельность;

     — расходование средств населения, накопленных ранее на сберкнижках;

     — инфляционные и валютные скачки, в том числе «черный вторник»;

     — экономические аферы по отъему средств населения бесчисленными банками и коммерческими структурами с государственной лицензией.

     История ограбления народа в нашей стране на рубеже XX и XXI веков перекликается с ситуацией во Франции XVII века.

     Самую эффективную систему обмана граждан придумал французский финансист Д. Ло, которая и носит его имя — «система Ло». Суть ее в выпуске необеспеченных бумажных денег. Ло считал, что усиленный выпуск цветной бумаги приводит к росту деловой активности и подъему экономики. Опираясь на помощь правительства, Ло действовал просто: учредил финансовую компанию с чрезвычайными полномочиями, развернул шумную рекламную деятельность, начал собирать средства населения с обещанием 120 % годовых. Вся страна вкладывала деньги в проект. Правительство выпустило огромное количество бумажных денег. В стране начался экономический подъем и вместе с ним финансовая лихорадка. Но проект лопнул, и доверие к начинанию исчезло так же неожиданно, как возникло. Банки прекратили выплаты. Тысячи миллионеров превратились в нищих.

     Эта история во многом напоминает ситуацию в нашей стране.

     В «экономике» есть два способа быстрого обогащения: 1) взять большой кредит у банка и скрыться; 2) собрать большое число маленьких вкладов у населения и после этого тоже скрыться. Обе схемы доказали свою жизнеспособность. Как ни странно, финансовый воротила, равно как и государство-мошенник, действует наподобие самого заурядного карточного шулера: готовят операцию, ищут и завлекают клиентов, исполняют аферу и скрываются от обманутых граждан. Технология мошенников одинакова независимо от «масти» и объема аферы.

     А. Гуров в своей книге «Красная мафия» описывает деятельность международного мошенника Кузина, который в конце 80-х годов организовал советско-германское СП «Биокор» и создал сеть филиалов в восьмидесяти городах страны. Более того, совместно с иностранными гражданами были учреждены попросту неплатежеспособные фирмы в Болгарии, Ирландии, Австрии, ФРГ и других странах. Вся хозяйственная деятельность «Биокора» была построена на получении государственных кредитов для поставки компьютерной техники. Неизвестным образом Кузин заимел служебное удостоверение сотрудника МВД СССР. Но самым главным инструментом мошенника было цветное фото, на котором он снят вместе с четой Горбачевых.

     Появляясь в любой инстанции или на предприятии, Кузин показывал фото и заявлял о поручении Правительства по компьютеризации страны. Ему верили, давали кредиты, подписывали контракты и договоры. Было растрачено 10 млн руб. (по тогдашнему курсу — это 10 млн долл.), из которых половина осела на его зарубежном счету.

     Многие фирмы, начиная деятельность в конце 1980 — начале 1990-х годов, заключали с госпредприятиями договоры на поставку товаров народного потребления. При острейшем дефиците товаров капитал можно было нажить просто, получая деньги и не выполняя условий договора. За счет такой «деятельности» накапливались миллионы долларов. Эти деньги вкладывались в иностранную фирму, а ее представительство в Москве и филиалы в других городах России продолжали работу на российском рынке. Роскошный офис и шумная реклама гарантировали успех. Основной вид деятельности после обмана предприятий и невозвращения платежей — сбор средств населения под трастовый договор. Доверие клиентов приносило стабильный доход, но не было бесконечным. Подобным образом накопили капиталы многие деятели мошеннического бизнеса. Например, президент фирмы «GMM» к моменту исчезновения прихватил с собой 100 млн долл.

     Позднее сформировался новый клан мошенников, которые вместо мошенничеств, основанных на неплатежах и невозврате кредитов, стали действовать более непритязательно и примитивно. Однако объемы их хищений многократно увеличились, и большинство «героев» афер благополучно скрывались за рубежом или процветают до сих пор в своей стране. Закона, защищающего российского гражданина от таких респектабельных мошенников, нет до сих пор.

     Число жуликоватых и мошеннических компаний огромно и постоянно растет. Гермес в греческой мифологии — вестник богов, в своей последней ипостаси — бог изворотливости и обмана. Акционерные общества «Гермес-Союз», «Гермес-Финанс» и другие злокачественные образования ограбили, оправдывая воровское название своих фирм, более 40 млн российских граждан, т. е. половину взрослого населения страны. На заключительной стадии эти мошенники, сберегая «накопленный рубль», под покровом ночи вывозили оргтехнику из арендованного офиса в другое место, где заранее готовили плацдарм либо для продолжения махинаций, либо для респектабельной деятельности, в зависимости от ситуации.

     Но прежде чем скрыться или «обанкротиться», герои финансовых афер, деятели с воровскими наклонностями, должны были легализовать свой капитал. Далее он использовался в соответствии с интеллектом мошенника: либо на курортах мира, либо опять вкладывался в «дело ограбления России». Учитывая «мировой» масштаб финансовой деятельности мошенников, ни вкладчики, ни робкая, по отношению к ним, налоговая инспекция претензий не предъявляют.

     Президент фирмы «Хопер-инвест», ограбив многочисленных вкладчиков, собрав с них 47 миллиардов рублей, развернул интенсивную предвыборную кампанию с целью пройти в Госдуму. Использовал при этом традиционно ностальгическую терминологию, выпустив под выборы газетку «Ленинградец» и основав взамен «Хопра» дочернюю компанию «Трудовые резервы». Развернул рекламную кампанию, приглашая ветеранов вложить свои «кровные» уже не в столь знаменитую, но зато «надежную» фирму. Приемы для привлечения вкладчиков традиционно кислые, набившие оскомину: если не вложишь деньги, не сможешь участвовать в розыгрыше автомобиля ВАЗ, японских телевизоров, холодильников и т. п. После неудачной попытки пройти в парламент «ушел» ненадолго за границу. Россия — прекрасное место для обитания мошенников.

     Более скромных «успехов» добились руководители иных компаний. Фирма «Кейлон» под договоры о поставке автомобилей изъяла у своих клиентов 3 млрд руб. АОЗТ «Диамантстройинвест», действуя на финансовом рынке с июня по ноябрь 1994 г., собрало 4 млрд руб. Финансово-инвестиционная корпорация «ЛЕНИН» и Торгово-инвестиционная корпорация «ЛЕНИН» (сокращенно ФИК «ЛЕНИН» и ТИК «ЛЕНИН») — изъяли у вкладчиков 8 млн долл. Редкий случай, но организатор «ленинского» дела был арестован во Франции.

     Исследования в банковской сфере выявили, что 95 % сумм ущерба образуются за счет нечестности персонала и лишь 5 % — за счет действий клиентов. В 1995 г. убытки коммерческих банков России составили триллионы рублей. Убыточной оказалась деятельность более трети всех банков. «Успехи» достигнуты благодаря появлению новой формации мошенников-интеллектуалов, бесчестных, но умных и энергичных, принимающих на вооружение мировой опыт мошенников от бизнеса. Вследствие их вмешательства задолженность банка «Чара» по балансу на момент закрытия составляла 345 млрд руб., по неофициальной информации еще больше — 800 млрд.

     Председатель правления Московского городского банка в последний день пребывания на работе перевел 6 млн долл. на счет зарубежной фирмы. Затем, забрав из кассы еще 1,5 млн долл., обещал скоро вернуться и скрылся. «Доход» МГБ составил около 300 млрд руб. от 20 тыс. обманутых вкладчиков. Исчезнувший председатель правления банка — интеллектуал, закончивший МГУ, воспитывался в семье советских профессоров-математиков.

     Классический прием завлечения клиентов (ничего не предлагая им дополнительно) был построен на исторической ретроспективе фирмы: чем дольше действует фирма на рынке, тем большее доверие оказывают ей клиенты. А если она может похвастаться вековой историей, это служит критерием ее надежности. Руководители «Международной финансовой группы „Свиридовъ“», учитывая нюансы психологии и использовав фамилию известного русского торговца, удачно вписались в российский рынок мошенников. Тем более что в рекламе, как мы уже знаем, можно обещать и давать все, что угодно. Исходя из этого, в рекламном проспекте фирмы можно было прочитать следующее:

     «В 1647 г. на территории Ростовской области семья Свиридовых основала хутор, где и начала торговую деятельность. В 1907 г. купец Х. Свиридов уехал в Австралию, где в 30-х годах в Мельбурне открыл торговую фирму, а позже в США концерн». Действуя от имени этого мощного международного концерна, московские «представители» основали фирму «Свиридовъ» с уставным капиталом примерно 50 тыс. руб. (по современным меркам). Это событие произошло в мае 1994 г., а сбежали руководители уже в декабре того же года. Вместе с ними пропало более полумиллиона долларов. Одно приятно в описанном сюжете: жулики обманули жуликов — «Гермес-финанс», известная своими воровскими наклонностями фирма, перечислила «Свиридову» для совместной торговой деятельности 350 млн руб., которые, естественно, исчезли вместе со «Свиридовыми».

     Нередко в игре, где обманом накапливаются огромные деньги, ставки оказываются столь высоки, что мошенник не успевает скрыться. При этом разменной монетой «успеха» является судьба и жизнь самого мошенника. Многие в этом случае отдают все накопленное тем, кто наблюдает их «успехи», а некоторые даже жертвуют жизнью. История с «банкротством» не всегда заканчивается мирно, иногда наступает возмездие.

     Первым, но не последним, примером может служить, в частности, Санкт-Петербургский инновационный банк, президент которого скрылся в США. Для него история закончилась неудачно. Он был убит в Америке и не сумел воспользоваться награбленными деньгами (правда, существует версия, что это была имитация убийства). Поскольку он шел первым, его опыт был неудачен. Но зато те, кто шел вслед за ним, многократно проработали технологию хищения денег и последующего «исчезновения». Несмотря на значительные объемы похищенного, скрываются практически безнаказанно. Список подобных афер велик. Успехов у жуликов больше, чем неудач.

     На фоне финансового беспредела необходимо знать хотя бы элементарные правила, которые позволили бы человеку ориентироваться в орде мошенников. Незадачливому вкладчику или держателю акций компании, обещающей выплатить необычайно высокие дивиденды или другие льготы, могут грозить такие беды:

     — руководство компании скроется с вашими деньгами;

     — компания выплатит обещанный процент, но не деньгами, а собственными ценными бумагами;

     — компания не выплатит ничего.

     В основном финансовые аферисты долго не работают на одном месте. За короткое время, получив максимум, они скрываются. Эти ситуации хорошо знакомы российским «рантье», хотя часть из них успевали получить первые выплаты и с радостью отдавали деньги опять тем же перспективным компаниям. Дальнейшие события в большинстве случаев развивались по отработанному сценарию, поскольку долгоживущих компаний у нас мало: долго действовать в соответствии с теорией пирамиды невыгодно и невозможно. Компания в течение некоторого времени выплачивает своим первым акционерам доход за счет привлечения новых вкладов, а потом — закрытые пункты и потеря денег.

     Чтобы не оказаться в роли простака, необходимо знать признаки обмана инвесторов, который практикуют «солидные» акционерные общества.

     1. Кроме звучного названия, фирма, собирающая вклады или продающая акции, должна иметь недвижимость, производство, основные средства. При этом необходимо учитывать количество сотрудников, местоположение, репутацию, открытость и доступность информации, результаты финансовой деятельности и т. п.

     2. Если фирма выплачивает дивиденды ценными бумагами — это опасно. Так может продолжаться бесконечно, и вы будете получать ежегодно все больше «ценных» обесцененных бумаг. У многих остались до сих пор подобные «раритеты» «Гермеса», «Телемаркета», «АРТ» и прочих, реализовать которые за деньги так и не удастся никогда.

     3. Мощная реклама, которой вас привлекают в компанию, — лишь мошеннический трюк, который, оказывается, ни к чему не обязывает рекламодателя. В большинстве случаев фирма не планирует выплату процентов, указанных в рекламном проспекте или ролике.

     4. Обещание высоких процентов (например, 300, 500, 1000, даже через 3–5 лет) завораживает. Если обещанная цифра на нижнем пределе, то, возможно, это не обман, а способ накопления «процент на процент», т. е. действие эффекта сложных процентов. Тогда по прошествии некоторого времени новые проценты начисляются на сумму, включающую уже действующие, но не полученные деньги. Чаще фирма действует, исходя из известного правила Насреддина: «Либо ишак умрет, либо эмир, либо я». Цель состоит только в том, чтобы завлечь клиента, околдованного магией цифр.

     5. В соответствии с действующим законодательством ценные бумаги должны выпускаться на эквивалентный объем денежных или основных средств владельца. Вместо получения акций могут возникнуть такие ситуации:

     — вы получите не акции, а расписку, доверенность или даже договор о передаче определенного числа ценных бумаг;

     — вы получите акции, но они выпущены незаконно, в дополнение к уже выпущенному пакету ценных бумаг.

     И в том и в другом случае — это бумаги, не имеющие реальной стоимости. Может быть, даже договор оформлен правильно, за исключением одного пункта — права наследования. Эти права должны быть однозначно записаны в договоре или в Уставе АО и реестре акционеров, предоставляя юридическому наследнику акционера право получить адекватную имущественную долю АО. В противном случаев никто из наследников не получит дивидендов и имущественной доли, а все это отойдет в фонд АО.

     6. Прежде чем вступать в деловые отношения с фирмой, проверьте степень ее надежности. Если это банк, руководствуйтесь его рейтингом, если это финансовая компания, обратитесь в консультационную фирму, какие есть уже во всех крупных городах.

     7. Если вы размещаете вклад на небольшой срок (например, 3 месяца), можно выбрать банк или финансовую структуру, которые дают наибольший процент (лучше ориентироваться на новые коммерческие формирования, которые только начали деятельность и не закроются через месяц, поскольку еще не с чем скрываться). Размещение вклада на длительный срок — только в самых надежных компаниях, независимо от процента прибыли.

     8. Для обеспечения надежности получения дивидендов необходимо запомнить простое правило: вкладывать деньги не в одну фирму, а в несколько. Тогда в случае обмана со стороны одной фирмы останется вероятность получения денег в других.

     Поскольку инфляция за 1990–1995 годы составила 50 000 %, в деятельности каждой фирмы может наступить предельное состояние. Особенно это касается лжефирм. Варианты просты: банкротство, если руководитель фирмы более-менее известен, или его исчезновение.

     
Судья строго посмотрел на блондинку, дававшую показания о банкротстве фирмы, где она служила секретарем, и спросил:

     — Вы знаете, что получите за дачу ложных показаний?

     — Да. Шеф что-то говорил о двух тысячах и норковой шубе.

     
Мы привели эти примеры, чтобы показать удивительную закономерность: в одно время с идеей «пирамиды» появляются близнецы-компании, задача которых в том, чтобы от российских граждан получить максимум денег. События происходили в 1993–1994 годах. Кто благословил акцию? Для чего допустили? Ответов может быть много и ни одного, поскольку вопросов возникает гораздо больше, например, такого плана:

     Кто начал войну в Чечне?

     Кто является заказчиком громких и тихих убийств?

     Кому выгодна нестабильность в стране?

     Грабить страну могут не только «свои» граждане. Международные мошенники проявляют к России не меньший интерес. Примечательно то, что мошенники проживают в слаборазвитых странах, а обманывают они в большинстве случаев тоже мошенников, только русских. Американцы, африканцы, прочие шведы смело начинают свое дело в России. Они берутся за организацию симпозиумов, конгрессов и конференций на Западе, где российские предприниматели могут наладить деловые контакты с акулами капиталистического мира. Цель их «бизнеса» — собрать деньги с богатых простаков и скрыться.

     Российский банкир или предприниматель может получить письмо, например из Нигерии, примерно следующего содержания:

     «Уважаемый господин..! Я и несколько моих коллег имеем большую сумму денег в американских долларах, которую хотим секретно от нашего правительства перевести на любой хороший банковский счет. Мы надеемся на Ваше участие и помощь в этом. (Далее следует обстоятельные объяснения, откуда у владельцев появились эти деньги, дабы убедить в отсутствии криминала.) Для этого от Вас требуется: название вашего банка, банковские реквизиты, номер факса и телефона. Платежи будут проводиться по телеграфу через корреспондентские счета в других странах. Вам предлагается 30 % от перечисленной суммы. Процедура займет 10 банковских дней. Этот проект поддерживают несколько высших чиновников Министерства финансов и Центрального банка Нигерии. Мы будем сообщать о каждом нашем шаге и готовы обеспечить Вашу встречу с официальными чиновниками для обсуждения и подписания некоторых документов от Центрального банка Нигерии. Это дело на 100 % безопасно, но оно очень конфиденциально». В заключение номер факса и подпись: Доктор Аттах.

     Подпись может быть различной, но Доктор — обязательно. Поскольку речь идет о миллионах долларов, которые могут свалиться на счет, бизнесмен, прочитав такое письмо, мгновенно диктует секретарю ответ и просит заказать авиабилет до Лагоса. На следующий день — факс от господина Аттаха, содержащий благодарность за оперативный ответ и просьбу перечислить 5 тыс. долл., поскольку чиновники Министерства финансов и Центрального банка Нигерии очень содействуют операции, и посему требуется отблагодарить их. На третий день еще одна просьба на 5 тыс. долл. — оплата налогов. Но далее — самолет, лимузин и вежливая встреча, которую обеспечивает господин Аттах в Лагосе. Два дня делового визита заполнены массой продуктивных встреч, переговоров, подписанием взаимных обязательств с высоким чиновником в Национальном банке и просьба: оставить бланки Вашей фирмы с подписью для оформления счетов фиктивных поставок. В заключение — вежливые проводы в аэропорт.

     По возвращении банкир, ожидающий получить на свой счет миллионы долларов, узнает, что, пока он летел из Лагоса, его банк перевел туда по его письменной просьбе несколько десятков тысяч долларов. Потерю уже не вернуть. По статистике, американские фирмы ежегодно теряют около 30 млн долл. от подобных фиктивных сделок. Пострадало несколько тысяч человек, а пять американцев, желавших вернуть свои деньги, из Нигерии не вернулись. Жалуются уже и российские фирмы, ущерб которых составил несколько миллионов долларов.

     Есть другая разновидность мошенников, работающих за рубежом. Многие посредники иностранных фирм предлагают услуги в открытии оффшорных компаний. Таких предложений множество, и число их соответствует спросу.

     Особенность, в частности, английских фирм заключается в том, что они могут не подавать декларацию о доходах в течение 20 месяцев с момента регистрации, собирая, между тем, деньги с клиентов. По прошествии этого времени фирма закрывается, оставляя доверчивых российских клиентов подсчитывать убытки. Большинство иностранцев предпочитают наличные расчеты, «помогая» российским жуликам обойти кабальную налоговую систему. Вследствие этого многие не могут возбудить судебный иск против зарубежных мошенников. Доверие к иностранцам у россиянина велико еще с исторических времен, хотя крупные и мелкие международные аферисты всегда использовали доверчивость русских.

     Установлено, что 6 из 10 иностранных предпринимателей — жулики или финансовые мошенники. Предварительная проверка клиента обходится бизнесмену дешевле, чем потери, понесенные в результате сомнительной сделки. В качестве простейшей меры предосторожности следует обратиться в консультационную фирму с целью:

     1) проверить наличие денег у иностранной стороны и получить максимум информации о партнере; желательно, чтобы средства партнера находились в банке 1-й категории, поскольку этот банк отвечает за своих клиентов;

     2) удостовериться, что претензий по расчетам к данной фирме нет, как нет крупных невозвращенных кредитов;

     3) навести справки у торгового атташе страны, представляющей партнера;

     4) желательно иметь годовой отчет фирмы с указанием прибыли за прошедший год.

     
РЕКОМЕНДАЦИИ

     1. Собственную коммерческую информацию держите в секрете; старайтесь добыть, накопить и использовать любую информацию, которая может быть полезна для вашего бизнеса.

     2. Вступая в отношения с банком, коммерческой или производственной структурой, оцените предварительно их рейтинг. Для этого можно воспользоваться услугами консультационных фирм.

     3. Чиновники имеют большие возможности для совершения крупнейших афер. Поэтому так рвутся в политику. Это самый простой способ разбогатеть.

     4. Несмотря на необходимость общения с так называемыми «защитными структурами», доверять им нельзя. Обманывают так же, как финансисты и коммерсанты. Провоцируя и имитируя «наезды», «разводки», «пробивки», ваши защитники имеют одну цель — «снять» деньги с «терпилы», «загрузить» его на несколько десятков, а то и сотен тысяч долларов.
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     Глава 4. Интеллект против мошенников
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      Психология мошенника
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Обезьяна сидит на берегу реки и сосредоточенно полощет в воде банановую кожуру. Проплывает крокодил, долго смотрит и спрашивает:

     — Скажи, что ты делаешь?

     — Дай доллар, тогда скажу.

     — Ладно, на, скажи только.

     Обезьяна прячет доллар и говорит:

     — Видишь, полощу банановую кожуру.

     — И все?

     — Все.

     — Ну и дура же ты!

     — Может, и дура, а без тридцати долларов ни разу не уходила.

     
Этот анекдот — иллюстрация действий мошенника, зарабатывающего на доверчивости простаков. Интересный пример, раскрывающий психологию мошенничества, приводит Ю. Борев. Некий Солдатенко был сослан в Воркуту за жульничество. Отсидев шесть лет, он жил на поселении и работал вольнонаемным на комбинате. Когда началась Отечественная война, он по телефону-автомату набрал номер директора комбината и, назвавшись Поскребышевым, твердым голосом продиктовал секретную телефонограмму: «Ввиду чрезвычайных обстоятельств назначить вольнонаемного Солдатенко заместителем директора Воркутинского комбината. Сталин».

     Расчет был точен. Учитывая все обстоятельства тогдашнего времени, проверить сообщение было невозможно. Солдатенко стал заместителем директора и провел в этой должности всю войну.

     После войны Солдатенко проворовался и был уволен. Находясь не у дел, он как-то прочитал в популярном журнале проблемную статью о коррозии металлов. У Солдатенко не было даже среднего образования, однако «самородок» рассуждал просто: алюминий не ржавеет, поэтому нужно напылять его на железо. Он каким-то образом запатентовал идею. На ее основе была написана директивная инструкция о необходимости внедрения и использования изобретения на предприятиях. Учитывая директивный характер инструкции и возможные санкции при невыполнении директив, руководители стали давать высокие цифры внедрения и экономии. Никто не знал, как напылять алюминий на железо, но заводы получали премии, а Солдатенко — проценты от внедрения изобретения. На его счету скопилось 26 млн руб. Это мошенничество было обусловлено социальной системой, когда в жульнические махинации включаются должностные лица, предприятия, страна. Наш герой-мошенник жил благодаря своим аферам лучше многих других. Но его мучила моральная неудовлетворенность. Он жаждал социального признания. Поэтому купил Звезду Героя и выступил по телевидению с воспоминаниями. Тут его и разоблачили.

     Внешнее обаяние, интеллект, другие положительные качества жулика и афериста являются инструментом, который они используют, чтобы обмануть, расположить жертву к себе. Но помимо этого он должен владеть приемами, с помощью которых совершает махинации. Мошенник — это творец, постигший тончайшие нюансы межличностного общения. Приведем пример из недавнего прошлого.

     Аэропорт. Разгар летнего сезона. Билетов нет, и два узбека из Ташкента безуспешно пытаются улететь. К ним подходит парень лет тридцати:

     — А, земляки, салям алейкум! Я тоже из Ташкента, живу на улице Навои, дом 5. Уже три года здесь работаю в милиции. Всех знаю.

     Изображая гостеприимство, «милиционер» приглашает земляков в кафе, угощает напитками. Он рассказывает, как устроился, где живет, приглашает в следующий раз остановиться у него. Узбеки сетуют на проблему вылета. Друг с радостью выражает готовность оказать помощь. Земляческая солидарность!

     — Пойду поговорю с начальником смены.

     Он уходит минут на 15, попросив подождать. Вскоре появляется и радостно сообщает:

     — Везет вам, земляки. В Ташкент, правда, билетов нет, но есть в Чимкент. Полетите?

     Узбеки с радостью соглашаются, отдают новому «другу» документы, деньги и остаются ждать, планируя, как отблагодарят такого хорошего человека. Ждут долго, все более волнуясь. Но «друг» так и не появляется.

     Профессионал играет на самых тонких чувствах. Но чаще ему служат примитивизм человека: корыстолюбие, честолюбие. На честолюбивых мотивах разрабатываются самые грандиозные аферы, отрабатываются совершенные сценарии, готовятся исполнители и декорации. Обман, целенаправленная, мотивированная умственная деятельность с хорошо осознанной целью базис мошенничества. Обманщики вырабатывают легенду, которой придают характер подлинного события, готовят аргументы, подтверждающие легенду, и неоднократно проигрывают ход будущих событий. Система Станиславского!

     Умение предугадать поведение жертвы — одно из главных качеств мошенника. Выбирают тех, кто выглядит уверенным в себе, в собственной мудрости и хитрости, что любому нормальному человеку бросается в глаза. На подготовительном этапе охоты мошенник должен найти цель, выбрать средства, оценить обстоятельства, спланировать действия, учесть всю совокупность грядущих событий, причин, факторов.

     
Человек едет на тощем осле. Навстречу — всадник на откормленном жеребце. Человек поспешно слез с осла, поклонился и сказал:

     — Я готов выменять своего осла на вашего коня.

     — Ты дурак, что ли? — возмущенно спросил его всадник.

     — Нет, — невозмутимо ответил человек, — я просто хотел проверить, не дурак ли вы.

     
Так действует мошенник, отыскивая жертву. Нахальство и абсолютная невозмутимость в случае неудачи, поскольку следующая жертва — простак, он уверен в этом, всегда найдется.

     Выйдя на «охоту», иначе не назовешь поведение мошенника, он ощущает подъем творческой энергии, жизненного тонуса. Активизируется все в его натуре: выдумка, склонность к фантазии, внешняя доброжелательность, хитрость, предприимчивость, умение произвести впечатление, дерзость, упорство, нахальство, льстивость, эгоизм. Мобилизуется запас знаний, специальная техника исполнения приемов, хладнокровие, самообладание. Попробуйте, мысленно поставив себя на его место, совершить обман гражданина на улице, предложив ему, например, фальшивую купюру. Вы поймете, что названные выше качества действительно присущи мошеннику. Вместе с тем есть еще нечто в профессионале, что определяет мастера и выделяет его среди коллег по клану. Для успеха необходимы:

     — абсолютная секретность, начиная с отработки «сценария» и кончая временем, местом и исполнителями намеченной операции;

     — отсутствие доверия ко всем, включая соратников по ремеслу;

     — умение расширять круг знакомых для получения информации;

     — способность найти оптимальное решение в экстремальной ситуации;

     — возможность общения с жертвой уважительно и душевно;

     — умение проводить анализ побудительных и тормозящих мотивов поведения жертвы, играя на них и стимулируя;

     — моральная готовность к шантажу и запугиванию, но, опять же, с учетом максимального достижения целей игры;

     — способность распознать фальшь, неискренность и контригру противника.

     Все это позволяет получать информацию и проводить подготовку. Для вхождения в доверие мошенник демонстрирует компетентность в вопросе, делая в присутствии будущей жертвы заранее отрепетированные пассы, например, ложные телефонные звонки к людям, занимающим ответственные посты, и др. Обаяние позволяет мошеннику расположить жертву к себе. Простак должен доверять преступнику, чтобы тот мог успеть скрыться. Даже располагая некоторым опытом, трудно заявить в глаза мошеннику о своем недоверии, мешают традиционные совестливость, щепетильность, стеснительность. Этим жулик пользуется. В результате, восстанавливая задним числом ситуацию обмана, жертва всегда сожалеет о том, что вовремя не проявила твердость и решительность.

     Чем совершеннее личность, тем труднее распознать ее намерения, особенно если весь интеллект направлен на сокрытие этого. Чтобы не переплачивать за полезный жизненный опыт, используйте доступные признаки распознавания истинных намерений субъекта: эмоции и настроение, особенности речи, жесты, позы и т. п. Внутреннее состояние человека выражается через внешние проявления:

     — собственно язык, или вербальная, т. е. словесная информация, в том числе интонация, громкость, темп и другие оттенки речи;

     — «язык глаз» — выражение глаз, направление взгляда, состояние зрачков;

     — «язык тела и лица», или невербальная информация, т. е. походка, позы, жесты, мимика;

     — настроение, поведение и проявление эмоций, например, суетливость, настороженность, подавленность, страх.

     Состояние и поведение человека выдают его намерения. Приведем пример.

     При раздаче игроку приходят плохие или хорошие карты. Шулер, да и любой другой игрок, как правило, скрывает истинную ситуацию расклада, используя всевозможные приемы. Одни делают невозмутимое лицо, другие, наоборот, отвлекают противника, демонстрируя противоположные чувства. Например, при хорошем раскладе шумно выражают свое недовольство, бросают карты на стол рубашкой вверх, закуривают, как бы нервничая. Но затем, забываясь, проявляя признаки нетерпения, выпрямляются, откидываются на спинку стула, интенсивно выдувают сигаретный дым вверх. Это выдает возбуждение игрока, свидетельствующее о том, что карты у него выигрышные и с ним необходима осторожность. Непроизвольной демонстрацией истинного состояния души он выдал себя.

     Наиболее полно о чувствах, состоянии и намерениях человека говорят глаза, зрачки, выражение глаз. Понять и описать это словосочетание — «выражение глаз» — практически невозможно, тем не менее, оно широко используется на практике. Зрачки ведут себя независимо от воли человека. Они могут расширяться и сужаться в соответствии с тем, как меняется отношение и настроение субъекта: радость или возбуждение приводит к расширению зрачков. Наоборот, сердитое, мрачное, озлобленное настроение заставляет зрачки сокращаться. Научившись наблюдать за глазами, за зрачками, вы получаете дополнительную информацию о состоянии и намерениях их владельца. В разговоре с людьми научитесь смотреть в глаза и анализировать их сигналы.

     Известно, если человек нечестен или скрывает что-то, его глаза старательно избегают вашего взгляда. Скрыв свои глаза, например, темными очками, вам удастся и обмануть, и обыграть партнера. Не случайно темные очки сразу настораживают незнакомого собеседника и являются критерием предполагаемой неискренности. Темные очки скрывают сигналы глаз, в результате собеседник может быть обманут чаще обычного.

     Приведенные примеры иллюстрируют факт, что есть возможность, оценивая поведение и состояние человека, определить его истинные намерения. Особенности человеческой натуры, характера и личности взаимосвязаны с намерениями и манерой поведения человека. Анализируя совокупность этих свойств, сторонний наблюдатель (потенциальная жертва мошенника), используя соответствующие приемы и признаки, сможет определить, что предпримет дальше мошенник.

     Определение скрытых намерений человека путем анализа особенностей его поведения во время диалога жертвы с мошенником — важная задача. Мы исходим из того, что намерения человека определяются в основном натурой и характером личности, которые, в свою очередь, проявляются через особенности поведения в диалоге. Для постижения человеческих намерений служат определенные приемы, описанные в последующих разделах главы.

     
— Как определить: заяц или зайчиха?

     — Ну, это очень просто. Сначала нужно поймать и поставить на землю. Если побежал — значит заяц, если побежала — тогда зайчиха. Вот и вся премудрость.
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      Характеристики эмоционального состояния человека
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— Моя жена очень любит животных.

     — А моя вегетарианка.

     
Поведение человека, равно как и проявление его намерений во многом зависят от характера и эмоционального состояния личности. Модная сегодня теория сверхчувственного восприятия представляет нам эмоции как материальные компоненты нашей сущности. Иными словами, радуемся мы или грустим, вдохновлены или подавлены, настроены агрессивно или испытываем страх — всем эмоциям сопутствует «выделение» некоего информационного «вещества», без слов или других сигналов характеризующих наше состояние. Что является излучателем этого информационного «вещества» и как удается воспринимать его, на это пока нет ответов. Но все процессы «душевного» порядка есть проявление неизвестного пока состояния материи. И, следовательно, пытаясь понять человека, необходимо настроить себя на восприятие: слушая, видя, обоняя, пытаясь использовать интуицию — этот дополнительный и непознанный информационный канал.

     Столь необычную трактовку эмоционального выражения и восприятия трудно представить, но, возможно, именно эти материальные компоненты души, принимаемые сенсорной системой человека, помогают нам распознать намерения и мысли. Действительно, более 200 известных типов рецепторов человека, общее количество которых превышает десять в тридцать шестой степени, которые ориентированы на восприятие видео-, аудио-, тактильных, болевых и других ощущений, возможно, параллельно воспринимают и иные информационные сигналы, о которых ученые пока излагают лишь априорные концепции. Нет фактов пересечения функций известных и гипотетических сенсорных систем, но восприятие каким-то непонятным образом некоторых видов сообщений, которые трактуются как интуиция, наитие, ясновидение, сверхчувственное восприятие, есть не что иное, как неизвестное проявление способностей человека, его утерявших чувствительность и неразвитых сенсоров.

     Внешние признаки эмоций выглядят по-разному в зависимости от внутренних качеств человека. Эти качества, в соответствии с исследованиями психологов, позволяют определить тип человека и признаки, по которым с большой степенью уверенности можно классифицировать его как визуалиста, аудиалиста или кинестетика.

     Визуалист — плечи расправлены, держит достаточно большую дистанцию от партнера, говорит быстро и громко, часто делает в речи паузы, как будто срисовывая с картины ту информацию, которую собирается изложить. В разговоре нередко можно слышать звуки (э… а… м…). Как правило, начинает фразу с местоимений.

     Аудиалист — малоподвижен, жестикуляция практически отсутствует, для самоконтроля использует не ощущения, а логику. Не любит контакта глазами, речь монотонная, как будто на одной ноте. Когда говорит, смотрит собеседнику на лоб. Часто использует выражения типа: «те, кто», «тот, кто», никогда не берет на себя ответственность, крайне редко употребляет местоимение «я».

     Кинестетик — плечи и шея подаются вперед, дистанция до партнера максимально близкая, текучесть в движениях, любит прикасаться к партнеру руками; когда жмет руку, подолгу не выпускает ее из своей. Всю информацию пропускает через себя, через свои чувства. В речи очень часто звучит «я».

     Опытный мошенник (например, шулер) интуитивно познал эту классификацию и ведет себя по-разному с различными людьми. С визуалистом он особенно осторожен, чтобы компенсировать чрезмерную наблюдательность жертвы. Осторожным мошеннику надо быть еще и потому, что в стрессовой ситуации визуалист готов пойти на многое, вплоть до самых крайних решений, обвиняя при этом только противную сторону. Мошенники, берегитесь визуалистов! Но только на первом этапе общения, когда тот еще настороже. Вскоре наступает традиционная для него эйфория, которая отпускает все тормозящие инстинкты, и он начинает любоваться только собой.

     Визуалисты редко попадаются жулику на «прием» с первого раза, но часто, обладая завышенным самомнением, считают, что все должны понимать их с полуслова, а им самим ни под кого не нужно подстраиваться. Поэтому мошенник, если обладает достаточной подготовкой и опытом, знает подход к такой личности, прикинувшись, например, простаком. Визуалист, как правило, воспринимает примитивных субъектов свысока, не замечая, по собственной близорукости, «ловушку». Именно эти люди часто оказываются обманутыми, не предполагая с высоты своего самомнения возможность чьего-либо превосходства. Вместе с тем такие люди редко бывают жуликами.

     Аудиалист, используя, как правило, для контроля восприятия логику, не берет на себя ответственность принятия решения и, непроизвольно затягивая диалог, может избежать тем самым обмана.

     Кинестетик в стрессовой ситуации теряет уверенность, принимает извинительный тон и, следовательно, его легко можно обмануть.

     Аудиалисты и кинестетики легко отвлекаются, и в этот момент мошенник может незаметно провернуть намеченную жульническую махинацию.

     Можно рассмотреть и противоположную ситуацию, когда аудиалист или кинестетик выступает в роли мошенника. Уверенный тон, напористость, агрессивность действуют на них подавляюще. И им в этой ситуации завидовать не приходится, в большинстве случаев они проигрывают поединок с жертвой. Так происходит селекция на ранней стадии становления криминального специалиста. Он переквалифицируется, осваивает другой «репертуар», например, торговые махинации, где жертве не приходится смотреть в глаза, а доходы не менее высоки.

     Естественно, эмоциональное состояние человека вносит коррективы в стандартный стиль поведения. Если, например, кинестетик чем-либо возбужден, то в экстремальной ситуации он наверняка будет действовать нестандартно. Поэтому, зная хотя бы часть из множества признаков, можно уже ориентироваться в море неведомых составляющих души человека.

     Эмоции — это средство, с помощью которого осуществляется контакт, т. е. контакт между людьми устанавливается или разрушается, если они проявляют эмоции. Эмоции описывают внутреннее состояние человека и наиболее ярко проявляются в экстремальной ситуации, каковой является, в частности, попытка обмана.

     Основные эмоциональные состояния человека описаны в специальной литературе.

     Страх — эмоция, постоянно испытываемая человеком, но часто скрываемая усилием воли. Амплитуда страха колеблется от легкого испуга до ужаса. При этом резко сокращаются мышцы, в движениях появляется скованность, раскоординированность, дрожание пальцев рук, ног, идет активное потоотделение, широко раскрываются глаза и расширяются зрачки. Человек, испытывающий страх, увеличивает дистанцию общения с партнером, громкость голоса снижается, меняется темп речи, она становится медленной, с большими паузами между слогами, словами, фразами. Такое состояние у мошенника бывает в экстремальной ситуации, возникшей при провокационном вопросе, при виде милиционера или ваших друзей и т. д.

     Удивление — редко скрываемая эмоция, возникающая как реакция на нечто неожиданное. При этом брови поднимаются вверх, глаза широко раскрываются, но зрачки не расширяются как при испуге. Сильное внезапное удивление вызывает резкое расслабление мышц лица, и рот широко открывается. В таком случае можно сделать вывод, что предъявленная информация была ранее неизвестна. Воспользоваться этим состоянием в общении с мошенником трудно. Они, как правило, достаточно подготовлены к неожиданностям.

     Радость — выражается улыбкой, оживлением, усилением громкости и темпа речи. Собеседник сокращает дистанцию общения, как бы подаваясь навстречу вестнику радостного сообщения. У темпераментных людей, когда они испытывают радость, порой бывает трудно понять, о чем они говорят, настолько сбивчива речь. Проявление радости может служить показателем, что напряжение, возникшее при обсуждении неприятной или опасной темы, закончилось, когда вы перешли на нейтральную. Облегчение от минувшей угрозы вызывает радость, которую вы наблюдаете по внешним признакам. Если вы желаете проверить правильность своих выводов в оценке намерений собеседника, вернитесь к первоначальной теме, наблюдая за тем, как изменится его реакция. Эту эмоцию можно достаточно эффективно использовать в диагностике намерений человека. У мошенника она всегда сопряжена с нетерпением.

     Главная цель мошенника в диалоге с жертвой — это проникновение в душу, он не может позволить себе проявление сильных эмоций, поэтому приходится отлавливать мельчайшие нюансы, чтобы составить полное впечатление.

     Гнев — трудноскрываемая эмоциональная реакция, обычно проявляющаяся в ситуациях, когда возникает противоречие между ожидаемыми и реальными обстоятельствами. Внешне это может выражаться в том, что напрягаются мышцы, когда человек сдерживает свой гнев, можно заметить, как у него «ходят желваки». Пальцы рук сжаты в кулаки, вплоть до побеления кожи на суставах пальцев. Поза приобретает угрожающий характер. Вызвать гнев может какое-либо замечание с вашей стороны, содержанию которого вы, возможно, и не придали значения. Внимательно наблюдая за собеседником, можно вовремя исправить ошибку или, наоборот, усилить психологическое давление, выводя собеседника из себя. Если это выгодно вам, конечно.

     Горе (печаль) — реакция на утрату чего-то очень личностно значимого для человека. При горе плечи у человека опущены вниз, походка замедленная, шаркающая, отмашка рук либо вообще отсутствует, либо еле заметна. На лице характерна маска скорби, голос тихий, тусклый. Речь или молчание могут прерываться часто глубокими вздохами. Глаза опущены вниз, человек как бы смотрит внутрь себя. На вопросы отвечает медленно, а иногда и невпопад. Даже если ваш партнер достаточно хорошо владеет собой, все равно можно зафиксировать элементы внешних признаков этой эмоции. Эту эмоцию мошенник часто использует в артистической игре, которую затевает, чтобы достичь цели в общении с жертвой.

     Отвращение (раздражение) — реакция на что-то неприятное для человека, выражающаяся характерной мимикой лица. Когда что-то не ладится у мошенника, вы сразу заметите это. Важна фиксация и адекватная оценка перечисленных эмоций.

     Страх, возможно, главная эмоциональная сила, обеспечивающая успех действий мошенника. Эта эмоция способствует подъему его «творческого» тонуса, заставляя подавлять все другие мешающие факторы: гнев, горе, печаль, отвращение. Мошенник в диалоге с жертвой должен быть всегда «на подъеме», подавляя жертву своей напористостью, жизненной энергией и другими качествами, которые несет его психологический портрет. Отклонения от правила быть не может. Нельзя выходить «на работу» в подавленном, угнетенном настроении, поскольку это может привести либо к краху, либо к неудаче.

     Перечисленные психические реакции нередко симулируются мошенником, чтобы добиться необходимого результата, обманув жертву. Заискивающую фальшь распознаешь сразу. Это тоже прием мошенника. Случайный человек, который ведет себя с вами так, словно вы выше его чином, несомненно, чего-то добивается этим. Тот, кто сможет уловить фальшь в игре, понять истинное эмоциональное состояние жулика, своевременно его распознает.

     Один из мошеннических сценариев разыгрывал «монах», который обращался от имени братии к руководству предприятий с просьбой отпустить святой обители товары. При нем были, естественно, надлежащие гарантийные письма, подписанные отцом-настоятелем, и действовал он с подобающей бутафорией, молитвами, благословлениями, крестным знамением. «Монах» обращался только к тем руководителям, которые, на его взгляд, подходили для делового диалога с ним. С этой целью он предварительно наводил справки у сотрудников предприятия. Например, к руководителю-иудею не обращался, выбирая православных людей.

     Сценарий срабатывал безотказно, позволяя получать «монаху» все, начиная от машин пива и телевизоров и кончая строительными материалами. Гарантийная бумажка, подписанная «отцом-настоятелем», и хорошее исполнение роли давали стопроцентную вероятность на благоприятный исход диалога и, естественно, никаких гарантий тем, кто отпускал товар. Мошенник готовил и продумывал свой «бизнес», сидя на нарах в местах заключения, и он пришелся как нельзя кстати в наши дни, когда произошел поворот к религии даже на государственном уровне.

     Разоблачен был «монах» руководителем одного из предприятий, назовем его ортодоксальным руководителем, который, отметив несоответствие невербальных действий «брата» его эмоциональным реакциям, обратился в правоохранительные органы. Видимо, и в других эпизодах можно было неоднократно заметить отклонение от должного поведения «монаха». Но сформированный стереотип мешал разглядеть мошенника, хотя возможности для этого были. Например, получив разрешение на отпуск машины пива на комбинате и милостиво благословив руководителя, осенив крестным знамением грузчиков, которые вне очереди стали загружать машину, «монах» первым делом «хлопнул» бутылку пива и, облегченно вздохнув, продолжил свои священнодействия с окружающими, благословляя и даруя «доброе слово».
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      Как общаться с человеком. Приемы, способствующие определению намерений человека
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Еврей беседует на горе Синай с Богом:

     — О великий Бог, что значат для тебя сто тысяч лет?

     — Одна минута.

     — О владыка, что значат для тебя сто тысяч золотых монет?

     — Медяк.

     — Так подари же мне, о творец, один медяк.

     — Подожди одну минуту.

     
Человек разумный, хомо сапиенс — это далеко не только способность думать. Думает и дебил, и олигофрен. Самое главное в мыслительном процессе — способность анализировать и делать выводы. Аналитический склад ума — это природная или приобретенная мудрость человека, которая позволяет реализовать свои возможности, особенно в критической ситуации. Использование этой возможности приносит результат. Для жулика аналитические способности — необходимое условие успеха, для честного человека — это возможность избежать многих проблем, если ваш визави окажется мошенником. Те приемы, которые мы хотим описать, должны способствовать:

     — пониманию внутренних особенностей человека, его эмоционального состояния и настроения;

     — интерпретации внешних признаков поведения;

     — раскрытию замаскированных намерений.

     Рассмотрим общие правила поведения человека в различных ситуациях. Это экстракт работы Д. Карнеги, гениального среднестатистического американца, который смог сформулировать все, чего не хватает людям для успеха, богатства и счастья. Советы настолько полезны, что они должны быть доведены до сведения всех, как мошенников, так и простаков.

     Мошенник, общаясь с жертвой, чтобы добиться успеха, должен:

     — говорить о том, что его подопечный желает слушать;

     — говорить меньше, чем слушать; но иногда, наоборот, обилием слов маскировать свои замыслы;

     — никогда не спорить;

     — легко признавать свою неправоту, если это может привести к успеху;

     — стараться сразу добиться от собеседника согласия по любому пустяковому поводу, переходя затем к более серьезным вещам;

     — демонстрировать «искреннюю» радость и интерес от общения, называя человека по имени, улыбаясь и всячески показывая свое расположение;

     — поддерживать в человеке сознание его значительности.

     Рассмотрим сущность этих психологических пассов обманщика. Самый простой способ повлиять на другого человека — это говорить о том, что тот хочет слышать. Поэтому так просто цыганка, найдя подходящую жертву, методом психологического тестирования определяет болевые точки души и говорит на больные для человека темы, одновременно стараясь дать простые и доходчивые решения. Мошенники стараются нащупать мотивы, связанные с тщеславием, корыстолюбием и т. п., искусно выводя речами собеседника на откровение. Он всегда осторожен и настороже, хотя оставляет впечатление беспечного болтуна, в конце концов, используя ряд приемов, на которых мы сейчас остановимся, заставляет говорить жертву. Болтливость, да еще помноженная на неудовлетворенное тщеславие, — идеальная почва для достижения скрытых целей.

     Вот на тщеславии и играет мошенник. Какие же у него приемы?

     Многие из нас, почти все, предпочитают обсуждать свои успехи, нежели слушать о ваших. Неважно, кто ты: неоперившийся юнец или седой и сутулый ветеран — никто не упустит возможности поговорить о себе. Потому самый простой прием мошенника в достижении цели — слушать и немного «подпевать», провоцируя на еще большую откровенность. В пылу словесного самолюбования самая конфиденциальная информация легко достигнет ушей ловкого пройдохи.

     Любой человек ждет сочувствия. Если отнестись сочувственно к делам и желаниям других, оказать внимание и выслушать, вы приобретете расположение и сможете много и безвозмездно получить от собеседника, достичь своих целей. Если перед вами альтернатива — говорить или слушать, придерживайтесь правила: пусть большую часть времени говорит собеседник.

     Не возносясь, не гордясь, не выпячивая своих достоинств, вы будете более удачливы в общении с окружающими. «Если вы хотите иметь врагов, то превосходите ваших друзей; но если вы хотите иметь друзей, то пусть ваши друзья превосходят вас». Очень верное высказывание Ларошфуко! В частности, всегда внушайте человеку сознание его значительности и делайте это искренне.

     У немцев есть пословица: «Самая чистая радость — это радость, которую приносят неприятности других». Встретив несчастного, униженного человека, как бы возвышаешься в своих глазах, чувствуешь превосходство по отношению к обездоленному и снисходительно бросаешь «копейку». Этот психологический мотив позволяет многим мошенникам пользоваться человеческой отзывчивостью. Каждый встречался с примитивным сюжетом, когда некто, взывая к состраданию, выпрашивает что-либо. Чаще всего — деньги. Поэтому маленький попрошайка и фальшивый инвалид, «выбалтывая» у вас деньги «на хлебушек», будет очень возмущен, когда вы на самом деле дадите ему кусок хлеба. Возмущению не будет предела: «Он просит на хлебушек, а не хлебушек!» В подобном эпизоде «лицедей» выступает бездарно и получает отказ. Но если последователи клана попрошаек не переводятся, можно полагать, что их деятельность приносит доходы.

     Главное правило мошенника — никогда не спорить, не возражать, почти всегда соглашаться. Он выясняет мнение другого человека и использует его точку зрения, учитывая свой интерес. Предлагая, например, негодный товар, мошенник никогда не будет давить на вас и всегда согласится с мелкими дефектами, которые вы обнаружите, отстаивая в целом неоспоримые преимущества предлагаемой вещи. С видимой неохотой он соглашается, например, на снижение цены, в то время как в душе торжествует, зная, что ваше предложение все равно на порядок выше реальной стоимости вещи.

     Для достижения желаемого результата важно, чтобы собеседник с самого начала говорил «да, да». Старайтесь не давать возможности ответить нет. Тогда возникает психологическое препятствие, заставляющее самолюбие человека отстаивать высказанное суждение даже вопреки логике и собственной выгоде.

     Одно из главных правил межличностного общения заключается в проявлении искреннего интереса к собеседнику. Наблюдая поведение шулера или его подручных в карточной игре, можно легко убедиться в справедливости этой истины. Мелкие одолжения, незначительные знаки внимания, которые они постоянно оказывают вам, настолько располагают, что вы не замечаете готовой для вас ловушки.

     Наиболее простой способ произвести хорошее впечатление — проявлять радость и сердечность при встрече с человеком, что легко достигается через улыбку, внимание, искреннее расположение. Чтобы усилить эффект, которого вы добились улыбкой, есть еще одно простое правило. Беседуя и со знакомыми, и особенно с незнакомыми людьми, используйте выражения учтивости, такие, как «простите за беспокойство», «будьте любезны», «пожалуйста», «если не возражаете», «благодарю вас». За ширмой благопристойных манер и сердечности трудно распознать злоумышленника. Но основной особенностью первого контакта должна быть искренность. Если она явно не выражена, не слышна в интонации, не написана на вашем лице, как бы вы ни старались улыбаться и демонстрировать хорошие манеры, впечатление о вас навсегда будет испорчено.

     Очень важное правило заключается в следующем: давайте другим то, что вы хотели бы получить от них. Даже человек, склонный к мошенничеству, всегда будет реагировать положительно, если почувствует, что вы считаете его честным, доброжелательным и справедливым.

     Используйте и взывайте к более благородным мотивам души. Это окупается в любой ситуации. Мошенники и аферисты используют большинство названных приемов.

     
Пробрался в дом ночной вор, сложил в мешок все награбленное, как вдруг почувствовал чье-то прикосновение к плечу. Оглянувшись, увидел священника, который укоризненно качал головой.

     — О, сын мой, зачем ты занимаешься этим греховным делом? Молю тебя, отвратись от зла — и ты станешь угоден Богу! Выложи из мешка все, что собрал, и ступай с миром.

     Вор обрадовался, что его не заберут в полицию, все оставил и исчез в темноте. Тут «добрый пастырь» сложил все в другой мешок и выбрался из дома.

     
Межличностное общение, или коммуникация, включает в себя посылку сообщения и прием ответного. В этом заключается диалог. Мы постоянно посылаем сообщения, но окружающие люди часто получают их в искаженном виде либо не получают вообще. Вступая в диалог, необходимо, во-первых, уметь излагать мысли так, чтобы они были адекватно приняты собеседником; во-вторых, уметь слушать партнера, дать ему возможность высказать все, что он хотел бы сказать, и правильно, без искажений, понять то, что он изложил. Однако следует заметить, что у большинства людей способности к восприятию и изложению мыслей весьма ограничены.

     Чтобы достичь результата, мошенник, прежде чем вступить в диалог, проведет психологическое тестирование жертвы. Он определит:

     — тип человека (визуалист, аудиалист, кинестетик);

     — стратегию поведения (агрессивная, пассивная);

     — язык коммуникации с жертвой: тип, темперамент, характер, настроение.

     Тестирование, скорее всего, происходит на интуитивном уровне и не поддается системному описанию. Тем не менее, цели всегда именно такие.

     Использование языка партнера в межличностном общении помогает сразу значительно приблизиться к достижению цели. Язык во многом связан с типом человека. Если собеседник говорит: «Давайте взглянем на…», то, во-первых, и вам желательно употреблять то же слово «взглянем», и, во-вторых, вы уже с большой долей вероятности можете сказать, что перед вами визуалист. Если же он скажет: «Давайте возьмем…», то, скорее всего, перед вами — кинестетик.

     Определив после психологического тестирования тип партнера, вы сможете правильно воспринимать его, если не помешают присущие большинству людей ограничения. К их числу относятся так называемая коммуникативная некомпетентность и стереотипы восприятия.

     Коммуникативная некомпетентность — это низкий уровень культуры, неумение слушать, адекватно интерпретировать слова, неумение грамотно и понятно излагать мысли. Возможность и умение поставить себя на место партнера — исключительно важная способность аналитика.

     От первой фазы общения зависит многое. Но очень часто устоявшиеся стереотипы мешают адекватному восприятию субъекта, не позволяя достичь контакта, или наоборот, некорректно оценить качества интересующего человека. Устоявшиеся стереотипы сознания часто использует мошенник. Они меняются во времени и определяются господствующей идеологией. Сегодня, например, наблюдается смещение в сторону религии. И этим с успехом можно воспользоваться. В метро появились монашенки цыганского типа, собирающие подаяние на восстановление храма, или иллюстрация тому — приведенный выше пример с «монахом». Достаточно плохая игра, но тонко продуманный сценарий с «железным» стереотипом позволяют мошеннику добиться блестящих результатов.

     При оценке людей эталоном сравнения мы непроизвольно выбираем себя. Могут быть два варианта: завышение данных партнера, и тогда вы окажетесь в зависимом положении; занижение его интеллектуальных и волевых свойств, что может привести к еще более негативным результатам. С высоты своего псевдопреимущества вы не заметите элементарных ухищрений жулика. И то и другое влияет на ситуацию, поэтому помимо эмоциональных оценок важны также и психофизические приемы. Если вы испытываете какую-то негативную эмоцию, то она может «изуродовать» весь диалог. И наоборот, приподнятое настроение заразит вашего собеседника и в большинстве случаев принесет вам удачу в общении.

     
Глубокой ночью звонит телефон. Жена берет трубку.

     — Дорогая, это я. Иду домой. Я не очень задержался?

     — Нет, любимый.

     — А можно я приведу 5–6 приятелей?

     — Да, любимый.

     — Мы посидим, выпьем…

     — Конечно, любимый.

     Мужчина вдруг замолкает, а потом говорит:

     — Извините, я, наверное, ошибся номером.
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      Как понять человека. Внешние признаки психологического портрета
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Обросший, лохматый парень заходит в парикмахерскую.

     — Подстригите меня как в прошлый раз.

     — Это не ко мне. Я здесь всего три года работаю.

     
Индивидуально-психологические особенности личности — это практически весь спектр характеристик, иными словами — психологический портрет. Если этот портрет «нарисован» неверно, завышены или занижены те или иные реальные качества, то и ошибка, особенно на первом этапе общения, будет иметь непредсказуемые последствия. У большой части людей происходит завышение значимости первого впечатления.

     Несомненно, жизненный опыт существенно влияет на формирование мгновенного представления о субъекте, но доверяться ему всегда и полностью вряд ли следует, как не следует его полностью игнорировать. Впечатление о незнакомом человеке на 90 % формируется в первые секунды общения. Потому так стараются произвести впечатление: невеста — на родителей жениха, подчиненный — на своего начальника, мошенник — на свою жертву.

     Но мошенника можно считать профессионалом диалога, у него не должно быть ошибки в формировании у вас «первого впечатления». Поэтому единственная возможность корректной оценки намерений — использовать весь приведенный выше перечень приемов анализа поведения.

     Рассмотрим также дополнительные критерии поведения, которые могут быть полезны для этого. Среди особенностей человека держаться, говорить, смотреть, жестикулировать есть такие, которые располагают к открытости; другие, наоборот, раздражают и подавляют или даже мешают общению. Неудачный жест или выражение не всегда являются критерием злодейства, скорее, наоборот, жулик или мошенник никогда не проявит такой некомпетентности в диалоге. Но то, как человек держится, его манера поведения, характерные позы, жесты, мимика — во многом характеризуют его намерения. Эту информацию можно вычленить на любом этапе общения, определить состояние партнера и своевременно откорректировать собственное поведение.

     Многие особенности поведения человека, такие, как уверенность в себе, напористость, самодовольство, суетливость, настороженность, подозрительность, задумчивость, стеснительность, рассеянность, разговорчивость, неуверенность, напряженность, внимательность, сомнение, трудно идентифицировать с намерениями человека. Но именно они описывают эмоциональное состояние, а некоторые однозначно определяют то, что мы ищем, — неискренность. В частности назовем:

     — особенности жестикуляции, которые называют еще «языком тела», включающие жесты, осанку, позы, движение рук и ног, положение головы, походку и посадку;

     — особенности взгляда, мимику лица;

     — особенности разговорной речи и голоса, в том числе тембр и громкость голоса, интонацию, прерывистость и т. п.

     Эти особенности реально характеризуют состояние и намерения человека. Наш интерес в основном сосредоточен на тех поведенческих реакциях, которые способствуют распознаванию намерения обмануть.

     Жесты лжи и жесты, демонстрирующие попытку скрыть внутреннее напряжение:

     — рука в попытке закрыть рот, потереть глаза, уши или нос;

     — оттягивание воротничка;

     — почесывание шеи, потирание затылка;

     — руки в карманах, руки за спиной;

     — постоянное наблюдение за партнером с целью выяснения его отношения к высказыванию;

     — легкая улыбка, часто «натянутая», помогающая скрыть состояние напряжения;

     — отряхивание одежды или собирание несуществующих ворсинок;

     — появление потребности грызть ногти, стучать пальцами или ногами, поправлять запонки, снимать и одевать кольцо с пальца, вертеть в руках галстук и т. д.

     При ложных заявлениях люди испытывают страх, проявляющийся в различных вегетативных реакциях:

     — появление капелек пота на шее, лице;

     — покраснение отдельных частей лица;

     — подрагивание и пересыхание губ,

     — искривление лицевых мышц;

     — пульсация сонной артерии;

     — непроизвольное движение кадыка.

     Реакция глаз при ложных высказываниях:

     — расширение зрачков;

     — учащенное моргание;

     — бегающие глаза, поскольку лжец не в состоянии выдержать взгляд собеседника;

     — взгляд исподлобья.

     Реакция голоса и особенности речи:

     — изменение интонации и тональности голоса;

     — появление дрожи в голосе и изменение темпа речи;

     — появление логических и временных несоответствий в ответах на вопросы;

     — несоответствие интонации и экспансивности высказывания смысловому содержанию, неумеренные попытки придать своим словам видимость правды.

     Помимо сигналов, непосредственно выдающих ложь и неискренность, необходимо фиксировать в диалоге отчужденность, неодобрение, демонстрацию превосходства и т. п. Это позволяет ввести диалог в нужное русло, исправить возникшие осложнения, ликвидировать напряженность.

     Жесты отчуждения, сдерживания негативных эмоций:

     — скрещенные на груди руки;

     — сплетенные кисти рук, стиснутые пальцы, сжатые кулаки;

     — руки, сжатые за спиной или вцепившиеся в подлокотники кресла;

     — скрещенные ноги, переплетенные лодыжки;

     — отклонение корпуса тела от собеседника;

     — наклон головы вперед.

     Жесты неодобрения и критической оценки:

     — рука у щеки;

     — поглаживание подбородка;

     — наклон головы вбок;

     — взгляд поверх очков.

     Жесты самодовольства, демонстрации превосходства, подавления, подчинения, агрессивности:

     — ладонь вниз, указующий перст;

     — большие пальцы рук за брючный ремень;

     — закладывание рук за голову;

     — ноги на стол или на ручку кресла;

     — скрещенные на груди руки;

     — посадка верхом на стул;

     — сомкнутые пальцы.

     Демонстрация этих жестов предупреждает о возможной конфронтации или означает, что напряженность достигла предела. Необходимы оперативные действия, чтобы избежать краха переговоров, исключить соперничество. Помимо слов и действий служат жесты открытости, психологической нестабильности, неуверенности, принятия решения.

     Жесты открытости, иллюстрирующие правдивость, или, наоборот, маскирующие ложь:

     — открытые ладони вверх;

     — поднятые плечи;

     — расстегнутый пиджак;

     — руки, приложенные к груди;

     — повторение ваших поз и жестов («отзеркаливание»);

     — откровенная улыбка.

     Жесты неуверенности, потребности в поддержке, готовности к восприятию:

     — почесывание шеи, потирание затылка;

     — хлопок ладонью по лбу;

     — сидение на краю стула.

     В разговоре это состояние можно уловить по нервозности поведения, замедленности реакции, переводу разговора на другую тему, бегающему взгляду собеседника.

     Хорошо помогает ликвидировать дисбаланс общения процесс курения. Многие противоречия можно устранить, предложив партнеру по диалогу сигарету. С другой стороны, способ курения может хорошо иллюстрировать внешнее проявление внутреннего конфликта человека.

     Вся совокупность средств тестирования помогает быстро уличить собеседника в неискренности. Распознавание «языка тела» является одним из наиболее корректных и доступных способов анализа в общении. Непроизвольные нервные импульсы, посылаемые мозгом человека в момент лжи, раскрывают намерения вопреки всем усилиям. Правда, восприятие такого сигнала не всегда означает, что человек лжет, но может служить признаком обмана, и дальнейшее наблюдение за человеком и его жестами подтвердит или опровергнет подозрения.

     Важная особенность жестов заключается в том, что они почти всегда бессознательны и адекватно описывают намерения человека, если только не маскируют их. Но в последнем случае можно увидеть неискренность благодаря другим информационным каналам — глазам, голосу, манере поведения. Именно это используется как главный критерий распознавания скрытых намерений. Традиционно глаза и голос всегда являлись самым достоверным инструментом отражения истины, поскольку на долю глаз приходится 80 % воспринимаемой из внешнего мира информации, на долю слуха менее 10 %, а на все остальные рецепторы — оставшийся объем.

     Далеко не всегда удается вступить в деловое общение с «открытыми» партнерами. Часто приходится взаимодействовать с теми, кто в силу обстоятельств относится к вам с подозрением и настороженностью, проявляя при этом сдержанность в высказываниях. Глаза — наиболее важный инструмент тестирования настроения и намерений. Если человек стремится не смотреть на вас вообще, то, видимо, он что-то скрывает.

     В соответствии с теорией оккультизма глаза являются источником энергии. И если вы хотите защититься от подавляющего влияния воли мошенника, или, наоборот, вывести его из устойчивого состояния, можете использовать так называемый центральный взгляд. Это полезно не только в критической, а в любой жизненной ситуации. В разговоре смотрите собеседнику в переносицу. Когда собеседник отвечает, глаза можно опускать вниз, не растрачивая энергию. Нельзя моргать и отводить глаза в сторону. Если захочется моргнуть, поднимите веки вверх и опустите их до прежнего положения. Зрачки должны оставаться на том же месте, на переносице собеседника. Ведите себя очень сдержанно, не суетитесь, не делайте лишних движений, не говорите лишних слов и не задавайте лишних вопросов. Такой взгляд, как уверяет колдун Ю. Лонго, в конце концов, бросает в дрожь или в жар, человека потянет к вам или, наоборот, оттолкнет. По крайней мере, мошенник почувствует себя неуютно и быстро ретируется.

     Командные жесты ладони, выставленные большие пальцы рук, жест небрежной опоры на что-либо демонстрируют властность, превосходство, даже агрессивность. Это жесты раздражающие и подавляющие, поэтому воспринимаются негативно, независимо от сути высказывания. Они не используются мошенником, поскольку для него приемлемая форма общения — убеждающая, и только в некоторых случаях, когда цель близка, он может использовать подавляющую жестикуляцию. Но здесь важно не переиграть, приведя партнера в раздражение.

     Наблюдая вашу жестикуляцию, мошенник может изменить линию своего поведения, усилить или ослабить нажим в зависимости от того, что вы демонстрируете: неуверенность, одобрение, потребность поддержки, размышление или, наоборот, критическое восприятие, подозрение, отрицание, сомнение. Уловив неприятие в вашем поведении, жулик может вовремя среагировать на ситуацию, а затем, поймав момент, подсечь свою жертву с ловкостью бывалого рыболова. С другой стороны, предполагая недобрые намерения, и вы можете, используя слова и жесты, провоцировать ожидаемые реакции мошенника: нетерпение, агрессивность, наглость, непочтение. Вместо удачной рыбалки он останется без улова.

     Важно оценить интеллектуальный уровень партнера по диалогу. Для этого надо анализировать:

     — системность высказываемых мыслей или, наоборот, поверхностность суждений;

     — примитивность, недальновидность и абсурдность заключений;

     — отсутствие чувства юмора.

     Чем больше вы увидите изъянов в партнере по общению, тем ниже уровень его интеллекта, тем больше вероятность не поддаться на обман, не попасть на удочку мошенника.

     Жулики обладают особым талантом — подчинять жестикуляцию лживым высказываниям. Чем увереннее они пользуются этим, тем выше их профессионализм. Однако ложь порождает отчуждение, и, ориентируясь на приведенные оценки, можно распознать большинство ложных высказываний.

     Деловой диалог предполагает наличие доверительных отношений между собеседниками, отсутствие этого попросту не позволяет достичь цели. Поэтому вовлечение в разговор требует, прежде всего, выяснения взглядов и вкусов, которых придерживается партнер. Для мошенника это особенно важно. При этом следует помнить, что любой индивидуум — человек, наделенный эмоциями, привычками, психологическими, моральными и физическими ограничениями, конкретным жизненным опытом. Поэтому невозможность или нежелание познать все это в собеседнике приводит к провалу в общении. Можно, конечно, не тратить больших усилий, считая, что это ваша первая и последняя встреча, но тогда вы можете оказаться в роли жертвы. Неспособность адекватно воспринимать другого человека, учитывая его сильные и слабые качества, приносит неудачу. Взаимодействуя с другим, старайтесь ставить себя на его место, думать и чувствовать то, что чувствует ваш партнер, анализировать его слова, манеру поведения.

     
В кафе заходит человек с собакой и заключает с посетителями пари, что его пес сейчас будет разговаривать. Но собака молчит. Человек оплачивает пари и уходит под общий хохот.

     — Из-за тебя я проиграл уйму денег! — говорит хозяин собаке.

     — Чудак! — отвечает пес. — Ты только представь, сколько денег мы загребем завтра.
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      Как распознать ложь и уличить мошенника
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Волк встретил лошадь.

     — Ну, теперь-то я поем досыта!

     — Подожди. Посмотри лучше, что у меня на копыте написано.

     Посмотрел — и получил копытом по лбу. Через полчаса очухался.

     — Для чего мне эта писанина, если я вообще грамоты не знаю.

     
Можно ли понять, что имеешь дело с мошенником? Это сложно, но все написанное выше поможет сделать правильное суждение. В примитивных операциях типа «купил-продал», необходимо быть абсолютно внимательным и не отвлекаться. При более сложном алгоритме общения следует включать в действие анализ. Поскольку главный инструмент действия мошенника — обман и ложь, цель его жертвы состоит в том, чтобы уловить именно это, учитывая:

     — особенности голоса и речи;

     — движение глаз и мимику лица;

     — соответствие жестов и поз содержанию переданной информации;

     — содержание и технику ведения разговора.

     Вот пример. Заселяется дом, хозяйка хлопочет по благоустройству квартиры. Вдруг — звонок в дверь, и миловидная соседка, дружелюбно улыбаясь, просит разрешения позвонить по телефону:

     — Мы живем выше этажом. У нас с мужем аппарат еще не подключили, а должны привезти мебель, что-то задерживаются. Если вы позволите, я свяжусь с магазином.

     Хозяйка, демонстрируя хорошие манеры, приглашает зайти соседку. Та звонит и, обрадованная услышанным, просит разрешения сделать еще звонок. Звонит подруге и начинает обсуждать женские темы. Хозяйке неинтересно и неудобно слушать, она уходит на кухню и занимается своими делами. В этот момент и совершается хищение того, что «плохо лежит» либо в прихожей, где расположилась «гостья», либо в комнате, куда на несколько секунд может проникнуть она сама либо ее шустрый сообщник. Потом соседка уходит, пропажу хозяева обнаружат значительно позже.

     Чтобы не оказаться в подобной ситуации, не доверяйте посторонним людям. Не стесняясь, наблюдайте за их действиями. Мошенник все свои усилия направляет на то, чтобы не обнаружить истинных намерений через фальшивый взгляд, бегающие глаза и другие признаки. При этом нервной энергии не хватает для контроля других реакций. И тогда появляется несоответствие между выражением лица, глаз и другими жестами, выдающими ложь. Всю совокупность микросигналов и жестов лжи невозможно взять под контроль, противоречие лживых жестов и якобы правдивых высказываний — основной инструмент распознавания лжи.

     Исследователи отмечают, что словесное общение в беседе занимает менее 35 %, а более 65 % информации передается с помощью других средств (позы, жесты, мимика, взгляды). То есть словами мы передаем только фактическую информацию, в то время как большую часть психической информации и передаем и воспринимаем с помощью невербальных средств. Более того, известно, что мышление осуществляется в особой кодо-информационной системе, принципиально отличной от любого национального языка. Для йогов не существует проблемы общения с иностранцами, несмотря на незнание языка. На бессознательном уровне перерабатывается в несколько миллионов раз больше информации, чем на осознанном. Когда замечаете, что кто-то сказал неправду, в действительности фиксируется не только разногласие между языком тела и словами, но и дополнительная информация на интуитивном уровне восприятия, этом непознанном информационном канале, который позволяет более объективно судить об истине.

     Наша эмоциональная жизнь раздвоена, и это отражается на лице: правая часть лучше контролируется, зато левая более искренне выражает наши чувства. Поэтому в сомнительных ситуациях обращайте больше внимания на левую сторону лица собеседника.

     Считается, что женщины обладают более организованным аппаратом духовного взаимодействия и общения, в связи с чем более чувствительны ко всем проявлениям фальши, лжи, обмана. Наличие врожденной способности замечать и фиксировать мельчайшие детали неискреннего поведения позволяют им распознать обман и лукавство. Может быть, в отношении мужчин, особенно мужей, это и правильно, но когда женщина обманывает женщину, проявляются равные возможности, лишь интеллект обеспечивает успех. Иллюстрацией сказанному является то, что жертвами обмана цыган в большинстве случаев становятся женщины, а более грубо организованная мужская натура оказывается в этих эпизодах нечувствительна к ухищрениям мошенника.

     Мошенник пользуется довольно простым набором приемов: отвлечение, заманивание, запутывание. Несмотря на простоту, эти приемы зачастую способствуют успеху, поскольку мошенник опирается на психологию. Нередко эксплуатируются такие качества человека, как застенчивость, порядочность, рассеянность и т. п. Как правило, задним числом жертва мошенничества находит много особенностей эпизода и диалога, на которых она не заострила внимания, пренебрегла, недооценила. В связи с этим можно предложить следующие критерии общения с подозрительными личностями.

     В общении пытайтесь выяснить явные и скрытые цели собеседника, нарисовать его реальный портрет. Для этого:

     — попробуйте подавить волю партнера;

     — используйте заискивание, лесть, т. е. превозносите значимость собеседника;

     — демонстрируйте показное безразличие к вопросу, что чрезвычайно распаляет активность заинтересованного субъекта;

     — заманивайте блестящими приманками, отвлекая от общения с вами.

     Психологическое давление или подавление воли противника может проявляться по-разному. Если собеседник пытается подчеркнуть собственную значимость в решении проблемы и вместе с тем показать ее неразрешимость лично для вас — его стратегия направлена на подавление вашей самостоятельности. Если мошенник заметит вашу реакцию на лесть, он также классически сможет использовать ее, побуждая вас к высокомерному снисхождению, усыпляя тем вашу бдительность. Подчеркивая собственную незначительность или демонстрируя незаинтересованность, мошенник стремится тем самым достичь выгоды. Эти приемы близки к заманиванию.

     Приведем перечень симптомов лжи, обилие которых показывает, что независимо от воли и мастерства мошенника зрелый, опытный человек всегда сможет уличить его в неискренности.

     1. Наличие противоречия высказывания и уже известной вам информации. Ложь трудно продумать во всех деталях, поэтому лжец старается запомнить то, что считает наиболее важным. Часто ложь носит цепной характер — одно искаженное обстоятельство вынуждает вносить коррективы в другое. Это требует серьезных усилий и времени. Основной прием выявления — уточняющие вопросы с упором на детализацию фактов.

     2. Неопределенность, некорректность сведений в ложной информации. Причина — это не было пережито и, следовательно, плохо закреплено в памяти.

     3. Чрезмерная нарочитость и точность описания событий, особенно отдаленных во времени, что выдает заучивание ложной информации. Лгуны в случае высказывания сомнения в их искренности редко «обижаются» или пытаются заверить собеседника в своей правоте. Срабатывает простое психологическое правило мошенника: не этот, так тот попадется.

     4. Совпадение в мельчайших деталях независимых сообщений нескольких рассказчиков. Детали, как правило, воспринимаются индивидуально.

     5. Отсутствие в рассказе несущественных подробностей и деталей, которые типичны для реального участника событий.

     6. Несовпадение одних и тех же событий в различные моменты времени.

     7. Исключительно позитивная информация о себе. Правдивые люди не скрывают свои негативные черты и сомнения в объяснении некоторых негативных фактов, что обычно несвойственно лжецу.

     8. Настойчивое, неоднократное повторение каких-либо утверждений. Восточная пословица гласит: «Ты сказал мне в первый раз, и я поверил, ты повторил — и я усомнился, ты сказал в третий раз — и я понял, что ты лжешь».

     9. Оговорки в изложении, т. е. невольное сообщение достоверной информации. Лгуны часто бурчат ответы себе под нос или сбиваются в ответах. Речь их отрывочна, предложения часто незакончены.

     10. Нетипичные для данного человека выражения и термины, свидетельствующие о заучивании информации, подготовленной другим.

     11. Обедненный эмоциональный фон рассказчика, что является следствием отсутствия реальных эмоций в момент совершения события.

     12. Неумеренные, неоднократные ссылки на свою добропорядочность и незаинтересованность. Свои заверения мошенник часто подтверждает всякого рода клятвами (типа «клянусь Богом»), пытаясь придать обману большую убедительность.

     13. Уклонение от ответа на прямой вопрос, попытки создать впечатление, что этот вопрос не понят или «забыт». Лжецы часто не отвечают на прямо поставленный вопрос, останавливая внимание на побочных моментах или повторяя вопрос. Это необходимо для принятия решения о выборе варианта ответа.

     Для жуликов наиболее характерны замашки лжеца, уличить которого трудно. Поскольку высоких профессионалов немного, чаще встречаешься с дилетантами, освоившими азы «науки». Неумеренные попытки придать своим словам видимость правды как раз и способствуют распознаванию намеренной лжи.

     Если в диалоге с малознакомым человеком вы наблюдаете совокупность описанных признаков, бегающие глазки, особые жесты, проявление страха и нетерпения — можно с уверенностью утверждать, что перед вами жулик. Если же вы не увидели всего перечисленного, перед вами либо высокий профессионал, либо вы еще недостаточно освоили психологию общения с мошенником.

     
РЕКОМЕНДАЦИИ

     1. Не вступайте в диалог с незнакомыми людьми, какими бы благоприятными не казались вам перспективы общения. Мошенник может выглядеть колоритно и своеобразно, принять какой угодно образ: от святого отца до облеченного властью милиционера. Фантазия мошенника неисчерпаема, и пусть соблазн или обстоятельства не будут выше вашей нестойкой воли.

     2. Не форсируйте развитие событий, а наоборот, замедляйте их, если партнер торопится. Ваша цель — привести его в неустойчивое состояние. Мошенник должен всегда торопиться, быстро добиваться цели и быстро исчезать. Он рискует. Вы, наоборот, можете продлевать удовольствие от общения с хорошим человеком.

     3. Наблюдайте за поведением, словами, действиями партнера, даже если он старается отвлечь вас. Очень часто мы не анализируем поведение партнера по диалогу. Мы просто общаемся, обмениваемся словами, упуская информацию, характеризующую личность человека. Это может пагубно сказаться при встрече с мошенником.

     4. Возвращайтесь к началу разговора, повторяйте слова и поступки, может быть, даже неоднократно. Не стесняйтесь демонстрировать «тупость», «ограниченность» и «серость». Такая роль поможет вам «расколоть» мошенника, скорее раскрыть его намерения, поскольку он предполагает, что упомянутые качества не позволят вам проникнуть в глубину его замыслов.

     5. Чем крупнее сделка, тем глубже и тщательнее вникайте в детали, может быть, доводя ситуацию до абсурда, одновременно наблюдая за поведением партнера.

     6. Не давая отвлечь себя, переходите сознательно на другие темы. Можете рассказать о своем дедушке или тетушке, которые оказались обмануты мошенником в аналогичной ситуации.

     7. Если почувствуете нестабильность в поведении, словах, манере держаться собеседника, уясните, что могло повлиять на эту нестабильность, и попробуйте уточнить ситуацию дополнительными тестирующими вопросами.

     8. Постарайтесь составить психологический портрет собеседника, сделать прогноз его поведения при том или ином развитии сюжета. Смоделировав диалог, сравните свою оценку поведения партнера с реальным портретом.

     9. Вступая в переговоры, уточните цель, которую преследует ваш партнер. Если она покажется вам убедительной, продолжите переговоры, если нет, можете их прерывать или уточнять. Например, случайный человек предлагает вам выгодную сделку. Уточните, ради чего он жертвует собственной выгодой.
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    Часть II. Воры

    Дышите глубже — вас ограбили
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      Воровские истории: прошлое и настоящее
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— Принесите моей даме самую лучшую шубу, какая у вас есть, — попросил элегантно одетый молодой человек. Дама примерила норковое манто и осталась довольна.

     — Извините, сэр, — сказал управляющий, — но это очень дорогая шуба. Она стоит 60 тысяч.

     — Нет проблем. Я выпишу чек, — ответил молодой человек.

     — Но сегодня суббота, банк не работает, и вы сможете получить шубу только в понедельник.

     В понедельник управляющий в гневе встретил молодого человека:

     — Как вы посмели явиться за шубой, зная, что у вас на счету нет ни гроша?

     — Я лишь зашел поблагодарить вас за самый прекрасный уик-энд в моей жизни.

     
В эпизоде речь идет не о воровстве, а, скорее, о находчивости в достижении цели, к чему так часто прибегают воры, мошенники и грабители. Как и в другом, анекдотичном случае, когда грузинский мошенник продал дачу своего однофамильца, тогдашнего министра внутренних дел Республики.

     Подобные «розыгрыши» нередко практиковали особо предприимчивые мошенники в прошлом. Пример тому — продажа английскому лорду в конце XIX века особняка московского генерал-губернатора князя Долгорукова, в котором помещается теперь мэрия Москвы. Известный мошенник Шпейер под видом богатого помещика часто посещал губернаторские балы, был у губернатора в фаворе и однажды попросил разрешения показать его владения как исторический и архитектурный памятник приехавшему в Москву английскому лорду. Князь разрешил, и Шпейер долго водил лорда по дворцу, беседуя с экскурсантом на английском языке, которого не понимал сопровождающий их чиновник. Несколько дней спустя лорд со всем имуществом и челядью приехал во дворец вселяться. Оказалось, Шпейер продал «свой» дворец англичанину, оформив купчую крепость у нотариуса и получив за это сто тысяч рублей. Правда, ни лженотариуса, контора которого работала один день, когда там появился именитый англичанин, ни Шпейера больше никто не видел.

     Между вором и мошенником лежит такая же пропасть, как между абитуриентом и академиком. Вор — это пролетарий уголовного мира, разнорабочий, лишенный воображения. Но есть в нем качества профессионала, которые позволяют ему успешно совершать преступные действия и даже в критической ситуации находить выход из тупика. Вот один из примеров находчивости вора.

     Это произошло в начале века в Англии. Молодой банкир, опаздывая на поезд, вскочил в купе, где находились дама и пожилой господин. Пожилой господин попытался выставить нежелательного попутчика из купе, мотивируя тем, что оно им полностью абонировано, но его попытки не увенчались успехом, поскольку поезд уже набрал ход. После долгих препирательств решено было, что банкир пересядет на ближайшей станции, до которой езды было примерно час. Возмущенный невежливостью банкир сел напротив парочки. В этот момент дама откинула густую вуаль, и открылось заплаканное и прекрасное, как на картине Греза, лицо. Белокурые локоны, персиковые щеки, дивные голубые страдающие глаза, пушистые ресницы. На вид красавице было не более 20 лет. Девушка жестами и взглядом просила о помощи.

     Пожилой господин, заметив это, грубо толкнул свою попутчицу и произнес несколько слов, от которых девушка вздрогнула. Банкир не выдержал, вмешался, произошла потасовка, и в результате полученного удара пожилой господин потерял сознание.

     — Он скоро придет в себя, — заметила сквозь хлынувшие слезы незнакомка и, достав флакон из сумочки, подержала его перед лицом своего мучителя.

     Красавица представилась графиней, которая вместе со своими братьями оказалась во власти шантажиста. Она удивительно ловко обшарила карманы пожилого господина и радостно вскрикнула, заглянув в его бумажник. Бумаги, которыми злодей шантажировал молодую леди, оказались у нее в руках. На ближайшей станции банкир и красавица вышли, оставив пожилого господина в купе, и зашли в ресторан пообедать. Переполненная благодарностью графиня на прощание бросилась на шею молодому человеку и заверила его, что непременно пригласит в свое родовое имение, как только отойдет от пережитого шока. У банкира закружилась голова от счастья. Посадив ее в машину, он вернулся в ресторан, чтобы рассчитаться, но не нашел в кармане бумажника.

     На следующий день банкир прочитал в газете сообщение: «Известная воровка с помощью сообщника бежала из купе поезда, в котором агент вез ее на суд. Каким образом она умудрилась связаться с сообщником, не ясно. Но когда поезд пришел в движение, тот ворвался в купе, внезапно напал на инспектора, обезоружил его и усыпил. У инспектора изъяты солидная сумма денег и важные документы».

     Большая часть воров и грабителей становятся таковыми в силу обстоятельств, побуждающих их мстить либо какой-то определенной личности, либо обществу в целом. Легендарная Сонька Золотая Ручка, красавица, примерная дочь и верная жена, стала, чтобы отомстить своему обидчику, мошенницей и главарем банды. Начала она с ограбления банка бывшего мужа, выступив в роли наводчицы, поскольку прекрасно знала расположение помещений. В ходе операции были похищены сравнительно небольшая сумма денег и пачка векселей банковских клиентов. Она, пожалуй, оказалась первой российской аферисткой, которая совместила грабеж и аферу, предложив пострадавшим выкупать собственные векселя за полцены, а в случае отказа угрожая продать украденные векселя заинтересованным в их приобретении лицам.

     Второй ее опыт состоял в том, что члены шайки следили за клиентами банка, и когда те, получив большую сумму денег, направлялись домой, нападали на них средь бела дня. Подобный способ ограбления в то время был еще новинкой.

     Не чуралась она и традиционных на сегодня приемов путан: опутывать мужчин женскими чарами, а затем освобождая воздыхателей от бумажников. Представляясь, например, женой австрийского посланника, Сонька вела светские беседы, благосклонно выслушивала комплименты, а в бокал с шампанским ухажера незаметно подсыпала снотворное. Через некоторое время очередная жертва в прямом смысле оказывалась у ее ног. Оставалось только изъять добычу. Нынешние ночные бабочки лишь повторяют приемы, отработанные прежними поколениями любительниц легкого жанра.

     Святая Русь сегодня — самое криминальное государство мира. Начало было положено установлением диктатуры пролетариата, захватом управления страной большевиками и постепенным падением моральных нравов. Сначала экспроприация собственности, раскулачивание, затем чистки и репрессии, сегодня — разводки и ограбление народа. Мы хотим показать становление и развитие преступности в государстве во взаимодействии факторов:

     — особенностей русского характера,

     — политических процессов,

     — поведения властителей.

     
Русские и преступность. Славяне в целом отличаются миролюбием, незлобивостью, желанием добросовестно трудиться. Один из основных героев русских сказок — Иванушка-дурачок, простой, открытый, бесхитростный, как и многие на Руси. Интересно, что в сказках других народов главную роль играют мошенники, плуты, воры: Алдар-Косе, Ходжа Насреддин, Багдадский Вор. Беспечное отношение россиян к «гостям» польским, западноукраинским, еврейским, кавказским привело к тому, что в стране как в прежние годы, так и сегодня прогрессируют насилие и уголовщина. Большинство банд организовано лицами из южных республик бывшего Союза, и русские занимают в организованной преступности второстепенную роль. Основная ветвь собственно российской преступности ползет по относительно безопасным тропам коррумпированных структур власти. И даже «русская мафия», орудующая на Западе, представлена в основном лицами с нерусскими фамилиями.

     Главными причинами, определяющими наличие стабильной преступности в России на протяжении всей истории ее существования, являются:

     — крепостное право, приводившее к социальным катаклизмам;

     — порочная экономическая политика и, как следствие, обнищание населения;

     — несовершенство управления государством, порождающее войны и революции.

     Петр I во имя свершения главных деяний разворошил Русь, словно муравейник. Множество людей сдвинулось с насиженных мест, лишившись постоянного и надежного заработка. Разбойничьи шайки, укоренившиеся в лесах и глухих поселках, не давали ни проходу, ни проезду честному люду.

     Революция 1917 года привела к тем же результатам. Бандитизм стал основным занятием большой части населения страны. Сегодня молодое поколение страны втянуто в противоправную деятельность, стало членами преступных сообществ или самостийных хулиганских групп, в лучшем случае занято криминальным бизнесом.

     Настоящий разгул «джентльменов удачи» начался после революционных событий 1917 года. По амнистии, объявленной правительством, только в Москве было выпущено из тюрем свыше трех тысяч уголовников. В результате преступность в столице выросла в несколько раз, орудовало более 30 крупных банд, и их деятельности был присущ своеобразный колорит. Например, уголовник Навроцкий по кличке Князь Серебряный был заядлым картежником и, вернувшись из заключения, проигрался в пух и прах. Чтобы поправить положение, он явился с дружками средь бела дня в Сандуны и забрал ценности и одежду клиентов бани.

     Самым известным преступлением зимы 1918 года стало нападение в Сокольниках бандитской группы Якова Кошелька на Ленина. Банда натворила столько, что один перечень ее дел занял несколько томов. Тем не менее известна она благодаря именно этому случайному эпизоду. Около 17 часов Ленин с сестрой, Анной Ильиничной, в сопровождении охранника ехал на машине в Сокольники. Их остановила группа Кошелька в составе шести человек. Они решили ограбить Лубянский пассаж, и им нужен был автомобиль. Угрожая оружием, бандиты заставили пассажиров и шофера выйти из машины. В ответ на такую бесцеремонность Ленин вытащил документы из бумажника и сказал: «В чем дело? Я Ленин». На что Кошельков ответил: «Черт с тобой, что ты Левин. А я Кошелек, хозяин города ночью». Обыскав всех, бандиты забрали у Ленина бумажник и браунинг и укатили. По дороге Кошелек посмотрел, чьи же документы у него в руках, — и приказал повернуть машину обратно: у бандита мелькнула мысль взять Ленина в заложники, чтобы обменять его на своих «братанов» в Бутырке. Однако Ленина он уже не застал. Машину примерно через час нашли брошенной, а Кошелек, спустя несколько месяцев, застрелен при задержании.

     В начале 1920-х годов бывший красный командир Петров-Комаров завлекал к себе домой, на Шаболовку, людей, обещая продать лошадь, убивал их и грабил. Убил около 30 человек.

     В 1919 году из Омска во Владивосток адмирал Колчак отправил золотой запас России: 172 ящика со слитками золота и 550 ящиков с золотыми монетами. Поезд перехватил по пути следования атаман Семенов, а о дальнейшей судьбе золота ничего не известно.

     Грабежи и воровство в Советской России процветали всегда, несмотря на неоднократные заявления о полном искоренении преступности. В наши дни страна разделилась на два класса: тех, кто грабит, и тех, кого грабят. Те, кто зарывал свои деньги в Стране Дураков на Поле Чудес, а точнее, размещал их под большие проценты в фальшивые банки и пирамидальные компании, наказаны за свою простодушную доверчивость, а хитрые лисы и коты, вороватые бизнесмены, лукавые и наглые торговцы, номенклатурные нувориши, пересевшие из одного государственного кресла в другое, адаптировались к ситуации и «наварили» к сокрытым партийным «бабкам» новые. Криминальные мальчики начала 1990 годов выросли из кожаных курток и адидасовских спортивных штанишек китайского производства, надели клубные пиджаки от Версаче и туфли от Вандербильда, занялись не только примитивным рэкетом, но и крупными финансовыми и торговыми аферами: алкоголь, наркота, оружие.

     Государственные мошенники, занимающиеся приватизацией, за бесценок распродают памятники архитектуры — особняки и дворцы, не становясь при этом объектом пристального внимания органов правосудия. Экономическое устройство России неуклонно дрейфует к мафиозно-клановому. Криминогенная экономика работает на власть. В ходе приватизации в целях обогащения избранных использовался простой прием — занижение балансовой стоимости приватизируемых объектов. Если выставлялся на аукцион особняк, то как развалины с нулевой балансовой стоимостью и одним привилегированным покупателем; если завод, то как скопище сараев, набитых металлоломом. Балансовая стоимость, естественно, тоже близка к нулю, а покупатель — единственный.

     Другой прием так же прост — сговор о разделении имущества и снижении цены. Из состава предприятия выделяется объект, наиболее значимый с точки зрения эксплуатационной рентабельности. Например, на деревообрабатывающем заводе — новый, недавно построенный цех, оснащенный современным оборудованием. Цех выводится с баланса завода, причем стоимость указывается в рублях по ценам на 1990 год. То есть, если на его создание был затрачен миллион рублей, что эквивалентно было миллиону долларов, то покупателю он обходился в такую же цифру инфляционных деноминированных рублей. При этом, естественно, нарушался порядок организации аукциона, как правило, один участник, прикормивший чиновников из Госкомимущества.

     Криминал действует менее масштабно. В 1992–1994 годах, во время взлета махинаций с фальшивыми авизо и пирамидами, доход криминального мира без учета наркоторговли, торговли оружием, игорного бизнеса и проституции составил 30 млрд долл. Эта цифра сопоставима с расходами на содержание российской армии и всех силовых структур страны. Но доходы от теневой экономики, в которых участвуют представители власти, составляют примерно половину валового объема промышленного производства государства. А это значит, что теневики получают в год до 300 млрд долл. неучтенной и необлагаемой налогами прибыли. В этой ситуации фальшиво звучат заявления о взаимных неплатежах, нехватке денег на зарплаты и пенсии, отсутствии бюджетных средств на медицину, культуру, просвещение, содержание армии.

     Наиболее распространенные преступления в экономической сфере: хищение денежных средств с использованием подложных платежных документов и банковских гарантий; незаконное получение и нецелевое использование кредитов и бюджетных средств; неконтролируемая перекачка капиталов в теневую экономику и зарубежные банки; безлицензионная деятельность коммерсантов, заканчивающаяся ложным банкротством; отмывание криминальных денег.

     Воровством сегодня занимаются на всех уровнях. В быту воруют все, что можно сбыть, начиная с овощей в огороде и белья с веревки и кончая людьми.

     Двое решили обчистить огород. Дама нашла в сараюшке халат хозяйки и, облачившись в него, стала копать картошку. Соседи думали, что работают хозяйка с мужем. Когда же истинные хозяева пришли на огород и обнаружили пустые грядки, сначала расстроились. Но позже, когда в кармане халата хозяйка нашла два увесистых золотых кольца, повеселели.

     Мальчишки придумали простой способ добывать деньги на развлечения: продавали своих девчонок. Но не просто продавали, а как положено молодым мошенникам — дурили клиентуру. Находили мужичка, падкого на молоденьких девочек, деньги брали вперед, затем какой-либо отвлекающий маневр, и покупатель оказывался без «товара», все разбегались. В таких компаниях, где все девочки поделены на две категории: «личнухи», принадлежащие кому-либо одному, и «долбежки» — общее достояние кодлы, следующий шаг мальчиков в добывании денег, естественно, стандартный — сутенерство, продажа своих подруг без всякого обмана.
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      Современная власть — воры?
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      «Лучше маленькая рыбка на сковородке, чем большой таракан за пазухой».

      Еврейская пословица

     

     Государством воров и нищих Россия стала только теперь, после почти 80-летней ломки характера русского человека. Рассказывая об изысканных преступлениях профессионалов, автор показывает, как государственная система превратила весь народ в нищих, а потом большая часть из этого нищенского сообщества трансформировалась в уголовников, совершающих отчаянные преступления, либо в несунов, которых большинство, либо в государственных воров, под защитой клановой неприкосновенности вершащих свои дела, распродающих ресурсы, ворующих собственность и финансы.

     Утеряно все: дворянская честь, честное купеческое слово, трудолюбие труженика. Взамен пришли словоблудие руководителей и чиновников, грандиозные аферы и обманы торгашей, имитация труда рабочими в обмен на имитацию оплаты труда.

     Задумываясь над тем, почему это происходит, ответ можно найти только в одном: над обществом довлеют три силы — власть, бизнес, криминал.

     Цель каждой из них — деньги, и добывают их, сообразуясь с возможностями. Лучшие представители этих структур образуют мафию. Одна из структур — правительственная, финансовая или криминальная — изолированно от других не в состоянии получить решительного превосходства. Идет борьба за сферы влияния, в которой одни силы убирают конкурентов в других структурах. Происходит отстрел и депутатов, и бизнесменов, и «воров в законе». Но войны не на жизнь, а на смерть нет, поскольку эти силы необходимы друг другу. В чем взаимный интерес этих сил, мы покажем. Здесь же хотим выяснить, почему властители, обладая возможностями и ресурсами, делятся властью с другими.

     В бизнес и криминал попадают люди энергичные, волевые, приобретшие жизненный потенциал и обладающие сильным характером вопреки давлению системы. В привилегированный класс управителей, включая и сегодняшних, попадали вследствие клановой принадлежности к определенному звену советского госаппарата, а не в силу человеческих качеств и свойств характера. Оказавшись в роли лидера и не имея необходимых для этого воли, характера и интеллекта, они мгновенно сдают свои позиции даже не творчески более сильным личностям, а более значимым по характеру. В итоге целые отрасли и их руководителей контролируют криминальные группировки, министры отчитываются перед преступными боссами, банки выполняют распоряжения бандитов. Философия властей предержащих — желание и готовность все продать. Преступники оказались сегодня над ними. Государство называется криминальным потому, что сильный, волевой криминал отобрал власть или уже почти отобрал у нищих и характером, и моралью управителей, которые сами не могут ничего: ни придумать, ни воплотить, действуют по подсказкам помощников и референтов и ожидают подачку, которая им положена по статусу.

     
Может ли власть победить преступность? Интерпол считает Россию самой криминогенной страной. И не случайно. Внутренняя преступность разрослась до невероятных величин. Но, помимо этого, возникла угроза международных экономических афер по принципу «чеченских» авизо, но уже с использованием фиктивных переводных документов из западных банков. Подготовка закончена, и скоро мы будем поражены очередным оттоком российских денег или необходимостью возмещения потерь западным банкам вследствие действий финансовых гангстеров. Опыт освоен в совершенстве, свобода действий предоставлена, можно развернуться от имени России на сцене международного финансового театра. Как прежде, когда так и остались не выявленными заинтересованные лица во власти, так и сейчас они хранят инкогнито, прорабатывают схемы, намечают жертв, собирают информацию. Это только один пример криминальной деятельности, которая нанесла огромный ущерб, но никто не разоблачен, виновные не наказаны, правосудие молчит.

     Между тем в истории страны, даже советских времен, были периоды, когда преступность практически исчезала. Например, в 1960-е годы паханов выделяли из массы заключенных, формировали из них группы, помещали в общие зоны, заставляли работать, стравливали их между собой с полнейшим невмешательством в разборки. Выживали по олимпийской системе сильнейшие. Незаконно, но эффективно. Или другой пример, когда главком Киевского округа маршал Жуков в одну ночь пресек разгул преступности в Одессе. По его приказу в шикарную гражданскую одежду нарядили несколько сот офицеров и отправили вечером гулять по городу. Грабители, нападавшие на них, расстреливались ими на месте. Утром Одесса вздохнула свободно.

     Решительные, уверенные в себе люди действуют против преступников столь же решительно и уверенно, не задумываясь о том, что скажут власти, пресса, обыватель.

     В конце прошлого столетия начальник московского сыска, чтобы получить сведения о месте сокрытия награбленного имущества, привязал вора и убийцу на спину к медведю, и тот таскал и мял его до тех пор, пока грабитель не взмолился и не сказал, где спрятано награбленное. Журналисты, называвшие себя «прогрессивными демократами», подняли дружный вой на страницах прессы, считая такой способ раскрутки преступлений глумлением над личностью и «средневековым варварством».

     Сегодняшние российские гангстеры, попадая на скамью подсудимых, предпочитают оставить награбленное себе, не выдавая своих схронов, а российское законодательство, вместо того чтобы, защищая интересы пострадавших, засадить воров в заключение до тех пор, пока они не вернут награбленное, оставляют жертв грабежей без надежды на возмещение убытков.

     Действия власти только тогда импонируют обществу, когда они решительны и справедливы. Советские органы, отстаивая интересы страны, могли действовать решительно, энергично и эффективно. В 1984 году три советских дипломата были похищены исламской экстремистской организацией «Хизболла». В ответ агенты КГБ захватили в Ливане близкого родственника одного из лидеров «Хизболла», убили его, а тело подбросили к дверям штаб-квартиры организации в Бейруте. В кармане убитого была записка с требованием освободить советских дипломатов и с предупреждением, что в противном случае все руководство «Хизболла» ждет та же участь. Советские дипломаты были доставлены к нашему посольству.

     Разве можно этот эпизод сравнить с сегодняшней ситуацией, со смертным приговором российским чекистам, с бесконечными захватами и убийством заложников чеченскими гангстерами, угрозами с их стороны в адрес России и в то же время с бездарными военными действиями МО и МВД в Чечне. На грозненском отделении Северо-Кавказской железной дороги накануне военных действий нападениям подверглось около шестисот поездов с полным или частичным разграблением. Криминальный потенциал тех, кто этим занимался, высок. За пределами Чечни, в основном в Москве, орудуют примерно шестьдесят чеченских группировок, насчитывающих свыше 2000 активных членов.

     Начиная с 1990 года, МВД заняло по отношению к преступному миру позицию нейтралитета. В окружении тогдашнего министра были крупные криминальные лидеры. И систему безопасности в стране разрушили. Ущерб огромен. Сегодня ситуация практически не изменилась. Похоже, этот разросшийся до бесконечности монстр — МВД — сознательно поддерживает разгул преступности, не только замалчивая, но и поддерживая преступность, чтобы оправдать собственное существование. Мы сталкиваемся на каждом шагу с мастерами «машинного доения» — гаишниками, с «интеллектуальным рэкетом», когда милицейский начальник занимает якобы «ненадолго» деньги у коммерсантов, а потом прикладывает все силы, чтобы замотать долг.

     В Америке, стране демократических основ, полицейский, и тем более судья, всегда прав. Если даже есть нарушение, правосудие считает необходимым поддержать своих слуг. Если же этого не будет, то полицейский и другой служащий будут работать не только на общество, но и на себя, как это происходит в России. Работник правоохранительных органов должен ощущать моральное превосходство над жуликом. Любой преступник сегодня пытается оценить: сколько он стоит? Если же не оценивает, купил кого-то уже на верхнем уровне, и ты, мелкая сошка, можешь имитировать свою правоохранительную деятельность. Дело разрешится так, как хочет преступник и мздоимец на верхнем уровне власти.

     
ВЫВОДЫ

     1. Объемы, размах и причины преступности в России кроются в том, какие условия власть и государство создают для стимулирования и развития преступных наклонностей своего народа.

     2. Государство и власть не справляются с преступностью в двух случаях:

     — если власть действительно слабая и криминал превосходит ее силой, характером, целеустремленностью, но такое бывает редко;

     — если власть сознательно отпускает преступность с тем, чтобы скрыть собственные криминальные деяния.

     3. В государстве, где главная преступная составляющая — воровство на государственном уровне, борьба с криминалом не может быть главной задачей власти, что мы и наблюдаем, ощущая разгул деятельности бандитских группировок.

     4. Криминал используется как средство силового воздействия на народ, отвлекающее внимание от грабежа нации государственными ворами, масштаб деятельности которых не идет ни в какое сравнение с хищениями уголовников.

     
      «И церковь не строй, а сиротство прикрой, да нищету пристрой».

      Русская пословица
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      Нищие люди: мораль, психология, традиции
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Голодный студент в общежитии:

     — А что, мужики, давайте свинью заведем: мясо, сало…

     — Да ты что? Вонь, грязь!

     — Ничего. Она привыкнет.

     
Основной инструмент давления на человека — нищета. Она толкает на разные поступки. Но нищета имеет слабую связь с нищенством. Профессиональный нищий, как правило, достаточно обеспеченный этим ремеслом человек. Причинами, которые побуждают личность встать на путь нищего-профессионала, являются:

     1) моральная потребность в этом занятии;

     2) тяга к легкой наживе;

     3) лень;

     4) бездарность, неспособность к какой-либо деятельности;

     5) физические дефекты здоровья;

     6) психическая ущербность;

     7) принуждение;

     8) психологическая несостоятельность (нищета духа).

     «На паперть» выходит разный контингент по социальному составу, нравственным принципам, состоянию здоровья и т. д. Однако всех их можно разделить на две группы: тех, кто занимается нищенством по призванию, в соответствии со своей моралью и нравственностью (причины 1 и 2), и тех, кто занимается этим вынужденно (3, 4, 7, 8). В обе группы могут входить лица, занимающиеся этим по причинам 5 и 6. Представители этих групп существенно различаются. Первые театрально-агрессивны или, наоборот, вежливы и изысканны, напористы и остроумны или бесконечно несчастны. Они разыгрывают своего рода спектакль по отработанному сценарию, предлагая зрителям некоторое развлечение и возможность ощутить собственное благородство, великодушие, щедрость либо непреклонность. Во вторую группу попадают пассивные, унылые особи, которые часто не вызывают даже сочувствия и не удостаиваются внимания прохожих. Если первым их труд доставляет удовольствие, дает ощущение превосходства над «благодетелями», поскольку они дурачат их кажущейся беспомощностью, уродством, другими физическими недостатками, то вторые отрабатывают поденщину, изнывая от неприязни ко всем и собственного бессилия. Тем не менее, и та и другая категория — это нищие-профессионалы.

     Иное дело — человек, который живет в нищете и не в состоянии себя обеспечить. Его моральные принципы не позволяют заниматься нищенством как ремеслом. Но философия попрошайки уже сформировалась, поскольку приходится выпрашивать: повышение зарплаты, путевку, квартиру. Он завистливо смотрит на процветающих и удачливых, на здоровых и веселых. Нищета — это такое испытание, в котором сильный легко становится слабым, а слабый — бесчестным, и нищенская наука выживания учит простому правилу: пользоваться чужой помощью, не надеясь на свои силы.

     От попрошайничества и подачек — легкий переход к воровству и насилию. В этом причины небывалого взлета преступности в сегодняшней России, фатального разгула мздоимства. Лицемерная забота о возрождении духа и традиций нации — возведение храма Христа Спасителя соседствует с бездарным уничтожением народа в войнах. Бессмысленная война в Чечне только увеличила количество калек и попрошаек на российской паперти. Жуткий символ времени — воин-инвалид, выпрашивающий подаяние, голодные пенсионеры, бесчисленные бомжи, роющиеся в помойках, нищие инженеры и учителя.

     Швеция — страна исключительной честности. Потерянная вещь может терпеливо ждать своего хозяина бесконечно долго; дети оставляют игрушки, куртки, велосипеды на улице; штучный товар выставляется без присмотра на тротуарах и лотках, а продавцы находятся в магазине. Даже бомжи не опускаются до того, чтобы украсть, хотя соблазн бесконечен.

     Столь идеальная картина просто невероятна для нынешней России, где взращиваются все новые и новые поколения преступников. В сегодняшней ситуации образование и интеллект на службе у преступности, уголовщины, криминала. Более того, элита страны, избранники на самые высокие руководящие посты в своей морали оказываются на уровне уголовников.

     
Нищий обращается к прохожему:

     — Подайте автору книги «Тысяча способов разбогатеть».

     — Вы автор такой книги! — удивляется прохожий. — Почему же вы побираетесь?

     — Это как раз один из тысячи способов.

     
История нищенства в России знает не одну сотню случаев, когда помещики поощряли промысловое нищенство, принимая даже на себя роль учредителей. Особенно возросло нищенство во второй половине XIX века, когда огромные ватаги здоровых молодцов, детей и стариков под видом погорельцев бродили по Руси. Нарицательное имя «казанская сирота», как называли выходцев из мест между Нижним Новгородом и Казанью — самых докучливых и самых умелых попрошаек, привязалось ко всем нищебродам. Руки целуют и в ноги кланяются, притворяются и врут, обманывают и выпрашивают. Сколько ни давай, все мало. Страсть к бродяжничеству и попрошайничеству, лишь бы не работать, огромная лень, тяга к пьянству несокрушимы. Наказания и побои воспринимают как должное. Целые деревни занимались нищенским промыслом, собирая в свои ватаги калек и уродов, покупая детей. Чужих детей плохо кормили, иногда сознательно уродовали. Ребятню с детства приучали просить милостыню, посвящали в тайны профессии, учили обманывать и воровать. Собирали целые возы барахла, на базарах обменивали его по установленной таксе на деньги, и шла пьяная гульба. Возвращались домой всегда с лошадкой, а самые ловкие и не с одной. Некоторые копили деньги и даже на смертном одре не решались указать место тайника.

     Нищенство не требует приложения каких-либо физических усилий. Но самое интересное, что нищие-профессионалы «получают» гораздо больше тех, кто занят производительным трудом, и, следовательно, уже только поэтому никогда им не займутся. Многие сообщества нищих оказывались настолько зажиточными, что для них возможен самый шикарный образ жизни. Профессионал от дилетанта отличается доскональным знанием ремесла, использованием приемов и ма́стерской технологией. И в наши дни профессиональные нищие — действительно богатые люди, способные заработать и на особняк, и на хороший автомобиль, и на комфортабельный отдых, и на обучение детей в престижных заведениях. Тем и отличается профессиональный нищий от нищенствующего человека: первый использует мастерство и опыт, чтобы вырвать деньги, а второй ждет подачек.

     Касаясь той метаморфозы, которая произошла с русским человеком, отметим, что речь в данном случае не идет о профессиональном нищенстве — его власть не поощряла, а, наоборот, искореняла, — а о нищенском состоянии и нищете духа советского человека, которое было удобно властям.

     
— И не стыдно вам на улице просить милостыню?

     — Конечно, было бы удобнее, если бы мне ее приносили домой. Но у меня нет дома.

     
Нищета культивировалась. В квартире в Нижнем Новгороде, где жил с матерью Петр Заломов, «задавленный нищетой» горьковский прообраз Павла Власова, в советское время проживало четыре многодетные семьи. Слабые люди не могут сопротивляться жестким условиям и покоряются злу. Сильных людей единицы. Их ссылали, а имущество забирали палачи или раздавали стукачам. Это стимулировало доносительство, поскольку часть имущества достается доносчику.

     Советская власть сознательно культивировала в человеке мораль попрошайки, живущего на ее подачки, делая из него бессловесного, покорного исполнителя любых указаний и программ. Когда система стала разваливаться — а началось это уже в хрущевские времена, — те же самые приемы использовались, чтобы рядовой гражданин не заострял внимания на бесцельности системы и бездарности руководителей, которые, как пауки, высасывали остатки крови из полуживой страны.

     Сформировав бессловесную нацию нищих и попрошаек, выпрашивающих все: от путевки в дом отдыха и места в детский садик до квартиры, клан управителей, подавляя тюрьмами и психушками остатки инакомыслия, однозначно вел и ведет страну к порабощению. А где же талантливые российские самородки и непобедимые русские богатыри? Их давно нет. Уничтожили в войнах, а еще больше при чистках, такое красивое слово придумали большевики, которое позже заменили другим — репрессии. Остались либо серенькая масса покорных обывателей с характером попрошайки и интеллектом циклового автомата, либо тюремщики и палачи, занимавшиеся арестом, выбиванием нужных показаний, содержанием под стражей в тюрьмах, лагерях, психушках и, наконец, казнью своих жертв. С конца 1960-х годов по 1990-е в тюрьмах и лагерях побывало 30 млн человек, а выполняло надзирательские функции примерно столько же. Какую же часть населения России составляют криминал или причастные к нему люди?

     Главная причина становления и развития преступности — это система подавления и распределения, породившая ситуацию, когда человек, как при дрессуре, за нормальное исполнение номера получал подачку-паек из рук хозяина. Выходить за установки, определенные дрессировщиком, было нельзя. Инициатива наказуема. В результате появились пассивные, рабски покорные личности, ожидающие подачек, вынужденные жить, пересчитывая каждый рубль от получки до получки. От хама при должности принимают все, что подадут, с алчностью, которая побуждает ссоры и драки, с жадностью, которая не терпит, чтобы тот или иной кусок достался другому. Жадность порождает скопидомство, скаредность, тягу к воровству.

     Тех, кто не хотел рабского, нищенского существования, кто умудрялся жить прилично, называли ворами, дельцами, махинаторами, сажали в тюрьмы рядом с уголовниками, подвергая их таким же испытаниям, как в свое время и политических. В итоге сначала тех, кто по наивности не понимал сути системы, а потом и тех, кто пренебрегал рабскими канонами этой системы, попросту уничтожили. Для оставшихся характерны лицемерие, лживость, вороватость. Эта порода нищенствующих людей, склонных к криминалу, и породила в 1990-х годах несколько разных воровских категорий.

     Приложив усилия к изменению жизненных принципов, морали и философии русского человека, советская власть в угоду своим амбициям, для реализации которых нужен человек-раб, в лучшем случае покорный исполнитель, повлияла на нацию настолько, что русские потеряли все присущие им качества и переродились. Привитая мораль нищего человека настолько изменила личность, что сегодня можно констатировать: общество состоит в основном из воров. Если кто-то и обидится на это и не отнесет себя ни к одной из приведенных ниже воровских категорий, мы будем только рады: исключения должны быть, и чем их больше, тем выше возможности общества к регенерации изначальных моральных принципов и устоев, о которых мы пока только читаем или мечтаем.

     
      
       Нас триста лет татары гнули

       И не могли согнуть,

       А коммунисты так согнули,

       Что триста лет не разогнуть.

      

      Тюремный фольклор

     

     
ВЫВОДЫ

     1. Государству, которое устанавливает диктатуру, удобно иметь нацию бессловесных, покорных людей, которые живут на подачки. Используя силу и идеологию, государство формирует психологию нищенствующего человека.

     2. Основной чертой нищенствующего человека, кроме лени, тяги к попрошайничеству, привычки к побоям и наказанию, является тяга к воровству. Если нищего и раба из человека делают, то вором он становится сам, совершенствуясь в границах философии нищего.
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      Профессионалы и дилетанты воровского клана
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Международный конкурс медвежатников. Условия конкурса: за минуту, пока выключен свет, вскрыть сейф с миллионом долларов. Первыми вошли два американца; через минуту они вскрыли только первую дверь. Вторыми французы — они добрались до кода. Третьими — русские. Через минуту включили свет, а он не загорается. В темноте прозвучал голос:

     — Вань, у нас же в мешке миллион. Лампочку-то зачем вывернул?

     
Значение слова «вор» не соответствует старорусскому смыслу. Так называли лихих и злых людей, включая врагов Руси. Того, кто занимался кражами, называли «тать», его клеймили, вырывали ноздри, секли кнутом, в случае рецидива четвертовали или колесовали. Сидящих наверху деятелей, которые растаскивают национальное богатство страны, иначе как врагами Руси, то есть ворами, не назовешь. К традиционным специалистам этого профиля, промышляющим в карманах и квартирах граждан, более подходит термин «тать». Но сути проблемы терминология не меняет, воровство на Руси сегодня повальное.

     На протяжении десятилетий двойная мораль воспитывала советского человека, породив в нем два фундаментальных желания: что-нибудь выпросить, выклянчить или получить в обход других, то есть не что иное, как психологию нищего, и что-нибудь стянуть, украсть или присвоить, т. е. стать вором. Вопреки исконным традициям Святой Руси система породила патологического вора. Селекцию проводили по наиболее приемлемым для системы критериям:

     — соглашательство и угодливость;

     — непротивление злу;

     — исполнительность и готовность охаять все, что противоречит вождям и системе.

     Такой подход необходим, когда ломается страна и мораль, нравственные устои людей. Но придерживаться его бесконечно, по логике развития системы, которая требует прогресса и инициативы, — нельзя. Сегодня, когда возникла новая система управления страной, появились другие силы влияния: власть, бизнес и криминал. По сравнению с «массой» общества — это маленькие образования, но их воздействие на развитие государства — огромно. В их руках ресурсы и возможности, к числу которых, прежде всего, относятся сила и капиталы, право распределять ресурсы и деньги.

     Мораль представителей этих структур формировалась в тех же условиях, что и у всего народа. Сохранить твердость характера и незыблемость моральных устоев, когда против этого на протяжении не одного поколения направлены сила и идеология, сложно. Выстоят единицы. В итоге оказывается: власть — неустойчива, бизнес — вороватый, а криминал — сильный. Характер отношений между ними определяется областью взаимных интересов и устойчивостью власти.

     Если власть слаба, каждый ее представитель пытается, используя персональные возможности, скорее добраться до денег. Возможность такая — распределять в интересах не общества, а капитала. Тогда власть получает свою «долю» за услуги в распределении. Устойчивая власть четко распределяет и уверенно пользуется силой; неустойчивая, какую мы имеем сегодня, пытается заинтересовать силу и оторвать кусочек для себя от капитала.

     Сила в этой ситуации колеблется, наблюдая продажность, с которой власть действует. Исход может быть таким:

     1. Власть все же купит силу.

     2. Сила свергнет власть.

     Сегодня власть не купила, а задобрила силу. Но не всю, а ее верхушку, генералитет. Задобрила тем, что закрыла глаза на растаскивание воинского имущества и предоставила возможность торговать через компанию «Росвооружение» военной техникой. Задобрила и криминальную силу, разрешив ей ввести вторую систему налогообложения коммерческой и производственной деятельности.

     С капиталом и криминалом у власти отношения приватные: «я — тебе, ты — мне».

     
      «За тех, кто там, — не дай Бог нам».

      Воровской тост

     

     Воровские категории. Всех, кто находится под воздействием системы, можно разделить на следующие воровские категории:

     1. Государственные деятели и чиновники.

     2. Банкиры, руководители финансовых компаний — бывшие управители страны, потерявшие прежнюю власть.

     3. Бизнесмены и предприниматели.

     4. Бандиты и рэкетиры.

     5. «Воры в законе» и члены воровского сообщества.

     6. Советский человек, продолжающий по инерции оставаться в изначальном своем качестве.

     Первая по иерархии и объемам воровства категория — новые управители из нищенствующих в прошлом интеллигентов. Они внезапно, после ухода в отставку предшественников, познали ощущения инструктора райкома, впервые допущенного к распределителю. Те, кто повыше, получили неограниченные возможности вождей 70–80-х годов бесконтрольно грабить страну. Их опекают прокуроры и судьи на «приватизированных» должностях, МВД, занятое войнами и проблемами собственного выживания, изредка гоняющее рядовых рэкетиров и контрабандистов, бывший КГБ, получивший «вотум недоверия» и задвинутый в угол. Поэтому новые лидеры, их референты, советники, помощники, руководители администраций, и, наконец, депутаты со своими помощниками, референтами и советниками все расхватывают и растаскивают. Бесконечно прожорливый, жадный и ненасытный клан любителей курилки, политической болтовни и диссидентства с холодным, как рельс, умом.

     Вторая категория, сидя в мягких креслах финансовых воротил и коммерческих гигантов, потеряв власть, не тужит. Откуда денежки? Раньше хапнули под шумок, когда новоявленные стратеги разваливали страну, да и новые денежки наваривают. Государственные чиновники, отдавая им лицензии, концессии, контракты и подряды, получают от бывших вождей «долю» за услуги. Бывшие и хотели бы вернуть власть, но боятся не справиться. И это естественно. Вытащить страну в провальной ситуации возможно только одним способом — отдать наворованные деньги и работать, работать, работать. Кто ж на это решится и для чего? Поэтому они активно демонстрируют пассивную оппозицию, готовую якобы принять оптимальное решение, поднять страну, осчастливить российского человека.

     Третья категория очень умных, как им кажется, бизнесменов, которые получили начальный капитал, построив «пирамиду» на вкладах стариков-пенсионеров, вершат «крупные дела» мелких приказчиков, покупая и продавая все, что подворачивается, накручивая свой процент и получая долю от непроизведенной продукции. Часто, когда они кажутся себе очень оборотистыми и умными, вылезают их ослиные уши. За их «успехами» внимательно наблюдает четвертая категория россиян, бывшие комсомольские активисты и спортсмены, а ныне лидеры группировок качков, которые, как и учили их старшие товарищи-коммунисты, занимавшиеся экспроприацией экспроприаторов, то есть попросту грабежами, налагают оброк на разбогатевших торговцев с философией подгулявших приказчиков, запустивших руку в кассу хозяина.

     Рядом с четвертой категорией спокойно и уверенно чувствуют себя уголовные профи — хозяева положения, судя по тому, что с ними сотрудничают представители и первой, и второй категорий, правоохранительные органы и таможня. Их рэкет стабилен, они обложили данью всех, кого можно «потрогать за вымя» шантажом, угрозой, хитростью и интеллектом. Воры всегда рядом с нищими, но превосходят их силой характера. Закалившись в лагерном дерьме и тюремных потасовках, советские нищие, превратившиеся в воров, превзошли силой духа и характера представителей всех остальных категорий.

     Шестая категория — советский человек — недалекий, до сих пор верящий в «свободу, равенство и братство», которые ему обещали на протяжении десятков лет, верящий особенно в равенство, когда он равен и академику, и гению, и вождю. По своим возможностям готов паять, сверлить, пахать; по мировоззрению — наивный и примитивный ортодокс, который может выйти хоть сегодня с лозунгами и транспарантами на демонстрацию — эту форму коллективного помешательства, пытаясь отстоять право на то, что ему обещают лицемерные и вороватые коммунистические лидеры.

     Пять первых категорий — это хозяева России, ее заводов, банков, ресурсов. Шестая категория россиян, в бессилии и отчаянии придумавшая классную кличку — «новые русские», причисляет себя к бесконечно бедному и потому, как им кажется, честному слою «истинно русских». Философия и мораль у всех категорий, в том числе и у последней, одна, выкованная многими десятилетиями унижений, — философия нищего, готового всегда стырить по мелочи, своровать и ограбить, который становится наглым и нахрапистым, когда видит возможность без риска получить задаром.

     
Тюремный пастор обращается к заключенному вору-рецидивисту:

     — Когда ты выйдешь из тюрьмы, я хотел бы тебе помочь.

     — Благодарю вас, святой отец, но моя специальность требует особой подготовки.

     
Кто такие «воры»? Выжить, сохранив независимость характера, в фатальной системе подавления могли только личности, которые не придерживались канонов и принципов жизни общества, а жили по своим обычаям, традициям и законам. Это были воры.

     В соответствии с криминальной специализацией профессионалы преступного мира делятся на «масти»: карманники, домушники, автомобильные воры и т. д. Каждой «мастью» руководит авторитет. Наивысший иерарх сообщества — «вор в законе». Этот титул присваивается на сходке и называется коронацией. Отбор происходит очень жестко, и если даже один из присутствующих выскажется против кандидатуры, соискатель уже никогда не получит этот титул. Авторитет «вора в законе» в криминальной среде очень высок, особенно вора, который «держит зону». Если начальник колонии с паханом договорился, то вместе зону держат. А если в контрах, то хоть войска вызывай. Пахан поднимет зону — и ничего не сделаешь.

     Сообщество воров признает своим членом того, кто соблюдает нравы, традиции и обычаи преступной среды, совершая преступление без насилия над потерпевшим. Это правило, введенное ворами, — не допускать в свою среду «тяжеляков», т. е. лиц, судимых за неимущественные тяжкие преступления, а также неукоснительное соблюдение «законов» воровского братства обеспечили их сплоченность. Возглавляют преступное сообщество «воры в законе» или «козырные воры», «центровые воры», «паханы», абсолютные авторитеты. «Вор в законе» — это сильная личность, имеющая разветвленные связи в уголовной среде. Если он «ляжет на дно», то быстро перестает пользоваться реальным авторитетом.

     Число лидеров преступного сообщества — «воров в законе» — уменьшается либо увеличивается в зависимости от трудностей их бурной жизни или потребностей сообщества. По мнению самих уголовников, истинных «воров в законе» не более 150 человек. Примерно половина из них сидит. После распада СССР «воры в законе» из числа уроженцев Кавказа, Средней Азии, Прибалтики перенесли деятельность на территорию России, где нежесткий политический режим и слабая власть позволяют с меньшим риском добиваться блестящих криминальных результатов.

     Появилась новая популяция лидеров воровского клана — «новые воры», за деньги покупающие право на «коронацию», что было узаконено на общероссийском сходе воров, где было принято решение изменить стратегию воровского сообщества, нацелив ее на захват власти в стране. «Новые воры» решают организационные вопросы, устанавливают контакты с администрацией и правоохранительными органами, внедряются в политические и государственные структуры. Некоторые из них — бывшие партийные и административные руководители советского аппарата, сместившиеся сегодня в теневую экономику. Их можно смело называть «ворами в бизнесе». Этих народившихся авторитетов ничто не остановит, они идут на все, продают и покупают, подсылают наемных убийц, но и сами нередко пропадают.

     
Распределение сфер влияния. До последнего времени у воров не было централизованного управления и единоличной власти. Это можно объяснить громадными размерами страны, огромным количеством колоний и тюрем, а также стремлением воровских лидеров разных регионов (российских, среднеазиатских, закавказских, сибирских и т. д.) к сохранению независимости. Криминальное сообщество имеет собственную разведку и контрразведку, располагает агентурной сетью, техническими средствами прослушивания и наблюдения. Сегодня, судя по всему, выделились коллектив или несколько личностей (по некоторым данным их всего двое), которые координируют криминальную и теневую деятельность не только в СНГ, но и за рубежом.

     В их руках, в руках нескольких лидеров — «криминального политбюро» сосредоточена вся власть. Главная цель координации криминальной деятельности — как избежать накладок, противоречий, разборок. По данным Интерпола, южный криминал занимается наркотиками, спиртным, автомобильным бизнесом, торговлей живым товаром, российские группировки — золотом, драгоценными камнями, антиквариатом, сырьевыми ресурсами и оружием. Южные «воры в законе» контролируют русскую мафию (выходцев из СССР) в странах Азии, Африки, Южной Америки, Англии, а российский клан — в США и странах Европы. В Германии их позиции примерно равны. Всего организованная преступность контролирует примерно половину производства валового национального продукта страны и более 40 тыс. различных фирм и предприятий.

     
Воры и бандиты. В конце 1980-х годов в уголовной среде установилось безвластие. Начал бурно развиваться рэкет, молодежь отказывалась признавать воровские авторитеты и платить дань в «общак». Молодежные группировки быстро набирали силы, тогда как уголовная среда была разобщена. «Качки» признавали лишь физическую силу, облагая данью, навязывая охрану, или так называемую крышу, довольствуясь 10–20 % дохода «терпил».

     Новое преступное сообщество, возникшее на рубеже 1990-х годов, которое именует себя бандитами, сразу вошло в противоречие с интересами воровского клана. Во-первых, это касалось чисто территориальных сфер влияния, во-вторых, различные технологии отъема средств у производителя и торговца. Благосостояние бандитов полностью зависит от процветания фирм, которых они опекают, поэтому их интерес в том, чтобы поддерживать предпринимательскую и коммерческую деятельность. Те же, кто занимается воровством и грабежом коммерсантов, только разрушают их благосостояние, как и благосостояние бандитов.

     Возникшие противоречия привели к жесткому выяснению отношений на первом этапе становления бандитских формирований. Разборки носили характер мини-войн, но иногда и диверсионных действий. Так, люди «вора в законе» Лакобы, имея намерение припугнуть своих конкурентов в тотализаторе, спалили гостиницу «Россия» в Москве, вследствие чего погибли невинные люди.

     Воры не занимают безраздельного главенствующего положения. Они нередко проигрывают лидерам других преступных группировок: спортсменам, афганцам, этническим преступным сообществам, мафиози от экономики, промышленности и ВПК. Действительно, «воров в законе» в стране несколько сотен, а банд — несколько тысяч, объединяющихся в синдикаты. Чтобы бандитская организация могла именоваться синдикатом, она должна включать не менее 4–5 банд, в каждой банде от 2 до 4 групп; в группе от 2 до 5 звеньев; в звене 2–5 бригад, в бригаде 5–10 человек. Таким образом, синдикат может насчитывать от нескольких сотен до нескольких тысяч членов с собственной агентурой, разведкой, информационно-аналитическим центром для сбора и обработки разного рода информации.

     Нищета толкает в банды самых разных людей. В Петербурге активным членом бандитской группировки стал известный актер Малого театра А. Шалолашвили, снявшийся в 18 фильмах. Как член банды Коли Каратэ (Н. Седюка) он выступал в разработке «сценария» и являлся одним из исполнителей серии разводок в целях получения денег с жертв банды. Например, один из эпизодов был таким. Отказывающегося платить привозили на кладбище и заставляли копать могилу, используя всяческие театральные эффекты, чтобы усилит чувство страха. В последний момент, когда нервные силы жертвы были на исходе, появлялся Коля Каратэ, сбивал одного из вымогателей с ног и брал жертву под защиту. Тот, вырвавшись из рук насильников, с облегчением и радостью платил.

     Помимо организованных бандитских группировок, есть хулиганы, гопники, беспредельщики, которые, пользуясь бессилием властей, устанавливают свои порядки в некоторых районах и регионах страны. Когда такое случилось в Нижнем Новгороде, туда был командирован воровской авторитет Дипломат. Он сделал то, чего не могла сделать милиция, — подавил беспредельщиков. Как бы он поступил, если бы шпана не подчинилась? По звонку туда бы выехала бригада московских бойцов. Небольшая схватка, в которой устраняются лидеры группировки, и порядок восстановлен. Требования воров, членов организованной структуры — предельны. И поэтому им можно подчиняться.

     Из этого примера следуют два вывода:

     первый — криминальный мир имеет средства для установления порядка;

     второй — власть не может, а скорее, не хочет установить порядок в стране.

     Мы не идеализируем криминал, но в преступной среде совокупность качеств характера такова, что, объединившись, он сможет превзойти по своим волевым параметрам пассивное общество. Не исключено выделение из преступного сообщества лидеров, способных не только захватить власть в стране, но и, как ни странно, реализовать высокие цели. Новые гангстеры, мыслящие, понимающие неизбежность политических и экономических перемен, становятся опорой воровского движения благодаря способности попрать старые неэффективные принципы.

     Чтобы представить силу криминальных синдикатов, покажем их структуру и то, как они используют свой потенциал. Цели сообщества выходят сегодня далеко за пределы примитивного воровства. Это лишь одна из составляющих их доходов. Главное — интеграция, внедрение капиталов в финансовую, коммерческую и производственную деятельность, распространение интересов на межнациональную сферу. Чтобы справиться с такими задачами, структура крупной группировки содержит многие звенья, в том числе стратегический центр, аналитические и военные группы, финансовые и коммерческие организации.

     Талантливый лидер привлекает в аналитический центр не только соратников по криминалу, но и творчески мыслящих специалистов разных профессий. На оплату не скупится, если услуга приносит доход. Работа аналитического центра заключается в анализе информации, получаемой от агентов — государственных чиновников и служащих. Существуют группировки на внутренние и внешние источники доходов. Внутренние — это деньги от традиционных способов криминального бизнеса. Внешние — это поступления от коммерческих и производственных фирм, опекаемых группировкой, или являющихся их собственностью. Отмытые деньги вкладываются в экономику других стран; подозрительные — в экономику России, на них скупаются предприятия, сознательно подводимые к банкротству тем же криминалом и государственной системой.

     
Международные группировки. Преступность в России разрастается угрожающими темпами. Больше двухсот группировок с международными связями. Распространяя деятельность на весь мир, они смыкаются с итальянской мафией, латиноамериканскими наркокартелями, китайскими триадами. В 1975 году среди 5000 советских евреев, уехавших из Советского Союза, в США прибыл вымогатель, шантажист и убийца Агрон. Он поселился на Брайтон Бич, где к тому времени проживало 20 тыс. эмигрантов из Союза, и стал сколачивать бандитские шайки. К 1980 году люди Агрона контролировали бензоколонки в районе Нью-Йорка и еще в 18 городах.

     За рубежом действуют около 100 устойчивых группировок, входящих в синдикат под названием «Организация», начало которому положено в тюрьмах и лагерях СССР. Не случайно ФБР создало специальное подразделение по борьбе с русскими гангстерами. Везде идет борьба за власть, в том числе и в криминальной среде. В 1985 году Агрона на его высоком посту нью-йоркского пахана сменили: киллер всадил ему пулю в затылок. В 1991 году в Мюнхене зарезали главаря «Организации» в Западной Европе 52-летнего Ласкина. Прибыл он в Германию по протекции российского пахана в Америке Агрона через Израиль. Ласкина с момента приезда арестовывали 25 раз, но осужден он был всего на два года за подделку валюты на 100 млн долл.

     Все зарубежные группировки называются русскими, хотя в основном в них выходцы из России с нерусскими фамилиями. Активно действуют примерно 20 тыс. боевиков под руководством 700 авторитетов. Число их постоянно растет. Голодный, злой и предприимчивый русский «братан» действует энергичнее зарубежных гангстеров. Поэтому они способны оторвать сферы влияния, любые куски, применяя традиционные для России приемы. Специализации нет — годится любое дело, приносящее прибыль: от подделки денежных знаков и убийств на заказ до торговли ядерными материалами из стран СНГ. Главари «Организации» — все из СССР: Балагула — вор из Одессы по кличке Авторитет, Богатин — мошенник из Саратова, имеющий свой банк в Польше с миллиардным капиталом.

     Группировки часто работают по согласованию между собой на чужих территориях. Работа без уведомления чревата разборками со стрельбой или крупными денежными штрафами. Специализации бандитов за рубежом:

     — производство и продажа игровых автоматов;

     — охрана ресторанов;

     — скупка кожи и мехов и производство на зарубежных заводах меховых изделий;

     — бизнес на ворованных автомобилях;

     — контроль игорного бизнеса: казино, майданы и т. д.;

     — бизнес на проституции;

     — торговля наркотиками;

     — охранная деятельность.

     Возникает ряд вопросов, на которые пока нет ответов.

     1. Почему преступный мир действует относительно свободно и безнаказанно?

     2. Кому это выгодно?

     3. Кто и как использует ситуацию в политических целях?

     4. Когда начнут истинную борьбу с преступностью и начнут ли?

     Возможные ответы:

     1. Криминальным беспределом прикрывают экономическое разграбление и присвоение национального достояния страны.

     2. Государственная мафия, которая опекает организованную преступность и участвует в присвоении награбленного, создает нестабильность в стране, это ей выгодно. Наибольшая нестабильность — в момент революций и войн. Объемы награбленного в периоды исторических катаклизмов несоизмеримы со стабильными периодами. Значит, нестабильность надо провоцировать. Война в Чечне — один из примеров.

     3. Наибольшую выгоду из подобной политики власти получает криминальное сообщество, которое необычайно усилилось экономически и организационно за последние годы.

     4. Вместо борьбы с преступностью происходит смыкание с ней власти и бизнеса.

     Вывод прост: преступность в стране будет прогрессировать. Это выгодно определенным политическим кланам. Следовательно, численность преступного мира будет продолжать расти, будет расти число заключенных, попадающихся на преступном промысле. Тем более что доходы вора любой «масти» намного превосходят сегодняшние заработки врачей, учителей, инженеров и военных.

     
Беня, король карманников, попался и предстал перед судом.

     — Прошу объяснить, — обращается к нему судья, — каким образом вам удалось снять золотые часы с цепочкой вместе с жилетом с пострадавшего?

     — Господин судья, за такие консультации мне платят.

     
Любопытно оценить доходы представителей криминального сообщества. Кто же из «джентльменов удачи» наиболее везуч? Вор-карманник в месяц может добыть несколько тысяч рублей, в то время как взломщики банков (в том числе хакеры) вынимают за одну операцию из хранилищ миллионы и миллиарды рублей; вор-домушник может вытащить денег и драгоценностей из квартиры на несколько десятков тысяч долларов, а перекупщик краденого (барыга) выдаст ему в десять раз меньше, а тот и тем доволен; шулер и ломщик, если повезет, зарабатывает несколько тысяч баксов в день, а вымогатели или похитители детей (киднеппинг) — несколько сотен тысяч долларов. Есть среди воров и более удачливые.

     Число участников, занятых более доходными видами криминальных ремесел, на порядки ниже, чем простых карманников, майданщиков и им подобных. Что тому причиной? Во-первых, разница в сроках наказания; во-вторых, непопулярность таких преступлений, как киднеппинг; в-третьих, может быть, самое главное — отсутствие теоретической, практической школы, дефицит интеллекта в среде уголовников.

     Многие берутся и за воровское ремесло без посвящения воровских иерархов, и за управление страной без надлежащих качеств. Самый большой урон любой области человеческой деятельности наносят дилетанты, любители, недоучки. Издавна профессионалы ограждали «цеховое сословие» от их проникновения, вводя различные ограничения. В России, начиная с 1917 года до сегодняшнего дня, сохранить профессионализм оказалось невозможно.

     Потенциальные возможности воров различных категорий не сравнить.

     Возможности государственных деятелей, крупных банкиров и коммерсантов намного превосходят возможности воров-профессионалов и, естественно, остальных граждан. В силу своей нищенской философии как раньше, так и сейчас простой человек способен унести тайком с производства кусок мяса, слить бензин, украсть моток пряжи или несколько метров ткани, но это мгновенно пресекается правоохранительными органами. Главное же в том, что объемы воровских деяний воров-профессионалов в десятки раз меньше воровства явных и замаскированных государственных воров.

     Сильные черты характера и волевые качества позволяют криминалу заниматься экспроприацией наворованного у высоких государственных воров. И это не рэкет — это предложенный ленинской философией процесс перераспределения ценностей, когда сильный отнимает у слабого то, что тот не может защитить. Воришки занимаются тайным воровством, не осмеливаясь в открытую грабить нацию. Наши подпольные и явные миллионеры типа Черномырдина не упоминаются в журнале «Форбс» как самые богатые люди планеты, поскольку происхождение их богатств неизвестно.

     
ВЫВОДЫ

     1. В криминальном сообществе сложилась четкая управляемая структура, обладающая мощным капиталом и криминальной силой.

     2. Вхождение криминалитета в бизнес еще более укрепляет его позиции, заставляя считаться с ним.

     3. Капитал и сила позволяют криминальному сообществу претендовать на власть.
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      Обычаи, традиции, «законы» воровского сообщества
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Сидят зэки в камере. На столе — хлеб. Вдруг выскакивает крыса, хватает хлеб и бежит. Один из зэков снимает башмак и убивает ее. Другой зэк говорит:

     — Вот мы все здесь сидим — воры. Крыса украла у нас хлеб, значит она тоже вор. А раз вор — она наш товарищ. И ты убил нашего товарища. Если не придумаешь отмазку, плохо тебе будет.

     — Если она наш товарищ, — отвечает первый зэк, — что ей, западло было посидеть вместе с нами?

     
«Законы». Анекдот иллюстрирует одну из воровских традиций — не вредить своим собратьям по ремеслу. Совокупность всех традиций и обычаев объясняет, почему угнетенное, загнанное в тюрьмы преследуемое преступное сообщество выжило, существует, а сегодня еще и процветает. Этому есть такие объяснения:

     1. Стремление режима сохранить этот клан как инструмент, который отвлекает народ от провалов политики, на который можно свалить большую часть государственных бед. В эти периоды объявляется в СМИ «беспощадная» борьба с криминалом.

     2. В заключении, в тех условиях, в которых содержатся «эти отбросы общества», как их величали и Гюго, и Горький, и советские идеологи, могут выжить только сильные личности.

     3. В криминале существует совершенная система управления сообществом, от которой далеко отстает традиционная система управления государством.

     Наиболее стойкая идеология, возможно, присуща именно воровскому клану. Только твердая убежденность, помноженная на традиции и силу характера, оказывает действие на души людей. Примеров тому много, в частности бескомпромиссное поведение пенсионеров на митингах, отстаивающих под красными знаменами пошатнувшиеся идеи социализма и коммунизма. Аналогичным образом криминал вдалбливает в головы интеллектуально незрелых «шестерок» свои многовековые обычаи, традиции и «законы».

     Структура управления сообществом позволяет ворам использовать принципы коммунистической морали. Считается, что все воры равны, но тем не менее среди них выделяются авторитеты, личные качества которых предопределяют воровские успехи. Лучших среди них на основании рекомендаций двух-трех «законников» после соответствующей проверки признавали «вором в законе». Присвоению этого высшего титула предшествовал ритуал «коронования» и «клятвы» на верность «братве». Такой хорошо срежиссированный и отрепетированный годами спектакль в значительной мере поднимал статус организации и авторитет приобщенных, усиливал эмоциональное воздействие на людей. Ритуал по существу сходен с процедурой отбора и приема в члены партии, но намного превосходит ее по значимости в воровской среде.

     «Воры в законе», чтобы поддержать качественную селекцию, узаконили и поддерживают криминальную субкультуру, включающую традиции, обычаи, жаргон, татуировку, клички, азартные игры, блатные песни и стихи, созданные предшествующими и совершенствуемые новыми поколениями. Традиция (от лат. traditio — передача), обычай — это элементы социального и культурного наследия, передаваемые из поколения в поколение и сохраняющиеся долгое время среди людей.

     Первую группу традиций чаще называют «правилами-заповедями арестанта». Например, «не делай ничего такого, что может вредить всем нам, так как от этого страдает каждый из нас». Строго запрещалось жить за счет собратьев, лгать товарищам, подглядывать за другими и доносить, враждовать на национальной почве, заниматься спекуляцией и коммерческой деятельностью, предъявлять претензии без решения сходки и т. д. Главное правило зэка формулируется кратко: «Нашел — молчи, потерял — молчи, украл — молчи, обокрали — молчи». С длинным языком в криминальной среде живут не долго.

     Вторая группа традиций регламентирует отношения «блатарей» с обществом и представителей преступной среды с различными категориями осужденных, которые делятся на авторитетов, мужиков и отверженных. В начале века существовала другая классификация. На верхней ступени воровского клана стояли «Иваны», или «бродяги», — главные носители тюремных традиций. «Иван» — человек, для которого воля дороже всего, он ловок, умеет увернуться от всякой кары. На второй ступени — «храпы». Ее представители «храпели», т. е. возмущались буквально всем, что признавали неправильным, и, получив удовольствие от затеянного конфликта, уходили в тень. Третья ступень — «жиганы», рядовые воровские специалисты. И на последней ступени — «шпанка» — бесправная, голодная, задавленная масса арестантов. Высшая «доблесть» и ранее, и сегодня — совершить преступление и не попасться. Попавшись — не выдавать сообщников, в местах заключения не работать, обирать других заключенных, играть мастерски в карты, беспрерывно стремиться к побегу.

     Третья группа традиций регулирует порядок внутренних отношений между членами криминального сообщества:

     — беспрекословно выполнять указания главарей,

     — вносить сумму в «общак»,

     — обязательно расплачиваться в случае проигрыша в карты и т. д.

     На подавление и подчинение направлена проверка вновь прибывшего осужденного, его «прописка». Чаще всего к новичку применяется «проверка» избиением; если не донесет об этом — достоин доверия.

     Законы — это часть обычаев воровского сообщества. Например, закон «не работать» принят с тем, чтобы вор мог сохранить высокую чувствительность пальцев, что необходимо в воровской специальности. Сегодняшний «вор в законе» в своем мирке является судьей и, в соответствии с законом, получает определенный процент за это, благодаря чему может существовать безбедно. Если конфликтов в окружении нет, их можно инициировать, например, распространяя ложную информацию, вызывающую конфликты среди подопечных.

     Похороны вора тоже происходят в соответствии с традициями, напоминая своей пышностью театрализованное представление: цветы, венки, оркестр, кавалькада машин. В гроб вору кладут крест, колоду карт, деньги, водку и нож. Крестом он оправдается перед Богом, деньгами откупится от черта, сыграв с ним в карты на «перевод» в рай, угостит встретившегося там вора водкой и зарежет «суку», стукача или изменившего обычаям, если встретит. В Москве новые русские разбойники облюбовали Ваганьковское кладбище. «Ваганьки» на старорусском языке означает всех неприкаянных, бомжей и разбойников. Раньше это кладбище соответствовало своему названию. Сегодня оказалось, что знаменитые люди лежат в окружении воров и бандитов: рядом с Высоцким — братья Квантришвили; рядом с Есениным — вор Кучулария по кличке Писо и скромная могила Когана по кличке Моня. Здесь же и государственный вор брежневских времен — министр внутренних дел Щелоков.

     
Наказания за нарушение законов. Виновному за несоблюдение законов на сходке могли сделать «правило», т. е. подвергнуть наказанию. До 1947 года таким наказанием была публичная пощечина, позднее избиение (но не по жизненно важным органам). Сегодня накладывают штраф и включают «счетчик», ломают руки, ноги, позвоночник. Очень серьезные нарушения «законов» караются смертью. Здесь же решается вопрос: развенчать провинившегося или оставить в звании вора. В последнем случае, несмотря на убийство виновного, его хоронят с подобающими почестями.

     Приговор выполняется сразу на сходке, причем, как правило, человеком, наиболее близким жертве. Если сходка происходит в лагере, из числа заключенных назначается «мужик», который должен взять ответственность за убийство на себя. «Ответчик» за убийство, или иначе «грузчик», «носильщик», — как правило, осужденный на длительный срок, отбывший небольшую его часть, для которого это преступление практически не повлияет на длительность заключения.

     Исполнителями других «приговоров» назначаются молодые преступники, поддерживающие «воровскую идею»: в местах заключения — это «стрелочники», «грузовики», «торпеды», лица, не выплатившие карточный долг; на воле — рядовые члены группировки — «шестерки», боевики, но могут быть и специально нанятые киллеры. Исполнители могут действовать и неприметно, например: ввести путем укола трупный яд из разлагающихся останков дохлой кошки. Человек умирает в считанные дни без каких-либо видимых признаков насилия. Это чисто уголовный прием для устранения неугодных.

     Число заказных убийств растет в геометрической прогрессии. МВД доказало причастность одного из преступников к совершению более чем 30 убийств. Киллера объявили в розыск. Скоро его труп нашли в лесу с пулей в затылке. Рядом с ним пистолет, из которого он застрелил большинство жертв.

     К смерти может быть приговорен и авторитет, но для этого проводится российская сходка, так как согласно закону в случае вынесения несправедливого «приговора» все участники обсуждения должны понести то же наказание, которое они вынесли необоснованно обвиненному. Если вор, нарушивший закон, старается избежать мести, скрывается, за ним отправляется «десант» даже в места заключения, и там свершается кара. Явка обвиняемого на сходку обязательна. Неявка расценивается как несомненное признание виновности.

     Отход от тоталитарного строя, общая деградация государственной системы расшатали и уголовную среду. Некоторые сильные преступные личности пренебрегают «законами», надеясь на свой авторитет и силу. Все больше появляется «беспредельщиков», которые руководствуются только выгодой, пренебрегая законами: от Уголовного кодекса до «кодекса воровской чести». Для них не составляет проблемы «наехать» на крестного отца воровской урлы, ограбить его, похитить общак. Обиженные воры выносят им смертный приговор, но сильной личности все равно, кто его преследует: милиция или урки. Только у дураков не бывает врагов.

     Сергей Мадуев, бандит по кличке Червонец, известный тем, что в ожидании смертного приговора очаровал следователя прокуратуры Наталью Воронцову, случалось, грабил тех, кто был под защитой «воров в законе». Если от него требовали вернуть награбленное, он дерзко говорил: «Я вор — вне закона». Разборки иногда заканчивались плохо, но не для Червонца. Он с легкостью выхватывал пистолет, опережая своих противников.

     Тем не менее именно наличие жестких законов и правил делает преступное сообщество стабильным и устойчивым на протяжении многих десятилетий.

     
Воровская символика. Криминальная субкультура направлена на то, чтобы определить место личности в преступном сообществе и воздействовать на его членов.

     Наколки на теле, или рейв, так же как и уголовный жаргон, имеют давнюю историю. Главный смысл и того и другого состоит в том, чтобы отличить своего от чужого, чтобы постороннему не был понятен происходящий между ворами диалог. Действительно, что может понять непосвященный в такой фразе: «После шухера начался завал. Деревенский фуден щекотнулся, фраера прикалываются белой птюхой с салом. Питерским надо канать всей кодлой ставить на уши Урал, Волгу и юг. Бабок и стволов с приблудами навалом». Оказывается, это цитата из Ленина на блатном жаргоне, в которой говорится, что на юге население пьет чай с белым хлебом и салом, в то время как пролетарии голодают. Далее следует призыв: «Революция в опасности. Спасти ее может только массовый поход питерских рабочих. Оружия и денег мы дадим сколько угодно».

     Современный воровской жаргон — феня — уходит корнями в XVIII век. Более того, до сих пор воры, мошенники, шулера используют такие способы шифровки словесных сообщений, как тарабарская грамота. Например, фраза, сказанная при игре в карты, «Ходи с крестей!» будет звучать так: «Кохо коди кос кокре костей». Или короче: «Кокре кости», что значит «крести». В этом случае для шифровки сообщения слова разбивают на слоги и в начало каждого слога добавляют приставку «ко».

     Что касается наколок, они создают портрет криминальной личности, непонятный непосвященному человеку. Например, восьмиугольная звезда свидетельствует не только о принадлежности к воровской касте, но и о полном отрицании какого-либо компромисса в отношениях с властью. «Вор в законе» имеет профессиональные знаки: на плече — изображение головы кошки, на груди — крест в ореоле, карточные масти. Кинжал, обвитый змеей, является символом главаря воровской «масти». Погоны на плечах в звании «капитан», «полковник» — также отличительный знак «авторитета». «Паханы» — главари шаек имели погоны «генерала». Татуировки с изображениями крестов, ангелов, церквей служат талисманом, предохраняющим от ареста. Дамы делают татуировки чаще на животе, бедрах, ягодицах, плечах, под правой лопаткой. Слоник, дракончик, кошечка, собачка — это любимые наколки современных проституток, но сейчас украшение тела стало модным и для «леди».

     Клички носят сугубо конспиративную функцию, и каждая криминальная личность получает ее в зависимости от своих внешних или внутренних качеств.

     
Сходки воров. Воровское сообщество не ограничивает деятельность группировки определенным местом или регионом. Выработка стратегии деятельности, распределение сфер и зон влияния происходят на общих съездах авторитетов, которые в России называются сходками. Такие встречи проводятся и на международном уровне. В 1982 году в ЮАР прошел всемирный конгресс воров-карманников. Выступления «делегатов» синхронно переводились на пять языков.

     Начиная с 1930-х годов сходки регулярно проводятся в лагерях и на воле. На сходках решаются важные вопросы сообщества, разрешаются конфликты между ворами, коронуются новые «воры в законе». Как правило, несмотря на всю законспирированность этих собраний, на них присутствует стукач, через которого информация попадает в МВД. Иначе такой сходняк обязательно разогнал бы ОМОН, избили бы, посадили. Сегодня параллельно используются и современные технические средства сбора информации. Масштабы преступной деятельности возрастают, соответственно увеличивается и число встреч воров, на которых принимаются кардинальные решения. В 1989–1992 годах было проведено 26 воровских сходок; в 1993 — около 100; в 1994 году — больше 400, в них участвовало около 7000 человек. В 1994 году на всесоюзной сходке в Ростове-папе «воры в законе» постановили, что надо менять стратегию жизнедеятельности, выходя на контакты с властями и правоохранительными органами, с ВПК и таможенной службой.

     
«Общак». Это общая касса, материальная база сплоченной преступной группы, во многом напоминающая партийные взносы коммунистов. Для профессионального уголовника взносы в «общак» — дело обязательное. Эта касса формируется из следующих источников:

     — традиционный преступный промысел членов сообщества;

     — доходы от казино и игорных домов, которые, как правило, содержат преступные группы, правда, часто на пару с городской администрацией;

     — поборы с коммерческих банков и структур, отчисления теневиков;

     — финансово-коммерческая деятельность.

     Кто бы ни облагался данью, часть ее по длинной цепочке передается «ворам в законе», одной из функций которых является отмывание денег. Лучшим прикрытием для этого являются магазины, липовые фирмы, коммерческие структуры с фиктивными операциями. Например, купил по дешевке оборудование, организовал поддельные документы на поставку сырья и сбыт продукции, получил прибыль и вполне законно уплатил налог с прибыли. Государство не волнует, есть производство или нет, лишь бы налоги платили регулярно.

     Для сбора «общака» назначаются надежные лица, для его сохранения — казначей. Об авторитете вора, который «держит» город или регион, можно судить по «общаку». Если вор умный, казна всегда полна. Деньги из «общака» не идут на личные нужды воров и авторитетов. За это спросят, и отвечать придется кровью. Распределение средств «общака» происходит под строгим контролем членов группировки. За сохранность общих касс на свободе отвечают 8 — 10 человек, пользующихся наибольшим доверием (сообщаковская братва). Держатели воровских касс глубоко законспирированы, имеют право выносить смертный приговор лицам, допустившим нарушения финансовой дисциплины (сокрытие и присвоение денег, отказ от внесения денежных средств). Иногда хранение поручается известным в обществе лицам, близким к воровской элите, — певцам, музыкантам, имеющим легальные большие доходы. Сегодня проще — любой банк, особенно тот, который находится под прикрытием группировки, является хранителем «общака». Тем более что деньги не лежат, а пускаются в оборот.

     
— Вы платите фальшивыми купюрами!

     — Простите, а разве коньяк был настоящий?

     
Организованная преступность взращивалась на протяжении всех лет правления коммунистической номенклатуры. НКВД когда-то способствовал укреплению преступного мира в лагерях и зонах — этих чудовищных монстрах подавления человека. Советское государство, будучи само по природе уголовным, способствовало укреплению воровской власти. Если уркаганы и жиганы 20-х годов были подконтрольны ОГПУ, то нынешние «воры в законе» представляют собой самостоятельную физическую и политическую силу, со своим видением процессов в стране и возможностями влиять на них. Выделение еще одной категории преступников, именуемых «беспредельщиками», не признающими ни уголовных традиций и авторитетов, ни законов общества, иллюстрирует, что процесс криминализации страны еще не закончен и возможны более сложные катаклизмы.

     Интересные аналогии просматриваются в методах и идеях большевиков-коммунистов и уголовников. Империя зла — очень точное определение нашей страны. Зло концентрировалось в России давно. В 1905 году во французском городке Канны застрелился миллионер и меценат Савва Морозов. В завещании он отписал большую сумму большевикам. Полиция выдвинула версию — шантаж революционеров. Вот с тех пор до сегодняшнего дня идут на Руси бандитские «разводки», придумали которые и осуществляли на протяжении многих лет большевики. Так называемые «эксы», то есть грабежи, широко практиковались в целях пополнения партийной кассы. Грабитель Петросян по кличке Камо под руководством и при участии Джугашвили, впоследствии принявшего псевдоним Сталин, осуществляли теорию экспроприации на практике. Будущие советские министры Литвинов и Семашко были арестованы в Тифлисе при попытке обмена награбленного капитала на валюту. Грандиозные планы экспроприации по всей России Камо обсуждал и с Лениным. Когда же задумал опубликовать мемуары на эту тему, был убит собратьями по партии и с почестями похоронен.

     Большевики, захватившие власть в стране, создали карательную систему и, более того, объявили уголовников социально близкими членами общества в отличие от политических заключенных. НКВД привлекало к сотрудничеству профессионалов-медвежатников с тем, чтобы, вскрывая домашние сейфы, проверять благонадежность соратников. В неблагоприятном для жертвы случае — несколько дней спустя — некролог о скоропостижной смерти выдающегося государственного деятеля. НКВД давало ворам схемы самых совершенных сейфов отечественного и зарубежного производства. Те охотно повышали свою квалификацию.

     Советская власть в полной мере использовала социально близких заключенных-уголовников для расправы над политическими. А преступный мир, хотя и проповедовал отказ от сотрудничества с властью, осуществлял насилие над политическими. Разделив собственность на личную и государственную, значительно снизив меру наказания за преступления против личной собственности, советское государство обрекло тем самым граждан на насилие со стороны уголовников.

     После отработки технологии грабежа в «эксах» возвели в закон грабежи «недорезанных буржуев» и «мироедов-кулаков». Апофеозом стало ограбление всего российского народа, приведшее к сегодняшнему бедственному существованию и развалу бывшей Российской империи.

     Интересно сходство между уголовниками и коммунистами, совпадение основных канонов: «воровского кодекса» и Устава КПСС.
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На воровских сходках, как и на партсобраниях, все решается голосованием. Не зря воры говорили: «Зона — как парторганизация, от нее ничего не скроешь».

     Вор имеет право обмануть любого, но с ворами должен быть честен. Политбюро действовало так же, обманывая всю страну, изредка читая членам партии закрытые письма.

     И те и другие должны пропагандировать свои идеи и пополнять ряды, вовлекая лучших представителей.

     И те и другие интернационалисты, воры, может быть, даже в большей степени, так как жестко пресекали распри на национальной почве.

     Большевики в свое время переняли от воров обычай скрываться под псевдонимом или кличкой.

     Но есть и такие особенности, которые принципиально поднимают вора над коммунистом. За свой «базар» вор может ответить кровью, в то время как коммунисты могли болтать и врать что угодно. Если вор нарушил законы, отошел от традиций, то мог поплатиться смертью; коммуниста в этом случае, если он, конечно, не рядовой член партии, переводили на другую должность.

     Единство многих законов и традиций воровского клана с коммунистическими принципами проистекает из общей идеологии, суть которой, скрытая за красивой фразой, в необходимости создания условий управления «стадом». Такая близость принципов, учитывая большевистский опыт, дает криминалу большие шансы добиться реальной власти в ближайшее время.

     
Два подельника сидят в камере. Один из них все время ходит взад-вперед. Другой не выдерживает:

     — По-твоему, когда ты ходишь, ты не сидишь?
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      «Вход — рубль, выход — два»
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Известно, насколько важен подбор и расстановка кадров. Коммунистическая партия в последние годы пребывания у руля, подталкивая к коммунизму полуголодную беспартийную массу, ограничивала приток своих членов из гущи народной, выращивая больших и маленьких вождей в университетах марксизма-ленинизма, в оранжерейных условиях спецраспределителей, оберегая их от поликлиник, универсамов и коммунальных квартир. Отбор происходил по принципу преданности.

     В криминале карьерный рост — и там он возможен — зависит от профессиональной пригодности, способностей, исполнительности, перспективности.

     Всякая человеческая деятельность, в том числе и преступная, лелеет идеалы, а также своих героев, которым подражают последователи. Эталоном для подражания в криминале во второй половине XX века стал прекрасно одетый, хладнокровный, циничный «черный денди», отвергающий плохо оплачиваемую работу, живущий за счет воровства или мошенничества. Сегодня он напоминает, скорее, представителя богемной профессии, нежели авторитета, живущего по законам преступного сообщества. Природный ум, а нередко и образование помогают ему завоевать расположение.

     Вовлечение новичков в воровской клан тоже происходит по определенным правилам, чтобы не пополнять ряды недалекой, ненадежной, трусливой и слабой молодежью. Вор старается отобрать неглупых, активных ребят, приближает их к себе, оказывает помощь, защищает. Одновременно занимается проверкой: с кем они знаются, кто друзья, как относятся к семье, кто родители? Если полученные сведения удовлетворяют, вор еще больше приближает к себе молодого рекрута, разъясняет «законы», обычаи, нравы, дает поручения, проверяя его в деле, рассказывает о романтике воровской жизни, о справедливости и честности воров, обучает игре в карты. Поскольку главари воровских групп, как правило, люди неглупые, они учитывают психологические нюансы поведения подростка: некритичность к себе и окружающим, эгоизм, стремление к «взрослости» и т. д.

     Заключительная стадия вовлечения наступает, когда подросток, получая постоянно деньги от вора и зачастую проигрывая их в карты, окончательно запутывается и становится должником. Даже если он предпринимает попытки выйти из игры, сопротивление не имеет большого успеха, поскольку долг велик. Вор требует расчета, если же рассчитаться невозможно, предлагает подопечному участвовать в преступлении.

     Воры говорят о своих рекрутах так: «Молодой еще, пятнадцать лет. Получит срок, десять — пятнадцать лет, выйдет, будет опытным человеком, но все равно еще молодым». Большой приток молодежи в преступные группировки в последние годы позволяет наставникам с легкостью относиться к потерям. Тем не менее после осуждения «пацана» «шеф» решает вопросы, связанные со следствием, судом, сообщает в место заключения, что его подопечный «свой», и того допускают в колонистскую группировку воров. Причем тот, кто его рекомендует, делает это с «ответом», т. е. несет ответственность за отход «пацана» от воровских «законов».

     Обучение воровскому делу проводится на мнимом объекте или со спарринг-партнером. Для фиксации ошибок применяют фото— и видеоаппаратуру. Преступники пользуются литературой по криминалистике, правоведению, медицине.

     Новичками становится не только молодежь с уголовными наклонностями. Где ни копни организованную преступность, всегда обнаружишь милицию или государственных чинов. Среди активных членов банды Монгола были сотрудники милиции. И его преемник Япончик не случайно использовал тот же маскарад при нападении на жертв — милицейскую форму. Андропов, приказавший начать сбор компрометирующих материалов на руководство МВД, раскопал страшный могильник. Не случайно министр Щелоков застрелился, его заместитель Чурбанов был осужден на 12 лет, начальник хозяйственного управления Калинин приговорен к 15 годам лишения свободы. Сегодня мало что изменилось в стенах этого учреждения.

     Законы, независимо от того, государственные или воровские, придуманы, чтобы управлять сообществом, чтобы стадо слушалось. И меняются они в соответствии с потребностями верхушки. Вместо скромного образа жизни, предписанного воровским кодексом, сегодня воры позволяют себе роскошь, мотивируя это необходимостью маскировки; сотрудничают с властями и милицией, что было невозможно ранее и что стало нормой сегодня и для властей, и для воров. Честный выход из воровского братства с намерением «завязать» возможен только с разрешения сходки. Если же «завязавший» не выполняет своего намерения и вновь становится на преступный путь, его называют «прошляком» и обращаются как с лицом, предавшим «воров в законе».

     
      «Вот вхожу я в тюрьму, — вижу, нары стоят и один к одному джентльмены сидят…»

      Фольклор

     

     НАСТАВЛЕНИЯ ЗАКЛЮЧЕННОМУ

     В камеру с отпетыми уголовниками поместили хилого, хлипкого старичка.

     — А тебя за что, божий одуванчик? — спрашивают его сокамерники.

     — Приколист я, приколы устраиваю, — отвечает новичок.

     — Какие приколы, покажи?

     — Да нет, братцы, не надо. Вы еще недовольны будете, побьете.

     — А ну, показывай. Ничего тебе за это не будет. Гадом буду.

     — Только уж потом не серчайте, — вздохнул новичок. Взял веник, сунул в парашу, постучал в дверь камеры, а когда в двери открылся люк, сунул в него веник и повертел. Через несколько минут дверь открылась и в камеру вошли с десяток дюжих охранников.

     — Так, — сказал старший, оглядываясь. — Ну-ка, дедуля, отойди в сторону…

     
Войдя в камеру, поздоровайтесь, займите указанное место. Старайтесь первым не вступать в разговоры. Мысленно оцените присутствующих по лицу, одежде, жаргону, татуировке. Новичок в камере человек на пятьдесят — событие. Люди оторваны от жизни по нескольку месяцев или лет. Расскажите о происходящем на воле, если спросят. В камере придерживаются правила: «Моя хата с краю». Основная схема поведения: никого не бояться, никого ни о чем не спрашивать, никому ничего не рассказывать.

     Попробуйте войти в контакт с авторитетами камеры. Как правило, они едят за столом, у них спальные места внизу. Не жалейте для налаживания контактов ни продуктов, ни сигарет, ни услуг. Лучше поголодать, чем стать инвалидом.

     Попав в тюрьму, ешь то, от чего раньше брезгливо отвернулся бы, приходится заниматься своими делами, когда кто-то сидит на параше, учишься лгать и изворачиваться, выживая. Осваиваешь много другого, что обыденной жизни не присуще. Новичок, как правило, терпит всяческие ущемления и издевательства со стороны бывалых клиентов заведения, тем более что свыше 60 % осужденных имеют от трех до шести судимостей. Аборигенам приятно развлечься, издеваясь над новой жертвой. Существуют устоявшиеся каноны, по которым проходит проверка новичка. От тюрьмы да от сумы не зарекайтесь.

     Открывается дверь — и вы в камере. Несколько десятков пар глаз внимательно вас изучают. Вдруг вы замечаете лежащее у ваших ног полотенце и, наклонившись, поднимаете его. Всё — вы теперь жертва, над которой будет издеваться и камера, и в дальнейшем лагерь. Нельзя поднимать ничего с пола: наоборот, следует наступить на него или даже вытереть об него ноги. Если поднял, значит, «поклонился» или покорился. Правило гласит: «Не я ронял, не я должен поднимать».

     Издевательства начинаются, например, так. Испытуемому новичку завязывают глаза, предупреждая, что кто-то один из двух сокамерников будет бить его книгой по голове до тех пор, пока он не угадает бьющего. Однако удары наносят не двое из указанных, а распорядитель игры, называемой «хитрый сосед». Естественно, новичок не знает этого, и игра переходит в избиение; знающий этот обычай угадает с первого раза.

     Другая игра называется «посчитай звезды». Новичку завязывают глаза, ставят на табурет и заставляют делать какие-либо движения. Затем выбивают табурет и спрашивают, сколько звезд он увидел. В соответствии с названной цифрой получает определенное число «морковок», то есть ударов мокрым полотенцем. Знающий этот обычай до игры предупреждает, что ни одной звезды не увидит. Количество издевательско-развлекательных тестов бесконечно: «солнышко», «самосвал», «лихой шофер», «велосипед», «сапог», «перетяжка» и т. д.

     Если клички у новичка нет, то его «кидают на решку», т. е. кричат в окно: «Тюрьма, дай кликуху». Если новичок соглашается на эту процедуру, то ему дается кличка, как правило, унизительная.

     Нельзя есть в камере в тот момент, когда кто-нибудь оправляется; продукты необходимо чем-нибудь накрыть. Нельзя есть то, что упало на пол. Жертва в этом случае получает кличку «чушкарь», что в переводе с «фени» означает морально опустившийся человек. Ему предоставляется на выбор либо мыть парашу, либо есть мыло.

     Повышение интеллектуального уровня преступников в последнее время ведет к усилению жестокости и новым садистским издевательствам в местах заключения. Чем выше интеллект, тем страшнее и уродливее проявляется он в издевательствах.

     
КАК ВЕСТИ СЕБЯ С СОКАМЕРНИКАМИ:

     1. На вопросы можно не отвечать, вежливо давая понять, что у каждого свои дела. Если провоцируют на разговор, скажите: «Ты следователь или стукач, что такой любопытный?»

     2. Не рассказывайте ничего о себе, не конфликтуйте без причины, не задавайте вопросов, не навязывайтесь на знакомство.

     3. Не меняйтесь вещами, не играйте в азартные игры. По тюремным правилам карточный долг — дело святое. Незамысловатое «очко» — любимая игра зэков XX века, унаследованная ими от аристократических катранов XIX века, предоставляет широкие возможности для шулерских приемов. Не спорьте под интерес. Это обычно кончается проигрышем передачи, одежды, еще большего.

     4. Ни в коем случае не оскорбляйте сокамерников и дежурных.

     5. Не отказывайтесь от физической работы в камере: помыть полы, убрать посуду. Это отвлекает от грустных мыслей.

     6. Если вы поняли, что сокамерники пытаются вас покалечить, убить, изнасиловать, защищайтесь всеми возможными способами.

     
КАК ВЕСТИ СЕБЯ С АДМИНИСТРАЦИЕЙ И СЛЕДОВАТЕЛЕМ:

     1. Потребуйте ознакомить вас с положением о содержании административных арестованных и подследственных.

     2. Делайте краткие записи о всех событиях: вызовах к следователю, подаче жалоб, передачах, покупках в ларьках и т. д. Записи держите все время у себя.

     3. Анализируйте каждый вызов к следователю. Передавая ему жалобу на имя прокурора, укажите в протоколе, что жалоба изложена на… листах.

     4. Если следователь необъективен, пишите ему отвод.

     5. Ведите себя наступательно; пишите прокурору о необходимости привлечения следователя к уголовной ответственности за незаконный арест и фальсификацию доказательств.

     6. После мотивированной жалобы объявляйте голодовку. Это действенная мера. По закону в течение суток администрация обязана поместить вас в отдельную камеру и поставить в известность прокурора. Вас могут запугивать администрация и сокамерники. Держитесь стойко.

     7. Деловым людям желательно иметь своего грамотного юриста, способного оперативно заняться вашим делом. В качестве адвоката может быть подставное лицо, цель которого получить от вас необходимые следствию сведения. Если вы это почувствуете, ваше право отказаться от него.

     
ВЫВОДЫ

     1. Нищенство и воровство всегда считались двумя пороками общества. Сильные люди, не желавшие жить на нищенские подачки власти, становились ворами, грабителями, теневиками.

     2. Россия — государство нищих. В государстве нищих все воруют. Система, породившая нищенствующего человека, породила и вторую, более устойчивую категорию — воров. Оказалось, что именно на дне общества формируются наиболее сильные человеческие характеры, способные выжить в сложнейших условиях, имеющие определенную, хотя и перевернутую с точки зрения общественной морали, цель.

     3. Если в стране нет четко обозначенных идей, то никакой камуфляж в виде устаревших символов бывшей Российской империи или псевдорелигиозности правителей не спасет нацию от вырождения. Требуется сильный, мыслящий и мудрый лидер. Неважно, из какого человеческого сообщества он появится — была бы в нем идея возрождения страны. В противном случае идеологическая пустота замещается теми, кто обладает реальной силой и возможностью убедить в правильности своей идеи.

     4. Особенности преступного сообщества — стабильность, устойчивость, выживаемость и восстанавливаемость, что определяется наличием традиций и законов, жестким их исполнением и наказанием за нарушение. Сравнивая преступное сообщество с российской властью, видим, что государственно-политические структуры слабы.
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     Глава 2. Технология воровства

    

    [image: after_title]


     «Господи, прости, дай нагрести и вынести».

     Воровское заклинание перед кражей
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      Воровские профессии и мастерство вора
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— Обвиняемый, вы именно так совершили кражу, как это описал в своей речи прокурор?

     — Не совсем так, гражданин судья, но его метод также заслуживает внимания.

     
Капля жульнической крови есть в каждом из нас. Эта капля увеличивается или уменьшается в зависимости от того, что ты испытываешь к социальной системе, к властителям. Есть примитивные приемы воровства, есть отработанные на государственном уровне.

     Можно обворовать человека, и он долго не будет замечать, особенно если это обставлено государством. Дядьки в переходах и у метро, скупающие старые механизмы часов, работают примитивно, на фирму, которая «производит» импортные хронометры. Подержанный механизм вставляют в новый корпус швейцарских или других фирменных часов, закрепляют пластилином, чтобы не болтался, и толкают на рынках, толкучках, в ларьках. Вы покупаете изделие, считая, что сделали удачное приобретение. Пример примитивной махинации, совмещенной со знанием конъюнктуры рынка, рыночных цен и психологии человека.

     Успех любого дела, включая деятельность воровских профессионалов (карманников, домушников, майданщиков и др.), зависит от мастерства исполнения, глубины проработки операции, включающей такие составляющие, как идея, план, знание деталей.

     Глубина проработки зависит от таланта автора и перспективности идеи, совершенства и детализации плана, в котором предусмотрены и продуманы все этапы операции.

     Мастерство — важная составляющая успеха, которая зависит не только от опыта исполнителя, но и от таланта организатора дела. Именно талант организатора обеспечивает успех, от него зависит глубина проработки. Мастерство исполнителя необходимо, поскольку страхует от провала. Иными словами, итог операции определяется глубиной идеи, доскональностью проработки плана, мастерством исполнения.

     Мастерство профессионала это:

     1) искусное владение техническими приемами и инструментами воровского дела;

     2) знание способов совершения краж;

     3) выбор мест, где возможно более успешное их проведение;

     4) знание психологии человека-жертвы и окружающих.

     Все, что касается мастерства профессионала, мы рассматриваем здесь, глубину проработки идеи и технологию организации процесса — в следующем разделе. Опишем действия профессионалов различных воровских специализаций.

     
Карманники. Вор-карманник, который «покупает» свою добычу, — так определяет он свои действия в наших карманах, — не может действовать без глубочайшего освоения технологии ремесла. В зависимости от этого он совершает простые кражи — из раскрытых сумок, или, как это еще называют, кражи при свободном доступе, и сложные кражи — открывание сумки, проникновение в карман одежды, съем часов с руки и т. д. Профессионалы делают это, используя как естественные, так и искусственно создаваемые условия, отвлекая внимание жертвы. Наглость встречается в последнее время нередко: залезают в карман или в сумку без всяких ухищрений, почти на глазах очевидцев. Применение технических средств — лезвий, щипцов, ножниц, пинцетов, крючков — стало редкостью.

     Специализаций карманников, или, как еще их кличут, «ершей», много. Воры на рынках и базарах — рыночники; воры в метро — кроты; на вокзалах и в вагонах железной дороги — майданщики, или мойщики, банщики; квартирные воры — домушник, домашний шнифер, скокарь, слесарь; на городском транспорте — гонщики, маршрутники и т. п.

     Самые квалифицированные воры-карманники международного уровня — марвихеры, аристократы, грачи. Они работают в международных экспрессах, пансионатах и гостиницах. Пробираются на великосветские рауты и международные тусовки. Многие из них знают два-три языка, имеют паспорта разных стран, что позволяет появляться практически во всех странах и мгновенно испаряться после завершения операции.

     Огромно число специалистов разных профилей, бесконечна воровская терминология, которую запоминать ни к чему. Вор есть вор. Он будет воровать, а мы не должны попадаться на его уловки.

     Способы совершения краж карманниками различны. Например, «писаки» разрезают одежду или сумки с помощью специальных приспособлений — лезвия, вставленного в перстень, или отточенной монетки. «Щипачи» работают при массовом скоплении народа, мягко захватывая вещь и не сразу вытаскивая ее рукой, а малозаметными движениями пальцев — щипками извлекая предмет из кармана до тех пор, пока не появляется возможность мгновенно передать бумажник сообщнику, задача которого — исчезнуть или, по крайней мере, отодвинуться как можно дальше от жертвы. Особенно любят карманники транспорт, где необходим минимум квалификации. Тем не менее и здесь существует специализация: воровать в автобусах называется — гонять резину, воровать в вагонах трамвая — гонять марку; воровать на определенной остановке транспорта значит — держать садильник. Располагаются воры на ступеньке позади жертвы и стараются больше никого не впустить. Искусственно создавая затор, вор спокойно орудует в сумке или в карманах, подталкивая жертву и отвлекая ее внимание. Для прикрытия действий воры используют различные предметы — газеты, плащи, сумки, букеты цветов. Это называется ширмой, а вор соответственно — «ширмачем». Инструменты профессионала — специальные крючки или пинцеты. Таких специалистов величают «рыболовами», и достают они добычу из труднодоступных мест, например из бюстгальтера, из-под резинки на ноге у женщин, могут заглянуть и глубже, если есть информация о припрятанных деньгах. Воров, которые, используя щипчики, перекусывают цепочки, браслеты, серьги, называют «хирургами».

     Карманная кража тщательно организована, много раз отрепетирована и занимает секунды. Карманники работают, как правило, группами. Специалист, который отвлекает внимание жертвы — «оттырщик», «тырщик», — должен толкать, задавать вопросы, вступать в конфликт. В толпе он прижимается к женщине. Та невольно отвлекается на неприятное прикосновение чужого тела и не замечает, что в это время происходит с ее сумкой. Мастерство этого сообщника в том, чтобы все выглядело естественно, чтобы жертва как можно больше внимания уделяла ему. Еще один специалист, который принимает похищенное у вора, называется «пропольщиком» и должен иметь внешний вид, который не вызывает подозрений у окружающих. Его мастерство заключается в том, чтобы незаметно взять и спрятать украденный предмет, мгновенно исчезнуть с места преступления. В последнее время на этих ролях часто используют «пионеров», подростков с наивными и честными лицами. Тандем тем и хорош, что поймать вора практически невозможно. Даже если вы абсолютно уверены в том, что именно этот человек вытащил бумажник из вашего кармана, но «пропольщик» исчез, бесполезно тащить его в милицию, взывать к совести, избивать. Дело сделано — похищенного не вернешь.

     Воровские действия таких специалистов, как «щипачи», «ширмачи», строятся по традиционному сценарию: отвлечение жертвы и окружающих, совершение кражи, прикрытие и отход. Например, вот как это описано в книге И. Хабибянова «Ярмо для жулика».

     «Очередь на рынке стояла порядочная, так как товар продавали по сходной цене. Оставалось немного, и очередь нервничала, достанется ли всем. Сара обошла пустые ящики и, встав спиной к коммерсантам, уронила, якобы невзначай, купюру. Затем, нагнувшись, взяла банкноту пальцами и застыла в этой позе. Пальтишко и без того короткое задралось, и на всеобщее обозрение предстала голая задница. Торговля вокруг мгновенно прекратилась. Казахи опешили и, как по команде, сняв тюбетейки, стали вытирать капли пота, выступившего на лбу, не отрываясь от представления. Парализованный рынок зачарованно взирал на столь любопытное зрелище. Илья, воспользовавшись моментом, мгновенно подхватил чемодан, в который торговцы складывали деньги, и исчез в шумной толпе привоза. Сара, медленно развернувшись, виляя бедрами, тоже удалилась. Казахи начали усердно плевать на землю, произнося ругательства на незнакомом одесситам языке, но, заметив пропажу, завопили». Запас непечатных выражений в этой ситуации грандиозен даже у тех, кто воспитан в строгих традициях ислама.

     За каждым шагом богатого человека наблюдают в магазине, на бирже, в обменном пункте валюты. Вы подъехали к бирже, обменяли валюту, положили ее в кейс и направляетесь к машине. Информация о том, сколько у вас денег и в чем лежат, уже появилась у ребят, наблюдающих за вами. Радиотелефон — оперативное средство связи вора. И когда вы выходите из магазина, вас готовы встретить, но не грубо — напав, вырубив, отобрав, а незаметно. У машины оказывается спущенным колесо. Вы, чертыхаясь, занимаетесь его заменой, а кейс в это время из машины исчезает. Отвлечение, как правило, бывает в виде добровольного помощника или сочувствующего. Воры могут обойтись и без этого, поскольку, склонившись над правым задним колесом, вы совсем не видите водительскую дверь, через которую и совершается кража.

     Еще один способ краж демонстрируют так называемые «понтщики». В репертуаре — радостная неожиданная встреча или скандальный конфликт — «понт». В первом случае к вам неожиданно бросается человек, бьет по плечу, обнимает, не давая сказать и слово, извергает фонтан восторгов и воспоминаний, продолжая тискать и обнимать. Когда вы, в конце концов, сможете выказать недоумение, он, извинившись, отойдет, уверяя, что ошибся, и быстро исчезнет. Можете не сомневаться, ваш кошелек или бумажник исчезнет вместе с ним.

     Скандальное столкновение начинается по незначительному поводу: кто-то кого-то задел, наступил на ногу, резко выразился. Преступник в этом случае агрессивен, на грани вступления в драку, хватает вас, дергает, требует извинений. Но не успевает перейти эту грань, появляются его друзья, которые с трудом растаскивают в стороны участников скандала, извлекая из карманов жертвы все, что попадется. Хулигана уводят, а потерпевший, после того как успокоится, обнаруживает пропажу бумажника, часов, кейса, который он отставил в сторону в начале ссоры.

     Часто в целях создания благоприятной ситуации для совершения кражи группа воров разыгрывает тот или иной спектакль. Репертуар невелик, но может и обновляться. Например, пьяница, уронивший бутылку с «водкой» и живописно предающийся горю, собирает вокруг себя зевак, особенно в местах скопления народа. Часто это происходит на вокзалах, где люди ждут поезда и рады даже такому небольшому развлечению. Пока они наслаждаются сценкой, сообщники первого действующего лица чистят их карманы.

     Или еще один вокзальный эпизод. Группа карманников встречает поезд, намечает жертву и провожает ее до такси. Здесь, на стоянке, создается толчея или завязывается ссора за право посадки, во время которой жертва, отстаивая свое первенство, не замечает, что осталась без бумажника или дипломата, или чемодана. Может появиться «справедливый» человек, который встает на защиту жертвы и, подсаживая ее в машину, вытягивает бумажник, на блатном языке — «кожу».

     «Трясуны-карманники» свое мастерство проявляют, выталкивая предметы из карманов быстрыми и точными движениями. Особенно распространен этот способ среди глухонемых воров или прикидывающихся таковыми. «Глухонемой», разыгрывая роль, демонстрирует полное непонимание, хочет что-то узнать, мычит, прикасается к вам, имитируя попытки обратить ваше внимание, а на самом деле ощупывая карманы с целью определить, где находится бумажник. Он в отчаянии, что его не понимают, достает блокнот, что-то пишет, показывает записи, используя блокнот как «ширму», и в этот момент выталкивает или вытаскивает из вашего кармана намеченный в ходе бурного «диалога» предмет. Когда цель достигнута и бумажник оказывается у него, вор, как бы потеряв терпение и надежду получить от вас поддержку, быстро удаляется. На подстраховке, если вдруг вы быстро среагируете на пропажу, рядом оказывается «сочувствующий», который ввязывается в разговор, обсуждая странный эпизод. Так работают трясуны со своими жертвами в ресторане, фойе гостиницы, на вокзале. Толчея «глухонемым» не нужна. Вам же, когда вы обратитесь в милицию, необходимо описать приметы и «глухонемого», и «сочувствующего» не для того, чтобы получить назад свой бумажник, увы, он пропал навсегда, а для того, чтобы правоохранительные органы знали, что в этом месте работают воры с такими приметами.

     Современные карманники-интеллектуалы совмещают карманное воровство с элементами мошенничества. Для этого разрабатываются сценарии для конкретных лиц, имеющих на руках крупные суммы денег.

     Кеклики, то есть лица южных национальностей, закончив торговую операцию, обязательно хотят погулять в ресторане и найти русскую девушку. Здесь, у ресторанов, и ставят им ловушку хипесники, предлагая одну из профессионалок. «Ночные бабочки» классифицируются так: «свечки» и «ходоки» — работающие на тротуарах и под фонарями на улице; «табуретки», «зазывалы», «тренерши» — у стоек и за столиками в ночных барах; «амазонки» — располагающиеся в такси или в собственных машинах; «каравеллы» — берущие клиентов в аэропорту; «колл-герлс» — спешащие на вызов в гостиницы или квартиры — самые дорогие. Каждая из них готова добавить дорогому гостю с юга клофелин в вино или кофе, а смешивать эти компоненты очень вредно. Воруют прямо в ресторане или везут жертву в место, где уже ждут «братаны» с кастетами, в худшем случае — с кинжалом.

     В таких эпизодах работает уже не карманник, а грабитель. Происходит смешение воровских профессий, что приводит к относительной безнаказанности, поскольку «почерк» смазывается, растворяясь в массе других преступлений. Бывшие карманные воры с ростом мастерства часто переквалифицируются на шулеров. Ловкость рук играет важную роль и в этой профессии.

     Выбор места кражи — важная составляющая успеха. Чаще всего воруют в магазинах и городском транспорте, из сумок и из карманов. Четверо из пяти потерпевших — женщины. Воровской контингент: примерно 80 % — мужчины, остальные — женщины и подростки. Наиболее благоприятны для «дела» — часы пик. Вор профессионал в течение месяца совершает 25–30 краж. И только в пяти случаях из ста жертва догадывается о том, что ее обокрали. Согласно статистике раскрываемость карманных краж в застойные годы превышала 15 %; сегодня на вас не обратят даже внимания, если придете с заявлением в милицию по этому поводу.

     Воры предпочитают толчею, но профессионал может обчистить карман и в полупустом автобусе, когда вы садитесь или выходите, когда кто-то отвлекает вас, загораживая одновременно от свидетелей. «Ущипнуть» — секундное дело. Карманными кражами сейчас занимается в основном молодежь. Низкорослому пацану в транспортной давке значительно удобнее забраться к вам в карман, чем двухметровому детине. А на девочку-подростка вы даже внимания не обратите. Вид у них очень скромный, эдакие отличницы, а спустя секунду кошелька как не бывало.

     Наиболее доступны кошель и дамские сумочки в магазинах. Когда женщина в магазине собирается совершить покупку, она вся поглощена тем, насколько идет ей вещь, как смотрятся туфли на ноге. О сумочке она забыла. Это психология женщины. В этот момент мгновенно совершается кража. Часто, когда сумочка болтается на плече, очарованная грядущей покупкой женщина не замечает, что хозяином ее кошелька стал вор и покупка не состоится. Вместе с карманником часто работают молодые женщины, выступающие в амплуа «оттырщиков» и «пропольщиков». Они стоят рядом с жертвой и создают видимость активных покупателей: протискиваются к прилавку, громко говорят, толкают и прижимают жертву, вежливо извиняются, вступают в разговор с продавцом и, главное, блокируют сумку жертвы с тем, чтобы вор мгновенно сработал, извлекая из нее содержимое. Как только он отходит, значит операция удалась.

     Каждый карман или ширман у воров-профессионалов имеет свое название: очко, или чужой — это задний карман брюк; скула, пеха — боковой внутренний карман пиджака; чердак — нагрудный карман куртки. Тех же, кто не чувствует интереса к своему ширману и становится жертвой, не подозревающей, что имеет дело с ворами, называют непочтительно сундук, ванек, грач, пес. Приведем некоторые рекомендации для этой категории граждан.

     
РЕКОМЕНДАЦИИ

     1. Похитить бумажник или кошелек легче, чем деньги, лежащие в кармане. Поэтому бумажник прячьте подальше, а деньги на текущие расходы держите в кармане.

     2. У касс, где обычно оплачивают свои покупки сундуки или ваньки, карманник собирает информацию об объекте, которого следует «пасти». Если бумажник ему понравится, он пойдет за жертвой по всем магазинам и до дома.

     3. В магазинах следуйте правилу: сумка всегда на виду, кошелек как можно дальше. В полиэтиленовых прозрачных мешках не носите бумажник, кошелек, ценные вещи — чиркнул бритвой, и все это в руках вора.

     4. В день получки не ощупывайте потайной карман с деньгами, особенно при желании принять сто грамм. Именно тогда тайное становится явным для «джентльмена удачи».

     5. Если вы чувствуете, что к вам в карман или в сумочку пытаются залезть, бояться не надо. Карманники не идут на дело с ножами, заточками, пистолетами. Самый простой прием — отодвинуться, показывая, что вы видите ухищрения воришки. Если уверены в своих силах, не стесняйтесь, вмажьте по физиономии, отведите душу. Шумное сопротивление вор оказывает только неуверенному, слабому человеку.

     6. Разоблачить профессионала-карманника практически невозможно, даже если вы втроем сдадите его в милицию. Поэтому легче и проще накостылять ему по шее. Ежегодно жертвы заявляют о 300 тыс. краж, раскрываемость — несколько тысяч. Не заявляют о карманных кражах миллионы людей. Бесполезно.

     7. Карманные воры во многих случаях учитывают личность жертв, манеру поведения (пол, качество носильных вещей, отношение к своему имуществу). Поэтому большинство карманных краж — у женщин, которые особенно небрежны к вещам, увлекаясь покупкой, разговором, мужчиной.

     
Домушники. Мастерство профессионала-домушника зависит от умения попасть «на объект», от знания мест, где жертва прячет в квартире ценности, от способности быстро взять вещи и скрыться с места преступления. Многое зависит от организации и подготовки. Воровская разведка, или наводчик, обнаруживает квартиру, в которой можно поживиться; выясняет распорядок дня жильцов, время нахождения в отъезде, время выхода из помещения. Для этого используют наружное наблюдение, проверяют показания счетчика, состояние почтового ящика, наводят справки у соседей. Исполнители изучают местность, расположение квартиры, наличие второго выхода, пути отхода с места; подбирают или изготавливают технические средства в зависимости от конструкции запоров; определяют скупщика краденого.

     Домушники, городушники, скачки, торговцы — это все синонимы квартирных воров, а свой промысел они называют «торговля». Добыча у них крупнее во много раз, зато число задержаний квартирных воров в десятки раз выше, чем карманников. Высочайший профессионал этого профиля — шнифер — вор высшего разряда, домушник, идущий только на крупные кражи.

     В 1982 году ночью в спальню Букингемского дворца, несмотря на многочисленную охрану и систему сигнализации, проник мужчина, и королева Елизавета II вынуждена была 10 минут вести с ним беседу, пока не умудрилась вызвать охрану. А из спальни принца Абделя Азиза на его вилле во Франции, в Каннах, профессионал украл драгоценности на 16 млн долл.

     Специализация — важное условие успешной деятельности вора. Поэтому помимо исполнителей среди воров выделились специалисты-наводчики и специалисты-технари. Наводчик занимается поиском объекта, сбором информации, разработкой плана проведения операции.

     Свою разработку и сведения (наводку) наводчик продает за 10–15 % от суммы похищенного. Он заинтересован в том, чтобы операция прошла успешно, поэтому очень тщательно прорабатывает все детали. В том случае, когда профессионалу известно все об операции, он спокоен, даже если приходится забираться по дворцовой стене за фамильными драгоценностями принца, используя альпинистское снаряжение. Спокоен он и тогда, когда вскрывает бронированные двери квартиры богача. Раскрывает чемоданчик с инструментом и надписью на боку «Мосгаз», спокойно покуривает, присев рядом, пока с верхнего этажа спускается жилец. Затем аккуратно и быстро вскрывает любые замки, отключив предварительно сигнализацию.

     Способы совершения краж домушником:

     — с помощью специального воровского инструмента;

     — с подбором ключей;

     — путем выбивания двери или дверной коробки (характерно для советского времени, когда дома стали делать в облегченном виде);

     — через форточки;

     — под видом посещения квартиры должностным лицом или соседями;

     — через окна и двери, которые рассеянные хозяева забыли закрыть.

     Иногда операцию проводят так. Рядом с квартирой, которая намечена для грабежа, отключается телефон, и «два специалиста телефонной компании» приходят ремонтировать его. Пока один возится с аппаратом и линией в квартире, второй, якобы занимающийся внешней проводкой, электродрелью с алмазной фрезой срезает замки намеченной квартиры. Немного времени, и он выходит с добычей. «Мастера» быстро скрываются. Маскировка лица перед операцией и отсутствие свидетелей в момент преступления делают такие ограбления практически нераскрываемыми.

     В гостиницах действуют другим способом. Пока один рассказывает анекдоты одуревшей от скуки перезрелой администраторше, второй обходит большую часть люксовых номеров и собирает все, что возможно. Благодаря отвлечению, мимо слушательницы можно пронести даже сейф, если потребуется, — она не обратит внимания.

     Один из остроумных приемов воров-домушников таков. Взломом квартиры они подряжают заниматься постороннего, которого миловидная женщина в халатике просит об этом. Мотивировка такова: «Вышла ненадолго погулять с собачкой, та побежала, я, естественно, за ней…» В итоге собачка пропала, да еще к тому же женщина, пока бегала, потеряла ключи от квартиры. Автомобилист, к которому обращается милая женщина, набирает инструмент — монтировки, отвертки, молоток — и идет на помощь. Пока он занимается взломом, женщина отлучается якобы к соседке, чтобы не «светиться» и на случай появления нежелательных лиц, например милиции. Через некоторое время дверь вскрыта, и благодарная женщина приглашает помощника в квартиру, где даже может снять халатик. Но вовремя появляется «муж», вернувшийся из командировки. Помощник вынужден ретироваться, а «супруги» спустя немного времени тоже покидают квартиру с наполненными баулами.

     Нестандартно мыслящие воры разрабатывают оригинальные способы. Так, некто воспитал для своего промысла трех молодых крыс, сделав их наркоманками. Далее стал дрессировать на то, чтобы они отыскивали, хватали и стаскивали в логово золотые предметы. Если хорошо выполняли задания, получали наркотик; если нет — традиционная для наркоманов ломка. Дрессировка закончилась успешно, эти крысы со всего микрорайона стащили золото своему хозяину. Все золото, которое по ночам оставляют на тумбочках и столиках, оказалось у вора.

     Профессионал работает по наводке, но большинство квартирных краж совершают подростки, бомжи, пьяницы, то есть дилетанты. Время работы квартирного вора с 9 до 16 часов. Они любят забираться в только что заселенные дома, где жители не успели обзавестись металлическими дверями, решетками, телефонами, познакомиться с соседями. Интенсивность краж существенно возрастает в летнее время.

     Профессионалы-домушники совершают одну-две кражи в месяц, но иногда, если легко работается, и две-четыре в неделю. Раскрываемость квартирных краж, как уверяет милиция, высока. Ежегодно совершается около полумиллиона квартирных краж. Если это число помножить даже на сотню баксов, получится впечатляющая цифра. Но профессионалы выбирают такие объекты, которые действительно стоят риска. Если видят роскошную женщину в дорогой шубе, лимузин, дверь с секретным замком, начинается разработка операции: сведения о семье, связи, регламент жизни, слабости морали, психики, обихода.

     Часто алгоритм взятия квартир ориентирован либо на безнаказанность, либо на наивность жертвы.

     Безнаказанность определяется совершением так называемых беззаявочных преступлений. Идеологи воровского дела, в частности «вор в законе» Черкасов, в конце 1960-х годов разработали способ совершения таких преступлений. Деньги легко отдает тот, кто и сам имеет возможность легко добыть их. Перспективным «объектом» по этой схеме являются лица, получающие «левые» доходы и скрывающие их. В их число входят и сами представители криминальной среды, которые «пакуются», т. е. накапливают драгоценности, валюту и т. п. Разводя, то есть грабя подобных персонажей, работала банда Монгола. Они занимались вымогательством по всей стране. Информацию о потенциальных объектах поставляла им бесчисленная армия воров-наводчиков, которые отыскивали потенциальных жертв во всех крупных городах.

     Способов изъятия средств много. От имени СЭС жильцы дома письменно оповещаются о приходе в определенный день сотрудников станции для проведения дезинфекционных работ. Если жильцы в этот день не могут присутствовать в квартире, санитарная служба просит оставить у дверей баночку, в которую заботливые санитары нальют средство для борьбы с насекомыми. Те простофили, которые желают бесплатно получить новейшее средство, окажутся жертвами остроумной воровской компании. Обчистят сразу несколько квартир, у которых выставлены баночки.

     Наиболее быстрый результат приносят ворам уличные знакомства. Пока один обходительный молодой человек угощает в ресторане, танцует и рассказывает так много о себе невероятного, его друг, извинившись и сославшись на неотложное дело, уходит на полчаса. До этого он заглянул в сумочку и взял оттуда ключи от квартиры и паспорт с адресом приятной знакомой. Пока вас развлекают, он съездит «в гости». Это перенести не труднее, чем, например, исчезновение новых друзей с номерком, по которому они получат вашу шубку в гардеробе, оставив вас перед проблемой оплаты ресторанного счета.

     
РЕКОМЕНДАЦИИ

     1. Наиболее оперативная система защиты квартиры — постановка на сигнализацию под охрану. Даже если квартира ограблена, ущерб возмещается.

     2. Автономная сигнализация (ревун или сообщение соседям) и имитация сигнализации (загорающаяся лампа, проводка на двери и т. п.) в ряде случаев отпугивают вора, снижая вероятность ограбления дилетантами. Лай даже маленькой собачки отпугивает воров.

     3. Эффективное средство защиты — обеспечение коллективной безопасности. Договаривайтесь с соседями, сообщайте в милицию о всяких непонятных шумах и действиях незнакомцев, обращайте внимание на приметы подозрительных людей, выносящих вещи.

     4. Если потеряли ключи от квартиры, немедленно меняйте замки. Есть воры карманники, которые специализируются на краже квартирных ключей, а затем выясняют место жительства своей жертвы.

     5. Уезжая надолго, ценные вещи лучше поместить в банковский сейф или отвезти близким. Антиквариат и картины должны быть сфотографированы: по фотографиям их легче искать в случае кражи. Ценные вещи помечайте особым знаком в скрытом месте, который помешает сбыту.

     6. Будьте сдержанны в разговорах о своих доходах, ценных вещах, регламенте жизни, предполагаемых поездках. Наводчики умело сводят разговор к получению нужной им информации. Предупредите детей, чтобы они остерегались беседовать о домашних делах и поменьше хвастались семейным благосостоянием.

     7. Неплохо оставить записку потенциальным гостям-ворам о том, что все ценные вещи вывезены. Не закрывайте на ключ шкафы и ящики, положите на виду небольшую сумму денег, но не оставляйте алкоголь, в том числе отравленный. Одного хозяина квартиры судили за умышленное убийство четырех человек цианистым калием, добавленным в коньяк.

     8. Опытные домушники знают традиционные уловки граждан и обязательно заглядывают в мусорные ведра, в сливные бачки, морозилки холодильников, под плинтуса, в книги и стопки постельного белья.

     9. На телефонные звонки с вопросами, дома ли и когда вернутся родители, надо отвечать, что они заняты, и спросить, кому и куда перезвонить.

     10. Уходя из дома, не забудьте закрыть форточки, окна, балкон, особенно если вы живете на первом или последнем этаже. Не давайте расти под окнами первого этажа высокому и густому кустарнику. Он — хорошее прикрытие для лезущего в окно вора. Потеряв ключи, сразу сообщите об этом соседям и поменяйте замки.

     11. Не хвастайтесь перед окружающими и друзьями тем, какие в вашей квартире есть дорогостоящие предметы, аппаратура, одежда, украшения, а также количеством денег.

     12. Не оставляйте в дверях квартиры записок. Уменьшите звук телефона, чтобы звонок в пустой квартире не был слышен. Не приглашайте в дом незнакомых или малознакомых людей.

     13. Заметив признаки кражи, не ходите по квартире, ничего не трогайте.

     14. Кража с проникновением в жилище наказывается лишением свободы на сравнительно короткий срок. Права потерпевшего чаще всего не защищены ничем и никем. В возмещение ущерба осужденный будет периодически выплачивать столь смехотворно мизерные суммы, что, скорее всего, не рассчитается никогда.

     
Магазинники. В США в магазинах ежегодно совершаются сотни миллионов мелких краж, задерживают за это миллионы человек, ущерб составляет десятки миллиардов долларов. Сильнейшая гроза в 1977 году разрушила электрические сети в Нью-Йорке. Город и штат погрузились во мрак. Электричества не было почти сутки. Грабители мгновенно воспользовались ситуацией, превратив регион в царство грабежа. Угоняли новые автомашины из магазинов, нагрузив их одеждой, продуктами, оружием и прочими вещами. В Германии тоже похищают с прилавков товаров на сотни миллионов. Так обстоит дело с воровством в благополучных странах.

     В России воруют даже те, кто в эпоху плановой экономики зарабатывал честно, но в период разгула рыночных отношений оказались выброшены на свободу без зарплаты и надежд на переквалификацию. Воруют продукты и промышленные товары в магазинах самообслуживания. Работают даже в тех магазинах, которые отгораживаются от случайных посетителей высокими ценами. Используют следующие способы:

     — остаются в помещении после закрытия магазина и похищают деньги из сейфов;

     — похищают одежду, надевая ее на себя и оставляя старую;

     — надевают новую одежду под прежнюю;

     — используют специальные сумки с двойным дном;

     — привлекают к краже детей и подростков.

     В магазин заходит человек скромного достатка, а на выходе появляется преуспевающий жлоб в пальто ультрасовременного фасона или большой чиновник в черном лайковом плаще консервативного вида.

     Профессионалы действуют организованными группами, членам которых отводятся строго определенные роли. Один имитирует подозрительное поведение и отвлекает тем самым внимание продавцов; второй в это время ворует вещь и передает ее сообщнику, который скрывается, а укравший изображает из себя ротозея или участвует в поимке вора. Следующий член группы занимается сбытом похищенного, что особенно легко сегодня, при бесконтрольной торговле всем, чем угодно. Раскрываемостью таких краж правоохранительные органы не занимаются.

     Используя психологию общения и небольшую материальную заинтересованность жертвы, предлагаются изощренные способы, которые приносят значительно больший доход по сравнению с традиционными, поскольку воруется дорогое изделие или партия.

     Средство — поддельная платежка, обязательное условие — артистичное исполнение, исполнительница — очаровательная женщина, которая приезжает с платежкой за товаром. Непреклонный бухгалтер, естественно, заявляет, что товар будет отпущен, как только деньги поступят на счет. Вот тут и разворачивается главное действие: девица пускает натуральную слезу, уверяет, что внизу уже ждет машина, что платежка сделана несколько дней назад, и, наконец, с отчаянием в голосе заверяет, что ее непременно уволят, если она вернется без товара.

     — Да забирайте вы свои компьютеры, — кричит выведенный из себя бухгалтер, получивший, помимо слез красавицы, традиционный презент. Товар загружается, и машина исчезает.

     
Автомобильные воры. Ежедневно на территории России совершаются в среднем сотни угонов автомашин. Бизнес на краденых автомобилях по доходности делит второе место с торговлей оружием и уступает только наркобизнесу. Страна поделена на территории. Работают преступные группировки, оснащенные современной техникой. За ночь умельцы способны заменить двигатель, приборы, сиденья и отделку салона.

     Мастерство автомобильного вора зависит, прежде всего, от организации дела и способностей исполнителей. Организаторы обеспечивают перегон машин в другие регионы или стра́ны так, чтобы не остановило ГАИ, не помешали конкуренты, не подвели потребители. Дело поставлено на поток. Автомобиль, угнанный в России, можно продать в любой другой стране СНГ, и наоборот. Фирмы существуют именно на таких реверсных поставках. С документами тоже проблем нет.

     Способы исполнения традиционные: тихий — воровство и грубый — грабеж. В банде, занимающейся хищением автомобилей, работают следующие специалисты: угонщики; мастера по переоборудованию и камуфляжу, которые наводят должную косметику на угнанные «тачки»; профессионалы по изготовлению и подделке документов на автомашину; торговцы автомобилями; перегонщики в другие страны или регионы. Действует такая организация не спонтанно, а по наводке, глубоко изучив и объект хищения, и место стоянки, и даже самого владельца. Информацию предоставляют специалисты, занимающиеся разведкой.

     Угон — не самая сложная операция. Здесь используют разные психологические мотивы: открытость и внезапность, нахальство и агрессивность. К стоящей автомашине днем подъезжает автомобиль техпомощи, люди в ярких комбинезонах быстро погружают ее на прицеп, и техпомощь исчезает.

     Способ наглый и агрессивный таков. Стоящую во дворе машину начинают вскрывать пацаны, быстро приводя охранную систему в действие. Хозяин машины, естественно, бежит во двор, а в подъезде уже стоят два-три крепких молодца, которые спокойно, не нанося физического урона владельцу, отбирают у него ключи и предупреждают: «Если в течение получаса пикнешь, будет плохо и тебе, и квартире, и семье».

     Или такой способ. Автомобиль останавливается в каком-либо месте. К нему подходит пацан, и водитель его спрашивает: «Ну что тебе, малый?» Вместо ответа получает плевок в лицо и в ярости устремляется за обидчиком. Пока бегает, машина исчезает.

     Оригинальный способ маскировки ворованных автомашин был разработан одной из специализирующихся на автобизнесе банд. Они складировали автомашины на барже, внутри которой были оборудованы цеха по маскировке машин и перебивке номеров. Когда склад заполнялся, баржа выходила на Волго-Балт и тихонечко плыла вниз, в направлении южных регионов, в то время как внутри полным ходом шла работа.

     
Воры антиквариата. Ежегодный доход от контрабанды крадеными произведениями искусства составляет миллиарды долларов и поддерживается на столь высоком уровне благодаря интеллекту организаторов преступных синдикатов, привлечению к исполнению признанных криминальных профессионалов, использованию самых совершенных приспособлений и инструментов, кооперации и интеграции разных специалистов. В данной области воровского промысла действуют как целые синдикаты, так и лица, которые работают самостоятельно, но связаны между собой, координируют действия и распределяют регионы. Антиквариат, драгоценности, золото — это главная профессиональная специализация российских воров, которые основные объемы деятельности в других сферах, например, наркотики, автомобили, алкоголь, отдали ворам южных национальностей.

     В числе участников дела:

     — исполнители, ворующие из музеев, церквей, у частных коллекционеров;

     — наводчики, добывающие информацию и разрабатывающие схему ограбления;

     — скупщики (купцы), выступающие посредниками между вором и коллекционером или спекулянтом;

     — оценщики, проводящие экспертизу подлинности изделия или вещи, определяющие цену, конъюнктуру «черного» рынка;

     — посредники на международном рынке;

     — ростовщики.

     Скупщики краденого — финансовая элита преступного мира.

     Практически все специалисты этого профиля хорошо подготовлены в области искусствоведения, пользуются каталогами и литературой по искусству, знают планы музеев и церквей, имеют контакты с государственными учреждениями и чиновниками, получая соответствующую информацию и выступая в качестве наводчиков и брокеров, с которыми поддерживают связь и заказчики, и преступники всех стран.

     Воры-исполнители идут на дело, как правило, обеспечив себя средствами связи, схемами ликвидации или обхода охранных сигнализаций, вскрывания запоров и преодоления препятствий. Но иногда они действуют просто. Так, после поджога под видом списания сгоревших экземпляров можно похитить редчайшие экспонаты. Что, например, и случилось в Библиотеке Академии наук в Петербурге.

     Совершенная подготовка, искусное выполнение операций и уникальные способы работы позволяют осуществлять самые дерзкие хищения. В 1911 году в Лувре была похищена картина Леонардо да Винчи «Монна Лиза». Через два года с лишним флорентийскому антиквару неизвестный предложил купить эту картину, которую якобы украл Наполеон. Вором оказался простой мастеровой, который, работая маляром в Лувре, вынул картину из рамы, сунул под халат и вынес из музея.

     В 1919 году было совершено уникальное ограбление Эрмитажа. Было вывезено 20 пудов золотых монет, изделий из золота, платины и драгоценных камней, более сотни картин работы старых мастеров, скрипки Страдивари, Амати, Гварнери, рукописи Пушкина, коллекции фарфора, старинного оружия. Всего на миллиарды рублей. Отбор экспонатов свидетельствовал об изысканном вкусе грабителей. Но спрятать сокровища не удалось. Все было найдено, причем основная часть — в Юсуповском дворце.

     В 1990 году из Бостонского музея были украдены 11 полотен знаменитых живописцев и другие ценные вещи общей стоимостью 200 млн долл. Похищенное так и не было найдено.

     В советское время государство отодвинуло от этого бизнеса уголовников. За тем или иным коллекционером внимательно наблюдали, давая коллекции вырасти до определенных размеров, затем владельца арестовывали: за спекуляцию, нетрудовые доходы и т. д. Коллекционеру давали срок, а коллекцию конфисковывали. Когда Сталину понадобилась редчайшая почтовая марка для подарка Рузвельту, то он просто приказал арестовать московского коллекционера Эршельского. Коллекцию изъяли, а ее владельца отправили в лагерь на 15 лет за уклонение от воинской службы. Для военного времени 1943 года приговор мягкий, если не учитывать, что коллекционеру в момент ареста было 73 года.

     Деятельность воров антиквариата существенно облегчил «Справочник коллекционера», выпущенный анонимно несколько лет назад. В нем указаны фамилии, адреса и телефоны коллекционеров, дана краткая информация того, что находится в их собраниях. В среде коллекционеров его назвали «Справочником рэкетиров». В 1992 году ограбили и убили потомственного коллекционера 82-летнего профессора Е. Казовского. Преступники проникли в квартиру вслед за домработницей, когда она открыла двери. Антиквар под пыткой указал тайники с валютой, бриллиантами, ценностями. Хозяина квартиры и домработницу убили, ценности унесли. Преступников не обнаружили.

     Другой пример опасности этой уникальной профессии. В наши дни владельцы антикварного магазина «Рапсодия» в Санкт-Петербурге сначала были арестованы, а потом выпущены из следственного изолятора с приостановлением дела «о контрабанде в особо крупных размерах». В благодарность за это совладельцем магазина стал один из руководителей правоохранительных органов города.

     Среди воров антиквариата с конца 1970-х годов выделились фалеристы — специалисты по наградам. Сами коллекционеры часто выступают в роли наводчиков, скупая затем украденные ордена и медали. Группа вора Рагимова с 1978 года похитила 30 орденов Ленина. Расценки в то время были таковы: орден Суворова стоил 2500 руб., орден Богдана Хмельницкого — до 5000 рублей; орден Ушакова 20 тыс. руб. Вор антиквариата Алексеев по кличке Горбатый украл у известного коллекционера Захоржевского Большой Крест Германии (их было изготовлено всего 15), а у Минца — коллекцию орденов киевского архимандрита. Этот же вор, который, учитывая специализацию, был большим знатоком искусства, так рассказывал о порядках в Эрмитаже: «32 полотна голландцев и фламандцев XVII–XVIII веков в 80-х годах проданы в Аргентину. Ревизии в Эрмитаже не было несколько десятков лет, и студенты, вытирая пыль в запасниках, прихватывали полотна и экспонаты, продавая их за бутылку пива».

     Если в банде действует обаятельная наводчица, объемы похищенного возрастают во много раз, а схема действия упрощается до наивности, поскольку используются психологические этюды. Очаровательная женщина, понимающая толк в антиквариате, заводит знакомство с коллекционером. Войти в доверие к мужчине красавице труда не составляет. Очарованный ею, покоренный интеллектом, он готов на все, и через некоторое время секретные сведения о коллекции, шифры сейфов, план квартиры, режим пребывания обитателей становятся известны в банде. Часто ограбление происходит в присутствии наводчицы. Ей вставляют кляп, как и коллекционеру-любовнику, связывают, но некрепко. Через некоторое время после ограбления, освободившись сама, она развязывает хозяина, и тот еще просит у нее прощения за муки, которые ей пришлось испытать.

     Часто коллекционер приобретает подделку антиквариата и произведений искусства. В личных коллекциях доверчивых людей появляются копии, которые они считают оригиналами. В специальных подпольных лабораториях, используя лазерную и голографическую технологию, совершенную технику, мастера воспроизводят превосходные копии оригиналов, похищенных из музеев и частных коллекций.

     Технология сбыта поддельных «шедевров» такова. Копию украденного шедевра направляют через границу, заранее планируя задержание подделки таможенниками, которые и доказывают, что это подделка. Милиция продолжает поиски оригинала, через прессу дается «утечка информации» о грабеже века. Западный коллекционер считает другую подделку оригиналом, когда ему тайно предлагают ее купить. Таких подделок переправляют несколько штук, работая с каждым коллекционером индивидуально и тайно, поскольку речь идет о шедевре, находящемся в розыске, и каждый из новых владельцев считает, что он является счастливым обладателем оригинала. На самом деле обладателей «оригиналов» оказывается столько же, сколько изготовлено копий.

     Легендарный Монастырский по кличке Миша-миллионер организовал подпольное изготовление изделий «под Фаберже». Ему удалось раздобыть оригинальный штамп клейма фирмы Фаберже. Копии были выполнены настолько хорошо, что не отличались от оригинала. Экспертом сегодня, учитывая совершенство технологических средств воспроизводства, быть сложно. Все затраты на создание самых современных подпольных лабораторий и приобретение уникального технологического оборудования окупаются, но самое главное, оригинал остается в России.

     Этим отличаются воры-профессионалы от воров, нищих духом. Яркая иллюстрация нищенской морали советского человека, всегда готового стать вором, похождения Якубовского, которому вначале в сотрудничестве с Министерством обороны повезло принять участие в решении вопроса правового статуса и реализации армейской собственности на территории бывшей ГДР. На этом деле он стал значительным, известным и богатым. Но когда генерал Коржаков, начальник охраны президента, вышвырнул его из Кремля, занялся обычной уголовщиной, но масштабной — кражей из Российской национальной библиотеки древних рукописей. Попытки адвокатов освободить его под залог на время хода следствия не увенчались успехом. Другой вор, Файнберг, который занимался хищением исторических реликвий в Центральном историческом архиве, был отпущен под залог в 50 млн руб. и скрылся. Эпизод с ним интересен тем, что он уже был однажды осужден за аналогичное преступление и отбыл срок.

     
Майданщики. Воры, реализующие свой талант на железнодорожном транспорте и вокзалах (кража вещей у пассажиров, вскрытие автоматических камер хранения), называются майданщиками. Они «моют» свою жертву, и кража у них называется «стирок».

     Очень хорошо мастерство работы майданщика с жертвой описано в романе Л. Леонова «Вор»:

     «Вдвоем сели в поезд, не возбудив подозрений в соседях по купе. Заграничные светлой кожи чемоданы попутчицы порадовали их. Искусно тужась, один из воров пристроил рядом с тяжелыми чемоданами свою пустую корзинку. Усевшись, взялись за коньяк, предлагая и попутчикам, но те отказались. Неторопливо попивая напиток, вели обстоятельный разговор о сельской кооперации. Привыкнув действовать без усыпляющего хлоральгидрата, единственно сноровкой, обхождением и краснобайством, один предложил попутчице плед, и та благодарно и доверчиво улыбнувшись, закутала в него ноги.

     В сумерках пили чай, и второй очень мило рассказал, как, играя с одним мужем в поддавки, обыграл его на серебряный подстаканник и женин поцелуй. Приняв предосторожности против воров, все четверо принялись располагаться на ночь. Глубокой ночью, когда замедлилось биение колес, они вынесли чемоданы попутчицы и пропали».

     Эта патриархальная технология сменилась современными способами воровства, когда попутчики попросту потчуют вас клофелином и безбоязненно оставляют досыпать, пока с вашими вещами перебираются в другой поезд.

     Самая современная технология такова. Ночь. Поезд. Дверь тамбура бесшумно открывается, появляются две фигуры в темном. За плечами рюкзаки, в руках — клизмы и емкость с импортным усыпляющим газом. Им наполняют клизму и впрыскивают в вентиляционную решетку внизу двери. Газ действует мгновенно. Обработав все купе вагона, надевают противогазы, зажигают свет и начинают шмон, наполняя рюкзаки ценными вещами и деньгами. Пассажиры в беспамятстве позволяют делать с собой все что угодно. Обкрадывают несколько вагонов и выходят на ближайшей станции, где их ждут сообщники с машиной.

     Способы исполнения приемов вокзальными ворами отработаны за годы существования железной дороги. На вокзале рядом с вами садится прилично одетый гражданин с добротными чемоданами. Обращается к вам с просьбой присмотреть за его вещами и отходит на некоторое время по своим делам. Наконец и у вас появляется потребность выйти, и вы, естественно, обращаетесь к соседу с аналогичной просьбой. Он любезно заверяет вас, что все будет в порядке, мол, не беспокойтесь. Но, когда вы возвращаетесь, ваших вещей нет, как и гражданина с роскошными чемоданами.

     Рядом с вами может оказаться аккуратный мальчик либо миловидная девушка, которые ожидают поезд.

     Аккуратный школьник, поднявшись в зал ожидания, подошел к киоску «Роспечати», прикидывая, что купить. После недолгого размышления приобрел детский журнал и расположился в свободном кресле. Рядом женщина с чемоданами. Мальчик водрузил на нос очки с простыми стеклами и занялся чтением. Взглянув на мальчика, похожего на отличника спецшколы с математическим уклоном, женщина попросила его присмотреть за вещами.

     — Пожалуйста, пожалуйста, — ответил мальчик и изобразил такую жалкую улыбку на юном лице, что женщина подумала: «Как только вернусь, обязательно дам ему на мороженое, нет, даже на два».

     Не успела ее спина пропасть из виду, как мальчик, легко подхватив чемоданы, направился к выходу.

     Одно из посещаемых ворами мест на вокзале — камеры хранения. Потребность оставить в автоматической ячейке свои вещи до отхода поезда у транзитного пассажира возникает почти всегда. Он находит свободное место, укладывает туда вещи, набирает номер, закрывает и пытается опустить в щель монету. Но щель забита и ячейка не закрывается. Пассажир перекладывает вещи в соседний ящик. Набрав, как правило, тот же секретный номер, пассажир с облегчением выходит пройтись по улицам и магазинам. Но ваши вещи сразу после ухода оказываются в руках воров, восстановивших «секрет» по бракованной ячейке.

     Воровство из вагонов и контейнеров стало постоянным промыслом для огромного количества любителей сюрпризов. Действительно, неизвестно, что подвернется под руку в каждый из набегов на вагоны, которые с такой легкостью вскрываются уже на протяжении многих десятилетий. В Саратове по ночам моторки причаливают в укромных местах, и пока горит красный светофор, содержимое товарных вагонов перегружается в них. Груз в буквальном смысле слова уплывает из вагонов.

     Самые простые способы воровства: из вагонов, замки которых закручиваются только проволокой; вскрытие контейнеров без повреждения пломбы, для чего отжимают дверь монтировкой, аккуратно снимают с петель, вынимают груз и навешивают дверь обратно. Иногда по сговору шофера и крановщика при погрузке или разгрузке контейнер перекашивают, что также дает возможность снять двери с петель без повреждения пломбы.

     Развит сегодня, но действовал и раньше способ получения грузов по поддельным документам на станциях. Диспетчеры выдают грузы по заранее оформленным накладным и нарядам, в которых указаны номера машин и фамилия шофера. Оформляет их информационное бюро транспортной конторы на основе сведений, поступающих со станции. Достаточно получить информацию о грузе, транспорте и водителе — и груз ваш.
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      Технология воровства
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— Ты знаешь, о чем я мечтаю? — спрашивает один уголовник у другого.

     — Нет.

     — Чтобы обчистить банк, а отпечатки пальцев оставить своей тещи.

     
Стратегия. Считается, что человек способен реализовать все, что может себе вообразить. Для этого необходимы блестящая идея, четкая стратегия проведения операции и высокое мастерство исполнения. Когда родилась идея, ее успешной реализации способствуют три важных этапа: подготовка, разработка плана и исполнение.

     Подготовка операции включает такие составляющие:

     — разработку идей,

     — выбор объекта,

     — сбор информации об объекте,

     — подбор исполнителей,

     — определение способа выполнения задачи,

     — подготовку инструмента и оснастки.

     При разработке плана операции следует предусмотреть:

     — способы отвлечения внимания от объекта,

     — последовательность основных действий,

     — резервные варианты исполнения,

     — рассмотрение путей отхода после совершения преступления,

     — выход из операции и прикрытие,

     — анализ экстремальных ситуаций,

     — маскировку в случае провала.

     При исполнении необходимо:

     — мастерство исполнителей,

     — надежность,

     — подстраховка во время и после операции,

     — укрытие исполнителей по завершении работы,

     — маскировка в случае возникновения подозрений.

     Разработанную идею необходимо претворить в план, или алгоритм выполнения операции, и обеспечить его четкое исполнение. Путь к претворению идеи в реальность начинается с проработки плана и испытания на практике каждого его фрагмента. Рассмотрим на примерах каждый из трех этапов проведения операции: подготовку, разработку плана и исполнение.

     
Подготовка операции — едва ли не самый ответственный этап, от которого больше всего зависит успех операции. Здесь вы должны узнать все об объекте, о находящихся на нем людях, подобрать исполнителей, предложить и отработать способ кражи.

     Идея формируется воображением и опытом. Воображение — мастерская, в которой выковываются человеческие планы и желания. Всякий, кто знает, как и откуда извлечь нужные знания и каким образом претворить их в четкий план действий, может считать себя лидером. При этом качества лидера не даются ни образованием, ни воспитанием — это совокупность врожденных человеческих качеств характера, обогащенных воспитанием, образованием и жизненным опытом. Образованный человек — это тот, кто развил способности своего ума, кто может остановить свой выбор на том, что достойно внимания.

     
Два карманника разговаривают в тюрьме:

     — Видал, какие замечательные часы у надзирателя?

     — Еще нет, покажи.

     
Для дилетанта выбор объекта случайное событие, для профессионала — глубоко взвешенное решение, принятое на основе значительного объема продуманной и проверенной информации, полученной в свою очередь от профессионала, занятого этим видом воровского промысла — наводкой.

     Информацию об объекте можно:

     — получить самому,

     — купить у специалиста-наводчика,

     — получить случайно.

     Дилетанты действуют, как правило, самостоятельно, подвергая себя дополнительному риску, поскольку интерес, проявляемый к объекту, вызывает подозрение и после совершения преступления напрямую ассоциируется с данным субъектом. Поэтому профессионалы пользуются только услугами информаторов, специалистов-наводчиков.

     После получения информации об интересном в воровском смысле объекте непременное условие — проверка поступивших сведений. Например, если речь идет о квартире, прозвонкой по телефону. В освещенных в вечернее время окнах, особенно на нижних этажах, можно высмотреть много интересного, собрать полезную для специалиста информацию. В одном микрорайоне обратили внимание на старичка, который по вечерам долго простаивал перед домами, а потом что-то старательно записывал. Оказалось, в записях отмечалось, какие окна в домах и в течение какого времени оставались темными. Вышли на «хозяина» старика — опытного вора, специалиста по квартирным кражам.

     Наводка — самый распространенный способ получения информации об объекте, особенно сегодня, когда ни товарищеские, ни профессиональные каноны не являются ограничением. Встречалось в милицейской практике, что отдельные работники пунктов проката видеокассет, ремонтных мастерских, жилищно-эксплуатационных контор сообщали преступникам, где и чем можно поживиться. Бывает, что и милицейские служащие используют свою информацию для наводки воров, получая определенную долю. Случалось, что в школьных гардеробах у учеников из карманов пальто крали ключи и, зная адрес, сообщники школьника-наводчика спокойно попадали в квартиру, когда там никого не было.

     Один из способов получения информации — использование служебных телефонных справочников, в которых приводятся должности, фамилии и имена, телефоны, адреса. Остается только раскрыть ведомственный справочник и запомнить фамилию одного из начальников средней руки. Вооружившись этой, на первый взгляд, абсолютно ненужной, информацией можно, представившись именем данного начальника, получить все необходимые сведения по отгрузке товара. Остается только выбрать точное время и четко организовать операцию по изъятию товара у жертвы.

     Выбор привычного способа кражи характерен для воров-рецидивистов. Они в этом отношении уступают лишь мошенникам, которые, освоив тот или иной прием, выжимают из него дивиденды всю жизнь. Привычными способами действуют: воры-карманники; воры-майданщики на рынках, вокзалах и станциях; воры-домушники, проникающие в квартиру под вымышленным предлогом, где они, отвлекая внимание хозяев разговорами, гаданием, совершают свои действия; воры-домушники, проникающие в квартиру под видом мастеров.

     Около половины воров-домушников проникают в квартиры «естественным путем», через двери, используя технические средства — от отмычек до фомок и домкратов. Многие преступники находят своих будущих жертв по объявлениям о продаже ценных вещей. Преступник намечает объект, связывается с ним, торгуется, стараясь любой ценой договориться, чтобы его пригласили в квартиру. По телефону на АТС можно получить за соответствующую плату любой адрес.

     Инструменты, оснастка для профессионала — важные детали подготовки операции. За надежный воровской инструмент, который не сломается, не подведет в ответственную минуту, слесарь иногда получает твердую долю со всех дел. Чаще, правда, это не доля, а очень высокая цена. Вор должен знать место, где можно приобрести инструмент, кто его может изготовить, войти к мастеру в доверие.

     Специалисты-технари изготавливают универсальный воровской инструмент и по спецзаказу. Благодаря этому самые сложные замки повышенной секретности профессионал откроет в течение минут. Используются новейшие отмычки «гребешок», «метелка», которые не оставляют следов проникновения. Отмычками домушники пользуются в 30 % случаев проникновения в квартиры, но иногда подбирают подходящий к замку ключ, еще чаще просто выбивают дверь или дверную коробку. Для преодоления особо прочных препятствий применяют специальные портативные домкраты, изобретенные по заказу воров антиквариата, развивающие усилие до 5 тонн, для взламывания решеток, продавливания перекрытий, выворачивания коробок. Те же специалисты-технари разрабатывают средства нейтрализации систем защиты объекта, охранной сигнализации, Например, вскрыв замок, вор извещает сообщника через портативную радиостанцию о необходимости отключения электропитания, чтобы обесточить сигнализацию.

     Чтобы оперативно вскрыть сейф, используют компактные электронные приборы. Мягкая резиновая присоска к двери сейфа, электронный стетоскоп в уши и, медленно вращая рукоятку кодированного замка, можно, слушая музыку пульта и электронной системы, найти неизвестный набор за минуту. Звуковой сигнал подсказывает, а цифровой индикатор прибора показывает нужные цифры.

     
Разработка плана. Совершенство способа совершения краж характеризует мастерство профессионала. Для реализации преступного плана служат стандартные, отработанные многими поколениями приемы или нетрадиционные воровские способы. Прорабатывая план, преступник должен предусмотреть и продумать ряд мероприятий и действий:

     1. Последовательность основных действий и резервные варианты исполнения.

     2. Способы отвлечения внимания от объекта, включая отвлечение жертвы, потенциальных противников и свидетелей.

     3. Пути отхода после совершения преступления, выход из операции, средства и способы прикрытия, в том числе в экстремальной ситуации, маскировку в случае провала.

     Разработанный план претворяется далее в алгоритм выполнения операции. Четкость и точность алгоритма, глубина и степень детализации сложных операций — непременные и важные составляющие его структуры.

     При системной проработке алгоритма преступления, то есть с учетом всех возможных факторов и воздействий, необходимо сформулировать цель, определить задачи, выявить мешающие воздействия и найти средства для их устранения. Целью является хищение; задачей — совершить его, не попавшись, не получив ущерба; талант руководителя гарантирует устранение мешающих воздействий — а их бесчисленное количество, начиная от защищенности объекта и кончая человеческим фактором исполнителя.

     План операции должен содержать теоретические решения и практические мероприятия, включая информационные помехи, например дезинформацию, и физические помехи, т. е. средства страховки, «оттырки». Решения лидера, на которых базируется план, содержат способы, инструменты, приемы, обеспечивающие достижение цели, обеспечивая взаимодействие теоретических установок плана и практических средств. Успех взаимодействия зависит от наличия таких составляющих: информации, интеллекта, силы. Тогда преступник получает превосходство и достигает своей цели. Алгоритм взаимодействия двух рассматриваемых звеньев, или попросту алгоритм преступления, показан на рисунке.
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Сравнительная оценка риска проведения операции ворами разных «мастей» показывает: предельный риск не превышает 50 %, поскольку раскрываемости преступлений выше нет. Иными словами, опытный вор всегда избежит кары, а новичок и дилетант попадется.

     С другой стороны, чем выше доходы, тем больше риск. Карманник, зарабатывая немного, немного и рискует, в то время как грабитель банка, который может сорвать большой куш, рискует как никто другой из его собратьев. Кстати сказать, шулер, который, спокойно «зарабатывая» своим мастерством большие деньги, рискует чуть больше, чем карманник. Но и в основной выборке воров-профессионалов есть два исключения. Первый — это рэкет. Там вместо дохода можно получить пулю от неприятеля, поэтому риск велик. Второй случай — интеллектуальный грабеж, или хакерство. Здесь, наоборот, доходы могут быть огромны, а риск, особенно в нашей стране, отсутствует.

     Что же способствует снижению риска при проведении операций? Оценку составляющих успеха по их значимости в достижении результата сделать практически невозможно, поэтому ограничимся замечаниями. На первое место ставится интеллект. Это ум, аналитические способности лидера и характер, то есть такие качества, которые позволяют варьировать другими составляющими — информацией и силой. Действительно, обладая информацией, можно так распределить ресурсы и силы, что минимизируются затраты. При совершении преступлений, как правило, выгода намного превосходит вложенные средства, то есть рентабельность сверхвысокая, превышающая сотни и тысячи процентов. Поэтому, вводя термин «минимизация затрат», мы говорим лишь об исходе операции, о минимизации риска, поскольку в криминальных эпизодах исход может быть двояким: положительным или отрицательным, ничьей не бывает. Полнота информации значительно повышает вероятность положительного исхода при минимальных затратах, иными словами, при минимальном риске.

     Сила при дефиците информации, а тем более интеллекта, даже если превосходство силы будет многократным, редко приводит к положительному исходу. Этот вывод касается, естественно, и нападающих, и обороняющихся.

     Из этого теоретического рассуждения сделаем краткие выводы:

     1. Роль лидера и его интеллект в разработке и реализации плана — определяющие факторы.

     2. Информация об объекте или противнике имеет гораздо большее значение, чем собственные силы.

     3. Можно значительно сберечь силы и снизить вероятность риска, если обладаешь достаточным объемом информации и доскональным планом.

     4. Успех операции зависит от мастерства исполнителей.

     Более четко каждую из составляющих плана рассмотрим в следующей главе, посвященной грабежу. Здесь остановимся лишь на некоторых стандартных приемах, которые использует вор.

     Воровские приемы так же разнообразны, как и способы мошенничества. Они являются главной составляющей мастерства вора и, кроме того, свидетельствуют о его находчивости. Например, вор должен вывезти из страны редкий вид аквариумных рыбок. Перед таможней он набирает в рот воды вместе с двумя рыбками и спокойно проходит мимо стражи.

     
Заключенный в тюрьме:

     — Представляешь, задумал обворовать виллу. Целый месяц кормил пса колбасой. Прикормил. Ночью без труда проник внутрь виллы. А в передней наступил коту на хвост.

     
Мастерство вора. Как подойти к жертве, как отойти, как унести ворованное, как спрятать — это искусство, которое зачастую приближается к театральному действу. Иногда преступники, совершив кражу из квартиры многоэтажного дома, поднимаются на верхние этажи и прячут похищенное в нишах, противопожарных шкафах, чтобы незаметно унести вещи спустя некоторое время. Преступники, орудующие в общежитиях и гостиницах, используют в качестве укромных мест уборные, сушилки или другие подсобные помещения, сдают вещи в гардероб и по истечении некоторого времени забирают их.

     Одна из проблем — проникновение на объект. Около 70 % краж происходит из закрытых помещений. Хищения из квартир чаще всего производят утром или днем; летом количество их больше, чем зимой. Отжим дверей (ригеля врезного или прирезного замка) является одним из распространенных способов вскрывания помещений. Для отжима используют ломики, топоры, гвоздодеры и т. д. Применяя их, преступники увеличивают зазор между дверью и дверной коробкой или между дверью и полом, выворачивают дверь либо оттягивают ее настолько, что запирающий конец ригеля выходит из гнезда запорной планки и дверь открывается, хотя замок остается запертым.

     Другой способ взлома дверей — разрушение их тяжелым предметом (удар кувалдой, ногой, налегание всем телом и т. д.) — наиболее подходит для современных квартир, двери которых сделаны из оргалита и, как правило, открываются внутрь. Сувальдные замки отпирают подобранными или поддельными ключами, а пружинные замки — куском проволоки, гвоздем, шилом. Навесные замки взламывают путем вырывания, срезания или перекусывания дужек, разрушения коробки, отжима или сгибания ригеля. Металлический ломик, вставленный в дужку замка, легко взламывает самый мощный замок.

     При проникновении через окна стекла вынимают или выбивают. В некоторых случаях применяют пластырь. Его накладывают на окно, после чего стекло бесшумно выдавливают. Толстые стекла надрезают стеклорезом вдоль и поперек, а затем выдавливают. Иногда применяют отжим форточек, используя ломики, топоры. В появляющуюся щель преступник просовывает проволоку, веревку или руку и открывает шпингалеты, крючки, завертки.

     Используют и другие способы: разбирают стены, кладки печей, взламывают потолки или полы. Например, в 1990 году был совершен ряд краж в музеях. Особенность этих преступлений в том, что музеи, как правило, размещаются в старинных зданиях с массивными решетками на окнах. Решетки вор аккуратно выпиливал по периметру, готовя лаз в течение нескольких ночей и маскируя следы пропила пластилином и грязью. А проникал в музей под утро. Удачно отбивал часть оконного стекла, на котором стояла сигнализация, и переставлял датчик на оконный переплет так, что сигнала тревоги не было. В последний раз в помещении сработала емкостная сигнализация. Время шло на секунды. Вор заранее наметил объекты хищения — серебряные вещи XVII века. Управившись меньше чем за минуту, вор вылез на улицу, поставил решетку на место и побежал на соседнюю улицу, где стояла машина. Емкостная сигнализация внутри музея отключилась, внешняя так и не сработала. Подъехавшая милицейская группа ничего не заметила. Хищение обнаружили только утром сотрудники музея.

     У каждой воровской «масти» свои способы отвлечения жертв. Купцы, т. е. воры-карманники, «покупающие», как они говорят, свою добычу, используют массу отвлекающих приемов: от традиционной «ширмы» до «оттырки». Ширма, т. е. журнал, газета, пакет, закрывают от жертвы карман и руку вора, орудующую в нем. Оттырка — момент, когда вор уже схватил бумажник в кармане, а помощник — оттырщик — делает вид, что пробирается вперед, толкает плечом жертву и тем самым разворачивает ее. Желая посторониться, пассажир невольно отступает в ту сторону, куда его умышленно толкают, да еще поворачивает голову в сторону невежи и, таким образом, сам уходит от своей «кожи», как называют карманники бумажник жертвы.

     Отвертка — способ отвлечения внимания жертвы майданщиками или рыночными ворами. Сообщник проходит мимо владельца приглянувшейся ворам поклажи и роняет крупную денежную купюру — это и есть отвертка. Тот, забыв про свои чемоданы, делает несколько стремительных шагов и хватает купюру. В этот же момент берут его чемоданы, а с ним вступает кто-либо в конфликт из-за оброненной купюры.

     Более примитивный способ отвлечения — просто плюют сзади и сочувственно говорят: «Знаете, какой-то хам плюнул на вас сзади». Этот способ отвлечения называют еще «крутить динамо».

     Майданщики для отвлечения внимания и вхождения в доверие используют прилично одетых сообщников-мальчиков с честными лицами или девушек, как это было описано выше.

     Домушники для отвлечения внимания и разведки разыгрывают роль пьяного, перепутавшего свою квартиру с чужой, как в фильме «Ирония судьбы…». Часто используют милицейскую форму, представляясь официальными лицами и устраивая в квартире псевдообыск. Эти приемы достаточно просто распознаются даже при хорошо и грамотно подделанных ордерах на обыск, на арест, оформленных протоколах. Настораживает поспешность, с которой выполняется процедура, отсутствие понятых-соседей, что должно быть непременным атрибутом обыска.

     Для выяснения путей отхода с места преступления преступник или его сообщник заранее осматривает место действий, намечает отход прямой, через задний вход, через подвалы или чердаки, разрабатывает варианты завершения операции, рассматривает даже ситуацию провала. Если вы застали вора на месте преступления, надо знать, что они бывают особенно жестоки, не останавливаются ни перед чем, тем болеет сегодня, когда страна стала перевалочной базой, «трубой», по которой транспортируются самые разные грузы.

     Наркотики, например, везут в железнодорожных цистернах с двойными стенками. При возникновении опасности обнаружения груза поезд взрывают, для чего в каждой второй цистерне заложена взрывчатка. Это преступление расценивается как обычный взрыв нефтеналивного состава, жертвами которого становятся сотни человек, но зато обеспечивается надежная маскировка участников операции.

     Маскировка внешности — самый важный элемент дела, необходимое условие для того, чтобы вовремя скрыться с места преступления, сбить с толку преследователей, направить их по ложному следу. Сразу после совершения кражи преступники меняют одежду, гримируются или, наоборот, снимают грим, используют поддельные документы. Вошел в дом в одной одежде, вышел в другой; вошел молодой и стройный, а вышел прихрамывающий, старый, согбенный. Изменяют и внешность, и походку, и голос. Если манера поведения не отличается от привычных стереотипов, соответствует общепринятым образцам, окружающие на вас просто не обращают внимания, поскольку вы вписываетесь в стандартный социальный фон. Торопливость же, суетливость, настороженность сразу бросаются в глаза, и объект, ведущий себя подобным образом, врезается в память.

     Преступник, думая о маскировке, должен учитывать мельчайшие нюансы взаимодействия с жертвой, свидетелями, случайными лицами, которые могут воспроизвести многое из увиденного и услышанного. Однажды в Германии преступник похитил мальчика, после чего позвонил его отцу. Вся их беседа была записана полицией на пленку. На основе речевого анализа был сформирован примерный портрет преступника: около 40 лет; судя по лексикону, низкий уровень образования; место рождения в соответствии с особенностями диалекта. Полицейские сделали монтаж фрагмента телефонного разговора из некоторых фраз и оборотов похитителя и дали запись по радио, обратившись с просьбой к населению помочь найти преступника. Шесть радиослушателей узнали голос и назвали имя похитителя. Стиль речи однозначно коррелируется с психологическим портретом личности. Это необходимо учитывать и жертвам, и преступникам.

     Маскировка — одна из составляющих процедуры выхода из операции, которая обеспечивает прикрытие и отход. В трудную минуту, особенно если вора ищут после побега из мест заключения или совершения преступления, срабатывает воровской принцип: сам погибай, а товарища выручай. В этих кругах знают цену свободе, дорожат ею, всегда спрячут, оденут, выправят документы. Тем более сейчас, когда за побег добавляют к сроку пять лет. Для сравнения: при коммунистах добавляли три года, в царской России — один год.

     
Гангстер ограбил банк и выбежал на улицу с мешками денег. Кричит сообщнику, стоящему «на шухере»:

     — Все в порядке?

     — В порядке, шеф. Полиция не появлялась. Только кто-то угнал наш автомобиль.

     
Исполнение. Напомним, что успех операции зависит от ряда факторов, в числе которых мастерство и надежность исполнителей, подстраховка во время операции и после, укрытие исполнителей и добытого по завершении работы, маскировка в случае возникновения подозрений.

     Рассмотрим возможные способы изъятия товара у производителя. Есть три реальных варианта:

     — шантаж, вымогательство и угрозы;

     — изъятие силой, т. е. неприкрытый грабеж;

     — изъятие обманом.

     Первым способом действуют примитивные бандитские группировки, именующие себя «крышей». Подготовительная работа заключается в запугивании клиента и договоре с ним об отчислении определенного процента прибыли. Так же в 1970-е годы уголовники договаривались с теневиками. Риск здесь практически отсутствует, доходы стабильны, но невелики по сравнению с тем, что получает предприниматель, всего лишь 10–20 %.

     Для увеличения объема прибыли служит второй способ, который используют параллельно с первым не только на чужой территории, но, по договоренности с коллегами из «соседних группировок», и на своей, то есть у предпринимателя, которого опекает «родная крыша». Второй способ — это грабеж в чистом виде, предполагающий боевые действия на чужой территории, когда тебя не должны узнать, когда ты должен подавить силой возможное сопротивление и когда есть риск провала и потери людей. Поэтому эти операции требуют тщательной подготовки, и здесь уже важна информация, способ получения которой зависит от защищенности объекта грабежа. Проникновение на территорию и визуальный осмотр собственными силами, подкуп или шантаж сотрудника фирмы либо секретное использование технических средств. Важно дублирование ресурсов и людей и исключение внешних воздействий: сопротивление сотрудников фирмы, появление милиции, случайные помехи, в том числе собственные ошибки.

     Наибольшим интеллектом отличается третий способ — с помощью обмана. Жертв нет, вероятность успеха высока, возможен выбор момента, когда проведение операции принесет наибольшую прибыль. Вот как проводится операция:

     — получают информацию одним из возможных способов: прослушивание, вербовка или внедрение агента в фирму;

     — на основе полученной информации намечается день и час операции;

     — нейтрализуются возможные помехи;

     — груз оперативно получают и вывозят.

     Пример работы по данному алгоритму на практике. «Фирма» сняла помещение под офис в том же здании, где располагался намеченный к разводке клиент. С помощью подслушивающего устройства, подключенного к линии, и встроенных «жучков» была собрана необходимая информация о торговых операциях. Получена информация о наиболее крупной операции, намеченной у клиента с заказчиком. Был разработан детальный план, включающий поминутные действия каждой группы. Когда заказчик приехал в офис для производства расчетов, представитель фирмы по телефону позвонил на склад и предупредил заведующего о приезде машин заказчика и необходимости отгрузки. Но вместо одних машин пришли другие — машины грабителей. Это единственный акт насильственных действий в отношении клиента: автомашины вместе с водителями были задержаны или похищены. Правда, и здесь может быть обман: например, звонок по телефону экспедитору от имени хозяина и переадресовка или отмена погрузки.

     Подставные автомобили были загружены и исчезли со склада, а с целью подстраховки двигающийся от офиса на склад автомобиль клиента задержан на небольшое время, например, инспектором ГАИ, реальным или поддельным.

     Когда клиент приезжает на склад, ему сообщают, что машины уже загружены и ушли, и он спокойно уезжает в офис или на место разгрузки, давая таким образом время и возможность грабителям увезти и спрятать товар.

     Бывает, особенно если речь идет о больших деньгах, например, за партию наркотиков или оружия, участники операции обнаруживаются теми, у кого товар был похищен. В этом случае для разборки не требуются доказательств, хватает подозрений, на основании которых лидера данной группы, после того как вырвут из него деньги, попросту уничтожают. Чтобы этого не случилось, организатор операции предусматривает все возможные способы маскировки, вплоть до уничтожения исполнителей. «Шестерок» не жалко, слишком много предложений со стороны недалеких, недоучившихся и ленивых молодых людей, мечтающих сделать легкую и быструю карьеру и стать богатым человеком.
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      Страшное продолжение профессии вора
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Человек в рабстве. В начале XIX века в газетах можно было прочитать такое объявление: «Семья, живущая в Бельгии, приглашает в компаньонки к своим дочерям молодую девушку, говорящую по-английски и по-немецки. Кроме знания языков, требуются приятная наружность и любезное обращение. Работы мало, вознаграждение хорошее. С предложениями просят обращаться в отель „Париж“ ежедневно от 10 до 12 часов утра».

     Искательниц удачного места в отеле встречал величественный камердинер, который провожал гостью с почтенным, но бедным отцом в роскошную гостиную. Их ждала достопочтенная дама с седыми волосами, в дорогом туалете, с бриллиантами на пальцах и в ушах. Счастливая претендентка получала ожидаемое место и вскоре оказывалась в зарубежном публичном доме. Таким промыслом занималось много фирм. Например, фирма «Борд» в Голландии осуществляла оптовые поставки в Европу и на американский континент. Девушек перевозили пароходом, иногда до 200 человек одновременно, в основном из России и Польши.

     Страшно, что и теперь в газетах можно найти аналогичные объявления, что и теперь девушек из России увозят и добровольно, и нелегально. Но вместо обещанных модных рекламных агентств они оказываются в какой-то квартире на окраине города, где у них тут же отбирают паспорта и советуют поменьше возмущаться и делать то, что прикажут. Этот промысел — похищение детей, молодых женщин и продажа их в рабство, в гаремы и публичные дома афроазиатского побережья от Сингапура до Джорджтауна — одно из самых невинных занятий преступных группировок. За штуку тысяча долларов — оптовая цена российских воров. Посредники-работорговцы получают от покупателей, естественно, больше. В смутные перестроечные времена в Средней Азии пропадали целые классы девочек и мальчиков, которых сажали в автобусы, вывозя на уборку хлопка, на экскурсии в центр, в оздоровительные поездки. Родственникам затыкали рты деньгами или пулей.

     Нищета и отсутствие устойчивой морали приводит, например, к такому сюжету. Пятнадцатилетние девчонки рожают в комнатах общежитий своих несчастных детей и продают их за копейки цыганам. Плачущий ребенок на руках цыганки увеличивает доход попрошайки. Через месяц-два ребенок умирает, его не жалко, и цыгане его попросту выбрасывают.

     В свое время прокуратура начала дело под кодовым названием «Старатели». Суть дела проста. Некоторые милицейские службы арестовывали бомжей и переправляли их тайно на сибирские прииски. Использовали их там как рабов, заставляя работать на старательскую артель. Под страхом пытки и смерти рабы перекидывали сотни кубометров грунта, а старатели его промывали. Погибших от непосильного труда и болезней бомжей сбрасывали в старую шахту и засыпали известью. Золото из Сибири поступало в Кишинев; из него изготавливали монеты и украшения и продавали через магазины или по отработанному каналу переправляли в Ливан через КПП ереванского аэропорта.

     Проверка прокуратуры не подтвердила фактов использования рабского труда, хотя бомжей исчезло более чем достаточно. Аналогичные примеры характерны для Средней Азии, где имеются целые лагеря и колонии по заготовке, например, тростниковых матов, изготовлению кирпичей и т. д. Вооруженные уголовники выполняют функции охранников, а попадают туда те, кого вербовщикам удается заманить неплохим заработком, в основном бомжи. Эти феодалы находятся под прикрытием органов правопорядка, отстегивая им определенную плату за молчание.

     Идея использования рабов приходит в уголовные головы не одного примитивного человека. Двое попытались завезти и засадить в бункер, выкопанный на глубине шести метров на дачном участке под домом, свою знакомую. Когда девушка узнала, что ее ждет, она, несмотря на избиение и обработку наркотиками, проявила удивительную волю и твердость, заявив, что лучше умрет, чем окажется в роли рабыни и наложницы. Помогло ей и то, что привезли ее днем, и преступники побоялись окружающих, поэтому, взяв с нее обещание молчать, отвезли назад. В дальнейшем им удалось затащить в яму двоих детей, которые после издевательств и страшных насилий на дне своего каземата, так и не увидев света, умерли от голода и недостатка воздуха.

     Сегодня богатым людям требуются в услужение сильные парни и девушки. Этот рынок тоже заполняют похищенным товаром. Людей, одурманенных психотропными средствами, из Петербурга вывозили в фургонах в Молдавию, оттуда через открытую границу в Румынию и далее заказчикам. Платили за людей смехотворно мало, но отечественным деловым людям этого хватало, чтобы сделать миллионные состояния.

     Вот несколько иная тема. «Режиссер» знакомился с девушками, предпочитая иногородних и хорошо одетых, и делал предложение попробовать себя в простой экранной роли. Эта девушка, по его словам, как нельзя более подходит к сложившемуся у «режиссера» характеру героини. Он так счастлив, что нашел достойную героиню, чтобы воплотить его замысел. Необходимо срочно провести мини-пробы, чтобы окончательно убедиться в возможностях новоиспеченной актрисы. В «съемочную группу» входили внушающая доверие сообщница и ее дочь, поэтому жертвы, не предполагая насилия, достаточно спокойно оказывались в квартире «режиссера». Далее их одурманивали психотропными средствами, снимали дорогие вещи и украшения, насиловали, переодевали жертву в обноски и, дав напоследок «ударную» дозу лекарства, чтобы та не смогла запомнить координаты пристанища, выпроваживали из дома.

     Кто из девушек сможет заподозрить в таком соблазнительном предложении угрозу для себя? Мы все считаем себя мудрыми, привлекательными, дальновидными, предусмотрительными… Неужели не сможем разглядеть элементарное лицемерие, обман? Не сможем! На эту тему писали многие классики, но все же их мало читают. Давайте, вопреки возражениям, советы детям и подросткам, пусть вас считают ортодоксами, нудными, с устаревшими взглядами — говорите, предупреждайте, остерегайте.

     А вот на вопрос, каким образом организована транспортировка живого товара через границы стран, таможенные пункты, через многочисленные посты ГАИ, — ответа нет.

     Воры и дельцы заполняют рынок. Они не думают о моральных мотивах поступков. Но те, кто, управляя страной, позволяют это делать, заслуживают суда как национальные преступники.

     Похищение человека — это сравнительно новый вид преступления в России. Во всех развитых странах Европы, Америки, Азии за киднеппинг обеспечены электрический стул, виселица, пуля, укол цианида. Только Россия столь милосердна, хотя, как оказалось, и людей-то у нас не так много. Это же не Китай, где населения свыше миллиарда, и не Индия, где перевалило за полтора. Всего-то сто сорок миллионов.

     
«Запчасти» для человека. «На фабрике по производству запчастей к человеку требуются социалисты по трансплантации и по методике консервации органов». Возможно ли такое объявление в средствах информации? Сегодня нет, но имеются планы и программы криминала по созданию таких производств с объемом до 300 единиц в месяц (единица — это сердце, почка, костный мозг, кожа, роговица глаза и т. д.). Оптовая цена до 5 тыс. баксов за единицу. А сырье для «производства» — тот же исчезающий или неучтенный народ: бомжи, бичи, нелегалы. Напоить человека сегодня в нашей пьяной стране ничего не стоит. Желающих выпить бесконечное количество. Профессионалы в лаборатории на колесах откачивают у пьяного килограмм костного мозга, и просыпается он уже полуживым инвалидом.

     Правоохранительные службы Рима и Венеции вышли на международную сеть торговцев человеческими глазными роговицами. Начало этой нелегальной преступной цепочки тянулось из России и Латвии. Счет шел на тысячи. Похищение детей на запчасти — случай не редкий. Похищают ребенка, удаляют обе почки, а труп оставляют на улице. Частные детские дома — часто источник такого зла. Похищенных маленьких детей привозят в такой дом. Приходит тетя и говорит, что теперь их увезут далеко и они никогда не увидят маму. Но если им сделать небольшую операцию, то они смогут вернуться домой к маме. Дети ради того, чтобы вернуться к маме готовы на все. Ребенка с заклеенными пластырем глазами после операции по удалению роговицы находят на улице. Он возвращается к маме, но не видит ее.

     Если работа ведется под заказ, то на похищенного ребенка или взрослого должна быть медицинская информация, чтобы не подвела несовместимость органов. В поликлиниках и больницах банда вербует для этих целей специалистов, которые продают медицинские и другие данные на пациентов. Методы вербовки — шантаж и запугивание. Существуют подпольные медицинские лаборатории, где бандиты-медики делают операции по изъятию у жертв «запчастей», проводят эксперименты на живых людях, которых на японском жаргоне называют «бревнами», на немецком «мышками», а на русском уголовники еще даже не придумали названия. Трупы по договору с крематорием или кладбищами сжигают или хоронят. В этих же криминальных лабораториях, если есть необходимость, изменяют внешность преступника, делая ему пластическую операцию лица, пересаживают кожу на кончиках пальцев, чтобы заменить папиллярную картинку преступника, находящуюся в базе данных милиции. Сегодня часто усыновляют больных детей из детских домов — и нередко иностранцы. Для чего на роскошной вилле нужен инвалид, если можно взять здорового ребенка из Азии, Латинской Америки? Не для тех ли донорских целей? С Украины в 1996 году было вывезено свыше восьмисот детей. Когда государственных чиновников и частные детские дома обвинили в страшных махинациях, Интерпол не смог обнаружить следы более чем шестисот из этих детей, проданных за рубеж. Даже отбывающие наказание в зонах заключенные чрезвычайно негативно относятся к насильникам, которые надругались над детьми. Вместе с тем сегодня появились банды, которые такой промысел — воровство и убийство детей — сделали своей профессией. Видимо, деградация коснулась всех слоев общества и люди ради выгоды готовы идти на любые преступления.

     Похищение человеческих органов — это не самое гнусное из преступлений, и «человек, который смеется» специально обезображенным ртом у Гюго, не самый страшный персонаж истории. Сегодняшние жертвы хирургов-экспериментаторов, последователей эсэсовца Менгеле, повергают в полуобморок очевидцев этих изуверских экспериментов. Одна из целей похищения — превращение малыша в мальчика-собаку или медвежонка, девочку — в обезьяну. Работают в этой области вурдалаки-медики, называющие себя «хирургами-скульпторами». Они лишают украденного малыша дара речи, подрезая ему уздечку языка или усекая сам язык. Затем с тела ребенка удаляют маленькие участки кожи, их заменяют пластинками шкуры животного. «Когда я уходил оттуда, малыш-звереныш заплакал, издавая гортанные булькающие звуки, напоминающие детские рыдания», — пишет один из корреспондентов, который побывал на такой фабрике зла. Процесс перерождения длится довольно долго, от двух до четырех лет. Пластинки собачьей или медвежьей шкуры вживляются в поверхность человеческого тела небольшими участками с многосуточным перерывом, чтобы не было отторжения. Когда операция завершается, из-под скальпеля появляется гибрид человека-животного, которого можно использовать как раба, солдата, убийцу, в зависимости от потребностей и фантазии хозяина.

     
Человек в качестве продукта питания. В 1611 году свершился суд над венгерской графиней Батори, которая убила 650 девушек. Она купалась в их крови, чтобы остаться вечно молодой.

     От чисто советских преступлений, которые уже сегодня практически не наблюдаются, воровской клан повернулся к таким, что леденят душу. Людоедство из-за голода в 1920-х годах в Поволжье или в 1946–1947 годах на Украине; заключенные, берущие в побег «корову» и съедающие свою жертву, — это все случаи вынужденного каннибализма. Страшнее, когда это происходит осознанно. В крупных городах России бесследно исчезают люди, особенно часто — дети. В Москве за месяц число пропавших без вести достигает нескольких тысяч человек.

     Участь бездомных кошек и собак, которых убивают и едят бомжи, вызывает сострадание. Но это не самое страшное в наше время. Можно пережить и шашлык из «баранинки», которая еще вчера лаяла и виляла хвостиком. В Петербурге накануне реформ, когда все было по талонам и ничего не достать, особенно мясо, уголовная группировка занималась торговлей человечиной. Жертвы намечались заранее, разрабатывались способы, позволяющие без лишних потерь и шума заманивать и убивать «коровушек». Для этой цели подходили накачанные парни, а такого взять непросто. Заманивали традиционно, с помощью женщин, которые потом также исчезали. Клофелин, добавленный в выпивку «качкам», на качество мяса, которое шло за говядину, не влиял. Мясо женщин, с жирком, шло вместо свинины. Известен случай, когда в маленьком городке у старика умерла жена, а денег на похороны не было, он стал торговать мясом умершей на рынке. В теле уже образовался трупный яд. Двое, поев «свежатинки», скончались.

     
Киднеппинг. Заложники. В 1973 году в Риме похитили сына американского миллиардера, нефтяного короля П. Гетти. Когда отец отказался платить выкуп в 1,7 млрд лир, считая, что это происки матери мальчика, с которой недавно развелся, ему прислали отрезанное ухо сына. Выкуп пришлось заплатить.

     В 1989 году во Владикавказе преступники захватили целый класс школьников вместе с учителем и потребовали 3 млн долларов, оружие, наркотики и самолет. Власти предоставили им все это и разрешили вылет в Израиль. Власти Израиля выдали преступников и вернули в Россию выкуп.

     Полиция многих стран считает обязательным для любого ребенка знать следующие правила, которые называются законом четырех «не»:

     — не разговаривать с незнакомыми;

     — не садиться в машину к незнакомым;

     — не задерживаться и не играть по дороге из школы домой;

     — не гулять с наступлением темноты.

     Ребенок должен знать, что если он один, то на любые слова незнакомого человека должен сказать: «извините, нет» или «извините, я не знаю». Незнакомец или незнакомка могут назвать его по имени, утверждать, что пришли по просьбе его мамы. Но если человек ребенку не знаком, он должен на все предложения отвечать отказом и в случае опасности кричать: «Я его не знаю!» Очень часто хорошее воспитание мешает действовать ребенку решительно в момент опасности.

     Если ребенок пропал:

     — сходите или позвоните туда, где он может быть, расспросите соседей;

     — проверьте наличие документов и вещей пропавшего;

     — позвоните в справочную службу «о заблудившихся детях», «о несчастных случаях»;

     — сообщите в милицию о пропаже; если есть подозрения на конкретных людей, сразу о них сообщите;

     — начните с помощью родственников и соседей поиски во дворах, подъездах, чердаках, подвалах;

     — напишите заявление в отделение милиции с указанием примет и приложением фотографии;

     — в квартире всегда должен быть кто-то из соседей или родственников; при возвращении ребенка сразу сообщите в милицию.

     
ВЫВОДЫ

     1. Вор часто обычная заурядная личность со страшными задатками ограниченности, жестокости, отсутствием воображения, но вместе с тем — трусливая и подлая.

     2. Заурядных воров — большинство в этой профессии, их приемы и технологию мы описали. Но есть творцы воровского искусства, мысль которых нестандартна и предугадать ее невозможно. Это криминальные мастера — их единицы.

     3. Заурядные воры, которые не в силах родить и реализовать идею, идут на самые тяжкие преступления: воровство человека с целью его продажи, продажи его органов и другие подобные преступления. Таких выродков, порожденных нищенской системой, необходимо преследовать и уничтожать не только обществу, но и самому криминальному сообществу.

    [image: chapter_end]


    
[image: before_title]

     Глава 3. Технология ограбления
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      Разновидности профессий грабителя
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Грабитель останавливает прохожего:

     — Деньги или жизнь!

     — Право, не знаю. А что вы мне предложите?

     
Деятельность «громилы» не требует высокого интеллекта. Видимо, поэтому специализаций у грабителей сравнительно немного:

     — специалисты, совершающие хищение денег в банках и кассах;

     — похитители имущества граждан в домах и на улицах;

     — грабители в транспортных средствах.

     В грабительский промысел, который кажется доступным и безопасным, если есть силы, доходным, если знаешь, где и когда остановить жертву, героическим, поскольку ощущаешь себя властелином над слабым и испуганным человеком, бросились сотни интеллектуально неразвитых, необразованных и ущербных подростков. Они создали уличный беспредел, который законники могут, но не хотят остановить, это те мерзкие люди, которые наблюдают, как пожилые люди получают деньги в банке, провожают до дома, там нападают — в парадной или врываясь в квартиру. На улицах и дорогах эти «супермены» силой, угрозами и наглостью подавляют человека, а схваченные, с головой выдают всех соучастников.

     Деградация личности привела к появлению огромного количества разбойников-дебилов, которые пользуются тем, что в характере нации произошли изменения, когда ее стали превращать в нацию исполнителей-рабов; в силу абсолютной незащищенности человека.

     Остановить этот беспредел можно достаточно легко, как это сделали, например, в Америке, вооружив каждого желающего. Достаточно трусу-грабителю увидеть пистолет, направленный в лоб, и он больше никогда не решится потрошить женщин и пьяных. Эти «выходцы с большой дороги» — наиболее гнилая часть нации, ее отбросы, которые не в силу характера, а вследствие нищеты и физической, и моральной пытаются оторвать что-нибудь от ущербного общества. Таковы же деяния государственных преступников, которые наживаются на всем: отравляют природу и людей, потом «исцеляют» недуги негодными лекарствами; намеренно доводят до состояния полного запустения целые городские районы, обрекая их на снос, потом строят другие дома, заведомо хуже старых; разрушают в войнах страны и регионы, чтобы положить в карман уворованные в ходе военных кампаний средства. Это элита преступности, защищенная клановой взаимовыручкой и кастовой неприкосновенностью. О них разговор особый. Здесь же речь пойдет о нормальных уголовниках, которые действуют по стандартным преступным сценариям, иногда не лишенным остроумия.

     Для успеха грабительского промысла, в отличие от воровского, не требуется особого мастерства и владения техническими приемами, знания способов и психологии человека-жертвы. Если сравнить две эти категории криминальных специалистов, то увидим следующее: жестокость грабителя на порядок выше жестокости вора, но зато мастерство вора в несколько раз превышает мастерство грабителя; риск грабителя выше риска вора, но и доходы на столько же превышают воровские.

     В грабительском промысле, помимо поверхностного плана и диктуемого обстоятельствами исполнения, не требуется ни идеи, ни глубокой проработки. Если в воровском деле мы говорим о категориях мастерства, владении техникой и инструментами, способами завладения имуществом, знании психологии жертвы, то здесь все жестоко, примитивно, нагло. Не нужны ни интеллект, ни ум. Жестокость — от недостатка интеллекта и воображения, неспособности поставить себя на место пострадавшего. Находчивость грабителю нужна только тогда, когда его загнали, как крысу, в угол и надо найти выход. Но эти варианты грабитель не просчитывает: во-первых, рассчитывает на безнаказанность, во-вторых, просчитывать, просматривать резервные варианты он не в состоянии. Это касается всех категорий грабителей, кроме банковских. В них присутствует квалификация, мастерство, интеллект.

     Риск является платой за дефицит интеллекта. В 1977 году в Риме решил пошутить известный итальянский футболист Чеккони. Предполагая, что его лицо всем знакомо, он с приятелями зашел в ювелирный магазин и произнес традиционную фразу: «Стоять на месте! Это — ограбление!» Хозяин, который не был болельщиком, мгновенно среагировал и в упор застрелил мнимого грабителя.

     
Грабежи банков. Остроумная идея ограбления — это, возможно, то, что максимально способствует успеху операции, но встречается на практике редко, даже в группе наибольшей квалификации — банковских грабителей. Попыток ограблений, в том числе и успешных, много. Необходимо провести некоторый анализ и сделать выводы на основе возможных обобщений.

     Банковские грабители, как правило, используют совершенную техническую аппаратуру, оружие, средства маскировки, грим. Для таких операций характерна глубина проработки, действия в критической ситуации отличаются жестокостью, например, убить человека при сопротивлении или добить раненого сообщника — в порядке вещей. Хотя еще в начале века у медвежатников было твердое правило: на дело не брать не только огнестрельное оружие, но даже нож, чтобы в случае провала не попасть под статью «вооруженное ограбление». При нападении на инкассаторов и банки действуют стремительно, операции рассчитаны до секунд. Банковские грабители, как правило, не садисты, но налет начинают с диких криков и выстрелов, чтобы создать обстановку жуткого страха и сломить возможное сопротивление.

     Но иногда жуть охватывает и самих грабителей. В 1981 году в столице Перу Лиме из музея украли 35 золотых предметов, в том числе большую статуэтку богини инков Туми. Статую, чтобы удобно было транспортировать и прятать, разрезали на три части. Видимо, это послужило причиной того, что грабителей поймали: не кощунствуй, не покушайся на святыни. Более того, грабители жаловались, что после расчленения Туми они трижды чуть не стали жертвами несчастных случаев.

     Объемы похищенного в банковских ограблениях всегда велики. В 1983 году со складов американской компании в Лондоне были похищены три тонны золота в слитках и алмазы на сумму 30 млн фунтов стерлингов. Банда проникла в здание, считавшееся неприступным, во время смены охраны. Они облили охранников бензином и под угрозой поджечь потребовали открыть сейфы с золотом, загрузили в фургон 6800 слитков и скрылись. В преступлении участвовали работники склада. Кстати, именно сотрудники банков и фирм часто становятся соучастниками преступлений. Директору-распорядителю хранилища американского банка предъявили обвинение в соучастии во взломе большинства сейфов и хищении 50 млн долл.

     В 1987 году 54-летний эмигрант из России Рубин совершил самое крупное ограбление в истории Великобритании, похитив из банковского хранилища 40 млн фунтов стерлингов. Способ избрал нетрадиционный. Сначала купил в Швейцарии сейф, аналогичный банковскому, который не брали алмазные сверла, автоген и взрывы, неделю колдовал над его замками и потом пошел вскрывать его братца. Через канализацию ночью проник на очень хорошо охраняемый объект, не торопясь вскрыл решетки, запирающие подходы, и подобрался к сейфу, оборудованному помимо запоров сложнейшей сигнализацией. В назначенное время сообщник сделал короткое замыкание, которое вырубило сигнализацию, но, как и рассчитывали грабители, на ее восстановление ушло всего несколько минут. Профессионалу тоже хватило четырех минут, чтобы открыть замок сейфа, вынуть деньги и аккуратно закрыть сейф снова. Далее неторопливый отход по канализационным тоннелям. До утра времени оставалось много.

     Часто грабители используют простой прием: оставаясь на ночь в помещении, вскрывают сейф, а утром смешиваются с посетителями и незаметно исчезают. Гораздо более эффектная операция с бесследным исчезновением преступников была проведена в одном из новых банков. Утром служители обнаружили вскрытые ячейки кассетного сейфа и вырезанное отверстие в корпусе главного сейфа. Денег не было. Грабители проникли в хранилище банка из подвального помещения, проломив бетонное перекрытие толщиной 35 см так, что охрана ничего не услышала. Оказывается, рабочие, занимавшиеся отделкой помещения банка, который недавно разместился в этом здании, заранее зная, где будет размещаться хранилище, выпилили отверстие в бетонном перекрытии, подперли снизу заглушку стойкой и замаскировали. В ночь ограбления осталось только разобрать стойку, вынуть аккуратно заглушку и вскрыть сейфы. Ночи для этого было достаточно.

     Налеты на банки отличаются скоротечностью и жестокостью. Когда дверь бронированной машины новейшей конструкции, подъехавшей к охраняемой банковской стоянке, приоткрылась, внутрь влетела граната. Одновременно из окна дома напротив застрочил пулемет, а человек-гранатометчик бросился прочь. Охранники, прижатые пулеметным огнем к земле, не видели, куда он побежал. Стоящая на автостоянке машина с тонированными стеклами подлетела к бронеавтомобилю. Из нее выскочил человек с пистолетом и заглянул в кузов. Добив одного из оставшихся в живых, перекусил щипцами цепь саквояжа с деньгами, и машина помчалась по пути, расчищенному пулеметчиком. Пулемет ударил еще по приближающейся патрульной машине и замолчал. Эпизод длился чуть больше минуты. Квартира, где нашли пулемет, была за три дня до происшествия снята неизвестным.

     Аналогичным образом разворачиваются операции по налету на магазины. За минуту до закрытия на обед в разных концах ювелирного магазина остаются несколько человек, которые не торопясь направляются к выходу. У первого в руках свернутая газета. Уже взявшись за ручку двери, он неожиданно поворачивается и бьет милиционера, выпускающего посетителей, газетой по голове. Звук жесткий и вязкий. Постовой падает. Второй, выхватив пистолет, наводит его на продавцов, третий, подбежав к прилавку, быстро его опустошает. Через три минуты, покинув кабинет заведующего, они выходят на улицу и скрываются. Персонал — в кабинете заведующего, наполненном газом, от которого люди проснутся через несколько часов.

     Быстрый налет, организованный сразу в нескольких точках города, например в обменных пунктах — эффективный прием грабителей. Грабители в камуфляже и масках на армейских джипах, прибывших по намеченному и рассчитанному по времени маршруту, начинают операцию одновременно. При этом в стороне устраиваются отвлекающие взрывы, к месту которых устремляются патрули. Грабители с автоматами врываются внутрь с криками: «Налоговая инспекция. Оперативная проверка. Всем разойтись». Тех, кто мешает, кладут на пол. Причем в первую очередь и жестко — охрану и персонал. Кассиры складывают деньги в мешки, а участники ограбления отключают связь. Предупредив присутствующих, что дверь заминирована, заблокировав ее, покидают помещение. Джипы мгновенно трогаются и направляются к следующему обменному пункту на намеченной трассе. Каждая операция длится несколько минут. В условленном тихом месте джип останавливается и пассажиры пересаживаются в машины обычных марок. Через некоторое время к машине подходит солдат срочной службы и уезжает. Но не всегда все складывается удачно. В 1988 году двое вооруженных грабителей совершили налет на филиал немецкого банка и потребовали 300 тыс. марок и автомобиль. Захватив заложников, они в течение 30 часов мотались по Германии, пока не были убиты.

     
РЕКОМЕНДАЦИИ:

     При устройстве банка:

     — обследуйте все помещения, включая окружающие строения и особенно чердачные и подвальные зоны, запасные входы, пожарные лестницы;

     — установите контакты с соседними фирмами и договоритесь о взаимопомощи;

     — наладьте связи с местными организациями правопорядка, узнайте их телефоны, имена должностных лиц;

     — продумайте, какие дополнительные строения необходимо достроить, перекрыть; окна закройте решетками и шторами;

     — подряд на строительные работы отдавайте только знакомым фирмам, строительные работы, особенно внутри помещения, должны контролироваться выделенным для этого сотрудником фирмы.

     
Грабежи транспортных средств и на транспорте. Грабеж автомашин происходит по-разному. Самый распространенный в последнее время, когда ребята с хорошей комплекцией подставляют задок своей иномарки неаккуратному водителю, меняя вмятину на задней части кузова на его автомашину, а иногда даже на дачу или квартиру. Еще более грубый способ, когда вы, пытаясь продать свою машину, наталкиваетесь на «покупателей», которые хотят получить и машину, и ключи, и документы бесплатно, а потому попросту вышвыривают вас из машины и уезжают.

     Деликатно освободят вас от машины воры-карманники, наблюдающие ваше прибытие в магазин. Ключи от машины, которые вы небрежно сунули в карман куртки, оказываются у «щипача» и далее — у угонщика автомашины. Когда вы выходите с покупками, машина исчезла с места, где вы ее припарковали.

     Владельцы личных авто, составляя конкуренцию такси, все чаще становятся жертвами пассажиров, и, наоборот, пассажиры становятся жертвами водителей-убийц, которые особенно любят пассажиров, прилетающих из-за рубежа. В свою очередь, пассажирыубийцы нередко прикидываются прилетевшими пьяненькими командировочными провинциалами, которые по дороге просят остановить машину по маленькой нужде в тихом месте. Или в ресторанах играют роль закутившего гостя с юга, подвыпившего бизнесмена. Технология таких грабежей груба, времени на проведение операции мало. Симпатичная девушка или гуляка просят отвезти в отдаленное безлюдное место, где водителя уже поджидают сообщники. За ценой не стоят, поскольку уверены, что деньги все равно вернутся. Цель — завладеть автомашиной. Каждого шестого водителя, подвергшегося нападению, убивают. Применяемое оружие: удавка, нож, газовый баллончик, пистолет, психологическое давление. Больше всего повезет, если вас просто изобьют. Ну а если вышвырнут из машины и уедут, считайте, что вы счастливчик.

     Известны и более масштабные ограбления, например захват поезда или теплохода. В 1866 году банда Рино совершила первое в США нападение на поезд. Современные грабители знают, где будет остановка и произойдет встреча внедренных на транспорт участников грабежа и сообщников, поджидающих их в этом месте с машинами. Место, как правило, на каком-либо глухом переезде. Время — глубокая ночь.

     Ночью на небольшой станции в вагон вошли четверо криминального вида парней. Проводник, ожидавший, как это обычно бывает в таких случаях, шума и наглых требований водки и чая, был удивлен, когда не только этого не случилось, но они даже предъявили билеты и спокойно заняли места. Через некоторое время от экстренного торможения поезд остановился на глухом переезде, где стояло несколько вездеходов УАЗ. Вооруженные грабители, рассредоточившись, захватили локомотивную бригаду и поездную радиостанцию. По поездному радио предъявили пассажирам и бригаде ультиматум: в течение 15 минут собрать деньги и ценности, с каждого купе не менее 200 долл. Ответственные за сбор денег — проводники, которые через указанный срок должны в тамбуре сдать выручку бандитам. В случае сопротивления поезд будет взорван. Бандиты выстрелами торопили перепуганных пассажиров. При попытке сопротивления стреляли.

     Как действуют грабители по аналогичному сценарию на море, мы видели в фильмах: для нападения используются быстроходные катера. Особенно этот вид разбоя распространен в морях Юго-Восточной Азии. Этот опыт сегодня расширился, новоявленные разбойники нападают и на российские суда. Распространились пиратские действия в последние годы на Каспии. Быстроходные катера захватывают рыболовные сейнеры, добывающие осетров. Отбирают только икру и смываются. Тонна икры — примерно 100 тыс. долл. Нападают и на транспортные суда, курсирующие между Ираном и Астраханью. Сегодня пограничные суда получили разрешение уничтожать их без предупреждения, в отличие от недавних времен, когда сначала требовали остановиться, затем производили предупредительный выстрел, а потом уже не догнать неразворотливому пограничнику быстроходное судно. Потопив несколько пиратов, пограничники пресекли разбой ирано-азербайджанских джентльменов удачи.

     Местечковые бандиты могут напасть и на стоящие в порту суда. Ночью к борту сухогруза, только что пришедшего из Японии и не успевшего разгрузить партию автомашин, тихо причалила баржа, и на борту появилось несколько вооруженных человек, которые мгновенно нейтрализовали вахту. Команду заперли в каютах, вывели из строя радиостанцию и, включив судовые лебедки, быстро перегрузили автомашины на баржу. Скоро она отчалила от молчаливого теплохода. Только утром команда освободилась.

     
РЕКОМЕНДАЦИИ

     1. Если машина уезжает: не бросайтесь под колеса — жизнь дороже; попытайтесь камнем разбить ее лобовое стекло, запомните направление движения бандитов, оперативно свяжитесь с милицией.

     2. Если сажаете пассажира:

     — разговаривайте с потенциальным пассажиром через приоткрытое стекло справа; дверь на защелке;

     — пассажира сажайте на переднее сиденье и обязательно пристегните ремнем безопасности — это затруднит его оперативные действия,

     — двоих пассажиров не берите;

     — держите под рукой монтировку; очень удобен для самообороны крюк, которым закрепляют руль на стоянке; у одного водителя был нож, вмонтированный в рукоятку переключения передач;

     — хорошо иметь секретный клапан, перекрывающий при нажатии подачу бензина, имитирующий неполадки автомобиля;

     — вынимайте ключ из замка зажигания даже при выходе из машины на короткое время;

     — при малейшем подозрении остановитесь у поста ГАИ;

     — в случае прямой опасности нарушайте правила движения, вплоть до аварии, включайте сигнализацию;

     — женщинам лучше вообще не подсаживать никого.

     
Жена сообщила мужу, что в его отсутствие в квартиру проник грабитель.

     — Ну и чем же он поживился?

     — Ничем особенным. В темноте я приняла его за тебя, и это его успокоило.

     
Квартирные грабители. Легендарный Япончик попадал в квартиры богатых теневиков под видом работника милиции. Грабители пользуются чаще всего вашей же помощью, ворвавшись следом в помещение, когда вы откроете дверь, придя с улицы. Часто вы сами открываете дверь, услышав благовидную просьбу или увидев представительного человека. Оружие квартирные грабители-профессионалы применяют лишь при активном сопротивлении. Поскольку действуют всегда по наводке, для выбивания сведений о скрытых ценностях более чем в половине случаев используют истязания жертв. Предлоги для проникновения придумывают самые разные:

     — перепеленать больного ребенка, который надрывается в крике;

     — запить водой таблетку, которую необходимо срочно принять;

     — вызвать скорую помощь, потому что человек здесь рядом умирает;

     — вам могут представиться сотрудником милиции и ФСБ, почтальоном с телеграммой и контролером энергонадзора, сантехником и телефонистом, дальним родственником с вашей родины;

     — вы можете увидеть молодого человека с букетом цветов или личность в противогазе, которая предупреждает якобы об утечке газа.

     В 1980-е годы так действовала шайка квартирных грабителей, которой заправлял 17-летний Спорыхин. Его девиз был: быстрота и дерзость. Подъезжал к намеченному дому и через несколько минут спешил назад, унося в сумках деньги, драгоценности, антикварные вещи. Спрятав добычу, вновь отправлялись на дело. Наводчики работали настолько эффективно, что иногда в день шайка совершала по три-четыре налета.

     Найти награбленное часто не удается. Грабители предпочитают оставить все для будущего благосостояния, когда выйдут из мест заключения. Предложение же некоторых юристов ввести закон, по которому грабитель должен сидеть до тех пор, пока не отработает сумму похищенного или не укажет тайник, не находит поддержки у наших гуманных законодателей.

     Наличие детальной информации от наводчиков позволяло одной из подмосковных банд грабить своих состоятельных «клиентов», когда они ожидали гостей. Немного опередив приход гостей, незваные визитеры врывались в квартиру. Нескольких минут им хватало, чтобы вынести все ценное. Другой остроумец грабил квартиры под Новый год, нарядившись Дедом Морозом. Узнавал, куда должен прийти его «коллега», и появлялся там чуть пораньше, доставал из мешка «подарок» — пистолет, а в мешок складывал вещички хозяев — деньги, золото, ценные вещи. Когда арестовывали его на улице, тоже проявил смышленость, попытавшись вырваться и крича: «Граждане, произвол, Деду Морозу руки крутят!» Раскрываемость квартирных краж, по данным милиции, примерно 50 %.

     
РЕКОМЕНДАЦИИ

     1. Если грабители ломятся в квартиру — поднимите как можно больше шума, крикните людям на улице, чтобы вызвали милицию. Приготовьтесь отразить нападение. Вместо «Караул! Грабят!» — лучше кричите: «Пожар! Горим!», распахнутся все двери.

     2. Если дверь кто-то пытается открыть тихо, не кричите, не теряйте своего информационного преимущества, звоните в милицию, соседям, чтобы посмотрели и запомнили приметы.

     3. Прежде чем открыть двери, убедитесь, что там действительно тот, кто представился мастером, почтальоном и т. д. Свяжитесь с милицией, с жилконторой; если пришли с обыском и с ордером, требуйте, чтобы были понятые от соседей.

     4. Не жалейте денег на спецтехнику и видеокамеры, которые позволяют видеть обстановку на лестнице. В крайнем случае, используйте автономную сирену, которую можно включить при нападении. У двери держите тяжелый предмет, оружие, которыми легко воспользоваться.

     5. Если из вашей квартиры выносят вещи, не кричите и не бросайтесь в драку. Спокойно пройдите мимо и вызовите милицию или позовите на помощь.

     6. Не впускайте людей с не заказанной доставкой. Букет цветов может стать не только причиной глубокого сна, но и смерти. В коробке от холодильника может сидеть сообщник воров, который, когда вы уйдете, либо сам, либо с их помощью ограбит вас.

     
Темным вечером к мужчине подходит группа парней.

     — Папаша, дай закурить.

     Мужчина снимает с себя пыжиковую шапку и отдает им.

     — Когда вы только накуритесь.

     
Уличные разбойники. Банды девчонок (метелок) в Чебоксарах действовали нагло. Выйдя на улицы шайками от 15 до 50 человек, шли неторопливым размеренным шагом: лица в дикой косметике, кисти рук обмотаны бинтами, чтобы не разбить костяшки пальцев, в руках палки. Раздев очередную жертву — мальчишку, девчонку или женщину, они не разбегались кто куда. Шли дальше. Иногда проходили мимо милиционера, который отворачивался, а что он один мог сделать против толпы. Их нападения видели прохожие. А они еще более возбуждались своей безнаказанностью, страхом людей перед их агрессивностью, которая подавляла волю жертв, палками, кулаками, бритвенными лезвиями.

     Другой пример. Мощные ребята, двигаясь на машине по улице в вечернее время, догоняют прилично одетых подростков, мужчин, женщин, останавливаются и под угрозой ножа или пистолета заставляют жертву быстро снять верхнюю одежду и золотые украшения. Далее грабители садятся в машину и исчезают. Некоторые профессионалы используют свои знания по физическому отключению жертвы. На теле человека полторы сотни точек, воздействие на которые заканчивается либо смертью, либо увечьем: глаза, висок, мочка уха, гортань. Убивать, естественно, не надо, воздействия вполсилы достаточно. Сценарий грабежа с использованием этих приемов разыгрывается в людных местах: рынок, магазин, универмаг. Вы достаете бумажник, чтобы оплатить покупку, и отключаетесь. Очнувшись, слышите соболезнующие голоса: вам стало плохо, а ваш же друг, с которым вы стояли рядом, побежал за врачом. «Друг», когда вы достали деньги, приобнял вас левой рукой за шею, а правой надавил в определенное место на животе. В итоге — вы без сознания и бумажника.

     Официальные способы уличного грабежа, помимо мастеров «машинного доения» — гаишников, демонстрируют и их коллеги — милиционеры. Работают на пару с малолеткой, подсылая ее к мужчине. Когда эпизод достигает определенной стадии, следует задержание за совращение малолетней. Составляется протокол, который малолетка, заливаясь натуральными слезами, подписывает. Жертва в таких эпизодах готова отдать много. Этого и добиваются блюстители порядка. Девчонке за протокол и показания идет 10 % от суммы. Конвейер работает. Но в утешение можно сказать, что и за рубежом то же. В течение одной ночи в Бронксе были арестованы 16 полицейских, промышляющих грабежом и вымогательством.

     Для психологического и физического давления на жертву сегодня часто используют оружие. Оно не в дефиците. Если в 1989 году в розыске находилось 275 похищенных стволов, то в 1993-м было уже около 17 тыс., а сегодня, надо полагать, счет потерян. В Ижевске у оружейного завода рабочим предлагается простой бартер: за шесть стволов — девятая модель «Жигулей». Служба безопасности предприятия просто не в состоянии исключить исчезновение продукции. Собирают автоматы и пистолеты из ворованных комплектующих кустарным способом.

     Если же у преступника и найдут ствол при задержании, то там же в кармане будет лежать нехитрое заявление о том, что пистолет только что найден и задержанный нес его в милицию для сдачи. Заявление выглядит примерно так:

     
      Начальнику РОВД от гражданина……,

      проживающего по адресу……

      
ЗАЯВЛЕНИЕ

      Уважаемый товарищ начальник! Выходя сегодня из квартиры, я нашел в подъезде пистолет, который считаю своим долгом немедленно сдать в милицию.

      
Подпись

      Дата

     

     Единственное неудобство этого метода в том, что такое заявление необходимо писать каждый день, но зато смело можно ходить с пистолетом за поясом.

     Риск преступника возрастает в зависимости от степени защиты, уверенности и силы жертвы. В своей квартире, очевидно, человек чувствует себя уверенно: дома и стены помогают, если, конечно, жертву не застали врасплох. На улице — человек один против нескольких мрачных и жестоких субъектов. В банке сама система защиты много раз повышает риск грабителя, и только максимальная выгода от благополучного исхода операции толкает преступников на столь сложные ограбления. Доходы выше у того, кто больше рискует, т. е. у грабителя банка.

     
РЕКОМЕНДАЦИИ

     1. Носите с собой небольшую сумму денег, которая удовлетворила бы грабителя на улице. Остальные деньги храните отдельно.

     2. С грабителем ведите себя пассивно, скрывайте свои чувства и соглашайтесь. В последнее время криминал ожесточился, часто убивает своих жертв, чтобы не было свидетелей. Поэтому ориентируйтесь по ситуации — быть пассивным или активно защищаться.
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      Технология грабежа
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      «Если бедность — мать преступлений, то недостаток ума — их отец».

     

     Эта фраза очень точно отражает уровень интеллекта членов грабительских формирований. Именно недостаток ума толкает большую часть исполнителей на преступления. Поэтому то, о чем пойдет речь ниже, характерно лишь для профессионалов-грабителей, которые занимаются банками и другими крупными финансовыми объектами, но не для мелких и злобных групп, действующих на вечерних улицах и в подъездах.

     
Стратегия. Так же как в воровстве, стратегия проведения операции предусматривает следующие этапы: подготовку, разработку плана и исполнение. Различие здесь в том, что для большей части грабителей-профессионалов идею, планы ограблений и теоретическую подготовку операций, предусматривающую все мелочи, разрабатывают стратеги-наводчики. Сколько бы профессионалов-грабителей и воров-рецидивистов ходило без работы, если бы не было таких аналитиков, мыслителей и профессоров преступного мира, которые обеспечивают безбедное существование на годы, если не на всю жизнь. Или заключение на такие же сроки.

     Эти теоретики преступлений не грабят банков и ничем не рискуют. Они сидят в конторах и управлениях и занимаются, помимо криминала, легальными делами. Операции их, как правило, масштабны. Продаваемый материал содержит подробный чертеж объекта с детальным указанием, как будет происходить налет, как размещаются участники и автомашины, какими маршрутами уходить, покидая город. Время расписано до секунд, независимо от того, что является объектом ограбления: ювелирный магазин или банк. Профессионализм стратега должен быть таков, чтобы ничего не оставить на волю случая, предусмотреть на всех шагах операции и подготовки резервные варианты исполнения и страховки. Нужно невероятное стечение неблагоприятных обстоятельств, чтобы сорвать такой план.

     Письменные указания от стратега исполнителям, содержащие план операции и всю необходимую информацию, передаются через посредника с величайшей конспирацией на нейтральный адрес. Отправителя посредник знать не должен. Это один из элементов страховки. Помимо собственно идеи и разработки, план операции включает все элементы подготовки: выбор объекта, информацию о нем и об окружении, выбор способа ограбления, средства отвлечения, реализации замысла и проработку путей отхода.

     Информация шифруется так, чтобы понятна была только отправителю и получателю. Исполнителям остается только подготовиться к операции технически: добыть необходимую оснастку и инструменты, оружие, автомобили, нанять надежных помощников. Роль и надежность помощников велика. Они обеспечивают и отвлекающие маневры, и подстраховку во время исполнения операции и после, укрытие и маскировку в случае возникновения осложнений.

     
Алгоритм. О глубине проработки плана и значении точности исполнения алгоритма операции мы говорили в приложении к воровской деятельности. Здесь это имеет такое же или даже большее значение, поскольку риск значительно выше.

     В своем плане стратег учитывает все, что может помешать работе на объекте, предусматривает необходимые резервные действия и планирует результат. Алгоритм операции по структуре похож на уже приведенный выше. Усиливается только компенсация мешающих воздействий, которые блокируются предусмотренными резервными действиями для достижения цели нападения. Информация, заложенная в план стратега, может компенсировать слабость мастерства исполнителей. Наоборот, недостаток или некорректность информации часто служат причиной провала. Такой пример. Было намечено ограбление касс завода, приуроченное к моменту, когда в кассе должны быть большие деньги. План был таким:

     — поджог объекта на заводе, чтобы грабители могли попасть на объект в пожарной машине;

     — параллельно взрыв в полицейском участке города, чтобы помешать оперативному приезду полиции;

     — въезд вооруженных грабителей на территорию завода на пожарной машине;

     — стрельба и убийство охранников;

     — взлом кассы, изъятие денег и отход.

     Не останавливаясь на деталях описанного ограбления, причинившего огромный ущерб всем, в том числе и грабителям, можем отметить только результат. Информация была неточной, в кассе завода практически не оказалось денег, и операция была проведена вхолостую. Это говорит о следующем:

     1. Операция провалилась из-за некорректности информации, хотя все этапы были проведены достаточно четко.

     2. Беспредел, жестокость и расточительность говорят о дефиците интеллекта исполнителей. В любом деле следует ставить себя на место противника. Например, стрельба при выполнении операции — признак допущенной ошибки. В любой перестрелке случайность возрастает до невероятных величин. Именно разработка идеального плана исключает подобные сбои.

     
Ночь. В переулке встречаются двое прохожих. Один спрашивает:

     — Милиции поблизости нет?

     — Нет.

     — Тогда гони кошелек.

     
Одиночка и ограбление. Одиночка, задумавший преступление, исполняет всю операцию сам. Но это редко приводит к успеху, а если приводит, то воспитывается классный вор-профессионал, обладающий широким спектром навыков. Новая идея нередко приходит в голову преступника в связи со случайно полученной информацией. Алгоритм ограбления, независимо от объекта нападения и числа участников, должен содержать исполнение, отвлечение, отход и прикрытие. Вот, например, какая идея родилась в голове новичка-дилетанта.

     По утрам, делая ежедневную пробежку мимо денежного хранилища, он обратил внимание, что в одно и то же время у банка оказывается инкассаторская машина и ведется погрузка мешков с деньгами. Родившаяся идея была нелепа и проста до примитивизма: вырвать мешок у инкассатора и убежать. Действительно, в такой ситуации дилетанта должны либо поймать, либо застрелить. Но далее вступает в действие план, разработанный новичком. Вот он:

     — досконально изучить временной регламент работы инкассаторов;

     — приучить их к виду человека, ежедневно пробегающего мимо в момент погрузки денег;

     — после похищения мешка бежать недалеко и скрыться раньше, чем придут в себя инкассаторы и охранники;

     — подготовить место, куда можно скрыться;

     — выполнить отвлекающий маневр, который затруднит действия охраны.

     В итоге бредовая идея новичка была реализована. Вырвав мешок с деньгами у ошарашенного экспедитора и не обращая внимания на опешившего от такой наглости охранника, налетчик, пробежав 20 метров, нырнул в ближайшую парадную и захлопнул дверь на кодовый замок. Дверь заблаговременно была распахнута. Далее грабитель заблокировал дверь дополнительно изнутри и проходными дворами выскочил на соседнюю улицу, предварительно упрятав инкассаторский мешок в рюкзак, заготовленный заранее, и сменив приметные детали одежды на стандартную спортивную форму. На соседней улице преступник сел в первый попавшийся общественный транспорт (вид бегущего за автобусом человека не вызвал ни у кого подозрений) и, проехав остановку, пересел в метро.

     В совершении этого преступления возможна была масса накладок, но в описанном эпизоде все сложилось в соответствии с планом налетчика и случайные факторы не повлияли на результат.

     За рубежом треть ограблений совершают одиночки. Объектом их агрессии становятся филиалы банков с небольшим числом сотрудников, кассы, обменные пункты. С одной стороны, схема ограбления упрощается, поскольку не требуется распределять роли, подвергаться ненужному риску из-за ненадежности партнеров, делить добычу. Но вместе с тем появляются сложности, которые предполагают возможность раскрытия преступления уже после его совершения вследствие ненадежности действий в одиночку. При подготовке операции следует:

     — изучить объект, персонал, регламент работы;

     — выяснить подходы и пути отхода с места преступления, предусмотреть меры маскировки;

     — разработать план;

     — выбрать наиболее благоприятный день и час для совершения преступления;

     — продумать необходимые меры на непредвиденные случаи, например, появление на месте события случайных лиц;

     — исполнить задуманное.

     Время начала операции, как правило, — за несколько минут до закрытия учреждения, личность грабителя не должна вызвать в этот момент подозрений. Часто вид одиночки не очень пугает присутствующих. Это становится фатальным для возможных жертв, поскольку отчаявшийся человек идет на крайние меры, стреляет, убивает. Большинство банковских отделений за рубежом оснащены видеокамерами, которые включаются нажатием кнопки в полу. Это единственная мера, предписанная персоналу на случай появления грабителей. Банкам и страховым обществам выгоднее отдавать грабителям кассу, чем выплачивать компенсации пострадавшим, а то и пожизненные пособия семьям погибших.

     В момент ограбления новичок громко, уверенно и убедительно произносит стандартную фразу:

     — Ограбление! Ни с места! Пистолет заряжен, в случае сопротивления буду стрелять. Положите все наличные деньги в эту сумку.

     Если растерявшиеся служащие выполнят его требование, то ему повезло. Следующий шаг ограбления — оперативный захват того, что попало в руки, и отход по известному маршруту. Далее вступает в действие намеченный план. В определенном месте быстрая смена одежды: снять шляпу, очки и парик, сдернуть верхнюю рубашку, под которой другая, и проходными дворами в другой конец квартала. Свою добычу положить в сумку и сверху пакет молока для маскировки. Затем в метро и домой. Сразу после ограбления сесть на поезд и уехать в другой город, на курорт, лучше — за рубеж, если повезло с «выручкой».

     Нищета и безысходность толкают одиночку на этот путь. Как правило, план разрабатывается спонтанно и многое настолько нелепо, что противоречит всякой полицейской логике. Долгое время перед ограблением новичок ни о чем другом не может думать и собирается с духом. Когда же приходит пора исполнения плана, он уверен, что предусмотрены все возможные ситуации, будь то в банке или за его пределами. На одиночек стратеги не работают. Поэтому все в случае успеха операции достается им, так же как и при неудаче.

     Для «любителей» решающим моментом совершения преступления являются размеры банка и перспективы бегства; наличие и расположение охранных устройств их мало волнует. Для профессионалов наоборот, защищенность объекта имеет важное значение, даже более существенное, чем возможности отхода с места преступления. Многие из профессионалов считают, что вполне безопасно скрываться рядом с местом ограбления, пока не затихнет кампания поиска преступников.

     
Реализация замысла. Групповые операции протекают по более сложному алгоритму. Вот один из них, предполагающий крупное ограбление банка. Прежде чем начать основную операцию, совершается отвлекающий маневр — акция, направленная против главного противника, то есть против полиции. Время начала операции совпадает с моментом отвлекающего маневра. Необходимые атрибуты — минимум две автомашины и мощный взрыв в отдаленном от места ограбления захолустье. Смысл этой шумной диверсии заключается в привлечении возможно большего числа патрульных машин. За отвлекающий маневр отвечает «подрядчик А». Минутой позже начинается превентивная акция. Эта часть плана предусматривает блокировку выезда машин, постоянно находящихся в оперативном распоряжении полицейского управления. Этой частью операции руководит «подрядчик Б». В случае успеха обеих предварительных акций через пять минут, в момент начала основной операции, большая часть мобильных полицейских патрулей связана с первым происшествием, а оперативные резервы заперты в полицейском управлении, что дает исполнителям несколько минут и позволяет нанести удар по банку, не опасаясь помех со стороны полиции. Для отступления налетчики располагают двумя машинами, да еще несколькими на подставе, по одной на каждого. Отход намечен в северном направлении, поскольку предполагается, что все полицейские силы будут заняты в южной части города, в месте совершения отвлекающего маневра.

     Операция начинается ровно в назначенное время. Двое входят в банк в оранжевых комбинезонах, масках «фантомас» и резиновых перчатках. В руках крупнокалиберные пистолеты, и один из нападающих первым делом пускает пулю в потолок, чтобы присутствующие поняли, о чем идет речь. Затем кричит:

     — Ограбление!

     Двое помощников — в обычных костюмах, только лицо скрывают черные капюшоны с прорезями для глаз. Один вооружен автоматом, другой — помповиком. Они стоят в дверях, прикрывая отход к машинам, поводя стволами, чтобы не совались посторонние, держат под прицелом и прилегающую часть тротуара, и кассовый зал. Тем временем исполнители методично опорожняют кассы. Все идет по плану с изумительной точностью. Пятью минутами раньше в южной части города взорвался какой-то старый рыдван. Сразу после взрыва послышались беспорядочные выстрелы и загорелись постройки по соседству; взрывались в огне патроны. Виновник всей этой суматохи, «подрядчик А», проходными дворами вышел на соседнюю улицу, сел в машину и покатил домой. К месту взрывов и стрельбы устремились полицейские патрульные машины. Ровно через минуту после отвлекающего взрыва в подворотню полицейского управления въехал задним ходом мебельный фургон, причем въехал наискось и прочно застрял. Из фургона высыпались коробки с ветошью, пропитанной горючей смесью, и тотчас вспыхнули ярким пламенем. «Подрядчик Б» невозмутимо удалялся с места происшествия, словно его ничуть не касался этот сумбур. Сотрудники полиции вынуждены были добираться к банку, где произошло ограбление, на собственных машинах или такси, необорудованных, естественно, радиотелефонами.

     После ограбления от банка отъехал яркий, запоминающийся автомобиль. Погони нет, и через несколько минут исполнители разделились, сев каждый в свою машину. Через три дня полиция нашла замеченный прохожими автомобиль в одном из сараев. В нем лежали комбинезоны, маски, пистолеты.

     Помощники честно отработали щедрый гонорар, положенный на счета их жен. Они удерживали позицию у дверей банка почти 10 минут после отъезда исполнителей и отошли только тогда, когда вдали показались первые полицейские машины. В эти минуты все полицейские кричали в свои рации. Счастливые грабители так и не были задержаны, хотя полиция от информаторов знала основных гангстеров.

     Это пример хорошо организованной, классической банковской операции, описанной в романе «Запертая комната» П. Вале. Другой пример, в котором, помимо блестящей организации, реализована идея, позволяющая добиться максимального результата и обмануть противника путем совершенного по форме отвлечения.

     Типичная схема нападения на банк на российский манер. Несколько вооруженных человек в масках врываются в помещение, кладут охранников и клиентов на пол. Затем, захватив заложников из числа служащих и клиентов, выставляют требования властям: несколько миллионов долларов, автомобиль и возможность свободного проезда в аэропорт к стоящему там в ожидании их самолету. Власти, естественно, затевают длительные переговоры, подготавливая ситуацию к силовому захвату грабителей и освобождению заложников.

     Налетчики в это время, отвлекая внимание полиции, производят чистку хранилища банка, в котором оказывается несколько десятков миллионов долларов. Получают выкуп за заложников и выставляют требования о предоставлении гарантий на вылет, давая для решения вопроса несколько часов. Власти надеются за эти часы подготовить операцию по захвату банка с грабителями. Ворвавшись на удивление легко в помещение банка, группа захвата не нашла никого, кроме перепуганных и связанных заложников. Грабители скрылись по заранее подготовленному подземному ходу, ведущему на соседнюю улицу в гараж. Позднее банда все же была арестована, но нашли только десятую часть похищенных денег. Грабители предпочли оставить сумму на жизнь после отсидки.

     Частые нападения на инкассаторов проходят по стандартному сценарию. Суть все та же: отвлечение и внезапное нападение. Возле предприятия стоял автомобиль, на который никто не обратил внимания, поскольку он был пуст. После того как кассир и охранник вышли из подъехавшей машины у проходной, по ним был открыт прицельный огонь. Стрелял человек, который лежал первоначально на полу машины. После нескольких выстрелов он выскочил из машины и, убедившись, что кассир и охранник не могут оказать сопротивления, жестом дал указание двум другим налетчикам взять сумку с деньгами и держать под прицелом улицу. Жесты повелительные и четкие. Шофер лежал вместе со всеми на полу машины. После того как был открыт огонь, водитель выпрямился и включил двигатель. Дождавшись, когда все участники нападения сели в машину, он вывел ее на проезжую часть и повел на большой скорости.

     
Исполнители. Сравнивая силы милицейской спецгруппы и шайки, которая грабит банки, можно отметить, что во многом они почти равны. Спецгруппа располагает огромными техническими ресурсами, зато у противника — большой опыт, преступный интеллект и внезапность нападений.

     Исполнитель в разбойных группах, как правило, отличается блестящими физическими данными и неплохим интеллектом. В жизни ничем, кроме преступлений, не занимался и к 30 годам заслужил звание профессионала. Внешним видом производит солидное впечатление. Лицо, после недавней поездки за рубеж, чтобы пополнить снаряжение, приятное, загорелое, пышущее здоровьем. Под его рукой не меньше четырех активных помощников. Двое осуществляют наружную охрану во время налета на банк; двое занимаются отвлечением.

     Посредник между стратегом и исполнителем незаметен, рост ниже среднего, возраст — за сорок, гладко выбритое лицо, одевается неярко, поведение скромное, в глаза не бросается. Много лет уже не сажали в тюрьму, не держали под наблюдением и не разыскивали.

     Для стратега возраст не имеет значения, интеллектуал, аналитик, располагающая внешность и адаптивные манеры, которые позволяют легко входить в контакт. Он имеет широкий круг знакомств в среде профессионалов, представляющих для него интерес по тематике ремесла. Но интерес не явный, а косвенный. Это помогает маскировке, а интеллект позволяет составить общее впечатление о проблеме по частям. Благодаря знакомствам имеет возможность заниматься вербовкой необходимых специалистов для получения корректной информации. Вербовка производится через подставное лицо с вымышленными данными. В амплуа стратега нередко выступают исследователи, ученые, но иногда сами банковские служащие, которые внедряются преступными группировками в различные коммерческие и банковские структуры. Часто стратег находится вообще вне сферы коммерческой деятельности, используя информацию внедренных в банки агентов, интегрально оценивая поступающие сведения, анализируя и разрабатывая идеи и планы преступления. После предварительного обсуждения на совете криминального сообщества идея принимается и детализируется план, для чего оперативно собирается недостающая информация.

     
Инструменты, оснастка. На операцию профессионалы идут вооруженные самой современной техникой и лучшим оружием:

     — раскладной автомат под видом портативной рации, позволяющий использовать внезапность нападения;

     — автомат бесшумного боя «Вал»;

     — пистолет «Гюрза», пробивающий любой бронежилет;

     — бронежилеты из кевлара с титановыми пластинами в области живота и сердца;

     — световые и химические бомбы.

     Для некоторых операций используют винтовки с низкоэнергетическим лазерным лучом и оптическим прицелом, ослепляющие противника на длительное время с расстояния до 1,5 км. Или пневматический арбалет «Кроссов», бесшумно поражающий и нейтрализующий противника. Очки ночного видения — коробочка с окулярами — позволяют в сером колеблющемся мраке разглядеть много полезного из того, что делается под покровом ночи.

     Наиболее крутые профессионалы, действующие на государственном уровне, могут для выполнения операции по нападению на объект использовать машину РБМС-94. Это броневик, замаскированный под рефрижератор, оснащенный ракетными установками, с помощью которых можно разрушить препятствие или нейтрализовать людей газом. Машина имеет тяжелый пулемет «Гром», более легкие пулеметы «Бой» и «Атака». Была разработана для борьбы с террористами, наркодельцами.

     Некоторые обходятся без каких-либо технических средств. В 1948 году в Токийский банк вошел сотрудник городского здравоохранения. Он объявил, что началась эпидемия дизентерии и работникам необходимо принять профилактические средства. Из 16 выпивших «лекарство» 12 умерло сразу. Банк был ограблен.

     
— Я понимаю, почему наш кассир сбежал с деньгами. Но хоть убей, не могу понять, зачем он прихватил жену нашего управляющего?

     — Это мудрый поступок. Теперь он уверен, что управляющий ни при каких обстоятельствах не возьмется за поиски.

     
Выход из операции, отвлечение, прикрытие. Прикрытие должно быть надежным. Традиционные способы: маскировка, отвлечение и силовой шантаж. Лучше всего, если операция прошла тихо.

     Для быстрого и безопасного отхода с места ограбления нет ничего надежнее автомашины скорой помощи, которая с сиреной и мигающим фонарем мчится по городу. Видели вы когда-нибудь гаишника, остановившего такую машину? Этот психологический маневр срабатывает безотказно. Можно использовать и броневик инкассаторов, но только в светлое время суток.

     Для одиночки, покидающего место преступления, схема выхода из операции стандартная: проходные дворы, автомашина или общественный транспорт с пересадками, станция или перрон вокзала без захода в его помещение, посадка в вагон без билета и на ближайшей крупной станции пересадка в противоположном направлении.

     А вот как действует одиночка, вымогающий выкуп у своей жертвы. При этом, естественно, он стремится не попасться. Для этого есть такой способ отвлечения. Звонит клиенту за 5 минут до встречи и называет несколько мест, куда тот должен поочередно подъезжать с деньгами. Везде ждать по минуте. В одной из точек грабитель забирает деньги. Этот способ отвлечения помогает минимизировать риск провала, благодаря возможности наблюдения за жертвой и ситуацией вокруг.

     Отвлечение может быть широким или локальным. Широким отвлекающим маневром для совершения кражи, грабежа, нападения на банк часто служит мощный взрыв по соседству, как мы уже описали, или поджог, который используют для сокрытия следов преступления. Отвлечение, даже на миг переключающее внимание противника, позволяет нападающим с выгодой использовать ситуацию. Простая дымовая шашка, подброшенная в нужный момент и в нужное место, создаст такую напряженную обстановку, когда можно воплотить полдюжины планов. Расчет на внезапность — это суть отвлекающего маневра.

     Одиночка для локального отвлечения может использовать шарики с нитроглицерином, похожие с виду на теннисные, и обыкновенную рогатку. Выстрелы из рогатки шариками в противоположную сторону от объекта отвлекают внимание охраны и открывают путь. Наполненные нитроглицерином шарики взрываются с таким грохотом, будто объект подвергся минометному обстрелу.

     Взрыв в помещении китайской петарды также хороший способ отвлечения, вызывает панику в толпе, позволяя профессионалу портативным пистолетом уложить за секунды выстрелом с пояса трех-четырех противников.

     К сожалению, самые осторожные действия мало помогают против профессионалов. Зная, что к приходу сантехника, телефониста, почтальона, милиции люди относятся настороженно и могут проверить вызов по телефону, грабители от имени жертвы делают ложный заказ, приглашая в квартиру реальную скорую помощь, сантехника из жилконторы по срочному вызову и т. д. Проследив за посещением квартиры, звонят сразу после их ухода, и жильцы, думая, что те вернулись, спокойно открывают дверь. Таким образом, преступники в качестве отвлечения используют реальных официальных лиц. Далее все разворачивается по отработанному сценарию: жертвы связаны и заперты в ванной, одного начинают пытать горячим утюгом, чтобы раскрыл тайники.

     Когда налет проваливается, действующие лица готовы идти на любые крайние меры, чтобы выйти живыми из сложного положения: захватывают заложников, врываются в многолюдные помещения, угрожая взрывом, могут даже захватить аэропорт. Здесь в качестве отвлечения используется шантаж. Например, террористы в Боготе вывели из строя всю радиосвязь диспетчерской аэропорта, вышли сами на волну, на которой работали летчики, обесточили технику на взлетно-посадочной полосе, вывели из строя резервные источники питания. Три «Боинга» потерпели катастрофу, зато свой выкуп в 20 млн долл. они получили и смылись. До сих пор этих ребят ищут.

     
Выход из операции в критической ситуации. Если операция затянулась, появляются омоновцы в камуфляжной форме с автоматами и противогазами, дом оцеплен, перекрыты все входы, включая канализационный коллектор, выход для интеллектуала-грабителя все же найдется. Для служб МВД главный инструмент действий часто не голова, а сила, т. е. штурм окруженных грабителей. Алгоритм действий прост — гранаты со слезоточивым газом и бросок на захват. Проку от гранат немного, только что в дыму омоновцы не видят друг друга. А этим можно воспользоваться, тем более, когда все в противогазах; попробуй отличить бойца от грабителя в противогазе.

     Когда видны первые атакующие, их отсекают огнем и нейтрализуют. Простейший способ для этого — бензин, разлитый на полу. Когда омоновцы врываются в зал, достаточно чиркнуть спичкой и бросить ее. Бензин вспыхивает мгновенно, пламя охватывает все помещение, истошные вопли, но несколько нападающих оказываются внутри. Они-то и нужны. Их обезвреживают, сбивают с ног, быстро снимают куртки. Все это занимает несколько секунд, и грабители, пока омоновцы пытаются сбить огонь с одежды, появляются среди них, вынося «раненого» на руках из огня и подбросив еще одну канистру с бензином.

     Сгибаясь под тяжестью взваленного на спину бойца, не снимая противогаза, грабители направляются к машине скорой помощи. Оцепление расступается, пропуская их. Тем более что часто в оцеплении одно подразделение, а на захвате другое, не знакомые друг другу. Загрузив окровавленного раненого в машину, двое направляются, кашляя, к кабине и, убедившись, что за ними не наблюдают, ныряют в нее. Сдвинув водителя, заводят машину и выезжают на улицу. Раненый в это время, наставив на врачей оружие, заставляет их улечься. Немного погодя, подъехав к своей машине и выведя из строя рацию машины скорой помощи, грабители скрываются.

     Таким образом, для успешных действий грабителям необходимо следующее:

     — доскональное знание объекта нападения;

     — получение достаточного количества сведений, чтобы составить детальный план операции;

     — темп выполнения операции должен строго соответствовать намеченному плану;

     — правильно организованные отвлечение, отход и маскировка.

     
РЕКОМЕНДАЦИИ

     1. Грабители проявляют агрессивность в случае оказания сопротивления, поэтому, руководствуясь канонами, которые устанавливают западные банки для своих служащих, необходимо во избежание ненужного риска полностью выполнять все их распоряжения.

     2. Грабители насилием все равно раскроют все секреты, поэтому отдавайте все, о чем известно наводчикам и их компаньонам.

     3. Если у вас есть тайник, то лучше, чтобы в нем была лишь часть ценностей и денег. Как учат сегодня консультанты от бизнесменов, деньги надо вкладывать в разные банки, чтобы снизить риск потерь.
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      Услуги ворам и грабителям
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Потребности и предложения. Вор и грабитель без сложившейся внешней инфраструктуры, предлагающей набор услуг, существовать не могут. Начиная с крупных налетчиков на банки и кончая подростком, который отобрал у сверстника куртку — все нуждаются в помощи. Если кратко сформулировать и определить этот рынок потребностей криминала, то он будет называться так: информация и реализация. Он представлен в основном двумя важными процедурами:

     — сбор и продажа информации, т. е. наводка на объект;

     — скупка краденого и отмывание средств.

     В криминальной среде налажена и действует цепочка:

     Информация — исполнитель — дело — реализация.

     Информация в узком смысле слова значит наводка: в какую квартиру, на какой объект, как попасть, что там можно захватить. В более широком — это взаимодействие со стратегом-наводчиком, который не только дает информацию, но и разрабатывает детальный план операции, как это мы описали выше. Еще более широко — информация государственного чиновника, которая используется для того, чтобы похитить значительную часть ресурсов страны или отдать концессию на разработку месторождения либо подряд на большой строительный заказ, или заключить контракт на продажу значительной партии оружия.

     Реализация понимается тоже очень широко: от сбыта ворованного с веревки белья, которое полупьяный бомж готов обменять на очередную дозу алкоголя, до перевода мешка денег, похищенных в банке, на частный счет в другой стране.

     И то и другое звено для исполнителя должны быть открыты, то есть он должен знать, к кому обратиться за этими услугами. Это тоже информация, которая, как и в любом другом деле, труднодоступна не только потому, что она необходима, но и потому, что за ее дешифровку может слететь голова. Поэтому только профессионалы владеют всеми звеньями этой цепи, а дилетанты, шестерки пользуются услугами посредников до тех пор, пока не завоюют собственный авторитет. Этим и отличается опыт от дилетантизма — владением навыками и знанием информации.

     Однако это не значит, что звенья цепи неизвестны правоохранительным органам, наоборот, во-первых, все известно, но услугами осведомителей в цепочке сыщики пользуются очень осторожно, чтобы не разрушить ее, во-вторых, ее нужно сохранять и поддерживать, иначе придется тратить энергию и деньги на обнаружение и установление контактов с новыми членами структуры, возникшей на месте проваленной. Иными словами, существует неформальный симбиоз правоохранительных органов и сферы обслуживания преступного мира, милицейских представителей общества и криминала, нарушение которого невыгодно обществу, а преступники в благодарность за то, что им дают жить, закладывают время от времени своих, не очень значительных представителей и отстегивают «прикормленному погону» его долю.

     Рассмотрим процессы, протекающие в этих звеньях криминальной среды, которые мы условно назвали информация и реализация.

     
Информация. Можно ли сделать дело в условиях дефицита информации? Нет. В основе любой идеи кражи или ограбления лежит необходимость досконального владения информацией. Так же и в случае противодействия им. Противник стремится скрыть намерения. Инструментом получения информации являются:

     — подкуп, взятка, шантаж, вымогательство;

     — кража, шпионаж;

     — логика и аналитика.

     Для надежного получения и владения информацией необходима соответствующая структура. Этой цели служат собственные информационные звенья либо информация покупается у специалистов данного профиля. Спецслужбы, занимающиеся сбором информации по различным направлениям человеческой деятельности, помимо правоохранительных органов, имеют финансовые, коммерческие, промышленные, криминальные структуры. Имеется небольшое число агентств, профиль деятельности которых — только сбор и обеспечение заказчиков информацией. Криминальные сообщества добывают, покупают и производят информацию.

     Структура, занимающаяся информационным обеспечением, должна иметь штат:

     — специалистов, занимающихся подбором информации из традиционных источников (более 90 % сведений можно получить из периодики);

     — кадровых информаторов;

     — завербованных сотрудников других фирм;

     — аналитиков.

     
— Вы считаете, что объявления в газете помогают?

     — Конечно! Только я дал объявление, что мне требуется сторож, как мой магазин тут же ограбили.

     
В качестве штатных сотрудников вербуют инженеров, компьютерщиков, работающих в информационных конторах. Благодаря компьютеру можно связаться со всем миром. Самое сложное найти то, что нужно, среди миллионов баз данных, кодов, фамилий. Найти необходимо так, чтобы не вычислили тебя, не обнаружили, что ты копался в секретной базе. Справочники, информационные базы, телефонные коды — вот первоисточники информационного поиска. Этим занимаются либо завербованные штатные сотрудники фирм, либо свои агенты-хакеры, внедряющиеся в базы по сетевым каналам.

     Информаторы поставляют случайный набор сведений, которые появляются в процессе общения с разными людьми. Наличие или получение случайной информации — неэффективный путь достижения цели. Профессионалы, как правило, используют системный подход, позволяющий получить максимум важных сведений и исключить возможность попасться на «дезу». Последнее особенно важно, поскольку именно дезинформация часто служит для введения в заблуждение преступников и конкурентов. Ведомственный телефонный справочник или записная книжка в чужих руках, информационная база данных рабочего компьютера и система организованного подслушивания переговоров в офисе — это полная дешифровка личной и профессиональной жизни.

     Прекрасными поставщиками информации являются швейцары, охранники, служители в казино, ресторане, закрытой бане. Хорошая секретарша посвящена в секреты фирмы едва ли не лучше босса. Поэтому завербовать или украсть ее даже интереснее, чем других высоких сотрудников фирмы. Нищие с рынков, проститутки в ресторанах и гостиницах, швейцар или охранник в казино — очень ценные источники информации. Среди информаторов — стукачи платные, работающие за денежное вознаграждение разовое, периодическое, постоянное; стукачи, завербованные на компромате, дающие информацию, чтобы спасти себя; «стукачи-патриоты», тайно осведомляющие о разговорах, поступках, мыслях; сослуживцы-стукачи, работающие ради карьеры; стукачи-соседи, старающиеся ради жилплощади.

     Наиболее доступен для вербовки обслуживающий персонал. Если сотрудник не глуп, хорошо запоминает фамилии и лица клиентов, имена девушек, любовниц и жен, номера автомашин, предпочтительные сорта напитков и сигарет, суммы выигрышей и проигрышей в казино, суть и детали разговоров, то накапливается очень ценная информация. Ее важно систематизировать, и получится неплохой исходный материал для работы с клиентом.

     Источники официальной информации в нашей стране закрыты. Посему приведем те каналы получения сведений, которыми можно воспользоваться в США. Чтобы получить необходимую информацию о личности или фирме, спецслужбы и частные лица в США могут обратиться к услугам следующих государственных организаций:

     Министерство обороны, которое ведет учет всех военнослужащих и лиц, работающих в Вооруженных Силах, в том числе лиц, которые могут представлять угрозу для национальной безопасности страны.

     Министерство юстиции США, которое владеет данными, касающимися следствия, отбывания наказания и реабилитации преступников.

     ФБР — орган Минюста, в котором имеется несколько баз данных, например «Национальный информационный центр по преступности», где содержится информация о похищенных транспортных средствах, оружии, пропавших и находящихся в розыске людях, дипломах, лицензиях, ценных бумагах.

     Управление тюрем США — имеет полную информацию о лицах, когда-либо отбывавших срок заключения.

     Налоговое управление США — закрытое для общества и СМИ, но обладающее максимумом информации о всех гражданах страны.

     Секретная служба США — отвечает за охрану президента. Занимается также борьбой с фальшивомонетчиками, аферами с кредитными картами и ценными бумагами, с компьютерными преступлениями, имея максимум информации в этой сфере.

     Почтовое ведомство США, которое, обладая информацией по своему ведомству, помогает в раскрытии преступлений, связанных с пересылкой сумм денег, с действиями хакеров.

     ЦРУ — подчиняется президенту, владеет и имеет доступ ко всей информации.

     Администрация по вопросам социального обеспечения контролирует номер карточки социального обеспечения. По этому номеру можно получить массу информации из федеральных, муниципальных, местных источников, включая информацию о личной жизни, имуществе, работе.

     Помимо этого существуют негосударственные источники информации, архивные и сыскные агентства, имеющие данные о физических лицах и фирмах. Они могут предоставить:

     — информацию о лицах — адрес, возраст, семейное положение, уровень и источник доходов;

     — бухгалтерскую информацию о прохождении платежей, приобретенных товарах и типичных способах покупки;

     — маркетинговую информацию — объемы и уровень доходов, сбыт, клиентуру;

     — информацию о штатном персонале фирмы.

     Для получения всех этих сведений служат компьютерные базы данных, мгновенно отвечающие на запрос о человеке или фирме, с которыми организация имеет намерения вести дела.

     Какими источниками можно воспользоваться в России? Подавляющее большинство граждан и фирм даже не задумываются о возможности проверки партнера. Поэтому столь огромны объемы воровства, мошенничества, грабежей. Конкретные способы, которые можно использовать, традиционны — это шпионаж и вербовка. Ими пользуются государство, фирмы, частные лица.

     Например, перед важной встречей, на которой будут обсуждаться интересные для воров вопросы, цепляется «жучок» к одежде объекта, и весь разговор становится доступен заинтересованным лицам. Можно посетить гараж, офис, квартиру и установить жучок, дальность действия которого достигает 20 км. Никакая охранная сигнализация, даже самая совершенная, не поднимающая шума, а извещающая пост, по сигналу которого наряд примчится на место через пять минут, не защитит от вторжения. Развитые страны изготавливают и секретную сигнализацию, и средства для ее отключения — сканеры.

     Если объектом криминального интереса является не офис фирмы, а ее руководитель, то осуществляют его захват. Похитить можно каждого, даже в присутствии постового, который не станет вмешиваться, когда несколько человек хватают и суют жертву в стоящий рядом автомобиль. Разряд электрошокера в 60 киловольт в шею — и двое волокут к машине то ли пьяного, то ли знакомого с сердечным приступом. Никто не вмешивается. А далее получают от жертвы известными способами в подвале или в «баньке» нужную информацию.

     Еще один традиционный и простой способ — вербовка. Он предпочтительнее и эффективнее внедрения в фирму собственного агента. Отыскивают лиц, недовольных зарплатой, скрывающих от руководства какие-либо факты биографии, например прежнюю судимость. Используют подкуп, шантаж, запугивание. Жертве устраивают провокацию: подсовывают женщину, девочку, могут даже забрать в милицию к «прикормленному погону» и оформить официальный протокол о непристойных действиях, влекущих уголовную ответственность. Выбив из человека некоторые сведения и согласие на сотрудничество, отпускают, чтобы отныне использовать и дальше. Или шантаж с использованием технических средств: видеосъемка компромата и передача копии кассеты жертве с условиями сотрудничества. Шантаж с утечкой служебной информации, источником которой может быть только жертва. Редко кто сможет устоять против такого воздействия. Агент готов. Многие коммерческие и банковские деятели считают, что главная функция служб безопасности — охрана имущества и руководства, и не задумываются об опасности утечки конфиденциальной информации.

     Вместе с тем сама информация является средством обогащения или устранения конкурентов. На примере деятельности коммерческих структур видно, что, собирая компрометирующие сведения, конкуренты могут просто уничтожить или поглотить нежелательную структуру. Способствуют этому сведения типа: нарушение действующего законодательства, неуставная деятельность фирмы, нарушение таможенного законодательства, нелегальные валютные операции, работа с наличными средствами. Это несложно даже для охранника, внедренного в фирму. Его задача проста: добросовестно выполнять свои обязанности и собирать: бухгалтерские документы, которые валяются на столах, ночью без труда можно заглянуть в компьютер и скопировать нужные файлы, разговоры сотрудников и клиентов дополнят необходимую картину. После сбора досье, которое грозит руководству уголовным делом, фирму можно заставить действовать в нужном преступникам плане.

     Если фирма не преступает закон, тогда криминальная группировка стремится получить информацию о кредитах взятых и планируемых, о долгах фирмы и финансовом положении, ожидаемых контрактах, о поставщиках и покупателях. Можно нанести существенный удар фирме, опередив ее в покупке и реализации крупной партии товара, особенно если взят кредит под эту операцию. Конкуренты стремятся обострить проблему возврата кредитов и через это подчинить своему влиянию. Распускают информацию о реальном или вымышленном тяжелом положении фирмы. Используют разногласия руководства, собирая личные данные об учредителях. Все это оказывается доступно внедренному или завербованному агенту. В крайнем случае идут и на вербовку родственников. Был такой случай, когда сынок фирмача встроил папочке подслушивающее устройство и продавал конкуренту собранную информацию, пока служба безопасности не вычислила его.

     Преступники стараются нарушить связи фирмы с исполнительной властью, скомпрометировать руководство. У них есть свои каналы для сбора информации: конкурирующие банки, налоговые структуры, чиновники исполнительной и представительной власти, лицензионные службы. Не случайно преступные группировки контролируют половину коммерческих и государственных предприятий, банков.

     С теми же целями используется дезинформация. Чтобы противостоять агрессивной деятельности конкурентов, в серьезных фирмах действуют специальные подразделения дезинформации, распускающие слухи о ложных операциях, возможных направлениях транспортных эшелонов, характере груза. В действительности операция проводится с другим клиентом, грузы следуют в другом направлении. А в доказательство слухов в указанный день и час эшелон уходит в том направлении, но в нем безобидный груз, следующий вполне легально. Учитывая необходимость и возможности дезинформации, прежде чем ломать голову над тем, что получено в результате оперативной разведки, необходимо выяснить, почему эта информация попала к вам. Когда будет найден ответ на этот вопрос, тогда можно будет сказать, где правда, а где дезинформация.

     
Реализация. Термин «скупка краденого», употребляемый в традиционном смысле, давно перерос «уголовные штанишки», превратившись в более емкое понятие — отмывание средств.

     Грабителю, «взявшему» банк, необходимо оперативно решить две задачи: быстро скрыться с места преступления и перевести деньги в какую-либо точку, где он сможет ими воспользоваться.

     Вторую задачу — отмывание средств — в развитых странах решают специальные фирмы, которые за 20 % от суммы гарантируют перевод денег в любую страну в любой валюте в течение недель и месяцев. Все строится на доверии и поддерживается репутацией фирмы в криминальных кругах. У фирмы должны быть контакты во всем мире и, естественно, не должно быть ошибок.

     Младшие коллеги таких финансовых структур, скупщики краденого, как правило, воры в возрасте, накопившие определенный капитал, имеющие транзитные связи в разных городах и регионах. Иллюстрация тому — криминальный автобизнес, когда ворованную автомашину и маскируют, и перегоняют в другой регион, и находят там торговца, который сбывает ее. Более всего привлекают грабителей ценности и деньги, как наиболее компактный и анонимный товар. В прошлом, да и сегодня основные потребители краденого золота — зубные техники, для которых это было единственным источником получения материалов для своего труда.

     С другой стороны, мораль общества позволяет преступникам сбывать ворованное завтрашним потенциальным жертвам. В семи случаях из десяти преступники находят покупателей вокруг себя, сбывая украденные вещи, как правило, в том же районе, где была совершена кража. Иногда похищенное сбывается продавцам магазинов, работникам ателье, мастерских. Часто краденое сбывается в квартирах, дворах, на улице, возле вокзалов и магазинов, где плещется огромное торговое море: водка и колбаса, хлеб и капуста, котята и носки, горячие бутерброды и фаллосы из упругой резины.

     Переход в мир иной (из социализма в капитализм) вызвал смятение в умах граждан и протекает до сих пор с большой неустойчивостью. Ощущая это, главные действующие лица, наиболее активные члены общества, стремятся как можно больше украсть. Чем дольше переходный процесс, тем крупнее капиталы и тем больше участников «большого хапка». Но и в нестабильное время капиталы требуют легализации. Для этого служит механизм отмывания денег. Сравнительно небольшие суммы отмывают через собственные магазины, рестораны, рынки, показывая завышенную выручку за счет фиктивных сделок, якобы проведенных торговых операций. Большие объемы прокачивают через карманные банки и международные контракты, играя ценами и объемами, транслируя деньги туда и обратно. Но все же Россия со своими двусмысленными законами и продажным аппаратом — самая благоприятная среда для махинаций. Поэтому и зарубежные мафиози по договоренности с местными коллегами шлют сюда свою выручку. Вот каким образом была проведена одна из операций.

     Некая российская фирма заключила с зарубежной контракт на захоронение на территории России радиоактивных отходов, в соответствии с которым железнодорожная цистерна должна проследовать из Европы через Белоруссию в Сибирь. Но в цистерне не страшные отходы, а мешки долларов наркоторговцев. Груз между польской и российской границами на территории Белоруссии необходимо извлечь и пустить по назначению.

     Какие здесь возникают проблемы? Самая большая — секретность операции, поскольку в деле задействовано очень много людей: и владельцы, и организаторы с обеих сторон, и многочисленная охрана, и грузчики, и персонал железной дороги. Каждый участник владеет какой-то частью информации и может ее использовать в своих интересах, например продать конкурентам. Вторая проблема — охрана груза таким образом, чтобы это не вызвало подозрений ни у милицейских чинов, ни у окружающих. Третья проблема — организация вывоза груза на склад. Большинство участников в соответствии с теорией криминала должно исчезнуть вместе с грузом. Уничтожение такого количества людей — тоже проблема, поэтому остается значительная доля риска.

     Цистерна с грузом и два вагона с той и другой стороны ее, в которых находилась вооруженная охрана, благополучно миновала польскую границу и оказалась в Белоруссии. Поддерживалась постоянная связь, держали наготове вертолет для аварийных действий. Железнодорожники, часть которых получила на лапу, а другая часть получила указания, торопились спровадить отходы со своей территории. Наконец цистерна оказалась в тупике, где ее должны были разгрузить. Подошли автомашины с людьми в солдатской форме, с автоматами. Разгрузка заняла минимум времени. При разгрузке один из мешков, видимо, заранее отмеченный, разорвался, и из него посыпались упаковки с электрошоковыми дубинками. Стоящие рядом непосвященные участники операции и работники склада оказались нечаянно посвященными в «секрет» груза.

     Через короткое время автомашины с грузом и солдатами уехали, а в эфир ушел короткий сигнал, извещавший владельцев о завершении этапа. Номер с борта цистерны тут же был смыт, а фирма, в адрес которой пришел груз, в частности вагоны с ликерами, переправила их по документам транзитом в Россию. После этого она прекратила свое существование, и владелец, гражданин России, отбыл на родину.

     
ВЫВОДЫ

     Процессы, которые мы наблюдаем в стране, странным образом можно описать одними терминами, понятиями и категориями. Вор и государственный деятель, кража и дело, скупка краденого и сокрытие доходов, переплетение этих понятий — иллюстрация криминализации общества.
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     Глава 4. Интеллект и ограбление
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      Технология компьютерных преступлений
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Кто такие хакеры? От грабежа с грозными выкриками и стрельбой, от взлома сейфов и испуганных служащих, складывающих деньги в мешки грабителей, произошел внезапный и легкий переход к преступлениям, которые по объему хищений превосходят все самые легендарные ограбления, но по способу их совершения могут сравниться только с деликатным обхаживанием ловеласом скромной девицы и ее строгой мамаши. Более того, ловелас не только сексуальный приставала, а необыкновенно умный, изобретательный, находчивый человек, который давно познал, несмотря на зоркий глаз мамаши, что скрывается под покровом целомудренности девицы. Таким «ловеласом» является хакер, или взломщик компьютерных систем, «девица» — это банковская сеть, а «мамаша» — система защиты компьютерной сети. Работа хакера — это бессонные ночи перед мерцающим экраном компьютера, тщательный анализ едва понятных информационных намеков, построение на их основе логической схемы и алгоритма взлома системы и только после этого легкий перебор клавиш, отправляющий программу-команду на тот край света. Результат — в виде разбухшего банковского счета в нейтральной стране или удовлетворение конкретных потребностей в крупных коммерческих фирмах своего государства.

     Кибергангстеры или кибермошенники это высококлассные специалисты. Объединение их в самых разных странах позволяет работать в различных регионах и, обобщая информацию, быстро получать результаты. Например, «взломом» системы «Сити-банк» были заняты профессионалы из Болгарии, Италии, Бразилии, США, в России — специалисты из Москвы и Петербурга. Поэтому, несмотря на огромные суммы, затрачиваемые банкирами на защиту доступа к своим секретам, мошенники часто добиваются успехов. Вот алгоритм действий компьютерного мошенника:

     — сбор любой, не только компьютерной, информации об объекте;

     — выход на сеть объекта и поиск менее защищенных участков и элементов сети;

     — изучение электронной почты одного или нескольких администраторов сети, доступ к которым проще, чем к основному сетевому уровню;

     — использование полученной таким образом информации для проникновения на другие уровни или параллельные системы;

     — разработка и трансляция программы, изменяющей конфигурацию сети с целью обеспечения удобства работы и облегчения доступа к интересующему компьютеру, например, путем сокращения транзитных соединений сети и компьютера;

     — внедрение в сеть программы-провокатора, позволяющей администратору сети следить за действиями хакера, внушая ему уверенность в полной безопасности.

     
Звонок в охранную фирму:

     — Ваша фирма может мне обеспечить полную безопасность?

     — Нет вопросов!

     — В таком случае, жду вас в два ночи у Сбербанка.

     
Ущерб от компьютерных разбойников в развитых странах составляет проценты от валового национального дохода. Это нашло отражение в законодательстве разных стран. Например, в США Билль о правах гласит:

     «Любой, кто сознательно или умышленно саботирует надлежащее функционирование аппаратуры компьютерной системы или связанного с ней программного обеспечения и тем самым вызовет потерю данных, затруднения при работе ЭВМ, причинит убытки или вред владельцу компьютера, должен быть оштрафован или подвергнут тюремному заключению на срок не более 15 лет».

     Хакеры — это профессионалы компьютерных технологий, посвятившие себя двум различным видам преступлений:

     1) компьютерному шпионажу в целях получения и продажи конфиденциальной информации в технических или коммерческих целях;

     2) компьютерному грабежу или мошенничеству в целях получения денежных или материальных средств.

     Вот некоторые наиболее известные последствия преступных действий такого рода. Программист частной фирмы ФРГ, ставший при жизни легендой хакерства, используя домашний компьютер, получил доступ в информационные системы баз ВВС США в ФРГ, на Окинаве и Гавайях, проник в базы данных Пентагона, архива ВМФ, центров разработки самолетов и ракет, торговцев оружием, а также крупнейших фирм — производителей ЭВМ. Для изобличения этого преступника потребовались год поиска, создание специальной фиктивной информационной сети в США и сотрудничество специалистов обоих континентов. Другой хакер-мошенник действовал более прагматично, введя в банковскую систему такую программу, которая переводила на определенный счет суммы, возникающие в результате округлений при вычислениях (сотые и тысячные доли расчетных денежных единиц). Это позволило жулику, оставаясь незамеченным, получить за короткое время огромную прибыль. Прием до сих пор может эффективно использоваться, особенно в отечественных банковских системах.

     Прекрасные результаты дает не только проникновение в банковские системы, что приводит к «появлению» денег на счетах хакеров. Можно «доработать» автоматизированную систему управления поставками, которая обслужит требования на якобы оплаченные заявки, а затем, после отправки товаров, информацию об отгрузке уничтожит.

     Компьютерный рэкет — примитивный, но современный способ «работы» с непокладистыми клиентами. Если вы приобрели программный пакет для ваших компьютеров и отказались от регулярного платного обслуживания со стороны разработчика, то через некоторое время система выйдет из строя. Это приводит не только к краху технических средств, но, возможно, к банкротству фирмы. Часто используют простое вымогательство, когда в случае неудовлетворения требований преступников портятся данные, программное обеспечение или оборудование. Нарушается работоспособность фирмы.

     Промышленный и экономический шпионаж — доходный способ существования мошенника-хакера. Им пользуются не только фирмы, но и государства для получения конфиденциальной шпионской информации. Россия имеет опыт проведения разведывательных операций с помощью своих и зарубежных хакеров. Оплата услуг этих профессионалов довольно высока. Что же касается утечки из систем бирж, банков, предприятий закрытой информации о кредитах, суммах сделок, доходах, разработках — это пока еще слабо освоенный злоумышленниками способ наживы. Но услуги, предложенные на этом рынке, хорошо оплачиваются. Зачем заниматься разработкой нового устройства, прибора, системы, если всю документацию по сети можно перекачать на свой компьютер и продать конкуренту разработчика. Благо, что защитой промышленных и исследовательских систем практически не занимаются.

     Совсем тривиальный способ мошенничества — компьютерное клонирование, когда возможности вычислительной техники учреждения используются для получения информационных услуг и работ бесплатно или под чужим именем.

     Если ФБР, военная контрразведка, служба безопасности государства не могут защитить свои секреты, то у частных фирм тем более нет возможности для защиты. Частные компании заводят анонимно настоящее шпионское досье на сотрудников и клиентов. Но помогает ли это?

     Компьютерные мошенники направляют усилия в основном на коммерческие и банковские системы. Эти мошенничества стали глобальными, так как банки и фирмы имеют дочерние отделения во многих странах. Несколько примеров этой деятельности:

     — служащий компании «Хаттон» обобрал на десятки миллионов долларов около 400 банков;

     — со счета концерна «Фольксваген» пропало 260 млн долл., когда преступники внедрились в компьютерный центр компании и внесли коррективы в программу, рассчитывающую доходы и расходы;

     — в 1995 году российские хакеры «взломали» систему немецкого банка и запустили туда компьютерный вирус, в результате чего была дезорганизована работа банка и убытки составили несколько сотен тысяч марок.

     Потери банков составляют сотни миллиардов долларов. Например, в США с помощью компьютеров крадут в четыре раза больше, чем путем откровенных грабежей. Совсем необязательно находиться в том городе или той стране, где находится банк, интересующий грабителя, границ нет.

     Всемирно известный «Сити-банк» в Америке, ежедневный оборот которого составляет 500 млрд долл., а система защиты компьютерной сети стоила десятки миллионов долларов, подвергся «нападению» петербургского хакера инженера В. Левина. Ущерб, нанесенный Левиным, как заявляли представители банка, насчитывал несколько миллионов долларов. Хотя возможна и обратная ситуация — мошенничество со стороны банка, списывающего в этом случае, получившем огласку, все свои хищения и потери на попавшегося мошенника. «Сити-банк» имеет самую защищенную в мире систему, и, тем не менее, она была «вскрыта» сорок раз в течение пяти месяцев. Герой-мошенник попал в лондонскую тюрьму, причем интересно, что его нельзя было арестовать в Петербурге из-за отсутствия у нас закона о коммерческой тайне. Подождали, когда он предпринял поездку в Лондон. Но где гарантии, что по стопам Левина не идет уже другой гениальный мошенник?

     По одной версии, причиной удачной операции петербургского мошенника стала некомпетентность администратора системы компьютерной сети «Сити-банк», по другой — наличие «дыры» в компьютерной защите, которая была специально оставлена для удовлетворения своих потребностей разработчиками системы, которую обнаружил и использовал толковый российский мошенник.

     О грабежах банков через сеть все наслышаны. Но войти в банковскую сеть сложно, поскольку уже никто не работает в открытом режиме доступа в Internet. Поэтому расширяются объемы деятельности хакеров в коммерческих сетях, с безналичными платежами. В них нет такой жесткой системы защиты, поскольку она стоит дорого. Оказывается дешевле пропустить хищение по поддельному счету, поскольку объем хищений сравнительно невелик. Мало кто захочет приобрести полдюжины меховых манто в личное пользование. Если же появился такой покупатель, то его с высокой долей вероятности разоблачат. Компьютерные махинации в коммерческих системах направлены на удовлетворение личных потребностей хакера, а с ними любая крупная торговая компания справится. И это будет стоить ей дешевле, нежели городить сложную систему защиты. Это позволяет хакеру, которому не составляет труда узнать компьютерный адрес и кредитные данные абонентов сети, от их имени делать заказы и получать услуги.

     Магазины, справочные, кассы, предоставляющие услуги через Internet, руководствуясь простейшим правилом коммерции — свобода доступа к товару, повышают риск воровства, но потери перекрываются увеличивающимся оборотом, сознательно делают слабенькую защиту, чтобы не отпугивать массовых клиентов сложностью доступа. Это еще более облегчает задачу компьютерного вора в коммерческих системах.

     Хакеры — новые профессионалы воровского клана. Тех, кто специализируется на работе в компьютерной банковской или иной сети, называют сетевиками; тех, кто занимается взломом защит и хищением программных средств, называют программистами; еще одни занимаются внедрением в телефонные сети и использованием их для получения информации и услуг, — их называют телефонистами.

     Среди хакеров — большой отряд недоучившихся студентов, которые, наслушавшись о подвигах легендарных героев компьютерного разбоя, с юношеским максимализмом и моралью постсоветского человека, склонного к преступлениям, мечтают сделать аналогичную карьеру и «срубить по-легкому» несколько миллионов долларов на обустройство молодой жизни. Их много, но мало кто достигает профессиональных высот. Более опасны те, кто посвятил себя компьютерному воровству.

     Отличие российского хакера от западного в том, что в большинстве случаев зарубежный хакер просто хулиганит; разрабатывая и рассылая вирусы; в нашей стране цель хакера — нажива. Американец К. Митник, считающийся «королем взлома», вскрыл и прошелся по сети Пентагона, умудрился отключить через компьютерную сеть все телефоны Голливуда, пользовался бесплатными услугами телефонной сети. Когда его разоблачили, американские власти предъявили ему иск за многолетнее хулиганство всего в 600 тыс. долл. Правда, помимо этого ему грозил тюремный срок в 45 лет.

     Хакеры в большинстве своем — инженеры-программисты, окончившие вузы и не нашедшие надлежащего творческого применения знаниям и способностям. Осваивая глобальную сеть, они поражаются информационным особенностям среды и криминальным возможностям извлечения информации. Многие загораются перспективой совершения нераскрываемых преступлений. Однако истинных профессионалов, «хакеров в законе», которые еще в 1991 году на всесоюзном съезде воров в Киеве получили свой титул, немного, три-четыре десятка, гораздо меньше, чем «воров в законе».

     Как правило, им присущи богатый внутренний мир, организованность, независимость, чувство осознанности «своего пути», высокомерие, стремление к совершенствованию, нелюбовь к абстрактным разговорам и спорам, депрессия в случае неудач. Отдых для них — это мечты и замыслы, работа — претворение планов в реальность. Их сильные стороны:

     — умение представить картину в целом, используя ее фрагменты;

     — способность к отвлеченному мышлению и составлению общего плана;

     — умение разобраться в логике самых разных систем;

     — умение четко излагать мысли.

     Рядом с ними много самостоятельно действующих дилетантов, которые считают своим высшим достижением засылку вируса в сеть. Они еще на студенческой скамье максимально использовали бесплатные вузовские технические средства и, освоив азы, начали изъясняться друг с другом на программистском жаргоне, так же непонятном окружающим, как «феня» уголовников. Из их рядов «хакеры в законе» набирают послушных исполнителей, которым, объяснив, что и как сделать, выплачивают небольшое содержание. Когда те выполняют работу, авторитеты «беловоротничковой» преступности — заказчики работы — получают от взлома систем крупные суммы на зарубежные счета. Весь риск в случае раскрытия преступления ложится на исполнителя, как это произошло с Левиным.

     
Организованная группа хакеров. Сообщество хакеров включает высококлассных специалистов из самых разных стран. Члены клана, используя возможности глобальной сети, устанавливают контакты и знакомства между собой на международном уровне гораздо скорее и эффективнее, чем вор-карманник определяет собрата по ремеслу на местечковом рынке. И не только потому, что они имеют тайные знаки по типу масонских, которые позволяют распознавать сигналы петербургского хакера далекому и незнакомому сообщнику в Южной Америке. Причина в том, что любая программа-запрос, которая транслируется в сеть, имеет обратный адрес для получения ответа абонента, находящегося на другом краю света в удаленной ячейке глобальной сети. Каждый пользователь сети Internet имеет свой адрес. Например, www.microsoft.com — адрес компании Microsoft, разрабатывающей самые популярные и доступные программные средства, а владельцем этой компании является богатейший человек мира Б. Гейтс. Побывать «в гостях» у самого популярного в компьютерном мире человека — просто долг каждого дилетанта, считающего себя приобщенным к таинствам хакерского ремесла.

     Если есть адрес, то найти по нему человека, как известно, не составляет проблемы. Если же интересы двух абонентов пересекаются на одном «почтовом ящике», например банке, то один из двух абонентов с помощью своих программных средств может узнать, кто же мешает ему проникнуть в систему. Узнав это, он адресует конкуренту вежливое послание с предложением разделить роли, обменяться информацией, поделить будущую добычу. Предложение, как правило, принимается, поскольку в любом деле кооперация, особенно на международном уровне, приносит большую выгоду. В итоге все сведения о «почтовом ящике», добытые кропотливым, бессонным, длительным трудом двух абонентов, суммируются. Они становятся сообщниками, если надо, привлекают третьих лиц, и вскоре защита банковской системы трещит: сначала уплывает информация, потом деньги.

     Это происходит тогда, когда администратор банковской системы недостаточно квалифицирован. В противном случае он разворачивает контрразведывательную деятельность, получает информацию о взломщиках и принимает меры, приводящие к раскрытию и судебной ответственности хакеров или к их устранению. Идет самая настоящая война с нападением, защитой и жертвами. Поэтому профессионалы используют сейчас голодных студентов в качестве исполнителей своих планов. Этот прием интересен еще и потому, что вузовский компьютер, имея адрес, в то же время инвариантен к имени пользователя. Студентов много, необходимы доказательства причастности кого-либо одного.

     
Хакер в действии. Считается, что взлом коммерческих и банковских систем требует большого интеллекта, знаний, опыта. Действительно, даже над слабенькой защитой необходимо обстоятельно поработать. Поэтому чаще хакер систему не взламывает, а использует разгильдяйство сотрудников-пользователей и недосмотры служб компьютерной безопасности: подглядывание паролей, анализ косвенных источников — служебная переписка, переговоры, получение на стороне информации про «дыры» в системе, оставленные разработчиками. Как уверяют профессионалы, все нашумевшие случаи взломов систем не были «агентурным проникновением». Но возможно, это всего лишь защитный ход ограбленных банкиров, которым необходимо сохранять «честь мундира» и заверить клиентов в надежности своих банковских систем.

     Промышленный и экономический шпионаж, как известно, процветает. Такой объем законспирированной и столь доступной информации можно получить только в сети. Поэтому хакеры широко используются в качестве шпионов. Конкуренция на рынке международных информационных услуг высока, тем более что развитие компьютерных коммуникаций наносит значительный ущерб другой области — телефонной связи. Многие уже предпочитают посылку сообщений через Internet. Как предрекают, скоро во всем мире большинство покупок, платежей, деловых контактов будут осуществлять через сеть. Предполагается в связи с этим, что все нападения на Internet и ее абонентов осуществляют конкуренты — телефонные сети, борющиеся за рынок информационных услуг.

     Все эти «детские» забавы могут смениться диверсиями и информационной войной между фирмами или даже государствами с использованием незримых бойцов — хакеров. Это тем более возможно, что разведчики и контрразведчики спецслужб пользуются уже их услугами. Достаточно поставить задачу, заплатить профессионалам деньги, и большая часть информационных систем государства окажется выведенной из строя, включая системы ПВО, полицейские и пожарные сети. В момент отсутствия контроля и связи в государстве преступники могут ставить любые условия обществу.

     Алгоритм действий хакера включает несколько этапов:

     1) определение объектов агрессии и степени его защищенности;

     2) разработку схемы нападения;

     3) подготовку каналов и абонентов для трансляции похищенных средств;

     4) проведение операции;

     5) маскировку.

     Все это напоминает типичный алгоритм проведения воровской операции.

     Для сбора информации об объекте используются разные способы. На первом этапе информацию получают из специализированных файлов Internet или с помощью доменной системы памяти (DNS), обеспечивающей преобразование имени компьютера в числовые адреса в сети. Сервер, получив запрос, передает имя компьютера, служебные данные о его типе, его адрес. Когда выбор объекта хакером сделан, можно выходить на сеть объекта, разгадывать пароль, используя сетевые средства, которые предоставляют большие системы, тот же DNS, помогающий искать наименее защищенные участки. Полученная информация служит для проникновения на интересные системы с целью грабежа. Маскировкой служит трансляция программ, срывающих доступ и действия хакера. В этом зачастую помогает более слабая подготовка специалистов, обслуживающих сеть, и система защиты, не проводящая идентификацию субъектов и объектов и регистрацию действий в системе. В коммерческой сфере доступны практически все компьютерные системы.

     
ВЫВОДЫ

     1. Назревает новый этап производственных отношений между конкурентами, поэтому интеллектуальная, коммерческая и технологическая информация становится средством посягательств на чужую собственность.

     2. Цена информации на «черном рынке» конкуренции растет, что требует соответствующей защиты. Излишняя болтливость сотрудников, традиционный «обмен опытом», конфликтные ситуации, бесконтрольное использование информационных систем и отсутствие службы безопасности способствуют хищению информации.

     3. Утечка происходит через собственную оргтехнику. Затраты на защиту, даже достаточно значительные, сэкономят вам гораздо больше, если компьютерному шпиону или мошеннику не удастся проникнуть в систему.

     4. Интеллектуалы все больше внедряются в мошеннический бизнес. Компьютер, включенный в глобальную сеть, — главное средство мошенничества; объемы преступных махинаций с его помощью уже превосходят объемы грабежей, воровства и хищений, совершаемых традиционными криминальными способами.
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      Идеи экономических грабежей
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Опыт дельцов — мощных интеллектуалов теневой экономики, осужденных за хозяйственные преступления, был востребован и уголовным миром, и новым кланом российских управителей, попавших в руководящие кресла из институтов и лабораторий, не имеющих опыта управления не только страной, но и учреждением. Более всего интеллект теневиков сослужил службу криминалу, позволив, во-первых, в местах заключения объединиться с «хозяйственниками», во-вторых, придать новизну и остроту своим преступлениям.

     Экономический грабеж с фальшивыми «авизо», когда банкир, страхуя свои средства от потерь, под государственные гарантии выдает кредит клиенту, но тот исчезает, предварительно вернув банкиру половину наличными, о чем никто не знает, — самый известный способ, освоенный «хозяйственниками» для хищений на государственном уровне. Благодаря гарантии государства банк получает страховку за потерю кредита. Государство выплачивает дань вору.

     Другой воровской прием известен под именем «ложный транзит». Фирма имеет липовый договор, например, с Украиной. Груз, полученный из-за рубежа, отправляется якобы в Киев; все фальшивые документы на эту операцию есть. На самом деле товар разгружается и продается в родной стране. Естественно, таможенные пошлины и налоги государству не выплачивается. Благодаря этому чистая прибыль фирмы вместо двадцати составляет при ложном транзите сто процентов. Объемы сделок — сотни тысяч долларов. Несколько операций — и фирма исчезает.

     Эти грабительские операции проводятся буквально на глазах компетентных органов, которые «стыдливо отворачиваются», как постовой милиционер от скопления крутых иномарок. Если бы государство было заинтересовано в том, чтобы прикрыть деятельность подобных фирм, они просуществовали бы не дольше, чем киллер, решивший обмануть своих нанимателей. Его деятельность, как правило, прерывается после двух-трех операций. Этого достаточно, чтобы киллер рассчитался своей жизнью с заказчиком. Государство может использовать более гуманные способы по отношению к грабителям, обманывающим его, и срок их деятельности может быть еще короче, тем более что мировой опыт достаточно широко известен и изучен.

     Идеи преступлений рождаются в голове одного талантливого стратега, реализуются им, а затем тиражируются по миру многочисленными и недалекими последователями, находящими бесконечное число жертв этих преступлений. Достаточно вспомнить идею «пирамиды» К. Понци, который еще в 1960-х годах в Америке создал высокодоходную компанию. Одним словом, для всех воровских махинаций можно найти исторический аналог.

     
Американские аналоги экономических грабежей. Американский аферист Мур, действовавший совсем недавно, в 1980-х годах, разработал и провел две аферы с банками. Схема первой была такова:

     1. Зарегистрировал на свое имя банк практически с нулевым капиталом. Главная цель этого шага состояла в получении юридического адреса банка и изготовлении красивого фирменного бланка.

     2. Далее он в затрапезной конторке посадил диспетчера для телефонной и почтовой связи и ответов на звонки.

     3. Используя чековые книжки на счета различных фирм, открытые якобы в этом банке, он ездил по стране и скупал дорогие вещи, расплачиваясь фальшивыми чеками этих фирм. Типичный способ, который использовали последователи Мура в нашей стране, дуря юридических и физических лиц мнимой представительностью. На первой афере Муру не повезло, он отсидел четыре года, продумав, пока сидел, еще одну аферу.

     Эта афера строилась на том, что Национальный банк в Чикаго принимал по телефону заказы на перевод денег у фирм, имеющих счета в этом банке. Банк работал по классической схеме с разделением доступа — один сотрудник принимал телефонный заказ, а второй должен был перезвонить в фирму и получить подтверждение от клиента, обменявшись цифрами кода. В этом состояло ограничение. Мур действовал следующим образом:

     1. Завербовал одного из сотрудников, выполняющего эти операции в банке.

     2. Наметил в качестве жертв своей махинации четыре наиболее известные в США фирмы, имеющие счета в Национальном банке.

     3. Открыл несколько счетов в европейских банках на вымышленные фамилии.

     Далее он звонил в банк и просил от имени намеченных фирм сделать переводы денег на европейские счета. Если он по телефону натыкался на своего сообщника в банке, то просто клал трубку; если же нет, то делал заявку на перевод, а сообщник звонил ему домой и «получал подтверждение от имени фирмы». Свыше 200 млн долл. оказалось на его счетах в Европе, но Муру опять не повезло. Афера лопнула из-за того, что сообщник не выдержал и «раскололся». Видимо, как это всегда бывает, партнеры не поделили добычу.

     
Российские грабежи с использованием схемы Мура. Отечественные грабители часто действуют по первой схеме американца.

     1. Создается фиктивное предприятие.

     2. Оно размещает рекламное объявление о продаже товаров с минимальными сроками поставки и по ценам ниже рыночных.

     3. Заключает договоры с откликнувшимися фирмами на поставку товаров с предоплатой или авансом.

     4. Поступившие на счет деньги снимаются, и фирма исчезает.

     Последователь Мура, гражданин США, прибыл в Россию с печатью и пачкой бланков известной американской фирмы. За короткое время заключил несколько десятков договоров на поставку оборудования, оргтехники и продовольствия. Предоплата шла на американский счет, с которого деньги снимались сообщником сразу по мере поступления.

     Аналогичный способ грабежа клиентов организован точно так же, как в предыдущем случае. На счет поступает предоплата за торговую операцию, на эти деньги «фирмачи» прокручивают различные коммерческие операции или просто получают проценты, а клиентам пускают «пулю»: склад сгорел, пароход утонул, фуру угнали и т. д. Несколько месяцев спустя, возвращают ему сумму, нажившись на обороте или процентах. В последнее время подобным образом стали действовать местечковые милицейские начальнички, выпрашивая у районных предпринимателей суммы для своих очень верных людей и фирм, которым составляют протекции, но в которых они роковым образом «ошибаются», те исчезают, и «милиционеры их ищут», прикладывая все силы, чтобы вернуть деньги своим друзьям-коммерсантам.

     Классический пример этой схемы — афера с красной ртутью. Ею торговали многие из «кидал» в середине 1990-х годов. Цена составляла несколько сот тысяч долларов за килограмм. Покупателями были посредники из стран Юго-Восточной Азии и Ближнего Востока. В момент высшего взлета аферы с красной ртутью ее цена достигла 900 тыс. долл. за килограмм. Слухи о красной ртути бродили в России и СНГ, возбуждая страсть к скоротечной наживе. Ограбление клиента происходило с использованием интеллектуальных заморочек и отвлечений. Вот пример операции, которая была организована против преступной группировки с целью вытащить из нее «лишние» деньги.

     Слух, что есть товар, приносящий сумасшедшую прибыль, больше, чем наркотики, достиг ушей намеченной жертвы. Товаром была красная ртуть. Более того, просочилась информация о «покупателе», корейце, который может купить пять килограммов продукта по цене 600 тыс. долл.

     Сообщник покупателя, ранее внедренный в криминальную фирму, взялся организовать экспертизу качества предлагаемого продукта и отработать алгоритм купли-продажи. Он единственный человек в фирме, разбирающийся в физико-химических свойствах продукта и имеющий возможность организовать сертификацию. На фоне колоссальной прибыли — миллионы долларов — руководители фирмы рискуют и решаются на проведение сделки. Использован традиционный мотив вора и мошенника — корыстолюбие жертвы.

     По ходу дела сообщник, организующий сделку, пытается совратить заместителя шефа и умыкнуть часть денег из выручки, сыграв на разнице продажи и покупки. Заместитель, поколебавшись, не решается предать хозяина, очень велик риск, и рассказывает тому о замысле сотрудника. Хозяин в гневе, но все же, поскольку заменить этого человека некем, решает: «Пусть доводит сделку до конца, после с ним разберемся». Но действия сотрудника — всего лишь отвлекающий маневр, рассчитанный на то, чтобы фирма окончательно поверила в реальность сделки.

     Сообщник организовал необходимую экспертизу в «Академии наук», получил сертификат, который подтверждает качество продукта. Он справился со своей задачей. Криминальный хозяин собрал необходимую сумму в наличной валюте. Договорились о встрече в условленном месте с продавцом «красной ртути» — представителем «оборонки». Число участников ограничено ввиду чрезвычайной секретности.

     Наконец, встреча. Машины, стоящие рядом, в них — продавец и покупатель. Автомобили охраны с той и с другой стороны. Продавец, сидя в своем авто, занимается проверкой суммы за товар. Внезапно происходят милицейский налет, заранее спланированный, менты пытаются захватить участников операции. Каким-то чудом двум машинам удается уйти. Машина с деньгами и машина с охранниками криминальной фирмы. Они несутся по шоссе, их преследуют милицейские, но постепенно отстают.

     Вдруг происходит тщательно отрепетированное событие: на крутом повороте машина с деньгами падает с обрыва и взрывается. Это происходит на глазах охранников, и они, не останавливаясь, поскольку милиция продолжает преследование, мчатся к шефу, чтобы сообщить о провале операции и пропаже денег.

     Выводы просты.

     1. Защититься от «дезы», которую устраивает государство, практически невозможно; любой человек попадается, независимо от его уголовной или государственной принадлежности.

     2. Единственное спасение — не заниматься делами, в которых досконально не разбираешься, невзирая на их огромную прибыль.

     3. Типичный способ вовлечения в аферу — использование корыстолюбивых мотивов. От шальных денег, особенно если сумма приближается к миллиону долларов, не откажется никто, несмотря на колоссальный риск. Как в картежной игре.

     4. Маленькие приколы, которые устраивают авторы сценария, только разжигают аппетит.

     5. Если бы государственные профессионалы занялись коммерческими играми с криминальными бизнесменами, то в подавляющем большинстве случаев в выигрыше оказались бы профессионалы, использующие мощный аппарат спецслужб. Госдеятели, однако, пользуются смутным временем в своих целях, растаскивая не только достояние нации, но и сами спецслужбы.

     В начале девяностых для проведения известных афер с фальшивыми авизо в десятки банков и РКЦ на скромные должности операционистов были внедрены агенты. Схема была простой.

     В приемной банка раздавался звонок и приятный женский голос сообщал, что это звонок от какого-нибудь крупного государственного чиновника. Лжесекретарь от имени шефа просила принять знающего и полезного молодого человека. Некоторые банкиры по советской привычке «брали под козырек» и принимали сотрудника без какой-либо дополнительной проверки. Эти люди не занимали руководящих постов, но пользовались особым расположением и доверием начальства, поскольку устроились по высокой протекции. Они выполняли свою функцию — обеспечивали грабителей ценной коммерческой информацией.

     Действуют преступники и иначе. В банк поступает фальшивое письмо на бланке ГУ ЦБ с поддельными печатями и подписями руководителей управления. В письме излагается просьба под гарантии ЦБ предоставить крупный кредит фирме, занятой реализацией важной правительственной программы. Естественно, по получении кредита юридическое лицо исчезало. Применяют мошенники и умышленное банкротство. Для этого регистрируют фиктивные предприятия, срок жизни которых зависит от темпов ограбления намеченных заранее жертв. Алгоритм прост. Фирма закупает у потенциальной жертвы незначительную партию товара и сразу его оплачивает, создавая видимость надежности и платежеспособности. Затем в кредит у этой же жертвы закупается большая партия товара, которая быстро продается или передается дочерней фирме. Товар и деньги исчезают. Далее либо сам владелец, либо кредитор обращается в суд с просьбой признать фирму банкротом. После суда небольшая часть денег возвращается кредитору за счет продажи имущества фирмы. Более проста схема, когда на последней стадии руководство фирмы просто исчезает. Для ускорения процесса покупается готовая фирма с устоявшимися связями на подставное лицо либо, что также интересно, регистрируется фирма, название которой очень сходно с известной компанией. Например, в Москве действовала лжефирма под названием «Московская городская телефонная связь» вместо всем известной и реальной «Московской городской телефонной сети».

     
РЕКОМЕНДАЦИИ

     1. Предприниматель должен контролировать три основные функции: выписку чеков, осуществление платежей, проверку банковских извещений.

     2. Выплата денег или оплата чеков должна происходить под двойным независимым контролем: контролер, сверяющий состояние чека или счета, и кассир, получающий или выдающий деньги, обычно должны быть отделены друг от друга.

     3. Каждый служащий должен иметь не менее недели отпуска, в течение которого его заменяют и проводят проверку дел за истекший срок. Другие способы независимых проверок:

     — периодическая ротация кадров;

     — постоянная сверка наличности;

     — организация «горячих линий» с выплатой премиальных.

     4. Точное знание своего участка работы и должностных инструкций значительно снижает вероятность хищений. В этом случае гораздо легче проследить судьбу исчезнувших документов или сумм.

     5. Руководитель должен уметь правильно оценивать истинный потенциал сотрудников и выдвигать их на соответствующую должность. Если место занято, необходимо на конкурсной основе отобрать единственного претендента. Иначе говоря, главная функция руководителя — заниматься подбором и расстановкой людей на должностях так, чтобы они видели себя под постоянным контролем.

     6. Неравноправность внутри организации, плохие возможности для продвижения по службе, неадекватная зарплата, отсутствие четких должностных обязанностей, стиль руководства, направленный на устранение последствий, а не причин злоупотреблений, «авральный» стиль работы более всего способствуют совершению экономических преступлений и возможности агрессии со стороны конкурентов и преступников.
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      Агрессия против фирм

     

     [image: after_title]

Главным мотивом возникновения агрессии является утечка информации. Поэтому в случае, когда приходится защищаться от агрессии, следует:

     — установить причины агрессии;

     — выявить каналы утечки информации;

     — разработать способы защиты.

     Причины агрессии могут быть такими:

     — желание устранить конкурента, который мешает развитию дела;

     — желание подавить или подчинить объект с целью вымогательства;

     — необходимость получить задолженность.

     Все три мотива сегодня актуальны, а инструментами давления являются рэкет, «разводка», официальное выбивание долгов и налогов.

     
Алгоритм действий агрессора. Значение информации в любом деле сегодня понятно. Известен случай, когда из офиса одной из фирм в Екатеринбурге в результате кражи со взломом была похищена только компьютерная информация на дискетах и не тронуты материальные ценности. Это произошло в 1994 году. Ажиотажного спроса на информацию тогда еще не было. Действия агрессора, которого обозначим буквой А, против жертвы, обозначаемого буквой Б, развиваются по простой схеме-алгоритму.

     Агрессор А, наметив жертву агрессии Б, должен выполнить два действия:

     — получить информацию о Б;

     — выбрать средство агрессии.

     Рассмотрим последовательность шагов А.

     В фирме Б может появиться новый коммерческий директор или бухгалтер. Через некоторое время полный финансовый отчет о ее делах окажется у недружественной структуры, у стороны А. Используя полученную информацию, методами шантажа и силового давления А предлагает Б поделиться, выплатив единовременную или постоянную долю, либо принять А в компаньоны с делением доходов и зачислением в штат новых сотрудников.

     Все началось с информации, а средств ее получения бесконечное множество: прослушивание в помещениях и автомобилях; контроль телефонных, телексных и факсных линий, дистанционный съем информации с экранов мониторов, с оконных стекол и стен помещений; подмена предметов в офисах перед важным совещанием на такие же, но с электронной начинкой. В связи с этим важное правило для предпринимателя, бизнесмена, руководителя — исключить утечку информации, ограничить внимание финансовых и правоохранительных органов, уголовников и конкурентов. Мы уже описывали приемы, которые уголовные структуры используют для получения и выбивания информации.

     Любая фирма, прежде чем вступить в производственные отношения с клиентом, должна получить максимум сведений о нем. Минимум — получение психологического портрета клиента с использованием для этого личного интервью, досье из архива, консультаций с банками и фирмами. Общая схема негласного взаимодействия с клиентом включает:

     — использование случайных источников информации, включающей слухи, периодику, деловые встречи;

     — уточнение информации, получение корректных сведений в результате работы с персоналом клиента, шантажа и подкупа;

     — поиск возможности получения полного объема информации;

     — проведение диверсионных операций в целях получения сведений.

     Профессионалам при выполнении таких заданий доступны множество справочников и баз данных, содержащих информацию о юридических и физических лицах; информационные услуги специализированных организаций. Например, американская фирма «Дан и Брэдстрит» действует через сеть филиалов по всему миру. Услугами этой компании и подобных, например «Кролл Ассошиэйтед», «Контрол риски», «Пинкертон», пользуются через телекоммуникационную сеть. В России был доступен единственный источник — Межбанковский информационно-аналитический центр. Но все со временем совершенствуется, за деньги можно использовать информационные базы секретных служб.

     На основе полученной информации агрессор выбирает средства агрессии. Они могут быть такими:

     — шантаж (коммерческий, административный, информационный);

     — силовое давление (угрозы физические, финансовые);

     — провокации и дискредитация.

     Каждый из этих приемов достаточно известен, чтобы не описывать, как ими пользоваться. Расскажем лучше, как попытаться нейтрализовать их.

     
Алгоритм защиты от агрессии. Защищающаяся сторона действует по той же схеме и средства избирает те же, что и агрессор. Других и нет.

     Суть защиты такова.

     1. Локализовать информационную и физическую линии связи таким образом, чтобы предотвратить утечку информации и воздействие технических средств слежения противника.

     2. Организовать собственную линию воздействия на противника, используя полученную оперативную информацию о нем, о его слабостях.

     В любой экономической афере, где идет борьба за деньги, главное даже не потеря денег, хотя и это важно, а утечка информации и дорогостоящая работа по выявлению канала этой утечки. Работа по локализации агрессора, т. е. противодействие ему, заключается в следующем:

     — поиск и выявление канала утечки информации из фирмы;

     — нейтрализация средств агрессии противника;

     — поиск контригры в виде ответного удара, в маскировке своих действий, дезинформации.

     Из теории передачи информации известно, что во всех узлах коммуникационной системы возможна утечка. Поэтому необходимо строить системы защиты, которые не требуют контроля. То же и в человеческом общении: чем больше лиц задействовано в передаче сообщений, тем выше вероятность утечки. Источниками утечки информации являются клиенты и поставщики, сотрудники фирмы, журналисты и периодическая печать, порождающие корректную информацию, транслирующие слухи и подслушанные разговоры. По радиотелефону можно, например, подслушать разговор высокопоставленного чиновника с гангстером или любовницей. В связи с этим в развитых центрах России радиотелефонная связь перестает пользоваться спросом. Сканирующий приемник-перехватчик, работающий на частотах радиотелефона, выпускается во многих развитых странах, хотя это запрещено законом. В России такого запрета нет, и сканеры можно приобрести за несколько сот долларов; шпионский сканер с компьютерной обработкой информации, способный работать в режиме «ключевое слово» или «реакция на тембр», стоит несколько тысяч долларов.

     Охраны требуют основные направления деятельности фирмы:

     — коммерческая философия и деловая стратегия;

     — личные и деловые качества руководителей;

     — научные и конструкторские разработки;

     — финансовые операции и инвестиционная политика;

     — маркетинг, режим поставок, списки заказчиков, конъюнктура рынка, сведения о сделках, отчеты о реализации.

     Одним из каналов утечки является избыточность документации. Если объем документации фирмы превышает обязательный перечень, представляемый властям, то ее необходимо срочно сократить. Если же такая документация, отражающая истинное положение дел фирмы, необходима, то ее следует хранить либо в компьютере, уничтожающем в случае опасности содержимое всех отмеченных секретных файлов, либо на дискетах в специальном сейфе, уничтожающем содержимое мощным магнитным полем в случае попытки проникновения.

     Основные способы защиты информации:

     — ограничение доступа к документации и разделение информации по уровням доступа, т. е. должно быть точно известно, кто из сотрудников фирмы знаком с данной информацией;

     — контрразведывательная деятельность по проверке персонала, включающая выявление и анализ фактов утечки информации и определение круга лиц, имевших к ней доступ; прослушивание телефонных переговоров и помещений фирмы; создание провокационных ситуаций, способствующих выявлению агентов; проверка при приеме на работу; изучение доходов и расходов сотрудников;

     — защита носителей информации и обучение сотрудников;

     — создание информационного буфера, ограничение числа лиц и контактов с клиентами, особенно с новыми.

     Определив источник информационных потерь или характер информации, которой владеет А, необходимо далее обезопасить себя от его агрессии. После этого можно переходить к разработке средств противодействия. Если, например, преступник вымогает деньги за сокрытие доходов от налоговой инспекции, необходимо тянуть время, выясняя, насколько информирован шантажист, что ему известно. Необходимо попытаться получить какие-либо сведения о нем самом. Следует подольше торговаться о сумме выкупа, тянуть время. Предлогом может стать проверка серьезности находящихся в распоряжении преступника документов. Следует помнить, что уничтожать вас шантажисту нет смысла. Его цель — получить деньги. Но не следует обольщаться, что от него можно легко отделаться, отдав вымогаемую сумму. Почувствовав легкость, с которой добился успеха, он будет считать, что нашел слабое место, и будет еще и еще раз пытаться давить на него же. Поэтому единственная защита — нападение. Для этого нужна информация о противнике. И в очередном разговоре с ним, в зависимости от объемов его притязаний, поинтересуйтесь, например, сохранностью его дачи, назвав ее адрес, или здоровьем дочери. Для сбора информации о преступных группировках самое эффективное средство внедрить своих агентов в их ряды или, что еще лучше, завербовать своего человека.

     Контригра возможна, например, с помощью дезинформации. Мы уже говорили, дезинформация — прекрасный инструмент борьбы с вымогателями. «Деза» должна быть такой, чтобы провоцировала шантажиста на первый шаг, который поможет его разоблачению или устранению. Когда президент первого коммерческого банка в Петербурге, основанного еще в советские времена, решил «кинуть» своих клиентов, он, улетев в США и загорая на пляже в Майами, пустил слух о том, что его убил киллер, подосланный разъяренными вкладчиками. Сработало. Благодаря этому дело банка и банкира заглохло под ворохом аналогичных дел. А он сам продолжает греться на солнышке, проживая деньги «нагретых» вкладчиков.

     Поскольку шантажом часто занимаются одиночки, случайно или целенаправленно получившие информацию, задача их сложна и часто они сами становятся жертвами своих подопечных, исчезая после разоблачения.

     Службой безопасности фирмы должен быть отработан алгоритм защиты в кризисной ситуации. Необходимо определить состав кризисной группы и обязанности ее членов. Подготовить документы к эвакуации. Усилить посты охраны. Связаться с правоохранительными органами и службами безопасности партнеров, с которыми есть договоренность о совместных действиях. Принять меры к охране коммуникаций.

     В итоге таких контрдействий А должен будет либо прекратить давление на Б, либо пойти на компромисс: уменьшить или изменить требования, отсрочить их выполнение. В крайнем случае, в контригре приемлемы и такие способы воздействия, когда вместо традиционной гранаты, разрывающей в клочья офисную мебель, бросают в окно зажженный теннисный мячик с отверстием, наполненный керосином. Мячик прыгает по помещению, разбрасывая пламя и наводя ужас на вымогателей.

     Когда алгоритм защиты реализован и агрессор А, получив доказательства вашей твердости, умеряет свой напор, необходимо или возможно переходить к дипломатическим действиям, переговорам, встречам, обсуждениям. Но при этом важно выяснить, что послужило толчком к началу агрессии. Если получите убедительное, мотивированное объяснение, с ним возможно дальнейшее сотрудничество, но осторожное. Если же объяснения не получено, всякие деловые отношения прерываются. Главный закон бизнеса и коммерции: при малейшем сомнении в надежности партнера сделка расторгается.

     В заключение раздела дадим оценку действиям «защитных» структур, вопреки тем легендам, которые они распространяют о себе. Рядовые рэкетиры слепы, с деформированной психикой и слабым духом. После нескольких беспредельных выходок теряют чувство страха, так как остаются безнаказанными, но воля их остается ущербной. «Стрелки», в которых участвуют рядовые рэкетиры, защищая интересы своих подопечных, в последнее время решаются полюбовно, путем компромисса. Но этот компромисс направлен только на одно: получение денег со своих подопечных, с тех, кто к ним обратился за помощью, наложением начета либо на одну сторону, либо на обе сразу. Поэтому «защитники» разыгрывают «спектакль», не обращая внимания на слабость исполнения и фальшь, поскольку наглость в них преобладает.

     Вышибание долгов — это не что иное, как «разводка», т. е. искусственный прием, заставляющий бизнесмена поступать так, как его вынуждают. Теория приема такова. «Защитники» подводят свою приближенную фирму к другой, которая имеет «лишние» деньги. Заключается контракт на поставку продукции, но первая фирма не платит, хотя контракт выполнен. С помощью «защитников», к которым обращаются обиженные, проблема быстро решается. При разыгрывании этого примитивного сценария цель одна: запугать и одурачить подопечного бизнесмена. Он всегда оказывается в проигрыше. Не случайно их называют «терпилой», они всегда платят.

     «Наезд» — тоже способ психологического давления на подопечную фирму. Нередко «защитники» сами имитируют «наезды» и проводят фиктивную разборку, вплоть до имитации убийств. Одураченный бизнесмен, «повязанный кровью», попадает в окончательную зависимость от своих «защитников».

     
Волк ходит по лесу со списком и карандашом.

     — Ага! Барсук? Так. Завтра в семь вечера чтоб был у меня! Я тебя съем. И смотри — я тебя записал!

     Барсук заплакал и кивнул. Волк пошел дальше.

     — Ага! Заяц! Сегодня в обед ко мне! Я тебя съем. И смотри — ты у меня в списке.

     Заяц кивнул и заплакал. Волк идет дальше.

     — А, ежик! Завтра утром чтоб был у меня! Я тебя съем. И смотри, чтоб пришел.

     — А иди-ка ты подальше! — отвечает еж.

     — Что, не хочешь? Ну, ладно — тогда вычеркиваю!

     
РЕКОМЕНДАЦИИ

     1. Не позволяйте себе испугаться, не паникуйте. Помните, что главная цель рэкетиров — не ваше уничтожение, а получение денег.

     2. Если к вам приехали рэкетиры, вступите в диалог, покажите, что предлог не состоятелен. Не спешите соглашаться с их требованиями, если вы никому ничего не должны.

     3. Угрозы переносите мужественно. Угроза еще не исполнение. Рэкет — низший уровень криминальной специализации, где отсутствуют мастерство, стойкость, мужество, мудрость.

     4. Защита от рэкета — надежная, преданная охрана, строгое соблюдение коммерческой тайны, система коллективной безопасности.

     5. Найдите надежного сотрудника милиции для консультаций. Поищите выходы на авторитетов преступного мира.

     6. Занимаясь бизнесом, будьте разборчивы в связях. Главная функция руководителя — подбор и расстановка людей на должностях так, чтобы они видели себя под постоянным контролем.

     7. Если долго платили «дань» и рэкет стал вас разорять, поздно искать поддержку в других кругах. Свертывайте дело.

     
ВЫВОДЫ

     1. Человеку, независимо от социальной среды обитания, степени совершенства и интеллектуального развития, присуща тяга к преступлению, к противодействию обществу, если оно несправедливо.

     2. Более того, чем выше интеллектуальный и человеческий статус, тем выше вероятность выхода за рамки канонов, введенных обществом. Примеры: диссиденты советских времен и среди них академик Сахаров; высокообразованные хакеры, испытывающие потребность ограбить, украсть, разрушить.
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     Глава 5. Дышите глубже — вас ограбили
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      Жертва преступления и характер
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      Оптимисты учат английский, пессимисты — китайский, а реалисты осваивают автомат Калашникова.

     

     Этот анекдот конца 1980-х годов оказался верен в своем последнем пункте: если ты силен или вооружен, то сможешь выжить. Искусство жить и выживать в этом мире заставляет в первую очередь отказаться от каких-либо претензий, особенно к тем, кто стоит крепче тебя. Поэтому, возможно, правильно говорят, что лучшая защита от рэкета — глубокая нищета, во всяком случае, внешняя. Если же вы окажетесь жертвой вора или грабителя, вы испытаете: СТРАХ, БЕЗЗАЩИТНОСТЬ, ОТЧАЯНИЕ, ПСИХОЛОГИЧЕСКИЙ ШОК.

     Нерешительность и сомнения, собранные в одном человеке, порождают страх. Человек решительный отвергает все сомнения и колебания, быстро избирая линию поведения, и, приняв решение, действует, тем самым отвергает возможность того, чтобы страх завладел им. Слабым людям следует пытаться избавиться от этих трех врагов: нерешительности, сомнений, страха. Страх — это состояние сознания и, следовательно, может контролироваться и направляться. Страх парализует разум и четкость мышления, разрушает воображение и уверенность в себе, подрывает энтузиазм и инициативу, размывает цели и препятствует концентрации усилий. Он лишает настойчивости, снижает память, превращает силу в бессилие, ведет к бессоннице, тоске, печали. Страх оказывает не только физическое воздействие, но и психологическое.

     Несколько работников киноискусства под видом «кинопроб» предлагали раздеваться перед камерой жаждущим экранного успеха красавицам, укладывали их в постель с «артистом» и снимали эротические сюжеты. Главная цель была в сбыте порнографической продукции за рубеж, но помимо этого, шантажируя клиенток возможностью демонстрации этих снимков, вымогали у них деньги, а некоторых, самых нестойких, эксплуатировали как сутенеры.

     Радикальное внушение часто избавляет от смертельного недуга, и, наоборот, совершенно здоровый человек может умереть либо от страха, либо по «зомбирующему приказу». Иными словами, с помощью психотренинга можно исключить из сознания гнетущие мысли и попытаться восстановить ресурсы ума и воли для борьбы. Тем более это важно, если вам все равно приходится решать проблему под безжалостным физическим и психологическим воздействием вора, грабителя или насильника. Относитесь к сложившейся ситуации по-восточному спокойно — могло быть и хуже, — тогда уйдут отчаяние и психологический шок. Тем более это важно, что в стране коррумпированных чиновников и мафиозных правоохранительных органов человек практически беззащитен.

     
Жертва преступления и окружающие. Мы привыкли к политической системе, где власть стоит выше законов морали и этики, рассматривая человека как средство для достижения своих целей, лишив его элементарных законных прав. Человек, результатами труда которого распоряжаются другие, — раб, лишенный права на собственность, а следовательно, и права на жизнь. Система породила личности с моралью жестокого хапуги, вора и насильника. Сегодня любой из нас либо жертва, либо преступник, либо выживет, либо умрет. Жизнь — как в смертельном поединке «кумитэ». Боец-жертва, выходя на шестиметровый ринг, по существу, сам решает свою участь: жить и убить или умереть. Зрители, наблюдая страшные картины шлепающихся на помост сгустков крови, вылетающих от ударов зубов или разлетающихся мозгов от удачно проведенной профессионалом по айкидо «коронки», возбужденно улыбаются, принимая стаканы от полуголых девиц. Точно так же и на вас или каждого из нас, жертву агрессии, будут спокойно смотреть окружающие, позволяя либо выжить, либо умереть. Мало кто со стороны пытается вмешаться в сюжет насилия, разве уж только действительно сильная и уверенная в себе личность. Но таких мало, и их часто, забыв о жертве, грабители и насильники пытаются уничтожить, чтобы не нарушали общего фона загнанности и страха.

     Единственное предназначение правительства — защищать права человека, охраняя его от насилия, т. е. выполняя функции слуги общества. Правительство, напустившее на свой народ криминал, чтобы загнать его в стойло, — далеко от исполнения роли слуги. Если, вопреки декретам и указам власти, в обществе преобладают преступные силы, то криминал более энергичен, более жизнеспособен, правильнее видит и активнее добивается цели. Следовательно, мы уже говорили об этом, власть заинтересована в подобном развитии ситуации и не случайно ведет фатальную политику по уничтожению народа.

     И власть, и бизнес, и криминал выглядят маленькими присосками на теле общества. Но эти структуры действуют дифференцированно по отношению к каждой личности, и потому вместо слуг общества мы видим властителей, а вместо загнанного в подполье криминала — угнетателей. Однако любая потеря, которая происходит с нами вследствие криминальных событий, ни в какое сравнение не идет с тем, что мы теряем от действий правителей в этой стране.

     Преобладающая часть общества ограблена давно на государственном уровне. Поэтому совет «дышите глубже и успокойтесь» необходимо помнить не только тогда, когда у нас «щипнули» кошелек или «взяли» квартиру. Это должно стать постоянным состоянием постсоветского человека. Если общество не обеспечивает организованной защиты от криминальной силы, оно обрекает гражданина на необходимость иметь оружие, превратить свое жилище в крепость, стрелять в каждого незнакомца, подходящего к двери. Но правительство не дает такой возможности. Решетки, металлические двери… Или можно вступить для самозащиты в банду, которая будет бороться с другими бандами. Это уже есть.

     Если же нет защиты криминальной, то адвокатская и государственная защита не помогает. По номеру телефона найдут место работы, выследят машину, узнают, где живешь, где квартира любовницы, узнают в лицо жену и детей. А дальше традиционные способы шантажа, угроз, насилия. Мало кто может помочь в этой ситуации. Известен эпизод, когда потерпевший шел на суд. В лицо его знал только адвокат, который указал на него поджидавшим сообщникам подсудимых. И вот уже тот, зажатый с обеих сторон, в машине преступников мчался на их пыточную базу. Вернулся домой через сутки и категорически отказался от участия в суде.

     
Способы получения информации от жертвы. Воры и грабители для получения информации о потенциальной жертве используют следующие источники:

     — сведения от наводчика;

     — сведения от государственных служащих и организаций, купленные так же, как и сведения от наводчика, но за меньшие деньги;

     — оперативные сведения, собранные службой разведки преступников или полученные от самой жертвы под физическим или психологическим давлением.

     Тривиальные способы использования наводчика тихо уходят в прошлое. Только дилетанты и одиночки пользуются их услугами сегодня, когда действуют крупные бандитские формирования. Службы разведки, наводящие воров на богатую квартиру, получают сведения от муниципальных контор: коммунальных, медицинских, милицейских, от связистов и электриков, сантехников и телевизионщиков. В 70-е годы банда «Хунта» грабила евреев, выезжающих из СССР. Информацию получали от визовых и милицейских служб.

     На дело нельзя идти без доскональной информации об объекте. Криминальный мир строго охраняет свою информационную замкнутость. У того, кто владеет свежей информацией, — выигрышная позиция. Здесь выживает самый информированный или тот, кто ничего не знает. Упустишь информацию — опередят другие, не получишь всей информации — провалится дело или погибнешь сам. Люди грамотные никогда не интересуются лишним без расчета и без выгоды для себя. Важно знать не только конкретные сведения, но и как их использовать или кому они нужны. Богатство поддерживается огромными связями, информацией и властью. Хочешь быть богатым — плати. Это первое «золотое» правило российской коммерции. Пренебрегая им, не станешь богатым, обдерут рэкетиры или окажешься в местах заключения, а еще хуже — просто исчезнешь. Поэтому осведомленность не только условие хорошей жизни, но и возможность сохранения жизни. С одной стороны, владеть информацией важно, а с другой — это очень плохо. И не дай Бог, если от тебя конфиденциальная информация пойдет дальше. На рынке этой информации хозяйничают мафия криминальная, государственная и спецслужбы. За сбор конфиденциальной информации преследуют.

     Запугивание — один из способов преступников разборки с жертвой, выбивания сведений или денег. Используют, например, такой способ. Бандиты ловят бомжа и просят им помочь расколоть жертву. За бутылку он готов на все, и с его согласия бедолагу закапывают по горло в землю. Затем привозят бизнесмена, и тот видит закопанного, страшно измученного, рыдающего человека.

     — Вот так и тебя замучаем, если не отдашь.

     Бизнесмен быстро соглашается на все условия. Если же нет, спектакль продолжается. Над головой замершего от ужаса бомжа начинают размахивать косой. И, в конце концов, коса срезает голову незадачливого помощника. Такой сюжет влияет на волю и решение каждого. Переживший подобный шок «терпила» становится удивительно сговорчивым. Если преступники используют такие методы обработки, то жертва всегда поддастся влиянию этих «пытливых исследователей».

     Для получения информации преступные организации устраивают современные пыточные в отдельно стоящем домике или на кораблике, курсирующем по реке. Так удобно: соседей нет и скрыть следы легко — в воду. Как происходит захват заложников, неоднократно видели на улицах городов, и непонятно, то ли преступники хватают жертву, то ли омоновцы хватают преступников. Окружающие только шарахаются в сторону.

     В арсенале средств воздействия на человека — новейшие достижения мировой медицины, позволяющие добиваться нужного состояния подопытного. Психотропные или наркотические средства, вызывающие забытье, отключающие сознание жертвы, — не самое страшное в арсенале грабителей. Защитой от действия психотропных средств, чтобы знать на всякий случай, — интенсивные физические нагрузки, в частности приседания и бег, большое количество воды, принимаемой, если позволят палачи, после введения препаратов.

     Есть и более злодейские способы. Например, импортное средство Г-50, развязывающее язык и оказывающее на организм человека разрушающее воздействие, поражающее нервную систему. Единственная защита от него — не более чем через полчаса получить инъекцию антидота. Если нет, следует страшное заболевание — хорея: судороги, паралич, расстройство речи, деградация интеллекта. Человек, медленно умирая, становится уродом и придурком.

     Более патриархальные методы — чисто садистские. На востоке — бетонные ямы, в которых жертвы не просто сидят, прикованные цепями, а в ямы еще бросают паразитов, насекомых, крыс, поедающих плоть живых узников. Среднеазиатские уголовники — народ особый: от ханов до наших дней они действуют под жесткой вассальной зависимостью от власти предержащей. Народ там всегда был в угнетении, а ни один из эмиров не жил в такой роскоши, как жили советские руководители. Скандальные разоблачения Гдляна тихо умерли вместе с отделением этих республик. Но ханские замашки руководителей и страшные действия разбойников — исполнителей их воли остались и поныне.

     
Способы обработки жертв. Главная цель криминала — получить от жертвы разовый, а лучше постоянный оброк. Шантаж и запугивание, угрозы убийства или уничтожения имущества, компрометирующие материалы на тех, кто занят незаконной деятельностью, — вот условия, которые выставляют страдальцам. Ярким представителем школы вымогателей был литературный герой О. Бендер. В отличие от него, новые способы более жестоки: похищают либо саму жертву или близких с целью получения выкупа. В каждом втором случае жертву в такой ситуации убивают.

     Для запугивания и получения информации при наезде и разводке, чтобы сломить сопротивление, исполнители начинают «бутафорить». Вот как показан этот прием Богомоловым в книге «Момент истины» в исполнении бывшего хулигана и уголовника, а в описываемый момент сотрудника Смерша.

     «Внутренне настраиваясь бутафорить, он опустил голову, расслабленно-спокойно подошел к убитому, посмотрел и, словно только теперь обнаружив, что тот мертв, в сильнейшем волнении, как бы еще не веря, вскричал:

     — Васька?! Ваську убили!

     Он кинул лихорадочный взгляд на одного, потом на другого и, будто вдруг поняв все, с лицом, искаженным отчаянием и яростью, уставил палец на первого.

     — Ты!!! Ты его убил!

     — Нет!!! Я не убивал!

     — Ты!!! Он убил Васька! Он убил моего лучшего друга! — оглядываясь и призывая в свидетели присутствующих, истерично закричал и в совершенном отчаянии замотал головой. — Жить не буду!!

     Обеими руками он ухватил ворот своей расстегнутой гимнастерки и, рванув, разодрал ее до пояса, обнажив широкую, крепкую грудь, сплошь расписанную синими разводами татуировки. С лихорадочной поспешностью зашарил вокруг по траве глазами, отыскивая наган, умышленно выроненный перед тем себе под ноги».

     Психологическое давление при такой игре велико, жертва готова все сделать, чтобы только избежать агрессии психа. Все расскажет, всех сдаст.

     Заурядный рэкет переходит к заключению контракта о «крыше». Это предоставляет бандам возможность непосредственно контролировать дельцов.

     Как происходит подчинение бандитам? Бизнесмен обращается, например, к ним, чтобы помогли найти угнанную машину, защитили детей от уличной шпаны, покарали конкурента. Взаимные симпатии от обмена услуги за услугу переходят во взаимозависимость. Один из приемов развития дальнейших «дружеских» отношений таков. Банда помогает скопить бизнесмену значительную сумму для будущей грандиозной зарубежной сделки. Деньги накапливаются на счету в России, к которому имеет доступ только бизнесмен, чтобы он чувствовал доверие, которое ему оказывают. Банда вкладывает в дело и часть своих денег, привлекает другие фирмы и вкладчиков. Капитал быстро растет. Когда дело близится к завершению, бизнесмену помогают перевести деньги на зарубежный счет. Код известен только бизнесмену и главарю банды. «Кабанчик» готов для убоя. Бизнесмена убивают, банда загребает большую добычу, а те, кто вкладывал деньги в дело, могут обратиться лишь к убитому владельцу фирмы.

     
РЕКОМЕНДАЦИИ

     1. Никогда не думайте, что вы имеете дело с глупыми людьми.

     2. Всегда и везде будьте готовы к неожиданностям.

     3. Не думайте, что храбростью можно заменить ум, а смелостью — находчивость.

     4. Старайтесь все замечать и запоминать, но не болтайте о том, что знаете.

     5. Придерживайтесь полученных от преступников инструкций.
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      Вор и жертва
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       «О Господи! Спаси меня, грешного, от порядка здешнего,

       От тюремных ключников, от стальных наручников,

       От этапа дальнего, от шмона капитального,

       От моря Охотского, от конвоя вологодского,

       От кирки-лопатушки, от земли-матушки,

       От лесного повала, от комариного чесала,

       От работы физической, от морали политической,

       От пайки малого веса, от хозяина беса.

       Всем миром молиться будем. Аминь!»

      

      Молитва зэка, часто в виде наколки на спине

     

     Высокомерие, презрение, безжалостность. Если бы вор всегда помнил эту молитву, то был бы, видимо, гораздо человечнее. Психология вора, как правило, примитивна, поскольку в большинстве случаев — это дилетанты, новички, незрелая молодежь, мораль которой сформирована нашей страшной общественной системой. Для них характерны высокомерие и безжалостность, им безразлично, кто их жертва — старуха, доживающая дни, пенсионер, едва сводящий концы с концами. Профессионалы учитывают особенности человеческих отношений и не унизят себя примитивными действиями. Недаром они презрительно называют таких воров «хламидник», «дубило», «верхушечник», то есть вор, не брезгующий ничем.

     Здесь, помимо соображений воровской морали, элементарное суждение: сегодня ты держишь человека в своей власти, завтра сам можешь оказаться жертвой человека или системы. Нищей духом личности часто сопутствует примитивизм в характере. Даже вор не должен демонстрировать нечеловеческие качества. Подавлять жертву, естественно, приходится, это непременный атрибут воровского ремесла, иначе вором не стать. Но для подавления достаточно демонстрации силы, а не самой силы. Умный вор с успехом пользуется этим, не только не унижая, но даже поддерживая достоинство жертвы. Поэтому воры, руководствуясь своими «законами», не признавали раньше «тяжеляков» и не принимали их в свой клан.

     Особенность воровского ремесла в том, что вор не видит страданий своей жертвы после кражи, он радуется только своему успеху. Этим он отличается от грабителя, действия которого не являются тайными. Поэтому для грабителей и умных воров, которые могут оказаться перед лицом своей жертвы в нестандартной ситуации, будут небесполезны следующие рекомендации.

     Когда вы держите человека под контролем, узнайте первым делом его имя, а потом все время называйте по имени. Этим покажете, что уважаете его индивидуальность. Люди в таком случае, как правило, успокаиваются. Не стоит жалеть добрых слов даже в подобной ситуации. Можно говорить примерно так:

     — Я огорчен, что вам приходится нервничать, но убрать пистолет и снять маску не могу.

     Или:

     — Мы вовсе не хотим, чтобы нас разыскивали за убийство кого-то из вас. Мы сделаем все, чтобы доставить вам как можно меньше неприятностей.

     Даже если вы дилетант в воровском деле, но неглупый человек, пользуйтесь этим простым советом: не унижайте жертву, старайтесь расположить ее к себе, насколько это возможно.

     
Выбор жертвы. Известно, что в толпе вор вора всегда выделит и узнает собрата по ремеслу. Может ли любой другой человек выделить в толпе вора? Это зависит от того, насколько велик и систематизирован опыт общения человека с другими людьми, насколько он сам сформировался как личность, насколько может представить состояние другого человека по образам, чувствам и мыслям, которые возникают. Встречаются люди, обладающие способностями проникать во внутренний мир человека, представляя его на своем месте. Большое значение имеет здесь интуиция, мобилизация прошлого опыта на постижение сути текущего события. Натаскивая новичков, вор-козлятник передает им хорошо систематизированные впечатления о других людях, способы работы с каждым типом человека.

     Постоянно тренируемый глаз мудрого вора по незначительным признакам сразу ухватит характер и настроение, мгновенно решит, к какому типу личности относится жертва, наметит подход. Иными словами, рядовой человек не занимается анализом окружающих, у него другие мысли и цели. Вор этим занимается постоянно, это важнейший элемент профессии, без способности определять характер человека и состояние жертвы он не станет профессионалом.

     Вор не обязательно носитель наследственной клептомании. Чаще это сознательный и вынужденный выход на путь преступлений. В таком случае насилие над собственной личностью приводит к повышенной психопатии и неврастении. Это всегда можно заметить по судорожным и неестественным движениям и походке, которые являются следствием систематического нервного перенапряжения вора. Определяет успех промысла карманника скорее не мастерство, а невнимательность пострадавших. Увидеть и почувствовать карманную кражу сложно, особенно в толчее рынка, магазина, транспорта или когда толчея сознательно создается вокруг жертвы. Карманника выдают глаза: у него ищущий взгляд, оценивающий внешний вид, содержимое карманов и сумок потенциальной жертвы.

     Пытаясь скрыть свою сущность, зло рядится в маску добродетели. Чем страшнее разбойник, тем глубже он прячет свою истинную суть. Жертвам же остается лишь пытаться воссоздать в памяти образ злодея, которому удалось вытащить у вас бумажник, вскрыть сумку, снять украшения с руки и шеи. Человек обращает внимание, прежде всего, на рост, цвет глаз и волос, выражение лица (мимику), форму и размер носа, особенности телосложения. Вор соответственно должен стараться маскироваться, уделяя особое внимание общим контурам тела и выражению лица, позе, походке, голосу, речи.
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      Грабитель и жертва
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Способы защиты. Среди грабителей, что живут по законам преступного мира, редко встретишь воспитание, скорее, наглость, агрессивность, жестокость, беспринципность. Серость, хамство и ограниченность — естественное состояние. Такие люди способны к бессмысленному садизму и, видя полную растерянность жертвы, выбивают кулаками остатки воли к сопротивлению. «Встань прямо, — цедят они, — подними подбородок!» И жертва послушно выполняет указания, а они бьют в приподнятый подбородок.

     В критической ситуации жертва не протестует, не сопротивляется, как бы дорожа тем, что с ней обращаются по-хорошему, иначе может быть хуже. Способность к сопротивлению подавляют психологически, ведя, например, такой диалог:

     — Тяжелое что-нибудь приготовил? А то ведь всплывет непременно, он беспокойный.

     — В машине четыре колосника лежат, — ухмыляется в ответ напарник.

     Заманить жертву в укромное место, как правило, просто. Просят, например, позвать «одного парня», «одну девушку». Дефицит времени при грабеже требует оперативных действий. Поэтому часто либо уничтожают и жертву, и свидетелей, либо, если необходимо получить от них какую-либо информацию, используют приемы физического и психологического давления.

     Жертвы грабежа или рэкета, попав в руки преступников, должны, собрав все хладнокровие и выдержку, попытаться сделать две вещи:

     — проанализировать ситуацию и определить правильный стиль поведения;

     — составить представление о личности и характере противников, выделить человека, наиболее готового к диалогу.

     Важно знать степень информированности противника, совершающего агрессию против вас. Если преступники считают, что у вас нет выхода, а он, напротив, есть, тогда стоит сообщить о нем. Это может привести к взрыву или, наоборот, к отступлению. Чаще случается второе — противник пасует. Следует учитывать полномочия, заинтересованность, психологию, настроение, восприятие, характер, силу, уловки.

     Однако если ваша защита хуже, чем думают ваши противники, то лучше скрыть ситуацию до тех пор, пока не получите дополнительной информации. Для этого можно сыграть на тщеславии. Вполне закономерно задать вопрос: «Каковы ваши полномочия в переговорах?» Если ответ нечеток, можете выразить желание поговорить с кем-либо, кто действительно уполномочен принимать решения. Тщеславный противник сам поможет вам. Как правило, на первом этапе выступают «шестерки», которым очень хочется выглядеть авторитетно. Поэтому, ради достижения благоприятного итога в переговорах, что поддержит его репутацию в криминальной среде, он пойдет на большие уступки. Зная это, не стоит настаивать на встрече с реальным авторитетом, продолжайте игру с этим представителем. От него вы получите максимум информации, которая, возможно, принесет вам пользу в будущем.

     Дальнейшие отношения с противником зависят главным образом от заинтересованности противника в вас или от сложившихся отношений. От конкретного дела, на котором вы столкнулись с противником, можно перейти к перспективе отношений и грядущим событиям. Если у вас есть идея, которая может заинтересовать противника своей перспективностью, — изложите ее, не затрагивая деталей. Если ваш партнер не поймет или не согласится, можете смело настаивать на встрече с его лидером.

     В подобном диалоге важно учитывать психологию конкретной личности. Если вы чувствуете возникающую напряженность, найдите способ сгладить противоречия. Проще всего попросить противника обосновать суть претензий к вам, а потом перейти к совместному анализу этих претензий. Именно общение максимально устраняет недопонимание вне зависимости даже от настроения противника. Важно сразу попытаться определить настроение противника, хотя в рассматриваемых случаях человек, как правило, возбужден и на этом фоне ваша манера поведения может вызвать любые эмоции.

     Люди сердятся, приходят в уныние, боятся, настраиваются враждебно, обижаются — это необходимо учитывать и использовать.

     От настроения зависит восприятие событий. Например, опасения, даже необоснованные, могут вызвать взрыв эмоций, которые быстро приводят к тупику: «Лучше погибну, чем сдамся!» Оцените, каких последствий опасались бы вы на месте противника, какова степень его риска, и подготовьте предложения, которые он может принять, наиболее выгодные для вас и минимизирующие его риск. Не бойтесь рассказать ему о последствиях, причем о тех, которые возникнут независимо от вашей воли. Не угрожайте противнику.

     Независимо от характера и силы, в диалоге всегда полезно использовать логику, ведя разговор о сути проблемы и ее последствиях для обеих сторон. Убедите противника в необходимости обсуждения. Используйте информацию, опыт, связи, ум для достижения наилучшего исхода.

     Если на вас нажимают, вспомните любые уловки: отступите и обратите силу нажима в свою пользу, задавайте вопросы, собирайте информацию, выигрывайте время. Например, встреча на территории противника может быть даже более выгодна, поскольку здесь противник более свободен и в большей мере открыт для ваших предложений. Если обстоятельства наносят ущерб диалогу, предложите сделать перерыв или собраться в другом месте. Ни в коем случае не прибегайте к обману противника, в то же время неполное раскрытие собственных замыслов принесет только пользу.

     Алгоритм переговоров должен быть построен по следующей схеме:

     — уточните цель переговоров и полномочия его участников;

     — нарисуйте психологические портреты противников, выделите лидера в группе;

     — сосредоточьтесь на своих интересах и сформулируйте их и собственную позицию;

     — прежде чем решать, что делать, определите возможности сторон;

     — настаивайте на объективном исходе.

     Всегда возникают обстоятельства, изменить которые очень трудно. Поэтому ставьте реальные цели: защитить себя от неприемлемых условий; добиться соглашения, в котором будут максимально учтены ваши интересы.

     Определяя цель, стремитесь к лучшим результатам, чем те, которые можно получить без переговоров. Одно дело надеяться на спасение себя или своего имущества и совсем другое — использовать интеллект, чтобы достичь компромисса. Постарайтесь протестировать интеллектуальный уровень противника и, исходя из этого, наметить алгоритм поведения: с глупым договориться невозможно, его можно только обмануть; с умным, наоборот, хитрость и обман только повредят, а логика и рассудок — помогут. Причем, независимо от интеллекта противника, не демонстрируйте своего пренебрежения, неуважения, презрения.

     Учет последствий полезен для каждой стороны. Провал диалога в случае ортодоксальной позиции означает для вас — смерть, для грабителя — невозможность получить то, чего он добивался, да еще отягощение убийством. Такой итог одинаково неприемлем. Это и есть предмет интеллектуального соревнования между грабителем и волевой жертвой.

     Необходимо продумать заранее или по ходу общения самый плохой вариант развития событий, чем вы рискуете в этом случае, что можно сделать и до какого момента можно надеяться на более легкий исход. Предел — это то, что вы уже не можете изменить. Когда он установлен, легче строить логику отношений, принимать решения, сопротивляться насилию.

     Логика поведения в критической ситуации должна строиться по жесткой схеме:

     — участники — противники, доверять нельзя, цель — победить;

     — твердо держаться своих позиций;

     — дезинформировать в отношении собственных планов;

     — пытаться выиграть интеллектуальное и волевое состязание;

     — выдвигать требования в качестве платы за соглашение.

     Чаще следует учитывать зависимость своего положения и строить алгоритм диалога по более мягкой схеме, адаптируясь к ситуации.

     Все, что здесь изложено, касается отношений с рэкетом или «крышей». В столкновении с грабителем стиль поведения прост: отдавайте грабителям часть или все, о чем они знают, по возможности затягивая развитие событий, выдвигая различные соблазнительные для грабителей мотивы, если есть уверенность, что время играет на вас. Если этого нет, то никакой затяжки — будет хуже. Очень редко ситуация складывается так, что внимание грабителей отвлекается. «Когда боевики стали обгонять машину, угрожая пистолетом и требуя остановки, водитель достал несколько однодолларовых купюр и, не показывая их достоинства, опустил стекло и пустил их по ветру. Пока сразу отставшие боевики разыскивали их, жертва смогла оторваться».

     Чтобы составить первое представление о человеке, приведем некоторые физиогномические и психологические признаки. В критической ситуации у человека, как известно, появляются дополнительные энергетические и психологические ресурсы, которые помогут в тестировании личности и в поиске оптимального алгоритма поведения.

     
РЕКОМЕНДАЦИИ

     1. Не позволяйте себе испугаться, не паникуйте. Помните, что главная цель рэкетира и грабителя не ваше уничтожение, а получение от вас денег.

     2. Если вас захватили в квартире, вступите в диалог, попытайтесь понять этих людей, кто они, дилетанты или профессионалы. В первом случае можно, выдав небольшую сумму, видеотехнику, алкоголь и закуску или, скажем, золотое колечко, освободиться от них. Во втором, если дело доходит до пыток, которых, как правило, не выдерживает никто, лучше добровольно и сразу отдать то, о чем известно грабителям. Они пришли по наводке, поэтому ожидают хорошую добычу.
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      Внешность и портрет преступника
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Темперамент и портрет во многом определяют поведение и, следовательно, судьбу человека. Здесь мы рассматриваем внешность мужчин, как основных носителей преступности. Хотя, как считают, наиболее стабильно любые черты характера, в том числе и преступные, концентрируются в женщине, поскольку она является «постоянной» памятью человечества, в то время как мужчина — это «оперативная» память. Никто более чем женщина не сможет замаскировать в себе злое начало, за прекрасной внешностью — холодное сердце, за влажными с поволокой глазами — безжалостность. Артистка-танцовщица Оренбургского театра музкомедии отмывала от крови орудие преступления — туристический топорик, которым ее муж Ионесян, артист того же театра, убивал жертв, в том числе и детей, проникая в квартиры под видом сотрудника Мосгаза. Сознавая свое злое начало, женщины чаще мужчин, являясь потенциальными преступницами, не поддаются зову судьбы и идут по «религиозной линии», становясь прорицательницами, гадалками, целительницами типа бывшей комсомолки и не состоявшейся вещуньи конца света Маши Цвигун из Белого Братства.

     Как правило, уголовное прошлое и настоящее ощущается в лице и манере поведения. У пожилых людей былое оставляет на лице отчетливые следы, закрепленные в результате постоянного повторения эмоций. На молодом лице труднее прочитать зло или другие тайные пороки, особенно если личность искушена в искусстве лицемерия. Чем выше развитие, тем более дифференцируются мускулы лица, делая возможным передавать или маскировать настроение и мысли. Если человек на что-то настроен, по-настоящему чем-то озабочен, это отражается на его внешности. Помимо тяжелой нижней челюсти, раздвоенного подбородка и резких лицевых складок, самое большое подавляющее воздействие оказывает взгляд преступника, который, как ничто другое, показывает, с кем пришлось столкнуться. Взгляд соответствует характеру человека, но чаще он сознательно вырабатывается для подавления не только жертв, но и своего окружения.

     Уголовник иногда скрывается под личиной изысканного, утонченного и воспитанного человека, окончившего университет, говорящего по-английски, знатока литературы и искусства, коллекционирующего антиквариат. Поэтому общего подхода к описанию портрета преступника не будет, попытаемся дать усредненную информацию, которой можно пользоваться как рекомендательной. Предлагаем некоторые характеристики человека из книги Моро-Кристофа «Мир мошенников». Попробуйте оценить себя и окружающих на соответствие описанным портретам.

     По темпераменту люди, как известно, различны.

     Холерики обладают желчным темпераментом. Уделом этих людей являются тяжелый труд, большие таланты, глубокие заблуждения, тяжкие преступления. Они стремятся достичь всего силой, насилием, буйством, находятся под влиянием воображения и страстей. У них смелый и дерзкий вид, блестящие глаза, сухощавое лицо, черные волосы, крепкое, но недородное телосложение, сильные мускулы, худощавая фигура. Часто они являются завсегдатаями тюрьмы или, по крайней мере, предрасположены к таким действиям, которые должны их привести туда.

     Меланхолики имеют печальное выражение лица, впалые глаза с угрюмым выражением, волосы черные и прямые, стан высокий и худой, длинные конечности. Взгляд беспокойный и робкий. С виду кажутся слабыми, но обладают замечательной силой. Подозрительны, не уверены в себе, ревнивы, завистливы. Воображение удерживает в памяти самые незначительные впечатления; мелочи воспринимаются как происшествия. Это самые опасные мошенники и преступники.

     Флегматики отличаются слабым и нежным телосложением, спокойным лицом, прямыми, неопределенного цвета волосами и тусклыми глазами. При этом имеют дородное тело и толстые, хотя и слабые, мускулы, неторопливые движения. Вследствие лени умеренны в пороках, равно как и во всем другом — в добродетели, чувствах, мыслях. Ищут только покой. Преступниками, от которых требуются энергия и динамика, бывают редко и то вынужденно.

     Сангвиники еще менее опасны, чем флегматики. Всегда возбуждены, склонны к живым впечатлениям, увлекаются, легко утешаются в горе и пресыщаются страстями. Не способны к сильному напряжению ума, к серьезному размышлению. Тихие, терпеливые, спокойные, послушные. Отличаются небольшим ростом и дородностью, пропорциональным сложением, свежим и веселым лицом, живыми глазами, мягкой и нежной кожей. Как правило, легки и проворны.

     По форме головы можно сделать такие выводы о человеке:

     — квадратная — энергия, твердость, уверенность;

     — круглая — инициатива, быстрота реакции, обходительность;

     — овальная — живость ума, гибкость, самостоятельность;

     — треугольная — ум, изворотливость, хитрость.

     Лицо — это единственная часть тела человека, которая оживляется мыслью. При известном опыте ее можно скрыть. Но даже самые опытные мошенники утомляются от своей игры, и тогда порок кладет печать на лицо, передергивает мускулы, затеняет глаза, красота сменяется безобразием, и обнаруживается плут, вор, убийца.

     По чертам лица трудно судить о личности человека, но предварительное впечатление можно составить, уточнив впоследствии, если удастся, путем анализа поведения, вербальных и невербальных характеристик. Верхняя часть лица характеризует мыслительные способности, средняя — душевные, чувственные качества — нижняя, от кончика носа до окончания подбородка — материальные свойства и склонность к порокам и преступлениям. Широкое лицо — большая уверенность в себе; если основная масса лица расположена ниже носа, то человек обладает к тому же большой физической активностью и энергией. Узкое лицо — нерешительность; основная масса лица располагается выше носа — человек обладает большой психической энергией. Его не выведут из себя мелкие и даже крупные неудачи. Заостренный профиль — проницательность. Лицо, расширяющееся от рта к ушам и далее сужающееся — жадность.

     Лоб:

     — широкий, квадратный, выдающийся вперед углами — творческий человек, мыслитель, мужественный, мудрый;

     — выдающийся в середине — лоб аналитика;

     — выпуклый у висков — тонкий ум и хитрость;

     — прямой, высокий, узкий — неразвитое воображение, тугодум, но твердость характера и последовательность действий;

     — скошенный назад — сообразительность, остроумие, практическая направленность.

     Волосы:

     — шелковистые, мягкие, тонкие — слабый характер, недостаток энергии;

     — жесткие, курчавые — твердый характер, серьезный ум, тяжелый нрав;

     — прямые, густые — грубый, тупой ум;

     — белокурые — чувствительность и нежность;

     — каштановые, черные — энергию, страстность, сладострастие;

     — красные — раздражительность, вспыльчивость, злость;

     — рыжие — чрезвычайную злобность или величайшую доброту;

     — густые волосы — силу, твердость, храбрость, жестокость;

     — редкие волосы — слабость, нежность, малодушие;

     — волосы иного цвета, чем брови, служат признаком притворства.

     Брови:

     — сближенные между собой, густые и нависающие определяют могучий ум, силу, энергию, твердость;

     — разделенные, редкие и гладкие — слабость ума, слабость физической силы, кротость.

     Глаза.

     Какие только эпитеты не дают глазам: зеркало души, залог верности, кратер ненависти, символ жизненной силы, мягкие, нежные, пронизывающие, жесткие, пустые, невыразительные, стеклянные, холодные, отсутствующие, влюбленные, смеющиеся, плачущие. По существу, все возможные определения человеческих чувств можно приписать глазам. Взгляд может возбуждать, приковывать, выражать боль и ненависть, может «убить».

     Форма глаз:

     — большие, навыкате — умственная посредственность, хорошая память, открытый характер, надежность, воля, энергия;

     — круглые, маленькие — проницательность, хитрость, злость, насмешливость, ненадежность, поверхностность, подверженность влиянию;

     — низкое верхнее веко, заходящее на зрачок, — отсутствие аналитических способностей; верхнего века не видно — сильный аналитик.

     Расположение глаз:

     — широко поставленные — холодность, трезвость, практичность, нерешительность, широта натуры;

     — узко поставленные — идеалист, фанатик, стремление к совершенству, требовательность, легкая возбудимость.

     Выражение глаз:

     — живые, ясные и блестящие — доброта, робость и слабость ума;

     — невыразительные, тусклые — малая рассудительность, неспособность к душевным волнениям.

     Цвет глаз:

     — черные, карие — храбрость и твердость духа;

     — голубые — наоборот;

     — зеленоватые — горячность, вспыльчивость, смелость, храбрость;

     — черные с голубыми белками — злость, жадность (глаза цыгана).

     Ресницы густые, веки мало открытые — грубость и глупость; ресницы и веки очень открытые, зрачок четко очерчен — ум оригинальный, причудливый.

     Нос:

     — прямой, почти перпендикулярный лицу — мужество, постоянство, настойчивость, самостоятельность;

     — орлиный — сила характера, воли, мыслей, любовь к поживе;

     — приплюснутый, наклоненный к губе — обжорство и сладострастие;

     — тупой и короткий — простой ум, легко поддающийся обману;

     — маленький, худой, подвижный — насмешливость;

     — ровный, прямой, неподвижный — узость ума, холодность, скептицизм;

     — вздернутый — доверчивость, склонность к подчинению.

     Рот:

     — правильные очертания — сильный, рассудительный ум;

     — сжатый, прямые узкие губы — холодность, практичность, склонность к стяжательству, скупость, любовь к порядку;

     — открытый — глупость;

     — толстые губы — доброта, откровенность;

     — сжатые губы — тщеславие, хитрость, склонность к злости и жестокости;

     — укороченные губы — скупость, жадность, алчность;

     — приподнятая верхняя губа — доброта или слабость ума;

     — отвислая нижняя губа — высокий ум;

     — мясистая нижняя губа — страстность (именно поэтому женщины любят подрисовывать ее себе, пытаясь обмануть избыточной сексуальностью);

     — опущенные углы губ — дурные качества, пессимизм.

     Челюсти, зубы:

     — широкие челюсти — сильный, жестокий, склонный к авантюрам;

     — длинные зубы — слабость, робость;

     — мелкие зубы — хитрость, тонкость ума, мстительность, тяжелый характер;

     — выдающиеся зубы — недостаток энергии, острый ум;

     — открытая верхняя десна — флегматичность, холодность.

     Уши:

     — большие, широкие, толстые — тупоумие, склонность к практическим делам;

     — не очень большие — интеллигентность, внутренняя слабость;

     — неподвижные — холодность, эгоизм;

     — отвислые, подвижные, тонкие — острый ум, храбрость, независимость.

     Подбородок:

     — круглый с впадиной — доброта;

     — мягкий, мясистый, раздвоенный — чувственность;

     — широкий, плоский — холодность, эгоизм, драчливость;

     — угловатый — умный, ловкий;

     — толстый, жирный — тупоумие;

     — срезанный назад — слабость нравственных качеств;

     — выдающийся вперед, заостренный — смелость, сарказм, упрямство;

     — костистый, худой, заостренный — жадность, честолюбие, ум, хитрость.

     Ш. Фурье описал 600 нормальных человеческих характеров. В криминале их не меньше. Приведенные портретные характеристики, с одной стороны, дают возможность понять человека, но с другой, зная их, можно замаскировать свою внешность и намерения, натянув фальшивую личину. Существует набор стереотипов, которые вводят человека в заблуждение. Например, полный мужчина представляется нам в большинстве случаев болтливым, добродушным, сговорчивым, доверчивым, эмоциональным, открытым; высокий, худощавый — нервным, честолюбивым, подозрительным, любящим уединение, скрытным; атлет — мужественным, смелым, уверенным в себе, энергичным, дерзким, инициативным. Следует добавить, что такой стереотип часто лишает нас возможности правильно понять человека, особенно если это касается высокого ранга руководителей.

     Дополнительные атрибуты стереотипа — одежда, косметика, голос и т. д. Например, военная или милицейская форма обеспечивает полное доверие к человеку. Грабители любят переодеваться так перед налетом. Брачные аферисты соблазняют женщин костюмом моряка, летчика, иногда даже генеральским мундиром. Если же для маскировки надеть костюм священника, что сегодня достаточно широко практикуют мошенники, то легко убедиться, что доверие к святому отцу — абсолютное. Как может замаскировать косметика, известно каждой женщине. Вместо одного человека под грубо намалеванной или умело нанесенной маской можно увидеть совсем другого. Непременный атрибут вора и мошенника — очки. Человек сразу кажется более умным, прилежным, порядочным.

     
ВЫВОДЫ

     1. Распознать человека сложно, практически невозможно. Чудовищный, часто прикрытый рафинированным обаянием эгоизм скрывает намерения преступника. Поэтому приведенные черты могут стать лишь вспомогательным материалом, используя который в криминальной ситуации, жертва может попытаться отыскать душевные струны преступника, на которых можно сыграть.

     2. Если это не удается, не сопротивляйтесь, не проявляйте никакого антагонизма, — вы жертва преступника, которому часто необходимо уничтожить вас. Есть небольшой шанс спастись. Попробуйте использовать его.

     3. Приведенными портретными характеристиками можно воспользоваться, накладывая их на известных лидеров государства, депутатов и местных деятелей. Большинство их деяний известны, и по ним можно судить о соответствии портретных характеристик и декларируемых официальных заявлений. Это хороший тест для начинающих физиогномистов.
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     Глава 6. Портрет вора в современном интерьере
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     «Прежде всего не надо быть бедным»

     Талейран
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      Психологические портреты воров и вороватых деятелей
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Мы говорили, что в нашем обществе преобладают нищие и воры. Но есть другой подход, который позволяет выделить в сегодняшней жизни тех, кто действительно существенно влияет на ее течение либо играет значимую роль. Это всего лишь три подвида: государственные воры, «воры в бизнесе» и «воры в законе» или, иначе, государственные деятели, дельцы и уголовники. Общее, что объединяет эти подвиды, — неуемное желание воровать. Но возможности у всех разные и, что самое главное, разный потенциал человеческих качеств и характера.

     В соответствии с объемом совершаемых воровских деяний на первом месте стоят деятели власти — руководители государственного и муниципального уровня, их чиновники, на втором — деятели бизнеса, т. е. банкиры, коммерсанты, предприниматели, и, наконец, на последнем — деятели криминала, лидеры преступных группировок — воры и мошенники. Несмотря на превосходство первого воровского подвида над остальными по возможностям и объемам воровства, по другому критерию — характер, воля, мастерство — профессиональные воры превосходят государственных. Попытаемся сформировать это представление в виде обобщенных психологических характеристик и присущих им черт характера.

     
Психологические портреты воров и вороватых деятелей
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Общие черты. Независимо от того, к какому подвиду относится лидер, действует он всегда традиционными способами. Умный, сильный, авторитетный; взяв на вооружение опыт большевиков, устраняет неугодных, заменяя сговорчивыми; пускает слухи, порочащие честь соперников; привлекает на свою сторону других сильных авторитетов, делит с ними власть. Лидер, как никто, реагирует на политическую и экономическую ситуацию. Иначе не выжить. Поправ традиционную спесь, вступает в союз с крупными воротилами ради огромного бизнеса и связей. Не обязательно этот симбиоз длителен. Когда союз перестанет быть полезен, сильный сожрет слабого. Именно вор, отмеченный властью лидера, имеет характер, выкованный в зонах, лагерях и тюрьмах. Но и стоящие рядом представители других воровских подвидов не слабаки. Это люди, для которых нет ничего невозможного. Каждого из них, обладающего характером, закаленным в невероятных трудностях лагерей и тюрем или в аппаратных баталиях на выживание, можно представить в одном из следующих обличий.

     1. Хитрый, дьявольски изобретательный, коварный, с бегающими глазками подлеца.

     2. За внешней безобидностью и добродушием скрыты неуемная энергия и железная воля. Умен не воровской ученостью, а крестьянской смекалкой. Хитрость не перерастает в коварство.

     3. Спокойный, расчетливый, с холодной улыбкой, может подсидеть кого угодно, на окружающих смотрит свысока, взгляд в упор, не кричит и не повышает голоса, но всегда будет услышан.

     Чтобы оценить каждый из подвидов по обобщенному критерию, рассмотрим такие черты личности, как ум, инициатива, характер и воля, сила и энергия. По этим параметрам оценка подвидов в баллах такова.
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Таким образом, вор обладает наивысшим жизненным потенциалом, поскольку набрал 4 балла из четырех; делец тоже высоко котируется — 3,2 балла; наиболее низкий жизненный потенциал у сегодняшних руководителей государства и чиновников — 2 балла. Это и объясняет все катаклизмы нашей многострадальной страны. Три подвида российского воровского сообщества определяют наше настоящее и будущее. Рассмотрим индивидуальные качества каждого из подвидов.

     Введем еще один оценочный параметр, обозначим его К и назовем коэффициент подлости. Он включает все негативные человеческие качества: лживость, подлость, предательство, жадность… Примем максимальное значение коэффициента подлости равным единице. Зависимость его от высоты положения и ранга представителей трех воровских структур — власти, бизнеса и криминала — показано на рисунке.

     Введем еще один оценочный параметр, обозначим его К и назовем коэффициент подлости. Он включает все негативные человеческие качества: лживость, подлость, предательство, жадность… Примем максимальное значение коэффициента подлости равным единице. Величина его для представителей трех воровских структур — власти, бизнеса и криминала — зависит от высоты положения и ранга. Для представителей власти высокое значение коэффициента подлости — необходимое условие вскарабкаться наверх. Это качество существенно влияет на карьеру, без него выбраться за пределы нижнего ранга невозможно. Чем выше ранг представителя власти, тем объемнее этот параметр, достигающий предельной величины на самом верху власти.

     Для представителей бизнеса коэффициент подлости — постоянная величина, константа. Увеличивать его не требуется: если обладаешь заданными качествами, станешь бизнесменом; если нет — бизнесом можно не заниматься.

     У представителей криминала коэффициент подлости с ростом положения уменьшается. Это происходит за счет «естественной» убыли: махровых подлецов в криминале — уничтожают. Поэтому лидеры преступных группировок, «воры в законе» имеют такую громкую репутацию, оставаясь сильными, волевыми и деятельными. Их коэффициент подлости ниже, чем в других категориях.

     Данная оценка справедлива только для нашего Отечества и имеет, естественно, исключения.

     
ВЫВОДЫ

     1. Для представителей власти высокий уровень коэффициента подлости К необходимое условие вскарабкаться наверх. Это качество существенно влияет на карьеру, без него выбраться за пределы нижнего ранга невозможно. Чем выше ранг представителя власти, тем объемнее этот параметр, достигающий предельной величины на самом верху власти.

     2. Для представителей бизнеса коэффициент подлости — постоянная величина, константа. Увеличивать его не требуется: если обладаешь качествами, определяющими суть этого коэффициента, станешь бизнесменом; если нет — бизнесом можно не заниматься.

     3. У представителей криминала коэффициент подлости с ростом положения уменьшается. Это происходит за счет «естественной» убыли: махровых подлецов в криминале — уничтожают. Поэтому лидеры преступных группировок, «воры в законе» имеют такую громкую репутацию, оставаясь сильными, волевыми и деятельными. Коэффициент подлости ниже, чем в других категориях.

     Данная оценка справедлива только для нашего Отечества и имеет, естественно, исключения.
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      Лидеры преступных группировок

     

     [image: after_title]


      
       Я и сам живу — первый сорт!

       Двадцать лет, как день, — разменял!

       Я в пивной сижу, словно лорд,

       И даже зубы есть у меня!

      

      Фольклор

     

     Ум, интеллект, смелость, риск, отчаяние. Лидеры обладают разными человеческими качествами. Одни являются генераторами идей, привлекая сторонников интеллектом и психической энергией; сила других в том, что они ничего «не упускают из виду» и знают, кто им полезен. Есть категория вожаков, главное качество которых — стойкая воля. Они искренни и решительны, упорны и сильны, не боятся критики и идут вперед, несмотря на сопротивление и зависть. Умны ли они или ограниченны — все равно, власть будет принадлежать им. Их упорная воля заставляет всех покоряться. Известный бандит Мадуев по кличке Червонец, которому инкриминировалось, помимо всех прочих преступлений, пять убийств, действовал всегда быстро, энергично, не отсиживался в норе. В иные дни совершал по два-три вооруженных налета. После серии разбойных нападений он перелетал на другой конец страны, где его никто не знал и он не знал никого. В считанные дни узнавал адреса богатых теневиков. Бил все рекорды получения информации.

     Авторитеты преступного мира сильны своим окружением. У Червонца было не больше трех сообщников. Но с ним считались. Там, где другие, выясняя отношения, «вели базар», он, не задумываясь, выхватывал «пушку» и стрелял. Однажды в следственном изоляторе его решили повоспитывать шесть охранников. Он уложил всех шестерых, запер в своей камере и ключ сдал дежурному. Но ему были присущи и иные качества. В отличие от других уголовников, он не пылал ни натуральной, ни показной ненавистью к «ментам». Наоборот, умел установить с сыщиками, дознавателями, работниками изоляторов и колоний неформальные отношения. В нем начинали видеть, помимо супербандита, яркую преступную личность, с которой интересно общаться. Женщины, у которых он жил во время своих гастролей, не слышали от него грубого слова и всегда имели цветы. Но вместе с тем ему были присущи и такие черты, как беспринципность и подлость, даже в отношении тех людей, которые были ему преданы.

     Это портрет одного из активных деятелей криминального мира.

     Используя этот пример, попробуем оценить, насколько точно и полно он отражает общие черты «вора в законе», пахана, авторитета. Рассмотрим то, что присуще характеру вора, что отражает главные его черты. Для вора ощущать свое лидерство так же необходимо, как дышать. Власть — важнее денег. Он испытывает глубочайшее удовлетворение, когда можно продемонстрировать перед окружающими свой ум, изворотливость, воровское благородство. Принимает решение продуманно, а исполняет — мгновенно.

     Находчивость — одна из главных черт лидера. В давние времена известную в полицейских кругах профессиональную воровку Обралову агент застал в церкви Владимирской Божьей Матери во время ее воровского промысла. Агент подошел сзади и положил ей руку на плечо. Повернувшись и сообразив, кто перед ней, Обралова закричала голосом, полным ужаса и мольбы: «Православные, мошенник в карман лезет!» Толпа сдвинулась угрожающе. Агент вынужден был исчезнуть. Находчивость для выживания занимает не последнее место. Воля, ум, активность, находчивость — главные качества, которые необходимы лидеру. Именно по этим признакам происходит естественный отбор вожаков.

     Для лидера нет моральных запретов. Часто он неблагодарен по отношению к людям, которые ему помогли, и, чтобы спастись, не колеблясь, предаст своих «шестерок». Человек холодный, хотя дружбой дорожит, но без сантиментов, выгоду блюдет. Сентиментальный романтик не может стать сильным и богатым. Изобретательный ум позволяет справляться криминальному лидеру с трудностями, которыми особенно богата его жизнь. Ему часто присуще чувство юмора. Остроумие проявляется в яркой форме, в виде лаконичных и острых фраз, направленных в основном на запугивание и подавление. Классический литературный пример — О. Бендер.

     Психология вора близка психологии игрока: риск привлекателен. Они стремятся к новым выигрышам не из желания накопить побольше, а чтобы иметь возможность продолжить свою рискованную гонку, поскольку она дает власть. Прекрати он свою деятельность, и его не станет. Деньги притягивают не сами по себе, а как свидетельство победы и успеха. Это люди, «сделавшие себя сами», они не унаследовали ни титула, ни богатства, ни положения.

     Наивысшая устойчивость и активность характерна для стран, у границ которых всегда бродит опасность. У человека также наивысшая эффективность проявляется в трудных условиях. Эти условия характерны для жизни и выживания преступника. Поэтому ему присущи те черты, которые реализуют эту возможность, то есть устойчивость и активность. Вор находится в состоянии войны с обществом. Каждый день он рискует свободой или жизнью, слабаку такую роль не сыграть. От природы вор — человек активный, деятельный. Условия и среда обитания эти черты в нем закрепляют и усиливают.

     Помимо описанных качеств характера вор использует приемы психологического воздействия на окружающих. Кто умеет вводить толпу в заблуждение, тот легко становится ее повелителем. Для этого искусственно создается и усиленно внушается окружающим идея о собственной исключительности, необычности и превосходстве над людьми. Распространяются о себе хорошие слухи. Источник — забудется, а слух останется. Демонстрация загадочности и недоступности — один из приемов. Дар будить любопытство к собственной персоне лидер всегда сочетает с нежеланием говорить о себе. Его интересуют другие: он расспрашивает людей, подбивает их на разговор, запоминает то, что считает важным. Легендарные в начале века короли уголовного мира: Лимончик из Одессы, Мишка Культяпый из Москвы — до сих пор служат примером для их преступных потомков.

     Другой традиционный прием воров и мошенников — внешняя представительность. В прежние годы у угрюмых, уголовных типов с финкой за голенищем это достигалось помимо мрачного внешнего вида, наколками и феней. Сегодня авторитетный вор не «засиженная» личность, у которой татуировки нет разве что на ногтях. Он хорошо «прикинут», в его окружении — телохранители, помощники, юристы, представители власти и правоохранительных органов. Он имеет несколько квартир, дачи, автомашины. Учреждает коммерческие предприятия и банки, скупает недвижимость. Приобретает акции, ценные бумаги, векселя, чтобы легализовать доходы, отмывая «грязные деньги» в государственных аферах вместе с собратьями от власти. Главари преступных группировок отдыхают с семьями за рубежом, где нередко обдумывают планы новых операций, обучают детей в престижных лицеях и университетах, владеют недвижимостью и фирмами.

     Перечисленные качества вора, но не преданность и исполнительность, поднимают его над криминальным сообществом. Ни один умный исполнитель не станет терпеть лидера, не обладающего такими качествами. Это только в советской системе руководили льстецы и угодники. Поэтому она и выродилась. Нерешительность — существенная причина неудач. В воровской среде не боятся взять на себя ответственность. Как писал И. Бабель: «Ни сталь поступков, ни бешенство этого человека, содержащего в себе все, чтобы властвовать, не заменяет ему уверенность в том, что надо делать в любой ситуации. Вы не знаете, как поступить. Лидер знает». Более того, лидер не стесняется принять коллективное решение. Человеческий ум — тоже энергия. Сотрудничая, интеллекты образуют «энергетический банк» знаний и опыта.

     Храбрость, инициатива, энергия, предприимчивость и прочие позитивные качества характера могут сойти на нет, если им не представляется повода проявиться. В криминале эти качества «задействованы» постоянно: и при совершении преступлений, и при разборках со своими конкурентами за удержание зоны влияния, причем все делается в духе лучших традиций — чинно, благородно.

     
Боевые качества лидера и руководителя. Настоящий лидер должен обладать качествами характера врожденными либо приобретенными в процессе выживания в сложных криминальных условиях. Среди них такие характерные черты.

     1. Волевые качества — именно то, что является самым главным для лидера. Это означает, что ему присущи неукротимая энергия, инициатива и активность, абсолютное самообладание, чувство независимости, доведенное до крайней необщительности, высокое мнение о долге. Подобными достоинствами обладают немногие.

     2. Аналитический склад ума — с интеллектуальной точки зрения важная черта, позволяющая схватывать на лету практическую сторону проблемы. Оптимизм — как свидетельство мироощущения человека, жизненный путь которого совершенно ясен и который даже не предполагает выбор чего-то лучшего; критическое мышление и умение противопоставить ближайший интерес будущему; способность наметить цель и достичь ее.

     3. Воображение, благодаря чему лидер не только четко представляет конечный результат реализации того или иного замысла, но способен генерировать идеи и делать из них умозаключения. Этому способствуют знания, полученные в другом месте или по другому поводу, но преобразованные в новом контексте. Идеи являются следствием опыта, ума и воображения.

     4. Знания и опыт, без которых не спланировать программу, ведущую к цели. Именно знание дает лидеру необходимую уверенность. У некомпетентного руководителя в основе — невежество, отсутствие знаний.

     5. Умение так организовать работу профессионалов и дилетантов, чтобы достичь намеченной цели при ограниченных способностях исполнителей. Дефицит профессионализма всегда ощутим, особенно у чиновников всех рангов. С умелым лидером работа движется без раздражения и паники.

     6. Решительность. Это качество делится на составляющие. Первая и главная из них — понимание того, что выполнить поставленную задачу людям по силам. К этому прибавляется вера лидера в успех: что можно сделать, будет сделано. Эти два элемента лидер должен использовать так, чтобы в него самого и в успех дела поверили все. Его решительность должна убедить в незначительности предстоящих жертв и потерь.

     7. Жестокость, беспощадность — качества, внушающие страх. А страх позволяет не только добиться безусловного подчинения, но воспитать преданность. Руководитель должен быть окружен таким ореолом.

     8. Привлекательность — при наличии перечисленных качеств выделяет лидера в центральную фигуру, к которой притягиваются остальные. «Титулы» играют большое значение. Самый свирепый оппонент всегда испытывает некоторое смущение перед титулованным лицом. Этой цели служит титул «вора в законе». Если государственные чиновники имеют строгий ранжир, а для них — все просители, то в преступном сообществе существует равенство. Как выделить здесь лидирующую группу? В нее войдут только самые сильные, волевые, мудрые — координаторы, наивысшие авторитеты. Только авторитет и мастерство выделяют личность, способную на самые решительные действия. Когда уже ничто не спасает, вытащит, например, из-за губы лезвие безопасной бритвы и будет стоять насмерть либо перережет себе горло.

     
Схема действий. Одна из главных задач лидера — выбор сферы и направления деятельности, определение зоны влияния, устранение конкурентов или установление с ними деловых контактов. Советы здесь не принимаются, настоящий лидер сам разрабатывает программу и назначает исполнителей. Когда он все обдумал, то может созвать совет, на котором готов выслушать мнения соратников. Сфера преступной деятельности все больше расширяется: от традиционно криминальной — рэкет и торговля наркотиками или оружием — до внедрения в самые разные области экономики, что обеспечивает прибыль на уровне бюджета страны. Наиболее весомое приложение криминальных сил — взаимодействие с подопечными бизнесменами, поддержка их деятельности, обеспечение «крыши». Чем сильнее и умнее лидер, тем масштабнее зона влияния, тем прибыльнее дело и тем шире сфера его интересов. Есть две схемы выполнения обязательств перед теми, кого они опекают:

     1. Традиционная, когда «крыша» может развести или кинуть своего клиента, разыграв какой-либо накатанный сценарий. Эти лидеры — из категории жуликоватых постсоветских людей, для которых главная цель — «хапок», сиюминутная выгода, без планов на перспективу.

     2. Когда «крыша» добросовестно выполняет защитные функции, отлавливая должников, выбивая из них долги и всеми силами способствуя процветанию подопечного, поскольку в деле, пусть и криминальном, люди думают о завтрашнем дне. Если бы этим занялись правоохранительные органы, должники попали бы в зону, как, например, одна из немногих руководителей проворовавшихся пирамидальных структур, президент фирмы «Властилина».

     
Путь наверх. Максимальный возраст «вора в законе» до 60 лет, большая часть из них — от 35 до 40 лет. В более молодом возрасте «вором в законе» становятся только потомственные преступники. Члены криминальных сообществ нередко имеют высшее образование, встречаются даже кандидаты и доктора наук, что особенно характерно для кавказских группировок. Правда, преступники и с начальным образованием могут проводить многоходовые криминальные комбинации и руководить сообщниками с более высоким образовательным цензом. В 1993 году в России короновали 11 уголовных авторитетов, в 1994-м — уже 33. Это было попыткой противодействовать засилию кавказских воров. Действительно, из 266 «воров в законе», данные о которых приведены в книге Г. Подлесских и А. Терещенко, 202 человека — уроженцы южных и среднеазиатских регионов. А действуют они в России. Неужели русский человек менее талантлив в этом деле, чем инородцы? Возможно, сказывается то, что в последнее время братва проявляет осторожность. Стать «вором в законе» — часто все равно, что подписать себе смертный приговор.

     Если низкая активность и результативность работы простого обывателя не всегда бросается в глаза, то в уголовной среде результативность гарантирует не только успех в жизни, но зачастую и саму жизнь. Поэтому здесь естественный отбор проходит значительно более корректно, нежели в других сферах деятельности, даже в армии и на флоте, где бездарности и прихлебатели, лицемеря и угодничая, могут добраться до самого верха. В воровском же деле как на охоте: либо ты завалил медведя, если храбр и отважен, либо он тебя задавил. Видимо, поэтому здесь не признают деления на «лиц кавказской национальности» и прочих. Существует лишь один критерий — человек хороший или плохой. Активность криминальным лидерам позволила, например, полностью захватить наркотический бизнес, вырвав его из ослабевших рук партноменклатуры. Наркотиками Союз занимался всегда, являясь крупнейшим поставщиком через третьи страны на Запад. Существовала доктрина подрыва западного общества изнутри — наркотический натиск на буржуазию. Сегодня та же доктрина с небывалым размахом действует против российского общества.

     
Окружение лидера. Криминал выдвигает лидера на верхний уровень. Он объединяет и направляет действия криминальной группировки, которая ожидает его решений, принимает и поддерживает их. В глазах соратников лидер обладает исключительными качествами: честностью по отношению к воровской братии, криминальным опытом, решительностью, знанием традиций и обычаев и т. д. В большинстве вожаки действительно обладают способностями, которые на деле подтверждают их лидирующее положение: сильные, волевые, целеустремленные, с хорошими организаторскими способностями, мастера интриг, умеющие искусно влиять на других, подчинять и ставить в зависимое положение, в том числе и противника.

     Наиболее важно иметь энергичный характер и сильную волю. Но помимо этого вожаки малых и больших человеческих общин должны быть психологами, понимающими душу подопечных и противников. Лидер, например, может связать жертве руки и посадить на гранату с выдернутой чекой, а может, если речь идет о жертве-интеллигенте, не покупать его, а оставить в убеждении, что он прикоснулся к тайнам, доступным только избранным и ему. Так проявляется мастерство истинного лидера, тонкого психолога межличностных отношений. Для достижения цели не гнушаются никакими средствами: от хитроумно распускаемых слухов до устранения опасного конкурента. Этот прием используют особенно часто, если речь идет о больших деньгах. Например, когда в 1979 году из центра на север к золотым приискам летела комиссия, которая хотела разобраться с производительностью, оборотом золота и утечкой его, самолет внезапно упал. Похоронили генералов с почестями, и с тех пор с ревизиями не торопятся. Уже тогда существовала устойчивая теневая структура, которая сегодня под опекой власти развернулась вовсю.

     Непосредственное окружение лидера составляет активная и мыслящая часть группировки — авторитеты. Каждый из них поддерживает его линию руководства сообществом, участвует в планировании операций и вместе с тем всячески стремится достичь лидирующего положения, не нарушая установленных канонов соподчинения, поскольку расправа в этом случае скорая и жестокая. Авторитеты разделяются на две группы: приближенные «воров в законе» и независимые уголовные специалисты, например крупные мошенники, шулера, вымогатели, окруженные собственной охраной, консультантами, помощниками. Авторитеты не имеют права созывать воровские сходки, участвовать в них, не осуществляют судейских функций, кроме как в своем окружении. Даже «каталы» — организаторы надувательства, которые в прошлом имели презрительную кличку «чернушники», заняли свое место среди авторитетов. С конца 1960-х годов «каталы» собираются на свои сходки, где делят сферы влияния, разбирают спорные вопросы, устанавливают правила сбора долгов, начисления пени за просроченную плату.

     Лидеры, равно как и их приближенные, которые постоянно ведут борьбу за место ближе к лидеру, руководствуясь «истинными заветами» прошлого, проявляют исключительный цинизм, наглость и жестокость в отношении несогласных. Наименее крутая расправа с ними — просто убийство. Убивают прямо на шоссе из автомашины или даже с вертолета, уверенно вводят шило между ребрами, когда противник не ожидает такой напасти. Как говорил Горбатый из известного фильма: «Мы тебя не больно зарежем. Чик и готово». Но зачастую убийству предшествуют длительные мучения: переломив позвоночник, бросают провинившегося в глухом месте, где он нескоро скончается в жестоких муках.

     Грузинские «воры» заразили своих российских коллег «вирусом» приобщения к коммерции и политике. Своих депутатов криминал уже выдвигает, есть их представители и в правящих кругах. Скоро российские «воры в законе» начнут контролировать выборы сенаторов и президента США. Начиная с 1993 года «воры» входят в контакт с представителями казачества, националистических партий. Цель — создание в России мощной криминально-военизированной структуры, способной целенаправленно влиять на государственные органы.

     До некоторых пор низвержение уголовного лидера криминального сообщества проводилось только по решению сходки, и причиной было только одно — отход от воровских принципов. Сегодня существует несколько причин, поскольку лидеры всех мафиозных уровней — государственного, финансового и криминального — в своей деятельности глубоко пересекаются, задевают интересы друг друга, влияют на доходы. В силу этого причинами низвержения авторитета могут быть:

     — неприязнь конкурента (деньги, обиды);

     — информационное «недержание» (утечка информации от лидера или его сообщества);

     — чрезмерное усиление, что грозит интересам других авторитетов;

     — возникновение сил, как правило, в самой верхушке власти, которые сами готовы перехватить криминальный бизнес.

     Чтобы уловить вовремя надвигающуюся опасность, проявляющуюся в виде слежки или навязчивого внимания к вашей деятельности, в оттоке клиентов, расторжении контрактов, провале переговоров, необходимо предпринять следующие действия:

     — выявить противника;

     — провести контригру на опережение, если возможно;

     — пойти на переговоры и найти компромисс, невзирая ни на какие потери;

     — если нападки несправедливы, но силы непреодолимы, соглашаться с отходом от занимаемых позиций, но учесть в дальнейшем «дружелюбие» конкурента.

     Если все это не помогает, спокойно отдавайте все. Деньги для умных — всего лишь средство, а не самоцель.
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      Дельцы и теневики
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— Хотел бы я иметь столько денег, чтобы купить слона.

     — Зачем тебе слон?

     — Слон мне не нужен. Мне нужно столько денег.

     
Происхождение теневого бизнеса. Дельцы — это профессиональные преступники в сфере экономики и хозяйства. Дельцы вершат свои дела в сфере финансов и экономики. Цеховики — это предприниматели, занимающиеся подпольным выпуском и сбытом неучтенной продукции. И те и другие особенно активизировались с 1970-х годов. На их предприятиях все было внешне благопристойно: рабочие-передовики, соцсоревнование, победители и грамоты от ВЦСПС. Целые заводы были подпольными. Платили государственным чиновникам 10–50 % прибыли, как сегодня криминалу. Руководители с чемоданами денег входили в самые высокие кабинеты и просили только об одном — не мешайте работать. И не мешали, ожидая следующего чемодана. А если его не было — уголовное дело и зона.

     Сегодня наблюдается расцвет теневой деятельности, поскольку современный российский бизнес основан не на законах, а на четырех столпах: взятки чиновникам, дань бандитам, обман клиентов, воровство у государства. Дельцы сознательно шли на нарушение законов, тщательно и продуманно маскируя свою деятельность. Они — интеллектуальная элита, которая не допускалась к управлению экономикой и государством номенклатурными нуворишами и аппаратчиками. Дельцы считают себя людьми энергичными, смелыми, дальновидными и, безусловно, честными. Официальные власти всегда относились к ним как к корыстолюбивым, безжалостным, антисоциальным и криминальным деятелям, подрывающим экономику страны. Те времена прошли, и деловой опыт теневиков потребовался и криминалу, и государственным ворам. Тот, у кого есть богатство, мечтает об авторитете, а тому, у кого есть авторитет, недостает богатства. Эти особенности привели к сближению двух наиболее мощных воровских группировок: уголовников и теневиков.

     Основные черты дельцов и теневиков соответствуют портрету преступных лидеров. Умный, сильный, авторитетный, обладающий большим опытом и логикой, сверхработоспособный и изобретательный, имеющий широчайший круг знакомств среди необходимых для дела людей и вместе с тем скрывающий свои планы и действия — вот портрет делового человека. У них высокий социальный статус, сохранению и повышению которого они придают большое значение. Единственная власть, которую они признают, — это власть денег. В силе девиз, близкий к воровскому: деньги превыше всего, но деньги ради дела. Все прочие человеческие ценности рассматриваются через призму выгоды.

     Основная категория дельцов — это творцы, лидеры, сами генерирующие идеи. Значительно меньшая часть пользуется творческим потенциалом соратников и наемных служащих. Но вторая категория особых успехов добиться не может в силу интеллектуальной ограниченности. Лидерство в их среде возникает естественно, благодаря инициативе, предприимчивости, творческому потенциалу и капиталу. Интересен моральный кодекс этих деятелей преступного бизнеса. «Главное в жизни — деньги, честность — донкихотство. Не ищи безвозмездных услуг — их нет. Веди неприметный честный образ жизни. Никогда не наказывай воровство воровством, лучше заработать. Предателю — всеобщее презрение. Круговая порука и выручка — основной закон жизни и условие процветания деловых людей».

     Предательство и двурушничество недопустимы. Стая соратников рвет в этом случае предателя. Все надежные люди моментально перестают его узнавать, озабоченные собственной судьбой, а шустрые помощники торопятся закопать патрона, пытаясь в благоприятный момент занять его место.

     Делец не находится в состоянии войны с обществом, как вор или грабитель, он уходит в подполье, скрывая свою деятельность или покупая у власти возможность действовать. Свободой он рискует так же, как вор, и, следовательно, должен обладать волей, характером, инициативой. Но риск — только разумный. Поэтому он никогда не ставит перед собой задачу быть на виду, не стремится руководить, все получается само собой. В отличие от «вора в законе», ему не нужно проявлять жестокость, беспощадность, привлекательность, он покупает и привлекает людей деньгами на должность, на работу, на свою сторону. Дельцу не нужно использовать приемы психологического воздействия на окружающих, прибегая к способам внушения или разыгрывая роль загадочного, недоступного и очень представительного человека, как это делают его криминальные собратья. Врожденная способность дельцов к манипулированию людьми и обстоятельствами позволяет им легко привлекать их к делу, побуждает служить себе на пользу. Они динамичны, контактны, обладают даром убеждения, хорошо адаптируются к социальной системе: выжили и в советском обществе, и в лагерях, выживут и среди криминальных «братанов». Человек для них — это всего лишь средство для достижения цели, бескорыстные человеческие привязанности не существуют.

     Опыт дельца — это изощренные творческие махинации, бесконечное число которых он раскрутил за свою жизнь. Творчество, инициатива, аналитический склад ума позволяют ему осуществлять хитроумные проекты, обходя законы. Он все делает безупречно, аккуратно, его логика железна. Эмоциональную пустоту он компенсирует, всецело отдаваясь делу, добиваясь больших успехов и обретая, таким образом, душевное равновесие. Его творчество направлено на две вещи: как расширить дело, как обойти препятствия и воспользоваться пробелами в законодательстве. Обычно ему все удается, поэтому он оптимист, даже после крупных потерь, которые воспринимает философски. Неудачи толкают его к продолжению деятельности с удвоенной энергией, чтобы восстановить потери. Главное качество теневика: способность объединяться, доводя свои проекты до завершения, не интересуясь влиянием или воздействием на них государства. Тот, кто не обладает такими качествами, осужден на быструю гибель. Доказательство тому — простаивающие и погибающие государственные предприятия и функционирующие частные.

     Основные черты дельцов демократического периода адекватны портрету государственного деятеля, поскольку большая часть бывших номенклатурщиков с 1990-х годов сместилась в теневую деятельность. Вместо личности, соответствующей приведенному выше «моральному кодексу», на деле видим совсем другой портрет. Покажем в сравнении характеристики дельцов до 1990-х годов и после.
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Схема действий дельцов и теневиков. У дельцов нет комплексов в делах: есть дефицит на рынке — надо его закрыть; чем быстрее, тем выше прибыль. Если надо организовать пошив тапочек, они сделают это при условии хорошей прибыли. Если есть спрос на гробы за рубежом, создадут большую фирму и, запустив дело, передадут раскрученное менее деятельному и энергичному партнеру, продолжив поиск идей, заказов, целей. Часто в роли дельца выступает хозяйственный руководитель, имеющий в распоряжении государственное или кооперативное производство. Например, председатель райпо закупал мебель у предприятий для населения района, устанавливал в личном кооперативчике на нее новую фурнитуру и продавал за двойную цену. То же самое делал заведующий овощной базой: минимальное количество продукции закупал у населения, остальное — у государства, при реализации назначал тройную цену. Уголовный термин «блат», что означает — преступный, уголовный, широко вошел в обиход. «Достать по блату» — было предметом гордости обывателя, свидетельством приобщенности к элите.

     Используя простейшие операции, например наценку на стеклянную тару, дельцы ухитрялись в короткое время наживать крупные капиталы. Их называли «стеклянными королями». Накануне наценки вывозили со склада имеющуюся тару, наутро — завозили обратно, укладывая в карман солидный куш. Схема работала особенно удачно в годы, когда инфляция заставляет постоянно проводить переоценку. Аналогичным образом действовали и действуют короли других ведомств: мыльные, табачные, спиртные и т. д. Схема действий простая: урвал, лег на дно, отсиделся, новая операция.

     С появлением теневой экономики произошло вторичное после революции перераспределение национального дохода: дельцы изобрели способ изъятия денег у государства, а криминал изымал деньги у них. Сегодня этот способ действует еще эффективнее. Феодализм, установившийся в стране, позволяет удельным князьям в вотчинах делать все, что считают нужным. Яркая иллюстрация тому — Чечня: и монету чеканили, и золотом «черным» торговали, и порядки свои установили. Выдержали даже косой взгляд «царя и его псарей», не останавливая деятельности подпольного объединения «Чеченингушзолото», существенно пополняющего бюджет республики. Объединение существовало рядом с советским «Северовостокзолото». Это стало одной из причин «нерентабельности» государственной золотодобычи. Налажена цепочка от скупки до реализации, включающая тайные квартиры — центры скупки и организации транспортировки, экспедиторов — в основном девушек славянского типа с нательными поясами, набитыми золотым песком, — своих людей в таможне, в УБЭП и УГРО. В настоящее время теневые дельцы скупают, не таясь, похищенный или нелегально добытый драгметалл по 5 долл. за грамм. Мировая цена — 12,5 долл. за грамм, государство покупает по цене около 11 долл., но расплатиться не торопится. Теневики обеспечивают наличный расчет, хотя платят в два раза меньше. Клиентов у них больше, чем у государства. Только в центральных районах Колымы за сезон добывается 20–25 т золота. По самым скромным подсчетам, около 10 % добываемого металла через подпольный синдикат «Чеченингушзолото» уходит в Чечню, которая только на этом получает 15–20 млн долл.

     История становления теневого бизнеса отмечена громкими делами и фамилиями, ставшими нарицательными. В Москве — трегубовщина, в Краснодаре — медуновщина, в Таджикистане — одыловщина, Узбекское дело. В большинстве регионов страны каждая вторая организованная группа находится в тесной увязке с представителями власти, часто главарями шаек оказываются руководители хозяйственной системы, целые отрасли превращавшие в свою вотчину.

     Теневая организация в советские времена не начинала деятельность, пока не обеспечит «крышу над головой»: не купит местную власть, работников правопорядка. Отсюда и пошел сегодняшний термин — «крыша», означающий якобы бандитское прикрытие, а на самом деле — просто рэкет. Иначе говоря, бандитским промыслом занимались государственные чиновники, сместившиеся сегодня в разряд бизнесменов. Если это правило нарушалось, т. е. не делились с органами власти, то быстро — решетка, колючая проволока, лесоповал. Сегодня то же самое, но государство, видимо, по договоренности, отдало право «крыши» криминалу, делиться приходится и с властью, и с криминалом. Если это правило нарушается, то, помимо финансовых потерь, тюрьмы или зоны, может случиться и смерть ослушника. Как работали с теневиками начала XIX века тогдашние бандиты, описывает И. Бабель в рассказе «Как это делалось в Одессе». Сегодня и приемы жестче, и объемы круче.

     Самая распространенная схема работы дельца такова. Договор на закупку товара заключает фирма А, но сама реализацией не занимается, а продает фирмам В, С и Е, которые учреждены ею, чтобы класть в карман «наработанную» торговую наценку, скрывать доходы и прибыль от налогообложения. Очень хорошо, когда фирмы В, С и Е находятся в других государствах — Белоруссии, Украине, Казахстане. Тогда с легкостью обманываются все названные государства, а доходы дельцов возрастают в десятки раз. По прошествии года или меньше фирмы В, С и Е либо исчезают, либо объявляют себя банкротами, не уплатив налоги государству за весь срок деятельности. Открываются другие фирмы с теми же функциями и с теми же доходами.
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      Исполнители
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Непосредственные исполнители преступлений, выполняющие поручения лидеров уголовной среды — «шестерки». Они строго подчиняются уголовному авторитету, даже если имеют свое окружение. За непослушание и невыполнение распоряжений — казнь. Все они мечтают о лидерстве, о роли значительного и авторитетного пахана воровского сообщества, но 90 % их так и остаются шестерками с бегающими глазками ненадежного человека, наглого, агрессивного, жестокого, беспринципного.

     В первые годы советской власти воровской клан пополняли беспризорники и лишенцы, все те, кто страдал от психологических и физических тягот жизни, общей неустроенности. Сегодня, через столько лет после заявлений о ликвидации преступности в стране, оказалось, что в преступность молодежь толкают те же причины, что и ранее. Тридцать миллионов людей, пропущенных через колонии за последние 30 лет Советской власти, существенно влияли на мораль общества. Столько было и есть учителей, обладающих криминальным опытом! Родившись и выжив в нищете, видя скрытое изобилие государственных нуворишей, лицемерно обещающих в скором будущем всеобщее изобилие, советский человек всю жизнь мечтал о достатке. К сожалению, прямого пути к этому не было, хотя, как заверяли, все пути открыты. Поэтому часто оказывалось, что единственная дорога к этому шла через преступление.

     Общественный слой «шестерок» создает прихлебательское и подсиживающее обрамление тех, кто находится «в силе», «в законе». Их отличительные черты — наивность, примитивизм и наглость, но они зачастую талантливы в искусстве притворства, обмана и блефа. Отличаются легковерностью, некритичностью, беззастенчивостью. Не имеющие совести, не способные иметь ее изначально, они стремятся только к удовольствиям, вплоть до самых грубых и примитивных. Их не посвящают в детали происходящего, их просто используют как беспрекословных исполнителей. Одни из них чаще всего попадаются на денежную приманку, другие на шантаж и провокацию, поскольку ничего, кроме того, чтобы «шестерить», не знают. Пошлые стандартные прибаутки, вызывающие тошноту у всех, кроме их самих, едва прикрывают серость, хамство и ограниченность. Совокупность этих качеств толкает их на любое криминальное деяние, которое поручают авторитеты. Встретив в человеке силу и ум, то, чего им не хватает, «шестерки» бывают поражены и раздавлены. Об этом говорят их манера держаться, мимика, голос. Страх, уважение, любовь — идеальные сочетания для того, кого можно использовать и выбросить.

     Жизненные принципы преступника вызревают постепенно. В детстве он отнимает игрушку у слабого, в отрочестве очищает карманы у пьяных, в зрелом возрасте со знанием дела готовит преступления, кооперируясь с себе подобными. Мировоззрение, мораль и философия типичного представителя нищенствующего клана, которому, например, «не западло» пригласить девушку в ресторан и смыться с ее шубкой, оставив обманутую расплачиваться по счету. Основной жизненный принцип исполнителя — получение благ. «Если от меня чего-то хотят, значит, я чего-то стою, а раз я чего-то стою, то почему я должен стоить дешево?» Людей с такими принципами легко использовать как наживку, как инструмент или как одноразовый шприц. Поманил пальчиком, показал зелененькую бумажку, бросил покровительственно с одобрением: «Ну, парень, ты крут!» — и считай, инструмент в твоем распоряжении. После дела инструмент выбрасывается на помойку или уничтожается, чтобы не было утечки информации. Так же поступают с ним, если вследствие своей «крутизны» он начинает отклоняться от заданной ему программы поведения. Нестойкость убеждений часто толкает исполнителей к действиям, нарушающим заветы старших. Катранщики редко пойдут, например, на прямое ограбление и шантаж своих клиентов, а их охранники, так называемые «жуки», вполне могут, обладая информацией, которую они получают в месте игр, пойти на насильственные действия.

     Занимаясь групповым воровским промыслом, исполнитель приобретает, благодаря только численности группы, ощущение неодолимой силы, и осознание этого позволяет ему поддаваться таким инстинктам, которые не проявятся в одиночку. В группе он анонимен, чувство ответственности исчезает, и проявляется тот самый беспредел, который можно видеть во властных структурах, в бизнесе и криминале. Поведение исполнителя в группе напоминает состояние загипнотизированного, у него обнаруживается склонность к произволу, буйству, свирепости. В группе он напрочь лишается способности к наблюдению и анализу, если последнее качество вообще у него есть. Рядовые исполнители не стесняются изменить свой имидж, переходя, например, от карманных краж в часы пик к выполнению функций «контролеров общественного транспорта», когда малое число пассажиров не позволяет «держать сидельник», т. е. воровать на определенном перегоне транспорта. Та же шайка здоровенных молодцов, которая залезла к вам в карман по дороге на рынок, преспокойно оштрафует вас за безбилетный проезд, предъявив документы по всей форме. «Не я штрафую, бюджет!», «У всех дети, плати, не булькай!», — рявкает хорошо поставленным голосом на оробевшую женщину один из трех молодцов в коже.

     С годами приходят знания и опыт. Они накладывают отпечаток на поведение каждого человека, в том числе и преступника, делая его действия более целеустремленными. Опыт придает им уверенность, они бойко «ботают по фене», но глаза выдают беспокойство. Этим исполнитель отличается от настоящих, «больших» воров, умеющих подавлять эмоции и даже натягивать маску честного человека. Тюрьмы дают самый большой криминальный опыт. Там авторитеты учат исполнителей воровскому мастерству, жестокости, предусмотрительности при совершении преступлений. Те, кто поумнее, приобретая этот опыт, выдвигаются, недалекие, которых большинство, либо погибают в соответствии с алгоритмом использования шестерок, либо проводят почти всю жизнь в заключении.

     Стремление остаться незамеченным, удержать в тайне участие в совершении кражи никогда не покидает преступника. Вместе с тем неудержимое желание раскрыть сокровенную тайну, поделиться ею со знакомыми заставляет часто выбалтывать обстоятельства совершения преступления. Если после кражи повезло остаться неразоблаченным, бравируя этим, исполнители рассказывают друзьям о легкости и беспечности воровской жизни. Проверка на болтливость — один из тестов, по которым проводится оценка деловых качеств исполнителя на его пути в авторитеты. «Пацан» не будет коронован до тех пор, пока не пройдет всестороннюю проверку. Тесты действительно выявляют организационные и деловые качества, характер и волю претендента. Одним из серьезных испытаний является, в частности, сбор средств в воровскую кассу. Эта операция требует не только умения уговорить «терпилу» или «мужика», но, если они не понимают «по-доброму», — нагнать на них страху, припугнуть так хитро, чтобы не взбунтовались, не вышли из себя, а оставались покорными данниками. Один из инструментов здесь — умение ругаться. По этому параметру также тестируют новичков. Есть русский мат. Но есть и уголовный. Слова те же, но в них такая ненависть, злобность, истеричность, что они сразу подавляют волю противника.

     Легкость и доступность входа в преступление соблазняют полуграмотных, ленивых, наглых, завистливых и трусливых, а значит, неспособных действовать в одиночку, толкают их к отказу от карьеры, требующей сообразительности, инициативы, энергии, личных усилий и воли. Ограниченная сфера функций, выполнение которых обеспечивает приличное существование, их вполне удовлетворяет. Те, кто попадает на нары за преступление, те, кого убивают в разборках, те, кого уничтожают свои же боссы, чтобы скрыть следы преступлений, — это «шестерки». Они приходят на смену выбывшим, чтобы на время заняв их место, уступить затем его другому российскому «гангстеру» с незаконченным начальным образованием. Страна нищих с избытком поставляет рекрутов для криминальных войн и российских лагерей. Многие из них гибнут и в разборках, и при силовых задержаниях, которыми власти демонстрируют «успешную борьбу с криминалом». Хотя чаще всего задержание сводится к тому, что «мальчиков» просят встать к стене и как можно шире расставить ноги. Через полчаса такого стояния их трудно свести вместе. В большинстве случаев задержанных, спустя какое-то время, отпускают.
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      Принципы выживания в воровском сообществе
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Условия формирования характера. Обстоятельства толкают на путь преступлений. Причем слабые люди, сильные и власти предержащие встают на этот путь по-разному. Для стоящих у власти рекомендаций как выжить не требуется. Пробравшись наверх, они продемонстрировали удивительную способность к выживанию, и, более того, это их место, и если не проявят чрезвычайную жадность, когда их интересы столкнутся с криминалом, что, как правило, плохо отражается на их судьбе, то процветают долго и действуют плодотворно во благо того самого криминала, который принимает их в свои широкие объятия. Остальным гражданам, которых можно разделить на две группы — сильных и слабых, независимо от рода деятельности — бизнес или криминал, следует руководствоваться разными рекомендациями.

     Значительная группа преступников и в бизнесе, и в криминале оказывается не приспособленной к такой деятельности ни профессионально, ни морально: нет навыков и опыта, нет характера и силы.

     В итоге все большее число неспособных, недалеких и озлобленных от легких преступлений переходят к страшным, жестоким ограблениям и убийствам. Беспредел, развернувшийся в России, беспредел в криминале, в антикриминальных структурах, во власти — иллюстрация тому. Большая часть обывателей встает на тот же путь преступлений, пытаясь обмануть, не уплатить, стянуть. Для этой категории граждан, чтобы выжить в криминальной стране, особенно в воровском сообществе, рекомендации простые:

     — не иди против сильного и не вставай на его пути;

     — пытайся заинтересовать сильного своими идеями;

     — спокойно принимай потерю;

     — формируй характер, работай над собой, чтобы стать сильным.

     Что же делает возможным встать на путь преступления, причем совершать их не тайком, как государственный вор или теневик, а в открытую, вопреки морали общества. Разрастанию криминального сообщества можно дать следующее объяснение.

     1. Решившись на преступление, вор психологически, по Достоевскому, уже возвысился над обществом.

     2. Нищета российского быта вынуждает человека быть злым. Отсюда пренебрежение моралью становится каноном.

     3. Двурушничество властей раздражает общество, появляются «робингудовские» мотивы поведения, когда преступление можно оправдать высокими целями.

     4. Пройдя через тюрьмы и лагеря, выжив там, отстояв зубами и ножом свою самостоятельность, преступник закаляется морально, укрепляет волю, характер. Бойцовские качества поднимают его над большей частью граждан.

     Инструментом влияния и на воровское сообщество, и на все общество является сила, идеология или религия. В бывших восточных республиках СССР приверженцы ислама проповедуют, как известно, покорность и непротивление старшим по чину и возрасту. На остальной территории управители заключили «пакт» с организованной преступностью. Суть его проста: подавление воли и недовольства населения страхом, насилием, преступностью. Иными словами, создаются условия существования несправедливой власти и, по сути, дозволяется свободная криминальная деятельность, способствующая процветанию государственных воров и преступного сообщества.

     И те и другие выполняют свои негласные обязательства, безбедно существуя в богатой стране с нищим населением. Сильных людей выбивают первыми — они нарушают общий фон покорности и послушания. Они погибают морально и физически в разборках и с криминалом, и с государством, поскольку учитывают только силу противника и не принимают в расчет его коварства. Вот как реализуется схема подавления коварным противником сильного и непокорного.

     «Черный мэр» города — «вор в законе» по кличке Маз, как на дореволюционном жаргоне называли мошенников первой руки, незаурядный человек с жутковатой славой, пытался навести порядок в городе, призвав к подчинению «махновцев», сильную группировку спортсменов, не признававших старых авторитетов.

     «Стрелка» черного мэра и непокорного лидера была назначена вдали от города, в песчаном карьере. По условиям каждый приехал на двух машинах с оружием. Машины встали по разные стороны карьера в сотне метров друг от друга. «Черный мэр» с помощником и лидер «спортсменов» с помощником направились навстречу друг другу. По пути, закуривая сигарету, «черный мэр» уронил и раздавил ногой якобы пустую пачку, а в ней находилась радиостанция «всплеск», которая послала в эфир сигнал. Когда противники сблизились, вдруг послышались звуки гармошки и из-за пригорка выехал ярко раскрашенный армейский джип, за рулем которого сидел негр в белом костюме. Магнитола в машине была включена на полную мощность. Радостно сияющий негр, остановившись невдалеке от соперников, пьяным голосом спросил, правильно ли он едет в Африку. Пораженные бандиты не успели прийти в себя, как негр нырнул вниз и поднялся с автоматом в руках. Длинная очередь уложила оцепеневших от неожиданности крутых спортсменов.

     Вероятность выживания в криминальном государстве для государственных чиновников составляет практически 100 %; для бизнесменов — 50 % (может «наехать» или «развести» криминал, ограбить или убить конкурент, подавить власть имущие); для криминала с их рискованной деятельностью вероятность выживания еще меньше, поскольку и сами друг друга уничтожают, и власть устраняет уже отработанный и использованный материал.

     Риск оказаться в заключении, быть «кинутым» коммерческими и криминальными структурами или оказаться банкротом для представителей власти практически отсутствует. Но, как ни странно, для сильного человека, несмотря на его высокий потенциал, вероятность прогореть, провалиться, пропасть раза в два выше, чем для слабого. Сильных убирают, поскольку конкуренты не нужны.

     Способность выжить зависит от двух факторов: необходимо знать свою цель и уметь найти средства для ее реализации. Способность выбрать цель гарантируют образование, опыт, интуиция; возможность найти средства, в первую очередь, приспособляемость к ситуации и, естественно, твердый характер, без которого нечего рассчитывать на успех. Не зря говорят: «Лучше иметь твердый шанкр, чем мягкий характер».

     
Среда обитания. Сегодня, чтобы успешно заниматься делами, необходимо знать, как взаимодействовать с бюрократией и криминалом. Бюрократическая каста обладает традициями, корпоративным духом, постоянством, т. е. целым рядом условий, делающих ее главным властителем в государстве. Власть — это те, кто принимает решения; бюрократия — это те, кто умудряется использовать эти решения себе на пользу. Бюрократический аппарат выполняет две функции: главное — отвлекает внимание общества от действий власти; обеспечивает себя, используя стандартный инструмент — взятку. Объемы поборов через взятки настолько велики, что превосходят доходы уголовников в криминальной деятельности.

     В любом обществе есть две взаимозависимые составляющие: производитель и потребитель. В идеальной системе они действуют самостоятельно, уплачивая налоги государству с прибыли. В сложном случае, каковым является сегодняшнее состояние экономики России, производитель должен быть вообще освобожден от налогов.

     При такой схеме экономических отношений уменьшается потребность в воровстве, не возникает проблем со сбором налогов и не создаются громоздкие и неэффективные фискальные системы. Именно по такой схеме организована деятельность теневых структур, отчисляющих дань, правда, не государству, а мафии, включающей бюрократию и криминал. Тем не менее, несмотря на простоту и эффективность подобной схемы отношений, государственные руководители, боясь потерять долю от участия в мафиозном дележе и остаться только на зарплате госслужащего, предпочитают старую, отработанную структуру взаимодействия государства и производителя, которая позволяет им обирать практически всех.

     Производителя и поставщика они облагают поборами за лицензии, квоты, фонды, заставляя неофициально выплачивать огромные взятки за свою благосклонность, выражающуюся в виде резолюций и подписей, а также официально оплачивать свои услуги. Помимо этого производители, поставщики и потребители облагаются налогами, от выплаты которых они всеми силами пытаются уйти. Таким образом, единственный способ выживания в бюрократическом государстве — взятка. Кто не может по каким-либо причинам или не умеет дать взятку, не добьется успеха, в конечном счете, не сможет выжить в сообществе.

     Криминал играет сегодня более значимую роль в обществе, чем власть, действуя параллельно с ней и облагая данью всех по наводке одних и тех же информационных источников — банков и налоговой инспекции. Бандитские формирования, существующие параллельно с силовыми структурами, призванными защищать интересы граждан, создают напряженность вокруг предпринимателя, совершая наезды и разводки. Сами же их разрешают, демонстрируя оперативность, справедливость и силу. Все это делается для того, чтобы под угрозой уголовного беспредела можно было спокойно пожинать плоды деятельности теневых структур.

     Сложившаяся система отношений с криминалом позволяет существовать рядом с ним только при условии взаимодействия через предоставляемую им «услугу», которая называется «крышей». За эту услугу, суть которой — защита от других бандитских формирований, приходится платить до 20 % прибыли. Оплата производится «черным налом», т. е. сокрытыми от государства деньгами. По некоторым данным, около 40 тыс. фирм и предприятий, практически все, находятся в вассальной зависимости от криминала. А это значит, что за свою «услугу» криминал получает до 20 % бюджетных средств, или десятки триллионов рублей, используя их для поддержания своего существования. Об этой системе отношений предпринимателя с криминалом известно всем, и власть своим молчанием благословляет ее, подтверждая наличие «пакта» с организованной преступностью. Правда, в последнее время власть пытается отодвинуть криминал от этой статьи дохода. На тех же условиях аналогичную услугу, т. е. «крышу», предлагают силовые ведомства.

     Еще в прошлом веке Г. Лебон высказал убежденность, что социалистические идеи преобразования частной собственности в государственную доконают народы, соблазнившиеся этими лозунгами. Сегодня на обломках социалистической империи царствует право силы и криминала. Ситуация напоминает Америку 1920-х годов, времена «сухого закона», когда бутлегеры наживали огромные состояния. Пирамида власти рухнула, и преступники вместе с властью растаскивают все, что можно. И те и другие действуют, исходя из одного простого принципа: урвать как можно больше, не задумываясь, что будет с ограбленным человеком и обществом.

     
Депутат — премьеру:

     — Да вы же понятия не имеете о народе! Сядьте в любой трамвай, побывайте на рынке и послушайте, что говорят о вашем правительстве.

     В тот же вечер премьер вышел на улицу без охраны и, поднявшись в первый же трамвай, строго сказал вожатому:

     — К ближайшему рынку, пожалуйста.

     
ВЫВОДЫ

     1. Нормальная система организации экономических отношений не устраивает власть и бюрократию, поскольку их разрешительная функция останется невостребованной и уйдет большая часть доходов, получаемых через взятки и другие поборы.

     2. В бюрократическом и криминальном обществе инструментом взаимодействия с властью является взятка, с криминалом — отчисления за «крышу».
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       Государство быстро и сознательно

       Превращает старцев в жмуриков,

       Опекает исподволь, старательно

       Полчища чиновных жуликов.
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      Информация и мошенники
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Должности и характеры, воспитание и преступление, интеллект и безнравственность оказались перемешаны в российском народе, и отобраны, как правило, не сила, характер, мысль — они остались на задворках, а наверх попали вороватые, подлые и соглашающиеся.

     Представители чиновной элиты, общественные деятели, государственные руководители не считаются уголовниками, как правило, избегают наказания, несмотря на громадные объемы мошеннической деятельности. Их мошенничество основано на владении информацией и использовании ее для проведения афер. Масштабы дел мошенников этого ранга во много раз превосходят самые крутые махинации уголовной среды, но у них есть еще одно отличие от уголовников — кастовая, клановая неприкосновенность. Чиновники МВД и прокуратуры редко преследуют служителей иных государственных ведомств. Это дает государственным мошенникам практическую неуязвимость, они скрываются за личиной благопристойного гражданина и ответственного служащего.

     Кто сегодня располагает коммерческой информацией? Государственные чиновники, обреченные на пожизненный успех своим номенклатурным статусом. Через них проходят документы. Они могут найти нужного партнера, быстро преобразовав официальные отношения в личные контакты.

     Стандартный чиновник, который всегда торговал информацией, сегодня предпочитает уже не взятки, а участие в прибыли. Более того, поскольку цена деловой, коммерческой и промышленной информации растет, растут и их доходы.

     В отличие от научных идей и разработок механизм экономических махинаций выглядит примитивно: некий государственный служащий, обладающий конфиденциальной информацией, сообщает достоверные сведения биржевикам, которые сбрасывают ценные бумаги, падающие в цене, и приобретают те, что поднимутся. Вот пример такой аферы, описанный Ж. Бержье в своей книге «Промышленный шпионаж».

     В начале века Германией был подписан тайный договор с Францией и Румынией, в соответствии с которым Берлин обязался выкупить облигации немецких займов, размещенных в этих странах. Германия обещала платить 12,5 % за погашение облигаций, в то время как внутри страны Германия платила по 2,5 %. Поскольку долг был очень велик, конфиденциальная информация о великолепной возможности заработать, естественно, вышла из-под контроля государства. За сравнительно скромные деньги маленький государственный чиновник продал ее финансисту. Тому осталось только скупить облигации, набавляя к себестоимости 3 %, и перепродать их во Франции и Румынии. Таким образом, каждый миллион, потраченный на эту аферу, должен был принести четыре миллиона. Правда, финансисту в данном случае не повезло, вместо высоких доходов он попал в тюрьму. Но в большинстве случаев подобные операции проходят успешно.

     Власть в России — это бесконтрольная возможность распоряжаться гигантскими людскими и материальными ресурсами. Информация — один из главных инструментов власти. Владея ею, можно получить должность, деньги и, следовательно, еще большую власть.

     В развитых странах деньги дают власть, у нас — власть дает деньги. Не случайно страна долгие годы содержала огромный аппарат сбора и обработки информации — КГБ. Сегодня политическая информация в меньшей цене, чем коммерческая, хотя и политическую информацию, и информацию о личности с успехом можно использовать, и это, видимо, делается для получения дополнительных доходов. Сбор, обработка и использование информации приносит большие дивиденды. В связи с этим государственные чиновники используют не возможности своего ума и таланта, а связи и положение.

     Чем больше экономическая нестабильность в стране, тем выгоднее положение чиновников. А способов скрыть огромные дивиденды, получаемые от взяток и махинаций, у них достаточно. Можно приобрести акции на подставные фамилии, превратившись в заводчика и фабриканта, можно открыть счет в зарубежном банке, куда поступают и взятки от благодарных отечественных и зарубежных предпринимателей за выгодные контракты, процент прибыли от «совместной деятельности». Суммы на счетах современных «корейко» растут незаметно, но быстро.

     
      
       Как увидишь — Черномырдин,

       Знай, что где-то что-то стибрил;

       Как принюхаешься — мразь,

       Знай, что пахнет так Чубайс;

       Как потрогаешь — скользкий,

       Значит рядом Березовский;

       Как услышишь об уроде,

       Вспомни — это тот Мавроди;

       Ельцин прочитаешь слово —

       Жадности и воровства основа.

       Может, хватит ощущать,

       А пора за горло брать?

      

     

     В качестве примера воровства на государственном уровне рассмотрим алмазодобывающую промышленность. В 1991 году Президент Республики Саха (Якутия) преподнес в подарок Президенту России бриллиант в 270 карат. С тех пор государство не получало ничего от АО «Алмазы России — Саха», хотя объем вложений этого АО в зарубежные фирмы и банки составлял свыше 1 млрд долл. в год. Проверок деятельности предприятия не было, и лишь в конце 1996 года возбуждено уголовное дело о неуплате налогов. Как правило, уголовные дела возбуждаются в тех случаях, когда отчисления наверх прекращаются или снижаются, что, видимо, и произошло в том случае.

     В алмазодобывающей промышленности доходы от экспорта алмазов и бриллиантов уступают только нефтяным и газовым. В Республике Саха сосредоточено 98 % добычи российских алмазов и производства бриллиантов. В 1992 году по указу Президента России создано АО «Алмазы России — Саха», акции которого распределены следующим образом: 32 % принадлежит Правительству РФ, 32 % — правительству Саха, 23 % — трудовому коллективу, 8 % — районной администрации и 5 % — фонду социальных гарантий военнослужащих. Саха — это бывшая Якутия, которая без войн и шума сначала изменила свое название, а потом, по существу, экономически отделилась от России. Правильно ли это? Наверное, да. Властители страны только снимают деньги с республики, ничем не помогая ей в тяжелейших климатических и природных условиях. Якутия на самообеспечении, но кто-то из госдеятелей получает свою 32-процентную долю. Такова цифра доходов на государственном уровне только из одного источника — 320 млн долл. Если просуммировать все возможности — цифра будет того же порядка, что и бюджет страны. Минимальные доходы российских воров высшей категории — это объемы бюджетного дефицита, максимальные — сопоставимы с самим бюджетом.

     За 1994 год и первую половину 1995 года в банках России за счет псевдобанкротств и других махинаций похищено более 3 трлн руб. — многократный бюджет России. Но статистика такими деликатными делами не занимается. Российские валютные средства, размещенные в западных банках, столь велики, что намного превосходят выпрашиваемые у Запада кредиты, причем эти кредиты идут в Россию из российских же денег. Все наворованные капиталы размещаются в зарубежных банках.

     Огромные прибыли, получаемые спекуляцией в экономике, на бирже и в банковской сфере, практически исключают возможные способы борьбы с экономическими преступниками. В США мошенники от бизнеса присваивают денег в десятки раз больше, чем весь уголовный мир страны. Один из главарей американской мафии сетовал на то, что он занялся не тем бизнесом: вместо биржевой деятельности — гангстерские махинации. Бесчисленные примеры в России показывают, что финансовые аферы редко приводят в тюремную камеру чиновных героев, хотя наживаются они быстрее и мощнее, чем криминал.

     На бирже выигрывает тот, кто играет «краплеными картами». Это те, кто имеет достоверные сведения конфиденциального характера. Чтобы получить сведения, можно купить чиновника либо вложить деньги не в научные исследования и разработки, а в шпионаж. Ценность коммерческой и технической информации неуклонно растет. Бизнесмену-интеллектуалу не надо ни денег, ни производственных мощностей, ни исполнителей. Важно только уметь получить и использовать информацию.

     Коммерческая аксиома, простейшее правило коммерции выглядит так: получив информацию, следует оперативно пустить ее в дело. Выигрывает тот, кто сохранит максимальный темп. Имея в запасе пару месяцев, можно завалить рынок самой модной поддельной продукцией самых «лучших» производителей и получить максимум прибыли, в то время как автор идеи только разворачивает производство.

     Это касается и контрактов с зарубежными фирмами. Купив информацию у чиновника, можно перехватить контракт или завалить наш рынок поддельными изделиями. Чиновничьи возможности не ограничиваются торговлей информацией. Можно еще воровать деньги и ресурсы. В начале 1990 годов в Ленинградской области появилась германская фирма «Rusholc», что в переводе означает «Русская древесина». Инвестором было российско-германское СП «Акатер», генеральный директор которого, бывший делегат съездов партии, и учредитель — академик Академии наук СССР провели простую и наглую махинацию. Деньги Академии наук перечислили на счет немецкого предпринимателя, который вложил их от своего имени в строительство деревообрабатывающего завода. Появилось российско-германское предприятие с 90 % собственности немецкой стороны. В то время государство отслеживало еще деятельность мошенников такого масштаба, в отличие от сегодняшних дней.

     Незадолго до этих событий бандиты похитили академика, требуя выкуп. Каким-то образом правоохранительным органам удалось буквально на следующий день выручить его из плена. На основании эпизода сложилось впечатление, что находившиеся «под колпаком» у компетентных органов главные фигуры финансовой аферы были «прокачаны» на вымогательство. Когда это не удалось, мафия включила официальную систему устрашения. В итоге оба героя-учредителя — делегат партийных съездов и академик — угодили в тюрьму. Но ненадолго, пока шло следствие по делу о хищении государственной собственности в особо крупных размерах. Затем, в 1993 году появился Указ Президента об амнистии. Признавшие вину «герои» были выпущены из тюрьмы по амнистии. На следующий день, по крайней мере один из них оказался на ПМЖ (постоянное место жительства) в Германии, попытавшись стать степенным немецким бюргером, проживающим миллионное состояние — свою долю, уворованную в России.

     Ну а те, кто «боролся» с ними, предположительно, тоже получили удовлетворение. Взятки не обязательно передавать из рук в руки в тиши кабинетов. Так действует «мелкота», которую для острастки хватают с поличным. Обычно перечисляют деньги с одного анонимного зарубежного счета на другой.

     
      
       О прошлом вспоминать погано,

       А настоящее — отвратно.

       Каким же будет завтра?

      

     

     Приведенные примеры относятся к началу 90-х годов, когда только начинали кусками растаскивать российскую собственность. Сегодня приемы «бизнесменов» становятся более изощренными. Новый слой мошенников-предпринимателей, в отличие от мошенников-чиновников, использует интеллектуальные возможности, образование и весь арсенал мошеннических приемов. Для современных менеджеров знание социологии, психологии и мотивации поведения людей считается непременным атрибутом профессионала.

     Чиновники с успехом трансформируют политическую информацию в коммерческую и выгодно продают ее. Когда президент Филиппин Маркос со своей красавицей-женой бежали из страны, акции предприятий резко упали в цене, и те, кто заведомо знал прогноз политической коньюнктуры, продали их. А кто-то купил. Среди рядовых граждан провидцев, которые играют «краплеными картами», нет, поэтому именно маленькие люди со своим небольшим капиталом в результате финансовых афер становятся жертвами, как большинство россиян в 1997 году. Этот небольшой, вложенный вами капитал пропадает в других странах, куда скрываются руководители высоких коммерческих структур.

     Золото, которое воровал у своего народа император Эфиопии Хайле Селассие, ценности южно-вьетнамского президента Тхиеу, президента Индонезии Сукарно, правителей фашистской Германии и других международных мошенников, обкрадывающих народы, лежат в швейцарских банках рядом с «золотом партии», награбленным у советских людей за долгие годы коммунистического режима, и золотом, полученным российскими «демократами» за развал страны.

     
Шеф вызывает секретаршу:

     — Перепечатайте это письмо. Вы написали: «Дорогой приятель!» Этому мошеннику, жулику, проходимцу…

     — Хорошо, сэр. А как следует обратиться?

     — Дорогой коллега!
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      Мошенники в политике и у власти
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— Сэр, подержите мою лошадь, я скоро вернусь.

     — Но помилуйте, я член парламента!

     — Это меня не пугает. У вас вид честного человека.

     
Политика — это бизнес, это огромный финансово-чиновничий бивак, где продажа, торговля, обман, лесть и подкуп — традиционный инструмент взаимоотношений, куда вкладывают деньги и, томясь, ожидают дивидендов. Причем вкладывают, естественно, не сами политики и государственные деятели, а те, кто ждет от них определенных, намеченных заранее услуг. Деньги в политику можно вкладывать большие, поскольку прибыль превосходит все ожидания.

     Стало уже банальностью ругать политика за невыполненные обещания. Он их и не может выполнить в связи с тем, что над ним довлеют те силы, которые в оппозиции, и те, которые его поддерживают. Первых надо остерегаться, поскольку необходимо удержаться у власти; вторые — диктуют свои условия, оговоренные при финансировании выборной кампании, и желают как можно скорее вернуть свои деньги вместе с ожидаемой прибылью. Поэтому часто, находясь в подобной ситуации, политик, государственный деятель, чиновник вынужден следовать намеченной извне программе, отдавая долги и ожидая, когда сможет самостоятельно принимать решения. А чтобы отдать долги, необходимо идти на меры, часто связанные с обкрадыванием большинства населения. Так было с приватизацией, благодаря которой граждане рассчитывали оказаться в богатой России.

     Ваучер — бумажка стоимостью в 10 тыс. руб. — стала якобы эквивалентом имущества, переходящего в частную собственность каждого жителя страны. Можно спорить, в чем причина обнищания основной массы народа, но это бесполезно. Ограбление народа произошло. В течение нескольких лет в стране появились супербогачи и, как это должно быть в слаборазвитых странах, обнищавшее население. Бо́льшая часть народа не намного беднее, чем в советское время, но поражает контраст. Раньше только люди у власти имели неограниченные возможности использовать ресурсы страны в своих интересах, причем тщательно скрывали это. Сейчас появился другой слой, который, благодаря связям с чиновничьим аппаратом, пользуется широчайшими возможностями захвата материальных и других ресурсов. Власть действует примитивно, замазывая свои грехи перед народом: то появится в церкви в один из христианских праздников, то предложит гуманитарную помощь Запада, но не бесплатно, а «по дешевке». Это один из источников накопления первоначального капитала чиновниками средней руки.

     Можно, конечно, говорить о личной энергии, потенциальной пригодности, высочайшем даре и способностях к бизнесу. Главное все же здесь — первоначальный капитал. Богатые, у которых он был до начала развала государства, вложили его в дело и стали еще богаче.

     Проведем некоторую аналогию между действиями власти по отношению к народу и «белым братством» или кришнаитами, завлекающими в свои ряды одурманенных людей и отбирающих у них собственность. Кто устоит, когда из поющей и танцующей группы выходит девушка в белом и предлагает вам с молитвами и поклонами щепотку риса и глоток настоя на травах. Перед этим «аналитик» из поющей группы, проведя по внешним признакам тестирование стоящих вокруг ротозеев, намечает жертву, к которой и обращается девушка, поднося благочестивое «причастие». А в нем — клофелин или другие психотропные средства, подавляющие нервную систему, дезорганизующие мозг. Одурманенного «новобранца» группа уводит и помещает в приют для новичков, где в течение двух-трех недель «святые отцы» обрабатывают его психотропными препаратами. Возможности современной медицины неограниченны: успокоить и подавить, стимулировать активность, настроение и работоспособность, дезорганизовать деятельность мозга. Появились психотропные средства, которые дифференцированно воздействуют на психические функции и поведение человека, на память и работоспособность, вызывающие красочные галлюцинации, бредовое поведение, общее возбуждение или подавление. «Обработанного» человека уже не вернуть ни гипнозом, ни наговорами, ни электрошоком — он становится «зомби», членом «братства», готов отдать квартиру и все имущество.

     Чиновничья элита в захвате достояния страны действует примерно так же: одурманивает народ идеологией, вывешивает лозунги о свободе и равенстве, дает минимальный прожиточный минимум, самым исполнительным — «паек», использует в своих целях огромные материальные ресурсы страны. Один из эпизодов технологии хищения государственного имущества дает М. Бланк в своем репортаже в журнале «Деньги». Героем выступает, как его называют, «генерал Дима» — симпатичный на первый взгляд человек, который стал героем телеэкрана благодаря выпущенному им же фильму. По воле случая, вследствие то ли своей предприимчивости, то ли «покровительства» высоких чинов, затем он оказался в тюрьме. Но до этих несчастливых дней он сумел понравиться чиновникам, проявить себя и разбогатеть. Не считая мелких деяний, главного успеха он добился в сотрудничестве с Министерством обороны, предложив участие профессионалов-юристов в решении вопроса правового статуса армейской собственности на территории бывшей ГДР.

     Для установления диалога и реализации потенции «маленький клерк», в то время еще не «генерал», использовал простой прием, который трудно даже назвать мошенническим, — воспользовался для разговора с Министерством обороны «вертушкой» — линией правительственной связи, которая оказалась под рукой у помощника прокурора по хозяйственной части. Очень трудно предположить честность и бескорыстность в действиях нашего героя, но более всего — в действиях командной верхушки. Секретная генеральская операция по реализации армейской собственности в ГДР прошла успешно. Государство потеряло миллиарды.

     Все участники этой коммерческой операции получили свой куш. Не случайно «генерал Дима» смог, по слухам, циркулирующим в Канаде, где он с семьей жил до возвращения в Россию, сделать подарок своему брату Александру, студенту Торонтского университета. Этот подарок — вилла стоимостью в миллион долларов. Если простой клерк, участвующий в генеральской операции, смог «заработать» такие деньги, можно себе представить, какой куш отхватили генералы!

     
      
       Стратег и долгих лет воитель,

       Иных народов покоритель, —

       Мысль острая, как квашня!

       И генеральный результат — Чечня.

      

     

     В чем же причина разгула мошенничества в государственном масштабе. Ответ прост: на этом наживаются не только торговцы, но и купленные законодатели и государственные деятели. Это уже не частная деятельность уголовно-торговой мафии, это деятельность организованной преступности в международном масштабе. Торговая мафия, которая сомкнулась с уголовной, покупает чиновников, депутатов, государственных деятелей, образуя отечественную организованную преступность.

     Любые затраты на выборную кампанию окупаются через несколько месяцев. Каким образом? Депутат может получить доступ к информации о планах правительства, заключаемых международных контрактах и проводимых тендерах, ожидаемых и реальных инвестициях, экономической целесообразности размещения капитала, ожидаемых банкротствах и положении конкурентов, даже о состоянии уголовных дел любого масштаба. Наличие заказчика на эту информацию и оперативное использование ее приводит к возможности превратить ее в деньги и во власть. Это уже поняли все. Не случаен ажиотаж вокруг любых выборов, обилие партий и лидеров, огромные деньги на выборную кампанию. Иными словами, депутатские возможности стоят дорого, но и оплачиваются очень хорошо, оплачиваются даже услуги при голосовании в парламенте.

     
      
       Заседают, бурлят — но как спят

       Корифеи высоких палат.

       И любой из них — патриот,

       Непременно свое возьмет.

       Есть успех от их дел? Порой

       Досаждает злодей-геморрой.

      

     

     Помимо платных услуг, есть возможность проявить и собственную инициативу.

     Председатель подкомитета Госдумы по инвестициям материализовал свои депутатские возможности, поучаствовав в развале крупнейшего в Петербурге Объединения «Радуга» (бывшее телевизионное объединение им. Козицкого). На торгах, устроенных Российским федеральным фондом имущества, проходивших не в Петербурге, а почему-то в Москве, продавали 20 % акций АООТ «Радуга». Тридцать две тысячи акций продавались за 53 млн долл. Единственным покупателем было ТОО «Крам Плюс», учредителями которого были наш герой, председатель подкомитета Госдумы, и его сын, которые и купили этот пакет акций. Когда торги прошли, оказалось, что на счету «Крам Плюс» денег нет, но зато есть идеи. Суть идеи проста: есть контракт с американской фирмой «IVB», под который председатель подкомитета, используя свои «депутатские» возможности, обязуется получить в Российском банке кредит в размере 30 млн долл. Кредит ему удалось получить, правда, всего 8 млрд руб., но честь подписания кредитного договора он уступил директору АООТ «Радуга». Полученная сумма тут же отправилась на счет загадочной американской компании «IVB» в Финляндии.

     Когда было возбуждено уголовное дело по статье 147 УК РФ, оно недолго оставалось в «возбужденном» состоянии, так как главное действующее лицо — депутат, и допросить его невозможно без разрешения Госдумы. Простаком оказался действующий директор объединения АООТ «Радуга», повергший свою фирму в еще более плачевное состояние, чем до торгов в Фонде имущества.

     Это «депутатские» возможности, то есть возможности «чистого» политика, позволяющие получить в собственность крупнейшее объединение, взять кредит при наличии в стране огромного бюджетного дефицита, перечислить деньги на свой счет за рубежом. Какие же возможности имеют государственные чиновники, от которых, собственно, получают информацию депутаты? Как использовать эту информацию? Можно ли продать? Продают и за бесценок, и втридорога! Естественно, находят клиентов наиболее выгодных, которые платят больше. За бесценок отдают тем, кого боятся. А кого можно бояться? Преступный мир, который захватывает все больше ресурсов и власти, все более закабаляет разросшуюся чиновную орду и использует ее, покупая недорого важнейшую экономическую информацию. Если раньше в среди чиновников проводилась тщательная селекция с целью отбора наиболее преданных и стойких, то сегодня только личная преданность служит критерием качества. Известны факты, что в коммунистическое время наиболее ответственные работники, хранители важнейшей информации, даже кодировались на самоуничтожение, в то время как сегодня любая информация может стать достоянием того, кто заплатит. Да и не только информация. Высокий чиновник попросту может продать все, что попросят. Примеры тому есть.

     Когда бабушка, чтобы выжить в наши дни, покупает молоко в бочке, а затем продает в подходящем месте, предварительно подогрев его и выдавая за парное, — мы, не колеблясь, назовем такое действие мошенничеством. И это на самом деле так. Но когда глава администрации отдает деньги, поступившие на счет области из федерального бюджета, в кредит на недельку «своей» фирме — такому действию нет юридического определения. Денег поступает, допустим, 10 млрд руб., и отдает их ретивый чиновник всего-то под один процент в месяц, что в итоге составит «мелочь» — 100 млн руб. Это за месяц! А если каждый месяц так! Можно жить безбедно, не задумываясь о благополучии области и ее жителей, не считаясь с невыплатами пенсий и зарплаты. Однако никто их мошенниками не называет, их почтительно величают руководителями, главами, мэрами, губернаторами.

     Что делает правосудие, чтобы наказать высокого вора? Как правило, срабатывает кастовая чиновничья неприкосновенность, или иначе — организованная преступность. Организованная — значит связанная с государственными органами, в которой значительное место занимают государственные деятели, политики, чиновники. Во всех странах такая структура называется мафией. Любопытно, что в нашей стране существование мафии в приведенном определении до сих пор упорно отрицается, а если прозвучит какая-либо журналистская информация на эту тему, она тщательно затем маскируется.

     
— Вы чем-то огорчены, господин посол?

     — Да, ваше превосходительство, во время приема у меня украли золотые часы.

     — Вы кого-нибудь подозреваете?

     — Да, вон того господина с белым цветком на смокинге.

     — Но это мой министр юстиции!

     — Мне очень жаль, ваше превосходительство, возможно, я ошибся.

     Глава хунты отлучается на несколько минут и возвращается с часами.

     — Это ваши? — спрашивает он посла.

     — Да, ваше превосходительство. Но что сказал вам господин министр?

     — Ничего. Он даже не заметил.
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        Был деревянным прежде русский рубль,

        Теперь, поверьте, никаким.

        Те правили, что раньше, слабаки,

        Теперь, навряд ли, простаки.

       

      

     

     В существующей системе аппарат организованной преступности действует эффективно и целенаправленно. Сотни преступных сообществ поделили страну на сферы влияния и успешно конкурируют с властями в экономической и даже политической областях. Тысячи преступных групп создали, по существу, параллельную «налоговую службу», обложив поборами практически все коммерческие структуры.

     Криминальный беспредел порожден беспределом политическим, законодательным, экономическим. Функции насилия и грабежа в отношении граждан, которые раньше выполняло государство, сегодня поделили государство и преступное сообщество. Любой вид предпринимательства контролируется, начиная с мелкой ларечной торговли и кончая банковской и производственной деятельностью. Наличие так называемой «крыши» или «охранной структуры» считается непременным атрибутом бизнеса. На вас сразу обратят внимание и попросят поделиться, когда ваш счет в банке достигнет критической массы. Откуда и как эта информация поступает криминальным структурам, — загадка, которую почему-то не хотят отгадывать правоохранительные органы. Возможно, потому, что стиль работы преступных группировок основан на принципе омерты, т. е. молчания под страхом наказания. Заставляют молчать и своих, и клиентов, и сотрудничающих с ними представителей исполнительной власти, «оборотней», как их называют. Если кто-то становится носителем очень секретной информации, что может привести, например, к войне между группировками, утечке ее в правоохранительные органы или конкурентам, этих людей попросту убивают.

     Экономическое воздействие на предпринимателя дополняется силовым давлением. То, что рядовые коммерсанты становятся объектом такого давления, не удивляет. Слишком много в последние годы громких и тихих убийств на заказ; цифра в 40 тыс. умышленных убийств за год свидетельствует сама за себя. Удивляет, что преступления не раскрываются, информация о результатах работы правоохранительных органов не попадает в прессу. «Блестящие» достижения — громкие захваты рядовых членов группировок — только подчеркивают ситуацию: нежелание органов власти положить конец беспределу. Видимо, доходы от «охранной деятельности» идут и на верхние этажи власти. Более того, огромные деньги, которые получает преступный мир от поборов коммерсантов и отчислений теневой экономики, позволяет оплачивать им любой заказ по самым высоким тарифам. Преступники получили возможность оказывать давление на саму власть и ее исполнительные органы, получать конфиденциальную информацию, вплоть до афер, проводимых высокими руководителями и государственными деятелями. Шантажируя их, они получают еще больше информации о их деяниях, в том числе информацию о заключаемых и планируемых контрактах с западными фирмами, о секретных счетах коррупционеров от власти, о прошлых и настоящих грехах. Учитывая развитые способности к мошенничеству, эта информация используется настолько продуктивно, что элита мошеннической «масти» становится интеллектуальным органом управления всего преступного сообщества. Возможно, такое возвышение объясняется тем, что помимо интеллектуальных качеств, мошенникам присущи еще и повышенные психофизические качества. Они отличаются гораздо большей психологической устойчивостью, большим оптимизмом, самооценкой, они больше удовлетворены собой, чем другие преступники. Что же касается когорты чиновников, которые только вследствие сложившихся обстоятельств, а не по праву ума и порядочности занимают свои места, то абсолютная неспособность к мышлению ставит их в зависимость от любого физического, и тем более интеллектуального давления.

     
      
       Он был на удивленье глуп, но мил,

       С верховными всегда был в дружбе,

       И потому преуспевал по службе,

       И выше, выше восходил.

      

     

     Поскольку профессиональные преступники стали уходить от чисто уголовных преступлений, проникая в сферу коммерции и экономики, которые наиболее выгодны и менее опасны, смыкание с чиновничьим аппаратом для них стало просто необходимо. Подтверждением тому служит следующее. Правоохранительные органы задолго до краха «МММ», «Тибета», «Чары» прогнозировали мошеннические ситуации и предлагали принять соответствующие законы, проекты которых разработаны десяток лет назад. Но они не приняты до сих пор.

     В самых респектабельных компаниях, фирмах, банках существуют «специальные» отделы, штатное расписание которых рассчитано на шести-семипудовых молодцов. Задачи отделов — «наезды», «разводки», «снятие денег», вплоть до «гашения» клиентов. Эти отделы проводят и другие операции, которые тщательно продумываются и режиссируются, работают над отбором «клиента» — сотрудников какой-либо фирмы, которую планируют «кинуть». Идея проста: задолжавший крупную сумму «клиент» выдаст любую известную ему информацию, только бы избежать грядущих платежей. Искусство «наезда» состоит в том, чтобы поставить «клиента» в безвыходное финансовое положение, из которого выход — полное банкротство.

     Сценарий разыгрывают так. Сотрудник компании, например, заместитель генерального директора, зная, какие обороты в фирме и какие дивиденды получает владелец, часто оказывается недоволен своим материальным положением, хотя уже приобрел новую квартиру, новый автомобиль, дачу. Он ищет новые возможности. Наметившие его ребята подставляют ему «друга» или «дружественную фирму» в лице руководителя аналогичной, но не очень крупной фирмы. Директор, очарованный человеческими и деловыми качествами героя, дает ему возможность дополнительного заработка у себя. Через некоторое время клиенту поступает предложение полностью перевести фирму на свое имя, поскольку директор не справляется с несколькими направлениями своей деятельности, кроме того, настолько уверен в своем друге, видит его предприимчивость и полностью ему доверяет. Условия просты: всего 30 % чистой прибыли отдавать бывшему владельцу, а всем остальным можно свободно распоряжаться новому, причем все хлопоты по переоформлению фирмы бывший хозяин берет на себя. Польщенный клиент, которого, наконец, оценили по достоинству, соглашается на предложение, но с условием: на первых порах он будет совмещать работу в прежней компании с новыми обязанностями. Это даже нравится «другу» — не предает прежних коллег.

     Действительно, через неделю клиент оказывается единственным учредителем и президентом фирмы. В его распоряжении печать, расчетный счет, офис, склад с остатками имущества и даже лицензия на внешнеэкономическую деятельность. Можно начинать активную работу. Намечается программа, проводятся переговоры о подписании крупных контрактов — фирма работает. Но через пару дней неприятный сюрприз: в офис приходят трое молодцов, представившись сотрудниками спецотдела известного банка. Молодцы объясняют, что у фирмы, президент которой только вступил во владение, оказывается, есть долг по кредиту в их банке в несколько миллионов рублей и несколько десятков тысяч долларов. Кредит брала фирма, а ее владельцем сейчас являетесь вы. Проценты набегают, кредит надо возвращать. Когда?

     Новоявленному владельцу сразу становится ясно — «кинули»! В слабой надежде он еще пытается отыскать своего предшественника — «друга», который с квартиры съехал, а из фирмы его уволили. Владелец фирмы в психологическом шоке: квартиру, машину, дачу, все накопления необходимо отдать за чужие долги. Через три дня, когда президент на грани самоубийства, — радость. «Банк» приглашает его на встречу для обсуждения компромиссного варианта: можно снять с вас часть долга, а может быть, и весь, если вы дадите информацию («наколку») о возможности изъятия денег в компании, где вы работали прежде. Обороты ее гораздо выше, и наличность из кассы может покрыть вашу задолженность. Клиент получает второй психологический удар — он должен стать соучастником преступления! Безысходность, страх, корыстолюбие толкают его к принятию решения. В большинстве случаев согласие на сотрудничество дается, и, получив необходимую информацию, «банкиры» изымают деньги. Но клиент теперь — главный носитель самой конфиденциальной информации преступников, которая в большинстве случаев попадает к «крыше», опекающей ограбленную компанию. Выход один — убрать клиента, что делается буквально сразу после ограбления.

     
— Представляешь, моему другу точно предсказали будущее на семь лет вперед.

     — И кто же был этот пророк?

     — Судья, который читал приговор.

     
Застой власти не дает возможность определить, куда может пойти дальше организованная преступность. Возможен и такой исход, учитывая игры государства с преступным миром, когда криминальные структуры полностью захватят или купят власть в стране. Хотя необходимо отметить, что у криминального сообщества больше мускулов, чем мозгов, но, к сожалению, в сегодняшней структуре общества мускулы могут играть определяющую роль. В связи с этим возникает зависимость «ума общества» от «силы криминала». Возможно, это уже имеет место, и, похоже, власть не может противодействовать развитию сюжета. Слишком сильна зависимость от преступного мира.

     Преступность в России, заимствуя международный опыт, постепенно превращается в такую же стойкую структуру, как заморская мафия. Американская коза Ностра, итальянская каморра, японская якудза, сингапурская триада имеют примерно одинаковое устройство и характер управления: у них — «семья», у нас — «сообщество»; у них — «босс», у нас — «авторитет» или «вор в законе»; «советы», выработанные в мафии главарями и подлежащие безусловному выполнению, у нас — «законы»; низшее звено — «пехота» и «рабочие», во главе которых стоят «лейтенанты» и «бригадиры», у нас — «бойцы», а позже «стрелки». Неважно, что воровские и бандитские преступные группировки разделены, это, скорее, не идеология, а борьба за сферы влияния, независимо от профессионального признака — «масти». Главное, что это высокоорганизованные преступные сообщества с боевиками, разведкой, контрразведкой, коммерческими и аналитическими подразделениями.

     Ветеранов воровского бизнеса, старую когорту «воров в законе» называют «старой мастью», а новые «воры в законе», которые нередко покупают за деньги свои «титулы», называются «козырными». Более того, среди «воров в законе» выделилась небольшая группа более опытных и авторитетных преступников, которые стремятся управлять сообществом в масштабах страны и определять его тактику, т. е. существует целая программа действий, рассчитанная на перспективу и выживание корпорации воровского сообщества. Может быть, кто-то назовет аналогичную программу российских властителей? Нет ее.

     Каковы же основные признаки организованной преступности?

     1. Четкое разделение ролей в группировке.

     2. Наличие установленных норм поведения и наказания за отклонения от них.

     3. Отчисления из прибыли на поддержание деятельности организации, в том числе на получение информации.

     4. Сращивание уголовной преступности с экономической и государственным аппаратом.

     5. Интеграция преступных группировок.

     6. Разработка мер противодействия государственным органам.

     7. Конспиративный характер деятельности,

     8. Распространение идеологии преступного мира с целью формирования общественного мнения.

     Элита преступных группировок: «паханы», «воры» и «авторитеты» — придерживаются простых правил: не принимать непосредственного участия в преступных действиях, обеспечивая только руководство; руководство членами группировки осуществлять через ближайших помощников.

     Интересно проследить поэтапную эволюцию преступного сообщества с начала 90-х годов.

     Этап 1:

     — специализация по направлениям деятельности;

     — разделение сфер влияния;

     — консолидация преступных группировок.

     Этап 2:

     — создание программы выживания и развития криминального сообщества;

     — интеграция с теневой экономикой;

     — контакты с исполнительными органами власти.

     Этап 3:

     — привлечение нужных специалистов и расширение состава групп;

     — вложение капитала в бизнес.

     Этап 4:

     — вложение капитала в политику;

     — смыкание с международной преступностью.

     Просматривается эволюция и целенаправленная программа действий. Первый этап проходил в острой конкурентной борьбе за раздел сфер влияния, области приложения интересов, главенство в преступном сообществе. Наличие этих проблем привело к жесткому выяснению отношений между группировками с применением оружия. Прокатилась волна убийств, в том числе и «воров в законе». Когда «авторитеты» поняли бессмысленность происходящего в богатой стране, все закончилось беспрекословным подчинением установленным законам, выделением группы лидеров всего преступного сообщества, консолидацией. Появление управляющей верхушки сразу положительно повлияло на общий уровень деятельности криминальных группировок, родилась программа выживания и развития преступного сообщества, которую можно считать главным итогом второго этапа и которая отражается на всей последующей деятельности. Расширяется ареал обитания и приложения сил, усиливается криминальная профессионализация группировок, появляются новые направления деятельности, такие, как похищение людей с целью получения выкупа, мошеннические операции во внешнеторговом бизнесе, различные виды игорного бизнеса, действия, связанные со скупкой и сбытом культурных ценностей и т. д. Появляются группы, занимающиеся розыском должников, похитителей чужого имущества, экономическим шпионажем. Таким образом, на втором этапе были решены две главные для криминала проблемы: деньги и информация.

     Проблема денег была решена четкой договоренностью с представителями теневой экономики, «цеховиками». Наезд на «цеховиков» прекратился. За гарантию безопасности они стали платить. Но самое главное, криминал благодаря установлению связей с коррумпированными чинами исполнительной власти получил доступ к информации. Более того, организованный характер преступность приобрела благодаря бывшим сотрудникам правоохранительных органов, которые представляют важную часть этого сообщества.

     Информация и деньги, которых в таком объеме еще никогда не было в криминале, позволили перейти на следующий этап эволюционного развития. Набираются «штаты», расширяются сфера и объем преступной деятельности. Деньги, получаемые преступным сообществом, тратят, привлекая к делу высококлассных специалистов, покупая высоких чиновников, что повлекло за собой получение еще больших денег, еще больших объемов информации. Владея информацией, можно уверенно вкладывать капитал туда, где он даст наибольший доход. Прежде всего — в бизнес. Криминал через подставные фирмы и частных лиц скупает акции и предприятия. Топливная индустрия, металлургия, особенно цветных металлов, недвижимость, судоходство, предприятия алкогольной и пивоваренной промышленности, другие наиболее эффективные отрасли, обеспечивающие наибольшую прибыль, являются предметом купли-продажи. Приватизация в стране началась вовремя. Вспомним крепких молодцев с табличкой на груди: «Куплю ваучер, дорого!», которые повсюду скупали эти бумажки и практически все обыватели избавились от них без сожаления. В большой мере «ваучеризация» легла в основу криминального бизнеса.

     Преступному сообществу уже тесны узкие рамки экономической деятельности. Доходы растут, и деньги необходимо вкладывать в новые идеи, предприятия. Потребность расширения дел и честолюбивые намерения указали путь вложения капитала — в политику. Финансирование криминалом избирательных кампаний, надо полагать, привело в депутатские и чиновничьи кресла необходимое число «своих людей» (вспомните термин картежных мошенников). Взятки позволили аналогичным образом расставить «своих людей» в исполнительной власти. Сегодня не принято афишировать принадлежность к уголовному миру, и «вор в законе», используя свой статус, устанавливает контакты с работниками правоохранительных органов и государственных учреждений, руководит сбором информации. Громадные денежные средства, соизмеримые с бюджетом страны, перекачиваются от государства к расхитителям, а от них — в уголовную среду. Началось становление нового направления деятельности — экономического шпионажа, который также попал в сферу интересов уголовной среды. В сложившейся ситуации сохранность секретов частных фирм становится практически невозможной, поскольку все они находятся под опекой охранных структур, большая часть которых — собственность криминала. С таким «уровнем представительности» не стыдно уже выйти на международный преступный «рынок». «Наши» уверенно чувствуют себя в мировом воровском сообществе.

     Чем же все это закончится? Прогнозов делать не будем, просто можно констатировать: высокие государственные мошенники блестяще воспользовались ситуацией переходного периода, захватив огромные имущественные и финансовые средства, предприятия и оборудование. Но не только это: они создали прекрасную реальность и перспективу экономическим мошенникам и криминалу. Обыватель может успокоиться по поводу своих средств, потерянных в мошеннических финансовых аферах, — эти деньги легли на счета тех, кто заодно в нашем государстве: государственные мошенники, финансовые аферисты, организованная преступность.

     
      
       Союз был беден, но давали свет, —

       Россия и бедна, и света нет!

       Ограбивший народ Чубайс

       И на энергию навесил прайс.
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     Глава 2. Государственный вор
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      Формула мафии
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В Одессе раздается пушечный выстрел. Жена спрашивает:

     — Абрам, почему стреляет пушка, что, мясо привезли?

     — Да нет, это начальство из Москвы приехало.

     Через несколько минут снова выстрел.

     — Абрам, что, мясо привезли?

     — Я же сказал, начальство из Москвы приехало.

     — А что, в первый раз не попали?

     
Этот старенький анекдот иллюстрирует историческую «любовь» к московским чинам, которая в регионах и сегодня сохранилась или даже усилилась. Возможности у государственного деятеля и чиновника, на первый взгляд, небольшие: распределять деньги и ресурсы, выдавать разрешения и лицензии. В советское время эти возможности реализовывались просто — через взятку и поборы со всех нижестоящих. Бюрократическая когорта довела этот процесс до совершенства, передавая часть поборов всем приобщенным с низа до самого верха. Наверху сидели «паханы», создавшие систему. Во всем остальном, помимо поборов, система работала неэффективно. Но это не волновало приобщенных, их жизнь была спокойной и обеспеченной. Однако успокаиваться, как показывает опыт развития систем, нельзя. Это приведет к краху, необходимы постоянная инициатива и энергия поиска.

     Сегодня, когда у банкира, бизнесмена и предпринимателя потенциал и капитал оказались больше, чем у государства и чиновника, власть, не забывая традиционный способ — взятку, использует и другой, более доходный, — требует долю.

     В итоге власть прочно завязывается с деньгами бизнеса и криминала. Область пересечения интересов власти с бизнесом и криминалом существенно различается по объему. Но пересечение финансовых интересов криминала и бизнеса столь значительно, что вовлеченная сюда же власть оказывается глубоко повязана с криминальным бизнесом.

     Что связывает в целом эти три структуры?

     1. Возможность обогащения за счет общества.

     2. Информационная зависимость (объем взаимного компромата, который не подлежит огласке).

     3. Необходимость поддержки друг друга из-за страха перед обираемым обществом.

     Что их разъединяет?

     1. Борьба за сферы влияния.

     2. Потенциальная возможность усиления одной структуры и подавления прочих.

     Алгоритм взаимодействия этих структур таков. С помощью бизнеса власть реализует свои потребности в деньгах и собственности; бизнес, в свою очередь, получая от власти ресурсы, подряды, квоты и лицензии, многократно увеличивает капитал, отдавая определенную долю власти за ее услуги. Если аппетиты одной из структур возрастают, происходит разборка, причем у власти больше возможностей действовать в свою пользу, чем у бизнеса, поскольку в ее распоряжении сила. В разборках чаще всего уничтожают с помощью киллеров нежелательных лиц, как, например, Листьева, но иногда сажают в тюрьму, как, например, в свое время В. Харченко, директора БМП, позже — Ходорковского. Надо полагать, это не последняя персона на нарах.

     С криминалом у власти отношения сложнее. Они стоят рядом, но не равны. Власть тщательно скрывает свои связи и зависимость от криминала. Но возле мэра города всегда есть «черный мэр», авторитет которого нередко выше, чем у официального руководителя. Преступность в руках власти используется как бич, чтобы народ загнать в стойло. После работы — сразу домой, на улицах небезопасно.

     Мы привели формулу: мафия = власть + бизнес + криминал. Уточним эти составляющие — питательную среду мафии, которая порождается на пересечении финансовых интересов власть — бизнес, власть — криминал, бизнес — криминал. Более простая формула: мафия = деньги + сила. В зоне общих финансов стекаются, объединяются и сталкиваются интересы сторон, и в этих конфликтах выделяются мафиозные лидеры, возглавляющие движение. Если конфликтов нет, мафия выдвигает наверх наиболее сильных, энергичных и перспективных лиц, возглавляющих общее дело. Так наверху появляются неожиданные персоны, которые, выполнив отведенную им роль, уходят опять в тень.

     
      
       Он пресмыкался без труда,

       К сиятельствам благочестив всегда,

       На вид он низок, еле жив,

       Но сверху весел и фальшив.

      

     

     Таких, как он, используют и отшвыривают. Но иногда, как в этом случае, оставляют «в запасниках», уж очень большую пакость сотворил для народа. Когда неизвестно откуда наверху появляется «спаситель Отечества» — это всегда подозрительно.

     У кого деньги, у того сила и власть. Мы не ставим своей целью разоблачать мафию и называть фамилии. Это явление так же бесконечно и, может быть, необходимо, как прогресс. Мы хотим попытаться выявить возможности влияния общества на эти процессы.

     Цели сталинской мафии внутри страны были четко определены и понятны: мощь государства и благосостояние граждан. Маскировались средства достижения цели. В брежневские времена государственная мафия декларировала те же высокие цели, но скрывала личные цели мафиозного клана — обогащение. С тех пор как клику Сталина сменили ее последователи, главной целью властей предержащих стала нажива. Дочь Сталина С. Аллилуева зарабатывала своим трудом. А дети его преемников, главарей более позднего клана управителей, проживают состояния, накопленные предками. Потомки Брежнева, Черненко и других, более мелких вождей обеспечены на всю жизнь. В «общаке» семьи Брежневых ценностей на миллионы. В 1982 году арестовали Бурятовского, певца Большого театра. При обыске на его квартире была найдена часть «общака» с бриллиантами, принадлежавшими его любовнице, дочери Брежнева. В тайнике у другого ее приятеля, директора цирка Колеватова, предшественника Ю. Никулина на этой должности, нашли ценностей на миллионы рублей.

     Конкуренция у подножия пирамиды власти осложнила сегодня безмятежное существование мафиозного клана управителей. Прежде чем использовать открывающиеся возможности, необходимо утвердиться рядом с беспокойными и сильными соседями — бизнесом и криминалом, которые прикладывают все силы к внедрению своих людей на этажи власти или, по меньшей мере, к усилению влияния на власть. Это, с одной стороны, очень мешает единоличному использованию возможностей власти для обогащения, но с другой — способствует еще более стремительному растаскиванию бывшего достояния общества, поскольку число участников увеличивается, а конкуренция и жадность подстегивают взаимные аппетиты на растаскивание государственных ресурсов. Тенденции сегодня очевидны:

     — продолжается захват финансовых и производственных ресурсов;

     — идет борьба за укрепление положения отдельных структур мафиозного клана;

     — зондируется международный рынок и предпринимаются попытки его захвата.

     Конкретные признаки проявления мафиозной деятельности — нестабильность общества: обнищание населения, забастовки, войны, разгул преступности, обвал заказных убийств.

     Результат один — развал государства.

     Снова мафиозные властители заговорили о приватизации. После окончания первого ее этапа в 1994 году началась борьба за новый передел собственности. Снова война, революция, нестабильность, которые только на руку этому клану и которые прекратятся, когда претензии структур нивелируются. Но стабильности ждать не приходится, она противоречит интересам мафиозных кланов.

     Приватизация — главный инструмент захвата ресурсов. Механизм его четок и ясен всем. Но приватизация уже не перекрывает беспредельных стремлений мафии к обогащению. Необходимо использовать другие приемы. Используют другой инструмент — банкротство, с помощью которого мафия отбирает наиболее значимые предприятия и отрасли. Примеры: ЗИЛ, другие автозаводы — «Москвич», КамАЗ. Случай с КамАЗом являет собой пример успешного противодействия мафиозным претензиям. Президент Татарстана отстоял объединение КамАЗ от явных попыток захвата его через механизм банкротства. Из этого примера можно сделать один вывод: инструмент противодействия мафии — реальная, сильная, не продажная власть, поддерживаемая народом. Сегодня общество не поддерживает власть, следовательно, она может удержаться только в объятиях мафиозного клана.

     Почему общество не поддерживает власть? Потому что она, так же как и бизнес, находится над обществом, используя ресурсы и экономику только в свою пользу. Бесполезно обращаться к властным структурам с просьбой защитить. Криминал, как это ни парадоксально, сегодня ближе и понятнее обществу, чем власть и бизнес. Он проникает внутрь общества не только потому, что является порождением этого общества — едва ли не треть взрослого населения причастна к криминалу, — но и потому, что цели его понятны; к нему даже можно обращаться за помощью. Преступное сообщество оказывается ближе и понятнее, чем сытые и лицемерные управители, которые постоянно лгут народу и к тому же воруют гораздо больше, чем любой уголовник.

     
Российские мафиози. Государственная мафия — это некая группа закрытого типа, члены которой подбирают и расставляют угодных и устраняют неугодных чиновников и руководителей. В их руках до сих пор — прокуратура и суды, тюрьмы и психиатрические больницы, телевидение и пресса. До сегодняшнего дня, независимо от всех перестроечных и демократических веяний, кукол разных персонажей — депутатов, высоких чиновников и руководителей — водит на ниточках один коллектив кукловодов, скрытый от посторонних глаз клан истинных управителей.

     В «старые времена» по номенклатурной схеме подбирали начальные звенья, инструкторов райкомов и вождей масштаба городского района, которые были исполнителями чужой воли, но себе казались очень значительными. На высшие должности, как на скалы, взлетают только орлы и вползают пресмыкающиеся. Но орлов заклевывали огромные вороньи стаи. Наверху оставались пресмыкающиеся.

     В свое время журнал «Штерн» опубликовал интересную родословную некоторых представителей государственной власти СССР. Например, Громыко — бессменный член Политбюро и ЦК, министр иностранных дел — был женат на дочери Вышинского, одного из главных сталинских палачей. Дочь злодея Берии взял в жены Гришин — бывший первый секретарь московского Горкома КПСС, которого на его посту сменил Ельцин, но ненадолго. У тех, кто находился внизу, — из числа просеянных номенклатурной сеткой, покорных и исполнительных — была возможность подняться наверх, если они оказывались связанными родственными узами с властью. Так, женой Горбачева стала племянница Громыко, в девичестве Рашни Мансурова, татарка по национальности. На ее родной сестре был женат Президент Азербайджана Гейдар Алиев, в прошлом, как известно, Первый секретарь ЦК КПСС Республики Азербайджан. Сестра Алиева стала женой Лигачева — приближенного Горбачева во время его правления. Дочь Горбачева стала женой Мураховского, сына бывшего Председателя Госагропрома. Далее так и шло: власть за счет родственных связей делала абсолютно надежными своих исполнителей. Это алгоритм поддержания доверительности отношений на уровне власти. Если были такие плотные связи и «в пространстве и во времени», неужели эти связи рухнули? Нет, они действуют и «работают» доныне. «Неродовитых гостей» наверх попросту не пускали, если только уж очень преданных, что оказывали своим беспримерно покорным видом дополнительные знаки внимания хозяевам.

     В постсоветской стране ситуация существенно осложнилась. Рядом с властью оказался и бизнес, и тихо внедрившийся в нее криминал, которые стали оказывать на нее влияние и давление, навязывать выгодные для себя решения. Бизнес — это многочисленный отряд банкиров и владельцев финансовых компаний, бесчисленная когорта коммерсантов, распродающих и разбазаривающих природные и промышленные ресурсы России, новые и старые директора — предприниматели, пытающиеся восстановить промышленность и производство. В прошлом, в советские времена, все они были молчаливой исполнительной номенклатурой. Но сегодня — это сила, которая ставит и свергает власть.

     У власти не должно быть слабых и проигрывающих. Бизнесу нужна власть, способная создать условия для дела и обеспечить прорыв на внешний рынок. Это актуально сегодня, когда внутренний рынок растащили и поделили, когда накоплен первоначальный капитал, когда необходимо пускать его в оборот. Поэтому прежнее поколение руководителей, которые за номенклатурный «паек» делали все, что прикажут сверху, сегодня не справляется с задачами подъема экономики и производства. Предприятия тихо умирают из-за дефицита интеллекта и предприимчивости лидеров. Их опережают новые, свежие, энергичные дельцы. Кто из них более полезен?

     Тридцатисемилетний Абрамович за несколько лет «управления» Чукоткой, население которой вымирает, нажил состояние свыше 10 млрд долл. Помимо нашумевшей истории с английским футбольным клубом «Челси», на содержание своей яхты он тратит 200 млн фунтов в год, на приобретение персонального «Боинга», такого же, как у президента США, отдал 100 млн долл.

     
      
       Сверхаппетит еврейской глотки —

       Мэр Абрамович на Чукотке

       Иль дополнение к картине:

       Хлопонин правит на Таймыре.

      

     

     Государственные преступники и преступный мир. «Крестным отцом» организованной преступности стало лицемерие, двурушничество и двойная мораль коммунистических правителей. Те же замашки демонстрируют псевдодемократы, отрицающие предыдущий строй, декларирующие демократические принципы, а живущие по криминальным законам. Эти два клана властителей породили криминальное государство, где не защищен никто, ни рядовой гражданин, ни высокопоставленный чиновник, ни государственный деятель, где органы власти почти в открытую сотрудничают с руководителями преступных группировок, где в открытую проводятся встречи — «стрелки» бандитов с милицейскими чинами и сходки главарей банд с представителями власти, последние именуются «столами».

     Все это происходит на фоне имитации правоохранительной деятельности. Рыбно-икорное дело 1980-х годов благополучно трансформировалось в монопольное браконьерство мафии. Она поделила низовья Волги на зоны и обложила высокой данью через представителей государства — рыбинспекторов — всех мелких добытчиков. Имитацией правоохранительной деятельности в 1996 году стала шумная антибраконьерская кампания под названием «Путина». (Никакого отношения к фамилии нынешнего Президента России она не имела.) Создавалась видимость решения важной задачи — выявление цепочки: браконьер — производитель икры — посредники — западные покупатели. Мобилизованы были милиция и ОМОН, использовались вертолеты, катера, вездеходы. Люди с автоматами догоняли, хватали рядовых исполнителей, скручивали им руки, тщательно фиксируя все на пленку, чтобы впоследствии показать гражданам свои героические действия.

     Как сообщили, были задержаны более тысячи рыбаков-правонарушителей, несколько цеховиков нижнего уровня, экспедиторы, перевозящие икру в столицу. Но цепочка, которую «пытались выявить», по-прежнему действует; отцы-организаторы этого бизнеса экспортируют икру на Запад, получая баснословные барыши и скрывая прибыли, но отстегивая долю «государевым людям». По-прежнему курьеры совершают до 60 поездок в год, перевозя до трех тонн икры каждый. По-прежнему астраханские заводы, штампующие консервные банки, продают «налево» продукцию, и браконьеры, использующие поддельные сертификаты, лицензии, накладные, гонят икру в центральные города России.

     Такие бутафорские операции возможны потому, что каждое ведомство при сегодняшней власти — это суверенное государство, пренебрегающее общими интересами, отстаивающее только свои. Поэтому «нерентабельна» добыча золота в России и прииски оказываются в частной собственности, а хозяевами их — государственные чиновники, в том числе и чиновники Госкомимущества, занимающиеся приватизацией; алмазодобывающее производство переходит в собственность небольшой кучки лиц, и бюджет тщетно ожидает поступлений; нефть и газ — добыча частного бизнеса; цветные и черные металлы, лес и зерно — все стало достоянием частников, но не производителей. По той же причине судьи, прокуроры, милицейские чины на «приватизированных» должностях действуют независимо друг от друга: служба безопасности собирает компромат на МВД и, наоборот, прокуратура противодействует работе независимых судов, и, пользуясь этим, государственные дельцы и парламентский бомонд совершают любые воровские махинации.

     
      
       В МВД любой мильтон

       Знает основной закон:

       На оклад не проживешь,

       Если в дело не войдешь.

       Потому любой преступник

       Ему платит, а отступник,

       Как владетельный сеньор,

       Хмурит правоверный взор.

      

     

     Никто не собирался в прошлом, тем более сегодня, ликвидировать систему теневого производства, обеспечившую прибыль Армении и Азербайджану в 1970–1980-х годах до 10 млрд руб. Наверх шли суммы, составлявшие до 50 % теневого оборота, отчисления в благодарность за готовность закрыть глаза и обеспечить прикрытие в случае провала, как это и было в Узбекистане. Кстати, поборы власти в те годы были более высокими, чем сегодня. Прикрытие необходимо было, поскольку некоторые наивные правоохранители, такие, как Гдлян, полагали, что бороться с теневиками надо. Власть использовала их как кнут для непонятливых удельных князьков. Гдлян показал объемы воровства и коррупции в стране, что объясняет причины всех дальнейших катаклизмов. И как бы не хлопотал Зюганов «за народ», именно его партия утеряла страну.

     Большие деньги, получаемые теми, кто «в силе», вызывали огромное желание у конкурентов «в законе» перераспределить добычу. Мафиозные кланы давно ждали большой драки в государстве между консерваторами и демократами. В закавказских республиках, по сведениям, которые были известны еще во времена Андропова, в начале 1980-х годов, создавались тайные армейские формирования. Они вооружались, тренировались и активизировали свои действия тогда, когда появлялась возможность захвата власти. «Вор в законе» Каргамасян на протяжении 5 лет был полным властителем Ташкента в те годы, когда там работала группа Гдляна. Позже в Грузии таким властителем стал другой «вор в законе», Иоселиани, лидер полувоенного формирования «Мхедриони». За ними стояли силы, жаждущие передела власти. Не смея надеяться на развал страны, который произошел позже, они планировали войну между республиками, между народами, которая могла привести их к цели. В 1982 году в Тбилиси на съезде «воров в законе» обсуждался вопрос о захвате политической власти в стране. Эта тема уже тогда была актуальна, поскольку в отдельных регионах, в частности в Средней Азии, органы власти служили исполнителями воли преступных сообществ. Иоселиани, став министром обороны Грузии, в начале 1990-х годов заявлял о готовности начать партизанскую войну в России. О возможности в любой момент поставить Россию на колени неоднократно говорил Дудаев. Это можно расценивать как начальную стадию намеченной криминалом программы, так же как и засилье российских пределов «ворами в законе» из Закавказья. За их спинами, возможно, стоят республики, они в своих действиях опираются на мощь своих государственных структур.

     Какова же степень влияния криминала в структуре мафии? Известный вор по кличке Япончик на протяжении нескольких десятилетий занимавшийся грабежами, был последний раз осужден на 14 лет в 1981 году. В тюрьме пользовался полной свободой, на праздники получал поздравления от людей, которых знала вся страна. В конце 1991 года «вор в законе», не досидев положенного срока, возвратился в Москву, где его встретили как «национального героя». Об освобождении ходатайствовали депутаты, правозащитники, сотрудники правоохранительных органов и министерств. Но король ушел с московской сцены. Используя поддержку спецслужб, нелегально, под видом сотрудника киностудии, он уехал в Германию, а потом в США. Почему? Тому есть немало оригинальных версий.

     
Способы внедрения преступников в госаппарат. Среди общего ряда профессиональных уголовников, как и в других профессиях, выделяются личности с наиболее устойчивой психической организацией и сильным характером. Это элита криминала, которая сегодня разрабатывает целенаправленные операции по вовлечению нужных лиц в преступную деятельность. Приемы все те же: шантаж, провокации, подкуп и запугивание.

     В брежневские времена мафиози внедрились в самые высокие эшелоны власти. Этот процесс не представлял каких-либо особых сложностей. Достаточно было поймать высокопоставленного государственного чиновника на лжи, воровстве, мздоимстве, действиях, компрометирующих его перед руководителями высшего звена илу противоречащих моральному кодексу, и чиновник, для которого карьера, награды, льготы, спецобслуживание, связи, возможность руководить и распределять были превыше всех святынь, быстро оказывался во власти мафиозных кругов, готовый покорно исполнять все поручения. Например, с помощью проституток и наркотиков в притоны вовлекали детей высокопоставленных чинов, там их обыгрывают в карты и заставляют платить долги. Денег нет. Предлагают совершить «беззаявочное преступление» — ограбить подпольного миллионера. Незадачливый игрок скрепя сердце соглашается и, таким образом, «завязывается» на преступлении. Если преступная группа попадается, главари идут к родителям, и те делают все, чтобы спасти сына. Сына выручают, но сами «завязываются» с преступниками и впоследствии вынуждены выполнять поручения мафии.

     С другой стороны, можно и с папой поработать: подставить ему пятнадцатилетнюю — пусть порезвится с опытной «долбежкой», — и сладострастные мгновения запечатлены на пленочке. Далее надо действовать осторожно. Сначала — небольшая услуга, которая тоже фиксируется документально, потом еще одна — и вот он уже активный агент криминала. Но общаются с ним и пользуются его услугами осторожно. Им не нужен скомпрометированный руководитель муниципалитета или таможни, им нужен ручной руководитель. В мафиозной среде излюбленный лозунг: «Чем ближе к закону — тем безопаснее». «Серьезные» бандиты не жалеют денег на тех, в чьей власти обеспечить им спокойную жизнь. Почти все группировки прямо или косвенно повязаны деньгами с большими государственными чиновниками.

     Воровская элита не доверяет коррумпированным чиновникам. Сама возможность подкупа — иллюстрация ненадежности в партнерских отношениях. Но, несмотря на продажность, несмотря на пренебрежительное отношение, коррупционеров стараются привязать крепче в интересах уголовного клана. Несколько сотен тысяч долларов не спрячешь, и они легко могут стать инструментом шантажа и психологического воздействия. Но сама жизнь часто оказывается мало зависящей от владельца состояния. Бандиты, конкуренты, недоброжелатели проявляют интерес, предпринимают «наезды», «разборки», «разводки». В упрощенном случае подставит и разорит собственная «крыша»; намного хуже, если конкурент оплатит взрыв в офисе, мечтая заполучить дело в свои руки, а его, в свою очередь, по заказу грохнут в машине или в подъезде собственного дома.

     Возникает вопрос: страшен ли приход к власти преступного сообщества? Наверное, да. Вспомним беспредел и насилие в Грузии во времена «правления» Иоселиани. Сегодняшнее правительство России — не преступники, между тем в стране разгул преступности, мафиозный захват ресурсов и промышленности, обнищание народа. Что же лучше: «честные» правители — покорные исполнители воли мафии или умный и сильный лидер, даже если он из преступного сообщества?

     
      
       Что же это за страна,

       Где всему своя цена?

       Орден, степень, депутатство,

       Должность, русское гражданство…

       Это — новая Россия,

       Наворуй — и будешь в силе.

      

     

     ВЫВОДЫ

     1. Мафия в стране существует, действует и реализует свои задачи по ограблению общества. Руководители верхнего звена не отличаются сильным характером и относятся к разряду «советского нищенствующего человека». Поэтому они мгновенно подпадают под влияние сил мафии и собственных нищенско-воровских наклонностей.

     2. Единственный выход — приход к власти самостоятельного и сильного лидера, поддерживаемого народом. Тогда мафия не выживет. Но где он?
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      Ставленники мафии. Государственные деятели
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Человека судят за то, что он назвал министра идиотом. Приговор: «Пятнадцать лет с конфискацией имущества».

     — Почему так строго? — спрашивает корреспондент судью, — ведь за оскорбление личности полагается не более 6 месяцев заключения?

     — За разглашение государственной тайны.

     
Тот, кто умеет, — делает, кто не умеет — учит, а тот, кто не умеет ни того, ни другого, — управляет. Этот афоризм закрепился в сознании в советское время, когда в разряд руководителей зачастую выводили исполнительную серость. Государственные и муниципальные руководители, чиновники всех рангов, депутаты считают себя благородными, самоотверженными, преданными делу, трудолюбивыми и высокоинтеллектуальными деятелями. Окружающие думают о них обратное: они некомпетентны, консервативны, продажны, ленивы, а потому медлительны в принятии решений. Кто ж объективен? Ответ на вопрос не суть важен: поскольку перечисленные лица — ставленники сильных политических, экономических или криминальных кругов. Они не принимают решений — это прерогатива их покровителей или аналитических центров и администрации при них, их функция чисто представительская — «с ученым видом знатока» изрекать ортодоксальные истины. Прежде они были — партийной элитой. Сегодня их потеснили, но не вытеснили бывшие собратья — партийные функционеры, назвавшиеся демократами. Это о них короткий, в одну строчку, анекдот:

     
«Однажды утром в троллейбусе встретились два члена политбюро…»

     
Портреты руководителей. Интересно сравнить портретные данные прежних и сегодняшних руководителей, которых и тогда, и ныне расставляют те, кто стоит над ними. Их называют власть, но это — покорные исполнители. Прежние своим поведением напоминали лидеров преступного мира, но отличались чрезвычайной недальновидностью, граничащей с глупостью. Под личиной благопристойности ни жесткости, ни хищного характера вора. До самого последнего дня падения своей власти и позже, пытаясь реставрировать ее, они сохраняли убеждение, что на них незапятнанные белые одежды верховных жрецов, что их окружает трепетное почитание, и народ не видит их воровских действий.

     
Государственный деятель, обращаясь к гадалке:

     — Сколько я вам должен?

     — Пятьсот за предсказание будущего, как со всех граждан, и миллион за то, что сохраню в тайне все ваше прошлое.

     
Но походили они на «воров в законе» только внешним антуражем, внутренняя сущность была совсем иной. Они придерживались воровского девиза: власть важнее денег. Но поскольку лидерство, т. е. власть, доставалась им в силу клановой принадлежности, то и деньги попадали по тем же причинам. Не требовалось ни характера, ни воли, чтобы добиться успеха в борьбе за власть; их, покорных и исполнительных, выдвигали. Никакого риска в делах, наоборот, — подстраховка и еще раз подстраховка; никакого проявления активности — «инициатива наказуема». Это главные признаки и принципы их поведения. Но зато широко использовались, как и у воров, шаманские способы психологического воздействия на окружающих, внушение идеи об исключительности, необычности и превосходстве народных любимцев. Ордена и медали, торжественные речи и долгие пленумы, лживая статистика и макулатурная идеологическая литература — инструменты этой представительности. «Святость» верховной власти обеспечивалась ограничением доступа и многочисленной охраной.

     Что объединяет воровского лидера и высокопоставленных руководителей — так это отсутствие моральных запретов. Они удивительно схожи в побудительных причинах и способах устранения конкурентов и неугодных, в проявлении беспринципности и беспредела по отношению к окружающим, в желании умыкнуть как можно больше. Воровскую сущность партаппаратчика и номенклатурщика очень хорошо определяли придуманные в народе аббревиатуры:

     воры — весьма ответственные работники;

     жоры — жены ответственных работников;

     лоры — любовницы ответственных работников;

     доры — дети ответственных работников.

     Основными чертами характера руководящих деятелей и застойных, и перестроечных, и демократических времен являются жажда наживы, даже самыми аморальными способами, продажность, тщательно скрываемая за популистскими речами и эффектными декларациями, желание любой ценой удержать позиции, занятые путем номенклатурной селекции или в смутный период начала 1990-х годов.

     Когда во времена царствования Николая I опекун фонда инвалидов А. Политковский обворовал возглавляемый им фонд на полтора миллиона рублей серебром, а затем отравился, чтобы не попасть на виселицу, растрату погасил миллионер, владелец золотых приисков И. Яковлев, за что и был жалован камергерским титулом. В наше время воруют, не испытывая страха перед виселицей, и не оглядываясь на соседей.

     Все чиновники в той или иной мере безнравственны, хотя одни ханжески лицемерны, а другие — откровенно наглы. Удачливые ребята, которым принадлежит страна, относятся к двум подвидам:

     — для кого власть сама по себе служит источником удовлетворения честолюбивых претензий, амбициозности и кто побочные ее проявления воспринимает как второстепенные;

     — кто добивается власти, чтобы реализовать материальные запросы, попросту хапнуть, поскольку другим способом заработать или получить деньги не хватает талантов.

     Вторая категория по отношению к первой неограниченно велика. Идеалистов, наслаждающихся тем, чтобы повелевать, — ничтожное количество. Оба подвида при более высоком уровне интеллекта становятся «гибкими» политиками или дельцами-махинаторами, при низком — простыми взяточниками. Власть для них приоритетна, но власть без денег — не устраивает. Они предпочитают альтернативное поприще, где можно добиться успехов. Яркий пример тому — массовый переход номенклатурных оборотней-коммунистов в демократов и бизнесменов.

     
— Я — демократ!

     — С какого года?

     
Отработанная десятилетиями схема допуска кандидатов в номенклатуру дала сбой в единственном, но таком фатальном случае, — в 1989–1990 годах, когда горлопаны из «народного фронта» сумели убедить послушное большинство в своих талантах и попасть на этой волне в депутатскую когорту, а потом и в исполнительную власть. Новый клан никому не известных ранее управителей, более молодых, энергичных, образованных, зубами вцепился в захваченную власть. Хищники хоть и сбились в стаю, постоянно грызлись между собой, выслуживаясь перед вожаком, но дружно вставали против всех, кто не был в их стае. «Вождю стаи» требуется лишь несколько приспешников, надежных людей, что увеличивает грызню, подсиживание и протаскивание «своих».

     Для того чтобы оценить руководителя советской формации, мы наложили на него портрет вора; для оценки сегодняшних руководителей больше подходит портрет дельца. Главный девиз дельца — «деньги превыше всего» — для новых руководителей — программа к действию. Но если для дельца деньги — ради дела, здесь деньги являются целью.

     Моральный кодекс современного руководителя соответствует кодексу дельца: «Главное в жизни — деньги, честность — донкихотство». Поэтому в погоне за накоплением используется весь наличный арсенал: опыт, логика, работоспособность, изобретательность, знакомства, связи, закрытость планов и соответствующих им действий.

     Свободой, в отличие от дельца и вора, современный руководитель не рискует. В крайнем случае, ему грозит отставка. Следовательно, он может не обладать волей и сильным характером. Он привлекает людей, щедро распродавая свои возможности бизнесу, криминалу, короче, всем, кто платит. Сегодня выделились две категории руководителей: первая на ворованные деньги скупала в разных странах мира — от Европы до Южной Америки — земли, виллы, отели, забыв о необходимости платить огромные налоги на недвижимость, и сейчас изо всех сил вытягивает деньги из страны для их погашения; представители второй категории предпочли вкладывать деньги в экономику страны, организовывая производство, покупая заводы, открывая банки и развивая новые виды деятельности. Входящие в обе эти категории — воры. Но первая категория — гнилой продукт философии нищенствующего человека, импотенции мысли и морали хапуги, всегда готовые покинуть свою страну. Это и государственные чиновники, обирающие отраслевые предприятия, и руководители региональных администраций, пускающие в оборот бюджетные деньги, и высшие военные чины, чьи части брошены на произвол судьбы. Вторые — это будущие Елисеевы, Третьяковы, Демидовы. В их планах нет намерения покинуть страну, только в крайнем случае.

     Удачливый человек от неудачника отличается умением всего добиться. Удачливые, талантливые новые чиновники и депутаты, принципиально не принимавшие советскую действительность, поднявшись до аппаратных высот, забыли свое суровое диссидентское прошлое. Так приятно из нищеты попасть в изобилие, обладать всем достоянием страны. Это не интеллектуалы и не интеллигенты, хотя и отличаются краснобайством, они больше похожи на тех, кто не гнушается ограбить ближнего. Они грабят страну. Интеллигентом в их положении быть нельзя; у интеллигента может начаться депрессия вследствие угрызений совести, а такого в аппарате быть не должно.

     Бездарности из клана вороватых руководителей, чтобы выжить, объединяются в сообщество. Их главные черты: краснобайство, корпоративность, взаимная поддержка (не входящая в противоречие с желанием подсидеть коллегу). Именно они делят имущество страны. Это про них русские пословицы: «С виду — детина, а в остальном — скотина», «Говорит до вечера, а слушать нечего». Всенародная «промашка», с первым президентом России — лучшая иллюстрация подобных качеств. Главное и самое простое — обещай. Обещай уверенно, бодро, правдоподобно, но вместе с тем двусмысленно и невнятно, не назначая срока и оговаривая условия.

     Те, кому обещают, сначала верят и выдвигают новых лидеров на политическую сцену и в высокие кресла вождей, какое-то время продолжают надеяться на своих избранников, потом злятся, ругаются и, в конце концов, перестают верить их обещаниям. А новые аппаратчики процветают и снова обещают в указах, распоряжениях, постановлениях, мгновенно забывая о них после публикации.

     
Портреты исполнителей. Чиновная элита — речь идет, прежде всего, о московской, — которая занимает свои кресла по воле мафии, в свою очередь, набирает исполнителей, глядя на которых поражаешься сходству прежних и нынешних кадров. В этой среде ложь всегда поощрялась. Ты мог думать что хотел, но говорить обязан был то, что внушали газеты, чему учили в школе. «Скованные одной цепью» зорко следили друг за другом в полной готовности предать. Умело разжигались ненависть и зависть. Ложь, как гигантский спрут, раскинула свои щупальца: правительство лгало народу, народ — правительству. Понятливые и послушные выдвигались на чиновные посты. Тех, кто пытался своевольничать, бесцеремонно сбрасывали с номенклатурных высот. «В интересах России» время от времени Президент сдавал партнеров. На более низком уровне конкурентов и претендентов попросту уничтожали.

     Применительно к исполнителям — воспитанникам номенклатурной школы приведенные выше характеристики можно дополнить такими штрихами: обладатели средних интеллектуальных способностей; безликие, с фальшивой улыбочкой якобы на американский манер; всегда готовые на подлость в угоду сильному; скрывающие подлинные чувства и готовые вцепиться в горло конкуренту, короче, типичный подвид, заполонявший ранее комсомольские райкомы. «Классовое» сознание их вполне вызрело, и они, не колеблясь, могли отправить ненадежного человека на тот свет, правда, чужими руками. Они не боятся нажить геморрой, они боятся протереть брюки. Самоуверенность, развязность, порой переходящая в бесцеремонность. Они искренне полагают, что командированные в их ведомство — всего лишь «папуасы» и за подпись или резолюцию обязаны проявить благодарность.

     Главное в характере любого чиновника-коммерсанта — душевная кривизна, которая прямым путем ведет его к цели и смыслу жизни. Главные черты — преданность и исполнительность, поскольку ничего другого делать не умеет; неуклюжая жестикуляция, при попытках создать впечатление творческой пылкости; согласованность действий — на уровне логических функций циклового автомата.

     
      
       Чиновника в нем — несомненный дар!

       Творец! Идей — без меры, изобилие!

       А где же результат, товар?

       Он прогибается усиленно.

      

     

     Методы достижения цели. Членство в партии сегодня, в отличие от прежних времен, не помогает сделать карьеру. Необходим капитал и предприимчивость. Когда разваливалась коммунистическая система, интуиция, отточенная в аппаратных баталиях, подсказала номенклатурщикам, что привычный уровень жизни скоро будет обеспечиваться только наличными. Большинство из них перешли в бизнес, вовремя прихватив офисы, лицензии, квоты. В помещениях бывших обкомов, горкомов, райкомов расположились прежние обитатели, но уже в роли бизнесменов и предпринимателей. В таможенных креслах тоже свои люди — бывшие партийные деятели. Прокрутили комсомольскую и партийную кассу, получили первоначальный капитал. Потом — миллиардные обороты. Пускали через океан замаскированный металлоломом или другим хламом прокат и цветные металлы, цемент и лесоматериалы, короче, все, что легко украсть здесь и за бесценок сбыть там. Это только официально — за бесценок. На самом деле, разница оседает на секретных зарубежных счетах бывших и действующих аппаратчиков.

     На фондовых и товарных биржах продавали все, что подворачивалось, благодаря бесконечным связям и завязкам; в Госкомимуществе чины вершили свои делишки, сколачивая капиталы на колебании цен на имущество, провоцируя падение акций, а скупив, через неделю обеспечивая их подъем, что приносило государственным ворам миллионы и сотни миллионов долларов. По сравнению с аферистами на фондовой бирже жулики из «МММ» или «Гермесов» выглядят наивными пионерами, обыгрывающими сверстников в «пристенок». Государственные деятели с легкостью делают всех граждан нищими.

     Сохранить втайне воровские деяния трудно. Единственная возможность для этого — клановость, круговая порука, ограничение доступа чужаков. От лишних освобождаются просто — вышвыривают или устраняют. Вчера они были нужны, сегодня нет. Их использовали и выбросили. Стереотипная ситуация. Так поступили с генералом Лебедем; в недалеком прошлом с «молодым» Елисеевым, которого расстреляли, чтобы не заговорил. Способы разные, но цель одна: отстранение от власти и ограничение влияния. Бывший начальник налоговой службы Петербурга Филиппов с помощью правильной организации налогообложения сделал бюджет города бездефицитным, а его взяли и уволили. В борьбу с ним включились не только российские ведомства, но даже послы и консулы иностранных государств, поскольку он затронул «святое» — возможность растаскивать национальное достояние, в том числе и через многочисленные совместные предприятия. Но с другой стороны, когда были установлены факты сокрытия от налогообложения и перераспределения доходов Фондом имущества России, когда было выявлено, что миллиардные суммы размещались в виде депозитных вкладов в коммерческих структурах или перечислялись в уставные фонды, за это только пожурили — свои ребята-воры, а не наивные альтруисты типа Филиппова.

     В большинстве своем чиновники по природе аферисты, хотя способности значительно ниже, чем у мошенников-профессионалов. В связи с этим специалистам криминального мира ничего не стоит вовлечь их в авантюры и заставить работать чиновничьи и, следовательно, государственные ресурсы на себя. Как это делается? Об этом мы уже говорили.

     
      
       Ох, огурчики мои, помидорчики,

       Сталин Кирова пришил в коридорчике.

      

      Частушка 1930-х годов

     

     Падение. Без круговой поруки на партийно-хозяйственном уровне, словно в криминальной среде, не было бы ни «узбекского хлопка», ни рыбно-икорного дела, ни Трегубова, ни Медунова. Начинали с двойной морали, закончили полной аморальностью. Ситуация с разделом сфер влияния и конкурентной борьбой напоминает притчу о том, как комары заключили договор с орлами, чтобы они их не трогали. Те их и не трогали, а воробьи — поклевали. Бесконечные разборки, исчезновения и убийства банкиров, крупных «воров в бизнесе» и «воров в законе» иллюстрируют возможности мафии по устранению неугодных и мешающих конкурентов. Членам воровского симбиоза не следует забывать, что быстрее всего стареет благодарность.

     Бывшая система восстанавливается, использует старые методы устранения ненужных людей, как и в прежние времена, кодирует их, как зомби, на самоуничтожение в случае опасности. Технология зомбирования, отработанная в конце застойного периода, живет при всех последних правителях. Каждый удельный вельможа считал для себя необходимым иметь зомби-исполнителя для выполнения секретных заданий. В человеке-зомби происходят необратимые изменения, он становится роботом, способным действовать по заданной программе. Ключом к программе становится набор слов, который вводится в сознание и выбирается с таким расчетом, чтобы риск случайного воспроизведения его посторонним лицом практически исключался. По истечении времени сознание почти восстанавливается, а ключевой набор навсегда остается в подсознании. Произнесение ключевой фразы сразу выводит зомби из реальной обстановки и, получая любое задание, он не испытывает никаких эмоций, не чувствует страха и боли. Зомби-убийцы программировались на уничтожение врага. В случае невозможности скрытого выполнения операции выполняли ее ценой своей жизни. После выполнения задания поступал приказ — стереть все из памяти. Если же работа зомби грозила разоблачением хозяину, ему поступала команда на самоликвидацию.

     Когда КПСС теряла власть, наиболее информированные чиновники весьма странно уходили из жизни. Например, управделами ЦК Кручина выбросился из окна. Когда по телефону следует команда, например: «Двадцать два, тридцать три, сорок четыре», жертва-зомби берет оружие или подходит к окну… Просто и без следов насилия. На подстраховке у двери стоят мальчики из спецслужб, которые при необходимости помогут принять решение. В 1982 году то ли был застрелен, то ли застрелился Цвигун — хранитель тайн и ценностей партии, родственник Брежнева, генерал КГБ. Но скрыть тайное не удается. Золотом партии сумели воспользоваться не только бывшие партийные нувориши. По одной из версий, применив метод гипнотического кодирования, криминальные лидеры изъяли часть золотого запаса партии. Закодированные зомби-чиновники выполняли все распоряжения, собирали документы для отправки золота и денег, обходили таможенные конторы и отправляли золото за границу. Потом добровольно умирали, оставляя записки и магнитофонные записи.

     При всех преступных режимах самый простой способ сокрытия информации — это устранение неугодных и ненадежных. В Китае с 1946 по 1965 год было уничтожено по разным данным от 30 до 60 млн человек. Сокрытие информации делает систему неуязвимой, хотя каждый из действующих лиц может исчезнуть или быть похоронен с почестями. В 1980 году погиб в автокатастрофе первый секретарь ЦК компартии Белоруссии 52-летний П. Машеров. Стал неугоден верхам. Председатель Ленсовета Смирнов, замешанный в крупных торговых махинациях, попал в умело организованную автокатастрофу. В его честь был назван проспект в Ленинграде, поспешно переименованный в демократические времена.

     С 1970 года в КГБ действовало спецподразделение «Б» (Бюро-2), выполняющее задания по устранению неугодных внутри страны. Действовали скрытно, энергично, предельно жестко и анонимно с использованием спецтехники и особой тактики. Основное направление деятельности — политические противники. Позже эти же профессионалы внедрялись в преступные группировки, получив разрешение преступать законы в широком диапазоне, чтобы не демаскироваться. Обычные методы воздействия: компрометация, секретная изоляция и психушка, физическое уничтожение. За рубежом аналогичные акции проводил 12-й спецотдел КГБ. Методы вполне «корректны»: поравнявшись на улице с прохожим, случайно его задевают, вежливо извиняются, а через день или неделю тот умирает непонятно от чего. Где сейчас эти невостребованные таланты? Они остались профессионалами того же профиля, дефицитными специалистами и в спецслужбах, и в преступном мире, о которых знают только избранные. Они стали киллерами.

     Помимо убийств, способов нейтрализовать конкурента много: шантаж, финансовые провокации, физическое запугивание, замещение. Нет ничего эффективнее компромата на потенциальных подопечных или оппонентов: счет в одном из западных банков, земельный участок в прекрасном месте, оформленный на близких родственников, теплые связи с преступным миром, что зафиксировано документально, финансовые и коммерческие махинации — это материал, который представляет интерес. Такая информация стоит дорого и для того, кто ею интересуется, и для того, о ком она.

     Вступив на высокий пост, чины обрастают замами и референтами, с каждым днем теряют инициативу, энергию, волю и способность действовать. Удовлетворение постоянно растущих материальных потребностей становится единственным фетишем. В борьбе за все новые привилегии они оказываются менее удачливы, чем их изворотливые и беспощадные конкуренты. Черты, необходимые для того, чтобы выжить в жестоком криминальном мире, они растеряли. Личные качества этих деятелей таковы, что малейшее негативное воздействие лишает устойчивости. Если не срабатывают связи — им конец. Фирмы же, которые занимаются сбором и торговлей конфиденциальной информацией, тиражируются, растут и процветают.

     
Кандидат в ходе предвыборных дебатов на телевидении говорит своему сопернику:

     — Есть тысячи способов достать деньги, но только один из них честный.

     — Какой же? — спрашивает его противник.

     — Я был уверен, что вы его не знаете.

     
Интеллект, информация, сила. Интересно оценить, как влияют эти составляющие на действия различных воровских категорий — государственных, коммерческих и криминальных — и насколько они необходимы. Введем определения:

     интеллект — способность личности генерировать идеи, принимать решения, планировать действия;

     информация — сведения, на основе которых рождается идея, планируются действия, принимаются решения;

     сила — возможность реализации идеи.

     Для совершения воровских действий государственному чиновнику необходим минимум интеллекта и силы, а информацией он всегда вдоволь обеспечен, просто купается в информации, продает и меняет на более важные сведения или на акции, недвижимость, собственность. Пользуясь этим, загребает большие средства, прикладывая усилия только для того, чтобы отщипнуть, откусить, оторвать.

     Коммерческому деятелю для совершения воровских акций требуются некоторый интеллект и приличная доля информации, поскольку в отличие от государственного чиновника, он вынужден сам «крутиться», но задачка, которую он решает, несложна и придумана не им. Информация нужна в основном о том, где, кому, сколько дать, чтобы «процесс пошел», кого лучше обмануть, как организовать обман и, последнее, как толково скрыться, чтобы не догнали.

     Криминальный деятель для реализации задуманного плана, во-первых, должен приложить максимум интеллекта, чтобы план был удачным, во-вторых, добыть информацию, даром она ему не дается, в-третьих, приложить силы, чтобы операция прошла успешно и результат был таким, какой запланирован.

     Качественная оценка показывает, что государственному вору для свершения своих махинаций практически не требуется ни интеллектуальных затрат, ни силы характера. Коммерческий вор в значительно большей степени должен изощряться, проявляя интеллект, но информации для его стандартных афер нужно немного, а сил и совсем не надо. Криминальный же деятель должен вкладывать все ресурсы ума и характера, чтобы добиться цели.

     
ВЫВОДЫ

     На основе портретов руководителей советских и постсоветских времен видим их неуклонное желание руководить и не видим таланта умелых управленцев, которые в силу врожденной морали нищенствующего человека и неуверенности в стабильности положения вынуждены отвлекаться от государственных проблем на воровство в свою пользу. Этому способствуют отсутствие критериев отбора кандидатов на власть и не использованные до сих пор видовые чистки вороватой чиновной братии по рецепту маршала Жукова.
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      Способы воровства на государственном уровне
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Узаконенное воровство — это способ обеспечить безбедное существование себе и потомкам в третьем и последующих поколениях, как бы они ни кутили, ни проигрывали в казино, старое название которых — катран, где Германн, наивный человек, пытался сделать себе состояние.

     Мы привыкли смотреть на богатство с подозрением. Наследование крупного состояния воспринимается как незаслуженное везение, а если разбогател за счет предприимчивости, то подозреваем его в махинациях. Для российского гражданина единственная возможность разбогатеть сопряжена с обманом и воровством.

     Делать деньги — занятие не из самых благородных, но еще меньшее уважение вызывает то, как это делают государственные люди. Не вызывает восторга «изобретательность» российских политиков, пожелавших стать бизнесменами. Тем более что их деяниям сопутствуют безнаказанность, клановая и депутатская неприкосновенность, вседозволенность.

     Чаще всего воруют нагло, не заботясь о том, чтобы замести следы и сохранить имидж. К тому же им не приходится генерировать идею, разрабатывать технологию хищения, скрываться после совершения операции. Все гораздо проще. Ушлые люди, разделившие бывшее «народное» имущество на неравные части: себе — много, народу — остатки, воспользовались приватизацией. Идея и технология разработаны на государственном уровне. Посвященным оставалось только разыгрывать со своими сообщниками — руководителями предприятий, объединений, отраслей — спектакль на тему акционирование. В начале 1990-х годов эта постановка проигрывалась во всероссийском масштабе. В итоге главными акционерами, а следовательно, и собственниками предприятий стали их руководители и власть.

     Приватизация поставила все на свои места. Руководители федерального и муниципального уровня, высшая чиновная элита распоряжаются подопечными им регионами и предприятиями как своей вотчиной. У них есть земли, особняки и зарубежные счета. Государственные служащие России получают миллионы долларов в виде взяток при решении вопросов о регистрации предприятий, аренде помещений, выдаче лицензий, оказании содействия в вывозе сырья в обход легальных каналов. Ежегодно на зарубежных счетах воров всех категорий оседают миллиарды долларов.

     Способами узаконенного воровства стали:

     — приватизация;

     — невозвращаемые кредиты;

     — пирамиды;

     — перепады банковских курсов валют в условиях инфляции;

     — распродажа государственной собственности за рубежом;

     — банкротство предприятий;

     — теневое производство.

     Все это вывело управителей, теневиков и членов криминального сообщества в число самых богатых людей России. Сначала они вкладывали деньги в конфискованные у партаппаратчиков дачи и особняки, позднее стали вкладывать в коммерцию и производство. Сегодня можно точно сказать — там, где раньше отдыхала партгос-номенклатура, за забором, выросшим в высоту и с проволокой под напряжением, живут воры.

     Этими воровскими методами пользуются и крупные деятели, и прочая мелочь, но все обязательно приобщенные. Почуяв безнаказанность, через год-два многие, обнаглев и торопясь, не делали даже нескольких промежуточных движений, а сразу перечисляли деньги на зарубежный счет. Тоже сходило. Коммерческие банки, которые позже банкротились, предпочитали давать невозвращаемые кредиты государственным ворам, получая с них долю, возлагая долги на государство и бесчисленных вкладчиков.

     Для деятелей отраслевого уровня типичным было взять кредит в банке под государственные гарантии и распылить деньги по множеству частных фирм, концентрируя свою долю на зарубежном счете. Потом следовала реорганизация госпредприятия в акционерное общество с изменением юридического лица, и избавление этим от тягостной необходимости возмещать государственный долг. Акционерные общества в большинстве случаев не стали правопреемниками государственных предприятий, из которых они вышли. Здесь была двойная нажива: бывшие хапнули себе все, что можно, под прежний титул и под закрытие госпредприятия, новые списали все убытки на прежних и записали на себя, воспользовавшись государственной неразберихой, земли, предприятия, автомашины, деньги.

     Один из освоенных банкирами и политиками способов — финансовая игра на перепадах курсов валют, искусственно создававшихся в разных городах. Перегоняя из одного города в другой чемоданы и автомашины, набитые долларами, наращивали за один вояж десятки и сотни тысяч долларов; за год прирост капитала достигал 1000 %. Сумасшедшая инфляция была выгодна. Когда общество было на грани возмущения, власть отказалась от этой воровской технологии, введя фиксированный курс доллара.

     Для хозяйственников и дипломатов существовал другой способ: распродажа заграничной собственности бывшего СССР, принадлежащей министерствам и ведомствам. Половина строений за границей после распада Союза чудесным образом оказалась бесхозной. Чтобы ликвидировать этот диссонанс, у них появлялся владелец, исчезавший сразу же после аукционных торгов. Самым богатым собственником за рубежом было МО СССР. Как утверждает И. Бунич, вырученных за продажу имущества и недвижимости средств, если бы они поступили в государственный бюджет, хватило бы на 10 лет безбедного существования всей страны. Но эти сокровища оказались распроданы даже не за полцены, за десятую ее часть. Первоклассный военный городок с системой бензоколонок и ремонтным заводом проходил по документам как скопление полуразрушенных халуп. Благодарный покупатель переводил за это на секретный счет чина в погонах круглую сумму. Механизм купли-продажи воинского добра работал надежно и бесшумно, обеспечив не одно поколение потомков генералов. Лидеры перестройки тоже торжествовали, получая свою долю, создавая фонды.

     В выигрыше от всех российских экономических «изысков» оказался Запад, который ничего не потерял, поскольку деньги, вырученные генералами и дипломатами за продажу, так и остались в местных банках на анонимных счетах российских воров.

     Главным методом управителей является государственный рэкет через произвольную налоговую политику, раздачу лицензий и квот, создание коммерческих банков и структур для отмывания награбленного золота. Нет разницы между теневой и реальной экономикой — это сообщающиеся сосуды, превращающие государство в бесплатного донора для чиновников и преступных сообществ.

     Но трагедия богатого российского человека заключается в том, что он должен скрывать свое богатство. Капиталы нуворишей России, этой новой категории богачей, не уступающие по объему западным, не легитимны, как, например, богатства колумбийских наркобаронов. Всего в мире около пятисот миллиардеров, из них примерно пополам азиаты и граждане США. Один из богатейших людей мира Б. Гейтс свое состояние в 18 млрд долл. за 1996 год увеличил на 40 %. Наши миллиардеры наращивают состояния еще более высокими темпами, мечтая о катастрофах, природных катаклизмах, террористических актах, которые так вовремя отвлекают внимание сограждан.

     
В коммерческий банк врывается грабитель с револьвером:

     — Всем стоять! Не двигаться! Кассир, выручку в сумку!

     Забрав деньги, грабитель скрывается.

     — Чему вы радуетесь? — спрашивает кассира коллега.

     — Нам грозило кое-что похуже! Ревизия.
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      Скрытое воровство
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Профессор подходит к студенту, сдающему экзамен, заглядывает под стол и спрашивает:

     — Это что там у вас, молодой человек?

     — Водка, — робко отвечает тот.

     — А закуска есть?

     — Нет.

     — Водка — это хорошо, — глубокомысленно замечает профессор, — а могло бы быть отлично.

     
Бутылка водки — минимальная ставка, принятая в качестве единицы расчета в советское время. Все равно где и для чего: вспахать ли огород колхозным трактором на селе, получить ли зачет в вузе. Это стандарт, с которого все начиналось.

     Главный отличительный признак кражи — тайный способ хищения имущества. У карманников есть такой тест на проверку мастерства: необходимо вытащить кошелек у человека на улице, пересчитать деньги и затем вернуть на место, чтобы жертва ничего не заметила. У государственных воров задача значительно проще: необходимо изъять деньги у населения, а если жертва замечает это, даются очередные обещания президента или потенциальных претендентов на власть о компенсации вкладов, о скорой выплате зарплаты, о прекрасной жизни в ближайшем будущем, которые, естественно, никогда не будут выполнены.

     
      
       О, сколько им обмануто людей,

       Хотя не изверг он и не злодей.

       Он поручитель государства,

       В котором ложь, обман, коварство

      

      (Сбербанк)

     

     В советское время для государственных воров единственным нелегальным каналом, не считая дипломатических, был ереванский аэропорт, через который золото и ценности со всего Союза переправлялись за границу, оседая на счетах партийных воров. Сегодня таким каналом является Балтийское морское пароходство. Через него идут не только контрабанда, наркотики и золото, но и сырье, уникальные технологии, оружие. Петербург остался единственным, не считая Калининграда, портом России на Балтике. Именно сюда в начале 1990-х годов поступала гуманитарная помощь от сердобольного Запада. Большая часть ее складировалась на секретных складах и потом продавалась муниципальными властями в коммерческие ларьки. Нашумевшее уголовное дело директора БМП тихо заглохло, а его деяния продолжает преемник. Прихлопнули бывшего руководителя, который надеялся на поддержку мафии, за снижение процента отчислений прибыли в Москву. Но столица в то время была еще сильна.

     Целые предприятия оказываются в собственности или в совладении государственных воров. Это еще бы ничего, но те же государственные деятели за бесценок распродали заводы, фабрики и другие объекты новым зарубежным хозяевам. Предприятия, включая оборонные заводы, были скуплены западными предпринимателями через механизм приватизации на подставных лиц или непосредственно в собственность зарубежных фирм. Например, единственный в России производитель лопаток для турбин большой мощности (завод турбинных лопаток в Петербурге) фактически перешел в собственность американской фирмы «Штутхаммер»; «Металлический завод», тоже крупнейший производитель турбин, попал в зависимость от германской фирмы «Сименс». Зарубежный интерес прост — устранить конкурента.

     Возможны разные комбинации, практикуемые мошенниками от государства, технологию которых продумывают приближенные интеллектуалы — «белые воротнички» криминального государства. Среди этих комбинаций:

     1. Выпуск и продажа неограниченного числа ценных бумаг предприятий, что сегодня никто не контролирует.

     2. Скупка акций приватизированных предприятий у работников фирм, каждый из которых получил свою долю имущества в виде акций. Сотрудники предприятий продают акции, поскольку руководители сознательно не выплачивают никаких дивидендов по ним. В итоге собственниками заводов и фабрик становится элитная верхушка фирм вместе с криминальными собратьями, которые в свое время, имея деньги, скупили ваучеры и смогли их вложить в прибыльное дело приватизации народного хозяйства. Например, суда БМП оказались проданными за долги представителям республики, с которой у России не самые хорошие отношения.

     3. Использование бюджетных средств, отпущенных для выплат пенсий и зарплат врачам и учителям, для проворачивания финансовых афер и получения процентов на вложенный капитал. А пенсионеры могут подождать несколько месяцев.

     4. Создание дочерних посреднических фирм, через которые по примитивной схеме накручиваются проценты на перепродаже. Цены от этого растут, но это мало кого заботит, кроме пенсионеров.

     5. Мафия зарабатывает миллионы долларов, например, на экспортной торговле нефтью без уплаты таможенных сборов. Технология такова: отправляют на Украину или в Беларусь нефть якобы на переработку, как «давальческое» сырье, которое должно вернуться поставщику в очищенном виде. Но готовый продукт отправляют в Калининград в адрес несуществующей фирмы. На территории Литвы или Латвии происходит переадресовка, и нефтепродукты оказываются в дальнем зарубежье. Или иначе: нефть сразу загоняется на Запад «на переработку», возвращаются же с переработки цистерны, заполненные на треть, а еще лучше — песком. Таможенные документы оформляются с удивительной легкостью. Объединение «Транснефть» закачало на Украину в 1992 году миллионы тонн нефти, не заплатив ничего производителям. Таможенный комитет пытался возбудить дело по контрабанде, но оно скоро заглохло в стенах прокуратуры.

     6. Продажа оружия и боеприпасов с воинских складов — это традиционное поле деятельности военачальников. Сегодня военная база, возможно, более прибыльное место, чем в застойные годы продуктовая или товарная. На Севере и на Дальнем Востоке горят военные склады, а оружие оказывается на Кавказе и в Таджикистане, в Нагорном Карабахе и Чечне, Осетии и Абхазии, на «черном рынке» и в местах криминальных разборок.

     
Рабинович звонит по телефону:

     — Алло, это база?

     — Да.

     — А кто директор?

     — Иванов.

     — Это что, военная база?

     
Признаки государственного воровства. Типичный алгоритм отношений в советском обществе: не делать, а создавать видимость деятельности; не творить, а притворяться, что созидаешь; важны не заслуги, а связи и отношения. Все это осталось в силе и сегодня, позволяя к тому же воровать без ограничений и лгать, не испытывая угрызений совести. До сих пор звучат отголоски дел крестных отцов мафии: Чурбанова, Одылова, Трегубова. На их месте давно другие, но за ними стоят третьи лица, которых сковырнуть никто не сможет. В крайнем случае, если обострятся отношения, произойдут разборки между ведомствами. Вот признаки государственного воровства, которые соответствуют структуре отношений в государстве.

     1. Главный источник государственных доходов: нефть, энергетика, металл, лес, алкоголь — в ведении частных лиц. Бо́льшую их часть нелегально сбывают за рубеж и продают внутри страны, получая баснословные прибыли, которые минуют бюджет, а с оставшейся части, которой торгуют официально, не платят налоги, создавая пресловутую систему неплатежей.

     2. Если кто-то занялся производством, для открытия дела необходимо разрешение чиновников — людей, ничего не производящих, — унижаясь и выплачивая взятки, должен зарегистрировать предприятие, получить лицензию, квоты и т. д. Чтобы, например, открыть магазин или иное небольшое предприятие, требуется согласование 15–20 инстанций. Каждая требует официальной и неофициальной оплаты «услуги» за скорость, за качество и т. д.

     3. Производитель и предприниматель бьются с налогами и кредитами, пытаясь ублажить всех государственных и криминальных рэкетменов, получить возможность существования и развития. Но денег нет у того, кто производит, они у того, кто разрешает производство.

     4. Цены на продукты и материалы в России растут и превосходят уже западноевропейские. Государство заключило «пакт» с организованной преступностью, обложив всех двойными налогами: в пользу государства и в пользу бандитов. В итоге эти отчисления ложатся на себестоимость.

     
Звонок в фирму:

     — Рэкетиров не заказывали?

     — Нет.

     — Тогда платите тысячу за ложный вызов.

     
История возникновения воровских поборов. Рэкет возник несколько десятилетий назад, когда все торговые точки обложили оброком в пользу партийных и государственных чинов всех рангов. Иерархия соблюдалась свято: каждый вассал подносил сюзерену наличность и «борзых щенков». Как часть криминальных средств стекается в воровской «общак», так и тогда по длинной цепочке торговые и теневые деньги попадали в карманы аппаратчиков. Показательно в этом смысле «трегубовское дело», по которому в 1985 году было осуждено 25 высокопоставленных чиновников и торговцев.

     Во главе торгово-бандитской мафии стоял «хозяин города», начальник Главного управления торговли Москвы Трегубов, который, как и положено в воровском мире, имел кличку — Папа. Сегодня его назвали бы «черным мэром». Хороший организатор, как отмечалось в характеристиках, зачитанных в суде, он создал устойчивую систему поборов. Магазинам, чтобы обеспечить нормальный товарооборот, приходилось устраивать «гонки по вертикали»: кто щедрее подносил вышестоящим, тот лучше и обеспечивался. Нет денежного фонтана — нет и товара. Как и в преступном мире, в этих кругах с легкостью убирают человека, чтобы он не сказал лишнего. Убирают и негласно, и официально. Так, поспешили расстрелять «молодого» Елисеева, директора Гастронома № 1, когда он начал давать показания против Папы.

     Из приказа чиновного вора в демократические времена: «За серьезные отклонения от проекта и растрату материалов, допущенных при строительстве крытого стадиона, мастера уволить, бригадира судить, а построенное здание отдать под газетный киоск».

     Как видно, санкции направлены против исполнителей, а те, кто должны нести ответственность за махинации и аферы, остались в тени. Сколько раз объявлялась решительная и беспощадная война с преступностью. Но никакой войны мы не видели. «Крышу» предоставляют разбойники местечкового и государственного уровня. Правители породили самый темный период в истории России, когда государство на пару с преступностью перетягивает канат через шеи граждан.

     Милиции и службе безопасности известно все: имена, клички, адреса, телефоны, связи и преступные деяния уголовников. Известны из оперативных источников и от агентов, внедренных или завербованных. Но команда на уничтожение, для которого хватит нескольких часов, не дается. Правоохранительным органам и властям предержащим криминал нужен не только потому, что отчисляет наверх «долю», но и потому, что, создавая нестабильность в стране, помогает отвлечь внимание обывателя от больших грехов и воровских деяний управителей. Об этом правоохранительным органам тоже многое известно.

     Например, по судебным делам о хищении нефтепродуктов проходят министр и ответственные чиновники отрасли, но совершаются заказные убийства, дела либо теряются, либо тихо прикрываются. У «трубы», из которой еще продолжает течь нефть, несмотря на развал нефтегазового комплекса, долги и отсутствие инвестиций, сгрудились «свои» люди, они-то и делят прибыль, назначают и убирают неугодных. Президент банка «Югорский» О. Кантор снял в марте 1995 года со счета 7 млн долл., а через короткое время его вместе с телохранителем зарезали на престижной подмосковной даче киллеры, работающие по «мусульманскому варианту».

     Экономическая и криминальная разведка становится важнейшим инструментом предпринимателя. Не имея информации, трудно рассчитывать на успех, на возможность делать деньги. Разделение единой государственной машины на массу независимых структур привело к тому, что каждая стала проводить самостоятельную финансовую политику. В наиболее выгодном положении оказались те, кто имел доступ к секретным источникам информации. Были созданы различные комиссии, которые занимались изучением архивов КГБ, личного архива Сталина и других руководителей. Умелый аналитик мог почерпнуть из них ценные сведения. Деловые люди использовали краснобаев из депутатского клана, часто включаемых в такие комиссии, как источник информации, а они были счастливы подзаработать на продаже сведений. Так, например, новый феодал, бывший руководитель области, ставший в демократические времена коммерсантом, получил из секретного сталинского архива информацию, касающуюся платины. Давным-давно первооткрыватель платинового месторождения за Уралом был арестован и отправлен в лагеря, где и скончался. Причиной репрессий послужило его открытие, оспаривающее мнение светила советской науки академика Бочкарева, издавшего еще в 1925 году фундаментальный труд, в котором он доказывал, что самородная платина восточнее Урала залегать не может. Ежовские сотрудники и их последователи расправлялись со всяким инакомыслием. Так обошлись и с первооткрывателем платины. Но сведения о месторождении сохранились в архивах КГБ и попали в руки членов парламентской комиссии. Получив секретную информацию, уральский коммерсант заслал в те места старательскую артель и потихоньку добывал платину, продавая ее на мировом рынке.

     Степень риска, которому подвергаются воры и грабители-профессионалы, с риском государственных и экономических воров не сопоставима. В то же время доходы специалистов криминального сообщества намного ниже. Государственные воры при минимальном риске имеют воровские доходы, намного превосходящие криминальные. Это является главной причиной повального воровства на государственном уровне.

     Социальное воздействие общества и системы сказывается на человеке, порождая нацию нищих и нищенствующих людей, толкая человека на воровской путь. На процесс влияют три основных фактора:

     — фальшивая социальная система, породившая психологию и мораль нищего, человека-попрошайки и, в конечном счете, вора;

     — неудовлетворенные материальные потребности;

     — врожденная тяга к воровскому ремеслу.

     Будем считать, что все три фактора оказывают равноценное негативное воздействие на человека. Стопроцентная тяга к воровству — только у профессиональных воров. Представители других категорий воруют сообразно с традициями «старших товарищей» у власти.

     
ВЫВОДЫ

     1. В царской России торговцы и предприниматели по объявленному ими капиталу платили налог — рубль с сотни. Владелец объявленного капитала до 5 тыс. принадлежал к третьей гильдии и мог заниматься мелочной торговлей, объявивший капитал до 10 тыс. принадлежал ко второй гильдии, мог торговать чем хотел, свыше 10 тыс. — к первой гильдии, мог держать заводы и торговые суда, торговать с другими странами. Что может быть проще для легализации бизнеса в сегодняшней России, как ввести такой же закон о декларации состояния; так это было ранее, так поступил президент де Голль в послевоенной Франции. Но государственные воры никогда так не поступят, поскольку они оказываются и первыми торговцами, и первыми заводчиками, и первыми судовладельцами.

     2. Мафия, организованная преступность, как паутина, оплела всю верхушку управителей. За ниточку не вытянешь, она идет высоко, и если даже поймаешь паука, там, наверху, все его собратья сомкнутся и снова начнут высасывать соки из своей жертвы — страны. Их действия свидетельствуют не об уме и воле, а о желании приспособиться, дефиците совести и инстинкте страха и наживы, которые позволили этой плеяде управителей выжить в репрессивные сталинские времена, предать и спихнуть недалекого Хрущева, краснобайствовать и унижаться в брежневские времена и только теперь развернуться без опаски.
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        Он говорил весьма невнятно,

        А обликом — рецидивист завзятый,

        Но по итогам выбор-акции

        Стал депутатом нашей фракции.

       

      

     

     Тяга к власти. Если человек подл или вороват, он старается спрятать глаза. Воспитанная в аппаратной системе когорта управителей смело смотрит в глаза народу, воруя и обманывая, и объяснить это можно следующим:

     — нищему духом чиновнику или государственному деятелю кроме власти очень хочется еще и богатства, он руководствуется желанием выбраться из нищеты, в которой погрязла страна;

     — нищим духом, но разбогатевшим путем обмана и мошенничества коммерсантам, считающим, что счет в банке заменяет и талант, и волю, несмотря на интеллектуальную ограниченность, хочется стать известными и значимыми, о чем они ранее не могли и мечтать;

     — нищим духом уголовникам, почуявшим необъятные возможности для воровства и наживы, хочется встать в один ряд с власть имущими и интеллектуалами, поскольку они считают, что сила способна заменить ум.

     Все названные подвиды — это и те, кто на протяжении многих десятилетий были «в силе», или те, кому пришлось выгрызать себе «ниши» в еле живой экономике. Неважно, кто это — коммунист, демократ, бизнесмен или «вор в законе». Они делают ставки, ни с чем не считаются, уничтожают конкурентов и убирают с пути более удачливых и талантливых. Руководствоваться принципом Сократа — всегда и во всем признавать недостаточность своих знаний — им не присуще. Они утверждают, ставят резолюции, повелевают, собирают с подданных «абиссинский налог» и, следовательно, как им кажется, знают все.

     «Где просто, там ангелов со сто, а где мудрено, тут нет ни одного». Нет отбоя от желающих попасть в разряд управителей. Почему? Ответ прост. Потому, что помимо власти — там возможности и деньги. Способы воровства придумать несложно, тем более что контроль над властью отсутствует. Помимо воровства власть наносит обществу урон, который, возможно, намного превосходит потери от непосредственного хищения и растаскивания национального достояния. Это прежде всего неэффективные и наносящие вред действия бюрократии.

     
Бюрократия. Бюрократический аппарат со времен коммунистов увеличился в несколько раз. Но бюрократия наносит ущерб своей прожорливостью и жадностью не только отдельным гражданам, но и стране в целом. Есть масса бюрократических приемов, которые идут в ход, если некий талантливый чудак «прет рогом», не хочет положить «на карман» умудренному опытом и облеченному властью чиновнику.

     Приведем в качестве примера уголовный процесс в Санкт-Петербурге, который не мог не поражать своей фантастичностью. Обвиняли ученого и изобретателя В. Петрика вместе с муниципальным руководителем в контрабандном вывозе за рубеж металла платиновой группы — осмия-187, имеющего «космическую» чистоту, которую в земных условиях, по заключению государственных экспертов, получить нельзя.

     Однако еще в 1992 году мэрия Петербурга обратилась в правительство России с просьбой выдать лицензию на производство и продажу осмия-187. Вырученные от реализации деньги планировалось пустить на развитие продовольственной программы города. Но правительство сделало запрос и получило заключение маститых академиков, отвергших возможность такого. Бюрократическая машина сработала, не дав никакого ответа и не выдав, естественно, лицензию. По старой застойной традиции талантливым не дают ходу, задвигают в глушь, в угоду маститым и прописным мудрецам.

     Уникальную технологию, не имеющую аналогов ни в одной стране мира, Петрик разработал в своей лаборатории, сооруженной им в подвале. Его технология и установки по очистке скандия могли вывести металлургию на совершенно новый уровень. Осмий-187 является будущим энергетики человечества. Одно из частных его применений — защита денежных банкнот, уникальное средство борьбы с фальшивомонетчиками. Введение этого материала в бланки ценных бумаг делает их неподдающимися никакой подделке. Ежегодно из-за фальсификации банкнот теряется до 100 млрд долл. В описанном эпизоде сработал главный принцип действия бюрократа — не пущать!

     Ценные идеи российских ученых и инженеров вследствие забюрокраченности и корыстолюбия чиновничества скупаются зарубежными маклерами за бесценок. Во всем мире существуют тайные биржи, где продают краденые промышленные секреты: в Японии — по электронике и пластмассам, в Италии — по фармацевтике и т. д. Нередко похищенные секреты проходят через несколько рук, прежде чем попадают к покупателю. «Черные биржи» имеют своих коммивояжеров, которые разъезжают по всему миру. В Петербург в 1995 году прибыл гражданин США, бывший гражданин Союза, который за копейки, по цене буханки хлеба, используя старые связи, скупал инженерные идеи. В его офис, оборудованный компьютерной техникой, шел неиссякаемый поток российских умельцев, продававших дюжинами свои разработки. Коллектив же российских сотрудников, нанятых иностранным гражданином, занимался вводом всей информации в компьютеры. После нескольких месяцев работы иностранец отбыл из России, бросив всю технику и забрав только несколько десятков дискет с информацией. Видимо, подался на «черную биржу» Японии продавать то, что плохо лежало в России и что досталось ему за бесценок. Так же поступают и бесчисленные иностранные компании, и государства, считающие уже сегодня Россию сырьевым придатком развитых стран и свалкой промышленных отходов, а ее население — деградировавшим и вымершим.

     В нормальной социальной системе индивидуум может делать все, что угодно, кроме того, что запрещено законом; государственный служащий может делать только то, что разрешено законом. Что же делают эти мудрецы? Все их силы направлены на то, чтобы изобрести новые налоги, установить поборы, ввести ограничительные правила. Например, выпускают в город шайку одетых в униформу мужиков, которые собирают деньги «в казну города» за парковку автомашин. Отдай несколько тысяч в час за неохраняемую стоянку на улице; можешь отдать половину, но тогда без квитанции. Зарабатывают на мелочах, зарабатывают и по-крупному. Приемы чисто бандитские — разводка. Для этого, как и в заурядном рэкете, предприятие сознательно ставится в безвыходное экономическое положение, а наготове уже стоят покупатели, за спинами которых мелькают иностранные инвесторы. Так, например, Ачинский алюминиевый завод сначала свернул свою деятельность, а затем и вовсе оказался банкротом. И это при хорошем спросе на их продукцию и на внутреннем, и на внешнем рынке. Кто же были заинтересованными лицами? Бывший вице-премьер правительства или его криминальные соратники братья Черные?

     
      
       Преобразованья поручили

       Как будто бы нечистой силе:

       Нет совести, душевной муки,

       Мурло, карман и воровские руки.

      

     

     Реформы и мафия. «Не дай Бог жить в эпоху великих перемен!» — говорят китайцы. Времена нестабильности и периоды великих реформ очень пагубны для народа, они ввергают его в нищету и обогащают воров всех мастей. Более того, вороватые государственные деятели сознательно создают нестабильность, к тому же им просто не до наведения порядка из-за обременительных хлопот, связанных с приватизацией и воровством ресурсов. Традиционные хищения прежних времен, когда сливали молоко, вино, масло из цистерн и доливали воду, отрезали кусок мяса от туши, похищали бензин из баков и заправочных колонок, приписывали тонно-километры и показатели отчетности о выполнении планов, давно исчезли из нашей жизни. Сегодня объемы воровства совсем другие. В этом, видимо, и состоит главная суть реформ. Интересны примеры с приватизацией. Для получения на это денежных средств использовались традиционные криминальные пути, связанные с контрабандой в Россию недоброкачественных продуктов питания, в особенности алкоголя, с торговлей наркотиками и отмыванием денег в российских коммерческих банках. Деньги шли через специально созданную компанию «Росвооружение», руководители которой к тому времени побывали под следствием из-за бесконтрольной торговли оружием, расхищения уникального оборудования, сырья и стратегических ресурсов ВПК.

     В деле приватизации, помимо российских дельцов, были задействованы и западные мошенники. Показательна в этом отношении одна из операций, проведенная ими под названием «красная ртуть».

     Что такое красная ртуть? Наиболее полно информацию о ней дает А. Гуров в книге «Красная ртуть».

     Это отходы химического производства и производства радиоактивных материалов с уникальными свойствами, которые определяют цену этих «отходов» — от 300 до 800 тыс. долл. за килограмм. Красная ртуть имеет широчайшее применение:

     — для изготовления ядерного и пучкового оружия и в реакторной технологии;

     — для антирадарных покрытий военной техники;

     — в производстве головок наведения и взрывателей ракет особо высокой точности;

     — в переработке алмазов.

     Указом Президента России избранным фирмам-монополистам были выданы лицензии на продажу 35 т красной ртути. Продавая это количество материала по мировым ценам, Россия могла бы получить «на отходах производства» до 30 млрд долл., что составляет примерно десятую часть мирового наличного оборота американской валюты.

     Но указанные в сертификате на это вещество параметры абсурдны, хотя каждый из них сам по себе возможен. По заключению профессионалов, получение вещества с указанными свойствами любыми физическими и химическими способами невозможно. Такого продукта в природе не существует. Усомнившись в сделке, руководитель одного из российских концернов, которому предлагали купить красную ртуть, отправил в институт Курчатова контейнер, в крохотном окошке которого можно было видеть, как бултыхается жидкость красного цвета. С предосторожностями там вскрыли контейнер и извлекли ампулу из красного стекла, внутри которой оказалась обыкновенная ртуть.

     Исходя из этого, можно сделать такие выводы.

     Скорее всего, операция с красной ртутью — крупномасштабная хорошо организованная и спланированная еще в 1970-х годах международная афера, организаторы которой, видимо, — не граждане России. Суть идеи состояла в том, чтобы избавить страны, в основном ближневосточного региона, желающие обрести собственное ядерное оружие, от излишков наличности. Подтверждением мошеннической операции служат простые факты: бездействие секретных служб и полиции Запада в пресечении транспортировки опасного груза, причем ни одна государственная организация не участвовала в торговых операциях, только посреднические конторы с той и другой стороны; секретная «памятка о красной ртути», выпущенная государственными органами США, в которой бизнесменов предупредили, что такого вещества в природе нет.

     Когда началась приватизация и потребовались огромные средства внутри России, авторы идеи «красной ртути» запустили ее еще раз. Российских дельцов и чиновников, включая президента, заманивали, как мелкую рыбешку на хорошую подкормку, постоянно раздуваемым мифом об огромных дивидендах. Чтобы повысить эффективность, западные страны использовали всю мощь государственной машины и ее авангард — разведку. В итоге старую аферу провели в России, как валютную трансфертную операцию, преступные кланы получили деньги в оплату «за продукт» и вложили их в приватизацию, скупив за бесценок огромное количество предприятий, в том числе ВПК. Вот так международная мафия дурит российскую, в том числе президента, премьер-министра и автора приватизации на ваучеры. Не помогает здесь ни разведка, ни контрразведка, ни бездействующий аппарат МВД.

     
      
       СОБЕС так давит гражданина,

       А ФСБ — заботлива, невинна.

       Их надо поменять ролями:

       СОБЕС — на террористов,

       а ФСБ — на всех нас с вами.

      

     

     Разведка. Прежде чем захватить территорию, ее необходимо изучить досконально. Чтобы лучше ориентироваться в разборке с бывшей супердержавой, в России действует множество разведок и иностранных представительств, занимающихся сбором экономической информации и проводящих социологические исследования среди населения. Экспансия стала заурядным событием. На территории России активно действуют израильская, северокорейская, вьетнамская, китайская, иракская, ливийская, палестинская разведки. В Москве имеются не только их мощные резидентуры, но и крупные иностранные уголовные группировки, с которыми они активно сотрудничают. Разведки этих стран располагаются в фешенебельных отелях, официально арендуя помещения. Все более активно действуют молодые разведки Прибалтики, особенно Литвы, и других бывших республик СССР. Когда разваливают страну и растаскивают имущества, мало кто остается равнодушным к возможности урвать не только ресурсы, но и земли.

     Разведки НАТО и промышленно развитых стран ведут сбор сведений, касающихся необъятного рынка, выдавая правительствам чисто коммерческие рекомендации. Экономическая разведка позволяет получать иностранным фирмам выгодные контракты, завоевывать рынки сбыта и оказывать политическое давление на государство через экономику. Изучаются вопросы приобретения контрольных пакетов акций предприятий оборонного, топливно-энергетического, горнодобывающего комплексов. Спецслужбы создают на территории России различные социологические и консультативные фирмы с российским персоналом, используя анкетирование, семинары, обучение специалистов, получают массу информации о людях, настроениях, потенциальных возможностях, намечают приемы воздействия не только на настроение, но и на психику граждан с помощью дезинформации. Цель — нанесение удара по российской финансовой и банковской системам. Японская разведка на Дальнем Востоке ведет экономическое наступление. Китайцы имеют планы в отношении большой части русского Приморья. Охраняемой границы с Китаем практически не существует.

     Действия северокорейской разведки по методам напоминают действия японцев накануне войны с Россией в 1905 году, но проводятся с бо́льшим размахом. Разведки, особенно восточные и арабские, сотрудничают с собственными уголовными элементами на нашей территории. В Москве и Подмосковье официально и нелегально проживают сотни тысяч иностранцев, больше всего — китайцев. В Петербурге число иностранцев меньше, но тоже переваливает за сотни тысяч. Помимо сбора разведданных, они занимаются вывозом оружия и сырья; некоторые имеют задание просто создавать напряженность, активно сотрудничая с уголовным миром. Как же на это смотрят властные органы? Против утечки информации и мозгов способы борьбы не предусмотрены. Единственно, что предпринимается — это некоторая дезинформация, с помощью которой контрразведчики пытаются противостоять экспансии разведок. ФСК организовывает утечку «липовых» мозгов. Скажем, на Западе появляется «Главный конструктор» секретного оружия. Просачивается информация, что он готов продать секреты отечественных разработок и производства. Жаждущие мультимиллионеры с Ближнего и Среднего Востока вкладывают деньги.

     В целом по проблеме нет никаких программных заявлений, а возможно, и действий. Власти вообще не делают никаких прогнозов на будущее страны. Аппарат разрастается пропорционально проблемам, возникающим перед страной, в то время как нация вымирает, ее потенциал и жизнеспособность уменьшаются.

     
Традиции и выживание. В 1950-е годы по приказу властей в городах уничтожали старые кладбища, сравнивая их бульдозерами. Это происходило и в маленьких городах, и в больших. В Ленинграде, в районе Балтийского и Варшавского вокзалов, еще долго ходили по голой площадке, на которой валялись вывернутые из земли кости предков. В древнем городке Борисоглебске, в центре, было уничтожено старое кладбище, и на его месте наряду с другими строениями возведено здание городской налоговой инспекции. Это еще одно проявление нищеты духа, уничтожение памяти о предках, проведенное под благовидным предлогом улучшения архитектурного облика городов. Никакой другой народ в пределах СССР, кроме русского, так не поступал.

     Такое впечатление, что в правителях нет перспективных целей, нет ощущения необходимости сохранения традиций народа, бережного отношения к наследию. Каждый вождь придумывает свою конституцию, затрачивая огромные деньги на ее создание, в то время как капиталовложений в энергетику, транспорт нет уже с конца 1980-х годов. Все изношено, находится на грани аварий, грозит катаклизмами. Но конституция важнее, она должна сберечь образ очередного вождя. Это проявление все той же нищеты духа бывшего советского человека, думающего не о логике правления, а о своей значимости в истории.

     На фоне этих примеров интересно, как воспринимают Россию другие народы и страны. Их взгляд должен быть таким же, каким смотрит власть на страну и свой народ. Власть уничтожает память о прошлом своего народа — и иностранцу можно; власть грабит страну — и иностранцу можно; власть убивает население — и иностранцу можно. На наши деньги, которые сейчас в основном находятся в европейских и американских банках, скупается промышленность России. На те же деньги работают криминальные группировки, вывозящие из страны молодежь в рабство и на «запчасти» при трансплантации органов.

     Самое страшное — долговременные программы уничтожения нации. Экология страны разрушена и продолжает рушиться. Попытки выйти на уровень высоких технологий в химии, электронике, бионике с помощью допотопного оборудования и рабского труда привели страну к необратимым экологическим последствиям, грозящим человеку гибелью. В центре Петербурга в 1996 году «находят» радиоактивный могильник, якобы существующий со времен злодея Берии. Никто раньше из правителей города и из правителей страны не знал этого? Действительно, если пить воду, содержащую долгоживущие радиоактивные вещества петербургского могильника — стронций и цезий, то потомки блокадников и сегодняшних петербуржцев, средний возраст которых менее 60 лет, будут жить еще меньше. Так по всей стране. Еще небольшие усилия «своих вождей» и варягам можно будет просто загнать в бывшую страну, ставшую кладбищем, бульдозеры, сравнять могилы и подождать несколько десятков лет. Территория будет пуста и чиста, как сегодня память народа о жизни предков.

     Точно так же уничтожается творческий потенциал русского человека.

     
Надпись на двери приемной комиссии вуза: «Все билеты проданы».

     
Воровство национального интеллекта. Умственные способности легко изменяются под влиянием как воспитания, так насилия над личностью; качества характера почти не зависят от этих факторов. Характер человека определяет его жизненный путь, руководит поступками. К успеху двигают настойчивость, энергия, упорство, независимость. Если нация вследствие деяний правителей теряет наиболее ярких и сильных представителей, то в дальнейшем ей грозит прозябание. Чтобы закрепиться во власти, правители вводят в стране террор, как это было в прошлом, или с безразличием взирают на разгул преступности, как сегодня. В XVII веке знаменитому английскому пирату Г. Моргану по кличке Жестокий благоволил сам король; сегодняшняя криминальная братва вершит власть вместе с высокопоставленными покровителями. Как во времена первых репрессий ОГПУ науськивало уголовные кланы на политических, так и сегодня власть поддерживает бандитские группировки, чтобы держать народ в страхе.

     Структуру общества и нации с интеллектуальной точки зрения можно рассматривать как пирамиду, основание которой составляют производительные массы населения, средние слои — образованные люди, а вершину пирамиды — творческая элита из числа ученых, изобретателей, артистов, писателей, очень малочисленная группа в сравнении с численностью всего народа. Но именно эта группа определяет уровень страны на шкале цивилизации. Стоит только им исчезнуть, как одновременно исчезнет и все то, что составляет величие нации. Так считал Г. Лебон, так он представлял себе структуру общества.

     Каждый уровень выполняет свою полезную функцию: верхний способствует движению вперед, развитию искусств, науки, совершенствованию техники; второй обеспечивает оперативную разработку идей интеллектуалов верхнего уровня, толковое руководство исполнителями; нижний интенсивно трудится, создавая материальные ценности. Все уровни человеческой пирамиды необходимы друг другу. Тем не менее прогресс общества, его движение вперед зависит в основном от верхнего слоя.

     Когда социальные, экономические и управленческие процессы в обществе нарушены, стабильная конструкция, представленная Лебоном, деформируется. Неважно, что происходит: подвергается ли народ репрессиям, раздувается ли аппарат управления, проводится ли неразумная внешняя политика или нелепая экономическая, но все это грозит социальными катаклизмами. На вершине пирамиды оказывается класс управителей, интеллектуальный уровень которого значительно ниже, чем у творческой элиты, но положение выше. В таком обществе, чтобы поддержать его стабильность, вступают в действие другие факторы: идеология, с помощью которой пытаются обмануть общество, а если это не помогает, — сила.

     Сила и идеология по существу подпорки, с помощью которых правители пытаются удержаться на вершине пирамиды. Такие подпорки называются силовыми структурами, и чем они массивнее, тем больше неправедности и несправедливости во власти. Функции силы и идеологии направлены на подавление народа: силой уничтожают народ физически, для этого служат тюрьмы, лагеря, зоны, психушки; идеология подавляет волю и уродует нравственность, мораль, характер народа, выбивая из него свободомыслие, активность, способность к анализу.

     Вследствие давления негативных тенденций даже большие народы в подобных обстоятельствах теряют свой характер; малым же народам грозит полное исчезновение. Совокупность силового и идеологического воздействий, которые используют власти против самых активных членов общества, к сожалению, не только отрицательно воздействует на ум, но и изменяет характер нации. Изменение характера нации приводит к фатальной деградации народа. Рассмотрим процессы, происходившие в России на протяжении последних ста лет, и то, как они повлияли на характер и интеллект.

     
Фатальная деградация народа. Для анализа ситуации введем понятие интеллектуальный уровень нации, принимаемый за 100 % и снижающийся в зависимости от влияния негативных обстоятельств, и второе понятие — коэффициент деградации народа, который при нормальном развитии общества равен единице. Рассматривая столетнюю историю страны, выделим три основных периода существования и неуклонной деградации нации в результате политики, проводимой правителями.

     Этап 1 длился с 1900 по 1940 год и включал следующие исторические события, повлиявшие на интеллектуальный и физический потенциал народа:

     — Первая мировая война;

     — гражданская война;

     — эмиграция наиболее просвещенной и активной части населения;

     — послереволюционные и сталинские репрессии.

     Этап 2 длился с 1941 по 1985 год и включал:

     — Отечественную войну;

     — послевоенные репрессии;

     — эмиграцию 1960–1980-х годов.

     Этап 3 — самый короткий по времени (хотя он до сих пор не закончился и неизвестно, когда завершится), но самый фатальный по воздействию на интеллектуальный уровень народа — демократические преобразования, когда имеющийся интеллект не востребован, а для воспроизводства нового нет условий.

     На рисунке показан урон, который нанесен нации бездарными правителями и ворами со времен разгрома Российской империи.
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В результате социальных катаклизмов на первом этапе все уровни общества потеряли лучшую свою часть — наиболее развитых и сильных, мыслящих и умеющих анализировать, активных и непокорных. Более всего пострадали верхние уровни общественной пирамиды. Нация лишилась важнейшей генетической составляющей — характера. Исчезновение или сокращение верхнего слоя — это и есть фатальная деградация человечества. Переместившиеся на верхний уровень пирамиды представители нижних слоев образовали новую прослойку интеллектуальной элиты: послушных членов Академии наук и творческих союзов. Характер и интеллект рождавшихся на протяжении первого этапа поколений существенно изменились не в лучшую сторону под влиянием идеологии, силы и страха.

     Последствия второго этапа сказались значительно меньше на творческом потенциале нации, но был уничтожен физический потенциал. На войне и в лагерях погибли самые сильные и активные; трусливые, льстецы, прихлебатели — выжили. Наверху во власти окончательно обосновалась банда «злобных карликов», воссоздававших себе подобных на всех уровнях властной иерархии. Вследствие этого послевоенные поколения советского человека еще более потеряли свой национальный характер.

     Как отмечают некоторые социологи, за пять лет, начиная с 1990 года, индекс человеческого развития в России сократился в два раза. Это приходится на третий этап, самый позорный в истории России, который назвали «демократическими преобразованиями». У Сталина творцы хотя и жили в «шарашках», но они работали творчески в соответствии со специальностями. Сегодня инженеры живут на пособие по безработице, творческие работники переквалифицировались в торговцев, профессиональные качества и талант не востребованы. Самые талантливые, молодые и энергичные эмигрируют. Рабочие и инженеры от безысходности спиваются и умирают, травясь суррогатами. Мастерство и инженерный труд отмирают, голодные учителя и врачи не помышляют ни о творческом росте, ни о качественном выполнении обязанностей, академическая наука едва теплится на хилые бюджетные подачки, а прикладная — прекратила существование. По нашей оценке, коэффициент деградации на третьем этапе соответствует мрачным временам сталинских репрессий, когда вырубались самые талантливые, самые активные, мыслящие, и составляет величину 0,5, значительно превосходя даже военные годы, когда на фронтах погибла значительная часть населения. Сегодня люди не гибнут, они умирают творчески.

     Интеллект подавлен, но зато разрослась бюрократическая надстройка чиновников и управителей, грозящая уничтожить общество своим корыстолюбием, беззаконием, коррупцией. Массы, растеряв волю, характер, энергию, не стремятся влиять на свою судьбу. История империй, образованных силой из различных народов, всегда тождественна. Они исчезали.

     Власть убивает свой народ.

     К интеллектуальной деградации добавляется физическое истребление. В США за подделку лекарств гарантировано пожизненное заключение. В Беларуси за это же сажают на 14 лет. У нас — штраф. В законодательстве нет наказания за фальсификацию, хотя закон давно уже поступил в Думу. Подделывают валокордин, супрастин, но-шпу, многие другие лекарства. Подпольные фирмы имитируют не только сами лечебные средства, но и все полиграфические способы защиты (логотипы, голограммы). Для производства закупается новейшее импортное оборудование. Затраты окупаются мгновенно.

     Маленькие ларьки с большими зелеными крестами берут любое лекарство в ярких упаковках. Фургоны стоят на улицах летом и зимой. Волна фальшивых лекарств затопила Россию. Фармацевты-убийцы и их аптечный бизнес процветают. Подставные фирмы торгуют просроченными лекарствами. Криминальные конторы работают по всей стране, продлевая сроки годности просроченных лекарств.

     
ВЫВОДЫ

     1. Отсутствует система контроля за происхождением капиталов. Это позволяет ворам всех уровней и рангов заниматься бесконтрольным грабежом страны.

     2. Отсутствует системы контроля за неразглашением производственных и коммерческих секретов государственных и частных предприятий. Западные спецслужбы без труда получают любую техническую, экономическую и политическую информацию.

     3. Политика власти поставила российский народ на грань физического вымирания. Творческий и духовный потенциал значительно снизился, что переводит Россию в разряд слаборазвитых стран.

     4. Обществу, стране, русской нации грозит более страшная катастрофа, чем сегодняшняя политическая нестабильность. Эта катастрофа — вырождение народа. К этому привело правление бездарных руководителей, включая и сегодняшних, которые на протяжении многих десятилетий ставили для себя неверные цели и управляли страной не по праву ума, а опираясь на силу.
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     Глава 3. Наивные уголовники и хитрые политики
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— Теперь, дорогой, у нас свобода.

     — Что дала тебе свобода: раньше жили худо и теперь худо.

     — О том, что живем худо, раньше молчали, а теперь можно говорить.
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      Российский характер и преступность
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Свобода в российском обществе — это, прежде всего, не ограниченная ничем свобода воровства. Причем хитрость власти состоит в том, что, преследуя наивных уголовников за криминальные «подвиги», власть маскирует этим собственные хищения, которые многократно превосходят по объему уголовные преступления. Уголовники, как и все советские люди, не знают истории. В прежние годы мы подвергались грубому обману со стороны партийных идеологов, сегодня — со стороны политиков, экономистов, бизнесменов.

     Преступное сообщество владеет деньгами и вкладывает их в дело. Оно обладает силой и влиянием. Но криминал забыл, в какой стране живет! Как на заре советской власти ОГПУ натравливало уголовников на политических, а потом в 1960-е годы вырубило их под корень, так и сегодня криминалу позволяют подняться экономически, окрепнуть, одновременно используя в качестве орудия подавления населения. Но спецслужбы держат ситуацию под контролем и в момент «икс» их не станет, равно как и их вкладов, их предприятий. Также как развитой сети наркомафии, о которой известно все: лидеры, маршруты и адресаты транспортировки, поставщики и потребители, но предпочитают держать ее под контролем, не уничтожая. Иначе потом придется тратить силы и деньги, чтобы выйти на новых наркодельцов, которые обязательно появятся.

     Хитростью политиков это можно назвать условно. На самом деле это лишь продолжение традиционной политики двурушников, которые всегда действовали нечистоплотными средствами. То, что сегодня происходит, схоже с этапом становления советской власти, когда ограбили дворянство и буржуазию; с этапом нэпа, когда обдурили «новых русских» тех времен, — это типичный стандарт отношения власти к народу. Вот и ныне в тенета заманивают всех, кто привык доверять власти, будь то бывший профессор, торгующий углем, нефтью или лесом, либо новый бизнесмен, сделавший деньги на торговле алкоголем, или криминал, не гнушающийся ничем ради наживы. Все они «под колпаком», но не политических лидеров, которые вещают с экранов телевизоров, а тех, чье положение ниже и скромнее. Их не видно и не слышно, но именно они все срежиссировали и организовали. Люди с лампасами и их коллеги в правительстве, сотрудничающие с криминалом, всегда отмоются, а авторитету или неугодному банкиру — пуля в затылок из снайперской винтовки.

     
      
       Пока властитель озабочен суммой,

       Пока чиновник корыстен тупо,

       Пока генерал жирный и глупый,

       Россия мертва — нет в ней деяний умных.

      

     

     Влияние российского характера на преступность. Каждый из нас несет в себе гены предшествующих поколений, благодаря чему формируются национальные особенности характера, которые именуются родовой близостью. Предшествующими поколениями заложены основные черты нации. Но на протяжении десятилетий уничтожению подвергались наиболее сильные, волевые, мыслящие личности, культивировалось угодничество. В итоге выживали скромные, незаметные, трусливые и приспособившиеся, вбирающие в себя все пороки лицемеров и палачей, трусов и прихлебателей, воров и ненавистников, человеческие качества которых стали главными чертами характера народа. Причем если причины этих пороков возрастают в арифметической прогрессии, то следствия, то есть сами пороки, — в геометрической. Иначе говоря, если причины сохраняются на протяжении нескольких поколений, порочность нации умножается многократно. Именно последние десятилетия российской истории, как никакие предыдущие, повлияли на наш характер. На месте сильных и талантливых оказались прихлебатели, лгуны и бездарности, одним словом, «пресмыкающиеся», которые, извиваясь, забирались на вершину и плодят там себе подобных. Наивными кажутся попытки заместить лживую идеологию, довлевшую над народом на протяжении десятилетий, религией; смешно видеть, как бывшие партийные идеологи по обязанности, словно на собрание или демонстрацию, идут в церковь, пытаясь личным примером повернуть народ к вере.

     Воровские наклонности российского человека углубила система лагерей, зон, тюрем. Способствовали этому психологическая травля, физическое насилие, постоянное напряжение, продиктованное стремлением выжить, тяжелый быт и нечеловеческие отношения внутри зоны.

     Если на свободе можно было выжить только соглашателям и пресмыкающимся, то в жестких условиях лагерей выживали действительно личности, приобретая соответствующий характер. Характер — это сочетание различных качеств: настойчивости, энергии, способности владеть собой, нравственности. Быть нравственным — значит действовать в соответствии с твердыми правилами поведения и не отступать от них. Для уголовного клана криминальные традиции и «законы» являются тем самым нравственным кодексом жизни. Этим преступники отличаются от остальных граждан, моральные и нравственные принципы которых уже не закладываются идеологией, не воспитываются религией. Это не значит, что вор порядочнее другого человека в обществе, просто у него есть каноны, которых он придерживается.

     Попробуем провести сравнительный анализ нравственных качеств высокого чиновника и «вора в законе».

     
      
       Как винт, на всю резьбу закручен.

       Ни чин, ни должность не сорвешь,

       Не потому, что нужен и обучен,

       Коль выкрутят, куда пойдешь?

      

     

     Мотивация к преступлению чиновника и вора. «Социалистические идеи о труде и капитале, о преобразовании частной собственности в государственную приведут на грань гибели те народы, которые избегнут гибели от войн и банкротств». Это высказывание Г. Лебона, сделанное еще в конце XIX столетия, на удивление точно подтвердилось.

     Система социализма двойной моралью и лицемерием власти сформировала воровские наклонности в человеке советского образца и тем породила криминальное государство. Сегодняшняя система провоцирует украсть, толкает предпринимателя, торговца, бизнесмена на экономические преступления, иначе не выжить. Уголовная среда паразитирует на экономических преступлениях. Чем больше граждан ими не пренебрегают, тем крепче становится преступный мир. Параллельно криминал обдумывает и решает задачи, связанные с тем, кого из государственных лиц и каких «независимых» депутатов купить и за сколько.

     Как попасть на государственную должность? Трудно, поскольку претендент должен обладать редкостным набором отрицательных качеств: не идти против мнения начальства, быть гибким, поддерживать клановое единство. Поэтому попадает тот, кто, пройдя длинный путь кастового отбора, руководствуется критериями двойной морали. Чиновник, независимо от его ранга, выполняет одну простую операцию — готовит документы вышестоящему начальству. Вследствие этого его ум по прошествии некоторого времени окончательно атрофируется. Но он исполнителен, грамотен (в том смысле, что пишет без ошибок), предан. Если он соответствует всем критериям, то становится еще бо́льшим чиновником. Он растет и деградирует одновременно. Его ум не накапливает знаний, а упражняется и развивается только в интриге.

     Теснимый нуждой, силой и конкуренцией, преступник, напротив, вынужден накапливать знания, проявлять инициативу и изобретательность, должен обладать развитым умом и большой энергией. Его мозг, постоянно тренируемый, подчиняется закону, которому в подобном случае подчиняются все человеческие органы: он все более и более развивается.

     Отбор криминальных лидеров производится естественным путем: не по протекции, не по принадлежности к клану. Только ум, воля, энергия, организационный талант, сила, выдержка выдвигают их наверх. Преступнику противодействуют все, начиная от конкурентов и кончая государством. В этой борьбе выковывается характер жесткий и энергичный.

     У чиновника противодействие только с карьерных позиций. Если даже он поднялся на вершину власти и по пути перегрыз горло конкурентам, все равно он сохраняет в характере черты соглашающегося, нестойкого человека. Главное, что ему необходимо, связи и гибкий характер. Его девиз — деньги и использование людей, а на преступление толкает жадность.

     По данным Торговой палаты США, ежегодный ущерб от мошенничества государственных служащих достигает 60–200 млрд долл., что превышает суммарный ущерб от краж со взломом, похищений автомобилей, грабежей и обычных краж. Объем мошенничеств государственных служащих в Великобритании удваивается каждые пять лет. Треть банкротств вызываются преступлениями со стороны служащих фирм. Налогоплательщики США недоплачивают пятую часть налогов. Мотивы, толкающие чиновника на преступление, таковы:

     — финансовые затруднения;

     — пороки и пагубные пристрастия;

     — неудовлетворенность работой и положением;

     — желание отомстить за нанесенную обиду;

     — желание совершить идеальное преступление.

     Один герой, пользуясь доступом к компьютерной сети и возможностью оформления отпускных накладных, списал со складов фирмы товаров на 1,5 млн долл. Почти идеальное преступление. Получить деньги более важно, чем остаться честным. Справедливости ради следует сказать, что социологи многих стран отмечают повсеместное снижение честности населения. Ущерб от мошенничества особенно возрастает в тяжелые экономические периоды.

     Мотив, связанный с желанием отомстить за нанесенную обиду, в чем-то схож с дуэлью. Правда, все делается так, чтобы обидчик не догадался, что ему «брошен вызов». Толкаемый жаждой возмездия, обиженный сознательно перепутывает документы, засовывает их в другие папки, фальсифицирует базы данных и тихонько радуется отмщению в надежде, что его не разоблачат.

     Частый мотив — неудовлетворенность занимаемым положением. На тщеславии и честолюбии играют многие, пытаясь залучить в сети нужного человека. Такой человек всегда находится, и его завлекают деньгами, посулами, лестью. Купив же и получив то, что было нужно, могут и выбросить, как использованную тряпку. Причин тому две. Первая — предателей не уважают, вторая — неудовлетворенное тщеславие, как правило, не подкреплено ни талантом, ни знаниями, ничем, кроме амбиций.

     Самые примитивные мотивы совершения преступления связаны с растратами и финансовой неудовлетворенностью. Растраты в азартных играх — сильная побудительная причина, поскольку заядлые игроки от игры испытывают большее удовлетворение, чем иные от секса и наркотиков. За игрой забываются долг, семья, работа. Игрок полностью теряет контроль над собой, оказываясь в вымышленном мире, с которым ничто не может сравниться. Когда нужно достать деньги для игры или на наркотики, не существует никаких моральных и физических преград, будь то подлость, предательство, кража, грабеж, убийство, человек легко продается за деньги, за небольшие деньги, за посулы денег. При этом он находит такие оправдательные мотивы:

     — фирма задолжала мне;

     — я только одолжу на время деньги и сразу верну;

     — от этого хуже никому не будет;

     — я заслуживаю большего.

     Самых высоких чиновных лиц не сдерживает ни закон, ни должностные каноны — хватай, пока «в силе». В России миллиарды долларов утекают ежегодно на зарубежные счета «дорогих» чиновников.

     Что касается криминала, по статистике, в США каждый год происходит 200 млн магазинных краж и похищается при этом товаров на десятки миллиардов долларов. У нас подобных цифр нет. Профессиональные преступники, в отличие от государственных, часто мотивируют свои действия робингудовскими мотивами. Некий вор-профессионал говорил так: «То, что я делаю, приносит пользу всем. Я создаю рабочие места. Нанимаю людей угонять машины, изготавливать фальшивые документы, перекрашивать и маскировать угнанные машины, перегонять их в другие регионы. Это помогает и людям, и экономике страны. Желающие приобретают те автомашины, которые не могут купить законным путем из-за их дороговизны. Например, кто-то хочет „мерседес“, но нет денег. Несколько тысяч баксов, и он его получает. Тот же, у кого этот автомобиль угнан, получает новый лимузин от страховой компании и тоже счастлив. Процветает и фирма, выпускающая автомобили: увеличивается сбыт. Единственно, кто остается недоволен, это страховая компания. Но там персонально никто не страдает».
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      Распределение финансов и сил в обществе
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Судья обращается к обвиняемому:

     — Ваше последнее слово?

     — Пятнадцать тысяч и ни цента больше.

     
Распределение финансов. Три основные силы — власть, бизнес, криминал — контролируют крупный бизнес. Но это не значит, что мелкий и средний бизнес ушли от внимания мафиозных структур.

     Те, кто сравнительно недавно восседали в президиумах, сместились в предпринимательство. Им не надо воровать или заниматься рэкетом, как уголовникам, не надо продавать лифчики и тапочки, как наивным коммерсантам, чтобы накопить первоначальный капитал. Отставной партийный босс мог вызвать исполнителя и предложить заняться нефтью, металлом, оружием. Согласно бухгалтерской отчетности, продавали и покупали дешево, а за бугром — назначалась истинная цена, и разница шла на тайные счета. Так происходило становление в России крупного бизнеса, породившего подпольных миллионеров.

     С началом перестройки кончилась социалистическая романтика. В условиях дикого рынка, в который бросила своих подданных власть, надо было выживать. В институтах и библиотеках остались люди порядочные, но не очень практичные. Моральные убеждения, казавшиеся ранее незыблемыми, подверглись ревизии, когда оказывалось, что жену нельзя одеть в приличную шубку, детей обучать в престижных школах и университетах, отдыхать на Багамах. И вот уже институтский профессор, используя свои старые связи и знакомства, заправляет торговлей компьютерами в СНГ, другой занимается экспортом угля из России, администратор театра контролирует сеть ресторанов и кафе. Так образовался средний бизнес, во главе которого оказались и интеллектуальная элита, и молодые предприниматели, пытающиеся выбраться из тисков унизительного нищенства. Но богатым быть опасно, поскольку контроль со стороны тех, кто сверху, кто распределяет, остался. Приходится смыкаться с криминалом, входить в контакт с государственными взяточниками и ворами, иначе сомнут. Приходится ожидать день, когда можно будет покинуть эту примитивную страну.

     Мелкий бизнес, который достался гражданам, не имеющим ни связей, ни капиталов, — это бесчисленные челноки и ларечники. Только в этой сфере можно обмануть рэкетиров от государства и криминала и оставить себе немного на пропитание. Занимаясь производством, выжить нельзя. Иллюстрация тому — закрытие всех кооперативов и мастерских, заваливших своей продукцией страну в конце 1980-х годов. Но мафии этот обвал отечественной продукции оказался невыгоден, весь доход оставался у производителя. Тогда и появились бесконечные налоги, нерентабельность производства и широкий доступ на российский рынок товаров от западных производителей, отстегивающих «долю» российским покровителям.

     Если бы всегда выигрывали умные, общество было бы совершенным. Побеждают, как правило, подлецы, особенно в политической борьбе. Поэтому все продается и покупается во благо воровского мира власти и криминала. «Паленая» водка означает, что в деле заняты местные бандиты. Спиртное, доставляемое из-за кордона, связывают уже с группировками, оперирующими партийно-комсомольскими деньгами. А «наверху» из-за лицензий и льгот на импорт алкоголя идет борьба. Поэтому дельцы прилагают все силы, чтобы государство не вернулось к монополии на алкоголь. Пока это им удается, несмотря на снижение поступлений в бюджет с 20 % даже во времена антиалкогольной горбачевской кампании до 0,2 % сегодня. Только в оффшорной зоне Ингушетии действовало около 400 заводов по производству водки. Огромные деньги плывут мимо казны, а господа депутаты и чиновники борются за власть и усиление влияния. Интересна динамика распределения финансов между названными структурами. Объемы капиталов бизнеса и криминала по сравнению с началом девяностых увеличились многократно, в то время как бюджет страны уменьшился во столько же раз.

     Каким же образом происходили трансформация и перекачка денег? В начале развала страны наибольший объем денежной массы находится во властных структурах, здесь же и замаскированные капиталы партийной элиты. Почувствовав падение единовластия, партийные функционеры основали в США, Канаде, Швейцарии ряд подставных фирм, в частности консорциум «Сиабеко», включающий банки, международные торговые дома, авиакомпании, фонды приватизации. В эти банки и фирмы потоком пошли партийные и государственные деньги. На эти деньги, когда власть рухнула, было создано большое число посреднических структур, главная задача которых сводилась к переброске на Запад дешевого отечественного сырья по ценам много ниже мировых. Партийцы мечтали, накопив капиталы за рубежом, влиять на расстановку сил в мире, как это они делали на всем протяжении советской власти. Но их зарубежные капиталы оказались под контролем американских и швейцарских монополистов. В итоге вместо мирового экономического господства, о котором мечтали стратеги КПСС, они, ограбив страну, вызвали, по словам И. Бунича, новое экономическое чудо на Западе: сырье по небывало низким ценам, а деньги за это сырье остаются в западных банках.

     Источник почти всех трудностей оказался в том, что лучшие умы были заняты интеллектуальным и техническим развитием общества, а те, кто этого делать не мог, — управляли нами. Как в природе у любого животного есть сенсоры ближнего и дальнего действия, высокочувствительные и грубые, так и в этой среде ближняя цель — деньги, дальняя цель — власть. Причем сначала отечественные гангстеры создали себе капитал, источник происхождения которого никогда бы не смогли легализовать, затем резервируют и покупают на воровские деньги государственные должности, а власть и деньги делают их элитой страны. Общий алгоритм превращения общества в криминальное выглядит таким образом:

     Воровской капитал → власть воров → криминальные законы.

     Процесс колеблется сегодня где-то на второй итерации; формируется власть воров, идет борьба разных сил, которые, привлекая народ лозунгами, создают собственные фракции и партии. На стадии формирования криминального государства возникает необходимость оценить не только финансовое соотношение, но и силовое.

     
      
       Ум недалек и слабоват,

       Зато партиец с торца и до пят!

      

     

     Распределение сил. В сложившейся ситуации представители былой партийной и государственной элиты сместились в бизнес, к теневикам, вынуждены были вступить в ряды преступного сообщества, усилив и повысив его значимость. Теневой капитал с начала «большого хапка» вырос многократно, превзойдя и криминальный, и государственный, а уголовно-теневой клан приобрел силу и влияние. Криминальный бизнес значительно вырос за счет государственных ресурсов, которые власть отдала, получая за это значительную долю. Все финансовые интересы сосредоточены в коммерции, производство — на нуле. Из-за этого государство и общество оказались нищими. Государственные основные фонды с начала 1990-х годов уменьшились во много раз, приватизация позволила перевести основные средства из государственных в частные к теневикам. Именно на этом этапе появилась мода покупать за деньги титул «вора в законе», и некоторые бывшие партийные функционеры сменили титулы секретарей и председателей на гордое «вор», что, впрочем, мало изменило их сущность.

     Страх — главный инструмент воздействия на личность и в государственной, и в преступной среде. Он делает из человека предателя, убийцу, послушного раба. Паханы-уголовники и лидеры-теневики добиваются своих целей одинаковыми способами. Содержат на общие средства охраняемый домик в глухом месте, который именуется «банькой», или кораблик, курсирующий по реке. Это застенок, готовый всегда к приему очередной жертвы. И опытный палач есть, еще от Одылова, обрекающий жертву на длительные мучения, причем, не позволяя терять сознание. Если умрет под пытками, труп в реку или в крематорий, с которым договоренность на постоянной основе. В отличие от криминала власть оставила себе единственную привилегию, заключала свои жертвы не в «баньку» и не на кораблик, а в обычные тюрьмы, лагеря, зоны и психушки. Преступники составляют меньшинство в любые времена, в любой стране. Урон, который они наносят человечеству, незначителен по сравнению с ужасами кровопролитий, войн, преследований, конфискаций, по сравнению с голодом, порабощением, массовыми разрушениями, в которых повинны правительства. Правительство имеет юридическую монополию на применение физической силы против безоружных жертв.

     
Семеро козлят копытами избивают волка. Тот вопит:

     — Что же вы делаете, волки!

     — Молчи, козел! — отвечают козлята.

     
Характеристики кланов, борющихся за власть. Когда есть деньги, основной целью становится власть. Вспомните Березовского и многих других, кто, прокрутив израильские деньги в России, стали миллионерами и миллиардерами. И поманила власть! Они ее купили.

     Власть воровского сообщества над членами клана исключительно велика. Теневики используют уголовников как свои силовые структуры. Смыкание теневого и уголовного кланов произошло вынужденно. Главные чиновники страны, имеющие официальную власть, чтобы управлять, должны дергать за «ниточки», а ниточек, оказывается, нет; внизу сидят то ли соратники, то ли противники: бизнес и криминал. Помимо этого, ВПК, составлявший 95 % промышленности СССР, превратился в самостоятельную силу, создавшую собственную партию промышленников и предпринимателей во главе с А. Вольским, бывшим генералом КГБ, партийным функционером. ВПК формирует собственную финансовую систему, отделенную от государства, заваливает международный рынок дешевым вооружением из запасов развалившейся империи, продавая АКМ по 20 долл. за штуку, современный танк за 5000 долл. и т. д. ВПК, естественно, поддерживает былых партийных лидеров, но уже формируется в самостоятельную силу.
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Усиление бизнеса и криминала, ненадежность официальной власти повлекли за собой разветвление силовых структур, действующих в интересах различных министерств и ведомств. В настоящее время в стране существует несколько государственных структур, занимающихся сбором, обработкой и использованием информации, разведывательной и контрразведывательной деятельностью. Более чем в 20 ведомствах и партиях созданы свои вооруженные формирования, независимые от МО и МВД.

     
ВЫВОДЫ

     1. Все зло, которое доставила и доставляет стране и народу правящая верхушка, намного превосходит ущерб, нанесенный населению криминалом. Хищники от власти, мафиозный клан — наибольшее зло.

     2. Любой лидер и сообщество, обладающие необходимыми человеческими качествами, независимо от того, кто это: «вор в законе», офицер КГБ или сумевший выжить мыслящий интеллигент с характером, преступное сообщество или военная хунта, четко сформулировавшие цели общества, должны заместить нынешнее руководство. Это понуждает нацию жить по воровским законам, поскольку иначе не выжить.
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      Структуры управления в государстве и преступном мире
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Постановка задачи. Конфуций учил, что правителю не нужно быть ни мудрецом, ни воином, а нужно разумно использовать мудрецов и воинов. В Англии, независимо от результатов выборов и прихода к власти нового премьер-министра и его кабинета, весь управленческий аппарат остается неизменным. Дела идут не прерываясь. Министр садится у руля движущейся системы.

     Что происходит у нас? Смена верховной власти приводит к глубочайшим катаклизмам в аппарате. Новый премьер вместе с вице-премьерами перетряхивают все ведомства, поскольку прежние чиновники оказались бо́льшими ворами, чем положено по этикету. Министры перетряхивают замов, замы вместе с министрами тасуют аппарат управления отраслью и даже предприятиями, рассаживая своих людей. Штаты растут.

     Советский человек, родившийся в нищете, глядя на приобщенных к спецраспределителю, всю жизнь мечтал о достатке. Когда это счастье свалилось на избранников народа в 1991 году, они с крысиной жадностью стали хапать все, что лежало в пределах их узкого кругозора. Это настолько негативно повлияло на репутацию демократических правителей, что вряд ли новая элита скоро восстановит свое реноме.

     Управленческий аппарат страны состоит из переменной и постоянной частей, известных и неизвестных величин. Странное противоречие российской системы управления: переменная часть всегда известна — это те, кто приходит при смене руководителя; постоянная часть неизвестна — это тихие, незаметные клерки-исполнители, сидящие на непрестижных должностях: кадровики, руководители администраций, помощники и референты. Они вроде бы не влияют на политику страны, отрасли, партии, но обязательно являются доверенными лицами тех, кто стоит за «ширмой», они расставляют кадры, они являются носителями конфиденциальной информации. Поставленные ими люди оказываются частично или полностью зависимы от них и, следовательно, выполняют их предписания. Эта константа бюрократической верхушки очень медленно сменяется. Она вырабатывает свои принципы управления и воспроизводства. Самое главное, они накапливают информацию о руководителях всех уровней, потому с ними считаются и старые, и вновь приходящие деятели. Ценность работника руководящего ранга определяется количеством компромата, который он собрал на других.

     При формировании системы управления необходимо оценить:

     1. Какое влияние оказывает управляющая структура на стабильность и выживаемость организации? Насколько она совершенна.

     2. Какие параметры управляющей структуры влияют на развитие управляемых процессов?

     3. Какие дефекты имеет действующая система управления по сравнению с аналогичными, например, со структурой управления преступным сообществом?

     
Оценочные параметры. Рассмотрим качество управления уголовных, теневых и государственных структур. Для оценки введем количественные и качественные параметры, значение которых в зависимости от степени совершенства системы задается от 1 до 3. Чем выше оценочный параметр, тем неустойчивее система управления.

     К количественным параметрам отнесем:

     — число единиц аппарата управления в сравнении с численностью исполнителей;

     — количество уровней управления;

     — мера ответственности в принятии решения на каждом уровне.

     К качественным:

     — возможность фиксации качества принимаемых решений;

     — возможность перекладывания ответственности с уровня на уровень;

     — степень взаимозависимости каждого уровня.

     Прежде чем рассматривать каждый из названных параметров, попробуем описать структуру организации и управления государством, теневым производством и преступным кланом, руководствуясь теорией управления техническими системами, наиболее доступными с точки зрения понимания и реализации. Эту теорию однозначно можно транслировать на любые другие системы, и в частности на социальную.

     Согласно теории управления техническими системами, суть управления заключается в оптимальном взаимодействии управляющих и исполнительных элементов. Принципы оптимального взаимодействия таковы:

     — минимум взаимодействующих и передающих звеньев;

     — корректная и четкая передача управляющих сигналов и сообщений;

     — наличие хорошо организованной обратной связи, подтверждающей выполнение задания.

     В социальных системах должны быть заложены такие принципы:

     — руководитель, который ставит задачу, должен сам ее сформулировать и довести до исполнителя;

     — исполнитель должен выдать подтверждение в том, что понял задачу и готов ее выполнить;

     — выполнив задание, передать сообщение об этом руководителю.

     Таким образом, в любой системе задействованы два структурных элемента — задающий и исполнительный; кроме того, задействован канал на передачу задания и передачу сообщения о выполнении задания.

     Фундаментальное отличие административной системы от систем управления теневым производством или криминальным сообществом в том, что в ней множество чиновных иерархических уровней, контуров управления, которые ничего не производят, только транслируют сигнал. Это министерство, главк, объединение, предприятие, подразделение, которое непосредственно выполняет работу. Решение о выдаче задания принимают на верхнем уровне управления, а исполнение задания происходит на нижнем уровне.

     Используя криминальную терминологию, опишем административную систему управления. Задающий орган назовем «авторитетом», исполнительный — «шестеркой». Возникает первое логическое противоречие, заключающееся в том, что «шестерка» верхнего уровня управления выдает директивы «авторитетам» следующего уровня, пока сигнал или задание не дойдет до непосредственного исполнителя. Второе противоречие и отличие заключается в бесконечно длинной цепи, по которой передается команда исполнителю. Каждый уровень, по существу, не несет ответственности за действия исполнителя самого нижнего звена, но зато имеет право и возможность требовать. Более того, в административной системе сигнал управления и обратная связь представлены на бумажных носителях: указания, приказы, распоряжения, циркуляры, инструкции и т. д., которые должны застраховать руководителя каждого уровня от возможного провала операции, который вызовет «наезд» со стороны вышестоящих руководителей. Поэтому бумаги сочиняются тщательно и долго, что само по себе программирует провал. В теневой и криминальной структурах команды и обратная связь — устные распоряжение. Этого оказывается достаточно, чтобы система эффективно функционировала при значительном сокращении времени прохождения команды и сообщения о выполнении задания. И, наконец, последнее. В административной системе, как в плохой семье, где жена сначала отбирает зарплату у мужа, а потом ежедневно выдает ему сумму на обеды. Так и в государстве: оно сначала отбирает все у предприятий, а потом выдает из бюджета некоторую часть, которую сочтет возможной.

     Используя введенные выше оценочные параметры, обобщим все, что касается систем управления государством, теневой и криминальной структурами.

     
Сравнительная характеристика систем управления
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Чем выше суммарный коэффициент, тем хуже система управления. Система управления государством в два раза хуже, чем в теневой структуре, и почти в три раза хуже, чем в криминальной.

     
— Сколько, на ваш взгляд, в правительстве бюрократов?

     — Процентов девяносто.

     — А остальные?

     — Бюрократки.

     
Принципы управления государством. Убедившись в структурном отличии одних от других, перейдем к оценке количественных и качественных характеристик каждой из структур управления.

     Главный администратор — чиновник, окруженный замами, помощниками, референтами, отупевший от сознания собственного величия и власти, которую, как ему кажется, он имеет вследствие своих выдающихся личностных качеств, но угодливо прогибающийся перед верхними управляющими структурами. Он просто не в состоянии принять оперативного решения по проблеме в сфере своей деятельности. Во-первых, чтобы сидеть прочно на своем месте, он должен ежечасно демонстрировать лояльность по отношению к непосредственному начальству, иначе слетишь с теплого места; во-вторых, вследствие лености ума, прежде чем что-либо сделать, он отдает проблему на рассмотрение бесчисленной челяди — от зама к помощнику, референту и обратно. По этой цепочке решение, проработанное внутри структуры, наконец выводится наверх — шефу. Тот накладывает резолюцию, исправив пару слов для демонстрации опыта в составлении документов, и директива по прошествии нескольких недель спускается на нижний уровень — к исполнителю.

     Тот, воспитанный в лучших традициях бюрократической системы и тоже окруженный замами, помощниками и референтами, предлагает разработать программу исполнения высокого циркуляра. Его клевреты, искренне считающие, что вся работа и заключается в написании бумаг, неторопливо и со знанием бумаготворчества плодят собственные циркуляры, отчеты, рекомендации. Ниже, на уровне производства, эти тома бумаг, по сути, никому не нужны, но зато свидетельствуют о глубине проработки вопроса, что тешит самолюбие и исполнителей, и их высокопоставленного патрона. Когда же руководящие указания, наконец, доходят до тех, кто их должен выполнить, требуется потратить еще много времени, чтобы разобраться в этой схоластике и найти в горе бумаг рациональное зерно. Если удается добраться до истины, ура! — дело начинает разворачиваться. Чаще же оно так и умирает, истощенное бесконечной перепиской между иерархическими уровнями бюрократической административной системы.

     Таким образом, можно назвать следующие дефекты административной системы управления, ведущие к ее разрушению:

     — обюрокраченность;

     — боязнь, нежелание и невозможность принимать решения;

     — незаинтересованность в активной работе;

     — возможность приличного существования только за счет мздоимства и воровства;

     — разобщенность и антагонизм сотрудников, воюющих между собой из карьеристских побуждений, причем выигрывает не наиболее толковый и деятельный, а самый преданный начальству;

     — огромное число иерархических уровней управления, длинная цепь чиновников, имитирующих деятельность во имя обеспечения безбедного существования;

     — камуфляж безынициативности бюрократической отпиской. Связи, налаженные десятилетиями существования системы, когда директор или его сотрудник едет в министерство с подношениями либо со специально выделенной суммой из директорского фонда, сводятся к нулю при смене власти. Приходится снова «наводить мосты» с вновь пришедшими жадными и голодными чиновниками.

     
      
       Что скажешь о его лице?

       Оно правдиво, честно, откровенно…

       Лишь день спустя об этом плавунце

       Ты скажешь: «Плут отменный!»

      

     

     Структура и принципы управления теневой экономикой. Известны минусы теневой экономики: воровское использование ресурсов и сокрытие доходов. Но с точки зрения управления здесь сплошные плюсы:

     — материальная заинтересованность работников (участие в прибыли);

     — инициатива в достижении результатов;

     — отсутствие бюрократического управленческого аппарата;

     — оперативность принятия решений.

     Вот как рассмотренный уже алгоритм управления реализуется в теневой структуре. Прежде всего отметим, что цеховик, руководитель, хозяин — энергичная, сильная личность, не боящаяся принимать любые кардинальные решения, не оглядывающаяся на верха, поскольку не зависит от воли начальства, не боится сделать промах перед лицом подчиненных. Алгоритм общения с момента принятия решения и до его исполнения минимизирован, руководитель ставит задачу, объясняет, как ее выполнить, и обеспечивает необходимыми ресурсами. Исполнитель стремится как можно скорее и качественнее выполнить задание. Причин на то две: его зарплата зависит от этого и, что важно, он получает долю от прибыли. Это идеальная организация технологического процесса.

     Эффективность ее дополняется следующим:

     — руководитель способен оперативно планировать и прогнозировать ситуацию, изменяя планы в соответствии с конъюнктурой;

     — он умеет завязать полезные связи и знакомства, способствующие выполнению программы;

     — имеется четкий алгоритм достижения результатов, предусмотрены способы ликвидации сбоев в работе и мгновенного устранения их на том уровне, где они возникают;

     — исполнитель берет на себя и решение задачи, и ответственность за это без согласования с хозяином, поскольку в противном случае его мгновенно заменят;

     — отсутствует бюрократизм в принятии решений;

     — люди заинтересованы в быстрейшем исполнении заданий;

     — исполнители проявляют инициативу, поскольку участвуют в получении прибыли;

     — взаимная поддержка гарантирована, поскольку каждый зависит от общего исхода дела (работают не за «зряплату»).

     Теневая экономика во много раз превосходит по темпам освоения и выпуска продукции традиционные фирмы. Государственное предприятие еще только разрабатывает идею, а теневая уже похитила документацию и запустила производство, скажем, на полгода опередив разработчиков.

     
Управление преступным сообществом. Железная дисциплина и минимизация связей в преступном сообществе обеспечивает оптимальное управление при максимальной эффективности системы. Этому способствуют такие факторы:

     — единство всего клана и единая цель;

     — строгое единоначалие и жесткое подавление малейшего непослушания при исполнении распоряжений сверху;

     — отсутствие противоречий в определении целей деятельности сообщества и невозможность противоречий, когда решение принято;

     — отсутствие бюрократических проволочек в принятии решений;

     — самостоятельность исполнителей в поиске решений и выборе средств;

     — жесткая система наказаний за невыполнение задания или нарушение руководящей установки;

     — самовыживаемость (самоокупаемость) каждой группы и самостоятельный поиск задач в пределах специализации;

     — энергия и инициативность лидеров.

     Управление преступным сообществом еще более жесткое, но вместе с тем и более адаптивное. Единственная цель, которую лидер ставит перед группировкой, — максимум денежных средств. Иногда устанавливается оброк, который исполнитель обязан внести. Иначе последует наказание. Но и руководитель несет ответственность за своих подопечных, обеспечивая им прикрытие от конкурентов, а иногда и от закона.

     В криминале услуги оплачиваются гораздо щедрее, чем у государства и коммерсантов. Создавая разведку и контрразведку, информационные и аналитические центры, они привлекают самых квалифицированных специалистов. Хакеры, работая на себя, часто продают попутно полученную информацию преступным кланам. Журналисты, вращающиеся на верхних уровнях власти и имеющие доступ даже в Кремль, могут тем или иным способом получать не подлежащую широкой огласке информацию и продавать ее заинтересованным лицам или заказчикам.

     «Воры в законе» проводят совещания с представителями хозяйственных и коммерческих структур, учиняют разносы, как это делали в свое время партийные секретари. «Вор в законе» Джем с начала 1990-х годов постоянно поддерживает пенсионеров и студентов Хабаровска, спонсирует Ассоциацию каратэ.

     Владимир Гиляровский в конце XIX века написал:

     
      
       В России — две напасти:

       Внизу — власть тьмы,

       А наверху — тьма власти.

      

     

     Сегодня, повторяя его мысль, можно сказать так:

     
      
       Напасти на Руси все те же,

       Но интеллект там наверху — все реже.

      

     

     Административная система. Смыкание уголовников и теневиков произошло не только на финансовой основе. Главное, что их объединило, — это единство философии, сходство алгоритмов достижения цели и, самое важное, перспективы сотрудничества. Объединившись, они могут выходить на административный уровень управления предприятиями и государством, вербовать там сторонников и использовать для достижения целей государственные возможности и ресурсы. Способы вербовки агентов в административном аппарате простые: шантаж, подачки и подкуп. Для шантажа сегодня открыты широчайшие возможности. Повальное воровство требует лишь владеть и умело оперировать компроматом.

     
— Знаете, мне предлагают большую сумму, чтобы я подал в отставку. Что вы мне посоветуете?

     — Не торопитесь соглашаться, уверен, что предложат больше.

     
Последствия. В 1994 году российский воровской «общак» составлял более 170 млрд руб. По некоторым данным, позже больше половины банковского капитала перешло в пользование преступных кланов. Две стойкие структуры — уголовная и теневая — шантажируют, провоцируют, подкупают чиновников и руководителей, ломая тем самым госструктуру и получая не только информацию, но и контракты, лицензии, ресурсы. Нестойкие государственные деятели, коррумпированные, падкие на подачки чиновники легко идут на это. Они не имеют характера и свободы действий, испытывают страх за место, боятся огласки о своих тайных делишках, желают как можно скорее и больше отложить на зарубежные счета. Работая на преступников, вставая вследствие этого в их ряды, они образуют стойкую структуру — государственную мафию. Но это не значит, что ими дорожат. Их с легкостью убирают, если они начинают мешать или становятся опасными. Бесчисленные заказные убийства в последние годы — иллюстрация тому.

     Система административного управления настолько несовершенна, что теоретически не должна функционировать. Бедственное положение государственных предприятий, в то время как теневые и криминальные структуры процветают, подтверждает это.

     В административной системе — длинная иерархическая цепь передачи задания, бесконечные отчеты о выполнении заданий, транслируемых по той же цепи, и сложная схема реализации продукта производства. В теневой структуре выполнение задания сразу подтверждается оплатой. В криминальной — заданий нет, каждый действует самостоятельно и только отчисляет долю в «общак».

     Административная система порождает массовые «утечки» на всех уровнях, провоцирует воровство, вызывает недовольство. Теневая система стимулирует темп выполнения задания. Криминальная — побуждает к проявлению инициативы и предприимчивости.

     Помимо несовершенства административной системы еще более пагубно стремление чиновника к удовлетворению личных интересов, что делает его попросту вором. Уголовник не скрывает своих целей — воровать или грабить. Чиновники, надев на себя личину благопристойных граждан, обворовывают нацию исподтишка. Создание монополий, взвинчивание цен, извлечение сверхприбылей — все это результаты их пиратской деятельности. Хотя для любого очевидно: в России, при ее ресурсах, не должно быть проблемы благосостояния нации, выпуская конкурентоспособную продукцию с привлечением современных западных технологий, дешевого труда эмигрантов из других слаборазвитых стран. Не нужна сила! Нужны мудрые и честные руководители, а не с воровскими замашками.

     
      
       Не эрудит он? — Не беда,

       Беда, что жаден он всегда.

      

     

     ВЫВОДЫ

     1. Государственное управление абсолютно неэффективно. Слишком много звеньев, на каждом из которых перекладывается ответственность. При этой архаичной системе управления страна никогда не выберется из кризиса, какие бы экономические программы ни предлагались. Единственно, что надо, — это сократить цепь управленческого аппарата.

     2. Уголовная и теневая структуры организованы более четко, чем государственная, имеют стабильные цели, планы и программы реализации, более надежные и исполнительные кадры, что позволяет мгновенно принимать решения, быстро их воплощать, гибко перестраиваться.

     3. Пересечение государственных и криминально-теневых структур, которое ныне наблюдается, преследует лишь одну цель — повышение доходов государственных деятелей и чиновников. Они в ущерб государству и обществу выделяют теневикам кредиты, ресурсы, выдают лицензии и устанавливают льготные квоты. Они не заботятся об оптимизации структуры управления, наоборот, препятствуют ее совершенствованию, поскольку это приносит большую выгоду лично им.
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      Кому достанется власть?

     

     [image: after_title]


      
       
        Он был товарищ — стал господин,

        Но, впрочем, запах с тех же годин.

       

      

     

     Элиты политические, финансовые, криминальные образуют мафию, действующую согласованно в захвате ресурсов и сфер влияния. Потерять власть правящие структуры не хотят. Какими могут быть действия, чтобы удержаться?

     Интеллекта и волевых усилий власть имущим хватает, чтобы наполнить бюджет за счет торговли ресурсами. Политическим репрессиям 1930-х годов предшествовал экономический прессинг в 1920-х. Налоговая полиция, которая просуществовала так недолго, — это, по существу, легендарная российская ВЧК, и главной функцией ее являлось экономическое давление на производителей в угоду исполнительной власти. Почему ее ликвидировал Президент Путин, об этом стоит еще подумать.

     По критериям популярности, надежности и силовой независимости криминальные структуры превосходят, на взгляд автора, и коммерсантов, и государственных лидеров. Поясняя эту оценку, отметим следующее. Популярность каждого клана снижается по разным причинам: власти — из-за провалов в управлении страной, обнищания народа, бесчисленных примеров воровства и мздоимства, нежелания навести порядок; у бизнеса сравнительно высокий рейтинг благодаря их умению накапливать и использовать капитал, что вызывает естественный интерес во всех слоях общества; у криминала популярность значительно падает, как мы отмечали, из-за действий дилетантов, развернувших в стране уголовный «беспредел», на фоне которого любые заявления СМИ, поддерживаемые властью, кажутся объективными.

     Надежность политиков подорвана событиями в стране в 1991, 1993, 1997 годах, войной в Чечне, ростом маргинального слоя не только вследствие безработицы, отсутствия надежной социальной защиты, невыплат пенсий и зарплаты. Для обывателя «мировые» проблемы отодвигаются на задний план, поскольку свой карман всегда ближе, поэтому рейтинг бизнеса по надежности находится на низшей отметке, подорванный примерами ограбления коммерсантами и банкирами населения, нашумевшими аферами «пирамидальных» структур.

     
      
       Успех реформ увидишь в микроскоп

       Или в обилье президентских слов,

       Для государства, знаю, важен «вал»,

       Но я люблю в кармане «нал».

      

     

     У криминала — высокий рейтинг по параметру надежности, благодаря точному соответствию слова и дела, возможности найти у них поддержку и защиту, хотя чаще этот сложившийся стереотип не соответствует действительности. Казалось бы, реальная сила, какой и является бизнес, должна привлекать наибольшее внимание, быть самой популярной, однако воровские наклонности бизнесменов, коммерсантов и банкиров низводят их на последнее место среди движущих сил общества. То же самое касается и избранников народа, лживость, двурушничество, воровство которых не позволяют им высоко подняться по критерию надежности.

     Независимость власти поддерживается государственными силовыми структурами, в силу чего оценивается достаточно высоко; бизнесмены и банкиры зависят и от государства, и от криминала, поэтому их независимость невысока; криминал же разрешает свои проблемы самостоятельно, не обращаясь ни к государству, ни к правоохранительным органам, т. е. независимость его абсолютна.

     И действительно, анализируя сегодняшнюю ситуацию, следует признать, что клан управителей подошел к своему пределу. Регионы уже не волнует национальная идея, они хотят одного — жить в довольстве, как позволяют их ресурсы, а не получать тощие бюджетные подачки от столичных чинов. Развал страны непременно ударит по московским толстосумам. Они сами в припадке жадности ведут Россию к крушению, удерживая в «кошельках» — московских банках — основные денежные средства страны. А что, спрашивается, они производят? В ситуации, когда Москва с ее миллионным управленческим аппаратом окажется столицей небольшого европейского государства протяженностью от Петербурга до Воронежа, легко представить дальнейшие шаги. Они не захотят потерять возможность обирать страну, и тогда военная агрессия будет направлена против отколовшихся регионов, против нации.

     Западные и восточные страны, предвидя такую возможность, уже проводят соответствующую подготовку с целью использовать ситуацию во благо себе. Именно этим можно объяснить активизацию иностранных разведслужб.

     Что касается союза между названными кланами, то, скорее всего, он будет временным до тех пор, пока не установятся связи одного из них с силовыми ведомствами. Не случайно идет отстрел наиболее авторитетных «воров в законе» и бизнесменов. Главный мафиозный клан, боясь потерять влияние, принимает меры, пользуясь услугами забытых на время ведомств — ФСК и ФСБ. Не случайно идет деликатная, но зловещая возня вокруг МО и МВД. Не случайно власть, испытывая недоверие к МО, усиливает МВД, одновременно подчиняя ему другие ведомства.

     Но преступный мир находит противоядие подобным способам борьбы с ним. Почти 1200 из 8000 преступных организаций России имеют межрегиональный характер, в том числе около 500 — международный. В этой войне преступные синдикаты получают поддержку от заинтересованных лиц из-за рубежа. Гангстеры, вместо того чтобы тихо вершить свои дела, провозглашают возможность захвата власти при благоприятном развитии событий. И захватывают не только региональную власть, как это было накануне перестройки в среднеазиатских регионах, но и на территории России. Подтверждением тому служит появившееся еще в 1988 году «Обращение ко всем осужденным страны» от имени брата Тенгиза. Вот что он заявлял: «Пока красные дерутся между собой, необходимо брать власть в стране, а в первую очередь — заставить правоохранительные органы выполнять требования преступного мира». С 1988 года криминал достиг многого в реализации задачи, поставленной братом Тенгизом.

     
      
       Пусть жизнь пройдет без интереса,

       Но нет мне жизни без теплого места.

      

     

     Повод для разборок. Российские предприниматели, создав союз во главе с А. Вольским, концентрируют силы, накапливают капиталы и, главное, собирают информацию, используя для этого самый мощный аппарат страны — ФСБ. Будет ли их следующий шаг самостоятелен или в союзе с кем-либо? Общество, имеющее слабое, бездарное правительство, которое ведет его к хаосу междоусобной войны, способно сдаться на милость даже бандита, обладающего реальной силой. Пока правительство занимается демонстрацией силы, «воры в законе», вопреки логике традиционного поведения, налаживают контакты с правоохранительными органами. Но и те и другие опоздали. Потенциал мафиозного беспредела давно превысил возможности силового разрешения проблемы. Грузино-абхазский конфликт — это война воровских кланов под видом межнациональной розни. Чеченская бойня — тоже столкновение криминальных интересов чеченских и московских преступников. Прекращение войны в одном месте влечет ее вспышку в другом: в Чечне прекратилась, обострилась в Таджикистане. Это международная мафия прилагает усилия для поддержания очагов нестабильности. Но и внутренние силы устраивают свои разборки. Схлестнулись капиталы бывшей партийно-комсомольской номенклатуры и криминальных структур в борьбе за богатые регионы; представители кавказских кланов пытаются вытеснить аборигенов с богатейших рынков и областей; банкиры вкупе с экспортерами воюют против других банкиров и производителей; центральный воровской «общак» стремится подчинить себе криминальные структуры других регионов.

     Но межнациональные конфликты — это только прикрытие для государственных преступников. Великая страна оказалась слишком крупной для личностей с минимальными мозгами. Делить начали сначала трое в лесу, а дальше либо силой, как Чечня-Ичкерия, либо без насилия, как Якутия-Саха. Интересы здесь чисто экономические.

     
Распределение сил и интеллекта. Перспективность системы зависит от того, с какой скоростью происходят перераспределение сил и ее реорганизация. Азы военной стратегии гласят: когда готовишь наступление, необходима централизация сил, причем секретная, а если ждешь атаки противника, силы лучше рассредоточить. Информация должна быть централизованной, а власть — рассредоточенной. В политике — истинно великие люди те, которые предвидят зарождающиеся потребности, события, подготовленные прошлым, и указывают путь, которого следует держаться. Способы селекции номенклатурного клана, которые использовались прошлыми и настоящими управителями, просто не позволяют творческому человеку стать решающим звеном в длинной управленческой цепочке. Поэтому надеяться на мудрые и решительные действия со стороны власти не приходится.

     Если это так, то должна появиться сила, способная захватить разваливающееся на глазах государство с голодным населением, скинув правителей с их уже непонятными претензиями на всенародное лидерство. Идеология, исчерпав все свои возможности, ушла на свалку, и для удержания власти возможно использование единственного инструмента — силы. Таким инструментом всегда были спецслужбы и МВД.

     Людей для спецслужб отбирали в самых престижных учебных заведениях, поскольку для работы в этой сфере был важен интеллект. Аппаратчики и номенклатурщики полностью использовали и силу и возможности этих ребят, которые, несмотря на свой интеллектуальный статус, настолько были одурманены идеологией, что не задумывались, на каких вурдалаков работают. И сегодня система пытается использовать тот же инструмент: спецслужбы для борьбы с инакомыслием, для устранения неугодных. Если оступился или предал систему, то против грешника направляются все возможные средства — информационные, правовые, законные и противозаконные. Уничтожить морально или физически провинившегося или лишнего человека ничего не стоит. Криминальные разборки, заказные убийства — следствие деятельности системы. Ей тесно, в нее входит слишком много богатых и супербогатых людей, устранить которых, если они мешают, так важно. От того, насколько правильно понимают сотрудники спецслужб расклад сил в обществе, зависит многое в будущих событиях. Чаша весов нестабильности переместится в ту сторону, куда встанут эти ребята.

     Но не только от них зависит исход. Бесчисленные вооруженные, но необеспеченные армейские офицеры, преданные своей властью — генералитетом, разрастающийся с каждым днем аппарат подавления МВД во главе с коррумпированными милицейскими чинами — все это силы, способные либо стабилизировать ситуацию, либо, наоборот, придать еще большую неустойчивость; либо поддержать воровскую власть, либо выдвинуть наверх умного, волевого российского лидера.

     
      
       Грустно! — думаю я часто, —

       От воров и дураков,

       Что в правительстве лет на сто

       Наломать сумели дров.

      

     

     Возможны ли преступные группировки во власти? Страшен ли приход к власти уголовников? Страшен, но необходимо сравнить потенциальные злодеяния этого клана с теми, которые уже совершены действующими преступниками у власти. Кремлевско-московский криминал сформирован историей России последних десятилетий. Опишем его крупными мазками: репрессии против собственного народа, Венгрия 56-го года, Чехословакия 68-го, Новочеркасск и Тбилиси при Хрущеве, Тбилиси, Вильнюс и Баку при Горбачеве. Сотня-другая трупов для кремлевских властителей ничего не значили, тысячи погибших в Чечне воспринимаются без содроганий, миллиарды долларов спокойно изымаются из тощего бюджета в генеральскую кормушку.

     Приход к власти уголовников страшен потому, что в преступной среде также царят беспредел, продажность, появляются личности, покупающие ведущее положение в воровском клане за деньги. Большая часть бывших и настоящих номенклатурных тружеников системы сотрудничает с преступным миром или попросту работает на него. Система еще сильна, но не идеями и убежденностью и не худосочной демократией, считающей, что главное — обсудить и выпустить постановление или указ, реализация которого их вовсе не занимает; система, которая декларирует сегодня свое право на власть, удерживает ее лишь потому, что нет сильной оппозиции. Чтобы сломать систему и повернуть страну на правильный путь, нужен молодой, умный, сильный, добрый, полноценный, стойкий политик. Не надо ни теории, ни идеологии. Достаточно воспринять мировой опыт.

     Возможно, автор ошибается в этом суждении. Пришел молодой, умный, сильный политик, но что изменилось?

     
      
       О чем угодно — без бумажки:

       Бюджет, бандиты, старикашки …

       И мысли, и слова — без меры,

       Где ж времени найти на дело?

      

     

     Альтернативные решения. Какая из разрозненных ныне, но сохранивших потенциал и интеллект сил может захватить слабую власть в стране?

     Противодействовать сегодня структуре власти могут две социальные структуры. Это военные, но не откормленный барскими харчами генералитет, а офицерский состав. И другая, не менее сильная организация — преступное сообщество. Коалиция теневиков и уголовников, возможно, не будет бо́льшим злом, чем весь предыдущий и сегодняшний опыт управления страной. Приход к власти криминала не нарушит ничего в устоявшейся структуре отношений в обществе. Власти сотрудничают с преступными авторитетами. В результате городами управляют «черные мэры», граждане страны предпочитают за разрешением проблем обращаться не к правоохранительным органам, а к преступникам. Следовательно, власть не контролирует ситуацию и, более того, сознательно отдает города, регионы и страну в целом под опеку криминала.

     Известны два пути решения проблемы преступности: либо подавляющая центральная власть, как при Сталине или Гитлере, когда преступность была минимальной, либо реальная сила либеральных законов. Сегодня нет ни той, ни другой возможности. Необходимо искать третий путь, чтобы не столкнуть страну в пучину гражданской войны. Для борьбы с криминальным беспределом уже недостаточно «жуковского способа». С его помощью можно покончить с рэкетом, хулиганством и, может быть, с торговлей наркотиками. Интересно то, что все эти меры должны принимать и проводить в жизнь высокие чиновники и руководители, стоящие на вершине управленческой пирамиды. Но они сами чаще всего являются крупными ворами. Поэтому если против преступников уголовных и экономических государство и может гипотетически предпринять подобные меры, то против самых крупных воров государственного уровня — вряд ли. Да и как это возможно, если президенты нефтяных концернов — бывшие руководители нефтегазовой отрасли, если владелец прииска — действующий руководитель ГКИ. Если судьи, прокуроры и генералы милиции, приватизировавшие свои должности, действуют по законам спроса и предложения вместо государственных законов. Можно лишь констатировать: возмездие потенциально угрожает всякому, но реально обрушивается лишь на немногих.

     Военные путчи, которые время от времени свершались в разных странах, приводили к положительным результатам, в частности в Греции и, особенно в Чили, несмотря на жуткие эпитеты, которые присваивала им советская идеология. В России на борьбу с мафией должны встать офицеры, наиболее достойная и сохранившая свою честь и доблесть часть российского народа. Но, повторяем, не проворовавшиеся генералы, а армейские офицеры.

     Новые, решительные люди, вставшие у кормила власти, смогут, возможно, вернуть и деньги бесчисленным вкладчикам, отобрав их у «героев» экономических преступлений. Способ простой. Пару пирамидальщиков, наворовавших деньги у российских граждан и сбежавших за рубеж, по договоренности с Интерполом вернуть в Россию, заключить в лагеря, несколько человек отстрелять в Берлине, в Париже, в Нью-Йорке, как это делают у нас, и остальные либо вернут награбленное, либо станут сговорчивее, чем сегодня. Другие миллионеры и миллиардеры по указу президента представят декларацию о доходах и капиталах, о способах их получения. В свое время генерал де Голль во Франции предпринял подобные меры по отношению к своим неплательщикам, и бюджет переполнился.

     На фоне российского криминального беспредела интересно вспомнить сегодняшние тихие скандинавские страны и средневековый беспредел викингов-берсерков («медвежьи шкуры»), впадавших в бою в такое бешенство, что они не ощущали боли. Кроме того, с тех же позиций интересна Швейцария, провозгласившая вечный нейтралитет, которая, так же как и Скандинавия, избавилась от своего хищного балласта, поставляя наемников, начиная с XIV века, всей остальной Европе. Многовековая селекция в этих странах принесла положительные результаты. Может быть, и России пойти по тому же пути, отправляя наемниками в слаборазвитые страны всех оголтелых хулиганов и бандитов?

     Если возможны еще какие-то решения, то автор их пока не видит. Но то, что делают воровские лидеры у власти, вряд ли принесет стране какую-то пользу.

     
ВЫВОДЫ

     1. Ни действующая власть, ни народившийся клан бизнесменов, предпринимателей и банкиров по популярности, надежности и независимости не могут превзойти криминал. Это один из социальных слоев общества, который может в ближайшее время взять власть из рук жадных и трусливых управителей.

     2. Офицерский, но не генеральский, состав, независимо от того, кто это, армейские офицеры, сотрудники секретных служб или даже часть офицеров МВД, являясь наиболее сильной и организованной частью общества, могут выбить из номенклатурных кресел государственных вороватых деятелей и полностью разрушить аппаратную систему управления. Управлять страной должны личности, завоевавшие это право в силу своего характера и ума, а не клановой принадлежности. Хватило бы только порядочности.

     3. С уголовным и экономическим беспределом способы борьбы есть. Власть не желает их использовать, поскольку разгул криминальной преступности камуфлирует воровские деяния властителей.

     4. Пресечение воровства на государственном уровне — самая большая проблема. Ликвидация ее возможна только сменой аппарата управления через прокуратуру и суд.

     5. Воровство будет продолжаться, и остановить его способен только богатый, мудрый и волевой человек, для которого важны не только собственная мошна, но и судьба Отечества. В когорте властителей таких сегодня нет. Если появляется личность, выделяющаяся из стаи стервятников, ей грозит опасность быть мгновенно заклеванной. Пример тому — генерал Лебедь, которого заманили в «царские палаты», когда он был нужен, и изгнали оттуда по прошествии нескольких месяцев.

     6. Если в стране нет высших идеалов и достойных претворения целей, то никакой камуфляж в виде устаревших символов бывшей Российской империи или религиозности правителей не спасет нацию от вырождения. Необходима идея возрождения и замещение идеологической пустоты, возникшей вследствие лживости и двойной морали и прежних, и нынешних лидеров.

     7. Необходимость обостряет разум тех, кто сегодня находится в невыгодном положении, но имеет силу. Не случайно идет заигрывание с армейскими структурами, но контакты находят с генералитетом, хотя истинный генофонд нации — это офицеры, наиболее сильные, честные и нравственные люди. Если они организуются, а это возможно, то воровской клан управителей закончит свое существование.

     8. Следующая демократическая революция, возможно, тогда и случится, когда те, кто внизу, захотят выяснить, по какому праву те, кто наверху, продают страну и ресурсы, скупают заводы и корабли.
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      Нет ни замысла, нет ни умысла

      У правителей.

      Что же ты, народ, так и будешь ждать

      Избавителей?

     

    

   

   1. Десятилетия подавления силой и идеологией достоинства и характера советского человека привели к тому, что появилась популяция нового российского человека-просителя, основными чертами которого являются:

   — ожидание подачек;

   — нежелание и невозможность употребить усилия в достижении цели;

   — неуемное желание воровать, тащить, получать даром.

   Иными словами, нищенская философия отбивает желание работать и прививает стремление затрачивать как можно меньше усилий, неминуемо приводя человека на путь воровства. В обществе, где большинство — носители подобной философии, непременно возникают крайности, приводящие значительное количество граждан в преступное сообщество или на путь воровства. Таким образом, именно система является первопричиной криминального государства.

   2. Человек с характером нищего находится и внизу, и на вершине власти. Это — угодничающий, пресмыкающийся, лицемерный и лживый тип с четко выраженными воровскими наклонностями, продуцирующий и поддерживающий себе подобных. Особенно пагубно то, что государственные лидеры не отличаются характером от сограждан, проявляя те же нищенско-воровские наклонности.

   3. Черты постсоветского человека, главная из которых — желание задаром получить многое, стимулируют деятельность беловоротничковой преступности в сфере экономики, бизнеса, банковского дела. Ни объем состояния, ни воспитание, ни образование не изменяют морали человека: интеллектуальная и финансовая элиты живут по законам криминального сообщества; молодежь считает для себя не только возможным, но и предметом особой гордости совершить экономическое преступление и не попасться.

   4. Интересные результаты дает сравнение государственного деятеля с криминальным лидером, который, руководствуясь своими «законами», приобрел из-за необходимости выжить в тяжелых условиях тюрем и лагерей сильный, волевой характер. По многим параметрам авторитеты воровского мира превосходят политических и государственных авторитетов. Только сильные характером люди выходили из-под силового и идеологического давления власти, смещаясь в криминальную и теневую деятельность, становясь в оппозицию к существующему режиму.

   5. Главная цель государственных деятелей сегодня — воровство; преступность маскирует их делишки и используется ею как средство силового давления на народ. Власть сомкнулась с криминалом, заключив пакт о разграблении нации. Несмотря на силу, поддерживающую власть, реальные шансы удержаться у нее ничтожны. Характер криминальных лидеров поднимает их над властью и бизнесом. Своя охрана, свое правосудие, свои кореши-генералы с любыми армейскими ресурсами оберегают властителей от попыток самостоятельных структур общества защитить себя. Право разрешать и распределять — незыблемо. Под видом бандитских разборок и борьбы с преступностью наблюдается отстрел «выскочек» — «воров в законе», банкиров и просто неугодных. В заказных нераскрытых убийствах более всего заинтересованы те, кто сидит наверху. Это особенно ясно видно из того, что объемы награбленного и возможности воров от власти и бизнеса намного выше, чем у криминальных структур.

   6. Прежняя идеология не замещена ничем, поэтому столь много различных партий и движений, пытающихся занять свободную нишу. Преступное сообщество в силу его организованности и стабильности имеет большие шансы внедриться во власть. Но недооценивают хитрость политиков, которые сегодня используют криминал в своих целях, а завтра, войдя в контакт с силовыми структурами, прекратят их деятельность. Но запущенность ситуации не предполагает легкой победы, тем более, что предвидя это, члены преступного сообщества уже внедряются и в бизнес, и в государственный аппарат.

   7. Преступные кланы, благодаря бездействию власти, опекают все наиболее доходные отрасли и предприятия, их деньги вложены практически во все коммерческие банки, они обеспечивают российского человека практически всем, начиная с хлеба и кончая наркотиками. Если некоторая группа в обществе приобрела деньги и влияние, то имеет и силу. Но есть другая причина, почему правоохранительные органы не могут подавить преступность. Как бы вы поступили, если бы ваша работа хорошо продвигалась, приносила большие дивиденды и имела благоприятные перспективы? Есть два пути. Можно поступить, как чемпион Бубка: поднимать планку понемногу и устанавливать каждый раз новый рекорд по прыжкам в высоту в течение 10 лет. А можно, как Бомон: взять сразу такую высоту, которая затем 20 лет станет недосягаемой для соперников. Но Бубка жил в Советском Союзе и если бы поступил как Бомон, то 10 лет жил в нищете. Так же поступает МВД, воюя потихоньку с нижним уровнем преступности и оставляя в покое верхний — паханов и авторитетов, чтобы они постоянно регенерировали кадры и тем самым давали жить милиционерам, получающим от бюджета все больше денег.

   Начинать борьбу с преступностью уже поздно, с криминальной средой необходимо находить компромисс. Компромисс выгоден обществу, сильные криминальные лидеры сожрут слабых, уничтожат криминальный беспредел на улицах городов, как это сделал Дипломат в Нижнем Новгороде.

   Надо спросить тех, кто сегодня у власти: почему государство превратилось в криминальное?

   8. На власть надеяться не приходится — воровство и ограбление нации продолжаются. Можно рассчитывать только на смену власти и приход к управлению наиболее сильной и порядочной части общества. Такой потенциал сохранился еще в российском офицерстве, но не в генералитете. Воля и порядочность офицеров в сочетании со знаниями и интеллектом интеллигенции позволят реставрировать Российское государство.

   9. Главный вывод книги таков. Существует мафия, которой выгодна нестабильность в стране. Наибольшая нестабильность возникает в ходе революций и войн. Объемы награбленного в эти моменты истории несоизмеримы со стабильными периодами. Значит тем, кто наживается в эти периоды, надо провоцировать нестабильность.

   Для изменения ситуации необходима информация о деяниях воровской власти, которую соберет информационная разведка. Она обеспечит оперативный сбор сведений, составит информационное досье на государственных чинов, теневые и криминальные структуры, выявит силы, готовые поддерживать здоровые идеи. Дальше — реализация программы устранения криминального беспредела по методике маршала Жукова.
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1. Bop 0043aH ObITh AKTHBHBIM
WIEHOM  COOOIIEeCTBA, TpH3HABaTh
«BOPOBCKOH KOZEKC» H cOOI01aTh
TpaaHLHH. BHOCHTH I€HBIH B «00-
TIaK»

2. Bop 00s3aH GecrnpeKkocIOBHO
BBIOTHATE ~ PEMIEHHA BOPOBCKOTO
coodmecTea.

3. JI14 BCTYILIGHHA B BOPOBCKOH
KTaH  HeOOXOIHMBI PEeKOMeHAIHA
JBYX «BOPOB B 3aKOHE» H TIIATETbHAT
TIPOBepPKa Ha HAIeKHOCTD.

4. Bop He 107TKeH padoTath Mo~
MHMO BOpOBCKOﬁ JeATeTbHOCTH.

5. Bop He MOKeT CaMOCTOs-
TeIBHO BEUITH H3 BOPOBCKOTO €000~
mecTBa. 3a 3T0 — CMepTh.

6. Bop JOTKeH XOpPOIIO HIpaTh
B KapTL.

ied KIICC 107KeH MPHHHMATH
yuacTHe B JeATeIbHOCTH HEpElI‘]HOﬁ
OpTaHH3aIH. TPH3HABATH IIporpaMmy
1 VeTaB, YIIaUHBATh WICHCKHE B3HOCHL.

ren KIICC 0Bs3aH MOTIHHATBCK
PEIISHIAM TAPTHH.

J1s BCTyIUIeHHA B wieHsl KTICC
HEOOXOTHMEI  DeKOMEHIAIHA  IBYX
KOMMYHHCTOB 1 HCITBITATETBHBIH CPOK B
TeueHHe rofa.

BOTBIIHHCTBO ceKpeTapeii mapTop-
TaHH3alHiL, He TOBOPA YiKe O BBICIIHX
MapTHIfHBIX Hepapxax, GBLTH «OCBOGO-
KICHHBIMHY. TO €CTh He 3aHATBIMH B
TIPOH3BOICTBE.

rren KIICC He MOT BBIITH H3 Tap-
THIL DTO GBLIO GBI PaBHOCHIBHO €ro
TPaKIaHCKOI CMepTH.

Ynen KIICC A0TKeH TMPHHHMATH
AKTHBHOE yuacTHe B OOMIECTBEHHOI
KI3HIL
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