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        Часть первая. Как Роберт Кийосаки стал бизнес-тренером
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          Введение

        

        [image: after_title]

Книги Роберта Кийосаки одними из первых в сегменте литературы по бизнесу и саморазвитию появились на прилавках российских книжных магазинов и сразу же завоевали заслуженную популярность. На страницах этих изданий желающие начать собственное дело нашли для себя массу полезных советов. Роберт Кийосаки – мультимиллионер, один из известнейших авторов книг по бизнесу, создатель семинаров и игр, обучающих финансовой грамотности. Его советы основаны на личном опыте в построении бизнеса с нуля, преодолении финансового краха, чётком определении своего места в жизни и в системе распределения финансовых благ. В этой книге мы собрали для вас наиболее интересные мысли, высказанные Робертом Кийосаки, дополнив их яркими примерами из жизни и меткими цитатами.
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          Два отца Роберта Кийосаки
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Роберт Кийосаки – американец, японского происхождения. Родился на Гавайях, где его отец работал начальником образовательной системы. Однако своего родного отца Роберт называет Бедным папой, поскольку, имея хороший доход, их семья постоянно испытывала нужду в деньгах. Когда же отец Роберта навсегда лишился работы и даже возможности её получить, он всё равно настаивал на том, что в жизни главное – хорошее образование и карьера. Этому он и пытался научить своего сына. Вопреки отцовским ожиданиям Роберт плохо учился в школе, чем и объясняет свой дальнейший финансовый успех. Настоящий отец так и не сумел сохранить даже небольшие сбережения и умер, оставив после себя неоплаченные счета.

        Богатым папой Роберт считает отца своего друга детства, который смог в простых словах и на жизненных примерах научить его финансовой грамотности. Богатый папа не просто зарабатывал большие деньги, постоянно расширяя свой бизнес, он всегда находил время для того, чтобы учить своего сына и Роберта финансовой грамотности. Он позволял мальчикам присутствовать на переговорах с партнёрами, при приёме людей на работу, а потом подробно разбирал с ними каждую ситуацию. Его благосостояние росло с каждым годом, и к концу своей жизни он сделался богатейшим человеком на Гавайях.

        Вот что пишет Роберт Кийосаки: «Мой бедный отец всегда поговаривал: «Роберт, ты должен получать хорошие оценки». А мой богатый отец говорил: «В реальной жизни мои банкиры никогда не проверяли мой дневник. Банкиры никогда не говорили: «Ты умный парень, разреши мне дать тебе за это 10 миллионов долларов в кредит».

        
          «С 9 лет я слышал от своего богатого отца, что правительственные чиновники являлись шайкой ленивых воров, а от своего бедного отца я слышал, что богачи – жадные мошенники, которых надо заставлять платить больше налогов».
        

        
          «Один отец говорил: «Причина, почему я не богат в том, что у меня есть вы, дети». Другой говорил: «Причина, по которой я должен быть богатым в том, что у меня есть вы».
        

        
          «Один отец рекомендовал: «Больше учись, чтобы найти хорошую компанию, на которую будешь работать». Другой отец рекомендовал: «Больше учись, чтобы смог найти хорошую компанию и купить её».
        

      [image: chapter_end]


        

[image: before_title]

          Нелёгкий путь к богатству
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Любимой игрой в детстве у Роберта Кийосаки была «Монополия», многие часы он просиживал за ней, что не могло не сказаться на качестве учёбы в школе. Эта игра осталась его любимым занятием на всю жизнь, он приглашал играть в неё своих друзей и подчинённых.

        Роберт Кийосаки: «В школе меня наказывали за ошибки. В школе я эмоционально учился бояться делать ошибки, но всё заключается в том, что в реальном мире успешные люди – это те, кто делает немало ошибок, на которых учится. Мой бедный папа, школьный учитель, думал, что делать ошибки – это очень и очень плохо. В то же время мой богатый папа сказал: «Мы делаем ошибки для того, чтобы учиться. Посмотри, как человек учится кататься на велосипеде: он делает ошибку – падает, но возвращается снова к исходной позиции и пробует ещё раз. Каждый раз после падения он возвращается к началу, но это происходит всё реже и реже. Это грех, чтобы делать ошибку и ничему при этом не учиться»… Я считаю, что финансово я более успешен, чем многие другие люди потому, что я делал больше ошибок, чем большинство из них».

        По окончании средней школы Роберт поступил в Нью-Йоркскую академию торгового флота, путешествовал по миру, работая на торговом судне. Помня совет Богатого папы о том, что нужно научиться управлять людьми, Кийосаки поступил на службу в армию и попал во Вьетнам в составе корпуса морской пехоты. Роберт очень хотел попасть в зону военных действий и выбрал для этого самый быстрый способ – стал пилотом боевого вертолёта. Пилотов всегда не хватало, поскольку это была одна из самых опасных военных профессий. Сам Роберт сказал, что война научила его быть всегда победителем, ведь второго места там нет. Выигрыш – это жизнь. Из этих испытаний он вышел человеком, совершенно ничего не боящимся.

        Роберт Кийосаки: «Дважды я был в сражениях, где стал единственным, кто выжил… Много ночей перед сражением я сидел на носу авианосца и слушал, как катятся волны… Я понял, что жить во многих случаях намного тяжелее, чем один раз умереть. Как только я смирился с возможностью жить или умереть, я смог тогда выбирать, как хочу жить на следующий день. Другими словами, летать смело или со страхом».

        После окончания военной службы, в 1975-ом году, Роберт работал торговым агентом в корпорации «Xerox», где добился значительного увеличения продаж. Он откладывал часть заработной платы и успел приобрести несколько активов. Не оставляя работы в «Xerox», Кийосаки начал свой собственный бизнес.

        Вскоре он начинает своё первое прибыльное дело – производство кошельков из кожи и нейлона на липучках. Это была та самая идея, о которой мечтают все те, кто начинает бизнес. За три года, в возрасте 28 лет, Кийосаки стал мультимиллионером, а ещё через несколько лет – обанкротился. Потеряв голову от стремительно обретённого богатства, молодой бизнесмен попал в плен иллюзий, увлёкся приобретательством и забыл разницу между имуществом и обязательствами. За это он был жестоко наказан.

        Роберт Кийосаки: «Деньги часто обнажают наши трагические упущения. Деньги направляют прожектор на наше невежество. Вот почему слишком часто человек, на которого неожиданно сваливается счастье – скажем, наследство, лотерейный выигрыш, вскоре возвращается к тому состоянию, в котором был до получения денег или падает ещё ниже. Человек не всегда может разумно распорядиться деньгами. Если он хочет всё потратить, деньги, вероятнее всего, вылетят в трубу».

        Поскольку товар не был запатентован, некая контора украла идею производства кошельков на липучках – и фирма Кийосаки обанкротилась. Он потерял все деньги и имущество, оказался в огромных долгах и даже какое-то время жил в автомобиле вместе со своей женой Ким. Несмотря на все трудности, Роберт категорически отказывался находить себе работу по найму. Он думал только о новой бизнес-идее.

        Роберт Кийосаки: «Правило номер один для того, кто хочет стать предпринимателем: никогда не устраивайся на работу ради денег».

        
          «Если возникает страх, что у них не хватит денег, вместо того, чтобы тут же броситься на поиски работы, которая даст пару долларов для уничтожения этого страха, можно просто задать себе вопрос: «А будет ли работа лучшим решением с точки зрения долгосрочной перспективы?» Я считаю, что нет. Особенно если посмотреть на жизнь человека в целом. Работа – это краткосрочное решение долгосрочной проблемы».
        

        Его новое предприятие занялось выпуском молодёжных футболок с портретами рок-звёзд. Одновременно Кийосаки занялся инвестированием и игрой на бирже. Он снова разбогател, однако впереди его снова ждали испытания. Мода на тяжёлый рок прошла, одновременно Роберта постигли неудачи на бирже. Он снова оказался в долгах. Но это очередное банкротство только укрепило бизнесмена в его убеждениях.

        Роберт Кийосаки: «Есть разница между бедностью и банкротством: второе – временно, а первое – это на всю жизнь».

        
          «Богатый человек тем и отличается от бедного – отношением к этому страху. За всю жизнь я ни разу не встретил ни одного богатого человека, который никогда не терял денег. Впрочем, я знаю большое количество бедных людей, которые не потеряли ни цента»
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          Начало карьеры бизнес-тренера
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Роберт Кийосаки: «Большое количество денег редко решает чьи-то денежные проблемы. Мудрость решает проблемы».

        Роберт проанализировал собственные ошибки и собрал воедино свои финансовые познания. В 1984-ом году из этих материалов возник образовательный семинар «Деньги и Вы». С семинаром Роберт и его партнёры объехали весь мир. Они убедились, что спрос на базовые знания о природе денег очень велик.

        Роберт Кийосаки: «Некоторые состоявшиеся люди не понимают, зачем стремиться к чему-то большему, но а я не понимаю, как можно останавливаться на достигнутом. Мы с Ким делим всех людей на четыре категории: к первой относятся победители… Ко второй относятся люди, которым необходимо доказывать свою правоту: юристы, адвокаты, преподаватели, политики. В третьей категории люди, которые стремятся к довольству, и когда я общаюсь с такими, они всегда удивляются: «Почему ты так много работаешь? Зачем тебе это?» – «А вы почему сидите сложа руки?» Мы не понимаем друг друга. А к четвёртой категории относятся люди, избегающие трудностей. Они хотят всем понравиться, чтобы всё было легко. По сути, в каждом из нас в какой-то мере живут все эти четыре личности. Вопрос в том, кого в нас больше. Лично я всегда стремлюсь только к победе. Если я проигрываю сегодня, я сделаю всё, чтобы взять реванш завтра. Таковы мои принципы. А неудачники и жертвы всегда ищут виновных на стороне. Всегда их кто-то обманывает. Не умеют они проигрывать».

        В течение десяти лет Кийосаки преподавал азы финансовой грамотности, став мультимиллионером. Одновременно он продолжал заниматься инвестированием и вкладывал деньги в недвижимость. Через 10 лет, когда ему было 47, Роберт отошёл от работы бизнес-тренера, и сконцентрировал свои силы на написании книг и разработке обучающих программ.

        Роберт Кийосаки: «В жизни важно не то, сколько денег вы сделаете, а то, сколько сумеете сохранить и на сколько поколений».
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          Книги и игры
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Первая книга Роберта Кийосаки – «Богатый папа – бедный папа», написанная в 1994-ом году – это реальная история взросления, в том числе финансового, самого Роберта под руководством двух отцов. У книги непростой путь. После издания тиражом всего в одну тысячу экземпляров, она никак не раскупалась – её отказывались продавать в книжных магазинах, и даже знакомые не хотели брать её. Однако нашёлся человек, который приобрёл книгу на автомойке и со вниманием прочёл – с этого момента началось триумфальное шествие бестселлеров Кийосаки по планете.

        В дальнейшем Кийосаки написал и издал книги «Квадрант денежного потока» и «Руководство богатого папы по инвестированию», тоже ставшие бестселлерами. Всего им выпущено 25 книг общим тиражом 26 миллионов экземпляров.

        Также увидели свет многочисленные аудиокниги и записи семинаров «Network 21», компьютерные игры «Cashflow». Идея создания компьютерных игр была подсказана необходимостью создать обучающие программы для подростков, не очень уважающих чтение и тем более платные обучающие семинары. Сначала была разработана игра «Денежный поток 101», предназначенная для обучения принципам функционирования денег и дающая первоначальные навыки инвестирования. Задача играющего – выбраться из крысиных бегов и выйти на дорожку инвестора. Настольная игра – очень привлекательный формат для подростков, но она оказалась для них слишком трудной. В результате появилась игра «Денежный поток для детей». Через некоторое время была выпущена продвинутая версия игры «Денежный поток 202», раскрывающая более сложные вопросы инвестирования.

        Роберт Кийосаки: «Чтение даёт лишь часть картины. Невозможно научиться ездить на велосипеде по книге. И тогда меня осенило: богатый папа наставлял меня методом повторения, поэтому я начал разрабатывать обучающие настольные игры. Это самый простой и лучший способ освоить довольно сложные предметы».

        Он, как и многие богатейшие люди, пережил полный финансовый крах, оставшись без всего – без работы, без денег, без жилья. Он упал на самое дно, но почувствовал твёрдую опору и смог стать богатейшим человеком в мире.
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        Часть вторая. Чему нас учит Роберт Кийосаки
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          «Деньги не сделают тебя богатым»
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Эта сентенция напоминает религиозную проповедь, однако не имеет с ней ничего общего. Она не отрицает ценности богатства. Она определяет ценность человеческого труда.

        Роберт Кийосаки: «Или вы управляете своими финансами, или пляшете под их дудочку всю жизнь. Вы или хозяин денег, или раб денег».

        Работая ради денег, человек становится их рабом. Не нужно работать на деньги – нужно заставить деньги работать на вас.

        Роберт Кийосаки: «Когда мой богатый папа лишил меня моих десяти центов в час, он забрал эти деньги для того, чтобы я мог найти в себе силы взять верх над деньгами. Он хотел, чтобы я узнал, как делать деньги, не имея денег. Он хотел, чтобы я нашёл в себе силы создавать деньги, а не учился работать за деньги. Богатый папа сказал: «Если тебе не нужны деньги, ты сделаешь много денег. Люди, которые нуждаются в деньгах, никогда не становятся по-настоящему богатыми. Эта нужда крадёт у человека его силу. Ты должен усердно трудиться и никогда не нуждаться в деньгах».

        Роберт Кийосаки: «Лишь очень немногие люди могут работать в течение длительного периода времени, не получая денег. И именно это качество отличает предпринимателей от всех прочих людей; можно сказать, что это одно из главных отличий – умение не терять голову и разумно действовать, не имея денег».

        Богат тот человек, который не испытывает недостатка в деньгах. Если вы проходите мимо магазинов, не заглядывая в них не по причине недостатка денег – а потому, что у вас всё есть, – вы уже богаты.

        
          
            Роберт Кийосаки: «Нужно сделать выбор между свободой и безопасностью. Свобода требует смелости и силы, а если у человека их нет, он теряет свободу».
          

        

        Многие бедные люди любят говорить, что деньги – зло. Но попробуйте найти среди них того, кто откажется от увеличения зарплаты или пенсии. Преуспевающие люди называют деньги не злом, а свободой. Стремясь заработать больше денег, они всего– навсего стремятся к большей свободе.

        
          
            Роберт Кийосаки: «Самый ценный актив – время. Большинство людей не могут его правильно использовать. Они упорно трудятся, делая богатых богаче, но не прикладывают усилий, чтобы сделать богатыми себя».
          

        

        Чем бы вы занимались, избавленные от необходимости оплачивать счета, покупать еду и одежду? К чему есть у вас склонность и способности? А может невостребованное высшее образование, полученное «для корочки»? Найдите то, чем вам будет интересно заниматься.

        Только не отвечайте: «Ничем». Тогда вам прямой путь в какое-нибудь слаборазвитое племя: они бегают голышом, едят то, что найдут, порой и друг друга, и не имеют понятия о финансовых обязательствах.

        
          
            Роберт Кийосаки: «Физические упражнения, если ими заниматься должным образом, помогают человеку стать здоровее, а умственные – богаче. Лень же лишает человека и здоровья, и богатства».
          

        

        Свобода и безделье – не синонимы. Свобода – это возможность заниматься любимым делом. А дело – это то, что приносит некую пользу и результат.

        Роберт Кийосаки: «Человек, который говорит, что деньги не имеют значения, очевидно, не был без них долгое время».

        Представьте, каким вы хотели бы видеть себя через пять лет. Напишите свой возраст к тому моменту. Составьте план своего развития. Чем вы хотели бы заниматься? Какой должна стать ваша жизнь?

        Роберт Кийосаки: «Цели должны быть ясными, простыми и записанными на бумаге. Если они не записаны на бумаге и их каждый день не пересматриваешь – это не цели. Это пожелания».

        
          
            Роберт Кийосаки: «Если вы не можете увидеть себя богатым, то никогда не сможете этого добиться».
          

        

        
          «Провести всю свою жизнь в страхе, так и не осуществив ни одной мечты, – вот что жестоко. Работать в поте лица за деньги и думать, что они позволят купить вещи, которые сделают вас счастливыми, – вот что страшно».
        

        Только ни в коем случае не превращайте это в составление списка покупок. Вы сможете купить всё это за месяц, если сейчас сосредоточитесь на создании источника дохода, а не на приобретении имущества.

        Роберт Кийосаки: «Вы не сможете стать свободными, пока не сломаете свою склонность к деньгам».
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            Роберт Кийосаки: «Богатый Папа часто говорил: дай дураку деньги, и он их промотает».
          

        

        Роберт Кийосаки утверждает, что на написание множества книг, создание семинаров и разработку обучающих игр его вдохновила мысль о важности преподавания первоначальных знаний о деньгах с самого раннего возраста. Отсутствие финансового образования, подготовки к существованию в реальном мире, где каждый день мы имеем дело с деньгами, – является причиной тотальной безграмотности в вопросах, касающихся денег.

        Роберт Кийосаки: «Жизнь дана нам для того, чтобы радоваться ей. Если призвать на помощь ваш финансовый гений, вам будут доступны все радости жизни. Вы сможете разбогатеть и оплачивать счета, ни от чего не отказываясь. Это и есть финансовая смекалка».

        История полна трагических эпизодов, в центре которых факты внезапного обретения большой суммы денег. Например, крупные выигрыши в лотерею или гонорары популярных спортсменов.

        Роберт Кийосаки: «Предприниматели должны знать, как тратить деньги, даже если у них совсем нет денег».

        Роберт Кийосаки: «У сына одного моего друга появилась нехорошая привычка транжирить деньги. Ему было всего шестнадцать лет, но он, конечно, хотел иметь собственную машину. Объяснялось это так: «Всем моим друзьям родители подарили машины». Он хотел использовать свои сбережения в качестве оплаты наличными. Вот тогда его отец позвонил мне.

        
          – Как ты думаешь, позволить ему это или просто поступить как все остальные родители и купить ему эту машину?
        

        
          На это я ответил:
        

        
          – Возможно, это решит проблему на какое-то время, но чему ты научишь его в долгосрочном смысле? Нельзя ли использовать его желание иметь машину, чтобы побудить его что-нибудь выучить?
        

        
          У моего друга появилась идея, и он побежал домой. Два месяца спустя я снова с ним встретился.
        

        
          – Ну как, у твоего сына появилась новая машина? – спросил я.
        

        
          – Нет. Но я дал ему на неё три тысячи долларов. Я посоветовал ему использовать мои деньги, а не те, что отложены на его обучение.
        

        
          – Очень щедро с твоей стороны, – сказал я.
        

        
          – Не то что бы! Деньги были даны с условием. Я последовал твоему совету, что нужно использовать его сильное желание иметь машину и направить эту энергию на обучение.
        

        
          – И какое же было условие? – поинтересовался я.
        

        
          – Ну, сначала мы снова поиграли в твою игру «Денежный поток». Потом долго обсуждали, как научиться мудро распоряжаться деньгами. Потом я подарил ему подписку на «Wall Street Journal» и несколько книг о рынке ценных бумаг.
        

        
          – Ну а потом? – спросил я. – В чём же заключалось условие?
        

        
          – Я сказал сыну, что эти три тысячи его, но ему нельзя просто купить на них машину. Он может с их помощью покупать и продавать акции, найти себе брокера, а когда он сделает из этих денег шесть тысяч, три тысячи он сможет потратить на машину, а остальные три пойдут на обучение.
        

        
          – И что из этого получилось? – спросил я.
        

        
          – Сначала ему везло, но несколько дней спустя он потерял всё, что выиграл. И тут он по-настоящему заинтересовался. Сегодня, по-моему, он потерял уже две тысячи, но интерес возрос. Он прочитал все книги, которые я ему дал, и пошёл в библиотеку за новыми. Он проглатывает все номера «Wall Street Journal», ищет какие-нибудь подсказки и вместо «Эм-ти-ви» смотрит «Эн-би-си». У него осталась всего тысяча долларов, но интерес к получению новых знаний огромен. Он знает, что, если потеряет эти деньги, ещё два года будет ходить пешком. Но, по-моему, это его не беспокоит. Машина, похоже, перестала его интересовать, потому что он нашёл новую, более интересную игру.
        

        
          – А что будет, если он потеряет все деньги? – спросил я.
        

        
          – Вот тогда и посмотрим. Лучше пускай он потеряет всё сейчас, чем в нашем возрасте. Кроме того, мне кажется, я потратил три тысячи на его образование очень удачно. То, что он сейчас узнает, пригодится ему на всю жизнь. По-моему, он стал с уважением относиться к деньгам и перестал тратить их бездумно».
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Этот термин ввёл Роберт Кийосаки, чтобы определить финансовое положение девяноста процентов населения. Этот образ похож на нашу метафору – «белка в колесе», которую инстинкты заставляют бежать вперёд, однако ей не суждено сдвинуться с места, поскольку так устроена выгодная кому-то система.

        Роберт Кийосаки: «Налоги – это наказание для тех, кто работает, и награда для тех, кто ничего не производит».

        Кийосаки приводит пример среднестатистической семьи. Живёт себе одинокий мужчина, работает, получает неплохую зарплату – ему хватает, он доволен жизнью. Затем он знакомится с женщиной, которая тоже молода и тоже вполне себя обеспечивает. Они начинают жить вместе, женятся – им становится даже легче в плане денег, поскольку часть расходов объединяется в одну статью, они чувствуют себя обеспеченными, покупают дорогие вещи, ходят в рестораны. Им кажется, что так будет всегда, они не думают о собственном бизнесе и вложении денег. Через какое-то время они решают купить жилье, причём выбирают не самый простой вариант, а на перспективу – в результате влезают в многолетний долг, который забирает немалую часть семейного бюджета.

        Но это кажется им нормальным, ведь они сделали выгодное вложение. Через какое-то время у молодой пары появляется ребёнок, на которого тоже требуются немалые деньги. А ведь в это время жена не может работать, поскольку ухаживает за ребёнком. Тогда мужу приходится найти вторую работу – баланс кажется восстановленным. А то, что муж практически не бывает дома – это ничего, ведь там шумный маленький ребёнок. Наконец, малыш подрастает, мама выходит на работу – в семье вновь появляются деньги. Появляется потребность в новом автомобиле, дорогом ремонте, заграничном отпуске. Как результат – новые кредиты, увеличение ежемесячных расходов и платежей. Каждый месяц идеальным становится нулевой баланс, когда большую часть съедают финансовые обязательства, а оставшиеся средства растягиваются на остальные статьи. Денег постоянно не хватает.

        Самое печальное в том, что именно в этот момент случается что-то непредвиденное – один из членов семьи теряет работу, кто-то заболевает, серьёзно ломается машина. Ещё больше усугубляет ситуацию то, что люди не владеют средствами выхода из этого положения.

        В чём же причина того, что 90 процентов людей однажды оказываются в подобном положении? В отсутствии элементарной финансовой грамотности. Человек не умеет отличать активы, то есть имущество, от пассивов – финансовых обязательств.

        Возьмём, например, недвижимость. Если это квартира, в которой вы живете, что это, по-вашему? Обязательство, поскольку, даже если вы не платите за неё ипотеку, ежемесячные коммунальные платежи и периодические ремонты отнимают немалую часть вашего дохода. Квартира может считаться активом, если она приносит доход, например, сдаётся в аренду.

        Ещё пример – личный автомобиль. Скорее пассив, поскольку требует ежедневных вложений в виде расходов на бензин и амортизации. Даже если он является для вас источником дохода.

        Кредиты, налоги и пассивы, которые сам человек считает своим имуществом, – эти три кита держат человека в рабстве, вынуждая его крутиться словно белка в колесе с утра до вечера все свои лучшие годы, мечтая о пенсии.

        Роберт Кийосаки: «Кредит дословно переводится с французского как «долги до смерти». Так выглядит финансовое положение среднестатистического человека».
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Роберт Кийосаки: «Чтобы иметь в жизни то, чего Вы никогда не имели, делайте то, чего раньше никогда не делали».

        Роберт Кийосаки предлагает элементарную формулу для выхода из крысиных бегов:

        – контролируйте движение ваших наличных средств, ежемесячно составляйте план и отчёт;

        – всегда следите за тем, чтобы доходы были выше расходов;

        – избавляйтесь от пассивов и не заводите новых;

        – всё своё внимание сосредоточьте на приобретении активов;

        – обеспечьте себе пассивный доход – «денежный поток»;

        – не пользуйтесь кредитами для приобретения пассивов;

        – беря кредит, следите, чтобы сумма выплаты не превышала разности «доходы минус расходы»;

        – не копите, а инвестируйте.

        Пока вы не обеспечите себе денежный поток достаточного объёма, денег будет постоянно не хватать. Это нормально, ведь одного решения стать богатым недостаточно для того, чтобы в кошельке начали размножаться деньги. Вы будете испытывать всё большее напряжение, но ни в коем случае не тратьте свои сбережения. Деньги, отложенные на бизнес, – это та самая лодка, на которой вы приплывёте к берегу состоятельности – не покидайте её. Дискомфорт от нехватки денег будет стимулировать вас думать о новых способах заработать.

        Роберт Кийосаки: «Я столько раз попадал в сложные финансовые ситуации и с помощью смекалки находил новые статьи доходов, упорно защищая активы. Мой бухгалтер с криком ужаса прятался, а я, как настоящий солдат, защищал свой форт, который называется активы. Я знаю, это кажется сложным, но без внутренней твёрдости вы всегда будете жертвой в этом мире».
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90 процентов денег находится в руках 10 процентов людей. 10 процентов предприятий зарабатывают 90 процентов прибыли. 90 процентов регистрирующихся предпринимателей с течением времени закрывают своё дело и только 10 процентов развивают его. 10 процентов авторов книг собирают 90 процентов доходов от книготорговли.

        Многие работы по личной мотивации и бизнесу старательно доносят до нас мысль, что для обретения богатства человек должен в первую очередь сменить образ мыслей бедного человека на образ мыслей предпринимателя. Людям, погрузившимся в изучение книг по саморазвитию и бизнесу, на какое-то время удаётся что-то поменять в своём мозгу и начать мыслить иначе. Они начинают видеть перспективы, пытаются изменить что-то в своей жизни. Но натыкаются на трудности, непонимание и отсутствие поддержки. Через определённый период времени туман чужих мыслей рассеивается – и человек вновь видит себя у разбитого корыта и продолжает ежедневный бег к нулевому балансу.

        Почему же так сложно переступить через грань, разделяющую богатых и бедных? Существует даже «теория заговора богатых», согласно которой сделать такой прыжок – практически неосуществимая мечта.

        Аристотель Онассис, греческий миллиардер, второй муж вдовы президента Кеннеди, сколотил своё состояние практически с нуля, имея на руках только одну бумагу – договор на эксклюзивное право перевозки грузов крупной производственной компании. С этой бумагой он обратился за огромным кредитом на покупку транспортных судов, поскольку не имел на это собственных денег. Он приобрёл эти суда, сделавшиеся ненужными после Второй мировой войны, у американского правительства, хитро миновав запреты. Что же было у этого бизнесмена, кроме наглости и бесстрашия? У него было происхождение – родословная предпринимателя.

        Представьте, что у нас не учат быть врачом или, например, трубопроводчиком. К кому вы пойдёте лечиться или чинить трубы? Скорее всего, к сыну врача или трубопроводчика. Кому доверяет финансист? Сыну финансиста. Богатые не верят в то, что построить успешный бизнес сможет тот, кто не в силах навести порядок в собственном кошельке и в своём ежемесячном балансе. Простите, но это так.

        Роберт Кийосаки: «Идеи и мысли, связанные с деньгами – это то, что родители передают своим детям».

        Как стать богатым сыну шофёра и учительницы?

        Ответ: во-первых, получать финансовое образование. Непрерывно и с удовольствием. Сделать это своим хобби.

        Роберт Кийосаки: «Вернувшись в 1973-ем году из Вьетнама, я немедленно записался на курсы по инвестициям в недвижимость, рекламу которых увидел по телевизору. Курсы обошлись мне в 385 долларов. И именно они сделали нас с женой миллионерами, а за доход от недвижимости, которую мы приобрели, следуя усвоенной на этих курсах формуле, мы купили себе свободу».

        Есть немало примеров того, как выходцы из среднего класса становились миллиардерами: самые известные из них – Билл Гейтс и Уорен Баффет.

        Роберт Кийосаки: «Если вы считаете, что обучение стоит дорого, попробуйте узнать, сколько стоит невежество».

        Во-вторых, навести порядок в личных финансах. Добиться устойчивого преобладания доходов над расходами. Начать инвестировать.

        
          
            Роберт Кийосаки: «Откладывать деньги – хороший совет для бедного и среднего человека. Для построения богатства это плохой совет».
          

          

            
              «Люди говорят: я откладываю деньги на пенсию. Редко кто говорит: я инвестирую, чтобы обеспечить себе пенсию»
            
          

        

        
          «У бедных плохие привычки. Одна из наиболее распространённых носит невинное название: «Можно брать деньги из своих сбережений». Богатые знают, что сбережения существуют только для того, чтобы делать новые деньги, а не платить по счетам».
        

        В-третьих, думать над «идеей», которая станет основой вашего бизнеса.

        Роберт Кийосаки: «Единственный наиболее мощный актив, которым все мы располагаем – наш разум».
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Роберт Кийосаки: «Деньги – один из видов власти. Но ещё большей силой обладает финансовое образование. Деньги приходят и уходят, но если вы знаете, как они функционируют, вы можете управлять ими и становиться богаче. Одного позитивного мышления недостаточно, потому что большинство людей не выносят из школы никаких знаний о деньгах и работают на них всю жизнь».

        Как судят о финансовом положении предприятия? По его бухгалтерскому балансу.

        А вы составляете финансовый план и отчёт каждый месяц? Это необходимо делать. Выберите сами, как вам будет удобнее это организовать: ведя записи в ежедневнике, в таблице на компьютере, собирая чеки или при помощи специальной программы для смартфона. Чем больше у вас денег, тем точнее должен быть ваш бухгалтерский баланс.

        Роберт Кийосаки: «Предметы роскоши должны покупаться только благодаря активам».

        
          
            Роберт Кийосаки: «Проявляйте заботу о ваших деньгах, а они, в свою очередь, позаботятся о вас».
          

        

        Все движения наличных денег отобразите в двух колонках: Активы и Пассивы.

        Роберт Кийосаки: «Многие не могут найти разницу между имуществом и обязательством. Мой отец говорил, что его дом – это имущество, хотя в действительности его дом – это его обязательство».

        Активы – это финансовые потоки, поступающие в ваш кошелёк. Активами определяется размер вашего благосостояния. На их увеличении и нужно сосредоточить максимум своего внимания.

        Пассивы – это то, что уменьшает толщину вашего кошелька. От многих из них невозможно избавиться: ежемесячные платежи, расходы на потребительскую корзину. Не имеет смысла, увлёкшись тотальной экономией, откладывать техобслуживание автомобиля или визит к стоматологу – со временем это только увеличит ваши проблемы. Но посмотрите внимательно, нет ли в вашем списке вещей, ошибочно принимаемых за имущество, а на самом деле являющихся обязательствами. Например, гараж, в котором стоит сломанный автомобиль и старый холодильник, лежат неразобранные железки и институтские конспекты? Постарайтесь максимально избавиться от пассивов, навсегда вычеркнув ненужные расходы.

        Роберт Кийосаки: «Если человек не обладает самодисциплиной – лучше и не пытаться разбогатеть, потому что хотя процесс создания денежного потока из колонки активов теоретически не сложен, очень трудно воспитать в себе должную твёрдость при обращении с деньгами».
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          Деньги – это всего лишь идея
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Роберт Кийосаки: «Бедные люди бедны просто потому, что они бедны идеями».

        Билл Гейтс стал самым богатым человеком, имея всего одну идею. Он купил разработки программного обеспечения у программистов и продал их компании IBM.

        Роберт Кийосаки: «Чтобы развить свой бизнес, мы использовали деньги и ресурсы, принадлежащие не нам, а другим людям».

        По мнению Кийосаки, чтобы хорошо заработать, не нужно ежедневно упорно трудиться от рассвета до заката. Лучшей иллюстрацией этого тезиса станет Легенда о трубопроводе:

        Роберт Кийосаки: «Когда-то в давние времена существовала необычная деревенька.

        
          Это было бы чудесное место, если не большая проблема. В селе не было воды, хотя иногда шли дожди. Чтобы избавиться от этой проблемы раз и навсегда, старейшины решили подписать соглашение на ежедневную поставку воды в деревню. Два человека добровольно вызвались взяться за это дело, и старейшины подписали с каждым из них контракты. Они предвидели, что состязание между ними снизит цену за работу и обеспечит снабжение водой.
        

        
          Первый из тех двух, получивших контракт, Эд, немедленно взялся за работу. Купил два одинаковых ведра и начал носить воду, бегая по тропинке к озеру, которое находилось в миле от деревни. Он немедленно начал зарабатывать деньги, работая с утра до ночи, наполняя огромные баки водой, которую носил с озера в своих двух вёдрах. Каждое утро он должен был вставать раньше всех, чтобы убедиться, что имеется достаточный запас воды для нужд жителей деревни. Это был тяжёлый труд, но человек чувствовал себя счастливым, ведь он зарабатывал деньги и владел одним из двух эксклюзивных контрактов на свой бизнес.
        

        
          Второй человек, получивший контракт, Билл, на некоторое время исчез из деревни. Он не появлялся несколько месяцев. Это радовало Эда, ведь у него не было соперника. Эду одному доставались все деньги за снабжение водой.
        

        
          Билл вместо того, чтобы также купить два ведра и начать соревнование с Эдом, пошёл домой, написал бизнес-план, потом основал небольшую корпорацию, нашёл четырёх инвесторов, назначил президента компании, который руководил её работой. Через месяц он вернулся в деревню и привёз нескольких строителей и инженера. За год его команда построила мощный нержавеющий водопровод, который соединил деревню с озером.
        

        
          На торжественной церемонии открытия Билл объявил, что его вода чище, чем вода Эда. Ему было известно о жалобах жителей на грязь в воде, поставляемой Эдом. Билл также объявил, что может 24 часа в день, семь дней в неделю обеспечивать деревню водой. А Эд приносил воду только в рабочие дни недели. Он не работал в выходные. Потом Билл добавил, что может на 75 процентов снизить оплату доставки воды высшего качества и гарантирует постоянную круглосуточную её доставку. Жители деревни с одобрением и аплодисментами выслушали заявление Билла и безотлагательно пошли посмотреть на водопроводный кран в конце трубопровода.
        

        
          С целью состязания Эд сразу же понизил и свои тарифы на 75 процентов, купил ещё вёдра, соединил их вёслами и начал таскать по четыре ведра воды. Чтобы лучше обслуживать жителей деревни, он нанял ещё и двоих своих сыновей, чтобы они работали ночью и в выходные. Когда его сыновья пошли учиться в колледж, он говорил им: «Спешите скорее окончить его, так как этот бизнес в будущем будет принадлежать Вам».
        

        
          Но сыновья выбрали другой путь и не вернулись после колледжа в деревню. В конце концов, Эд имел рабочих и много проблем. Рабочие требовали повышения жалования и соглашались носить воду по одному ведру, а не по два или по четыре ведра сразу.
        

        
          А Билл понял, если эта деревня нуждается в воде, то и другие деревни могут испытывать в ней нужду. Он переписал по-новому свой бизнес-план и начал продавать в деревнях по всему миру свою систему, гарантирующую высокую скорость доставки воды, низкую цену и высокое качество. Только один пенс стоила доставка одного ведра воды. Но ведь Билл доставлял миллиарды вёдер воды ежедневно. Независимо от того, работал он или нет, миллиарды людей покупали по одному ведру воды за день и все эти деньги поступали на его счёт в банке. Фактически, Билл построил трубопровод, чтобы поставлять деньги на свой банковский счёт так же постоянно, как и воду в деревни.
        

        
          Билл жил счастливо долгие-долгие годы, а Эд тяжело работал до конца своих дней и имел постоянные финансовые проблемы».
        

        
          Этот рассказ моего богатого папы стал для меня путеводной звездой в жизни. Он сыграл решающую роль в моем выборе. Я часто спрашивал себя:
        

        
          «Строю ли я трубопровод или тащу ведра?»
        

        
          «Работаю я тяжело или с умом?»
        

        
          Ответы на эти вопросы сделали меня финансово независимым».
        

        
Можно работать, обеспечивая себя самым необходимым, но основные силы и время сосредоточить на том, чтобы найти хорошую идею для бизнеса. Подберите правильную работу, выполняя которую для кого-то, вы одновременно получите полезные знания, умения и навыки, опыт и хорошую репутацию – стартовый капитал, необходимый вам для организации собственного дела.

        Роберт Кийосаки: «Они хотят начать свой бизнес, только когда этому будут «благоприятствовать все звезды». Им нужно, чтобы перед ними на всех светофорах был исключительно зелёный свет, – только после этого они отправятся в путь. Но в результате большинство из них до сих пор так и стоит на обочине с выключенным двигателем».

        Придуманная бизнес-идея не обязательно сразу станет для вас источником богатства. Окунаясь в пучину бизнеса, помните о том, что этот путь полон порогов и препятствий. Прежде всего, оградите себя от опасности кражи вашей оригинальной концепции. Запатентуйте идею, если это возможно, или начните раскрутку сразу во всех направлениях, предлагайте франшизу. Внимательно относитесь к выбору инвестора. Оградите свою интеллектуальную собственность от чужих липких ручек.

        У нового бизнеса, который вы хотите начать, должно быть что-то особенное, какое– то эксклюзивное преимущество, то, что вы сделаете своим слоганом и будете предлагать людям.
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          Начать бизнес с нуля
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Роберт Кийосаки: «У каждого человека есть руки, ноги, голова и 168 часов в неделю, чтобы сделать всё то, что он по-настоящему желает».

        Чтобы выйти из зоны комфорта, нужно сначала войти в зону комфорта, а у нас денег нет, – так любят в современном мире перефразировать кота Матроскина. Однако сам кот и его товарищи не успокоились на этом оправдании, а отправились на поиски «склада» – и их труды увенчались успехом. Неопытные люди считают, что начать бизнес, не имея денег, – невыполнимая задача. Это не так, в мире достаточно денег – вам потребуется только хорошая идея.

        Роберт Кийосаки: «Видеть то, чего не замечают другие, – это универсальный ключ к успеху».

        С вами всегда ваш главный капитал – это ваш мозг и ваши главные инструменты – это ваши глаза. Думайте о собственном бизнесе, высматривайте возможности, откладывайте на стартовый капитал. Ищите и просите – и получите.

        С вашего позволения ещё один коротенький анекдот: «Случилось то, что должно было случиться», – надпись на могиле пессимиста. Мы всегда получаем то, чего ждём.

        Роберт Кийосаки: «Создать процветающий бизнес из ничего, основать что-то ценное и жизнеспособное – вот задача для истинного предпринимателя».

        Ждите возможности стать богатым – и она обязательно у вас появится.

        Роберт Кийосаки: «Я знаю, что мир за пределами курятника кажется пугающим. Там трудно с работой, трудно с деньгами и совсем плохо с возможностями. Но уверяю вас, жизнь за пределами курятника бьёт ключом, полна оптимизма и энергии, а возможностей там масса. Всё дело в том, откуда смотреть – из курятника или снаружи».
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          Денежный поток (Cashflow)
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            Роберт Кийосаки: «Чего не хватает Вашему поколению, так это финансового образования, необходимого для финансовой безопасности».
          

        

        Существует три вида доходов:

        – трудовые доходы,

        – пассивные доходы,

        – доходы от ценных бумаг.

        Как правило, размышляя о доходах, мы представляем себе только первый тип – трудовые доходы, то есть те деньги, которые перестанут поступать, как только мы прекратим работу.

        Однако сделаться богатым можно только с помощью двух последних типов доходов. Пассивный доход – это доход от приобретённых активов. Доходы от ценных бумаг – это доход от работающих на вас финансовых активов, то есть вложенных денег.

        Роберт Кийосаки: «Ключ к богатству – это способность как можно скорее превращать трудовые доходы в пассивные или доходы от ценных бумаг».

        Денежный поток – это то, что необходимо для роста вашего богатства. Под денежным потоком Роберт Кийосаки подразумевает постоянный доход, который поступает на счёт независимо от того, ходил ли человек на работу или проводил время на пляже. Пассивный доход может быть невелик или огромен, в зависимости от размера вашего бизнеса. Это те самые деньги, которые работают на вас, делая вас свободными.

        Роберт Кийосаки: «Однажды богатый папа спросил у нас с Майком:

        
          – Знаете ли вы, почему я всегда буду богаче людей, которые работают на меня?
        

        
          Мы с Майком некоторое время недоуменно смотрели друг на друга, пытаясь найти в своих головах подходящий ответ.
        

        
          – Потому что ты делаешь больше денег, чем они.
        

        
          – Да, – подтвердил Майк, кивая головой в знак согласия. – В конце концов, ведь это ты владеешь компанией и решаешь, сколько платить себе и сколько им.
        

        
          Богатый папа откинулся в кресле-качалке и улыбнулся.
        

        
          – Действительно, это я решаю, сколько кому платить. Но дело в том, что себе я плачу меньше, чем многим из тех, кто работает на меня. Так вот, когда вы открываете новый бизнес, с наличными часто бывает туго и владелец обычно получает деньги последним.
        

        
          – Ты имеешь в виду, что работники всегда получают деньги в первую очередь? – спросил Майк. Богатый папа кивнул.
        

        
          – Правильно. К тому же, они не только получают деньги первыми, но часто даже больше, чем я.
        

        
          – Но почему так? – спросил я. – Зачем владеть бизнесом, если ты получаешь деньги последним, да к тому же меньше всех?
        

        
          – Потому, что персонал работает за деньги, а я работаю, чтобы создать активы».
        

        

          
            Квадрант денежного потока
          
        

        Книгу «Квадрант денежного потока» Роберт Кийосаки считает самой важной из всех своих книг. Она раскрывает особенности мышления людей в соответствии с их источниками получения дохода. Для перехода в другую группу, по мнению Кийосаки, требуется в первую очередь изменить свои взгляды на деньги, источники их получения, долги и финансовые риски.

        По этой теории имущественные блага распределены между четырьмя группами людей. Эти четыре типа автор распределяет в четырёх сегментах. Слева размещаются:

        Е – служащие, наёмные работники, те, кто работают по специальности, исполняя задания работодателя;

        S – люди, работающие на себя, самостоятельно выполняющие заявки и заказы;

        Левая сторона квадранта – это 90 процентов людей, обладающих десятью процентами материальных благ. В левой стороне квадрата находятся бедные люди и средний класс, зависимые от работы, вынужденные ежедневно трудиться, чтобы обеспечить нулевой баланс к концу месяца. Большинство из них испытывает постоянные финансовые трудности и каждый день задаётся вопросом: «Где взять больше денег?». Однако работодатели платят им ровно столько, сколько нужно для того, чтобы они не уволились, и ни копейкой больше. Даже если им удаётся заработать достаточно денег, чтобы поддерживать достойный уровень жизни, – они платят за это огромную цену: они полностью лишают себя свободного времени. У них есть деньги, но нет времени на то, чтобы измениться – они не могут перестать работать.

        Роберт Кийосаки: «Люди тяжело работают и в результате делают богатыми своё начальство».

        Преимущество S перед E состоит в том, что они могут сами определять стоимость своего труда, регулировать время работы и почасовые расценки. Однако из отсутствия гарантированного дохода вытекает рост цен в сфере услуг. А остальным потом приходится восклицать: «Ну почему так дорого?.. нанять фотографа, постричься, вылечить зуб, справить День рождения, отремонтировать стиральную машину».

        Роберт Кийосаки: «Сколько раз я должен напоминать тебе, что работа не сделает тебя богатым? Сколько раз я должен напоминать тебе, что богатым становятся в свободное от работы время?»

        Справа находятся:

        В – Владельцы бизнеса, люди, которые нанимают других людей, являются владельцами автоматизированного бизнеса или имеют своё дело в сфере IT;

        I – Инвесторы, люди, на которых работают деньги.

        В правом сегменте сосредоточены 90 процентов всех финансов. У этой категории людей тоже проблемы с деньгами: их слишком много и приходится постоянно заботиться о том, чтобы сохранить их и преумножить. Но, согласитесь, эти вопросы решать гораздо интереснее.

        Роберт Кийосаки: «Ты можешь выбирать, в каком мире жить: в мире, где не хватает денег, или в мире, где они имеются в избытке. Это – твой выбор».
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          Четыре типа людей
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Роберт Кийосаки: «Работа не сделает вас богатыми. Богатыми вы становитесь, сидя дома… Поймите, на работе вы деньги зарабатываете. А дома вы решаете, что вам лучше сделать со своими деньгами. В зависимости от того, что вы сделаете со своими деньгами, после того, как их заработаете, вы станете богатым или бедным».

        
          «Главное различие между бедным, богатым и людьми со средним достатком заключается в том, чем они занимаются в свободное время».
        

        Согласно теории Квадранта денежного потока, Кийосаки делит людей на четыре типа по источнику дохода.

        Первая группа – это наёмные работники. Для них важнее всего ощущать себя в безопасности, они боятся ответственности и рисков потери благосостояния, предпочитая небольшой заработок. Парадокс заключается в том, что они теряют своё здоровье, отдаваясь целиком своим обязанностям. В особо трудные времена им приходится работать сразу на нескольких работах, чтобы поддерживать на плаву свою лодку. Теряя работу, они могут впасть в депрессию, особенно если много лет отдали образованию и работе по специальности. Однако они не меняют своих взглядов, прикрываясь выражениями «деньги не главное», «не в деньгах счастье». Зачастую они вынуждены отказывать себе во всём, говоря, что не могут себе этого позволить.

        Роберт Кийосаки: «Ты должен заниматься только своим делом. Людей в школе учат быть хорошими подчинёнными… следовательно, им приходится заниматься делами всех других людей, только не своими».

        К этой участи нас усиленно готовит школа, а стереотипы пренебрежения к деньгам передаются из поколения в поколение. Привязанность к гарантиям, постоянству, надёжности и отсутствию личной ответственности – главное слабое место. Работа по найму кажется людям наиболее простым решением, гарантирующим финансовую стабильность. Сделаться богатым для подчинённых непосильная задача. Зацикленность на деньгах может сделать из такого человека скрягу. Лучшее, чего они могут добиться, – это войти в средний класс.

        Роберт Кийосаки: «Финансовая свобода – полная противоположность надёжной работе».

        Роберт Кийосаки: «Работа на хозяина или крупную компанию никогда не станет решением денежных проблем».

        Вторая группа – люди, не терпящие начальников и предпочитающие работать на себя. Девиз этих людей: «Чтобы выполнить работу качественно – выполни её сам!». В итоге они превращают самих себя в роботов, фанатично работающих днями и ночами. Их принцип: никто не сделает это лучше меня. Если они на какое-то время прекращают работу – перекрывается их единственный источник дохода. Для того чтобы стать богатым, работая на себя, нужно быть умным, обладать определёнными знаниями или навыками и – главное – уметь себя продать. Такие люди составляют ядро среднего класса, но выйти на путь к настоящему богатству им мешает ограниченность собственных физических сил, ведь их личное время не бесконечно. Работа на себя – неплохой старт, но для настоящего выхода из крысиных бегов таким людям необходимо преодолеть свой перфекционизм, собрать команду и открыть собственный бизнес, встав у руля.

        Роберт Кийосаки: «Самый ценный актив – время. Большинство людей не могут его правильно использовать. Они упорно трудятся, делая богатых богаче, но не прикладывают усилий, чтобы сделать богатыми себя».

        
          
            Роберт Кийосаки: «Сегодня я богат именно благодаря тому, что я сделал в свободное время».
          

        

        Третья группа – это владельцы бизнеса. Для этих людей важно иметь определённую свободу и заниматься своим делом. Часто это те самые троечники, которые с детства не делали приоритетом указания учителей и родителей. Что же получается, плохая учёба в школе – главная составляющая успеха? Конечно, дело не в этом. Если причина неуспехов в школе – пустая голова и лень, такому человеку не стать богатым. Определяющая черта таких людей – умение отличать свои желания от чужих потребностей. Разбогатеть, имея своё дело, можно, если разбираться в законах рынка и не забывать о бухгалтерском балансе. Главный враг таких людей – хватательный рефлекс, погружающий в пучину долгов и финансовых обязательств, неумение отличать активы от пассивов, имущество от обязательств.

        Четвёртая группа – инвесторы. Это богатые люди, желающие преумножить своё состояние. Забавно, но это не только миллионеры, инвестором может стать любой человек, имеющий денег больше, чем ему нужно в данный момент, независимо от размера их банковского счета. Чтобы преуспеть в инвестировании, нужно стать финансово грамотным и хорошо изучить законы рынка, Такое образование позволит открыть путь к настоящему богатству. Если колесо Фортуны повернётся в нужную сторону, конечно.

        Только представители третьей и четвёртой групп могут стать по-настоящему богатыми людьми. Остальные в той или иной степени остаются участниками крысиных бегов. Однако нахождение в любом из четырёх секторов не даёт гарантии финансового благополучия раз и навсегда. Немало людей разбогатело и обанкротилось, имея своё дело. Но большинство из них, приобретя бесценный опыт, смогли начать с начала и заработать в разы больше.

        
          
            Хотите изменить реальность – измените мышление
          
        

        Роберт Кийосаки: «Я написал свои книги для тех, кто готов делать изменения в жизни. Изменения гораздо большие, чем просто переходить с работы на работу».

        Роберт Кийосаки: «Люди часто просят, чтобы я помог улучшить их бизнес. Если я соглашаюсь помогать им, то спрашиваю: «Вы готовы измениться и быть гибким?», если они говорят, что да, то я продолжаю. Если они говорят, что нет, то обсуждение закончено. В большинстве случаев люди говорят: «Да, мы готовы измениться!» Я тогда киваю головой и жду момента, чтобы проверить их готовность. Несколько месяцев назад мой знакомый попросил о помощи… Я задал ему тот же вопрос о его готовности измениться – и он согласился. Я сразу предложил: «Тогда первый шаг – пожалуйста, сбрей свои усы». Человек сразу заартачился: «Я не желаю сбривать свои усы! Я ношу их со средней школы!» Обсуждение было закончено, и я не работал с ним над улучшением его бизнеса. Причиной были не его усы, но его нежелание измениться».

        Многие авторы называют позитивное мышление главным ускорителем личностного роста. Кийосаки – яркий пример такого мнения.

        
Роберт Кийосаки: «Богатый папа запретил мне и моему другу говорить слова «Я не могу себе это позволить. Потому что, когда вы произносите эти слова, они начинают сбываться, власть сказанных слов или высказанных мыслей имеет способность обращаться явью… И вместо того, чтобы говорить: «Я не могу себе это позволить», мой богатый папа говорил: «Как я могу себе это позволить?.. Слово «невозможно» блокирует ваш потенциал, в то время как вопрос «Как мне это сделать?» заставляет ваш мозг работать на полную катушку».

        
          
            
              «Бедняки и лодыри употребляют в своей речи слово «невозможно» гораздо чаще, чем те, кто преуспевает. Богатый папа в своё время начинал фактически с нуля, но у него была мечта, план её достижения и видение будущего».
            
          

        

        
          «Если ты думаешь, что проблема во мне, тебе придётся изменить меня. Если ты поймёшь, что проблема в тебе, ты сможешь измениться сам, чему-то научиться и стать мудрее. Большинство людей ждут, что изменятся все остальные в мире, но только не они сами».
        

        
          «Оправдания – это ложь, которую вы говорите самим себе. Прекратите хныкать, жаловаться и вести себя как дети. Оправдания делают человека бедным».
        

        Для того чтобы измениться, человеку придётся исправить себя в эмоциональной сфере.

        
          
            Роберт Кийосаки: «Наши эмоции – мощная сила. Если их не контролировать, они становятся самореализующимися пророчествами».
          

        

        А также в духовной.

        Роберт Кийосаки: «Вместо безопасности я ищу свободу… Доверие ведёт к свободе, тогда как опасения тянут в ловушку».

        Но главные изменения затронут, конечно, ментальную сферу – наши убеждения.

        Дети учатся, копируя своих родителей. С возрастом мы забываем об этом эффективном средстве обучения – однако напрасно. Найдите себе кумира в бизнес-среде и спрашивайте себя: «А как бы он поступил на моем месте?»

        Роберт Кийосаки: «Подражание кумирам – вот отличный способ обучения… С возрастом у меня появились новые герои: у меня есть кумиры в гольфе – Питер Якобсон, Фред Каплз, Тайгер Вудс. Я копирую их удары и стараюсь читать о них всё, что могу. У меня есть и другие кумиры: Дональд Трамп, Уорен Баффет, Питер Линч, Джордж Сорос и Джим Роджерс… Я не был самим собой на бейсбольном поле, и теперь, когда я заключаю какую-то сделку, то обязательно действую с храбростью Трампа. Или, когда я анализирую ситуацию на рынке, то смотрю на неё глазами Питера Линча. Кумиры делятся с нами своим талантом. Если они это могут – могу и я».
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          Страх неудачи или мышление победителя?
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Большинство, а именно 90–95 процентов начинающихся бизнес-проектов заканчивается неудачей. То есть они закрываются прежде, чем сделают своих владельцев богатыми. Однако существует и счастливые пять процентов. И начинающему своё дело имеет смысл не заботиться о гарантиях и безопасности вложений, а сосредоточиться на той возможности, которая откроет ему путь в мир состоятельных людей.

        Неудачи могут снизить деловую самооценку. Однако противное ощущение потери должно выступать стимулом к дальнейшему росту.

        Роберт Кийосаки: «Проигравший использует потери как оправдания, чтобы продолжать терять. Победители используют потерю как причину, чтобы победить. Самые большие проигравшие в мире – люди, которые избегают потерь».

        Построение бизнеса – довольно рискованное предприятие. Особенно это чувствуется в начале организации предприятия. Однако бесценный опыт, приобретённый при построении собственного бизнеса, даёт неограниченные возможности заработка.

        Роберт Кийосаки: «Риск – часть обучения. Риск – часть нашего существования. Каждый день, садясь в свой автомобиль, мы очень сильно рискуем. Всё же, несмотря на такой большой риск, люди продолжают ездить… Переместиться в сектор B и разбогатеть намного менее опасно, чем движение автомобиля или поездка на велосипеде. Движение от одного сектора к другому находится внутри вас, управление автомобилем при поездке из дома на работу – вне вас. Даже если вы хороший водитель».

        
          «Для людей, которые не хотят идти на риск и не желают следовать такой крутой дорогой обучения, риск, может, и будет меньше. Но меньше окажется и их награда в жизни».
        

        Проанализируйте свои ошибки – и двигайтесь дальше.

        
          
            Роберт Кийосаки: «Начните с мелких сделок. Только образование и опыт делают человека богаче и богаче».
          

        

        
          «Если вы должны знать всё и не делать ошибок, то ваш образовательный процесс очень трудный. Как вы можете прогрессировать, если знаете все ответы, но боитесь что-нибудь попробовать?»
        

        
          
            Растите в себе лидера
          
        

        Роберт Кийосаки: «Есть разница между человеком, который карабкается вверх по служебной лестнице корпорации, и человеком, который сам создаёт служебную лестницу. Вся разница в том, что именно ты видишь, когда смотришь вверх: один видит голубое небо, а другой видит… В общем, если ты не главная собака в стае, то видишь всегда одно и то же».

        С юных лет Роберт Кийосаки понимал важность развития лидерских качеств для успеха в сфере бизнеса. В любом из четырёх секторов есть свои лидеры – и они самые успешные люди в своём сегменте.

        Роберт Кийосаки: «Деньги текут к лидеру. Если вы хотите большое количество денег – станьте большим лидером. Навыки лидера не дополнительны».

        Роберт Кийосаки: «Если вы слышите: «Я хочу открыть стойку гамбургеров на углу Шестой улицы и улицы виноградной лозы», то знайте, что этот человек будет на долгие годы прикреплён к сектору S. Но если вы слышите, как кто-то говорит: «Я хочу открыть стойки гамбургеров на каждом углу в каждом городе во всем мире и назову этот бизнес McDonald’s, то вы сразу будете знать, что этот человек также будет открывать стойку гамбургеров, но планирует это делать через сектор B».

        Некоторые путают лидера с идеалом. Они считают себя и своих начальников недостойными называться лидерами. Они считают, что лидер должен быть умнее всех, справедливее всех, образованнее всех. Это заблуждение. Лидер должен уметь управлять работой других людей. Хороший лидер должен стремиться к тому, чтобы обеспечить рост своим подчинённым – в материальном, карьерном, личностном плане, на фоне роста бизнеса.

        Роберт Кийосаки: «Один из навыков управления – это управление людьми. Многие управляют только теми людьми, которых они считают глупее себя или которые подчинены им, например, на работе. Умные люди – это те, которые работают с людьми умнее их самих».
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          Если нуждаетесь в чём-то – отдайте это
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Роберт Кийосаки: «Чтобы быть по-настоящему богатым, нужно уметь не только получать, но и отдавать. Денежная помощь – это один из способов скрасить несправедливость мира».

        Умение отдавать бескорыстно – одна из отличительных черт богатых людей. Делитесь с другими своими знаниями, своим доверием и искренностью. Щедрость делает человека богаче. Чего вы не пожалеете для других – вернётся к вам с избытком.

        Роберт Кийосаки: «Если хочешь что-то получить – сначала нужно дать. Если вам чего-то не хватает или вы в чём-то нуждаетесь, сначала отдайте это другим – и вам воздастся сторицей. Это справедливо не только для денег, но и для улыбки, любви, дружбы. Мне этот способ всегда помогал».
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          Начните сегодня
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Роберт Кийосаки: «А разве не каждый человек желает жить в реальном мире?

        
          – Большинство считает, что они это делают, но если честно, то сегодня большинство людей делают всё, чтобы от него спрятаться».
        

        Во-первых, определите, в какой точке вы находитесь сейчас и куда хотите прийти. Составьте перспективный план. Отметьте в нём рубеж в один год – задайте цели, следующий шаг – цели на пять лет. Обозначьте важные для вас точки в будущем – рождение ребёнка, переезд, поступление в ВУЗ или выход на пенсию – то, что видится конкретно вам в долгосрочной перспективе.

        Роберт Кийосаки: «Прекратите делать то, что вы делаете. Другими словами, сделайте перерыв и постарайтесь оценить, что эффективно, а что нет. Глупо делать одно и то же и ожидать другого результата. Прекратите заниматься тем, что не даёт результата, и найдите что-то новое».

        Некоторые люди спешат действовать, ничего толком не обдумав. Другие наоборот – всё время думают, но ничего не предпринимают. Любой из этих вариантов не приведёт вас к успеху, только их сбалансированное сочетание способно сдвинуть горы.

        Стремитесь получить как можно больше знаний о законах функционирования денег. Без прочного фундамента финансового образования (не путать с университетской корочкой!) ваш небоскрёб грозит превратиться в Пизанскую башню.

        Роберт Кийосаки: «Ходите на семинары и покупайте аудиокассеты с лекциями. Я богат и свободен именно благодаря курсам, которые прошёл».

        Главным правилом вашего финансового успеха должно остаться выражение: «Приобретайте активы и избавляйтесь от пассивов». Эта фраза настолько проста, что ускользает от внимания большинства людей. Им хотелось бы увидеть сложную алхимическую формулу на две страницы. Но она ничем им не поможет.

        Роберт Кийосаки: «Богатые приобретают активы. Бедняки и средний класс – пассивы, которые считают активами».

        Отправляйтесь на поиски новых идей. Ищите их везде: в том, что вас радует и доставляет удовольствие (может, стоит сделать этого больше?), в том, что вас раздражает или оставляет неудовлетворённым (что нужно, чтобы это исправить?). Обнаруживайте потребности людей, которые они пока не могут удовлетворить – помогите им и заработайте на этом. Многие крупнейшие корпорации разбогатели, удовлетворяя простые жизненные потребности миллионов людей.

        Роберт Кийосаки: «Многие люди приходят ко мне с идеями о новых видах продукции. Я отвечаю им, что мир полон замечательных продуктов. Люди также говорят мне, что их новая идея или продукт лучше существующего. Представление о том, что самое важное – иметь лучший продукт или лучшую услугу обычно характерно для квадрантов R и S, где быть лучшим или самого высокого качества является решающим фактором успеха. В квадрантах B и I наоборот самым важным в новом бизнесе является не продукт, а система, стоящая за продуктом или идеей.

        
          Потом я говорю, что многие из нас смогут приготовить гамбургер лучше, чем в Макдональдс, однако вряд ли они смогут создать лучшую систему бизнеса».
        

        
          
            Роберт Кийосаки:
            
              «Прежде всего, необходимо смотреть на ценность, а не на цену».
            
          

        

        Стремитесь не просто к увеличению доходов, помните, ваша цель – финансовая свобода.

        Роберт Кийосаки: «Это словно дерево, которое вы посадили. Годами вы его поливаете, но потом оно перестаёт в вас нуждаться – его корни проросли достаточно глубоко. И тогда дерево даёт вам тень и радует вас».

        Начните действовать. Большинство людей оттягивают начало действия, пока вовсе не забудут о том, что планировали предпринять. Или ищут бесконечных советчиков, которым, в конечном счёте, удаётся переубедить их. Спрашивать совета стоит только у тех людей, которые когда-либо предпринимали нечто подобное и могут поделиться опытом.

        Не нужно стесняться делать предложения. Самое худшее, что может случиться – вам откажут. Однако если вы не высказали предложение – считайте, что вам уже отказали.

        Роберт Кийосаки: «Нужно браться за дело – и только тогда вас ждёт финансовый успех».

        Роберт Кийосаки: «Я всегда делаю предложения с оговорками: «действительно, в случае одобрения деловым партнёром». Правда, я никогда не уточняю, кто мой деловой партнёр. Никто и не подозревает, что это моя домашняя кошка. Если они принимают предложения, а мне эта сделка не нужна – тогда я звоню домой и говорю с кошкой».

        Мечтать не вредно. А вполне продуктивно и полезно. Позвольте себе широту взгляда на вещи и свободу мышления. Ищите способы (в рамках закона, конечно).

        Человек, работающий за зарплату, сначала платит все необходимые налоги и сборы, а на то, что остаётся, пытается прожить. Корпорация сначала зарабатывает деньги, потом тратит их, а с оставшейся суммы уплачивает налоги. Очевидно, что налоговое законодательство более благоприятствует корпорациям, чем рабочим и служащим, которые получают зарплату.

        Роберт Кийосаки: «Покупайте пирог и делите его на части. Большинство людей покупают то, что они могут себе позволить. Они думают слишком поверхностно. Они покупают только кусочек пирога, и им приходится платить больше за меньшую часть. Тот, кто не мыслит широко – не получает большой выгоды».

        Многие люди стремятся получить новые знания о мире финансов, бизнеса и инвестиций. Но эти знания лишь расширяют их кругозор. Не откладывайте старт к своему благосостоянию на завтра. Начните действовать сегодня.

        Роберт Кийосаки: «Бедный, неудачный, несчастливый и нездоровый это тот, кто часто использует слово «завтра».

        Роберт Кийосаки: «Ваше будущее создаётся тем, что вы делаете сегодня, а не тем, что будете делать завтра».
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        Мы надеемся, что эти мудрые и своевременные мысли помогут вам преодолеть финансовую нестабильность и выйти на путь к обретению богатства. Воспитайте в себе и в своих детях чувство ответственности не только по отношению к своей работе, но и по отношению к её плодам – деньгам. Заботьтесь о своих деньгах, как о любимых цветах, чтобы они доставляли вам радость, а не стремитесь раскидать их, едва получив. Позвольте себе стать наконец финансово грамотным человеком, чтобы покинуть зону бедности и обеспечить достойное будущее себе и своим близким.
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