
  
   Роберт Кийосаки

   Фейк

  

  

   Богатый папа часто говорил:

   «В чистой воде рыбу не поймаешь».

   Отсылка к древнекитайской пословице

  

  
   

    ПОСВЯЩАЕТСЯ

    ВСЕМ, КТО ИЩЕТ ИСТИНУ

   

   Robert Т. KIYOSAKI

   FAKE

   
Перевод с английского выполнил С. Э. Борич по изданию:

   FAKE. FAKE MONEY, FAKE TEACHERS, FAKE ASSETS (How Lies are Making the Poor and Middle Class Poorer) by Robert T. Kiyosaki, 2019.

   
Издание охраняется законом об авторском праве.

   Нарушение ограничении, накладываемых им на воспроизведение всей этой книги или любой ее части, включая оформление, преследуется в судебном порядке.

   
© 2019 by Robert Т Kiyosaki

   This edition published by arrangement with

   Rich Dad Operating Company, LLC.

   First Russian Edition. December 2019

   © Перевод. Издание на русском языке. Оформление. ООО «Попурри», 2020

   
ПРОЗРАЧНОСТЬ, сущ.

   1. Свойство или состояние вещества, позволяющее пропускать свет.

   2. перен. Открытость.

   3. Степень доступности финансовой информации о компании и ее финансовой отчетности.
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    Выражение благодарности

    Троечник благодарит отличника
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Я дважды проваливал экзамены в школе, потому что не умел писать. В 10-м классе мне поставили двойку по английскому. И дело не в том, что я не умел излагать мысли – с этим-то как раз все было в порядке. Просто мне не давались орфография и пунктуация и я постоянно допускал грамматические ошибки.

   И все же я уверен, что главной причиной двойки по английскому являлось то, что учитель не был согласен с тем, что я пишу. А писал я то, что думал о нем. Мне хотелось знать, почему он заставляет нас читать книги, которые нам не интересны. Кстати, я не был уверен и в том, что он годится для той работы, ради которой его наняли, поскольку на экзамене он завалил свыше 75 процентов учеников из нашего класса.

   После провала на экзамене в 10-м классе меня чуть не выгнали из школы. Для меня это было сродни катастрофе. Никому не нравится, когда его называют тупым. И я возненавидел школу. Мне хотелось получать знания, но не те, что вбивали нам в голову. Слава богу, что отец – мой бедный папа – отговорил меня бросать учебу. Но вред уже был причинен. Сын богатого папы тоже получил двойку по английскому, и поставил ее все тот же учитель.

   Мне удалось окончить школу благодаря тому, что я сидел рядом с самой умной девочкой из нашего класса. Она была отличницей. В школьной системе помощь одного ученика другому называется списыванием. В бизнесе то же самое называется кооперацией. Если бы не моя кооперация с отличницей, я бы ни за что не окончил школу.

   Сегодня я известен как автор бестселлеров, написавший книгу № 1 всех времен, которая посвящена личным финансам. Этот статус я заработал благодаря кооперации.

   Пожалуй, это слишком длинное предисловие, чтобы сказать спасибо книгоиздателю Моне Гамбетте. Мона – моя отличница. Она мой редактор, издатель, наставник, поклонник и друг. Мы сотрудничаем на протяжении многих лет и вместе издали много книг. Эта работа никогда не появилась бы на свет, если бы отличница Мона не входила в мою команду.

   Данная книга должна была выйти еще год назад. Я ее написал, а потом переписал, потому что мир меняется очень быстро, а мне нужно было простыми словами изложить достаточно сложную тему – фейковые деньги. Без жалоб, без обвинений, без критики. Мона все это время продолжала меня подбадривать. Поэтому я посвящаю эту книгу ей и говорю спасибо. Если бы не Мона Гамбетта, если бы не ее энтузиазм, терпение и готовность прийти на помощь в трудные времена, я никогда не стал бы писателем – настоящим писателем.
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    Предисловие

    Будущее – это фейк
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Я закончил эту книгу в апреле 2018 года. По планам издательства она должна была выйти в свет осенью 2018 года.

   Двадцать восьмого мая 2018 года я проходил мимо газетного киоска, скользя взглядом по рядам журналов, которые, казалось, кричали: «Посмотри на меня!», «Возьми меня!», «Купи меня!», «Прочитай меня!» Вообще-то мое внимание больше привлекают обложки с красивыми женщинами и быстрыми машинами. Но на этот раз обложка журнала Time буквально ухватила меня за воротник и закричала: «Ты должен это прочитать!» Заголовок гласил:

   
    Как мое поколение разрушило Америку

   

   Эта статья в журнале заставила меня отложить публикацию своей книги.

   
Последний фрагмент пазла

   Вы когда-нибудь собирали гигантский пазл, состоящий из тысячи элементов? Приходилось ли вам тратить часы, дни, а иногда и недели в поисках того самого фрагмента, который необходим для полноты картины?

   Статья в Time стала последним фрагментом моего пазла, отражающего прошлое, настоящее и будущее.

   Я должен был включить ее в свою книгу. А это означало, что книгу придется переписать.

   
Элита

   Двадцать восьмого мая 2018 года Time опубликовал статью Стивена Брилла об академической элите. Брилл сам принадлежит к академической элите. Он учился в Дирфилдской академии – элитарной частной школе в Массачусетсе, а затем окончил Йельский университет и Йельскую школу права.

   Цитирую статью Стивена Брилла:

   
    Зачастую личные успехи нацеленных на достижения представителей моего поколения [беби-бумеров], окончивших элитарные университеты и вышедших в профессиональный мир, имели серьезные социальные последствия.

    ПЕРЕВОД: Элита преследовала свои алчные интересы за счет других.

    
Она [элита] создала экономику, построенную не на производстве новых ценностей, а на их перемещении.

    ПЕРЕВОД: Элита решала вопросы личного обогащения вместо реформирования американской экономики, создания новых компаний, продуктов и рабочих мест.

    
Она [элита]… создала экзотические и рискованные финансовые инструменты, такие как деривативы и кредитные дефолтные свопы, которые давали огромные и быстрые прибыли, но при этом проводила грань между теми, кто рискует, и теми, на кого ложатся последствия.

    ПЕРЕВОД: Элита создала фейковые активы, которые обогащали ее и ее друзей, обирая всех остальных. Если элита допускала ошибки, потери компенсировались ей за счет бонусов. А бедные семьи расплачивались за эти ошибки повышением налогов и инфляцией.

   

   Первый фрагмент пазла

   Статья Брилла стала последним фрагментом моего пазла. А первым стала книга «Усмешка гигантов», опубликованная в 1983 году.

   Она была написана Бакминстером Фуллером, который известен как футурист и проектировщик геодезического купола.
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Павильон США на «Экспо-67»

   В 1967 году я на перекладных добрался из Нью-Йорка в Монреаль, чтобы посетить проводившуюся в Канаде выставку «Экспо-67», тема которой – «Человек и его мир». О ней говорили как о всемирной выставке будущего (как и обо всех предыдущих). Павильон США на выставке размещался в геодезическом куполе Фуллера.
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Хотя в Монреале я так и не встретился с Фуллером, мне посчастливилось несколько раз пообщаться с ним в 1981, 1982 и 1983 годах. На фотографии мы с Фуллером на мероприятии «Будущее бизнеса», которое проходило в 1981 году в Керквуде, штат Калифорния, вблизи озера Тахо и длилось целую неделю. Каждая встреча с Фуллером была событием, менявшим мою жизнь.

   Певец Джон Денвер назвал Фуллера дедушкой будущего в своей песне What One Man Can Do, которую посвятил этому великому деятелю.

   Фуллер умер 1 июля 1983 года, примерно через три недели после нашей последней встречи. Тогда я сразу же купил его книгу «Усмешка гигантов» и прочитал ее. В ней Фуллер говорил многое из того, чему мой богатый папа учил меня и своего сына. Эта книга о том, как сверхбогатые люди «грабят» мир. Она стала первым фрагментом моего нового пазла из тысячи элементов.

   В промежутке между 1983 и 2018 годами я учился, читал, посещал семинары, слушал лекции тех, кто, по моему мнению, располагал недостающими частями пазла.

   Во второй части своей книги «Фейковые учителя» я упоминаю о некоторых настоящих учителях, с которыми встречался, у которых учился и чьи книги читал. Они дали мне некоторые части пазла.

   Двадцать восьмого мая 2018 года, спустя 35 лет после «Усмешки гигантов», мне попалась на глаза статья Брилла в Time, и она стала для меня последним, тысячным фрагментом огромного пазла. Брилл подтвердил многое из того, что тревожило Фуллера и что тот предсказывал в своей книге.

   Фуллер был футуристом. Сегодня сбываются многие его предсказания и тревоги, поэтому статья Брилла пришлась как раз ко времени.

   Хотя из-за этой статьи мне пришлось отложить выпуск своей книги, я благодарен ее автору за то, что он раскрыл некоторые тайны мира, о существовании которого догадываются лишь немногие. Мира самых лучших, ярких и умных представителей академической элиты Америки.

   Если вам интересно, я перечислю некоторых самых знаменитых элитных деятелей:

   1. Президент Билл Клинтон.

   2. Госсекретарь Хиллари Клинтон.

   3. Президент Барак Обама.

   4. Президент Джордж Буш – старший.

   5. Президент Джордж Буш – младший.

   6. Председатель Федерального резервного банка Бен Бернанке.

   7. Председатель Федерального резервного банка Джанет Йеллен.

   8. Сенатор Митт Ромни.

   На свете есть еще много других представителей элиты, которые правят миром.

   
Это не заговор плохих людей

   Я не утверждаю, что в элиту входят плохие люди (хотя они могут там быть) или заговорщики. При всех своих сомнениях я верю: это хорошие люди и они делают то, что считают правильным. Проблема в другом. Они настолько умны, что у них отсутствует кнопка сомнений в себе, поэтому они продолжают делать то, что считают нужным, даже если от этого страдают миллиарды ни в чем не повинных людей.

   
Кто такие гиганты?

   Гиганты и академическая элита – это совсем необязательно одни и те же люди. Основываясь на лекциях и книгах Фуллера, я пришел к выводу, что элита – это марионетки, а гиганты – кукловоды. Как известно, кукловодов можно увидеть не так уж часто. Они предпочитают оставаться за сценой, в темноте. В этой книге я постараюсь пролить свет на кукловодов.

   Но вернемся к переработанной версии данной книги…

   
Что такое реальность и что такое фейк?

   Если вы не совсем оторвались от жизни, то только и слышите сегодня о разных фейках. Почти всё, во что мы верили раньше, сегодня обернулось фейком.

   Президент Дональд Трамп ввел в оборот выражение «фейковые новости» применительно ко множеству материалов, которыми снабжают нас средства массовой информации. В социальных сетях у многих людей куча фейковых фолловеров. Миллионы людей тратят миллиарды долларов, покупая фейковые Rolex, Louis Vuitton и Versace. А ведь есть еще и фейковые лекарства.

   Семнадцатого января 2019 года Time процитировал Роджера Макнейми, который пишет о разнице между информацией и дезинформацией (то есть фейковыми новостями): «В Facebook информация и дезинформация выглядят одинаково. Единственная разница заключается в том, что дезинформация приносит больше доходов, поэтому ей уделяется больше внимания».

   Этот тип дезинформации подпитывает нездоровые настроения, провоцируя людей, вызывая у них возбуждение и недовольство.

   
Глубокий фейк

   Новая технология, получившая название «глубокий фейк», предоставляет любителям технические средства, позволяющие с помощью реальных изображений и записей голосов знаменитостей создавать фейковые видео. Как и ожидалось, самый популярный вариант использования технологии глубокого фейка состоит в том, чтобы из реальной кинозвезды сделать звезду порнофильмов. Более опасный вариант – это когда лидер сильной державы вдруг объявляет войну другой стране.

   Проще говоря, мы уже не можем верить своим глазам и ушам.

   В сегодняшнем мире умение отличать реальность от фейка может означать разницу между богатством и бедностью, войной и миром, даже между жизнью и смертью.

   
О чем эта книга

   Данная книга исследует три области фейка:

   1. Фейковые деньги. Они обладают способностью делать богатых еще богаче, а бедняков и средний класс – ещё беднее.
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2. Фейковые учителя. Вынесли ли вы из школы какие-то знания о деньгах? Большинство ответит: «Нет». Учителя, как правило, хорошие люди. Но наша система образования никуда не годится. Она устарела и не готовит школьников к реальной жизни.

   Вместо того чтобы освещать ученикам дорогу, образовательная система погружает молодых людей в финансовую тьму и загоняет их в самый страшный из всех долгов – кредит за учебу в колледже.
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Суммарная задолженность студентов превышает 1,2 триллиона долларов и является первым по величине активом правительства США. В криминальном мире это называется вымогательством.

   
3. Фейковые активы. Прежде всего необходимо понимать и осознавать разницу между активами и пассивами.

   
    УРОК ФИНАНСОВОЙ ГРАМОТЫ

    Активы направляют деньги в ваш карман.

    Пассивы извлекают деньги из вашего кармана.

   

   Бедный папа всегда говорил: «Наш дом – это наш самый большой актив».

   Богатый папа говорил: «Ваш дом – это не актив. Это задолженность».

   Миллионы людей уверены, что их жилье – это актив.
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В 2008 году обвалился рынок жилья. За исключением некоторых городов вроде Сан-Франциско, Нью-Йорка и Гонолулу, где цены на жилую недвижимость подросли, во многих местах в мире они еще не вернулись к прежним показателям, как показывает приведенный выше график, основанный на данных Международного валютного фонда.

   
Это не был кризис рынка недвижимости

   То, что мы считаем кризисом рынка недвижимости, таковым не является. Его причиной стали фейковые активы – те самые, которые Брилл описывает в своей статье:

   Она [элита] создала экономику, построенную не на производстве ценностей, а на их перемещении. Она создала экзотические и рискованные финансовые инструменты, такие как деривативы и кредитные дефолтные свопы, которые давали огромные и быстрые прибыли, но при этом проводила грань между теми, кто рисковал, и теми, на кого ложатся последствия.

   
Оружие массового финансового уничтожения

   Уоррен Баффет называет деривативы финансовым оружием массового уничтожения.

   Он знает, о чем говорит. Одна из его компаний как раз занимается консультированием по вопросам деривативов и страхует сделки с ними.

   В 2008 году деривативы, оценивавшиеся почти в 700 триллионов долларов, испарились, едва не похоронив всю мировую экономику.

   Многие обвиняли в этом тех, кто выдавал так называемые субстандартные ипотечные кредиты.

   На самом же деле, как подтверждает Брилл, элита производила фейковые активы, называемые деривативами. В этом была истинная проблема.

   
Лучше один раз увидеть, что сто раз услышать

   Ниже вы видите показатели промышленного индекса Dow Jones за 125 лет.
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Баки Фуллер учил нас, что прежде всего необходимо увидеть общую картину, а уж потом всматриваться в детали. К сожалению, большинство инвесторов начинают с мелочей, а потом переходят к совсем уж крошечным деталям. Например, многие инвесторы просыпаются и смотрят, растет или падает одна их любимая акция, а потом идут на работу. Возможно, они являются экспертами в вопросах деятельности, скажем, компании Amazon, но не могут разглядеть общую картину. Одна акция из тысяч других на глобальном рынке не даст достаточной информации о будущем.

   
Как заглянуть в будущее

   Доктор Фуллер говорил своим ученикам: «Если вы хотите заглянуть в будущее, начинайте с самой общей картины».

   Приведенные выше данные за 125 лет – это шаг назад, позволяющий увидеть общую картину, перспективу, которая складывалась годами. Значительная часть данной книги будет построена на тех же принципах, что и этот график, и у вас появится возможность заглянуть в будущее, пользуясь этой перспективой.

   
Невидимые деньги

   Еще один урок, который вы почерпнете из данной книги, заключается в том, что деньги невидимы. Графики и схемы дают возможность увидеть невидимые деньги, перемещающиеся между рынками. В книге «Богатый папа, бедный папа» я писал о важности денежного потока. Именно это побудило меня и мою жену Ким создать в 1996 году настольную игру CASHFLOW®. Богатый папа не раз говорил: «Богатые люди поворачивают денежный поток в свою сторону, а бедняки и средний класс – от себя».

   Доктор Фуллер учил: «Нельзя увернуться от приближающейся угрозы, которой ты не видишь». Поэтому так важно уметь смотреть в будущее.

   Работая над данной книгой, я старался не наводить тоску на читателей, поэтому излагал все как можно проще и использовал больше визуальных материалов, чем фактов и чисел.

   
Гигантский крах

   На графике с показателями индекса Dow Jones отмечен гигантский крах 1929 года, и для этого есть причина. Если вы сравните эти события с крахом компаний dot.com 2000 года или крахом рынка недвижимости 2008 года, вам станет ясно, почему Фуллер написал свою «Усмешку гигантов», почему я написал «Богатый папа, бедный папа» и почему Стивен Брилл написал «Как мое поколение разрушило Америку».

   Еще раз повторю слова Брилла, потому что они чрезвычайно важны:

   
Она [элита]… создала экзотические и рискованные финансовые инструменты, такие как деривативы и кредитные дефолтные свопы, которые давали огромные и быстрые прибыли, но при этом проводила грань между теми, кто рискует, и теми, на кого ложатся последствия.

   
Финансовые бумы и провалы, которые не раз переживал мир, были вызваны триллионами фейковых долларов, которыми элита накачивала систему.

   Делала ли элита попытки исправить ситуацию? Конечно, нет. Зачем что-то исправлять, если это что-то делает тебя богатым? Зачем что-то менять? Зачем делать что-то иначе? Жизнь прекрасна – для элиты.

   В 2008 году в деривативы было вложено почти 700 триллионов долларов.

   В 2018 году эта сумма, по некоторым оценкам, составляла уже 1,2 квадриллиона долларов.

   Вы не ослышались. Элита лишь усугубила проблему, увеличив уровень почти вдвое. В 2019 году, когда я пишу эти строки, катастрофа на квадриллионы долларов уже готова разразиться.

   
Цель этой книги

   Я пишу книги и выпускаю игру CASHFLOW®, чтобы дать обычным людям вроде вас и меня, не принадлежащим к академической элите, возможность выжить, а может быть, даже процветать и обрести богатство после грядущего краха. А это будет крах на квадриллионы долларов.

   
Освоение чисел

   Нам придется иметь дело с большим количеством нулей…

   
Миллион – это сколько?

   Многие мечтают стать миллионерами. Миллион – это тысяча раз по тысяче:

   1000 × 1000 = 1 000 000.

   Миллиард – это сколько?

   Миллиард – это миллион раз по тысяче:

   1 000 000 × 1000 = 1 000 000 000.

   Триллион – это сколько?

   Триллион – это миллиард раз по тысяче:

   1 000 000 000 × 1000 = 1 000 000 000 000.

   Квадриллион – это сколько?

   Квадриллион – это триллион раз по тысяче:

   1 000 000 000 000 × 1000 = 1 000 000 000 000 000.

   
Напрашивается вопрос: «Что будет, если испарятся деривативы на сумму 1,2 квадриллиона долларов?»

   Именно поэтому я и написал данную книгу.

   Когда академическая элита берет на себя контроль за нашими деньгами, учителями, активами, получается экономика, построенная по принципу карточного домика.

   
Несколько фактов для сравнения

   • Миллиард секунд назад был 1987 год.

   • Миллиард минут назад по Земле ходил Иисус.

   • Миллиард часов назад люди жили в пещерах.

   • Миллиард дней назад людей еще не было.

   • Каждые два часа правительство США тратит 1 миллиард долларов.

   
В 1983 году Бакминстер Фуллер предсказывал это будущее.

   В 1996 году была создана игра CASHFLOW®.

   В 1997 году была опубликована книга «Богатый папа, бедный папа».

   В 2018 году Стивен Брилл подтвердил, что будущее, предсказанное Фуллером, уже наступает.

   Вот почему я отложил издание данной книги.

   Я хотел, чтобы вы увидели пазл целиком.
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    Часть первая

    Фейковые деньги
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В 1971 году президент Ричард Никсон лишил американский доллар золотого обеспечения.

    В 1971 году американский доллар перестал быть настоящими деньгами и стал платежным средством правительства.

    Богатый папа называл такие деньги фейковыми. Он также говорил:

    «К сожалению, фейковые деньги делают богатых еще богаче, а бедняков и средний класс – еще беднее». Вот почему урок № 1 в книге «Богатый папа, бедный папа» формулируется так:

    Богатые люди не работают за фейковые деньги.

    
Самая большая ложь:

    Экономя деньги, вы станете богатым.
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     Глава 1

     Фейковые деньги. Мир накануне перемен…
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     Учитесь видеть умом то, что нельзя увидеть глазами.

     Роберт Кийосаки

    

    В 1972 году я был пилотом Корпуса морской пехоты в чине лейтенанта и летал на боевом вертолете, базировавшемся на борту вертолетоносца, который стоял у берегов Вьетнама. Это был мой второй приезд во Вьетнам. Первый состоялся в 1966 году, когда я был курсантом Академии торгового флота США в Кингс-Пойнт.

    В 1966 году мне было 19 лет и я находился на борту ржавого старого сухогруза из серии «Корабли победы», которые доставляли оружие и припасы для борьбы с немцами, итальянцами и японцами во время Второй мировой войны. В 1966 году это ржавое судно доставляло бомбы весом 500, 750 и 1000 фунтов… во Вьетнам.

    А в 1972 году я в 25 лет стал пилотом и оказался уже на борту другого корабля. На этот раз вертолетоносца.

    
Письмо от богатого папы

    Однажды мне на корабль пришло письмо от богатого папы. В письме было написано: «Президент Никсон лишил доллар золотого обеспечения. Будь внимателен: мир накануне перемен».

    Ричард Никсон отменил золотое обеспечение американского доллара 15 августа 1971 года. Он объявил об этом в перерыве популярного телевизионного сериала «Бонанца». Очевидно, я пропустил эту серию, а вместе с ней и важное послание президента.

    
Послание, которого так и не услышали…

    В 2018 году большинство людей все еще не понимают важности заявления, сделанного Никсоном в 1971 году. Богатый папа писал тогда: «Мир накануне перемен». И они произошли. Отменяя золотое обеспечение доллара, президент Никсон произвел одно из самых масштабных изменений в мировой истории. К сожалению, лишь немногие даже сегодня сумели осознать, как это изменение влияет на наши жизни и на весь мир.

    
В поисках золота

    В 1972 году я и понятия не имел о том, какие перемены в мире сулит это событие. Я не понял послания президента Никсона. Но предостережение богатого папы меня заинтриговало.

    В пилотском кубрике, где должна была находиться дежурная смена пилотов, я нашел Wall Street Journal и начал искать ответы. Но даже в этой газете было явно недостаточно материалов о золоте, если не считать пары кратких комментариев по поводу того, что цена золота поднялась с 35 долларов за унцию и плавает в пределах 40–60 долларов. Еще в одной статье какой-то чокнутый эксперт предсказывал, что цена на золото подскочит до 100 долларов за унцию.

    Плавающие цены меня заинтересовали. «Почему золото растет в цене? – задавал я себе вопрос. – Что это может значить?»

    
     Сегодня, когда я пишу данную книгу, цена биткойна и других криптовалют стремительно растет и так же стремительно падает. И в очередной раз очень немногие понимают, каким образом биткойн и технология блокчейн могут повлиять на их жизнь, их будущее и финансовую безопасность.

     Рост цен на золото в 1971 году и на биткойн в 2018 году – это отголоски глубочайших перемен, глобальных финансовых тектонических сдвигов, следствием которых становятся финансовые землетрясения и финансовые цунами по всему миру.

    

    Реальное финансовое образование

    Тед тоже был пилотом, и его тоже интересовало золото. В свободное время мы занялись самостоятельным исследованием вопроса, чтобы понять, какова связь между золотом и будущими глобальными переменами.

    Официальные объяснения гласили, что президент Никсон отменил золотое обеспечение, потому что США ввозили слишком много «фольксвагенов» из Германии и «тойот» из Японии, а также дорогих вин из Франции. В Соединенных Штатах возникли проблемы с торговым балансом.

    
УРОК ФИНАНСОВОЙ ГРАМОТЫ. Дефицит торгового баланса. Это означало, что Америка импортировала больше товаров, чем экспортировала.

    Проблема. Дело было в том, что такие страны, как Франция, Италия и Швейцария, не хотели, чтобы с ними расплачивались долларами. Они требовали оплаты золотом, поскольку не доверяли американскому доллару.

    Решение. Никсон прикрыл «золотое окно»[1]. Это означало, что золото перестанет уплывать из Америки.

    Реальность или фейк. Какой была названная причина прикрытия «золотого окна»: реальной или вымышленной?

    По-видимому, это был фейк. Не зря президент Никсон получил прозвище Хитрый Дик.

    Далее вы узнаете, почему объяснения Никсона были ложью. Я расскажу вам, что, по моему мнению, стало истинной причиной отмены золотого обеспечения доллара.

    Никсон обещал, что золотое обеспечение будет возвращено, как только Соединенные Штаты ликвидируют дефицит торгового баланса. Но он так и не сдержал слово, а потом и вообще подал в отставку под угрозой импичмента.

    
Золотые прииски

    Изучая карту Вьетнама, мы с Тедом вскоре нашли золотые прииски. Но проблема была в том, что в 1972 году США уже проигрывали войну, а эти прииски находились на вражеской территории.

    Мы с Тедом заключили партнерское соглашение и наметили миссию на следующий день. План заключался в том, чтобы стартовать с борта вертолетоносца, пересечь линию фронта, отыскать прииск и купить золото со скидкой.

    Рано утром мы поднялись в воздух и, пролетев примерно 25 миль, оказались над Вьетнамом. Наше волнение росло по мере того, как мы видели все больше сгоревших или еще дымящихся остовов танков и других машин, брошенных отступающей южновьетнамской армией. Северовьетнамские войска вели наступление на юг. Мы пересекли линию фронта и оказались над вражеской территорией. Мы с Тедом понимали, что нам придется несладко, если нас собьют и захватят в плен. По вполне понятным причинам мы не сказали никому на борту, куда летим.

    Ориентируясь по карте, мы вскоре обнаружили заросли гигантского бамбука, окружавшие нужную нам деревню. Она находилась примерно в 30 милях за линией фронта. Мы не стали кидаться в омут с головой, а сделали пару кругов, облетев деревню слева и справа. Если бы нас обстреляли, то миссия на этом и закончилась бы и мы отправились бы обратно на вертолетоносец.

    Но огня не было, и мы, почувствовав себя в безопасности, сели на заросшую травой лужайку рядом с рисовым полем. Мы выключили двигатель и направились в деревню, оставив в вертолете командира группы стрелков.

    Я еще и сегодня во всех деталях помню, как мы с Тедом шли по засохшей грязи в деревню на вражеской территории и приветливо махали руками вьетнамцам, продававшим овощи, уток и кур. Нам в ответ никто не махал. Большинство жителей деревни смотрели на нас, явно не веря тому, что два американских пилота оказались настолько тупыми, что, несмотря на войну, залетели средь бела дня за линию фронта и оказались у них на рынке.

    Мы с улыбкой подняли руки вверх, демонстрируя им, что не вооружены. Личное оружие мы оставили в вертолете. Мы с Тедом пошли на это специально, поскольку хотели дать понять местным жителям, что прилетели к ним как бизнесмены с долларами, а не как морские пехотинцы с винтовками.

    Какой-то мальчик проводил нас вглубь деревни к «торговцу золотом». Торговцем оказалась маленькая женщина. Она приветствовала нас улыбкой, показав красные от постоянного жевания бетеля зубы. Ее «офис» размещался в крошечной бамбуковой хижине. Бамбуковые занавески были подняты. Это означало, что офис работает. Никсон закрыл американское «золотое окно», но ее «золотое окно» было открыто.

    
Настоящее золото или фальшивое?

    Несмотря на то что мы с Тедом были офицерами морской пехоты и имели высшее образование, нам вскоре стало понятно, что мы ничего не смыслим в золоте. Мы даже не знали, как выглядит настоящее золото.

    Вьетнамка вынесла нам крошечные самородки, запечатанные в прозрачные пластиковые контейнеры диаметром 7,5 см и толщиной 1,5 см. Поднеся их к свету, мы впервые в своей жизни рассматривали настоящее золото. Правда, оно выглядело как изюм, выкрашенный золотой краской.

    – Это золото? – спросил я Теда.

    – Откуда я знаю? – ответил он. – Я понятия не имею, как оно выглядит. А ты разве не знаешь?

    – Я думал, ты знаешь, – с недоумением сказал я. – Я тебя для этого и взял.

    То обстоятельство, что мы находимся на территории противника, только добавляло напряжения. Тед решил, что я идиот, а я то же самое подумал о нем.

    
Момент истины

    Большинство предпринимателей нередко переживают моменты истины. Для нас с Тедом мигом озарения стало понимание того, что мы можем быть партнерами в качестве пилотов, но когда дело доходит до золота, то мы просто идиоты.

    Успокоившись и осознав это, мы начали торговаться.

    Для начала мы предложили 40 долларов за унцию. Нам с Тедом было известно, что в тот день мировая спотовая цена на золото составляла 55 долларов, но мы решили, что вправе рассчитывать на скидку, поскольку у нас были американские доллары и мы находились на чужой территории. Маленькая вьетнамка с красными зубами только ухмыльнулась и, должно быть, подумала: «Вот же придурки. Неужели вы не знаете, что повсюду в мире золото стоит одинаково?»

    Как бы мы ни старались, она нам не уступала. Вьетнамка знала, что спот – это спот. К тому же она уже поняла, что перед ней два идиота, и если бы захотела, то действительно могла бы продать нам изюм, окрашенный под золото. Или кроличий помет. Мы все равно не заметили бы разницы.

    
Приступ паники…

    Внезапно наш торг был прерван испуганным воплем командира стрелков: «Эй, бегом назад!» Мы со вторым пилотом тут же свернули переговоры и бросились через деревенский рынок к вертолету. Я услышал истошное кудахтанье и понял, что на бегу нечаянно зацепил ногой курицу, а потом еще и наступил на утку.

    Я уже рисовал в своем воображении наступающие через рисовые поля цепи вьетконговцев в черном и северовьетнамских военных в форме цвета хаки. Только тут до меня дошло, что мы безоружны и не способны защищаться. Маленькая женщина с красными зубами была права: мы идиоты.

    Слава богу, это были не вьетконговцы и не армейские части. Наш командир запаниковал, потому что вертолет начал тонуть. Покрытая травой лужайка, куда мы приземлились, оказалась старым рисовым полем.

    Под весом двигателя, ракет, пулеметов и боеприпасов вертолет начал оседать назад, и его задний винт уже почти касался грязи. Было ясно, что, если сейчас же не запустить двигатель, мы уже не сможем взлететь.

    Командир стрелков был самым маленьким и легким из всех троих, поэтому он сел в пилотское кресло, чтобы запустить двигатель, а мы вдвоем подставили плечи под заднюю балку, чтобы винт, вращаясь, не задел землю.

    Запуск прошел удачно. Основной винт начал медленно вращаться. Как только двигатель набрал обороты, командир стал осторожно раскачивать вертолет вперед и назад, пытаясь вызволить его из липкой грязи, а мы с Тедом криком предупреждали его, когда вращающийся задний винт слишком уж приближался к земле.

    В конце концов вертолет выбрался из западни и завис над землей. Тут же на нас с Тедом полетели комья липкой и вонючей грязи, покрывая темно-коричневой коркой наши зеленые комбинезоны, лица и волосы.

    Я вскарабкался в свободное пилотское кресло и взял на себя управление вертолетом. Тед заменил командира на месте второго пилота, а тот отправился назад, к пулеметам.

    Начался спокойный длинный полет назад, на вертолетоносец. Мы с Тедом молчали, а командир стрелков даже не осмеливался спросить, есть ли у нас золото.

    Когда мы приземлялись на палубу, вокруг сгрудились морские пехотинцы и моряки, глядя на наш покрытый грязью вертолет. После того как его закрепили, показались и мы с Тедом. Теперь все глазели уже на нас, так как мы были еще грязнее вертолета. Идя по палубе в душ, мы сказали только: «Ни о чем не спрашивайте».

    
Учеба на ошибках

    Книга «Богатый папа, бедный папа» вышла в свет в 1997 году. У богатого папы не было практически никакого образования. Бедный папа – мой настоящий отец – был очень умным и образованным человеком, получившим степень бакалавра всего за два года. Впоследствии он работал в Стэнфордском, Чикагском и Северо-Западном университетах и стал доктором наук. Когда я учился в школе, отец возглавлял систему образования на Гавайях.

    Я упомянул об обоих папах, потому что у них были прямо противоположные взгляды на то, как и чему мы должны учиться.

    Бедный папа считал ошибки свидетельством глупости. Для него мерилом интеллекта служило заучивание правильных ответов.

    Философия богатого папы заключалась в том, что учиться надо на ошибках. Он часто говорил: «Ты никогда не станешь чемпионом по гольфу, читая книги. Тебе придется сделать кучу ошибок, прежде чем ты станешь настоящим игроком. Или по-настоящему богатым человеком».

    Поскольку я никогда не отличался успехами в учебе, то взял на вооружение философию богатого папы и стал учиться на практике.

    
Фейк и реальность

    Эта книга о фейковых деньгах, фейковых учителях и фейковых активах. Но в ней пишется и о настоящих деньгах, настоящих учителях и настоящих активах.

    
Фейковые деньги

    Когда президент Никсон отменил золотое обеспечение американского доллара, доллар превратился в фейковые деньги.

    
Определение фейковых денег: они делают богатых богаче, а бедных и средний класс – беднее.

    
Фейковые учителя

    В школе я пришел к выводу, что многие из моих учителей были фейковыми. Попросту говоря, они сами не делали того, чему учили нас.

    Но если в школе многих учителей можно было назвать фейковыми, то в авиационном училище ВМС все они были настоящими. Все мои инструкторы умели летать сами.

    
Фейковые активы

    Миллионы людей инвестируют в фейковые активы. Как я писал в книге «Богатый папа, бедный папа», актив – это то, что кладет деньги в ваш карман. Однако «активы» большинства людей вынимают деньги из их карманов. Каждый платеж в пенсионные накопительные программы типа 401(k), IRA и государственные пенсионные программы забирает деньги у людей и направляет их на Уоллстрит.

    Многие годами копят себе на пенсию, надеясь, что эти деньги вернутся к ним сторицей. Миллионы людей моего возраста (беби-бумеров) вскоре обнаружат, что им не хватает средств на жизнь после выхода на пенсию. Дело в том, что деньги, которые забрали из вашей зарплаты, были вложены в фейковые активы, делающие богатых еще богаче, а вас оставляющие с носом.

    
Настоящие учителя

    Мне посчастливилось иметь дело со многими отличными учителями вроде моего богатого папы. Каждый раз, когда мне хочется узнать что-то новое, я первым делом ищу настоящего учителя, который сам делает то, чему учит, причем с успехом делает это каждый день.

    Маленькая вьетнамка была еще одним моим настоящим учителем. Всего за пару минут она не только продемонстрировала мне, насколько я глуп, но и побудила узнать больше, причем не только о золоте, но и о таком таинственном, магическом и важном предмете, как деньги, о которых ничего не говорят в школе.

    
Владение золотом противозаконно

    Смыв с себя грязь, мы с Тедом под общий и вполне заслуженный смех вернулись в пилотский кубрик.

    Командир подразделения пригрозил нам служебным расследованием. Оперативный дежурный пригрозил, что заставит при всех отмывать вертолет. Но лишь слова заместителя по вооружению заставили нас внимательно прислушаться. Он сказал:

    – Если бы вы доставили золото на борт корабля, вас бы арестовали.

    – Что? С чего это нас арестовывать?

    – Потому что американцам запрещено иметь золото в личном владении.

    – Почему запрещено? – спросил Тед.

    Заместитель по вооружению этого не знал. На этом инцидент был исчерпан. В конце концов, шла война, и у нас на завтрашний день были намечены важные задачи. Собрание подошло к концу, и мы отправились на ужин.

    Но у меня возник вопрос: «Почему владение золотом для американцев противозаконно?»

    Этот вопрос заставил меня продолжить непрерывное финансовое образование и отыскать ответ.

    Как и мой богатый папа, я учился на ошибках.

    
     В 1933 году президент Франклин Делано Рузвельт запретил американцам иметь золото в личном владении. Таким образом, мы с Тедом, как и большинство американцев, видели только золотые украшения, но нам никогда не попадали в руки ни золотые монеты, ни слитки.

     Единственными деньгами, которые мы знали, были бумажные доллары и центы из металлического сплава, но не из золота и не из серебра. Сегодня большинство людей знает только фейковые деньги.

    

    Деньги в древности и в наши дни

    На протяжении всей истории в роли денег выступали самые разные вещи. Это могли быть и морские ракушки, и разноцветные бусины, и перья, и живые животные, и большие камни.

    Сегодня в ходу три типа денег:

    1. Божьи деньги: золото и серебро.

    2. Правительственные деньги: доллары, евро, песо и т. д.

    3. Народные деньги: биткойны, эфириум, зипкойны и т. д.

    
В этой книге я попытаюсь ответить на вопросы, касающиеся того, какие деньги, каких учителей и какие активы можно считать настоящими, а какие – фейковыми.

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Когда вы впервые начали покупать золото? В чем состоял ваш план?

     Барбара Э., Канада

     Ответ: В 1972 году, впервые решив купить золото, я еще не думал о будущем. Мне просто было любопытно, как соотносятся между собой золото и американский доллар.

     В 1972 году я наивно полагал, что могу купить золото со скидкой, так как находился в то время на вражеской территории. Чем больше я узнавал о золоте, долларе и фейковых деньгах, тем сильнее становилось мое любопытство.

     В 1983 году я прочитал книгу Баки Фуллера «Усмешка гигантов» и стал яснее понимать масштаб глобального грабежа. В 2008 году, когда центральные банки многих стран напечатали триллионы долларов, чтобы «спасти мировую экономику», этот процесс вообще вышел из-под контроля. На деле же они спасли только себя, а мы за это расплачиваемся.

     Из третьей части этой книги вы узнаете, какой размах приобрел этот грабеж в наши дни и почему это заставляет меня беспокоиться о будущем.

     
Вопрос: Почему люди так неохотно доверяют стартапам?

     Момо С., Нигерия

     Ответ: Цена идеям – пятак за дюжину. У миллионов людей есть идеи на миллион долларов, касающиеся новых продуктов или видов бизнеса. Но лишь немногие знают, как превратить идею на миллион долларов в реальный миллион. Вот почему люди в большинстве своем не доверяют стартапам.

     
Вопрос: Если я держу все свои сбережения в фейковых деньгах, значит ли это, что я их все когда-нибудь потеряю?

     Ной У., США

     Ответ: Да, вы все потеряете. История учит тому, что фейковые деньги не выживают.

     За фейковыми деньгами не стоит никакой ценности. Может ли американский доллар стать первой фейковой валютой в истории, которая будет жить вечно? Да, но я бы не стал на это сильно рассчитывать.

     
Вопрос: Как стали определяться спотовые цены на золото, когда Никсон отменил золотой стандарт?

     Тесса Х., Перу

     Ответ: Теоретически спотовая цена определяется международными свободными рынками. Но это только теория. Сегодня ценой на золото, как и на большинство других финансовых активов, манипулируют.

     В третьей части книги я более подробно опишу, как осуществляются манипуляции с ценами на золото и почему эти манипуляции не могут продолжаться долго.

     
Вопрос: Почему американцам не разрешали иметь золото в личном владении? Как им это объясняли?

     Гордон П., США

     Ответ: Федеральная резервная система и те, кто за ней стоит, а также правительство США хотели регулировать объем денежной массы на рынке и контролировать тысячи мелких банков, которые конкурировали с крупными банками и Федеральным резервным банком.

     В недавнем прошлом у нас было 20 крупных банков. Сегодня их осталось лишь четыре – таких, которые «слишком велики, чтобы позволить им обанкротиться». Многие подозревают, что план перевода всей экономики США под контроль немногих крупных банков и Федерального резерва разработан уже давно.

     
Вопрос: Откуда вьетнамская женщина могла знать текущую цену на золото, если в то время еще не было интернета?

     Энтони О., Австралия

     Ответ: Она была профессиональной торговкой золотом, а профессионалы обязаны знать цену на свой товар. Полагаю, она могла узнавать цену по телефону, по коротковолновой рации, по радио, из газет, от других дилеров или от владельцев прииска. Это позволяло ей быть в курсе состояния дел на глобальных рынках.

     Но есть более важный вопрос: «А много ли ваших друзей знают сегодняшнюю спотовую цену золота? И сколько из них вообще интересуется золотом?»
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     Глава 2

     Мы уповаем на бога. Кто заслуживает вашего доверия?
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Пятнадцатого августа 1971 года президент Ричард Никсон «временно» отменил конвертацию американского доллара в золото.

    Семнадцатого июня 1972 года была взломана штаб-квартира Национального комитета Демократической партии в вашингтонском отеле «Уотергейт». Это событие привело к так называемому Уотергейтскому скандалу.

    Десятого октября 1973 года вице-президент Спиро Агню отказался оспаривать выдвинутые против него обвинения в уклонении от уплаты федерального подоходного налога в обмен на прекращение его уголовного преследования по обвинению в политической коррупции. Новым вице-президентом Никсона стал спикер палаты представителей Джеральд Форд.

    Шестого февраля 1974 года палата представителей США приняла резолюцию 803, предоставлявшую юридическому комитету право на проведение расследования о наличии достаточных оснований для импичмента президента Никсона в связи с его участием в Уотергейтском скандале.

    Двадцать седьмого июля 1974 года комитет утвердил первую из трех статей, которые обвиняли Никсона в препятствовании правосудию, злоупотреблении властью и неуважении к конгрессу.

    Девятого августа 1974 года Никсон подал в отставку с поста президента Соединенных Штатов Америки.

    Восьмого сентября 1974 года президент Джеральд Форд объявил о полном и безусловном помиловании Никсона, а также о прекращении судебного преследования за все преступления, которые тот совершил или мог совершить, будучи президентом.

    И мы верим этим лидерам… нашим лидерам?

    Никто так и не вернул американскому доллару золотое обеспечение. Неужели они просто забыли? Когда и почему временное решение стало постоянным?

    
Кому вы доверяете?

    Интересно, что на всех фейковых долларовых банкнотах мы можем видеть слова:

    
Мы уповаем на Бога

    Почему нас уговаривают уповать на Бога? И что случилось с божьими деньгами: золотом и серебром?

    Золото – это химический элемент с атомным номером 79. Серебро имеет атомный номер 47.

    Золото и серебро существовали еще до того, как образовалась планета Земля.

    Золото и серебро будут существовать, даже когда умрет последний таракан.

    Так почему тогда элита пишет на всех фейковых деньгах «Мы уповаем на Бога»?

    И это не первый случай в истории, когда лидеры, которым мы доверяем, используют фейковые деньги для личного обогащения и укрепления своей власти.

    Впервые бумажные деньги появились в Китае во времена династии Тан (618–907). Ими пользовались на протяжении нескольких столетий, прежде чем в XVII веке они добрались до Европы.

    Китайская империя рухнула, когда элита поняла, как легко печатать фейковые деньги, чтобы финансировать войны и возведение монументов самим себе.

    Римляне пришли к фейковым деньгам за счет спиливания краев золотых и серебряных монет.
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Защита и порча монет

    Сегодня на гурте большинства монет в США есть насечка. Эта мера в свое время позволяла защитить золотые и серебряные монеты от спиливания краев.

    Тогда римляне начали обесценивать свои золотые и серебряные монеты, смешивая их с более дешевыми металлами типа меди, олова и никеля.

    В 1965 году американское правительство также пошло на такое обесценивание серебряных монет, поэтому по краям у них медный оттенок.

    
Закон Грешема

    Закон Грешема гласит:

    
Когда плохие (фейковые) деньги вливаются в систему, хорошие (реальные) деньги исчезают.

    
В 1965 году я начал захаживать в банки города Хило на Гавайях, обменивая долларовые банкноты на свертки с монетами по 10, 25 и 50 центов. Дома я разворачивал свертки, отбирал из них настоящие серебряные монеты, а те, что были с медным ободком по краям, возвращал в банк.

    Уже вскоре у меня был наполненный настоящими серебряными монетами большой полотняный мешок.

    Не помню, почему начал обменивать бумажные деньги на монеты и откладывать те, что были серебряными, но так было. Возможно, это был закон Грешема в действии?

    В 1965 году я уехал учиться в Нью-Йорк и с тех пор больше не видел свой мешок с монетами. Меня всегда мучил вопрос: «Неужели мама потратила эти деньги – настоящие серебряные монеты?»

    
Путешествия по миру в поисках золота

    В промежутке между 1996 и 2012 годами у меня был партнер – настоящий учитель по имени Фрэнк Крири. Он был примерно того же возраста, что мои богатый и бедный папы. Через канадскую и американскую фондовые биржи Фрэнк приобрел акции золотых и серебряных месторождений.

    Фрэнк был слишком стар, чтобы ездить по миру, поэтому посылал меня присмотреться к золотым и серебряным шахтам. Это было невероятное и самое настоящее образование. Помню, как я рассматривал склон холма в Перуанских Андах, на котором были заметны ряды отверстий – маленьких шахт, следовавших по направлению золотой жилы внутри холма. Геолог сказал, что эти шахты снабжали инков золотом задолго до того, как из Испании прибыл Франсиско Писарро, который поубивал их вождей и украл их сокровища.

    Я помню также свое путешествие в Монголию, где мне довелось побывать на старом месторождении золота, которое мы называли шахматной доской, потому что оно располагалось на равнине и выглядело как ряды ровных квадратов.

    Одна из наших лучших серебряных шахт находилась в отдаленном районе на юге Аргентины. Наша группа приобрела ее на фондовой бирже в Торонто, когда серебро стоило еще по 3 доллара за унцию. Мы хорошо заработали, когда цена на серебро поднялась до 7 долларов. Сегодня унция серебра стоит около 15 долларов. К сожалению, мы все продали за 7 долларов.

    Самым большим нашим приобретением была старая шахта в Китае. Она досталась нам практически даром. По соглашению с китайским правительством эта шахта передавалась в наше распоряжение, если мы сможем собрать деньги, разместив ее акции на бирже Торонто, что мы и сделали. Но лучше всего было то, что мы нашли золото, причем довольно большие залежи. Миллионы унций. Где-то на протяжении года мы ощущали себя миллиардерами. Наша китайская шахта носила название, звучащее почти по-испански – Mundoro Mining, что условно можно перевести как «мир золота».
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А потом один из чиновников официально уведомил нас о том, что китайское правительство не намерено продлевать нам лицензию. Сегодня данная шахта находится в руках друзей китайской элиты, и эти люди стали миллиардерами.

    Мы полностью вышли из состава Mundoro. Вот что я называю реальным образованием.

    
Навязчивая мысль

    Меня не покидает одна мысль: почему люди, жившие изолированно, в отдаленных местах, без всяких контактов с внешним миром, инстинктивно знали цену золота и серебра?

    Что же с нами случилось? Куда делись наши инстинкты по отношению к божьим деньгам? Уж не стали ли мы слишком образованными?

    Почему мы доверяем людям, которых не знаем? Почему мы верим элите лишь на том основании, что она пишет на наших фейковых деньгах слова «Мы уповаем на Бога»?

    Взгляните на этот график.
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А теперь посмотрим, что происходит с фейковыми деньгами, когда наши лидеры печатают их еще больше.
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Денежное обращение, млрд долл.

    История повторяется?

    Перед вами фотография 1923 года – немецкие дети, играющие на улице с деньгами – с миллиардами фейковых денег. В годы Веймарской республики после Первой мировой войны инфляция достигла таких размеров, что 1 доллар США стоил 4,2 миллиона немецких марок.
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Источник: Getty Images/Corbis

    
Приведенный ниже график показывает, откуда взялись деньги, с которыми играют дети.
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График, основанный на данных FRED, демонстрирует, как в США после краха 2008 года были напечатаны триллионы фейковых долларов.

    Вы не замечаете сходства с печатанием фейковых рейхсмарок в Германии в 1920-е годы?

    Плохая новость заключается в том, что никогда еще в истории человечества фейковые деньги не выживали. Велика вероятность, что все сегодняшние бумажные деньги вернутся к своей истинной ценности – к нулю.

    Вы все еще уповаете на Бога, глядя на свои деньги?

    
Верните студентов к источникам знаний

    Бакминстер Фуллер писал, что «студента надо освободить и позволить ему вернуться к источникам знаний». Другими словами, молодым людям надо повернуться к реальности.

    Большую часть своей жизни я был посредственным – фейковым – учеником. За исключением летного училища, мне не слишком нравилось учиться. Школа была скучной. Когда Фуллер говорил о том, что «студента надо освободить и позволить ему вернуться к источникам знаний», я всегда задавал себе вопрос: «Где находятся мои источники знаний?»

    Прочитав книгу Фуллера «Усмешка гигантов», я понял, что нашел свои источники. Наконец-то я стал настоящим студентом.

    Приступив к учебе, я почувствовал себя примерно так же, как когда-то в четвертом классе, когда поднял руку и спросил учительницу: «А когда нам будут рассказывать о деньгах?» Именно этот вопрос привел меня к знакомству с богатым папой – отцом моего одноклассника. Мы оба стали учениками этого настоящего учителя, и наша учеба продолжалась с девяти до тридцати с лишним лет.

    «Усмешка гигантов» подняла мою учебу на новый уровень. Я занялся поиском книг и семинаров настоящих учителей, которые разбираются в этой теме. Фрэнк Крири, мой партнер, посылавший меня искать месторождения золота и серебра по всему миру, был одним из таких настоящих учителей. О некоторых других я расскажу во второй части книги.

    Двадцать восьмого мая 2018 года, проходя мимо газетного киоска, я обратил внимание на обложку журнала Time с заголовком статьи «Как мое поколение разрушило Америку». Статья Стивена Брилла стала еще одним фрагментом пазла. Брилл разделял опасения Баки Фуллера, высказанные им в своей книге 35 лет назад.

    В своих лекциях Фуллер говорил, что невидимые люди, контролирующие мировую экономику, выискивают в школах самых лучших и умных учеников, чтобы научить их управлять мировой экономикой так, как им требуется.

    Стивен Брилл излагает данную мысль несколько иначе:

    
Я стал одним из этих избранников элиты. В 1964 году я был книжным червем и рос в Фар-Рокавее – рабочем районе Куинса. Однажды я вычитал в биографии Джона Кеннеди, что он посещал какую-то подготовительную школу. Никто из моих учителей в школе 198, где я учился, не знал, что это такое, но вскоре я выяснил: это что-то вроде колледжа. Там точно так же ходят на лекции и живут в студенческом городке, но только на четыре года раньше. Мне это показалось стоящей идеей. Более того, я обнаружил, что некоторые подготовительные школы предлагали финансовую помощь. Я остановился на Дирфилдской академии в западной части Массачусетса. Моим озабоченным родителям, державшим небольшой магазин алкогольных напитков и еле сводившим концы с концами, директор школы Фрэнк Бойден сообщил: финансовая поддержка заключается в том, что они будут каждый год высылать за учебу столько денег, сколько смогут себе позволить.

    Спустя три года, в 1967 году, я, будучи уже учеником выпускного класса, сидел в кабинете директора напротив человека по имени Инсли Кларк – младший. Он был деканом Йельского университета, отвечающим за прием новых студентов. В то время я еще не знал, что стану частью революции, возглавляемой Кларком по прозвищу Чернила. Я должен был стать одним из тех, кого называли «чернильные мальчики» (а впоследствии и девочки). Мы были частью меритократического внедрения – политики, которая процветала в Йеле и других элитарных учебных заведениях, юридических фирмах и инвестиционных банках в середине 1960-1970-х годов.

    
Фуллер, пожалуй, сказал бы по этому поводу: «Это были очень умные молодые люди, которых отбирали и учили те, кто стоял за спинами гигантов».

    Стивен Брилл продолжает:

    
Зачастую личные успехи нацеленных на достижения представителей моего поколения [беби-бумеров], окончивших элитарные университеты и вышедших в профессиональный мир, имели серьезные социальные последствия.

    
Подготовительные школы

    Рассказывая историю о богатом папе, я не упоминал о том, что мои богатые одноклассники после начальной школы в Риверсайде пошли не в обычные средние школы, как я и сын богатого папы, а в частные подготовительные школы. Большинство устроилось в Гавайскую подготовительную академию в 130 километрах от нас, на Большом острове. Кто-то уехал в школу Пунахоу на острове Оаху, которую посещал и Барак Обама.

    Будущий президент был одним из тех «чернильных мальчиков и девочек», что и Стивен Брилл. Молодой Барри Обама, как его звали, перебрался после Пунахоу в Гарвардскую школу права, а потом стал президентом США. Похожим путем шли и президенты Билл Клинтон и Джордж Буш – младший.

    Когда я спросил бедного папу, можно ли мне в подготовительную школу, он ответил: «Мы не так богаты, да и было бы политически неправильно отправить сына инспектора Департамента народного образования в частную школу».

    Итак, мои богатые одноклассники разъехались по подготовительным школам, а мы с сыном богатого папы перешли через дорогу от нашей прежней школы и поступили в среднюю школу Хило.

    Хорошая новость состояла в том, что я каждый день мог заниматься серфингом. Кроме того, в школе Хило была самая сильная футбольная команда штата, а я любил играть в футбол. В каждой игре мы надирали задницу моим бывшим одноклассникам из подготовительных школ.

    
     История, описанная в книге «Богатый папа, бедный папа», началась в то время, когда мне было девять лет и я ходил в Риверсайдскую начальную школу для богатых детей. Дети бедняков и среднего класса посещали объединенную школу Хило, которая находилась прямо через дорогу от нас.

     Обучаясь вместе с богатыми детьми, я постоянно задумывался над тем, почему они богатые, а я бедный. В четвертом классе я поднял на уроке руку и спросил учительницу: «А когда нам будут рассказывать про деньги?» Она ответила:

     «В школе этому не учат». Именно тогда и началась моя учеба длиною в жизнь. А остальное, как говорится, уже история.

     Мой бедный папа, возглавлявший систему образования на Гавайях, сказал, что может учить детей только тому, что разрешит правительство, а если мне хочется что-то узнать про деньги, то можно обратиться к отцу моего лучшего друга.

     Вот так и началась история про богатого и бедного папу. История о настоящем финансовом образовании под руководством настоящего учителя.

    

    А самое главное, что после занятий и по выходным дням Майк и я учились у богатого папы. От него мы получали настоящее финансовое образование на протяжении всего периода учебы в школе.

    Многие из моих бывших одноклассников, перешедших в подготовительные школы, окончили впоследствии Стэнфордский, Дартмутский, Йельский и другие престижные университеты, где училась будущая элита.

    
Серьезные социальные последствия

    Говоря о своем нацеленном на достижения поколении, Стивен Брилл пишет: «Она [элита] создала экономику, построенную не на производстве новых ценностей, а на их перемещении».

    ПЕРЕВОД: Элита обогащалась, создавая фейковые активы, но не способствовала росту экономики, то есть не создавала высокооплачиваемые рабочие места.

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Как можно решить финансовые проблемы Соединенных Штатов? С чего начинать? Надо ли для начала вернуть доллару США золотое обеспечение? Или надо начать с ликвидации деривативов и фейковых активов? Как прекратить Великий грабеж?

     Хайме М., США

     Ответ: Отличные вопросы. Я тоже интересовался подобными вещами, когда был моложе. Чем больше я вникал в учение Баки Фуллера и в историю Великого грабежа, тем яснее понимал, что существует лишь один ответ. Один из общих принципов Фуллера заключается в том, что «для прогресса требуются чрезвычайные обстоятельства». Это значит, что прежде, чем что-то поменяется, должно произойти нечто экстраординарное. Фуллер учил, что следующая ступень эволюции человечества начнется после грядущих чрезвычайных событий.

     Хорошая новость состоит в том, что многим из нас известно: эти чрезвычайные события надвигаются, и мы своевременно принимаем меры. Надеюсь, мы увидим рождение нового, более умного и мудрого человечества еще до наступления чрезвычайных событий.

     В 2004 году, незадолго до мощного цунами, ставшего причиной смерти сотен тысяч людей в Индонезии, некоторые животные, в частности слоны, начали покидать прибрежные области, тогда как туристы, наоборот, стремились к морю.

     То же самое происходит и сегодня. Миллионы людей стремятся к развитию, так как не хотят больше быть жертвами, и принимают упреждающие меры еще до наступления финансовой катастрофы.

     Все мои книги написаны для людей, которые знают: настало время перемен.

     
Вопрос: Не поздно ли возвращаться к золотому стандарту?

     Эндрю К., Канада

     Ответ: Все зависит от того, кому вы задаете этот вопрос. Из третьей части данной книги вы узнаете, почему многие представители академической элиты вроде председателя Федерального резерва Бернанке полагают, что золото – это устаревший пережиток прошлого.

     В то же время есть и такие люди, как Джим Рикардс, который в своей книге «Золотой запас» объясняет, каким образом мир мог бы без особого труда вернуться к золотому стандарту.

     
Вопрос: Как бы, по вашему мнению, мир выглядел сегодня, если бы Никсон не отменил золотое обеспечение доллара?

     Джой С., Вьетнам

     Ответ: Хороший вопрос. Не знаю. Я предпочитаю думать о том, что случится в ближайшем будущем, и готовиться к этим событиям.

     
Вопрос: Есть ли у нас фейковые убеждения?

     Михал А., Польша

     Ответ: Да, в школах у нас формируют фейковые убеждения под названием «история».

     В военном училище нас учили, что «история принадлежит победителю», а не проигравшему.

     Йозеф Геббельс говорил: «Чтобы в ложь поверили, она должна быть ужасающей. Ложь, повторенная тысячу раз, становится правдой».

     Фуллер учил нас доверять вещам, которые можно увидеть и потрогать, а не лживым историям.

     Например, Колумб никогда не ступал на землю Америки. Он высадился на островах Вест-Индии, поэтому, строго говоря, не открывал Америку. В то же время имеются археологические находки, свидетельствующие о том, что викинги высаживались в Америке и жили здесь задолго до Колумба.

     Так кто же открыл Америку: итальянец или викинг?

     
Вопрос: Чем объясняются внезапные скачки курсов валют в недавнее время?

     Кевин И., Япония

     Ответ: Если обратиться к истории, то обвалы валют происходили на протяжении тысячелетий. Китайцы первыми начали печатать бумажные деньги. Римляне обесценивали свои монеты накануне краха Римской империи.

     Гитлер пришел к власти в 1933 году, потому что правительство Веймарской республики печатало деньги, чтобы расплатиться за проигрыш в Первой мировой войне. Это привело ко Второй мировой войне и смерти миллионов людей.

     Многие люди считают, что 1971 год стал началом конца Американской империи.

     
Вопрос: Биткойн недавно обрушился. Вы все еще считаете, что это настоящие деньги?

     Франко С., Италия

     Ответ: Да, но речь не только о биткойне. Я считаю, что технология блокчейн изменит мир, потому что она вызывает больше доверия, чем деньги, выпускаемые правительством.

     По этой же причине я предпочитаю золото и серебро. Они вызывают больше доверия, чем люди, которые заседают в правительстве, банках и пенсионных фондах.

     
Вопрос: Учитывая обилие фейковых (и реальных) новостей в сегодняшнем мире, что, по вашему мнению, можно предпринять, чтобы получать надежную информацию об экономике?

     Самуэль Х., Бельгия

     Ответ: В данной книге я привожу информацию, полученную из первых рук. На странице 344 вы найдете перечень людей, у которых радиошоу «Богатый папа» брало интервью. Эти люди своими глазами наблюдали, как нас грабят. Послушайте их, чтобы получить урок от настоящих учителей.

     
Вопрос: Как эта книга поможет выжить в условиях обилия фейка и подготовиться к очередному экономическому кризису или краху?

     Джон Х., ЮАР

     Ответ: В 1971 году деньги стали невидимыми. Эта книга поможет вам обратить внимание на признаки перемен, которых люди обычно не замечают до тех пор, пока не станет слишком поздно.
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     Глава 3

     Семь практических причин, по которым я храню реальное золото и серебро. Что представляют собой божьи деньги
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Заметьте, я говорю «храню реальное золото и серебро», а не «инвестирую» в золото и серебро и не «торгую» золотом и серебром.

    
ПРИЧИНА № 1. Реальные золото и серебро – это не инвестиции

    Я храню у себя золото и серебро не для того, чтобы на них зарабатывать. Это моя страховка против глупости элиты… и моей собственной.

    Я страхую свой автомобиль на случай, что кто-то въедет в меня или я въеду в кого-нибудь. Золото и серебро предназначены примерно для тех же целей.

    Я не доверяю элите. Эти люди считают, будто все знают. Они уверены, что всегда правы. Им кажется, что они не допускают ошибок, и никогда не признают свою неправоту.

    В этом заблуждении элита не одинока. Все мы порой страдаем болезнью под названием «Я прав, а вы нет». Всем нам хорошо известен человек, который всегда прав. Я иногда тоже бываю таким.

    Вся проблема элиты состоит в том, что она живет в изолированном мире, не соприкасаясь с другими людьми. Ее представители посылают своих детей в элитарные школы. Эти люди считают, что несут миру добро, но на самом деле они утратили связь с реальным миром. Элита устраивает грандиозные благотворительные мероприятия и демонстрирует себя там во всем блеске, собирая миллиарды долларов на спасение мира… Но кто спасет мир от них самих? Да, представители элиты умны, хорошо образованны, трудолюбивы, но при этом строят – может быть, сами того не желая – систему, которая предназначена для их обогащения… за счет всех остальных.

    Вспомним Евангелие от Луки (23:34):

    
Иисус же говорил: «Отче! прости им, ибо не знают, что делают».

    
Христос произнес эти слова, когда его распинали. Я никогда не отличался особыми успехами в воскресной школе, но этот один из самых важных уроков я усвоил: урок прощения.

    Возможно, элита не знает, что делает. Но проблема в том, что за ее незнание платит весь мир.

    Стивен Брилл пишет в своей статье в Time:

    
Элита сумела консолидировать свои прибыли, перехитрить и перетянуть на свою сторону те силы, которые могли бы оказать на нее сдерживающее воздействие, и втащила за собой лестницу, чтобы больше никто не мог покуситься на ее успехи или поставить под сомнение ее превосходство.

    Совершенствуясь в своих делах, устраняя со своего пути все препятствия, ограничивающие ее прибыли, проводя агрессивные изменения в политическом ландшафте, сопровождавшиеся порой неожиданными последствиями, она создала государство, защищающее ее от ответственности и причинения ущерба ее достижениям.

    
ПЕРЕВОД: Элита выше закона. Для этих людей нет ограничений. У них есть деньги, чтобы нанять лучших адвокатов, часто одноклассников из тех же элитных школ, чтобы бороться с менее высокооплачиваемыми государственными юристами, посещавшими менее престижные школы. У элиты есть власть, позволяющая делать что угодно, не неся ответственности за ущерб, причиненный множеству людей. Привилегированное образование и достижения превращают представителей элиты в деспотов.

    
     ОПРЕДЕЛЕНИЕ:

     Деспот, сущ. – правитель или другое лицо, располагающее абсолютной властью и, как правило, пользующееся ею с применением жестоких и насильственных методов.

    

    Я не могу все знать

    Я не могу все знать. Я знаю лишь то, что знаю. Я стараюсь как могу, но все же допускаю ошибки с деньгами. Я не доверяю нашим лидерам. Я не доверяю фейковым деньгам. Именно поэтому я храню реальное золото и серебро – божьи деньги.

    Золото и серебро – это моя страховка, защита от лидеров и самого себя.

    
ПРИЧИНА № 2. Отсутствие риска

    Любые инвестиции связаны с риском. В случае с реальным золотом и серебром риск отсутствует. Цена этих драгоценных металлов может расти или опускаться, но только потому что растет или опускается стоимость фейковых денег.

    Когда люди инвестируют, скажем, в акции или недвижимость, они рассчитывают на финансовую отдачу, потому что идут на определенный риск. Когда человек хранит деньги в банке, он ожидает, что ему будет начисляться некоторый процент, поскольку хранить деньги в банке рискованно, особенно когда их печатает элита.

    Взгляните на следующий график:
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Приобретая золотую или серебряную монету, я не ожидаю выгоды или начисления процентов, потому что ничем не рискую. Золото и серебро – это божьи деньги.

    Всегда помните, что цены на эти драгоценные металлы колеблются лишь из-за того, что колеблется стоимость фейковых денег. Золото и серебро – это всегда золото и серебро. Они останутся, даже когда исчезнете вы, я, элита и тараканы.

    Приобретая реальное золото и серебро, я приобретаю их навсегда. Я не планирую их продавать. Точно так же, как Уоррен Баффет хранит акции вечно, я собираюсь вечно владеть золотом и серебром.

    Я знаю, кто-то из вас может сказать: «Но мне нужны деньги. Я собираюсь тратить их на разные вещи». Именно поэтому большинство людей не становятся богачами. Они любят тратить деньги. Я тоже люблю. Я люблю красивые машины, одежду, дома и еду. Но даже когда у меня не было ни денег, ни работы, я хранил золото и серебро и никогда не продавал их. Повторю еще раз: точно так же, как Уоррен Баффет хранит акции вечно, я собираюсь вечно владеть золотом и серебром.

    
Банки ненадежны

    Банки ненадежны и рискованны. Мне нравится мой банк, потому что он дает мне кредиты. Я использую его для краткосрочного хранения своего операционного капитала, но никогда не буду держать в нем все свои деньги на долгосрочной основе. Это слишком опасно.

    
Снижение риска

    Чтобы еще больше уменьшить риск, я держу золото и серебро в различных надежных странах. Все это легально и очень-очень далеко. За счет этого я избегаю всевозможных соблазнов и не беспокоюсь из-за того, что кто-то вынудит меня пойти в местный банк и извлечь оттуда свое золото и серебро.

    
Риск контрагента

    Что такое риск? Это непростой вопрос…

    
     ФИНАНСОВАЯ ГРАМОТНОСТЬ

     Риск контрагента — важное понятие, которое необходимо знать всем, кто хочет освоить финансовую терминологию и стать образованным в экономическом плане. Иногда его также называют риском дефолта.

    

    Риск дефолта присутствует в любых инвестициях. Попросту говоря, дефолт возникает, когда контрагент (вторая сторона договора) не может выполнить условия своей части контракта. Например, друг берет у вас в долг 100 долларов и обещает через год вернуть сто десять. Десять долларов сверх взятой суммы – это плата за риск, который вы несете, давая деньги в долг. Это и есть риск контрагента.

    Если ваш друг безработный и уже должен вам 1000 долларов, то процент должен быть увеличен, потому что риск контрагента выше. А еще лучше отказать ему. Возможно, в этом случае ваш друг решит обратиться за кредитом в банк. Банку это понравится. Он любит давать кредиты. Банк хочет, чтобы мы пользовались кредитными картами. Он не зарабатывает на вкладчиках, которые держат деньги на депозите. Банк зарабатывает на тех, кто берет у него в долг.

    
Еще один пример риска контрагента

    Предположим, вы покупаете страховой полис на свой дом. Ценность страхового полиса определяется надежностью страховой компании. Если ваш дом сгорит, а страховая компания обанкротится, то ни ваш дом, ни полис не будут ничего стоить.
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Вот что произошло в 2008 году:

    1. Ненадежные заемщики (люди вроде вашего друга) взяли кредит, чтобы купить дом, который не могут себе позволить.

    2. Банк рад предоставить так называемый субстандартный кредит ненадежному заемщику.

    3. Банк продает закладную на дом инвестиционному банку.

    4. Инвестиционный банк собирает тысячи таких субстандартных кредитов и выпускает на их основе ипотечную ценную бумагу, представляющую собой финансовый дериватив.

    5. Ипотечный банк продает такие ценные бумаги правительству, инвестиционным фондам, пенсионным программам и излишне доверчивым гражданам.

    6. Чтобы создать у всех участников ощущение надежности, элита приобретает страховые полисы, известные как кредитные дефолтные свопы.

    При этом все обогащаются, так как любая из этих операций облагается сборами.

    Я хочу еще раз процитировать статью Брилла в Time:

    
Она [элита] создала экономику, построенную не на производстве новых ценностей, а на их перемещении. Она создала экзотические и рискованные финансовые инструменты, такие как деривативы и кредитные дефолтные свопы, которые давали огромные и быстрые прибыли, но при этом проводила грань между теми, кто рискует, и теми, на кого ложатся последствия.

    
Когда ненадежный заемщик прекращает платежи, деривативы лопаются. Не зря Уоррен Баффет назвал их в 2002 году «финансовым оружием массового уничтожения».

    И за это никто не попал за решетку. Все, кто нажился, – брокеры по недвижимости, брокеры по ипотечным кредитам, банкиры, инвестиционные банки, Уоллстрит – остались при деньгах.

    Миллионы людей потеряли работу, жилье, сбережения, свое будущее. Сегодня правительство США по уши в долгах, а значит, налогоплательщикам, их детям и внукам придется расплачиваться за бонусы банкиров.

    
Кредитные дефолтные свопы

    В мире невидимых денег кредитные дефолтные свопы так же важны, как страхование автомобиля, дома и жизни.

    В кредитном свопе на дефолт участвуют три стороны:

    1. Продавец свопа.

    2. Покупатель свопа.

    3. Страховщик свопа.

    
Продавец свопа «упаковывает» долги (долговые обязательства) в ценную бумагу (облигацию) и продает ее. Продавец соглашается выплачивать по ней определенные проценты. Это не слишком отличается от ситуации, когда друг просит вас дать ему в долг 100 долларов под 10 процентов годовых. В принципе, это значит, что друг продает вам облигацию.

    Покупатель свопа приобретает облигацию в расчете на проценты, которые будут выплачиваться со временем.

    Покупателем свопа являетесь вы. Вы дали своему другу 100 долларов под обещание выплатить вам через год 110 долларов.

    Вы, как покупатель свопа, хотите быть уверены в том, что ваш друг – продавец свопа – сдержит обещание. Вы оба идете к страховщику свопа, который выдает вам страховку как на 100 долларов, так и на проценты в размере 10 долларов.

    Кредитный дефолтный своп, по сути, представляет собой страховку от невыполнения одной из сторон своих обязательств.

    Что такое дериватив?

    Проще всего объяснить суть дериватива на примере апельсина.

    Если сжать апельсин, из него потечет сок. Апельсиновый сок является производным (деривативом) от апельсина. Если удалить из сока воду, получится концентрат апельсинового сока. Это еще один дериватив апельсина.

    Предположим, ненадежный заемщик купил дом, который не может себе позволить. Элита приобретает его долг и закладную на дом, оформленные в виде дериватива – ипотечной ценной бумаги, после чего страховая компания создает кредитный дефолтный своп, то есть еще один дериватив. Когда в недавнем прошлом весь этот карточный домик обрушился, элита хорошо на этом нажилась.

    И с тех пор ничего не изменилось. Те же самые люди по-прежнему создают финансовые деривативы. Никто из представителей элиты не оказался за решеткой.

    Брилл пишет:

    
Деньги элиты, ее власть, лоббисты, адвокаты и собственные пробивные способности сокрушили институты, созданные как раз для того, чтобы держать ее под контролем, – правительственные агентства, конгресс, суды.

    
Почему так важно знать, что такое риск контрагента? Потому что на этом понятии построена вся глобальная монетарная система.

    Причина, по которой я доверяю божьим деньгам – золоту и серебру, – заключается как раз в том, что здесь отсутствует риск контрагента.

    
Не беспокойтесь…

    Если вы не совсем понимаете, что такое риск контрагента, ипотечные ценные бумаги и кредитные дефолтные свопы, пусть вас это не беспокоит. Девяносто девять процентов людей не понимают, какие игры ведутся в мире невидимых денег. Если вам хочется получше сориентироваться в этом мире, соберитесь с друзьями, прочитайте, что написали Брилл и я, а потом обсудите новую информацию. Не забывайте, что одна голова хорошо, а две лучше (это не касается школы, где совместную работу двух голов называют списыванием).

    Главное – всегда помнить о том, что вся денежная система в мире зависит от риска контрагента.

    
Безопасен ли банк?

    Причина, по которой банк начисляет проценты на ваши деньги, лежащие на депозите, заключается в том, что здесь присутствует риск контрагента.

    Вот почему правительство в лице Федеральной корпорации по страхованию депозитов страхует банковские депозиты в размере до 250 тысяч долларов, чтобы вкладчики чувствовали себя уверенно. Банкам и правительству не нужны панические настроения вкладчиков, поэтому они и осуществляют страхование от дефолта.

    К сожалению, если у клиента лежит в банке вклад на миллион долларов, а банк обанкротился, то ему вернут только 250 тысяч из миллиона.

    Если вы пришли в местный банк, чтобы положить деньги на счет, то вам предложат разместить деньги на накопительном счете или счете денежного рынка. Денежный рынок предлагает несколько более высокие проценты по вкладу. Почему? Потому что здесь не действует страхование депозитов. Если вы доверяете своему банку, то можете воспользоваться счетом денежного рынка.

    
Доверяйте золоту и серебру

    Поскольку золото и серебро являются настоящими деньгами, здесь отсутствует риск контрагента. Золото не подвержено дефолту и не нарушает своих обещаний.

    Кстати, я не доверяю свое золото и серебро банковским депозитным ячейкам. Я не верю банкам и правительству. Они всего лишь люди, а не боги.

    
Частные хранилища

    Сегодня все большее распространение приобретают частные хранилища с частной охраной. Недавно я побывал в Сингапуре как раз с целью выбора такого хранилища. Оно размещалось на частной взлетно-посадочной полосе большого аэропорта. Пока я разговаривал с менеджером, на полосу приземлился частный самолет и подрулил к хранилищу. Из самолета, который даже не глушил моторы, выгрузили три стальных ящика; их сопровождали два вооруженных охранника. Ящики отнесли в хранилище, охранники подписали бумаги, и самолет снова взлетел.

    Если у вас нет частного самолета, то золото и серебро желательно хранить в несгораемом сейфе вне своего дома. Если вы собираетесь рассказать кому-то о том, где находится сейф и ключ к нему, убедитесь, что этот человек заслуживает доверия.

    
ПРИЧИНА № 3. Золото и серебро притягивают подлинное богатство. Богатство тянется к богатству так же, как бедность тянется к бедности

    Однажды меня пригласили на семинар, где выступал индусский гуру Гурудева. Я слушал его с большим интересом. Когда подошло время вопросов, то всех, как правило, интересовали просветление, духовность, покой и счастье. На гуру было много золота: золотые очки, большая золотая серьга, золотые браслеты, золотое ожерелье. Поскольку я был воспитан в методистской вере, а методистские священники не носят золота, то поднял руку и спросил:

    – Почему на вас так много золота?

    – Потому что из золота сделаны божьи слезы, – с улыбкой ответил гуру. – И эти золотые слезы притягивают богатство.

    Я поинтересовался, что он имеет в виду, и гуру ответил:

    – Предположим, вы хотите, чтобы ваш месячный доход составлял 1000 долларов. Приобретите золота на такую же сумму.

    – А если я хочу миллион в месяц, тогда надо купить золота на миллион?

    Гуру, чувствуя, что моя жадность одерживает верх над духовностью, улыбнулся и сказал:

    – Начните пока с тысячи, а там видно будет, сбудется ли то, что я сказал. Золото работает не для всех. Для божьей щедрости есть определенные условия.

    Это было в 1986 году. Тогда у меня было мало денег, и с поиском лишней тысячи для покупки золота возникли сложности. Но мы с Ким справились. Каждый месяц мы покупали немного золота и серебра, и продолжаем делать это до сих пор. Например, когда мы захотели повысить свои месячные доходы с 5 до 10 тысяч долларов, то купили золотых монет на 10 тысяч и забыли о них. А спустя несколько месяцев наши доходы увеличились как бы сами собой. Если цена на золото опускалась, мы совершали дополнительные покупки. Сегодня наше золото находится в частных хранилищах в дальних надежных странах. Но у нас пока нет нужды в частных самолетах и отдельных взлетно-посадочных полосах. Пока…

    Иногда нам с Ким задают вопрос: «Сможет ли золото и ко мне привлечь богатство?» Мы отвечаем так же, как в свое время ответил гуру: «Почему бы вам не попробовать самим? Бог щедр, но для его щедрости нужны определенные условия».

    
Духовные уроки золота

    Если божьи слезы сделаны из золота, то возникает вопрос, на который каждый должен сам найти ответ: «Это слезы радости или горя?»

    Значительная часть золота – это слезы горя.

    Когда я стоял в Андах, глядя на древние золотые шахты инков, мне вспоминались уроки истории об испанцах под предводительством Франсиско Писарро, которые убили тысячи местных жителей ради золота и других драгоценных металлов и камней. Точно так же нацисты поступали с евреями. Такое поведение было свойственно большинству завоевателей. Так поступали англичане с шотландцами, ирландцами, маори и австралийскими аборигенами, а американцы – с индейцами и гавайцами. Так белые американские рабовладельцы вели себя с африканскими рабами, а японцы – с китайцами и корейцами. Так ведет себя сегодня и элита.

    Моральная сторона богатства состоит не в том, сколько у тебя денег, а в том, как они тебе достались.

    
ПРИЧИНА № 4. Надо иметь реальное золото и серебро, а не ценные бумаги на право владения ими

    Я не доверяю никаким бумагам. Любые бумаги – это деривативы, фейк, потому что в них всегда присутствует другая сторона со свойственными ей рисками.

    
Финансовое образование

    Значительная часть глобальной банковской системы основывается на так называемой системе частичного банковского резервирования.

    Эта система применяется во всем мире уже на протяжении тысяч лет. Я попытаюсь дать ей как можно более простое объяснение.

    Предположим, дело происходит тысячу лет назад и вы – владелец торговой лавки. У вас есть 10 золотых монет. Для закупки товаров вам надо совершить путешествие протяженностью в тысячу миль по местности, где велика вероятность нарваться на нехороших людей.

    Вы идете к местному «банкиру», который соглашается взять на хранение 10 ваших золотых монет и выдает вам бумагу, в которой сказано, что вы оставили эти монеты у него.

    Затем вы едете за тысячу миль, имея на руках лишь эту бумагу. Ваше золото находится в надежном месте.

    Прибыв на место, вы покупаете товар для своей лавки, отдаете расписку тому, кто продал вам товар, и отправляетесь домой.

    Продавец идет в свой «банк» и на основе этой расписки получает золото.

    Спустя некоторое время и вы, и тот, кто продал вам товар, понимаете, что иметь дело с бумагой намного удобнее, чем с золотом. Вы оба оставляете свое золото у банкиров и пользуетесь только их депозитными сертификатами, которые начинают выполнять роль бумажных денег.

    Люди, которым нужны деньги, идут к банкирам и просят дать им ссуду. Банкир дает им девять из ваших десяти золотых монет, а одну монету оставляет у себя в качестве частичного резерва. В данном случае величина этого резерва равна одной монете, то есть 10 процентам.

    Дальше начинается самое интересное. Человек, который взял в долг девять из ваших десяти монет, идет в свой банк и кладет их на свой депозит. Его банкир, в свою очередь, выделяет из них 8,1 монеты, которые дает в долг другим просителям, а они поступают с ними точно так же, то есть несут в свой банк.

    В результате ваши 10 золотых монет (реальных) без всякого труда могут превратиться в 1000 монет (фейковых). И при этом все довольны, но только до тех пор, пока кому-то не захочется получить реальное золото. Такова современная банковская система.

    Причина, по которой я храню в частном сейфе золотые монеты, а не бумажные расписки в виде паев торгуемых на бирже фондов (ETF), заключается в том, что на каждую настоящую золотую монету приходится, по некоторым оценкам, от 100 до 500 фейковых «бумажных» монет.

    Все вроде бы прекрасно, но… когда-то наступает момент, когда всем хочется получить реальное золото.

    Принцип частичного банковского резервирования применяется не только к деньгам и золоту. Вся банковская система построена на доверии к контрагенту.

    После того как мой богатый папа объяснил эту систему своему сыну и мне, я каждый раз смеялся, видя на деньгах надпись «Мы уповаем на Бога».

    Я предпочитаю доверять божьим деньгам – реальному золоту и серебру, а не элите, которая печатает деньги и управляет правительством, центральными банками, а также фондовыми и товарными биржами.

    Всегда помните, что золото и серебро переживут вас, меня, элиту и даже тараканов.

    
ПРИЧИНА № 5. Система прогнила и рушится. Разрыв увеличивается. Мы на пороге классовых войн.

    Стивен Брилл приводит следующие данные:

    1. В период с 1929 по 1970 год доходы среднего класса росли быстрее, чем доходы правящего класса. Разрыв в их уровнях доходов сокращался.

    2. В 1928 году на 90 процентов нижнего слоя населения приходилось 52 процента всех богатств.

    3. В 1970 году на те же 90 процентов населения приходилось уже 68 процентов всех богатств.

    4. В 1970 году доля богатств, приходящихся на 1 процент самых богатых людей, снизилась до 9 процентов.

    5. В 1971 году эта тенденция поменяла направление и процесс начал ускоряться.

    6. В 2007 году доля богатств, приходящихся на 1 процент самых богатых людей, выросла до 24 процентов.

    7. В 2012 году доля богатств, приходящаяся на 90 процентов нижнего слоя населения, сократилась до 49 процентов и составляет, таким образом, меньше половины всех богатств.
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Кто позаботится о бедных?

    В своей книге «Хаос» (Tailspin), на основе которой была написана статья в Time, Брилл говорит о среднем классе следующее:

    
Политики в наши дни хотя бы начали что-то говорить о положении среднего класса, но они молчат о бедных, не говоря уже о том, чтобы оказать им какую-то помощь. Это можно объяснить только их опасениями, заключающимися в том, что средний класс может расценить внимание, уделяемое тем, кто стоит еще ниже их, как признак того, что избранные им политики отвернулись от него.

    
Брилл цитирует результаты исследования, проведенного Дэниелом Марковицем и Рэем Фисманом: «Элита, занимающаяся политикой, не уделяет вообще никакого внимания вопросам экономического равенства, независимо от своей партийной принадлежности».

    ПЕРЕВОД: Кому нужны эти бедняки и средний класс?

    Брилл отмечает, что та же самая элита прилагает большие усилия, проводя в жизнь либеральные демократические реформы, касающиеся равных гражданских прав, прав женщин и сексуальных меньшинств, но совершенно не заботится о несбалансированной экономике и растущем неравенстве доходов бедных слоев населения и среднего класса.

    Упомяну еще семь фактов, которые он подмечает:

    1. «Хваленый двигатель американской экономики работает с перебоями. Шансы ребенка на то, что он будет зарабатывать больше, чем родители, снизились с 90 до 50 процентов за последние 50 лет».

    2. «В 2017 году долг каждой семьи превысил пиковые показатели, достигнутые в 2007 году накануне краха».

    3. «Самая богатая страна мира [США] продолжает занимать одно из первых мест по количеству бедняков среди 35 стран, входящих в Организацию экономического сотрудничества и развития (ОЭСР), уступая только Мексике (и сравнявшись по этому показателю с Израилем, Чили и Турцией)».

    4. «Среди тех же самых 35 стран – участников ОЭСР американские дети занимают 30-е место по уровню знаний математики и 19-е – по естественным наукам».

    5. «Примерно каждый пятый американский ребенок живет в семье, положение которой правительство оценивает как „нестабильное в плане питания“, а это означает, что им не хватает еды для ведения активной и здоровой жизни».

    6. «Американские аэропорты находятся в состоянии хаоса, а система контроля воздушного движения отстает от современных требований на 25 лет. Сети электропередач, автомобильные и железные дороги приходят в упадок, смещая Соединенные Штаты с первых мест в международном рейтинге качества инфраструктуры… Каждый день в Америке происходит в среднем 657 аварий водопроводных сетей».

    7. «Члены конгресса жалуются, что из-за болезней и усталости им трудно проводить на работе по пять часов в день. В Вашингтоне на каждого члена палаты представителей и сената приходится более 20 зарегистрированных лоббистов».

    
Кого же будет волновать судьба бедняков и среднего класса?

    
Что меня тревожит

    Слушая в 1980-е годы лекции Фуллера и учась у него смотреть в будущее, я начал замечать скапливающиеся на горизонте грозовые тучи. Надвигалась буря.

    1. У значительной части поколения беби-бумеров нет пенсионных накоплений. Дело в том, что до 1974 года о пенсиях большинства рабочих заботились работодатели. После 1974 года все оказались предоставлены самим себе. Людям оставалось только надеяться, что пенсионные программы типа 401(k) не дадут им умереть с голоду по окончании трудовой жизни.

    2. Крупные пенсионные фонды находятся в состоянии банкротства. Например, у крупнейшего в Америке Калифорнийского пенсионного фонда для госслужащих CalPers отмечается дефицит в 1 триллион долларов.

    3. Перед вами – график состояния дел в сфере социального страхования:
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Проблем в области медицинского страхования еще больше. Соединенные Штаты на протяжении многих лет ведут в этой сфере войну, которая обходится во многие триллионы долларов, но которую невозможно выиграть.

    
Подождите, будет еще хуже

    Брилл пишет: «Конгресс США, уже начиная с 1994 года, не может принять полноценный бюджет».

    Двадцать пятого января 2018 года журнал Economist объяснил, почему американским лидерам не удается сбалансировать бюджет и почему Америка движется к банкротству:

    
     Конституция предоставляет конгрессу право распоряжаться деньгами. Но в том, как он пользуется этим правом, можно выделить некоторые странности. Так, годовой бюджет покрывает лишь около трети федеральных затрат, и их каждый год приходится согласовывать дополнительно. Большинство программ, связанных с выдачей пособий, в частности по медицинскому страхованию и медицинскому обслуживанию пожилых граждан, включается в бюджет автоматически. Таким образом, хотя обсуждение бюджета и его долгосрочных фискальных проблем является для конгрессменов в значительной степени игрой на публику, этот процесс практически не оставляет им шансов преодолеть главную проблему – растущий объем пособий (выделено мной).

     ПЕРЕВОД: Бедняки, которых мы игнорируем, доведут Америку до банкротства. Это гарантировано конституцией.

    

    Что с будущим?

    Вопрос в том, будет ли элита и дальше печатать все больше денег для финансирования гигантских программ выделения пособий или вернет нас к золотому стандарту. А может, мы скатимся к следующей Великой, по-настоящему Великой депрессии?

    
ПРИЧИНА № 6. Божьи деньги не выдерживают сравнения с правительственными

    График скажет больше, чем тысяча слов.
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Вопрос: Сколько еще фейковых денег может напечатать наше правительство?

    Ответ: Элита может печатать столько денег, сколько ей вздумается, пока народ готов работать ради этого.

    
Следующий шаг

    В качестве следующего шага МВФ может установить особые права заимствования, ввести глобальную валюту, то есть фактически выпустить еще больше фейковых денег. Опять-таки, пока народ не протестует, их можно печатать сколько угодно.

    А элита тем временем скапливает у себя реальное золото. Она знает, что игра подходит к концу.

    
ПРИЧИНА № 7. Божьи деньги легко приобрести

    Покупать золотые и серебряные прииски – сложное дело. Я знаю, потому что купил и построил два рудника.

    Этот процесс требует много времени, денег и умственных усилий.

    Но приобретение реального золота и серебра не влечет больших расходов, не связано с риском и не требует особого финансового образования.

    Купить золотые и серебряные монеты у продавца, имеющего хорошую репутацию, проще простого и к тому же обходится недорого.

    В 1965 году я начал покупать серебряные монеты достоинством 10, 25 и 50 центов.

    Почему именно в 1965 году? Потому, что в это время монетный двор США начал обесценивать серебряные монеты. Это происходило за счет снижения в них доли серебра в результате добавления в сплав меди и олова.

    Точно так же поступали со своими монетами римляне, когда им требовалось больше денег для ведения войн. Вам это ни о чем не говорит?

    Заметив в 1965 году медный отлив на американских монетах, я начал покупать в банках за бумажные деньги свертки с монетами. Я осматривал монеты и, если на них не было медного ободка, оставлял, а остальные возвращал в банк, покупал новые монеты и продолжал свои поиски настоящего серебра. Для этого не надо быть семи пядей во лбу. Мне не требовалось финансовое образование, потому что в данном случае отсутствовал риск контрагента.

    Закон Грешема гласит, что плохие деньги вытесняют хорошие с рынка.

    Не знаю, почему я так поступал. Мне просто казалось, что целесообразно иметь на руках настоящее серебро.

    В 1972 году я приобрел в Гонконге свою первую золотую монету. Но только в 1974 году американцам официально разрешили иметь в личном владении золото.

    Хорошая новость заключается в том, что даже сегодня можно приобрести за бумажные доллары серебряные монеты, выпускавшиеся до 1965 года.

    Примерно за 20 долларов можно купить настоящий серебряный доллар, а за 1500 долларов – золотую монету.

    Если вы новичок в этом деле, я бы не рекомендовал вам покупать редкие коллекционные монеты. Это требует немалых финансовых знаний и многолетнего опыта.

    Но самая лучшая новость заключается в том, что каждый человек, будь он богатым или бедным, может позволить себе приобрести божьи деньги.

    Джеймс Рикардс, которого я очень уважаю, предсказывает, что со временем золото подорожает до 10 тысяч долларов за унцию. Но некоторые говорят, что его цена упадет до 400 долларов за унцию.

    Как вы поступите, будет зависеть от того, кому верите.

    Мне нет дела до этих предсказаний. Я уже говорил, что покупаю золото и серебро и никогда не продаю их по причинам, которые здесь изложил.

    Однако вы можете прочитать слова, которые написаны на американских банкнотах, и уповать на Бога, то есть поступить так же, как поступает большинство.

    
Во второй и третьей частях книги я объясню, в каких случаях и почему мне не нужны деньги, почему я могу купить все, что захочу, и почему продолжаю покупать золото и серебро.

    Пока же мне достаточно того, чтобы вы поняли, почему я храню у себя золото и серебро и не верю элите, которая убеждает меня уповать на Бога.

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Можно ли назвать пазл из 1000 фрагментов пазлом гигантов?

     Скотт Дж., США

     Ответ: Вы можете назвать его так, как вам будет угодно. Лично я называю деньги пазлом из 1000 фрагментов, чтобы побудить вас заняться изучением этой темы и самостоятельно сложить финансовый пазл под названием «Деньги и ваша жизнь».

     Реальная жизнь не похожа на школу. В реальной жизни не надо заучивать ответы наизусть и писать контрольные тесты. Это непрерывная учеба, в которой не бывает правильных ответов.

     Учиться по-настоящему – значит учиться всю жизнь. Здесь нет назначенных сверху учителей. Вас учит всё, что с вами происходит. Здесь не может быть единственного правильного ответа. То, что правильно в одной ситуации, может оказаться неправильным в другой. В реальной жизни вы учитесь и на своих успехах, и на ошибках. В реальной жизни глупо слушать только одного учителя, верить лишь одной философии и исповедовать принцип «Я прав, а вы нет».

     Глупо верить человеку только потому, что у него есть докторская степень, высокая должность или богатство. Настоящий ученик черпает знания отовсюду и от всех. Сама жизнь – его учитель.

     Я хочу, чтобы, прочитав эту книгу, каждый занялся составлением собственного денежного пазла из 1000 фрагментов.

     А как вы его назовете – пазлом гигантов или пазлом вашей жизни – это ваше дело.

     
Вопрос: Почему академическая элита обучается грабить весь мир (причем легально) за счет создания деривативов? И если ее представители лишь марионетки, то кто же тогда кукловоды?

     Джексон Г., США

     Ответ: Отличный вопрос – из тех, на которые мы вряд ли когда-нибудь узнаем правдивый ответ.

     Все дело в том, что люди лгут о деньгах. Большинство лукавит перед собой и окружающими, говоря: «Деньги меня не интересуют». Однако в глубине души они стремятся к деньгам и испытывают отчаяние от их отсутствия. Большинство людей понимают, что жизнь без денег немыслима.

     В наши дни деньги необходимы для выживания. Но тысячу лет назад можно было выжить и без них. Тысячу лет назад охотники и собиратели сами могли добыть себе пропитание. Они жили в пещерах или шалашах, и им не требовалась ипотека. Они ходили пешком или ездили на животных, у них не было необходимости покупать автомобили и платить за бензин.

     Сегодня деньги необходимы для покупки еды, оплаты жилища, транспорта, образования. Без них не выжить. Но вместо того, чтобы сказать правду о деньгах и об их важности, люди предпочитают лгать. Почему? Потому что правда в большинстве случаев неудобна.

     Поэтому люди ходят на работу, которую ненавидят, и говорят: «Деньги меня не интересуют».

     Люди говорят: «Деньги меня не интересуют», – и при этом ненавидят богатых за то, что у них есть деньги. Они говорят: «Деньги меня не интересуют», – и при этом покупают лотерейные билеты, чтобы выиграть миллион.

     Люди говорят: «Деньги меня не интересуют», – и при этом вступают в судебные тяжбы, чтобы отсудить у вас миллионы. Они говорят: «Деньги меня не интересуют», – и при этом вступают в брак с богатыми.

     Люди говорят: «Деньги меня не интересуют», – и при этом требуют, чтобы дети хорошо учились. Не затем, чтобы стать умными, а чтобы получить высокооплачиваемую работу.

     Так почему академическая элита занята ограблением мира? Потому что она лжет сама себе о своих денежных потребностях и пользуется тем, что окружающие тоже неискренни относительно денег.

     
Вопрос: Сколько еще общество будет терпеть доллар США, несмотря на его падающую покупательную способность? Что необходимо, чтобы люди начали задавать вопросы о реальной ценности доллара?

     Летиция Й., Хорватия

     Ответ: Этого никто не знает. Я считаю, что надо быть готовым ко всему, поэтому покупаю золото и серебро и держу их подальше от банковской системы.

     
Вопрос: Как защититься от элиты? Есть ли надежда на спасение от нее?

     Т. Дж. Б., Великобритания

     Ответ: Самое лучшее средство защиты от элиты – это владение реальным золотом и серебром.

     Элита может контролировать все и манипулировать всем, что сделано человеком, но ей трудно контролировать божьи деньги или манипулировать ими. Золото и серебро останутся даже после того, как исчезнут элита, вы и я.

     
Вопрос: Как люди могут использовать фейковые деньги с выгодой для себя?

     Линкольн Т., Канада

     Ответ: Я беру в долг фейковые деньги и покупаю на них активы, которые также создают фейковые деньги. А их я использую для покупки настоящих, божьих денег – золота и серебра. Но вы должны знать, что для этого требуется хорошее финансовое образование.
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     Глава 4

     Печатание фейковых денег. История повторяется

    

    [image: after_title]

В печатании фейковых денег нет ничего нового.

    И древняя, и современная банковские системы построены на фейковых деньгах. Банки зарабатывают на них.

    Причина высоких доходов банков заключается в том, что на протяжении тысяч лет у банков была лицензия на печатание денег.

    Банки не единственные учреждения, обладающие такой лицензией. Право печатать деньги имеют фондовые биржи, рынки недвижимости и финансовых деривативов, а также многие другие.

    Фальшивомонетчики печатают настоящие фейковые деньги.

    Вы тоже можете на законных основаниях печатать деньги, и для этого вам даже не понадобится лицензия.

    
УРОК

    Люди, работающие за деньги, работают на тех, кто печатает деньги.

    
Проблема с образованием

    Большая проблема заключается в том, что наша образовательная система не учит печатать деньги, а настраивает учащихся на то, чтобы работать на людей, которые печатают деньги. Именно в этом кроется причина финансовых кризисов, с которыми мы сталкиваемся сегодня.

    Пятнадцатого августа 1971 года был дан старт печатанию самой большой партии денег в мировой истории. В этот день президент Ричард Никсон объявил, что доллар США больше не обменивается на золото по фиксированному курсу.

    В 1972 году, совершая полет на вражескую территорию за золотом, я еще не понимал, что и зачем делаю. Мне просто было любопытно, что имел в виду богатый папа, когда писал мне: «Будь внимателен: мир накануне перемен».

    Оглядываясь назад, я понимаю, что стал невольным свидетелем начала величайшего финансового грабежа в мировой истории.

    
Столетия печатания денег

    Хочу еще раз напомнить: деньги печатали издавна.

    В большинстве случаев этим занимались крошечные, изолированные региональные предприятия, сфера действия которых ограничивалась маленькими странами.

    Но некоторые предприятия по изготовлению денег были гигантами, менявшими правила игры в мире:

    1. Китайцы были первыми, кто начал печатать бумажные деньги в 618 году. Об этом упоминал Марко Поло в записках о своих путешествиях. Постепенно бумажные деньги проникли и в Европу.

    2. Римская империя, столкнувшись с колоссальными долгами, которые были вызваны продолжительными войнами, начала разбавлять золото и серебро, использовавшиеся в изготовлении монет, другими металлами, в частности медью и оловом.

    3. Американские колонисты печатали фейковые деньги для финансирования революционной войны. То же самое делали и южане, которые печатали доллары Конфедерации для финансирования Гражданской войны.

    4. Германия напечатала триллионы фейковых денег в 1920-е годы, что привело ко Второй мировой войне, приходу к власти Адольфа Гитлера и убийству миллионов евреев и других ни в чем не повинных людей.

    5. Зимбабве, некогда житница Африки, стала одной из беднейших африканских стран после того, как ее лидеры взялись за печатание денег в 2000-е годы.

    6. Венесуэла – одна из самых богатых нефтью стран мира. В 2018 году она оказалась на пороге банкротства и революции, но все равно продолжает печатать фейковые деньги.

    
УРОК

    Практически в каждом из этих примеров богатые становились еще богаче, а все остальные оказывались в проигрыше.

    
УРОК

    Печатание фейковых денег никогда не заканчивается добром.

    
УРОК: ОБЕЩАНИЕ

    В 1944 году на Бреттон-Вудской конференции, в которой участвовало 44 страны, доллар США был признан мировой резервной валютой. В соответствии с Бреттон-Вудским соглашением США обещали миру обеспечить свои доллары золотом. Благодаря этому обязательству американские доллары стали первыми всемирными деньгами. Так было положено начало глобальному грабежу.

    
УРОК: ТОРГОВЛЯ С ВРАГАМИ

    В 1950-е годы бывшие враги Германия и Япония начали продавать «фольксвагены» и «тойоты» в Соединенные Штаты. Чем больше импортировали США, тем больше золота утекало из страны.

    
УРОК: НАРУШЕННОЕ ОБЕЩАНИЕ

    В 1971 году Соединенные Штаты Америки нарушили данное в 1944 году обещание. Ричард Никсон поступил так, чтобы остановить утечку золота из страны. История доказала, что Никсон был лжецом. Не зря ему дали кличку Хитрый Дик. Он солгал также и о причинах, побудивших его нарушить соглашение.

    Если бы Никсон сохранил золотое обеспечение доллара, то золото само решило бы проблему Америки. Соединенные Штаты были бы наказаны утечкой золота за превышение импорта над экспортом, и ситуация вынудила бы их начать производить продукцию лучшего качества и по более низким ценам (принцип капитализма), после чего золото вернулось бы в Америку.

    Но академическая элита убила капитализм. Фабрики вынужденно закрывались, а рабочие места покидали Америку и переместились в страны с более низкой зарплатой.

    Золотой стандарт был нарушен для того, чтобы академическая элита имела возможность печатать деньги и за счет этого обогащаться, грабя весь остальной мир. Так выглядела «усмешка гигантов», говоря словами Баки Фуллера.

    
УРОК: ДОЛЛАР ПРЕВРАЩАЕТСЯ В ДОЛГОВОЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВО

    В 1971 году доллар стал долговым обязательством американских налогоплательщиков. Соединенные Штаты начали расплачиваться за «фольксвагены» и «тойоты» долговыми расписками.

    
УРОК

    Никсон обещал, что отмена золотого обеспечения доллара – это временная мера.

    
УРОК

    Никсон подал в отставку под угрозой импичмента, ставшего следствием Уотергейтского скандала. Он не сдержал свое обещание и не вернул доллару золотое обеспечение.

    Самая масштабная операция по печатанию денег в мировой истории началась – и продолжается по сей день. Богатые становятся сверхбогачами, а бедняки и средний класс оказываются в незавидном положении.

    Стивен Брилл писал:

    
В последнее время большинство американцев, независимо от своих политических пристрастий, начали задавать себе один и тот же вопрос с незначительными вариациями: ««Как мы дошли до этого? Каким образом величайшая мировая демократия и экономика превратились в страну ухабистых дорог, галопирующего неравенства в доходах, мощной поляризации населения и бездействующего правительства?»

    В попытках найти ответы я в течение последних двух лет постоянно сталкивался с парадоксом:

    Америку привели к погибели те же самые базовые ценности, которые пятьдесят лет назад сделали ее великой.

    
Доктор Фуллер предупреждал нас об этом. Смысл его слов, неоднократно произнесенных на трех его семинарах, в которых я принимал участие, сводился к тому, что богачи старой формации в 1960-е и 1970-е годы начали открывать двери в элитарные учебные заведения очень способным студентам из бедноты и среднего класса. Эти элитные беби-бумеры и стали марионетками в руках кукловодов.

    Брилл был одним из таких способных представителей среднего класса, который в 1960-е годы попал в число избранных.

    Там же оказались президенты Барак Обама и Билл Клинтон, госсекретарь Хиллари Клинтон, председатели Федерального резерва Бен Бернанке и Джанет Йеллен.

    Баки Фуллер происходил из старинной белой аристократической семьи и унаследовал большое богатство. Его предки в четырех предыдущих поколениях были выходцами из Гарварда и из академии Милтона. Но сам Фуллер так и не окончил Гарвардский университет.

    Президенты Джон Кеннеди, Джордж Буш – старший, Джордж Буш – младший, сенатор Митт Ромни были выпускниками Гарварда и Йеля и тоже происходили из старинных американских белых аристократических семей, от которых унаследовали богатство.

    
Работайте усерднее

    Стивен Брилл понимал, что его коллеги – выходцы из среднего класса и бедных семей, попавшие в академическую элиту, – не могут похвастать унаследованным богатством. Значит, им надо было использовать деловую хватку и упорство, которые привели к богатству старую элиту. И они использовали их в полной мере, заняв места на Уоллстрит, в крупных корпорациях и юридических компаниях.

    По мнению Брилла, именно эти представители академической элиты, вышедшие из низов, разрушили американскую экономику, забыв, откуда они родом.

    Брилл пишет:

    
Они оккупировали корпоративную Америку и начали выводить рабочие места за границу вместо того, чтобы конкурировать со странами, где существует дешевая рабочая сила. Юристы заняли адвокатские конторы и начали служить очень богатым людям вместо того, чтобы отстаивать интересы незащищенной бедноты и среднего класса. Уолл-стрит перешел на финансовый инжиниринг, производя фейковые активы вместо того, чтобы создавать реальные. Вместо того чтобы сосредоточиться на американской исключительности, академическая элита в сфере образования сделала упор на социальный инжиниринг, чтобы создать у всех ощущение равенства и не задеть ничьих чувств.

    Но, фокусируясь на равенстве и защите детей, они прилагали все силы к тому, чтобы их собственные дети взбирались вверх по карьерной лестнице и поступали в те же самые подготовительные школы, которые обеспечили им самим места в элитарных университетах.

    
Попросту говоря, их элитные дети получили образование, к которому у бедного и среднего класса нет доступа.

    Стив Брилл пришел к пониманию, что его трудолюбивые и амбициозные коллеги

    
…возвели стены, защищавшие их от ответственности за ущерб, которые их личные успехи причиняли обществу… А затем они совершили беспрецедентный в истории шаг: сумели консолидировать свои прибыли, перехитрить и перетянуть на свою сторону те силы, которые могли бы оказать на них сдерживающее воздействие, и втащили за собой лестницу, чтобы никто больше не мог покуситься на их успехи или поставить под сомнение их превосходство.

    
Фуллер в своих лекциях и книге «Усмешка гигантов» разделял те же опасения. Он практически обвинял президента Рональда Рейгана в том, что тот стал марионеткой и обращается за советами к амбициозным представителям академической элиты, которые грабят Америку изнутри.

    
Глобальное печатание денег

    Тысяча девятьсот семьдесят первый год стал началом вселенского грабежа, лишавшего народы мира нажитых богатств.

    В 1983 году книга футуриста Бакминстера Фуллера «Усмешка гигантов» стала пророчеством грядущих бед и рассказала о начавшемся грабеже, который продолжается и по сей день.

    В 1971 году, когда доллар лишился золотого обеспечения, деньги стали невидимыми. Люди не могли разглядеть, как их обкрадывают. Фуллер говорил: «Нельзя увернуться от приближающейся угрозы, которой ты не видишь».

    
Не все так плохо

    В изготовлении фейковых денег были не только отрицательные стороны. Они принесли много хорошего. Миллиарды людей, работавших за фейковые деньги, построили работоспособную экономику, совершили новые открытия, построили хорошие дома, добились прогресса в медицине и технологиях, а также путешествовали и потребляли продукцию.

    Эти трудолюбивые люди построили новый мир, несмотря на действия паразитических элит, которые высасывали здоровье и богатство из народа, делавшего нашу жизнь лучше.

    Проблема в том, что печатание денег не решает главную задачу. Ограбление, начавшееся в 1971 году, закончится крахом. Вечеринка, устроенная на фейковые деньги, подойдет к концу, и тогда наступит ужасное похмелье.

    В то время как 1 процент неимоверно богател, миллиарды становились беднее… или скоро станут.

    Сегодня миллионы американских беби-бумеров, которые считаются самым богатым и счастливым поколением в истории, смотрят на свою жизнь в старости без особого энтузиазма. Они обеспокоены. Многих из них знают, что не смогут рассчитывать на пенсию. Проработав всю жизнь, они будут жить бедно и по мере старения становиться все беднее. Вот что бывает, если вы работаете за фейковые деньги и копите их. Вся эта история отражена в приведенном ниже графике.
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А вот отрывок из статьи в Wall Street Journal от 23 июня 2018 года:

    
Бомба с часовым механизмом для стареющей Америки

    Американцы подходят к пенсионному возрасту в худшем финансовом положении, чем предыдущее поколение.

    
УРОК

    Предыдущее поколение – это те, кто жил во время Второй мировой войны. На них распространялась пенсионная программа типа DB, то есть наниматель обязывался пожизненно выплачивать своему работнику пенсию определенного размера. У этого поколения не было необходимости в финансовом образовании, так как данной программой руководили профессиональные менеджеры.

    Но теперь предприятия отказались от программы DB, так как она слишком дорого обходится.

    Сегодня в рамках этой программы пожизненную фиксированную пенсию получают лишь немногие беби-бумеры.

    Но даже они начинают проявлять беспокойство. Wall Street Journal пишет: «Работники некоторых секторов промышленности живут в обстановке неопределенности, так как правительство, испытывая дефицит средств, рассматривает вопрос о сокращении пенсий».

    
УРОК

    Основная причина того, что многие пенсии по программе DB оказались под угрозой, заключается в том, что расчеты исходили из прибыльности инвестиций в 7,5 процента и из средней продолжительности жизни, не превышающей 70 лет. Хорошая новость: беби-бумеры, к счастью, живут дольше. А плохая новость состоит в том, что рынки не всегда развиваются в соответствии с прогнозами.

    К этому сочетанию фактов и цифр надо добавить и то обстоятельство, что каждый день на пенсию выходят 10 тысяч беби-бумеров.

    Кризис превратится в настоящую финансовую катастрофу в 2026 году, когда первые представители этого поколения преодолеют 80-летний рубеж и с каждым годом будут нуждаться во все большей медицинской помощи, а к этому времени система социального и медицинского обеспечения уже обанкротится.

    
У беби-бумеров новая пенсионная программа – DC

    В 1974 году, когда миллионы беби-бумеров влились в армию трудоспособного населения, был принят Закон о безопасности пенсионных доходов трудящихся, призванный сократить расходы работодателей. Спустя несколько лет мы увидели первый пенсионный накопительный план 401(k), который ознаменовал переход к пенсионной программе типа DC, предусматривавшей самостоятельное накопление каждым работником средств для пенсии.

    Теперь беби-бумерам предстояло самостоятельно управлять своими накоплениями, не имея для этого финансового образования. Начался кризис целого поколения.

    В соответствии с программой DC размер пенсии теперь зависел только от величины взносов, сделанных самим работником. Если у него на счете ничего не было, то это была только его проблема.

    Далее Wall Street Journal пишет:

    
Увеличение средней продолжительности жизни в сочетании с резким ростом расходов на образование заставило людей в возрасте 50–60 лет оказывать материальную помощь и детям, и старикам.

    
Беби-бумеров часто называют поколением сэндвича из-за того, что им приходилось содержать и своих детей, и родителей.

    У американцев в возрасте от 60 до 69 лет общий объем долгов по состоянию на 2017 год составлял примерно 2 триллиона долларов.

    А всего беби-бумеров насчитывается 75 миллионов. Как видите, на каждого приходится немалая задолженность.

    У беби-бумеров высока средняя задолженность. Зачастую они оплачивают образование детей и пользуются своими накоплениями для ухода за престарелыми родителями. Недостаточные запасы в рамках программы 401(k) дают им медианный доход менее 8 тысяч долларов в год на семью из двух человек.

    В целом более чем сорока процентам семей, в состав которых входят члены от 55 до 70 лет, не хватает ресурсов для поддержания привычного образа жизни на пенсии. А это примерно 15 миллионов американских семей.

    Семьи, инвестирующие в программу 401(k) и имеющие хотя бы одного работающего члена в возрасте от 55 до 64 лет, имели по состоянию на 2016 год освобожденные от налогов медианные накопления в размере 135 тысяч долларов. Для семейной пары в возрасте от 62 до 65 лет, выходящей на пенсию сегодня, это означает, что они будут пожизненно получать в виде процентов примерно по 600 долларов в месяц.

    Рыночные спады 2000 и 2008 годов вскрыли все недостатки пенсионной системы, построенной на принципе «сделай сам», когда многие участники программы 401(k) урезали взносы, сократили количество акций в инвестиционных портфелях и впоследствии не вернули их или вообще сняли деньги с накопительных счетов для покрытия текущих расходов.
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Артур Смит – младший (61 год) все еще ощущает последствия. По его словам, он постоянно вкладывал деньги в программу 401(k), работая у разных нанимателей последние 35 лет. Его накопления сильно пострадали в ходе рыночных спадов, так как основная доля инвестиций приходилась на акции отдельных высокотехнологичных компаний.

    «У нас была возможность выбирать акции для инвестиционного портфеля, и я ухватился за довольно рискованные бумаги», – объясняет он. В результате его накопления по программе 401(k) потеряли половину в начале 2000-х годов и еще половину в 2008 году.

    
УРОК

    В 1960-е годы, когда я был ребенком, в фондовый рынок вкладывали деньги только азартные игроки. В то время люди если и инвестировали, то только в облигации. Сегодня большинство беби-бумеров – игроки на фондовом рынке.

    
УРОК

    Одна из причин, по которой беби-бумеры стали завсегдатаями биржи, заключается в том, что проценты по банковским депозитам и облигациям достигли своего исторического минимума. В поисках более высокой доходности многим поневоле приходится становиться игроками и обращаться к фондовой бирже.

    Еще раз взгляните на показатели индекса Dow Jones. Отметьте, на каком уровне они находятся сегодня. Показатели индекса Dow Jones высоки, как никогда, но это объясняется тем, что фейковым деньгам постоянно требуются доходы от инвестиций.

    
Бонус на 1,5 миллиарда долларов

    На той же странице Wall Street Journal рядом со статьей о беби-бумерах можно увидеть заголовок:

    
Компания Xiaomi выделяет своему главе 1,5 миллиарда долларов в виде благодарности

    Статья начинается словами:

    Китайский производитель смартфонов Xiaomi Corp., чья капитализация вскоре превзойдет отметку в 70 миллиардов долларов, выделила своему учредителю и генеральному директору в качестве признания его заслуг акции на сумму в 1,5 миллиарда долларов. Это одна из самых крупных корпоративных премий в истории.

    
История повторяется

    История доказывает, что печатание фейковых денег никогда не ведет к процветанию. Оно всегда плохо заканчивается для тех, кто работает за фейковые деньги.

    Американские беби-бумеры выступают в роли канареек в угольных шахтах. Это когда-то вполне благополучное поколение сегодня опасается, что в старости придется жить в бедности. Они инстинктивно чувствуют неизбежный крах фейковых денег.

    В историческом плане – от китайцев и древних римлян до Веймарской республики и сегодняшней Венесуэлы – печатание фейковых денег никогда не приводило к стабильному богатству. Оно всегда заканчивалось депрессиями, революциями, войнами или всем сразу.

    Тысяча девятьсот семьдесят первый год стал началом самого масштабного в истории печатания денег.

    Вопрос лишь в том, когда все это закончится.

    Реальное финансовое образование должно изучать вопрос, как и когда надо печатать деньги. Понимание этой темы повысит вероятность вашего финансового выживания.

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Почему вы говорите о божьих деньгах? Ведь Бога не существовало до тех пор, пока мы его не придумали (я вовсе не выступаю против религии или духовности).

     Джейсон К., США

     Ответ: Вы ставите под сомнение существование Бога… или золота? Насчет Бога у меня нет доказательств. Зато они есть насчет золота.

     Я утверждаю, что золото и серебро – это божьи деньги, потому что сам был учредителем и золотого, и серебряного приисков. Золотой был в Китае, а серебряный – в Аргентине. Акции обоих мы разместили на фондовой бирже в Торонто.

     Прежде чем сделать оба предприятия акционерными и публичными, нам надо было доказать, что мы действительно нашли золото и серебро. Необходимо было продемонстрировать наличие драгоценных металлов в земле и подтвердить, что наша компания имеет законные права на их владение, добычу и продажу. Кроме того, требовалось подтвердить свое право продавать акции компании в рамках первичного публичного размещения на бирже.

     Я знаю, что золото и серебро существовали с самого момента формирования планеты, поэтому могу утверждать, что это божьи деньги. И они будут существовать еще долгое время после того, как исчезнут фейковые деньги, правительственные деньги, народные деньги и сами люди.

     Мне также известно, что существуют фейковые золото и серебро. Это ETF – бумаги торгуемых на рынке фондов. Фонды могут легально продавать золото и серебро, которые им не принадлежат. По некоторым оценкам, на каждую унцию реального золота, имеющегося в ETF, приходится до ста унций фейкового. Я это знаю, потому что сам акционировал свои компании и в ходе этого процесса узнал, что большинство бумажных активов, котирующихся на бирже, – это фейк.

     
Вопрос: Сколько золота надо иметь? Какую долю оно должно составлять в инвестиционном портфеле?

     Бруно Т. Франция

     Ответ: Большинство финансовых экспертов рекомендуют держать 10 процентов своих активов в драгоценных металлах. Я не следую этой формуле.

     В первой части данной книги я пишу о том, что золото – это божьи деньги, притягивающие богатство. Поэтому я храню реальное золото и верю, что оно привлечет ко мне реальное богатство.

     Проще говоря, если я хочу, чтобы мои ежемесячные доходы составляли 10 тысяч долларов, я держу у себя золото на 10 тысяч долларов. Я не могу утверждать, что этот метод сработает и для вас. Могу сказать лишь одно: для меня он работает.

     Один индийский гуру сказал много лет назад мне и Ким: «Золото – это божьи слезы».

     Когда нам с Ким хочется повысить доходы, мы просто покупаем больше золота. И у нас все получается. Если вы не верите в то, что настоящее золото притягивает богатство, или не верите в Бога… то не покупайте золото.
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     Глава 5

     Сколько денег можно напечатать? Как осуществлять контроль
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Повторение пройденного: в печатании фейковых денег нет ничего нового.

    Повторение пройденного: печатание фейковых денег служит основой банковской системы.

    Понимание того, как создаются деньги, дает вам больше шансов на процветание в мире фейковых денег.

    УРОК: Разобравшись в процессе печатания денег, вы станете лучше понимать, почему бедные люди бедны и как не стать одним из них.

    
ПЕЧАТАНИЕ ДЕНЕГ 1. Как напечатать корову

    На протяжении тысяч лет деньги имели самую разную форму. В их роли могли выступать бусы, перья, камни, животные, посуда. Одна из самых ранних и самых важных форм денег – домашний скот.

    Скот служил единицей денежного обмена многие тысячи лет. Скот – это реальные деньги даже в наши дни. Правда, сегодня под скотом следует понимать имущество всякого рода, включая деньги, землю, ценности.

    Когда человек, владевший скотом, хотел взять что-то в долг, он приходил к кредитору, брал у него то, что нужно, а скот оставлял в качестве залога.

    При выплате долга скот возвращался к нему.

    Система залога действует и в наши дни. Синонимом залога служит гарантия. Крах 2008 года был вызван тем, что переданные в залог долговые обязательства и ипотечные ценные бумаги обесценились.

    Долговые обязательства и ценные бумаги выступают сейчас в той же роли, что и скот тысячи лет назад. Но тогда скот был настоящим залогом и гарантией.

    Мировая экономика чуть было не рухнула, когда выяснилось, что залог в форме долговых обязательств и ипотечных ценных бумаг – это фейк.

    Как получилось, что столь многие высокообразованные, талантливые и высокооплачиваемые люди поверили в фейковые залоги? Это не может не пугать. Но еще страшнее то, что те же самые люди, которые приняли фейковые гарантии за настоящие, и сегодня остаются у руля.

    Вы можете представить себе банкира тысячу лет назад, который не мог бы отличить настоящую корову от фальшивой? Но сегодня мы видим это на каждом шагу.

    
Что у кого за душой

    Сегодня, когда люди говорят о разрыве между богатыми и остальными людьми, речь идет в первую очередь об отсутствии гарантий.

    УРОК: Одна из причин, по которой многие люди живут в бедности, заключается в том, что им нечего оставить в залог. Представьте себе владельца фермы, который приходит в банк за кредитом, не имея скота, который можно использовать в виде гарантии.

    Мои друзья в Техасе говорят в таком случае: «Слова на хлеб не намажешь».

    Но в мире полно людей, которые пытаются «намазать слова на хлеб». Они могут жить в больших домах, ездить на красивых машинах, отправлять детей в частные школы… вот только за душой у них ничего нет. Банк может выдать им ссуду на дом и машину, выписать кредитную карточку, но все это так называемые потребительские кредиты, а не инвестиционные. И эти люди еще жалуются: «Банк не дает кредит».

    Но банкам требуются настоящие гарантии. И вам тоже.

    Все современные долговые обязательства и ценные бумаги должны играть роль залогов и гарантий. Проблема лишь в том, что создаются они на основе фейков.

    Если вы хотите с уверенностью смотреть в будущее, вам надо иметь настоящие гарантии. Об этом и идет речь в моей книге.

    
     ФИНАНСОВАЯ ГРАМОТНОСТЬ

     Раньше, когда скот оставляли в качестве залога, кредитор мог забрать себе приплод.

    

    В данном случае приплод играл роль процентов по кредиту. Сегодня, когда вы получаете кредит в банке, проценты выплачиваются в той же форме, в какой был получен кредит.

    Если возврат совершается в натуральной форме, он должен быть того же типа и качества. Скот за скот, деньги за деньги… око за око.

    Таким образом, проценты можно рассматривать как приплод денег. Деньги порождают деньги.

    Современные банки не смогли бы выжить, если бы им не разрешали брать проценты с фейковых денег.

    
Сбережения как способ печатания денег

    Когда вы кладете какую-то сумму на депозит в банке, ваши деньги начинают печатать деньги.

    На открытый вами денежный депозит банк начисляет проценты также в денежной форме. Таким образом, ваши деньги начинают размножаться.

    
Кредитные карты

    Пользуясь кредитными картами, вы тоже печатаете деньги. На самой карте денег как таковых нет. Ее единственное обеспечение – ваша хорошая кредитная история. Ваше доброе имя является для банка залогом. В Америке кредитный риск измеряется системой FICO, в которой учитывается кредитоспособность клиента.

    Разница в том, что, пользуясь кредитной картой, вы печатаете деньги для банка: выплачиваете банку потраченную сумму плюс (весьма вероятно) проценты по ней.

    
Займы

    Когда вы берете деньги в долг для уплаты за автомобиль, дом, на деловые нужды, то тоже печатаете деньги и опять-таки для банка, который еще и берет с вас проценты с этих вновь напечатанных денег.

    
Чьи деньги ценнее?

    Поразмышляйте над этими двумя примерами печатания денег:

    • Вы кладете на депозит 1000 долларов, а банк платит вам за это 2 процента.

    • Вы тратите 1000 долларов, расплачиваясь кредитной картой, и банк берет с вас за это 18 процентов.

    
В обоих случаях вы печатаете деньги. Вопрос лишь в том, чьи деньги ценнее. Ваши или те, что вы печатаете для банка?

    Повторение пройденного: начиная с 1971 года вся мировая монетарная система строится на печатании фейковых денег.

    Повторение пройденного: люди, работающие за деньги, трудятся на тех, кто печатает деньги.

    Из этой книги вы узнаете, как научиться печатать деньги, за которые будут работать другие люди. Но прежде всего необходимо разобраться с другими примерами печатания денег.

    
ПЕЧАТАНИЕ ДЕНЕГ 2. Частичное банковское резервирование

    Мировая банковская система основывается на принципе частичного банковского резервирования.

    Они используется во всем мире уже в течение тысяч лет. Объяснить ее суть проще всего с помощью следующего примера.

    Предположим, дело происходит тысячу лет назад и вы владеете лавкой. У вас есть 10 золотых монет. Чтобы закупить товары для продажи, вам необходимо совершить поездку за много миль по неспокойным местам.

    Вы идете к местному «банкиру» (обычно к ювелиру), который соглашается взять на хранение 10 ваших золотых монет.

    Он выписывает вам расписку, которой подтверждает, что ваши монеты находятся у него. В сегодняшнем понимании этой расписке соответствует депозитный сертификат.

    Затем вы совершаете свое многомильное торговое путешествие, имея на руках только этот сертификат. Ваши золотые монеты надежно хранятся у «банкира».

    Купив товар, вы отдаете свой депозитный сертификат продавцу и отправляетесь домой.

    Человек, который продал вам товар, идет в свой «банк» и забирает оттуда золотые монеты в количестве, указанном в вашем сертификате.

    Через некоторое время вы понимаете, что иметь дело с бумагами намного удобнее, чем возить с собой золото. Вы оставляете все золото у «банкира» и начинаете использовать депозитные сертификаты как бумажные деньги.

    
Как банкир печатает деньги

    Люди, которым требуются деньги, идут к банкиру за ссудой. Банкир дает им девять из ваших десяти золотых монет. Одну он оставляет у себя в сундуке в качестве частичного резерва. Банкиру достаточно держать у себя только 10 процентов – одну монету из ваших первоначальных десяти, чтобы надежно выполнять свои обязательства.

    Таким образом он напечатал деньги. Благодаря системе частичного банковского резервирования 10 монет превратились в 19 монет. Девять монет, выданных заемщикам, – это фейковые деньги, которые банкир создал из ничего.

    Дальше становится еще интереснее. Человек, который взял в долг девять из ваших десяти золотых монет, идет в другой банк, кладет их там на депозит и получает депозитный сертификат на девять монет.

    Банкир, у которого они оказались на хранении, дает в долг 8,1 из этих девяти монет очередному заемщику.

    Тот берет 8,1 монеты и кладет их на депозит в свой банк. Его банкир дает в долг очередному заемщику 90 процентов из этих 8,1 монеты очередному заемщику… и так далее.

    
Цилиндр фокусника

    Вы понимаете, что происходит? Подобно фокуснику, который извлекает из своего цилиндра все, что захочет, банкир создает деньги из воздуха.

    В этом простом примере 10 первоначальных монет превратились в 27,1 монеты благодаря магии системы частичного банковского резервирования. А неоднократное повторение этого фокуса способно уже вскоре превратить 27,1 монеты в 2710 и даже больше.

    Система частичного банковского резервирования становится механизмом, позволяющим печатать огромное количество денег.

    
Фокусники овладевают миром

    Задумайтесь: в 1971 году, когда Никсон лишил доллар золотого обеспечения, у мира отпала надобность в оригинальных золотых монетах. В мире распространилась система магических денег, создаваемых из ничего.

    Представьте себе миллиарды людей, которые берут миллиарды фейковых долларов в банках в виде кредитов и кладут их на депозит. А фокусник волшебным образом извлекает из своего цилиндра все больше фейковых денег.

    Начиная с 2008 года эти фокусники напечатали уже более 1 квадриллиона долларов, чтобы спасти мир магических денег от коллапса.

    Вопрос лишь в том, сколько еще денег они смогут извлечь из цилиндра?

    
Банковская паника

    Если в манипуляциях фокусника произойдет сбой, начнется банковская паника. Волшебное шоу закончится, и возле банков выстроятся длинные очереди вкладчиков, требующих свои деньги назад. Но проблема в том, что у фокусника их нет.

    Вот почему у американских банков есть запасной план. Федеральная корпорация по страхованию депозитов страхует банковские депозиты в размере до 250 тысяч долларов. Она не располагает средствами, достаточными для того, чтобы покрыть все массовые набеги вкладчиков на банки в случае паники.

    Если паника все же случается, то можно будет на легальных основаниях просто прекратить работу всей банковской системы. В современной истории закрытие банков происходило уже не раз.

    Когда магическое шоу прекращается, количество денег, которые вкладчик может вернуть, определяется банкоматом. Представьте себе, что вы подходите к банкомату и видите на нем надпись: «Ваш сегодняшний лимит составляет 100 долларов».

    
Можно ли доверять магическому шоу

    Когда богатый папа объяснил своему сыну и мне суть частичного банковского резервирования, мы поняли, почему на наших деньгах написано «Мы уповаем на Бога».

    Сегодня я предпочитаю доверять божьим деньгам – реальному золоту и серебру. Я не верю фокусникам и тем кукловодам, которые стоят за великим грабежом.

    Я доверяю золоту и серебру, а не элите, которую кукловоды нанимают для организации магического шоу, печатания денег и управления центральными банками, правительством и биржами.

    Никогда не забывайте, что золото и серебро будут существовать еще долгое время после того, как исчезнете вы, я, элита и даже тараканы.

    
Фейковое золото и серебро

    Фокусники умеют производить также фейковое золото и серебро.

    УРОК: Фейковое золото и серебро. Я не вкладываю деньги в фейки – так называемые золотые и серебряные сертификаты.

    Эти бумаги, которые торгуются на бирже под обозначениями GLD и SLV, не являются золотом и серебром. Я не инвестирую в них, потому что они являются элементом системы частичного банковского резервирования, то есть иллюзионного шоу. Например, фокусник может взять унцию реального золота и превратить ее в 50 или 100 унций фейковых бумажек для продажи на бирже. Печатание паев ETF и взаимных инвестиционных фондов – это часть магического шоу. Фокусники способны печатать деньги, акции, облигации и даже недвижимость.

    Инвестиционные фонды недвижимости выпускают бумаги под названием REIT. Я люблю золото, серебро и недвижимость, но не буду вкладывать деньги в GLD, SLV и REIT.

    УРОК: Это не значит, что вы не должны инвестировать в ETF или взаимные фонды. Эти бумажные активы имеют определенные преимущества для некоторых людей.

    В третьей части книги, посвященной фейковым активам, мы обсудим, кому целесообразно вкладывать деньги в GLD, SLV и REIT, а также то, почему я этого не делаю.

    Одна из причин моего нежелания инвестировать в ETF заключается в том, что это деривативы и часть иллюзионного шоу.

    
ПЕЧАТАНИЕ ДЕНЕГ 3. Деривативы

    Глобальная банковская система построена на деривативах.

    УРОК: Что такое деривативы?

    Я постараюсь объяснить это как можно более просто.

    
Производные от апельсина

    Представьте себе апельсин. Если его сжать, из него потечет сок. Апельсиновый сок будет производным (деривативом) от апельсина. Если убрать из сока лишнюю воду, получится концентрат апельсинового сока – дериватив как от апельсина, так и от апельсинового сока.

    
Деривативы нефти и урана

    Теперь возьмем нефть. Бензин является деривативом сырой нефти. Это более горючее и летучее вещество, чем нефть. Другими производными бензина являются авиационное топливо, керосин и другие дистилляты.

    Уран (U) – это химический элемент с атомным номером 92. Он встречается чаще, чем серебро. Чем больше последовательных деривативов урана мы получаем, тем нестабильнее, токсичнее и опаснее они становятся. Деривативы урана используются в качестве ядерного горючего для атомных реакторов и оружия массового уничтожения.

    
Деривативы денег

    Акции являются деривативом предприятия. Закладная на дом – это дериватив недвижимости. Облигация – дериватив денег.

    Правда, примерно 50 лет назад все поменялось.

    Баки Фуллер говорил, что начались денежные игры.

    Стивен Брилл цитирует Мартина Липтона: «Мы создали особый вид экономической деятельности, заключающийся в торговле клочками бумаги и ничего не создающий».

    В 1950 году 60 процентов корпоративной прибыли приносил процесс производства. Сегодня его доля составляет около 25 процентов. В 1950 году финансовая индустрия давала 9 процентов корпоративной прибыли. Сегодня на нее приходится 30 процентов.

    
     В своей книге «Мейкеры и тейкеры: подъем финансов и падение американского бизнеса» (Makers and Takers: The Rise of Finance and the Fall of American Business) Рана Форухар пишет: «Создание богатства на финансовых рынках стало вещью в себе, а не средством распределения богатств».

     ПЕРЕВОД: Я свое получил, а на остальных мне наплевать.

    

    Рана приводит пример такого наплевательского отношения американской финансовой индустрии: «Двадцать пять менеджеров ведущих хедж-фондов США зарабатывают больше, чем все воспитатели детских садов вместе взятые».

    
Финансовый инжиниринг

    Вместо того чтобы создавать новые активы, становящиеся источником реального и долговременного процветания, финансовый инжиниринг подмял под себя денежную сферу и начал плодить фейковые токсичные активы.

    Примерно в 2005 году стремление элиты к еще более высоким доходам привело к тому, что финансисты, используя обычные инструменты ипотеки, начали находить ненадежных заемщиков, которые не могли позволить себе кредиты такого объема, и создали на этой основе настоящего финансового монстра – ипотечные ценные бумаги и долговые обязательства, упакованные в оболочку облигаций. Их начали продавать как биржевые активы, хотя на деле они представляли собой финансовые деривативы финансовых деривативов.

    Уоррен Баффет назвал такие производные от производных «финансовым оружием массового уничтожения».

    В своей статье для Time Стивен Брилл тоже высказался относительно деривативов:

    
Элита поставила с ног на голову корпоративную Америку и Уолл-стрит за счет изобретений в области права и финансов и в результате создала экономику, построенную не на производстве новых ценностей, а на их перемещении. Она создала экзотические и рискованные финансовые инструменты, такие как деривативы и кредитные дефолтные свопы, которые давали огромные и быстрые прибыли, но при этом проводила грань между теми, кто рискует, и теми, на кого ложатся последствия.

    
В 2008 году это финансовое оружие массового уничтожения взорвалось, что едва не привело к коллапсу всей мировой экономики.

    
Изменилось ли что-нибудь?

    В 2007 году на рынке присутствовали деривативы общей стоимостью 700 триллионов долларов.

    В 2008 году взорвалось «финансовое оружие массового уничтожения», едва не похоронив под развалинами мировую экономику.

    В 2018 году общая стоимость деривативов составляла 1,2 квадриллиона долларов.

    Зачем что-то менять? Иллюзионное шоу продолжается.

    
ПЕЧАТАНИЕ ДЕНЕГ 4. Инфляция

    Фокусы с деньгами построены на инфляции. Если она остановится, то шатер фокусника рухнет и его представлению придет конец.

    
Крах шатра фокусника

    Взгляните еще раз на график, отражающий показатели индекса Dow Jones за 125 лет.
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Вы можете ясно увидеть, где и когда рухнул шатер фокусника в 2000 и 2008 годах.
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Не кажется ли вам, что эти пики чем-то смахивают на верхушки купола цирка шапито?

    Вы можете также заметить, в какой момент великий грабеж вновь начал накачивать воздух под купол.
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ПВПА и КС

    Вместо того чтобы прямо признаться в печатании денег, мегаэлита – председатель Федерального резерва Бен Бернанке и министр финансов США Хэнк Полсон, который раньше возглавлял банк Goldman Sachs, – придумали новые названия: программа выкупа проблемных активов (ПВПА) и количественное смягчение (КС).

    По-видимому, им кажется, что это звучит интеллигентнее, чем «печатный станок».

    Я называю это ППГ (пускать пыль в глаза).

    Денежные фокусы и система частичного банковского резервирования позволяли печатать лишь столько денег, что их едва хватало, поэтому шатры начали сдуваться. Мир оказался на пороге гигантской депрессии.

    ПВПА и КС понадобились, чтобы уберечь шатры от обрушения.

    УРОК: Иллюзионное шоу с деньгами может выжить только при условии инфляции.

    (Вы поняли? Шатры надо надувать изнутри…)

    УРОК: Без инфляции невозможно рассчитаться с гигантскими долгами, которые возникают из-за печатания денег.

    УРОК: Инфляция позволяет удешевить долги, потому что дешевле становятся сами деньги. Долг в этом случае возвращается дешевыми долларами.
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Инфляция лучше дефляции

    УРОК: Если наступает дефляция, долг становится более дорогим и его приходится возвращать более полновесными и дорогими долларами.

    Дефляция часто ведет к депрессии.
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Инфляция и дефляция

    УРОК: При инфляции люди быстрее тратят деньги из опасения, что цены будут расти.

    УРОК: При дефляции люди не тратят деньги. Они ждут, пока цены еще опустятся, и это может привести к финансовой депрессии.

    УРОК: Вот почему фокуснику требуется инфляция. Без нее нечем будет оплатить иллюзионное шоу.

    УРОК: Именно поэтому Федеральный резерв и казначейство запустили программы ПВПА и КС. Им нужно было заново наполнить воздухом шатер фокусника с помощью триллионов и квадриллионов фейковых денег.

    
Сопутствующие потери

    За все эти токсичные деривативы, фейковые активы и гарантии расплачиваются ни в чем не повинные люди во всем мире. Тот, кто копит деньги, оказывается в проигрыше.

    У людей забирают американскую мечту – причем не только у домовладельцев, но и у банковских вкладчиков.

    Когда в 2008 году обрушился рынок, банки снизили проценты по депозитам и буквально умоляли взять у них кредит.

    Вкладчики, в большинстве своем пенсионеры, живущие на проценты от накоплений, оказались в самом большом проигрыше, когда проценты по вкладам были снижены и в некоторых случаях опустились даже ниже нуля.

    Не получая проценты от сбережений, они были вынуждены жить на основную сумму вклада, еще больше уменьшая ее.

    
Миллионеры были богатыми людьми

    В 1970 году, за год до того, как я окончил колледж, вкладчики получали до 15 процентов от своих накоплений. Чтобы легче было считать, давайте используем в качестве базовой суммы 1 миллион долларов:

    
1 000 000 × 15 % = 150 000.

    
В 1970 году на 150 тысяч можно было прожить.

    После 2008 года банковские ставки упали и в некоторых странах оказались даже ниже нуля.

    Банковские вкладчики понесли самые большие потери. Миллионеры стали беднее.

    Опять-таки прибегнем к упрощенным подсчетам, взяв за основу миллион долларов:

    
1 000 000 × 2 % = 20 000.

    
Вряд ли кому-то в Америке удастся прожить на 20 тысяч долларов в год, даже миллионеру. Миллионеры, ранее жившие на проценты от сбережений, превратились в бедняков.

    Это вынудило многих людей обратиться к фондовому рынку, надеясь на то, что там их деньги принесут больший доход. В результате биржа стала мыльным пузырем. Взгляните на показатели индекса Dow Jones за 125 лет, и вы увидите, как лопнули эти пузыри после 2000 и 2008 годов.

    
Биткойн и криптовалюты

    В 2009 году появился биткойн, и криптовалюты начали угрожать иллюзионному шоу с деньгами.

    Фокусники не любят конкуренции. Элита организовала сопротивление народным деньгам. Но некоторые ее представители переметнулись на сторону криптовалют.

    УРОК: Инфляция ведет к бедности.

    Печатание денег может сделать кого-то богаче. Люди чувствуют себя богаче, видя, как их жилье прибавляет в стоимости и как растет их состояние, потому что увеличивается стоимость инвестиционного портфеля.

    Но для миллионов людей печатание денег означает, что они становятся беднее.
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Исследование, проведенное профессорами из Стэнфорда, Гарварда и Беркли, позволило прийти к выводу: шансы детей на то, что они будут зарабатывать больше, чем их родители, всего за 40 лет упали с 90 до 50 процентов.

    Результаты еще одного исследования показывают: доходы 1 процента самых богатых людей выросли с 2009 по 2012 год на 31,4 процента. В то же время доходы остальных 99 процентов стали выше всего на 0,4 процента.

    
Палаточные городки

    Палаточные городки растут, словно грибы, по всей Америке, особенно в некоторых из самых процветающих городов: Сан-Франциско, Сиэтле и Гонолулу.

    Многие из обитателей палаток имеют работу, но не могут позволить себе купить дом. В 2018 году в Америке было примерно 550 тысяч бездомных жителей.

    
Вы говорите, что вам нужна революция

    В историческом плане, когда разрыв между богатыми и всеми остальными становился слишком большим, происходили революции. Это меня беспокоит.

    Революции в России, на Кубе, в Венесуэле произошли из-за того, что пропасть между богачами и остальным населением стала огромной.

    Движемся ли мы к новой революции?

    Песня The Beatles под названием Revolution выражает мои мысли лучше, чем я сам. Вы можете послушать ее на YouTube.

    
Способны ли вы разглядеть будущее?

    Доктор Фуллер учил нас, что для того, чтобы заглянуть в будущее, надо изучать прошлое. Вот несколько диаграмм и фотографий, которые помогут нам в этом.
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Что происходит, когда страна печатает слишком много денег?
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Сегодня Америка, похоже, повторяет путь гиперинфляции в Германии в 1918–1923 годы

    
Инфляция, подпитываемая безудержным печатанием денег, во многих странах приводит к гиперинфляции. Перед вами фотографии, иллюстрирующие гиперинфляцию в Германии 1920-х годов. Глядя на эти снимки, вы, возможно, поймете, почему я не коплю фейковые деньги.

    
[image: bin00000029.jpeg]
    

Источник: Getty Images/Albert Harlingue / RogerViollet

    Штабеля банкнот в хранилище банка в период обесценивания марки в 1923 году
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Источник: Getty Images / Universal History Archive

    Гиперинфляция в Германии после Второй мировой войны. Женщина растапливает печку банкнотами
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Источник: Getty Images/Corbis

    Немецкие дети в 1923 году играют с деньгами на улице. Миллиарды фейковых обесцененных денег
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Источник: Getty Images / ullstein bild

    В Веймарской республике в 1923 году обесценившиеся деньги сжигали

    
Эта гиперинфляция привела к власти Адольфа Гитлера, стала одной из причин Второй мировой войны и убийств миллионов ни в чем не повинных людей.
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Источник: Getty Images/ H. Miller

    Жертвы концентрационного лагеря Бухенвальд

    
Печатание денег никогда не приводило к долговременному процветанию. Его следствием всегда становилась бедность тех, кто работает за деньги.

    Тысяча девятьсот семьдесят первый год стал началом первого глобального печатания денег. Сегодня вся мировая банковская система живет за счет печатного станка. Сколько еще США и весь остальной мир будут продолжать печатать фейковые деньги?

    
Повторяется ли история?

    Я считаю, что да.

    В следующей главе я объясню, почему храню реальное золото и серебро.

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Что произойдет, когда пузырь лопнет? Деньги просто исчезнут?

     Крис Г., Греция

     Ответ: И да, и нет. Когда пузырь лопается, часть денег перетекает от проигравших к победителям. Большую часть проигравших составят среднестатистические инвесторы, которые всю жизнь придерживались рекомендации: «Вкладывайте деньги на долгосрочной основе».

     Хотя у проигравших деньги исчезают, они на самом деле не теряются, а только меняют своих хозяев.

     Поэтому многие эксперты утверждают, что если вы не продаете активы, то фактически ничего не теряете. Они обосновывают это тем, что вы по-прежнему остаетесь обладателем акций и других активов.

     Я с этим не согласен. Предположим, я купил 100 акций по цене 20 долларов за каждую:

     
100 × 20 = 2000.

     
На следующий день рынок обваливается. Теперь акция стоит 2 доллара:

     
100 × 2 = 200.

     
В этом примере деньги исчезли. Инвестор потерял 1800 долларов. Инвестор звонит своему финансовому консультанту и говорит: «Я потерял 1800 долларов».

     Консультант отвечает: «Вы потеряете их лишь в том случае, если продадите акции. Именно поэтому надо инвестировать на долгосрочной основе. Цена на акции вновь поднимется».

     Это ложь. В данном примере деньги действительно теряются, потому что обесцениваются стоящими за ними активами.

     
Вопрос: Что случится в случае банковской паники, когда все захотят забрать свои деньги из банков? Смогут ли банки рассчитаться с людьми?

     Мануэль А., Мексика

     Ответ: Все зависит от обстоятельств. Находясь в панике, люди порой совершают интересные поступки. Поэтому трудно предсказать, что может случиться.

     После краха 2008 года миллионы людей потеряли триллионы долларов. Богатые не потеряли ничего, потому что правительство США оказало крупнейшим банкам финансовую помощь, спасая их от банкротства.

     Вкладчики потеряли деньги, потому что банки печатают триллионы фейковых долларов, постоянно обесценивая вклады.

     В ходе последующих кризисов, когда всем захочется получить свои деньги в банках, те, возможно, пойдут на совершенно иные меры. Они могут, в частности, взять сбережения вкладчиков, конвертировать в ценные бумаги (акции банка) и заморозить их. Опять-таки вкладчики проиграют, а богачи выиграют.

     В своей книге «Путь к руинам» Джим Рикардс предсказывает полное замораживание денег и всех банковских операций. Именно поэтому автор рекомендует держать часть денег вне банковской системы – в наличной форме, а также в виде золота и серебра.

     
Вопрос: Мне трудно смириться с тем, что говорите вы и другие. Я читаю, слушаю, думаю, но мне не хочется в это верить. Как научиться более трезво относиться к реальности?

     Джена В., США

     Ответ: Вы уже демонстрируете открытость разума. Высказывая сомнения, вы выражаете готовность воспринимать чужие мысли и идеи. Поздравляю!

     
Вопрос: Как вы отличаете подлинные новости в средствах массовой информации от фейковых?

     Рохит М., Индия

     Ответ: Всегда учитывайте, из какого источника исходят новости. В этой книге я привожу перечень людей, у которых мы брали интервью в радиошоу «Богатый папа». Как правило, их продолжительность – 40 минут. За это время можно узнать очень многое, если слушать людей, которые занимаются реальными делами в реальном мире фейковых денег.

     Если же вы будете получать информацию от биржевых брокеров или агентов по недвижимости, то не забывайте о том, что если бы они знали, что надо делать, то были бы не брокерами, а богачами.

     
Вопрос: Можно ли сказать, что источником всех проблем нашей страны является ее центральный банк – Федеральный резерв?

     Джон К., США

     Ответ: Все зависит от того, какие проблемы вы имеете в виду. Их великое множество. Федеральный резерв и система центральных банков, безусловно, являются одной из них.

     Мне кажется, что главная проблема заключается в том, что наша образовательная система не уделяет достаточного внимания финансовому просвещению. Если бы у людей было настоящее финансовое образование, то нынешний финансовый кризис не был бы проблемой. Они использовали бы его как возможность для реального обогащения. Вот для чего я пишу книги.

     Это напоминает мне о том, что китайский иероглиф, обозначающий кризис, состоит из двух частей: опасность плюс возможность.

     Я пишу для таких людей, как вы, которые хотят видеть возможности в опасных ситуациях.

     
Вопрос: Каким активом является накопительный счет в рамках пенсионной программы Roth IRA – фейковым или реальным?

     Айвен К., США

     Ответ: Как посмотреть. Roth IRA дает определенные налоговые преимущества. Но, несмотря на это, не все разновидности Roth IRA можно считать активами. В случае биржевого краха IRA может тоже рухнуть и превратиться из актива в пассив.

     
Вопрос: Почему график, отражающий состояние американского фондового рынка, выглядит так негативно? А может, не все так плохо? Я вижу большие возможности для покупки акций…

     Лукас Д., Германия

     Ответ: Прекрасный вопрос. График может выглядеть положительно или отрицательно в зависимости от того, кто на него смотрит. Если человек инвестирует на долгосрочной основе, то биржевой спад может стать для него кризисом, а для того, кто играет накоротке, он окажется благоприятной возможностью.

     Опять-таки: кризис = опасность + возможность.

     
Вопрос: Разве деньги – это не просто средство обмена? В этом случае их реальная ценность не имеет значения. Те, кто осуществляет накопления в долларах, сами виноваты. Надо было покупать акции. Разве не так?

     Дэнни У., Япония

     Ответ: Согласен. В конце книги вы узнаете, что вам необязательно копить деньги. Они вам вообще не нужны. Реальная ценность настоящего финансового образования заключается в том, что богатым можно стать как с деньгами, так и без них.

     
Вопрос: Почему люди не замечают, чем занимаются банки и правительство, пока не становится слишком поздно?

     Виктор Р., Сингапур

     Ответ: Не зря говорят, что рыбу в чистой воде не ловят.

     Цель этой книги, как и всех книг из серии «Богатый папа», – показать вам то, чего многие не замечают.

     
Вопрос: Станет ли биткойн доминирующей мировой валютой?

     Бенни С., Израиль

     Ответ: Сомневаюсь. Однако технология блокчейн способна изменить мир.
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     Глава 6

     Восемь философских причин, по которым я храню реальное золото и серебро. А какие причины есть у вас?
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Повторю еще раз: я владею настоящим золотом и серебром, а не говорю «я инвестирую» или «я торгую» ими. Есть восемь причин для различий между владением, инвестированием и торговлей чем-либо.

    
ПРИЧИНА № 1. Доверие

    Я не доверяю фейковым деньгам. И не доверяю самому себе. Я знаю, что не могу знать все. У меня нет ответов на все вопросы. Я не могу предвидеть будущее, но знаю, что должен быть готов к нему.

    Я не доверяю элите, которой подчиняются правительство, банки и Уолл-стрит. Я не доверяю тем, кто печатает фейковые деньги.

    Я храню у себя золото и серебро, потому что испытываю к ним доверие. Я верю в настоящие божьи деньги.

    Реальные золото и серебро существовали на Земле с момента ее образования. Они были здесь еще до того, как появились тараканы, и останутся после того, как тараканы исчезнут.

    Золото – это химический элемент с атомным номером 79. Серебро имеет атомный номер 47.

    Это божьи деньги… Я в это верю.

    
ПРИЧИНА № 2. Реальные золото и серебро – это не инвестиции

    Я храню золото и серебро не для того, чтобы на них зарабатывать. Они являются моей страховкой против глупости элиты… и моей собственной.

    Я страхую свой автомобиль на случай, что кто-то врежется в меня или я врежусь в кого-нибудь. Золото и серебро предназначены примерно для тех же целей.

    Я не доверяю элите. Она полагает, будто знает все на свете, и уверена, что всегда права. Представителям элиты кажется, что они не допускают ошибок. Они никогда не признают свою неправоту. Если элита допускает ошибки, ей за это выплачивают бонусы. За ее ошибки платим все мы.

    Золото и серебро – это страховка против элиты и ее ошибок.

    Стивен Брилл пишет:

    
     Элита сумела консолидировать свои прибыли, перехитрить и перетянуть на свою сторону те силы, которые могли бы оказать на нее сдерживающее воздействие, и втащила за собой лестницу, чтобы никто больше не мог покуситься на их успехи или поставить под сомнение ее превосходство.

     Совершенствуясь в своих делах, устраняя со своего пути все препятствия, ограничивающие ее прибыли, проводя агрессивные изменения в политическом ландшафте, сопровождавшиеся порой неожиданными последствиями, она создала государство, защищающее ее от ответственности и от причинения ущерба ее достижениям.

     ПЕРЕВОД: Элита стоит над законом. Для нее не существует ограничений. У представителей элиты достаточно денег, чтобы нанять лучших адвокатов, с которыми они нередко учились в одних и тех же элитарных школах и которые смогут одержать победу над менее высокооплачиваемыми государственными юристами, посещавшими менее престижные школы. У них есть власть, позволяющая делать что угодно и при этом не нести ответственность за ущерб, причиненный множеству людей. Привилегированное образование и достижения представителей элиты превращают их в деспотов.

    

    
     ОПРЕДЕЛЕНИЕ:

     Деспот, сущ. – правитель или другое лицо, располагающее абсолютной властью и, как правило, пользующееся ею с применением жестоких и насильственных методов.

    

    Золото и серебро – это страховка от жадности, коррумпированности, невежества и некомпетентности представителей элиты, превратившихся в деспотов.

    
ПРИЧИНА № 3. Отсутствие риска

    Цена золота и серебра может расти или опускаться, но только потому, что растет или опускается стоимость фейковых денег.

    До 1971 года цены на золото и серебро были относительно стабильны. Сегодня, когда цена на них падает, я покупаю больше золота и серебра. Мне нужны божьи деньги.

    Инвестируя, скажем, в акции или недвижимость, люди рассчитывают на финансовую отдачу, потому что идут на определенный риск. Когда человек хранит деньги в банке, он ожидает, что ему будет начисляться определенный процент, потому что хранить деньги в банке рискованно, особенно когда их печатает элита.

    Взгляните на следующую диаграмму:
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Приобретая золотую или серебряную монету, я не ожидаю выгоды или начисления процентов, потому что ничем не рискую. Золото и серебро – это божьи деньги. Всегда помните, что цены на золото и серебро колеблются лишь из-за того, что колеблется стоимость фейковых денег.

    Покупая реальное золото или серебро, я приобретаю их навсегда. Я не планирую их продавать. Точно так же, как Уоррен Баффет хранит акции вечно, я собираюсь вечно владеть золотом и серебром.

    Я знаю, что кто-то из вас может сказать: «Но мне нужны деньги. Я собираюсь тратить их на разные вещи». Именно поэтому большинство людей не становятся богачами. Им нужны фейковые деньги для выживания, и они любят их тратить. Я тоже люблю тратить фейковые деньги. Мне нравятся красивые машины, одежда, дома и еда. Но после Вьетнама, даже когда у меня не было ни денег, ни работы, я никогда не продавал свое реальное золото и серебро.

    
Банки ненадежны

    Повторяю еще раз: банки ненадежны. Я использую их для краткосрочного хранения своего операционного капитала. Но я не храню в банке ни золото, ни серебро и никогда не буду держать в нем все свои деньги на долгосрочной основе. Это слишком опасно. Банк можно закрыть – вместе со всеми хранящимися там деньгами, золотом и серебром.

    
Народные деньги: криптовалюты

    Биткойн появился на сцене в 2009 году – как раз тогда, когда банковская система находилась на пороге коллапса.

    Гигантское преимущество криптовалют и технологии блокчейн состоит в их надежности и в том, что они находятся вне банковской системы.

    По мере развития криптовалют власть банковских систем и их магического денежного шоу будет уменьшаться, а попытки удушить финансовую свободу мира будут становиться все слабее.

    
Снижение риска

    Чтобы еще больше уменьшить риск, я держу золото и серебро в различных надежных странах. Все это легально и очень-очень далеко. За счет этого я избегаю всевозможных соблазнов и не беспокоюсь из-за того, что кто-то вынудит меня пойти в местный банк и извлечь оттуда свое золото и серебро.

    Я должен защищать свои драгоценные металлы, потому что это мой «скот», моя гарантия.

    Если у вас нет частного самолета, то золото и серебро желательно хранить в несгораемом сейфе вне своего дома.

    Я тоже не вожу золото на частном самолете, но у меня есть несколько частных хранилищ, расположенных за пределами банков и моего жилища.

    
Как заработать много денег

    Из последующих глав вы узнаете, как заработать деньги и конвертировать их в золото и серебро для хранения вне банковской системы. Чем больше денег вы зарабатываете, тем меньше у вас соблазн потратить свое золото и серебро.

    Фейковые деньги рискованны. В золоте и серебре нет никакого риска, потому что это божьи деньги.

    Джеймс Рикардс, автор книг «Валютные войны», «Золотой запас» и «Путь к руинам», исследовал динамику цен на золото. Его расчеты показывают, что если бы доллар вернулся к золотому стандарту, то золото стоило бы сейчас до 10 тысяч долларов за унцию.

    Другие эксперты говорят, что оно упадет в цене до 400 долларов за унцию.

    Как вы думаете, кто из них прав?

    
ПРИЧИНА № 4. Доступность

    В 1965 году я начал скупать серебряные монеты. Мне было 18 лет. В том году правительство США начало обесценивать наши серебряные монеты. Это происходило за счет снижения доли в них серебра в результате добавления в сплав меди и олова.

    После 1965 года на гурте американских серебряных монет начал появляться медный отлив.

    Мой одноклассник Патрик, записной ботаник, решил выяснить, почему так происходит. Он обнаружил, что серебро выросло в цене, поэтому изготовление серебряных монет необходимо было удешевить. Серебро обладало большой ценностью, потому что использовалось в электронной и медицинской промышленности, а также для обезвреживания токсинов.

    Сегодня использование серебра в промышленности постоянно расширяется.

    Мы с Патриком начали собирать серебряные монеты достоинством 10 и 25 центов.

    Сегодня практически каждый может позволить себе купить настоящие серебряные монеты. Десятицентовую монету можно приобрести примерно за 1,5 доллара. Это по силам почти каждому.

    В наши дни серебряный доллар стоит около 20 долларов. Пожалуй, собирать такие монеты куда выгоднее, чем копить нынешние доллары и центы.

    Причина того, что интерес к золоту и серебру низок, состоит в том, что здесь отсутствует риск. Банк платит вам проценты по вкладам, так как хранить деньги в банке – рискованное предприятие из-за частичного банковского резервирования и прочих денежных фокусов.

    Давайте еще раз вернемся к правительственным деньгам и сравним их с золотом. Заметьте, что на графике, приведенном ниже, золото изображено прямой линией, соответствующей отметке 100, поскольку его покупательная способность постоянна. Заметьте также (в правом нижнем углу), что за 100 лет все валюты потеряли по 97–99 процентов по отношению к золоту.
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Что, по-вашему, является более рискованным: хранить правительственные деньги или золото и серебро?

    Если вам надо быстро раздобыть фейковые деньги, то реальные золото и серебро отличаются хорошей ликвидностью. Вы можете повсюду в мире обменять их на фейковые деньги.

    
ПРИЧИНА № 5. Простота

    В 1972 году, когда я впервые приобрел золотую монету – примерно за 50 долларов, – мир был простым. Сегодня он очень сложен и становится все сложнее.

    В 1972 году в моем «Шевроле Корвет» был установлен кнопочный радиоприемник, а входная дверь в квартире запиралась на один простенький замок.

    Сегодня мне уже нужна инструкция по пользованию радиоприемником в моем «феррари», а простой замок уже не защитит мой дом от воров. Они могут украсть все, что у меня есть, из любой точки мира.

    В 1972 году угрозой считалась ядерная война. Сегодня мы каждый день сталкиваемся с кибервойной.

    Представьте себе, что пятнадцатилетний хакер из какой-нибудь отсталой страны способен отключить электричество в Нью-Йорке, Лондоне, Токио или Пекине. Просто ради прикола.

    Что в этом случае произойдет с миром?

    А что произойдет, если исчезнет возможность переводить деньги? Или люди не смогут совершать платежи? Что будет с пособиями и благотворительными выплатами?

    Что будет, если закроются банки? Или обрушатся мировые биржи?

    По некоторым оценкам, супермаркеты в Соединенных Штатах имеют запас продуктов питания всего на три дня. Что будет, если десятки тысяч голодающих людей нападут на ваш местный продуктовый магазин?

    Мир очень сложен. Золото и серебро проще.

    
Меры предосторожности

    Чтобы оставаться реалистом, важно быть одновременно пессимистом и оптимистом.

    Я с оптимизмом смотрю в будущее. Но при этом отношусь к нему пессимистически.

    Будучи пессимистом, я предпринимаю упреждающие шаги:

    1. Покупаю золото и серебро.

    2. Создаю запасы продовольствия не менее чем на шесть месяцев.

    3. Вкладываю деньги в нефтяные скважины и располагаю запасом бензина, чтобы уехать из города.

    4. За городом у меня есть земельные участки, способные дать мне пищу и воду.

    5. У меня есть оружие и боеприпасы, которые могут использоваться для защиты и для продажи.

    
Риск контрагента

    Имея дело с фейковыми деньгами, вы всегда сталкиваетесь с риском контрагента. Дело в том, что деньги не существуют сами по себе.

    Вспомните пример, который я приводил в одной из предыдущих глав. Предположим, друг берет у вас в долг 100 долларов и дает вам расписку. Здесь возникает риск контрагента. Ценность расписки определяется надежностью друга. Если он обманщик, то его расписка стоит не больше стоимости бумаги, на которой она составлена.

    Это и произошло в 1971 году. Американский доллар стал долговой распиской, подкрепленной лишь честным словом правительства. В роли контрагента здесь выступает правительство США, и стоимость доллара определяется лишь степенью порядочности тех, кто нами правит.

    Миллионы людей теряли все, когда правительство, печатавшее эти доллары, вдруг оказывалось банкротом. Такое происходило в истории неоднократно.

    То же самое можно сказать и об акциях. Если выпустившая их компания исчезнет, то стоимость акции будет равна стоимости бумаги, на которой она напечатана.

    Я хочу повторить это еще раз: все фейковые деньги подвержены риску контрагента.

    У золота и серебра риск контрагента отсутствует. Если у них и есть контрагент, то это Бог.

    
Предостережение

    Не покупайте у нумизматов редкие коллекционные монеты. Большинство торговцев золотом располагают такими монетами и с удовольствием продадут их вам, потому что в данном случае они сами имеют возможность назначать цену.

    Если вы не являетесь специалистом в нумизматике, покупайте только стандартные золотые и серебряные монеты типа американского «Орла», канадского «Кленового листа», китайской «Панды», австралийского «Кенгуру» и южноафриканского «Крюгерранда».

    Новичкам не следует без нужды усложнять себе жизнь.

    
От простого к сложному

    Элита превратила простые вещи в сложные. Она создала целые наслоения сторон в каждой операции, что вызвало повышение рисков контрагентов. Элита взяла простой ипотечный договор и создала на его основе ипотечную ценную бумагу – дериватив от дериватива с участием многих сторон. И она не останавливается в конструировании все новых ультрасложных монстров – финансовых франкенштейнов.

    Повторю слова Стивена Брилла:

    
Она [элита] создала экономику, построенную не на производстве новых ценностей, а на их перемещении. Она создала экзотические и рискованные финансовые инструменты, такие как деривативы и кредитные дефолтные свопы, которые давали огромные и быстрые прибыли, но при этом проводила грань между теми, кто рискует, и теми, на кого ложатся последствия.

    
Напомню, что Уоррен Баффет называл эти деривативы «финансовым оружием массового уничтожения».

    Когда в 2008 году они лопнули, политическая элита (включая нескольких элитных юристов), в частности Хиллари и Билл Клинтон, оба президента Буша, председатели Федерального резерва Алан Гринспен, Бен Бернанке и Джанет Йеллен, президент Барак Обама, пришли на помощь финансовой элите, участвовавшей в денежных фокусах. И это шоу продолжается до сих пор. Они возомнили себя богами.

    
Угроза со стороны биткойна

    Вот почему криптовалюты – народные деньги – представляют для них такую угрозу. Многие из тех, кто разрабатывает и добывает криптовалюты, руководствуются сильным желанием и страстью (порой переходящей в ненависть) устранить фокусников и невидимых лидеров, стоящих у них за спиной.

    Я люблю простоту. Вот почему мне нравятся реальные золото и серебро. Контрагентом в этих случаях выступает сам Бог.

    
ПРИЧИНА № 6. Реальные золото и серебро являются настоящими деньгами

    Настоящие деньги должны соответствовать следующим критериям:

    1. Они должны быть средством обмена и без ограничений участвовать в финансовых операциях.

    2. Они должны служить единицей измерения ценности.

    3. Они должны сами обладать ценностью.

    
Божьи деньги. Золотые и серебряные монеты отвечают всем трем требованиям. Цены на золото и серебро колеблются только потому, что колеблется стоимость правительственных денег.

    Правительственные деньги не обладают собственной стоимостью. Это фейковые деньги, потому что система частичного банковского резервирования позволяет печатать их и манипулировать ими, словно в иллюзионном шоу. Чем дольше вы храните фейковые деньги, тем больше они теряют в цене. Вот почему те, кто их копит, оказываются в проигрыше.

    Народные деньги. Окончательное суждение по поводу киберденег пока не сформировано. Однако я уверен, что криптовалюты и технология блокчейн – это деньги будущего.

    
ПРИЧИНА № 7. Покупка золотых и серебряных монет проще и дешевле, чем покупка золотых и серебряных месторождений

    На протяжении нескольких лет мы работали вместе с Фрэнком, который по возрасту годился мне в отцы. Он специализировался на том, что находил заброшенные золотые и серебряные прииски, восстанавливал их и продавал на бирже. Как я уже говорил, стоило нам только разместить акции нашей шахты на бирже, как китайское правительство забрало ее у нас.
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Хотя я благодарен Фрэнку за годы сотрудничества, так как узнал много полезного о том, как функционирует фондовый рынок, мне в конце концов стало понятно, что покупка золотых и серебряных монет у торговцев с хорошей репутацией – это более простое и дешевое занятие, чем покупка золотых и серебряных месторождений.

    
ПРИЧИНА № 8. Золото – божьи слезы

    Много лет назад компания Apple Computers опубликовала в журнале рекламу, где была изображена группа индуистских святых старцев. Реклама была озаглавлена «Святые иконы». В роли главного гуру выступал не азиат, а обычный белый человек. Он рекламировал новый компьютер от Apple Macintosh на гавайском острове Кауаи. Реклама была остроумной и запоминающейся.

    Спустя несколько лет меня пригласили на семинар, где выступал тот же самый гуру Гурудева. Когда подошло время вопросов, то всех, как правило, интересовали просветление, духовность, покой и счастье. На гуру было много золота: золотые очки, большая золотая серьга, золотые браслеты, золотое ожерелье. Поскольку я был воспитан в методистской вере, а методистские священники не носят золото, я поднял руку и спросил:

    – Почему на вас так много золота?

    – Потому что из золота сделаны божьи слезы, – с улыбкой ответил гуру.

    – Что? – недоуменно переспросил я.

    В методистской церкви такие слова были бы восприняты как ересь, исходящая из уст дьявола.

    Чувствуя, что я с трудом осмысливаю слова о том, что золото – это божьи слезы, гуру добавил:

    – Эти золотые слезы притягивают богатство.

    Я поинтересовался, что он имеет в виду, и гуру ответил:

    – Предположим, вы хотите, чтобы ваш месячный доход составлял 1000 долларов. Приобретите золото на такую же сумму.

    – А если я хочу миллион в месяц, тогда надо купить золота на миллион?

    Гуру, чувствуя, что моя жадность одерживает верх над духовностью, улыбнулся и сказал:

    – Начните пока с тысячи, а там видно будет, сбудется ли то, что я сказал. Золото работает не для всех. Для божьей щедрости есть определенные условия.

    Это было в 1986 году. Тогда у меня было мало денег, и найти лишнюю тысячу для покупки золота было непросто. Но мы с Ким справились. Каждый месяц мы покупали немного золота и серебра и продолжаем делать это до сих пор.

    
Действительно ли золото притягивает богатство?

    Я не могу доказать, что золото притягивает богатство. Могу только сказать, как обстояло с этим дело у нас в семье.

    Например, когда мы захотели повысить свои месячные доходы с 5 до 10 тысяч долларов, то купили золотых монет на 10 тысяч и забыли о них. А спустя несколько месяцев наши доходы увеличились как бы сами собой. Если цена на золото опускалась, мы совершали дополнительные покупки. Сегодня наше золото находится в частных хранилищах в дальних надежных странах. Но у нас пока нет необходимости в частных самолетах и отдельных взлетно-посадочных полосах. Пока нет…

    Иногда нам с Ким задают вопрос: «Сможет ли золото привлечь богатство и ко мне?» Мы отвечаем так же, как в свое время ответил гуру: «Почему бы вам не попробовать самим? Бог щедр, но для его щедрости нужны определенные условия».

    
Духовные уроки золота

    Если божьи слезы сделаны из золота, то возникает вопрос, на который каждый должен сам найти ответ: «Это слезы радости или горя?»

    Значительная часть золота – это слезы горя. Во многих швейцарских банках хранилось золото нацистов, украденное у убитых ими евреев.

    Когда я стоял в Андах, глядя на древние золотые шахты инков, мне вспоминались уроки истории об испанцах под предводительством Франсиско Писарро, которые ради золота убили тысячи местных жителей. Значительная часть этого золота по-прежнему находится в хранилищах Испании.

    Духовное богатство

    На протяжении всей истории человечества источником значительной части богатств был грабеж.

    Англичане грабили мир, используя технологии строительства больших деревянных кораблей, изготовления металлических мечей, пушек, ружей и пороха против беззащитных туземцев.

    Так же поступали испанцы, голландцы, португальцы, французы.

    Первые американские поселенцы захватывали земли американских индейцев, используя лошадей и огнестрельное оружие.

    Американцы были одной из последних наций в мире, которые объявили вне закона рабство, позволявшее накапливать богатство за счет крови, пота и слез африканских рабов.

    Японцы присоединились к Италии и Германии в попытках завоевать мир с использованием технологий добычи нефти, изготовления двигателей внутреннего сгорания, самолетов, кораблей, танков, пушек, пулеметов и ракет.

    Холодная война поставила под угрозу существование всего мира за счет технологии использования атомной энергии. Сегодняшняя элита использует силу образования, закона и финансовых деривативов, чтобы украсть у нашего мира душу.

    
Невидимая технология

    На протяжении всей предыдущей истории грабеж был очевиден.

    Перед тем как быть убитыми, изнасилованными, ограбленными и порабощенными, туземцы своими глазами видели европейских завоевателей и их корабли.

    Американские индейцы, перед тем как быть убитыми и лишенными своих земель, могли видеть лошадей и ружья.

    Во время Второй мировой войны люди видели атакующие самолеты, танки и корабли, работавшие на нефтепродуктах – новом мировом ресурсе.

    В годы холодной войны изображения грибов от ядерных взрывов проникали в сознание людей во всем мире.

    
Невидимые деньги

    Президент Ричард Никсон отменил золотое обеспечение американского доллара 15 августа 1971 года и тем самым сделал деньги невидимыми.

    В тот день многие американцы смотрели популярный телевизионный сериал «Бонанца». Передачу прервало выступление Никсона, который объявил об этом решении. Очевидно, большинство не поняло, в чем смысл этого объявления, потому что не видело, что за ним стоит.

    Начиная с 1971 года наша образовательная система напоминает слепца, ведущего других слепцов.

    Я в тот день не смотрел «Бонанцу», потому что в противном случае запомнил бы это, так как недолюбливал Хитрого Дика. В 1950-е годы мы с моим бедным папой видели Никсона, когда он был вице-президентом и приезжал на Гавайи для ведения агитации в ходе предвыборной кампании президента Дуайта Эйзенхауэра.

    Я точно знаю, где был 15 августа 1971 года. Я находился на базе Кэмп-Пендлтон в Калифорнии, где проходил курсы по изучению новых систем оружия, готовясь к отправке во Вьетнам.

    Третьего января 1972 года я был уже на пути во Вьетнам. Судьбе было угодно, чтобы там я встретил настоящую учительницу – маленькую вьетнамскую женщину, которая продавала золото за линией фронта. Так были получены мои первые знания о настоящих божьих деньгах – золоте.

    
Миллениалы против беби-бумеров

    Недавно я стал свидетелем того, как группа миллениалов выражала протест против непомерных долгов по кредитам на учебу и обвиняла беби-бумеров в том, что те их ограбили. Миллениалы даже не догадывались, что находятся в одной лодке с беби-бумерами! Как они могли это понять, не имея реального финансового образования? Откуда им было знать, что источником их бед является как раз образование, к которому они так стремятся, что готовы залезть в огромные долги?

    
Божьи слезы

    Возникает вопрос, не являются ли сегодняшние божьи слезы слезами горя и сожаления по нашей воровской образовательной системе.

    
     ОПРЕДЕЛЕНИЕ:

     Воровство — незаконное присвоение имущества, принадлежащего другим лицам, с целью личного обогащения.

    

    Американская образовательная система, являющая самой дорогой в мире, прогнила. И никакие денежные траты не могут изменить тот факт, что эта система дает наихудшие результаты во всем западном мире.

    В своей книге «Хаос» Стивен Брилл пишет:

    
Самая богатая страна мира [США] продолжает занимать одно из первых мест по количеству бедняков среди 35 стран, входящих в Организацию экономического сотрудничества и развития, уступая только Мексике (и сравнявшись по этому показателю с Израилем, Чили и Турцией)…

    Среди тех же самых 35 стран – участников ОЭСР американские дети занимают 30-е место по уровню знаний математики и 19-е – по естественным наукам.

    Примерно каждый пятый американский ребенок живет в семье, положение которой правительство оценивает как «нестабильное в плане питания», а это означает, что им не хватает еды для ведения активной и здоровой жизни.

    
Я, кажется, и сегодня еще слышу слова гуру: «Золото – это божьи слезы».

    Накапливая золото, я постоянно спрашиваю себя: «Это слезы божьего горя или радости?» Но самый главный вопрос звучит так: «Делаю ли я то, что угодно Богу?»

    Все мы слышали истории о людях, которые разбогатели нечестным способом.

    Духовный урок, который можно применить к чему угодно, гласит: неважно, сколько у тебя денег, имущества и власти. Главное – это то, как они тебе достались.

    
Крушение фейковых денег

    Все задают себе вопрос: «Как долго еще фейковые деньги будут обкрадывать людей во всем мире?»

    Я не думаю, что это иллюзионное шоу затянется надолго.

    Мне кажется, именно поэтому появились народные деньги – криптовалюты и технология блокчейн. Блок-чейн вызывает куда больше доверия, чем фокусники и гиганты… и чем образовательная система.

    Но, что бы ни произошло в будущем, золото и серебро всегда останутся божьими деньгами.

    
О ВТОРОЙ ЧАСТИ КНИГИ

    «ФЕЙКОВЫЕ УЧИТЕЛЯ»

    Из второй части книги вы узнаете о том, как наша система образования лишает богатства миллиарды людей во всем мире. Не имея реального финансового образования, лишь немногие люди способны разглядеть, что происходит в мире невидимых денег. Вам станет понятно, как система образования делает для вас невидимыми богатства в мире невидимых денег и как отыскать настоящих учителей, которые смогут научить вас видеть реальные деньги в невидимом мире.

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Вы утверждаете, что биткойн угрожает тем, кто печатает фейковые деньги. Как вы объясните тот факт, что система фейковых денег все еще терпит его присутствие?

     Йооп П., Нидерланды

     Ответ: У Федерального резерва и добытчиков биткойна много общего. И те, и другие производят деньги. Вот почему криптовалюта угрожает монополии Центрального банка на печатание фейковых денег.

     
Вопрос: Какая выгода богатым от людей, не имеющих финансового образования?

     Сэмюэл С., Австралия

     Ответ: Я не знаю, можно ли получить выгоду от плохо образованных в финансовом плане людей. Все мы так или иначе платим за собственное финансовое невежество и некомпетентность. К сожалению, самую высокую цену платят бедняки.

     
Вопрос: Что будет, если правительство попробует запретить физическим лицами иметь золото в частной собственности, конфискует его, как это уже было в 1930-е годы, и распространит запрет на серебро? Будете ли вы рекомендовать в этом случае покупать монеты в нумизматических целях?

     Ричард К., США

     Ответ: Я не финансовый консультант. Я делаю, что могу, делясь с вами теми знаниями, которые приобрел сам, и рассказывая о том, чем я занимаюсь, а чем нет. Вы должны сами для себя решить, что пойдет вам на пользу.

     
Вопрос: Не кажется ли вам, что для объяснения нынешней ситуации необходимо к фейковым деньгам, фейковым учителям и фейковым активам добавить еще и фейковых политиков?

     Хуан Т., Испания

     Ответ: А разве не все политики фейковые? Знаем ли мы, что у них на уме? Я часто спрашиваю себя, почему люди вообще хотят стать политиками.

     
Вопрос: Не раскрывая деталей, расскажите, пожалуйста, по каким критериям вы ищете места для хранения драгоценных металлов?

     Кристофер Р., Россия

     Ответ: Я расспросил друзей, которые пользуются частными хранилищами. Решив держать свои активы за пределами Соединенных Штатов, я попросил своего адвоката найти юристов, которые специализируются на выводе денег в офшоры (легально), побеседовал с ними, посетил указанные ими страны и поговорил с управляющими хранилищ.

     Оказывается, организацией хранения денег вне банковской системы занимаются многие.

     Я бы посоветовал вам соблюдать осторожность и осмотрительность в ходе поисков заслуживающих доверия людей и организаций.
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    Часть вторая

    Фейковые учителя
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    Когда мне было девять лет, я спросил своего бедного папу, который в то время возглавлял систему образования на Гавайях:

    – Когда в школе мы будем изучать деньги?

    – В школе этого не изучают, – ответил он.

    С тех пор я занялся поисками настоящих учителей.

    Роберт Кийосаки
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     Введение

     Что делает мудрецов мудрыми? Что делает учителей настоящими?
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     Чему могут научить вас в финансовом плане родители и учителя, если они тоже не изучали в школе деньги?

     Роберт Кийосаки

    

    Книга «Богатый папа, бедный папа» – это история о двух учителях. Двух великолепных учителях.

    Мой настоящий отец принадлежал к академи

    ческой элите, как и доктор Фуллер, учившийся в Гарварде, и Стив Брилл, который был выпускником Йельского университета. В школе мой бедный папа был отличником и первым учеником класса. Он за два года освоил четырехгодичный курс Гавайского университета, а затем повышал квалификацию в Стэнфордском, Чикагском и Северо-Западном университетах и стал в конце концов доктором наук в сфере образования.

    Богатый папа даже не закончил школу. Его отец умер, когда ему было 13 лет, и мальчику пришлось взять семейный бизнес на себя. Несмотря на отсутствие формального образования, он сумел стать управляющим одного из крупнейших отелей в штате и ресторана.

    В 1960-е годы он пошел на смелый шаг и приобрел небольшой отель на пляже Вайкики, а затем начал постепенно присоединять к нему небольшие прилегающие участки земли на побережье.

    Сегодня, глядя на отель Hyatt Regency в Вайкики, я вспоминаю, что у его истоков стоял богатый папа, который начинал с малого, но в конечном счете смог скупить все земли, на которых сегодня располагается отель.

    В 2016 году Hyatt Regency был продан за 756 миллионов долларов.

    
История богатого папы и бедного папы

    Эта история началась в 1956 году, когда мне было девять лет и я учился в четвертом классе. Я рос в красивом городке Хило на Гавайях, вокруг которого простирались плантации сахарного тростника и который находился очень-очень далеко от ярких огней на пляжах Вайкики. Наша семья переехала из Гонолулу в Хило, когда мне было семь лет. А когда мне исполнилось девять, мы перебрались с одного конца Хило на другой. Так я попал в новую школу и познакомился с новыми одноклассниками.

    Первое, что я заметил, – это то, что мои одноклассники были богаты. Многие были хоуле (так на Гавайях называют белых людей), а остальные имели азиатское происхождение, как и я. У большинства белых одноклассников родители владели сахарными плантациями, автосалонами, фабриками, магазинами, банками. Азиаты были детьми врачей и юристов. Я был сыном школьного учителя.

    У меня были прекрасные одноклассники – дружелюбные и приветливые. Я знал, что они богаче меня, потому что многие из них имели новые велосипеды и жили в больших домах на частном острове, а их родители были членами яхт-клуба и гольф-клуба. Они владели летними домами на побережье или в горах, где проводили отпуск.

    У меня был старенький велосипед, который стоил 5 долларов. Я не знал, что такое яхт-клуб и гольф-клуб. Пересечь мост, ведущий на частный остров, где обитали мои белые одноклассники, было для меня все равно что оказаться в другом мире. Я не мог поверить своим глазам, видя, в каких больших домах они живут. А когда они приглашали меня в свои вторые дома, то у меня глаза разбегались от всяческих красот.

    Наша семья арендовала старый дом в двух кварталах от школы, рядом с городской библиотекой Хило. Сегодня на том месте, где стоял наш дом, находится парковка.

    Я никогда не чувствовал себя бедным, пока не оказался в одной школе с богатыми детьми.

    Вот почему в девятилетнем возрасте я на уроке поднял руку и спросил: «А когда мы будем изучать деньги?»

    Моя учительница, пожилая женщина предпенсионного возраста, была застигнута врасплох. Некоторое время она ничего не могла сказать, но в конце концов ответила: «Деньги в школе не изучают».

    Ее ответ – это не просто слова. Энергичный тон, которым они были произнесены, заставил меня почувствовать себя так, словно я находился в воскресной школе. Было такое впечатление, что учительница говорит мне: «Неужели ты не знаешь, что деньги – это корень всех зол?» или «Деньги – грязное дело».

    В воскресной школе нас учили, что страсть наживы – это дьявольское искушение.

    Не удовлетворившись ответом, я вновь спросил:

    – Когда же мы будем изучать деньги?

    Все еще не придя в себя, она ответила:

    – Иди и спроси своего отца, почему у нас в школе нет такого предмета. В конце концов, он у нас отвечает за образование.

    
Ответ бедного папы

    Отец лишь усмехнулся, услышав о моей неудаче в классе, и с улыбкой ответил:

    – Сынок, никогда не задавай учителям вопросы, на которые они не могут ответить. Преподаватель должен знать все. Их не учат говорить: «Я не знаю». Ты привел ее в смущение.

    – Но почему она ничего не знает о деньгах? – спросил я.

    – Потому что учителям и не нужно об этом знать.

    – Почему?

    – Потому что учитель – это надежная профессия. Его нельзя уволить, даже если он плохой преподаватель. Учителя получают государственную пенсию и медицинскую страховку. Поэтому у них нет необходимости что-то знать о деньгах. Кроме того, у учителей все лето – оплачиваемый отпуск.

    Все еще ничего не понимая, я спросил:

    – Но почему, папа? Мы же все пользуемся деньгами! Я просто хочу знать, почему мои одноклассники богатые, а мы нет.

    – Сынок, – ответил папа уже гораздо более серьезным тоном, – ты же любишь бейсбол, правда?

    – Да, люблю.

    – Ты будешь задавать учительнице вопросы о бейсболе?

    – Нет, потому что она о нем ничего не знает.

    – Вот точно так же она ничего не знает и о денежных играх.

    – Но почему она не знает? – настаивал я. – Почему у моих одноклассников больше денег, чем у нас? Пусть бы она объяснила мне, что такое деньги, чтобы я тоже мог стать богатым, как и друзья.

    – Ты любишь рыбалку? – спросил отец, качая головой.

    – Да.

    – Ты будешь спрашивать учительницу, где лучше всего ловить рыбу?

    – Нет.

    – Она ничего не знает о деньгах. Если ты хочешь, чтобы у тебя в школе все было хорошо, не задавай учителям вопросы, которые их не касаются. Если ты на уроке математики, задавай вопросы о математике. Если на природоведении – спрашивай о природе. Если ты будешь так поступать, у тебя не будет проблем. А если ты будешь выставлять учителей дураками, они выставят дураком тебя.

    
Истинная причина, по которой в школе нам не рассказывают о деньгах

    Потом мой отец сказал:

    – Главная причина, по которой в школе ничего не рассказывают о деньгах, заключается в том, что преподаватели могут учить лишь тому, что разрешено правительством.

    – И ты тоже учишь тому, что тебе разрешает правительство?

    Я не мог поверить своим ушам.

    Отец кивнул и сказал:

    – Даже будучи начальником управления образования, я не могу давать указания, чему учить, а чему нет.

    – Но как же я узнаю о деньгах?

    Отец опять улыбнулся и после непродолжительного молчания предложил:

    – Может, тебе поговорить об этом с отцом Майка?

    Майк был моим лучшим другом.

    – А почему именно с ним? – спросил я.

    – Потому что он предприниматель.

    – А кто такой предприниматель?

    – Владелец бизнеса, – ответил папа. – Предприниматели не ходят на работу. Они создают рабочие места для других.

    – А ты кто? Разве ты не предприниматель? На тебя же работают сотни учителей.

    – Это так. Но я не создавал школьную систему. Я государственный служащий, как и все учителя. Между служащими и предпринимателями существует большая разница.

    – А в чем она заключается? – поинтересовался я.

    Мне было всего девять лет, и я не мог уразуметь, чем они могут отличаться друг от друга. Слово «служащий» я уже слышал, но о предпринимателях узнал впервые.

    Отец охотно объяснил мне:

    – Наша школьная система готовит людей к тому, чтобы работать по найму. Наемным работникам необязательно знать о деньгах. Вот почему в наших школах нет финансового образования.

    А предприниматель обязан знать, что такое деньги. Если он не будет в этом разбираться, то его сотрудники потеряют работу, а сам он лишится бизнеса.

    Этого ответа я и добивался. Я понял, что смогу стать наемным работником, но не знал, смогу ли быть предпринимателем. Если у меня возникнет желание стать успешным предпринимателем, мне надо разбираться в деньгах.

    Спустя несколько дней я подъехал на велосипеде к дому Майка, где у его отца был и офис, и спросил, сможет ли он быть моим учителем.

    Вот так началась история о богатом папе и бедном папе.

    
Насколько важно образование?

    В 1960-е годы, когда я рос в Хило, образование не имело особого значения. Хило был городом сахарных плантаций. Там было много высокооплачиваемых рабочих мест даже для тех, кто не окончил школу. На плантациях хорошо платили водителям грузовиков, крановщикам, операторам оборудования на сахарных заводах.

    Кроме того, плантации обеспечивали своим работникам пожизненную пенсию, и тем не нужно было откладывать деньги на старость. Если есть пенсия, то кому нужны финансовое образование и колледж? Многие рабочие на плантациях получали больше, чем школьные учителя.

    Плантации обеспечивали работников жильем, у них были свои больницы, врачи и медсестры, им хорошо платили, о них и их семьях заботились, так что необходимости в хорошем образовании не было.

    Все это закончилось в 1994 году, когда на Гавайях закрылась последняя плантация. Владельцы перенесли выращивание тростника в страны Южной Америки и Азии с более дешевой рабочей силой.

    Владельцы плантаций, родители моих одноклассников, стали богаче. Рабочие стали беднее.

    
Чествование настоящего учителя

    В феврале 2018 года я приехал в Хило на встречу одноклассников по поводу 60-летия окончания пятого класса. Представьте себе, люди, которые вместе учились в десятилетнем возрасте, до сих пор регулярно встречаются.

    Поводом для встречи было желание не только повидаться с одноклассниками, но и отдать должное нашему учителю Гарольду Эли, который учил нас в пятом классе и был одним из лучших преподавателей, которых нам довелось повстречать в жизни.

    Именно мистер Эли поддерживал мое стремление к мечте и всячески подбадривал меня, хотя я дважды завалил английский, потому что не мог писать. Если бы на том раннем этапе жизни мистер Эли меня не поддерживал, я, возможно, бросил бы школу. Если бы не его вдохновляющие слова, я бы не поступил в Академию торгового флота и не объездил бы весь мир. Именно в пятом классе у меня зародилось желание повторить путешествия великих исследователей – Колумба, Магеллана, Кортеса, Кука. Это привело меня в Академию торгового флота, где учиться было очень непросто. У меня была мечта побывать на Таити, и я осуществил ее в 1968 году, будучи еще курсантом.

    Сегодня я известен как писатель и продолжаю путешествовать по миру, идя по следам великих первооткрывателей. Ничего этого не случилось бы, если бы не поддержка хорошего учителя в пятом классе.

    Самый важный урок, который мистер Эли преподал своему классу, заключался в том, что после каждого падения надо вставать, потому что это делает нас сильнее. Он также учил нас держаться за свои мечты и не позволять никому забирать их у нас.

    
Электронная благотворительность

    Присутствуя в 2018 году на встрече одноклассников, я нашел время сделать то, чего не делал уже много лет, – прогуляться по Хило. Я не был в этом городе с тех пор, как плантации исчезли на Гавайях.

    На витринах многих магазинов мне попадались логотипы ЕВТ (Electronic Benefits Transfer) – государственной благотворительной программы, заменившей прежние бумажные продовольственные талоны. Эта система позволяет осуществлять непосредственный перевод денег с федерального правительственного счета продавцу продуктов. С 2004 года она используется во всех 50 штатах, а также в Вашингтоне, Пуэрто-Рико, на Виргинских островах и на Гуаме.

    Зайдя в маленький продуктовый магазин, я поинтересовался у продавца, что он думает о карточках ЕВТ. «Без них многие не выжили бы, – ответил он, – но одной только карточки не хватит, чтобы содержать семью в течение месяца».

    Далее он рассказал, что первого числа каждого месяца в полночь электронные карточки пополняются. Их обладатели уже с вечера занимают очередь и в 00:01 принимаются закупать продукты. Система ЕВТ во многом отражает сегодняшнюю ситуацию в Америке и во всем мире.

    Если попытаться увязать эту ситуацию с проблемами образования, напрашиваются вопросы: «Поможет ли учеба избавиться от ЕВТ?», «Вернет ли нам это высокооплачиваемые рабочие места?»

    
Долги на миллион долларов

    Я хочу познакомить вас со статьей в Wall Street Journal от 25 мая 2018 года:

    
Дрейпер, штат Юта. Майк Меру, 37-летний стоматолог, сильно потратился на свое образование. По состоянию на четверг его задолженность по кредиту на учебу составляла 1 060 945,42 доллара.

    Мистер Меру выплачивает каждый месяц только 1589,97 доллара, и этого не хватает даже для погашения процентов по кредиту. Таким образом, его долг за семь лет, проведенных в Университете Южной Калифорнии, каждый день увеличивается на 130 долларов. Через двадцать лет он будет составлять 2 миллиона.

    Майк и его жена Мелисса уже перестали переживать по поводу задолженности и сосредоточили все усилия на воспитании двух дочерей. «Если каждый день об этом думать, – говорит миссис Меру, – то так и до нервного срыва недалеко».

    
В данной связи возникает вопрос: «Если бы сейчас Майк Меру вновь пошел учиться, то помогло бы ему образование решить эту проблему на миллион долларов?»

    Вот некоторые статистические данные из департамента образования:

    • у 101 человека в США долг по кредиту на учебу составляет 1 миллион долларов и более;

    • количество людей, у которых задолженность превышает 100 тысяч долларов, выросло до 2,5 миллиона;

    • в 2018 году первым по значимости активом правительства США являлась студенческая задолженность, общий объем которой в настоящее время превышает 1,5 триллиона долларов.

    
Следовательно, для миллионов молодых людей эта задолженность является самым большим пассивом.

    И еще вопрос, над которым следует задуматься: «Дает ли высшее образование какие-то финансовые знания?»

    
Станете ли вы богаче благодаря образованию?

    Статья из New York Times от 25 мая 2018 года (выделено мной):

    
Служащий торгового центра Walmart, получающий медианную зарплату в размере 19 177 долларов в год, должен будет работать тысячу лет, чтобы заработать 22,2 миллиона долларов, которые глава компании Даг Макмиллон получил за 2017 год.

    Служащий концертного агентства Live Nation Entertainment, получающий медианную зарплату в размере 24 406 долларов, будет вынужден трудиться 2893 года, чтобы заработать 70,6 миллиона долларов, которые глава компании Майкл Рапино получил за прошлый год.

    А в компании Time Warner, где медианный доход составляет вполне приличную сумму 75 217 долларов, служащий должен будет проработать 651 год, чтобы получить 49 миллионов, которые глава компании Джеффри Бьюкс получил за 12 месяцев.

    
Стивен Брилл в своей книге цитирует результаты исследования:

    
Доходы 1 процента самых богатых людей выросли с 2009 по 2012 год на 31,4 процента. В то же время доходы остальных 99 процентов стали выше всего на 0,4 про цента.

    
Давайте еще раз взглянем на графики:
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Сможет ли дополнительное образование решить эту проблему?

    
Субстандартное образование

    В 2008 году мировая экономика чуть не рухнула из-за так называемых субстандартных ипотечных кредитов. В 2008 году Федеральная программа семейных займов на образовательные цели не смогла выделить студентам кредиты на учебу из-за финансового кризиса, вызванного субстандартной ипотекой.

    В 2010 году президент Барак Обама упразднил эту программу и потребовал, чтобы все новые студенческие кредиты выдавались напрямую. Частные кредиторы начали предлагать студентам займы независимо от государственных программ.

    В 2012 году общий объем задолженности по кредитам на учебу преодолел отметку триллион долларов наряду с задолженностью по кредитным картам. В 2018 году сумма студенческой задолженности занимала уже первую строку в графе активов правительства США.

    Я считаю, что Соединенные Штаты перешли от субстандартных ипотечных кредитов для бедных людей к субстандартному образованию для бедных студентов. Долги по кредитам на учебу считаются худшими из худших. Задолженность по ипотеке еще можно простить через процедуру банкротства. Но большинство задолженностей по субстандартному образованию списанию не подлежат.

    Введут ли учебные заведения в свои программы финансовое образование? Без настоящих финансовых знаний образование так навсегда и останется субстандартным.

    
Инфляция

    В первой части книги я уже писал об инфляции. Без инфляции не могут существовать банковская система, иллюзионное денежное шоу и стоящие за ним кукловоды.

    Напомню основные положения:

    • Без инфляции не удастся рассчитаться с долгами, сделанными в результате печатания денег.

    • При инфляции люди быстрее тратят деньги из опасения, что цены будут расти.

    • При дефляции люди не тратят деньги. Они ждут, пока цены еще опустятся.

    • Банковская система должна подпитывать инфляцию. В противном случае произойдет коллапс экономики.

    • Инфляция крадет деньги у бедняков и среднего класса.

    • Самые бедные платят двойную цену: они рассчитываются за инфляцию своими жизнями.

    
Вот что писала New York Times 30 июня 2018 года:

    
Сан-Франциско настолько дорог, что можно зарабатывать шестизначные суммы и при этом считаться человеком с низким доходом.

    Еще одним доказательством астрономической стоимости жизни в Калифорнии стало решение федерального правительства, в соответствии с которым в трех округах на побережье залива семьи из четырех человек с совокупным доходом до 117 400 долларов в год будут считаться семьями с низким уровнем дохода…

    Причисление их к категории семей с низким уровнем дохода позволяет им претендовать на доступное жилье и множество государственных программ поддержки…

    Среднестатистическая семья в Сан-Франциско и его окрестностях, получающая субсидии на оплату жилья, зарабатывает всего 18 тысяч долларов…

    Медианная стоимость жилого дома превысила отметку миллион долларов…

    Вторым по величине порога бедности городом является Гонолулу…

    В Нью-Йорке для признания низким уровня доходов семьи из четырех человек они должны в общей сложности зарабатывать 83 450 долларов, и город занимает по этому показателю девятое место.

    
И вновь возникает уже набивший оскомину вопрос: «Поможет ли более качественное образование решить эту проблему?»

    
Еще одна статья из New York Times…

    Для начала заголовок: «Уроки праймериз? Нам всем сейчас трудно».

    Статья начинается с истории Александрии Окасио-Кортес – 28-летней владелицы бара и социалистки, которая в ходе предварительного голосования за кандидатов от Демократической партии победила Джозефа Кроули, много лет заседавшего в конгрессе.

    Далее в статье говорится о том, почему социализм в последнее время пользуется все большей популярностью, и рассказывается о презентации новой книги «Выжаты без остатка: Почему наши семьи не могут позволить себе Америку» (Squeezed: Why Our Families Can’t Afford America), посвященной социалистической тематике.

    В книге описаны непростые судьбы представителей среднего класса: учителей, которые выживают, устраиваясь подрабатывать таксистами; молодых преподавателей вузов, живущих на продовольственные талоны; 50-летних безработных без всяких перспектив трудоустройства; начинающих юристов, еще не сделавших себе имя на Уоллстрит; выпускников университетов, которые вынуждены выплачивать долги по кредиту за учебу и профессии которых тем временем автоматизируются.

    Если вы живете в таком месте, где степень магистра не может обеспечить вам уровень жизни, хотя бы немного отличающийся от жизни офисного клерка, если вы вынуждены подрабатывать, занимаясь делом, которое вызывает у вас отвращение, если на обед вы едите принесенную из дома в контейнере чечевицу, то вряд ли будете мысленно причислять себя к привилегированной элите и, скорее всего, станете ассоциировать себя со все ширящимися угнетенными массами и голосовать соответствующим образом.

    В ходе предвыборной гонки Окасио-Кортес выступала за бесплатное медицинское страхование и бесплатную учебу в государственных колледжах. Это помогло ей выиграть.

    И я вновь задаю вопрос: «Поможет ли бесплатное образование в колледже решить проблему?»

    Если правительство раздаст всем по миллиону долларов, то станут ли все от этого богатыми?

    Если миллион способен сделать человека богачом, то почему тогда 60 процентов бывших игроков НБА разоряются в течение пяти лет после окончания спортивной карьеры? И почему большинство выигравших в лотерею не могут с помощью свалившегося на них богатства обеспечить свое финансовое будущее? Мы все слышали истории о счастливчиках, которым должно было хватить денег до конца жизни… но они все равно обанкротились.

    Давайте копнем еще глубже. Почему Америка, самая богатая страна в мировой истории, так погрязла в долгах?

    И мой любимый вопрос: «Почему в наших школах отсутствует финансовое образование?»

    Существует много причин, много ответов, отговорок и решений, и все они непростые. Эту тему предпочитают обходить стороной и замалчивать, но тогда нечего удивляться тому, что проблема растущего неравенства в доходах все еще не решена.

    Из второй части книги, посвященной фейковым учителям, вы узнаете, как отличить хороших учителей от плохих. Как объяснял бедный папа, большинство преподавателей не разбираются в деньгах, поэтому и вас не могут научить с ними обращаться.

    Но не только школьные учителя ничего не знают о деньгах. Многие финансовые эксперты тоже знают очень мало. Большинство из них никогда не изучало эту тему. Как правило, сами они небогаты, но все же им платят деньги за финансовое образование. Многие специалисты в области финансов специально усложняют дело, используя жаргон и термины, которых люди не понимают. Это якобы придает им умный вид, а вас заставляет чувствовать себя дураками. Но это не учителя, а жулики.

    
Сделать невидимое видимым

    С тех пор как в 1971 году деньги исчезли из поля видимости, моя самая главная задача заключается в том, чтобы по возможности сделать мир финансов видимым.

    Если вам удастся рассмотреть невидимые деньги, то вы сможете сами определить, какое финансовое образование является реальным, а какое – фейковым.

    Как обычно, я постараюсь упростить все до максимума. Но даже в этом случае реальное финансовое образование – нелегкая вещь. В противном случае все были бы богаты.

    Как говорил мой богатый папа, «проще дать человеку рыбу, чем научить ловить ее».

    Вот почему в Америке – самой богатой стране в истории – социализм становится все популярнее.

    Многие люди предпочли бы получить рыбу, потому что это намного проще, чем учиться ловить ее и брать на себя ответственность за собственное финансовое будущее.

    Реальная учеба и настоящее образование – это нечто большее, чем просто заучивание правильных ответов. Школа и жизнь – это разные вещи. Из второй части вы, в частности, узнаете, почему формальное образование зачастую не дает разбогатеть людям – даже таким умным, как мой бедный папа.

    Если вы хотите просто получить рыбу, эта книга не для вас. Если же вы хотите научиться ловить ее, продолжайте чтение.
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     Глава 7

     Что сделало мудрыми трех волхвов? Почему надо учиться всю жизнь
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В воскресной школе я усвоил важный жизненный урок о трех мудрых волхвах.

    У меня была прекрасная преподавательница в воскресной школе, потому что она очень любила учить детей. Во время одного из уроков она спросила:

    – Почему три волхва были мудрыми?

    Естественно, я ответил:

    – Потому что у них были деньги. Они смогли принести дорогие дары. Богатые – значит мудрые.

    Очевидно, это был не тот ответ, который она ожидала услышать. После того как еще несколько учеников попытались дать ответы, она улыбнулась и сказала:

    – Мудрыми они были потому, что всю жизнь находили хороших учителей.

    Выждав некоторое время, чтобы сказанные слова осели в головах учеников, которым было меньше 12 лет, она продолжила:

    – Они были мудрыми и богатыми, потому что никогда не переставали учиться. Они искали новые знания и получали их от хороших учителей.

    – Значит, они были вечными учениками? – спросила самая умная девочка в классе.

    – Фу! – воскликнул один из мальчишек. – Ненавижу школу. Что за радость учиться?

    Молодая учительница некоторое время слушала эту дискуссию, кивая головой, а потом улыбнулась и сказала:

    – Идя по жизни, всегда помните этот урок о трех мудрых волхвах и о том, что дало им мудрость.

    В тот момент я осознал мудрость своего бедного папы – очень умного человека. Он отправил меня искать нового учителя в лице богатого папы. Мой бедный папа был достаточно мудр, чтобы понять, что в рамках школьной системы я не найду того, кто мне нужен.

    
Подготовительные школы: незаслуженное преимущество

    В своей статье «Как мое поколение разрушило Америку», опубликованной в журнале Time, Стивен Брилл пишет:

    
В 1964 году я был книжным червем и рос в Фар-Рокавее – рабочем районе Куинса. Однажды я вычитал в биографии Джона Кеннеди, что он посещал какую-то подготовительную школу. Никто из моих учителей в школе 198, где я учился, не знал, что это такое, но вскоре я выяснил: это что-то вроде колледжа. Там точно так же ходят на лекции и живут в студенческом городке, но только на четыре года раньше. Мне это показалось стоящей идеей. Более того, я обнаружил, что некоторые подготовительные школы предлагали финансовую помощь.

    
Перебрав несколько таких школ, Стивен Брилл остановился на Дирфилдской академии в западной части Массачусетса. В своей книге «Хаос» он пишет:

    
Сейчас Дирфилдская академия изменилась, но в то время она предназначалась почти исключительно для детей богатых родителей. Директор лишь недавно решился слегка разнообразить состав, добавив в него нескольких способных учеников, заработавших себе стипендию, включая пару евреев вроде меня и даже афроамериканцев.

    Я почувствовал это уже на первой неделе, когда один из моих соседей по общежитию, который жил на Парк-авеню, спросил, откуда я. Я ответил, что из Куинса, и он не знал, где это, поэтому мне пришлось объяснять, что если ему когда-либо доводилось летать из аэропорта имени Кеннеди или из Ла-Гуардии, то это и есть Куинс (его родственник, также учившийся в нашем классе, знал, где находится Куинс, потому что его семья владела бейсбольной командой Mets, базировавшейся в тех местах).

    
Возможно, вам известно, что Дональд Трамп тоже из Куинса. Он часто рассказывает о том, как трудно ему было вести дела на Манхэттене, потому что он рос в Куинсе, а не на Парк-авеню.

    Академия торгового флота США Кингс-Пойнт, в которую я поступил, находится на Лонг-Айленде сразу за Куинсом. Мы с моим соседом по комнате Эдом Питерсоном вырезали купоны с картонных упаковок для молока, чтобы немного сэкономить и купить билеты на игры Mets.

    
Мои одноклассники учились в подготовительных школах

    Четверо из моих гавайских одноклассников поступили в престижные подготовительные школы. У них были богатые родители, которые могли себе это позволить. В двенадцатилетнем возрасте большинство моих одноклассников отправились в частную Гавайскую подготовительную академию – красивый пансион на загородном ранчо в часе езды от Хило.

    Когда я спросил отца, можно ли мне тоже туда поступить, он ответил:

    – Я не богат и не могу отправить тебя в подготовительную школу. Кроме того, это может быть неправильно понято, если сын инспектора департамента народного образования пойдет в частную подготовительную школу.

    Будущий президент Барак Обама был бедным умным мальчиком, который поступил в Гонолулу в частную подготовительную школу Пунахоу для богатых и умных детей. Как вам, видимо, известно, потом он учился в Колумбийском университете и Гарвардской школе права. Точно так же Стивен Брилл закончил Йельский университет и школу права при нем вместе с другими бедными детьми, которых готовили для того, чтобы в один прекрасный день стать академической элитой и сегодняшними лидерами.

    
Фуллер и образование

    Баки Фуллер частенько рассуждал об образовании и неравенстве в этой сфере. До него три поколения его семьи учились в подготовительной Академии Милтона, а затем в Гарварде. Сам он так и не окончил Гарвардский университет (хотя дважды в него поступал), зато учился в Военно-морской академии США – родственном учебном заведении Академии торгового флота.

    
Предприниматели и образование

    Фуллер как-то подметил, что многие знаменитые американские учебные заведения были основаны предпринимателями, в частности Джоном Д. Рокфеллером, Дж. П. Морганом, Корнелиусом Вандербильтом, Джеймсом Дьюком, Леландом Стэнфордом. Мне доводилось слышать, как Фуллер называет Гарвард «бухгалтерской школой Дж. П. Моргана», а Чикагский университет – «школой экономики Джона Рокфеллера». Именами Дьюка, Стэнфорда, Вандербильта названы известные университеты.

    Фуллера тревожило то, что за предпринимательской филантропией и интересом к высшему образованию скрываются личные цели. По его словам, предпринимателям нужны были не самые умные и талантливые люди, а наемные служащие, способные управлять их империями.

    Хотя Фуллер и учился в Гарварде, он не окончил его. Деньги, которые семья выделила для учебы, он потратил на вечеринки и женщин. За неявку на экзамены руководство университета попросило его покинуть учебное заведение. И так было два раза.

    
Брилл согласен

    Кеннеди, Буш, Трамп и Ромни – выходцы из семей, чье состояние скапливалось на протяжении нескольких поколений. Их семьи могли дать им самое лучшее образование, начиная с подготовительных школ, личных репетиторов и наставников, обеспечивавших им поступление в лучшие университеты.

    Брилл вспоминает, как еще будучи учащимся подготовительной школы, встретился с Р. Инсли Кларком – младшим – деканом Йельского университета, ведающим приемом новых студентов. После краткого собеседования Кларк заверил Брилла, что его примут в Йель, поэтому нет необходимости подавать заявления в какие-то другие заведения. Брилл пишет: «В то время я еще не знал, что стану частью революции, возглавляемой Кларком по прозвищу Чернила. Я должен был стать одним из тех, кого называли „чернильные мальчики“ (а впоследствии и девочки)».

    Группа университетских руководителей, которая проводила собеседования с перспективными учениками, получила указание «без сомнений принимать на учебу кандидатов с относительно низкими академическими показателями, но выдающимися личными качествами, отдавая им предпочтение перед серыми и тусклыми личностями с высокой успеваемостью».

    Один из йельских деятелей заартачился по поводу допуска к учебе бедных юношей разных рас:

    
Давайте вернемся к основам. Вы принимаете в университет представителей совершенно чуждого нам класса… Вы говорите о лидерах из числа евреев и выпускников государственных школ. Взгляните на тех, кто сидит за этим столом. Это американские лидеры. Среди нас нет евреев и нет выпускников государственных школ.

    
Он проиграл, и дети разного цвета кожи, окончившие государственные школы, начали появляться в стенах Йельского и других именитых университетов.

    Это та самая группа выходцев из бедноты и среднего класса, отличавшихся выдающимися способностями, которая сегодня правит миром: Барак Обама, Билл Клинтон, Хиллари Клинтон, Бен Бернанке и другие.

    Это новая элита, не унаследовавшая от предков огромных состояний. Это люди, которым пришлось немало потрудиться, чтобы попасть в лучшие учебные заведения и скопить богатство.

    Данная тема вызывает у Брилла тревогу:

    
     Многие талантливые и полные энтузиазма люди, преследуя свою американскую мечту, использовали то, что делает Америку великой, – Первую поправку к Конституции США, правовые процедуры, финансовую и юридическую изобретательность, свободу рынка и торговли, меритократию и даже демократические основы. И им это удалось, но лично для себя. А затем они совершили беспрецедентный в истории шаг: сумели консолидировать свои прибыли, перехитрить и перетянуть на свою сторону силы, которые могли бы оказать на них сдерживающее воздействие, и втащили за собой лестницу, чтобы никто не мог покуситься на их успехи или поставить под сомнение их превосходство.

     ПЕРЕВОД: Эти умные, трудолюбивые и мотивированные детишки из бедноты и среднего класса реализовали американскую мечту, а потом изменили законы и финансовую систему, чтобы остальные не могли последовать за ними. Единственный способ, позволяющий обычному человеку обрести такой же статус, состоит в том, чтобы стать одним из них и для начала попасть в правильную подготовительную школу.

    

    Брилл высказывает свои соображения по поводу конца демократии.

    
     В результате их умственных усилий, устремлений, ресурсов (и определенной доли привилегий, так как, хотя эти карьеристы имели достаточно скромные начальные условия, они были в основном белыми мужчинами) Америка практически лишилась своего самого амбициозного и гордого идеала – баланса (хотя и несовершенного и подвергаемого сомнению) между мотивирующим неравенством в достижениях в условиях конкурентной экономики и сплачивающим общество равенством, провозглашаемым демократией. В начавшейся полвека назад борьбе победили карьеристы.

     ПЕРЕВОД: «К чертям демократию. Я свое получил». Вот почему социализм становится в Америке все популярнее. Вот почему я видел в Хило так много магазинов, принимающих карточки ЕВТ. Вот почему неглупый стоматолог накопил задолженность более 1,2 миллиона долларов и не знает, как их отдавать. Вот почему студенческая задолженность, составляющая свыше 1,5 триллиона долларов и продолжающая расти, является самым крупным активом американского правительства. Вот почему Америка стала страной-должником и вынуждена печатать все новые деньги, чтобы расплатиться с долгами. Вот почему в школах отсутствует финансовое образование.

    

    Финансовая неграмотность населения очень выгодна тем, кто знает, как печатать деньги.

    
Хорошие новости

    Мне повезло, что бедный папа не имел возможности послать меня в частную подготовительную школу. Только благодаря осознанию того факта, что я беден (по крайней мере, относительно своих одноклассников в начальной школе), мне захотелось узнать что-то новое о деньгах. А мудрость бедного папы позволила ему дать мне совет пойти по стопам трех мудрых волхвов и найти настоящего учителя.

    
Как стать учеником настоящего учителя

    В девять лет я стал учеником богатого папы. Наем в ученики и подмастерья издавна был методом получения реального образования. Этот метод работал, потому что большинство учеников брали уроки у настоящих, а не у фейковых учителей. Например, в Средние века, чтобы стать кузнецом, надо было наняться в подмастерья к настоящему кузнецу.

    Два-три раза в неделю после уроков я шел к богатому папе и бесплатно работал в его офисе. Его сын Майк и я выносили мусор, приводили в порядок помещение и выполняли другие работы, которые можно было доверить девятилетним детям. Примерно через час богатый папа выносил игру Monopoly и мы садились за стол. Мы не просто бросали кубик и передвигали фишки. Богатый папа учил нас, заставлял думать, прежде чем сделать ход, и доступным для детей языком объяснял суть финансовых стратегий.

    По мере того как мы становились старше, выполняемые нами задания имели все большее отношение к бизнесу и инвестированию, но все всегда заканчивалось игрой в Monopoly, которая давала нам финансовое образование на будущее.

    Богатый папа регулярно брал своего сына и меня посмотреть, как выглядят его «зеленые домики» из Monopoly в реальности. Так мы на практике постигали то, чему научились в ходе игры. В 1966 году, когда мне было 19 лет, я вернулся в Хило из Нью-Йорка, где проходил в то время учебу, и увидел большой «красный отель» богатого папы, который действительно стоял посреди пляжной зоны Вайкики.

    Когда люди спрашивают меня, чем я сегодня занимаюсь, я отвечаю: «Играю в Monopoly, но в реальной жизни».

    Сегодня у нас с Ким свыше 6500 «зеленых домиков», которые мы сдаем в аренду, и несколько «красных отелей», а также поле для гольфа и нефтяные скважины.

    Судьбе было угодно, чтобы я не оказался в подготовительной школе вместе со своими богатыми сверстниками, а последовал совету отца и пошел в ученики к настоящему учителю.

    Если бы мой бедный папа был богат, то, возможно, я окончил бы частную подготовительную школу и никогда не научился бы зарабатывать богатство.

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Вы говорите, что финансовая система стала инструментом манипуляций, и в этом я с вами соглашусь. Но как может получить от нее выгоду обычный среднестатистический человек? Есть ли способ повернуть игру в свою пользу?

     Гленн Б., Германия

     Ответ: Меня часто спрашивают: «Что вы можете посоветовать среднестатистическому инвестору?» Мой ответ: «Не будьте среднестатистическим».

     
Вопрос: Что нужно, чтобы поверить в банковскую систему и иметь возможность положиться на нее как в обычных условиях, так и во время кризиса?

     Джеффри Т., Малайзия

     Ответ: Существует разница между понятиями «вера» и «доверие». Я верю, что банками движет алчность и они преследуют собственные интересы. Я не доверяю банковской системе и допускаю, что она не заботится о своих клиентах.

     
Вопрос: Насколько позитивно вы оцениваете долгосрочные перспективы Соединенных Штатов? Какие альтернативные области инвестирования в других странах мира вы могли бы предложить?

     Уэнделл М., США

     Ответ: Соединенные Штаты Америки – самая великая и богатая страна в современной истории. Я счастлив, что родился в Америке и воевал во Вьетнаме, чтобы послужить своей стране.

     Проблема в том, что мир меняется. А наши лидеры, образовательная система и большинство населения меняются недостаточно быстро.

     Вот почему я призываю тех, кто читает мои книги, слушать радиошоу «Богатый папа» и посещать наши семинары. Я не утверждаю, что знаю все ответы, и не настаиваю на своей правоте, а просто говорю, что все мы должны сохранять бдительность и готовиться к переменам.

     
Вопрос: Почему вы полагаете, что криптовалюта – это менее фейковые деньги, чем те, которыми мы обычно пользуемся? Вы ведь знаете, что большинство находящихся в обращении денег не напечатано, а находится в электронной форме? Получается, что кибервалюта соперничает с криптовалютой?

     Роберта Н., Мексика

     Ответ: Я не эксперт по криптовалюте, но понимаю, что технология блокчейн – это настоящая технология. Она заслуживает больше доверия, чем человеческая сущность.

     Деньги зависят от доверия, и я испытываю больше доверия к блокчейну, чем к людям.

     
Вопрос: Я живу в Эфиопии. Можно ли сказать, что фейк пронизал все экономические системы мира? Моя страна быстро развивается, но в ней еще существует множество несовершенных экономических систем.

     Семегн Т., Эфиопия

     Ответ: Эфиопия, как и весь африканский континент, обладает большими богатствами. Именно поэтому европейцы несколько веков назад колонизировали Африку. Проблема в том, что европейцы создали плохую образовательную систему, и в результате богатую страну на богатом континенте населяют люди, испытывающие финансовые трудности.

     
Вопрос: Почему на деньгах написано «Мы уповаем на Бога»? Должны ли эти слова вызывать веру в фейковые деньги вместо божьих денег – золота?

     Бенни Дж., Индия

     Ответ: Рад, что вопрос, который я сам часто задаю, волнует и других людей. Как бы вы сами на него ответили? Почему власти заявляют об уповании на Бога, а не на правительство?

     Но важнее всего то, на кого или на что уповаете вы сами.
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     Глава 8

     Возвращение в школу. Борьба с фейками
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Третьего января 1973 года наш самолет приземлился на базе ВВС Нортон в Калифорнии. На борту находилось около 200 солдат, возвращавшихся из Вьетнама. Я, как офицер, отвечал за 16 морских пехотинцев с нашего вертолетоносца.

    Первым делом мы увидели поджидавшую нас большую толпу демонстрантов, протестующих против войны. Дождавшись, пока мои подопечные получат свои рюкзаки, я пожал им руки и пожелал всего наилучшего после возвращения домой. Вместе с ними мы прослужили один год во Вьетнаме.

    Хор голосов протестующих становился все громче по мере того, как мы подходили к воротам базы. На лицах своих солдат я видел страх и напряжение. Видеть американцев, протестующих против войны, было для них страшнее, чем столкнуться лицом к лицу с Вьетконгом.

    Я должен был что-то сказать, прежде чем мы минуем демонстрантов. Остановившись у самых ворот, я обратился к своим солдатам: «Помните, что именно за это мы и воевали: за свободу слова, за их право называть нас убийцами и насильниками». Молодые люди кивнули, мы распрощались и вышли за ворота, протискиваясь сквозь толпу людей, которые кричали и плевали на нас. Больше я с этими солдатами никогда не встречался.

    
Совет бедного папы

    Мне повезло, что я попал на авиабазу Корпуса морской пехоты в Кано на Гавайях, меньше чем в часе езды от дома своего отца в Оаху. По контракту мне еще оставалось служить около полутора лет в морской пехоте.

    Когда я приехал к отцу, тот первым делом спросил о моих планах. Его интересовало, не собираюсь ли я сделать военную карьеру, заключив контракт на 20 лет, не хочу ли стать пилотом гражданских авиалиний или вернуться в компанию Standard Oil в Сан-Франциско и продолжать плавать на нефтяном танкере третьим помощником капитана. Я сказал ему, что у меня впереди полтора года, чтобы подумать о своем будущем.

    Работая в сфере образования, отец предложил мне подумать о получении степени магистра, а может быть, и доктора, как он сам сделал в свое время. Спустя несколько месяцев я поступил на вечерние курсы при Гавайском университете по программе МВА.

    
Совет богатого папы

    Богатый папа был рад меня видеть.

    Когда я показал ему золотую монету и рассказал, как летал за золотом через линию фронта, он только сказал:

    – Ты свихнулся.

    Я попросил его порекомендовать мне что-нибудь на будущее, и он сказал:

    – Учись инвестировать в недвижимость.

    На вопрос, почему именно в недвижимость, он ответил:

    – Учись использовать долги вместо денег.

    Мы с богатым папой долго беседовали о президенте Никсоне и его решении упразднить золотое обеспечение доллара. Он объяснил, в чем заключался смысл его письма, которое он послал мне во Вьетнам и в котором были слова: «Будь внимателен: мир накануне перемен».

    Богатый папа предполагал, что доллар теперь навечно превратится исключительно в долговую расписку. Никсон и любой другой, кто придет к власти, никогда не вернут его к золотому стандарту. Если доллар и будет обеспечиваться золотом, то лишь на 20 процентов, а остальные 80 останутся долговым обязательством.

    – Как это понимать? – спросил я.

    – Это значит, что деньги представляют собой долговую расписку, – ответил он. – Федеральный резервный банк и Казначейство США будут всех побуждать влазить в долги. Если люди не будут брать в долг, экономика перестанет расти.

    У богатого папы с финансами все обстояло хорошо и в те времена, когда доллар был обеспечен золотом. Он умело использовал долги. В 1973 году, когда доллар на 100 процентов превратился в долговое обязательство, он решил, что сможет стать еще богаче.

    Но вместе с тем богатый папа испытывал беспокойство. Когда я сидел в его офисе в Вайкики в своей военной форме, он вдруг спросил:

    – У тебя есть кредитка?

    – Да, – ответил я. – Мне выдали на базе.

    – Они выдали тебе кредитную карту?

    – Да, всем офицерам выдали. Финансисты на базе хотят, чтобы мы рассчитывались ею за покупки.

    – Интересно, – ухмыльнулся богатый папа.

    – Почему? – поинтересовался я.

    – Вот так и создаются деньги. На твоей кредитке нет никаких денег. И в банке у тебя их тоже может не быть. Деньги создаются из воздуха в тот момент, когда ты что-то оплачиваешь карточкой.

    Некоторое время я молчал. До меня начало доходить. Я спросил:

    – Так вот почему ты писал, что мир меняется и чтобы я был внимательнее?

    Богатый папа кивнул и сказал:

    – У миллионов людей наступят перемены в жизни из-за этих кредитных карточек. Миллионы начнут покупать дома и машины в долг. Им придется работать еще усерднее, но они будут становиться все беднее, потому что не научились пользоваться долгами.

    – Значит, ты поэтому советуешь мне заняться недвижимостью? Чтобы научиться использовать долги вместо денег? – спросил я.

    Богатый папа некоторое время помолчал, прежде чем дать ответ, а потом сказал:

    – Недвижимость всегда будет основой богатства. Она схожа с золотом и серебром. Слово «риелтор» происходит от испанского real, что означает «королевский». Короли во все времена ценили землю, золото и серебро. Если ты научишься использовать долги вместо денег и начнешь покупать «королевскую» собственность в долг, как я, то станешь очень богатым и умным. А если будешь залезать в долги, чтобы купить пассивы, то присоединишься к миллионам бедняков и людей из среднего класса, которые тратят свою жизнь, работая за фейковые деньги на «королей», владеющих банками, и никак не могут рассчитаться с долгами.

    Я сидел молча и чувствовал себя преступником из-за того, что купил себе золотую монету. Пора было подумать о том, чтобы покупать недвижимость в долг.

    – А если я решу вообще обходиться без долгов? – спросил я. – Можно ведь жить и без них?

    – Для большинства людей это самый разумный выбор, – улыбнулся богатый папа. – Если ты не хочешь учиться использовать долги вместо денег, то держись от долгов подальше. Долги очень опасны. Это как заряженное ружье. Они могут и убить, и защитить тебя.

    Я знал, что богатому папе еще есть что сказать, поэтому спросил:

    – А что будет, если я решу научиться использовать долги для бизнеса?

    – Посмотри на отель, в котором ты сейчас сидишь. Неужели ты считаешь, что я мог купить его за миллион долларов только на собственные сбережения?

    – Нет, – мотая головой, ответил я.

    – За отель на пляже Вайкики я заплатил меньше миллиона. А сколько, по-твоему, он будет стоить через 10 лет, если правительство продолжит печатать деньги?

    – Не знаю.

    – Если ты будешь усердно работать, платить налоги, экономить и копить деньги, то сможешь ли ты позволить себе купить этот отель через 10 лет?

    Я действительно не знал, что сказать. Мне нечего было ответить на его вопрос.

    – Или, может, ты думаешь, что твои сослуживцы, устроившиеся в какую-нибудь авиакомпанию после службы пилотами в морской пехоте, через 10 лет смогут купить этот отель?

    И опять у меня не было ответа. Тем временем богатый папа продолжал:

    – Тем временем японцы едут сюда табунами. У них достаточно денег, поэтому они скупают весь Вайкики и остальные Гавайи. Ты хочешь работать на японцев? Ты думаешь, что сможешь позволить себе купить недвижимость на Вайкики через 10 лет? Дом у океана?

    До меня начал доходить смысл лекции богатого папы. Я спросил:

    – Ты научишь меня инвестировать в недвижимость?

    Богатый папа покачал головой:

    – Я вкладываю деньги в недвижимость, а не занимаюсь обучением. Кроме того, я сам студент, постоянно берущий уроки в этой области. Если хочешь стать профессиональным инвестором, то тебе тоже предстоит стать пожизненным студентом. Использование долгов вместо денег – опасная и рискованная игра. Если ты не готов учиться всю жизнь, не покупай недвижимость в долг.

    Мне нужно было как следует подумать. Я не любил школу. Мысль о том, чтобы учиться до конца жизни, меня отнюдь не привлекала. Видя мою нерешительность, богатый папа спросил:

    – А будучи летчиком, ты разве не должен был все время учиться пилотажу?

    – Постоянно, – кивнул я. – Я летаю уже пять лет, но мне все время приходится повышать квалификацию и решать все более сложные пилотажные задачи.

    – Инвестирование в недвижимость ничем от этого не отличается. Я тоже постоянно учусь. Поэтому сегодня я и владею отелем на пляже Вайкики. Всё как в Monopoly. Когда вы с Майком были детьми, у меня были маленькие «зеленые домики». Сегодня у меня «красный отель». Если бы я непрерывно не учился, то не сидел бы сейчас в офисе на пляже.

    После долгого молчания я сказал:

    – Я запишусь на курсы инвесторов в недвижимость.

    Богатый папа улыбнулся, и на этом наша встреча закончилась.

    
Моя программа МВА

    Теперь мне нужно было прислушиваться к обоим папам. Бедный папа предлагал получить степень магистра и доктора. Богатый папа настаивал на курсах недвижимости.

    Добиться зачисления на программу МВА было несложно. В Корпусе морской пехоты был офицер, отвечавший за повышение квалификации. Все, что мне было нужно, – это зайти к нему в кабинет и оставить заявление.

    В армии не было курсов по инвестированию в недвижимость, поэтому мне пришлось искать их самостоятельно. В Корпусе морской пехоты были курсы по инвестированию в акции, но не в недвижимость. А мне хотелось заниматься именно недвижимостью, так как надо было научиться вкладывать долги вместо денег.

    Менее чем через два месяца меня зачислили на курсы по программе МВА при Гавайском университете. Занятия были дважды в неделю по вечерам и весь день в субботу. Это означало, что нужно прекращать полеты и вновь садиться за парту.

    Мне никогда не нравилась традиционная школа, но зато очень нравилась летная. В летной школе у нас были настоящие учителя – действующие пилоты. Мы изучали теорию и летали. Чем больше развивались наши навыки пилотирования, тем квалифицированнее становились и инструкторы. Мы видели, как они умеют летать, потому что поднимались в воздух вместе с ними. Они были похожи на мистера Эли – нашего школьного учителя в пятом классе. Такие учителя умеют вдохновлять и подбадривать учеников, чтобы им хотелось получать знания и становиться умнее.

    Курсы по изучению систем вооружения были еще интереснее. Летать с вооружением – это все равно что сесть на совершенно другой тип летательного аппарата. И тактика, и стратегия боевого пилотирования были совсем другими. Наши инструкторы только что вернулись из Вьетнама.

    Когда мы проводили учебные стрельбы и запуски ракет, инструкторы стреляли первыми, чтобы показать нам, что сами умеют делать то, чему учат нас. Если мы промахивались, инструкторы не ругались, а просто говорили: «Развернись и попробуй еще раз». И мы пробовали. Еще и еще. По многу раз, пока не научились стрелять так же хорошо, как они. Вот почему мне нравилась летная школа. Я любил ее, потому что наши инструкторы были реальными учителями, готовившими нас к настоящей войне.

    А вот учиться в аудитории по программе МВА мне не нравилось. Я чувствовал себя так, словно опять вернулся в школу. Однажды мое разочарование достигло высшей точки.

    – Вы когда-нибудь были бухгалтером? – спросил я нашего преподавателя, который преподавал бухгалтерский учет.

    – Да, – ответил он, – у меня степень по бухучету.

    – Я не об этом спрашиваю, – оборвал я его. – Я знаю о вашей степени, но мне хочется знать, были ли вы настоящим бухгалтером… в реальном мире?

    – Нет, – признался он после довольно продолжительной паузы. – Я начал преподавать сразу по окончании учебы. Сейчас я бакалавр, но заканчиваю магистратуру.

    – Оно и видно, – заметил я.

    – А вы бухгалтер? – спросил преподаватель.

    – Нет.

    – Почему же вы тогда спрашиваете?

    – Потому что я вижу, что вы не знаете того, о чем говорите. Вы преподаете по учебнику, а не по жизни.

    
Ученичество

    Реальный бухгалтерский учет я постигал, еще когда был учеником богатого папы. Я работал, конечно, не бухгалтером, но несколько лет общался с его бухгалтерами. И мне было сразу видно, что наш преподаватель излагает теорию, не соответствующую реальности.

    США все еще вели войну во Вьетнаме, и морские пехотинцы были не слишком популярными личностями в академической среде. То, что я вступил в пререкания с преподавателем, также не добавило мне популярности.

    – Вы планируете быть бухгалтером? – спросил преподаватель.

    – Нет, – ответил я. – Я собираюсь стать предпринимателем и планирую нанимать бухгалтеров. Поэтому мне надо научиться задавать им умные вопросы.

    – Какой же вопрос вы хотели задать мне?

    – Да я уже задал: «Вы действительно бухгалтер? У вас есть опыт работы в реальной жизни?»

    Преподаватель застыл в изумлении, словно олень в лучах автомобильных фар. Но тут время вышло: занятие подошло к концу.

    
Урок маркетинга

    Я с нетерпением ждал занятий по маркетингу, которые также входили в программу МВА. Среди преподавателей был один очень уважаемый специалист, и я записался в его группу, чтобы чему-то научиться у настоящего эксперта в области маркетинга.

    И вновь меня ждало разочарование. Я задал тот же вопрос: «У вас есть опыт практической деятельности?»

    Гуру с гордым видом сообщил нам, что является владельцем велосипедного магазина и что наша группа имеет возможность посетить его, чтобы ознакомиться с постановкой работы на месте.

    Велосипедный магазин занимал менее 140 квадратных метров. Он был просто крошечным. На протяжении двух суббот наша группа изучала это заведение.

    Гуру учил нас не маркетингу, а мерчендайзингу. Мы расставляли велосипеды на стойках, запчасти на полках, аксессуары на стеллажах.

    Работая в свое время учеником у богатого папы в его магазине подарков, в отеле и в ресторане, я узнал о мерчендайзинге гораздо больше.

    Гуру и не мог ничему научить нас в маркетинге, потому что у него был всего один магазин. Он учил нас рекламе: как размещать объявления в местных газетах и журналах.

    Таким образом, я получил больше знаний о маркетинге, работая бесплатно в гостиницах и ресторанах своего богатого папы.

    Но я купил у этого преподавателя велосипед. Он умел продавать, а это умение является частью маркетингового процесса. Он предложил нашей группе специальную студенческую скидку, и многие из нас приобрели себе новые велосипеды.

    Когда я рассказал богатому папе о новом велосипеде, своем преподавателе по маркетингу и его крошечном магазине, тот расхохотался и сказал:

    – У тебя очень ушлый учитель. Он преподает маркетинг всему университету, приглашая студентов к себе в магазин, чтобы изучить организацию его работы. И что в результате? Ты и твои однокашники покупаете велосипеды. Этот парень – блестящий маркетолог.

    Велосипед был отличный. Я ездил на нем по авиабазе почти каждый день. Действительно, мой преподаватель был настоящим гуру маркетинга.

    
Семинар по недвижимости

    Однажды вечером я смотрел телевизор и мое внимание привлекла реклама семинара, на котором слушателей обещали научить приобретать недвижимость без предоплаты.

    Несколько дней спустя я в числе прочих 300 участников присутствовал на «бесплатном» семинаре в красивом зале одного из отелей Вайкики. В придачу к семинару предлагался еще трехдневный курс по вложениям в недвижимость, за который я выложил 385 долларов.

    Мой бедный папа верил в школу. Он не посещал семинары, так как считал их обдираловкой. Согласен, некоторые из них действительно можно так назвать. Но и школа школе рознь.

    Мой богатый папа посещал только семинары. По его словам, они нравились ему своей «краткостью и конкретикой». Он приходил на них только для того, чтобы узнать что-то новое по конкретной теме, которая его интересовала, а не получить какой-то диплом или степень.

    Уоррен Баффет окончил колледж и не делает из этого секрета. Однако он не выставляет свой диплом напоказ. Зато с гордостью демонстрирует сертификат, полученный на курсах публичных выступлений Дейла Карнеги. Для него умение выступать перед публикой, не испытывая дрожи в коленях и в голосе, – это бесценный навык, без которого не обойтись, если хочешь собирать с инвесторов миллиарды долларов.

    
Настоящий учитель по недвижимости

    Из 300 участников бесплатного вводного семинара на трехдневные курсы записалось лишь около 30. Преподаватель производил впечатление. Он был одет как бы небрежно, но со вкусом. Он не носил галстук, но его пиджак спортивного покроя, брюки и туфли выглядели дорого. На мой взгляд, именно так и должен был выглядеть настоящий инвестор в недвижимость.

    Спросите любого, кто служил в армии, о том, какое значение имеет опрятный и ухоженный внешний вид. Большинство военных с гордостью носят форму. Она всегда наглажена, а обувь вычищена до блеска.

    Наши преподаватели на курсах МВА выглядели как учителя. Они выглядели дешево, неряшливо и старомодно, как слегка принарядившиеся хиппи, которыми многие из них и были на самом деле. Преподаватели не производили впечатления преуспевающих людей.

    Наш преподаватель по недвижимости начал с показа слайдов, на которых были изображены его реальные объекты инвестирования и цены на них. Он поделился с нами информацией о размере своих доходов, их источниках и тех трудностях, которые приходится преодолевать для их получения.

    Он также показал, на какой недвижимости терял деньги, рассказал о допущенных ошибках и о том, какие уроки он из них извлек.

    Этот преподаватель был настоящим. Он не пришел к нам продавать недвижимость и не учил продавать велосипеды.

    Этот человек был искренним. Он показал нам свой заверенный аудитором личный финансовый отчет. У него не было необходимости заниматься преподаванием, чтобы заработать себе на жизнь. И хотя курсы были платными, ему эти деньги были не нужны. Он пришел к нам, чтобы учить.

    Так началась наша учеба. В течение этих трех дней мы с головой окунулись в реальные сделки, реальные проблемы, реальные трудности и слушали о реальных жуликах, с которыми ему приходилось сталкиваться за свою 24-летнюю карьеру реального инвестора в недвижимость.

    Этот преподаватель учил нас видеть то, чего не замечает большинство инвесторов-любителей, – строить беседы на финансовые темы с продавцами, банкирами и инвесторами.

    Последний день он посвятил тому, как надо вести переговоры об освобождении от предоплаты, чтобы не приходилось выкладывать за недвижимость собственные деньги.

    К концу третьего дня вся группа была полна энтузиазма и радостного возбуждения. Теперь я начал понимать, почему богатый папа частенько говорил: «Чтобы стать богатым, тебе не нужны деньги».

    Последние два часа мы посвятили обзору пройденного, а также вопросам и ответам. Прежде чем завершить занятие, преподаватель сказал:

    – А теперь начинается настоящая учеба.

    Озадаченные слушатели спросили, что это значит. Ведь курсы окончены.

    Но он ответил:

    – Учеба начнется, как только вы выйдете в реальный мир. Ваша задача – найти 100 потенциальных объектов недвижимости для инвестирования в течение 90 дней. Составьте аналитическую справку на каждый объект объемом в одну страницу. Вы не обязаны что-либо покупать. Но если вы найдете прекрасный объект для инвестирования, то вам хватит и энергии, и энтузиазма, чтобы приобрести его, даже не имея денег.

    Тридцать участников разбились на группы по 3–5 человек и договорились справиться с заданием за 90 дней.

    Как вы, вероятно, догадываетесь, реальная жизнь всячески мешала нашему обогащению. Я полагаю, что только три участника из тридцати полностью справились с заданием. И это позволяет лучше понять человеческую натуру. Богатство требует тяжелого труда и дисциплинированности.

    По прошествии 90 дней я уже точно знал, какой из 100 объектов был самым лучшим. Это был кондоминиум с одной спальней и одной ванной на пляже острова Мауи.

    Застройщик разорился. Банк был готов распродать его недвижимость по демпинговым ценам. Цена на эту квартиру составляла 18 тысяч долларов. Мне нужно было только внести 10 процентов в качестве авансового платежа. На остальную сумму банк давал кредит.

    Я немедленно пустил в ход свою кредитную карту и заплатил 1800 долларов.

    Это была чистая сделка с бесконечной прибыльностью, потому что я не вложил ни копейки собственных денег и взял полностью в долг недвижимость, которая давала чистый ежемесячный доход в размере 25 долларов.

    Спустя несколько дней я прекратил учебу по программе МВА.

    
«Это невозможно»

    Куда бы я сегодня ни приехал, люди везде твердят одно и то же: «Здесь такую сделку совершить невозможно».

    Они правы. Для них подобные сделки с бесконечной прибыльностью невозможны, но другие с ними справляются.

    Главная причина невозможности заключается в том, что и сами они, и их родители учились в школе.

    Если вы взглянете на конус обучения, приведенный ниже, то увидите, что школа делает большинство людей бедными.

    
Как определить разницу между настоящими и фейковыми учителями

    Фейковые учителя учат по книгам. А настоящей школой является только реальная жизнь.
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Настоящие учителя учат на реальном опыте, на собственных ошибках и побуждают учащихся делать то же самое.

    
ПЕРСОНАЛЬНОЕ УПРАЖНЕНИЕ:

    Перечислите трех фейковых учителей, которые встречались вам в жизни, и предметы, которым они вас обучали:
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Перечислите трех настоящих учителей, которые встречались вам в жизни, и предметы, которым они вас обучали:
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Какие знания вы получили от настоящих учителей?
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     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Как бы вы могли одним словом или фразой описать, что дала вам служба в морской пехоте?

     Марко Ч., Италия

     Ответ: Отличный вопрос. Учась в школе, я знал, что меня подстерегают неприятности. Я любил серфинг, поэтому часто прогуливал школу. Я был разгильдяем и клоуном. Я не хотел взрослеть и «как следует учиться, найти себе хорошую работу, усердно трудиться…» и т. д.

     Будучи школьником, я больше всего ценил свободу.

     Многие из моих школьных друзей, которые тоже предпочитали свободную жизнь серферов, попали в тюрьму, стали наркоманами или умерли молодыми. Один покончил с собой, второй разбился на мотоцикле, двое погибли в автокатастрофе, сев пьяными за руль.

     Поэтому, как бы странно это ни звучало, я решил, что если хочу быть свободным, то… надо идти в военное училище и на службу в Корпус морской пехоты.

     В воскресной школе меня учили, что «слово стало плотью». Военное училище и служба сделали для меня плотью такие слова, как «миссия», «долг», «честь», «смелость», «уважение», «дисциплина» и «устав».

     Для большинства людей в гражданской жизни эти слова остаются лишь словами, простым сотрясением воздуха. За ними ничего не стоит. Но если эти слова не становятся плотью, то на первый план выходят «трудоустроенность», «зарплата» и «пенсия», а не реальная свобода.

     Вот почему я благодарен своему училищу и морской пехоте. Эти слова стали для меня реальностью. Они стали мною и придали мне духовных сил. А духовные силы необходимы для обретения реальной финансовой и особенно личной свободы.

     Богатый папа часто говорил: «У тебя не будет личной свободы, пока ты не достигнешь финансовой свободы».

     
Вопрос: Как вы думаете, почему богатый папа был в состоянии предсказывать будущее во времена экономической неопределенности?

     Адонис К., Греция

     Ответ: Богатый папа учил своего сына и меня, что «предприниматели должны задумываться о будущем… потому что его конкуренты – это и есть его будущее».

     Основатель компании Intel Энди Гроув так говорил о будущем в бизнесе: «Выживут только параноики».
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     Глава 9

     Как поймать много рыбы. Умение видеть невидимое
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Богатый папа часто говорил: «В чистой воде рыбу не поймаешь. Ее надо ловить в мутной воде».

    В одной из предыдущих глав я писал: «Дать человеку рыбу легче, чем научить ее ловить».

    Почему? Потому что наука рыбной ловли нелегка.

    Любая учеба сопряжена с трудностями. Взять, к примеру, гольф. В теории это очень простая игра. В отличие от бейсбола, удар в гольфе наносится по неподвижному мячу. И все же гольф – одна из самых сложных игр в мире, особенно если вы хотите добиться в ней мастерства. Чтобы стать Тайгером Вудсом, Рори Макилроем или Филом Микельсоном, нужна сверхчеловеческая целеустремленность и готовность идти на жертвы. Одного таланта здесь мало.

    То же самое можно сказать и о денежных играх.

    Благосостояние делает людей мягкими, слабыми и ленивыми. И это касается не только американцев. Такое можно наблюдать повсюду в мире. Особенно это заметно в свете необузданной порочности в правительстве, бизнесе, спорте, политике и даже религии. Сегодня каждый ребенок считает, что вправе претендовать на награду. Каждый полагает, что ему все всё должны. Учащимся нужны специально оборудованные помещения и пространства, где они могли бы быть надежно отгорожены от идей, которые затрагивают чувствительные струны души и ставят под сомнение убеждения. И в то время, когда разрыв между богатыми и всеми остальными продолжает расти (при этом каждый хочет быть богатым), многие искренне считают, что имеют право на богатство. Это можно понять. Богатый папа говорил:

    
Деньги – как наркотик. Без финансового образования у людей развивается зависимость от них. Деньги приносят им счастье. Деньги решают проблемы. Деньги утоляют боль. Сегодня миллиарды людей выработали в себе привычку к быстрым решениям и временным радостям, которые дают им деньги. Проблема лишь в том, что за каждой эйфорией следует ломка и наркоманы вновь возвращаются к работе, чтобы насытить свою болезненную страсть. Ради этого они готовы на все.

    
Когда в 1971 году Никсон отменил золотое обеспечение доллара, денежная болезнь, подобно наркотику, распространилась по миру. Как предупреждал богатый папа, «испорченные деньги порождают испорченных людей».

    
Коррупция в раю

    Политика – грязная игра. Мой бедный папа был честным человеком. Ему претила коррупция на государственной службе. Добравшись до вершины карьерной лестницы, он, будучи членом Кабинета губернатора штата Гавайи, нетерпимо относился к коррупции.

    Вместо того чтобы смириться, отец выступил против своего босса, губернатора (демократа), в ходе предвыборной гонки 1970 года.

    Я как раз находился в летной школе в Пенсаколе, штат Флорида, когда отец позвонил и сообщил мне, что собирается баллотироваться от Республиканской партии на пост вице-губернатора. Он сказал: «Я сомневаюсь, что мы победим, но я не смогу себе простить, если не попытаюсь».

    Отец передал телефонную трубку маме, и мы обсудили с ней ее страхи и тревоги. Она была обеспокоена тем, что отец может потерять работу и деньги. Мама сказала: «Республиканцы обещают, что устроят папу на работу в Калифорнии. Может, даже профессором Стэнфордского университета.

    Тогда папе едва перевалило за пятьдесят, а маме еще не было пятидесяти. Им бы еще жить да жить! Под конец нашего телефонного разговора я пожелал им удачи и силы, так как они вступали в грязный мир политики. Губернатор в прошлом был офицером полиции, и все знали, что его друг – также бывший полицейский – возглавлял, по слухам, организованную преступность на Гавайях.

    Когда отец, как и ожидалось, проиграл выборы, губернатор сообщил ему, что он больше никогда не будет работать в правительстве Гавайев.

    Для мамы с папой это была катастрофа. Политические игры оказались куда более жестокими, чем они могли предполагать. Те, кого они считали верными друзьями, отвернулись от них и начали распространять лживые слухи, обвиняя отца в коррупции.

    Мама умерла от сердечного приступа спустя два месяца после выборов. Ей было всего 48 лет. Неудивительно, что о работе, обещанной республиканцами в Калифорнии, так никто и не вспомнил. Мой отец досрочно вышел на пенсию и вложил все свои сбережения во франшизу компании, торговавшей мороженым. Этот бизнес обанкротился менее чем через год. Отец не был бизнесменом. Он умер в совершенно подавленном состоянии в 1991 году, спустя 21 год после выборов.

    
Правда выплывает наружу

    В 2015 году Джеймс Дули, бывший репортер местной газеты Honolulu Advertiser, специализировавшийся на журналистских расследованиях, опубликовал книгу «Солнечное небо – темные личности: копы, киллеры и коррупция на Гавайях» (Sunny Skies, Shady Characters: Cops, Killers, and Corruption in the Alloha State).

    В книге поименно перечисляются коррумпированные деятели культуры, полицейские, киллеры и гавайские деятели, включая губернатора и членов попечительского совета школы Камехамеха – одной из самых богатых школ в мире. Дули пишет о взаимоотношениях между судьями, политическими лидерами, профсоюзными деятелями, ведущими телевизионных шоу, а также представителями японской, гавайской, китайской и итальянской мафии. Он также упоминает о нескольких телах, найденных в неглубоких могилах.

    Джеймс Дули написал о той самой коррупции, которую не переваривал мой отец. Он даже назвал имена некоторых моих одноклассников и бывших друзей отца.

    Я встретился с Дули на Гавайях, чтобы поблагодарить его за книгу и сказать, что мне хотелось бы, чтобы отец дожил до этого времени и смог ее прочитать. Когда я спросил его, почему после всех этих разоблачений он до сих пор жив, Дули улыбнулся и сказал: «Сегодня коррупция разрослась настолько, что стала уже частью жизни, поэтому моя книга никого не волнует».

    Президент Барак Обама был первым и единственным президентом США родом с Гавайев.

    Самое время напомнить читателям, что у меня нет никаких политических или религиозных привязанностей либо программ. Как и мои папы, я ненавижу коррупцию, лень и уверенность многих в том, что им все всё должны. И вот еще в тему: журнал Forbes как-то назвал Гавайи Гавайской народной республикой.

    
Не пытайся изменить мир… изменись сам

    Президент Джон Кеннеди приписывал Эдмунду Берку (1729–1797) следующую цитату (хотя есть и иные мнения о ее происхождении): «Для торжества зла необходимо только одно условие: чтобы хорошие люди сидели сложа руки». Я думаю, вы согласитесь со мной, что сегодня многие хорошие люди делают очень мало.

    За те три лета, в течение которых я был учеником Баки Фуллера, он часто говорил о том, что мафия стала неотъемлемой частью американской политики. Роберт Кеннеди, брат президента, в свою бытность генеральным прокурором США смело выступил против Джимми Хоффы и его профсоюза, обвиняя их в сотрудничестве с мафией.

    Роберт Кеннеди был убит в 1968 году, выиграв предварительные выборы в Калифорнии на пост президента от Демократической партии. Джимми Хоффа исчез. Его тело так и не было обнаружено.

    
Давайте действовать сообща

    Многие говорят: «Давайте объединимся и изменим мир».

    Звучит вроде бы неплохо и разумно, но все это нереально. В наше время слишком много фейковых новостей. Сегодняшние новости рассчитаны на то, чтобы приводить людей в возбуждение, а не просвещать. Они ставят перед собой цель не объединять, а поляризовать общество. То же самое можно сказать и о школах.

    Мир сегодня слишком раздроблен. В нем слишком много ненависти, враждебности и насилия. Миллионы людей во всем мире мигрируют не по финансовым причинам, а чтобы убежать от преступлений, убийств и изнасилований.

    Коррупция стала привычной частью жизни. Закон и порядок нарушаются повсеместно. Американские города патрулируют полувоенные отряды на автомобилях с установленным на них вооружением, словно дело происходит в Ираке или Афганистане. Неужели наши города на пороге войны? Неужели это конец Американской республики?

    Возможно, вместо того, чтобы изменять мир, нам стоило бы измениться самим?

    Одна из множества причин испорченности мира заключается в испорченности наших денег. Без настоящего финансового образования люди не в состоянии разглядеть, как у них крадут деньги, а вместе с ними и жизнь, которую они проводят ради зарабатывания денег.

    Богатый папа говорил: «Рыбу в чистой воде не поймаешь. Ее надо ловить в мутной воде».

    Причина продолжающегося роста разрыва между богатыми и всеми остальными заключается в том, что без настоящего финансового образования рыба (наше население) плавает в мутной воде. Вот почему у академической элиты, взявшей под контроль правовую систему, банки и Уолл-стрит, такой богатый улов.

    В книге «Богатый папа, бедный папа», впервые опубликованной в 1997 году, используется ряд иллюстраций и

    графиков, которые богатый папа изобразил для своего сына и меня, чтобы мы могли лучше видеть в мутной воде. Если вы читали эту книгу, то должны помнить некоторые из них.

    Если вы читали мою книгу «КВАДРАНТ ДЕНЕЖНОГО ПОТОКА», то, видимо, помните это изображение.
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Поскольку богатый папа не окончил даже среднюю школу, он пользовался простыми графиками, чтобы донести до нас свои мысли. Он был уверен, что лучше один раз увидеть, чем сто раз услышать.

    Ниже я приведу еще некоторые иллюстрации, которые он нарисовал, чтобы мы с его сыном могли лучше ориентироваться в мутной воде.

    
Куда текут ваши деньги?

    Богатый папа говорил, что дом может быть и активом, и пассивом, но определить это можно, только поняв, куда текут деньги – к вам или от вас.

    Именно поэтому мы с Ким назвали разработанную нами игру «Денежный поток» (CASHFLOW®).

    Богатый папа также говорил: «Дело в том, что ученые слишком мало знают о деньгах. Они не понимают, куда текут их деньги, вот и не видят разницы».

    Для предпринимателей денежный поток – это сама жизнь. Он так же важен, как кровообращение в человеческом теле. Вы можете представить себе врача, который видит, как из раны на теле хлещет кровь на пол операционной, и только констатирует: «Да, это кровь», но при этом ничего не делает?

    Именно так поступает академическая элита по отношению к правительству и народу. Население и страна истекают кровью, а академическая элита тем временем становится все богаче и богаче с помощью нашей образовательной системы, но ничего не делает, чтобы остановить кровотечение.

    
Что такое финансовый IQ?

    Богатый папа говорил: «IQ – это мера человеческой способности решать проблемы». В академических кругах с помощью IQ измеряют способность человека решать математические, грамматические и естественнонаучные задачи. А в мире автомехаников IQ – это способность починить машину.

    Богатый папа говорил: «Финансовый IQ показывает, насколько человек способен решать денежные проблемы. Финансовый IQ измеряется в деньгах».

    Когда я окончил трехдневные курсы по недвижимости, у меня появилась способность решить проблему на 18 тысяч долларов без денег. Таким образом, если говорить словами богатого папы, мой финансовый IQ составил 18 тысяч.

    Финансовый IQ может расти, если человек практикуется. Сегодня я бы сказал, что мой финансовый IQ равен примерно 100 миллионам. Проблема на 100 миллионов долларов – это пока предел для моего финансового IQ.

    
Отрезвляющая статистика

    Газета Washington Post от 25 мая 2016 года сообщила:

    
Федеральный резерв провел опрос более 5 тысяч человек, чтобы определить, насколько меняется их личная ситуация с переменами в экономике. В результате получены следующие многозначительные статистические данные: около 46 процентов американцев утверждают, что им не хватит денег на срочные непредвиденные расходы в размере 400 долларов.

    
В настоящем финансовом образовании нет ничего сложного

    Богатый папа старался изъясняться предельно просто. Он говорил, что есть шесть слов, на которых основывается настоящее финансовое образование. Вот они:

    1. Доходы.

    2. Расходы.

    3. Активы.

    4. Пассивы.

    5. Наличные деньги.

    6. Поток.

    
Если вы читали книгу «Богатый папа, бедный папа» или играли в CASHFLOW®, то, вероятно, узнаете эти слова, которые присутствуют в финансовом отчете: доходы, расходы, активы и пассивы.

    Доходы и расходы отражаются в отчете о доходах, а активы и пассивы – в балансовом отчете. Сведения о денежном потоке можно получить в отчете о денежных потоках.

    Богатый папа часто говорил: «Мой банк никогда не спрашивает у меня табель успеваемости. Его не интересует, в какую школу я ходил и какой у меня средний балл аттестата. Когда я прихожу в банк, они хотят видеть только мой финансовый отчет. Это мой табель успеваемости в реальном мире».

    
Академическая путаница

    Если вы заглянете в толковый словарь, то прочитаете там следующие определения актива и пассива:

    
Актив, сущ. – полезная или ценная вещь, личность или качество.

    Пассив, сущ. – задолженность перед кем-либо.

    
Я хочу преподать вам несколько уроков:

    Если нет потока, то вода мутная, и в ней ничего не разглядишь.

    В 2008 году миллионы людей во всем мире потеряли свои дома, поскольку полагали, что они представляют собой актив.

    Миллионы потеряли свои дома из-за того, что академическая элита создавала фейковые активы – так называемые ипотечные ценные бумаги и кредитные дефолтные свопы.

    Небольшое финансовое образование позволило бы защитить миллионы людей от преступлений академической элиты, возглавляющей наши юридические, банковские, финансовые и образовательные учреждения.

    Если собственный дом направляет денежный поток в ваш карман, то такой дом является активом.

    Если дом направляет денежный поток из вашего кармана, то такой дом является пассивом.

    В 2008 году миллионы людей потеряли свои дома, потому что они представляли собой пассив.

    
Мутная вода

    Сегодня учителя нередко говорят школьникам: «Образование – это ваш актив. Оно поможет вам найти высокооплачиваемые рабочие места».

    Сегодня можно услышать, как брокеры по недвижимости говорят покупателям: «Ваш дом – это ваш актив».

    Сегодня финансовые консультанты часто говорят своим клиентам: «Ваша пенсионная программа 401(k) – это ваш актив».

    Однако если убрать муть из воды, то вы сможете определить, куда направлен денежный поток, и вам станет ясна истина.

    
Следуйте за деньгами
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Средний класс – это актив для правительства, Уоллстрит и банков. Понаблюдайте за направлением денежных потоков у богатых людей по сравнению со средним классом.
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Заметьте, что у богатых денежные потоки направлены в графу активов.

    
УРОКИ

    Настоящее финансовое образование учит богатых направлять денежный поток в графу активов.

    Фейковое финансовое образование направляет денежные потоки из карманов бедняков и среднего класса в карманы тех, кто печатает фейковые деньги, то есть академической элиты.

    Фейковое финансовое образование делает воду мутной.

    
Если вам трудно разобраться в схемах денежных потоков, соберитесь вместе с друзьями и обсудите их. Дискуссии – прекрасный метод обучения.

    Трехдневные курсы по недвижимости научили меня следующему:
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Денежный поток в размере 25 долларов в месяц – это не такие уж большие деньги. И все же эти 25 долларов изменили мой подход к деньгам. Получив возможность зарабатывать 25 долларов на стопроцентной задолженности, я обрел свободу. Я знал, что, продолжая практиковаться в этом деле, никогда больше не буду нуждаться в деньгах. И никто больше не услышит от меня: «Я не могу себе этого позволить».

    
Бесконечная прибыльность

    Использование стопроцентной задолженности для генерирования 25 долларов представляет собой пример сделки, в которой коэффициент прибыльности равен бесконечности. Деньги делаются из ничего… то есть из финансовой грамотности.

    Это все равно что печатать деньги. Бесконечная прибыльность может быть достигнута на чем угодно. Это необязательно должна быть недвижимость.

    
Акции

    Предположим, я покупаю 100 акций какой-то компании по цене доллар за штуку. Я инвестирую 100 долларов.

    Затем цена акций увеличивается до 10 долларов за штуку. Теперь мои 100 акций стоят 1000 долларов.

    Я продаю 10 акций по 10 долларов и возвращаю свои изначальные 100 долларов. После того как я вернул затраченные на инвестицию деньги, у меня остается 90 свободных акций.

    Вот как выглядит итог этой операции:
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Дивиденды с 90 акций – это мой доход. Я достиг бесконечной прибыльности.

    
Книги

    Предположим, я потратил год, чтобы написать книгу. Расходы на ее редактирование, печать и распространение составляют 50 тысяч долларов.

    Для ее публикации за рубежом я продаю лицензии. Допустим, я получил предложения из 30 стран по 10 тысяч долларов за лицензию.

    Триста тысяч долларов за международные лицензии составляют мой доход, и, когда я покрываю из них 50 тысяч, потраченных на издание, у меня остается 250 тысяч чистой прибыли от реализации авторских прав. Кроме того, мне идут авторские отчисления со всего мира за каждый проданный экземпляр.
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Актив (книга) создает бесконечную прибыльность в виде авторских отчислений.

    
Бизнес: компания Rich Dad

    Rich Dad была основана в 1997 году на 250 тысяч долларов, собранных с инвесторов. В 2001 году инвесторам было возвращено 750 тысяч. Начиная с этого момента все доходы компании имеют бесконечную прибыльность.

    
Безграничные возможности

    Как только человек понимает силу бесконечной прибыльности, для него почти все может стать активом. Возможности здесь безграничны. Вода чиста.

    Когда я объясняю суть финансового образования, используя приведенные схемы, кто-то всегда спрашивает: «Если это так просто, то почему не все становятся богатыми?»

    Во-первых, речь идет об упрощенных рисунках. Сделать дело намного сложнее, чем нарисовать схему. Однако по мере практики и это становится легко.

    Первая причина, по которой большинство людей не становятся богатыми, состоит в том, что они ходили в школу.
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У каждой монеты три стороны.

    
     Первоклассный интеллект – это умение одновременно держать в голове две противоположные мысли, не теряя при этом способности к действиям.

     Ф. Скотт Фицджеральд, 1936

    

    Почему люди не могут разбогатеть

    1. В школе ученикам внушают, что ошибки – это признак глупости.

    В реальной жизни ошибки делают вас богаче. Богом задумано так, чтобы люди учились на ошибках.

    2. Просьба о помощи называется в школе списыванием. Ученики должны решать все задачи самостоятельно.

    В реальной жизни бизнес и инвестирование являются командными видами спорта. У всех богатых людей есть команды. У обычных людей может быть финансовый консультант, биржевой брокер или риелтор, которые дают рекомендации. Но очень часто эти рекомендации – всего лишь рекламная презентация с целью продать вам какой-то продукт, а вовсе не финансовое образование.
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3. Хорошие оценки в школе свидетельствуют о вашем уме.

    В реальной жизни у меня никогда не спрашивали в банке свидетельство об успеваемости. Банкирам нет дела до того, в какую школу я ходил и какой у меня средний балл аттестата.

    В реальной жизни банкирам требуется только мой финансовый отчет.
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Третий финансовый отчет – это отчет о денежных потоках. CASHFLOW® является единственной игрой, которая учит участников контролировать денежные потоки и повышает их финансовый IQ.

    Поскольку большинство выпускников средних школ и колледжей понятия не имеют о том, что такое финансовый отчет и как им пользоваться, у них возникают большие трудности при получении кредитов и покупке активов.

    В 1966 году мы с Ким разработали игру CASHFLOW®, чтобы люди могли научиться говорить на языке денег.

    Главное достоинство игры заключается в том, что она позволяет учиться, не ходя в школу.

    Сегодня во всем мире организованы тысячи клубов CASHFLOW®.

    4. Школа советует избавляться от долгов.

    В реальной жизни долги делают богатых еще богаче.
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В 1971 году деньги превратились в долговые обязательства.

    Банкиры любят должников, потому что банки за счет их обогащаются.

    Самые богатые люди в мире знают, как использовать долги, чтобы делать деньги.

    CASHFLOW® – единственная из игр, которая учит участников использовать долги вместо денег и при этом становиться богаче.

    Если в ходе игры в CASHFLOW® вы допускаете ошибки, то проигрываете всего лишь игрушечные деньги.

    5. Школа учит, что платить налоги – это патриотично. Американская революция возникла из протеста против уплаты налогов – так называемого Бостонского чаепития 1773 года.

    В реальной жизни богатые не платят налоги.

    
КВАДРАНТ ДЕНЕЖНОГО ПОТОКА помогает сделать воду чище:
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Если вы хотите больше узнать о налогах, прочтите книгу консультанта компании Rich Dad Тома Уилрайта под названием «Богатство без налогов» (Tax-Free Wealth).

    Вы узнаете, что налоговое законодательство во всем мире имеет много общего. Богатые люди из квадрантов Б (владельцы крупного бизнеса) и И (инвесторы) платят меньше налогов, причем совершенно легально.

    В своей книге Том Уилрайт объясняет, что налоги используются правительством в качестве стимула. Если вы делаете то, чего хочет правительство, оно предоставляет вам налоговые льготы.

    Например, если я снимаю дом в личных целях, то мне не дают никаких налоговых льгот. Если же я сам сдаю жилье другим, то правительство избавляет меня от некоторых налогов, потому что я действую в его интересах. Если я работаю в квадранте Р (работающих по найму), то плачу налоги в полном объеме. Если же я создаю тысячи рабочих мест, как, к примеру, компания Amazon, то самые разные города предоставляют существенные налоговые льготы в надежде на то, что моя компания обоснуется и у них.

    Другими словами, люди из квадрантов Б и И действуют в интересах правительства и пользуются за это налоговыми льготами. Те же, кто работает в квадрантах Р и С (специалистов или владельцев малого бизнеса), делают не то, что хотелось бы правительству, поэтому платят налоги в полном объеме.

    
Мутные воды

    Настоящее финансовое образование необязательно должно быть слишком сложным. Оно может быть очень простым. Его способен понять даже ребенок. Я, во всяком случае, понял.

    Но я также понял, что просто – это еще не значит легко. Тем не менее простые схемы богатого папы помогли мне разобраться в теме. Они были как бы звездами на небе, по которым можно ориентироваться.

    Миллионы людей, лишенных реального финансового образования в наших школах, становятся рыбой, которую элита заманивает в свои сети лжи. Не имея финансового образования, миллионы людей ходят в школу, потом устраиваются на работу, платят налоги, покупают дома и вкладывают деньги в фондовый рынок.

    Образовательная система сознательно мутит воду, наказывая учащихся за ошибки и заставляя их самостоятельно выполнять все задания. Возможно, это хороший способ, позволяющий подготовить специалистов для квадрантов Р и С, но только не предпринимателей, которые будут работать в квадрантах Б и И. Предприниматели знают, что они должны совершать ошибки и учиться на них и что бизнес – это командный вид спорта.

    Каждой стране, которая хочет быть конкурентоспособной в мировой экономике, необходимы такие смотрящие вдаль предприниматели, как Стив Джобс, Билл Гейтс, Марк Цукерберг, Майкл Делл, Ричард Брэнсон, Генри Форд, Уолт Дисней и Томас Эдисон – блестящие умы, образование которых так и осталось незаконченным.

    Из следующей главы вы узнаете, кто ваш самый лучший учитель.

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Каким образом гигантам удается проворачивать свои дела так, что общественность этого не замечает?

     Мэри Дж., Канада

     Ответ: Блестящий вопрос! Гиганты слишком велики, чтобы их можно было разглядеть. Это все равно что пытаться увидеть воздух. Они повсюду. Это ваш банк на углу, финансовый консультант, образование, кредитная карта, налоги, работа, ипотека, политики, полиция, армия, продовольствие, медицинское обслуживание и т. д.

     Производимый ими грабеж невозможно рассмотреть, потому что все завязано на деньгах, а деньги – они повсюду и во всем, а потому невидимы.

     Главная мысль данной книги как раз и состоит в том, что в чистой воде рыбу не поймаешь.

     В реальном мире бизнеса и инвестирования мы говорим о прозрачности как об умении видеть в мутной воде. В реальном мире денег прозрачность важна как ничто другое.

     Цель финансовой грамотности заключается в том, чтобы научиться умом видеть то, что недоступно глазу, повысить свою способность ориентироваться в мутной воде. Ведь одной из главных причин масштабности и тяжести последних кризисов было как раз отсутствие прозрачности.

     Компания Rich Dad нацелена на то, чтобы делать людей более зрячими в мутной воде, потому что из-за отсутствия настоящего финансового образования ученики выходят из школы слепыми в финансовом отношении.

     
Вопрос: Насколько сильным будет следующий крах?

     Стивен Б., Великобритания

     Ответ: По моему мнению, кризис 2008 года покажется рядом с ним мелкой неприятностью. С той поры риски банков и деривативов выросли экспоненциально. В 2008 году общий объем деривативов составлял 700 триллионов долларов. Сегодня их уже 1,2 квадриллиона на забалансовом учете, а это значит, что обычные люди не могут их увидеть. Забалансовый учет – это и есть мутные воды. Забалансовые счета совершенно непрозрачны.

     В третьей части книги, посвященной фейковым активам, я познакомлю вас с темными пулами и темными деньгами.

     
Вопрос: Вы утверждаете, что после 2008 года вода стала еще мутнее?

     Артур Н., Эстония

     Ответ: Да. Глубже, темнее и опаснее.

     
Вопрос: Что, по вашему мнению, должно случиться, чтобы с коррупцией в правительстве было покончено?

     Миром управляют банки, которые слишком велики, чтобы дать им обанкротиться, и глобальные монетарные регуляторы. Есть ли возможность положить этому конец?

     Саймон Дж., Таиланд

     Ответ: Богатый папа часто говорил: «Тебе надо повзрослеть. Мир всегда будет полон жадности, коррупции и некомпетентности. Вот почему лучшая защита от него – это настоящее финансовое образование и хорошая команда».

     Он также говорил: «Алчные люди умнее правительственных бюрократов. Именно поэтому ты должен уметь защищаться от умных проходимцев и некомпетентных бюрократов. Для твоего финансового выживания необходимо финансовое образование».

     
Вопрос: Считаете ли вы, что наше поколение еще увидит, как в школе начнут изучать денежные вопросы?

     Рафаэль Р., Перу

     Ответ: Сомневаюсь. К сожалению, основная часть академической элиты подпадает под категорию правительственных бюрократов. К тому времени, как в школах введут финансовое образование, умные и жадные создадут новые финансовые продукты, как это было с деривативами в 1980-е годы.

     Все мы знаем, что эта элита потеряла связь с реальным миром денег и так будет всегда.

     Но здесь есть и хорошая сторона: такая ситуация облегчает жизнь людям вроде вас, которые ищут, читают, учатся у настоящих учителей, работающих в реальном мире денег.

     Недавно появилась новая книга Брайана Каплана «Дело против образования: почему система образования – это пустая трата времени и денег» (The Case against Education: Why the Education System Is a Waste of Time and Money).

     Брайан Каплан пишет с позиций действующего профессора колледжа. Он утверждает, что главная функция образования состоит не в том, чтобы развить навыки учащегося, а в том, чтобы официально подтвердить уровень его интеллекта, нравственности и лояльности, то есть качеств, необходимых для хорошего наемного работника.

     Это очень хорошая книга. Она будет особенно полезна родителям, которые молятся на высшее образование для своих чад.

     Пока же студенты будут, как и прежде, выходить из учебных заведений слепыми в финансовом отношении и по уши в долгах, после чего им предстоит заняться поисками работы в мутной воде.
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     Глава 10

     Почему ошибки – это лучшие учителя. Ошибки делают умнее
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Мне хотелось бы уверить вас в том, что разбогатеть нетрудно. Хотелось бы изобразить себя вундеркиндом и прирожденным предпринимателем, который радостно и весело преодолевает все встречающиеся на пути препятствия.

    Мне хотелось бы сказать, что все, с кем я имел дело в бизнесе, были невероятно умными, щедрыми, честными, законопослушными гражданами, образцами порядочности, этики и морали. Но я не могу этого сделать.

    На пути от бедности к богатству и от наемного работника к предпринимателю мне встречались и взлеты, и падения, и хорошие, и плохие люди. Нередко речь шла об одном и том же человеке, который проявлял чудесные качества в одной ситуации и ужасные – в другой. Он мог честно смотреть тебе в глаза, а потом воткнуть тебе нож в спину, обобрать до нитки, солгать и обхитрить, как только ты подпишешь контракт.

    Но я встречал людей, которые проявляли неизменную порядочность, как хорошо или плохо ни обстояли бы дела, независимо от того, зарабатывали мы деньги или теряли.

    Мне бы очень хотелось, чтобы и обо мне говорили так же.

    
Люди остаются людьми

    Я не хочу утверждать, что я самый лучший. Я не вхожу в перечень кандидатов на причисление к лику святых. Но ведь никто из нас не совершенен. Все мы всего лишь люди и всегда ими остаемся… У нас есть сильные и слабые стороны, достоинства и недостатки. Мы не боги и не знаем правильных ответов на все вопросы, а это значит, что мы не всегда правы.

    Но самое главное, что нам, как и всем людям, свойственно ошибаться.

    Ребенок, учась ходить, падает. Потом он учится ездить на велосипеде и на этот раз падает уже с велосипеда.

    Потом он идет в школу, а там ему говорят: «Ошибаются только глупые». Это просто какое-то сумасшествие.

    
Мировая проблема

    Оглядываясь на историю человечества и свою собственную, вы можете обнаружить, что большинство проблем в мире начинается с желания доказать свою правоту. Корни войн, насилия, споров, убийств, ненависти кроются в человеческой потребности быть правым.

    Прежде чем на земле наступит мир, нам всем придется отступить на шаг назад, сделать глубокий вдох и поразмыслить над двойственностью бытия. Ведь правота не может существовать без заблуждения. Это неразрывные вещи. Если кто-то говорит, что он прав, это автоматически подразумевает, что кто-то другой ошибается.

    
Три стороны монеты
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     Первоклассный интеллект – это умение одновременно держать в голове две противоположные мысли, не теряя при этом способности к действиям.

     Ф. Скотт Фицджеральд, 1936

    

    Пример монеты, у которой есть три стороны, используется здесь в качестве метафоры настоящего интеллекта. Я говорю о настоящем интеллекте, поскольку если рассматривать жизнь через призму правоты и заблуждений, то интеллекта в этом не так уж много.

    Один из общих принципов Баки Фуллера, которые справедливы в любых без исключения обстоятельствах, гласит: «Единство подразумевает участие как минимум двух сторон».

    Другими словами, концепции единственного числа не существует. В реальном мире планеты Земля минимальное число – это два, а не один. Например, верх не может существовать без низа. Движение наружу возможно только при понимании того, что должно быть и движение внутрь. Ум не существует без глупости, левое без правого, богатство без бедности, мужчина без женщины.

    Я часто цитирую важное высказывание Ф. Скотта Фицджеральда (1896–1940):

    
     Первоклассный интеллект – это умение одновременно держать в голове две противоположные мысли, не теряя при этом способности к действиям.

     ПЕРЕВОД: Когда вы исходите из концепции «либо прав, либо неправ», ваш интеллект поделен пополам. Вот почему умение находиться на ребре монеты, откуда видны обе стороны, повышает интеллект.

    

    Учеба на ошибках

    Бакминстер Фуллер, один из величайших гениев нашего времени, рассказывает о том, каким образом традиционное образование и религия отвращают учащихся от учебы. Я интерпретирую его идеи своими словами:

    
     Фуллер: Люди учились только на ошибках.

     ПЕРЕВОД: Если вы не совершаете ошибок, значит, вы перестали учиться.

    

    
     Фуллер: Ошибки могут быть грехом лишь в том случае, если их не признают.

     ПЕРЕВОД: Бог создал человека, чтобы тот учился на ошибках. Грешник – это тот, кто игнорирует урок, который Бог преподает ему в виде ошибки.

    

    
     Фуллер: Будучи свидетелями чужой ошибки, люди, зараженные предубеждениями, инстинктивно говорят: «Ну разве можно так глупо ошибаться?»

     ПЕРЕВОД: Сегодняшнее общество считает, что допустить ошибку может только глупый человек.

    

    
     Фуллер: Какие бы ошибки в прошлом ни допускали учителя, сегодня они говорят: «Мы с самого начала знали все ответы».

     ПЕРЕВОД: Мы умные. Мы знаем правильные ответы. Не делайте ошибок. От вас требуется только заучить ответы, которые мы вам даем, и вы будете такими же умными, как мы.

    

    
     Фуллер: Это значит, что нельзя бездумно поддаваться влиянию массовой психологии.

     ПЕРЕВОД: Думайте своей головой.

    

    
     Фуллер: Любя детей, а потому боясь за их будущее, родители учат их избегать ошибок, которые могут повлечь за собой негативные социальные последствия.

     ПЕРЕВОД: Родители, которые любят детей и хотят подготовить их к самостоятельной жизни, всячески оберегают их от ошибок, которые могут быть отрицательно восприняты обществом.

    

    
     Фуллер: Лишь в тот момент, когда человек искренне признается самому себе в допущенной ошибке, он становится ближе всего к таинственному Единству, управляющему Вселенной.

     ПЕРЕВОД: Когда человек признает, что совершил ошибку, он напрямую связывается с Богом, который становится его учителем.

    

    
     Фуллер: Бог напрямую разговаривает с каждым из нас. Это общение осуществляется только посредством индивидуального ощущения истины и спонтанных эмоций любви и сопереживания.

     ПЕРЕВОД: Бог не наказывает людей за допущенные ошибки. Так поступают только люди.

    

    Когда человек допускает ошибку, Бог обращается к нему лично через чувство любви и сопереживания. Если эту ошибку допустили вы, будьте добрее к себе и любите себя. Если кто-то другой – отнеситесь к нему так же, как это сделал бы Бог, чтобы человек смог извлечь урок.

    Говоря о Боге, Фуллер не имел в виду религию. Для него Богом было «таинственное Единство, управляющее Вселенной».

    
У вас ничего не выйдет

    Я, будто вчера, помню тот день, когда перестал быть наемным работником и стал предпринимателем.

    В тот день мне перестали платить зарплату и я оказался предоставлен самому себе. Меня больше не волновали такие проблемы, как надежность рабочего места, социальные льготы, оплачиваемый отпуск, медицинская страховка и пенсионная программа.

    В тот день у меня самого появились три наемных работника, которых заботили надежность рабочего места, социальные льготы, оплачиваемый отпуск, медицинская страховка и пенсионная программа. И они зарабатывали больше, чем я.

    До этого дня я работал в филиале Xerox Corporation в центре Гонолулу. Когда я покидал офис, направляясь к новому месту работы, секретарша Элейн улыбнулась и сказала: «У вас все равно ничего не выйдет, и вы вернетесь».

    Элейн повидала на своем веку многих ушлых продавцов вроде меня, которые уходили, но потом возвращались.

    Я улыбнулся и сказал:

    – Может, ничего и не выйдет, но я никогда не вернусь.

    
Первая крупная ошибка

    Богатый папа в свое время сказал мне очень важные слова: «Ты еще сам не знаешь, чего ты не знаешь». Другими словами, мне необходимо было проявлять внимательность по отношению к своим ошибкам.

    Он также говорил: «Огорчение – это первый признак, что ты не знаешь того, что тебе следует знать».

    В моем первом бизнесе – производстве нейлоновых непромокаемых бумажников для серферов – дела поначалу шли прекрасно. Правда, как и в большинстве других новых фирм, деньги на первых порах быстро расходовались, а поступлений пока не было. Потом одна за другой начались проблемы – производственные, юридические, денежные, неурядицы с персоналом. Большинство наемных работников о многих из них даже не догадываются.

    
В поисках денег

    Я зашел к своему богатому папе, чтобы взять в долг 100 тысяч долларов. Он выгнал меня из офиса и назвал моих партнеров по бизнесу клоунами.

    Когда я убедил своего бедного папу в том, что бизнес с нейлоновыми бумажниками ждет большое будущее, он достал свою вторую закладную на дом и выдал мне 100 тысяч. Он сказал, что лучше отдать их мне при жизни, чем после смерти. Это было все, что у него осталось. Проиграв выборы, он до сих пор не нашел себе работу.

    Выиграв какое-то время, я с радостным чувством передал чек Стэнли – нашему финансисту, одному из трех работников фирмы, – и спросил: «Эти 100 тысяч смогут решить проблему?»

    Стэнли улыбнулся и кивнул. Спустя три дня, вычистив свой письменный стол, Стэнли исчез – вместе со ста тысячами.

    Да, эти деньги решили проблему… но только его собственную. Он просто вернул себе деньги, которые до этого вложил в компанию.

    Даже несмотря на то, что впоследствии мы выпустили на рынок несколько новых продуктов, пользовавшихся успехом, в том числе одно изделие, которое в 1978 году было признано спортивным товаром года, компанию пришлось закрыть. И я остался со стотысячным долгом своему отцу.

    Я вспомнил, что говорила Элейн: «У вас все равно ничего не выйдет, и вы вернетесь».

    У меня действительно ничего не вышло, но я не вернулся в корпорацию Xerox. На тот момент 100 тысяч долларов были самой большой потерей в моей жизни. Хотелось бы сказать, что они так и остались моей самой большой ошибкой, но впереди меня ждали другие, куда более дорогостоящие.

    Фуллер говорил: «Ошибки – это здорово. Чем больше я ошибаюсь, тем умнее становлюсь».

    Стэнли оказался проходимцем, но он помог мне в итоге стать богатым человеком.

    
Три стороны монеты

    Стоя на ребре монеты, с одной стороны я видел Стэнли и потерю 100 тысяч долларов. Это был болезненный, ужасный, крайне неприятный урок. Мне понадобилось почти 10 лет, чтобы вернуть деньги, украденные Стэнли.

    По другую сторону монеты находился урок, который Бог преподал мне как благословение. Поскольку на кону стоял дом моего отца, я не имел права сдаваться, не мог объявить себя банкротом. Мысль о том, что отец потеряет дом, мотивировала и вдохновляла меня. Я знал, что должен продолжать.

    Меня спас мой младший брат Джон. Увидев, что я натворил, он вместе еще с одним новым партнером подключился к делу, и мы возродили бизнес. Работа по восстановлению сделала всех нас умнее, лучше, опытнее. Посредством любви и сострадания моего брата Бог научил меня тому, что мне было необходимо знать.

    Моя ошибка стала моим настоящим учителем.

    Как я уже писал, мне хотелось бы сказать вам, что богатство создается легко. Мне хотелось бы изобразить себя вундеркиндом и прирожденным предпринимателем. Но я не могу.

    
Ошибки на любой вкус

    Я часто думаю, что книга, описывающая все мои промахи, была бы самой лучшей и полезной книгой, которую я мог бы написать. Это была бы гигантская серия книг во многих томах. Но мои ошибки – это мои ошибки. А ваши останутся вашими. Другими словами, мои ошибки отражают только мою личную ситуацию. Ваши тоже окажутся уникальными.

    К сожалению, наше общество относится к ошибкам с осуждением. Оно хочет, чтобы мы прислушивались к словам умных людей, выучивали наизусть их правильные ответы и избегали промахов. За ошибки у нас наказывают.

    В методе учебы на ошибках, который проповедовал Фуллер, главным является не наказание, а признание самому себе в ошибке. Затем следует проявить любовь и сопереживание, чтобы усвоить урок, который Бог преподал персонально вам. Тогда ошибки делают человека умнее.

    
Важный урок

    Из воскресной школы я вынес важный урок: «И не введи нас во искушение» (Мф 6:13).

    В сегодняшнем обществе, где царит разлад, у нас возникает много искушений:

    1. Притвориться, что никакой ошибки не было. Люди любят делать вид, что они совершенны. Они ведут себя как кошки, которые зарывают свои экскременты в лотке, делая вид, что лоток чистый.

    2. Солгать. Я помню, как президент Клинтон говорил: «У меня не было сексуальных отношений с этой женщиной». Секс – это не преступление, но 19 декабря 1998 года он был подвергнут процедуре импичмента за ложь под присягой.

    3. Оправдываться. Извинения и отговорки напоминают освежители воздуха. Хотя в туалете вроде бы пахнет приятно, но запах лжи все равно пробивается.

    4. Обвинить другого. Человек, сваливающий вину на других, – слабак, не способный взять на себя ответственность и извлечь урок из неудачи.

    5. Подать в суд. Засудите человека, который уличил вас во лжи. И пусть ложь длится годами. Со мной такое случалось дважды. На меня подали в суд, когда я обнаружил, что люди, которым я доверял, обманывали меня, лгали и воровали.

    6. Пойти ва-банк. Вместо того чтобы списать потери, люди удваивают ставки и пытаются отыграться. Обычно это заканчивается полным разорением.

    
Я думаю, что многие финансовые пирамиды создаются лишь потому, что их организаторы не в состоянии отказаться от лжи и продолжают собирать деньги, грабя Питера, чтобы заплатить Полу и прикрыть собственные ошибки и потери. Я подозреваю, что именно так случилось с Берни Мейдоффом, организовавшим самую большую пирамиду – на 65 миллиардов долларов – в истории Америки. Он не мог признаться, что потерял деньги инвесторов, поэтому старался собрать побольше с других инвесторов… продолжая проигрывать и эти деньги.

    Берни Мейдоффу надо было бы возглавить правительство США – самую грандиозную финансовую пирамиду в мировой истории.

    
УРОК: И НЕ ВВЕДИ НАС ВО ИСКУШЕНИЕ

    В случае ошибки лучше признаться себе в этом и отнестись к себе с любовью и сочувствием, чем наказывать себя и окружающих. В таком случае у вас есть возможность понять, какой урок Бог хотел вам преподать, даже если содержание этого урока вам не по душе.

    В реальной жизни извинения лучше, чем судебные тяжбы. К тому же они дешевле обходятся.

    Если бы мы проявляли больше понимания к тем, кто ошибается, то жили бы, на мой взгляд, в куда более спокойном, процветающем и умном мире.

    
Ошибки – ключ к успеху

    Совершая ошибки, Томас Эдисон изменил мир. Он рассказывал, что провел 3 тысячи неудачных опытов, прежде чем изобрести электрическую лампу накаливания.

    Генри Форд пережил банкротство, прежде чем компания Ford Motor добилась успеха.

    Джефф Безос потерпел неудачу в первой попытке вывода на рынок своей компании Amazon.

    Ларри Эллисон несколько лет боролся с трудностями и находился на пороге банкротства, прежде чем компания Oracle начала рост.

    Фред Смит получил неудовлетворительную оценку в бизнес-школе за свой проект, известный сегодня как FedEx.

    Полковник Сандерс сделал несколько закончившихся провалом попыток и обанкротился в возрасте 65 лет, прежде чем сеть быстрого питания KFC пришла к успеху.

    
Учителя высшего уровня

    Еще раз взгляните на конус обучения, изображенный на следующей странице. Вы можете увидеть разницу между настоящими и фейковыми учителями.
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Фейковые учителя находятся в нижней части этой схемы, а настоящие – в верхней. Самая большая разница между ними заключена во второй строке, где говорится о практике, имитации работы и играх.

    В ходе такой практики человек может допускать ошибки, прежде чем возьмется за реальную работу.

    Богатый папа устраивал такую практику для своего сына и меня, играя с нами в Monopoly. А потом он вел нас смотреть на реальные «зеленые домики», из которых однажды вырос большой «красный отель».

    Мы вместе с Ким разработали игру CASHFLOW®, в которой люди могут ошибаться, рискуя лишь игрушечными деньгами.

    Если вы будете учиться в реальной жизни, имея дело с биржевыми брокерами, финансовыми консультантами и риелторами, то это уже не игра и здесь на кону стоят ваши реальные деньги.

    
Сила практики

    Тайгер Вудс никогда не стал бы величайшим гольфистом мира без практики, в ходе которой он совершал миллионы тренировочных ударов и допускал миллионы ошибок.

    Актер Джордж Клуни не стал бы кинозвездой, если бы не учился актерской игре на репетициях и во второстепенных ролях.

    В своей книге «Гении и аутсайдеры» Малкольм Гладуэлл пишет, что ни одна музыкальная группа в истории не репетировала так много, как The Beatles. По его словам, одного только таланта мало, чтобы гарантировать успех. Все дело во многих часах практики. Он цитирует данные опроса скрипачей в Берлинской академии музыки, в ходе которого выяснилось, что те музыканты, которые становились впоследствии учителями музыки, упражнялись на протяжении своей карьеры в общей сложности около 4 тысяч часов. У хороших исполнителей этот показатель составлял около 8 тысяч часов, а у элиты – исполнителей мирового класса – более 10 тысяч часов с того момента, как они впервые взяли инструмент в руки.

    Если упражняться по четыре часа в день, то понадобится около семи лет, чтобы достичь мирового уровня.

    The Beatles на протяжении нескольких лет играли по восемь часов в день, прежде чем добиться успеха.

    Врачи, юристы, стоматологи не называют свою работу бизнесом. Они используют для этого слово «практика». Они практикуются на вас.

    ПЕРЕВОД: Настоящие учителя сами используют на практике то, чему учат других. Фейковые учителя этого не делают.

    Вот почему мой первый учитель в области недвижимости предложил нам за 90 дней найти 100 объектов, прежде чем что-то покупать. Он был настоящим учителем.

    Мой преподаватель бухгалтерского учета не был бухгалтером и не имел реального практического опыта. Он требовал, чтобы мы его слушали, запоминали его ответы, решали предложенные им задачи и не допускали ошибок. Он был фейковым учителем.

    
«Вы уволены!»

    В сегодняшнем мире людей, совершающих ошибки, увольняют.

    В компании Rich Dad каждый работает в команде, но так, словно этот бизнес принадлежит ему. И каждый имеет право на ошибки.

    Единственная причина, по которой людей увольняют из Rich Dad, – это попытки скрыть свои ошибки.

    Как говорил Фуллер, «ошибки могут быть грехом лишь в том случае, если их не признают».

    
Люди учат друг друга

    Повторю еще раз: мы с Ким создали игру CASHFLOW®, чтобы люди могли учить друг друга. Многие игровые ситуации – это реальные сделки, которые мы осуществляли вместе с Ким. И многие из них оказались неудачными.

    У меня всегда вызывает недоумение, когда кто-то говорит: «Я сыграл разок в вашу игру. Было интересно».

    Если вы хотите извлечь из игры пользу, в нее надо сыграть не менее десяти раз, а потом научить играть еще 10 человек. Не зря говорят, что, если хочешь получать, надо научиться делиться.

    Есть еще одно хорошее выражение: «Если хочешь сам чему-то научиться, научи другого».

    Члены клубов CASHFLOW® регулярно встречаются, играют, проводят занятия, сравнивают игровые ситуации с реальными сделками и инвестициями, сотрудничают, учат других и учатся сами.

    В игре существуют определенные правила. Запрещается делать ставки настоящими деньгами, а также использовать клубы для свиданий. Как известно, деньги и секс могут мешать учебе.

    Учеба может быть веселой и полезной, если следовать правилам, морали, этике и законам.

    Вся прелесть клубов CASHFLOW® заключается вовсе не в том, сколько денег вы сможете выиграть с их помощью. Гладуэлл пишет, что главное – это количество часов практики. Если вы вступите в клуб CASHFLOW®, то ваша основная задача будет состоять в том, чтобы практиковаться, учиться, учить других и помогать им в освоении игры. Игра не дает никаких гарантий, но я подозреваю, что если вы будете уделять должное внимание учебе, то затраченные усилия окупятся сторицей.

    
Реальные активы

    Один из ваших самых важных активов – это хорошие люди. Честные, законопослушные люди с высокими морально-этическими качествами, щедро делящиеся своими знаниями, опытом и мудростью. Люди, которые любят учиться, практиковаться, заниматься реальными делами, извлекать уроки из ошибок.

    Как выяснил Гладуэлл, чтобы по-настоящему чему-то научиться, нужны тысячи часов практики. Хорошая новость состоит в том, что не надо стремиться к быстрому богатству. Главное – это продолжать учиться и практиковаться, извлекать уроки из своих и чужих ошибок. В этом случае вас ждет реальный финансовый успех в обозримом будущем.

    УРОК: Ошибки – это ключ к реальному успеху.

    
Почему неудачники продолжают проигрывать

    Богатый папа частенько говорил: «Страх проиграть ведет к еще большему проигрышу».

    Одна из причин, по которым не работает экономическая наука, заключается в том, что экономисты и академическая элита полагают, будто, имея дело с деньгами, люди будут вести себя рационально. Но мы знаем, что это не так. Когда речь заходит о деньгах, люди поступают нерационально. Но вот экономистам из академической элиты типа бывшего председателя Федерального резерва Бена Бернанке это неизвестно. Они искренне считают, что люди будут усердно работать, платить налоги, жить по средствам, аккуратно оплачивать счета, экономить деньги и избегать долгов.

    Видимо, как раз поэтому Бен Бернанке, самый влиятельный банкир в мире, в 2013 году заработал всего 199 700 долларов. Он полагает, что остальные похожи на него. Большинство предпринимателей даже пальцем не пошевелили бы за такие деньги. Именно это и отличает наемных работников от предпринимателей.

    Деньги – странная вещь. Люди совершают ради них сумасшедшие поступки: убивают близких, ввязываются в торговлю наркотиками, продают свое тело, женятся ради денег, занимаются делом, которое ненавидят.

    
Понятие риска

    Лауреаты Нобелевской премии обнаружили интересные факты, касающиеся людей и денег. Один из них, иллюстрирующий фактор риска, показался мне особенно интересным: чем больше человек пытается избежать финансового риска, тем больший риск он на себя берет.

    Люди, не любящие риск, делятся на четыре основные категории.

    Трудяги. Зачастую люди, отрицательно относящиеся к риску, работают сразу на трех низкооплачиваемых работах.

    Многие из них, помимо основной работы, на выходные берут дополнительную, а по вечерам занимаются частным извозом. Но для представителей квадрантов Р и С дополнительный заработок означает лишь то, что им приходится платить налоги по повышенной ставке и к тому же жертвовать свободным временем, отрывая его у семьи, то есть у самых близких людей.

    Игроки. Человек, избегающий риска, играет в лотерею, делает ставки у букмекеров или отправляется в Лас-Вегас, пытаясь изобразить из себя крутого игрока.

    И хотя всем понятно, что любые азартные игры построены на том, что основная масса участников проигрывает, многие из этой категории тешат себя иллюзиями, что им повезет.

    Студенты. Причина, по которой общий объем задолженностей по кредитам на учебу занимает в США первое место среди всех других задолженностей, заключается чуть ли не в религиозной вере в силу хорошего образования и в то, что оно может стать спасением в этом жестоком мире.

    Когда я спрашиваю людей, чему школа научила их в денежных вопросах, ответом мне в большинстве случаев является недоумевающий взгляд или в лучшем случае что-то вроде «Мы изучали экономику».

    Должен вас огорчить: экономика – это не деньги. Экономика построена на вере в то, что люди будут вести себя рационально, когда речь зайдет о деньгах. Кроме того, экономика не относится к точным наукам, не подверженным политическим манипуляциям, алчности и страху.

    Преступники. Многие честные люди, не любящие риск, превращаются в мелких преступников. Они неофициально работают за наличные, чтобы не платить налоги. Возможно, попутно они приторговывают какими-то легкими наркотиками, взламывают базы данных и крадут информацию из них или работают в сфере сексуальных услуг.

    
Курсы инвестирования

    Когда я говорю людям, избегающим риска, о том, что им следовало бы поучиться на курсах по инвестированию, они зачастую отвечают: «Инвестирование – это слишком рискованное занятие».

    В работах экономистов Дэниела Канемана и Амоса Тверски я нашел следующий пример:

    
Человеку надо кормить семью. Ему предлагают два варианта охоты на дичь. В первом угодья богаты дичью, но именно поэтому там водятся львы, которые кормятся другими животными. Во втором дичи нет. Она вся ушла из этих мест. Но зато, поскольку нет дичи, нет и львов. Человек, который не любит рисковать, выберет второй вариант.

    
Учеба в школе

    Большинство учеников выбирают учителей, которые предпочли второй вариант.

    Напомню вам высказывания Фуллера:

    
Любя детей, а потому боясь за их будущее, родители учат их избегать ошибок, которые могут повлечь за собой негативные социальные последствия.

    Ошибки могут быть грехом лишь в том случае, если их не признают.

    Бог напрямую разговаривает с каждым из нас. Это общение осуществляется только посредством индивидуального ощущения истины и спонтанных эмоций любви и сопереживания.

    
В следующий раз, когда кто-то допустит ошибку, не наказывайте его. Отнеситесь к нему так, как это сделал бы Бог, – с любовью и сочувствием.

    Дети никогда не научились бы ходить, если бы не падали. Люди не отправились бы к далеким планетам, если бы сотни изобретателей вроде братьев Райт не пошли бы на риск из боязни разбиться.

    А я не стал бы богатым человеком, если бы послушал секретаршу Элейн, которая сказала, что у меня все равно ничего не получится и я вернусь в корпорацию Xerox. Потерпев неудачу, я совершил еще более глупую ошибку, взяв в долг 100 тысяч долларов у своего бедного папы и отдав эти деньги Стэнли, который с ними сбежал.

    Если бы я не допускал таких глупых ошибок (а некоторые из них обходились куда дороже, чем 100 тысяч долларов) и не извлекал из них уроков, то не стал бы сегодня богатым.

    Основная предпосылка для учебы – это готовность признаться: «Я свалял дурака». Затем надо найти мудрых людей и попросить у них совета. Это и есть настоящая учеба.

    
Истоки образования

    «Просвещение» происходит от слова «свет». К сожалению, наша школьная система не проливает свет на многие темы, а оставляет учеников в темноте. Во многих случаях мы получаем фейковые ответы от фейковых учителей. Учителя наказывают учеников за то, что те не повторяют эти фейковые ответы в фейковых тестах на интеллект, и вбивают им в голову вредную мысль (с применением угроз и насилия), что ошибки – это признак глупости.

    Сегодня миллионы студентов заканчивают учебу по уши в долгах и пытаются найти себе работу, которой становится все меньше. Они мало знают о деньгах, боятся ошибок, раздосадованы на жизнь и опасаются неудач.

    Их родители и деды в большинстве случаев мало чем отличаются от них.

    
Страх перед неудачами

    Страх относится к числу самых мощных человеческих эмоций. Страх перед неудачами напоминает монету, имеющую три стороны: орел, решка и ребро.

    Фейковое образование подразумевает, что у монеты есть только одна сторона. Настоящее же образование дает нам возможность, стоя на ребре монеты, видеть обе ее стороны.

    
С одной стороны…

    Страх перед финансовыми неудачами парализует большинство людей, делая их маленькими, бедными и покорными. Они часто занимаются делом, которое убивает их душу – медленно, но непрерывно. Кто-то становится на преступный путь, чтобы выжить.

    Фейковое образование заставляет людей бояться неудач. Порой страх пробуждает в них самонадеянность, наглость и жадность. Многие из этих людей считают себя лучше, умнее и богаче других. Нередко они свысока смотрят на тех, кого не считают равными себе по уму и богатству.

    
С другой стороны…

    Есть люди (их не много), которых страх перед неудачами побуждает учиться, становиться настоящими учениками и искать настоящих учителей. Ошибки – это еще не конец. Они являются для этих людей опытом, из которого можно извлечь пользу. Каждая неудача, даже болезненная, – это урок скромности, так как только человек, который трезво оценивает себя, способен чему-то научиться.

    Фейковое образование делает людей излишне самоуверенными. У них складывается стереотип: «Я прав. Я никогда не ошибаюсь».

    Настоящее же образование вдохновляет людей на совершение ошибок, на признание своей неправоты и извлечение уроков из неудач. Ошибки делают таких людей умнее, богаче, щедрее и человечнее.

    Настоящее образование подразумевает умение делиться, щедрость, любовь и сопереживание другим людям, всей планете и самим себе. Настоящее образование воспитывает любовь и сострадание. Все мы люди, а людям свойственно ошибаться.

    Настоящие учителя тоже ошибаются. Фейковые учителя никогда не допускают ошибок.

    УРОК: Ошибки – это настоящие божьи учителя.

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Как при покупке золота и серебра вы определяете, кому из людей можно доверять?

     Камерон Р., США

     Ответ: «Покупатель должен быть бдительным». Этот принцип особенно применим к покупкам настоящего золота. В последнее время все чаще приходится слышать о продажах фальшивого золота. Под фальшивым подразумевается золото, содержащее примеси, такие как никель или олово.

     Фальсификацию золота использовали еще древние римляне перед тем, как произошел крах Римской империи.

     Недавно Китай отказался принять поставку большой партии золотых слитков из США, потому что они были с примесями. Плохая новость заключается в том, что эти золотые слитки по-прежнему находятся в обращении у нас в стране.

     Я нахожу заслуживающих доверия продавцов, задавая им по ходу беседы, казалось бы, невинные вопросы:

     1. Давно ли вы занимаетесь продажей золота и серебра?

     2. Почему вы продаете золото и серебро?

     3. Могу ли я побеседовать с одним-двумя вашими клиентами?

     4. Предлагаете ли вы новичкам редкие монеты?

     5. Где вы порекомендуете мне хранить монеты?

     6. Какова разница между золотом пробы 999 и 9999?

     Ответы продавца дадут некоторое представление о его знаниях, опыте и моральных качествах.

     Еще раз повторю правильный ответ на ваш вопрос: покупателю следует быть бдительным.
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     Вопрос: Какой самый лучший совет вы можете дать относительно поиска хороших и надежных партнеров? Какие качества вы ищете в своих сотрудниках, консультантах, партнерах?

     Маршалл Б., Аргентина

     Ответ: Это вопрос на несколько миллионов долларов. Найти правильного партнера в бизнесе – все равно что найти хорошего спутника жизни. Если вы его нашли, жизнь становится раем. Если партнер оказался не тем человеком, она превращается в ад.

     Но во всем этом есть и хорошая сторона: после каждого плохого партнера у меня появлялись отличные. Так я встретил своих лучших консультантов.

     Два самых главных вопроса, которые необходимо себе задать, занимаясь поиском партнера:

     1. Хороший ли партнер я сам?

     2. Что мне надо сделать, чтобы стать хорошим партнером?

     
Вопрос: Почему вы считаете, что недвижимость надо покупать в кредит, а не за собственный капитал? Объясните, пожалуйста, достоинства и недостатки обоих подходов.

     Стэнли П., Польша

     Ответ: Это важный вопрос, на который я могу предложить пять ответов:

     1. Я делаю это из спортивного интереса.

     Купить недвижимость, заплатив за нее сто процентов из своего кармана, легко. А вот купить сто объектов, использовав исключительно кредитные средства, трудно.

     2. Долг – это риск.

     При использовании собственного капитала риск уменьшается, а в случае с заемными средствами – растет. Если вы хотите покупать недвижимость за взятые в долг деньги, сначала посетите несколько семинаров по инвестированию.

     3. После 1971 года доллар США превратился в долговую расписку.

     Большинство людей, работая за доллары, становятся беднее. Поэтому передо мной стоит задача стать богаче, приобретая активы в кредит, тем самым увеличивая доходность и снижая налоги.

     4. Я собирался прожить жизнь в квадрантах Б и И в качестве бизнесмена или инвестора.

     Людей из квадрантов Р и С долги делают беднее.

     Людей из квадрантов Б и И долги делают богаче.

     В 1972 году я впервые посетил семинар по недвижимости. В том году я научился превращать долги в активы. Не имея финансового образования, люди обычно превращают активы в долги.

     5. Бесконечная прибыльность.

     В квадрантах Б и И ставится цель добиваться бесконечной прибыльности от каждой инвестиции.

     Под бесконечной прибыльностью понимается способность получать прибыль, не вложив ничего из собственных денег.

     Бесконечная прибыльность является признаком очень высокого финансового IQ.

     Финансовый IQ человека измеряется масштабом финансовых проблем, которые он способен решать.

     Финансовый IQ измеряется в долларах. Например, в ходе одного опроса было выяснено, что среднестатистический американец не в состоянии выложить 400 долларов на срочные непредвиденные расходы. Это значит, что финансовый IQ таких людей составляет менее 400 долларов.

     Человек, который знает, как превратить долги в активы, способен решать очень крупные финансовые проблемы. Тот же, кто превращает активы в долги, может создать очень крупные финансовые проблемы.
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     Глава 11

     Почему учеба в школе делает людей беднее. Критика устаревшей системы
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Я тысячи раз слышал: «Это невозможно».

    В какую бы страну мира я ни приехал, каждый раз, когда я начинаю объяснять уроки богатого папы о деньгах, долгах, налогах и всего того, чем занимаюсь в реальной жизни, мне всегда говорят: «Здесь это невозможно».

    Они правы. Для них невозможно то, что делаю я. А я могу делать это практически в любой стране мира. Дело в том, что у нас разное образование.

    Другими словами, настоящее образование дает человеку новые возможности. Оно позволяет делать то, что недоступно другим. И во многих случаях человек бы и сам раньше не поверил, что способен на подобное.

    Фейковое образование делает людей бедными, маленькими, слабыми, ограниченными, связанными по рукам и ногам своими же собственными мыслями.

    
«Я не могу»

    Самые вредные слова, которые человек только может произнести: «Я не могу».

    Или, когда речь идет о деньгах: «Я не могу себе этого позволить».

    
В чем заключается причина бедности?

    Финансовая бедность и униженное состояние людей объясняются вот этими простыми словами: «Я не могу себе этого позволить».

    Если человек не способен превратить эти слова в вопрос «Каким образом я могу себе это позволить?», он навсегда останется бедным независимо от того, сколько зарабатывает.

    
Мне хотелось бы…

    Недавно одна знакомая спросила:

    – Куда ты собираешься поехать в этом году?

    – У меня намечены поездки в Австралию, Японию, Африку и Европу, – ответил я.

    – Я бы тоже так хотела, – вздохнула она, – но не могу себе позволить.

    Это возвращает нас к самому началу главы. В какой бы стране мира я ни начал объяснять, как использовать долги и налоги в своих интересах, кто-нибудь обязательно скажет: «У нас это невозможно».

    Всем известно, что, когда один палец указывает вперед, три обращены назад. Решайте сами, какие из этих пальцев символизируют меня, а какие – тех, кто возражает.

    В этом-то вся проблема, возникающая из-за школьного образования. Без настоящего финансового просвещения большинство людей так и проживут всю жизнь, повторяя одно и то же:

    – Я не могу себе этого позволить.

    – У нас это невозможно.

    – Мне тоже хотелось бы…

    
Образование порождает бедных пап

    В книге «Богатый папа, бедный папа» действительно изображен мой родной отец, но он служит метафорой для неадекватного и устаревшего современного образования, не способного подготовить учеников к реальной жизни.

    Я несчетное количество раз задавал вопрос миллионам людей: «Что вы узнали о деньгах в школе?»

    Ответом обычно был недоуменный взгляд или высказывания типа «Я учил экономику» или «Нам объясняли, как поддерживать баланс чековой книжки».

    Извините, но экономика и баланс чековой книжки – это не наука о деньгах.

    Каждый раз, когда я спрашиваю людей, что они узнали в школе о деньгах, это служит еще одним уколом прямо в сердце и душу современной системы образования.

    
«Истреблен будет народ Мой…»

    В воскресной школе нам читали отрывок из книги Пророка Осии (4:6): «Истреблен будет народ Мой за недостаток ведения: так как ты отверг ведение, то и Я отвергну тебя от священнодействия предо Мною; и как ты забыл закон Бога твоего, то и Я забуду детей твоих».

    Я не проповедую, а цитирую древнюю мудрость.

    Те, кто возглавляет современную систему образования, должны посмотреть в зеркало и задать себе вопросы:

    Какие знания я отвергаю?

    Какие предметы мы не изучаем?

    Почему многие так ненавидят школу?

    Почему многие говорят, что школа – это потерянные годы?

    Почему в школах ничего не рассказывают о деньгах?

    Почему священнослужителям просвещения – учителям – платят так мало?

    Почему многие студенты выходят после учебы в жизнь с такими огромными долгами?

    
Все эти вопросы напоминают о моем бедном папе – прекрасном человеке, который посвятил свою жизнь публичному просвещению и, к сожалению, сам стал жертвой системы образования.

    
«У нас это невозможно»

    Несколько месяцев назад меня пригласили выступить в местной церкви. Я провел там обычную беседу о долгах, налогах и о том, почему богатые становятся все богаче. Когда в конце подошло время вопросов и ответов, какой-то прихожанин поднял руку и сказал: «То, о чем вы говорили, здесь сделать невозможно».

    Я напомнил ему, что церковь расположена менее чем в восьми километрах от моего дома и что мне удалось сделать все, о чем я рассказывал, причем именно здесь, а потом заверил всех присутствующих, что богатые делают это повсюду в мире. Именно поэтому они стали богатыми и продолжают богатеть.

    Человек, который задал мне вопрос, встал и сказал:

    – Я врач. У меня лучшие финансовые консультанты, но я уверен, что не смогу сделать всего, о чем вы тут рассказываете.

    Я уже проходил все это во всех странах мира, поэтому поинтересовался:

    – Во что вы вкладываете деньги?

    – У меня частная практика, поэтому я пользуюсь пенсионной программой IRA. У меня несколько миллионов накоплений, полностью выплаченные собственный дом и кондоминиум, где я провожу отпуск.

    – И это все? – спросил я.

    Он кивнул и уставился на меня в ожидании ответа.

    – Вы правы, – сказал я. – Вам не удастся этого сделать. А вот я могу.
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Никто не сомневается в том, что врач – это высокообразованный человек. Имея частную медицинскую практику, он находится в квадранте С, где обитают специалисты и самозанятые люди. Его инвестиции и налоги также соответствуют статусу представителя квадранта С, где налоги обычно самые высокие.

    И этот врач прав. Он не способен на то, что доступно мне.

    
Смена квадрантов

    В 1973 году я записался на курсы по программе МВА, где меня готовили к работе в квадранте Р в качестве наемного работника.

    В том же году я начал посещать курсы по инвестированию в недвижимость и прослушал семинар, целью которого было сделать из меня профессионального инвестора – представителя квадранта И.

    Причина, по которой люди не могут сделать того же, что и я, заключается в том, что они ходили в школу, где их готовили к квадрантам Р и С и к роли пассивных, а не профессиональных инвесторов.

    Поэтому врач, который говорил мне, что описанные мною действия невозможны, выглядел так же нелепо, как если бы сказал мне: «Вы не в состоянии летать, потому что я не умею».

    Я умею летать, потому что профессионально занимался этим пять лет в летной школе и во Вьетнаме.

    В области финансов я делаю то, что умею делать, поскольку школы, которые я посещал, готовили меня к работе в квадрантах Б и И. Для каждого квадранта есть свое образование.

    
Сила образования

    Настоящее образование дает возможность заниматься тем, что вам нравится.

    Если вы хотите быть врачом, идите в медицинский институт. Если хотите быть пилотом, идите в летное училище.

    Если хотите быть богатым… куда вы пойдете? Вот что значит правильный выбор образования.

    Проблема в том, что многие люди выходят из стен школы, не располагая должной подготовкой к жизни. Многие вспоминают систему образования с ненавистью. Сталкиваясь с вещами, к которым их не готовили, они говорят: «Я не могу этого сделать». Это такое же самоограничение, как и слова «Я не могу себе этого позволить» или «Это невозможно». Вместо того чтобы заняться поисками нужного образования и правильного учителя, люди ограничивают свой разум и сужают возможности.

    
Устарело ли образование?

    Вторая часть этой книги, «Фейковые учителя», является самой важной, потому что нет ничего важнее образования.

    Если бы наша система образования работала как следует, то не было бы нужды в первой части – «Фейковые деньги».

    При наличии настоящего образования отпала бы необходимость писать третью часть – «Фейковые активы».

    Если бы система образования предлагала настоящее финансовое и духовное образование, то нашим лидерам не сошли бы с рук печатание фейковых денег и продажа фейковых активов.

    Вот почему вторая часть самая важная в этой книге.

    Нет ничего важнее настоящего образования – академического, профессионального, духовного и финансового. Все это становится сегодня значимым, как никогда.

    
Образование, от которого опускаются руки

    Причина, по которой люди постоянно твердят мне, что все, что я делаю, – невозможно, заключается в том, что наша система образования создает у них ощущение бессилия.

    Как уже говорилось, большинство великих университетов были основаны такими людьми, как Джон Рокфеллер, Корнелиус Вандербильт, Леланд Стэнфорд, Сесил Родс, известными как бароны-разбойники.

    Их интерес к образованию подогревался желанием найти самых лучших и умных студентов, а затем обучить и подготовить их к работе на себя. Из них надо было сделать наемных работников, а не предпринимателей и не изобретателей, которые могли бы составить им конкуренцию.

    Баки Фуллер говорил, что бароны-разбойники основали лучшие университеты в стране с целью поиска лучших умов для последующей работы на богатых людей в качестве специалистов (юристов и финансистов), а не для того, чтобы делать из них богатых людей.

    Вот почему наши самые великие предприниматели типа Билла Гейтса, Стива Джобса, Майкла Делла и Марка Цукерберга бросили учебу в отличных учебных заведениях. Очевидно, они не могли получить там желаемого образования, которое готовило бы их к работе в квадрантах Б и И.

    
Переход в другой квадрант

    Сегодня миллионы людей занимаются работой, которую ненавидят или за которую платят недостаточно (а может, то и другое сразу). Они понимают, что надо что-то менять, но вся проблема в страхе перед переменами. Кроме того, они не знают, что именно надо поменять. Образование, а точнее его нехватка, удерживает этих людей на месте. Они боятся перемен и неудач.

    Когда я объясняю разницу между четырьмя квадрантами, многие высказывают желание что-то изменить. Но все дело в том, что для перехода из одного квадранта в другой, особенно со стороны Р и С на сторону Б и И, необходимо настоящее духовное и финансовое образование.

    Вот почему большинство людей пребывают в состоянии паралича, как мой высокообразованный бедный папа. После того как он вызвал на бой губернатора Гавайев и проиграл выборы, ему уже не удалось подняться на ноги. Это был первый случай в жизни, когда он потерпел неудачу. Полученное образование удерживало его в квадранте Р. Он был не в состоянии выйти за его рамки даже несмотря на то, что был безработным. Он приобрел франшизу на торговлю мороженым, чтобы перейти в квадрант С, и потерпел крах. Он не был предпринимателем и не смог вырваться за пределы уровня образования и образа мышления, свойственных квадранту Р. Он не смог измениться.

    
Невидимая бедность

    Школа готовит людей к бедности, внедряя в их сознание предпосылки так называемой невидимой бедности:

    1. Наказание учащихся за допущенные ошибки.

    2. Внушение того, что ошибки – это признак глупости.

    3. Заучивание ответов вместо учебы на практике, сопряженной с ошибками.

    4. Внушение того, что существует единственный правильный ответ, который известен учителю.

    5. Противопоставление правильного неправильному вместо концепции трех сторон монеты.

    6. Отсутствие реального финансового образования.

    7. Объявление сотрудничества списыванием.

    8. Индивидуальное выполнение контрольных работ.

    9. Недопустимость обращения за помощью.

    10. Недопустимость слов «Я не знаю».

    11. Отказ в помощи окружающим.

    12. Разделение учащихся на умных и глупых.

    
Кризис

    Баки Фуллер был футуристом. В предисловии к своей книге «Критический путь» (Critical Path, 1982) он пишет:

    
Человечество все глубже втягивается в кризис – кризис беспрецедентного размаха.

    
Будучи футуристом, Фуллер говорил не о кризисе 1981 года. Он предостерегал нас от кризиса, который мы наблюдаем сегодня и с которым людям, родившимся после 1981 года, еще только предстояло столкнуться в XXI веке.

    
Ускорение ускорения

    Фуллер предупреждал нас о феномене, который он называл ускорением ускорения. По его представлениям, оно должно было начаться, когда человечество перейдет от индустриальной эры к информационной.

    Перед своей смертью в 1983 году этот футурист предсказывал, что еще до конца текущего десятилетия появится новое изобретение, которое радикально изменит мир.

    Десятилетием раньше, в 1969 году, родился предшественник интернета – арпанет.

    Эта компьютерная сеть была создана в интересах Министерства обороны США. Изначальная цель арпанета заключалась в том, чтобы с помощью телефонных линий связывать между собой компьютеры исследовательских учреждений, работавших на Пентагон.

    В 1989 году Тим Бернерс-Ли изобрел Всемирную паутину, и это ознаменовало переход от индустриальной эры к информационной. Началось ускорение ускорения.

    Однако образование не претерпело изменений. Оно осталось как бы замороженным во времени.

    Еще раз повторю урок, преподанный мне в воскресной школе (Осия 4:6): «Истреблен будет народ Мой за недостаток ведения: так как ты отверг ведение, то и Я отвергну тебя от священнодействия предо Мною; и как ты забыл закон Бога твоего, то и Я забуду детей твоих».

    В XXI веке миллиарды людей находятся на грани гибели из-за нехватки знаний.

    Фуллер предупреждал нас в «Критическом пути»: «Человечество все глубже втягивается в кризис – кризис беспрецедентного размаха».

    Выступая перед нашей учебной группой в 1981 году, он объяснил причину тех бед, которые грозят миллиардам людей. «Перемены в информационную эпоху невидимы, – говорил он. – Нельзя увернуться от приближающейся угрозы, которой ты не замечаешь».

    Похожие выражения использовал и мой богатый папа. Когда в 1971 году Никсон отменил золотое обеспечение доллара, он сказал, что «деньги стали невидимыми».

    В книге «Критический путь» Фуллер пишет:

    
Я глубоко убежден в том, что все человечество находится под угрозой уничтожения, если хотя бы один из нас не осмелится сейчас и всегда говорить правду и одну только правду.

    
Разговор с родителями

    После смерти Фуллера я постоянно предупреждал родителей о неспособности системы образования подготовить их детей к жизни в реальном мире и о «невидимой бедности», которую оно им сулит.

    Я рассказывал родителям о том, что школы:

    1) наказывают учащихся за ошибки;

    2) рассматривают сотрудничество как списывание;

    3) вынуждают выполнять все задания строго индивидуально;

    4) отбивают у детей желание просить о помощи;

    5) отбивают у них охоту помогать другим;

    6) делят детей на умных и глупых.

    
Почти всегда родители отвечали: «Я знаю, что образование переживает не лучшие времена. Но только не в той школе, где учится мой ребенок. Это прекрасная школа. Дети там счастливы. Они сотрудничают друг с другом и любят учителей».

    Или другой вариант: «У меня очень умные дети. Один из них учится в престижной школе права, а другой – в докторантуре. И у обоих будет хорошая, высокооплачиваемая, надежная работа».

    Не зря Фуллер предупреждал: «Нельзя увернуться от приближающейся угрозы, которой ты не замечаешь».

    
New York Times: воскресный обзор книг от 15 июля 2018 года

    «МЫ ЕДВА ДЕРЖИМСЯ НА ПЛАВУ В АМЕРИКЕ»

    Роберт Райх, занимавший пост министра труда с 1993 по 1997 год, встревожен изменениями, происходящими на рынке труда. Он пишет:

    Я говорю не о том, что в будущем роботы с большими мозгами захватят цивилизацию людей с маленькими мозгами, а о ближайшей неминуемой перспективе, когда они отберут у нас рабочие места.

    Это уже происходит. Роботы и другие схожие с ними формы искусственного интеллекта быстро вытесняют заводских рабочих, операторов колл-центров и клерков. Скоро мы попрощаемся с водителями, складскими рабочими и представителями других профессий, выполняющими повторяющиеся операции, включая фармацевтов, бухгалтеров, юристов, диагностов, переводчиков и финансовых консультантов. Вскоре машины будут выявлять рак лучше врачей.

    Это не значит, что в будущем у людей вообще не останется никаких профессий, как вещают некоторые мрачные пророки. Но роботы почти наверняка снизят ставки оплаты на оставшихся рабочих местах, где не обойтись без людей (персонал, ухаживающий за детьми, стариками и больными, личные тренеры, продавцы и т. п.). Роботы не смогут выполнять эту работу просто потому, что они не люди. Даже сегодня, когда развитие техники уже привело к замене многих людей роботами, у нас нет нехватки рабочих мест. У нас нехватка хороших рабочих мест. Сегодня среднестатистический американец зарабатывает примерно 44 500 долларов в год, что ненамного больше среднего заработка в 1979 году с поправкой на инфляцию. Почти 80 процентов взрослых американцев утверждают, что живут от зарплаты до зарплаты, а многие не знают, какой будет их следующая зарплата.

    
Предупреждаю родителей: в информационную эру они не могут знать, чему школа учит (или не учит) их детей, потому что перемены и деньги стали невидимыми, а настоящее финансовое образование отсутствует.

    Большинство родителей знают только то, чему их учили в школе. Они не знают, чего не хватало в их образовании.

    Вот почему родители, с которыми я беседую, как правило, говорят: «Мой ребенок учится в хорошей школе».

    Без настоящего образования разрыв между богатыми и всеми остальными будет расширяться, даже если дети хорошо учатся.

    А если этот разрыв растет, то возрастает и вероятность возникновения социальных волнений и революций.

    
Человеческие активы и пассивы

    Когда мы стали немного старше, богатый папа рассказал своему сыну и мне, что, помимо финансовых активов и пассивов, существуют еще и человеческие.

    Богатый папа нарисовал для нас следующую схему:
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Семья Друзья Партнеры Консультанты

    Потом он сказал: «Ваш самый главный актив – это люди. Но они же и главный пассив».

    Когда родители говорят мне: «Я знаю, что образование переживает не лучшие времена, но мой ребенок учится в прекрасной школе», – я рисую им такую же схему о человеческих активах и пассивах.

    После того как слушатели на моих семинарах разберутся с сутью финансовых отчетов и разницей между активами, которые направляют деньги в их карман, и пассивами, которые вытягивают их оттуда, я демонстрирую им балансовый отчет богатого папы применительно к людям.

    Поначалу дискуссия разворачивается со скрипом. Никто не хочет признавать, что люди могут быть пассивом.

    Однако со временем правда начинает выплывать наружу. И тогда можно услышать следующие истории:

    «Моего сына выгнали из колледжа, и теперь мне приходится выплачивать за него кредит, взятый на учебу. Он все еще не может найти работу».

    «У моей дочери муж был наркоманом. Она ушла от него с пятерыми детьми и теперь живет с нами. Она окончила колледж, но не может работать, так как трое из ее детей пока младше 12 лет».

    «Мой отец оказался безработным, когда закрылся магазин, в котором он работал. Отец израсходовал все свои накопления из пенсионной программы 401(k) и теперь живет с нами. Он хочет работать, но пока не может найти высокооплачиваемое место».

    «Мой финансовый консультант не помог мне ничего скопить. Мне осталось шесть лет до пенсии, и я задумываюсь о том, на что буду жить в старости».

    «Мой партнер по бизнесу заболел, и теперь мне приходится поддерживать его и его семью».

    «У меня недоимки по налогам, и правительство грозит, что будет взыскивать их из моей зарплаты. Но недоимки-то образовались как раз из-за того, что я недостаточно зарабатываю и мне не на что жить. Мне даже не хватает денег от зарплаты до зарплаты, а долг с каждым месяцем становится все больше. Я уже не могу позволить себе покупать лекарства».

    
В конце дискуссии я спрашиваю: «Вы все еще считаете, что наше образование готовит людей к жизни в реальном мире?»

    Это предостережение заслуживает того, чтобы повторить его еще раз: в информационную эру они не могут знать, чему школа учит (или не учит) их детей, потому что перемены и деньги стали невидимыми, а настоящее финансовое образование отсутствует.

    Одна из причин, заставивших Фуллера написать «Критический путь», заключается в следующем:

    
Я глубоко убежден, что все человечество находится под угрозой уничтожения, если хотя бы один из нас не осмелится сейчас и всегда говорить правду и одну только правду.

    ПЕРЕВОД: Для выживания человечества необходимо, чтобы каждый из нас начал говорить правду. Когда люди начинают говорить о человеческих пассивах в своей жизни, из их уст звучит правда о неадекватности их детей и недостатках образования.

    Проще говоря, образование не в состоянии готовить людей к жизни в мире, который меняется все быстрее, причем эти изменения невидимы, как и деньги.

    Без настоящего духовного образования люди впадают в паралич, потому что фейковые учителя учат их избегать ошибок и не просить помощи, называя это жульничеством.

    Без настоящего финансового образования люди слепы, и это на руку экономической элите, потому что ей так легче обкрадывать людей, работающих за деньги.

    Правы те, кто, не имея настоящего духовного и финансового образования, говорит: «Это невозможно».

    И эта мысль не нова. Она выдержала испытание временем и встречается еще в Библии: «Истреблен будет народ Мой за недостаток ведения».

    Но у меня есть для вас хорошая новость. Из следующей главы вы узнаете о просветительской роли предпринимателей – тех людей, которые делают то, что необходимо делать, чтобы выйти за рамки устаревшей системы.

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Разве учеба в колледже не приносит никакой пользы?

     Гэри Б., Сингапур

     Ответ: Разумеется, приносит. Для многих людей это первое место, где они сталкиваются с многообразием точек зрения, где можно опробовать крылья и исследовать пределы возможностей, испытать новые ощущения и познакомиться с людьми, отличающимися происхождением, идеями и мнениями. Образование имеет разные формы, и учеба в колледже – одна из них. Надо только сопоставлять отдачу от традиционного образования с потенциальной ношей долга по студенческому кредиту. Единого для всех рецепта не существует. Каждый должен сам взвешивать все за и против с учетом своих целей и замыслов на будущее.

     
Вопрос: Что вас больше всего раздражает в традиционном образовании?

     Адам К., Чехия

     Ответ: Вообще-то не многое, и все эти вещи взаимосвязаны. Главное, что традиционное образование не готовит людей, какого бы возраста они ни были, к жизни в реальном мире. Мы существуем не поодиночке. Нам необходимо сотрудничать. Школа называет это списыванием. На мой взгляд, основным признаком интеллекта является способность непредвзято оценивать чужие точки зрения и

     подходы к проблемам. Школа, как правило, дает один правильный ответ. В реальном же мире правильность ответа зачастую зависит от личных обстоятельств и условий.

     
Вопрос: Что вы имеете в виду, когда говорите, что вас удручают слова «Я не могу» и «Я не могу себе позволить»?

     Сесилия Дж., Великобритания

     Ответ: Я считаю, что подобные утверждения ограждают ваш разум от благоприятных возможностей. Они сужают ваше мышление, в то время как вы должны мыслить максимально широко. Если вы зададите вопрос по-другому: «Каким образом я смогу себе это позволить?», то тем самым побудите свой интеллект искать решения и возможности.

     
Вопрос: Может быть, имеет смысл начать обучение в дешевом университете, а затем попытаться перевестись в тот, что получше?

     Агим Б., Эстония

     Ответ: Каждый должен сам решать, что для него лучше. Ценность учебного заведения, будь то университет или школа, определяет только сам учащийся.

     
Вопрос: Что же такое настоящее образование?

     Билли К., ЮАР

     Ответ: Настоящее образование должно давать вам возможность заниматься тем, чем вы хотите. Его источником являются настоящие учителя – люди, которые сами на практике делают то, чему учат остальных. А вы должны быть активным участником этого процесса.

     
Вопрос: Как определить, кому можно доверять в эпоху «ускорения ускорения» и информационной перегрузки, когда все так быстро меняется?

     Алекс К., Турция

     Ответ: Вопрос на миллион долларов. И ответ на него, как и на многие другие жизненно важные вопросы, начинается с образования. Вы сами должны стать умнее, чтобы уметь отличать правду от лжи, реальность от фейка.

     
Вопрос: Как научиться языку денег?

     Анджела С., Новая Зеландия

     Ответ: Начните с расширения своего словаря, добавляя в него понятия, связанные с финансами и экономикой. Слова обладают силой. Каждый день учите по одному новому слову. Вскоре вы обнаружите, что они будут постоянно попадаться вам в теле– и радиопередачах, в газетных новостях и интернете. Не пожалейте времени, чтобы понять, что они означают, а если возникают трудности, найдите человека, который может их объяснить и обсудить вместе с вами.

     
Вопрос: Я всегда чувствовал, что огромная часть ответственности за наше образование лежит на родителях. А как вы считаете?

     Джастин Дж., США

     Ответ: Поскольку моим главным наставником был богатый папа, думаю, ответ достаточно очевиден. Родители – это наши первые и во многих случаях лучшие учителя. Особенно если они воспитывают детей, которые от природы любознательны, готовы к опытам и открытиям, любят задавать вопросы и не довольствуются одним-единственным правильным ответом. Но, пожалуй, основная задача родителей состоит в том, чтобы привить ребенку правильное отношение к ошибкам. Ошибки – это средство учебы. Каждая из них содержит какой-то урок. Ошибки дают возможность узнавать что-то новое и приобретать позитивный опыт.
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     Глава 12

     Участие предпринимателей в образовании. Способны ли вы видеть будущее?
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В июле 2018 года президент США Дональд Трамп издал указ о повышении квалификации и переобучении американских рабочих. Президентская образовательная инициатива коснулась многих крупных корпораций.

    Но это пример фейковой новости. На первый взгляд указ Трампа – отличная идея, но на самом деле это лишь попытка привлечь дополнительные голоса избирателей в рабочей среде.

    РЕАЛЬНАЯ НОВОСТЬ заключается в том, что США уже тратят свыше миллиарда долларов в год на переобучение рабочих.

    РЕАЛЬНАЯ НОВОСТЬ заключается в том, что программа повышения квалификации и переобучения не работает.

    
Почему программа переобучения не решает поставленных перед ней задач

    Идея о повышении квалификации и переобучении имеет благородную цель. Но проблема в том, что в существующем виде эта программа никогда не работала. А все потому, что методы, используемые в системе образования, никуда не годятся.

    Достаточно лишь взглянуть на изображение конуса обучения, чтобы со всей очевидностью понять: такая методика является устаревшей, скучной и неэффективной.

    Как уже было сказано, один из самых главных грехов образования проявляется в том, что многие молодые люди ненавидят школу. Сколько учащихся испытывают финансовые трудности в жизни из-за того, что ненавидели школу? Сколько попало в тюрьму из-за того, что ненавидело школу? Сколько занимается нелюбимой работой из-за того, что ненавидело школу?

    Я готов согласиться, что традиционное образование полностью устраивает примерно 25 процентов населения. Но вся проблема заключается в том хаосе, который оно создает для оставшихся 75 процентов. Я балансировал на грани вылета из школы, потому что ненавидел это заведение. Я знал, что я не дурак. Учителя высоко оценивали мои способности. Мне просто не нравилась традиционная школа с традиционными учителями и – особенно – скучным процессом традиционной учебы.

    Восемь событий в жизни удержали меня от того, чтобы бросить учебу:

    1. Я стал учеником богатого папы и мог работать в его реальном бизнесе.

    2. Богатый папа обучал нас, играя с нами в Monopoly. Он превратил учебу в игру.

    3. Мне попадались отличные учителя вроде учителя в пятом классе Гарольда Эли, который вдохновил меня на осмысление, а не на заучивание ответов.

    4. Я поступил в военную академию, а не в традиционный университет.

    5. Я регулярно посещал семинары вместо того, чтобы проходить полный курс традиционных учебных заведений.

    6. Подобно трем мудрым волхвам из Библии, я постоянно искал хороших учителей за пределами системы образования.

    7. У меня было два папы, и это помогло мне понять, что у каждой монеты есть три стороны.

    8. Я осознал, что в реальной жизни на каждый вопрос можно дать больше одного правильного ответа.

    
Президент Кеннеди и образование

    Президент Трамп – не первый, кто предлагает организовать переобучение оставшихся без работы людей.

    Стивен Брилл вспоминает в своей книге «Хаос», что в 1962 году президент Джон Кеннеди предложил, чтобы США способствовали расширению международной торговли за счет снижения тарифов и отмены ограничений на импорт. И республиканцы, и демократы в предварительном порядке высказались за либерализацию торговли в условиях холодной войны, хотя позиция республиканцев была более протекционистской.

    Кеннеди понимал, что расширение глобальной торговли уничтожит много рабочих мест в США. Вот почему в 1962 году он предложил создать так называемую Федеральную программу помощи в отраслевой адаптации для переобучения лиц, оставшихся без работы.

    Президент Кеннеди не хотел, чтобы национальная выгода миллионов американцев была куплена за счет безработицы для относительно небольшой группы рабочих. Он говорил:

    
     Если соображения национальной политики делают желательным снижение тарифов, то не надо возлагать все тяжелые последствия этих мер на людей, которых непосредственно затронет иностранная конкуренция. Часть расходов по адаптации экономики должно взять на себя федеральное правительство.

     ПЕРЕВОД: Снижение тарифов благотворно скажется на Америке и американцах, но некоторая часть населения потеряет работу. Расходы на переподготовку безработных должны стать заботой федерального правительства.

    

    Программа Кеннеди предлагала оставшимся без работы людям до 65 процентов их среднего заработка на протяжении 52 недель (или 65 недель, если им было больше 60 лет) и курсы переподготовки для получения новой профессии или повышения квалификации в прежней.

    Программа также предусматривала возмещение расходов на переселение семьи, если это требовалось для получения нового места работы.

    
Мощная оппозиция

    Программа президента Кеннеди встретилась с сильной оппозицией в лице республиканцев. Одним из самых шумных оппонентов был сенатор Прескотт Буш – отец и дед двух будущих президентов США. Несмотря на противодействие, Кеннеди добился того, что программа помощи в отраслевой адаптации была принята.

    Она оставила о себе смешанные чувства. Сообщалось, что за первые шесть лет после ее принятия ни один рабочий не получил обещанной поддержки от правительства, хотя общие расходы на нее составили миллиард долларов. Для большинства потерявших работу программа помощи стала лишь дополнением к пособию по безработице, а не инструментом повышения квалификации и переподготовки.

    Причина, по которой рабочие не использовали возможности по переобучению, заключалась в том, что программа выдвигала ряд предварительных условий для тех, кто намеревался обратиться за помощью.

    Чтобы рабочий мог претендовать на средства из фондов Федеральной программы помощи в отраслевой адаптации, ему необходимо было получить образование, эквивалентное среднему, и поступить на дневные курсы обучения при местном колледже или профессиональном училище. Это было непрактично, потому что большинству рабочих необходимо было как можно скорее восполнить нехватку доходов, вызванную увольнением. Они не могли позволить себе вновь садиться за парту, чтобы получить средства на переподготовку.

    
Карточки ЕВТ и образование

    Я уже упоминал о том, что в 1994 году закрылись сахарные плантации в Хило на Гавайях и многие высокооплачиваемые специалисты остались без работы. У многих рабочих на плантациях не было аттестатов об окончании средней школы, потому что они не требовались для получения хорошей зарплаты. Сегодня многие из этих людей, вместо того чтобы получить образование или пройти переподготовку, предпочитают жить на карточки ЕВТ.

    Они могли бы получить новые специальности и вернуться в качестве налогоплательщиков в капиталистическую систему, но вместо этого получают пособия в рамках социалистической системы. Вот почему социалистические настроения в Америке имеют тенденцию к росту.

    В своей книге «Хаос» Брилл пишет, что в 2001 году Главное бюджетно-контрольное управление (ГБКУ) провело исследование в округе Генри в Мартинсвилле, штат Виргиния, в ходе которого выяснилось, что из 6 тысяч человек, потерявших работу за последние десять лет, лишь менее 20 процентов, имевших право на помощь от программы помощи в отраслевой адаптации, включились в программы переподготовки. Многие из них не закончили курс обучения до истечения срока их пособия по безработице. Еще одно исследование по линии ГБКУ показало, что три четверти рабочих, обратившихся к программе, так и не смогли ею воспользоваться. Сообщалось также, что те немногие рабочие, которые прошли программу помощи, в конечном счете получили специальности, даже отдаленно не сопоставимые с теми, которые они утратили.

    
Такое уж у нас образование…

    Наше образование проблемно. Проблемы во всем: чему учат, как учат и кто учит.

    Давайте еще раз обратимся к конусу обучения.

    1. Сколько раз вы сидели в классе, понимая, что на уроке находится только ваше тело, но не мозг?

    2. Сколько раз вы сидели в классе, поглядывая на часы вместо того, чтобы слушать учителя?

    3. Сколько раз вы зазубривали материал для прохождения тестов вместо того, чтобы выучить его по-настоящему?

    
Учеба у богатого папы

    Мне нравится конус обучения, потому что он отражает разницу между моими богатым и бедным папами.

    Я бесплатно работал в качестве ученика у богатого папы, занимаясь реальными вещами. Взамен он играл с нами в Monopoly и давал уроки игровой тактики. Кроме того, мы регулярно посещали его настоящие «зеленые домики», которые со временем выросли в большой «красный отель».

    Реальное образование было веселым, интересным, иногда трудным, но уж точно не скучным.

    Нередко мне доставалось дома из-за того, что я поздно приходил. А поздние приходы объяснялись тем, что мне трудно было оторваться от учебы, которую проводил богатый папа. Мне все время хотелось узнать еще больше.

    Поздно приходя домой, я первым делом слышал: «Ты уроки сделал? Если отметки будут плохими, ты не сможешь устроиться на хорошую работу».

    
Как я решил стать предпринимателем в сфере образования

    В 1983 году после смерти Фуллера я прочитал «Усмешку гигантов» и понял, что не могу больше заниматься предпринимательством в области развлечений, где я зарабатывал неплохие деньги, производя лицензионные продукты, в частности, для таких рок-групп и исполнителей, как Duran Duran, Van Halen, Judas Priest, Бой Джордж, Тед Ньюджент и The Police.

    Внутренний голос подсказывал мне, что пришло время заняться предпринимательством в сфере образования. Я не знал, как это сделать, но понимал, что уже невозможно продолжать делать то, чем занимался раньше.

    В 1983 году я встретил Ким, которая тоже искала смысл жизни. В 1984 году мы, взявшись за руки, бросились в омут с головой, покинув прекрасные Гавайи и переехав в Калифорнию. Вскоре у нас закончились деньги, но это нас не остановило. Целую неделю мы были бездомными и спали в старенькой коричневой «Тойота Селика» в прибрежных парках Сан-Диего, а потом нас пристроил в своем подвале один из друзей.

    Это был наш тест на устойчивость.

    
Давид против Голиафа

    В 1983 году мы с Ким поняли, что нам придется выступить против системы образования и академической элиты. Это был бой Давида с Голиафом. Нам помогли друзья и родственники, которые поддержали наше желание не отступать. Многие из них предлагали и финансовую помощь, но мы ее не приняли. Наша миссия заключалась в том, чтобы убедиться, что Бог есть. И мы понимали, что если возьмем деньги, то они размоют нашу веру.

    Мы выжили, пользуясь мудростью таких людей, как Баки Фуллер, который много лет назад тоже прошел похожее испытание веры и никогда не работал за деньги. Он делал лишь то, что, по его мнению, было угодно Богу, и постоянно спрашивал себя: «Что я могу сделать? Я всего лишь обычный человек».

    Ким и мне понадобилось 10 лет, чтобы достичь финансовой свободы. В 1994 году мы с ней отошли от дел, будучи совершенно свободными в финансовом отношении. Ким на тот момент было 37 лет, а мне – сорок семь.

    В 1996 году мы с Ким разработали настольную игру CASHFLOW®. В 1997 году я за свой счет издал книгу «Богатый папа, бедный папа», потому что все издательства, куда мы обращались, говорили, что я сам не понимаю, о чем пишу. В 2000 году мне позвонила Опра Уинфри, а все остальное – уже история. В 2002 году мы встретились с Дональдом Трампом на одном мероприятии, где должны были выступать перед тысячами слушателей из Америки и Австралии. С тех пор мы вместе с ним написали две книги и стали партнерами в деле настоящего финансового образования.

    В 2008 году, когда у меня брал интервью Вульф Блицер из CNN, я предсказал крах и банкротство Lehman Brothers. Спустя шесть месяцев этот банк объявил о банкротстве и началась Великая рецессия. Пропасть между богатыми, средним классом и бедняками продолжает расти, как мы с Дональдом Трампом и предсказывали в своих книгах.

    Еще раз повторю слова Фуллера:

    
     Человечество все глубже втягивается в кризис – кризис беспрецедентного размаха.

     ПЕРЕВОД: В 1982 году Фуллер предупреждал о наступлении информационной эры, в которой гиганты потеряют свою силу и власть. Кризис будет усугубляться, поскольку они будут сражаться, чтобы остаться у власти.

    

    Отчаявшиеся люди способны на отчаянные поступки.

    Фуллер также говорил, что информационная эра перерастет в эру интеграции. Гиганты будут разоблачены, а кризис лишь ускорится из-за их попыток сделать все возможное, чтобы сохранить свое влияние.

    Вы можете почувствовать, как они уже сегодня борются за выживание в обстановке, когда их центральным банкам бросают вызов народные деньги, в частности биткойн.

    Одним из способов сохранения власти гигантов является прогнившая образовательная система, бездушная и опустошенная.

    Вот почему мы с Ким стали предпринимателями в сфере образования. Наша настольная игра CASHFLOW® разработана для того, чтобы обойти систему образования и вернуть людям во всем мире истинное просвещение за счет того, что они будут учить друг друга.

    
Люди учат друг друга

    Мы разработали игру CASHFLOW® не для того, чтобы дать людям ответы, которые необходимо запомнить, а чтобы побудить их учиться, давая возможность хоть одним глазком заглянуть в богатую жизнь. Играя, люди каждый раз получают возможность заглянуть в светлое будущее для себя и своих семей.

    Мне хотелось бы еще раз повторить предупреждение, сделанное мною родителям. Я считаю, что в мире сегодняшних невидимых технологий и денег учителям, родителям и ученикам становится все сложнее понять, чего на самом деле не хватает образованию. В информационную эру абсолютно необходимо, чтобы народ вернул себе контроль над образованием, забрав его у правительства.

    
Клинтон и Китай

    В 1962 году президент Джон Кеннеди, озаботившись последствиями глобализации, внедрил программу помощи в отраслевой адаптации.

    В 1972 году президент Ричард Никсон открыл дверь в Китай.

    В 1999 году президент Билл Клинтон поспособствовал принятию Китая во Всемирную торговую организацию. Клинтон обещал, что открытая торговля с Китаем увеличит количество рабочих мест в США и снизит уровень дефицита нашего торгового баланса.

    Он также заявил: «Выгода этой сделки для Америки может быть оценена как сто к нулю».

    В 2001 году Китай был принят в ВТО.

    Как вы знаете, у Клинтона частенько возникали проблемы с правдой. Сделка действительно оказалась чрезвычайно выгодной, но только для Китая. Брилл пишет по этому поводу в своей книге «Хаос»:

    
С 2000 по 2009 год дефицит торгового баланса США с Китаем вырос почти в три раза – с 83 до 227 миллиардов долларов… За тот же период США потеряли 5,6 миллиона рабочих мест в сфере промышленности, в том числе 627 тысяч в производстве компьютеров и электронных изделий… В 2016 году торговый дефицит с Китаем составлял 347 миллиардов долларов.

    
Побочные эффекты дефицита торгового баланса

    Однобокий торговый баланс внес свой вклад в финансовый коллапс 2008 года.

    Брилл пишет:

    
Поскольку Китай скопил слишком много капиталов и нуждался в надежном месте для их инвестирования, спрос на казначейские долговые обязательства США резко возрос. Это понизило процент ставок по ним в Соединенных Штатах до беспрецедентного уровня, следствием чего стало удешевление денег, которые были доступны теперь даже для самых рискованных сделок с недвижимостью. На их основе появились субстандартные ипотечные бумаги и производные от них.

    
В 2008 году фондовая биржа и рынок недвижимости с трудом пережили коллапс, а процентные ставки упали еще ниже.

    По состоянию на 2018 год кризис еще не закончился. Он расширяется.

    В 1981 году Фуллер писал: «Человечество все глубже втягивается в кризис – кризис беспрецедентного размаха».

    Но я могу вас обрадовать: на помощь приходят предприниматели.

    
Предприниматели в области образования

    Заметным явлением в этой сфере является Академия Хана – компания, которая делает академическое образование доступным для миллионов студентов во всем мире. Студентам не требуется получать кредиты на обучение для поступления в Академию Хана.

    Брилл в своей книге «Хаос» упоминает также образовательную организацию Coalition for Queens (C4Q), которую основал Джукей Сю, капитан американской армии и ветеран войны в Ираке, иммигрант, родившийся на Тайване и получивший образование в Гарварде. Сю рассказывал Бриллу: «Одни из самых умных и трудолюбивых людей, которых я встречал, – это солдаты, не имевшие возможности учиться в колледже». Преподаватели C4Q превращают людей, совершенно далеких от техники, в специалистов, способных писать компьютерные программы.

    Хотя существует немало школ и образовательных программ, работающих в этой же сфере, C4Q отличается от них по методике преподавания. Вот некоторые различия.

    1. Основатель школы Джукей Сю сам не программист. У него никогда не было опыта работы с компьютерами.

    2. Джукей Сю нанимает настоящих преподавателей из компьютерной отрасли, а не фейковых учителей из академических кругов.

    3. C4Q функционирует как военная академия. Образовательный процесс в ней требует интенсивной работы в команде. Учителя и студенты работают сообща, не конкурируя друг с другом.

    4. В 2013 году была набрана первая группа учащихся из 21 человека со средним годовым заработком около 18 тысяч долларов. Большинство работало в сфере услуг, где образование не требовалось; 52 процента составляли женщины, а 60 процентов – афроамериканцы; 55 процентов не оканчивали колледж.

    5. Восемьдесят восемь студентов, начавших обучение в сентябре 2016 года и закончивших его в июне 2017 года, нашли себе работу, дававшую им в среднем 85 тысяч долларов в год. Их наняли такие компании, как Uber, Blue Apron, Pinterest, Google, BuzzFeed и J. P. Morgan Chase.

    6. Выпускники согласны платить организации 12 процентов от своих заработков на протяжении первых двух лет работы.

    7. Это совсем не то, что студенческий кредит, который нередко загоняет студентов, по какой-то причине не окончивших обучение или не нашедших хорошую работу, в кошмарную пожизненную долговую яму.

    8. Двенадцатипроцентные взносы от выпускников – это не просто благотворительность, а своего рода инвестиции в успехи новых учащихся. Добавление такого капиталистического компонента в деятельность некоммерческой компании C4Q обеспечивает ей то, чего не хватает при социализме, – стабильность.

    Брилл рассказывает также еще об одной частной некоммерческой организации – Year Up, которая предлагает широкий набор программ переподготовки и повышения квалификации. Вот выдержка из его книги «Хаос»:

    
В настоящий момент Year Up располагает 20 филиалами в Соединенных Штатах и подготовила свыше 18 тысяч слушателей по техническим специальностям, таким как, в частности, мастер по ремонту компьютеров, обслуживанию автоматизированных систем учета заявок от клиентов и коммуникационных систем. Работодатели ожидают от кандидатов на получение этих мест навыков среднего уровня.

    Каждый слушатель подписывает контракт, в котором указаны требования к поведению и отношению к учебе. При поступлении они получают 200 баллов, которые списываются за каждое нарушение, например за опоздание, неуважительное отношение к окружающим или несвоевременное выполнение домашних заданий.

    Обычно у 25 процентов слушателей эти баллы заканчиваются и их отчисляют.

    
Как и в военных учебных заведениях, одних только способностей и хороших оценок для Year Up недостаточно.

    В Академии торгового флота курсанта тоже могли отчислить за нарушение кодекса чести и за поведение, недостойное офицера и джентльмена, даже если у него была прекрасная успеваемость.

    Хотя Year Up не гарантирует своим выпускникам высокооплачиваемые рабочие места, как C4Q, она вытягивает своих слушателей из бедности, переводя их в средней класс.

    
Низкий потенциал успеха

    Помимо Стивена Брилла, еще один представитель академической элиты нарушил обет молчания. На этот раз речь идет о выпускнике Гарварда Шоне Эйкоре, который также занялся предпринимательством в сфере образования. В своей книге «Большой потенциал», опубликованной в 2018 году, он пишет:

    
Три года назад, когда я исследовал скрытые взаимосвязи между успехом и человеческим потенциалом, у меня произошел прорыв: я стал отцом.

    Когда мой сын Лео появился на свет, он был абсолютно беспомощен. Он даже не мог самостоятельно перевернуться. Но по мере того, как он становился старше, у него развивались различные способности. Как и рекомендует психология позитивизма, я поддерживал каждое новое освоенное им умение похвалой: «Лео, неужели ты сам это сделал? Я тобой горжусь». Спустя некоторое время Лео и сам начал подражать мне и с гордостью заявлять: «Это я сам».

    Именно тогда я понял, что сначала в раннем детстве, а потом и в зрелом возрасте мы склонны непропорционально высоко оценивать то, чего добились самостоятельно. Я прекратил хвалить и подбадривать сына в надежде, что он перестанет рассматривать свои самостоятельные достижения как главную цель в жизни или пробу характера. Но этого не произошло. Наоборот, все вышло на более высокий уровень.

    Весь этот цикл начинается в юном возрасте. В школе наших детей учат упорной индивидуальной работе, которая дает возможность одержать верх над другими на экзаменах. Если они обращаются за помощью к другим учащимся, это пресекается как подсказки или списывание. Детям дают домашние задания, требующие многочасовой работы, и это вынуждает их не проводить время со сверстниками, а работать в изоляции.

    
Саботаж – и победа

    Моя жена Ким иногда вспоминает время своей учебы в Калифорнийском университете Санта-Барбары. Она говорит: «Студенты осуществляли настоящий саботаж против своих однокашников, чтобы самим получить хорошую оценку. Некоторые даже шли в библиотеку и вырывали страницы из книг, которые нужны были другим для подготовки к занятиям».

    В конечном счете Ким бросила учебу в Санта-Барбаре незадолго до окончания и завершила свое образование уже в Гавайском университете, просто чтобы получить диплом.

    Я же вообще забросил мысль об университетах и дипломах.

    
Рост депрессии

    «Большой потенциал» Эйкора – явление в современной литературе. Вот несколько важных выдержек из этой книги:

    
Формула проста: будь лучше, умнее и креативнее всех остальных, тогда тебя ждет успех. Но эта формула неточна…

    Успех зависит не только от того, насколько ты креативен, умен и мотивирован, но еще и от того, насколько хорошо ты умеешь ладить с другими людьми, вносить вклад в общее дело и пользоваться выгодами от окружающей тебя человеческой экосистемы. Дело не в том, насколько высокий рейтинг имеет твой колледж или компания, а в том, насколько хорошо ты в них вписываешься. Не в том, сколько плюсовых баллов заработаешь ты лично, а в том, насколько удачно ты дополняешь команду…

    Цепляясь за устаревшую формулу успеха, мы оставляем нераскрытой громадную часть своего потенциала. Я мог наблюдать это своими глазами на протяжении двенадцати лет в Гарварде, видя, как студенты терпят крушение на рифах гиперконкуренции и застревают на мели сомнений в себе и стресса… Целых 80 процентов студентов Гарварда говорят о том, что в какой-то момент своей учебы испытывали депрессию.

    
Покинув Гарвард, Эйкор посвятил себя предпринимательству в сфере образования и начал делиться своими открытиями о силе кооперации в школе и бизнесе:

    
Теперь, объездив весь мир, я понял, что депрессия – это проблема, свойственная не только студентам из университетов Лиги плюща. Если в 1978 году средний возраст людей, которым ставился диагноз «депрессия», составлял 29 лет, то в 2009 году он снизился до четырнадцати с половиной.

    
Депрессия и насилие

    Могут ли участившиеся случаи, когда школьники убивают друг друга из огнестрельного оружия, объясняться депрессией, одиночеством и изоляцией?

    Неужели конгрессмена Стива Скэлиса застрелили во время бейсбольной тренировки только за то, что он был республиканцем? А конгрессвумен Габби Гиффордс во время встречи с избирателями – за то, что она была демократкой?

    Почему перестрелки в больших городах случаются все чаще?

    Почему люди все с меньшим уважением относятся друг к другу?

    Почему травля слабых в школьной среде становится все более серьезной проблемой?

    Можно ли сказать, что терроризм и насилие начинаются уже в школе?

    
Добродетельный цикл

    Эйкор предлагает решения. Одно из них – это так называемый добродетельный цикл, который автор определяет следующим образом:

    
Когда вы поддерживаете чье-то стремление стать лучше, создается позитивная обратная связь, благодаря чему появляется больше ресурсов, энергии и опыта, отчего становитесь лучше вы сами, и это запускает новый виток цикла. Таким образом, желая успеха другим, вы поднимаете свой успех на более высокий уровень.

    Итак:

    НИЗКИЙ ПОТЕНЦИАЛ – это ограниченный успех, которого можно добиться в одиночку.

    ВЫСОКИЙ ПОТЕНЦИАЛ – это успех, который достигается только с помощью добродетельного цикла вместе с другими людьми.

    
Школа настраивает нас на низкий потенциал, так как насаждает соперничество вместо сотрудничества.

    Эйкор дает рекомендации, как отвыкнуть от того, чему учат в школе, и научиться сотрудничать, стремясь к высокому потенциалу и помогая другим прийти к успеху.

    
Добродетельный цикл богатого папы

    Богатый папа запускал добродетельный цикл в одну из суббот каждого месяца. В результате и он сам, и вся его группа становились умнее и богаче, учась чему-то друг у друга. Они были настоящими учителями, работали плечом к плечу, помогали друг другу решать реальные проблемы и не испытывали желания снова сесть за парты.

    
Лучше один раз увидеть, чем сто раз услышать

    Перед вами – две фотографии, на которых видна разница между гражданской и военной летными школами.

    
ГРАЖДАНСКАЯ ЛЕТНАЯ ШКОЛА ЦЕЛЬ – САМОСТОЯТЕЛЬНЫЙ ПОЛЕТ:

    низкий потенциал
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ВОЕННАЯ ЛЕТНАЯ ШКОЛА ЦЕЛЬ – ПОЛЕТ В СОСТАВЕ КОМАНДЫ:

    высокий потенциал

    
[image: bin00000060.jpeg]
    

Интенсивная командная работа требует интенсивного духовного образования.

    
И ОНИ НАЗЫВАЮТ ЭТО СПИСЫВАНИЕМ
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Что необходимо, чтобы стать военным летчиком?

    Высокий духовный интеллект требует приверженности миссии, высшей степени уважения к себе и членам своей команды, а также строгой ментальной, эмоциональной, физической и духовной дисциплины, заставляющей тренироваться, чтобы стать лучшим из лучших.

    Необходимость работы в команде внушается каждому будущему пилоту с первого же дня зачисления в летную школу.

    Чувство локтя отрабатывается в ходе выполнения каждого задания у каждого пилота, даже если он и не будет зачислен в элитную группу «Голубые ангелы» – лучшую пилотажную группу мира.

    Именно благодаря командному духу предприниматели от образования добиваются успехов, в то время как традиционные образовательные программы вроде Федеральной программы помощи в отраслевой адаптации обходятся в миллиарды долларов и заканчиваются ничем.

    Из следующей главы вы узнаете, кто может быть самым лучшим учителем.

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Вы называете их элитой. Что вы под этим понимаете?

     Алекс П., Германия

     Ответ: Элитой обычно называют людей с высшим образованием и большим доходом. Большинство представителей элиты – не самые богатые люди. Многие из них являются менеджерами, главами компаний, ведущими специалистами, то есть людьми, которые зарабатывают больше, чем рабочий класс. Существует разница между элитой и снобами. В мире много снобов, большинство из которых не является ни элитой, ни богатыми людьми.

     
Вопрос: Где эта элита и какова ее численность?

     Пиппа М., Румыния

     Ответ: Элита имеет обыкновение объединяться в рамках различных землячеств, клубов и прочих сообществ. Так же поступают и богатые, и бедные, и рабочий класс. Каждую группу объединяют общие ценности и интересы, а также уровень образования и экономический статус.

     
Вопрос: Элита – это зло?

     Пол Дж., Ирландия

     Ответ: Нет. Ни в коем случае. Элита – это не синоним всего плохого. Большинство ее представителей прекрасно работают и вносят большой вклад в дела общества. Элита – это, скорее, социальноэкономическая и образовательная классификация как противопоставление рабочему классу.

     Меньшинства попадают в элиту с помощью высшего образования. Многие семьи меньшинств, включая мою, очень ценят высшее образование. Четыре поколения назад мои предки прибыли на Гавайи, будучи рабочими. Для них поступление в колледж было билетом, открывающим путь с плантаций и заводов в ряды образованной элиты.

     Как вам известно, я не хотел быть высокообразованным госслужащим, как мой бедный папа. Мне хотелось быть богатым. Так я стал предпринимателем, как богатый папа.

     
Вопрос: Иногда трудно отличить реальность от фейка. Как нам определить, не фейк ли вы сами?

     Джеймс В., ЮАР

     Ответ: Вы не сможете. Только мои банкиры и бухгалтеры знают, настоящий я или фейковый. В сегодняшнем мире фейковых соцсетей я могу оказаться кем угодно. Многие люди не раз называли меня фейком. Я предпочитаю, чтобы за меня говорили цифры в моих финансовых отчетах.

     
Вопрос: Что вы можете ответить тем, кто утверждает, что золото устарело?

     Питер К., США

     Ответ: Я скажу вам: «Задайте мне этот же вопрос через 20 лет. Тогда вы получите настоящий ответ. Пока же я уповаю на золото».

     
Вопрос: Не кажется ли вам, что появление интернета, смартфонов и других технологий будет способствовать разоблачению элиты и все поймут, что она сделала?

     Элейн К., Великобритания

     Ответ: Если верить Роджеру Макнейми, то искусственный интеллект только сделает фейковые новости и дезинформацию более действенными, реальными и деструктивными для ничего не подозревающих людей.

     Попросту говоря, искусственный интеллект сделает нашу жизнь намного лучше – и намного хуже.

     Информационная эра только началась. Мы еще не в состоянии осознать ее последствия.
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     Глава 13

     Ученик бога. Тщательно выбирайте учителей
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«Говорит „Янки-Танго-96“. Мы терпим бедствие! У нас отказ двигателя! Идем на посадку».

    В момент отказа двигателя наш вертолет

    барражировал по овалу в зоне ожидания примерно в миле от вертолетоносца на высоте 500 метров. Мы ждали, пока сядут тяжелые транспортные вертолеты. Наша маленькая одномоторная машина была перегружена. Очень перегружена. На борту находилось пять человек, шесть пулеметов, коробки с боеприпасами и две внешние подвески с 18 ракетами.

    Когда меня спрашивают, может ли лететь вертолет при отказе двигателя, я отвечаю: «Да, как камень».

    Благодаря годам тренировок, в ходе которых каждый день отрабатывались всевозможные экстренные ситуации, включая выход двигателя из строя, я инстинктивно наклонил нос вертолета вниз, в сторону океана, хотя все во мне кричало: «Тяни ручку на себя! На себя! На себя! Добавь тяги! Тяги!» Но если бы я потянул ручку управления на себя и прибавил газ, мы бы все погибли.

    Вертолеты не умеют планировать, как самолеты. Когда двигатель выходит из строя, машина плавно скользит вниз и времени на раздумья нет. Экипажи вертолетов не снабжаются парашютами. При отказе двигателя вертолет просто падает вниз. Вот почему в ходе каждого полета мы отрабатываем учебную ситуацию, намеренно выключая двигатель. Могу заверить вас, что это страшно, даже если мы знаем, что в любой момент можем вновь его запустить.

    В каждой такой учебной ситуации мы сбрасываем газ, опускаем нос вниз и смотрим смерти в лицо.

    Вертолетчики повторяют, словно мантру:

    
Тот, кто задирает нос, пытаясь отвернуться от смерти, погибает.

    Тот, кто опускает нос, глядя смерти в глаза, выживает.

    
Как и предписывал конус обучения, мы годами раз за разом репетировали отказ двигателя. В тот день нам пришлось «сдавать выпускной экзамен» по-настоящему.

    Как только двигатель затих, остальные члены экипажа – два стрелка и командир боевой группы – принялись в соответствии с программой тренировок сбрасывать с вертолета пулеметы, ракеты и боеприпасы. Нас хорошо подготовили. Теперь предстояло доказать это на деле.

    Времени для паники не было. Падение с неба происходило в тишине и как бы в замедленном темпе. Нас всех охватило спокойствие, как только шум и суматоха за пределами вертолета стерлись из сознания.

    
Выход из собственного тела

    Пилотируя мертвый вертолет, я будто внезапно оказался в каком-то новом измерении. Позднее я узнал, что этот феномен называется выходом из тела. В некоторых духовных практиках его также называют наблюдением со стороны.

    Время словно исчезло. Казалось, нет больше ни прошлого, ни будущего. Осталось только настоящее. Только «здесь и сейчас». Я «наблюдал» за собой и экипажем словно со стороны. Я мог «видеть» заднюю часть своего шлема и шлема второго пилота, стрелков у себя за спиной, пролистывавших аварийную памятку. Вдали я видел вертолетоносец, другие корабли флотилии и бескрайний океан внизу. Я находился вне своего тела и вне времени. Вместо страха я ощущал покой, сопереживание и любовь к себе и членам экипажа, а вертолет тем временем в режиме авторотации опускался к поверхности океана, где нас, возможно, ждала смерть.

    Вся эта картина была абсолютно нереальной, будто не из этого мира.

    Финальная часть падения прошла как по учебнику. Не было ни паники, ни страха, только спокойное ощущение текущего момента вне времени. Прежде чем вертолет коснулся воды, я наконец-то приподнял нос, дав машине возможность немного поскользить над водой. Вертолет теперь глядел в небо, и только лопасти нарушали тишину, со свистом рассекая воздух. Замедлив таким образом скорость, я вновь наклонил нос вперед, чтобы выровнять вертолет, и перед самым касанием воды изменил угол установки лопастей вращающегося по инерции винта. За счет этого вертолет на какой-то миг завис и мягко опустился в океан.

    Едва коснувшись воды, машина завалилась на правый бок, лопасти врезались в воду, разнося на куски двигатель и трансмиссию. Вертолет начал тонуть почти с такой же скоростью, с какой падал.

    Нас, всех пятерых, спасли через четыре часа, выслав за нами моторную лодку. Плавать четыре часа в воде, кишащей акулами, было не менее страшно, чем две минуты падать с неба.

    В ходе последовавшего разбора полета и расследования происшествия я ничего не стал рассказывать о выходе из тела ни начальству, ни своему экипажу. В то время все это было за пределами моего понимания и я предпочел промолчать.

    
Поиски учителей

    Как уже было сказано выше, по возвращении из Вьетнама в январе 1973 года меня определили на Гавайи, где я должен был дослуживать оставшееся до окончания контракта время. С авиацией пора было прощаться, и я, подобно трем мудрым волхвам, отправился на поиски очередных учителей.

    Чтобы угодить своему бедному папе, я записался на курс обучения по программе МВА при Гавайском университете. Ни сама программа, ни преподаватели меня не впечатлили, и я бросил учебу спустя шесть месяцев.

    По совету богатого папы я также записался на трехдневный семинар по инвестированию в недвижимость. Мне хотелось научиться использовать заемные средства для получения прибыли или вообще обходиться без предоплаты. Семинар мне понравился, как и преподаватель.

    На протяжении девяноста дней после окончания трехдневных курсов я проанализировал 100 объектов и приобрел первую недвижимость, не вложив ни копейки собственных денег, полностью на кредитные средства, и начал ежемесячно получать по 25 долларов, не облагаемых налогами, что означало бесконечную прибыльность. Это событие изменило всю мою жизнь.

    
     САТОРИ – так называют в буддизме вспышку озарения. Создав доход из ничего, пусть даже это было всего-навсего 25 долларов, я пережил сатори.

     При всей незначительности этой суммы прибыльность сделки была бесконечной. Я зарабатывал деньги, не вложив ничего. Они стали результатом только моих финансовых знаний. В этот момент сатори я понял, что никогда в жизни больше не буду работать за деньги, получать зарплату, цепляться за рабочее место, жить по средствам, экономить деньги и вкладывать их в фондовый рынок в надежде на стабильную пенсию.

     А ведь именно так поступает в жизни большинство людей.

    

    Я позвонил преподавателю, который вел у нас курс инвестирования в недвижимость, и поблагодарил его. С тех пор я практически каждый год посещал один-два семинара в поисках новых финансовых знаний, а не для обеспечения надежности рабочего места.

    Кроме того, по совету богатого папы я начал проходить собеседования в компаниях, которые предлагали обучение персонала навыкам торговли. Богатый папа говорил: «Главное умение предпринимателя – это умение продавать». Ему также принадлежат слова: «Продажа создает доход. Причина финансовых трудностей большинства людей в том, что они не умеют продавать».

    Одна из таких компаний называлась New York Life. Я решил позвонить и договориться о встрече. На собеседование в офис, расположенный в деловом центре Гонолулу, я явился в форме морского пехотинца, что было весьма рискованным во всех отношениях шагом.

    Работник отдела кадров оказался милым парнем. Он на все лады расхваливал учебную программу компании для продавцов и рассказывал о том, сколько я смогу заработать. Когда собеседование уже подходило к концу, он вдруг начал задавать мне вопросы, которых никто не задавал прежде. Похоже, его больше волновали мои душевные качества, чем денежные и профессиональные устремления. Поняв, что я никак не могу взять в толк, о чем он говорит, он залез в ящик стола и вручил мне билет на посещение бесплатного семинара.

    Поскольку вечер, на который был назначен семинар, был у меня ничем не занят, я отправился в коралловый зал отеля Hilton в Вайкики. На этот раз я был не в форме, но короткая стрижка, без сомнений, выдавала во мне военного. Меня сразу же приятно удивило обилие довольных улыбающихся людей, которые приветствовали меня, пока я направлялся в зал. Никто не плевал мне под ноги и не глазел на меня. Даже женщины вели себя со мной очень мило, что было настоящим сюрпризом, поскольку в то время женщины старались избегать военных. Я сразу же заподозрил, что имею дело либо с сумасшедшими, либо с какой-то группировкой хиппи или религиозной сектой.

    На семинар собралось около 300 человек. Спиртных напитков не подавали, а мне просто необходимо было выпить. Я сел на задний ряд ближе к двери. Наконец раздались аплодисменты и на сцене появилась поразительно красивая женщина в белом. Ее звали Марша Мартин. Поприветствовав гостей, она представила докладчика Вернера Эрхарда, который выглядел не менее прекрасно. Он тоже был весь в белом, а по красноречию даже превосходил Маршу. В его речи не было никаких мотивирующих заклинаний, но, хотя выражался он вроде бы ясно, я так и не смог понять, о чем он говорит.

    Вскоре я уже был готов встать и уйти. Мне стало ясно, что это очередной рекламный трюк, но по какой-то причине решил досидеть хотя бы до перерыва. Правда, и к перерыву я так ничего и не понял. Меня призывали что-то признать и принять, но у меня не было ни малейшего представления, о чем идет речь. В перерыве началась настоящая осада. Довольные и улыбающиеся люди ходили от одного участника к другому, пытаясь что-то им навязать. Я увидел кадровика из New York Life и постарался избежать с ним встречи. Мужчин я отшивал довольно быстро, но вот красивым и улыбающимся женщинам было не так легко отказать.

    Я встретил девушку знакомого пилота. Ее звали Линда, и она была одной из тех улыбающихся красоток. С ней мне было немного легче, и я решился задать пару прямых вопросов:

    – Сколько вам заплатили, чтобы вы пригласили сюда этого типа Эрхарда?

    – Мы делаем это бесплатно, – ответила она.

    – Зачем?

    Поняв, что она не может дать хоть сколько-нибудь логичный ответ, я отошел от нее. Я уже готов был вообще уйти.

    Но когда я был у дверей, Линда вновь подошла ко мне и спросила:

    – Так ты решил записаться на семинар к Эрхарду?

    – Господи, да нет же, – ответил я. – Мне это не нужно, хоть я и не знаю, что это такое.

    Она переспросила, и я вновь отказался. Тогда Линда сказала:

    – Из всех, кто здесь находится, тебе этот семинар нужнее всего. Ты же знаешь, что я люблю твоего друга Джима. Он собирается на мне жениться. Но я не могу выйти за него замуж. Он ведь не хочет сделать даже того, что сделал ты, – прийти, чтобы послушать что-нибудь новое, узнать о других взглядах и подходах. Ему так же, как и тебе, необходима эта двухнедельная программа. Вы, морпехи, всю жизнь только и делаете, что изображаете из себя крутых мачо. Вы хорошие парни, но все это ненастоящее. Вы просто машины, роботы. Я всего лишь хочу, чтобы хоть у кого-то из вас хватило смелости трезво взглянуть на себя и разглядеть под маской супермачо, кто вы на самом деле.

    С одной стороны, слушать это было обидно. Но, с другой стороны, мне все-таки в конце концов стало немного понятнее, о чем говорил и тот кадровик в New York Life, и Эрхард, и девушка моего друга.

    Я сдался, заплатил 35 долларов за двухнедельный семинар ТСЭ (тренинг-семинар Эрхарда) и ушел.

    Примерно через месяц я входил в зал другого отеля в Вайкики, где проводился ТСЭ. Преподаватели были отличные. Я всегда думал, что морские пехотинцы крутые, но эти парни им не уступали, а может, были еще круче. Открывая занятия, наш инструктор Ландон Картер, выпускник Гарварда, первым делом заявил: «У вас в жизни сплошная неразбериха». Я вынужден был согласиться. На первый взгляд моя жизнь была совсем неплоха, но если копнуть поглубже, то надо было признать, что в ней творился полный хаос. Больше 11 часов подряд мы работали без перерыва, не отлучаясь даже в туалет. Триста человек выполняли одно задание за другим, пытаясь разобраться, почему у них в жизни все не так.

    К концу второй недели на меня снизошло озарение. Я словно оказался в ином измерении. Мне стало понятно, что происходило со мной в тот день, когда вертолет потерпел крушение и я, передав по радио сигнал бедствия, покинул свое тело.

    
Все проблемы – у нас в голове

    Почему я не мог никому рассказать о том, что чувствовал во время крушения? Проблема была в моей голове.

    По той же причине я не мог понять, о чем толкует кадровик в New York Life. Проблема была в моей голове. Она блокировала обращенные ко мне слова.

    Моя же собственная голова мешала мне понять смысл слов Мартин и Эрхарда. Мы с Джимом не в состоянии были понять Линду, потому что этому мешал наш образ мышления.

    И только когда она зацепила мое эго, назвав нас актерами, изображающими супермачо, оборона, которую выстроил мой разум, дала трещину и я услышал то, что она отчаянно пыталась до нас донести.

    Тренерам ТСЭ потребовались две долгие и мучительные недели, чтобы устранить препятствия со стороны моего мышления, развалить мой образ мачо и впустить в мою голову солнечный свет.

    Когда в понедельник после семинара я вернулся в свою эскадрилью, мои коллеги-пилоты решили, что я вступил в какую-то религиозную секту, чего-то выпил и покурил вместе с хиппи или вообще переродился, но они ошибались. Я просто стал счастливее и был в ладу с самим собой. Я стал таким, какой есть на самом деле, а не играл роль крутого морпеха. Мне доставляло удовольствие то, как я играл эту роль. Просто теперь я осознавал, что это игра.

    
Завсегдатай семинаров

    После ТСЭ обо мне заговорили как о свихнувшемся на семинарах. Где бы ни происходил в городе какой-то новый семинар, я оказывался там. И чем необычнее и непривычнее он был, тем лучше. Я просто стремился выйти за мешающие мне рамки своего эго и ощутить новую реальность. Когда в город приехала кинозвезда Ширли Маклейн, чтобы прочитать лекцию о прошлых жизнях, я пошел слушать ее, стараясь держать разум максимально открытым, чтобы как можно больше узнать о жизни.

    Мои друзья-летчики поняли, что со мной творится что-то непонятное. Я бросил учебу по программе МВА и начал покупать недвижимость, используя для этого заемные средства, чтобы добиться бесконечной прибыльности. Я перестал изображать из себя мачо и, что самое главное, был от этого в ладах с самим собой. Я встречался с красивыми и счастливыми женщинами, с которыми знакомился на семинарах. Каждый раз, когда сослуживцы называли меня хиппи или пытались уколоть каким-то другим образом, я лишь улыбался в ответ, знакомил их со своими новыми избранницами и интересовался, не надоело ли им еще снимать женщин в офицерском клубе.

    
Наш мозг – наш враг

    На протяжении веков люди гордились своим образованием и интеллектом. Это продолжается и в наши дни. Очень многие люди поклоняются алтарю просвещения. Именно поэтому родители говорят своим детям: «Надо хорошо учиться». А от взрослых часто можно услышать: «Мне пора снова за парту», потому что они надеются узнать какое-то финансовое средство, которое спасет их от превратностей жизни.

    Люди понимают, что развитый мозг отличает нас от животных. И надо признать, что человеческий разум способен творить чудеса. Он запускает ракеты на Луну, изобретает медикаменты, спасающие жизнь, создает прекрасные произведения искусства, улучшает жизнь людей.

    
Двойственность мышления

    Проблема в том, что мышление человека имеет двойственный характер и им часто руководят эгоистические побуждения. Наше мышление напоминает разделенный экран телевизора, каждая часть которого показывает свое изображение. Мы делим увиденное на правильное и неправильное, хорошее и плохое, красивое и уродливое. Вот почему в каждом человеке есть светлая и темная сторона.

    Следствием двойственности мышления являются многие чудесные достижения человечества. Но к его производным можно отнести также и войны, споры, драки, разводы, преступления, огорчения, пристрастия, депрессии, убийства и самоубийства.

    Наша система образования строится как раз на двойственности мышления. Если бы школа не делила учеников на умных и глупых, она не смогла бы существовать.

    Если бы людей не делили на святых и грешников, религия исчезла бы. Зачем, по-вашему, религия поддерживает священные войны и крестовые походы против тех, кто придерживается иной веры?

    На двойственности мышления строятся все виды спорта, так как в них всегда присутствуют выигравшие и проигравшие. Если бы их не было, то рухнула бы вся многомиллиардная индустрия спорта.

    Почему учащиеся так часто являются в школу с оружием и расстреливают своих одноклассников?

    Почему вся реклама направлена лишь на улучшение внешности, хотя депрессия становится все моложе?

    Почему социальные сети такие асоциальные?

    Если бы не разделение на республиканцев и демократов, либералов и консерваторов, в Америке было бы действенное правительство.

    Вопрос в том, как избавиться от разделенного экрана и эгоцентрического мышления, пока мы не уничтожили сами себя.

    
Эволюция или уничтожение

    Технологии сопровождают эволюцию на всем пути. Посмотрите только, к примеру, что произошло после начала нового века. Еще несколько лет назад смартфонов не существовало. Сегодня мы встречаем их на каждом шагу.

    Благодаря своему разуму мы развиваем космический туризм и разрабатываем легковые и грузовые автомобили, которым не требуются водители.

    Соединенные Штаты тратят миллиарды на вооружение, но всего один хакер с ноутбуком может причинить системе больший ущерб, чем все оружие вместе взятое.

    Когда я был ребенком, никто не запирал двери. Сегодня никакой замок на дверях не остановит хищников, воров и извращенцев. Они проникают повсюду, оставаясь невидимыми.

    Среди нас сегодня уже есть миллиардеры, родившиеся в 1980-е годы. В то же время во многих частях мира, включая и США, растет бедность среди молодежи.

    Человеческий разум не безупречен.

    
Эволюция

    Проблема в том, что технологии эволюционируют, а человек нет. Люди не слишком изменились за последние 500—1000 лет.

    На протяжении истории люди всегда использовали технологические новинки против врагов. Сегодня значительную часть содержания социальных сетей составляют взаимное охаивание и оскорбления. Так проявляют себя дуализм и эгоцентризм в мышлении, где существуют только правильное или неправильное, хорошее или плохое, верх или низ. Каждому встречались люди, которые ходят, разговаривая с собой. Но на самом деле мы все такие. Мы постоянно говорим сами с собой, комментируем, критикуем, навешиваем ярлыки, злословим по поводу кого и чего угодно. А сколько раз вам доводилось беседовать с людьми, которые физически вроде бы находятся рядом, но их мысли витают где-то далеко? Они в это время тоже говорят сами с собой. А сколько раз вы сами были на их месте?

    Чтобы люди эволюционировали, нужен новый уровень образования, который позволит отключиться от внутреннего диалога и настроиться на разговор с Богом.

    Напомню: я говорю о Боге не в религиозном смысле. Я сторонник свободы вероисповедания. Все мы знаем, что многим религиям есть за что держать ответ перед людьми и что во все века хватало религиозных фанатиков.

    Если люди не научатся отключать на своем ментальном телевизоре режим двойного экрана, признающий только черное и белое, то созданная нашим разумом технология разрушит нас и с человечеством будет покончено.

    
Все мы ангелы

    Когда я присутствовал на одном из семинаров, преподаватель рассказал нам следующую историю:

    
Сравнительно недавно все мы были маленькими счастливыми ангелами, парящими в небесах.

    Однажды БОГ (Босс, Отпускающий Грехи) объявил:

    – Мне нужны добровольцы, которые спустятся вниз и построят Царство Небесное на Земле.

    Все ангелы сразу же подняли руки и сказали:

    – Выбери меня. Я хочу отправиться на Землю и спасти мир.

    Когда было отобрано несколько добровольцев, их распределили по родителям и странам, подготовили к процессу рождения и пожелали удачи. Но прежде, чем распрощаться с Богом и остальными ангелами, один из них спросил:

    – Что же тут трудного? Разве все люди на Земле не хотят того же, что есть у нас, – Царства Небесного?

    – Хотят, – улыбнулся Бог. – Не забывайте, что они все тоже ангелы.

    – Почему же ты говоришь, что наше задание будет сложным?

    – Потому, что Я дал людям разум.

    – А что плохого в разуме?

    – Если есть разум, то он берет верх над всем остальным, и тогда человек забывает о Небесах. Первым делом родители начнут обучать вас своему образу мышления. Они пошлют вас в церковь, чтобы вы узнали о правильном и неправильном Боге, а потом в школу, где вам объяснят, что бывают умные и глупые люди.

    – Значит, наша задача на Земле будет заключаться в том, чтобы подняться над разумом, вспомнить, что все мы ангелы, и построить Царство Небесное?

    – Правильно, – с улыбкой ответил Бог. – Люди чаще всего употребляют слово «я». Его источником является эгоизм. Он разделяет людей. В тот момент, когда ребенок узнаёт слово «я», его связь с Богом теряется.

    Услышав предостережение Бога по поводу слова «я», один из ангелов спросил:

    – Что будет, если мы забудем, что мы ангелы, и не сможем построить Царство Небесное на Земле?

    – Вы будете раз за разом умирать и снова рождаться, пока не вспомните, что вы на самом деле – ангелы.

    Маленькие ангелы переглянулись, а потом обратили взгляды к Богу.

    – Я говорю с вами в последний раз, – сказал Бог. – Через мгновение вы забудете о небесах и у каждого будет свой отдельный разум.

    – А как мы будем разговаривать с Тобой? – спросил один из ангелов.

    – Когда вы окажетесь на Земле, вас научат молиться. Произнося молитву, вы будете говорить, а Я нет.

    – Как же Ты сможешь нам что-то сказать?

    – Вы больше никогда не услышите Моего голоса, – улыбнулся Бог. – Я буду общаться с вами посредством безмолвия.

    – Ты имеешь в виду тишину?

    – Нет, – сказал Бог. – Безмолвие – это не просто тишина, но еще и покой. Вы ощущаете безмолвие, глядя на озеро ранним утром, пока ветерок еще не поднял волны на нем. Вы ощущаете безмолвие, глядя в небеса.

    – Как мы поймем, что Ты говоришь с нами?

    – Если ваши разум и тело спокойны и молчат, знайте, что Я с вами. Но, слыша голос своего разума, вы никогда не сможете услышать Меня. Ваш разум очень высокого мнения о себе. Он будет считать, что в состоянии постичь и даже превзойти Меня, хотя на самом деле он ничего не понимает.

    – А что мы будем понимать? – спросил один ангел.

    – Вы поймете, что Я с вами, когда ощутите свое единство с красивым закатом, со звездами, деревьями, цветами, журчащим ручьем. Почувствовав, что вы едины со всем, что находится вне вас, вы почувствуете и Мое присутствие. В тот миг, когда ваш разум будет спокоен и безмолвен, а душа сольется с цветком, рекой или человеком, стоящим перед вами, Я буду с вами.

    – Значит, разум должен молчать, чтобы мы Тебя услышали? – спросил один из ангелов.

    – Да. Как только вы получите разум, в вас возникнет двойственность, и она отделит вас от Моего творения. Ваш разум будет навешивать ярлыки, критиковать, осуждать и мнить себя Богом.

    – Как же тогда вновь связаться с Тобой?

    – Через безмолвие, связывающее Меня со всеми Моими созданиями, или медитацию. Медитация объединит вашу внутреннюю красоту с красотой окружающего мира, и Я окажусь рядом с вами.

    – Значит, когда мы молимся, то разговариваем с Тобой. А чтобы Ты мог с нами поговорить, мы должны отключить разум, привести себя в состоянии покоя и медитировать?

    – Да, но вы не услышите от Меня ни слова.

    – Каким образом мы это поймем?

    – Когда вы однажды увидите цветок и не разумом, но душой скажете: «О Боже!» – значит, Я говорю с вами через цветок. Когда вы почувствуете невинность ребенка и вздохнете: «О Боже!» – значит, Я говорю с вами через ребенка. Каждый раз, когда ваша душа говорит «О Боже!» – Я с вами.

    – Это и будет Твоим разговором с нами?

    – Да. А теперь идите. Вы забудете все, что здесь сейчас было, но когда в вашей душе наступит чудесный покой и вы захотите сказать «О Боже!», в вас будет просыпаться маленький ангел, который вместе со Мной работает над построением Царства Божьего на Земле.

    – И когда-нибудь вся наша жизнь будет состоять из таких благословенных моментов?

    Бог лишь кивнул.

    – Но мы же не будем на Земле ангелами?

    – Правильно, – улыбнулся Бог. – Вам будет дан разум, которому свойственны дуализм и эгоизм. Будучи людьми, вы всегда будете иметь возможность выбирать между двумя альтернативами. Всегда помните, что на Земле все двойственно. У вас будет два глаза и две руки. Вы будете делить все на правильное и неправильное, хорошее и плохое. Но ваша задача будет состоять в том, чтобы вернуться к единству со всем сущим и не делить его на части.

    Пришло время прощаться. Бог вручил каждому маленькому ангелу красиво упакованный подарок:

    – Это ваши разумы. Каждый из них уникален. Все вы будете людьми, но очень разными. Учитесь объединять свои души и любить друг друга, невзирая на все различия.

    Когда все разобрали подарки, Бог сказал:

    – А теперь идите.

    И в тот же момент из голов ангелов стерлась вся память о Небесах.

    
В тот день 1972 года, когда я кричал по радио, что мы терпим бедствие, я делал это не только за себя, а за весь экипаж, за пятерых братьев. Даже во время войны мы делаем все возможное, чтобы построить Царство Божье на Земле. Война и мир – это две стороны одной монеты.

    
Церковь

    Моя мама была набожным человеком. Каждый раз, когда я смотрю по телевизору, как Дэна Карви играет в своем вечернем шоу по субботам набожную леди, меня разбирает смех. Моя мама была далеко не церковной фанатичкой, как персонаж Карви, но среди ее подруг встречались и такие.

    Мой отец не был религиозным. Его церковью были кофе и воскресная газета.

    Мама настаивала, чтобы все четверо ее детей посещали воскресную школу и церковь. В конечном итоге мой младший брат воспротивился и отказался. Я последовал его примеру. А обе сестры любили церковь. Одна из них стала буддийской монашенкой – одной из немногих западных женщин, возведенной в сан Его Святейшеством Далай-ламой.

    Я заключил с мамой мирное соглашение: согласился ходить на церковные службы до 12 лет, но при этом мог сам выбрать себе церковь. Мне не хотелось ходить в ту же церковь, что и она. Там мне не нравился пастор. Он предпочитал говорить не о любви и мире, а об аде, грехе и вечных муках.

    На протяжении двух лет я ходил вместе с одноклассниками в их церкви, расположенные в пригородах. Я познакомился с церковными ритуалами самых разных религиозных направлений. Больше всего мне нравилась церковь пятидесятников, или «бесноватых», как называли их мамины подруги. Мама была слегка обеспокоена, что сын записался в пятидесятники, но я чувствовал присутствие Бога, когда пел, хлопал в ладоши и бил в бубен.

    Когда мне исполнилось 12 лет, я прекратил посещать церковь и занялся серфингом.

    
В окопах атеистов не бывает

    Вечером накануне каждого боевого вылета во Вьетнаме я в одиночку отправлялся на нос корабля, чтобы побыть там в тишине. Там я сидел около часа, слушая плеск воды, которую разрезал массивный нос вертолетоносца. Корабль медленно поднимался и опускался, повинуясь дыханию океана. Я медитировал, обращаясь к Богу. Последние несколько минут посвящались молитве. Я не просил о том, чтобы выжить или победить врага. Я просто просил Бога, чтобы он дал мне смелости в полете. И не только мне, а всей команде. И если мы погибнем, то так тому и быть, но только смело глядя судьбе в глаза.

    Есть такая старая присказка: «В окопах атеистов не бывает». Сидя на носу корабля перед вылетом, я вспоминал о том, что мать просила меня ходить в церковь, и мне в тот момент становилось понятно, почему для нее это было так важно.

    Однажды нам дали задание вывезти раненого с поля боя. Молодой морпех наступил на противопехотную мину, и его необходимо было эвакуировать в полевой госпиталь. Ему оторвало ногу, он истекал кровью, жизнь покидала его тело, и он звал маму. Он затих буквально перед тем, как мы добрались до госпиталя. Когда врачи извлекали его безжизненное тело из нашего вертолета, мы все плакали.

    Я вышел, чтобы размять ноги и найти тихое местечко, где можно было бы сказать спасибо своей маме. Она умерла двумя годами раньше в возрасте 48 лет, когда я учился в летной школе во Флориде. Каждый вечер накануне вылета я вспоминал о ней в своих молитвах, сидя на носу корабля, а наутро, во время полета, ощущал присутствие ее души в своем сердце.

    Примерно месяц спустя, когда мне пришлось приземлиться на каком-то глухом поле, я заметил, что мальчишки засовывают в вертолет какие-то пакеты. Мозг моментально приклеил к ним ярлык: «Вьетконг». Для меня они были уже не маленькими мальчишками, а врагами. Я схватил одного из них, приставил пистолет к голове и потребовал, чтобы остальные отошли от вертолета. Мальчик, которого я держал, бил меня ногами, кусался, пытался освободиться. Я взвел курок и уже был готов его пристрелить.

    И вдруг я услышал голос матери: «Пожалуйста, пожалуйста, не убивай его. Я дала тебе жизнь не для того, чтобы ты лишил жизни ребенка другой женщины».

    Немного помедлив, я решил, что лучше прислушаться к голосу матери и не брать грех на душу. Я поставил пистолет на предохранитель и, все еще держа мальчика одной рукой, в другую руку взял футбольный мяч и показал жестами остальным детям, что хочу сыграть с ними. Уже через несколько минут мы играли в футбол вместо того, чтобы убивать друг друга.

    Возвращаясь вечером на вертолетоносец, я понял, что моя карьера в морской пехоте подошла к концу.

    
Секрет успеха

    Мне часто задают вопросы: «В чем секрет вашего успеха?», «Как вам удалось написать бестселлер всех времен на тему личных финансов?», «Как вы попали в ток-шоу Опры Уинфри?», «Что помогло вам написать две книги вместе с Дональдом Трампом, который теперь стал президентом США?», «Как вы смогли пережить все взлеты и падения в жизни, колоссальные ошибки, неудачи, предательство друзей и партнеров, миллионные потери и миллионные выигрыши?».

    Логического ответа не существует. Единственное, что могу ответить своим читателям: «Секрет моих успехов никак не связан с моим формальным образованием и тем, чему меня учили в школе. Успех пришел в результате поиска духовных учителей вроде моей мамы, Линды – девушки моего друга, которая помогла мне избавиться от власти своего эго, семинаров и духовных книг ныне живущих и уже умерших авторов, которые научили меня жить в состоянии тишины и покоя и сделали учеником Бога (Босса, Отпускающего Грехи)».

    
Новые древности

    В 1950—1960-е годы на Америку хлынули волны древней восточной и азиатской мудрости. Хиппи странствовали по миру в поисках наркотиков и нередко привозили домой старинные учения типа трансцендентальной медитации и транзакционного анализа. The Beatles отправились в Индию, чтобы поучиться у местных гуру, и вскоре в их музыке уже можно было расслышать восточные нотки.

    Древние восточные практики, в том числе медитация, модернизировались под влиянием западной культуры и в соответствии с потребностями западной публики. Людям на Западе не хватает времени и терпения, чтобы медитировать по 16 часов в день на протяжении 20 лет в поисках просветления. Нам надо быстрее и проще. На этой основе и появляются ТСЭ, Ширли Маклейн, Тимоти Лири и ЛСД, а также всевозможные семинары, организаторы которых, вроде Тони Роббинса, учат миллионы людей ходить босыми ногами по углям.

    От всевозможных инструментов самоосознания сегодня просто некуда деться.

    Но в них есть и положительная сторона: все больше людей обращаются к окружающим за помощью. Сегодня Майкл Фелпс, обладатель самого большого числа олимпийских медалей в истории, рассказывает о своей он-лайн-терапии. Принц Гарри признается, что нуждается в помощи, потому что все еще скучает по матери – принцессе Диане.

    Просьба о помощи – это первый шаг к избавлению от боли, которую ощущают все люди.

    
Разделять просто, а объединять тяжело

    Поскольку объединять людей намного сложнее, чем разделять их, ключевые участники моей команды используют те же самые духовные практики, что и я. Их цель заключается в том, чтобы сделать из нас более сплоченную, сильную и продуктивную команду.

    Мы придерживаемся процесса, описанного в книге Хэла Элрода «Магия утра» (The Miracle Morning):

    1. Мы медитируем по системе холосинк, которая объединяет древние восточные практики с западным подходом, разработанным Нобелевским лауреатом 1977 года в области химии Ильей Пригожиным и автором метода сверхзапоминания Георгием Лозановым. Это позволяет нам быстрее усваивать знания.

    2. Дважды в год мы собираемся вместе на три дня для углубленного обсуждения книг. Одна из книг для всестороннего обсуждения должна быть посвящена бизнесу, а вторая иметь духовную направленность. В качестве примеров духовных книг можно назвать:

    
«Правила рыцаря» (Rules for a Knight) Итана Хоука.

    «Осознание» Энтони де Мело.

    «Душа освобожденная» (Untethered Soul) Майкла Сингера.

    «Сила настоящего» Экхарта Толле.

    
Я благодарен этим писателям за мысли, приведшие к созданию притчи о маленьких ангелах.

    Такая учеба каждые полгода и ежедневные духовные практики помогают нам сохранять единство в мире, который стремится всех разделить. Не является исключением и система образования.

    
История Иуды

    Когда мы учились в младших классах, отец одного из моих друзей пришел в школу, чтобы показать нам монету, входившую, по его утверждению, в число 30 сребреников, которыми расплатились с Иудой за то, что он предал Христа. И сама монета, и предательство Иуды произвели на меня глубокое впечатление.

    В 1972 году меня перевели на Окинаву, чтобы пройти стажировку перед отправкой во Вьетнам.

    Наш командир на Окинаве был лучшим из тех, с кем мне довелось служить. Он служил в морской пехоте еще в годы Второй мировой войны.

    Во время корейской войны он дослужился до офицера и летал на винтовом штурмовике А-1 «Скайрейдер». Этот самолет прозвали летающим мусоровозом, потому что он мог везти кучу вооружения и оставаться в воздухе очень долгое время.

    С началом войны во Вьетнаме нашего командира повысили до майора и поручили подготовку новых пилотов вроде меня перед настоящими боевыми вылетами.

    Однажды во время утреннего инструктажа летчиков командир сказал:

    – Один из вас – Иуда.

    И, словно повторяя историю о тайной вечере Христа и его учеников, восемь пилотов начали переглядываться: «Неужели он обо мне?», «Кто здесь Иуда?».

    Командир стоял и молчал минут пять, наблюдая за тем, как мы ерзаем, пытаясь выяснить, кого он имеет в виду.

    Наконец один из лейтенантов поднял руку и спросил:

    – С чего вы взяли, что один из нас Иуда?

    Командир усмехнулся. Было видно, что он доволен произведенным эффектом и тем, что кто-то не выдержал и задал вопрос. Поулыбавшись еще с минуту, он сказал:

    – Дело в том, что Иуда есть в каждом из нас.

    Восемь пилотов сидели, пытаясь вникнуть в суть сказанного, а командир продолжал:

    – Когда вы разъедетесь по своим эскадрильям, не ждите, что там вас встретят с распростертыми объятиями. Никто не будет стараться сблизиться с вами, потому что новички среди летчиков обычно погибают в первые же 30 дней. Вашим товарищам не известно, кто будет управлять вертолетом – пилот морской пехоты или Иуда. Они не будут знать, можно ли вам доверять, пока вы не покажете себя под обстрелом. До этого момента вы будете для них МЗ – молодыми засранцами и потенциальными Иудами, которые способны предать самих себя и тех, кто рядом с ними.

    Когда меня вместе с экипажем выловили из океана, я был произведен из МЗ в летчики.

    
Сила духовности

    Сегодня для меня главным делом является следование процессам, описанным в «Магии утра». Медитация и изучение произведений духовных учителей творят чудеса, потому что позволяют лучше контролировать Иуду в себе.

    Рэй Далио, основатель Bridgewater Associates и один из самых богатых и успешных менеджеров хедж-фондов в мире, в беседе с репортером журнала Maxim Джастином Рорличем упомянул и о медитации:

    
Далио, как и всякий уважающий себя менеджер хедж-фонда, разумеется, не стал открывать секреты своих инвестиционных стратегий. Однако он рассказал о трансцендентальной медитации, которой начал заниматься, будучи студентом колледжа, после того, как узнал, что The Beatles тоже ею увлеклись. Он считает, что это единственная и самая главная причина любых успехов в его жизни…

    Далио пожертвовал миллионы долларов фонду Дэвида Линча, занимающемуся популяризацией техники медитации (к числу его последователей относятся Мартин Скорсезе и Джерри Сайнфелд) и готов оплатить занятия с наставником любому сотруднику Bridgewater, который захочет заниматься медитацией.

    
Я оставляю вас с этими мыслями о медитации, духовном просвещении и Иуде.

    Иуда – фейковый учитель. Тот, кто позволяет своему внутреннему Иуде наносить удар в спину другим людям – или даже себе, – мнит себя Богом и не может больше считаться учеником Бога.

    Истинная цель медитации и духовного просвещения состоит в том, чтобы напомнить живущему в нас Иуде, что все мы маленькие ангелы.

    
     Я ВСЕ ЕЩЕ ИЩУ МУДРЫХ ЛЮДЕЙ

     Радиошоу «Богатый папа»

     В воскресной школе мне преподали один из величайших жизненных секретов: три мудрых волхва потому и были мудрыми, что повсюду искали себе хороших учителей. В девять лет я тоже отправился на поиски наставника, и им стал мой богатый папа. Я до сих пор нахожусь в поиске настоящих учителей.

     Сегодня большинство людей обращают пристальное внимание на пищу, которая попадает в их тело. А многие ли заботятся об информации, проникающей в их мозг? Ведь наряду с людьми, продающими некачественную пищу, существуют и те, кто продает некачественную информацию.

     Многие ли тщательно отбирают себе учителей, когда речь заходит о деньгах? Читают ли они книги и ходят ли на семинары, посвященные финансам? Большинству, конечно, хотелось бы, но они вечно ссылаются на то, что у них нет времени. Для таких людей и была создана радиостудия «Богатый папа».

     В моей жизни есть три занятия, которые мне нравятся:

     1. Я хожу на работу и учусь там у своих партнеров и консультантов. Каждый день я получаю настоящее образование, а не теорию из учебника.

     2. Меня приглашают выступать на семинарах и конференциях по всему миру. Сам же я хожу только на семинары и конференции, где выступают интересные люди, у которых можно чему-то поучиться.

     3. Я беру интервью на радиошоу «Богатый папа» у настоящих учителей и мудрых людей. Для этого я приглашаю тех, с кем познакомился на семинарах.

     
Другими словами, большую часть времени я работаю и учусь. Учусь у мудрых людей.

     Я приглашаю вас на наше радиошоу «Богатый папа», которое мы с Ким устраиваем каждую неделю. В течение часа мы обсуждаем различные темы и проблемы с одним из ведущих мировых умов. Всего за один час шоу вы узнаете больше, чем за неделю работы. Радио «Богатый папа» – это глобальный подкаст, дающий возможность послушать настоящих учителей и чему-то научиться.

     Все программы радио «Богатый папа» заархивированы, и вы можете послушать их в любое время, когда вам удобно. Если вы считаете, что они представляют интерес для ваших друзей, родственников или коллег, вы можете послушать и обсудить их. Я думаю, что такая учеба гораздо быстрее поднимет вас на новый уровень. Этот час даст возможность проявиться вашему финансовому гению.

    

    Идти в ногу с быстро меняющимся миром

    Как вы знаете, мир денег подвержен изменениям, причем быстрым. Несмотря на то что скорость развития мировой экономики замедляется, перемены в мире денег наращивают темп. Баки Фуллер предсказывал, что человечество вступит в период «ускорения ускорения». К сожалению, из-за устаревшей системы образования миллионы людей испытывают финансовые трудности и отстают все сильнее.

    Я предлагаю вам несколько интервью, которые вы сможете найти на радио «Богатый папа». Это беседы с очень мудрыми людьми, живущими в реальном мире денег. Я рекомендую послушать их тем, кто хочет не отставать, а идти в ногу с переменами в мире денег.

    
Дж. Эдвард Гриффин
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Эдвард Гриффин открыл миру глаза на тайные события, происходящие внутри самого загадочного и могущественного банка мира – Федерального резерва. Эд – исследователь. Он старается докопаться до истины. Я использую любую возможность, чтобы послушать его.

    
Ричард Дункан
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Ричард Дункан работал экономистом Международного валютного фонда и Всемирного банка. Будучи инсайдером, он знает, каковы перспективы крупнейших банков мира. Сегодня Ричард живет в Таиланде и консультирует многих богатых людей и менеджеров частных инвестиционных фондов.

    Если я хочу узнать, какие события происходят в макромире денег, то всегда звоню Ричарду.

    Ричард предлагает подписку на сервис Macro-Watch. Самой интересной чертой этого сервиса являются составляемые Ричардом таблицы и доступные для понимания графики и диаграммы, наглядно показывающие, что происходит в мире.

    
Номи Принс
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Номи Принс – инсайдер Уоллстрит. Она знакома со всеми его тайнами. В свое время Номи работала управляющим директором банков Goldman Sachs и Bear Sterns. После краха 2008 года она путешествовала по миру, стараясь узнать из первых рук, что в действительности происходит после кризиса. Свои наблюдения она изложила в книге «Коллюзия: как центральные банки обвели мир вокруг пальца».

    
Берт Домен
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Если вы вкладываете деньги в акции, то вам следует подумать над тем, чтобы подписаться на бюллетень Wellington Letter. Способность Берта предсказывать и объяснять все взлеты, падения, скачки и гримасы фондового рынка граничит с гениальностью. Берт непревзойден в умении разглядеть, что в действительности происходит на кухне биржи.

    Даже не инвестируя в фондовый рынок, я всегда с нетерпением жду появления очередного номера Wellington Letter. Берт не жалеет времени, чтобы разъяснить, что и почему происходит на мировых рынках. Это настоящий учитель, друг и регулярный гость радио «Богатый папа».

    
Джеймс Риккардс
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Джим – юрист и инвестиционный банкир. Он изнутри знает механику хедж-фондов и сам в свое время работал в Long Term Capital Management (LTCM) – гигантском хедж-фонде, который чуть было не обрушил всю мировую экономику, когда в 1998 году обвалился российский рубль.

    Коллапс LTCM позволил Джиму осознать всю хрупкость мировой экономики. Этот опыт он принес с собой в Министерство обороны США и ЦРУ, куда пришел работать консультантом. Книги Джима, его презентации и интервью на радио «Богатый папа» никого не оставят равнодушными.

    Вот еще несколько известных личностей, выступления которых можно найти в архивах радиошоу «Богатый папа»:

    Дональд Трамп. Он впервые объявил о своем намерении баллотироваться в президенты США именно на радио «Богатый папа».

    Дэвид Стокман. В администрации Рональда Рейгана Дэвид занимался вопросами менеджмента и бюджета.

    Кен Лангон – основатель торговой сети Home Depot.

    Мохаммед Эль-Эриан – бывший глава глобального фонда облигаций PIMCO.

    
Передачи радио «Богатый папа» распространяются компанией Rich Dad бесплатно. Мы не даем консультации и не пытаемся ничего продать. Мы всего лишь просвещаем, пользуясь услугами настоящих учителей. Дополнительную информацию о радио «Богатый папа» можно получить на сайте RichDad.com.

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Похожи ли члены команды, с которыми вы сегодня вместе работаете, на тех, с кем вы служили во Вьетнаме?

     Алехандро Б., Колумбия

     Ответ: И да, и нет. Самая большая разница между морскими пехотинцами и гражданскими людьми, работающими в бизнесе, заключается в том, что у первых имеется объединяющий их экстремальный опыт. Большинство гражданских лиц могут получить подобный опыт во время корпоративных выездов в лагерь с полосой препятствий, занятий экстремальными видами спорта или обучения прыжкам с парашютом. Летая со своим экипажем, я всегда знал, что все мы – морпехи.

     Этот экстремальный объединяющий фактор делал сильнее всю команду. У нас была одна «культура», одна «семья», одно «племя».

     Садясь в вертолет, мы понимали, что у каждого свои задачи и своя подготовка. К примеру, двое из нас были пилотами, двое – специалистами по вооружению, а один – авиамехаником. Но, имея разные профессии, мы были прежде всего морскими пехотинцами.

     В гражданском мире люди принадлежат к разным культурам и национальностям, у них разная подготовка и при этом отсутствует экстремальный объединяющий фактор.

     Когда я после окончания Академии торгового флота и службы в морской пехоте устроился на работу в компанию Xerox, то обнаружил, что Xerox тратит массу времени и денег на привитие своим сотрудникам командного духа и корпоративной культуры. Компания оплачивала тренинги, корпоративные выезды, праздничные обеды по поводу награждения отличившихся, надеясь создать культуру братских уз, как в армии.

     Но, хотя эти мероприятия казались мне интересными и полезными, они не могли сравниться с культурой, царящей в армейской среде. Если оценивать по десятибалльной шкале, то крепость связей внутри коллектива в компании Xerox заслуживала 1 балла, а в Корпусе морской пехоты – 100 баллов.

     Есть еще одна черта, которую невозможно воспитать в корпоративной среде. Когда наш экипаж садился в вертолет, нашими поступками руководил неписаный кодекс. Он не обязывал нас служить Богу, стране или Корпусу морской пехоты. Кодекс просто предполагал, что каждый из нас готов отдать жизнь за тех, с кем связан узами армейского братства (я говорю о братстве, потому что женщин там в то время не было).

     Однажды командир наших стрелков получил весточку из дома, что у него родился мальчик. В тот же день у нас был боевой вылет. Я, как пилот, отвечал за готовность своего экипажа воевать, а если надо, то и умереть.

     Я, словно сейчас, помню, как спросил у новоиспеченного папаши: «Ты готов к тому, что твой сын будет расти без отца?» Не раздумывая ни секунды, тот кивнул, а потом улыбнулся и сказал: «Так точно». Я рад сообщить вам, что шесть месяцев спустя командир стрелков благополучно вернулся домой и увидел своего первенца.

     У морских пехотинцев есть девизы:

     Semper fidelis, что означает «Всегда верен»;

     «Лучше смерть, чем бесчестье». Это в объяснениях не нуждается.

     Попросту говоря, морпехи готовы отдать жизнь за то, чтобы остался жив их товарищ. В гражданской жизни я никогда не встречал такого духа братства.

     
Вопрос: Если вспомнить ваш выход из собственного тела, можно ли сказать, что этот феномен чем-то напоминает теорию относительности Эйнштейна, в которой время для наблюдателя течет по-разному в зависимости от ситуации?

     Брайан Р., США

     Ответ: Я не знаю. Об этом лучше спросить самого Эйнштейна.

     Лично я считаю, что в этом нет ничего сложного. Суть в том, что вы начинаете осознанно контролировать все мысли, рождающиеся в вашей голове. Например, вчера я был в магазине одежды и слышал, как внутренний голос говорит мне: «Тебе пойдет этот пиджак. В нем ты будешь круто выглядеть в клубе».

     Купил ли я этот пиджак, который, в общем-то был мне не нужен? Да, купил. Это пример того, как моей жизнью в тот момент руководил мой разум, мое эго, а не душа.

     Я упомянул об феномене выхода из тела только для того, чтобы подчеркнуть, что школа видит свою задачу в развитии нашего разума, а не души. Учеба в академии и служба в морской пехоте служили развитию моего духа, а не разума. Вот почему главные слова в армии – это миссия, честь, дисциплина и уважение.

     От большинства людей мне приходится слышать совсем другие слова: «Какая мне от этого польза?» Это язык жадности.

     Ключ к здоровью, богатству и счастью заключается в том, чтобы разум и эго не занимали главенствующее положение в жизни.

     Разум хочет знать: «Сколько я смогу заработать?» Душе же интересно другое: «Многим ли людям я смогу послужить?» Выход из тела возможен, когда вы задаете себе последний вопрос.

     
Вопрос: Как вы отличаете хороший семинар от плохого, цель организации которого состоит лишь в том, чтобы содрать с вас деньги?

     Марк К., США

     Ответ: Я стараюсь всячески избегать слов «хороший» и «плохой».

     Чем больше я руководствуюсь в жизни сердцем, а не умом, тем чаще мне удается рассмотреть хорошее в плохом и плохое в хорошем.

     В декабре 2018 года я навлек на себя немалое недовольство, публично заявив: «Надеюсь, что фондовый рынок потерпит крах».

     Настоящий инвестор способен увидеть в биржевом обвале не только плохое, но и хорошее.

     Фейковый инвестор живет в мире фантазий и пребывает в уверенности (или заставляет себя так думать), что крах фондового рынка – это плохо.

     В реальном мире самое лучшее время для покупки активов и инвестиций наступает сразу после краха. В мире фейковых инвестиций рынки всегда только растут и никогда не обрушиваются. Но это иллюзия.

     Богатый папа учил своего сына и меня: «Хорошее и плохое – это две стороны одной и той же монеты».

     Скотт Фицджеральд говорил: «Первоклассный интеллект – это умение одновременно держать в голове две противоположные мысли, не теряя при этом способности к действиям».

     Я на своих семинарах говорю: «Если мы хотим, чтобы в нашей жизни было больше спокойствия и процветания, надо тренировать свой мозг видеть обе стороны монеты».

     
Вопрос: Считаете ли вы, что появление интернета, смартфонов и других технологий со временем продемонстрирует истинное лицо элиты и то, что они делают с людьми?

     Жуан Б., Бразилия

     Ответ: Это очень интересный вопрос. И да, и нет.

     Фуллер предсказывал, что человечество вступает в эру интеграции. Новые технологии помогают увидеть то, чего люди не видели раньше, и разоблачают великий грабеж.

     Проблема в том, что эра интеграции влечет за собой увеличение хаоса и раскола, поскольку люди и организации, подвергающиеся разоблачению, стараются выжить, а технологии тем временем продолжают уничтожать невежественных, коррумпированных, ленивых и неэффективных личностей.

     Стоит мне только почувствовать самоуспокоенность и довольство собой, как я тут же вспоминаю о компании Kodak. Одно время выпускаемые ею фотопленки доминировали в мире. Но в какой-то момент появилась цифровая фотография и выбросила гигантскую компанию из бизнеса.

     Это значит, что никто из нас не может чувствовать себя спокойно в мире, где развитие технологий идет невиданными темпами.

     Основатель компании Intel Энди Гроув писал: «Выживут только параноики».

     Вот почему я настаиваю на необходимости духовного просвещения. Ваш разум склонен к паранойе. Дух же намного сильнее разума.
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    Часть третья

    Фейковые активы
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    Мой банкир всегда говорил: «Дом – это ваш актив».

    Но чей это актив на самом деле?..

    Роберт Кийосаки
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     Введение
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     Почему бедняки и средний класс становятся все беднее? Потому что они инвестируют в фейковые активы, считая их настоящими.

     Роберт Кийосаки

    

    «Богатые не работают за деньги».

    «Тот, кто экономит и копит деньги, оказывается в проигрыше».

    «Ваш дом – это не актив».

    Все эти утверждения взяты из книги «Богатый папа, бедный папа», впервые опубликованной в 1997 году.

    В то время они настолько противоречили общепринятым мнениям, что все издатели, к которым я обращался, отклоняли мою книгу. Некоторые даже говорили: «Вы пишете о том, о чем не имеете ни малейшего понятия».

    Это было больше двадцати лет назад.

    Но и в 2018 году многие высокообразованные представители элиты продолжали твердить, что я не знаю, о чем говорю. Высказывания типа «Ваш дом – это не актив» и «Тот, кто копит деньги, проигрывает» оскорбляют каждую клеточку их умного элитарного мозга. Они хотят верить, что собственный дом является активом, а копить деньги – это самое умное занятие.

    Вся проблема в том, что дом – это фейковый актив. То же самое можно сказать и о денежных сбережениях, в том числе и пенсионных.

    Из третьей части этой книги вы узнаете, почему большинство людей вкладывают деньги в фейковые активы и полагают, будто это обеспечит их неиссякаемым источником денег в старости. Вы увидите, что на самом деле большинство людей инвестируют в пассивы, а не в активы.

    Но я могу вас обрадовать: вы узнаете, почему так происходит, и научитесь вкладывать деньги в настоящие активы.
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     Глава 14

     Почему надо уходить на пенсию молодым? Очередной большой кризис
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В июне 1974 года я подписал последние бумаги и покинул военно-воздушную базу Корпуса морской пехоты на Гавайях. Отдав последний раз честь часовому на выходе, я отправился в свой новый дом в Вайкики, будучи свободным человеком. Я находился на военной службе с августа 1965 года, то есть с момента поступления в Академию торгового флота США в Кингс-Пойнт, штат Нью-Йорк.

    Моим новым жилищем был кондоминиум с одной спальней и одной ванной комнатой в отеле Ilikai на побережье. Я выбрал этот отель, потому что такая форма собственности, как кондоминиум, позволяла при случае сдавать жилье в аренду, то есть превращать свой пассив в актив, приносящий доход. Кроме того, я имел возможность пользоваться всеми услугами, которые предоставлял отель: бассейном, тренажерным залом, ресторанами, ночными клубами, уборкой помещения. Цена меня устраивала – всего 32 тысячи долларов за маленькую квартирку площадью 55 квадратных метров. Для 27-летнего холостяка такое жилище в центре ночной жизни Вайкики было как раз тем, что нужно.

    В следующий понедельник я устроился работать в корпорацию Xerox, находящуюся в деловом центре Гонолулу. Отпуск я не брал, потому что мне нужно было расплачиваться по кредиту на жилье.

    
Пенсия через 20 лет

    Мой бедный папа не хотел, чтобы я уходил из Корпуса морской пехоты. Он хотел, чтобы я прослужил 20 лет и заработал пенсию.

    Вся моя родня – и со стороны матери, и со стороны отца – считала, что пенсионные льготы намного перевешивают все остальные плюсы работы. Двое братьев матери сделали себе карьеру в департаменте пожарной охраны Гавайев. Они вышли в отставку, получив государственные пенсии и льготы после 20 лет работы. В возрасте 40 лет им уже не нужно было работать. До конца жизни они ходили на рыбалку и играли в гольф, а раз в год в рамках паломничества на материк отправлялись в Лас-Вегас. Им повезло с пенсией.

    У родни со стороны отца дела обстояли аналогичным образом. Несколько родственников заработали себе по две государственные пенсии (а один даже три) плюс пособия по социальному обеспечению и медицинскому страхованию. Дядя с тремя пенсиями, который сначала уволился из армии через 20 лет, а затем ушел с работы в федеральном правительстве через пять лет, был постоянным предметом зависти отца. Именно поэтому он и упрашивал меня остаться на военной службе на 20 лет.

    
Пенсионная программа 401(k)

    В 1971 году президент Ричард Никсон отменил золотое обеспечение доллара. Так началась массовая перекачка богатства от трудящихся к финансовой и академической элите. Той самой элите, о которой писал Стивен Брилл в своей книге «Хаос».

    Ранее я уже цитировал слова Брилла о том, как академическая элита, у которой за плечами были самые престижные учебные заведения страны, начала создавать экзотические финансовые продукты типа обеспеченных долговых обязательств и ипотечных ценных бумаг – финансовых деривативов, которые мало что дают экономике, но зато обкрадывают рабочий класс и сказочно обогащают академическую и финансовую элиту.

    В 1974 году, то есть через год после моего ухода из морской пехоты, приказал долго жить Закон о безопасности пенсионных доходов трудящихся, который защищал пенсии наемных работников. Еще четыре года спустя появилась программа пенсионных накоплений 401(k).

    И здесь начались проблемы. Люди, не имевшие никакого финансового образования, внезапно стали инвесторами. Начался массированный грабеж населения со стороны банков, которые «слишком велики, чтобы позволить им обанкротиться», правительства США и Уолл-стрит.

    Поворотные точки – 1971 и 1974 годы – войдут в историю. Возможно, через 50 или 100 лет школьники будут говорить о них как о начале массовых финансовых преступлений, в ходе которых обнищали миллионы беби-бумеров, покорно вкладывавших триллионы долларов в санкционированные правительством жульнические механизмы, получившие название пенсионных программ.

    К слову, в 1972 году Никсон открыл дверь в Китай.

    
Грозящая пенсионная катастрофа

    Сегодня миру угрожает сразу несколько катастроф, в частности отравление окружающей среды, колоссальная глобальная задолженность, кибертерроризм.

    Но надвигается еще одно бедствие, на которое сегодня обращают внимание лишь немногие. Это то же самое бедствие, которое постигло моего бедного папу в 1970-е годы, – выход на пенсию с пустым пенсионным счетом.

    
Пенсионный обвал

    Обратите внимание на следующие сообщения:

    
16 апреля 2018 года

    INVESTOR’S BUSINESS DAILY

    Пенсионный кризис. В последнее время СМИ с неослабевающим упорством следят за накоплением долгов федерального правительства, но под государством заложена еще одна бомба с часовым механизмом – достигшая критической массы задолженность в фонде пенсионного обеспечения чиновников государственных и местных служб самоуправления. Реформы будут болезненными, но другого выбора не остается.

    
22 июня 2018 года

    SOVEREIGN MAN, САЙМОН БЛЭК

    Задолженность города Сан-Диего по своим обязательствам перед пенсионерами и людьми предпенсионного возраста достигла 6,25 миллиарда долларов.

    В пенсионном фонде штата Нью-Джерси не хватает 90 миллиардов долларов.

    Что уж говорить о системах социального обеспечения и медицинского страхования, где дефицит составляет в общей сложности десятки триллионов долларов.

    В Европе ситуация не лучше.

    Резервный фонд социального обеспечения Испании вложил огромные средства в облигации испанского правительства, которые имеют в среднем ОТРИЦАТЕЛЬНУЮ доходность в размере 0,19 процента.

    Это не опечатка.

    Неудивительно, что пенсионный фонд Испании почти полностью опустошен.

    В Великобритании дефицит общественных пенсионных фондов составляет триллионы фунтов.

    Даже в консервативной Швейцарии пенсионные фонды обеспечены лишь на 69 процентов – и это по нынешним временам можно считать фантастическим результатом.

    В прошлом году швейцарское правительство предложило план по спасению пенсионной системы. Для этого оно попросило поднять пенсионный возраст для женщин на 1 год (с 64 до 65 лет, как у мужчин) и повысить НДС на 0,3 процента.

    Однако этот план был отклонен швейцарскими избирателями на национальном референдуме. Таким образом, пенсионная реформа проваливается уже в третий раз за последние 20 лет.

    Из всего вышесказанного можно сделать главный вывод: пенсионные программы почти повсеместно находятся в бедственном положении.

    В большинстве случаев политики просто игнорируют проблему и пытаются спихнуть ее своим преемникам.

    Однако время от времени они пытаются сделать и

    что-то полезное.

    Правда, в таких ситуациях… избиратели забраковывают их планы, профсоюзы начинают с ними тяжбу или находится еще какая-то причина провалить крайне необходимую реформу.

    Все это лишь ускоряет наступление неизбежного конца: над пенсиями сгущаются тучи.

    
4 марта 2018 года

    ARMSTRONG ECONOMICS, МАРТИН АРМСТРОНГ

    Крупнейший пенсионный фонд Соединенных Штатов и Калифорнии – калифорнийская система пенсионного обеспечения государственных служащих (CalPERS). Штат Калифорния находится в очень серьезном финансовом состоянии из-за своей неплатежеспособности. Мы настоятельно рекомендуем нашим клиентам вывести свои деньги из этого фонда, пока еще не поздно. Раньше я уже предупреждал о том, что CalPERS находится на пороге банкротства. Я писал, что представители фонда тайно лоббируют конгресс, настаивая на том, чтобы в их управление были переведены все частные пенсии по программе 401(k). Но если CalPERS не в состоянии управлять капиталами, которые уже находятся в его распоряжении, то как же можно ожидать, что в случае с частными деньгами все будет иначе? Разумеется, они будут выплачивать пенсии государственным чиновникам и политикам за счет частных вкладчиков.

    Ранее CalPERS вкладывал деньги в «политкорректные» экологические программы и не обращал внимания на экономически обоснованные, а впоследствии отчаянно пытался скрыть этот и другие факты, сделав свои действия непрозрачными для публики. В прошлом году он решил, что акции переоценены, поэтому перевел свои активы в облигации, купив их прямо на пике раздутого пузыря. Само собой, экономика Калифорнии повела себя вполне предсказуемо, и с тех пор наблюдается постоянная миграция резидентов из штата.

    
30 июля 2018 года

    THE WALL STREET JOURNAL, САРА КРАУЗЕ

    По оценкам инвестиционного сервиса агентства Moody’s, дефицит центрального и местных государственных пенсионных фондов составляет около 4 триллионов долларов, что примерно сопоставимо с экономикой Германии – четвертой по величине в мире.

    
11 октября 2018 года

    AGENCE FRANCE-PRESSE

    МВФ: «Триллионы долларов в США под угрозой рецессии»

    Самая большая опасность исходит от центрального и местных правительственных пенсионных фондов, которые в случае проседания Уолл-стрит могут потерять деньги. При этом источником дефицита являются бюджеты местных органов власти.

    Города и штаты должны сократить расходы во всех областях, тем самым давая толчок экономике.

    Дефицит пенсионных фондов по всей стране составляет примерно 8 процентов ВВП.

    
А вот еще несколько поразительных и отрезвляющих фактов.

    
ЗИМБАБВЕ

    В 2000 году зимбабвийская валюта стала посмешищем всего мира, когда президент Роберт Мугабе начал печатать триллионы и квадриллионы фейковых денег, чтобы выплатить пенсии государственным чиновникам и покрыть военные расходы.

    Многие богатые западные страны следуют примеру Зимбабве, печатая, печатая и печатая деньги.

    
НИКАРАГУА

    В 2018 году Никарагуа оказалась на пороге революции, потому что правительство не в состоянии обеспечить пенсиями государственных служащих.

    
БОГАТЫЕ ГОРОДА

    В наши дни, в 2018 году, миллионы семей живут на улицах таких крупных городов, как Нью-Йорк, Сан-Франциско, Сиэтл и Гонолулу.

    
ИТАЛИЯ

    Журнал The Economist 13 октября 2018 года сообщил, что «Италия представляет собой бомбу с тикающим часовым механизмом. Уже в самом скором времени может разразиться новый кризис, который будет крайне трудно удержать под контролем. Паника из Италии может распространиться на многие финансовые рынки, повсеместно снижая инвестиционную активность и темпы экономического роста».

    
19 июля 2018 года

    THE WALL STREET JOURNAL

    БОГАТЫЕ ШТАТЫ

    Три штата с наилучшей обеспеченностью пенсионных фондов:

    1. Южная Дакота – 100 процентов.

    2. Висконсин – 99,9 процента.

    3. Вашингтон – 98,7 процента.

    
БЕДНЫЕ ШТАТЫ

    Три штата с наименьшей финансовой обеспеченностью пенсионных программ:

    48. Коннектикут – 51,9 процента.

    49. Кентукки – 48,9 процента.

    50. Иллинойс – 47,1 процента.

    
Пенсионный фонд Огайо как символ национальной проблемы

    27 июля 2018 года

    REUTERS, МАРК МИЛЛЕР

    Роберта Делл 46 лет делала леденцы, и ей нравилась эта работа. Но теперь она беспокоится, что жизнь на пенсии может оказаться совсем не такой сладкой, как леденцы.

    Делл трудится в компании Spangler Candy в Брайане, штат Огайо. Это семейное предприятие, в котором работают 550 человек, выпускающих прекрасные кондитерские изделия. Работники Spangler с 1950 года состоят в Международной федерации транспортников, а в 1972 году подключились к универсальной пенсионной программе штата.

    Однако перспективы на пенсию весьма туманны. Центральный пенсионный фонд штата заявляет, что уже на протяжении 10 лет находится в шаге от банкротства. Фонд, обслуживающий более 400 тысяч пенсионеров и людей предпенсионного возраста, стал символом всех неурядиц, происходящих в пенсионных программах. Им пользуются преимущественно небольшие компании, работающие в сфере строительства, грузоперевозок, добычи полезных ископаемых и пищевой промышленности. Работники формируют свои пенсионные счета исключительно из собственных средств.

    Делл, которая возглавляет профсоюзную организацию компании Spangler, участвовала в слушаниях, организованных специальной комиссией конгресса в Коламбусе, штат Огайо, с целью отыскания возможного решения проблем.

    Насчитывается 1400 похожих универсальных пенсионных программ, которые охватывают свыше 10 миллионов человек. Примерно 200 из них испытывают недостаток средств, что стало следствием биржевых обвалов 2001 и 2008–2009 годов, а также промышленного спада, приведшего к уменьшению числа рабочих мест.

    Возникшие проблемы угрожают не только индивидуальным пенсиям работников, но и страховой программе Корпорации по страхованию пенсий (КСП), которая может обанкротиться в течение ближайших десяти лет. КСП является правительственным учреждением, которое должно гарантировать выполнение пенсионных программ за счет страхования пенсий миллионов американских трудящихся.

    Примечание. Очень немногие рабочие в Америке слышали о существовании КСП. Но они еще услышат об этой корпорации, когда она обанкротится, а их пенсии существенно сократятся.

    Делл 65 лет. Она вдова. Ее муж работал в одной с ней компании до самой своей смерти в 2015 году. Женщина намерена проработать еще несколько лет, прежде чем уходить на покой, и рассчитывает, что ее пенсия составит около 1200 долларов в месяц. Программа социального страхования добавит еще 1400 долларов. Но если исходить из сегодняшнего состояния дел, к 2025 году эти суммы будут значительно ниже.

    
Дилемма бедного папы

    В 2018 году миллионы служащих окажутся в той же ситуации, что и мой бедный папа в 1974 году. Миллионы беби-бумеров лишатся надежд на благополучную старость, если очередной кризис гигантского масштаба уничтожит их накопления и КСП.

    
Инвестирование в фейковые активы

    Так обычно и происходит, когда люди вкладывают деньги в фейковые активы или доверяют свои сбережения менеджерам фондов, которые инвестируют их в акции, облигации, паи взаимных фондов, ETF, страховые полисы и инструменты денежного рынка.

    
Разрыв

    Приведенный ниже график демонстрирует историю того, как Америка скатывается к бедности.

    
[image: bin00000067.png]
    

В 2018 году Центр анализа экономической политики Шварца провел исследование, на основании которого был сделан вывод о том, что 40 процентов представителей американского среднего класса к моменту выхода на пенсию скатятся до уровня бедноты.

    Сегодня у будущих бедняков есть рабочие места… но завтра они останутся без пенсии.

    
Отойти от дел молодым

    В 1974 году я поклялся, что отойду от дел молодым. И не потому, что мне так уж хотелось стать пенсионером, а потому, что я решил поставить перед собой такую сложную задачу. Даже если бы мне это не удалось, у меня оставались бы еще годы, чтобы заработать себе на старость. Я не хотел, дожив до 65 лет, обнаружить, что мои пенсионные сбережения исчезли в результате биржевого обвала или что мне не хватит оставшихся денег на жизнь.

    Как уже было сказано ранее, я много раз в жизни терпел неудачи. Лишь к 47 годам я вывел свою персональную формулу, как отойти от дел, не испытывая необходимости работать и не получая пенсию. Я готов был терпеть неудачи и совершать ошибки, но учиться на них, чтобы стать предпринимателем, то есть человеком, которому не нужно ходить на работу или получать пенсию.

    Для этого мне понадобилось 20 лет. Если бы я остался служить на 20 лет в морской пехоте, как хотелось моему бедному папе, то в результате не стал бы ни умнее, ни богаче.

    
Отойти от дел богатым

    Основная причина, по которой я был готов потерпеть неудачи и учиться, заключалась в том, что я собирался отойти от дел не просто молодым, а еще и богатым. В 1970-е 500 долларов в месяц считалось отличной пенсией. Сегодня такая пенсия означает жизнь в нищете.

    В 1974 году я ставил перед собой цель получать годовой пассивный доход в размере 120 тысяч долларов. Это позволяло мне прекратить работать уже в молодом возрасте.

    В 1994 году мы с Ким достигли этой цели. Ким тогда было тридцать лет, а мне – сорок семь. Мне понадобилось для этого двадцать лет, а Ким – только десять.

    Достигнув отметки в 120 тысяч долларов, мы поставили перед собой следующую цель – 1,2 миллиона в год. А когда была реализована и эта цель, следующий рубеж составлял уже 12 миллионов в год.

    Мы сами ставим перед собой трудные задачи. Во-первых, отойти от дел молодыми, во-вторых, богатыми. Математика здесь несложная. Сначала надо научиться зарабатывать 10 тысяч в месяц, потом 100 тысяч, потом миллион.

    Если бы я остался в морской пехоте еще на 20 лет, то, возможно, получал бы сегодня 5 тысяч долларов в месяц.

    Я помню, как в 1990 году одна женщина сказала нам с Ким: «Вы зарабатываете всего 120 тысяч в год?» Она не понимала, что эти 120 тысяч приходят к нам сами, у нас нет необходимости работать. Ее муж, работавший адвокатом, зарабатывал около 500 тысяч в год, но он не мог позволить себе бросить работу.

    Сегодня мы с Ким, не работая, получаем за две недели больше денег, чем ее муж за год, работая адвокатом.

    
Умение делиться

    У нас с Ким есть цель потратить на благотворительные цели 100 миллионов долларов или даже больше. Мы планируем, заработав деньги, начать их отдавать.

    Найдя свою собственную формулу, мы стали богаты и отошли от дел.

    Первая предпосылка богатства заключалась в том, чтобы инвестировать в то, что нам нравилось. Мы не стали вкладывать деньги в активы, которые нам рекомендовали некоторые консультанты.

    У вас, пожалуй, уже напрашивается вопрос: «Сколько нужно заработать денег, чтобы было достаточно?» Наши цели и планы по достижению финансовой свободы и богатства не ограничиваются тем, что было бы достаточно. Мы уже давно перешли этот рубеж.

    Зачем мне нужно так много? А мне и не нужно. Зарабатывание денег в квадрантах Б и И – это для меня всего лишь игра. Кто-то всю жизнь гоняет маленький белый мячик по полю для гольфа, стараясь потратить как можно меньше ударов. Кто-то поет, надеясь, что его голос заметят и он станет звездой. Кто-то хочет стать суперзвездой в спорте. Это их игры.

    Главный вопрос вот в чем: «Насколько велика страсть, с которой вы относитесь к игре?»

    Это непростой вопрос. Если у человека есть страсть, ему обычно удается то, к чему он стремится. Но страсть нередко бывает эгоистичной. Тем не менее лучше заниматься чем-то со страстью, чем выполнять работу, которую ненавидишь. Новые исследования показывают, что 70 процентов американцев не любят свою работу. А всего несколько лет назад таких было 62 процента.

    Меня часто спрашивают, является ли богатство целью моей жизни. Нет. Многие люди работают ради достижения какой-то цели: поставить еду на стол, выучить детей, выполнить некое важное задание.

    В 1983 году, когда я проходил обучение у Бакминстера Фуллера, он сказал: «Я делаю то, что угодно Богу». Тогда я задал себе вопрос: «Чего Бог хочет от меня?» Этот же вопрос я призываю вас задать и себе.

    В 1983 году я занимался бизнесом в сфере рок-н-ролла. Мне это нравилось. Я был крутым, общался с некоторыми из самых известных групп и певцов того времени типа Police и Van Halen. Но я не мог честно сказать себе, что производство продуктов для рок-групп – это как раз то, чего Бог хотел от меня, даже если я при этом зарабатывал кучу денег.

    Поэтому я и предлагаю вам задать себе вопрос: «Чего Бог хочет от меня?»

    Хотя я и не могу знать наверняка, но предполагаю, что Бог не хочет, чтобы люди жили в бедности. Поэтому я учу их тому, чему учил меня богатый папа, и, похоже, пользуюсь божьей поддержкой.

    Я продолжаю делать эту работу, и она приносит мне много денег. Я был бы фейковым учителем, если бы учил людей быть богатыми, а сам оставался бедным.

    А теперь позвольте задать вам несколько вопросов:

    Чего, по-вашему, Бог хочет от вас и чего хотите вы сами?

    Готовы ли вы делать то, что угодно Богу?

    Если бы вы могли лечить рак, то стали бы этим заниматься?

    Если бы вы могли ликвидировать голод в мире, то взялись бы за это?

    Если бы вы могли решить проблему глобального потепления, то сделали бы это?

    Или вы хотите зарабатывать много денег только для себя?

    В 1974 году у меня было две высокооплачиваемые профессии: я мог быть судовым офицером на танкере компании Standard Oil или пилотом гражданских авиалиний. Это были бы профессии из квадранта Р. Но мне хотелось узнать, смогу ли я перейти в квадранты Б и И.

    
Через все круги ада

    Уинстон Черчилль говорил: «Если уж вам надо пройти сквозь ад, не останавливайтесь».

    Переход в квадранты Б и И был тяжелым. Как уже говорилось в предыдущей главе, я не справился бы с этой задачей, если бы не мои духовные учителя и полученные от них знания.

    Это путешествие через ад сделало Ким и меня умнее и сильнее. Оно лучше подготовило нас к тому, что необходимо было сделать.

    Богатый папа говорил: «В финансовый рай ведет много дверей, а в финансовый ад – еще больше».

    Как вы знаете, большинству предпринимателей приходится пройти через ад, прежде чем они смогут добиться успеха в квадрантах Б и И. В качестве примера можно привести увольнение Стива Джобса из его же компании Apple. Против Билла Гейтса тоже выдвигались судебные обвинения в связи с тем, что компания Microsoft превратилась в монополию. На Марка Цукерберга подали иск братья Уинклвосс, утверждавшие, что Facebook – это их идея. И даже Джефф Безос не раз терпел неудачи, создавая Amazon.

    Богатый папа предупреждал: «Многие люди выбирают дверь в финансовый ад и не возвращаются».

    Как известно, многие люди продают свои души в надежде разбогатеть. При этом они обкрадывают миллионы других людей, занимая ключевые посты в банковской сфере, в частности в Goldman Sachs, Федеральном резерве и Министерстве финансов США.

    Среди известных людей наибольшая вина лежит на Билле Клинтоне, Роберте Рубине, Ларри Саммерсе, Алане Гринспене, Джеке Лью, Тиме Гайтнере, Хэнке Полсоне, Бене Бернанке, Уоррене Баффете и Филе Грэмме. Они заявляют, что спасали экономику, но на самом деле спасали богатых.

    Если разразится очередная финансовая катастрофа, миллионы невинных трудолюбивых людей по вине этих бездушных лидеров окажутся в финансовом аду.

    Вот почему я критически настроен по отношению к системе образования, которая ничему не учит в финансовом плане, наказывает учащихся за ошибки и рассматривает сотрудничество как жульничество.

    Наша образовательная система – это система без души. Ведь все мы пользуемся деньгами. Каждый день. Так почему бы не проходить тему денег в школе?

    
Предпринимательству надо учиться

    В 1974 году я приступил к работе в компании Xerox, чтобы научиться продавать. Я не был прирожденным продавцом. Мне было трудно. Я терпеть не мог стучать в чужие двери, раз за разом натыкаясь на отказы. Когда рабочий день заканчивался, я продолжал сидеть в своем кабинете, составляя предложения для потенциальных новых клиентов. Если я ничего не продавал, то мне нечего было есть и нечем было платить за ипотеку. Не научившись продавать, я никогда не смог бы стать предпринимателем и перейти в квадранты Б и И. Мне понадобилось два года, прежде чем я из отстающих стал лучшим продавцом филиала Xerox в Гонолулу.

    В 1974–1976 годах я учился на курсах сертифицированных финансовых консультантов. Это были отличные курсы. Учеба была трудной и изнурительной, но я очень многое узнал о финансовом консультировании.

    Между сертифицированным специалистом и сегодняшними скороспелыми финансовыми консультантами, окончившими 30-дневные курсы, есть существенная разница. Даже массажисту требуется два года для получения лицензии.

    Большинство сегодняшних скороспелок почти ничего не знают об инвестировании. Они учатся лишь для того, чтобы сдать экзамен на получение лицензии.

    Разница между ними и настоящими финансовыми консультантами примерно такая же, как между счетоводом и дипломированным бухгалтером.

    Получив лицензию, такой «специалист» бродит по улицам, выискивая клиентов. Большинство из них ищут людей, которые недовольны тем финансовым консультантом, услугами которого они пользуются в настоящее время. Новый консультант убеждает таких недовольных клиентов перевести все свои средства в программу 401(k) или IRA, а уж он позаботится о том, чтобы произошло чудо. Правда, как правило, оно не случается. Да и откуда ему взяться? Все финансовые консультанты продают в основном одни и те же продукты: акции, облигации, паи взаимных фондов, ETF, накопления сбережений и страховые полисы.

    
Главная задача

    Чуда не происходит, потому что финансовые компании не ставят перед собой задачу сделать клиента богатым. Их цель – перевести под свое управление как можно больше активов. Если вы смотрите по телевизору передачи на финансовые темы или читаете соответствующие журналы, то в рекламе постоянно встречается нечто подобное: «Большой Магический Фонд имеет в своем управлении активы общей стоимостью 100 миллиардов долларов». Для рядового обывателя звучит впечатляюще, но для инвестора мало что значит. Работа финансового консультанта заключается в том, чтобы повысить эту сумму для своей компании, а не для клиента.

    Я пошел на курсы финансовых консультантов не потому, что хотел заняться такой работой. Моя главная цель состояла в том, чтобы выяснить, как можно отойти от дел в молодом возрасте. И я узнал очень многое. Вот лишь некоторые моменты:

    1. Существует два основных типа финансовых консультантов. Одни работают на условиях почасовой оплаты, а вторые – за комиссионные от проданных клиентам активов.

    2. Большинство консультантов знают только бумажные активы: акции, облигации, паи взаимных фондов, ETF, инструменты денежного рынка и страховки. Им мало что известно о предпринимательстве, инвестировании в недвижимость, золото или нефть. Но самое главное, что они не знают, как использовать долги и налоги для получения прибыли.

    3. Большинство финансовых консультантов, независимо от уровня подготовки, сами не являются профессиональными инвесторами. Обычно они работают по найму за зарплату, бонусы и комиссионные.

    4. Проходя обучение на курсах, я так и не узнал, каким образом можно отойти от дел молодым.

    5. Я многое узнал о страховании, потому что большинство финансовых консультантов стараются продать клиентам именно страховые полисы, так как за них выплачивают самые высокие комиссионные.

    
План богатого папы

    Богатый папа учил своего сына и меня, что существует четыре основные категории активов:

    1. Бизнес.

    2. Недвижимость.

    3. Бумажные активы (акции, облигации, паи инвестиционных фондов, ETF и депозиты).

    4. Товарные и сырьевые активы (золото, серебро, нефть, продукты питания, вода).

    Большинство финансовых консультантов работают только с бумажными активами и страховками за комиссию.

    
Вкладывайте деньги в то, что вам нравится

    Людям, как правило, внушают: «Занимайтесь делом, которое любите». Богатый папа учил своего сына и меня: «Деньги надо вкладывать в то, что любишь».

    Окончив курсы финансовых консультантов, я уже знал, во что буду инвестировать.

    1. Я сознавал, что мне нравится учиться тому, что поможет стать предпринимателем и заниматься бизнесом в квадранте Б, а не С. Моей задачей было построить бизнес, в котором будет занято 500 или больше человек.

    2. Я уже понимал, что мне нравится недвижимость. После того как мне удалось получить ежемесячный денежный доход в размере 25 долларов, не вложив ни копейки собственных денег, я заболел этим делом. Поскольку я еще абсолютно законно не платил налог от этого дохода, мне очень понравилось делать деньги, не вкладывая собственных денег.

    3. Меня не интересовали бумажные активы, особенно после окончания курсов финансовых консультантов. Я знал, что это фейковые активы, которые годятся только для представителей квадрантов Р и С, не имеющих настоящего финансового образования.

    4. Мне нравились сырьевые активы, в частности золото. Первую золотую монету я приобрел в Гонконге в 1973 году. Кроме того, меня интересовала нефть, так как в академии меня готовили для службы на нефтяном танкере.

    
Повторю еще раз: бумажные активы годятся для рядового инвестора, не имеющего финансового образования.

    
Ликвидные активы

    Основная причина, по которой среднестатистический инвестор предпочитает бумажные активы, – это их ликвидность. Это значит, что вы можете очень быстро купить и продать их. Если вы допустите ошибку, то избавиться от них можно практически моментально.

    То же самое можно сказать о золотых и серебряных монетах. Они обладают почти такой же ликвидностью, как ценные бумаги.

    Но эта сильная сторона бумажных активов является одновременно их слабостью. Если происходит биржевой обвал, то паника и массовая распродажа могут за считанные минуты обесценить инвестиционный портфель.

    Сегодня технология высокочастотного трейдинга позволяет осуществлять по 10 тысяч покупок и продаж ценных бумаг в секунду.

    Это позволяет устранять с рынка рядовых инвесторов, которые вкладывают деньги на долгосрочной основе.

    
Темные сделки

    Ранее я уже писал, что мир денег стал в значительной степени невидимым, потому что сегодняшние деньги стали уже даже не бумажными, а виртуальными. То же самое можно сказать и о ценных бумагах. Такие гигантские институциональные инвесторы, как банки, хедж-фонды и крупные профессионалы вроде Уоррена Баффета, втихомолку встречаются друг с другом, чтобы покупать и продавать их втемную. По некоторым оценкам, 40 процентов всех ценных бумаг торгуются в секрете. Рядовые инвесторы даже не подозревают о том, что происходит на самом деле.

    Когда случится очередной крах, все сбережения мелких инвесторов моментально испарятся.

    Когда после обвала 2008 года Алану Гринспену стали задавать вопросы, он отвечал примерно так: «Никто не мог этого предвидеть». Чем было это заявление: правдой или фейком?

    Гринспен – профессиональный экономист, работающий в квадранте И. «И» в данном случае означает не только «инвестор», но и «инсайдер». Гринспен знает эту кухню изнутри. Сегодня я тоже хорошо разбираюсь в своих инвестициях, а вот рядовые инвесторы, действующие по указке финансовых консультантов, оказываются аутсайдерами.

    В начале 2008 года, за шесть месяцев до банкротства Lehman Brothers, я, давая интервью на телеканале СНН Вольфу Блитцеру, сказал, что биржа рухнет. Уж если даже я видел это, то Гринспен и подавно. Инсайдеры из квадранта И знали, что происходит.

    
Предсказание краха

    Вопрос: Как вам удалось предвидеть наступление краха?

    Ответ: Дело в том, что я инсайдер, инвестор из квадранта И. За несколько лет до краха я предупреждал о грядущем обвале рынка недвижимости и по телевидению, и по радио.

    Вопрос: Почему вы видели то, чего не видели остальные?

    Ответ: Я наблюдал за тенденциями. В период с 2005 по 2008 год наши жилые многоквартирные дома начали терять квартиросъемщиков. Многие из тех, кто с трудом мог наскрести 500 долларов в месяц на оплату съемной квартиры, вдруг начали покупать себе дома за 300 и 500 тысяч долларов.

    Вопрос: Каким образом они могли себе это позволить?

    Ответ: Они получали кредиты, не имея ни дохода, ни работы. Это были так называемые субстандартные кредиты, выдававшиеся даже самым ненадежным заемщикам.

    Вопрос: Откуда вы знаете, что Уоррен Баффет знал об этом? Ответ: Потому что компания Баффета Berkshire Hathaway имеет долю в рейтинговом агентстве Moody’s, которая оценила надежность ценных бумаг, выпущенных на основе этих ипотечных долговых обязательств, как первосортную. А раз так, то эти деривативы продавали и пенсионным фондам, и правительственным структурам, и хедж-фондам, и фондам недвижимости, и многим крупным инвесторам во всем мире.

    
Бензин является деривативом нефти. Авиационный керосин является деривативом бензина. Чем раньше та или иная фракция отделяется от нефти в ходе переработки, тем большей летучестью она обладает.

    В 2008 году эти деривативы взорвались, так как ненадежные заемщики не смогли расплатиться по кредитам, и весь мир чуть не рухнул.

    Миллионы людей потеряли работу, жилье и пенсии, но никто из «шишек» не понес наказания. Лишь небольшой второстепенный банк из китайского квартала Нью-Йорка, владельцем которого был американец китайского происхождения, получил повестку в суд, но впоследствии был признан невиновным.

    Телеканал PBS снял документальный фильм об этом банке под названием «Слишком мал, чтобы сесть в тюрьму». Правительство выбрало в качестве козла отпущения крохотный банк вместо того, чтобы преследовать настоящих преступников.

    Практически всем известно, что виновниками краха были крупные банки вроде Goldman Sachs, Wells Fargo и Citibank. Они заработали миллиарды, но никто из них не был наказан. Владельцы банков, хорошо заработавшие на фейковых активах, получили вдобавок миллиарды долларов в виде бонусов после кризиса. На мой взгляд, это преступление.

    Таким образом, если уж я понимал, что субстандартные кредиты незаконны и вызовут обвал, то подозреваю, что и Баффет это знал. Думаю, он знал, что присвоение агентством Moody’s этим ценным бумагам высшего рейтинга было мошенничеством.

    Ведь не кто иной, как Баффет, называл деривативы финансовым оружием массового уничтожения.

    Вот в чем заключается польза позиции инсайдера в квадранте И, имеющего настоящее финансовое образование.

    Когда в 2008 году рынок обвалился, мы с Ким заработали миллионы.

    Поэтому я не вкладываю деньги в бумажные активы типа акций, облигаций, паев взаимных фондов, ETF и банковские депозиты. Я не люблю быть аутсайдером. Кроме того, все ценные бумаги в той или иной степени являются деривативами. Это не настоящие, а фейковые активы.

    И все же бумажные активы предпочтительнее для рядовых инвесторов без финансового образования, поскольку обладают хорошей ликвидностью. Их легко как купить, так и продать.

    
Бизнес и недвижимость

    Проблема с бизнесом и недвижимостью заключается в их неликвидности. Допустив ошибку, вы становитесь капитаном «Титаника». Я это знаю. Будучи предпринимателем, я становился капитаном «Титаника» несколько раз.

    На недвижимости я никогда не терял деньги, поэтому рекомендую пройти соответствующие учебные курсы, прежде чем вкладывать деньги в эту сферу, а затем начинать постепенно, следуя конусу обучения, и постоянно практиковаться, практиковаться и практиковаться.

    Не забывайте, что бизнес и недвижимость неликвидны. Это значит, что вам надо быть умнее среднестатистического инвестора. Занимаясь предпринимательством или недвижимостью, вы должны быть инсайдером.

    
Моя формула

    Когда меня спрашивают о моей формуле, у меня есть два ответа.

    Ответ № 1. Мое финансовое образование началось с того, что богатый папа играл в Monopoly со своим сыном и со мной. Сегодня мы с Ким играем в Monopoly в реальной жизни. Мы любим недвижимость, а не деривативные активы. Мы с Ким хотим быть инсайдерами, а не аутсайдерами.

    Ответ № 2. Мы с Ким следуем формуле большого богатства McDonald’s. В книге «Богатый папа, бедный папа» я цитирую Рэя Крока, основателя McDonald’s, который выступал в Техасском университете перед группой слушателей курсов МВА. Он спросил аудиторию:

    – Назовите мне область деятельности McDonald’s.

    – Гамбургеры, – ответил один из студентов.

    – Нет, – возразил ему Рэй. – Бизнес McDonald’s – это недвижимость.

    Формула McDonald’s выглядит следующим образом:
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Более подробно об этой формуле чуть ниже.

    
Сила слов

    Когда меня спрашивают, в чем секрет богатства, я отвечаю: «Таких секретов много». Один из них заключается в силе слов. Если человек хочет стать богатым, он должен установить контроль над тем, что он говорит и думает. Большинство людей употребляют слова, которые делают их бедными и не позволяют выбраться из бедности.

    В воскресной школе нас учили: «И Слово стало плотию и обитало с нами» (Иоанн 1:14).

    Богатый папа часто обращал внимание на разницу между богатыми и бедными людьми.

    Бедные люди говорят: «Я не могу себе этого позволить».

    Богатые люди спрашивают: «Каким образом я смогу себе это позволить?»

    Бедные люди говорят: «Деньги меня не интересуют».

    Богатые люди говорят: «Если тебя не интересуют деньги, то и ты им не интересен».

    Бедные люди говорят: «Я никогда не разбогатею».

    Богатые люди говорят: «Я должен быть богатым».

    
УРОК: Тому, кто пользуется лексиконом бедных людей, стоит воспользоваться услугами финансового консультанта и инвестировать деньги в бумажные активы.

    Для тех, в чьей речи и мыслях встречаются слова бедных людей, акции, облигации, взаимные инвестиционные фонды, ETF, депозиты и страховки, возможно, все же лучше, чем вообще ничего.

    
Активы и пассивы

    Богатый папа давал следующее определение активов и пассивов:

    
Активы направляют деньги в ваш карман.

    Пассивы тянут деньги из вашего кармана.

    
Не забывайте: для того чтобы отличить актив от пассива, надо понять, куда текут деньги – к вам или от вас. Поэтому, например, дом может быть и активом, и пассивом.

    В результате краха 2008 года миллионы людей из квадранта Р, работавших по найму, потеряли работу, а вслед за ней – и жилье. Только тогда они обнаружили, что их дома – это не актив, а пассив.

    
Фейковые активы – это реальные пассивы

    Миллиарды людей вкладывают деньги в фейковые активы.

    Программа 401(k) – это фейковый актив, тянущий деньги из вашего кармана… годами. Программа IRA – фейковый актив, тянущий деньги из вашего кармана… годами.

    Государственная пенсия – фейковый актив, тянущий деньги из вашего кармана… годами.

    Взаимные инвестиционные фонды – фейковый актив. То же самое можно сказать об акциях, облигациях, ETF и банковских депозитах. Все это деривативы. Инвестиционные фонды взимают с вас всевозможные сборы и проценты, которые делают богатых еще богаче, а вас – беднее.

    Инсайдеры знают, что тот, кто пользуется услугами инвестиционных фондов, вкладывает 100 процентов своих денег, несет 100 процентов риска, но получает в виде прибыли менее 20 процентов.

    Повторюсь, что инвестиционные фонды и ETF, являющиеся деривативами (фейковыми активами), лучше всего подходят рядовому вкладчику – пассивному инвестору без настоящего финансового образования.

    Вся проблема в данном случае заключается в том, что при очередном крахе ваши семейные деньги могут исчезнуть, как это уже произошло в 2008 году.

    Не забывайте:

    
Активы направляют деньги в ваш карман.

    Пассивы тянут деньги из вашего кармана.

    
Из следующей главы вы узнаете, куда пропадают все деньги, когда рушатся рынки.

    
     Ваши вопросы и ответы роберта

     Вопрос: Вы говорили о том, что делаете то, чего Бог хочет от вас. Какие знаки, полученные от Бога, позволяют вам думать, что вы совершаете угодные ему поступки?

     Бруно Т., Франция

     Ответ: Я не утверждаю, что Бог беседует со мной. Я также не настолько тщеславен, чтобы заявлять, что Бог избрал меня для этой деятельности. Только чрезмерно самонадеянный человек может решить, что ему известны помыслы Бога. Я искренне сомневаюсь в том, что человеческий разум способен сравниться с божественным… если Бог существует.

     Баки Фуллер сказал мне, что для зарабатывания денег я должен делать то, о чем мечтает большинство людей, и при этом любить то, что я делаю.

     Я делал то, что мне нравится. Я был предпринимателем. У меня была собственная компания. Я был в ней боссом и сотрудничал с самыми известными рок-группами в стране. Я бывал у них за кулисами, и мне это нравилось. Это нравилось моему эго. Это было весело. Я жил в эксклюзивном кондоминиуме на побережье Вайкики, у меня были фабрики в Корее и на Тайване, а также филиалы по всей территории Соединенных Штатов. Я ездил на мотоцикле «Харлей Дэвидсон» и на кабриолете «мерседес», назначал свидания красивым женщинам. Короче говоря, я был очень крутым.

     Но в глубине души я понимал, что моя деятельность мало что дает миру. Богу совсем необязательно было говорить мне, что мои продукты не делают этот мир лучше. Я это знал и сам. «Так себе» продукты, выпускаемые «так себе» компанией.

     По предложению Фуллера я задал себе вопрос: «Чего бы, по моему мнению, Бог мог желать от меня». Фуллер, будучи футуристом, постоянно изучал «эволюцию эволюции». Он спрашивал себя: «Какие планы у Бога насчет человечества, планеты, будущего?»

     Фуллер верил, что человечество – это рассчитанный на миллионы лет эксперимент Бога, затеянный им, чтобы проверить, что оно построит на земле: Царство Божье или преисподнюю.

     Он также был уверен, что люди проходят «финальную проверку», и, если им не хватит ума, они уничтожат сами себя и нашу крошечную планету. После «ликвидации» человечества и планеты Бог, по словам Фуллера, даст Земле возможность исцелиться. На ней вновь появится жизнь, и Бог заселит ее новым видом приматов, после чего начнется новый цикл эксперимента, который также продлится много миллионов лет.

     В подходах Фуллера к жизни время измерялось миллионами лет. Обычные же люди измеряют его десятками лет. Вот почему предсказания Фуллера отличаются такой точностью. Он смотрел на будущее с позиций божьего, а не человеческого разума.

     Если раньше я спрашивал себя, чего мне хочется, то, проведя с ним неделю, начал задавать себе вопрос: «Чего Бог хочет от меня?»

     Поскольку я ненавидел бедность и сомневался в том, что Бог хочет, чтобы люди жили в нищете, я стал рассматривать финансовое образование как один из возможных путей решения этой проблемы и начал обучать окружающих тому, чему меня научил богатый папа. Для меня это стало прыжком веры.

     Баки сам прошел через аналогичный процесс. В какой-то момент он спросил себя: «Что я могу сделать? Я ведь всего-навсего обычный человек».

     После этого он прекратил работать за деньги и начал выяснять, чего Бог может хотеть от него и что он в состоянии сделать.

     Я не знаю, действительно ли Богу более угодно процветание, чем бедность, но именно исходя из этой предпосылки была создана компания Rich Dad. Мы верим в то, что людей надо учить ловить рыбу, а не снабжать их уже пойманной.

     
Вопрос: Считаете ли вы, что существует опасность развязывания новой мировой войны, если события и дальше будут развиваться подобным образом?

     Мелинда Г., Австралия

     Ответ: Да. Мы уже находимся в состоянии войны. Она ведется на многих фронтах и на многих уровнях. Сегодня это валютные и торговые войны, терроризм, технологические войны, военные конфликты, информационные войны.

     Говоря словами Алексиса де Токвиля, «любой, кто задумает уничтожить свободу в демократической стране, должен знать, что война для него – это самый надежный и прямой путь к успеху».

     Я боюсь, что Америка, в которой я родился, безвозвратно ушла, как и американская мечта.

     Я боюсь, что мы переживаем переломный момент. Наш мир, о котором писала Айн Рэнд в своей классической книге «Атлант расправил плечи», – это мир, которым управляют социалисты и фашистские бюрократы, мнящие себя просвещенными, а настоящие капиталисты, реально создающие все богатства, вынуждены скрываться.

     Я тоже в определенной степени скрываюсь.

     
Вопрос: Считаете ли вы, что девальвация доллара США и гиперинфляция в конечном счете сорвут маску с элиты и покончат с ее доминированием над 99процентами населения?

     Уильям Дж., Швеция

     Ответ: Нет. Всегда будут существовать люди, которые хотят доминировать, подавлять, лишать окружающих свободы.

     Это тот самонадеянный, наглый, алчный и высокомерный тип людей, который описывал Фуллер, говоря о том, что человечество может не выдержать «финальной проверки на прочность».

     Конечной целью человеческой эволюции Фуллер считал состояние, когда вы и я будем работать не для себя, а для всего мира, который, в свою очередь, будет работать для каждого, а не только для тех, у кого есть образование и деньги.

     Хочу еще раз процитировать Алексиса де Токвиля:

     Величие Америки заключается не в большей просвещенности по сравнению с другими нациями, а в том, что она способна исправлять свои ошибки.

     Америка утратила свое величие, когда Федеральный резерв начал грабить мир, печатая триллионы долларов в 1998, 2008 годах и сегодня. Америка утратила моральный ориентир, печатая деньги ради защиты богатых, уничтожая средний класс и загоняя образованных людей в нищету.

     Система образования играет роль сообщника в этом процессе ограбления богачами остального человечества и уничтожения окружающей среды во имя зарабатывания фейковых денег.
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     Глава 15

     Кто забрал мои деньги? Как пенсионная система и фейковые активы делают бедняков и средний класс еще беднее
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Начиная с 2008 года четыре крупнейших центральных банка напечатали свыше 9 триллионов долларов в целях спасения мировой экономики.

    Куда пошли все эти деньги? Кто их получил?

    Досталось ли вам хоть что-то?

    И почему такое бедственное положение сложилось с пенсиями?

    
Угрозы мировой экономике

    Я пишу эти строки в конце 2018 года, и на данный момент мировой экономике серьезно угрожают четыре обстоятельства.

    
1. Растущие процентные ставки

    После 2008 года центральные банки мира снизили процентные ставки, как никогда раньше. Центральным банкам было нужно, чтобы люди брали деньги в долг.

    Дешевые кредиты превратили активы всего мира в гигантский пузырь. Акции, облигации, недвижимость, предприятия стали напоминать воздушные шары, наполненные горячим воздухом.

    Растущие процентные ставки заставят эти воздушные шары приземлиться.

    2. Китай

    Китай в опасности. У Китая, пожалуй, наихудшее соотношение долгов и ВВП из всех крупных стран мира. Если рухнет Китай, то рухнет весь мир.

    Такие страны, как Австралия и Бразилия, экспортирующие сырье в Китай, будут испытывать трудности, когда в Китае начнутся неприятности.

    3. Сильный американский доллар

    Когда президент Трамп решил понизить налоговые ставки, в частности для квадранта Б, Соединенные Штаты превратились в налоговую гавань. Миллиарды устремились в американскую экономику, благодаря чему доллар США сильно окреп.

    Сильный доллар – это плохо для развивающихся стран, которые брали в долг доллары, поскольку в таком случае их собственная валюта слабеет. В результате малым странам и их компаниям становится труднее возвращать долги Америке.

    4. Пенсии

    Как уже говорилось раньше, пенсионные системы во всем мире переживают не лучшие времена.

    В США программы социального и медицинского страхования находятся на последнем издыхании, и это как раз в тот момент, когда на пенсию выходят миллионы нуждающихся в них беби-бумеров.

    
Вот факт, с которым многие из вас, видимо, уже знакомы: самое большое число банкротств в Америке вызвано непомерными расходами на медицинское страхование.

    В 2030 году, когда к беби-бумерам придет настоящая старость (больше 85 лет), глобальную пенсионную систему может ожидать коллапс. А ведь тогда у них будет самая большая нужда в деньгах.

    
Я повторю цитаты о нарастающем пенсионном кризисе из предыдущей главы.

    
МВФ предупреждает:

    Самая большая опасность исходит от центрального и местных правительственных пенсионных фондов.

    
Саймон Блэк предупреждает:

    Пенсионный фонд Испании почти полностью опустошен.

    В Великобритании дефицит общественных пенсионных фондов составляет триллионы фунтов.

    Даже в консервативной Швейцарии пенсионные фонды обеспечены лишь на 69 процентов, и по нынешним временам это можно считать фантастическим результатом.

    
Мартин Армстронг предупреждает:

    Крупнейший пенсионный фонд Соединенных Штатов и Калифорнии – это CalPERS, из которого получают пенсии госслужащие. Штат Калифорния находится в очень серьезном финансовом состоянии из-за своей неплатежеспособности. Мы настоятельно рекомендуем нашим клиентам вывести свои деньги из этого фонда, пока еще не поздно.

    
Агентство Reuters предупреждает:

    Корпорация по страхованию пенсий может обанкротиться в течение ближайших десяти лет. Это правительственное учреждение, которое должно гарантировать выполнение пенсионных программ за счет страхования пенсий миллионов американских трудящихся.

    
Если миллионы трудящихся вносят триллионы долларов в эти пенсионные фонды, то почему им угрожает банкротство? Кто забирает оттуда деньги?

    Лучше задать вопрос иначе: «Почему богатые становятся все богаче?»
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Иллюстрация заменяет тысячи слов. Из графика видно, что деньги уходят от бедных и среднего класса в направлении богатых.

    
Вопрос: Минуточку, вы хотите сказать, что наши пенсии перераспределяются от бедных и среднего класса к богатым?

    Ответ: Совершенно верно. Не имея настоящего финансового образования, бедняки и средний класс оказываются в пустоте. Они не понимают, как богатые крадут их благосостояние, используя в качестве инструментов деньги, за которые они работают, налоги, жилье, сбережения и пенсионные счета.

    
Вселенский грабеж

    В 1983 году я прочитал книгу Баки Фуллера «Усмешка гигантов». В том году я впервые в жизни начал по-настоящему учиться, пытаясь понять, как гиганты крадут наше богатство.

    Мне удалось выяснить, что они используют в своих целях наше правительство, систему образования, деньги, религию, банки и Уолл-стрит.

    Я покажу пять способов, с помощью которых гиганты крадут наше богатство посредством таких инструментов, как деньги, сберегательные программы и инвестиции.

    
Пять причин обнищания бедняков и среднего класса

    ПРИЧИНА № 1. Контроль над казино установили игроки

    В 1950-1960-е годы завсегдатаями биржи были только азартные игроки. Для финансовых консультантов считалось неэтичным рекомендовать своим клиентам покупку акций.

    Страхи, оставшиеся после биржевого краха 1929 года и депрессии, продолжавшейся несколько десятков лет, были еще свежи в памяти поколения, пережившего Вторую мировую войну. В 1950-1960-е годы умные инвесторы для приумножения своих сбережений покупали государственные долговые обязательства.

    В то время сбережениями занимались и мой бедный папа, и богатый. Копить деньги было надежнее, чем играть на бирже, потому что в соответствии с Бреттон-Вудским соглашением 1944 года доллар США обеспечивался золотом. Он был резервной мировой валютой – ничуть не хуже золота.

    В 1971 году Никсон забил последний гвоздь в крышку гроба золотого стандарта.

    Доллар, как и все правительственные деньги, превратился в долговую расписку. Власть в правительственном казино захватили игроки. Должники оказались в выигрыше, а те, кто копил деньги, проиграли.

    Нигде в мире система образования не упоминает об этом кардинальном повороте событий в мировой истории.

    Бедный папа продолжал копить деньги. Для него ничего не изменилось. Он рассчитывал на то, что его спасет государственная пенсия.

    Богатый папа внес изменения в свою жизнь. Он должен был сделать это как предприниматель, так как не мог рассчитывать на зарплату и пенсию от правительства.

    Где-то в 1973 году богатый папа окончательно сменил направление. Поняв, на что нацелилось правительство, он начал руководствоваться своим правилом № 1: «Богатые не работают за деньги».

    В 1973 году богатый папа понял, что деньги – это токсичный актив, предназначенный для того, чтобы красть богатство у тех, кто работает за деньги, экономит и инвестирует их в такие спонсируемые правительством инструменты, как 401(k), IRA, акции, паи инвестиционных фондов и ETF.

    В 1973 году богатый папа порекомендовал своему сыну и мне научиться использовать долги для приобретения активов. Именно поэтому я записался на курсы по недвижимости. После этого я прошел курсы по акциям и облигациям, а также стал сертифицированным финансовым консультантом.
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Как видно на этой диаграмме, тем, кто придерживался накопительной тактики, неплохо жилось примерно до 1990 года.

    После 1990 года процентные ставки начали снижаться. Бедняки и представители среднего класса оказались в проигрыше.

    После 1990 года азартные игроки, возглавляемые Федеральным резервом, крупными банками и Казначейством США, начали печатать все больше денег, чтобы спасти себя и своих богатых друзей.
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Печатание денег делало бедняков и людей среднего достатка беднее, потому что фейковые деньги порождают инфляцию и жизнь от этого становится дороже.

    
     ПОВТОРИМ ПРАВИЛО № 1 БОГАТОГО ПАПЫ: «Богатые люди не работают за деньги».

     ПОВТОРИМ УРОК БЕДНОГО ПАПЫ: «Хорошо учись, найди надежную работу и работай за деньги. Экономь и избегай долгов».

     Я не послушал своего бедного папу.

    

    Краткая история ограбления

    После 1971 года в выигрыше оказались азартные игроки. Заметьте, как после 1971 года ускорился рост биржевых активов на графике, отражающем 125-летнюю историю индекса Dow Jones.
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В 1970-е годы бизнес-школы начали называть золото «варварским реликтом», пользуясь выражением Джона Мейнарда Кейнса. Сегодня большинству обучавшихся по программе МВА и руководителям компаний известны только фейковые деньги и фейковые активы. Они почти ничего не знают о божьих деньгах – золоте и серебре.

    В 1970-е годы детей бедняков и среднего класса допустили в учебные заведения Лиги плюща, предназначенные для богачей. В своей книге «Хаос» Стивен Брилл пишет о том, как дети из необеспеченных семей вроде него самого соприкоснулись в университетах с представителями семейств Кеннеди, Бушей и Трампов, скапливавших богатства на протяжении многих поколений, владевших компаниями и недвижимостью.

    Попавшие в лучшие учебные заведения студенты из бедных кругов и среднего класса вроде Барака Обамы, Билла и Хиллари Клинтон быстро поняли, что им надо подтянуться до уровня своих богатых однокашников. Заметьте, что все трое получили юридическое образование. Брилл, также окончивший юридический факультет Йельского университета, пишет, что юристы из бедных семей начали изобретать фейковые активы и сложные финансовые деривативы, которые помогали им стать богаче, но при этом отбирали деньги у бедняков и среднего класса.

    В 1972 году президент Никсон открыл двери в Китай. Трудящиеся стали еще беднее, так как рост зарплат был заморожен, а количество рабочих мест уменьшилось.

    В 1974 году был принят Закон о безопасности пенсионных доходов трудящихся (ERISA). Его протолкнули лоббисты: крупные банки, Федеральный резерв, Уолл-стрит и тысячи других заинтересованных групп, таких как армия, профсоюз учителей и различные некоммерческие организации («болото», как называет их президент Трамп), которым охота поучаствовать в дележе правительственных налоговых поступлений. Спустя четыре года родилась программа 401(k).

    ERISA, 401(k) и IRA – это продукты, созданные «болотом».

    ERISA проложила путь для 401(k), IRA и других пенсионных программ. Она открыла дверь в большое казино фондовой биржи миллионам бедняков и представителей среднего класса, не имевшим никакого финансового образования.

    Пока лидеры печатали деньги, обирая большинство трудящихся, немногие выходцы из среднего класса вроде моего богатого папы сумели извлечь выгоду из тенденции и хорошо заработали, пользуясь образовавшимися пузырями на рынках акций, облигаций и недвижимости.

    К 1978 году миллионы любителей удалось насильно загнать в гигантские казино банков и Уолл-стрит, которыми владели богачи.

    Богатый папа называл эти гигантские казино карточными домиками.

    Карточные домики стали еще неустойчивее в 1999 году, когда был аннулирован закон Гласса – Стиголла от 1933 года, отделявший коммерческую деятельность банков от инвестиционной.

    Президент Билл Клинтон и его элитарная банда, возглавляемая министром финансов Робертом Рубином – бывшим сопредседателем правления Goldman Sachs и почетным председателем Совета по международным отношениям, – вбила очередной гвоздь в крышку гроба среднего класса и бедноты.

    
Вопрос: Почему вы сравниваете отмену закона Гласса – Стиголла с гвоздем, забитым в крышку гроба?

    Ответ: Отмена этого закона позволила банкирам использовать сбережения вкладчиков для инвестирования в гигантское казино.

    Когда казино проиграло семейные сбережения, Федеральный резерв и Казначейство США выкупили долги казино, спасая богатых за счет разорения вкладчиков.

    Богатые играли на семейные сбережения клиентов и сели в лужу. Но они получили свои бонусы, а всем нам пришлось расплачиваться за это посредством налогов.

    
Коллапс карточного домика

    Но даже все эти злоупотребления, связанные с пользованием чужими деньгами, были бы не столь страшны, если бы они затронули лишь несколько миллионов человек.

    Но зашатался весь карточный домик.

    В 1998 году фундамент глобального бумажного казино дал трещину и начался гигантский обвал.

    После краха 2008 года центральные банки по всему миру и правительство США напечатали около 9 триллионов долларов, чтобы спасти себя и своих друзей.

    В 2018 году, когда я пишу эти строки, мир оказался в очередном гигантском экономическом пузыре. Акции, облигации и недвижимость чрезвычайно сильно обогатили миллионы игроков.

    С 1971 по 2018 год игроки оказывались в выигрыше.

    В то же время бедняки и средний класс, которые упорно работали, копили фейковые деньги и инвестировали их в фейковые активы, управляемые фейковыми менеджерами фондов, обученных в наших лучших бизнес-школах, оказались самыми большими неудачниками.

    
Три гигантских пузыря

    ГИГАНТСКИЙ ПУЗЫРЬ № 1

    1998 год – обвал рынка в Таиланде.

    1999 год – обвал хедж-фонда Long Term Capital Management.

    2000 год – обвал интернет-компаний.

    
ГИГАНТСКИЙ ПУЗЫРЬ № 2

    2008 год – обвал деривативов на рынке недвижимости.

    
ГИГАНТСКИЙ ПУЗЫРЬ № 3

    2018 год – последняя стадия раздутого пузыря?

    В 2018 году на фоне роста банковских процентов наблюдалось падение на рынках акций и недвижимости.

    По данным CNBC, за первые шесть месяцев 2018 года сверхбогатые азиаты потеряли свыше 100 миллиардов долларов на депрессивных азиатских рынках.

    Сообщалось, что в период с 1 по 14 октября 2018 года с глобальных рынков капиталов «испарилось» около 6 триллионов долларов.

    Близок ли конец?

    Могут ли потрясения 2018 года быть признаком того, что богачи покинули казино?

    Значит ли это, что все мы опять окажемся в проигрыше спустя десять лет после 2008 года?

    
Три большие волны

    В школьные годы я проводил больше всего времени либо на берегу с доской для серфинга, либо глядя из окна класса на океан.

    Каждый серфер знает, что гигантские волны не приходят поодиночке. Обычно их бывает три. Это значит, что если вы упустили первые две, то надо развернуться и опять плыть в океан, откуда придет третья большая волна.

    Я до сих пор живо помню свою самую большую волну. Дело было зимой, когда на берега Гавайев накатывают гигантские волны. Мне не стоило лезть в воду. Лучше было бы наблюдать за зрелищем с берега. Волны были выше, чем мои навыки в серфинге, но амбиции погнали меня в воду.

    В тот день я услышал, как какой-то серфер издалека крикнул мне: «Выгребай!» Это значило, что я нахожусь слишком близко к берегу, где меня накроет гребень волны.

    Я сразу же развернул доску в сторону моря и начал лихорадочно грести руками, пытаясь отплыть подальше.

    Первая волна была высотой с гору. Я с трудом перевалил за ее гребень и в этот момент увидел, как на берег накатывает вторая волна. Когда я был на самом верху, серферы, находившиеся ближе к берегу, все еще продолжали грести. Я знал, что придет и третья гигантская волна. Чтобы она меня не накрыла, надо было оседлать вторую.

    Взбираясь на вторую волну, я чуть-чуть запоздал. По моим оценкам, в ней было 4–5 метров высоты. А когда ее гребень начал нависать над водой, он поднялся чуть ли не до шести метров. В этот момент я поднялся и встал на доску. Ноги хотели соскочить с нее, но я уже несся по склону волны и слышал, как гребень обрушивается за моей спиной. Каким-то образом мне удалось сохранить равновесие, и я несся вперед с максимальной скоростью. Добравшись до берега, я соскочил с доски и помчался подальше от воды, пока меня не догнала третья волна.

    Я до сих пор помню, как эта третья волна, поднявшись над пляжем, разметала оставшихся в воде серферов и подбросила их доски в воздух.

    Когда меня спрашивают, каким образом я чувствую предстоящие колебания рынка, я отвечаю: «Я вырос на доске для серфинга».

    Приведенный ниже график демонстрирует три самые большие финансовые волны в истории.
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Здесь хорошо видны три пика. На языке биржевых трейдеров такая модель развития ситуации носит название «тройная вершина».

    Первая вершина приходится на 1998 год, вторая – на 2008. Когда придет время третьей?

    В историческом плане наступление третьей вершины знаменует долговременную рецессию. Нередко вслед за ней следует глубокий спад.

    
Вопрос: Когда наступит гигантский обвал?

    Ответ: Я вырос на Большом острове Гавайев, где сегодня извергается вулкан. Перед каждым извержением отмечались предварительные слабые толчки, которые предупреждали жителей о грядущем бедствии. После извержения или сильного землетрясения мы переживали серию так называемых афтершоков.

    Сегодня, когда я пишу эти строки, количество предварительных толчков нарастает. Но большинство американцев довольны тем, что уровень безработицы низок, а зарплаты растут.

    Вопрос: Что можно считать предварительными толчками?

    Ответ: Растущий национальный долг и рост объема пособий, отдельные обвалы на рынках облигаций и акций, крупные экологические катастрофы, влекущие за собой рост страховых компенсаций, кибератаки, бесконечная глобальная война с терроризмом, борьба между политическими лидерами, которые готовы применить друг против друга любые средства вместо того, чтобы решать наши национальные и глобальные проблемы.

    
…А Нерон играл на арфе

    Говорят, что, когда Рим горел, Нерон развлекался игрой на арфе.

    Приведенный ниже график демонстрирует горящую Америку, а наши лидеры тем временем собирают деньги на очередную избирательную кампанию.
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Подходит ли к концу золотой век азартных игроков?

    Говорят, что азартные игры – это самый надежный способ отдать деньги и ничего не получить взамен.

    В Евангелии от Матфея (20:16) говорится: «Так будут последние первыми, и первые последними». Эта книга написана для тех, кто сегодня, возможно, в числе последних, но завтра окажется первым.

    Теперь давайте рассмотрим остальные причины, по которым пенсионные программы и фейковые активы делают бедняков и людей среднего достатка еще беднее.

    
ПРИЧИНА № 2. Инфляция

    
     Блаженны молодые, ибо они унаследуют национальный долг.

     Герберт Гувер

    

    
     Если бы не было гарантированных правительством студенческих кредитов, то плата за обучение в колледжах была бы намного ниже.

     Гэри Джонсон

    

    Забота о следующих поколениях

    Беби-бумерам в США жилось прекрасно. Они росли в период самого большого экономического бума в мировой истории.

    Их детям и внукам – поколению Х (миллениалы), родившемуся после 1982 года, и поколению Z (дети интернета), родившемуся после 1995 года, – предстоит тернистый путь. Миллениалы не просто не имеют работы или работают на условиях неполной занятости, но вдобавок ко всему значительная их часть вступает во взрослую жизнь с бременем кредитов на обучение. Кроме того, в наследство им достается колоссальный национальный долг. Эта финансовая катастрофа унаследована ими от родителей, дедов и прадедов.

    
История бьет по будущим поколениям

    Если будущие поколения не изменят коррумпированную систему, то что смогут унаследовать их дети и внуки?

    
     За счет продолжающегося роста инфляции правительство может втайне и незаметно конфисковать значительную часть богатства своих граждан.

     Джон Мейнард Кейнс

    

    
     Лучший способ уничтожить буржуазию (средний класс) состоит в том, чтобы перемолоть ее в жерновах налогов и инфляции.

     В. И. Ленин

    

    
     Инфляция уничтожает накопления, затрудняет планирование и препятствует инвестированию.

     Это означает снижение производительности и уровня жизни.

     Кевин Брэди

    

    Вопрос: Для чего правительству нужна инфляция?

    Ответ: Чтобы выплачивать национальный долг обесцененными долларами.

    Вопрос: Что случится, если правительство не сможет разогнать инфляцию?

    Ответ: Обратная сторона монеты носит название дефляции. При избыточной дефляции США и мировая экономика могут скатиться к очередной Великой депрессии.

    Вопрос: Вы утверждаете, что правительству выгодно, чтобы мы работали за обесценивающиеся доллары, которые стоят все меньше и меньше?

    Ответ: Да.
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График демонстрирует, как инфляция в Соединенных Штатах уменьшает покупательную способность доллара.

    
Вопрос: Каким образом правительство создает инфляцию?

    Ответ: Существует много способов. Один из них – печатание денег. Это их обесценивает. Пока правительство и банки продолжают печатать деньги, люди, которые их копят, оказываются в проигрыше. А те, кто делает долги, выигрывают.

    
Помните, что банковская система основана на печатании денег. Данный принцип известен как частичное банковское резервирование. За каждый доллар, положенный вкладчиком на банковский счет, банк имеет право выдать определенную часть в кредит. Если банковское резервирование составляет 10 процентов, то из 10 долларов, лежащих на депозите, он может выдать 9. Если заемщик отнесет их в свой банк, тот, в свою очередь, может выдать из них в кредит 8,10 доллара. Но на самом деле реальных денег всего 10 долларов. Поэтому, когда среди вкладчиков начинается паника, банки не в состоянии вернуть им их деньги.

    
Спасение банка за счет клиентов

    Все мы слышали о том, как государство спасает обанкротившиеся банки. В будущем к этой процедуре могут привлекаться и вкладчики. Это значит, что деньги, которые они хранят в банке, могут быть конвертированы в банковские акции. Таким образом клиент становится инвестором банка.

    Вот почему целесообразно иметь дома несгораемый сейф, в котором подальше от банка хранятся золото, серебро, наличные деньги и важные документы.

    
Фейковые сейфы

    У некоторых людей есть фейковые сейфы. Если на такого человека напали грабители, он может выдать им фейковый сейф с фейковыми ценностями, например поддельными украшениями и поддельными часами Rolex. Реальный же сейф по возможности следует держать в специальном хранилище либо замаскировать в стене.

    Если вам приходится хранить большие ценности, то лучше вообще вывезти их в другую страну, но только легально. Многие люди тайно хранят деньги и ценности за рубежом, но делают это с нарушением закона, в результате чего они могут быть конфискованы. Существуют юристы, которые специализируются на легальном выводе ценностей в офшоры.

    Все, что я вам рекомендую, необходимо делать в рамках закона.

    
     ОПРЕДЕЛЕНИЕ ДЕНЕГ

     В первой части книги я уже писал, каким критериям должны соответствовать деньги, чтобы считаться деньгами.

     1. Деньги должны сами обладать определенной ценностью. После 1971 года все правительственные деньги стали токсичными и больше не обладали собственной ценностью. По определению они уже не могут считаться настоящими деньгами.

     2. Деньги должны служить единицей измерения ценности. Доллар США в настоящее время признан во всем мире в качестве расчетной единицы.

     3. Деньги должны быть средством обмена. Напоминаю: в настоящее время доллар США является международно признанным средством обмена.

    

    Вопрос: Значит, одна из причин, по которой беднота и средний класс становятся все беднее, заключается в том, что они доверяют правительственным деньгам, в частности доллару США?

    Ответ: Да. После 1971 года все правительственные деньги стали токсичными. Они лишают богатства тех, кто работает за деньги и копит их.

    
ПРИЧИНА № 3. Реальные активы делают богатых еще богаче

    Основатель компании Amazon Джефф Безос – миллиардер. Вы думаете, он стал миллиардером потому, что его зарплата исчисляется миллиардами?

    Медианная зарплата сотрудников Amazon составляла в 2017 году 28 446 долларов.

    Джефф Безос зарабатывает более 28 446 долларов за 12 секунд. Его годовая зарплата составляет около 1,7 миллиона.

    Хотя годовой заработок Безоса в размере 1,7 миллиона долларов невысок (формально), его называют самым богатым человеком в мире. Состояние Безоса невообразимо велико, главным образом потому, что он владеет 80 миллионами акций Amazon.

    Из графика внизу вы сможете понять, почему Джефф Безос так богат.
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Каждый месяц какая-то часть из миллиардов долларов, находящихся на пенсионных накопительных счетах миллионов рабочих и в их зарплатных ведомостях, перетекает в акции Amazon.

    Джефф становится богаче, хотя его зарплата может и не расти.

    
     УРОК: «Денежный поток» – это два самых главных слова в мире денег.

     Каждый месяц деньги с пенсионных накопительных счетов американцев перетекают в карманы Джеффа Безоса и иже с ним.

    

    ПРИЧИНА № 4. Кризисы делают богатых еще богаче

    Когда рынок обваливается – а это происходит постоянно – с него вымываются бедняки и средний класс.

    Когда рынок обваливается, богатые просто берут кредит и скупают акции трудящихся по бросовым ценам.

    
ПРИЧИНА № 5. Финансовая реклама

    Когда я еще только создавал свою формулу богатства, мне случалось бывать на рекламных презентациях различных финансовых компаний. Они напоминали мне ужины, устраиваемые политиками для сбора средств. Там потенциальные клиенты (вроде меня), съев невкусный ужин, слушали затем презентацию какой-нибудь финансовой компании или консультанта.

    От некоторых из этих презентаций меня едва не тошнило. Я не мог поверить, что люди способны принимать за чистую монету такое откровенное вранье.

    Вопрос: Каким образом богатые могут разбогатеть еще больше в случае банкротства пенсионного фонда? Ответ: Здесь все дело в количестве активов, находящихся в управлении фонда.

    Даже если ваши семейные вложения не дают прибыли, богачи умудряются наживаться на них за счет всяких сборов и комиссий.

    
Forbes, 27 мая 2013 года

    Тяжелая процентная обуза инвестиций

    Одна только мысль о том, что придется отдать до 40 процентов прибылей от инвестиций за управление портфелем и консультации, должна была бы отпугнуть большинство людей. Тем не менее многие платят эту цену, обращаясь ко взаимным инвестиционным фондам и фондам ETF.

    
NerdWallet, 11 мая 2016 года

    Как 1 процент комиссии может обойтись миллениалам в 590 тысяч долларов недополученных пенсионных сбережений

    Аналитики финансовой компании NerdWallet обнаружили, что в возрасте от 45 до 65 лет потери за счет взимания комиссионных возрастают с 12 до более чем 25 процентов.

    
«Все говорят о преимуществах накопительного эффекта сложных процентов, но лишь немногие упоминают об опасности этого феномена», – рассказывает Кайл Рамсей, глава инвестиционного и пенсионного отдела NerdWallet (выделено мной).

    
Во что обойдется рекламный ужин

    Я посещал многие финансовые презентации. Там выступали эксперты, рассказывавшие о всяких магических формулах, которые могут меня обогатить.

    На одной из таких презентаций я достал свой калькулятор, внимательно прочитал, что написано в глянцевой брошюре мелким шрифтом, и произвел подсчеты, чтобы определить общую сумму всяких сборов и комиссионных, которые мне придется заплатить, если я начну инвестировать в возрасте 35 лет.

    Цифры меня поразили. Если бы начал вкладывать по 750 долларов в месяц в программу 401(k), то заплатил бы в общей сложности свыше 2,5 миллионов долларов в виде явных и скрытых поборов, получая при этом доход в размере 8 процентов годовых. Таким образом, бесплатные ужины на презентациях могут обойтись вам в 2,5 миллиона.

    Я попросил своего бухгалтера перепроверить расчеты. Закончив работу, он сказал только одно: «Хорошо, что вы вовремя ушли».

    Больше всего меня удивило количество людей, которые не ушли с презентации. Они выстроились в очередь, чтобы подписать договор на проведение личного финансового анализа.

    Почему они стояли в очереди? Потому что их заворожили доходы этого финансового консультанта.

    Как я уже говорил, главным показателем финансовой компании является объем активов, находящихся в управлении, а вовсе не рентабельность инвестиций для вкладчика.

    Та магическая формула, которую предлагал очередной гуру из Нью-Йорка, была не такой уж и магической. Насколько я мог убедиться, доходы, получаемые с ее помощью, совсем ненамного превышали индекс S&P 500, а с инвестированием в индекс справился бы и пятиклассник.

    Еще один эксперт заявлял, что его комиссия составляет всего 1 процент. Но когда я изучил договор, оказалось, что она намного выше. Но и это не остановило людей, готовых отдать не просто сотни или тысячи, а даже миллионы долларов.

    
Вопрос: Почему люди так себя ведут?

    Ответ: Большинство рядовых инвесторов ждут, что их инвестиции принесут отдачу, что будет некий прирост капитала. Они просто хотят, чтобы их деньги росли, а не убывали.

    
Менее 5 процентов менеджеров фондов способны превзойти среднюю доходность рынка. Однако менеджеры всегда остаются в выигрыше, даже если вы проигрываете.

    Вместо того чтобы наблюдать за движениями рынка вверх и вниз, было бы лучше присмотреться к комиссиям, которые берут с вас менеджеры фондов.

    А разновидностей всяких поборов можно найти немало:

    Брокерский сбор. Это может быть взимаемая один раз в год сумма за управление счетом, подписка на проведение исследований с целью поиска наиболее выгодной стратегии трейдинга либо плата за право допуска на те или иные торговые площадки.

    Комиссия за операции купли-продажи. Взимается брокером при покупке или продаже определенных активов, например акций.

    Трансакционная комиссия за паи взаимных фондов. Взимается брокером при совершении операций с паями инвестиционных фондов.

    Коэффициент расходов. Ежегодный сбор, взимаемый всеми взаимными фондами, индекс-фондами и фондами ETF в процентном отношении к объему ваших инвестиций.

    Сбор за менеджмент и консультации. Обычно выражается в определенном проценте от суммы, находящейся в управлении.

    Сбор за управление программой 401(k). Нередко выплачивается работодателем вкладчика.

    
Сертифицированный финансовый консультант

    Мой давний друг Джон Макгрегор работал сертифицированным консультантом более 25 лет. Он написал книгу «10 главных причин банкротства богачей» (The Top 10 Reasons the Rich Go Broke). Эта книга о реальных ужасных историях, случившихся с богатыми людьми, которые последовали советам финансовых консультантов и все потеряли. Ее должен прочитать каждый, кто вкладывает деньги в пенсионные программы, находящиеся под контролем фондов с активным менеджментом.

    Джон рассказывает забавную историю о том, как однажды на финансовой презентации ему показалось знакомым лицо выступавшего там эксперта. Присмотревшись, он понял, что этот «эксперт» – вовсе не менеджер фонда, а голливудский актер, не раз снимавшийся до этого в телевизионной рекламе. В тот вечер он всего лишь играл распорядителя фонда.

    По словам Джона, он чуть не умер со смеху, когда присутствовавшие выстроились в очередь, чтобы отдать актеру свои деньги.

    
Окупаемость комиссий

    Я понимаю, что людям нужны деньги. Именно поэтому брокерские фирмы взимают всевозможные комиссионные и сборы за консультирование и менеджмент.

    Я вовсе не завидую им и не оспариваю их право на сборы и комиссионные. Просто инвесторы должны проявлять бдительность, когда слышат слова «в среднем». За средними показателями рентабельности инвестиций и окупаемости комиссий часто скрывается ложь.

    
Анализируйте свои комиссионные

    Если вы пользуетесь пенсионными накопительными программами 401(k) или IRA, в которых основную часть активов составляют паи взаимных фондов, ETF и инструменты денежного рынка, первым делом обращайте внимание на размер комиссионных, а не на проценты доходности. Если у вас плохо с математикой и вам трудно читать то, что написано мелким шрифтом, наймите бухгалтера или юриста, который проанализирует эти данные за вас. Такие суммы со временем могут вылиться в миллионы, а это будет значительно больше, чем расходы на бухгалтера или юриста.

    Гонорар, который вы выплатите бухгалтеру или юристу за умение читать текст, напечатанный мелким шрифтом, может иметь большую ценность, чем высшее образование.

    Я трачу большие суммы на подобные услуги.

    Почему? Потому что отдача от них колоссальна.

    Я плачу своему консультанту и партнеру в компании Rich Dad Кену Макэлрою тысячи долларов за советы в сфере инвестирования в недвижимость.

    Почему? Потому что рентабельность его консультаций выражается бесконечно большой величиной. Кен не взимает комиссионные до тех пор, пока всем инвесторам не будут возвращены их деньги. После этого Кен берет свою долю, а наши с Ким доходы исчисляются миллионами. Бесконечная прибыльность – это прямая противоположность фейку.

    Подробнее мы поговорим об этом в следующей главе.

    
Оправданность высоких комиссионных

    Переехав с Ким в Финикс больше 20 лет назад, мы решили узнать, кто самый лучший брокер по недвижимости в городе.

    Для этого нам не потребовалось много времени. Мы познакомились с Крейгом, и нам понравились и он сам, и его подход к инвестированию. Мы сделали ему предложение, которое делаем всем отличным брокерам. Мы предложили больше 6 процентов от суммы заключенных с его помощью сделок, то есть больше обычной ставки агентов по недвижимости. Мы согласились выплачивать ему 10 процентов комиссионных плюс 10 процентов от доходов, если он будет выступать в роли партнера.

    Позвольте объяснить, почему мы с Ким решили так поступить.

    Мы заметили, что многие инвесторы пытаются уговорить брокера на меньшие комиссионные. К примеру, за столом переговоров оказываются продавец и покупатель вместе со своими брокерами. Нередко бывает так, что и покупатель, и продавец, перед тем как прийти к соглашению, просят брокеров сократить размер своих комиссионных, то есть поработать за меньшую оплату, например не за 6 процентов, а за три.

    Мне непонятно, почему они так поступают. Очевидно, они считают себя самыми умными.

    Мы с Ким никогда не ведем себя подобным образом. Если уж наш брокер лучший в городе, то мы хотим, чтобы он был нашим партнером.

    Взгляните на КВАДРАНТ ДЕНЕЖНОГО ПОТОКА.
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В левой половине квадранта находятся бедняки и средний класс. В правой – богатые люди.

    Большинство людей рассматривают мир с позиций стороны Р-С. Соответственно, и к брокеру по недвижимости они относятся как к представителю квадранта С.

    Мы же принадлежим к стороне Б-И и, естественно, хотим, чтобы нашими партнерами тоже были представители квадрантов Б и И. Кенни – наш партнер в квадрантах Б и И. Крейг – наш партнер в квадранте И.

    Однажды кто-то из моих друзей спросил, каким образом мне удается находить такие отличные объекты инвестирования. Я ответил: «Относись к агенту как к партнеру, а не просто как к брокеру».

    Благодаря нашим партнерам мы не раз совершали миллионные сделки. Мы заработали большие деньги вместо того, чтобы пытаться сэкономить на брокерских расходах, как это делают многие инвесторы.

    
Самый худший совет

    Несколько лет назад один из друзей предложил нам с Ким сменить бухгалтерскую контору. Мы всегда открыты для хороших предложений, поэтому согласились встретиться с представителем известной во всей стране бухгалтерской компании.

    Для начала мы договорились, что они проанализируют наши финансовые отчеты.

    Спустя несколько недель мы назначили очередную встречу.

    Мы с Ким сидели в комнате переговоров, когда главный бухгалтер объявил:

    – Наш эксперт по финансовому планированию прилетел из Вашингтона, чтобы обсудить ваш инвестиционный портфель.

    Эксперт, одетый как типичный пижон с Восточного побережья, сел за стол, надел очки в черепаховой оправе и заявил:

    – Я просмотрел ваш портфель. В нем явный избыток недвижимости. Я предлагаю всю ее продать и вложить деньги в акции, облигации и паи инвестиционных фондов.

    Мы с Ким рассмеялись, решив, что он шутит. Неужели он не смог увидеть, что основную часть наших доходов приносит как раз недвижимость?

    Но эксперт не смеялся. Он говорил серьезно.

    Позже я спросил нашего главного финансиста Тома Уилрайта:

    – Он что, не видел, что мы зарабатываем на недвижимости миллионы, не облагаемые налогом?

    – Все он видел, – ответил Том.

    – Тогда почему он рекомендовал продать всю недвижимость?

    – Он не получает комиссионных с вашей недвижимости.

    – На чем же он зарабатывает? – спросили мы с Ким.

    – На объеме активов, находящихся в его управлении.

    
Сила слов

    Есть такая пословица: «Хоть горшком назови, только в печь не сажай». Из нее следует, что слова, в отличие от дел, якобы не имеют большой силы.

    Ничто не может быть дальше от истины. Слова обладают колоссальной силой. Каждый может вспомнить случаи, когда слова причиняли боль. Или доставляли большую радость. Слова могут и вдохновить, и лишить сил. И все мы были обмануты и введены в заблуждение словами.

    Одна из причин, по которым я бросил учебу по программе МВА, заключалась как раз в словах. Многие из профессоров не использовали в своей речи слова, принятые в мире реального бизнеса. Их слова вытекали из теории, а не из действительности.

    Последней каплей стал преподаватель бухгалтерского учета. Когда он дал неправильные определения словам «актив» и «пассив», я просто ушел.

    Вот как определяются актив и пассив «по-школьному»:

    
Актив – ресурс, обладающий экономической ценностью и находящийся во владении или под контролем физического лица, корпорации или страны.

    
Не знаю, что вы думаете по этому поводу, но я считаю это определение слишком расплывчатым и двусмысленным. В нем нет ни ясности, ни пользы.

    
Пассив – признанная в законном порядке финансовая задолженность или обязательство, возникшее в ходе деловой активности.

    
Вот почему многие люди, в том числе бухгалтеры, считают активами личное жилище, машину, холодильник.

    Расплывчатые определения позволяют им лгать самим себе.

    Поэтому многие говорят: «Мой дом – это мой актив», хотя на самом деле его надо отнести к пассивам.

    Именно поэтому я замолкаю, когда люди начинают рассуждать о чистой стоимости своих активов. Ведь это понятие основано на лжи, надеждах, мечтах и галлюцинациях. Человек может причислить к активам свой автомобиль, мебель, одежду, дом и даже произведения искусства.

    
     УРОК БОГАТОГО ПАПЫ. Он часто говорил: «Человек, имеющий большой дом и красивую машину, нередко беднее, чем тот, у кого ничего нет. Он может казаться богатым и состоятельным, а на самом деле уже через месяц его может ждать банкротство, если потеряет работу».

     Вот почему богатый папа всегда говорил: «Банк потребует от вас финансовый отчет, а не школьный аттестат с оценками. Отчет отражает ваш финансовый IQ, то есть то, насколько разумно вы обращаетесь с деньгами».

    

    Богатому папе нужны были только точные цифры. Их можно было измерить и проверить. Вот почему он учил своего сына и меня, что самые главные слова в бизнесе – это «денежный поток».

    
Учителя богатого папы

    Как уже говорилось ранее, богатый папа учился бизнесу у настоящих учителей. Когда ему было всего 13 лет, он взял на себя управление отцовским бизнесом. Его учителями стали банкиры, бухгалтеры, юристы, делопроизводители и т. д.

    Поскольку ему было только тринадцать, учителям приходилось выражать свои мысли предельно просто.

    Вот почему он объяснял нам, десятилетним мальчишкам: «Чтобы понять, с чем вы имеете дело: с активом или пассивом, – необходимо выяснить, куда текут деньги.

    Например, если вы сдаете дом в аренду, то деньги текут в ваш карман. Значит, это актив.

    Если вы сами живете в этом доме, то вам приходится извлекать деньги из своего кармана. Значит, это пассив».

    Как следствие, мы вместе с сыном богатого папы усвоили следующее:

    
1. Актив – это то, что кладет деньги в ваш карман.

    2. Пассив – это то, что вынимает деньги из вашего кармана.

    
Ваш самый большой пассив

    С момента рождения вашим самым большим пассивом является тот день, когда вы больше не сможете работать.

    Если вам повезет прожить долгую жизнь, то со временем она будет становиться все дороже.

    Именно поэтому, когда на пенсию начали выходить беби-бумеры, система социального и медицинского страхования оказалась банкротом.

    Белки инстинктивно знают, что на зиму надо запасаться орехами. Люди не хотят этого понимать. Если человек не способен создать достаточные финансовые запасы, чтобы продержаться на плаву в старости, то зима его жизни может оказаться для него и его семьи такой же суровой, как для белок, у которых до срока заканчиваются запасы орехов.

    Один мой друг не смог ухаживать за престарелой матерью в домашних условиях. Он нашел заведение, где ей был обеспечен круглосуточный медицинский уход. Пребывание в нем стоит 9 тысяч долларов в месяц. Мать находится там уже шесть лет и может прожить еще долго.

    Этого они не ожидали. Расходы на содержание матери превышают его месячный заработок. Ему с женой приходится тратить свои пенсионные сбережения.

    А кто позаботится о вас, когда вы больше не сможете зарабатывать себе на жизнь?

    
В чистой воде рыбу не поймаешь

    В одной из предыдущих глав я уже писал, что после 1971 года деньги стали невидимыми.

    Люди, не имеющие реального финансового образования, не способны их разглядеть.

    Большинство людей плавают в мутных водах, ничего не видя вокруг. Не имея финансовых знаний, они не могут отличить активы от пассивов.

    Поэтому сверхбогатым людям, которые держат под контролем центральные банки, правительство, Уолл-стрит, банки, которые «слишком велики, чтобы дать им обанкротиться», и элитарные учебные заведения, так легко ловить рыбу в мутной воде.

    Рыбе, запутавшейся в гигантских сетях фейковых денег, богачи продают фейковые активы вроде банковских депозитов, акций, облигаций, паев инвестиционных фондов и ETF.

    Для мам и пап годы на пенсии – это самый большой пассив, особенно если этот период длится долго.

    И богачи это знают.

    Они снабжают пенсионеров фейковыми активами, которые для них самих являются как раз таки настоящими. Надо только понаблюдать, куда направлены денежные потоки.

    
Идите по следу денег

    Чтобы понять разницу между настоящими и фейковыми активами, взгляните на приведенные ниже графики и проследите, куда движутся деньги.
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Квадрант и налоги

    Если вы внесете в квадрант денежного потока данные о налогах, то мутные воды слегка прояснятся.
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Тот, кто работает за деньги, платит самые большие в процентном отношении налоги.

    Тот, кто инвестирует деньги, отобранные у трудящихся, зарабатывает больше всех и платит самые низкие налоги.

    
Худшая финансовая рекомендация

    Вот почему рекомендация, которую мы часто слышим и которая сводится к тому, что надо хорошо учиться, найти надежную работу, упорно работать, экономить, купить дом, избегать долгов и вкладывать деньги в хорошо диверифицированный портфель, состоящий из акций, облигаций, паев инвестиционных фондов и ETF, – это одна из основных причин положения, отраженного на графике внизу:
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Если в наших школах не будет настоящего финансового образования, то судьба бедняков и среднего класса станет совсем незавидной.

    Я хочу задать вам несколько вопросов:

    Что случится, если эта пропасть станет еще шире?

    Движется ли мир к двухклассовому обществу – богатых и бедных?

    Или нас ожидает очередная французская или большевистская революция, война между бедными и богатыми, где неимущие будут все забирать у имущих?

    Можно ли сократить разрыв между богатыми и бедными?

    Может ли хоть какая-то финансовая грамотность изменить будущее мира?

    Да, разрыв можно сократить с помощью финансового образования. Но вы должны сами позаботиться о таком образовании для себя и своей семьи.

    Наша система просвещения контролируется как раз теми людьми, которые предпочли бы, чтобы вода оставалась мутной.

    
Вопрос: Кто контролирует наше образование?

    Ответ: В 1903 году сверхбогатые люди вроде Джона Рокфеллера приняли участие в создании Совета по всеобщему образованию. Сегодня богачи продолжают контролировать содержание обучения в наших школах. Вот почему в них до сих пор нет реального финансового образования.

    
В заключение

    Богатый папа часто говорил: «Если в банке тебе говорят, что твой дом – это актив, это правда. Но не вся. Они умалчивают о том, что дом – это актив банка, а не твой».

    То же самое можно сказать о ваших сбережениях, акциях, облигациях, паях инвестиционных фондов, ETF и пенсионных программах. Все это фейковые активы, потому что денежный поток направлен в карманы сверхбогатых людей с помощью аккумулирующего эффекта комиссионных и иных издержек.

    Все, что от вас требуется, – это проследить направление движения денег, и все станет понятно.

    Легендарный инвестор Джон Богл, основатель фонда Vanguard, говорил: «Инвесторы вкладывают 100 процентов денег, несут 100 процентов риска, а получают только 33 процента от доходов».

    Если инвестиционный фонд разорится, то инвестор потеряет 100 процентов. Но если фонд получает прибыль, то инвестору достается лишь 20 процентов от нее, а остальные 80 забирают себе владельцы фонда.

    Не забывайте, что их главная цель – это не забота о деньгах инвесторов, а приумножение денег, находящихся у них в управлении.

    
Надо очистить воду

    Одно из любимых выражений Уоррена Баффета звучит так: «Если вы сели играть в покер и за 30 минут не поняли, кого здесь держат за болвана, то вы и есть тот самый болван».

    Нам нужна чистая вода, в которой можно разглядеть:

    
1) из чьего кармана вытекает денежный поток;

    2) в чей карман он попадает.

    
В этом случае вы поймете, что является реальным активом, а что – пассивом. Но самое главное, вы поймете, кто во всей этой истории болван.

    Если вы хотите научиться видеть направление денежного потока, запишитесь на курсы бухгалтерского учета, где преподают настоящие бухгалтеры. Прочитайте книгу консультанта компании Rich Dad Тома Уилрайта «Богатство без налогов» (Tax-Free Wealth) и получите удовольствие, играя в CASHFLOW®.

    
Люди учат друг друга

    Мы с Ким разработали игру CASHFLOW® в 1996 году, чтобы люди могли с ее помощью научиться определять направление денежных потоков. Сегодня в мире существуют тысячи клубов CASHFLOW®.

    Как только вы разберетесь, куда текут деньги, вам будет легче распознать фейковые деньги, фейковых учителей (особенно фейковых финансовых консультантов и брокеров), а также фейковые активы.

    Но самое главное, что вы уже не будете рыбой, вслепую плавающей в мутной воде.

    Из следующей главы вы поймете, что видят богатые люди и как это помогает им стать еще богаче.

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Похоже, что людей сознательно отвлекают от важной темы с помощью телевидения, спорта, фейковых новостей и т. п. Может ли очередной кризис привести к тому, что люди окончательно проснутся и поймут, что происходит в действительности?

     Элли Б., Румыния

     Ответ: Надеюсь, что да. Если выражаться финансовым языком, то на мировом рынке на протяжении примерно 70 лет правили «быки». Это значит, что рынок постоянно рос после 1944 года, когда состоялась Бреттон-Вудская конференция, доллар стал мировой резервной валютой, а США установили контроль над мировой экономикой.

     Я подозреваю, что 70-летний период подъема подошел к концу, потому что Америка использовала свой финансовый авторитет, чтобы сделать богатых еще богаче за счет мировой бедноты и среднего класса. Это та самая «усмешка гигантов», о которой писал Фуллер.

     Возможно, мы вступаем в период длительного доминирования «медведей»… а может быть, и коллапса доллара США и новой глобальной депрессии. Богатый папа говорил об экономических переменах: «Унитаз смоет все ненужное».

     Для большинства это плохие новости. Но они же могут оказаться замечательными для тех, кто осознанно подготовился к жизни в новом мире денег.

     
Вопрос: Многие люди убеждены, что надо «раздать людям рыбу», то есть ввести бесплатное образование, бесплатную еду, бесплатную медицину. Что вы думаете по этому поводу?

     Майкл С., Шотландия

     Ответ: Здесь не может быть единственно правильного ответа. Все зависит от того, кто ищет этот ответ. Но правильнее было бы поставить вопрос иначе: «Чего Бог хочет от меня?»

     
Вопрос: Считаете ли вы, что следующий кризис может закончиться появлением в Соединенных Штатах нового тоталитарного правительства наподобие нацистской Германии 1930-1940-х годов?

     Лидия И., Литва

     Ответ: Да. Фашизм – это форма правления, где главную роль играют бюрократы. Между бизнесменами и бюрократами существует большая разница. Бюрократы – это фашисты, которые устанавливают правила и заставляют всех жить по ним. Бюрократы встречаются во всех сферах жизни.

     Поймите меня правильно: правила важны. Мы нуждаемся в них. Например, всем будет лучше, если мы будем ездить по нужной стороне дороги и соблюдать скоростные ограничения.

     Проблема в том, что бюрократы хотят, чтобы все в мире подчинялись их правилам. Однако большинство бюрократов, как и большинство ученых, не живут в реальном мире денег. Они больше склоняются к социализму и коммунизму, чем к капитализму.

     Айн Рэнд писала в своей книге «Атлант расправил плечи» о таком мире, где экономика сломана и где ничто не функционирует из-за того, что всем правят бюрократы. Последние из оставшихся капиталистов уходят в подполье, отказываясь подчиняться ничего не производящим бюрократическим паразитам.
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     Глава 16

     Ловля рыбы в чистой воде. фейковые новости… и прозрачность
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Я предлагаю вам несколько газетных заголовков, которые должны заставить задуматься и понять, что соответствует действительности, а что нет.

    
Документы свидетельствуют о том, что Джаред Кушнер годами не платил федеральный подоходный налог

    New York Times

    13 октября 2018 г.

    На протяжении более чем десяти последних лет семейная компания Джареда Кушнера потратила миллиарды долларов, скупая недвижимость. Количество акций, находящихся в его владении, резко возросло. Его личное состояние увеличилось в пять раз – почти до 324 миллионов долларов.

    Тем не менее несколько лет подряд мистер Кушнер – зять президента Трампа и главный советник Белого дома – похоже, почти не платит подоходный налог в федеральную казну, как свидетельствуют конфиденциальные финансовые документы, оказавшиеся в распоряжении New York Times.

    
Фейковые новости… или глупые журналисты?

    Приведу слова Уоррена Баффета:

    Чем умнее журналисты, тем лучше для общества. Ведь люди, как правило, читают прессу, чтобы узнать что-то новое для себя, а чем лучше учителя, тем выше общий уровень учеников.

    
Вопрос: Журналисты New York Times умные, глупые или просто сознательно проталкивают фейковую историю?

    Ответ: Возможно, мы никогда этого не узнаем. Если читать только заголовки, то получается, что Джаред Кушнер, муж Иванки Трамп, – обычный проходимец, как и его тесть Дональд.

    
Не обладая достаточной финансовой грамотностью, миллионы людей, в том числе и самых образованных вроде моего бедного папы, скажут: «Все богатые – мошенники».

    Но вот несколько вопросов, над которыми следует задуматься. Прав ли Баффет? Действительно ли умному обществу требуются умные журналисты? И действительно ли люди читают прессу ради получения информации?

    Если Баффет прав (а я думаю, что это так), то какое влияние на общество оказывают фейковые новости, антисоциальные социальные сети, журналисты (и блогеры), не имеющие финансового образования? Сколько на свете журналистов, которые, как и мой бедный папа, прекрасно образованны, но наивны в финансовом плане и в глубине души уверены в том, что все богатые – проходимцы?

    
New York Times продолжает (выделения в тексте добавлены мной):

    Незначительные суммы налогов Кушнера являются результатом общей тактики снижения налогового бремени, которая год за годом сводится к тому, что его компания демонстрирует миллионные убытки, о чем свидетельствуют документы. Правда, эти убытки существуют только на бумаге. Кушнер и его компания на самом деле не теряют деньги. Видимость убытков создается за счет амортизации. Эта налоговая льгота предоставляется инвесторам в недвижимость и позволяет каждый год вычитать часть стоимости сооружений из налогооблагаемой прибыли.

    
Так, например, в 2015 году Кушнер получил 1,7 миллиона долларов прибыли от своих инвестиций. Но все эти доходы были перекрыты убытками в размере 8,3 миллиона долларов, значительная часть которых приходится на существенную амортизацию недвижимости, что отражено в изученных New York Times документах мистера Кушнера и его компании.

    В этой связи необходимо задать несколько вопросов:

    Действительно ли журналисты утверждают или пытаются создать у читателя впечатление, будто Джаред Кушнер – мошенник? Если исходить из опубликованных данных, то нет, так как далее в статье говорится: «Ничто в документах не позволяет сделать вывод, что Кушнер или его компания нарушили закон».

    Каким же образом Кушнер мог получить 1,7 миллиона прибыли и тут же списать 8,3 миллиона в убытки?

    Если он потерял 8,3 миллиона долларов, то почему не заявил о банкротстве?

    Является ли амортизация какой-то таинственной налоговой уловкой, которой пользуются бессовестные богатые жулики? Или она представляет собой законный и одобренный правительством налоговый стимул, которым может воспользоваться кто угодно, в том числе и журналисты?

    Амортизация – это вполне легальная налоговая льгота. Ею могут пользоваться все: вы, я и даже журналисты.

    
Вопрос: Значит, Джаред заработал 1,7 миллиона долларов, но не заплатил налоги, потому что потерял 8,3 миллиона за счет амортизации?

    Ответ: Да.

    Вопрос: Это законно?

    Ответ: Да.

    Вопрос: Выходит, журналисты хотят, чтобы люди считали, будто Джаред и его семья, включая Трампа, – мошенники?

    Ответ: Ответить на этот вопрос можете только вы сами.

    
Продолжаем цитировать New York Times:

    Ничто в документах не позволяет сделать вывод, что Кушнер или его компания нарушили закон. Адвокат мистера Кушнера утверждает, что Кушнер заплатил все положенные налоги.

    Теоретически налоговые вычеты на амортизацию должны защищать застройщиков от обесценивания недвижимости в результате износа.

    На практике же эта мера зачастую представляет собой щедрый подарок застройщикам вроде Трампа и Кушнера.

    
Вопрос: Почему журналисты используют подстрекательские намеки типа «щедрый подарок застройщикам вроде Трампа и Кушнера»?

    Ответ: Это типично для желтой прессы.

    Вопрос: Что такое желтая пресса?

    Ответ: Википедия определяет желтую прессу как «печатные издания, распространяемые по достаточно низкой цене и специализирующиеся на слухах, сенсациях (зачастую мнимых), скандалах, сплетнях о жизни известных людей».

    Вопрос: Почему журналисты не удосужились изучить налоговые правила, о которых рассказывает ваш консультант Том Уилрайт? Том пишет, что лишь несколько страниц налогового кодекса посвящены тому, как платить налоги. Большая же часть этого кодекса, насчитывающая тысячи страниц, говорит о том, как на законных основаниях не платить налоги. И это свойственно большинству западных стран.

    Ответ: В своей книге «Богатство без налогов» и на семинарах Том объясняет людям вроде вас и меня, что капиталистическое правительство нуждается в партнерах.

    Капиталистическое правительство в условиях демократии хочет, чтобы граждане вроде вас и меня способствовали его деятельности и вкладывали деньги в нужные ему проекты.

    Коммунистическое правительство основывается на принципах централизации, а большую часть его проектов возглавляют правительственные бюрократы. В Китае, например, большинство богатых людей – это ставленники бюрократов, их друзья или дети.

    В США свободная рыночная экономика поощряет желание обычных людей и предпринимателей участвовать в проектах, которые нужны правительству, путем предоставления им налоговых льгот.

    
Налоговые стимулы для строительства жилья

    Например, правительству нужно, чтобы предприниматели строили больше жилья. Поэтому оно вводит для инвесторов в недвижимость налоговые льготы за амортизацию.

    
Налоговые стимулы для создания рабочих мест

    Правительству также требуются новые рабочие места. Вот почему предприниматели из квадранта Б, у которых в бизнесе занято более 500 человек, платят меньше налогов.

    В 2018 году компания Amazon решила подыскать новый город для размещения своей штаб-квартиры. Многим городам хотелось бы иметь у себя тысячи высокооплачиваемых рабочих мест, поэтому они предложили компании налоговые льготы.

    Tesla Motors Илона Маска получила налоговые льготы на общую сумму свыше миллиарда долларов за строительство аккумуляторного завода в Неваде.

    
Налоговые стимулы для высокооплачиваемых должностей

    И Amazon, и Tesla нанимают тысячи высокооплачиваемых специалистов. Вообще-то, чем больше компании платят своим сотрудникам, тем больше налогов собирает государство. Богатые компании притягивают к себе в качестве смежников сотни мелких фирм, а малый бизнес облагается более высокими налогами. Поэтому местные власти предлагают налоговые льготы компаниям вроде Amazon и Tesla, чтобы они открывали свои филиалы во всех городах и штатах США.

    К крупным компаниям тянутся мелкие, а это означает увеличение количества рабочих мест, строительство нового жилья, школ, развитие сферы услуг и, как следствие, больше налогов для города и штата.

    
Налоговые стимулы для производителей энергии

    Цивилизация не может развиваться без энергии. Если энергии не хватает или она становится более дорогой, цивилизация идет на спад.

    Поскольку правительству нужны новые источники энергии, оно предлагает налоговые льготы предпринимателям, разрабатывающим нефтяные и газовые месторождения.

    Сегодня Соединенные Штаты уже не так зависят от поставок нефти из-за рубежа.

    
Налоговые стимулы для производителей пищевых продуктов

    Правительство нуждается в расширении производства продуктов питания, поэтому предоставляет налоговые льготы их производителям.

    Если люди голодают, возможны бунты.

    
Стимулы, а не лазейки

    Предоставляемые льготы – это не лазейки и не ошибки в законодательстве, которые используют бессовестные жулики, как это пытаются изобразить журналисты. Они носят вполне законный стимулирующий характер и доступны всем, включая журналистов.

    Налоги и налоговые стимулы – это двигатель капитализма.

    
Кто платит налоги

    Давайте еще раз взглянем на квадрант денежного потока, чтобы получить представление о том, кто платит налоги.
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Богатые люди вроде Трампа и Кушнера готовят своих детей к жизни в квадрантах Б и И.

    Видимо, журналисты хорошо учились в школе и усвоили образ мышления и навыки, необходимые для квадрантов Р и С. Они либо представляют желтую прессу, либо просто плавают в мутной виде, не видя ничего вокруг. Их финансовая наивность не позволяет им рассмотреть то, что происходит в квадрантах Б и И.

    Продолжим цитировать New York Times:

    Законом установлено, что стоимость зданий уменьшается с каждым годом, хотя на самом деле она зачастую растет. Такая гибкость толкования закона позволяет инвесторам в недвижимость самим определять, в каком объеме они будут платить налоги.

    
Вопрос: Действительно ли инвесторы в недвижимость имеют возможность сами определять объем своего налогообложения? И даже не платить налоги?

    Ответ: Да. Профессиональные инвесторы в недвижимость вправе исключить величину амортизации из налогооблагаемых сумм, чего не могут сделать владельцы собственных домов.

    Вопрос: Почему не все так делают?

    Ответ: Потому что налоговое законодательство не изучают в школах.

    Вопрос: А вы изучали налоги в школе?

    Ответ: Нет. Я начал что-то узнавать о деньгах, долгах и налогах в девятилетнем возрасте, работая у богатого папы.

    Вопрос: Помогло ли вам это задать правильное направление своей жизни?

    Ответ: Да. Поэтому мы с Ким в 1996 году разработали игру CASHFLOW®, а в 1997 году основали компанию Rich Dad. Мы хотели, чтобы все получили на раннем этапе жизни те же стартовые финансовые знания, которые дал мне богатый папа и которые я передал Ким.

    
В 1996 году мы послали свою игру CASHFLOW® в Гарвардский университет, чтобы получить отзыв. Игра была отклонена и возвращена назад. Ее даже не распаковывали.

    И это было хорошо. Мы получили пощечину, которая нас по-настоящему разбудила.

    Когда в Гарварде забраковали нашу игру, отвергнув саму мысль о том, что можно учиться на симуляции каких-то действий, мы с Ким поняли, что ошиблись адресом, обратившись к ученым мужам вроде моего бедного папы.

    Неудача – это оборотная сторона успеха. Потерпев неудачу в Гарварде, мы поняли, кто наши покупатели. Мы поняли, что наши клиенты – это не университеты, не школы и не школьные учителя.

    
Люди учат друг друга

    Сегодня мы с Ким точно знаем, для кого предназначена наша игра.

    В 1997 году я написал книгу «Богатый папа, бедный папа». Сначала она вышла в виде простенькой брошюры, рассказывавшей о жизненной истории и объяснявшей важность финансовых отчетов и балансов. Одной из целей ее появления на свет было распространение игры CASHFLOW® среди людей, которые хотели учиться, а не среди узколобых профессоров, которым и так были известны ответы на все вопросы.

    В том же году мы основали компанию Rich Dad. Наша миссия состоит в том, чтобы повысить финансовое благосостояние человечества.

    Мы знали, что для ее исполнения нам надо идти в обход устаревшей, медленной, скучной, снобистской и потерявшей связь c реальностью системы образования. Наш бизнес-план был прост: учить тому, чему не учат в школе, – денежным проблемам, с которыми приходится сталкиваться каждому человеку в этом мире.

    Компания Rich Dad специализируется на разработке образовательных продуктов в области финансов, предназначенных для того, чтобы с их помощью люди могли обучать друг друга.

    Чтобы стать врачом, юристом, продавцом или высокооплачиваемым специалистом, надо окончить специальное учебное заведение. Но если вы хотите стать богатым предпринимателем или инвестором, в этом нет необходимости.

    На обложке книги «Богатый папа, бедный папа» написано: «Чему учат детей богатые родители – и не учат бедные».

    
Что известно Джареду Кушнеру

    Следующий отрывок из статьи в New York Times объясняет, чему богатые учат своих детей и что было известно Джареду Кушнеру из того, чего не знает беднота и средний класс:

    Потери Кушнера, происходящие большей частью из амортизационных списаний, обнуляют его доход, подлежащий налогообложению на протяжении большинства лет, в отношении которых мы располагаем документальными данными.

    Он отчитывался об убытках даже несмотря на то, что покупал недвижимость за заемные средства. Из документов следует, что во многих случаях Кушнер вкладывал менее 1 процента от стоимости покупки. Даже такая в общем-то мелочь и то оплачивалась за счет кредитов.

    
Вопрос: Джаред Кушнер брал в долг 1 процент, который он вносил в качестве предоплаты за недвижимость стоимостью в миллиарды долларов. Значит ли это, что он приобретал миллиарды, не вкладывая свои деньги?

    Ответ: Да, здесь возникает так называемая бесконечная прибыльность, то есть деньги из ничего. Этот урок я усвоил еще в 1973 году на первом семинаре по недвижимости.

    Вопрос: Значит, для того, чтобы стать богатым, деньги не нужны?

    Ответ: Верно. Но для этого требуются настоящее финансовое образование и опыт.

    
С того самого момента, как я понял суть бесконечной прибыльности, я уже никогда больше не произносил слов: «Я не могу себе этого позволить. У меня нет денег».

    Вам не нужны деньги, чтобы стать богатым, если вы разберетесь в том, что такое бесконечная прибыльность.

    Продолжение статьи в New York Times:

    
В результате Кушнер, тратя чужие деньги, отчитывается об убытках, и это дает ему возможность получать налоговые льготы в полном соответствии с законом. Уменьшение налогооблагаемых сумм возможно и в других отраслях бизнеса, но обычно там нельзя фиксировать убытки при проведении операций с заемными средствами…

    Если судить по данным налоговой службы, Кушнер теряет деньги уже на протяжении многих лет…

    
В отличие от людей, работающих за зарплату, владельцы подобных компаний могут отчитываться об убытках с целью снижения налогов. Когда фирма вроде компании Кушнера заявляет, что ее расходы превышают доходы, результатом становится чистый операционный убыток, который может свести к нулю любые налоги компании. В зависимости от размера убытков, можно даже получить возмещение за налоги, уплаченные в предыдущие годы, или произвести зачет в счет доходов будущих лет.

    
Вопрос: Итак, кредиты и налоги могут сделать богатых еще богаче?

    Ответ: Да, но для этого нужны солидное финансовое образование, большая практика и команда чрезвычайно умных консультантов типа Тома Уилрайта. Никогда не забывайте, что «в финансовый рай ведет много дверей, но в финансовый ад – еще больше».

    
Продолжаем читать статью в New York Times:

    
Если бы я мог прожить жизнь заново, то занялся бы недвижимостью, – говорит Джонатан Блатмейкер, известный юрист, возглавляющий в настоящее время юридическую контору Pioneer Wealth Partners, которая осуществляла анализ документов Кушнера. – Это просто фантастика! Вам предоставляются налоговые вычеты за платежи, которых вы не делали.

    
Вопрос: Получается, что даже очень опытный юрист не представляет себе, как богатые используют кредиты и налоги для того, чтобы становиться еще богаче?

    Ответ: Верно. Это известно лишь немногим.

    
Далее New York Times пишет:

    
Изменения последних лет в налоговом законодательстве ликвидировали эти налоговые льготы для всех отраслей кроме одной – недвижимости.

    
Вопрос: Вы именно поэтому продали в 2016 году все бумажные активы: акции, облигации, паи инвестиционных фондов и ETF?

    Ответ: А вы как думаете?

    
Плавание в чистой воде

    В другой статье New York Times сообщает, что Джаред Кушнер и Иванка Трамп в 2017 году заработали 82 миллиона долларов в виде пассивного дохода. И, вероятно, без налогообложения.

    Людей делают богаче не деньги, а информация. Информация о том, чему не учат в школах.

    Иллюстрации зачастую предпочтительнее слов. Взгляните на приведенную внизу схему.

    
[image: bin00000086.png]
    

Это как раз то, чему учат в школах. Заметьте, от кого и к кому направлены денежные потоки.

    Так выглядят мутные воды. Так происходит, когда вы внушаете ребенку, что надо хорошо учиться, найти работу, не связываться с долгами и инвестировать на долгосрочной основе. Именно эта мантра мутит воду и делает ее непрозрачной.

    
Становится ли вода чище?
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В своей книге «Богатый папа, бедный папа» я упоминал об основателе McDonald’s Рэе Кроке, который выступал в Техасском университете перед группой слушателей курсов МВА. Он попросил аудиторию:

    – Назовите мне область деятельности McDonald’s.

    – Гамбургеры, – ответил один из студентов.

    – Нет, – возразил ему Крок. – Бизнес McDonald’s – это недвижимость.

    В фильме «Основатель» очень хорошо проиллюстрирована идея, что основное направление деятельности McDonald’s – это недвижимость.

    
Rich Dad занимается недвижимостью

    Наша компания Rich Dad также работает в области недвижимости. Как показано на схеме, на каждый заработанный миллион долларов мы берем кредит на 4 миллиона. За счет этого мы увеличиваем пассивный доход и в настоящее время имеем возможность списывать 5 миллионов в пассивные убытки за счет амортизации.

    Как и у Джареда Кушнера, пассивные убытки перекрывают доход от других видов бизнеса и мы на абсолютно законных основаниях платим мало налогов… или не платим вообще.

    
Вопрос: Налоговое законодательство стимулирует желание инвестировать заемные средства и за счет этого становиться богаче?

    Ответ: Да. Если бы мы с Ким не инвестировали в недвижимость заемные средства, нам пришлось бы платить налоги.

    
Не забывайте, что начиная с 1971 года доллар превратился в долговую расписку. Если люди прекратят брать долги, деньги исчезнут и экономика рухнет.

    Вот почему компании, выпускающие кредитные карточки, всеми силами стимулируют желание клиентов приобретать и использовать их… то есть брать деньги в долг.

    Вот почему основным активом правительства США является задолженность по студенческим кредитам.

    Долги – это деньги.

    Люди, которые рекомендуют держаться подальше от долгов, фактически подрывают экономику. Вместо того чтобы всячески избавляться от займов, посетите курсы по недвижимости и научитесь использовать долги и налоги, чтобы становиться богаче.

    
Плавание в чистой воде

    А вот как выглядит чистая вода. На схеме показано, как богатые ловят рыбу в чистой воде и куда направлены при этом денежные потоки.

    Имеющие финансовое образование богатые люди знают:

    1) как использовать налоги для приобретения активов;

    2) как использовать кредиты для приобретения активов;

    3) как реинвестировать прибыли без уплаты налогов;

    4) почему имеет смысл копить золото и серебро, а не фейковые деньги.
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«Здесь у вас так не получится»

    Куда бы мы с Томом Уилрайтом ни приехали, каждый раз, когда мы показываем приведенную вверху схему, кто-нибудь поднимает руку и говорит: «Здесь у вас так не получится».

    Мы проводили презентацию этой концепции в Англии, Японии, России, Австралии, Новой Зеландии, Канаде, Китае и по всем Соединенным Штатам.

    В конце каждой презентации (и подробного разъяснения схемы) кто-то обязательно говорит: «Здесь у вас так не получится».

    
Вопрос: Что вы отвечаете людям, которые это говорят?

    Ответ: Мы с Томом отвечаем: «Здесь есть McDonald’s?»

    
Не имеющие финансового образования люди не могут разглядеть возможность на миллионы долларов, которая находится у них прямо перед глазами.

    Продолжим цитировать статью из New York Times:

    
Низкие суммы налогов Джареда Кушнера являются результатом общей тактики снижения налоговой нагрузки путем предоставления отчетов о миллионных убытках. Но эти убытки присутствуют только на бумаге. На самом деле ни Кушнер, ни его компания, похоже, ничего не теряют. Убытки становятся следствием вычетов за амортизацию – налоговой льготы, которая позволяет инвесторам в недвижимость уменьшать стоимость своих зданий и таким образом каждый год занижать налогооблагаемые доходы.

    
Не только амортизация
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Журналисты New York Times сосредоточились только на налоговых льготах за амортизацию. Настоящее финансовое образование позволит получать налоговые льготы за амортизацию, погашение кредита и рост стоимости недвижимости.

    
1. АМОРТИЗАЦИЯ

    Амортизация представляет собой пассивный убыток, который несут профессиональные инвесторы в недвижимость.

    Под амортизацией понимается естественный износ имущества в целом и его компонентов, в частности ковровых покрытий, электросетей и других важных составляющих недвижимости.

    
2. ПОГАШЕНИЕ КРЕДИТА

    Выплата кредита со временем уменьшает сумму задолженности и осуществляется квартиросъемщиками и арендаторами недвижимости.

    Суммы, уплачиваемые в погашение кредита, могут не облагаться налогами. Один из способов их вывода из-под налогообложения заключается в рефинансировании и повышении суммы задолженности, которую выплачивают арендаторы.

    Деньги, взятые в кредит в рамках рефинансирования, освобождаются от налогов, поскольку являются задолженностью.

    Когда семья осуществляет рефинансирование ипотечной задолженности, эти суммы также не облагаются налогами.

    Вся проблема лишь в том, что ваша семья – это и есть те самые жильцы, которые осуществляют месячные платежи.

    Миллионы людей обанкротились незадолго до 2008 года, поскольку использовали свои дома в качестве своего рода банкоматов, беря деньги в долг под залог жилья, так как рассчитывали на то, что его стоимость будет повышаться.

    Когда рынок рухнул, стоимость недвижимости резко упала, и на миллионах семей повисли долги, сумма которых превосходила стоимость домов.

    Стоимость миллионов домов так и не восстановилась до уровня, предшествовавшего 2008 году.

    В районе, где я живу, за дома, продававшиеся в 2008 году за 4 миллиона долларов, в 2018 году просили от 2 до 3,5 миллиона.

    После 2008 года многие частные фонды недвижимости и хедж-фонды за бесценок скупили тысячи домов, отобранных у несостоятельных должников. В последнее время цены на них не растут.

    
3. РОСТ СТОИМОСТИ

    Рост стоимости недвижимости – мечта любого домовладельца.

    Миллионы людей до сих пор верят, что цены на жилье будут непрерывно расти.

    Спекулянты недвижимостью мечтают об обогащении за счет прироста стоимости.

    Но вся проблема в том, что доходы от перепродажи недвижимости по повышенной стоимости облагаются налогом на прирост капитала.

    Вот почему я предпочитаю показывать прирост стоимости в отчетах как задолженность, так как сумма долга выводится из-под налогообложения.

    
Но я должен предупредить: долг – это заряженное ружье. Оно может защитить вас, а может и убить.

    При очередном кризисе или коллапсе долги (особенно корпоративные) уничтожат финансовое будущее миллионов людей, работающих по найму. Этот коллапс причинит им ущерб, даже если лично у них нет долгов, потому что компании, в которых они работают, отягощены кредитами, которые невозможно будет возвратить.

    Если миллионы людей потеряют работу, они не смогут позволить себе иметь дома, в которых живут, и автомобили, на которых ездят, потому что ни дома, ни автомобили не являются активами.

    Я напомню: в 1929 году промышленный индекс Dow Jones достиг своего исторического максимума – 381 пункт. Из-за последовавшей депрессии понадобилось 25 лет, прежде чем в 1954 году рыночная стоимость акций вновь достигла отметки в 381 пункт.

    
Повторение слов богатого человека

    Здравая мысль, высказанная Уорреном Баффетом, заслуживает того, чтобы ее повторили:

    
Чем умнее журналисты, тем лучше для общества. Ведь люди, как правило, читают прессу, чтобы узнать что-то новое для себя, а чем лучше учителя, тем выше общий уровень учеников.

    
Уоррен Баффет имеет дело с бесконечной прибыльностью. Он не использует в бизнесе собственные деньги. Потому-то он и богат.

    
Значение информации

    Люди говорят: «Все богачи – проходимцы».

    Люди, ненавидящие президента Трампа, будут ненавидеть его еще больше, потому что Том объясняет, каким образом Трамп постоянно уходит от налогов и почему это не удается тем, кто работает за деньги.

    Мы с Ким решили не ввязываться в политику. Споры – это пустая трата времени и энергии. Мы просто хотим быть богатыми, соблюдая законы, нормы морали и этики.

    Большинство рядовых инвесторов считают главным фактором обогащения рентабельность вложений. Для богатых людей главным фактором является информация. Та информация, которой не встретишь в школах, в большинстве книг, газет и финансовых публикаций.

    Если вы хотите плавать в чистой воде, вам нужна ясная информация.

    Из последующих глав вы узнаете о том, как подготовиться к предстоящему коллапсу прогнившей монетарной системы и к будущему, которое ожидает мир денег.

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Как разъяснить людям, что пишущие статьи на финансовые темы и считающиеся экспертами в этой области, могут обладать теоретическими знаниями, но на практике не разбираются в инвестировании и финансовом планировании?

     Элла М., Испания

     Ответ: Я не совсем понимаю вопрос. Вы считаете, что многие финансовые эксперты из академической элиты сами не знают, о чем говорят?

     Я вам отвечу: спросите себя, зачем эти люди пишут статьи на экономические темы.

     1. Чтобы продать вам что-нибудь?

     2. Чтобы научить вас чему-то?

     3. Чтобы предостеречь вас?

     4. Чтобы заработать на вас?

     5. Чтобы показаться умным?

     
Вопрос: Каков самый эффективный способ показать миллионам людей, что налоговый кодекс написан для того, чтобы побудить инвесторов вкладывать деньги в то, что требуется правительству? Кажется, это слишком сложная задача, учитывая отвлекающие факторы. Возможно ли вообще доступно изложить такой материал?

     Роберт К., Исландия

     Ответ: Сомневаюсь. Если бы все знали, как и почему богатые получают больше, но платят меньше налогов, это могло бы привести к революции, потому что, к сожалению, слишком малое количество людей имеют доступ к реальному финансовому образованию, которое могло бы помочь им снизить налоговую нагрузку.

     Не забывайте, что наша система образования рассчитана на людей, работающих в квадрантах Р и С, а не Б и И.

     
Вопрос: Люди, занимающиеся бизнесом в квадранте Б, имеют много возможностей и стимулов для того, чтобы уменьшить свои налоги до минимума, а иногда и до нуля. У людей, зарабатывающих много денег в квадранте С, таких возможностей нет. Об этом никогда не говорят в СМИ, когда мы слышим о принятии конгрессом законов в сфере налогов. Почему?

     Джулия Х., США

     Ответ: Я сомневаюсь, что кукловоды, стоящие за всем этим, хотели бы, чтобы СМИ или система образования просвещали людей в сфере налогов.

     Я рад, что вы хотите больше узнать о налогах. Желание учиться – это первый шаг к знаниям. Я не сторонник обучения людей, которые не хотят учиться. Есть такая старая поговорка: «Не учите свиней петь – вы только зря потратите время и разозлите свиней».
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     Глава 17

     Конец американского доллара? Бум, подъем, крах… коллапс?
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Свою книгу «Путь к руинам» Джеймс Рикардс предваряет цитатой из вышедшей в 1963 году книги Курта Воннегута «Колыбель для кошки»:

    
     Все живем мы на Земле,

     Варимся в одном котле.

     Хорошо, хорошо,

     Это очень хорошо.

    

    Вопрос: Хочет ли Рикардс этим сказать, что мы все похожи на скот, который согнали в загон на дойку или на убой?

    Ответ: Думаю, что да.

    Вопрос: И это делается посредством денег?

    Ответ: Да. А также с помощью любых финансовых деривативов как производных от денег.

    Вопрос: Но ведь все так или иначе связано с деньгами. Значит ли это, что вся мировая экономика, цивилизация и сама жизнь оказались в западне?

    Ответ: Да, это так.

    
Рикардс – настоящий учитель. Он чрезвычайно умен, получил образование в лучших учебных заведениях, принадлежит к академической элите. Он юрист, экономист и инсайдер бизнеса. Ранее он работал советником в хедж-фонде Long-Term Capital Management (LTCM), который потерпел самую крупную финансовую катастрофу в новейшей истории. Развал LTCM прозвучал для него словно звонок будильника и побудил заняться исследованием причин этого краха, глубже заглянуть в мутные воды денег и власти и понять, кто в действительности правит миром.

    Открытия Рикардса привели его на должность советника в министерство обороны в преддверии будущих «валютных войн» (именно так он назвал одну из своих книг), а затем советника директора национальной разведки. Он также тесно сотрудничал со многими людьми и организациями, которые стоят за системой центральных банков, управляющих мировой экономикой.

    Я называю Рикардса настоящим учителем, потому что он инсайдер среди инсайдеров. Я прочитал книгу «Валютные войны» сразу после ее выхода в 2011 году. Для человека со стороны, который хочет научиться ориентироваться в мире денег, это то же самое, что нацепить маску для ныряния и окунуться в воду. Все его последующие книги еще более информативны.

    Если у вас есть какие-то вопросы по поводу божьих денег, то вам непременно надо прочитать вышедшую в 2016 году книгу Рикардса «Золотой запас».

    Если вы хотите понять, куда движутся США и весь мир, то свет на это прольет его книга «Путь к руинам».

    Я имею честь работать с Рикардсом над совместными проектами, касающимися финансового образования и разработки финансовых продуктов для нового мира денег, который ждет нас в будущем.

    
Последняя снежинка

    Для описания грядущего краха и обвала доллара Рикардс пользуется метафорой снежной лавины. Снег годами накапливается на горных вершинах, нависающих над деревней. Вместо того чтобы с помощью мелких взрывов вызвать сходы нескольких небольших лавин, грозящие загубить туристический сезон, власти продолжают строить заграждения, что позволяет привлекать больше лыжников, но при этом и накапливать запасы снега. Опасность одной, но катастрофической лавины с каждым годом растет.

    В один прекрасный день крошечная снежинка опускается на горную вершину, и в результате вся деревня оказывается погребенной под тоннами снега.

    Сравнение с лавиной бытует уже с 1971 года, когда президент Ричард Никсон отменил золотой стандарт для доллара США. После каждого рыночного обвала наши лидеры, вместо того чтобы устранить проблему, печатают еще больше фейковых денег, гора долгов растет все выше и быстрее, а проблема с каждым годом усугубляется.

    Мир рискует оказаться не под снежной лавиной, а под горой из долгов, фейковых инвестиций и фейковых денег.

    Не хватает лишь последней снежинки.

    
Конец доллара

    В 1944 году представители 44 стран собрались на конференцию в Бреттон-Вудсе, чтобы прийти к соглашению относительно новых правил послевоенного устройства международной валютной системы.

    До Второй мировой войны британский фунт стерлингов был главной величиной в мире денег. Участие в войне вынудило Англию вывезти свое золото в Соединенные Штаты, чтобы оплатить военные расходы.

    К концу войны в США скопилась большая часть мировых запасов золота.

    Поскольку теперь Соединенные Штаты владели золотом, они обещали, что доллар получит золотое обеспечение. Таким образом доллар США стал мировой резервной валютой. В 1944 году доллар обладал той же ценностью, что и золото. В буквальном смысле слова. Это была надежная и уважаемая валюта. Но вскоре этому пришел конец.

    Между 1950 и 1960 годами Германия, Япония, Англия и некоторые другие европейские страны оправились от разрухи и начали поставлять товары в Соединенные Штаты. Обеспеченные золотом доллары покидали США, и это заставило запаниковать Никсона и его друзей.

    В 1971 году Никсон нарушил обещание, данное в Бреттон-Вудсе, и США начали экспортировать фейковые деньги в обмен на реальные товары, в частности «фольксвагены» и «тойоты».

    Мир с радостью принимал фейковые доллары до тех пор, пока сохранялась вера в лидеров Соединенных Штатов. После 2008 года эта вера была поставлена под серьезное сомнение.

    Можно ли считать, что от нее почти ничего не осталось? Близок ли конец? Не слишком ли высока гора долгов? Сможет ли дальнейшее печатание фейковых денег предотвратить сход лавины с этой горы? Возможно, последняя снежинка уже падает с неба?

    
Три типа денег

    Выше я уже писал, что существует три типа современных денег:

    1. Божьи деньги: золото и серебро.

    2. Правительственные деньги: доллары, песо, юани, иены, евро.

    3. Народные деньги: биткойн, эфириум и другие криптовалюты, основанные на технологии блок-чейн.

    
     РАЗНИЦА МЕЖДУ КОММУНИЗМОМ И КАПИТАЛИЗМОМ

     В основе коммунизма лежит централизованное правительство.

     В основе капитализма лежат централизованные банки.

     Центральный банк негативно относится к золоту, так как не может его печатать.

    

    Центральный банк негативно относится к биткойну, так как народные деньги не нуждаются в центральном банке.

    Центральный банк печатает правительственные деньги. Правительственным деньгам нельзя доверять.

    Божьим и народным деньгам можно доверять больше, чем тем, которые печатает центральный банк. Почему?

    
Вопрос: Сколько еще будут существовать фейковые правительственные деньги?

    Ответ: Я считаю, что недолго. Доллар США раньше обеспечивался золотом и серебром. Когда я учился в школе, это было напечатано на правительственных деньгах. Теперь же на фейковых долларах правительство печатает слова: «Мы уповаем на Бога».

    
Если вы считаете, что на Бога приходится часть национального долга, продолжайте верить в правительственные деньги.

    
Деньги завтрашнего дня

    Джим Рикардс утверждает, что правительственные деньги в скором времени приобретут форму так называемых специальных прав заимствования (СПЗ). Это очередная разновидность фейковых денег, но на этот раз их будет выпускать Международный валютный фонд.

    СПЗ продержатся недолго. Это еще более фейковая форма денег, чем прежние. Ознаменуют ли СПЗ конец и глобальный коллапс правительственных денег? Думаю, этот вопрос тревожит многих.

    
Главное свойство

    В основе правительственных денег лежит доверие.

    Пока люди доверяют правительствам и центральным банкам, фейковые правительственные деньги вроде долларов, иен, юаней, песо и евро находятся в безопасности.

    Последней снежинкой становится утрата доверия.

    Как только оно исчезает, доллар обрушивается и лавина мчится с горы, сметая все на своем пути. Правительственные деньги обречены.

    
У богатого папы было любимое определение денег:

    Деньги – это идея, которая основана на доверии, измеряет выполненную работу и может служить средством обмена.

    
Возьмите любую строчку, и вам станет понятно, почему правительственные деньги обречены.

    1. Деньги – это всего-навсего идея. Они не существуют в реальности.

    2. Чтобы деньги существовали, у людей должно быть доверие к лидерам в правительстве и к банкам.

    3. Настоящие деньги отражают количество выполненной работы. Для печатания фейковых денег работа не обязательна.

    4. Истинные деньги имеют реальную ценность. Фейковые деньги крадут богатство. Вот почему они не имеют собственной ценности.

    5. Печатание фейковых денег грабит народ и обесценивает его работу.

    6. Выпуск фейковых денег обогащает тех, кто умеет ими манипулировать.

    7. Когда народ проснется и утратит доверие, на фейковые правительственные деньги ничего нельзя будет обменять и лавина долгов сокрушит все, что попадется ей на пути.

    8. Финансовое образование – это средство самозащиты против жадности как бедняков, так и богачей.

    
Джон Мейнард Кейнс много десятилетий назад писал:

    Капитализм – это удивительная вера в то, что худшие поступки худших людей каким-то образом служат общему благу.

    
А вот несколько цитат о глупости, принадлежащих Дагу Кейси – еще одному настоящему учителю:

    Глупость – это неофициальная тенденция к самоуничтожению.

    Лучшее из двух зол – это все же зло.

    Противоположностью благодарности является благотворительность.

    
Французский писатель Александр Дюма так отзывался о глупости:

    Ум человеческий имеет свои пределы, тогда как глупость человеческая беспредельна.

    
Американский изобретатель и государственный деятель Бенджамин Франклин писал о невежестве:

    Он был настолько образован, что знал, как называется лошадь на девяти языках, и настолько невежествен, что купил для верховой езды корову.

    
А вот цитата бывшего председателя совета управляющих Федеральной резервной системы Бена Бернанке:

    Правительство США располагает технологией печатного станка… которая позволяет нам производить практически бесплатно столько долларов, сколько захочется.

    
«Практически бесплатно»? Серьезно? Разве Бернанке не был профессором Стэнфорда и Принстона? Уж ему-то стоило бы знать.

    Неужели Бернанке невдомек, что печатание фейковых денег означает для миллионов людей потерю рабочих мест, домов, сбережений и надежного финансового будущего?

    
Как выбраться из котла

    Повторю выдержку из «Колыбели для кошки» Курта Воннегута:

    
     
      Все живем мы на Земле,

      Варимся в одном котле.

      Хорошо, хорошо,

      Это очень хорошо.

     

    

    Напрашивается вопрос: «Как нам выбраться из общего котла?»

    Многие считают, что ответом было бы возвращение к золотому стандарту. Именно так я и поступил в 1972 году.

    Если вспомнить 1972 год, то тогда я жил в условиях своего собственного серебряного стандарта.

    В 1964 году, заметив по краям фейковых серебряных монет медный ободок, я начал обменивать бумажные деньги на свертки серебряных монет, выбирал из них настоящее серебро, а фейковые монеты возвращал в банк.

    В 2018 году настоящая серебряная десятицентовая монета, выпущенная до 1965 года, стоила около 2 долларов.

    У меня еще сохранились мешочки с настоящими серебряными монетами достоинством 10, 25 и 50 центов.

    В 1972 году, слетав за линию вражеских позиций в поисках золота, я почуял неладное. У меня возникло подозрение, что нам все врут и о войне во Вьетнаме, и о деньгах.

    В 1972 году, будучи в Гонконге, я примерно за 50 долларов приобрел свою первую золотую монету – южноафриканский «Крюгерранд».

    Из-за этого я стал преступником. В 1972 году американцам не разрешалось иметь золото в личной собственности.

    Эта монета хранится у меня до сих пор. Я храню ее не в банке, а в надежном месте за пределами США.

    Сегодня тот «Крюгерранд», который обошелся мне в 50 долларов, стоит около 1200 долларов.

    В 1973 году я посетил первые курсы по недвижимости. Там я узнал о бесконечной доходности, и у меня отпала необходимость в фейковых деньгах. Я нашел настоящего учителя. В том году я бросил учебу по программе МВА.

    Начиная с 1973 года я сам установил для себя собственный золотой и серебряный стандарт. Кроме того:

    1. Я отказался от традиционного образования.

    2. Я посещал семинары и читал книги, стараясь отыскать настоящих учителей.

    3. Я вкладывал деньги в реальные активы в тех областях, в которых правительство нуждалось во мне как в партнере. Инвестируя в реальные активы, я плачу минимальные налоги или не плачу их вообще, причем на законных основаниях.

    4. Федеральный резерв печатает деньги. А я печатаю свои собственные.

    5. Меня не касаются ни бумы, ни подъемы, ни падения банков, которые «слишком велики, чтобы позволить им обанкротиться», и финансовых компаний на Уолл-стрит.

    6. Я использую кредиты, чтобы добиться бесконечной прибыльности и не платить налоги.

    
Пока люди твердят «Здесь у вас так не получится», я следую формуле глобального богатства компании McDonald’s.

    
Вопрос: Вас не беспокоят долги?

    Ответ: Абсолютно.

    Вопрос: Как вы с ними справляетесь?

    Ответ: Я изучаю мировую экономику, учусь у настоящих учителей и компенсирую долги золотом и серебром. Золото и серебро – это моя защита и страховка от глупости правительства и моей собственной.

    
Лучше один раз увидеть

    Повторю пару схем из предыдущих глав, чтобы лучше объяснить свою формулу возвращения к золотому и серебряному стандарту.
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Я коплю золото и серебро, а не правительственные деньги. Приведенные схемы помогают понять, как мне удалось выбраться из общего котла.

    
Вопрос: Должны ли все следовать вашей формуле?

    Ответ: Конечно нет. Я даже прошу вас не делать этого. Существуют лучшие и более простые формулы. Я выбрал свою потому, что мне хотелось поставить перед собой сложную задачу и приобрести большое количество активов. Вы же можете добиться этой цели, став партнером правительства. Вам не понадобятся деньги, и вы сможете на законных основаниях уклониться от налогов.

    Вопрос: Пользуясь кредитами, вы тоже становитесь партнером правительства?

    Ответ: Да. Правительство хочет, чтобы люди брали деньги в долг. Поэтому задолженность не облагается налогами. Если люди не будут пользоваться кредитами, то невозможно будет создавать деньги.

    
Например, кредитные карты авиакомпаний предлагают их владельцам бонусные мили и возможность повысить класс полета. Делая такие предложения, авиакомпании становятся партнерами правительства и получают возможность создавать новые деньги.

    Если я работаю за деньги и затем инвестирую их, то речь идет о долларах, оставшихся после уплаты налогов. Их приходится копить долго. Я же предпочитаю инвестировать безналоговые доллары, то есть те, за которые мне не надо было работать. Я пользуюсь кредитом. Я помогаю правительству создавать деньги, и оно отвечает мне тем же. Но прежде, чем пытаться это делать, обязательно пройдите курсы по недвижимости.

    Богатый папа всегда говорил: «В руках идиота долг оборачивается катастрофой».

    По миру бродит достаточно идиотов. Не будьте одним из них.

    
Лучшая формула золотого стандарта

    Лучшая формула, позволяющая выбраться из общего котла, разработана Джимом Рикардсом: сохраняйте свое рабочее место и участие в программе 401(k), покупайте золотые и серебряные монеты и храните их в сейфе вне банка.

    Рикардс также рекомендует держать вне банка некоторое количество наличных денег. Мы с Ким следуем обоим советам: держим какую-то часть денег не в банке, а какую-то – даже за пределами страны.

    Вопрос: Но золото очень дорогое. Что делать, если у меня недостаточно денег?

    Ответ: Начните с серебра. В свое время я так и делал. Любой может позволить себе купить серебряную монету примерно за 20 долларов. Серебро в плане инвестирования даже предпочтительнее, чем золото.

    Вопрос: Почему серебро лучше золота?

    Ответ: Потому, что серебро – благородный металл, используемый в промышленности. Это значит, что оно расходуется, и его становится с каждым днем все меньше. Запасы серебра истощаются.

    
Не ждите

    Уверен, что вы слышали такое выражение: «Не существует никакого времени, кроме настоящего». Я с этим согласен. Начинайте инвестировать прямо сегодня.

    Вопрос: У меня вложено много денег в акции и другие сбережения. Может, мне стоит подождать подходящей цены на золото и серебро и только тогда начать их покупать?

    Ответ: Золото и серебро – это не фейковые деньги и не бумажные активы. Сегодня богатые люди накапливают у себя золото и серебро в натуральном виде.

    Вопрос: Почему именно в натуральном виде?

    Ответ: Потому, что оно существует в ограниченном количестве. Это реальное золото, доступное всем, в том числе вам и мне. Богатые страны и богатые люди скупают его и держат в специальных хранилищах.

    
Соединенные Штаты и Китай долгое время манипулировали ценами на золото, стараясь держать их на максимально низком уровне, чтобы у Китая была возможность скупить его побольше.

    Как только Китай накопит достаточное количество золота, он вместе с США будет способствовать росту цены на него.

    Почему Соединенные Штаты помогают в этом Китаю? Потому что Поднебесная империя обладает долговыми обязательствами США на суммы в несколько триллионов долларов. Если США и дальше будут продолжать печатать фейковые деньги, стоимость этих обязательств снизится.

    Если Китай начнет продавать американские облигации по демпинговым ценам, экономика США обрушится.

    Поэтому в интересах Соединенных Штатов сотрудничать с Поднебесной, поддерживая низкие цены на золото, чтобы Китай мог покупать его по дешевке и тем самым компенсировать потери от владения американскими облигациями.

    В 2016 году МВФ включил юань в число резервных валют для осуществляемых по его линии отдельных проектов.

    В настоящее время в Китае уже достаточно золота, и США вместе с Китаем могут позволить ценам на него повышаться за счет инфляции.

    Инфляция погубит американский доллар, но Китай сможет компенсировать свои потери от американских активов за счет роста стоимости золота.

    Вопрос: Как только свободное золото исчезнет с рынков и лавина придет в движение, насколько быстро цены на него повысятся?

    Ответ: Джим Рикардс говорит, что для вас и для меня золото окажется недоступным, какой бы ни была цена.

    Вопрос: Какой величины она может достичь?

    Ответ: Рикардс произвел подсчеты, сравнив количество находящихся в обращении фейковых долларов и оценив, сколько должно стоить золото, чтобы обеспечить всю эту денежную массу. Согласно его данным, по состоянию на 2017 год эта цифра составляла бы 10 тысяч долларов за унцию – если бы вам вообще удалось его купить.

    Вопрос: Богатые начали бы продавать свое золото при таком уровне цен?

    Ответ: Нет. Если человек по-настоящему богат, у него нет необходимости продавать золото, поскольку ему не нужны деньги. Вспомните статью о Джареде Кушнере. Богатые используют долги вместо денег. Вопрос: Что вы скажете о золотых и серебряных сертификатах ETF?

    Ответ: В золотых и серебряных сертификатах ETF содержится очень мало драгоценных металлов, если они вообще там есть. Фонды ETF берут золото и серебро в лизинг у банков, а затем действуют по той же системе частичного банковского резервирования, как и в случае с бумажными активами, включая деньги. На каждую взятую в лизинг унцию драгоценного металла ETF продает ничего не подозревающим инвесторам от 50 до 100 унций фейковых бумажных золотых и серебряных сертификатов.

    
Когда вы продаете свои золотые или серебряные сертификаты ETF, фонд возвращает вам деньги, которые уже утратили часть своей стоимости. В то же время настоящие золото и серебро за тот же период поднялись в цене.

    Помните, что игра больших банков и Уолл-стрит проводится по следующим правилам: «Если орел, то я выигрываю. Если решка, ты проигрываешь».

    В 1972 году я решил выйти из этой игры.

    
Жизнь в деревне под лавиноопасным склоном

    
     
      Все живем мы на Земле,

      Варимся в одном котле.

      Хорошо, хорошо,

      Это очень хорошо.

     

    

    Сегодня миллиарды людей живут под угрозой схода лавины. Они попали в западню, устроенную центральными банками, которыми владеют сверхбогатые люди. Центральные банки не избирались народом и не несут ответственности перед ним. Вот почему центральные банки считают золото и биткойн угрозой для себя.

    Если вы установите для себя собственный золотой и серебряный стандарт, прежде чем упадет последняя снежинка и лавина обрушится со склона, это поможет вам отойти подальше от горы. Если лавина разрушит линии электропередач, правительственные и народные деньги окажутся в тяжелом положении. Перестанут работать банкоматы, закроется Уолл-стрит, а народные деньги вообще исчезнут, когда пропадет интернет.

    Никогда не забывайте, что золото и серебро существовали еще до того, как сформировалась Земля, и будут существовать после того, как мы все исчезнем.

    Вот почему я согласен с Рикардсом, который рекомендует всем держать 10 процентов своего состояния в настоящих деньгах (реальном золоте и серебре) за пределами глобальной электронной банковской системы.

    Вопрос: А что, если вы ошибаетесь и ничего не произойдет? Если не будет никакой глобальной катастрофы и мировая экономика продолжит расти?

    Ответ: Я очень хотел бы, чтобы мы с Джимом ошиблись. Но даже если мы неправы, золото и серебро будут продолжать расти в цене, а стоимость доллара США – падать.

    Вопрос: Почему вы так уверены?

    Ответ: Для ответа на этот вопрос я предоставлю слово мудрым людям.

    
В своей книге «Валютные войны» Рикардс пишет:

    Главная задача Федеральной резервной системы, начиная с самого момента ее создания в 1913 году, – сохранение покупательной способности доллара. Однако после 1913 года доллар потерял свыше 95 процентов своей стоимости. Другими словами, сегодня вам потребуется 20 долларов, чтобы купить то, что в 1913 году стоило 1 доллар.

    
Вольтеру, французскому писателю, историку и философу эпохи Просвещения приписывают следующие слова:

    Бумажные деньги всегда возвращаются к своей внутренней ценности – к нулю.

    
Джордж Вашингтон, первый президент Соединенных Штатов Америки:

    Бумажные деньги производят в государстве эффект, который будет им свойствен всегда: они угнетают честных людей и открывают настежь двери для несправедливости и мошенников всех сортов.

    
Рон Пол, конгрессмен и кандидат в президенты США:

    Поскольку золото представляет собой честные деньги, его не любят бесчестные люди.

    
Оборотная сторона монеты

    Сравните приведенные выше высказывания с тем, что утверждают банкиры. Другую сторону монеты представляет немецкий банкир Майер Амшель Ротшильд (1744–1812):

    Дайте мне контроль над выпуском денег в государстве – и мне не будет дела до того, кто пишет его законы.

    
Правда, многие утверждают, что Ротшильд никогда не говорил ничего подобного. Но источник этого высказывания все равно находится в банковском доме Ротшильдов, который ссужал деньгами весь Старый Свет. Меня часто удивляет, с какой уверенностью люди утверждают то, чего они не могут знать. Возможно, это лишь очередной пример мутных вод и фейковой информации? Не знаю.

    Вернемся к реальности. Разве не правда, что сверхбогатые люди контролируют поступление денег на рынки? Разве банковская династия Ротшильдов не сохраняет свой контроль над большинством центральных банков мира?

    Чтобы объективно разобраться в этих вопросах, давайте послушаем Номи Принс.

    
История, которую не рассказывают в Америке

    Мы прочитали слова мудрых мужчин. Пора теперь послушать и мудрую женщину.

    Автор книги «Коллюзия» Номи Принс, как и Джим Рикардс, является настоящим учителем и инсайдером. Она работала в Lehman Brothers и Bear Stearns в Лондоне, была управляющим директором Goldman Sachs.

    Как и Рикардс, Принс – это инсайдер среди инсайдеров. Она видела всю изнанку этой деятельности. В книге «Коллюзия» и в интервью радиостудии «Богатый папа» она поделилась историей, которую не рассказывают в Америке.

    Эта история – о темных деньгах. Я называю их фейковыми. Предлагаю вам эту историю в дословном изложении Принс.

    
Что такое темные деньги?

    Темные деньги – это деньги, порожденные электронными системами Федерального резерва и других крупных центральных банков мира, распространяемые по крупным частным банкам и финансовым рынкам. Далее их судьбу проследить невозможно. Федеральный резерв вместе с Европейским центральным банком (ЕЦБ) и Банком Японии (БЯ) создали почти 15 триллионов долларов темных денег. Если добавить сюда еще Народный банк Китая (НБК), то эта цифра вырастет до умопомрачительных 23 триллионов долларов. Темные деньги первым делом поступают в крупнейшие частные банки и финансовые компании. Оттуда они распространяются по бесконечному множеству путей, оказывая воздействие на различные финансовые активы.

    
В чем вред темных денег?

    Темные деньги представляют собой новую коллюзию между правительствами, центральными и частными банками. Они работают в тандеме для консолидации в своих руках все большей власти и большего количества денег, используя для этого законы, административные ресурсы и оказание взаимных услуг. Темные деньги – это одна из версий фальшивых денег, потому что их источником не служит реальная экономика. Это искусственный стимул для рынков, исходящий из внешних источников. Они могут манипулировать рынками и искажать их деятельность, в результате чего рынки перестают быть как свободными, так и регулируемыми.

    
Почему мы оказались в новых условиях?

    Центральные банки приобрели большую власть, чем правительства, за счет своей способности создавать огромное количество денег без всяких законных ограничений и лимитов. Рынки, банки и спекулянты теперь испытывают зависимость от центральных банков не только в чрезвычайных ситуациях, но и в ходе обычной деятельности.

    Вопрос: Как все это понимать?

    Ответ: Это значит, что кто-то был прав, когда говорил: «Дайте мне контроль над выпуском денег в государстве, и мне не будет дела до того, кто пишет его законы».

    
Фейковая просьба о деньгах

    В 2008 году Хэнк Полсон, занимавший в то время пост министра финансов, а до этого руководивший банком Goldman Sachs, обратился к американскому правительству и народу с просьбой выделить ему 700 миллиардов долларов на выкуп банков, которые «слишком велики, чтобы позволить им обанкротиться».

    Вопрос: Почему вы считаете эту просьбу фейком?

    Ответ: Потому что она полностью в духе истории, которую описала в книге «Коллюзия» Номи Принс, являвшаяся, как и Полсон, инсайдером Goldman Sachs.

    
Попросту говоря, центральные банки не обязаны спрашивать разрешения на печатание денег. Федеральной резервной системе не нужны были ни Полсон, ни Джордж Буш, ни конгресс, ни народ, чтобы начать печатать деньги.

    Вопрос: Таковы новые реалии? Федеральный резерв и мировые центральные банки могут делать все, что хотят, ни у кого не спрашивая разрешения?

    Ответ: Я полагаю, да. Сегодня сверхбогатые люди не обращают внимания на правила и на то, какая партия находится у власти (республиканцы или демократы, консерваторы или либералы). Их также не интересует, в какой стране происходит действие: капиталистической, социалистической или коммунистической.

    Вопрос: Как это могло произойти?

    Ответ: Закон 2008 года «О чрезвычайной экономической стабилизации» породил программу по спасению проблемных активов. Закон Додда – Франка о реформировании Уолл-стрит и закон «О защите прав потребителей» 2010 года сократили запрашиваемую сумму до 475 миллиардов долларов.

    Вопрос: Значит, правительство ответило отказом на запрос 700 миллиардов?

    Ответ: Верно. Законодатели снизили финансовые требования с 700 до 475 миллиардов долларов.

    Вопрос: И что произошло дальше?

    Ответ: Одиннадцатого октября 2012 года Бюджетное управление конгресса в очередной раз снизило эту сумму до 431 миллиарда.

    Вопрос: А потом?

    Ответ: А потом сбылись слова Майера Амшеля Ротшильда. Когда правительство сказало нет, центральные банки одержали верх и игра, как и говорила Принс, продолжилась в новых условиях.

    
Процитируем Принс еще раз:

    Центральные банки приобрели большую власть, чем правительства, за счет своей способности создавать огромное количество денег без всяких законных ограничений и лимитов.

    
Одиннадцатого октября 2012 года, когда Бюджетное управление конгресса урезало программу по спасению проблемных активов до 431 миллиарда долларов, сбылись слова Ротшильда. Принс констатирует:

    
Федеральный резерв вместе с Европейским центральным банком и Банком Японии создали почти 15 триллионов долларов темных денег. Если добавить сюда еще Народный банк Китая, то эта цифра вырастет до умопомрачительных 23 триллионов долларов. Темные деньги первым делом поступают в крупнейшие частные банки и финансовые компании. Оттуда они распространяются по бесконечному множеству путей, оказывая воздействие на различные финансовые активы.

    
Вопрос: Значит, то, за кого я отдал свой голос на выборах, и то, какая партия победит, на самом деле не имеет никакого значения?

    Ответ: Я бы предложил вам самому ответить на этот вопрос. Многие люди предпочитают думать, что их голос играет какую-то роль.

    
В своей книге «Коллюзия» Принс позволяет вам заглянуть внутрь машины. По крайней мере, вы сможете увидеть оборотную сторону монеты.

    Сами решайте, какое значение имеет ваш голос.

    
Вопрос: Значит ли это, что финансовые рынки подвергаются манипуляциям?

    Ответ: Да, да и еще раз да. Когда-то в старые времена профессиональные инвесторы могли рассчитывать на то, что свободный рынок сам установит реальную цену на тот или иной актив. Сегодня стоимость активов контролируется мировыми центральными банками.

    Вопрос: Значит, стоимость активов тоже является фейковой?

    Ответ: Да… манипулирование происходит за счет темных денег, обмениваемых за закрытыми дверями вне вашего и моего контроля. Даже ценами на золото и серебро умудряются манипулировать.

    Вопрос: Но если цена золота подвергается манипуляциям, зачем тогда хранить золото и серебро?

    Ответ: Я отвечу по-прежнему: потому что золото и серебро – это божьи деньги. В случае с реальным золотом и серебром отсутствует риск контрагента.

    
Во всех фейковых активах заложен риск контрагента.

    
     РИСК КОНТРАГЕНТА означает, что стоимость актива зависит от некой третьей стороны.

     Например, реальная стоимость доллара США зависит от того, кто возглавляет американское правительство. Цена акции определяется стоимостью выпустившей ее компании.

     Если вы даете деньги в долг своему шурину, то стоимость ваших денег зависит от шурина.

    

    Вопрос: Кто является контрагентом, когда мы имеем дело с золотом и серебром?

    Ответ: Бог.

    
Когда карточный домик Центрального банка обрушится, золото и серебро останутся золотом и серебром… потому что это божьи деньги.

    Из следующей главы вы узнаете, что можно сделать, чтобы подготовиться к лавине и выбраться из общего котла.

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Считаете ли вы, что Джим Рикардс и Номи Принс подвергают свою жизнь опасности, разоблачая эти финансовые махинации?

     Аманда Э., США

     Ответ: Да. Как вам известно, социальные сети часто бывают асоциальными. Вас может атаковать целая толпа людей, обуреваемых праведным гневом. Верховный суд социальных сетей признает вас виновным, и у вас не будет ни малейших шансов доказать свою правоту.

     И это касается не только Джима и Номи, но и каждого из нас.

     
Вопрос: Считаете ли вы, что правительство США может, как в 1933 году, запретить людям иметь золото в частном владении?

     Хосе Ф., Никарагуа

     Ответ: Сомневаюсь, но наверняка этого никто не может знать. В 2018 году несколько центральных банков начали продавать золото – впервые за последние 10 лет. Если такая купля-продажа выльется в панику и из-за этого обвалится доллар, то кто знает, что предпримет американское правительство?

     
Вопрос: Сколько еще лет будет сохраняться доверие к доллару США? И как будет выглядеть глобальная экономика, если (или когда) это доверие пропадет?

     Денеш Т., Венгрия

     Ответ: Я не знаю. Мне известно лишь следующее:

     1. Американское правительство, экономика и вся жизнь народа основываются на долгах.

     2. Программы назначения пособий финансируются автоматически.

     3. Каждый день на пенсию выходит 10 тысяч беби-бумеров.

     4. Пенсионные фонды для беби-бумеров испытывают недостаток финансирования.

     5. Соединенные Штаты ведут войны против терроризма, в которых мы никогда не одержим победу.

     6. США продолжают заимствовать деньги, чтобы оплачивать свои счета.

     7. Искусственный интеллект уничтожит больше рабочих мест, чем Китай.

     8. После 2008 года мир прекратил доверять доллару США.

     Если вы верите, что наши лидеры способны решить эту проблему, продолжайте копить фейковые деньги.

     
Вопрос: Незаметно, чтобы люди полностью осознавали нависшую над ними угрозу, не говоря уже о том, чтобы пытаться как-то устранить эту систему. Убедите нас в обратном.

     Акира Й., Япония

     Ответ: Недовольство и разочарование нарастают и распространяются в антисоциальных сетях. Взгляните на рост гражданских беспорядков, например в сегодняшней Венесуэле. Желания толпы начинают подменять собой закон и порядок.

     
Вопрос: Очевидно, что стоящие в тени банкиры полностью контролируют всех нас. Что должно произойти, чтобы лишить их этого контроля?

     Ренальдо Х., Филиппины

     Ответ: Банковская система грабила вкладчиков на протяжении тысяч лет. Когда-то вкладчик приносил банкиру золото или серебро, чтобы тот обеспечил их сохранность. Взамен банкир выдавал ему долговую расписку, которая могла использоваться в качестве денег. Банкир же имел возможность дать хранившееся у него золото или серебро кому-нибудь в долг. И так продолжалось раз за разом.

     Инфляция возникает, когда в стране обращается слишком много денег. Она уменьшает покупательную способность денег. Ценность золота и серебра вкладчика сокращалась по мере того, как банкир «умножал» их количество, неоднократно передавая хранимые ценности в долг. Так создавалась инфляционная экономика.

     Сегодня такая система носит название частичного банковского резервирования. В рамках этой системы в банке хранится лишь часть денег вкладчиков в качестве резерва. Большая же их часть раз за разом выдается в виде кредитов разным заемщикам.

     Это делается для того, чтобы банк мог зарабатывать деньги для себя якобы во имя развития экономики.

     Теневая банковская система является продолжением системы частичного резервирования. Она заключается в том, что банковские услуги оказываются не индивидуальным вкладчикам, а организациям, причем выходя за рамки правил банковского дела. Экономика развивается лишь в том случае, если физические лица и организации заимствуют все больше и больше денег. И все идет прекрасно до тех пор, пока экономика сохраняет тенденцию к развитию.

     Если же какая-то мелкая компания не в состоянии выплатить задолженность, карточный домик рушится, потому что в результате действия системы частичного резервирования и теневой банковской системы сумма долгов оказывается больше, чем существует реальных денег.

     В Китае теневая банковская система порождает серьезные проблемы. Если рост китайской экономики замедлится, долги невозможно будет вернуть, и в этом случае кризис 2008 года с субстандартными ипотечными кредитами покажется сущей мелочью на фоне китайского краха.

     В 2008 году банки понизили процентные ставки настолько, что в некоторых случаях они оказались ниже нуля. В то же время банковская система напечатала фейковых денег на триллионы долларов.

     В результате вкладчики не только не досчитались своих доходов из-за снижения процентов, но и их сбережения потеряли покупательную способность из-за поступивших в обращение триллионов дополнительных долларов.

     Банкиры, породившие эту катастрофу, были спасены правительством и, кроме того, получили миллиардные бонусы, а самые большие потери в мировой истории понесли вкладчики.

     Грядущее бедствие будет намного масштабнее кризиса 2008 года, а школы тем временем по-прежнему учат школьников избегать долгов и копить деньги.

     В 1971 году мир изменился, а система образования осталась прежней.
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     Глава 18

     Подготовка к светлому будущему. Вперед, к душевному здоровью, богатству и счастью
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Почти каждое утро я придерживаюсь мудрого совета, вычитанного в книге Хэла Элрода «Магия утра». Почти каждое утро я занимаюсь йогой около 10 минут, потом 30 минут медитирую, 10 минут читаю духовную литературу и записываю в дневник свои самые сокровенные мысли.

    Этот утренний час представляет собой самую важную часть моего дня. От него зависит, как я проведу весь день и как сложится мое будущее.

    
«Стеклянный потолок»

    Работающие женщины часто говорят о «стеклянном потолке», ограничивающем карьеру. Мужчины нередко считают их менее компетентными… особенно когда речь заходит о деньгах. Слава богу, этот миф постепенно уходит в прошлое.

    У моей жены Ким нет «стеклянного потолка». Будучи предпринимателем, она чувствует себя на равных как с мужчинами, так и с женщинами. Для нее не существует лимитов заработка. Ким ничем не ограничена в своих действиях.

    Деньги и богатство не признают дискриминации. Они не знают разницы между мужчинами и женщинами, не делят людей по возрасту, образованию и расовой принадлежности. Этим занимаются сами люди. Зачастую люди проявляют дискриминацию даже по отношению к самим себе, когда наружу в них выходит Иуда и говорит: «Я никогда не стану богатым» или «Я не учился в колледже, поэтому мне не добиться успеха».

    Вот почему для меня так важна медитация. Каждое утро я подавляю в себе Иуду и ищу покоя и тишины.

    
Настоящие и фейковые «большие собаки»

    У мужчин тоже бывает «стеклянный потолок». У них он проявляется в синдроме альфа-самца. Многие исторические события совершены альфа-самцами. Они творили великие дела, но иногда причиняли миру огромный ущерб и совершали преступления против человечества.

    Порой альфа-самцов называют «большими собаками».

    Многие мужчины претендуют на то, чтобы их воспринимали как «больших собак» – грубых, самонадеянных, помпезных. Но это фейк. Такие фейковые «большие собаки» нуждаются в «маленьких собаках», чтобы на их фоне тешить свое хрупкое фейковое эго.

    Большинство финансовых катастроф в семьях, компаниях, экономике в целом являются следствием их действий, когда они пытаются изобразить из себя по-настоящему «больших собак», знающих все о деньгах.

    Всем нам известны такие фейковые знатоки.

    Возможно, вы работаете на такую «большую собаку» или живете с «маленькой собакой», которая возомнила себя большой?

    
Фейковые потолки

    Любой человек, имеющий амбициозные планы, будь то мужчина или женщина, сталкивался на своем пути со «стеклянным потолком» или «большой собакой».

    В реальной жизни мы в большинстве своем сами сооружаем над собой фейковый «стеклянный потолок» и сажаем у дверей фейковую «большую собаку», которая преграждает нам путь к счастью, или выпускаем наружу Иуду.

    Следствием этого становятся ограниченный успех, нехватка денег, несбывшиеся повышения в должности, нелюбимая работа, разлад во взаимоотношениях с близкими людьми, неверные решения, отсутствие счастья, вредные привычки, депрессия и многие другие негативные явления.

    В фейковом «стеклянном потолке» как таковом нет ничего страшного, если вы осознаете его присутствие. Но большинство идиотов даже не догадываются о наличии «стеклянного потолка» до тех пор, пока не врежутся в него. Я много раз оказывался таким идиотом.

    Но есть и хорошие новости: в том, чтобы быть идиотом, есть свои преимущества, так как у любой монеты две стороны. Оборотная сторона идиота — это гений.

    Поэтому, если вы когда-нибудь оказывались в идиотском положении, можете считать, что вы тоже гений.

    
Конец сказки

    Миллионы людей, достигнув зрелого возраста, продолжают верить в сказки. Вы знаете, что сказкой называется история, которая заканчивается словами: «…И жили они долго и счастливо».

    Проблема в том, что у всех сказок есть «стеклянный потолок». Например, принцесса Диана, красивая молодая женщина, вышла замуж за настоящего принца, будущего короля Англии. Она родила двух замечательных мальчишек – еще одного будущего короля Англии и его брата («запасного» наследника).

    Диана Фрэнсис Спенсер родилась 1 июля 1961 года. Как и многие молодые девушки, она мечтала стать сказочной принцессой, которая выйдет замуж за принца. Настоящего принца.

    К сожалению, реальная история принцессы Ди из сказки превратилась в кошмар. Ее сказочная жизнь началась в королевской карете, в которой она ехала в день своей свадьбы, а закончилась в разбитом и искореженном «мерседесе» в парижском туннеле.

    УРОК: Даже у сказок есть «стеклянный потолок».

    
Может ли ваша жизнь стать сказкой?

    Могут ли обычные люди вроде вас и меня жить в сказке? Уверен, что да. Но при одном условии.

    У нас может быть сказочная жизнь, если мы осознаем, что другая ее сторона может обернуться кошмаром.

    
Проснитесь!

    Могу вас обрадовать: кошмар — это путь к сказке. Вопрос лишь в том, готовы ли вы проснуться и пережить кошмар в состоянии бодрствования.

    
Здоровье, богатство и счастье

    Большинство из нас мечтает о здоровье, богатстве и счастье.

    Эта глава посвящена тому, как достичь оборотной стороны монеты, то есть сказочной жизни, в которой присутствует духовное здоровье, духовное богатство и духовное счастье.

    Возможно ли это?

    
Духовное здоровье

    Мой кардиолог доктор Радха Гопалан на протяжении многих лет убеждал меня начать медитировать, напоминая о том, что врачи и медицина способны дать лишь фейковое здоровье, а для настоящего нужна внутренняя духовность.

    Радха – настоящий учитель, мой друг и автор книги «Второе мнение» (Second Opinion), в которой говорится о том, какую мощь может представлять собой сочетание восточной и западной медицины. Эта книга содержит в себе важное послание для всех, кто ценит свое здоровье.

    На последней трехдневной встрече консультантов Rich Dad Радха возглавил дискуссию о том, как болезнь может привести к здоровью и духовному очищению.

    Доктор Гопалан не только кардиолог. Он занимается еще и акупунктурой. В конце концов ему удалось сломить мою твердолобость и убедить меня в том, что ради богатства я жертвую своим здоровьем и счастьем.

    Будучи личностью типа А, я люблю дело, которым занимаюсь. Для меня каждый день – это новая радость. Я ежедневно решаю сложные задачи. И каждый день несет с собой стресс, который питает меня энергией. Проблема в том, что мною руководит эго, а не дух… и это мне тоже нравится.

    Экхарт Толле пишет в своей книге «Сила момента СЕЙЧАС»:

    
Пытаешься ли ты попасть в какое-нибудь другое место, отличное от того, в котором находишься сейчас? Является ли большинство твоих действий только средствами достижения цели? Может быть, твоя наиболее полная реализация находится за ближайшим углом и ограничена короткими удовольствиями, такими как секс, еда, выпивка, наркотики или что-то еще захватывающее и возбуждающее? Всегда ли ты сфокусирован на становлении, на том, чтобы чего-то достичь и добиться, или, напротив, гоняешься за чем-нибудь новым, что тебя возбудит или доставит тебе удовольствие? Веришь ли ты в то, что когда накопишь побольше вещей, то станешь еще более реализованным, достаточно хорошим или психологически целостным? Ждешь ли ты появления на своем пути мужчины или женщины, чтобы кто-то из них придал твоей жизни хоть какой-нибудь смысл?[2]

    
Описывая людей вроде меня, Толле говорит, что они бегут от своего прошлого, потому что надеются на «спасение в будущем», хотя это лишь иллюзия.

    Толле добавляет:

    
Обычно будущее – это репликация прошлого. Некоторые поверхностные изменения возможны, но случаи реальной трансформации встречаются редко и находятся в зависимости от способности человека, получив доступ к силе момента СЕЙЧАС, стать в достаточной мере присутствующим для того, чтобы растворить прошлое.

    
До тех пор пока Радха не убедил меня «проснуться», заняться чтением книг, посвященных духовности (а не только финансам), практиковать йогу, посещать тренажерный зал, я был всего лишь «маленькой собакой», пытающейся изобразить из себя большую. Жаль потерянного времени.

    Я не осознавал, что уничтожаю свое будущее здоровье, богатство и счастье, каждый день с головой уходя в работу.

    Подобно маленькой собаке, мнящей себя большим псом, я работал все усерднее и бился головой о «стеклянный потолок», который сам же и соорудил. Я сам превращал свою сказочную жизнь, семейные отношения и бизнес в кошмар.

    На момент знакомства с Радхой я был, по меркам большинства, успешным человеком. У меня была прекрасная жена, отличная жизнь, деньги, слава, счастье и хорошее здоровье. Проблема была в том, что мне хотелось большего.

    
Чтобы изменить ситуацию, надо измениться самому

    Сегодня я посвящаю первый час каждого дня своему духовному здоровью, богатству и счастью.

    Под влиянием Радхи я начал поиск новых учителей – на этот раз духовных. На одном из семинаров я познакомился с Хэлом Элродом – молодым человеком, который чуть не погиб, попав в аварию на мотоцикле, но смог вернуться к жизни. Он подарил мне свою книгу «Магия утра» с описанием процесса, который помог ему вновь обрести жизнь, духовное здоровье, богатство и счастье.

    Прочитав книгу Хэла, я лучше понял, что пытался мне внушить Радха. Пользуясь процессом, описанным в книге, я медленно, но верно начал устранять «стеклянный потолок». Живущая во мне «маленькая собака» уже не пыталась изображать из себя большую.

    Я начал отдаляться от своего прошлого… ища спасение в будущем. Я явственно видел необходимость перемен и хотел их. Я понял, что любые изменения надо начинать с себя.

    Должен с радостью сообщить вам, что чудеса начали происходить, когда я прошел через свои кошмары, вместо того чтобы пытаться от них убежать.

    Попросту говоря, кошмары помогли мне преодолеть «стеклянный потолок».

    
Еще один духовный учитель

    Одна из книг, которые я изучал в свои магические утренние часы, носила название «Осознание». Она была посвящена пробуждению и очень понравилась мне, потому что отвечала моей духовной сущности.

    Энтони де Мелло – настоящий духовный учитель. Я никогда с ним не встречался и знаю его только по книге «Осознание». Энтони де Мелло был членом монашеского ордена иезуитов в Бомбее и внезапно скончался в 1987 году.

    Если бы он не посвятил себя религии, то наверняка мог бы стать превосходным инструктором в Корпусе морской пехоты. Его вдохновляющие и мудрые слова искренни, грубоваты и совершенно не политкорректны.

    Я сомневаюсь, что де Мелло пригласили бы в наши дни выступать перед студентами, потому что это могло бы оскорбить чувства и их, и преподавателей.

    Книга «Осознание» начинается с одной истории:

    
Как-то раз крестьянин нашел орлиное яйцо и подложил его курице-наседке. Орленок вылупился из яйца в одно время с цыплятами и вырос среди них.

    Он был уверен, что ничем не отличается от домашних кур, и вел себя так же, как они. В поисках червяков и букашек он рылся в земле, квохтал и кудахтал. Он хлопал крыльями и пару метров мог пролететь по воздуху.

    Прошло много лет; орел состарился. Однажды высоко в небе он увидел великолепную птицу. Почти не двигая мощными золотистыми крыльями, она величаво парила среди всесильных ветров.

    Старый орел замер в благоговении:

    – Кто это? – спросил он.

    – Это орел, царь птиц, – ответили ему. – Его дом – небо. А мы – куры. Наш дом – земля.

    Этот орел так и умер курицей, поскольку считал себя ею.

    
Данная история наводит меня на вопрос, который я рекомендую задать себе каждому. Кто вы: «орел», живущий среди «кур», или «орел», пытающийся быть большой «курицей»?

    
Что такое духовность?

    Де Мелло пишет:

    
Духовность предполагает бодрствование. На протяжении всей своей жизни большинство из нас беспробудно спит. Люди рождаются, живут, женятся, плодят детей, умирают – и все это во сне…

    Я хочу, чтобы с самого начала вы уяснили простую вещь: религия не обязательно связана с духовностью. Давайте пока не будем затрагивать религиозную тематику.

    
Пора проснуться

    Вот еще одна история, рассказанная де Мелло:

    
Отец стучится в комнату сына:

    – Джеймс, просыпайся!

    – Не хочу, папа! – отвечает тот.

    – Тебе пора в школу, вставай! – кричит отец.

    – Да не хочу я в школу, – отвечает Джеймс.

    – Почему?

    – По трем причинам, – говорит сын. – Во-первых, там очень скучно, во-вторых, там меня дразнят, а в-третьих, я эту школу просто ненавижу.

    – Тогда я назову три причины, по которым ты должен идти в школу. Во-первых, это твоя обязанность. Во-вторых, тебе уже сорок пять лет. А в-третьих, ты директор школы.

    Вставайте, просыпайтесь! Вы уже выросли. Вы уже достаточно взрослые, чтобы не спать. Проснитесь! Оставьте игрушки детям.

    Не верьте тому, кто говорит, что он якобы не прочь повзрослеть. Не верьте! Единственное, что нужно людям, – это чтобы починили их любимые игрушки. «Верните мне жену. Возвратите работу и потраченные деньги. Верните мне мое доброе имя и прошлые успехи». Вот что им нужно – снова завладеть своими игрушками. И больше ничего. Это подтвердит любой психолог. На самом деле люди не желают полного исцеления. Они желают лишь утешения; лечение же доставляет немало мучений.

    
Богатый папа частенько говорил: «Каждому хочется попасть в рай… но не каждый готов умереть».

    Он также говорил: «Большинству людей хочется денег. На самом деле они не хотят быть богатыми. Работать за деньги легко. На это способен каждый. Стать богатым трудно».

    Богатый папа постоянно пользовался моделью «быть – делать – иметь».

    Он говорил: «Между богатством и наличием денег есть разница. Обычно людям не хочется быть богатыми. Им хочется, чтобы у них было много денег».

    Богатый папа объяснял это так: «Мать Тереза богата, ведь ей не нужны деньги, чтобы заниматься своим делом».

    Экхарт Толле в своей книге «Новая земля» пишет:

    
Эго стремится приравнять владение к существованию: я владею – значит, существую. И чем больше имею, тем больше существую. Эго живет через сравнение. То, как тебя воспринимают другие, превращается в то, как ты воспринимаешь себя… В большинстве случаев чувство самооценки эго связано с тем богатством, которым ты владеешь в глазах окружающих. Они нужны тебе, потому что дают такое самоощущение. И если ты живешь в культурной среде, в значительной мере уравнивающей самооценку с тем, чем и в каком объеме ты владеешь, – если, конечно, ты сам не способен смотреть сквозь это коллективное заблуждение, – то всю оставшуюся жизнь ты обречен гоняться за вещами в тщетной надежде отыскать в них собственную ценность и завершенность самовосприятия.

    Как ты можешь отпустить привязанность к вещам? Даже не пытайся. Это невозможно. Привязанность к вещам уходит сама, когда ты перестаешь искать себя в них. Просто осознай эту привязанность…

    Эго отождествляется с чувством обладания, но удовлетворение от обладания является относительно мелким чувством и живет недолго. Скрытое внутри, оно остается в виде глубокой неудовлетворенности, чувства нецелостности и недостаточности. Говоря: «Я еще недостаточно имею», эго в действительности подразумевает: «Я еще не достаточен»[3].

    
Еще раз повторю урок богатого папы: «Быть богатым – это совсем не то же самое, что иметь много денег и вещей».

    
Вопрос: Что значит быть богатым?

    Ответ: Я не знаю. У каждого на этот вопрос свой ответ. Только вы можете на него ответить. Я знаю лишь одно: миллиарды людей хотят иметь больше денег и больше вещей.

    
Моим «стеклянным потолком» была жившая во мне «маленькая собака», которая хотела убежать от бытия и от осознания того, что я еще недостаточно хорош.

    Именно от нее мне надо было избавиться. К сожалению, деньги и успех не помогут в этом. Они дают только временное облегчение.

    
Магические таблетки

    В 1960-е годы по телевизору показывали рекламу, в которой звучал вопрос: «Как правильно пишется слово „облегчение"?» В качестве ответа по буквам произносилось название средства от изжоги «Р-О-Л-Э-Й-Д-С». Миллионы людей вскакивали и бежали в аптеку за «облегчением».

    Сегодня во всем мире на людей обрушивается реклама магических таблеток. Она пытается воздействовать на глубинные человеческие желания, потребности и ощущение собственной недостаточности.

    Предлагаются магические таблетки, которые помогут сбросить лишний вес, быстро разбогатеть, встретить любовь своей жизни, уволиться и никогда больше не работать, получить ученую степень.

    Мои любимые магические таблетки – те, что помогают похудеть. Я всю жизнь боролся с лишним весом, поэтому меня легко обвести вокруг пальца с помощью фотографий, показывающих человека «до» и «после», с подписью: «Я принимал эти магические таблетки и сбросил 25 килограммов без всяких диет и упражнений. Посмотрите на меня!»

    Некоторые из снимков были настолько убедительными, что я хватал свою кредитку и заказывал магические таблетки. Но до сих пор ни одна из них не сработала. Я продолжаю бороться со своим весом.

    Повторю слова де Мелло: «Они желают лишь утешения; лечение же доставляет немало мучений».

    К каждой упаковке магических таблеток должны прилагаться диета и упражнения. Лишь это позволит добиться результата, но без мучений в данном случае не обойтись.

    
Джекпот на миллиард

    Людям кажется, что избавление от страданий им дадут деньги.

    В 2018 году в новостях только и говорили о том, что джекпот в лотерее приблизился к отметке в миллиард долларов. Вскоре после этого величина джекпота быстро перевалила за миллиард.

    Почему? Потому что миллионы людей стремятся к быстрому решению финансовых проблем, а не к лечению. Им нужна быстрая дорога к богатству, но именно поэтому многие не достигают ни большого богатства, ни избавления от денежных неурядиц.

    То же самое произошло, когда все СМИ вдруг заговорили о биткойнах. Тут же миллионы людей стали вкладывать деньги в эту криптовалюту. Я тоже оказался в их числе. Я познакомился с человеком, который согласился продать мне пять биткойнов, приобретенных еще тогда, когда о них никто и не слышал. Мы ударили по рукам, и на этом все закончилось. Продавец и его адвокат загадочным образом исчезли, избавив меня от возможных сожалений о собственной глупости.

    И дело тут вовсе не в несовершенстве биткойна, а в том, что я оказался в дураках. Я принял решение о покупке только из-за того, что цены начали расти и мне не хотелось отставать от поезда. Хорошо хоть, что я хотел купить всего пять биткойнов, чтобы просто вступить в игру и чему-то научиться (и вам рекомендую поступать так же). Чтобы научиться, надо участвовать. Так же я поступал, начиная покупать золото и серебро, акции и облигации.

    Потом я приобрел менее известные народные деньги – криптовалюту под названием «эфириум». Я тоже начал с малого и постепенно освоил правила игры.

    Полагаю, что криптовалюта, будучи народными деньгами, поможет людям пробить «стеклянный потолок» правительственных денег. И тогда «маленькие собаки» смогут вцепиться в задницу большим.

    
Почему люди не просыпаются

    Де Мелло пишет, что «путь к духовности лежит через пробуждение».

    Вы сами знаете, как не хочется просыпаться по утрам. Под одеялом так тепло и уютно. Кто-то вас будит – и, кроме раздражения, вы ничего не испытываете. Вот почему мудрый учитель никогда не будит спящих. Желая приблизиться к мудрости, я не стану даже пытаться пробудить вас ото сна. Это не входит в мои планы, хоть иногда я и восклицаю: «Пробудитесь!» Моя задача – делать свое дело, вести свою музыкальную партию. Если вы сумеете воспользоваться моим трудом – отлично, не сумеете – примите мои соболезнования! Как гласит арабская пословица, «садовые розы и болотные колючки питает один и тот же дождь».

    
ПЕРЕВОД: Магические таблетки не действуют. Вам не помогут ни гуру, ни новая жена, ни новый «феррари».

    Если вы взглянете на формулу «быть – делать – иметь», то окажется, что глубинная проблема заключается в желании иметь больше.

    Вопрос: Если облегчение в виде нового «феррари», новой жены, более дорогого дома, новых туфель, одежды, большей суммы денег не действует, то как справиться со своим желанием? Как победить в себе мысль «Я еще недостаточно хорош…»?

    Ответ: Не забывайте, что слова «Я еще недостаточно хорош» принадлежат живущему в вас Иуде, вашему внутреннему саботажнику.

    
Но Иуда – это не вы.

    Вам надо прочувствовать боль, осознать ее, чтобы начать процесс лечения. Не надо пытаться облегчить боль алкоголем, наркотиками, сексом, едой, шопингом.

    Осознание боли – это тот урок, который содержится во «Втором мнении» Радхи, в «Силе момента СЕЙЧАС» и «Новой земле» Толле, в «Магии утра» Хэла Элрода и в книге Райана Холидея «Как решают проблемы сильные люди».

    Эти книги укрепляют дух, который живет в вашем сердце, и помогают одолеть Иуду, который живет в вашем сознании.

    
Вопрос: Значит, мой дух – это оборотная сторона монеты?

    Ответ: Да. У каждого из нас есть свои сильные и слабые стороны, смелость и страх, любовь и ненависть. Гений проявляется в том, чтобы не избегать, не игнорировать и не пытаться заглушить боль оборотной стороны монеты, а объединить обе стороны.

    
Когда я приходил к Радхе на очередной осмотр, жалуясь на высокое давление, лишний вес и грозящий диабет, он говорил, подталкивая меня к пробуждению:

    – В болезни лежат истоки твоего духовного здоровья.

    – В бедности лежат истоки твоего духовного богатства.

    – В печали лежат истоки твоего духовного счастья.

    
УРОК: Осознав свою боль, свои слабости, свои темные стороны и Иуду в себе, вы отыщете свою подлинную духовность.

    
Уязвимость психики учащихся

    Система образования в беде. Она испытывает серьезные проблемы. Она просвещает разум, а не дух.

    Выше я уже писал о книге Стивена Брилла «Хаос». В ней говорится о том ущербе, который наше высшее образование причиняет миру за счет появления очень умных студентов, разлагающих юридическую и финансовую систему, производящих фейковые финансовые активы и обогащающихся за счет ограбления всего остального человечества.

    В книге «Большой потенциал» Шон Эйкор, выпускник Гарвардского университета и лектор, описывает способы, методы и процессы, с помощью которых современное образование сознательно ограничивает потенциал даже самых блестящих студентов, не позволяя ему раскрыться полностью.

    Еще одна книга Грега Лукьянова и Джонатана Хайдта «Как пеленают американский разум» (The Coddling of the American Mind), опубликованная в 2018 году, рисует еще более мрачную картину современного образования.

    Лукьянов работает президентом Фонда защиты индивидуальных прав в сфере образования. Он окончил Американский университет и Стэнфордскую школу права. Его специализация – свобода слова и применение Первой поправки к Конституции в области образования.

    Хайдт работает профессором и преподает этику лидерства в Школе бизнеса Леонарда Штерна при Нью-Йоркском университете. Он защитил докторскую диссертацию по социальной психологии в Пенсильванском университете и на протяжении 16 лет преподавал в Виргинском университете.

    Книга «Как пеленают американский разум» раскрывает глубинные причины сегодняшней ненависти, злости, нетерпимости и недовольства в человеческом обществе. Например, почему люди спорят вместо того, чтобы дискутировать? Почему растет ненависть и распространяется терроризм? Почему в Америке и во всем мире происходят массовые убийства? Почему республиканцы и демократы нападают друг на друга вместо того, чтобы сотрудничать? И почему в студенческих городках вспыхивают острые разногласия, в ходе которых студенты затыкают рот ораторам, чьи слова кажутся им провокационными и угрожающими?

    Хайдт и Лукьянов констатируют: «Новым фактором сегодня стала хрупкая психика студентов».

    Свои исследования они сосредоточили на так называемом поколении интернета (по определению социального психолога Джин Твендж), то есть студентах, родившихся после 1995 года, и беспорядках, вспыхнувших в студенческих кампусах в 2014 году.

    Авторы пишут:

    
Многие студенты университетов усваивают искаженные модели мышления, и это повышает вероятность того, что их психика будет более хрупкой, легко уязвимой и подверженной тревожным расстройствам.

    
Прежде чем приступать к написанию книги, авторы опубликовали статью в журнале The Atlantic, озаглавленную «Споры, ведущие к беде: как студенты усваивают искаженное мышление». На базе этой статьи родилась книга «Как пеленают американский разум». Происходящие процессы описываются в ней следующим образом:

    
В этой статье мы говорили о том, что многие учителя, родители, педагоги детских садов, профессора и администрация университетов непроизвольно привили целому поколению учащихся привычки, свойственные людям с тревожной и депрессивной психикой…

    Такие модели мышления причиняют непосредственный вред ментальному здоровью учащихся и мешают их интеллектуальному развитию, а иногда и развитию тех, кто их окружает. В некоторых учебных заведениях процветает культура защитной самоцензуры, отчасти в качестве реакции на критику и насмешки из-за любой мелочи со стороны других учащихся. Мы называем такую модель поведения виндиктивной защитой и считаем, что она препятствует участию всех учащихся в открытых дискуссиях, где могли бы отрабатываться важные навыки критического мышления и гражданского несогласия.

    
Вопрос: Что это значит?

    Ответ: В процессе развития технологий и массового образования насилие, ненависть и противостояние будут, по всей видимости, нарастать.

    
Сегодня преподаватели и учащиеся требуют безопасности. Но, хотя физическая безопасность важна, концепция безопасности толкуется шире, предусматривая и безопасность учащихся от воздействия идей, которые могут внести смятение в их умы. Другими словами, речь идет об эмоциональной безопасности. А это означает конец свободе слова.

    Но хуже всего то, что учащиеся ощущают идеи как фактор угрозы, и эта новая культура позволяет им прибегать к ответным действиям, атаковать и даже совершать насилие по отношению к тем, кто вызывает у них неприятные эмоции.

    Вот почему нарастает волна насилия. Со свободой слова покончено. Настоящее образование умирает.

    «Как пеленают американский разум» – важная книга, особенно если у вас есть дети школьного возраста или если вы работаете с представителями поколения интернета (родившимися после 1995 года). Мои друзья, служащие в армии, замечают разительные отличия между поколением миллениалов и поколением интернета.

    Авторы Хайдт и Лукьянов констатируют, что из-за поколения интернета испортили свою репутацию и миллениалы, которых начали воспринимать как ненадежных и агрессивных людей. Проблема в том, что поколение интернета и нынешние учителя заражают все поколения вокруг себя по всему миру.

    
Вопрос: Как же подготовиться к жизни в новом мире?

    Ответ: Книга «Как пеленают американский разум» предлагает много решений, одно из которых позаимствовано у Нассима Талеба, автора книги «Черный лебедь», ставшей бестселлером в 2007 году и финансовой библией для многих профессиональных инвесторов.

    
Талеб – статистик, биржевой трейдер, большой эрудит и профессор, преподающий управление рисками в Нью-Йоркском университете. Он пишет, что многие инвесторы неправильно относятся к риску. В сложных системах и сообществах невозможно предвидеть, что произойдет в будущем, однако мы упорно пытаемся рассчитать степень риска, основываясь на прошлом опыте. И это открывает дверь для «черных лебедей» – неожиданных событий, к которым мы не готовы.

    
     «ЧЕРНЫЙ ЛЕБЕДЬ» – непредсказуемое, роковое событие, чаще всего имеющее разрушительные последствия глобального масштаба.

    

    Вот почему Джим Рикардс уверен, что представители академической элиты, в частности бывший председатель Федерального резерва Бен Бернанке, неправы. Рикардс и Номи Принс – настоящие инсайдеры, не относящиеся к академической элите, – считают, что, вводя политику количественного смягчения и печатая все больше и больше денег, мы ослабляем собственное будущее, а не усиливаем его.

    Бернанке – профессор, посвятивший свою жизнь изучению Великой депрессии. В 2008 году он сделал то, что, по его мнению, Федеральный резерв обязан был сделать в 1929 году, – напечатать больше денег. Бернанке двигался вперед, уставившись в зеркало заднего вида. Как говорится, все генералы готовятся к прошлой войне.

    В 2008-м Бернанке вел войну 1929 года.

    «Как пеленают американский разум» и вышедшая в 2012 году книга Нассима Талеба «Антихрупкость» придерживаются позиции, что в школе учащихся не готовят к будущим «черным лебедям», а необратимо разрушают будущее этих людей, делая их более уязвимыми.

    Талеб предлагает делить людей на три типа:

    1. Есть люди хрупкие, как китайский фарфор. Они легко ломаются и не способны восстановиться самостоятельно. Поэтому к ним надо относиться с осторожностью.

    2. Другие люди обладают упругостью, как стаканы из пластика. Они способны пережить сильные удары жизни. Родители обычно дают маленьким детям пластиковую посуду. Проблема лишь в том, что «пластиковые стаканы» ничему не учатся в результате падений или неосторожного обращения. Поэтому они не могут развиваться и становиться сильнее.

    3. Некоторым людям свойственна антихрупкость. Им необходимы стрессы, вызовы, тяжелые испытания, чтобы учиться, адаптироваться и развиваться.

    
ОЧЕНЬ ВАЖНО: устойчивые системы слабеют и становятся уязвимыми и менее эффективными, если не подвергаются испытаниям. Например, наши мышцы от бездействия слабеют, а кости становятся ломкими, так как люди относятся к антихрупким системам.

    Если человек провел месяц в кровати, его мышцы атрофируются, потому что без нагрузки комплексные системы ослабевают.

    Когда невротически настроенные родители и школьные учителя всеми силами стараются оградить учащихся от реальной жизни, они только причиняют вред как самим школьникам, так и будущему мира.

    Вдобавок ко всему хрупкие личности проявляют склонность к насилию, защищая свое право жить в стороне от реального мира.

    
Свеча и костер

    Многим людям свойственны устойчивость и сила. Но у сильных и устойчивых личностей тоже есть проблемы. Они менее обучаемы, медленнее развиваются и отстают от мира, устремленного в будущее.

    Напоследок я познакомлю вас с древней мудростью, которую авторы книги «Как пеленают американский разум» приводят в начале первой главы, озаглавленной «Неправда о хрупкости»:

    
     Когда Небо хочет возложить на человека большую ответственность, оно всячески испытывает его ум страданиями, а сухожилия и кости – тяжкой работой. Оно ставит препятствия на пути его свершений, чтобы пробудить разум, укрепить дух и научить тому, в чем он еще не силен.

     Мэн-цзы, IV век до н. э.

    

    Только так люди становятся «орлами».

    Именно это старался внушить мне Радха, когда говорил:

    – В болезни лежат истоки твоего духовного здоровья.

    – В бедности лежат истоки твоего духовного богатства.

    – В печали лежат истоки твоего духовного счастья.

    
Куры обладают устойчивостью. Они выживают, но при этом ничему не учатся. Они живут на птичьем дворе и едят то, чем их накормит фермер. Они позволяют фермеру продавать их яйца, содержать в неволе их цыплят и использовать их в качестве пищи.

    Орлы обладают антихрупкостью. Им нравятся непредсказуемость ветров, трудности во вскармливании потомства, свобода полета.

    Я предлагаю вам несколько вопросов:

    Кто вы: «орел» или «курица»?

    Кого воспитывают наши школы: «орлов» или «кур»?

    Кого школа сделала из вас?

    
Только вы способны ответить на эти вопросы.

    Из следующей главы вы узнаете о том, как научиться парить подобно «орлам», живя в мире, которым правят «куры».

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Я прочитал книгу доктора Гопалана «Второе мнение» о медицинских философиях Востока и Запада. Оба подхода положительно сказываются на состоянии нашего здоровья и самочувствия. Как можно эффективно распространить эту информацию среди широких масс, которые не знакомы с данной темой?

     Моника Б., США

     Ответ: Все мы некомпетентны в какой-то области. Никто не способен знать все. Мы способствуем просвещению, делясь с окружающими тем, что прочитали или узнали в жизни. Я рекомендую книгу доктора Гопалана, так как он хорошо знаком как с восточной, так и с западной медициной.

     Я советую вам прочитать ее. Это поможет распространению знаний.

     
Вопрос: Почему вы считаете, что медицинские знания доктора Гопалана и его общая философия не относятся к мейнстриму современных учений о здоровье?

     Дипак Дж., Индия

     Ответ: Гопалан говорит: «В наши дни забота о здоровье – это забота о благосостоянии. Подлинная забота о здоровье не нуждается в деньгах». Хорошее здоровье обойдется значительно дешевле, если люди будут следовать рекомендациям Гопалана и сосредоточатся на здоровье, а не на медицине».

     
Вопрос: Можно ли при наличии достаточной практики научиться контролировать своего внутреннего Иуду (как вы его называете)?

     Артуро С., Мексика

     Ответ: Нет. Иуда не подвержен контролю. Чтобы уменьшить его влияние на себя, надо внимательно прислушиваться к тому, что он говорит. Как только Иуда поймет, что вы следите за его словами, его влияние пойдет на спад.
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     Глава 19

     Как парить вместе с «орлами»… в мире, где правят «куры». Возьмите свою жизнь под контроль
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Предупреждение: эта глава может оскорбить чувства тех, кто идентифицирует себя с курами.

    Как предостерегают Грег Лукьянов и Джонатан Хайдт в своей книге «Как пеленают американский разум», эта часть книги может стать спусковым механизмом для психики тех, кто хрупок, словно китайский фарфор. Если вы из таких людей, вам лучше пропустить данную главу.

    Для тех, кто считает себя «орлом» и обладает такими качествами, как устойчивость и антихрупкость, последняя глава может оказаться именно тем, что вы искали.

    
Уроки для «орлов»

    В 1972 году я встретил на своем пути вьетнамку, которая торговала золотом. Это была маленькая женщина с красными от постоянного жевания бетеля зубами. Она стала одним из моих самых лучших учителей. Я часто о ней вспоминаю.

    Отчетливо помню, как в тот день я летел над вражескими позициями, разглядывая разбитую и сгоревшую военную технику, как приземлился на площадку, показавшуюся мне достаточно прочной, как шел через крошечную деревню, улыбаясь и махая рукой местным жителям, которые торговали фруктами, овощами, утками и курами. Жители таращились на меня, удивляясь тому, что невооруженные американские морские пехотинцы, которых каким-то образом занесло на вражескую территорию, спрашивают дорогу к золотым приискам.

    В тот день я понял, что полет за линию фронта за золотом был глупостью. Это была авантюра. Сегодня же я вижу, что поиски золота были одной из самых умных вещей, которые я сделал в жизни.

    Вьетнамская женщина стала моим учителем, потому что отказалась дать мне скидку на золото. Она хотела получить спотовую цену — ту, которая сложилась в тот день на мировых рынках золота.

    В то время я понятия не имел, что такое спотовая цена. У меня за плечами был колледж, но она знала больше меня о золоте и о мире настоящих денег.

    Я думал о своих папах – богатом и бедном. Я думал о том, что мы, американцы, считающиеся образованной нацией, многого не знаем о деньгах. Почему мы ничего не знаем о золоте? Почему мы остаемся высокообразованными, но бедными людьми?

    Эта вьетнамка изменила мое будущее.

    Сегодня мой финансовый фундамент строится на золоте и серебре – божьих деньгах, а не на рукотворных фейковых бумажных купюрах и фейковых бумажных активах.

    
Стабильные деньги, стабильный мир?

    Я часто вспоминаю ту вьетнамку. Интересно, каким мог бы быть наш мир, если бы в школе учили тому, что ей было известно о реальном мире денег. Напрашивается вопрос: «Если бы у людей были стабильные деньги, стал бы мир более стабильным? Могла бы пропасть между богатыми, бедными и представителями среднего класса не расширяться, а сокращаться? Был бы этот мир более справедливым?»

    
Что такое духовность?

    Энтони де Мелло писал в своей книге «Осознание»:

    Духовность предполагает бодрствование. На протяжении всей своей жизни большинство из нас беспробудно спит. Люди рождаются, живут, женятся, плодят детей, умирают – и все это во сне.

    Отказываясь продавать мне золото со скидкой, вьетнамка на самом деле говорила мне: «Проснись, проснись, проснись».

    В очередной раз взгляните на графики – и вы увидите, какие уроки я усвоил, когда проснулся.
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Открытие моей первой золотой шахты

    В 1990-е годы я, вдохновленный этой вьетнамской женщиной, начал поиски собственного золотого прииска. В конце концов мы с партнерами обнаружили одно из самых крупных золотых месторождений в Китае и произвели размещение его акций на фондовой бирже в Торонто.

    Но как только месторождение начало приносить существенный доход, китайское правительство забрало его у нас.

    Де Мелло сказал бы по этому поводу, что я проснулся в реальном мире денег и власти.

    В книге «Путь к руинам» Джеймс Рикардс пишет:

    Член палаты представителей Пол Райан протащил в закон «О бюджете» поправку, расширяющую право голоса Китая в МВФ. Впоследствии это способствовало полноценному членству Китая в эксклюзивном клубе стран, управляющих мировой монетарной системой.

    Этот триумф китайских властей надо рассматривать в связке с маниакальным стремлением Китая с 2006 года приобретать золото, что может быть понято как вступительный взнос в данный эксклюзивный клуб. В публичных выступлениях политики США и других крупных стран пренебрежительно отзываются о золоте. Тем не менее они накапливают его на тот черный день, когда доверие к бумажным деньгам исчезнет. США хранят более восьми тысяч тонн золота, еврозона – более десяти тысяч тонн, а МВФ – почти три тысячи тонн. Китай, втихомолку скупивший четыре тысячи тонн золота и продолжающий его скупать, обеспечил себе место за столом наравне с другими странами, обладающими золотом и специальными правами заимствования.

    
УРОК: У кого есть золото, тот и устанавливает правила. Это один из уроков, которые преподала мне вьетнамская женщина. Если бы не она, я бы не начал медленно, но верно приобретать реальное золото и серебро и строить тот самый реальный финансовый фундамент, на котором строится наше с Ким богатство.

    Если бы не эта вьетнамская торговка золотом, мой фундамент мог состоять из фейковых денег, фейковых бумажных активов и быть не прочнее карточного домика.

    В декабре 2017 года Дэвид Стокман, директор Административно-бюджетного управления при президенте Рейгане, разослал следующее предупреждение:

    В самом начале эпохального поворота… буквально отовсюду доносятся известия о потерях, что прямо противоречит плану Федеральной резервной системы по сокращению дефицита и подрывает все основы нашего казино.

    
Близок ли конец?

    Обратите внимание на следующую статью:

    
Barron’s, 15 ноября 2018 года

    «Возможно, мы находимся в глобальном кредитном пузыре», – заявляет один из отцов – основателей индустрии хедж-фондов

    Как заявил сегодня Пол Тюдор Джонс II, основатель хедж-фонда Tudor Investment Corp. и один из первопроходцев этой отрасли на Гринвичском экономическом форуме в Коннектикуте, «мы, возможно, находимся в глобальном кредитном и долговом пузыре». Соотношение общей суммы долгов в мире и глобального ВВП достигло максимума всех времен.

    Не знаю, надо ли срочно искать выход из ситуации, но мы живем в очень тревожное время, когда постоянно растущая задолженность превышает имеющиеся экономические возможности.

    С момента проведения конференции ООН 1944 го да по монетарным и финансовым вопросам в Бреттон-Вудсе уровень задолженности, по его словам, «нарастал благодаря круговой поруке экономического доверия, создавшегося между центральными банками, которые координировали свою деятельность друг с другом. Эта ситуация сохранялась и во время финансового кризиса, но в настоящее время фундамент дал трещину.

    
Настоящие учителя

    Дэвид Стокман и Пол Тюдор Джонс – настоящие учителя. Их можно назвать «орлами», которые видят всю подноготную глобального денежного станка.

    То же самое можно сказать о Номи Принс и Джеймсе Рикардсе. От них мы слышали похожие предостережения.

    Подобно героине «Волшебника Изумрудного города» Элли, они повстречались с волшебником и теперь знают, что он на самом деле никакой не волшебник.

    Вьетнамская женщина тоже могла обозревать весь мир из своего крошечного золотого мирка. Именно поэтому она была настоящим учителем. Еще раз взгляните на конус обучения.
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Вьетнамка находилась на высшем уровне. Она занималась реальным делом – продавала золото от имени владельцев золотого прииска.

    Джеймс Рикардс в своей книге «Золотой запас» подтверждает вывод Стивена Брила о том, что высшее образование начало промывать мозги самым умным и способным студентам уже в 1970 году. Рикардс констатирует, что в 1970-е годы лучшие учебные заведения начали среди студентов кампанию против золота, внушая им, что «золотой стандарт – это варварский реликт прошлого», как говорил Джон Мейнард Кейнс.

    В наши дни большинство финансовых экспертов – это фейковые учителя. Они выступают с нападками на золото, но очень мало знают о том, что такое настоящие деньги. Все свои знания о золоте они получили в бизнес-школах от фейковых учителей.

    Большинство сегодняшних финансовых экспертов – не «орлы», а «попугаи», бездумно повторяющие слова, которые внушила им академическая элита, и даже не осмеливающиеся в них сомневаться. Это касается большинства финансовых консультантов, биржевых брокеров, управляющих пенсионными фондами. Именно поэтому ваши пенсии в опасности. Все беды от «попугаев», а не от «орлов».

    
Вам тоже промыли мозги?

    Большинство финансовых экспертов твердят, что «золото – варварский пережиток прошлого», поскольку им промыли мозги. Они повторяют то, что их учили говорить. Вот почему так мало людей владеют настоящим золотом.

    Вам тоже промыли мозги насчет золота? Вы верите в то, что надо копить деньги и вкладывать их на долгосрочной основе в диверсифицированный портфель, состоящий из акций, облигаций, паев инвестиционных фондов и ETF?

    В этой связи хотелось бы привести слова де Мелло:

    
Есть ряд интересных исследований, касающихся промывания мозгов. В них демонстрируется, как люди воспринимают или распространяют идеи, которые принадлежат не им, а кому-то другому. Самое смешное, что они готовы умереть за чужие идеи. Разве это не странно? Первый признак, свидетельствующий о том, что вы подверглись промыванию мозгов и чужие идеи проникли в ваш разум, можно заметить в тот момент, когда кто-то начинает их критиковать. Вы ощущаете потрясение, у вас появляется эмоциональная реакция. Это верный признак (пусть и не стопроцентный) того, что вам промыли мозги. Вы уже готовы умереть за идею, которая никогда не была вашей. Террористы и святые (так называемые) воспринимают идеи целиком и готовы отдать за них жизнь. Трудно услышать другое мнение, особенно когда у вас уже сложилось эмоциональное отношение к этой идее.

    
Я проснулся

    Я проснулся во Вьетнаме, когда понял, что подвергся промыванию мозгов. Я успел проснуться до того, как убил маленького мальчика. Проснулся и понял, что мы воюем не против коммунизма. Мы воюем за нефть.

    Я проснулся, осознав, что мне промыли мозги. Я забыл о том, что моя профессиональная подготовка в Академии торгового флота касалась нефти и что я по профессии судовой офицер танкера. На занятиях по мировой экономике в Кингс-Пойнт нас учили, что Соединенные Штаты не могут допустить того, что Китай получит доступ к вьетнамской нефти. Но я забыл обо всем этом. Я поступил на службу в Корпус морской пехоты и пошел в летную школу, чтобы защищать Америку от коммунизма.

    Мы воевали во Вьетнаме за нефть. Мы до сих пор за нее воюем. Начиная с 1914 года все войны велись за нефть.

    Сегодня мы воюем в Ираке, Иране, Сирии, Йемене и Афганистане. Вот почему в это ввязалась и Россия.

    Соединенные Штаты воюют на стороне Саудовской Аравии против ее заклятого врага Ирана.

    За какие деньги, по-вашему, террористы приобретают оружие? Они продают нефть.

    «Куры» могут стать «орлами», только если проснутся. Я проснулся во Вьетнаме.

    
Как орлы учатся летать

    ШАГ 1-й. Пробуждение

    Когда дело касается денег, то у всех нас промыты мозги. Промывание мозгов означает, что вы воспринимаете идеи, которые не являются вашими. После этого вы готовы сражаться и даже умирать за них. Я был готов умереть за Америку. Я проснулся, когда осознал, что мы убиваем других людей за нефть. Так продолжается и сегодня.

    Люди с промытыми мозгами приходят в недоумение, когда слышат от меня:

    
Тот, кто копит деньги, оказывается в проигрыше.

    Ваш дом – это не актив.

    Богатые не работают ради денег.

    Богатые используют долги вместо денег.

    Богатые не платят налоги… на законном основании.

    
Люди недоумевают. Некоторые даже негодуют. Они реагируют эмоционально, потому что им промыли мозги. Такие эмоции появляются у них из-за того, что мои идеи противоречат их хрупким убеждениям.

    «Орлам» это известно, а «курам» нет. «Куры» защищают свои права платить налоги, копить деньги и вкладывать их в хорошо диверсифицированные портфели, состоящие из акций, облигаций, паев взаимных фондов и ETF, даже если это грозит потерей денег.

    И я снова повторю слова де Мелло:

    
Первый признак, свидетельствующий о том, что вы подверглись промыванию мозгов и чужие идеи проникли в ваш разум, можно заметить в тот момент, когда кто-то начинает их критиковать. Вы ощущаете потрясение, у вас появляется эмоциональная реакция… Вы уже готовы умереть за идею, которая никогда не была вашей.

    
Вы просыпаетесь, когда понимаете, что ваши сбережения, ваш дом, пенсионные накопления – это активы богатых людей.

    Я не убеждаю вас в том, что не надо покупать дом, экономить или инвестировать деньги в фондовые рынки. На самом деле я даже советую делать все это людям, не имеющим финансового образования и цепляющимся за свои убеждения. Все эти мантры хороши для обычных людей, которые не желают тратить время и деньги на свое финансовое образование.

    Могу только сказать: «Проснитесь». Если в ответ вы начнете реагировать эмоционально и защищать чужие идеи, значит, вам промыли мозги.

    
Сторона, на которой обитают «орлы»

    Проявляя эмоции и принимая оборонительную позицию, вы перестаете учиться и теряете возможность видеть другую сторону монеты, ту, на которой обитают «орлы».

    
ШАГ 2-й. «Орлы» учат своих детей денежной науке, а «куры» нет.

    Откуда, по-вашему, Джаред Кушнер узнал о налогах, кредитах и бесконечной доходности и почему об этом не знают репортеры?

    Может, Джаред учился всем премудростям о долгах, налогах, недвижимости и бесконечной доходности в школе? Или все же от своего отца? А откуда Дональд Трамп почерпнул знания о долгах, налогах, недвижимости и бесконечной доходности: из школы или от отца?

    Кто дал мне знания о долгах, налогах, недвижимости и бесконечной доходности? Может быть, мой бедный папа?

    Образование чрезвычайно важно, но мы должны задать себе вопрос: «Какое образование?»

    Когда мне было девять лет и я попал в один класс с детьми из богатых семей, мне стало понятно, что их учили совсем не тому, чему учили меня. Многие из них постигали науку денег дома, от своих отцов.

    Вот почему мой богатый папа начал после уроков учить своего сына и меня умению обращаться с деньгами.

    Богатый папа часто говорил: «Большинство семейных состояний проходят три стадии. Первое поколение зарабатывает состояние, второе – наслаждается им, а третье – теряет».

    Именно поэтому он учил своего сына и меня реальному бизнесу. Богатый папа не хотел, чтобы его состояние исчезло в третьем поколении.

    В книге «Путь к руинам» Джеймс Рикардс рассказывает о встрече с одной красивой женщиной в Италии, в семье которой богатство передается из поколения в поколение уже на протяжении 900 лет. Если вы знакомы с итальянской историей, то знаете, что такое почти невозможно.

    Когда он поинтересовался, как им удавалось накапливать и передавать состояние из поколения в поколение на протяжении такого долгого времени, она ответила: «Мы вкладывали деньги в долговечные вещи».

    На вопрос, что относится к таким долговечным вещам, последовал ответ: «Недвижимость, золото и произведения искусства, достойные музеев».

    Она ни слова не сказала о наличных деньгах, акциях, облигациях, паях инвестиционных фондов и ETF.

    Это еще одна причина, побудившая нас с Ким разрабатывать игру CASHFLOW®, писать книги и учить людей. Мы хотим, чтобы они учились друг у друга и чтобы родители учили своих детей. Только так создаются семейные династии, в которых люди на протяжении многих поколений могут приумножать свои богатства и передавать их своим наследникам.

    «Орлы» верят в то, что богатства можно передать последующим поколениям. Это называется капитализмом.

    «Куры» верят в то, что можно доверить свое богатство правительству, чтобы оно перераспределило его между всеми. Это называется социализмом и коммунизмом.

    
ШАГ 3-й. «Орлы» совершают ошибки и учатся на них, а «куры» нет

    «Куры» ничему не учатся, потому что слишком трусливы, чтобы совершать ошибки, а уж если совершили, то делают вид, что ничего подобного не было.

    Нассим Талеб пишет, что «куры» выносливы, сильны, жизнеспособны, но не умеют учиться, меняться и развиваться. Они не учатся и не растут, поскольку школа промыла им мозги и сформировала убеждение, что ошибки совершают только глупые люди.

    Школа всячески удерживает учащихся от ошибок, вместо того чтобы научить их извлекать из них уроки. Система образования воспитывает в них хрупкость и заставляет нападать на всех, кто с ними не согласен или задевает их чувства. Вот почему на свете больше «кур», чем «орлов».

    
ШАГ 4-й. «Орлы» не стесняются обращаться за подсказками

    В школе просьба о помощи приравнивается к подсказкам и списыванию.

    «Куры» сильны и выносливы. Поэтому они не обращаются за помощью. Они работают в поте лица, но не хотят учиться и расти. Они не станут «орлами».

    «Орлы» просят о помощи. Они работают в команде и нанимают специалистов. Все профессиональные спортсмены имеют тренеров. У любителей их нет.

    Деньги – это игра. Школа учит играть в эту игру, находясь в квадрантах Р и С.

    
Как представители квадрантов Р и С играют в денежные игры
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Успех достигается в одиночку

    
В книге «Большой потенциал» Шон Эйкор описывает современные методы обучения, которые не дают учащимся полностью раскрыть свои возможности. Лучшие из студентов станут высокооплачиваемыми представителями квадранта С, например врачами или юристами. Для них просить кого-то о помощи – это признак слабости.

    Специалисты из квадранта С платят налоги по самым высоким ставкам. «Куры» играют в денежные игры в одиночку.

    
Как представители квадрантов Б и И играют в денежные игры
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Денежные игры – командный вид спорта

    
Новозеландская команда по регби – самая сильная в мире, хотя представляет одну из самых маленьких стран – Новую Зеландию.

    В «Большом потенциале» Шон Эйкор пишет, что работа в команде повышает потенциал каждого из участников.

    Каждый предприниматель знает, что самое сложное в бизнесе – договариваться с людьми: клиентами, подчиненными, специалистами, правительственными бюрократами. Вот почему командные виды спорта развивают в людях важные качества и позволяют полностью раскрыть свой потенциал. Бизнес и инвестирование – это командные виды спорта.

    Если в школе вы прибегнете к командной тактике при написании контрольной работы, вас обвинят в списывании.

    «Орлы» играют в денежные игры в команде на стороне Б и И квадранта денежного потока. «Куры» играют в эти игры на стороне Р и С.

    
Денежные игры – это прежде всего склад ума

    Работающие в квадрантах Р и С – отъявленные индивидуалисты. Их девиз: «Если хочешь, чтобы было сделано хорошо, сделай сам».

    Представители квадрантов Б и И работают в команде. Минимальный набор команды для «орлов» – это бухгалтер, финансист и юрист.

    Аккуратный бухгалтер обходится команде в квадрантах Б и И дешевле всего, но вклад, который он вносит в общее дело, бесценен. Команды Б и И не могут работать без точных данных.

    Большинство предпринимателей из квадранта С сами ведут бухгалтерию или поручают это супруге. А иногда этим вообще никто не занимается. Вот почему большинство работающих в квадранте С водятся с «курами».

    Когда мы с Ким только начинали свою деятельность, первым, кого мы наняли, была бухгалтер Бетти. Мы взяли ее, потому что у нас не было денег. Бетти была настоящим учителем. Если бы не она, сегодня мы не были бы свободны в финансовом отношении.

    «Куры» говорят: «Найму бухгалтера, когда будут деньги». Именно поэтому они всегда остаются «курами».

    
Женитьба и деньги

    Супружество – это тоже командный вид спорта.

    В некоторых семьях супруги ведут денежные дела отдельно друг от друга, в иных они деловые партнеры. В нашей семье фирму возглавляет Ким. Кто входит в вашу команду?

    
ШАГ 5-й. «Орлы» вкладывают деньги в дело, которое любят. «Куры» поступают так, как им говорят.

    А говорят им одно и то же: «Хорошо учись, усердно работай, плати налоги, экономь и вкладывай деньги на долгосрочной основе в фондовый рынок». Де Мелло сказал бы по этому поводу: «Они спят с промытыми мозгами».

    Большинство «кур» верят в то, что если заниматься любимым делом, то деньги придут сами. Вся проблема в том, что 70 процентов «кур» ненавидят свою работу.

    «Орлы» приобретают активы, которые им нравятся. Ниже финансовый отчет демонстрирует разницу.
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Бизнес и недвижимость – самые рискованные из активов, потому что они обладают наименьшей ликвидностью. Если инвестор допустит ошибку, эти активы потянут его за собой вниз. Вот почему занятия бизнесом и недвижимостью требуют основательного финансового образования – и работы в команде.

    Бумажные и товарно-сырьевые активы вроде золота и серебра обладают высокой ликвидностью. В случае ошибки инвестор может быстро их продать.

    
Секрет моего успеха

    Если в моих успехах есть какой-то секрет, то это любовь. Я люблю предпринимательство. Люблю организовывать бизнес. Люблю недвижимость. Мне нравится пользоваться кредитами и сводить налоги к минимуму. А еще я люблю золото, серебро и нефть.

    «Орлы» любят свои активы, а «куры» – нет.

    
ШАГ 6-й. «Орлы» добиваются бесконечной прибыльности. Они инвестируют деньги других людей. Эти другие люди и есть «куры».

    Бесконечной прибыльности можно добиться во всех четырех категориях активов.

    С бумажными активами это сделать легче всего, но только не в том случае, когда вы бездумно доверяете свои деньги «финансовым экспертам».

    Вот самый простой пример:

    
Я покупаю 100 акций по доллару за штуку. Мои расходы составляют 100 долларов.

    Стоимость акции поднимается до 10 долларов.

    Я продаю 10 акций по 10 долларов за штуку и возвращаю свои 100 долларов.

    Оставшиеся 90 акций генерируют бесконечную прибыльность, то есть создают деньги из ничего. В эту операцию вкладываются не деньги, а ум.

    
Сила рычага

    Еще большей отдачи от акций можно добиться с помощью опционов. Однако должен предостеречь вас от вкладывания денег в опционы без предварительного прохождения соответствующих семинаров.

    При покупке бумажных активов с помощью опционов, при использовании кредитов в бизнесе и недвижимости создается эффект рычага. Соблюдайте осторожность и помните: чем длиннее плечо рычага, тем выше риск. Выигрыши могут быть очень большими, но и потери тоже.

    Если вы не готовы тратить деньги на обучение и практику, то вам лучше оставаться «маленькими цыплятами».

    
Что говорит ваш внутренний голос

    Прочитайте пять высказываний и прислушайтесь, не отзывается ли ваш внутренний голос на какое-то из них:

    
«Я не могу себе этого позволить».

    «Это глупо».

    «Деньги меня не интересуют».

    «Я никогда не разбогатею».

    «Я недостаточно умен для этого».

    
Не забывайте, что в голове у вас живет Иуда. Он наносит удар в спину. Из своего опыта я знаю, что слишком многие люди прислушиваются к его голосу.

    Ваш дух живет в сердце. Его среда обитания – это тишина и безмолвие.

    Если вы слышите голос Иуды, сделайте глубокий вдох и осмотритесь вокруг. Посмотрите на деревья, ручей, цветы. Помолчите и дайте своему духу возможность говорить за вас.

    
Прочие секреты

    Ключи к полному раскрытию потенциала – это любовь, образование и опыт. Если вы любите активы, которыми занимаетесь, учитесь, совершаете ошибки, практикуетесь и извлекаете уроки, то уже в скором времени обнаружите возможности для вложения денег с бесконечной доходностью.

    Нам с Ким нравится быть предпринимателями. Мы любим недвижимость, золото и серебро. Еще я, в отличие от Ким, люблю нефть, потому что это главное из того, что я изучал в академии.

    
Акции против реальных вещей

    Если я вложу 100 тысяч долларов в бумажные активы, скажем в акции Standard Oil – компании, на которую я одно время работал, – то получу 0 долларов в виде налоговых вычетов. Если же я инвестирую 100 тысяч в разработку нефтяного месторождения в США, то немедленно получу от государства налоговые льготы в размере примерно 40 процентов.

    Это значит, что, вложив 100 тысяч долларов, я заплачу примерно на 40 тысяч меньше налогов.

    Можно представить себе эту ситуацию иначе: экономия на налогах, которой я добиваюсь на нефти, позволяет компенсировать налоги, которые я должен заплатить с доходов от продажи своих книг (скажем, тоже в размере 40 тысяч). В результате получается, что я как будто избавляюсь от этих налогов.
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Как следствие, я имею так называемый фантомный доход в размере 40 тысяч. Он невидим, потому что является результатом неуплаты налогов.

    УРОК: Для квадрантов Б и И предусмотрены схожие налоговые льготы, но в разных странах они могут отличаться. Лучшее, что может придумать «орел», – это иметь умных финансистов и юристов.

    У «кур» нет бухгалтеров, финансистов и юристов.

    Важно подчеркнуть, что каждому необходимо проконсультироваться с грамотным финансистом, прежде чем совершать инвестиции, предусматривающие налоговые вычеты.

    УРОК: Значительная часть Налогового кодекса США рассказывает не о необходимости платить налоги, а о том, как сделать их меньше. Правительство создает налоговые стимулы для инвесторов, делая их, таким образом, своими партнерами.

    Для цивилизации нужна энергия. Без энергии, добываемой из полезных ископаемых и возобновляемых источников, цивилизацию ожидает коллапс. Соединенным Штатам требуется нефть. Много нефти. Если бы не было налоговых стимулов, цены на бензин взлетели бы до небес и вместо цивилизации возник бы хаос.
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УРОК: Орлы тратят деньги с целью повышения доходов, то есть на образование (курсы и семинары) и профессиональные консультации бухгалтеров, финансистов и юристов.

    Хотите узнать самую хорошую новость? Правительство предоставляет налоговые льготы тем, кто тратит деньги, чтобы делать деньги.

    УРОК: Куры, которые трудятся в поте лица и всеми силами стараются сократить расходы, чтобы сэкономить деньги, платят самые высокие налоги и получают самые маленькие налоговые вычеты от правительства.
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УРОК: «Куры» тратят деньги безвозвратно.

    
     СПАСИБО

     Я благодарен Тому Уилрайту – автору книги «Богатство без налогов» и консультанту компании Rich Dad по налоговым и финансовым вопросам. Том преподает налоговую науку очень грамотно и без излишних сложностей.

    

    Почему «куры» в проигрыше

    «Куры» поступают так, как им говорят, и несут свои деньги «финансовым экспертам» в лице всевозможных консультантов и менеджеров фондов, которые инвестируют от их имени. Проблема в том, что «куры» ничему не учатся ни тогда, когда эксперты оказываются в выигрыше, ни тогда, когда эксперты проигрывают их деньги.

    
Как «орлы» учатся летать

    В 1978 году я вошел в клуб лучших продавцов компании Xerox. Я достиг своей цели. Я научился преодолевать собственную робость и боязнь отказа. Хотя эти качества так и остались во мне, я научился продавать. Это главное умение, которым должен обладать предприниматель.

    В 1978 году я объявил, что ухожу из компании Xerox, чтобы начать собственный бизнес, и поблагодарил всех за четыре года настоящей учебы.

    Вместе с одним другом, который тоже работал со мной в Xerox, мы прямо напротив нашего бывшего офиса в деловом центре Гонолулу открыли фирму, выпускавшую первые нейлоновые бумажники на липучках для серферов.

    Потом из Кореи в Нью-Йорк прибыла первая поставка из 100 тысяч бумажников. Теперь их надо было как-то продать. Мы с другом были рады и в то же время напуганы. На кону стояло слишком многое.

    Когда я увольнялся, секретарша Элейн улыбнулась и сказала:

    – У тебя все равно ничего не получится… ты еще вернешься.

    За время своей работы Элейн видела не одного такого скороспелого бизнесмена вроде меня, которые через некоторое время возвращались на Xerox. Один из моих начальников в отделе продаж тоже относился к их числу.

    Мы с моим другом, с которым я до сих пор нахожусь в прекрасных отношениях, добились успеха, превосходящего самые смелые ожидания. Непромокаемые бумажники стали международным хитом. О нас писали журналы для бегунов и серферов и даже Playboy. Деньги текли рекой. Исполнилась наша американская мечта. Мы были миллионерами.

    А потом произошел крах. Мы все потеряли. Мне понадобилось около восьми лет, чтобы выплатить деньги своим инвесторам, в том числе собственному отцу – моему бедному папе.

    Это была самая настоящая учеба.

    Покидая Xerox, я сказал Элейн:

    – Может, ничего и не получится, но я никогда не вернусь.

    И я не вернулся. У меня бывали и победы, и поражения. И так будет всегда, каких бы высот я ни достиг.

    Это как раз то качество, которое Нассим Талеб называет «антихрупкостью». Нашему телу нужно преодолевать трудности и стрессы, чтобы оставаться сильным. То же самое можно сказать и о человеческом духе, который живет в наших сердцах.

    Именно так учатся летать «орлы».

    Все мы «орлы». У всех есть крылья. У каждого есть душа от Бога, которая поможет научиться летать.

    Вопрос лишь в том, хватит ли смелости.

    
Несколько мудрых мыслей в придачу

    Как-то раз я прочитал у Марка Твена: «Сначала Бог создал идиотов – просто для практики. Потом он создал школьных наставников».

    Кто же наши школьные наставники, если речь идет о финансовых вопросах: мудрые волхвы или слепые мыши?

    Богатый папа частенько говорил:

    
Потратить деньги может и дурак. Для этого не требуются ни особые таланты, ни образование. Умные люди нужны для того, чтобы делать деньги, сохранять их и, что самое главное, держать подальше от дураков.

    Я вспоминаю изречение Марка Твена и в который уже раз задаю себе вопрос: «Уж не поэтому ли у нас в школах нет финансового образования?» Я знаю ответ на него. А что вы думаете?

    
От Альберта Эйнштейна…

    «Образование – это то, что остается после того, как вы забудете все, что учили в школе».

    Поскольку люди не получают практически никаких знаний о деньгах, как тут можно что-то забыть?

    Эйнштейн также говорил: «Воображение более важно, чем знания».

    Богатый папа был с ним согласен, но добавлял: «Воображение более важно, чем знания. Но ведь Эйнштейн не говорит, что знания не важны. Они очень важны, потому что знания подкрепляют человеческое воображение».

    Богатый папа также говорил: «У каждого могут быть идеи на миллион долларов. Но без финансовых знаний идеи останутся идеями, надежды – надеждами, а мечты – мечтами.

    Хуже всего то, что без финансовых знаний только в воображении остаются многие идеи, которые могли бы изменить мир, изобретения, которые могли бы спасать жизни, изделия, которые могли бы принести мир вместо войны.

    Без знаний любая информация бесполезна. Без знаний люди каждый день проходят мимо миллионов долларов.

    Знания способны претворить воображение в реальность, а идеи – в деньги».

    Информацию вообще можно использовать только в сочетании со знаниями. Без них она не имеет смысла. Информация без финансового образования не может быть преобразована в богатство.

    Бакминстер Фуллер писал:

    
Задумайтесь о том, на что вы способны как индивидуум. Вы можете сказать: «Что я могу? Я всего лишь маленький человек».

    А я скажу, что вы можете. Я уже говорил, что на самом деле мы проходим финальное испытание, что у нас есть определенная функция во Вселенной. Мы живем здесь для сбора локальной информации, решения локальных проблем ради целостности вечной и возобновляемой Вселенной.

    Вся суть – в целостности. В невидимом мире не может быть видимой эстетики. В невидимом мире – этом огромном компьютере, в котором мы живем, – единственной эстетикой является целостность.

    
Я благодарен своему другу Рэндольфу Крафту, живущему на Гавайях, за то, что в 1981 году он вытащил меня в Керквуд, возле озера Тахо в Калифорнии, на конференцию «Будущее бизнеса», в которой участвовал доктор Фуллер. Рэндольф убедил меня в том, что мне обязательно надо туда поехать.

    В то время мне было до боли скучно слушать Фуллера. Заседания на конференции длились с раннего утра до позднего вечера. Я постоянно засыпал. И снова Рэндольф все пять дней не давал мне покоя, убеждая, что надо слушать, а не спать, как в школе, где я продремал большую часть всей учебы.

    Расталкивать меня Рэндольфу помогало то обстоятельство, что он входил в съемочную группу конференции. В результате мне приходилось бодрствовать и прислушиваться к тому, что говорят на конференции, которая стала самым важным из когда-либо посещенных мною мероприятий и изменила мою жизнь.

    А когда Баки Фуллер заговорил об информационной эре как о невидимом мире, которому необходима целостность, я окончательно проснулся.

    В тот период жизни мне отчаянно не везло. У меня не ладились дела ни в бизнесе, ни в жизни. Слова Фуллера разбудили меня, заставили по-новому посмотреть на свою жизнь и определить, в каких именно областях она лишилась целостности. Их список оказался длинным. В 1981 году я осознал, что испытываю разлад во многих сферах жизни, и приступил к «генеральной уборке».

    На том первом семинаре, а также в ходе двух последующих встреч с Фуллером я все время слышал от него: «Целостность – это самый главный фактор общего успеха».

    Я до сих пор помню его слова о целостности:

    «Задумайтесь о том, на что вы способны как индивидуум. Вы можете сказать: „Что я могу? Я всего лишь маленький человек“.

    А я скажу, что вы можете. Я уже говорил, что на самом деле мы проходим финальное испытание, что у нас есть определенная функция во Вселенной. Мы живем здесь для сбора локальной информации, решения локальных проблем ради целостности вечной и возобновляемой Вселенной».

    Фуллер умер 1 июля 1983 года, примерно через месяц после нашей последней встречи.

    Эта новость застала меня за рулем, когда я ехал по шоссе Н-1 в Гонолулу. Я свернул на обочину и заплакал. Мне казалось, что он будет жить всегда, помогая человечеству выбраться из той грязи, в которой оно оказалось. Но он умер. У меня в голове звучали его слова: «Что я могу? Я всего лишь маленький человек».

    Спустя несколько месяцев я прочитал книгу Фуллера «Усмешка гигантов».

    Читая ее, я вспоминал уроки, полученные в детстве от богатого папы и бедного папы, свое крушение во Вьетнаме, маленькую вьетнамскую женщину, которая отказалась дать мне скидку на золото… а потом возвращение на Гавайи, где обнаружил, что мой бедный папа лишился работы, потому что выступил против самого коррумпированного правительства штата в США. Я перебирал в голове разные точки зрения. Мой бедный папа хотел, чтобы я закончил университет со степенью магистра, а богатый папа рекомендовал пройти курсы, посвященные кредитам и налогам.

    В 1983 году я был еще совсем молодым парнем, но уже знал, что мне предстоит делать. В то время мой бизнес имел отношение к рок-н-роллу. Это было интересное занятие, но не мое жизненное призвание. Поэтому я уступил свою долю в бизнесе партнерам. Я ничего не просил взамен. Этот период моей жизни закончился.

    Фуллер часто говорил, что студента надо освободить и дать ему возможность учиться.

    В 1983 году я впервые приступил к настоящей учебе и остался пожизненным студентом. В первый раз я ощутил собственную целостность. Ею была пронизана и моя учеба. Я уже не был фейковым учеником, а учился по-настоящему.

    В 1984 году, когда я уже готов был покинуть Гавайи, мне встретилась самая красивая женщина в моей жизни. Мы поговорили с ней о нашем жизненном предназначении и влюбились друг в друга.

    Хотя у меня не было ни работы, ни денег, ни будущего, мы с Ким взялись за руки и бросились в омут с головой. Мы переехали с Гавайев в Калифорнию. Некоторое время нам негде было жить. Нам встречались и плохие, и хорошие люди, мы переживали взлеты и падения, но никогда не оглядывались назад. Мы с Ким едины. У нас общая жизненная миссия и цель. Чем труднее была жизнь, тем устойчивее и сильнее мы становились. Нас ничто не могло остановить.

    Мы и тогда, и сейчас помним слова Фуллера: «Целостность – это самый главный фактор общего успеха». Сегодня мы понимаем, что они приобретают новый смысл в невидимую эру – в сегодняшнем мире невидимых технологий, невидимых изменений и невидимых денег.

    Напоследок я приведу мудрые слова Баки Фуллера, которые помогали нам с Ким двигаться вперед по жизни, когда у нас не было работы, а зачастую и денег:

    
Если бы жизнь и смерть нашей планеты и всего человечества зависели от того, каков я и что я делаю…

    Каким я хотел бы стать?

    Чем я стал бы заниматься?

    
     ВАШИ ВОПРОСЫ И ОТВЕТЫ РОБЕРТА

     Вопрос: Надо ли беспокоиться по поводу возможной подделки золота и серебра?

     Шон Т., Канада

     Ответ: Необходимо осознавать, что подделки встречаются, поэтому стоит иметь дело только с теми продавцами золота и серебра, которые имеют хорошую репутацию.

     
Вопрос: Бывают ли такие периоды, когда не стоит вкладывать деньги в золото?

     Александра Б., США

     Ответ: Да. Когда вас одолевает жадность.

     
Вопрос: Я всегда скептически относился к инвестированию в золото и серебро из страха, что правительство может их конфисковать. Считаете ли вы возможным такой сценарий в 2019 году?

     Лю С., Китай

     Ответ: Все возможно. Я сомневаюсь, что американское правительство может конфисковать наше золото. Однако никто не может знать наверняка. Вот почему у меня наготове всегда есть план Б.

     
Вопрос: Что, по вашему мнению, мог бы сказать вам сегодня доктор Фуллер, глядя на ваши успехи и игру CASHFLOW®, которая предназначена для того, чтобы научить людей инвестированию?

     Иру Л., Аргентина

     Ответ: Думаю, он был бы больше рад тому, что я прочитал его книгу «Усмешка гигантов» и воспользовался ею в качестве руководства к действию.
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     Несколько мыслей в заключение
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Сегодня образование приобретает большее значение, чем когда-либо. Оно обладает колоссальной силой.

    Я хотел бы задать вопрос: «Кто служит вам примером при выборе учителей? Три мудрых волхва… или три слепые мыши?»

    Все мы «орлы». У всех есть крылья и душа от Бога, которая поможет научиться летать.

    Нам предоставлена свобода выбора. Вопрос лишь в том, хватит ли смелости.

    
     Спасибо за то, что прочитали эту книгу.

     Роберт Кийосаки
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    Об авторе
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Роберт Кийосаки, известный прежде всего как автор книги «Богатый папа, бедный папа» – книги № 1 в сфере личных финансов, – сумел изменить представления и мысли о деньгах у миллионов людей во всем мире. Он предприниматель, просветитель и инвестор, который верит в то, что миру требуется больше предпринимателей, создающих рабочие места.

   Взгляды Роберта на деньги и инвестиции зачастую противоречат общепринятым представлениям, и он завоевал себе международную репутацию человека, который прямо и смело излагает свои мысли, не признает авторитетов и страстно выступает за финансовое просвещение населения.

   Роберт и Ким Кийосаки – основатели компании Rich Dad, занимающейся вопросами финансового образования, и создатели настольной игры CASHFLOW®. В 2014 году компания выпустила электронную версию этой игры для мобильных телефонов, позволяющую играть онлайн.

   Роберта считают провидцем, обладающим к тому же даром упрощать сложные концепции, относящиеся к деньгам, инвестированию, финансам и экономике. Он делится с нами историями своего путешествия к финансовой свободе, которые находят отклик у читателей любого возраста и происхождения. Основные принципы Роберта, такие как «Ваш дом не является активом», «Основная цель инвестирования – создание денежного потока», «Тот, кто копит деньги, оказывается в проигрыше», навлекали на него острую критику и насмешки. Однако на протяжении последних двадцати лет его взгляды на мир экономики неоднократно подтверждались, благодаря чему он заслужил репутацию провидца.

   Суть взглядов Роберта сводится к тому, что старые рекомендации – хорошо учиться, найти себе высокооплачиваемую работу, копить деньги, не связываться с долгами, инвестировать на долгосрочной основе в диверсифицированные активы – сильно устарели в условиях нынешней информационной эры. Философия компании Rich Dad противоречит сложившемуся статус-кво. Уроки Роберта Кийосаки вдохновляют людей на получение финансового образования и активное инвестирование ради улучшения собственного будущего.

   Роберта, который является автором 25 книг, в том числе международного бестселлера «Богатый папа, бедный папа», охотно приглашают на телевидение. Он был гостем программ таких телеканалов, как CNN, BBC, Fox News, Al Jazeera, GBTV и PBS. У него брали интервью Ларри Кинг и Опра Уинфри, а также следующие печатные издания и телепрограммы: People, Investors Business Daily, Sydney Morning Herald, The Doctors, Straits Times, Bloomberg, NPR, USA Today и многие другие. Книги Роберта на протяжении двух десятилетий входят в число мировых бестселлеров. Он продолжает учить и вдохновлять слушателей по всему миру.

   
Для получения дополнительных сведений посетите сайт RichDad.com.
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   Примечания

  

  


    1

   

   Канал обмена валюты на золото для иностранцев через казначейство США.

  

    2

   

   Перевод Н. Лаврентьева.

  

    3

   

   Перевод Н. Лаврентьева.
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