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Я с детства приносила окружающим удачу. А может, везение.

   Но сама поняла это не сразу. Да и мне от этой суперспособности не было никакого толка.

   В первом классе я дружила с яркой девочкой-принцессой. Она именно так себя ставила, что все знали — она не такая, как все, ей дозволено быть над. А все остальные её подданные.

   Причин так вести себя у неё не было. Троечница. Семья была обычной, состояла из трёх поколений женщин.

   Сейчас, рассматривая фотографии, вижу не слишком красивую девочку, с оттопыренными ушами и неровными зубами, зато с надменным выражением лица.

   Не помню, как зародилась наша дружба, в первом классе всё происходит спонтанно. Но из твёрдой троечницы моя подруга стала почти отличницей к третьему классу. Изменившийся статус, взросление — и она решила, что дружба со мной её, такую умную, позорит. И мы расстались. Не слишком хорошо, обе высказали друг другу много гадостей.

   Потом были другие подруги, которые после нашего общения что-нибудь улучшали в своей жизни, после чего мы расставались.

   Моя первая учительница, перед тем, как мы ушли в среднюю школу, посмотрела на меня грустными глазами и сказала: "Ты будешь приносить счастье другим, но сама его не найдёшь, пока не поймёшь…" Тут её окликнула завуч, Е.И. фразу не закончила и ушла. Больше мы на эту тему не говорили, а потом всё забылось.

   Читаю иногда истории о школьных годах — настоящая жесть. И оскорбляли, и унижали, и травили всем классом.

   У меня этого не было. Класс был весёлый, легкий в общении. Постоянных друзей у меня не было. Скорее, приятельские отношения со всеми. Меня это устраивало. Сегодня с одним поговоришь о космосе, завтра с другой о моде, с третьим о политике. Такие разносторонние интересы.

   Говорят, что человек счастлив, когда с радостью утром идёт на работу, а вечером с радостью домой. В этом смысле школа была временем счастья.

   Утром я рано вставала и бежала в школу. Чуть позже вставала мама. И если я задерживалась, попадала в поток нравоучений. Поэтому я радостно бежала в школу.

   После школы я радостно бежала домой. Нужно было полностью использовать ту половину дня, когда все на работе. Выучить уроки, связать обновку, подшить одежду.

   Мама приходила с работы поздно вечером, отчим еще позже.

   Есть выражение, что у стервозных жён мужья богаче. Я в это верю. Потому что отчим, чтобы не нарываться на нравоучения матери, брал дополнительную работу вечерами. Иногда по выходным. Появлялся дома только поесть и поспать.

   В те редкие выходные, что он был дома, выслушивал долгие нотации о том, какой он бесполезный. Я удивлялась, как он это выдерживает. Почему не сбежал ещё. Вероятно, он не знал другой жизни и считал это нормой.

   Учителя говорили, что мне не хватает собранности, могла бы стать круглой отличницей. Но я не понимала, зачем.

   Отчим умер, когда я была в десятом классе. И мать сказала, что я пойду работать, она не может меня содержать ещё четыре года, пока я чему-нибудь не научусь.

   Это предисловие.

   И снова про мою способность. Я не особо верила в свою способность приносить удачу. Но, как оказалось, мои одноклассники в неё верили. Уже после школы, я встретила одну из своих приятельниц, она под рюмку чая рассказывала мне смешные истории из школьной жизни. Оказывается, они разыгрывали право сидеть со мной на экзаменах, покупали друг у друга очередь, когда кому-то срочно нужна была хорошая оценка.

   На экзамене по литературе (ЕГЭ еще не было) писали сочинение, со мной рядом сидел мальчик, который мне нравился. Ему грозила тройка в аттестате, он получил «четвёрку». У меня по литературе всегда было «отлично». На этом экзамене тоже получила «четвёрку». Из-за того, что сочинения были похожи.
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    Глава 2 История первая, в которой я убедилась в том, что приносить удачу не совсем хорошо
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После школы одноклассники помчались поступать в ВУЗы. Класс наш сильный, «троечников» практически не было (только у меня, по физкультуре), двенадцать отличников, класс прогремел в местных новостях, учителя получили какие-то награды.

   А я снова оказалась «вне потока». С мамой я была согласна — нужно идти работать, её зарплаты медсестры явно на двоих не хватит.

   Кем могла пойти работать девочка восемнадцати лет без образования? Градообразующая фабрика к этому времени благополучно скончалась, на её месте выросло множество магазинчиков.

   Рядом с домом открылся салон красоты. Вернее, он назывался так. На самом деле обычная парикмахерская. А ещё там открыли условно-бесплатные курсы маникюра. Условно-бесплатные потому, что за расходники нужно было заплатить, а учёба бесплатно. Я устроилась работать уборщицей и заодно ходила на курсы.

   К моему удивлению, мама одобрила мой выбор. Сказала, что даже если не буду работать, для себя полезно.

   Отучившись на курсах, я начала свою первую профессиональную деятельность.

   Что сказать… В этой работе мне нравилось всё, кроме клиентов и начальства. Это, кстати, цитата, но не помню, откуда.

   Вначале салон не пользовался особой популярностью. Владельцам было на это наплевать, они просто сдавали в аренду мастерам места, а как они сработают, арендодателей не касалось.

   Но постепенно поток клиентов увеличился и салон стал известным.

   Я только начала работать по своей новой специальности. Работы было много, женщины записывались за неделю. Появились деньги и исчезло свободное время.

   К сожалению, радость длилась недолго. Владельцы салона решили взять в свои руки бизнес, который так хорошо раскрутили арендаторы.

   У парикмахерской появилась заведующая, кассир, администратор. Самым опытным мастерам предложили работать на окладе, остальным — идти искать другое место. Я опытным мастером не была, поэтому осталась без работы. Опытные тоже не захотели оставаться, у них были свои клиенты, которые ушли вместе с ними.

   Это было моё первое место работы. И я действительно очень хотела, чтобы салон работал и клиентов стало много. Это был мой первый эксперимент — я вкладывала свою любовь во всё, что делала. И когда подметала волосы после стрижки, и когда рисовала ноготки. И при этом смотрела как бы со стороны, что получается?

   Как я и сказала, процесс создания красоты мне нравился. Не нравились клиентки, которые смотрели на меня как на обслуживающий персонал. Но это уже мои тараканы.

   Как и сказала моя первая учительница, счастья мне расцвет салона не принёс и я начала искать другую работу.

   Забегая вперёд, скажу, что салон просуществовал ещё год. Поток старых клиентов постепенно иссяк, новые почему-то шли редко. Владельцы давали дорогую рекламу, придумывали разные акции, бесплатные стрижки, но в результате обанкротились и помещение продали с торгов.
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    Глава 3 История вторая. Цветочный рай
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К нам в гости приехала тётя, мамина сестра. У неё всегда было много идей, но воплощать их должны

   другие. На это раз она предложила мне работу.

   — Натали, моя подруга открыла цветочный магазин. Называется «Цветочный рай». Ей нужны флористы.

   — Я же в этом ничего не понимаю. Разве что три гвоздики смогу целлофаном обмотать.

   — Не переживай. Там все такие. У неё директор флорист. Проводит для сотрудников мастер-классы.

   На работу меня приняли. Два месяца я была стажёром, потом допустили к составлению букетов.

   Что сказать. Пока была стажёром, проверяла свои способности на букетах.

   Возьму два-три букета, повосторгаюсь их красотой. Запишу в блокнотик дату, количество времени восторга. И графа с датой продажи. Для проверки записывала соседние букеты.

   Попадание оказалось стопроцентным. Букеты моего восхищения покупались или сразу, или на следующий день, если я проводила эксперимент после работы.

   Почему-то на композициях, которые составляла я, этот принцип не работал. Их хвалили, использовали в оформлении торжеств, но продавались они с той же вероятностью, что и остальные, недолюбленные букеты.

   Наученная историей с салоном красоты, я не распыляла восторг на весь магазин, а действовала точечно. Нет денег на зарплату — нужно организовать поступление, захожу в зал, поглажу самые дорогие товары (кроме цветов торговали декором, статуэтками, креслами), которые превратились в предмет интерьера магазина — к вечеру игрушка продаётся, а сотрудникам выплачивается зарплата.

   А я записываю в блокнотик соотношение силы воздействие и скорости продажи.

   Мои эксперименты не остались незамеченными. Девушки-продавцы отметили, что стоит мне остановиться у какого-нибудь товара, через час-другой его покупают.

   Да… девочки оказались наблюдательнее, чем руководство. То и дело ко мне подходили коллеги и просили посмотреть композицию. Работа была сдельная, чем больше накрутишь и продашь изделий, тем больше зарплата.

   И я снова увлеклась. Мне нравилась творческая работа, нравилось творить красоту… Вот только красота не хотела твориться. И снова моя зарплата оказалась самой маленькой.

   Владелица магазина была обеспокоена. С одной стороны выручка резко выросла, доходы опережали бурную инфляцию, появились крупные клиенты. С другой стороны выросла зарплата персонала, которая съедала большую часть прибыли.

   Решение было трудным, но необходимым. Ещё пара месяцев такого ударного труда — и магазин можно закрывать.

   На следующий день был издан приказ. Отменить сдельную зарплату, сотрудникам установит оклады. Стажёра Наталью З. уволить, как не прошедшую испытательный срок.

   Да … Хороший был магазин… Я до сих пор с благодарностью вспоминаю девочек — флористов, которые бесплатно делились со мной секретами создания красоты. И дизайнерский букет я могу сделать на любой случай, хоть на свадьбу, хоть на развод…

   А на месте цветочного магазина сейчас находится мебельный салон.
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    Глава 4 История третья. Туфли, ведущие к счастью
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Мои эксперименты не ограничивались работой. Я проанализировала нашу с мамой жизнь и поняла, что ей не хватает моей любви. Я всю жизнь старалась спрятаться от её «воспитательных скандалов». Вот потому ей не хватало удачи по жизни. На работе ей доставались самые невыгодные участки, когда задерживали зарплату, она получала её в последнюю очередь.

   Пока у меня случился перерыв в работе, я потихоньку стала посылать ей «волны любви». В то время я ещё не была знакома с базовыми знаниями экстрасенсов, поэтому называла то, что делала своими словами. Так, как это ощущала.

   Результат — мама стала более спокойной, перестала скандалить по каждому поводу. И как-то вечером, когда мы листали газету бесплатных объявлений, с поиском мне работы, я увидела объявление, требовался массажист.

   — Мама, ты же говорила, вам в училище преподавали массаж? Может, попробуешь?

   Мы позвонили. Выяснилось, что нужен профессионал для медицинского массажа. После недельных переговоров маме оплатили курсы повышения квалификации, в долг, и она перешла на работу в медицинский центр. Этот центр существует до сих пор, мама сделала в нём карьеру и наши проблемы с финансами со временем исчезли.

   Но это отступление от темы.

   Следующим местом работы стал магазин обуви. Итальянской обуви. Требовались высокие, красивые продавщицы. Ростом я подходила. Насчет красоты… Директор меня принял сразу, сказал выходить на работу завтра. Но ещё была бухгалтер. Людмила Никифоровна. Как она рассказывала мне после, была категорически против моей кандидатуры.

   — Приходит девушка, с чёрными когтями на руках, вокруг глаз чёрные тени, на шее ошейник. Разве можно это в торговый зал выпускать?

   Насчет внешности — была пора экспериментов. Насмотревшись разных фильмов, типа «Семейки Адамс» и «Эльвира — повелительница тьмы», придумала соответствующий маникюр, сплела крючком чокер (то, что назвали ошейником). Ну и соответственная боевая раскраска. А директору понравилось. Не то, чтобы совсем понравилось — не было больше претенденток. А продавец нужен был срочно.

   Как мне рассказали после коллеги — предыдущую девушку уволили после забавной истории. Магазин торговал очень дорогой итальянской обувью. Учредители сами ездили на фабрики в Италию и привозили супермодные бренды.

   Как-то, уже перед закрытием магазина, к ним пришла женщина, довольно бедно одетая, в платочке, руки грубые, под ногтями грязь. Она даже не дошла до полок, её встретила консультант и сказала, что тут продаётся дорогая обувь, ей следует пройти в другой магазин.

   На следующий день девушку уволили без отработки и без компенсации. Оказывается, эта женщина была матерью одного из учредителей. Она приехала из загородного дома (язык не поворачивается назвать его дачей), где сажала любимые розы. И по пути заехала в бутик, который расхваливал сын, и в котором не была ни разу. Сначала досталось сыну, потом продавцу.

   Таким образом, благодаря цепочке разных событий, у меня появилась новая работа.

   У немцев есть поговорка — всякое начало трудно. Пришлось заучивать названия брендов и почти учить итальянский язык. И выслушивать рекомендации, как разговаривать с потенциальными покупателями.

   Вторым продавцом смены была Лена. Она оказалась профессиональной моделью. С соответствующей внешностью — ноги от ушей, талию можно обхватить двумя пальцами. Плюс каблуки пятнадцать сантиметров, при росте 182. Смотрелась эффектно. На вопрос, почему модель работает в магазине, пусть даже бутике, ответила, что на показы бывают редко, в основном летом, тогда она берёт отпуск.

   Месяц я обживалась, привыкала к новой терминологии и любовалась на туфли мечты. Но, если честно, обувь была очень красивая, но непрактичная. Так, ходить по паркету. Или выйти из машины и зайти во дворец.

   Цена на туфли мечты была такая, что продажа одной пары в день считалась достижением. Я продавали две-три пары. Вернее, мы с Леной.

   Неприятность произошла после первой инвентаризации. Считаем, пересчитываем, обувь на месте, а по сумме недостача. Администратор наша белеет, краснеет, кричит, что все заплатим. Директору говорить боится, к бухгалтеру подойти вообще страшно.

   А у меня с детства мышление математическое. Если проблема какая возникнет, перед глазами ряды цифр. И тут я тоже сразу поняла, что такого быть просто не может, если обувь вся на месте, то по сумме недостачи быть не должно. Попросила документы посмотреть. На меня так глянули, словно я свинью в зал занесла.

   — Да смотри, самая умная нашлась!

   И мне буквально швырнули документы.

   Что сказать. Ничего страшного не было. Обычная арифметическая ошибка. Очень хитро спрятанная.

   Администратор спасибо за находку не сказала, но история получилась с продолжением.

   На следующий день меня вызвала Людмила Никифоровна. Ей рассказали о вчерашней истории. Она задала мне несколько вопросов, потом сказала:

   — Наташа, иди работать ко мне, помощником бухгалтера. Я тебя подучу, а потом ты курсы закончишь. У тебя талант. Моя бывшая помощница смотрела в документы и ничего не понимала, а ты с первого раза ошибки нашла.

   Я немного подумала — и согласилась. Всё-таки работать с людьми мне никогда не нравилось.
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    Глава 5 Продолжение
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Поначалу мне пришлось параллельно с работой продавцом осваивать бухучёт. Не скажу, что прямо всё сразу получалось, долго не могла понять зачем план счетов, с накладными подружилась. Их приходилось проверять вручную, даже крупные поставщики редко применяли компьютер.

   Потом приняли ещё одну продавщицу, и я полностью перешла в бухгалтерию.

   Наш директор бы очень разносторонним человеком, со множеством интересов. Кроме обувного магазина он занимался торговлей продуктами, открывал, потом закрывал ресторан, брался за грузовые перевозки. И всё приносило прибыль. Людмила Никифоровна каждый раз хваталась за голову и пила сердечные капли, когда он приходил утром в офис и озвучивал очередную идею.

   О своих способностях я ему сказала почти сразу. И он поверил. И даже просил выйти торговый зал, когда торговля затихала.

   Он верил во всё. Ходил в церковь, говорил после этого у него дела лучше идут. Его жена увлекалась картами Таро и приходила к нам, рассказывала, как ими пользоваться. Его любовница увлекалась феншуем и приходила в магазин, занималась дизайном интерьера, расставляла предметы декора так, чтобы поток покупателей не иссякал. И — вишенка на торте — любовник жены, экстрасенс супер-какой-то категории, приходил чистить от негатива помещения.

   Не знаю, что из этого помогало, но дела шли неплохо. Без резких скачков, но с прибылью.

   Экстрасенс, кстати, и объяснил мне, что я делаю. К этому времени у меня лежала стопка из шести общих тетрадей с наблюдениями. Я записывала каждое воздействие и результат. Анализировала. Результат анализа был довольно грустным. Экстрасенс Григорий, выслушав мою историю, сказал:

   — Ничего мистического нет. Ты работаешь на Анахате. Это чакра такая в груди…

   — Знаю я про чакры, изучила уже.

   — Да, только ты расходуешь её энергию, чтобы напитать неодушевленные предметы. Что получается? Ты поделилась энергией с сапогом. Он стал привлекательным для покупателя. Покупатель принес домой, надел, получил свой заряд счастья и любви, может даже эту любовь нашёл. А ты осталась обесточенная. Пока восстановишься. Для твоей жизни энергии не осталось. Поэтому тебя и увольняли в первую очередь.

   — Но здесь меня не уволили.

   — Если бы не перешла работать бухгалтером, уволили. Сейчас ты отдаёшь любовь накладным, ведомостям, книге доходов?

   — Конечно, нет.

   — Вот и ответ.

   — А почему в школе, там я делилась с одноклассниками, не с вещам?

   — То же самое. Ты не получала ответ. Они пользовались, но не благодарили тебя. Для них это тоже плохо. Каждый за это расплатился чем-нибудь — деньгами, здоровьем, любовью. В мире должно быть равновесие. Ты его нарушаешь.

   — И что мне делать?

   — Думай. Наблюдай. Учись. Ты выбрала правильную профессию. Будешь хранителем баланса.
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Следующие три года были трудными, но интересными.

   Никифоровна учила меня практическому учёту, одновременно я поступила на заочное экономическое, там была голая теория. Без привязки к практике. Зато за два года получила диплом. Институт славился свободными взглядами на учёбу и экзамены. Хоть за день сдай все экзамены и зачёты — и получай диплом. Только плати. В стране как раз была неразбериха с образованием. В мединституте учились бухгалтеры. А в академии физкультуры зубные техники.

   Как-то встретила учителя математики своей школы. Он презрительно скривился и произнёс: «Заочное обучение это как заочное питание».

   Я не согласна с его мнением. Всё зависит от человека. Встречала коллег с очным высшим университетским образованием, которые так и не поняли, что такое дебет-кредит. Но они нашли себя в других сферах.

   Мама тоже выучилась, на управленца, в мединституте. Получила повышение в своём медцентре, должность администратора. Наконец-то её командный характер нашёл применение. Навела армейский порядок, потому и работает центр до сих пор, тогда как его соратники давно закрылись.

   За эти три года произошло много событий. Наш увлечённый директор начинал ещё несколько видов бизнеса. Оптовая торговля электротоварами, продуктами, открывал ресторан, а потом сдавал его в аренду, открывал парикмахерскую, потом её продавали.

   Практики мы с Никифоровной получили столько, что никакое образование не сравнится с ней. Например, приходит директор и говорит:

   — Покупаем ресторан, срочно мне приготовить график документооборота и бизнес-план.

   Мы ночь читаем инструкции и учебники по бухучету в общественном питании и на следующий день распечатываем требуемые документы.

   Когда я пришла в магазин, компьютера ещё не было, но я несколько раз говорила директору, что мы не сможем такой объём работ делать вручную. Директор согласовал с остальными учредителями, и у нас появилось это чудо техники.

   О том, как мы намучились со струйным принтером и нам одобрили покупку лазерного можно написать отдельную историю.

   Бухгалтерскую программу (ту, что включается за одну секунду, ага) мы с Никифоровной изучали неделю и радостно сдали первый баланс.

   В общем, как только я перестала «приносить удачу» другим, моя жизнь наладилась. Время от времени, по просьбе директора, я шаманила на товары. Но за это он мне платил отдельно и равновесие не нарушалось.

   Кроме директора у этого бизнеса были ещё два учредителя. Они не вникали в дела, только получали ежемесячно дивиденды. Редко появлялись — люди находились при власти, очень серьёзные.

   Но настал момент, когда доходы фирмы выросли, и им показалось, что денежный поток их обходит. Заподозрили директора в сокрытии части доходов. Директора сместили, весь бизнес был сдан в аренду.

   Директор не растерялся, а открыл новое дело, пригласил к себе нас с Никифоровной. Так как магазин практически развалился — весь бизнес держался на харизме и идеях нашего директора — мы ушли к нему.
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Следующим бизнесом был дом быта. Наш директор снова взял в компаньоны двух друзей, наступая на те же грабли. Они совместно выкупили здание старенького дома быта — и у нас началось веселье. У нас. Я имею в виду бухгалтерию.

   Услуги оказывали самые разные — от массажистов до прачечной. А нам пришлось оформлять документацию на всё это великолепие. Для каждого вида деятельности свои требования, разные налоги, лицензии, бланки строгой отчетности и кассовые аппараты.

   Как и раньше, убыточный дом быта через полгода стал приносить прибыль.

   Учредители потирали руки и мечтали о золотом дожде. Сами они не работали — были при власти, организатором снова стал наш директор.

   Через два года доходы выросли настолько, что директор решил сделать ремонт. Это было его последним решением. Его соратники-учредители не захотели тратить свои дивиденды на сомнительное дело. Волевым решением они сместили нашего руководителя с должности и поставили своего. Наш директор не сильно расстроился, решил пойти «во власть», где и находится до сих пор.

   На следующий день мы приходим на работу, а в кабинете директора другой человек.

   Следующий руководитель сидел в кабинете, играл в компьютерные игры, иногда приходила его жена и смотрела фильмы. Мы узнали об этом в следующем месяце, когда телефонная станция прислала заоблачный счёт на оплату интернета.

   После него сменилось еще пять директоров. Последний решил «оптимизировать» расходы, сократил уборщицу, секретаря и одного бухгалтера. Никифоровна решила, что это будет она, быстренько открыла бухгалтерскую фирму и помахала всем рукой. Мне сказала тоже бежать при первой возможности.

   Мне нравился коллектив, здесь работали и мои бывшие коллеги по парикмахерской, и девочки из цветочного магазина, я считала их второй семьёй. Я видела, что владельцы ведут дело к развалу, поэтому потихоньку готовила отступление.

   В этот день владельцы, как обычно, сидели с директором и обсуждали, где взять деньги. Они сократили всех, кого могли. Решили сдать работникам помещения в аренду, пусть сами крутятся, ищут клиентов. Раз будут только арендаторы, бухгалтеру можно платить в два раза меньше. Когда я возмутилась — главного бухгалтера сократили, секретаря, уборщицу, осталась только я, теперь ещё и без зарплаты — один из владельцев ехидно сказал:

   — Вам и так делать нечего, Наталья Михайловна!

   После этих слов я собралась и ушла домой, потому что внутри меня проснулся зверь. Я готова была сжечь этого человека, не было таких пыток, которых я ему не пожелала.

   Пришла домой, успокоилась. Попила водички с валерьянкой. Мама посмеялась над моими переживаниями.

   Ночью меня разбудил телефонный звонок. Звонил сторож нашего дома быта. Он что-то кричал, я поняла только, что там пожар, а больше ни к кому дозвониться не может.

   Мы с мамой вызвали такси, приехали на пепелище. Всё оказалось не так страшно, но очень дымно. Замкнуло проводку и выгорел кабинет массажа. Пожарные потушили его быстро, параллельно залив весь этаж.

   Мы сфотографировали всё безобразие, утром явилось руководство, покачали головами. И ушли.

   Я пару месяцев ещё поработала, за это время зарегистрировала бухгалтерскую фирму и ушла в свободное плаванье.

   Арендаторы, которыми стали бывшие работники, потихоньку разбежались. Владельцы не разорились. Они продали здание, цена на которое выросла за это время в разы.

   За время работы с весёлым директором у меня в жизни произошло много событий — скоропалительно вышла замуж и так же скоропалительно развелась, закончила институт и разные курсы повышения квалификации главных бухгалтеров, снова вышла замуж, теперь уж окончательно. Но это уже другая история, как говорит Каменский.

   Свои способности развивала, училась у специалистов, бросала это неблагодарное дело и снова начинала заниматься. Стараюсь держать в узде эмоции. Пожар меня напугал.
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Владельцы дома быта решили оптимизировать расходы. Дивиденды, которые они получали ежеквартально, казались им очень маленькими, а расходы большими.

   — Где деньги? — говорил младший брат-учредитель — где мои деньги?

   — В зарплате, — отвечал старший, — мы оплачиваем им огромную зарплату, с неё платим подоходный налог, платим в пенсионный фонд и прочие налоги, нужно это дело прекращать.

   — А как?

   — Пусть все сотрудники будут арендаторами. Открывают ИП и арендуют у нас помещения. И налоги они будут платить, и арендная плата повыше дивидендов будет. И два бухгалтера не нужны будут, работы меньше станет. Кадровик, опять же, не нужен, если всех сотрудников уволим. Бухгалтеру в зарплату сократим. Зачем ей много, обойдётся минималкой. Директора уволим, он, похоже, денежный поток в свой карман направляет, посадим дружбана твоего, он за копейки согласится, лишь бы запись в трудовой книжке была.

   Сказано — сделано. Директора за один день уволили, нового поставили, сотрудников всех на ИП перевели, главбух сама радостно ушла, даже увольнять не пришлось, расходы сократились. Доходов ждут.

   Первый месяц прошел по инерции — все работали, выручку не сдавали. Они же арендаторы. К концу месяца десять свободных арендаторов поняли, что их выручка за месяц равна как раз месячной аренде. После чего три мастера маникюра, два массажиста и пять сантехников по вызову просто исчезли и сменили номера телефонов. Оставшаяся бригада по ремонту одежды пришла слёзно просить нового директора повременить с арендной платой, пока они не отремонтируют швейное оборудование. Оборудование вывезли ремонтировать, после чего пропала вся бригада.

   Оставшиеся четыре массажиста боялись потерять клиентуру, поэтому заплатили в ущерб себе арендную плату, подняли расценки и потихоньку стали искать новое помещение.

   Единственный на весь район мастер по ремонту обуви не ходил на собрание, не знал, что он стал арендатором и очень удивился, когда получил письмо из налоговой.

   Косметологи решили, что для них сумма аренды не слишком высока, поэтому спокойно принесли деньги директору. Прачечная давно работала в убыток, клиенты посещали её всё реже, поэтому последняя прачка ушла на пенсию.

   Бухгалтер Наташа осталась одна на три офиса с урезанной до минимума зарплатой. Она заикнулась было, что не может делать всё сама, но её обсмеяли, сказали, что ей делать всё равно нечего.

   На следующий день выяснилось, что в доме быта ночью был пожар. Вся сумма аренды ушла на отмывание помещений от пожара и от действий пожарных. И на взятку.

   Ещё через месяц пришли счета за свет, воду и телефон. Причём за телефон сумма оказалась в три раза выше всех остальных. Послали бухгалтера разбираться. Постояв в очереди полдня, бухгалтер принесла распечатки расходов. Это был интернет, очень дорогой через телефонную станцию. Расследование показало, что по вечерам к новому директору приходила жена и они вместе смотрели фильмы на рабочем компьютере.

   Телефон отключили за неуплату, но снова возмутилась бухгалтер Наташа. Ей нужно было сдавать электронно отчётность, сроки поджимали, а ходить по фондам сама она не собиралась.

   — Разбаловал вас прежний директор, — проворчал главный учредитель и профинансировал покупку мобильного модема-флешки, который только появился и был диковинкой.

   Даже оплатил тысячу за первый месяц работы, это был его единственный щедрый поступок.

   Из-за пожара зарплата в этом месяце отодвинулась на следующий.

   Директора уволили, сменили его на друга старшего брата. Тот отработал ровно месяц, посмотрел на всё и уволился. За три месяца сменилось ещё три директора.

   Бухгалтер Наташа, которая категорически не хотела писать заявление на перевод главным бухгалтером, нагло ходила и требовала зарплату. Ну раз ей сказали нет денег, два сказали, ну сколько можно?

   Потом потребовалось взять кредит. Договорились с банком, все вопросы решили, осталось только ей и директору подписать кредитный договор. А она решила его прочитать. Читать она, видите ли умеет. Банковский работник сразу позвонил. Мы, говорит, так не договаривались. Они должны были просто всё подписать.

   А эти наглецы, прочитав документы, отказались подписывать. Ах, отказываетесь? Вы уволены, без выходного пособия. А эти двое так шустренько собрались, трудовые себе пропечатали — и ушли.

   Ну ничего. Нового директора быстро нашли. Он подписал всё, что ему приказали. Пусть сам отдувается. Теперь сбор арендной платы и выплаты банку его проблема. Он поручитель, пусть и думает, как отдавать долги.
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Следующая книга будет от третьего лица. Это будут отдельные истории по бухгалтера Наташу. После снова повесть от первого лица о любви. Вернее, о том, как Наташа "немного" сходила замуж, откуда у неё квартира и кому удача приносит счастье, а кому проблемы. Почему нельзя обманывать золотую рыбку. И как закончить институт за два года.
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