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Предисловие

  
Недавно я читала книгу о том, как надо сочинять и писать. В ней автор говорила о том, как ей нравится просто сочинять. 

  Учителя говорили ей, что она хороший писатель, и поощряли ее талант. Журналам не терпелось опубликовать ее работу. Ее постоянно поощряли писать и делиться своей работой, но была одна проблема: она не считала себя писателем.

  Я слышала подобную историю множество раз от других писателей: «Каждый поощрял меня писать, но я просто думал, что я недостаточно хорош».

  Эта история не моя. Не совсем моя.

  Мне никогда не говорили, что я «естественный» писатель, или, что мне надо стать им. Мне нравилось писать здесь и сейчас. В основном стихи, плохие подростковые стихи. 

  Я часто получала плохие оценки по своим сочинениям, и я не могу вспомнить, чтобы учитель сказал мне, что я хороший писатель.

  В колледже я видела, как профессора разносили в пух и прах мою работу, которой я гордилась. На моей первой работе я была заражена красной пастой критицизма. Это преследовало меня.

  Исправления красной пастой не так уж плохо, когда это делается с поощрением, но без него такой выговор может быть разрушительным. Эти красные исправления говорили мне четко и ясно: я не писатель. Я могла плакать, избавиться от всего этого и просто принять факт того, что не быть мне писателем, но лишь до того момента, когда поняла, что я и есть писатель.

  Потом я чувствовала нечто, похожее на страх. У меня была публика, и я писала, но я хотела скрыться. Я никогда не чувствовала, что я достаточно хороша для этого. Что если бы меня обнаружили и вытащили наружу правду обо мне?

  Но я узнала кое-что важное о моей публике: они думают, что я писатель. Они верят, что я до сих пор с чем-то борюсь. Что я могу делать то, что называют сочинительством.

  Это заняло 4 года блоггинга, взлетов и падений, чтобы сказать: «Я писатель». Вы знаете, почему я говорю это сейчас? Только потому, что я делаю это: я пишу.

  Я пишу каждый день и у меня есть привилегия платформы, куда люди приходят, чтобы читать мое сочинение. Сочинительство - это дар, это то, что мы делаем. И факт того, что люди отдают нам свое время - это благословение, которое мы никогда не сможем оплатить.

  У нас есть возможность. Писать слова, которые имеют значение, которые меняют жизнь при помощи языка. 

  Я писатель. Бьюсь об заклад, что вы тоже.

  У вас есть уникальное преимущество. Джеф Гоинс - это писатель, который уже давно занимается этим. Он старателен, сконцентрирован и живет своей мечтой. Он – писатель, и он знает, как вести вас через это путешествие.

  В этой книге Джеф вдохновит вас стать тем, кем вы уже являетесь. В этом пути он научит вас супер-практичным советам о том, как довести до совершенства свое творение, как расширить свою платформу и как опубликовать свою работу.

  Эта книга - подарок. Насладитесь ею. Потом обернитесь и дайте подарок сочинительства кому-нибудь еще.

  
Сара Мэ, писатель

  SarahMae.com

  
Вступление

  
Привет. Меня зовут Джеф. И я писатель.

  Как и другим писателям, мне нравится сочинять. Не продавать себя или воровать идеи, или ждать, когда издатели заметят меня. Мне нравится просто писать.

  Я наткнулся на такую идею, что писатели не должны проводить время, делая то, что им не нравится. Вместо этого, им надо делать то, что они любят. Им нужно писать.

  Звучит идеалистично, правда? Но я верю, что это ключевой принцип, чтобы создать вашу лучшую работу.

  Так, как ты «просто пишешь»? Давайте будем честны. Мы все слышали, что писателям нужна площадка, влияние и отличный маркетинг, правда?

  Но как сделать это?

  Вот об этом и книга. Она о том, как снова влюбиться в свое творение и как построить платформу, так что вам не нужно будет продавать себя. Вместо этого, вы сможете сконцентрироваться на том, для чего вы созданы: сочинять.

  Перед тем как мы начнем, приведем в порядок вступления.

  


Почему стоит послушать меня? 

  
Я не особенный. Я просто писатель, который раздражен неработающей системой и решивший делать с этим что-нибудь.

  Эта идея не нова. Множество писателей строят платформы, которые зарабатывают для них шанс передать свое сообщение. Они концентрируются на страсти, и люди обращают внимание.

  Это то, с чем я хочу поделиться с вами – ничего такого, что вы сами могли бы нагуглить. Однако существует нечто, что дает мне право делиться этим с вами, нечто уникальное, с чем я очень хорошо знаком: разочарования писателя.

  Длинные ночи. Неблагодарная работа. Плохая оплата. Я знаю все это очень хорошо. 

  Но вот что – так не должно быть. Есть способ выйти из этого цикла «пир во время чумы», в которой многие писатели себя находят. Способ, при помощи которого можно разорвать оковы славы и почестей, чтобы отвергнуть зависимость от аудитории и создать прочную хорошую работу. Способ, при котором посредники сами придут к Вам.

  Есть способ для вас жить так, как мечтает жить каждый писатель: никогда снова не писать предложение в издательство или письмо с запросом. Не спрашивать разрешения на публикацию, не идти на компромисс. Разве это не классно?

  Я научился секрету писателя ради того, чтобы любить это и получить признание за вашу работу.

  И я собираюсь поделиться этим с вами.

  

Писателями рождаются, а не становятся

  
Каждый день где-нибудь рождается писатель.

  Он приходит в этот мир с предназначением: делиться мыслями и провозглашать идеи. Чтобы менять мир.

  Его слова способны подвигнуть людей на свершения, встряхнуть землю и поразить небеса. Если только он ими поделится.

  Писать — это выбор, который принадлежит вам и мне. Нам приходится делать его каждый день: писать или нет? Так что услышит ли мир ваш голос — оставите ли вы после себя след, для которого вы рождены — полностью зависит от вас.

  Волнующе, не так ли?

  Конечно же, есть тысячи людей, кто не сделает подобный выбор. Они потерпят неудачу в становлении самого себя и не оправдают своего призвания.

  Мы навсегда будем лишены их слов. И это трагедия. 

  


«Мог бы стать» поэтом

  
Коул Брэдберн — хиропрактик, который страстно желает стать поэтом.

  В основном он работает в офисе, помогая людям улучшить свое здоровье. Хотя, по секрету, он страстно хочет менять мир своими словами. Когда-нибудь. Он надеется. Возможно. «Если мне повезет».

  Дело не в том, что Коул ненавидит свою работу. Скорее она ему нравится. Но в этом и заключается настоящая проблема. Есть другая жизнь, которую он жаждет и которая несовместима с той, что он живет сейчас.

  Кажется, что мир полон такими людьми. Писатели и творческие личности, скрытые в людях, которые очень хотят делать значимую работу, способную вдохновлять других. Есть только одна проблема: они не делают этого.

  Каждый из нас задумывается о своей жизни: оставим ли мы после себя какой-нибудь след. Поздним вечером или ранним утром мы задаем себе вопрос, за что нас будут помнить, что мы оставим после себя.

  Пока одни уже который раз пытаются делать это, другие осознают, что они заняты не в тех делах и в итоге падают духом.

  Не совершайте ошибок. Все из нас в какой-то момент задают вопрос, имеет ли значение то, чем мы занимаемся сейчас.

  Ответ смеется над нами. Он шепчет издалека, дразня и заставляя ждать. И наконец, глубоко внутри нашего сердца начинает шевелиться нечто опасное. Нечто, что мы боимся признать.

  


Оставить след после себя

  
Много лет назад я был в Испании. В рамках обучения в заграничном колледже я проводил осенний семестр моего младшего курса в Севилье, красивом, старом городе, полном искусства и удивительных вещей.

  В самый обычный день мы с моей знакомой Мартой поехали в La Giralda — впечатляющую башню, которая украшает третий по величине в мире городской собор. После восхождения по большой винтовой лестнице перед нами открылась панорама города. Под нами, мимо места, где по легенде погребен Колумб, шли тысячи людей.

  Как только мы спустились по лестнице и вышли из башни, Марта произнесла слова, которые я никогда не забуду: «Интересно, что я оставлю после себя?»

  Они повисли в воздухе и тронули всех, кто их услышал.

  На первом этаже мы остановились и встали напротив алтаря. Мы были тут, окруженные веками искусства, и Марта хотела знать, что из созданного ею останется. Будет ли оно также стоять следующую тысячу лет.

  Я задумался о том же.

  Мы все надеемся, что то, чем мы занимаемся, имеет значение. И то, что мы создаем, останется с людьми навечно. Как Стив Джобс, известный основатель Apple Computers, однажды сказал, что все мы хотим «оставить след во Вселенной». Оставить след на этом шаре из грязи.

  Печально, но большинство из нас не оставит.

  Мы боимся испытаний. Беспокоимся, что у нас нет того, что нужно. Страшимся пути, который ведет к славе. Поэтому мы играем, покорно следуя правилам. Прежде чем начать, мы вредим себе и разрушаем свой талант.

  И как же, спросите вы, мы это делаем? Словами. Едва различимыми, но серьезными словами, которые убивают нашу мечту перед тем, как мы погонимся за ней. Слова такие, как: «стремлюсь» и «желаю», «я хотел бы» и «когда-нибудь».

  Этому есть решение. Простой, но твердый путь, чтобы побороть свои страхи и жить мечтой: стать тем, кто вы есть.

  А кто вы? Писатель, если поверите в это.

  Я надеюсь, что поверите, потому что нам нужен ваш голос. Нам нужны ваши мысли.

  До тех пор, пока вы отрицаете свое призвание, мир лишается вашего дара. Дара, что будет испытан временем и составит ваше наследие.

  


Найти мечту

  
«Не все потеряно, не все потеряно

  Стань тем, кто ты есть

  Это случается раз в жизни».

  — Switchfoot. 

  [Американская альтернативная рок-группа. — Synderesis.]

  
Около года назад друг спросил меня, какова моя мечта, и я ответил, что у меня ее нет. Ответить так было большой ошибкой.

  «Это очень плохо» — сказал он, подкалывая меня. — «Потому что я бы сказал, что твоя мечта — быть писателем. Видимо я ошибался». Он пожал плечами и ушел.

  Меня это задело. Чувствуя комок в горле, я, набравшись смелости, пробормотал: «Что ж, пожалуй, да. В смысле, я полагаю, что возможно стану писателем… когда-нибудь».

  Мой друг пристально посмотрел на меня и сказал, не моргнув глазом: «Джеф, тебе не нужно хотеть стать писателем. Ты и есть писатель. Тебе просто нужно писать».

  Эти слова поразили меня. На следующий же день я начал писать, без каких-либо отговорок или исключений.

  И знаете что? Мой друг был прав. Очень скоро я стал писателем — не осознавая этого вначале. Все началось с нескольких сотен слов перед рассветом. Но очень скоро я стал регулярно писать и публиковать статьи, что, честно говоря, меня удивило.

  Я достиг своей заветной цели, не ища ее, а поддавшись тому, во что я всегда верил: я был писателем. Все что мне нужно было делать — писать.

  Каждый может сделать это. Все, что для этого нужно — принять простое и смелое решение: поверьте, что вы уже тот, кем хотите стать. А потом начните действовать соответствующе.

  


Снова полюбить писать

  
В первый раз я влюбился, когда мне было двенадцать лет. Во всяком случае, я думал, что влюблен. Я был юн, чтобы понять, что все было строго наоборот.

  Отношения были совершенно плохими с Первого Дня. Мы расставались и начинали встречаться снова четыре с половиной раза — половина была, когда мы начали встречаться снова, но не сказали об этом нашим друзьям (потому что мы уже расставались четыре раза).

  После последней череды расставаний и воссоединений мы недолго были вместе: полтора года, если быть точным.

  В итоге отношения стали обыденными и начали выдыхаться. Комфорт сменила скука. Скоро чувства увяли и все, что осталось после, было лишь обязательством, но не нашим желанием. 

  Проблема заключалась в том, что мы не знали, как прекратить это. Мы чувствовали себя в тупике.

  Когда отношения потерпели крах, я отдалился, а она перестала проявлять чувства. Мы находили ловкие и удобные способы избегать друг друга. До сих пор по каким-то причинам мы поступаем так же. Мы просто не могли прекратить это — это был дурной, путаный круг.

  Я чувствовал то, что испытали многие люди, пережившие крах в отношениях. Я словно находился в западне. Мы цеплялись за них дольше, чем следовало. Но мы были растеряны и не знали, как освободиться от того, что было надежным и понятным.

  Наконец, в один из дней отношения оборвались. Последний разрыв произошел случайно, также как происходит все хорошее. Мы начали говорить о прошлых нескольких месяцах и перед тем, как успели это понять, уже говорили друг другу «пока!».

  Помню, что после этого я пошел в парк, лежал на столе для пикника и со спокойствием глубоко дышал. В тот момент я наконец почувствовал себя свободным.

  Годы спустя я напоминаю себе об этом случае, когда рассматриваю свой подход к сочинительству.

  



Когда вы чувствуете, что в западне

  
Конечно, это произойдет. Вы будете делать то, что любите, и спустя какое-то время вы забудете, почему вы начали. Неважно, отношения ли это, карьера или призвание, вы начнете чувствовать, что вы застряли.

  Это случается со всеми нами. В нас гаснет огонь и мы хотим порвать со своим увлечением. Мы достигаем успеха, но для нас это уже не имеет значения.

  Почему? Потому что причина, из-за которой мы начали, больше не движет нами. Подводим итог и двигаемся дальше. Мы мечтаем закончить с этим.

  Хотя то, что вы делаете дальше, формирует ваш характер. Это то, что определяет направление работы вашей жизни и ваше достояние. Эта разница между тем, кто создает нечто запоминающееся и выдающееся и тем, кто просто сдается.

  Когда это происходит, то вы в трудном положении. Вы начинаете обижаться на то, что вас так сильно поначалу привлекало. Вы даже можете очень сильно захотеть переделать свою работу.

  Музыканты проходят через это. И писатели. Но что вы будете делать с этим?

  Если в вашем деле у вас есть какой-либо успех, то вы знаете, о чем я говорю. Однажды вы напишете нечто, и у вас появится аудитория. И это поменяет все. Потому что отныне у вас есть потребители — люди, которых надо впечатлять.

  И вот тут все усложняется.

  Каждый писатель проходит через это. В один прекрасный момент вашего творческого пути вы обнаружите, что пишете, чтобы получить признание других, а не из чистой любви к своей работе. Ваша мечта больше не приносит вам радости, и вы ничего не можете с этим поделать. Все эти проверки авторских отчислений и трафика блога — вы застряли.

  В такое время вы хотите сдаться. Признать себя побежденным. Переехать в другую страну, купить хижину в горах и забыть обо всем на свете. Но это не конец. Это только начало другого путешествия.

  Неважно, вы только начинаете писать или вы уже опытный ветеран. Впереди лучшая работа, которую вам предстоит создать. Достаточно принять важное решение: перестать писать ради хороших отзывов и начать писать ради собственного увлечения.

  Как только я прекратил угождать людям, я обнаружил гораздо большую аудиторию. Я снова полюбил писать. И в этом была огромная разница. 

  Это потребовало смелости, но оно того стоило.

  Год назад я и представить себе не мог, что буду писать слова, которые будут вдохновлять тысячи людей каждый день. Сейчас я не могу представить себе другую жизнь.

  Чем больше я люблю то, что делаю, тем больше это любят и другие. Парадокс: когда вы прекратите писать ради любви читателей, ваша работа станет привлекать внимание большего числа людей.

  Но как нам добиться этого? С чего начать? Я предпринял три шага. Давайте рассмотрим первый из них.

  



Становлюсь писателем

  
Понадобилась крепкая любовь друга, чтобы напомнить мне, что у меня есть мечта. Но погоня за славой отравила эту мечту. Ожидания опубликования и огромного гонорара отвлекали меня от выполнения самой работы — сочинительства.

  Эти слова неоднократно повторялись в моей голове: ты писатель, тебе нужно просто писать.

  Это я и делал. Не думая или говоря о сочинительстве, а просто делая это. Что является для писателя самым тяжелым в мире.

  Я просыпался каждое утро в 5:00 и писал пару часов, перед тем как идти на работу. По окончании дня, вечером, еще пару часов. Просто сочинял.

  Я мог писать на обеденном перерыве и когда у меня появлялась свободная минутка. Я оставался допоздна и занимался этим в выходные. Я писал, используя любую возможность.

  Меня не заботило все остальное. Я был в эйфории. Я был влюблен.

  Может вы переживали это. Может вам предстоит это почувствовать. В обоих случаях я хочу кое-что прояснить.

  Вы писатель. Вам просто нужно писать.

  Настало время убить отговорки и начать писать — время снова стать писателем. Не торговцем или предпринимателем. Не блогером или бизнесменом. Писателем. Настоящим.

  Дело становления писателем начинается не с рук, а в голове.

  


Вырасти до профессионала

  
Когда я начал писать, меня одолевала масса сомнений. Кто я такой, чтобы пытаться стать писателем? Как я могу вообще себя так называть, если даже не написал настоящую книгу, не публиковался или не получил гонорара за свою работу?

  Как только я начал ценить свое творчество, я научился нечто важному. Вообще-то, я до сих пор учусь этому.

  Сочинительство — это в основном игра разума. О том, как одурачить себя, чтобы стать тем, кто ты есть. Если вы делаете это достаточно долго, то вы начинаете верить в это. И очень скоро это начнет вам нравиться.

  Когда я начал писать, титулы пугали меня, и мне было интересно, что нужно, чтобы добиться «признания», стать писателем по праву. Втайне я беспокоился, что никогда не буду чувствовать себя писателем, неважно, что я себе буду говорить.

  И я спросил эксперта.

  В книге «Война искусства» Стивен Прессфильд объясняет, что вам нужно «превратиться в профессионала» в своей голове прежде, чем вы сделаете это на бумаге. Вера в себя намного важнее дел с продажей книги и попадания в список бестселлеров New York Times.

  Другими словами, вам нужно обмануть себя, потому что пока вы еще не писатель. Вы только начинаете. Но всем нам надо с чего-то начать, и карьера писателя начинается с вас.

  Вначале я не купился на это. Я написал электронное письмо господину Прессфильду. Я хотел знать правду о сочинительстве, понять, в чем секрет. В интервью я спросил Стива: «Когда вы действительно становитесь писателем? Когда у вас есть агент? Когда вы подписываете свой первый контракт на книгу? Когда вы продаете 100 000 экземпляров?»

  Он ответил, что ничего из перечисленного. Правда была намного проще. Когда вы становитесь писателем? «Когда вы говорите, что вы писатель» — сказал он.

  Я не понял этого. Я хотел знать больше. Мне были нужны конкретные шаги и формулы. Где мои графики и диаграммы? Но он настаивал: «Забей на все, что говорят остальные. Ты есть тот, когда ты говоришь, кто ты есть».

  Я решил попробовать. Какой у меня был выбор? Все эти сомнения и вопросы — я был готов на все что угодно, лишь бы стать увереннее.

  Так что я начал говорить, что я писатель. Я поместил это на свою страницу в Facebook. Включил это в подпись в электронных письмах. Везде, где только мог, я говорил, что я писатель. Это было немного нелепо, но вся эта кампания закончилась просто невероятно.

  Все сработало.

  Как только я начал публично объявлять свою принадлежность, я начал верить в нее. Я доверился своему призванию раньше, чем доказал его.

  Прежде чем кто-то назвал меня писателем, я поверил в это. И начал действовать соответствующе.

  Потом произошло нечто странное. Я начал совершенствоваться в творчестве. И все из-за нескольких простых слов. Из всего этого я усвоил один важный урок. Перед тем как другие поверят в ваши силы, вам следует вначале поверить в себя. 

  Что ж, а теперь мы сделаем простое упражнение прямо сейчас. Найдите время и запишите это. Пусть это будет актом веры, уверенности, перед тем как увидите. Скажите это прежде чем почувствовать.

  Это не очередное заклинание из позитивного мышления, это провозглашение скрытого глубоко внутри вас, чему вы сопротивлялись. Настало время принять, сдаться. Вы готовы? Напишите это, пока чувство важности наступившего момента не покинуло вас. Возьмите ручку и бумагу — ощутите этот момент, — и напишите следующие слова:

  Я — писатель.

  Хорошо. А теперь делайте это завтра и послезавтра. Продолжайте это всю свою жизнь, пока не поверите в это. И продолжайте делать это в качестве практики и ритуала. Потому что всегда будут сомнения. Всегда будет беспокойство и критика.

  Добро пожаловать в мир творчества.

  


Доверяйте своему голосу

  
Большинство людей не знают, чего они хотят. Мы, писатели, иногда забываем это. Мы пишем то, что, как мы думаем, другие хотят услышать. Только с этим есть одна проблема. Искусство так не создается.

  Ваш голос имеет значение в качестве коммуникатора. Намного больше, чем вы себе представляете. Мы, ваша аудитория, доверяем вам за ваши откровения и остроту ума. Нам нужно, чтобы вы толкались и пинались, а не просто потворствовали.

  Вам нужно быть собой, говорить так, как вам свойственно. Вот следующий шаг, чтобы наладить свою жизнь в качестве писателя: относится серьезно к самому себе, чтобы и ваша аудитория относилась к вам соответствующе.

  Признаюсь, для меня это было тяжело. Я провел несколько лет, помогая другим людям найти свой голос. Я не был уверен, что узнаю свой, когда он придет. И, действительно, его я так и не нашел. Мне была нужна помощь. Мне были нужны люди, которые бы мне сказали, что я достиг цели, докопался до сути.

  Когда я начал писать каждый день без всяких оговорок, я не знал, что мой материал находил у всех отклик. Я просто писал. Мне понадобились друзья, которые сказали мне, что я нашел свой голос, прежде чем я понял это.

  То же самое может произойти и с вами. Бывают дни, когда довольно много рутинной работы, чтобы просто опустить свою задницу в кресло и остаться там. Чтобы создавать что-нибудь. Все что угодно. Впрочем, если вы делаете это достаточно долго, то вы начнете создавать действительно хорошую работу.

  Вначале это может быть едва заметно, но если вы продолжите и приложите к этому упорство, то вы откроете реальность, хорошо известную профессионалам.

  Все заключается в практике. Каждое слово, которое вы пишете, и каждое действие, которое вы предпринимаете — это возможность стать лучше. Это и есть разница между профессионалами и новичками. Профи всегда ищут шанс стать лучше, чтобы немного улучшить свой навык.

  


Практика формирует привычки

  
В прошлом году я завершил свой первый полумарафон. Но это была не первая моя попытка пробежать его.

  Несколько лет назад я попробовал совершить забег, но потерпел неудачу. Я не тренировался, не купил подходящую обувь, и не работал над собой. Посреди разминки я получил травму и выбыл из забега.

  Потом я попытался еще раз. Но в этот раз я отнесся к этому серьезно, с должным вниманием.

  Я верил, что если вложу время и усилия, то смогу сделать это. Я следовал плану и выбрал время для тренировки. Я использовал правильный инвентарь и вложил немного денег, что заставило меня серьезнее отнестись к этому.

  Несколько месяцев спустя я пересек финишную черту.

  Не так давно после забега я проснулся рано утром, выпил немного кофе и ушел на пятимильную [Примерно 8 километров. — Synderesis.] пробежку. После этого я написал несколько страниц книги и пошел на работу.

  В тот вечер, взглянув на свой список дел, я был поражен тем, сколько сделал. Раннее пробуждение, пробежка на пять миль, написание более тысячи слов — откуда взялась вся эта дисциплина?

  Она пришла незаметно, как только все эти вещи стали привычкой. Это не было результатом раздумий. И не пришло от потери времени на бессмысленные цели или бесплодные планы. Нет, это результат проделанной работы: выработки привычек и инерции. Это секрет для совершенствования в любой деятельности: как только вы покорите одну, то другая дастся вам намного легче.

  Если вы делаете что-нибудь достаточно продолжительное время, то это становится привычкой. Это цель для любого увлечения в жизни: проснуться и делать это без раздумий. Это может касаться сочинительства, пробежек и все того, что вы хотите делать в жизни. Это не будет легко, но это может стать непринужденным и естественным.

  Да, иногда это может быть сложно, но если вы делаете что-нибудь достаточно долгое время, вы перестанете думать об этом.

  Профессиональные штангисты не страдают от болей как вы и я, когда мы подымаем тяжести. Они приходят, заставляют себя, наращивают мускулатуру и идут домой. На следующий день они встают и повторяют это заново.

  Чем меньше они думают, тем большего успеха они достигают. Этот принцип верен для любого творчества. Боль — это результат нетренированных мышц. Если вы упражняетесь каждый день, то вы не получите травму. Все мышцы тренируются подобным способом, даже те, что отвечают за творчество.

  Когда вы начнете писать каждый день, то обнаружите, что чувствуете себя намного комфортнее со своим голосом. Другие также почувствуют это. В этих двух точках совпадения вы откроете свое предназначение.

  Это может занять несколько месяцев или лет. Но если вы находите силы держаться, продолжать практиковаться и делать работу профессионала, то найдете его.

  


Секрет успешного сочинительства

  
Эксперты говорят, что вы должны представить определенного человека и писать для него. Такой трюк используют торговцы, чтобы найти своего идеального покупателя. Они могут выбрать кого-то, дать ему имя и бросить все свои силы на то, чтобы достичь этого человека.

  Я поступил так же. Я решил писать для одного — и только одного — человека: себя.

  Единственный человек, для которого стоит писать — это вы. Это секрет получения удовлетворения во всем: делать то, что дает тебе жизнь и не пытаться жить ожиданиями других.

  Поступая так, вы можете обнаружить то, что обнаружил я: вы не такой уникальный как думали. На свете намного больше таких же, как вы людей, чем вы себе представляете.

  Когда я опубликовал свой онлайн-манифест и тысячи людей скачали его за неделю, я понял, что не был единственным, кто так себя чувствовал. Я ощутил себя не таким одиноким. Наверное, люди, прочитавшие манифест, почувствовали то же самое.

  Кто-то недавно сказал об этом так: «Если вы „один на миллион“, а мир состоит из семи миллиардов человек, значит, есть семь тысяч таких же, как вы людей».

  Когда вы думаете так, то вы больше не чувствуете себя таких одиноким, не так ли? Что ведет к другому вопросу: если есть тысячи людей, ждущих, услышать вас, то как вы найдете их? Трудно ли поверить в то, что это начинается с вас?

  


Начало в страсти

  
В течение пяти лет я писал в блог, который никто не читал. Я следил за статистикой трафика и делал все, чтобы я мог повысить свою доступность. Потом мое сердце медленно умерло и начала расти обида.

  Я наблюдал, как другие писатели достигли успеха так, как у меня не получалось, и я завидовал им. Вообще-то, я уже дорос, чтобы обижаться на них. Почему? Потому что я не делал того, что хотел. Я писал, но мне не нравился процесс. Я хотел лишь результатов.

  И что же я сделал? Я вернулся к основе: писать ради удовольствия. Не ради выгоды или славы. Не ради статистики и плюшек. Просто писать, чтобы писать.

  В итоге произошло нечто удивительное: мне начало это нравиться. И качество моей работы значительно выросло. Наконец я ощутил свободу делать то, что мне нравится.

  Вы тоже можете это сделать. Но эта перемена дается не просто так. Как и со всеми остальными хорошими вещами, понадобится жертва — цена, которую нужно заплатить.

  


Убрать хлам

  
Чтобы создать вашу лучшую работу, вам нужно создать для нее условия. Вам следует убрать лишний шум и сконцентрироваться на том, что действительно имеет значение: сочинительство.

  В наши дни существует множество отвлекающих нас вещей. Тысячи рекламных сообщений атакуют нас каждый день. И, как результат, мы живем в яростной спешке, полной шума.

  Средний показатель внимания очень короток — меньше трех минут (я слышал, что еще короче: около девяноста секунд). Спрос на авторов, способных привлечь и удержать внимание, очень высок.

  Идите и попробуйте посмотреть пятиминутное видео на YouTube. Я смею попросить вас об этом. Если вы посмотрите его без проверки почты, переключения между вкладками браузера или просмотра телефона (или желания его взять), я вам поаплодирую. У вас есть редкая способность, которая у многих отсутствует.

  Что касается меня, то больше всего меня отвлекают социальные медиа.

  Facebook. Twitter. Posterous. Friendfeed. Blogger. Ning. Plaxo. LinkedIn. Google Plus. Wordpress. Instagram. AIM. Jabber. Tumblr. Flickr. Foursquare. LinkedIn. Myspace. Digg. Delicious. Stumbleupon. Yelp. Path. Gowalla. И так далее.

  Я был на всех. И у меня есть немного, что сказать о них.

  В онлайне от писателей и распространителей информации существует (часто надуманное) ожидание. Это хитрость, но это не останавливает доброжелателей повторять это снова и снова. Миф выглядит так: «Вам нужно быть везде».

  Это нелепо.

  Вы знаете, кто это говорит? Люди, которые всегда отвечают самому последнему веянию. Я знаю, потому что я был одним из них.

  Когда я начал писать каждый день, то узнал горькую правду: я не могу реагировать и создавать в одно и то же время. И вы не можете.

  Наш мозг работает хуже, когда мы пытаемся делать слишком много дел. Хотя у нас могут быть различные интересы, но мы способны делать только одно дело, причем сделать его хорошо.

  Одновременное выполнение нескольких задач — миф. Вы можете либо создавать, либо реагировать. Но вы не можете делать оба дела сразу. Выбирайте с умом.

  Тяжело сказать нет, но тяжелее всего раскрутиться и начать. Потратить свою творческую энергию на несерьезных вещах вроде бесконечных «чекинов» в Foursquare.

  Знаете, что самое безумное в поддержке этих социальных медиа? Трата времени. Откладывание на потом реальной работы, которую вам надо выполнять: сочинение.

  Я больше не играю в эту игру. Я подберу несколько сетей, которые подойдут для меня, и я скажу «Пока!» всем остальным. Если вы собираетесь стать настоящим писателем, то вам надо принести подобные жертвы.

  Я не знаю, что вас отвлекает, но вы знаете. Соберите их в кучу, сделайте уборку и вперед за работу.

  


Отмените дополнительные обязательства

  
Среди писателей существует тенденция. У большинства из них больше идей, чем они могут их воплотить. У них есть сотни наполовину написанных статей и несколько начатых книг.

  Сколько из этих проектов они закончили? Ни одного. У меня было также.

  Раз в месяц в субботу, когда было настроение и я чувствовал вдохновение, я писал. Я мог писать целые часы: длинные, развернутые эссе черт знает о чем. Это было красиво и прелестно, но в действительности было тратой энергии.

  У меня могли появиться оригинальные идеи и потенциальные проекты: веб-сайты, сообщества или другие гениальные задумки. Над некоторыми из них я даже начинал работать, несколько даже проработал. Но ни одной не довел до ума.

  Это не было творчеством. Я только мечтал.

  Это опасно, когда ваше неуемное творчество крадет вашу продуктивность. Вы знаете, что здесь срабатывает, когда мы мечемся между бесчисленными проектами?

  СТРАХ

  Страх завершения. Страх того, что мы выберем одно дело и будем держаться за него. Мы думаем, что если я ошибся? Что если я что-то напутал?

  Правда такова: нет ничего неверного. Просто начните. Когда только вы научитесь, как нужно завершать, то вы сможете начать снова.

  Отмените все планы отхода, возьмите проект (это может быть книга, блог или что угодно) и двигайтесь вперед. Начните писать. Если вы не делаете этого, то все, что вы делаете — тратите время.

  


Терпите неудачу заранее

  
Как только откажетесь от обязательств и найдете то, что вам нравится, нужно научиться выполнять заказ вовремя. Вам следует побороть страх. Вам надо пройти урок, который ненавидит каждый писатель.

  Вообще-то никто не хочет его проходить: как терпеть неудачу.

  Стив Джобс как-то сказал: «Настоящие художники выполняют заказ вовремя». Я обожаю это выражение. Однако мне недавно напомнили, укладываться в срок — это то, что должно выполняться с артистизмом, присущим настоящим художникам.

  Другими словами, просто потому, что это сдано в срок, оно не становится искусством. Но если оно не сделано вовремя, то вообще неважно, что это. Искусство — это творение. Ему нужно существовать на бумаге или экране, чтобы служить цели. И это кое-что меняет.

  Настоящие художники рискуют потерпеть неудачу каждый раз, когда они выпускают работу в мир. Если ваши слова будут иметь значение, вам нужно делать то же самое. Вам нужно отпускать это.

  Пока вы просто делаете, вы не создаете искусство. Вы просто топчетесь на месте.

  Помните, что страх чего-то всегда намного страшнее, чем сама вещь. Да, существует боль и отказ. Но самая большая ошибка — вообще не рисковать.

  Когда вы терпите неудачу, вы не падаете. Вы учитесь. Вы усваиваете из этого урок. Вы находите новые способы двигаться вперед, способы справиться с будущими проблемами. Как сказал Томас Эдисон, вы обнаружите 999 способов не добиться успеха. Если вы продолжите, то вы сделаете 1000 попытку — и совершите прорыв.

  Но он произойдет, только если вы сделаете это вовремя.

  


Выстраивая сообщество

  
Сначала я начал сочинять и делиться своей работой через блог. Блоги позволяют вам видеть, сколько людей прочли вас в этот день, так что для меня было несложно сбиться с пути: сосредоточиться на результате, а не на процессе.

  Я гнался за цифрами, а не людьми. Я думал как опросчик, а не как собеседник.

  Неудивительно, что я потерпел крах. У меня были сотни ежедневных посетителей, но не было друзей или последователей. Никого, кого действительно интересовала моя работа.

  Если вы откажитесь от погони за одобрением публики, то произойдет нечто интересное: люди отнесутся с огромным вниманием к вашей работе.

  Они не смогут помочь вам. Страсть заразительна. Если вы относитесь к людям как подобает и пишете правдиво и глубоко, то вы найдете свою аудиторию.

  Но вы не сделаете это в одиночку.

  Вам нужна будет помощь других. Вам потребуется сообщество. И это сообщество начинается с одного человека, который на самом деле верит в свою работу.

  Этот человек — вы.

  Так что вы скажете? Время начать сочинять? Похоже на то.

  


Правда о сочинительстве

  
Писать — трудное дело, действительно трудное. Это работа. Вам никогда не говорили об этом на уроках по сочинению. 

  Никто не хочет говорить вам правду, потому что если бы вы знали как это тяжело, то вы бы вообще не начали. Вы сдадитесь, перед тем как начнете.

  Давайте начнем с правды. Готовы?

  


Чего вам никогда не скажут о сочинительстве

  
Это намного труднее, чем вы думаете.

  Недостаточно быть хорошим. Нужно быть отличным.

  Всем наплевать на вас. Люди заботятся о себе.

  Намного важнее кого вы знаете, чем, что вы знаете.

  Вам лучше полюбить это. (Иначе, бросьте сейчас.)

  Так что вы сделаете теперь, когда вас познакомили с реальным миром? Вы сдадитесь или продолжите упорствовать?

  Никто вам этого не скажет. Что сочинительство занимает намного больше часов и усилий, чем вы думали. Что всем наплевать на вас как на писателя, пока вы не написали что-нибудь. Что ваш труд не так уж важен, а важно представить свою работу нужным людям. Что вдобавок ко всему, если вам не нравится это, то вы будете сломлены.

  По крайней мере, никто никогда не говорил мне этого. Может, говорили, но я просто не слушал.

   Теперь, когда мы разоблачили общие домыслы о сочинительстве, что нужно, чтобы стать писателем? Ну, тут существуют два лагеря.

  
Первый лагерь

  «Нет ничего сложного в сочинительстве. Все, что вы делаете: садитесь за печатную машинку и истекаете кровью» — Эрнест Хемингуэй.

  Сочинительство это просто ад. Так думает один лагерь. 

  Причина объясняется так: это серьезная работа, так что если вы хотите делать ее правильно, это будет стоить вам всего. Включая и вашу жизнь. Тут нет других альтернатив.

  Мы читали о таких людях, как пьяница Хемингуэй или отшельник Дикинсон, и романтизируем их жизнь. Мы думаем: это так и происходит. И мы настраиваем себя на ненормальную жизнь.

  Мило, не так ли? Все, что нужно, чтобы стать преуспевающим писателем — это способность терпеть потерю значительного объема крови? Спасибо большое, Эрни. Не удивительно, что так много творческих людей склонны к самоубийству и злоупотреблению алкоголем и наркотиками. 

  У меня есть друг, который так говорит о сочинительстве: «Не будь жертвой, жертвуй». Мне это нравится.

  Существует множество писателей, которые выбирают путь Хемингуэя и страдают всю свою жизнь. Они считают себя жертвой собственного искусства, вместо того чтобы покорять его. Они рушат браки и печатают шедевры, когда они полностью опустошены. Они гибнут.

  Хотя, если вы такая же тряпка как я, то, вероятно, не особо жаждете страданий. В таком случае, отбой. Есть другой путь. Вам не нужно страдать, вместо этого вы можете работать.

  
Второй лагерь

  «Талант сам по себе не может создать писателя. В книге ещё должна ощущаться личность человека.» 

  — Ральф Уолдо Эмерсон.

  Чтобы преуспеть, таланта недостаточно. Мы знаем это. Мы видим это каждый день. 

  Голливуд полон не только лучшими в мире актерами, но также и теми, кто заводит нужные связи и платит.

  Музыкальный мир рад видеть не только лучших в мире музыкантов, но и тех, кто знает нужных людей.

  Конечно, талант важен. Но он также идет от рождения. Чтобы достичь успеха в качестве писателя, вам надо нечто большее, нечто живое, энергичное.

  Другими словами, должна быть жизнь за сочинительством.

  Стивен Кинг рассказывал в своих мемуарах «Как писать книги», что годами он работал, думая, будто жизнь поддерживает искусство. Только годы спустя, он понял, что все обстоит по-другому.

  Если вы хотите преуспеть как писатель, то вы должны научиться, как быть умным. Как нарастить толстую кожу. Как быть больше, чем талантливым. Вы собираетесь стать маркетологом, предпринимателем и талантливым продавцом.

  Потому что это бизнес.

  Если вы хотите, чтобы ваше творчество заняло достойное место, то вам лучше выучиться приемам торговли: не для того, чтобы стать частью системы, но для того, чтобы начать менять жизни.

  Хотел бы я, чтобы кто-то сказал мне это десять лет назад. Я начал бы работу намного быстрее. И я бы добился успеха.

  Я бы хотел знать прежде, что существовали простые инструменты, которые помогают писателям делать то, для чего они рождены: сочинять, а не иметь дела с глупой бюрократией.

  Хотел бы я знать, как заводить полезные знакомства. И знать, что это гораздо проще и не так уж предосудительно, как кажется.

  Хотел бы я быстрее выйти в онлайн и намного раньше начать вести блог.

  Если бы я знал обо всем этом во времена, когда учился в колледже, то я был бы уже автором десятков книг. Я уверен в этом.

  Но я не знал всего этого. Вместо этого я ждал разрешения. Чтобы меня заметили.

  Может быть, и вы ждете этого. Если так, то считайте, что сейчас прозвенел будильник: Настало время прекратить ждать — начинайте творить.

  


Самый важный урок, который должен получить писатель

  
Годами я писал и публиковал статьи и в онлайне, и в оффлайне. Я страдал от того, что остаюсь незамеченным и отвергнутым.

  В течение нескольких месяцев все это ушло.

  Все, чему я научился в написании запросов и просьб опубликовать книгу, было выброшено в окно. Больше я не стучусь в двери издателей, умоляя о публикации.

  Вместо этого я научился выбирать себя самого.

  Вы также сможете это сделать. И это изменит все.

  Я сочинял всю свою жизнь, но в прошлом году я научился самому важному уроку построения карьеры писателя, а значит, это не займет много времени. Не должно, во всяком случае.

  Я научился секретам и приемам издателей, которые раньше расстраивали и мешали мне. И я расскажу вам, как сделал это: как я сконцентрировался на творении и писал из любви к нему. Как я опубликовался без упрашиваний и пресмыканий. Как посредники начали приходить ко мне.

  Вы готовы начать это? Жить той жизнью, о которой мечтает каждый писатель. Перестать метаться и начать писать? Это начинается с правильных инструментов.

  


Три инструмента, которые необходимы каждому писателю

  
Необходимо нечто большее, чем талант или удача, чтобы быть писателем. Вы должны быть целеустремленными. У каждого эффективного коммуникатора есть три важных инструмента в той или иной форме. Вот они:

  - Площадка, где можно делиться написанным.

  - Имя, чтобы строить доверие с читателями.

  - Каналы, чтобы распространять ваше творчество.

  Без этих инструментов ваш круг будет ограничен. Ваше искусство пройдет недалеко.

  Давайте начнем с первого.

  
Выстраивание площадки

  Каждому писателю нужна площадка. Сцена. Место, откуда можно посылать сообщение. Это первый инструмент, который вам необходим.

  Площадка это нечто, что только вы сможете построить. Вы не можете одолжить или украсть ее. Вы можете только ее заработать. Это разрешение, которое люди дают вам, чтобы вы общались с ними.

  Нет единой формы площадок, все зависит от аудитории, ради которой вы ее создаете. Площадка будет такой, какой вы ее сделаете.

  Вопрос в том: построите ли вы ее? Создадите ли вы свои правила? Или вы останетесь связанными чьими-то стандартами? Готовы слиться с остальной толпой?

  Не уверены с чего начать? Давайте посмотрим на примеры.

  
Примеры площадок

  Не существует правил того, как делать площадку. Существуют всевозможные виды площадок — какую вы выберите? Вот несколько типов, на которые можно обратить внимание:

  - Канал YouTube

  - Подкаст

  - Блог

  - Колонка в газете

  - ТВ шоу

  - Карьера оратора

  У Опры есть площадка. И у Боно. А также у Дж. К. Роулинг. Если вы хотите, чтобы люди обращали внимание на то, что вы говорите, то вы должны быть истинным. У вас должна быть причина, чтобы люди слушали вас.

  В старые времена многое из этого осталось бы без шансов. Музыканты должны были играть в дешевых закусочных, перед тем как выступить на основной сцене. Сценаристы переезжали в Голливуд и служили годами, перед тем как их история становилась сценарием кино.

  Но сейчас все иначе. Теперь вам не нужно ждать. Трудности все еще против вас и это будет нелегко. Но радует то, что это перестало быть волей случая. Вам не надо больше никого ждать.

  Теперь вы можете создать свою удачу.

  Когда дело доходит до площадки, тут есть столько выбора, столько возможностей, что это поражает. С чего мы начнем? С того, что мы знаем.

  

Как построить площадку

  
Существует три важные части в создании любой площадки:

  - Получить опыт

  - Демонстрировать компетенцию

  - Делать шум

  Позвольте мне пояснить. Существуют три части, чтобы построить любую успешную площадку, три шага или действия, которые вам нужно предпринять, чтобы вас заметили.

  Во-первых, вам нужен опыт. Это обучение. Это выполнение своих обязанностей. Это трата времени, чтобы отточить свое мастерство.

  Во-вторых, вам нужно демонстрировать компетенцию. Это означает, что вам нужно показывать, что у вас есть. Это означает публичную практику.

  Для музыкантов это означает игра вживую. Для писателей это означает блогинг. Для артистов это означает демонстрация работы на экране, чтобы мир мог увидеть. Вам нужно показать миру, что у вас есть, чтобы найти того, кто предоставит вам шанс.

  В-третьих, вам надо создавать шум. Вам нужно добиться, чтобы люди говорили о вас. Если у вас есть опыт и вы хороши в том, чем вы занимаетесь, но никто не говорит о вас, то вы пустое место.

  Вы можете писать из любви к сочинительству, что вполне нормально, но если вы хотите затронуть чью-то жизнь (как делает большинство писателей), то этого недостаточно.

  Это означает нечто большее, чем фанаты. Это включает в себя покровителей и поддержку, и тех людей, кто будет рассылать ваше сообщение за вас. Это и есть племя.

  Это может звучать ошеломительно или неопределенно. Это может быть слишком утонченно. Так что же это означает?

  Вы можете подумать: «Это все отлично и замечательно, но я даже не знаю с чего начать». Что же делать?

  Лучший способ построить площадку и заработать влияние очень прост. Как вас заметят в мире полного шума, отвлечений и рекламы? Легко. Помогайте людям.

  Станьте ресурсом для других. Делайте одолжения. Будьте бескорыстны. В мире «я-первый» и «дай мне» это выглядит совершенно сумасшедшим. И непредсказуемым. И вот почему это срабатывает.

  Великодушие застигает людей врасплох, они не видят, что оно приходит к ним. Вот почему они доверяют вам, почему они уделяют время, чтобы послушать вас. Вы их интересуете.

  С доверием приходит разрешение. С разрешением приходит возможность делиться своей работой.

  



Личная история: как я начинал

  
Когда я начал писать в блог Goinswriter.com, то чувствовал себя глупцом. Я никогда не публиковал книг и у меня было только несколько напечатанных статей. Я много писал в онлайне и в блогах, и это все что у меня было.

  Кто я вообще такой, чтобы давать советы?

  Потом я услышал о других блогерах, которые считаются экспертами в своей области. Также я обнаружил, что многие из них не начинали как эксперты. Вместо этого они просто начали задавать вопросы. Они начали с метода проб и ошибок и искали ответы на свои горячие вопросы.

  И я кое-что понял: единственным предварительным условием для построения сообщества является любопытство. 

  Если вы страдаете от чувства «слишком хорошо», то прекратите это. Вопрос не в этом. Не совсем. Весь вопрос в страхе. Если назвать его, то это страх начать. Для того чтобы начать, нужно больше, чем талант - желание закончить, пройти через все. 

  Вы хотите пройти сквозь страх отказа и разочарования? Быть любопытным и задавать вопросы? Упорно продолжать и посвятить себя обучению? Работать усерднее, чем остальные, чтобы вы могли стать экспертом?

  Если да, то вы готовы начать. Вы готовы строить площадку. Помните: площадка - это люди. Нельзя упростить еще больше. Помогайте другим, и вы обнаружите, что ваша доброта вознаградится.

  Старая пословица правдива: как аукнется, так и откликнется.

  Так что станьте с сегодняшнего дня щедрым.

  


Делая бренд

  
Второй инструмент, который необходим каждому писателю, это узнаваемый личный бренд.

  Годами я игнорировал его, скрываясь за другими. Я сотрудничал с писателями и организациями, у которых был узнаваемый бренд. Я думал, что каким-то образом их влияние перейдет ко мне.

  Я ошибался. Это не сработало. Только вы можете владеть своей площадкой. Только вы можете управлять своим собственным брендом.

  У вас должен быть образ и личность, которую люди узнают. И это отчетливо должно быть вашим. Иначе вы исчезнете. Вы не существуете. Вы замаскированы, сливаясь с другими голосами.

  Поверьте мне, я знаю это.

  Раньше я писал для журнала. Каждый раз, когда я посылал что-нибудь новое (после того, как множество моих статей было опубликовано ими), мне приходилось заново представляться. Каждый. Раз. Это было грустно. И сильно раздражало. Но у меня не было базы — ни веб-сайта, ни зоны для роста, ни площадки. У меня было то, чего я заслуживал.

  Без бренда вас забудут.

  Радует то, что у вас есть выбор. Люди при помощи интернета и миллиона других способов общаются друг с другом каждый день, вы можете взять командование над своим личным брендом. Вообще-то, вы должны сделать это.

  Что такое бренд? Это не такой уж и плохой вопрос. Вообще-то, возникает много путаницы по тому, что означает это слово. Для разных людей оно имеет различное значение.

  Для некоторых бренд это логотип. Для других это ваша репутация или доверие людей к продукту. Само слово может вызывать образы Apple или Coca-Cola. Оно может заставить вас морщиться от отвращения или широко открыть глаза от восхищения.

  Если это так, то давайте остановимся. Потому что я понимаю, когда говорю «бренд» это очень простая вещь. И насколько я понимаю, каждому писателю он необходим.

  Бренд — это то, кто вы есть. Но это нечто большее. Это ваше самое сокровенное «Я». Та часть, которую помнят люди.

  


Элементы бренда

  
В каждом бренде существуют три элемента. Когда вы создаете свой, то вам надо обращать особое внимание на следующее:

  Имя — ваше настоящее имя, имя бренда или псевдоним;

  Образ — логотип, ваше лицо, или какой тип фотографии;

  Голос — ваш стиль и тон общения, то, по чему люди распознают вас.

  Бренд — это ваша идентичность, то, что делает вас вами. Но это не только ваша личность. Это тот, кто был выбран вами. Это тот, кем вы осознанно пожелали стать. Это намеренная подлинность, которую вы одеваете ради вашего искусства.

  Не поймите меня неправильно. Я не имею в виду, что ваш бренд может быть тем, чем вы захотите. Эта важная часть вашего «я», открытая для аудитории. Не лицемерная и хитрая, а полезная, последовательная и понятная для ваших читателей.

  Мне нравится соус гуакамоле, но ему не надо быть частью моего бренда. Бренд — это ваша часть, но он не может быть целым человеком со всеми вашими нюансами и отличительными особенностями. Это невозможно.

  Выберите части вашей личности, которые вы хотите выделить вашим брендом и задайте вопрос «почему». Моя склонность к авокадо не должна быть центром бренда. Центром будет моя вера, что страсть — это центр жизни.

  


Самая большая ошибка, которую совершают писатели

  
Самая большая ошибка, которую совершают писатели, состоит в том, что они верят, что им не нужен бренд. Неверно. Это общее заблуждение и, честно говоря, глупость.

  У каждого есть бренд. Так или иначе, вы производите впечатление на свою аудиторию.

  Брендируя себя с постоянным образом, голосом и именем, это то, как вы обретаете видимость контроля над тем, как люди думают о вас. Это не идеальный процесс, но вы можете научиться этому. Вы можете влиять на то, как люди будут думать о вас, если вы достаточно позаботитесь о действиях.

  Бренд будет, не важно, заботитесь вы о нем или нет. Либо вы осознанно выбираете его для себя или он будет выбран за вас. Тогда уж лучше внести свою лепту.

  Когда речь заходит о брендинге, я не могу не подчеркнуть как это важно – быть собой. Не ленивым и скучным, а целеустремленным и осознанным.

  Не злоупотребляйте маркетинговыми трюками, чтобы одурачить вашу аудиторию с целю заставить поверить их в нечто ложное. Если вы сделаете это, то вас разоблачат, выдадут и обвинят в обмане.

  Но если вы правильно занимаетесь брендингом, то ваша аудитория поблагодарит вас, потому что вы помогаете им узнавать, что их ожидает.

  Думайте о бренде как об обещании — том, которое надо исполнять с каждым написанным словом или опубликованной статьей. С каждой книгой, на которой вы расписываетесь. На каждый e-mail, на который отвечаете. Каждого встреченного фаната.

  Вот в этом и весь брендинг — исполненные обещания.

  У вас есть выбор. Не теряйте возможность и не наследуйте репутацию, которую не выбирали. Цените свой бренд.

  


Делая себя запоминающимся

  
Как вы строите бренд? Как вы складываете вместе все эти элементы и создаете репутацию, которой люди могут доверять? Вы делаете себя незабываемым. Как говорит Сет Годин, вы делаете себя в буквальным смысле замечательным, и таким образом люди будут помнить о вас.

  Суть всего этого не в том, чтобы превращаться в маркетинг-машину, а заставить людей не забывать вас. Это о том, как сделать себя незабываемым. О том, как выделяться во всем этом шуме. Это не случится так просто. Вам нужно работать. Вот как создать бренд с нуля в три простых (но не легких) шага:

  - Выберите имя;

  - Создайте свой образ;

  - Найдите свой голос.

  
Давайте рассмотрим их поподробнее.

  
Выберите имя

  Хорошим именем для бренда может быть просто ваши имя и фамилия. Во многих случаях этого достаточно.

  Для других нормальными будут более креативные пути. Вы можете взять псевдоним, как сделали Марк Твен или Мэри Шелли. Для блогеров имя бренда может быть типа позывным вроде Problogger или Tall Skinny Kiwi. Оно также может быть культовым, как Мадонна или Эви.

  Перед тем как выбирать имя, найдите время тщательно оценить «за» и «против» вашего выбора. Как только у вас появится опубликованное имя, то будет трудно (и собьет с толку) поменять его, так что не относитесь к этому легкомысленно.

  Сделайте свое имя запоминающимся. Пусть оно работает на вас. Пусть оно согласуется с остальным вашим брендом.

  Ваш бренд должен служить целям в вашем сочинительстве. Не держитесь за то, что не работает. Также не спешите с первой попавшейся идеей, которая приходит в голову. Это важно: относитесь к имени соответствующе.

  Создайте свой образ

  Построение вашего образа требует тщательности. Снова, это нечто, на что вы должны влиять, а не то, что вы делегируете или отложите.

  Вашим образом может быть иконка или логотип. Это может быть ваша фотография. Это даже может быть креативной комбинацией всех трех. Это может быть символом, который был у Принца (или какое у него сейчас сегодня имя — вот вам и конфуз относительно бренда!).

  Создание вашего образа это отличный пример того, как бренд представляет вас, но не ваше настоящее «я».

  Например, вы не хотите, чтобы ваш портрет выглядел так, будто вы только что проснулись. В то же время вы не хотите образ, который не похож на вас. Ваш образ должен отображать вас. Суть в том, что он заставляет людей узнавать вас.

  Когда вы создаете свой образ, помните ли эти советы?

  Будьте узнаваемым, привлекательным или интересным.

  Используйте профессионального фотографа или дизайнера, который поможет вам. Отдайте на аутсорсинг то, что вы не сможете сделать сами, но удостоверьтесь, что вы контролируете процесс.

  Убедитесь, что определенные люди заметят вас и вашу работу благодаря вашему лого, фотографии и т.д.

  Получайте обратную связь от друзей, фанатов и фолловеров через весь процесс брендинга.

  
Найти свой голос

  Поиск собственного голоса — самое трудное и самое важное дело писателя. Некоторые авторы говорят, что это занимает годы. Другие говорят, что это лишь вопрос сочинения сотни или тысячи слов.

  Но не подлежит сомнению, что вам надо работать, чтобы найти свой голос. Он не придет к вам во сне или как откровение. Это не то, как вы говорите или действуете. Это результат тяжелого труда.

  Голос писателя это комбинация страсти, личности и людей. Это такое общение, которое удовлетворительно и значимо для вашей аудитории. Это значимо и легкореализуемо.

  Если ваше сочинение двигает только вас, тогда вы не нашли свой голос.

  Вот несколько заданий, которые следует выполнить:

  Опишите себя в нескольких прилагательных. Что получится у вас и у других?

  Запишите свои интересы: любимые книги, кино, музыка и т.д. Что у них общего?

  Вообразите себе идеального читателя. Опишите его или ее. Напишите письмо этому человеку (включая имя).

  Как только вы начнете замечать свой уникальный стиль письма и того, кого вы пытаетесь достигнуть, вы начнете находить свой голос. Не беспокойтесь: для этого надо время. Дайте себе множество попыток для провала.

  Вам это пригодится.

  


Личная история: Брендирование себя

  
Заминка относительно моего собственного бренда была менее намеренной, чем ей следовало быть. Я открыл его случайно. Можете назвать меня нердом, но это случилось в моем блоге.

  Домен .com для моего полного имени был уже занят, так что я выбрал Goinswriter.com, так как знал, что хотел создать площадку вокруг своего писательского ремесла. Потом я обработал свое фото с семейной фотографией с женой. Я выложил эту фотографию везде, где я был: веб-сайт, Твиттер, Фейсбук и т.д.

  Потом я начал помогать людям, строить отношения и сочинять.

  Чем больше я писал, тем более комфортнее я чувствовал свой голос. Когда я оглядываюсь назад, то вижу, как мое творчество пробуждало других. Перед тем как я узнал это, у меня был бренд, уникальный писательский стиль, который привлекал других. Я не знал этого.

  Вообще-то другу пришлось сказать мне: «Джефф, ты нашел свой голос», перед тем как я поверил в это.

  Может вам нужны подобные слова. Вот почему мы не можем просто практиковаться где-то в уголке темной литературной комнаты.

  Вам нужно выбираться из мира и поделиться своей работой. Иначе, вы всегда будете сомневаться в себе.

  Ваш бренд ждет. Вам просто нужно найти его.

  


Каналы связи

  
Площадка — ничто без каналов, по которым люди выходят на ваши работы. Это третий инструмент, который необходим каждому писателю: канал или лучше каналы.

  Другое слово для этого — маркетинг. Но это намного сложнее. Это — отношения.

  Большинство писателей не продвигают себя. Но как у вас есть альтернатива. Если вы хотите, чтобы ваш контент был перед людьми, то вам надо общаться с другими: агентами, редакторами, издателями, читателями и писателями.

  Это может быть тяжким, когда вам также надо работать над творением, требующей одиночества и концентрации. И именно вот почему у большинства писателей есть трагический изъян: они отвергают важность построения значимых отношений.

  И они дорого платят за это.

  


Новый конвейер

  
Куда бы вы ни взглянули, люди собираются вместе. Они объединяются в группы по интересам и увлечениям.

  Термин «ниша» никогда не был более популярным. Если вы собираетесь найти аудиторию для своего сочинительства, то вы собираетесь ворваться в этот новый мир. Вы собираетесь присоединиться к существующим каналам и сетям, если вы хотите, чтобы ваше сообщение имело значение.

  Вот несколько примеров:

   - Фейсбук

  - Твиттер

  - Электронная почта

  - Телефон

  - Конференции

  - Встречи

  Вам нужно распространение, чтобы пробраться в эти каналы связи. Вам нужна толпа — группа последователей, чтобы распространять свое сообщение. Но что если то, что вы делаете, не работает? Как же начать?

  «Относиться к людям с уважением — лучший способ заслужить их внимание» — Сет Годин.

  Попытка передать свое сообщение, чтобы вас заметили, может быть очень трудной. Эта та часть, которую большинство писателей отвергают. Они напуганы или ленивы. Они откладывают на потом и откладывают неизбежное.

  Или они воодушевлены, что разделят свое искусство и торопят процесс. Они делают фальстарт и сжигают мосты.

  Потом они задают себе вопрос, почему никто не обращает внимания на то, что они говорят, почему они виртуально анонимны.

  Этот концепт медленного выстраивания длительных отношений может быть для вас нелегким. Но это необходимо. 

  


Выстраивание связей

  
Когда у двоих людей есть отношения, то они обмениваются полезной информацией и делятся полезным опытом — именно тогда происходит связь.

  И вот тут самое важное. Связь должна быть значимой. Она должна быть общей. Она должна иметь значение. 

  Значимой. Слушатель должен проявлять интерес к тому, чем вы делитесь. У вас должно быть разрешение и внимание.

  Общей. В это должны быть вовлечены две стороны. Одна сторона может быть в выигрыше, чем другая, но это не может быть полностью принадлежать одной стороне.

  Значимой. Не только две стороны должны проявлять интерес к контенту, но тут нужен результат. Из связи должно выйти нечто хорошее.

  Этот аспект нетворкинга очень важен, чтобы сделать вашу работу значимой. Что вам надо сделать: построить площадку, создать сильный бренд и потом начать нашествие.

  Вы хотите завоевать поклонников, друзей, подписчиков, но вам нужно нечто большее, чем ежедневные гости и посетители.

  Вам надо построить честность со своей аудиторией, и они позволят вам общаться с ними так, как вы хотите. Это отличительный знак доверия. Без него у вас не будет ничего кроме серии одноразовых чудес. 

  Как вы получаете разрешение? Вы спрашиваете.

  



Как спрашивать разрешение

  
Вот несколько способов как спрашивать и устанавливать разрешение, чтобы вы могли доставить сообщение.

  Приглашайте читателей блога подписаться на вашу рассылку.

  Пригласите другого писателя или потенциального наставника на кофе.

  Отдайте что-нибудь просто так, например, электронную книгу в обмен на внимание.

  Возможности бесконечны, но не все из них одинаковы.

  Конечно, вам нужно делать больше, чем спрашивать. Вам следует быть умным. Вам надо работать на пути к отношениям. Самый важный вопрос, который вы должны задать: «Что есть для них?».

  Без разрешения вы только добавляете шум. Лучший способ побороть его — это быть чрезмерно полезным, быть щедрым, безо всяких ожиданий.

  Подумайте о том, что будет, если вы войдете в супермаркет. Через пару секунд к вам подойдет продавец и спросит: «Могу ли я вам помочь?»

  Что вы говорите? Обычно «Нет, спасибо. Я просто смотрю».

  Но это же неправда, не так ли? Вы пришли в супермаркет, чтобы купить что-нибудь, однако вы прогнали человека, готового помочь вам. Почему? Потому что мы не доверяем продавцам.

  Так же ваша аудитория не доверяет вам. Пока еще нет. Тут нет отношений, нет выстроенного доверия. Так почему они должны доверять вам? Вам стоит сделать что-нибудь, чтобы показать им, что вы заслуживаете доверия и на вас не надо спускать собак.

  Когда он решил подарить бесплатные копии своей электронной книги, Майкл Хаятт увидел, что его список рассылки увеличился с 3000 подписчиков до 30000 в течение месяца. Доверие аудитории выросло на 1000% меньше чем за год. И все потому, что он решил быть полезным.

  Другими словами, щедрость работает.

  


Заработанное внимание

  
Неважно о чем вы думаете. Важно то, о чем я думаю.

  Всем наплевать на вас. Пока еще нет. Если вы хотите, чтобы вас заметили, вам следует кое-что понять: вы не решаете, что важно. Они решают.

  Кто это «они»? Ваши будущие фанаты.

  Какой лучший способ начать зарабатывать внимание и набирать фанатов? Какой способ для завязывания значимых связей самый лучший? Что вам нужно делать, чтобы все это произошло? Ваш собственный канал.

  Годами я не замечал важность наличия своего собственного канала. Я думал, что это простая надстройка или штука. Но это не так. Это необходимость. Ваш собственный канал важен, чтобы построить площадку и расширить свое присутствие за пределами вашей прямой сети контактов.

  Без него вы либо одалживаете внимание или крадете его. Единственный способ заработать его — делиться полезным сообщением при помощи своего собственного канала. В моем случае это e-mail рассылка, которая соединяет людей с моим блогом. Для Дэна Миллера это его подкаст. Для Гретхен Рубин — ее широкая сеть контактов.

  Каким будет ваш канал?

  


Личная история: наконец-то замеченный

  
Помните, как мне приходилось каждый раз представлять себя одному и тому же журналу? Как я продолжал напоминать о себе этому журналу? На грани безумия. Недавно они сами со мной связались, и на этот раз разговор был другим.

  Несколько лет назад я прекратил посылать статьи в это периодическое издание. Я был недоволен, мне надоело, и, честно говоря, просто очень устал. Примерно год я посвятил созданию действительно значимой площадки, которая позволила мне поделиться своей работой с широкой аудиторией.

  Другими словами я забыл о журнале (как и большинство посредников). Когда вы поступите также, с вами произойдет нечто странное. Представьте ситуацию, когда красивая девушка, проявляющая полное к вам равнодушие, становится от этого еще более желанной. 

  Впрочем, я дал неверную аналогию, потому что в данном случае красивая девушка — это я.

  Несколько месяцев назад совершенно неожиданно журнал выслал мне электронное письмо с просьбой написать для них. Они хотели переопубликовать кое-что из написанного в моем блоге. Представьте себе.

  Не оставьте незамеченным этот значительный сдвиг. Годами я забрасывал своими материалами этот журнал, и они изредка публиковали меня (может быть одну статью из десяти). Каждый раз мне приходилось бороться, словно в первый раз, чтобы меня заметили. Потом, после того как я выстроил площадку, они пришли ко мне, спрашивая мое разрешение на публикацию.

  И теперь я стал посредником.

  В этом заключается волшебство эры, в которой мы живем. Все мы издатели. И ровня тем, кому мы предлагали свои работы.

  С того времени, как я начал свой блог и зарабатывать аудиторию, меня приблизило больше издателей, чем у меня было за прошлые шесть лет. Мне предложили контракты на книги, выступления и другие возможности для писателя. Все из-за блога.

  Потому что я выбрал себя, вместо того, чтобы ждать пока за меня это сделают другие.

  


Что вы получите (когда достигнете цели)

  
Если вы решите построить площадку, создать бренд и общаться с другими, то вы увидите то, что не видели раньше. Надеюсь, из моих уст это не звучит легко, потому что это не так. Но это возможно и это никогда не было столь правдиво.

  Вы, писатель, теперь можете создавать судьбу для себя, что было прежде невозможным. Изумительно, не так ли?

  Вот некоторые из возможностей, которые ожидают вас:

  - Контракт на книгу (без предварительного плана)

  - Предложения писать для журналов (без запросов)

  - Деньги (мне приходится вставить это в разговор)

  - Поощрение (в виде бесплатных книг и товаров)

  - Интервью

  - Шансы завязать знакомства с другими писателями и влиятельными людьми

  Это просто, но нелегко и действительно стоит этой работы.

  Теперь я не боюсь издательского бизнеса. Я не боюсь отказов. Я нашел самого себя, и другие увидели разницу. Вместо того чтобы умалять о публикации, посредники приходят ко мне. Честно говоря, это круто!

  Я не Джон Гришэм, но я доволен своим нынешним положением. Каждый день мои сочинения читают тысячи людей, о чем я не мог и мечтать, когда в первый раз взял ручку с бумагой и начал сочинять о горгульях. (Я был в шестом классе, не прикалывайтесь.)

  Это не потребовало многих лет в безвестности. Это заняло восемь месяцев. Я добился этого с полным рабочим днем и женой, работая по вечерам и рано утром. Это было нелегко, но и не было невозможно. Я вложил время и пришел — увидел результаты.

  Все это началось с поручительства, с простого осознания: я — писатель. Мне просто нужно сочинять.

  Тут нет формулы, но быть целеустремленным — это важно. Вы можете поступить так же как и я, или попробовать нечто совершенно иное и найти то, что сработает для вас. Может быть, вы достигнете успеха раньше, может позже.

  Если вы работаете, то вы увидите результаты. Век, в котором мы живем, полон невероятных возможностей для писателей и коммуникаторов. Это Век Без Оправданий — где все возможно, и единственный, кто удерживает вас, это вы сами.

  Ваша возможность уже здесь. Не позволяйте ей пройти. И помните: все начинается с изменения в мышлении.

  Вы — писатель…

  


Как начать

  
По идее, здесь я должен сказать: «Начать это легко!». Но это не так. Начало — самая трудная часть.

  Только вы приступите к работе, как найдется тысяча оправданий, чтобы подождать лучшего времени, и масса причин, чтобы отказаться от задуманного. Вы перестанете размышлять над тем, о чем вы хотели написать. Вы станете доказывать себе, почему еще не время, почему вы не готовы. И вы будете лгать себе.

  Вы готовы. Во всяком случае, достаточно готовы. Вам не стоит беспокоиться обо всем. Вам следует просто начать. Со всем остальным вы разберетесь за работой.

  С чего начать? Это зависит от того, чем вы хотите заняться, но ваше начало может выглядеть примерно так:

  Заведите блог и начните делиться своей работой. Практикуйтесь публично.

  Откройте аккаунт в Твиттере и начните общаться с другими.

  Создайте страничку своего блога, книги и т.д. в Фейсбуке.

  Создайте рассылку (с помощью Aweber.com или Mailchimp.com) и награждайте людей, которые подписались на нее.

  Продолжайте создавать отличную работу, о которой стоит говорить. Показывайтесь каждый день, обещая и постоянно доставляя обещанное.

  Начните с малого и развивайтесь. Всегда спрашивайте разрешение, всегда показывайте уважение. Этот процесс, смешанный с небольшим терпением и верой, всегда приносит результаты. Они могут быть не тем, что вы ожидаете, но это непременно произойдет.

  


Заводим блог

  
Отлично, давайте рассмотрим техническую сторону вопроса. Существует столько возможностей, чтобы вести блог, так с чего начать? Что хорошо? Что плохо?

  Лично мне нравится WordPress (вы можете скачать данную систему для ведения блога на Wordpress.org). Я считаю, что очень важно для писателя иметь свой блог на своем хостинге (то есть вы полностью владеете им). Однако вы можете начать с малого: например, с аккаунта на Wordpress.com (вы можете получить свое доменное имя за 15—20 долларов в год).

  Бесплатный аккаунт на некоторых сервисах для ведения блога станет неплохим вариантом для вашей бабушки (которая, очевидно, очень соображает в технике), но будет недостаточен для профессионала. Если вы присутствуете на площадке, которой не владеете, то вы оставляете себя уязвимым на прихоть другим, которые не интересуются вами.

  Запуск блога на своем хостинге может быть немного трудным в техническом плане (вам понадобится веб-хостинг), но как только вы начнете, у вас будет полная свобода в том, как вы будете общаться и знакомиться с другими.

  Если в этом вам нужна помощь, то есть отличные поставщики сервиса как эти парни из OutstandingSetup.com и YourDigitalBook.com. Плюс, с помощью сайтов вроде Problogger.net вы найдете массу полезных ресурсов, которые помогут вам начать.

  Твиттер — отличное место для знакомства с писателями. Фейсбук тоже для этого подходит. Часто такое общение перерастает в дружбу в реальной жизни и становится более плодотворным. В этом вся суть: социальные медиа это всего лишь средство достижения цели, а не сама цель.

  В самом начале вы захотите завести полезные знакомства. Без других людей будет сложно добиться успеха. Так с чего начать?

  


Три важнейших отношения

  
Существуют три отношения, которые должны быть у каждого, которые будут расширять ваше влияние, и каждое из них абсолютно необходимо.

  Фанаты. Вам надо построить отличные отношения с вашими поклонниками.

  Друзья. Вам следует наладить связь с другими людьми, которые делают то же, что и вы.

  Покровители. Вам надо заработать влияние от тех, кто поддержит вашу работу.

  Фанат восторгается вашим творчеством и следит за вашей работой. Такие люди распространяют ваши творения и платят за вашу работу.

  Друг это ваш коллега, тот, кто делает похожую работу. У вас должен быть внутренний круг друзей, которые заставят вас ответственно относиться к вашему труду и искусству.

  Эти люди помогут вам стать лучше.

  Сторонник — это покровитель, тот, кто поддерживает вас финансово или своими идеями.

  Эти люди будут наставлять вас и помогут вам вырасти. Они увеличат ваше влияние и помогут вам стать мудрыми.

  Вот три способа, чтобы начать приобретать фанатов:

  - Создавайте нечто изумительное. Выясните, что нужно людям и дайте им это.

  - Будьте щедрыми. Время от времени награждайте своих читателей бесплатными продуктами. Оказывайте услуги. Служите им.

  - Спрашивайте разрешения. Никогда не предполагайте. Всегда приглашайте.

  


Как завоевывать фанатов

  
Лучший способ завоевывать фаната — создать значимое искусство: работу, которая будет двигать людей и менять мир.

  Однако когда вы только начинаете, то работаете вслепую. Как вы узнаете, что хотят люди? Вы не знаете.

  Как только вы построите площадку, вы можете спросить свою аудиторию. До тех пор вам надо поступать интуитивно. Хорошая новость в том, что онлайн распространение и общение ничего не стоят. Так что вы можете пробовать, не боясь, что это будет стоить вам много времени или денег.

  Начните и поправляйте все на ходу.

  Если вы не знаете, что делать, попробуйте написать нечто опасное, что поменяет нынешнее положение вещей или противопоставит социальному укладу. Создайте нечто, достойное категоричного несогласия. Есть шансы, что вы найдете того, кому это понравится.

  Сплюньте и повторите.

  


Как приобрести друзей

  
Друзья важны для вашей работы. Без товарищей и группы поддержки мы обречены жить в одиночестве и ограниченном влиянии.

  Впрочем, иногда тяжело найти друзей, трудно встретить новых людей. Но до сих пор это важно. Вот три способа, чтобы построить отношения, если вам нужна помощь.

  Поддерживайте связь. Пишите людям электронные письма. Отвечайте им в Твиттере. Заведите разговор.

  Помогайте. Начните отношения с помощи, покажите свое внимание к другому человеку.

  Действуйте. Не позволяйте отношениям лежать мертвым грузом. Не пропадайте.

  Лучший способ найти друга — проявить внимание к человеку, бескорыстно помочь ему. Я надеюсь, что вы видите суть: лучший способ заработать влияние — это служить людям. Самые влиятельные люди, которых я знаю, постоянно так делают. Они отдают больше, чем получают, спрашивают больше, чем говорят.

  Если вы хотите, чтобы ваш труд дошел до большего числа людей, то вам нужны друзья, которые помогут отстоять ваше творчество и подбодрят вас в процессе.

  Лучший способ найти таких людей — стать одним из них.

  


Как найти покровителя

  
Мы живем в удивительном веке. Технологии удивительны и доступны. Простота средств общения позволяет вам достигнуть миллионов людей за секунды — всего одним прикосновением пальца.

  Однако, по иронии судьбы, писатели и художники стали более одиноки, чем когда-либо.

  Один из вызовов этой эпохи сверхдоступности заключен в расширении соперничества, особенно среди творческих людей.

  Нам нужна помощь. Нам нужен тот, кто покажет, что нам делать. Нам нужны влиятельные люди, которые предоставят нам свою площадку, чтобы мы смогли найти свою аудиторию.

  Без Медичи Микеланджело никогда бы не раскрасил Сикстинскую капеллу. Без друга в Atari Стив Джобс никогда бы не основал Apple. Без покровителей вы не раскроете всех своих способностей.

  Нам всем нужны люди, которые верят в работу, что мы делаем, и поддерживают нас. Чем покровители отличаются от других людей? Одним: у них уже есть влияние и знание дела. И они страшно заняты.

  Очень трудно добиться внимания этих важных людей, но оно стоит приложенных усилий. Как сделать так, чтобы возможный покровитель заметил вас? Вот три шага:

  Спрашивайте. Начните с электронной почты или письма. Попросите о короткой встрече. Может быть личной, через Skype или так, как им будет удобно.

  Интервью. Показывайте интерес. Приходите с подготовленными вопросами. Цените их время.

  Не пропадайте. Напишите электронное письмо (или позвоните) после встречи.

  Повторите. Настоящий секрет это усердие и настойчивость. Проделайте это достаточно с несколькими людьми, и вы найдете того, кто поверит в вас.

  Лучший способ сделать это — показать себя опытным и инициативным человеком. Перед тем как вы попросите о встрече, покажите им, что сделали или можете сделать.

  При подготовке встречи самое главное — сделать все как можно проще. Предложите кофе или завтрак рядом с их местом работы. При этом назначьте удобное для них время, а не для вас.

  Когда вы встретитесь, пусть встреча будет посвящена им, а не вам. Впрочем, не удивляйтесь, если у них возникнут свои вопросы. Будьте готовы задавать и отвечать на вопросы.

  Очевидно, вы хотите, чтобы они помогли вам, поддержали вашу работу. Но не просите об этом на первой же встрече. Вместо этого сделайте своей первичной целью завязать отношения. Если вы им понравитесь, то у вас будет множество возможностей попросить позже.

  Отношения важны. Они могут дать вам самые различные возможности для прорыва в вашей карьере.

  После встречи поблагодарите их и пошлите список заметок, чтобы показать, что вы помните их советы. Вы хотите, чтобы они знали, что вы серьезно воспринимаете их время. Потом, как и для всяких любых отношений, пусть они укрепятся со временем.

  Каждый успех — это история группы, сложной сети люди, которые помогают друг другу. Не забывайте: вы не сможете сделать это один.

  Если вас пугает обращение к личным покровителям, то помните, что потом будет легче. Вам просто надо начать. Если вы уже делаете это, то продолжайте. Поддержка никогда не бывает лишней.

  


Личная история: знакомство с людьми

  
Я колебался, стоит ли начинать общение с другими людьми, которые могли помочь мне. Это выглядело жалко. Мне не нравилась сама идея продвигать себя.

  Вместо этого, я делал то, что знал: предлагал взять интервью у людей, с которыми я хотел познакомиться. Я мог обратиться к ним в Twitter, Facebook или по электронной почте, пригласить кого-нибудь на кофе. Потом я бы взял интервью. 

  После этого я бы опубликовал статью и дал знать об этом людям. Это было моим оправданием, чтобы продолжать. Я продолжал общаться и не пропадал, как и со всеми другими отношениями.

  Со временем это придало мне уверенность в общении с людьми. Это простая формула позволила таким людям, как Сет Годин и Майкл Хайятт поддержать мою работу. Это позволило мне опубликовать несколько эксклюзивных интервью с такими писателями, как Стивен Прессфильд и многими, многими другими. И это вам также поможет, если вы найдете время спрашивать.

  Вы должны быть смелыми и немного рисковать, но я обещаю вам: результат оправдает этот риск.

  


Что действительно нужно, чтобы быть писателем

  
«Быть писателем… в конце концов спрашивать себя «Насколько я хочу быть живым?»

  — Энн Лэмотт.

  Жизнь писателя нелегка. Она — призвание. И как большинство вещей, за которые стоит бороться, она потребует от вас всех ваших сил: не только ваши пальцы и мозг, но и вас самого.

  Когда люди говорят мне, что они хотят опубликовать книгу, но не хотят создавать площадку или заботиться о маркетинге, то я не верю им. Если вы хотите быть писателем, если вы сильно этого хотите, то вы будете работать.

  Почему бы вам не посвятить этому себя всего без остатка? Если это ваша мечта, о которой мы говорим? Почему вы не оставите все остальное?

  Да, эта жизнь будет тяжелой. Вас будут отвергать и говорить гадости о вас. Тут не должно быть иллюзий: сочинительство требует работы. Это требует сообразительности и решимости. Нет, это будет нелегко, но это будет того стоить.

  Существует дурацкий способ добиться писательской карьеры (ждать пока вас заметят) и умный способ (выстраивать площадку, которую стоить заметить). Сделайте себе одолжение и выберите последнее. Создайте бренд, который будет резонировать. Заведите хорошие связи, которые помогут вам добиться успеха.

  Этот труд не для сердечного порыва, так что крепитесь. Вам нужно стать жестким и научиться, как проходить через различные препятствия, и, я надеюсь, вы научитесь. Потому что нам нужен ваш голос. Нам нужно ваше искусство — понимаете вы это или нет.

  А теперь наступает трудная часть. Часть, где вы принимаете это (или нет). Где вы найдете свою компанию и построите свой путь к опубликованию.

  Впрочем, для начала вам нужно сделать нечто важное. Вам нужно выбрать самого себя.

  Это труднее, чем кажется. Это потребует множества действий каждый день, трудностей, непонимания и оговоров. Вы будете бороться. И это нормально, пока вы продолжаете.

  И я подхожу к заключительной мысли. Существует один и только один инструмент, который вам нужен, чтобы быть писателем.

  СМЕЛОСТЬ.

  Ничто из этого не стоит выеденного яйца, если вы не будете смелым. Если вы прикладываете усилия, ни одно руководство и ни один инструмент не подготовят вас к отказу, который вы встретите, к критике, которую вы перенесете, к боли, которую вы испытаете.

  Все эти стратегии влекут за собой ключевую и само собой разумеющуюся мысль: вы должны быть смелыми.

  Миру нужно это намного больше, чем вам может казаться. Мы хотим ваших слов. Мы в нетерпении изменений. Поделитесь ли вы своим творчеством? Поверите ли вы, что вы — писатель и начнете сочинять?

  Я надеюсь на это.

  


Перед вашей первой книгой

  
Каждый писатель хочет быть опубликованным. Эта мечта, ради которой мы живем, признание, которое страстно желаем (даже когда мы говорим, что не хотим этого).

  Не нужно много времени, чтобы понять, что нелегко быть опубликованным. Это требует усердной работы, толстой кожи и настойчивости. В то же время, это не так трудно, как вы могли подумать. Не трудно, если вы знаете секрет.

  Каждый день печатаются сотни книг и тысячи статей. И вот в чем дело: не все из них хорошие.

  В чем разница между изданным автором и вами? Что есть у них, и чего нет у вас? Может быть ничего. Кроме того, что они знают как добиться публикации, что, на самом деле, очень существенно.

  


Вначале самое главное

  
Перед тем как попасть в издательский мир, вам надо задать себе несколько вопросов:

  - Я серьезен?

  - Предан ли я своему делу?

  - Готов ли я к испытаниям?

  Слишком много людей мечтает, что однажды их книгу издадут или упомянут отрывок в журнале, не подумав о той цене, что придется заплатить, чтобы достигнуть этой цели. Это звучит немного гламурно — быть изданным, — не так ли? Не так. Все намного неприятнее.

  Большинство писателей постоянно мечтают, но они не готовы работать. Они терпят неудачу, прежде чем начнут. Перед тем как вы начнете, найдите время, чтобы понять, что вы собираетесь делать.

  Вы готовы проявлять терпение и доводить дело до конца? Даже когда станет трудно? Даже когда вы разочарованы или потеряли видение своих целей? Будете ли каждый день просыпаться и сочинять?

  И с этим вы должны разобраться. Иначе, вы обречены с самого начала.

  Давайте начистоту: возможно вы не отличный писатель. Если вы только начали и у вас нет десятка опубликованных работ за спиной, то это факт. Что совершенно нормально до тех пор, пока вы там не остаетесь. Все мы с чего-то начинаем, верно?

  Лучший способ стать лучшим в чем-то — практика. Вполне возможно, что вы уже знали об этом. Мой совет: лучший способ практиковаться — делать это публично. Музыканты становятся профессионалами, играя сотни часов вживую. Напротив, писатели становятся авторами, публикуя множество плохой работы (до тех пор, пока она не перестанет быть плохой).

  Однажды молодой актер пожаловался Уолтеру Маттау: «Я просто жду своего звездного часа».

  Маттау рассмеялся и ответил: «Парень, их будет не один, а штук пятьдесят». То же самое применимо и к любому творчеству, а особенно для сочинительства. Вам нужно ходить, перед тем как бежать.

  Писательская карьера формируется многократно, со временем. Вам не нужно совершать большой прыжок. Вам просто нужно сделать следующий шаг. Публикация книги начинается не с рукописи, а с маленьких шагов, с публичной практики.

  С чего вы начнете? С маленьких постепенных шагов. Начните блог. Напишите гостевой пост на сайте друга. Выполните работу фрилансера «за просто так». Шаг за шагом, вы выстраиваете свое портфолио, перед тем как вы станете Великим Мастером.

  Существует только один практический способ, чтобы вас опубликовали. Вы можете пропустить этот шаг, если вы знаменитость или наследник финансового магната. Но для всех остальных это потребует работы: крови, пота и слез.

  Перестаньте ждать разрешения и подготовьтесь к работе. Не существует уникального шанса. Только небольшие порции усилий, которые ведут к волнам движения.

  


Идите, прежде чем бежать

  
Перед тем как вы напишете книгу, вам надо написать десяток статей для журнала. Может быть больше.

  Вам следует писать гостевые посты на популярных сайтах, блогах или участвовать в радио-интервью. Вам следует создать площадку (например, блог, подкаст, колонку в газете и т.д.) и набрать свою аудиторию.

  Вам следует начать создавать шум вокруг вашего имени.

  Все это — практика для вашей книги, для вашей карьеры в качестве писателя. Самое веселое в том, что это не совсем практика. Вы делаете это. Вы пишете и публикуете свою работу. Когда придет время, то публикация книги станет следующим логическим шагом. 

  Существует пять шагов, чтобы вас опубликовали в журналах или других изданиях, перед тем как вы возьмете препятствие в издательском мире. Первый шаг – самый важный.

  


Шаг 1. Подойдите к двери

  
Множество писателей совершает огромную ошибку. Они появляются с темой, которая подойдет для журнала, газеты или веб-сайта. Потом они проводят слишком много времени над идеей без обратной связи.

  Они тратят часы или даже дни над сочинением статьи. Потом они пытаются найти кого-то, кто опубликует это. И они терпят сокрушительное поражение. Некоторые люди называют это «фриланс». Я называю это глупостью.

  Это мышление от противного. Оно предполагает, что вы знаете свою аудиторию лучше, чем издатель. (Даже если это так, то эта позиция не позволит вам далеко пойти.) Лучше начать с нескольких предельно общих идей и связаться с издателем, прежде чем продолжать со своей задумкой.

  Вся суть в этом первоначальном контакте состоит в том, чтобы попасть во внимание издателя. Отношения и общение намного важнее, чем хорошие идеи и отличное сочинение (по крайней мере, в начале). Вместо того чтобы забрасывать своими идеями издателя, сделайте нечто лучшее: начните строить отношения.

  Перед этим выполните свое домашнее задание. Изучите руководства издателя. Прочтите примеры. Напишите друзьям, которые уже публиковались. Выясните, что работает и повторите это. Возможно, вам понадобится только одна попытка. Цените ее.

  Потом дойдите до редактора. Представьте свои идеи таким образом, чтобы выгода для издания была очевидна. Объясните, как ваш труд будет полезен для читателей. Предложите примеры из ваших завершенных работ. Пусть у вас будет, что показать — все что угодно. Просто не показывайтесь с пустыми руками. Это срабатывает с журналом, коммерческим изданием и даже блогом.

  Как оказывается, содержание это не главное. Главное — это отношения. Начните завязывать полезные связи с издателями и, как только идеи придут, они обратят внимание на вашу работу.

  


Шаг 2: Не влюбляйтесь в одну идею

  
Многие друзья, имеющие контракты с издательствами, рассказывали мне, что идея, которую считаешь наиболее слабой, издатели выбирают для воплощения в книгу. То же самое произошло, когда я публиковал статьи в журналах, на сайтах и в других изданиях. Это произошло даже с моей первой книгой. Издатель выбрал тему, которую я никогда бы не выбрал для книги.

  И это важный урок: вам не надо решать, насколько хороша идея — это решает издатель.

  Как только вы выстроите свою площадку и получите свою власть как автор, вы заслужите право решать, какие идеи хороши. Однако, когда вы только начинаете, вам не будут позволять многого. Тут лучше вести себя тихо, продолжать свой путь и зарабатывать свое влияние. Считайте это временным занятием, оно не будет продолжаться вечно.

  Если у вас есть отличные идеи, которые мир хочет услышать, то вам, конечно же, придется поделиться ими.

  Почему хорошие идеи не имеют значения.

  Если никто не прочитает вашу статью, то неважно, насколько она хороша: по крайней мере, в области книгоиздательства. Иногда ваши идеи не так уж хороши, как вы думаете. Иногда, мир просто не готов к ним.

  Если в процессе обсуждений с издателями вы остаетесь гибкими касательно вопроса, что следует опубликовать, то это сделает вас лучшим писателем. Это также сделает вас лучшим продавцом ваших идей.

  Именно. Выставление товара — это продажа. Нет другого пути. Это не означает, что вам надо зачесать свои волосы назад и смешно говорить. Это значит, что вам надо готовиться, чтобы ваши идеи были привлекательными для издателя.

  Я имею в виду, что вы просите их нанять вас. Они тратят на вас деньги, так? Цените время, которое они на вас тратят. Войдите в их мир. Думайте так, как думают они.

  Выставление «товара»

  Перед тем как вы сделаете предложение, соберите несколько идей, которые, вы думаете, стоит опубликовать. Проведите над ними мозговой штурм, делая заметки.

  Потом выделите самые лучшие идеи (по крайне мере, три из них, но не более десяти) и запишите для каждой интересный заголовок. Под заголовками запишите пару предложений, описывающих их суть.

  Затем попробуйте представить их в несколько изданий или издательств одновременно, соответствуя их рекомендациям (Вам стоит тщательно изучить веб-сайт, журнал или другое руководство перед тем, как отправлять статью).

  Удостоверьтесь, что вы выложите больше, чем одну публикацию. Применение всех возможных средств увеличит вероятность того, что, по крайней мере, хоть что-то одно будет опубликовано. Так же это позволит вам немного надавить на издателя, который медлит.

  Нет ничего предосудительного в небольшом конкурсе. Вообще, вам понадобится этот дух соревнования, чтобы удачно представить свою работу и сделать так, чтобы ее заметили. Пользуйтесь этим.

  Что нужно для выставления «товара»

  Если вам нужна помощь, то вот список, который необходим вам:

  - Личное приветствие (используете имя издателя)

  - Краткое представление себя (если это ваше первое общение)

  - Примеры вашей работы (ссылки на статьи, приложения, публикации в блоге — все ваши лучшие работы)

  - Перечислите идеи с возможными названиями (изучите издание, чтобы узнать, как они пишут заголовки)

  - Краткий обзор каждой статьи (2—3 предложения)

  - Закончите с предоставлением своей контактной информации, включая ссылку на свой веб-сайт (портфолио).

  Хотите видеть, как я делаю это? Вот три примера, которые я использую:

  Образец №1: Первый контакт

  Привет [ИМЯ],

  Меня зовут Джеф Гоинс, и я хотел бы предложить вам идею статьи для [НАЗВАНИЕ ЖУРНАЛА]. Предположение о том, что двадцати и тридцатилетним людям надо путешествовать по миру.

  В прошлом январе я провел пятнадцать дней с группой, которая уже год путешествует, и увидел, как это изменило их жизни. Прилагаю пресс-релиз, который я написал, чтобы вы поняли общий замысел. Есть несколько направлений, которые мы могли отразить в статье, но я думаю, что данная тема будет интересна вашим читателям.

  Часть статьи можно сделать в виде «вопросов и ответов» с одним путешественником, который только что вернулся из-за границы, где он провел около года, об их нынешней жизни. Или я могу расширить статью, что я уже написал для [НАЗВАНИЕ САЙТА].

  Другой вариант состоит в том, чтобы сделать общий призыв молодым американцам: взять год отдыха и найти себя так же, как поступают многие в других культурах.

  Есть другая статья, в которой я писал об этом: [ССЫЛКА]. Я мог также расписать эту мысль. 

  Сообщите мне ваши соображения. Если вам интересно, я буду рад начать черновик и выслать его вам. Сообщите, когда вы сможете запустить эту статью.

  Спасибо за ваше время,

  Джеф Гоинс

  goinswriter.com

  
Образец №2: Продолжающиеся отношения

  Привет [ИМЯ],

  У меня есть идея статьи для следующего номера [НАЗВАНИЕ ЖУРНАЛА]: мой друг Пол и я путешествовали по США целый год после колледжа, чтобы играть музыку. Мы провели год, жили в обществе, спали в домах людей и обходились без всего, полагаясь на щедрость незнакомцев.

  Мы постоянно общались друг с другом, делясь своими разочарованиями и трудностями в жизни и в пути. Иногда, думаю, это единственное, что поддерживало нас в здравом уме.

  Вот мои мысли для статьи:

  Часть, которую мы напишем совместно, делясь яркими впечатлениями от нашего года в дороге.

  Часть о путешествиях, о том, как вести людей за собой, и важности дружбы на расстоянии.

  Рассказ о путешествии, о годе в дороге (кто-нибудь один из нас напишет ее)

  Что вы об этом думаете?

  Искренне Ваш,

  Джеф Гоинс

  goinswriter.com

  

Образец #3: Гостевой пост

  Привет [ИМЯ]:

  Я следил за вашими работами и мне очень нравится то, что вы пишете.

  Я работаю над мыслью, которая, я думаю, подойдет для [БЛОГ]. Она называется «[НАЗВАНИЕ СТАТЬИ]». Она основана на том, чему я научился, читая ваш блог.

  Ниже приведен черновик: [выдержка из статьи в 300 слов].

  Вы заинтересованы в публикации этого? Если да, то я с удовольствием напишу еще. Если вы хотите увидеть примеры моей работы, то вот статья из моего блога: [ССЫЛКА]. И вот недавний гостевой пост, который я написал: [ССЫЛКА].

  Спасибо,

  Джефф

  goinswriter.com

  


Шаг 3: Пока не пишите мысль 

  
Если вы пришли в издательство впервые, то есть нечто, к чему вам стоит подготовиться. К тому, что повергнет вас в ужас. К тому, что вы предпочли бы не делать.

  Вам предстоит писать и много переписывать.

  Чтобы получить текст в сто слов, я трачу от тридцати до шестидесяти минут редактирования и переписывания. Когда я готовлюсь к изданию, то учитываю это. Я нахожу для этого подходящее время. Вам тоже следует это делать (ваш темп может быть другим, но вы определите для себя свое время).

  Часть, которая состоит из примерно 2500 слов (размер статьи в журнале) может забросить меня куда угодно: от пяти до двадцати пяти часов, в зависимости от объема работы и моего знания темы.

  Когда вы разделите на куски, зарабатывая несколько сотен долларов за небольшой кусок текста (когда вы тратите на это десятки часов), то это не стоит усилий. Хорошее состоит в том, что писатели пишут не ради денег. 

  Что? Вы пишете ради денег? Ну, тогда удачи вам с этим.

  Если вами движет не увлеченность своим делом, то вам будет сложно перенести боль, отказы и разочарования, встречающиеся в жизни писателя. Но, если вы пишите, потому что вам надо, потому что вы не можете представить себя без этого, то для вас все еще остается надежда.

  Если вы не подготовлены для этого тяжелого труда, то вам лучше найти заработок попроще. Иначе это будет внезапное озарение, когда вы столкнетесь со своим первым требовательным редактором. И поверьте мне, он ждет вас. С красной ручкой в руке.

  То есть, нет смысла писать статью, перед тем как выставлять «товар». Не так ли? Я имею в виду, что вы будете ее все равно переписывать, не так ли?

  Можно получить гарантию того, что они сначала опубликуют мысль (если сможете).

  А лучше узнайте сначала предпочтения редактора и стиль. Это сэкономит вам массу времени.

  Все еще вы захотите сделать совершенно противоположное. Воодушевление от идеи заставит вас взять ручку и начать писать.

  Избегайте этого искушения как чумы. Это украдет часы, дни и месяцы вашей жизни, если не больше.

  Вы сэкономите намного больше времени, если сосредоточитесь на подаче «товара», чем на сочинении на начальном этапе.

  Сосредоточьтесь на выстраивании отношений с издателями, знакомясь с редакторами, и готовясь к написанию статьи. Это будет стоить приложенных усилий. Поверьте мне.

  


Шаг 4: Будьте настойчивы

  
Каждый день на большинство издателей сваливается огромное количество заявок на публикацию. У них нет возможности помнить, кто я такой или что я написал три недели назад. Но это нормально.

  Потому что это моя задача помнить, а не их. Если меня волнует мое творчество, мне нужно быть тем, кто будет всегда махать своим сочинением перед лицом издателя. 

  Так что я оказываю им услугу, проверяя их регулярно. Я отмечаюсь, спрашиваю, нужно ли что-нибудь еще, и смотрю, в чем они еще заинтересованы. Вам следует делать то же самое. 

  В этой работе существует часть, которая связана с человеческими отношениями, которые вам надо принимать, даже если вы самый замкнутый человек в мире. Отправьте электронное письмо вашему другу. Найдите способы поработать с сетью контактов и смело представляйте себя незнакомцам. В зависимости от вашей личности, это может быть очень тяжело. Но результат стоит неловкости и дискомфорта.

  Это один из секретов частого опубликования: общаться с нужными людьми в нужное время.

  Это не совсем честно и может быть совсем не то, что вы ожидали, но так работает мир. Научитесь жить с этим. Или перестаньте жаловаться на то, что вашу работу не издают.

  Тут нет других вариантов.

  Подумайте об этом, как вы ведете себя после собеседования при приеме на работу. Вы хотите оставаться на виду и не хотите, чтобы вас забыли. И вы появляетесь, чтобы узнать, как идут дела.

  В нашем случае все точно так же.

  Как прослеживать ситуацию с издателем.

  Верный способ оставаться на виду у издателя — еженедельно (если вам не было прямо запрещено) осведомляться о результатах рассмотрения поданной вами статьи.

  Хороший способ не раздражать — это спрашивать, что они думают, и предложить переписать текст, если необходимо. Будьте радушным и вежливым, но и не извиняйтесь.

  Дайте редактору понять, что возможно другие издательства также заинтересованы в данной работе (если это правда). Это заставит их быстрее принять решение и покажет им, что ваша работа востребована.

  Вы также можете спросить, сколько времени им обычно требуется для принятия решения. Для большинства журналов стандартом является от четырех до шести недель. Для веб-сайтов данный срок часто короче.

  Если вы не получили ответа в течение месяца или около того, то скорее всего они не собираются вас публиковать. Это общее правило, основанное на моем опыте. Всегда считайтесь с правилами и решениями издательств. В каждом месте они различны.

  Вот почему всегда полезно предлагать одну и ту же статью в разные места. Чтобы издатели чувствовали, что они торгуются как на аукционе за вашу работу (они это и делают).

  Это лучше, чем ждать пока они вас выберут. Это ставит вас за штурвал, за ваше место.

  Вы — создатель текста, волшебник слов. Вы им нужны. Действуйте соответствующе.

  Если вы решите опубликовать свою работу с другим издателем (потому что вы ждали несколько недель и не получили ответ), то будет вежливым послать электронное письмо издателю. Дайте ему знать, что вы решили опубликовать работу в другом месте.

  Нерушимое правило.

  Когда вы выставляете «товар», то существует основное правило, которое никогда не надо нарушать.

  Я немного сомневаюсь, делиться этим или нет, потому что я не хочу, чтобы вы неправильно меня поняли. Я не хочу, чтобы это стало оправданием для отступления или самовредительства. Но оно слишком важно, чтобы им не поделиться.

  Вот, что вы не должны делать ни при каких обстоятельствах: не преследуйте издателя, после того как он сказал «нет».

  Это не игра в «переубеди меня». Если они сказали вам, что не собираются использовать эту работу, не пытайтесь убедить их в обратном.

  Вы только теряете свое время и живете в отказе. Настало время двигаться дальше, а не портить полезные отношения.

  И это в свою очередь ведет к следующему утверждению: иногда «нет» означает «не сейчас». Не путайте разницу. Если редактор говорит, что он хочет поработать с вами еще раз, то значит, так оно и есть.

  


Шаг 5: Выстраивайте долговременные отношения

  
Где только возможно налаживайте связь с издателями. Издательство — не человек, а вот его редактор — да. Знакомьтесь с этими людьми, облегчайте им работу. Они ваши лучшие союзники.

  Когда вы уже на короткой ноге с издателем, то намного легче опубликовать вторую или третью работу.

  Извлекайте выгоду из отношений и напишите несколько работ для тех, кто уже вас опубликовал. Зачем снова кого-то завоевывать? Тяжелая работа закончена, время извлекать пользу.

  Выстраивайте отношения и заботьтесь о них.

  Обычно я пишу несколько раз для каждого издателя, с которым работаю. Почему бы и нет? Как только вы узнали их и то, чего они ожидают, то очень легко продолжать писать для них. И вам обычно не надо больше беспокоиться и прилагать усилия.

  Самая трудная часть состоит в том, чтобы понять чего хотят издатели и сделать так, чтобы они вас заметили. Как только вы в игре, то вы там. Извлекайте выгоду.

  И вот еще (и это важно): сделайте это человеческими, а не бизнес-отношениями. Меньше обещаний и результаты, превышающие ожидания — и вам никогда не понадобится больше искать работу.

  Если вы сделаете это правильно, не удивляйтесь, если редактор однажды придет и попросит вас написать что-то. Как только вы окажетесь в данной среде, вы там и останетесь (до тех пор, пока не наделаете ошибок).

  Бизнес отношений

  Никогда не злите редактора. Прочтите это предложение заново. Это важно.

  Недавно я написал для сайта, и они хотели немного изменить мой текст (что вполне обычно). Однако там была фраза, которую я твердо решил оставить, а они настаивали на том, чтобы убрать ее. Я сопротивлялся.

  Предлагая подогнанную статью, я отправил e-mail другу, написав: «Ты можешь в это поверить? Что мне делать?».

  Она строго сказала мне: «Делай то, что говорит редактор. У тебя есть дар, кто-то хочет работать с тобой. Доверяй им. Нет ничего лучшего, чем хорошие отношения с редактором».

  Вы никогда не узнаете, что произойдет с теми людьми: куда они уйдут и что они будут делать. Будьте с редакторами друзьями, а не врагами.

  Да, тут будет конфликт. Да, они будут раздражать вас и захотят поменять ваши слова, но эти люди — дар. Их работа состоит в том, чтобы делать вас лучше.

  Когда вы найдете редактора, с которым вы хотите работать, то будьте добры с ним. Выстраивайте взаимоотношения.

  Это бизнес, завязанный на отношениях. Всегда ищите возможность для расширения круга знакомств, чтобы у вас в будущем было больше возможностей сочинить и быть опубликованным.

  Вы можете просить у редакторов поддержки и рекомендаций для другой писательской работы. Но помните, что это «изъятие» из вашего банка доверия. Удостоверьтесь, что у вас достаточно «вкладов», перед тем как запрашивать такое.

  


Обзор

  
Давайте повторим.

  Из всех пяти шагов первый — самый важный: Если вы научитесь хорошо подавать свою работу, то вашу статью опубликуют. Все остальное — детали.

  Публикация это нечто большее, чем просто иметь хорошие идеи — важно иметь хорошие связи. Это искусство, так что будьте готовы за это попахать.

  Продолжайте упорно предлагать и пытайтесь не терять задора.

  Научитесь приветствовать аспекты бизнеса, завязанного на отношениях, и вы найдете подходящие каналы для вашего сообщения.

  Помните: все это лишь выстраивание отношений, как и создание содержимого.

  


Когда подача материала закончена

  
Конечно, все это может показаться глупым. В конце концов, каждый писатель мечтает, чтобы больше не демонстрировать материал и никогда не продавать себя. Верно?

  Но действительность такова, что, так или иначе, вам придется немного продавать. По крайней мере, временно.

  Вам придется стучаться в двери, отправлять письма блогерам и спрашивать о возможности написания гостевых публикаций.

  Вам придется представлять себя агентам и издателям, перед тем как получить контракт на книгу.

  Вам придется быть дружелюбным с издателями и показывать материал, словно сумасшедший, чтобы вас издали.

  Вам придется посылать запросы людям, от которых вы бы сами хотели услышать просьбу.

  Но все это подготовка.

  Правда в том, что вы не всегда будете вынуждены делать все это. Если вы хороши. Однажды вы станете посредником. Издатели придут к вам.

  Хотя парадокс в том, что если вы хороши и, главное, мудры, то вы все равно продолжите делать это. Даже когда в этом уже не будет никакой необходимости.

  


Миф признания

  
Каждый старательный писатель достигает точки, которую он думал, что никогда не достигнет. Это случится и с вами, я уверен в этом. Вы можете стать знаменитым в своей нише или опубликовать книгу, или оказаться в The Today Show или в списке бестселлеров New York Times.

  У каждого писателя имеется момент «признания». Вы достигаете вершины мира (пусть даже если это маленький мир). Вы делаете то, что никогда себе не представляли. Это произойдет, если вы делаете свою работу.

  Но что потом? Ну, у вас есть выбор:

  Вы можете довольствоваться тем, чего вы достигли.

  Вы можете продолжать расширять свои пределы, бросать себе вызов и расти.

  (Совет: выбирайте последнее.)

  У каждого этапа есть выгодная точка. Вы поймете, сколько осталось для дальнейшего исследования. 

  Суть в том, чтобы научиться тому, как довольствоваться в путешествии, потому что вы никогда полностью не остановитесь. Однако настоящие мастера искусства это те, кто никогда не растет в самодовольстве. Они никогда не удовлетворены полностью, они всегда толкают себя немного дальше.

  Послушайте и поймите меня. Я не сторонник того, чтобы быть трудоголиком и пускать под откос семью и друзей ради писательской карьеры. Единственное, о чем я говорю, это: вы всегда можете стать лучше. Сделайте себе одолжение (и своим читателям) и запомните это.

  Не становитесь самоуверенным, когда видите успех. Вы не такая уж и большая шишка, какой себя ощущаете. И это чувство уйдет. Что останется, так это вечная радость делать работу, которую вы любите.

  


Смерть продавца

  
Конечно, лучшее время наступает, когда вам больше не надо выставлять на продажу свои работы. Когда вы можете перестать продавать себя.

  Это достижимо, если вы выберете себя, выстроите площадку и будете всегда выполнять свою лучшую работу.

  Возможно, на это понадобится время, но это случится. Все начинается со смелости спрашивать. Сделать несколько телефонных звонков, послать пару электронных писем, даже пригласить кого-нибудь на кофе.

  Если вы сделаете это, я обещаю, что придет день (может быть раньше, чем вы себе представляете), когда редакторы придут к вам с предложением поработать на них.

  Они захотят выдернуть статью из вашего блога или попросят написать для следующего номера. Они захотят сотрудничать с вами, чтобы привлечь читателей. Вы опубликуете книги и поделитесь своими идеями с миром. И мечта станет реальностью.

  А до этого продолжайте работать. Продолжайте писать. Продолжайте показываться.

  Всегда делайте свою лучшую работу за меньшее вознаграждение, чем вы заслуживаете (да, вы не ослышались). Потому что сочинительство-фриланс это не просто плата за услуги. Это маркетинг.

  Сдельная работа это построение площадки. Шаг за шагом вы выстраиваете наследие. Имя. Репутацию. Это стоит небольшой жертвы, немного пота. Не так ли?

  Любым способом, но не голодайте. Не сводите все к долларам и центам. Это марафон, а не спринт. И те, кто вы выигрывает, соответственно к этому и относятся. Шаг за шагом. Упорствуя до конца.

  Увидимся на финишной линии.

  Конец.

  (Мы закончили. А теперь сделайте что-нибудь значимое.)

  


Что дальше?

  
Ну, это зависит от вас.

  Я уверен, эта книга вызвала больше вопросов, чем ответов. И в этом была цель (Подло, да?).

  Но я не хочу оставлять вас в неведении. Во многом это было приглашение к разговору, который, я надеюсь, продолжится. Плюс, я с удовольствием выслушал бы ваши мысли:

  Какие вопросы у вас еще остались?

  В чем нужна помощь?

  Что я пропустил?

  Я с удовольствием продолжу помогать вам в вашем путешествии в раскрытии себя и поиске собственного пути к заветной цели, когда ваши идеи будут распространены, а вы увидите свои слова в печати.

  Мы, писатели, никогда не видели время, похожее на наше. Надеюсь, вы воспользуетесь его преимуществом.

  Если вы хотите продолжить это путешествие, то обратите внимание на онлайн-курс по сочинительству, который я начал на TribeWriters.com.

  Если у вас есть вопросы, то вы найдете, как связаться со мной на следующей странице.

  И кстати, спасибо! Вам не надо было читать эту книгу, но вы это сделали. Я ценю, что вы оставались со мной до конца. Это уже что-то говорит о вас.

  Помните: вы — писатель. Вам просто надо писать.

  


Об авторе

  
Джеф Гоинс — писатель, оратор и специалист по распространению информации. Он верит, что слова могут изменить мир, и что шоколадное пирожное — лучший завтрак в мире.

  Он сотрудничал со множеством изданий и блогов, включая журнал RELEVANT, Copyblogger, Problogger, и Zen Habits (включен журналом TIME в список 50 лучших веб-сайтов 2008 года).

  Джеф живет в Нэшвилле со своей женой и собакой. Он работает дома и случается, что целыми днями не снимает свою пижаму.

  Связаться с Джефом можно следующими способами:

  Email: jeff@goinswriter.com

  Блог: goinswriter.com

  Facebook: facebook.com/goinswriter

  Twitter: twitter.com/jeffgoins

  
Поделитесь этой книгой

  
Oтлично. Вы закончили. Вы только что дочитали «Вы — писатель». Или вы пропустили всю книгу и перешли сразу к концу (скорее всего последнее, если вы похожи на меня, так что вернитесь назад и прочитайте ее, потом вернитесь на эту страницу).

  Итак…

  Она вас разочаровала? Она вам понравилась? Вдохновила на что-нибудь или чем-то смутила? Я с удовольствием выслушаю вас.

  Вы можете рассказать мне, что вы думаете об этой книге и/или поделиться ею с друзьями, посетив этот сайт: youareawriter.com.

  Или вы можете присоединиться к дискуссии в Twitter: #youareawriter

  
Время выбирать себя.

  Начните создавать.

  
Нужна помощь с вашей электронной книгой?

  
Команда на YourDigitalBook.com может вам помочь. Мы создали эту электронную книгу и можем помочь со всеми ваши нуждами, связанными с публикацией: от идеи до завершения!

  Мы, как онлайн-издатель с полным спектром услуг, помогаем своим клиентам с созданием рукописи, форматированием и редактированием, дизайном обложки, конвертацией электронной книги и распространением (через Kindle, Nook, iBooks и т.д.).

  Мы также можем сделать вам веб-сайт, помочь с социальными медиа и многим другим!

  Помните: вы — писатель, так что начните действовать и получите необходимую помощь в YourDigitalBook.com!

  
Предупреждение: некоторые из ссылок в данной книге являются партнерскими, а значит, я могу получить вознаграждение, если вы кликните на них. Однако я рекомендую только те сервисы, которые я использую и люблю.
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